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RESUVEN

La conservaci 6n de | os bosques y plantaciones forestal es na
adquirido predom nancia en las 0ltims décadas; en vistas
de que en éstos ecosistemas naturales se encuentran
contenidos una serie de funciones y servicios anbientales
de gran trascendencia para el futuro de la vida en el
pl aneta; debido a esto |la sociedad tiene que tonmar una
decision sobre coénop distribuir |os escasos recursos
natural es, cuya demanda parece superar a l|la oferta,
ej enpl o: | a demanda i nsati sfecha de agua.

Las funciones y servicios de |os bosques, en el sistema de
nmercado carecen de precio, debido a que en este sistena
s6l o establ ece precios para bienes y servicios transabl es.
Por tanto, el sistema de mnercado no proporciona ninguna
i ndi cacion con respecto al valor de las funciones vy
servicios anbientales, o que |Ileva a considerarlos cono
gratuitos, y segun Azqueta, a gue sSu uso y consunb no tenga
ningun coste y a que se produzca | a sobre explotaciodn
correspondi ente y/o derroche del recur so. (Azquet a,
1994: 7) Las nedi ci ones de cobertura boscosa en El Sal vador,

demuestran que para 1998, |a vegetaci 6n consta de 5,574.40



kms cuadrados, que en porcentaje del territorio nacional
constituyen 26,49% (Ver ANEXO No. 1).

En este estudio lo que se pretende val orar es una
funcién intangible y sin precio de nercado por |o que el
tema en estudio es: "Val oraci 6n Econo6mica de Servicios
Anmbi ent al es: Capt aci 6n y Abast eci m ento de Agua
Subt err anea. Caso Finca El Espino".(Una aplicacién del
Mét odo de Val oraci 6n Conti ngente).

Este nmeétodo se ha wutilizado cono instrunento para
recopilacion de informacidén que pernmita determinar la
voluntad de pago de las famlias que habitan en el
Muni ci pio de Santa Tecla y Urbani zaci 6n Santa El ena, para
asegurarse de recibir agua pura. Las zonas que se
abast ecen de agua proveniente de La Finca El Espino son |as
colonias, barrios y residencias de La urbanizaci6n Santa
Elena y parte de Santa Tecla (Ver ANEXO No. 2, 3, 4, 5, 6)
que es donde se realizaron |as entrevistas, di sefiandose

para ello un cuestionario que conprendia tres bl oques (Ver

ANEXO No. 7) , utilizandose para ello la entrevista
per sonal
La i nformaci é6n recopil ada evi denci 6 que un mayor

porcentaje de |as personas entrevi st adas no saben la



procedenci a del agua que reciben, por 1o que no les
interesa la proteccion y conservacion de l|la Finca E
Espi no, adenas carecen de informacion y conocimento
anbi ental de | as funciones que presta La Finca.

Para ello se utilizo un nodelo de regresion lineal nmiltiple
auxil i &ndonos en el programa  E-view, que permtiera
verificar qué vari abl es i ndependi ent es explican I a

vari abl e voluntad de pago.

Los resultados obteni dos del nodel o de regresi 6on nostraron
que ninguna de las variables independientes utilizadas
explican a la variable voluntad de pago. En conclusiones y
reconendaci ones se explican |as posibles causas de estos

resul t ados.



| NTRODUCCI ON

El medio anbiente cunple una serie de funciones positivas
que favorecen directanente a |la sociedad, por ejenplo:
protecci 6n de suel os, mantenci 6n de cantidad y calidad del
agua, aire puro, captura de carbono, belleza escénica,
nmedi cina natural, material biogenético, etc., siendo éstas
esenci al es para |l a vivencia de | os seres vivos.

Desde hace varias décadas, se viene observando, | a
sobr eexpl ot aci 6n de todos | os recursos natural es existentes
y al msno tienpo el fenéneno de |a degradaci 6n anbiental;
esto se debe en parte a la inexistencia de precios de
nmercado, que tienen |os servicios anbiental es gue
proporciona | a natural eza.

Por |lo que es necesario |levar a cabo un proceso de
val oraci 6n econ6émca de |os servi ci os anbi ent al es,
i ntentando descubrir céno valora la sociedad un recurso o
estado natural.

Bajo este contexto la presente investigacién tiene cono
obj etivo encontrar en cuanto val ora econém canente al gunos

sectores de |la sociedad, el servicio anbiental de captacion



y abastecim ento de agua subterranea que presta |la Finca E
Espi no.
Para lograr este objetivo se wutilizara el Mtodo de
Val oraci 6n Contingente con el proposito de encontrar, |a
di sposicién a pagar que tiene la poblacién objeto de
estudi o por mantener o conservar |a Finca El Espino.
En El Espino |a biodiversidad del cafetal es muy inportante
en cuanto a vegetacion y mcroorgani snos. La tierra negra
del cafetal contiene nutrientes para el suelo, adenas |os
m croorgani snos fertilizan el suelo. Existen tanbién al
menos, cinco especies de arboles grandes de sonbra, que
|l os arboles naderables y arboles frutales, ello permte
condi ci ones Optims para que existan una gran cantidad de
paj aros, mariposas, roedores, etc; asi conp tanbién:

1) mantiene el soporte a |la calidad del aire;

2) sirve de soporte a la calidad del agua;

3) brinda soporte a | a biodiversidad.
Ello inplica necesarianmente |a opcion de conservacion,
nmej oram ento y aprovecham ento de la cobertura vegetal de
la finca EIl Espino y una alternativa de mayor beneficio a

| a soci edad sal vador efa.



En esta investigacion se utilizé el Mtodo de Val oraci 6n
Contingente para conocer si |as personas estan dispuesta a
pagar por la funcion de captaci 6n y abastecimento de agua
subterranea, asi cono determ nar qué variables influyen en
la voluntad de pago de las famlias, por asegurarse |a
provi si 6n de agua purificada.

El trabajo de i nvestigaci on fue estructurado en cuatro
capi t ul os.

En el capitulo | trata sobre | os aspectos generales de la
Finca El Espino, es decir su ubicacion, la dinmensién de
esta, la inportancia econémca, o sea las funciones

anbi ental es que reali za.

En el capitulo Il, se plantea el Marco Teérico en que se
sustenta la investigaci 6n, se describe tanbién |os nétodos
de Val oraci 6n Econdémi ca que se pueden utilizar (aunque
exi sten otros nmas, no incluidos aca) para realizar esta
I nvesti gaci on, haci éndose énfasis en el Met odo de
Val oraci 6n Contingente, debido a que es el utilizado para
este estudio.

En el capitulo Ill, se realiza un analisis estadistico, o

sea se presentan |os resultados recopilados en la

Vi



encuesta, realizando tres tipos de analisis entre 1os
cuales se tienen: analisis descriptivo de las variables
consideradas en el estudio de investigacion, analisis
pronmedio de la voluntad de pago de las famlias, analisis

Chi - cuadrado para conprobar |as hipo6tesis especificas.

En el capitulo IV, se realiza el analisis econonétrico en
donde se incluyen, definiciones tedéricas de |a netodol ogia
econonetri ca, el abor aci 6n y resultado del nodel o
econonetri co, que conprende desde la definicion del
probl ema hasta | a presentaci 6n de |os resultados obtenidos,
i ncluyendo analisis de determ nacio6n, de correl aci 6n,
pruebas de linealidad, de signos, multicolinealidad vy

aut ocorrel aci 6n de | as vari abl es i ndependi ent es.

Vii



CAPI TULO 1I.

1. ASPECTOS CGENERALES DE LA FI NCA EL ESPI NO.

Lo que hoy se conoce conp Finca El Espino, es parte de |lo
gue en 1807, fue |la hacienda Santa Tecla ubicada en | o que
en |a actualidad es la Ceiba de Guadalupe y Antiguo
Cuscat | an.

La hacienda Santa Tecla, la rodeaban pequefias fincas,
trapi ches, estancias de ganado, conuni dades indigenas que
expl otaban |l as tierras conunales y ejidales.

Pero en 1880, el profesor brasilefio Antonio Coel ho, planto
un pequefio arbusto del origen arabe, (café), que vino a
canbiar para sienpre las tenencias de l|la tierra y el
panorama de l|la joven ciudad; Nueva San Sal vador, habia
conmenzado a edificar con casas de doctores, negociantes,
sacerdotes, altos enpl eados publicos, nmilitares, artesanos,
| adi nos.

Denostrado por el profesor Antonio Coelho "el wvalor
conercial del café muchos cafetal eros fueron atraidos a la
zona y hacia 1856 se darian seflales de que la intenciédn

original de efectuar wuna distribucion ordenada de |Ias



parcel as, se habia convertido en una arrebatifia sin control
y una incautacio6n ilegal de la tierra ejidal" *

Al iniciar el siglo XX |os alrededores de San Salvador
estaban ya en buena medi da dedi cados al cultivo del café vy
en manos de nmuy pocos propietarios.

A partir de 1960, aconpafado al proceso de
i ndustrializacion, se da una fuerte expansioén de este
acontecimento en el é&rea urbana, o que conlleva a que se
de un crecimento poblacional hacia el oeste de |a ciudad,
especi al nrente de |os sectores sociales de nedios y altos
i ngresos conenzando a desplazar con rapidez al cultivo del

café. Alli se encuentra precisamente la Finca El Espino.?

2. UBI CACION Y DI MENSI ONES DE LA FI NCA EL ESPI NO.

"La Finca El Espino se ubica en la parte inferior de la
falda sur-sureste del volcan de San Salvador, entre San
Sal vador y Santa Tecla, en el cantén puerta de |a Laguna,
jurisdiccion del nunicipio de Antiguo Cuscatlan, del

departanmento de | a Libertad. ( Ver Anexo N° 8).

! Martinez Nestor, “ La verdad sobre El Espino. “ pag 8 y 9.
? Barba, Jaime, compilador “Nuestro Futuro , Desafios Ambiéntales” pag 128 y 129



La extension total de la Finca El Espino es de 803
hect &reas, 44 areas y 97 centi areas". 3

De las 803 hectéreas (1,147 M) que constituyen el &area
total de El Espino aproxi madanente 772 hectareas (1,103 M)
estan en posesi 6n de | a Cooperativa. La Fuerza Arnada tiene
posesi 6n de un area 31 hectéareas, en donde estén ubicadas
las instalaciones de la Academia Mlitar. E area hoy
dedi cada al cultivo del café es de 900 nmanzanas, 0 Sea un
81.6% del &rea esta en posesi 6n de | os cooperativistas. Las
areas restantes (unas 200 nanzanas)corresponden al conplejo
de las instalaciones de |la hacienda, es decir el casco de
la finca, bodegas, patios de secado, viviendas, cam nos,
carreteras y areas no aptas para el cultivo.”?

"Las condiciones del cafetal con sonbra son nuy diferentes
a las condiciones del cafetal de Apaneca o de | os cafetal es
de Costa Rica, donde las planicies con el sol al 100% de
i ntensi dad sol anmente beneficia a una especie, contrario a
| o que sucede aca, |o cual trae un beneficio colateral; hay
agua, seres humanos alrededor y toda |a biodiversidad

técnica a nivel de nol écula.”?®

* Tomado de Francisco Alarcon Alba. Estudios preliminares de la Cooperativa. EI Espino, pag.25.
* Op .Cit. pag 25.
> UNES- FIAES. La Problematica de la Finca El Espino. Pag 5



Segun el “Inforne Hi drogeol 6gico del area de El Espino”,
el aborado por el departanento de Hidrogeol ogia de ANDA en
1993, en dicha éarea se infiltran 5,666,200.72 netros
cubicos de agua anualnente; los <cuales alinentan el
acui fero de San Sal vador.

Por 1o tanto la Finca El Espino esta dentro del area més
critica de recarga al estar ubicada sobre l|a unidad

geol 6gi ca de mayor indice de infiltraci 6n (ANDA 1993).°

3. | MPORTANCI A DE LA FI NCA EL ESPI NO.

Dentro de la finca El Espino se han podido identificar
apr oxi mmdanmente unas cincuenta y seis especies, arbéreas y
arbustivas, algunas de estas especies ya Sse encuentran
desaparecidas en el resto del pais, ademas |a condicio6n
arborea del Espino alberga una gran cantidad de aves que
sol anente se encuentran en esta area.

Por tanto la finca El Espino es de vital inportancia para
| a sobrevivencia de toda la flora y fauna silvestre.

En dicha finca se han identificado algunas especies
arboreas tales conpb: pito, nadre cacao, paterna, pepeto,

nacaspilo, |lama del bosque, cedro, aguacate, maquilishuat,

® Op. Cit. Pag 5.



conacaste, cuer navaca, ceni cero, bal sano, mat azano,
araucari o, nogal, pino, ceiba, amate, jocote, naney, sunza,
mango, guayabo, guaruno, laurel, gallito, nmano de |eo0n,
pal o de hule, canelo de nonte, barredor de hornos, nmanzana
rosa, san andrés, jiote, carao, a&rbol de pan, capulin
macho, cordoncillo, rosario, raja bien, pacun, copalchi,
ci prés, cojon de puerco, palo de nmarinba, aceituno, cirin,
chaperno, cola de pava, |lavaplato, guachipilin, cletra
(nonbre cientifico), anona, sicahuite, balsano, pino,
ocote, nance, ujushte, palnera, palnmera egipcia y caimto,
son al gunas de | as especi es.

Un estudio de planificaciédn Econdém co, Social y Ecol 6gico
el aborado en 1992 dice que: “El ecosistema de El Espino se
encuentra actualnmente en una problematica nedi oanbiental
que puede conducir a tomar nedi das que reduzcan el &rea de

Espino y a la vez provocaria dafos irreversibles. Por ende
se vuelve necesario encontrar una sol ucioén valida para

sal var El Espino”.’

Est& problematica se revel 6 después de
| os Acuerdos de Paz en enero de 1992.
Si se reduce el area de la Finca a través de la tala de

arbol es provocaria, |a destrucci6n del refugio de |as aves,

" Estudio de Planificacién , Econémico, Social y Ecoldgico.



se perderia una gran cantidad de especies arboOreas, ademas
la tenperatura de la zona y de las colonias aledafas
aunentaria, la falta de arboles generaria que la tierra se
convirtiera en &cida, provocando |la erosién y reduciendo |a
capt aci 6n de agua subterr anea.

Por experiencia se ha conprobado que |a cobertura boscosa
en cuencas altas tiene efectos favorables sobre Ia
capt aci 6n y calidad de agua; al reducirse la cubierta
vegetal provoca efectos negativos que es |la situaci 6n que
est& ocurriendo actual nente en la finca El Espino.

Al reducirse la cobertura vegetal a causa de |a expansion
de | os proyectos urbanisticos en esta zona se provocara una
ruptura del ciclo hidrol égico que es | o que sucederia en E
Espi no.

El Espino presta una gran cantidad de servicios anbi ental es
que favorecen a | a soci edad, siendo estos |o0s siguientes:
-Captaci 6n y Abasteci niento de Agua Subterranea.

- Captura de di 6xi do de carbono.

- Prot ecci 6n de suel os.

- Mant enci 6n de bi odi versidad, entre otras.

El servicio anbiental que presta el agroecosi stem

cafetalero de la finca El Espino en la Captacién vy



Abasteci mi ento de Agua Subterréanea, debe verse en el nmarco
de la relativa escasez del recurso agua que se evidencia en
el Area Metropolitana de San Sal vador, ( AVSS)

De acuerdo al napa hidrogeol 6gico de El Salvador, |as
princi pal es zonas de recarga de acuiferos corresponde a |as
i nfluenci adas por el volcanisnbo joven, y en el Inforne
Hi drogeol 6gico del Area de El Espino preparado por el
Departanmento de Hi drogeol ogia de ANDA confirma que el area
donde se encuentra ubicada l|la Finca E Espino esta
conpuesta de nateriales volcéanicos recientes, |os cuales
provi enen de | as eyecci ones del volcan de San Sal vador y de
| a cal dera de |l opango (ANDA, 1993).

“Segun el Banco de Pozos perforados de I|a Oicina
Especi al i zada del Agua OEDA, en la Finca El Espino existen
cuatro pozos perforados y operados por ANDA. Estos son |os
pozos 159, 160, 161, 162, los cuales tienen profundi dades
totales entre 106.7nms y 121.92nts, niveles estaticos entre
78.5nts y 101.61nts y caudal es de explotacién entre 15 1/s
y 30 I/s. La producci 6n de estos pozos contribuye hoy dia

al suministro de agua potable del AMSS'.®

8 Tomado de Francisco Alarcén “ Estudios PreliminaresCooperativa El Espino” pag.41



CAPI TULO I 1.

1. MARCO TEORI CO
“La mcroeconoma estudia el conportam ento econdém co de
personas y enpresas, los diferentes tipos de organizaci 6n
de los mercados y coOno interactluan las personas y |as
enpresas con el gobierno.”?®
El estudio de la investigacion estd enmarcado en la
Econonia Anbiental esta hace uso de las herramientas de |la
Econoni a Convenci onal .
Por tanto se utilizara conp base el anélisis de la Teoria
M croecondni ca del Consum dor, siendo esta, la que sirve
conb base, para aplicacién de |a Metodol ogia de Val oraci én
Contingente. Este nétodo consiste en preguntarles a |os
i ndi viduos de nmanera directa la disposicién a pagar por
obt ener un bien o servicio determ nado asi cono tanbi én una
nmejora en |la calidad anbiental.
Las técnicas del nmeétodo de val oraci 6n contingente descansan
en principios econdm cos neocl asicos estandar y utilizan
una de l|as dos nedidas del excedente del consum dor:
variaci 6n conpensatoria (vc) o variacion equivalente (ve).

La variaci 6n conpensatoria es la cantidad de pago o canbio

% Maddala, Miller: “Microeconomia . Agosto 1993, prologo, pag xviii.



en el ingreso, necesaria para que un individuo sea
indiferente entre wuna situacién inicial y una nueva
situaci on con diferentes precios. La variaci6n equivalente
puede ser vista cono un canbio en el ingreso igual a una
ganancia en el bienestar de un canbio en el precio.
“Alternativamente, puede ser considerada conb el pago
m ni o necesario para persuadir a un individuo a renunciar

vol untarianmente a una di sm nuci 6n del precio.” ™

1.1 TEORI A M CROECONOM CA DEL CONSUM DOR.

Basi canmente |a Teoria del Consum dor consiste en buscar |la
conbi naci 6n de bienes y servicios que |ogren maximzar su
utilidad, o sea satisfacer sus necesidades, a través del
consuno de bienes y servicios.

Dentro de este proceso de selecci6n de bienes y servicios a
consum r influyen variables tales cono: Qustos vy
Pref erenci as, I ngr esos, Precio de bienes sustitutos,
Preci os de bienes relacionados, Conociniento, |nfornacién

etc.

% Dixon John A, Otros. “Analisis Economico de Impacto Ambiental”,1994. pag 82.



Se puede observar el hecho de que |as personas tienen
preferencias de ciertos bienes a otros. Es decir que, la
el ecci 6n de un consumi dor de conprar mayor o menor canti dad
de un bien o definitivanente no conprar nada depende de |as
preferencias del conprador.

Michos econoni stas, denom nan a |a satisfaccion del consuno
de bienes y servicios cono utilidad. La utilidad es una
propi edad conmin a todos | 0os objetos que se desean.

Al gunos obj etos se pueden conprar en el nercado, pero otros
no, tales conop la satisfaccion de disfrutar un paisaje
natural, respirar aire puro; no se pueden intercanbiar en
el nmercado, aunque no carecen de utilidad.

Las preferencias del i ndividuo para satisfacer sus
necesi dades, tiene que enfrentar una realidad: | a
restricci é6n presupuestaria, entendi éndose conmo el ingreso
di sponi ble, para poder adquirir un conjunto de bienes y
servi ci o0s.

Bajo la eleccion del consumidor, el ingreso nonetario se
gasta en bienes y servicios que tiene a su disposicion;
tratando de nmeximzar su utilidad, bajo esta teoria se
determina |la disposicién a pagar que tiene el consum dor

por tratar de lograr el bienestar propio o colectivo. Es
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asi conmp se enfoca el andlisis a un caso especifico siendo
en este caso el de la funcion de captaci 6n y abastecim ento
de agua subterrénea que proporciona gratuitanente |la Finca
El Espi no.

Para una persona un bien anbiental, puede tener valor, el
valor de este bien es |o que estd dispuesta y puede
sacrificar para conseguirla. Asi el valor de un bien para
alguien es o que esa persona esta dispuesta a pagar por
él .

¢Qué establece cuanto esta dispuesta una persona a pagar
para obtener un bien o0 servicio o determnado activo
anbi ental ?. Esto depende del grado de apreciacion de |os
i ndi vi duos.

Al gunos individuos estan en |l a disposicion a pagar nas por
la belleza natural otros no. Qros individuos estan en la
di sponi bilidad a pagar por el aire puro otros no. Al gunos
i ndi vi duos i nmponen un gran valor a la conservaci on de |as
pl ant aci ones forestal es otros no.

Segun |l a teoria m croecondém ca, |a disposicion a pagar para
adquirir un bien o servicio se puede nedir a través del
excedente del consum dor; recuérdese que |la nicroecononia

estudia el conportam ento del consumdor y la forna de céno
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este maxi m za su utilidad dada una restriccioén
presupuestari a.

El consum dor tiene que elegir entre una gran cantidad de
bienes y servicios a unos precios dados, al realizar la
eleccién entre éstos (bienes y servicios), la persona
experimenta un aunento o una dismnucién en el bienestar
personal, es decir el consumdor se siente nejor 0 peor.
Ahora bien, esta es una sensaci 6n subjetiva, pero de |o que
se trata aca es de expresar en un tipo de unidad de nedida,
(que no es otra que el dinero o unidades nonetarias), el
canbi 0 que experinenta |a persona en su bienestar persona

al consumr un bien o servicio.

Lo que se persigue, en definitiva es de averiguar céno
puede traducirse en unidades nonetarias, el canbio en el
bi enestar del consum dor ante nodificaciones en |as
canti dades o en precios.

El excedente del consum dor se define conb: la diferencia
entre la cantidad que se paga por un bien y l|la cantidad
maxi ma que el consunmidor estaria dispuesto a pagar por
adquirir el bien.

Para entender nejor l|la definicion se auxiliaré de un

ej enpl o: una persona desea conprar un par de zapatos
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(di sposici6on a pagar) por ¢300, se dirige a una tienda de
zapatos y al encontrarlos con todas |as caracteristicas que
el desea, pregunta ¢Cudnto cuestan? y si el precio es de
¢250, |a persona decide conprarlos, obteniendo un excedente
de ¢50, este constituye el excedente del consum dor que es
| a cantidad que |a persona pag6 por el par de zapatos y la

canti dad maxi ma que estaria dispuesta a pagar.

GRAFICAMENTE.

P1= ¢300

SISO
SR,

RS
o
_ KRS
Po= €250  [tetatdtatetetetssdN

P

<Curva de demanda
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El excedente del consunidor es el &rea sonbreada que queda
entre la curva de demanda de una persona por el bien (par
de <zapatos y la Ilinea del precio (Po); y (P1) la
di sposici 6n a pagar por el consum dor.
Por tanto el area «constituida por: APiPo es el excedente
del consumidor. Es inportante sefialar que este beneficio
que recibe el consum dor al pagar OXo APo es el resultado
de la opci6n de elegir que tiene el consum dor de conprar
| a cantidad que quiere al precio Po.
Suponganops una caida del precio de Po hasta P-1 del bien X
(par de zapatos), por ejenplo el beneficio que obtendria
por ello la persona que ahora se sitiua en el punto B
vendria dado por el &area ABPoP-1. NOtese que este seria e
beneficio adicional ante una caida del precio. El érea
obtenida esta nedida en dinero, que es al fin lo que
interesa nedir, o sea traducir el canbio en el bienestar a

uni dades npnetari as.
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Val orar econém canmente | os bienes y servicios amnbientales,
no es otra cosa que expresar dichos bienes y servicios en
uni dades nonetarias, por |lo que el valor econdm co estim
| as preferencias de | os individuos por dichos servicios, es
decir que el valor que le otorgan |las personas a estos
servicios anbientales no significa que le estén fijando un
precio a éstos, sino mas bien ellos valoran el beneficio
expresado en uni dades nonetarias de |os canbi os expresados
en su bienestar nediante wuna nejora o dafos de |os
servicios anbientales, o tanbién |os servicios anbientales
sélo tienen valor en tanto en cuanto proporciona beneficios
al ser humano.

De esta nanera, |as valoraciones se realizan de acuerdo a
la cantidad de dinero que un individuo esta dispuesto a
pagar (o recibir en conpensaci 6n) para favorecer o
aceptar un canbio en la calidad o disponibilidad de |os
recursos naturales y que afectan |as condiciones de su

bi enest ar. !

1.2 VALORACI ON ECONOM CA.

" Max Agiiero. Consultor. Estudios : “ Elaboracion de los Términos de Referencia del
Estudio”.”Valoracion Econdmica y Social de los Recursos Naturales e Impactos Ambientales.” Pag. 22
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Val orar econom canente el nedio anbiente significa poder
contar con un indicador de su inportancia en el bienestar
de | a sociedad que permta conpararl o con otros conponentes

del misnmo.” Por tanto, lo normal serda utilizar para ello un
denom nador comin, que en general, no es otro que el
di nero”. (Azqueta, 1994: 11).

“Se define la valoracidén econdmca conb todo intento de
asignar valores cuantitativos a |os bienes y servicios
propor ci onados por recursos anbi ental es, independientenente
de si existen o no precios de nercado que nos ayuden
hacer| o.

El valor econdémico de cualquier bien o servicio suele
nmedirse teniendo en cuenta |0 que estanps dispuestos a
pagar por el; menos |o que nos cuesta proveerlo.” (Barbier
y otros (a), 1997:11).

1.3 VALORACI ON ECONOM CA TOTAL.

La Valoracién Econénmica Total sirve conmb marco de
referencia al nonento de distinguir entre valores de uso y
val ores de no uso de | os bosques.

El valor econémico total de un bosque esta fornmado por
val ores que se determinan a través de nercado (interaccion

del conprador y el vendedor), al establecerles un precio vy
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por otro conjunto de valores que constituyen funciones y
servicios anbi ental es de | os bosques.

Es inmportante aclarar que el valor econémco total no es
igual al wvalor total del recurso, es decir no toma en
cuenta | os val ores no econémni cos.

El val or econémico total de un bosque esta conmpuesto por
usos directos y usos indirectos, asi conpb valores de no
uso, conpuestos a su vez por valores de opcion y valores
de existencia, conpb se nuestra en el ( ANEXO No. 9).

En resunen el valor econénmico total se expresa de |la
si gui ente manera:

Valor Econdmico Total (VET)= Valor de uso directo + Valor de uso indirecto

+ Valor de opcion + Valor de existencia .

Donde:

- Valor de Uso Directo: son |los bienes que pueden ser
consum dos directanente; |los <cuales tienen precio de
mer cados  cono: al i ment os, bi enes derivados de |as
pl ant aci ones forestales (Il efa, mader a, car boén, etc),
recreaci 6n, sal ud.

- Valor de Uso Indirecto: se refiere al valor de |as
funciones y servicios ecol 6gicos, conb es el caso de la

captura de carbono, valor del turisnp, calidad de agua,
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pr ot ecci 6n de cuencas hi dr ogr &fi cas, funci 6n
m croclimtica, etc.

Esta serie de servicios anbientales de uso indirecto, no se
valora a precios de mercado, pero si tienen valor para |la
soci edad.

- Valor de Opcion: se refiere a |la posibilidad de asegurar
la disponibilidad futura de los recursos naturales. Por
ejenplo: el futuro potencial farmacéutico de una especie

| a cual podria desaparecer por contam naci 6n o explotaci 6n
del recurso que | o exponga a su extincion.

“Tanbi én puede argunmentarse que existen personas que aunque
en la actualidad no estan utilizando el bien, prefieren
tener abierta |la opci6n de hacerlo en al gan nmonento futuro.
Para ellas, por tanto, |a desaparicion de un parque natural
(aunque no hayan estado en el janas), supone una pérdida
i ndudabl e de bienestar, mnmentras que su preservaciéon o
nmejora, o eleva”.

- Val or de Existencia: constituye un val or gque una persona
O un grupo de personas le da a un bien anbiental, pero se
pueden consi derar afectadas por | o que ocurra con el bien,
es decir son las personas que no utilizan directa, ni

indirectanente el recurso (no son usuarios del msno), ni
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pi ensan hacerlo en el futuro, pero que valoran
positivanmente el sinple hecho de que el bien exista. La
desaparici 6n de este bien o recurso ocasionaria para ellos
una pérdi da de bienestar.

Los beneficios a nmenudo son agrupados en categorias tales
cono val ores de existencia, valores heredados u opcional es,
siendo todos estos términos utilizados por |os econon stas
para describir el papel de los valores individuales en
saber que un recurso existe y es protegido o puede ser
preservado del posible uso por |a persona (val or de opci 6n)
o por sus hijos (val ores heredados). *

Para estimar |la disponibilidad a pagar de | os val ores de no
uso se utiliza el Mtodo de Valoraci6n Contingente; asi
cono tanbi én se puede enpl ear dicho método para cuantificar
val ores de uso.

Este método se enplea, ademds para proteger o preservar

beneficios muy dificiles de valorar.

2 Dixon, John A,” Analisis Econémico de Impactos Ambientales”, 1994, pag 91
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1.4 METODOS DE VALORACI ON  ECONOM CA.
Los Métodos de Val oraci 6n Econémica, tratan de estimr el
val or de bienes 'y servicios anbientales; | ogrando
determ nar el valor de uso, de opcién y de existencia a
través de sus diferentes nodal i dades:

- Indirectos u observables vy

- Directos o hipotéticos.

Los neétodos indirectos u observables, analizan |as
conductas de | as personas; tratando de inferir, a partir de
| a observaci 6n de la valoracié6n inplicita que |e otorgan al
bi en objeto de estudio. Los métodos directos o hipotéticos
buscan sencillanente, que |a persona revele directanente
esta val oraci 6n nedi ante encuestas, cuestionario, es decir
se basan en la informaci 6n que proporciona |as propias
personas “cuando se |les pregunta sobre |la val oraci 6n objeto
de analisis”. (Azqueta, 1994).

Entre | os métodos indirectos tenenos:

1.4.1 El Método Costo de Viaje (MZV), esta basado en el
supuesto de que |los consumdores valoran un servicio
anbi ental en no nenos que el costo de acceso al msno,

i ncluyendo todos |los costos directos del transporte, asi
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conpo tanbi én el costo de oportunidad del tienpo gastado en
viajar al sitio (por ejenplo, ingresos perdidos).®

Este método basado en encuestas ha sido utilizado
ext ensi vanente, especialnmente en paises desarrollados con
la finalidad de estimar |os beneficios proveidos por |os
sitios de recreacion (por ejenplo, reservas naturales,
pl ayas y agropaisaje). Las limtaciones que suele presentar

este método son: (Castro Rodriguez y Mokate ,1994).
- lgnora que |os consum dores pueden sustituir un |ugar
por otro.
- Es dificil involucrar canbios en | a calidad anbiental.

- Es nuy sensible a la forma funcional que se utiliza en

| as esti maci ones econonetri cas.

- Solo mde un rango limtado de beneficios y por lo

tanto conlleva a una subesti maci on. 14

1.4.2 Método de bienes sustitutos.
Para aquel | os servicios anbi entales que no tienen nercado o
que son utilizados directanente (por ejenplo, |efa), el

val or puede ser un aproximdo del precio de nercado de

13 Prisma,” Valoracion Econdmica del Agua para el Area Metropolitana de San Salvador”, Pag. 5
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bienes simlares (por ejenplo, la lefla vendida en otras
areas), o el valor de la nejor alternativa refleja el valor
del bien anbiental en cuestién depende del grado de
simlitud o sustitucion entre ellos.

La imtante que presenta este netodo es:

- Que los bienes sustitutos conercializados pueden proveer
estimaci ones ninimas de | os beneficios de nmuchos servicios
anbi ent al es, ademas debe tenerse mucho cuidado en
asegurarse que |los beneficios no conercializados o
I ntangi bl es no sean i gnorados.

1.4.3 Método de precios hedoni cos.

Heddénico, viene de la palabra Hedonisnmb. m . Palabra
derivada de una voz griega que significa placer; sostiene
que el bien supreno es el placer (satisfaccion sensoria
o espiritual), inpresidn subjetiva que es nuestro criterio

de valor. Doctrina de la escuela G renaica (fundada por

Aristipo de Cirene hacia 400 - 365 a. de J . C© que
aparece después en el apicureisnp. Para | os cirenaicos
conb después para |os estoicos vy | os epi cureos - el
final capital es la independencia e inperturbabilidad

del sabio de manera que el placer no debe de domi narnos vy

 Gonzélez , Dalila Margarita “ Valoracion Econémica del Parque Recreativo El Cafetalon “ (aplicacion
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tiene que ser noderado, duradero y que no arrebate. En
nor al es la doctrina que identifica el bien con el
mal . *°

Este método intenta aislar la influencia especifica de un
servicio anbiental sobre el precio de nercado de un bien o
servicio. Las aplicaciones mas conmunes de este netodo se
centran en el valor de la propiedad y los salarios
diferenciales, los cuales son utilizados para valorar |os
bi enes y servicios anbi ental es.

De acuerdo a Diego Azqueta Oyarzun: Los |l amados precios
hedoni cos intentan, preci sanente descubrir todos |os
atri butos del bien que explican su precio, y discrimnar la
i nportancia cuantitativa de cada uno de ellos. Atribuir,
en otras palabras, a cada caracteristica del bien, su
precio inplicito: la disposicion marginal a pagar de la
persona por una unidad adicional de |la mnism” (Azqueta,
1993: 132).

El método de |os precios hedonicos se basa en el supuesto

de que el precio de |os bienes de nmercado puede explicarse

a través de sus atri butos.

del método de valoracion contingente) pag 6
%% William Benton. “ENCICLOPEDIA BARSA de Consulta Facil” PAG 131.
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Las personas conpran bienes porque éstos satisfacen no sélo
una Unica necesidad humana sino que son bienes que
satisfacen varias necesidades a |a vez. Para entender nejor
la definicion se utilizard un ejenplo: la aplicacion de
este método, se da en el valor de |a propiedad cercana a un
gol fo contam nado que despide fuertes olores con respecto a
un golfo con simlares caracteristicas, pero anbiental nente
sano.

El método tiene nuchas aplicaciones en distintos canpos de
valoracién de bienes tangibles asi cono tanbién |a
val oraci 6n de bienes intangibles; este método ha sido nuy
utilizado cuando se trata de valorar atributos de bienes
que se conercializan en el nercado

Tal es el caso de las viviendas en donde se ha utilizado
mucho éste método. Para el caso: cuando se conpra una casa
no so6lo se conpra la construccion sino se conpra un
entorno, una serie de atributos que rodean a la vivienda
como por ejenplo el nivel de ruido, si la zona tiene un
paisaje con vista al mar entre otras. Mchas de |as
caracteristicas son las que interesan conocer y a la vez
determinar su precio inplicito. Para explicar nejor en

térmnos mas sencillos: si se encuentran dos VivVviendas
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iguales en todas sus caracteristicas, excepto en una, el
nivel de ruido, la diferencia de precios en anbas
viviendas reflejaria el valor de este atributo que, hasta
ahora carece de precio en el nercado.

El nmétodo de precios heddni cos, es nuy usado en el mercado
inmobiliario, “este requiere de un nercado activo del bien
y supone que | os gustos hacia las distintas caracteristicas
se mantienen constantes, a lo largo de la frontera de
analisis. Tanbi én exige que |los precios de nercado de |os
bi enes sean conpetitivos y no se vean afectados por
factores coyunturales conmo |a especul aci 6n” (Castro
Rodriguez y Mokate, 1994).1'°

Tanbi én el método de los precios hedénicos ha sido
utilizado para encontrar |os salarios diferenciales de un
det ermi nado puesto de trabajo; al igual que el precio de la
vivienda estos tienen una serie de caracteristicas conb son
el capital humano de la persona (educaci én, experiencia,
edad, etc.), salubridad, higiene del puesto de trabajo,
caracteristicas nmedio anbientales (nivel de ruido, calor
etc). Para una nejor conprension del nmétodo de precios

heddéni cos vease Azqueta Capitulo Il pag 131 . afio 1994.

16 Op. Cit pag 6
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1.4.4 Definicién del Mtodo de Val oraci 6n Conti ngente.
Contingente . f. Calidad de |lo contingente de |o que no es
necesario, de |o que se puede canbiar cono pudiendo ser o
no ser en cual qui er aspecto y condicién. Es contingente
toda coincidencia que no es ni constante ni general. En
| 6gi ca una preposicién es contingente cuando la relacion
que enuncia solo es conocida por |la experiencia y no por la
razén. '

El nmétodo de valoracién contingente constituye una
valoraci6n directa de no nercado, es decir que valora
bi enes y servicios que no son transables en el nercado, asi
conp tanbién valora los bienes y servicios que tienen
precio de nercado. Este nétodo pretende nedir el valor que
otorgan las personas a J|los bienes 'y servicios
anmbi ental es, siendo este método nas adecuados para esti mar
| os beneficios proporcionados por |os bienes publicos que
carecen de precio.

Este método utiliza un enfoque directo, ya que estudia |lo

que esta dispuesta a dar cada una de |las personas por la

Y William Benton . “ ENCICLOPEDIA BRITANICA , INC. Tomo V” pag. 140
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realizacién de una nejora anbiental o lo que esta
di spuesta a recibir para sentirse conpensada por un
enpeoram ento de |la calidad anbiental, |as estinaciones del
val or econénico obtenidas por este netodo se |e denom na
conti ngente; porque |os valores estinmdos son derivados de
una situacién hipotética, es decir, que no son valores
real es porque la informaci6n presentada es procesada por

| as personas con un cierto nivel de incertidunbre.

1.5 ELECCI ON DEL METODO.
Los netodos indirectos sefial ados anteriornente, presentan
limtantes para asignar un precio al servicio anbiental de
captaci 6n y abastecimento de agua subterréanea. Para el
caso del método de costo de viaje, conpb la finca El Espino
no es un parque, el individuo no debe incurrir en costos
para ingresar al lugar, |o cual pernmtiria hacer una
subestimaci 6n del valor a encontrar. E metodo de 1|os
preci os heddéni cos, no es conveniente, para el objeto que se
pretende val orar, debido a que establece ciertos supuestos
gque no sienpre se acercan a la realidad, conb son que todos
|l os conpradores estan perfectanente infornmados; que no

exi sten costos de transacci 6n es decir que |as personas se
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puedan novilizar de un lugar a otro, tanbién se tiene
dificultad debido a que este netodo no es adecuado para
val orar una funci 6n ecol 6gica de recarga de acuiferos que
es lo que se pretende valorar. EL nétodo de bienes
sustitutos no es adecuado; debido a que no podenos
encontrar en el nmercado un bien o servicio privado que se
conercialice, y se aseneje a la funcidén de captaciodn vy
abasteci mi ento de agua subterranea, la cual no tiene precio
y por tanto no se puede sustituir tan fécil nente.

Conmo | o que se pretende investigar es en cuanto val oran | as
personas el servicio de captaci6n y abastecinmento de agua
subterranea que realiza la finca E Espino; y no la
di stribuci6n, ni |a explotaci 6n de este recurso, por |o que
tanmpoco es aplicable este método para el caso de esta
i nvesti gaci on.

Para un caso cono el de El Espino, la técnica de val oraci6n
que quizas sea la que nejor se adecua es, el Mtodo de
Val oraci 6n Contingente. Es decir a través de la realizacién
de encuest as; 0 sea que después de dar la informacion
badsica necesaria, se interrogaria a la gente cuanto

estarian di spuestos a pagar porque el agrobosque del Espino
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se conservara y se manejara técnicanente, en lugar de su

conversi 6n a proyectos urbanisticos.

1.6 METODO DE VALORACI ON CONTI NGENTE.
1.6.1 Origen del Metodo de Val oraci 6n Conti ngente.
El origen del Método de Val oraci 6n Contingente podria estar
ubi cado en una reconendaci 6n dada por |os sefiores Ciriacy -
Wantrup acerca de que se intentara nmedir |os val ores que se
asocian a |los recursos naturales a través de la
utilizaci én de entrevistas directas a | as personas; pero e
mét odo fue desarrollado por Robert Davis en |la década de
| os sesenta conp parte de su tesis doctoral. En su tesis,
|l o que intentaba descubrir es el valor que tenia para |os
cazadores y excursionistas |os bosques en el Estado de
Mai ne.
El Water Resourse Council de |os Estados Unidos en 1979
incluyé al Método de Val oraci 6n Contingente conp entre uno
de los tres reconendados para valorar determ nados
beneficios de | as inversiones publicas.
En 1986 se |e reconocid:“conmo apropiado para nedir
benéficios que (y perjuicios) en el marco de la

Conpr ehensive Environnental Response, Conpensation, and
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Liability Act (“Superfund”) de 1980, consolido su
respetabilidad, al tienmpo que inmpulsé la realizacion de
gran nunero de estudi os basados en esta netodol ogi a.

1.6.2 Natural eza del Mitodo de Val oraci 6n Conti ngente.

Es el método directo mas popul ar para estimar el valor de
bi enes sin nercado (Rideout y Hesseln, 1997). El método de
val oraci 6n contingente determna nediante el enpleo de
encuestas, cuestionarios, entrevistas, etc. la disposicion
de los individuos a pagar por nejoranientos y conservaci 6n
de diferentes tipos de recursos naturales o servicios

anbi ental es sin precio de nercado.

1. 6.3 Descripcion del Metodo de Val oraci 6n Conti ngente

Es extraordinariamente sinple en su conpresién intuitiva

se trata de sinmular un nercado a través de encuestas,
cuestionarios, entrevistas, a |os consum dores potenciales
de servicios anbientales. Se les pregunta por |a naxim
cantidad de dinero que estarian dispuestas a pagar por el
servicio anbiental si tuvieran que conprarlo, conp | o hacen
con | os demas bienes que tienen nercado. De ahi se deduce

el wvalor que para el consumdor nedio tiene (val or
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econdém co)el servicio anbiental objeto de estudio (Riera
1994) . '®

El Método de Val oraci 6n Conti ngente supone que | as personas
encuest adas responderan, ante la sinulacion del nercado de
servicios anbientales, de la msm forma que | o hacen ante
un nercado real de bienes o servicio (la persona encuestada
se encuentra en una situaci 6n parecida a |la que diariamente
se enfrentan en el nercado: conprando o no una cantidad
determ nada de un bien a un precio dado). Si es asi, su
di sponi bilidad a pagar, expresada a través de |a encuesta,
sera una nedida nonetaria real del canbio en su bienestar
ante canbios en I|la disponibilidad de |os servicios
anbi ent al es.

Esta netodologia, mde las preferencias de |as personas en
térm nos nonetarios y permite obtener un buen estinmado del
val or econdémi co de diversos beneficios anbientales. Sin
enbargo, esta técnica debe aplicarse rigurosanente y con
gran cuidado para que produzca resultados de valor
préactico. Todas las fuentes de sesgo deben considerarse y

prevenirse nediante una cuidadosa preparacion de la

8 PRISMA , “Valoracion Econémica del Agua para el Area Metropolitana de San Salvador, pag 7
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i nformaci 6n a sum ni strar, el abor aci 6n de | os

cuestionari os, encuestas, entrevistas, etc.

Estas suelen venir estructuradas en tres bl oques:

“Un prinmer bloque contiene |la informacidn rel evante
sobre el bien, o el problema objeto de estudio, de
nodo que el encuestado tenga una informacion
suficientenente preci sa cono par a identificar
correctanmente el problena de que se trate. Es nornal,
en el caso de |os bienes anbientales, aconpafar esta
primera informaciédn con ayudas gréaficas o visuales

(fotografia, dibujos) gque ayuden a | a conpresion.

Un segundo bl oque describe la nodificaci6n objeto de
estudio. Es decir: el nivel de partida en cuanto a |la
cal i dad del bien anbiental; |a nodificacion propuesta;
lo que ello supone para |la persona (las funciones
dosis respuesta ya nencionadas); y el necanisno de
financiacién de la nedida objeto de estudio (el
vehiculo de pago). Descrito el escenario, | as
preguntas se dirigen ahora a intentar averiguar |a
di sposi ci 6n a pagar de la persona por el canbio
propuesto, sin olvidar que cuando se trata de

encontrar esta cantidad, el planteam ento que se hace
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tiene que girar sienpre alrededor de |o que este
intercanbio de mayor bi enest ar (mayor cal i dad
anbiental), por dinero |le supone a ella (no se trata

de averiguar | o que piensa sobre | o que | a soci edad”

deberia hacer).

e Finalnmente, un tercer bloque indaga sobre al gunas de
| as caracteristicas socioeconém cas mas rel evantes de
| a persona encuestada, de acuerdo con el problenn
objeto de estudio: renta, edad, estado civil, nivel de
estudi os, etc. Se suele reconendar hacerlas al fina
de la encuesta para que resulte mnas conodo, y seria
menor la tendencia a rechazar una encuesta que
comi enza con este tipo de preguntas.

La informaci 6n necesaria para el analisis se puede obtener
nmedi ante el uso de una serie de variantes, entre |las que se
encuentran:

Pregunta abierta, en la cual el individuo debe responder a
| a posibilidad de decidir, sobre la disponibilidad a pagar
por la oferta de un bien publico. La desventaja del método
estd en el tipo de respuesta que se puede obtener, ya que

muchas veces | as per sonas encuest adas no ti enen

9 Azquetq Oyarsun, Diego” Valoracion Econémica de la Calidad Ambiental”, Pag 159.
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conoci mento sobre el pago que se hace a ciertos bienes
publicos, por lo cual no se da una cantidad que refleje |la
ver dadera val oraci 6n que se hace del bien bajo andlisis.
Pregunta tipo subasta, son preguntas cerradas, donde el
entrevi stador pregunta sobre una determ nada cantidad a |l a
que esté dispuesto a pagar el entrevistado, si se obtiene
una respuesta positiva el entrevistador tendera a aunentar
la cantidad. Si por el contrario |la respuesta es negativa,
se tenderd a disminuir la cantidad hasta que el
entrevistado |legue a un punto en el cual fija wuna
cantidad. El problema acd es el sesgo del valor inicial
porque de cierta forma influye en el valor final que se
pueda obtener. Los sesgos y problenmas se desarrollan nas
adel ante conp parte de |a aplicaci6n de | a netodol ogi a.

Ora posibilidad que se presenta es la de establecer un
rango de cifras en un cuadro a tabla entre las cuales el
entrevi stado debe de elegir una de ellas; el problema que
se da en esta posibilidad es que nmuchas veces |as personas
tienden a elegir el valor nedio, sin tener en cuenta el
analisis de | a respuesta que estéan proporci onando.

Formato miltiple, consiste en presentarle al entrevistado

un cuadro o tabla en el que se ofrecen varias cifras
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ordenadas de mayor a nenor, y pedirle que seleccione una. A
veces al gunas de estas cifras (las mas significativas: por
ejenplo, |lo que la gente se gasta en pronedio en bienes
conpar abl es) estan subrayadas, conp una ayuda adi ci onal . *°
Formato binario, que consiste en preguntar a |as personas
si estan o no dispuestas a pagar por un servicio anbiental;
a lo cual responderan Si o No. Esto se logra con
“subdividir la nmuestra en grupos igual nente representativos
y se les hace la pregunta nencionada a cada uno de ellos
con una cantidad diferente”. (Azqueta, 1994: 162).

Formato iterativo, describe, una situacién, en la cua
después de haber entrevistado a |la persona, se le vuelve
hacer otra entrevista con una nueva informaci6n; es decir
no conforme con l|la prinmera respuesta presentada, el
entrevistado y el entrevistador entran en una especie de
juego iterativo, planteando la pregunta “ Si .... entonces
jcanbiaria usted su respuesta inicial?”

Sea cono fuere; no basta con obtener una respuesta sin nas:
se requiere que sea, en primer lugar, infornmada, y en

segundo, honesta. Los problenmas que supone conseguir una

20 Op. Cit. Pag 162
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respuesta con estas caracteristicas son miltiples, vy

al gunos de ellos, de nuy dificil solucién .

El Metodo de Valoracion Contingente resulta util para
valorar bienes y servicios anbientales que no tienen
mer cados. Ademas puede ser util para eval uar conponentes de
proyectos de desarrollo que no pueden ser nedidos
utilizando otros métodos, tanbién proveen una estinacién

del orden de magnitud, que puede ser nuy val uable

1. 6.4 VENTAJAS Y DESVENTAJAS DEL METODO DE VALORACI ON
CONTI NGENTE.
Vent aj as.
- La principal ventaja del Meétodo de Val oraci 6n Conti ngente
consiste, en el hecho en que es el Unico nmétodo para

cuantificar | os valores de no uso (Azqueta ,1994.)

- El Met odo de Val or aci 6n Conti ngent e para  su
i mpl enmentaci 6n no requi ere de supuestos previos, ni de
ni nguna estimaci é6n de l|a funcion de demanda individual,

excepto en el caso del formato binario en donde aqui si se

2! Tomado de Azqueta Oyarsun, Pag 163.
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requi ere de una especificaci én previas de |las funciones de
demanda, para poder |levar acabo correctanente |a

estimaci 6n correspondi ente (Azqueta, 1994).

- EI Metodo de Valoracion Contingente, es el dnico que
perm te conpensaci 6n exigida para un canbio que deteriora
el bienestar o renunciar a uno que | o nejorara, ofreciendo,
por tanto una informacion que no reproduce |a que se

obtendria de un nercado hipotético.

Desvent aj as.

- La desventaja del Metodo de Valoraci6on Contingente se
basa en |a desconfianza que genera |la respuesta obtenida
ya que puede dar el entrevistado una respuesta deshonesta,
el problema es que a diferencia de |os métodos indirectos
no existe mnera de contrastar |a validez de |los

resul t ados.

- En los nmétodos indirectos se intenta averiguar a través

de |l a observaci 6n de su conducta, el valor que la persona

le otorga a un canbio que ya ha ocurrido, el Mtodo de
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Val oraci 6n Contingente presenta, en general, una situacion

hi pot ética, que todavia no se ha dado.

- El Met odo de Val or aci 6n Conti ngent e present a
incertidunbre ya que l|la respuesta del entrevistado puede
ser diferente en el nonento en que no conoce el estado de
la naturaleza que |e aconpafara y puede diferir Ila
respuesta cuando ya sabe que situacion |l e espera.

(Mtchell y Carson, 1989, pag.?2).

1.6.5 SESGOS DEL METODO DE VALORACI ON CONTI NGENTE.

Este método presenta una serie de sesgos que pueden |l egar
a conmeterse en el periodo en que se este elaborando |a
encuesta y tanbién en el periodo en que se esté
desarrollando |la entrevista al entrevistador. Los sesgos se

pueden cl asificar en:

SESGOS | NSTRUVENTALES.
Se encuentran entre ell os:
a. El sesgo originado por el punto de partida.
Este sesgo aparece cuando al nonmento de preguntarle al

entrevistado si estd dispuesto a pagar por una nejora en
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| a calidad anbiental, se le sugiere una cifra. La persona
entrevi stada puede ofrecer una cantidad cercana a | a
cifra, para acortar la entrevista, o tanbién porque
considera que esa cifra sugerida por el entrevistador es
razonable y por ende, el entrevistado ofrece una cifra
cercana a ella. (AZQUETA, 1994: 167,168 )

b. El sesgo del vehiculo.
El sesgo del vehiculo existe cuando |la respuesta obtenida
de |la persona esta condicionada por el necanisno de pago
propuesto, es decir, |a persona puede considerar que el
medi o de pago propuesto no es razonable o es poco realista.
(AZQUETA, 1994: 169)

c. El sesgo de | a informacion.
Este sesgo puede ocurrir al nonento de presentarle la
situaci 6n hipotética de una nejora en |la calidad anbiental,
el entrevistado, no sabe si con la respuesta que dé, la
situaci 6n se nodificard, respondera la pregunta dando una
canti dad; pero no sabe si se Ilevard a cabo la nejora
ademds desconoce |la cantidad que estan expresando | os
demds, por ende si se le informara de ello, (la situacion
de nejora, si se llevard a cabo o no) ¢Canbiaria su

di sposi ci 6n a pagar?. Si la respuesta por parte del
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entrevistado es afirmativa, Su respuesta estaba sesgada
por la carencia de informaci 6n. (AZQUETA, 1994: 169, 170)
d. EIl sesgo del entrevistador.

Se ha detectado el peligro de este sesgo aparentenente en
| as entrevistas personales, debido a que en el proceso de
realizar la entrevista, el entrevistado tienda a exagerar
su disposici én a pagar por una causa que cree es desde el
punto de vista social aceptable, o por tenor a aparecer
frente al entrevistador, cono poco consciente del problens,
0 no solidaria, y tambi én puede exagerar |a cantidad para
quedar bien con el entrevistador que nada |e cuesta.

(AZQUETA, 1994: 170, 171).

e. EIl sesgo del orden.
Puede aparecer este sesgo, en el caso en que se estén
val orando varios bienes o servicios, y la valoracion de
cada uno de ellos depende del puesto que ocupa cada uno de
ellos en la lista de presentaci én; |a disposicidn a pagar
por un determ nado bien es nmayor cuando aparece en |os
primeros puestos de |la secuencia, y nmenor en los ultinops
| ugares; puede ocurrir que al revisar |as respuestas de |as

encuestas, |a persona entrevistada se ha gastado toda su
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renta o a veces mas val orando s6l o estos bienes. (AZQUETA,

1994: 170, 171).

SESGOS NO | NSTRUVENTALES.
Los sesgos que a continuacion se describen, tienen
caracteristica diferentes a |os anteriores, ademas de estar
anbos rel aci onados, necesitan un tratam ento nmas conpl ej o.
f. EIl sesgo de |a hipétesis.

Recordenps que al nonmento de realizar |a entrevista, dado
que en ella se trata wuna situacidén hipotética, el
entrevi stado no tiene ningdn incentivo para dar una
respuesta correcta; no se olvide que |la respuesta requiere
un tienpo, una reflexion, un esfuerzo. Puede ocurrir que |la
persona entrevistada al nonento de preguntarle su
di sposici 6n a pagar, da una cifra que sea la prinmera que se
le viene a |la cabeza, o la que sugiere el entrevistador,
todo con el propoésito de terminar lo mas répido posible la
entrevista, de todas naneras no percibe ningln perjuicio o
ni ngun beneficio por actuar de esta nanera. Por tanto, el
sesgo ocurre en definitiva al nonento de que el
entrevi stado no ofrece una respuesta correcta. ( AZQUETA,

1994: 171, 172)
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g. El sesgo estratégi co.

Este sesgo aparece cuando |a persona entrevi stada cree que
| a situaci6n que se le plantea se |levara a cabo, por tanto
puede tener un incentivo para participar en |a experiencia,
pero cuidando bien su respuesta, sin enbargo se argunenta
que, si este es el caso, su respuesta no serd honesta sino
estrat égi ca. (AZQUETA, 1994: 172,173)

2. OBJETIVOS DE LA | NVESTI GACI ON.

Determinar la maxima disposicion a pagar que los
habi tantes de Santa Tecla y Santa Elena, |e otorgan a
servicio anbiental de captacién y abastecimento de agua
subterranea que presta La Finca El Espino utilizando el

Mét odo de Val oraci 6n Conti ngente.

OBJETI VOS ESPECI FI CCs.

- Determ nar las variables que influyen en Ia
di sposicién a pagar de parte de las personas para
proteger y conservar la Finca EIl Espino, de tal forma
que garantice I a funci 6n de captacion vy

abast eci mi ent o de agua subt erranea.
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- Encontrar la utilidad del Mttodo de Valoracion
Contingente conp herranmienta en la recopilacién de
informaci 6n que sirva cono referencia al nonmento de
crear proyectos que tengan inpactos negativos en La

Fi nca El Espino.

- Contribuir a divulgar la informaci 6n a | a pobl aci 6n de
la inmportancia que tienen |os servicios anbientales
que presta gratuitanmente La Finca El Espino.

3. Fornmul aci 6n de Hi potesi s.

Hi potesis General .

Las personas de |a urbanizacion Santa Elena y Santa Tecla
tendran mayor voluntad de pago en la nedida en que |as
fam lias perciban la funcion de captaci6n y abasteciniento

de agua subterranea que realiza La Finca El Espino.

Hi pot esi s Especificas:

Narmero de dias de abastecimento de agua: Las personas que

reciben el servicio de agua los siete dias de |la senana

su vol untad de pago ser& nayor
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Agua apta para beber: Las personas que consideran que el

agua no es apta para beber, mayor serd su voluntad de

pago.

Conoci mento Anbiental: La falta de conocim ento anbiental
de la funcion de captacion y abastecimento de agua
subterranea, que presta la Finca E Espino, influye

negativanmente en | a di sposici6n a pagar de | as personas.

I nf or maci 6n Anbi ent al : En la nmedida en que |as personas
tengan informaci 6n anbi ental sobre |a funci 6n de captaci 6n
y abastecim ento de agua subterranea que presta La Finca E

Espi no mayor sera su vol untad de pago.

Estado Civil: Las personas casadas tienen rmayor
di sposicién a pagar por la funcion de captacidon vy
abasteci miento de agua subterranea que realiza la Finca El

Espi no.
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Sexo: Las nujeres tienen nmayor disposicion a pagar porque
La Finca El Espino siga realizando |la funcién de captacidn

y abastecinmento de agua subterranea.

Tenencia de la vivienda: Las personas que poseen casa

propi a tendréan mayor disposicion a pagar.

Edad: A mayor edad de | as personas, |a disposicién a pagar
por la funcidén de captacion y abastecimento de agua

subterranea que realiza La Finca El Espino sera nenor.

Est udi os Real i zados: A nedida que el nivel educativo

aunenta, nmayor sera l|la disposicion a pagar de |as personas.

Qcupaci 6n: Las personas que reci ben un salario en el grupo
famliar tendran voluntad de pago por l|a funcidn de
captaci 6n y abastecimento de agua que realiza La Finca E

Espi no.

I ngreso: La voluntad de pago de |as personas sera mayor,

m entras nmayor sean Sus ingresos.
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Fuente de ingresos no salariales: Las personas que no

reci ben un salario, su voluntad de pago seré& nenor.

CAPi TULO I 1|
1. ANALI SI S ESTADI STI CO.

El desarrollo del siguiente capitulo ha sido estructurado
en tres partes . En el primer bloque se realiza un analisis
descriptivo de los resultados encontrados en |as encuestas
para cada una de las variables independientes, en esta
prinera parte del analisis se describe el por qué del
conportamento de |os resultados, a partir de los
porcentaj es obtenidos en |a encuesta. En el segundo bl oque
se pretende conocer a cuanto asciende |la voluntad de pago
en pronmedi o de | os encuestados; datos que son obteni dos de
| a tabl a expresada en val ores absolutos por cada
vari abl e i ndependi ent e.

Y finalnmente un tercer bloque para contrastar si existe

rel aci on estadistica entre las variables independientes vy
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la variable dependiente, utilizando

la prueba de chi-

cuadrado que al msno tienpo ayudaréd para rechazar o

acept ar | as hipotesis planteadas,

prueba un nivel de significancia del

utilizando para esta

5%
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ANALISIS DESCRIPTIVO, ANALISIS PROMEDIO Y ANALISIS DE LA PRUEBA DE CHI-

CUADRADO, DE LOS RESULTADOS OBTENIDOS A TRAVES DE LAS ENCUESTAS.

Variable Niumero de Dias de Servicio de Agua.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN NUMERO DE DIAS DE ABASTECIMIENTO.

50 SEGUN NUMERO DE DIAS DE SERVICIO DE AGUA

TABLA No. 1

Contar de VOLUNTAD DE PAGO | N°DE DIAS
VOLUNTAD DE PAGO ( 1 2 4 5 6 7 Total general

0-10 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 6.98% 6.98%
10-20 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 6.98% 6.98%
20-30 0.00% 1.16% 1.16% 0.00% 0.00% 50.00% 52.33%
30-40 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 3.49% 13.95% 17.44%
40-50 0.00% 0.00% 0.00% 1.16% 0.00% 6.98% 8.14%
50-60 1.16% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 6.98% 8.14%

Total general 1.16% 1.16% 1.16% 1.16% 3.49% 91.86% 100.00%

PROMEDIODE V.D.P. 55 25 25 45 35 28.0
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En la tabla No.1, se puede apreciar que un 52% del total de la poblacion encuestada
que recibe el servicio de agua los siete dias de la semana su voluntad de pago esta
ubicada en el intervalo entre ¢20 - ¢30 mensuales, porque la Finca ElI Espino se
conserve y realice la funcion de captacion y almacenamiento de agua subterranea;
siguiéndole, un 34%, que estan dispuestos a pagar entre ¢30 - ¢60 mensuales, y por
ultimo, el 14% de la poblacion encuestada que reciben agua los siete dias de la semana
estan dispuestos a pagar en el intervalo entre ¢1 - ¢20 mensuales.

Es de hacer notar que éstas personas que reciben agua los siete dias de la semana, y que
estan dispuestas a pagar menos del valor de partida que se introdujo en la encuesta, es
porque aunque su ingreso les permita pagar una cantidad mayor; las personas piensan
que no les compete pagar a ellos sino a otra institucion tales como: Gobierno,
Municipalidades y Empresa Privada. Otros manifestaron que las personas que dafian los
bosques son los que deben pagar.

Con los resultados obtenidos se comprueba que las personas que reciben siete dias el
servicio de agua estan dispuestos a pagar en promedio ¢28.03 mensuales y los demas
que reciben el servicio de agua de 1 a 6 dias, estan dispuestas a pagar en promedio
¢26.43 mensuales.

El resultado de la prueba chi- cuadrado, refleja que no existe relacion entre la variable

voluntad de pago y la variable nimero de dias de abastecimiento, del servicio de agua
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que reciben los habitantes de las colonias de Santa Tecla y Santa Elena. ( Ver ANEXO

No.10)

Variable Agua Apta Para Beber.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN AGUA APTA PARA BEBER.

TABLA No.2
Contar de VOLUNTAD DE PAGO APTA
VOLUNTAD DE PAGO NO Sl Total general
0-10 5.81% 1.16% 6.98%
10-20 1.16% 5.81% 6.98%
20-30 24.42% | 27.91% 52.33%
30-40 13.95% 3.49% 17.44%
40-50 6.98% 1.16% 8.14%
50-60 6.98% 1.16% 8.14%
Total general 59.30% | 40.70% 100.00%
PROMEDIO DE V.D.P. 31.86 25.28

En los resultados se puede observar que el 59% de las personas encuestadas

respondieron que el agua que reciben, no es apta para beber, porque ellos consideran

gue estd contaminada por quimicos, excrementos, tierra, entre otros, mientras que el

41% de los entrevistados, dijeron que el agua que reciben si es apta para beber, por que

consideran que se encuentra libre de contaminantes ya que el

directamente de los pozos ubicados dentro de la Finca EIl Espino.

agua

proviene
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De acuerdo a los resultados de la tabla No.2, se puede determinar que el 45% de las
personas entrevistadas que consideran que el agua no es apta para beber estarian
dispuestas a pagar entre ¢20 a ¢50 colones mensuales; en cambio las personas que
dijeron que el agua si es apta para beber, su voluntad de pago esta ubicada entre ¢10-
¢40 colones mensuales, es decir el 37% de los entrevistados.

La tabla No.2, muestra que las personas entrevistadas que consideran que el agua no es
apta para beber, su voluntad de pago promedio seria de ¢31.86 colones mensuales; en
cambio el resto que respondié que el agua si es apta para beber, estarian dispuestos a
pagar en promedio la cantidad de ¢25.28 colones mensuales.

En el resultado de la prueba de chi- cuadrado, muestra que si existe una relacion entre la
variable voluntad de pago y la variable agua apta para beber. (Ver ANEXO No.11)

Lo que significa que, al crearles el mercado hipotético, se les planteaba a los
encuestados que iban a recibir agua mas limpia, ahorrandose el gasto de comprar agua

envasada, por tanto la voluntad de pago sera mayor por recibir agua purificada.
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Variable Conocimiento Ambiental.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN CONOCIMIENTO AMBIENTAL.

TABLA No.3

Conocimiento Ambiental/ V.D.P.  VOLUNTAD DE PAGO SEGUN CONOCIMIENTO AMBIENTAL

Contar de VOLUNTAD DE PAGO  [CONOCIMIENTO AMBIENTAL

VOLUNTAD DE PAGO NADA ESCASO BASTANTE Total general
0-10 2.33% 2.33% 2.33% 6.98%
10-20 1.16% 5.81% 0.00% 6.98%
20-30 6.98% 32.56% 12.79% 52.33%
30-40 1.16% 10.47% 5.81% 17.44%
40-50 2.33% 2.33% 3.49% 8.14%

PROMEDIO V.D.P. 29.28 27.08 31.66

Los resultados obtenidos reflejan que, de 86 personas encuestadas, el 16% no tienen
conocimiento ambiental, debido a que en el momento de la entrevista se pudo constatar
qgue no conocen las funciones que realizan los bosque, mientras que el 56% tiene escaso
conocimiento, por que expresaron un panorama general e ideas vagas de los beneficios
prestan de los bosques; y el 28% si tienen bastante conocimiento, por que son personas
que si contestaron correctamente el cuestionario como se esperaba y ademas,
explicaron otras funciones basicas de otros tipos de bosques. Es importante mencionar

que la voluntad de pago para todas las personas oscila entre el ¢20-¢30 colones
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mensuales, pero quienes estuvieron dispuestos a pagar mas de ¢30 colones fueron las
personas gue tenian escaso conocimiento ambiental.

De los tres niveles que se establecieron en la encuesta para determinar si las personas
tiene bastante, escaso 0 nada de conocimiento ambiental; las personas que tienen
bastante conocimiento estan dispuestas a pagar en promedio ¢31.66 colones mensuales,
y las que tienen escaso conocimiento su voluntad de pago es ¢27.08 colones mensuales,
y por ultimo, las personas que no tienen conocimiento pagarian en promedio ¢29.28
colones mensuales.

El resultado encontrado en la prueba chi- cuadrado muestra que no existe un relacion
entre la variable voluntad de pago y la variable conocimiento ambiental, o0 sea que se
rechaza la hipotesis de que a mayor conocimiento ambiental mayor sera su voluntad de
pago; esto se debe a que las personas al encuestarlas manifiestan de que: “cdmo conocen
mas piensan que no les compete a ellos pagar sino que al gobierno”; ademas agregan
los entrevistados que no tienen y los que tienen escaso conocimiento que por la funcion
que se trata de valorar no se debe de pagar, asi como también no tienen clara la idea, de

cuéles son los beneficios que prestan los bosques.(Ver ANEXO No.12)
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Variable Informacién Ambiental.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN INFORMACION AMBIENTAL.

TABLA No. 4

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN INFORMACION AMBIENTAL

Contar de VOLUNTAD DE PAGO

INFORMACION AMBIENTAL

VOLUNTAD DE PAGO

NADA

ESCASO

BASTANTE

Total general

0-10

10-20
20-30
30-40
40-50
50-60

0.00%
2.33%
12.79%
581%
2.33%
1.16%

4.65%
4.65%
30.23%
581%
2.33%
4.65%

2.33%
0.00%
9.30%
5.81%
3.49%
2.33%

6.98%
6.98%
52.33%
17.44%
8.14%
8.14%

Total general

24.42%

52.33%

23.26%

100.00%

PROMEDIO DEV.D.P. 29.76

27

31.50

En la tabla anterior se observa que la mitad de las personas encuestadas el 52% tienen

escasa informacién ambiental, por que aunque han recibido informacién del medio

ambiente han asimilado muy poco y ademas no le ponen interés a los beneficios que

prestan los bosques ni a la escasez de la cobertura forestal en nuestro pais; un 24% del

total de la muestra no tiene informacion, debido a que las personas no le dan la prioridad

a los temas ambientales que se transmiten en los distintos medios de comunicacion, ni

mucho menos les interesa averiguar quienes son los que deben conservar y proteger los

bosques y un 23% de las personas encuestadas tienen bastante informacién, ya que

respondieron correctamente al cuestionario y ademas detallaron que temas medio

ambientales habian recibido en los distintos medios de comunicacion.
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El 52% de los encuestados estan dispuestos a pagar en el intervalo de ¢20-¢30
mensuales, el 34% de las personas estuvo dispuesta a pagar un valor superior a ¢30
mensuales; y el 14% de las personas encuestadas, estarian dispuestas a pagar menos del
valor promedio, debido a que al comenzar con un valor de partida de ¢26.25 mensuales,
los encuestados reaccionaron afirmando que ellos pagaban menos por recibir el agua,
manifestando que estarian dispuestos a pagar la misma cantidad que cancelaban a la
institucion que les proveia el servicio de agua.

Del total de encuestados, las personas clasificadas con bastante informacién, su voluntad
de pago en promedio es de ¢31.50 mensuales, las personas con escasa informacion su
disposicion a pagar en promedio asciende a ¢27 mensuales, y un dato curioso es que los
entrevistados que no tienen informacién, su disposicion a pagar en promedio es de
¢29.76 mensuales, mayor que el valor promedio de las personas con escasa informacion
ambiental.

El resultado encontrado en la prueba de chi-cuadrado muestra que no existe relacién
entre la variable voluntad de pago y la variable informacion ambiental, o sea que se
rechaza la hipotesis de que a mayor informacién ambiental mayor serd la voluntad de
pago.

(Ver ANEXO No.13).
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Variable Estado Civil.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN ESTADO CIVIL

TABLA No. 5

Contar de VOLUNTAD DE PAGO |ESTADO CIViL

VOLUNTAD DE PAGO SOLTERO CASADO ACOMPANADO | DIVORCIADO VIUDO Total general

0-10 3.49% 0.00% 1.16% 0.00% 2.33% 6.98%

10-20 1.16% 2.33% 3.49% 0.00% 0.00% 6.98%

20-30 22.09% 16.28% 11.63% 1.16% 1.16% 52.33%

30-40 3.49% 6.98% 6.98% 0.00% 0.00% 17.44%

40-50 3.49% 3.49% 0.00% 1.16% 0.00% 8.14%

50-60 3.49% 4.65% 0.00% 0.00% 0.00% 8.14%

Total general 37.21% 33.72% 23.26% 2.33% 3.49% 100.00%
PROMEDIO DEV.D.P. 28.43 32.58 25.5 35 11.66

De acuerdo a los resultados obtenidos, se puede observar que la mayoria de los
entrevistados son solteros, es decir, el 37%, del total de la muestra, esto se debe a que
en el momento de pasar la encuesta, ellos manifestaron no tener ningin tipo de
compromiso conyugal, o sea, que son madres solteras o también padres separadas de su
pareja; por lo que el 22% de ellos su voluntad de pago oscila entre ¢20 - ¢30 mensuales.
El 33% de los entrevistados son casados, ellos estan dispuestos a pagar en promedio
mas, que los solteros, esto se debe a que tienen apoyo mutuo Yy por ende tienen una
aportacion mayor (dinero) para asegurarse de recibir agua purificada, de igual manera
esta situacion se apega para las personas acompafiadas, que representan un 24%, con la
unica diferencia que su voluntad de pago es menor, porque resultaron al momento de

realizar la entrevista menos personas acompafadas. Los divorciados que constituyen un
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minimo, dentro del total de la muestra, o sea el 2%, su voluntad de pago es mayor que
de todos los entrevistados, pero se debe recordar que solamente dos personas
entrevistadas resultaron ser divorciados y esto tiende a que al calcular la voluntad de
pago sea mayor. Finalmente, los viudos, que representan el 3%, dentro de ellos dos
personas no estan dispuestos a pagar, Yy esto se debe a que la edad de ambas es mayor a
60 afios y ya no tienen incentivos ni interés por recibir agua purificada, y la Unica
persona de las viudas que si estaba dispuesta a pagar, se ubica en el rango entre ¢ 20 -
¢30 mensuales. .Segln los datos de la tabla No.5, los solteros estan dispuestas a pagar
en promedio ¢28.43 mensuales, los casados su voluntad de pago asciende a ¢32.58
mensuales, los acompafiados, estan dispuestos a pagar en promedio ¢25.5 mensuales,
los divorciados, estan dispuestos a pagar en promedio ¢35 mensuales, y las viudas, su
voluntad de pago en promedio asciende a ¢11.66 mensuales.

Como se puede observar en los resultados de la prueba de chi- cuadrado, indica que no
existe una relacion entre la variable voluntad de pago y la variable estado civil. (Ver

ANEXO No.14)
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Variable Sexo.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN SEXO

TABLA No. 6
TABLA N° 2
Contar de VOLUNTAD DE PAGO  [SEXO
VOLUNTAD DE PAGO FEMENINO | MASCULINO [ Total general
0-10 5.81% 1.16% 6.98%
10-20 2.33% 4.65% 6.98%
20-30 33.72% 18.60% 52.33%
30-40 9.30% 8.14% 17.44%
40-50 3.49% 4.65% 8.14%
50-60 3.49% 4.65% 8.14%
Total general 58.14% 41.86% 100.00%
PROMEDIO DE V.D.P. 27.20 25.27

Con los datos anteriores, se observa que de las personas entrevistadas, el 58%

corresponde al sexo femenino, siendo una de las razones del por qué son mas mujeres,

es que la mayoria son amas de casa, 0 tienen negocio propio que esta instalado en sus

casas; y el 42% de los entrevistados corresponde al sexo masculino, ya que ellos no

permanecen en sus casas, debido a que tienen que desplazarse a su lugar de trabajo todos

los dias.

De acuerdo a lo anterior se puede deducir que el 33.72% de las mujeres estan dispuestas

a pagar entre ¢20 - ¢30 colones mensuales y el 9.30% estarian dispuestas a pagar entre

¢30 - ¢40 colones mensuales; mientras que el 18.60% de los hombres entrevistados

estarian dispuestos a pagar ente ¢20 - ¢30 colones mensuales .
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Con los datos observados se determind que el sexo femenino en promedio esta dispuesto

a pagar ¢27.20 colones mensuales, para que se conserve la finca El Espino; mientras

que el sexo masculino en promedio esta dispuesta a pagar ¢25.27 colones mensuales.

Los resultados anteriores en la prueba de chi-cuadrado muestran que no existe una

relacién entre la variable voluntad de pago y la variable sexo de los encuestados.( Ver

ANEXO No.15).

Variable Tenencia de la Vivienda.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN TENENCIA DE VIVIENDA.

TABLA No. 7
Contar de VOLUNTAD DE PAGO  |TENENCIA
VOLUNTAD DE PAGO PROPIA ALQUILADA | COLONOS | Total general
0-10 3.49% 1.16% 2.33% 6.98%
10-20 1.16% 0.00% 5.81% 6.98%
20-30 23.26% 8.14% 20.93% 52.33%
30-40 10.47% 4.65% 2.33% 17.44%
40-50 4.65% 2.33% 1.16% 8.14%
50-60 2.33% 4.65% 1.16% 8.14%
Total general 45.35% 20.93% 33.72% 100.00%
PROMEDIO DE V.D.P. 29.10 35 23.62

59




Del total de entrevistas que se realizaron, el 45% dijeron que la casa es propia, debido a
que la mayoria de entrevistados compraron casa hace muchos afios manifestandonos que
adquirieron su vivienda cuando no era muy cara; el 21% de las personas encuestadas
manifestaron alquilar vivienda, por que son personas no originarias del lugar,
agregando que viven alli por ser un lugar fresco, con menos ruido y menos
contaminacion; el resto de los encuestados que representa un 34%, dijeron ser colonos
del lugar, ya que habitan dentro de la finca El Espino y ninguno de ellos puede comprar
casa propia, debido a los bajos ingresos que perciben.

De acuerdo a los resultados de la tabla No.7, se deduce que las personas que poseen
casa propia en promedio, estarian dispuestas a pagar ¢29.10 colones mensuales, mientras
que los que poseen vivienda alquilada, estarian dispuestos a pagar en promedio la
cantidad de ¢35 colones mensuales, y el resto que son colonos, su voluntad de pago en
promedio, es de ¢23.62 colones mensuales.

Los resultados en la prueba chi-cuadrado, muestran que si existe relacion entre la
variable voluntad de pago y la variable tenencia de la vivienda.

Se puede concluir que las personas que tienen casa propia, estan dispuestos a pagar mas
que las personas que alquilan vivienda, asi como también las personas que son

colonos.(Ver ANEXO No.16).
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Variable Edad.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN _EDAD.

TABLA No. 8

Contar (le VOLUNTAD DE PAGO  [EDAD

VOLUNTAD DE PAGO 18A25ANOS 26A33ANOS 3dadlaios 42a49afis S0abiaios  S8abbafios  66amds | Total genera
0-10 1.16% 1.16% 1.16% 0.00% 0.00% 2.33% 1.16% 6.98%

10-20 0.00% 0.00% 2.33% 2.33% 2.33% 0.00% 0.00% 6.98%

20:30 4.65% 15.12% 10.47% 9.30% 3.49% 4.65% 4.65% 52.33%

30-40 0.00% 5.81% 5.81% 2.33% 2.33% 1.16% 0.00% 17.44%

4050 1.16% 1.16% 4.65% 1.16% 0.00% 0.00% 0.00% 8.14%

50-60 2.33% 2.33% 2.33% 1.16% 0.00% 0.00% 0.00% 8.14%

Total genera 9.30% 25.58% 26.74% 16.28% 8.14% 8.14% 581% | 100.00%

PROMEDIOV.D.P 325 30 31.52 28.57 25 20.71 4.2

De acuerdo a los datos anteriores las personas entrevistadas que tienen edades entre 18-

25 afios, representan un 9.30%, por ser personas de menos edad tiene una mayor

disposicion a pagar, ya que tienen la vision a futuro que tendran mas afios de vida y por

ende quieren asegurarse de recibir agua purificada, las personas que oscilan entre las

edades de 25-33afios, representan un 26% de los encuestados, por ser personas aun

jévenes, estan interesados en la conservacion de la finca EI Espino, para recibir agua

limpia en su hogar; el 27% que son las personas que estan entre 34-41 afios de edad,

manifestaron la importancia que tienen los recursos naturales y el cuido que deben tener
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de tal manera que garanticé a ellos y a las generaciones futuras un mayor bienestar; asi
como también lo expresaron los que tienen edad entre 42-49 afos, es decir el 16% de los
entrevistados; los que tienen edad entre 50-57 afios representan un 8.14%, siendo esté el
mismo porcentaje para los que estan entre las edades de 58-65 afios, estas personas por
estar en edades mayores manifestaron que les es indiferente recibir agua purificada y el
resto es decir el 4.2% de los entrevistados, que estan entre la edad de 66 a mas afos;
manifestaron que ya no les interesa asegurarse de recibir agua purificada, por que creen
gue ya no van a vivir mucho tiempo.

Por tanto, los resultados indican que las personas que se ubican entre la edad de 18 a 49
afios; siendo un total del 40% de los entrevistados, su voluntad de pago se encuentra,
entre ¢20 - ¢30 colones mensuales, y el resto, o sea el 13% de los entrevistados, que
oscilan entre la edad de 50-66 afios 0 mas, estarian dispuestos a pagar entre ¢ 20 - ¢30
colones mensuales.

Los resultados en la prueba chi-cuadrado, indican que no existe relacion entre la

variable voluntad de pago y la variable edad de los encuestados. (Ver ANEXO No.17)
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Variable Estudios Realizados.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN ESTUDIOS REALIZADOS.

TABLA No. 9

Contar de VOLUNTAD DE PAGO

ESTUDIOS REAL |

VOLUNTAD DE PAGO v NINGUNO DE 1°a 6° grado | De 7° a 9° grado De 1° a 3° bachillerato Técnico | Universitario | Otros |Total general
0-10 1.16% 0.00% 1.16% 1.16% 1.16% 2.33% | 0.00% | 6.98%
10-20 3.49% 2.33% 1.16% 0.00% 0.00% 0.00%  0.00% | 6.98%
20-30 10.47% 12.79% 10.47% 5.81% 2.33% 9.30% | 116% | 52.33%
30-40 1.16% 0.00% 6.98% 1.16% 1.16% 581% | 116% | 17.44%
40-50 0.00% 0.00% 3.49% 0.00% 0.00% 465% | 0.00%| 814%
50-60 0.00% 0.00% 1.16% 0.00% 0.00% 6.98% 1 0.00% | 8.14%
Total general 16.28% 15.12% 24.42% 8.14% 4.65% 20.07%  2.33% | 100.00%
PROMEDIO V.D.P 22.14 23.46 30.71 23.57 225 358 30

Segun la tabla No.9, el 16% de los encuestados estan en la categoria de ningun nivel

de estudios realizados, el 15%, tienen un nivel de educacién comprendido de 1° a 6°

grado; el 24% estan ubicados en el nivel educativo de 7° a 9° grado, el 8% de los

encuestados tienen un nivel de educacion de 1° a 3° de bachillerato, el 4.65% de los

encuestados, tienen un nivel de estudios técnico; el 29% de las personas tienen un nivel

de educacion universitario y un 2%, tienen estudios superiores a los universitarios.

Lo que muestran los datos anteriores es que el 16% son personas que no saben leer ni

escribir, evidenciandose que el nivel de analfabetismo es reducido, ya que la mayor parte

de los entrevistados tienen acceso a educacion formal, exceptuando a los habitantes de la

Finca El Espino que no tienen suficientes ingresos para poder asistir a una escuela y
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prefieren dedicarse completamente toda la familia a las labores agricolas y otros
quehaceres domésticos, mientras que el 84% son personas que si saben leer y escribir
o tienen educacion formal, debido a que son personas que tienen la capacidad
econdémica para poder sacar una carrera universitaria 0 una carrera técnica y también
porque viven en lugares accesibles a los centros educativos.

Los resultados obtenidos reflejan que en promedio las personas que no tienen un nivel
educativo estan dispuestos a pagar ¢22.14 mensuales, las personas ubicadas en el rango
de 1° a 6° grado estarian dispuestas a pagar ¢23.46mensuales, asi también los
encuestados, ubicadas en el rango de 7° a 9° estan dispuestas a pagar ¢30.71mensuales,
los encuestados que estan comprendidos de 1° a 3° afio de bachillerato, su voluntad de
pago asciende a ¢23.57 mensuales, los encuestados que han realizado estudios técnicos,
su voluntad de pago en promedio es de ¢22.5mensuales, las personas con estudios
universitarios estarian dispuestos a pagar ¢35.8 mensuales, y por Gltimo los encuestados,
con estudios superiores a los universitarios, estarian dispuestos a pagar ¢30.0 colones
mensuales.

En la prueba chi- cuadrado los resultados muestran que no existe una relacion entre la
variable voluntad de pago y la variable estudios realizados de los encuestados. (Ver

ANEXO No.18)
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Variable Ocupacion.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN OCUPACION.

TABLA No.10

VOLUNTAD DE PAGO  »| Estudiante  |Ama de Casa Empleado/AsaIariadolfesional independig Empresario| Jubilado| Otros |Total general
0-10 1.16% 1.16% 1.16% 0.00% 0.00% | 2.33% [1.16% | 6.98%

10-20 1.16% 2.33% 0.00% 0.00% 0.00% | 0.00% [3.49% | 6.98%

20-30 1.16% 22.09% 20.93% 1.16% 2.33% | 2.33% [2.33% | 52.33%

30-40 1.16% 1.16% 10.47% 0.00% 1.16% | 0.00% |3.49% | 17.44%

40-50 1.16% 1.16% 4.65% 1.16% 0.00% | 0.00% |0.00% | 8.14%

50-60 1.16% 0.00% 4.65% 1.16% 1.16% | 0.00% [0.00% | 8.14%

Total general 6.98% 27.91% 41.86% 3.49% 4.65% | 4.65% |10.47%] 100.00%

PROMEDIO DE V.D.P. 30 24.41 32.5 41.6 35 15 227

De acuerdo a los resultados anteriores, indican que el 41.86% de los entrevistados son

empleadas / asalariadas, el 27.91% de los entrevistados, su ocupacion es de ama de casa,

10.47% de los encuestados, la ocupaciéon es otra y no esta especificada en la encuesta,

mientras que el 6.98% de los entrevistados manifestaron ser estudiantes, el 4.65% es

empresario, mientras que el 4.65% se encuentran en la categoria de jubilados, y el resto

de los entrevistados corresponde al 3.49% de las personas que manifestaron ser

profesionales independientes.
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Segun los resultados No0.10, muestran, que los entrevistados que manifestaron ser
estudiantes, estarian dispuestos a pagar un promedio de ¢30 colones mensuales, los que
respondieron ser amas de casa, su voluntad de pago en promedio seria de ¢24.41 colones
mensuales, los que dijeron que su ocupacion era empleado/ asalariado, su disposicion a
pagar promedio seria de ¢32.50 colones mensuales, los que manifestaron ser
profesionales independientes, su voluntad de pago seria en promedio de ¢41.6 colones
mensuales, mientras que las personas que su ocupacion es de empresario, su voluntad de
pago promedio seria de ¢35 colones mensuales, los que respondieron que son jubilados,
estarian dispuestos a pagar en promedio ¢15 colones mensuales, y el resto que su
ocupacion esta en la alternativa “otros” y que no esta especificada en la encuesta,
estarian dispuestos a pagar en promedio la cantidad de ¢22.40 colones mensuales.

El resultado encontrado en la prueba chi- cuadrado muestra que no existe una relacién
entre la variable voluntad de pago y la variable ocupacién de los entrevistados. (Ver

ANEXO No.19).
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Variable Ingreso.

VOLUNTAD DE PAGO SEGUN INGRESOS.

TABLA No. 11

Contar de VOLUNTAD DE PAGO |INGRESO v
VOLUNTAD DE PAGO »| Hasta ¢ 1,260.00 [#1,261.00 a ¢3,000.00 ¢3,001.00 a ¢ 6,000.00] ¢6,001.00 a ¢ 9,000.00] ¢9,001.00 a ¢12,000 | Total general
0-10 2.33% 2.33% 2.33% 0.00% 0.00% 6.98%
10-20 5.81% 1.16% 0.00% 0.00% 0.00% 6.98%
20-30 24.42% 16.28% 6.98% 4.65% 0.00% 52.33%
30-40 2.33% 4.65% 8.14% 2.33% 0.00% 17.44%
4050 0.00% 1.16% 4.65% 2.33% 0.00% 8.14%
50-60 0.00% 2.33% 2.33% 1.16% 2.33% 8.14%
Total general 34.88% 21.91% 24.42% 10.47% 2.33% 100.00%

PROMEDIO V.D.P. 19.8 27.9 33.10 35.00 55

De acuerdo a los resultados de la tabla No.11, el 35% de los entrevistados manifesto
tener ingresos mensuales menores que el salario minimo, reflejando que son personas
que no alcanzan a cubrir sus necesidades basicas, viviendo en zonas marginales o como
colonos del lugar; el 28% de los entrevistados, oscila su ingreso de ¢1261 a ¢3000.0, es
decir, que pueden subsistir, pero no cubren la canasta basica, mientras que el 24%
tienen un ingreso entre ¢3001 a ¢6000.0, ellos si alcanzan a cubrir sus necesidades
béasicas, teniendo un mejor nivel de vida, el 10% de los entrevistados tienen un ingreso
entre ¢6001 a ¢9000.0, que es un grupo bastante reducido, ello se evidencia en la zona

en que habitan y el tipo de vivienda que poseen, el resto de los entrevistados que es el
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2% reciben un ingreso entre ¢9001 a ¢12000,y sus ingresos provienen de negocios
propios.

Segun los resultados en la tabla No. 11, indican que el 30% de los entrevistados, su
voluntad de pago estd ubicada entre ¢10 - ¢30 colones mensuales, mientras que el
21%,estarian dispuestos a pagar entre ¢20 - ¢50 colones mensuales, en cambio el 7% su
disposicion a pagar estaria entre ¢20 - ¢40 colones mensuales, mientras que el resto que
corresponde al 2%, su voluntad de pago se encuentra entre ¢50 - ¢60 colones mensuales.
En base a los resultados en la tabla No.11, se puede determinar que la personas que
tienen un ingreso de ¢1260 a ¢3000.0 colones, su voluntad de pago en promedio seria de
¢47.7 colones mensuales, mientras los que tienen un ingreso entre ¢300.1 a ¢9000.0,
estarian dispuestos a pagar en promedio la cantidad de ¢68.0 colones mensuales, y el
resto que tienen un ingreso de ¢9001.0 a ¢12000.0, su voluntad de pago promedio seria
de ¢55.0 colones mensuales.

El resultado obtenido en la prueba chi-cuadrado muestra que si existe una relacién entre
la variable voluntad de pago y la variable ingreso de los encuestados. (Ver ANEXO

No.20).
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Variable Fuentes de Ingresos no Salariales

VOLUNTAD DE PAGO _SEGUN FUENTES DE INGRESOS NO SALARIALES.

TABLA No. 12
Contar de
VOLUNTAD
DE FUENTES DE
PAGO INGRESOS
NO
SALARIALES
VOLUNTAD | REMESAS | NEGOCIO | ALQUILER DE (vacias| Total
DE PAGO |[FAMILIARES| PROPIO VIVIENDA OTROS ) general
0-10 0.00% 0.00% 1.16% 1.16% |4.65% | 6.98%
10-20 0.00% 1.16% 0.00% 2.33% |3.49% | 6.98%
20-30 1.16% 11.63% 1.16% 5.81% [32.56%| 52.33%
30-40 0.00% 2.33% 0.00% 0.00% [15.12%| 17.44%
40 -50 1.16% 1.16% 0.00% 0.00% |5.81% | 8.14%
50 - 60 1.16% 2.33% 0.00% 0.00% |4.65% | 8.14%
Total General 3.49% 18.60% 2.33% 9.30% [66.28%| 100.00%
PROMEDIO 41.66 30.62 15 20 28.85
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De acuerdo a los datos de la tabla No. 12 las personas que no reciben un salario y que
sus ingresos provienen de remesas familiares, estan dispuestos a pagar en promedio de
¢41.66 colones mensuales, es decir el 35% de los entrevistados, y el 19% de los
encuestados que tienen negocio propio estan dispuestas a pagar en promedio ¢30.62
colones mensuales, los que obtienen sus ingresos de alquileres de viviendas, estarian
dispuestos a pagar ¢15.0 colones mensuales, siendo un 23% de los entrevistados, y por
ultimo los que reciben ingresos de otras transacciones no especificadas dentro de la
encuesta, estarian dispuestas a pagar ¢20.0 colones mensuales, es decir un 9.3% de los
entrevistados.

En los resultados observados en la prueba chi- cuadrado indican que no existe una
relacién entre la variable voluntad de pago y la variable fuentes de ingresos no salariales.

(Ver ANEXO No. 21)
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CAPI TULO | V.
1. ANALI SIS DEL MODELO ECONOVETRI CO.

En este capitulo se pretende averiguar si las variables
i ndependi entes consideradas en |a encuesta a saber: Nunero

de dias de abastecimento de agua, Agua apta para beber

Conoci m ento anbi ental, Informaci 6n anbiental, Sexo, Edad,
Estado civil, Ocupaci 6n, Tenencia de la vivienda, Estudios
real i zados, |Ingresos, Fuentes de ingresos no salariales;

explican la variable dependi ente voluntad de pago para ello
se utilizard el programa econonetrico E-view.

Antes de introducirse al analisis de |los datos, utilizando
el nodel o econonétrico E-view es necesario, detallar en que
consi ste | a netodol ogia econonétrica, para ello se hace uso
de un esquerma en donde se nuestra | os pasos a seguir para

explicar el fenéneno objeto de estudio:
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ESQUEMA.

A. ;QUE ES ECONOMETRIA?

A

y

B. ;POR QUE UNA D

ISCIPLINA APARTE?

A

y

C. METODOLOGIA DE LA ECONOMETRIA

A.- Que es Ec

La econone

soci al en |

A 4

1. PLANTEAMIENTO DE LA TEORIA O HIPOTESIS

A 4

2. ESPECIFICACION DEL MODELO MATEMATICO

A 4

3. ESPECIFICACION DEL MODELO ECONOMETRICO

A 4

4. OBTENCION DE LA INFORMACION.

A 4

5. ESTIMACION DEL MODELO ECONOMETRICO

A 4

6. PRUEBA DE HIPOTESIS.

ononetri a.
\ 4
tria P 7. PROYECCION O PREDICCION.
a cual | as herranientas"de la teoria

8. USO DEL MODELO PARA FINES DE CONTROL O DE POLITICA
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econbémica las matematicas y la inferencia estadistica
son aplicadas al analisis de | os fendénenos econom cos” .
B.- ¢Por qué una disciplina aparte?
“La Econonetria es una amalgana de teoria

econdém ca, matemética, estadistica

econdmica y estadistica matematica”?®; pero esta
di sci pl i na debe ser est udi ada

en forma separada por las razones que a
conti nuaci 6n se detall an.
“ La teoria econdom ca hace af i rmaci ones o} formul a
hi pétesis de natural eza principalnmente cualitativa”. Pero
la teoria al formular una hipbtesis no proporciona nedida
nunérica de la relacién entre |las variables: explicativas y
| a explicada.
“ La econonetria da contenido enpirico a gran parte de |a
teoria econonica”.
La economia nmatematica su principal objetivo es expresar |a
teoria econénmica en forma matematica ( ecuaciones ), pero
no considera la capacidad de nedicion o de verificacion
enpirica de la teoria; el econonetrista utiliza estas

ecuaci ones de manera que se puedan prestar para |a prueba

22 Gujarati, Damodar N. Econometria. Tercera Edicién . Introduccién Pag. N. 1
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enpirica, para ello se necesita de una gran dosis de

i ngenio y destreza.

“La estadistica econdénmica se relaciona principalmente con
la recol eccion, procesam ento y presentacion de cifras
economicas en formas de graficos 'y tablas”. El
econonetrista recoge esta informacidén que constituye la
materia prinma para probar |la validez de |a teoria econdnica
0 para rechazarl a.

La estadistica natemati ca proporciona |as herram entas para
el trabajo del econonetrista, pero en vista de que |as
cifras pueden tener errores de nedicidén, y tomando en
cuenta que estas cifras no se generan conp resultado de un

experi mento control ado, el econonetrista puede ayudar a

renmedi ar desarrol |l ando nmét odos especi al es de analisis.

c. Metodologia de | a econonetria.
La nmet odol ogia de | a econonetria que se presenta acéa es |la

nmet odol ogia tradicional o clasica .

2 |dem. Pag. N. 2.
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“ En térmnos generales, I|la netodologia econongtrica
t radi ci onal se realiza dentro de | os Si gui ent es
| i neam ent os:

Pl anteam ento de |la teoria o de |la hipotesis.

Especi ficaci 6n del nodel o mateméatico de la teoria.
Especi fi caci 6n del nodel o econongetrico de la teoria.

Obt enci 6n de dat os.

Esti maci 6n de | os paranetros del nodel o econongétri co.
Prueba de hi potesis.

Prondstico o prediccion.

© N o 0 k& w0 N

Utilizacién del nodelo para fines de control o de

pol itica.

1. Planteaniento de la teoria o de |a hipoétesis.
Aca se formula la teoria o la hipbétesis que se quiere
conprobar o refutar es decir se establece una relaciodn
positiva o0 negativa entre la variable dependiente e
I ndependi ent es.

2. Especificaci 6n del nodel o matematico de la teoria.
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En la especificacién del nodelo matematico no se puede
especi ficar la forma funcional entre las variables
i ndependi entes y dependiente, sino mas bien una form
l'ineal .
3. Especificaci 6n del nodel o econonmétrico de |a teoria.

A partir del nodelo matematico se construye el nodelo
econonetri co, ya que el prinmero denuestra que |as
rel aciones entre |las variables es exacta, pero dentro del
nodel o econonétrico se conprueba que las relaciones entre

| as vari abl es econdm cas es inexacta, ademas se introduce
el térmno de perturbacion o de error (u) que es una

variable aleatoria y representa aquellos factores que
afecta la variable dependiente, pero qgue no son
consi derados en el nodelo de forma explicita.

4. Qbtenci 6n de infornaci én
Para estimar el nobdelo econonétrico, es necesario obtener
valores numéricos para estimar |los paranetros de la

f unci 6n.

5. Esti maci 6n del nodel o econonmétri co.

Después de recopilar la informaci 6n, se procede a estimar

los paranetros de la funcidn anteriornmente especificada
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para ello se hace uso de la teoria estadistica conocida
conp andlisis de regresion.

6. Prueba de hipébtesis.
Lo que se persigue es conprobar, si el nodelo econongétrico
obt eni do en el paso anterior, concuerdan con |la formnulacién
de la teoria o0 hipétesis planteadas, con base en la
evi denci a nuestral .

7. Proyecci 6n o prediccion.
“Si el nodel o escogido confirma |la hipotesis o la teoria en
consi deraci 6n, se puede utilizar para predecir el (lo0s)
valores futuro (s) de la variable dependiente “Y’, o de
pronostico, con base en el valor futuro conocido o esperado
de la variable “X’explicativa o de predictora”

8. Uso del nodelo para fines de control o de politica.
El nodelo estimdo puede ser wutilizado para fines de
control o de politica. El gobierno o cual quier institucion
o enpresa puede manejar la variable “X° (independiente)
para producir el nivel proyectado o deseado de |a variable

objetivo “Y".*

2. DEFINNCION DEL PROBLEMA ECONOVETRI CO

% Op. Cit. P4g. N, 7
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Lo que se pretende es descubrir cuales de las variables
I ndependi entes, que se consideran al principio del
capitulo 'V, expl i can | a vari abl e dependi ent e

vol unt ad de pago.

b. PLANTEAM ENTO DE LA TEORI A O DE LA H POTESI S.

Tenencia de la vivienda: Las personas que tiene casa

propia tendréan mayor disposicién a pagar.

| ngr eso: La voluntad de pago sera nmayor, nmientras

mayor sean Sus i nNngresos.

Agua apta para beber: Las personas que consideran que

el agua no es apta para beber, su voluntad de pago

sera mayor

c. ESPECI FI CACI ON DEL MODELO MATEMATI CO DE LA TEORI A.
Y = Bo + BXy + PXo + BX3
Con la siguiente restriccion -a<pfo<+a

B, B2,PB3 >0

Donde:

Y. Voluntad de pago estinmada (VDP) o Vari abl e dependi ente.
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Xi: donde X representa |as variables independientes e “i

puede tomar | os valores de 1,2,3 etc.

Bo: Intercepto.

Bi: Paranetro de |as variabl es i ndependi ent es.

d. ESTI MACI ON DEL MODELO ECONOVETRI CO DE LA TEORI A

Para esta investigacion plantear el nodelo econonétrico
consiste en la estimaci 6n nunérica de |os paranetros, que
se utiliza para dar evidencia enpirica a l|la variable
voluntad de pago. De todas |as variables independientes
consi deradas en el analisis de regresion, al final solo

tres variables independientes se consideraron; |as cuales

son: “Tenencia de la vivienda”, “Ingreso”, “Agua apta para
beber”.
La expresion del nodel o econométrico se escribe de la

siguiente forma:.

N AN

V.D.P = 887.62 X0 + 5.71X1 - 41.53X2 + 826.72X3 + ()

Donde :
N
V.D.P = Voluntad de pago estimada.
Xo = Intercepto.
X1 = Tenencia de la vivienda.
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X2

Ingreso

X3 = Agua apta para beber.
N
Ui = Termino de perturbacion.
3. COCEFI Cl ENTE DE DETERM NACI ON R

El coeficiente de determinacion mde |a proporcién o el
porcentaje de la variacion total en Y explicada por el
nodel o de regresion, sus limtes son 0 < r < 1, un r
de 1 significa un ajuste perfecto, un r de cero,
significa que no hay relacién alguna entre la variable
dependiente y |l a variable explicativa.

El valor de R - 0.11 encontrado al realizar el
analisis de regresion (Ver ANEXO No.22), refleja que |as
vari abl es i ndependi ent es consi deradas en el nodel o:

Tenenci a, | ngr eso, Agua apta para beber, explican

aproxi madamente el 11% a l|a variable dependi ente vol untad

de pago.

COEFI Cl ENTE DE DETERM NACI ON AJUSTADO. R

El val or encontrado 0.07, se puede interpretar cono
medi da de la perfeccidn del ajuste de la linea de

regresi 6n de | os puntos, es decir que cuando el coeficiente
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de determ naci 6n ajustado se aproxima a 1, significa que
| a dispersién de |as observaciones se acerca nmucho a una
| inea recta.

4. COEFI Cl ENTE DE CORRELACI ON R

El coeficiente de correlaci6n es una nedida del grado de

asoci aci 6n lineal entre dos variables, sus limtes se
encuentran entre: -1 < r < 1, Si r = 0, no

necesari anente inplica i ndependenci a.

El valor encontrado 0. 33 no es significativo, ya que
el paranetro para este andlisis

es un valor proxinmo a 1, denostrando que el grado
de asoci aci 6n |i neal exi stente

entre la variable, voluntad de pago y las variables
I ndependi ent es es reducido.

5. Analisis para conprobar si |os coeficientes que
aconpafan a | as vari abl es i ndependi entes son
significativas.

- Prueba T students.
a) Si:

Hi potesis Nula, Ho : no existe linealidad entre la
vari able voluntad de pago y la variable tenencia de |a

Vi vi enda.
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Hi potesis Alterna, Ha: Si existe linealidad entre la
variable voluntad de pago y la variable tenencia de |a

Vi vi enda.

Ni vel de significancia del 5%

Grados de libertad de: (n-k) = (86-4) = 82

Zona de
aceptacion

Zona de Rechazo Zona de Rechazo

Ha Ha

Ho
1671 0032 171
Auxi | i &ndonos de la tabla T student, se tiene para un nivel

de significancia del 5% wun T critico, de : #1.671 y
T cal cul ado = 0.032
Se acepta la hipétesis nula de que no existe relaciodn

lineal entre voluntad de pago y tenencia de |la vivienda.
b) Si:

Hi pétesis Nula, Ho: no existe linealidad entre la

vari abl e voluntad de pago y |a variable ingreso.
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Hi potesis Alterna, Ha: Si existe linealidad entre la

vari abl e voluntad de pago, y la variable ingreso.

Zona de
aceptacion

Zona de Rechazo Zona de Rechazo

Ho
1671 -0.28 1671

Utilizando un nivel de significancia del 5% y un T critico
de +1.671 y un T calculado de : - 0.28. Se acepta la
hi pétesis nula de que no existe relacién lineal entre
vol untad de pago y |a variable ingreso.
c) Si:

Hi potesis Nula, Ho: no existe linealidad entre la
vari able voluntad de pago y la variable agua apta para

beber.

Hi poétesis Alterna, Ha: si existe linealidad entre
| a variable voluntad de pago y la variable agua apta para
beber .

Ni vel de significancia: del 5%

G ados de libertad de: (n-k) = (86-4) = 82.

Zona de Zona de Rechazo

aceptacion
Ho

Zona de Rechazo

1.671 1671 261
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Ha Ha

Uilizando la tabla T student, se tiene un T critico de %
1.671 y si el T calculado es de 2.614, se rechaza la
hi pétesis nula de que no existe relaciéon lineal entre la
vari able voluntad de pago vy la variable agua apta para

beber, por 1o que se acepta la hipotesis alterna .

6. PRUEBA DE H POTESI S

PRUEBA DE RELACION LI NEAL: De las tres variables
i ndependi entes consi deradas para realizar el analisis de
regresi 6n lineal, se observa que solanente: Agua apta para
beber tiene relacion lineal con Voluntad de pago; tonando
un nivel de confianza del 95%
PRUEBA DE SIGNOS: Los signos de los coeficientes que
aconpafian a |l as variables independientes no coinciden con
| os planteados en las hipobtesis especificas, exceptuando:
La variable tenencia de la vivienda, y la variable agua

apta para beber que si tienen signos positivos que se
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esperaban en |os resultados obtenidos (Ver ANEXO No.22),
pero se conprob6 que ninguna de |as hipotesis planteadas
resultd ser aceptada, aunque el coeficiente de la variable
agua apta para beber sea significativo al realizar la
prueba T student, ello no significa que se acepte la
hi pot esi s especifica, porque el R- ajustado no es proxino a

uno.

PRUEBA F DE FI SCHER, PARA DETECTAR MULTI COLI NEALI DAD.

“El termino multicolinealidad se atribuyo a Ragnar Frisch.
Oiginalmente significo la existencia de una relacion
perfecta” o exacta entre algunas o todas las variables
explicativas de un nodel o de regresi én”?

“Estrictamente hablando la multicolinealidad se refiere a la existencia de mas de una

relacién lineal exacta y colinealidad se refiere a la existencia de una sola relacion lineal.

Pero esta distincion raramente se mantiene en la practica, haciéndose entonces referencia
s 26

a multicolinealidad en ambos casos”.

Para detectar si existe 0 no multicolinealidad, se realizaron tres regresiones, entre las

variables independientes para obtener sus R”, o los coeficientes de determinacion .

% Op. Cip. P4g. No. 316
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Las variables independientes se denominaron de la siguiente manera:

Tenencia de la vivienda (Ten.), Ingreso (1), Agua apta para beber (AP).
12 regresion: R%, AP, Ten, | = 025 (Ver ANEXO No. 23)

22 regresion: RZ, Ten, I, AP = 0.28 (Ver ANEXO No. 24)

3?2 regresion: R 1, AP, Te

030  (Ver ANEXO No.25)

Utilizando la formula:

F=_ R/ (K-2) -
(1-R) / (n-K + 1)
Se tiene:
FAP, Ten, I = 0.25/(4-2) = 13.89
(1-0.25)/ (86 —4 + 1)
FTen, I, AP = 028/ (4-2) = 16.14
(1-0.28) /(86 -4 +1)
FI1, AP, Ten = 030 /(4-2) = 17.78
(1-030)/(86-4 +1)
Luego de obt ener estos valores, se utiliza la
% |dem.
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tabla de la distribucion F con dos grados de
l'ibertad para el nunerador y 83 grados de |ibert ad
para el denom nador, se obtiene Fi critico de 3.15

y el prinmer Fcal cul ado es 13.89. Si el Fcal cul ado

excede al Fi critico, se dice entonces que | as Xs
son col i neal es. Si  se tiene:
Hi pétesis Nul a: no existe nulticolinealidad entre:

Tenenci a, |ngreso, Agua apta.

Hi potesis Al terna: exi ste mul ticol i neal i dad entre:
Tenencia , Ingreso, Agua apta.

Al observar los “ Fs” calculados se deternmina que existe
col i neal i dad entre | as vari abl es I ndependi ent es

consi deradas en | a regresion.

Para nej or conprensi én se utiliza el siguiente esquena:

Zona de

Zona de Rechazo Zona de Rechazo
aceptacion
Ho
Ha |
T T T
-3.15 +3.15 +13.89

\ \

F. Critico F. Calculado
PRUEBA DURBI N - WATSON PARA DETECTAR AUTOCORRELACI ON.
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El termino autocorrelacion se puede definir com |a
“correlacion entre m enbros de series de observaciones
ordenadas en el tienpo ( conmp en informaci 6n de series de
tienmpo) o en el espacio (conb en informacion de corte
transversal )”.?

El estadistico d de Durbin —-Watson nmnuestra que los limtes
de d son Oy 4, estos limtes son obtenidos a partir de
formulas que se detallan en el capitulo 12 de
Aut ocorrel aci 6n de Danpdar N. CGujarati .

Al consultar la tabla de Durbin Watson para 86
observaciones y 3 variables explicativas, se encuentra que
d =1.575 y du= 1.721 al nivel de significancia del 5% el
“d” estimado es 1.4147. (Ver ANEXO No. 22).

Para conprobar si existe autocorrel aci6n positiva o

negativa, se utiliza el siguiente esquenma

27 Op. Cit. Pag 394.
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Rechacese
Rechécese Zona de Zona de Ho'
Ho indecision indecision Evidenc
_ _ videncia
Evidencia de de
autocorre- autocorre-
0 Iac'_o_nu . lacidn d
posmga dL du |2 4 -dU 4 : dlnenativa 4
estimado 1.575 1.721 2.279 2.425
14147
Not a:
Ho : No autocorrel aci on
positiva
Ha*: No aut ocorrel aci on
negativa
Figura N°

Estadistico d de Durbin — Watson. ?®

Se deduce que si existe autorrel aci 6n positiva.

1. CONCLUSI ONES DE LA | NVESTI GACI ON.

%8 Gujarati. Damodar; N. Econometria. Tercera Edicién, Pag. 414.
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» Desde el punto de vista descriptivo la poblacion

anal i zada presenta las siguientes caracteristicas, |la
mayor parte de las famlias reciben el servicio de
agua los siete dias de |la semana, manifestéandonos més
del 50% de ellos que el agua no es apta para beber, de
esta parte de la muestra algunos si pueden conprar
agua envasada y otros no se los permten sus bajos
i ngresos. Ademas se evidenci6 que las famlias no
estan interesadas en investigar y conocer sobre la
situaci on  act ual de deterioro de los recursos
natural es especialnente de los nmantos acuiferos,
aunque | a mayoria mani f est 6 t ener est udi os
universitarios. Por otro |ado, resultaron nas personas
entrevi stadas del sexo fenenino y son solteras con
negoci o propio. Ademas casi todas las famlias
entrevi stadas tienen casa propia, tomando en cuenta
gue es una vivienda mxta reducida, es decir el
espacio con que cuentan es pequefio, ya que sus
ingresos no |les permten obtener casas nas anplias, y
ell o se conprueba, porque, |os entrevistados reciben
i ngresos de hasta ¢1, 260 nensual es; sin dejar de

| ado | as personas que viven conb colonos en El Cantoén
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La Finca El Espino, que tienen una vivienda de adobe,
y bahareque. Y por udltino el mayor nunero de personas
encuest adas oscilaron entre | a edad de 34-41 afos, que

di jeron tener un enpl eo.

Para |os pobladores del | ugar, la funcidén de
abastecimento y captaci 6n de agua subterranea de |la
Finca El Espino es indispensable, por lo que la
respuesta de | os entrevistados nuestra que un 94% est &
di spuesto a pagar para seguir recibiendo agua |inpia,
con un pronmedio valorado en ¢29.51 nmensuales por

famli a.

Para el caso de esta investigacion, se planted cono
hi pétesis que la voluntad de pago estd en funci 6n de:
estado civil, sexo, edad, ocupacién, tenencia de l|a
vivienda, ingreso, nunero de dias de abastecimento
agua apta para beber, <conocimento e informacidn
anbi ent al , fuente de ingreso no salariales; |o cua
al realizar el nodelo econonétrico rechaza que VDP
esté en funcién de todas estas variables. La

explicaciéon tedérica de este conportamento de la VDP
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es que el agua es considerada por |os consum dores
conb un bien inelastico. Ent endi endo por el astici dad
lo siguiente: “Este instrunento parte del hecho que si
exi sten dos variables econdom cas una en funcién de la
otra, se trata de cuantificar la magnitud de la
vari abl e dependi ente a consecuencia de un canbio en |a
vari abl e i ndependiente”, pero o que se evidenciod es
que el agua por ser un |iquido inprescindible para el
ser humano, independi entenente de l|las variables antes
nmenci onadas, tiene un conportamiento inelé&stico por
que, independientenente de |as variables ingreso,
edad, sexo, etc, la famlia seguiran utilizando la
msma cantidad de agua y dandole el msno uso; es
claro que en situaciones extremas el agua puede tener
un conportamento elastico con respecto a variables
combo el ingreso: las famlias que tienen altos
i ngresos pueden consum r grandes canti dades de agua es
decir cuando tienen piscina, cisternas, etc, sin
enmbargo en | a poblaci 6n estudiada | os ingresos de |as

famlias fueron relativanente baj os.
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> Del total de |l as vari abl es consi deradas en el estudio

al final se eligieron tres, Agua apta para beber,
Tenencia de la vivienda, e Ingreso, debido a que al
realizar |la prueba de el nivel de confianza, el valor
encontrado para las tres variables no era cercano a

ni vel de confianza preestabl ecido del 95 %

En el caso del agua apta para beber; aunque tiene un
coeficiente significativo, ello no debe entenderse
gue se acepta la hipétesis especifica, porque el

coeficiente de determ naci 6n ajustado R, no es

proxi n a uno.

En el capitulo 1V, se denpbstré que el nodel o
econénetrico tiene nulticolinealidad, ello se debe a
que las tres variables tomadas en cuenta en el nodel o
ej ercen influencia una sobre otra y es dificil afirmar
en cuanto ejercen influencia. Por ejenplo: no se
podria afirmar que: Las personas que consideran que el
agua no es apta para beber son las que estéan
di spuestas a pagar mas, manteni endo constantes o fijas

| as demds variables, esto uUltinbo no se puede afirnar
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porque no se sabe cuanta influencia tienen: Tenencia

de la vivienda, e Ingreso sobre Agua apta para beber y

Vi cever sa.
El programa econométrico E - view, nostro que el
nodel o de regresion ti ene autocorrel acion, por que

| as variabl es independientes tienen incidencia una
sobre otra, y no se puede diferenciar cual de estas
tres variables inpactan mas sobre VDP, por ejenplo:
| as personas que tienen casa propia y tienen altos
i ngresos, consideran que el agua no es apta para
beber, y existen otras personas que al quilan vivienda,
con bajos ingresos y consideran que el agua no es apta

para beber.
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2. RECOVENDACI ONES DE LA | NVESTI GACI ON.

Al realizar | a prueba del coeficiente de
determ naci 6n analizado en el capitulo IV quedd
denostrado que las variables i ndependi ent es,
explican nmuy poco a |a variable dependiente, por lo
gue existen otras variables no consideradas en el
nodelo y que influyen en la explicacién de la
vari abl e voluntad de pago, algo que en este estudio
no se har& porque inplicaria elaboracion de una
nueva encuesta con otras variables, dedicar ms

tienmpo y ademés incurrir en nuevos costos que no es
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posi ble cubrir en este nonento por |os estudiantes

que trabajan en esta investigaci 6n de canpo.

Por otra parte, es necesario inpartir charlas sobre
el cuido y las funciones basicas que realizan |os
bosques y todos |os denmas recursos naturales, esto
debido a que al realizar las entrevistas se detecto
que la mayor parte de las personas tienen escasa
i nf or maci én y escaso conoci m ento anbi ent al ,
tanbi én se deben inpartir charlas sobre el uso
adecuado que se | e debe dar al recurso agua, porqgue
cono se pudo evidenciar |as personas desperdician
el agua en activi dades que no requieren grandes
canti dades de agua, por ejenplo: lavar el carro con
manguera mnmientras se enjabona, dejar encendido el
chorro, entre otros. Todo ello se podria |ograr con
la sociedad civil, gobierno, runicipalidades vy

enpresa privada.

A partir de la experiencia obtenida en el
desarrollo de |a ©presente investigacion, se

recom enda que cuando se utilicen variables
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cuantitativas vy cualitativas o dicétomas en la
el aboracion de la encuesta; la asignhacioén de
codigos que se le de a cada una de |las categorias
debe de ir en el orden de nenor a nmayor, para
obt ener nej or es resul t ados en el nodel o

econonetri co.

Al nonmento de realizar el trabajo de canpo, es
preferible encuestar a las famlias en horas que se
encuentre los jefes del hogar y asi obtener
respuestas nms verdaderas, sin dejar detalles
basi cos que ayuden a despejar dudas del objeto de
est udi o; por o que no se puede obviar que hay
personas que no |les gusta colaborar al nonento de
ser encuestadas, debido a que piensan que Ila
i nvestigaci 6n proviene de parte del gobierno cuyo
fin dultino es cargarlos con nas inmpuestos y por
ende no quieren decir a cuanto ascienden sus
i ngresos, conpb resultado de ello se recom enda que
el vehiculo de pago sea e que l|as personas

encuestadas manifiesten, y al realizar |la encuesta
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definitiva sea introducido el vehiculo de pago que

el | os propusi eron.

Se recom enda que si se van ha entrevistar personas
gque viven en zonas marginales y sin estudi o al guno;
| as encuestas deben ser claras, sencillas y facil
de entender, utilizando un |enguaj e conun, para que
di chas personas puedan conprender |as preguntas
reali zadas y asi dar una nejor infornmacion para el
resultado de la investigacioéon. En nuestro caso
encontranos varias personas que no conprendian |as
preguntas y tenianbs que darle explicaciones

adi ci onal es.

Los resultados de la investigaci 6n denostraron que
las variables socioecon6micas incluidas en la
encuestas no explican el conportamento de Ila
vari abl e dependi ente VDP, esto se ha conprobado al
nmonento de analizar el nodelo de regresion,
sol anente una variable cualitativa (agua apta para
beber)fue la que explica en parte la variable

vol untad de pago, pero esa relacion no cunplia la
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exigencia de significancia estadistica), ello
evi denci a que cuando se realicen otras
I nvestigaci ones encam nadas a valorar servicios
simlares al de este estudio, se tone en cuenta
variables culturales de las famlias es decir: el
origen de sus antecesores, costunbres, desde el
punto de vista si cuidan el agua o |a desperdician,
tanbi én se puede considerar si los Padres de
Familia, inculcan en sus hijos el habito de cuidar
los recursos naturales, entre otros, esto pude
servir para explicar el I mpacto de al gunas

vari abl es del nodelo en |la voluntad de pago.
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