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INTRODUCCION

El régimen juridico tributario de los precios de transferencia internacionales ha sufrido,
sin duda, una constante evolucion durante la segunda mitad de este siglo debido a dos motivos
fundamentales. De un lado, el fendmeno de la globalizacion de la economia ha supuesto un caldo
de cultivo para la expansion de las empresas y empresas multinacionales. Asi, con el crecimiento
del trafico internacional vinculado, se agudiza el conflicto de intereses existente entre tres
posiciones enfrentadas.

En primer lugar, la empresa o grupo multinacional disefia sus transacciones en pro de la
maximizacion del beneficio conjunto de la unidad econdmica. En consecuencia, en virtud de la
conexion existente entre los miembros de la misma y de la existencia de un interés comun,
estableceran condiciones “anormales” de mercado en sus relaciones comerciales y financieras, lo
que provocard una deslocalizacion de beneficios empresariales de una soberania fiscal a otra.

En segundo lugar, los denominados “paraisos fiscales” o Estados de baja tributacion
ofrecen ventajas tributarias con el propdsito de atraer la inversion directa extranjera. A éstos
deben unirseles los Estados que, siendo de alta tributacion, resultan ser los receptores de la
deslocalizacién de resultados econdmicos tras la realizacion de operaciones vinculadas
internacionales que no responden al juego de fuerzas del mercado abierto.

En tercer lugar, finalmente, los Estados de alta tributacién sufren un detrimento en su
recaudacion a causa de la fijacién de una politica de precios de transferencia por parte de la
empresa 0 grupo multinacional que no responde al valor normal de mercado de la operacién en
cuestion.

El objetivo principal que se persigue en esta investigacion es desarrollar una herramienta

de consulta para todos aquellos profesionales interesados, que aborde los aspectos minimos para



determinar la estructura basada en los precios de mercado y a la misma vez actualizar el
conocimiento de los lectores con el fin que se conozca de manera mas profunda la aplicacion de
los precios de transferencia en nuestro pais y las regulaciones en materia tributaria que los rigen.

Pero no puede plantearse una respuesta universal para contestar la pregunta respecto de si
resulta imprescindible tener legislacion especifica sobre precios de transferencia, la situacion
podra variar de pais en pais. Puede decirse que las diferencias existentes en los distintos sistemas
tributarios nacionales hacen que los beneficios obtenidos en unos sean objeto de una carga
tributaria menor en otros, creando entre otros un marco adecuado para el planeamiento tributario
internacional. Dicho planeamiento, en principio, no puede juzgarse de modo negativo en la
medida que no provoque o genere evasion fiscal en algin o algunos paises.

Durante los ultimos afios ha cobrado una trascendencia fundamental en nuestra
legislacion Tributaria y se le ha dado mas auge a los precios de transferencia por lo que podemos
decir en forma general que los precios de transferencia se pueden definir como el precio pactado
en transacciones realizadas entre compafiias vinculadas, en las que se transfieren bienes o
servicios y que pueden ser diferentes a los que hubieran pactado partes independientes.

Para el desarrollo de los métodos establecidos para la aplicacion de precios de
transferencia es necesario que tengamos en cuenta que en este caso la informacion hace al
método. Realizar lo contrario, seria forzar el analisis de comparabilidad y restarle certeza al
resultado, ya que en este caso en especial no se puede elegirse un método primero y luego buscar
la informacion.

Asi como es importante no forzar la informacion para aplicar un método, es también
importante no forzar la comparabilidad de la informacion para que se adapte a la transaccion

testeada. Los ajustes aplicados deben ser razonables para que el resultado sea procedente.



CAPITULO I: ANTECEDENTES GENERALES DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA
1.1 Antecedentes de los precios de transferencia
1.1.1.  Origeny desarrollo de los precios de transferencia.

Los precios de transferencia tienen su origen y desarrollo en el siglo XX conjuntamente
con el desarrollo de las empresas multinacionales. En la medida, en que las empresas
multinacionales empezaron a desarrollar unos criterios de maximizacion de beneficios y de
minimizacion de riesgos por medio de la diversificacién de las actividades de produccion,
comerciales y financieras que cada miembro del grupo realizaba en centros especializados de
prestacion de servicios, fueron surgiendo las técnicas para manejar los precios de transferencia
entre los miembros.

El vocablo precios de transferencia se utiliza desde principios del siglo XX, el primer
organismo que lo estudia a fondo es la Organizacion de las Naciones Unidas a través del grupo
AD HOC, concretandose los primeros esfuerzos normativos internacionales en los afios 1928 y
1935 en las convenciones de la Liga de las Naciones, en las cuales se reconoce el principio
“arm’s length” (principio de plena competencia) como un mecanismo natural del mercado para
reconocer el valor real de las operaciones mercantiles a través de la libre competencia entre
partes no relacionadas, estos estudios se siguen conservando actualmente y sus lineamientos se
plasman en un modelo tributario llamado “Modelo de la ONU”.

La primera jurisdiccion fiscal que promulgd una norma interna para combatir la
manipulacion de los precios de transferencia fue el Reino Unido en 1915. A traves de la Ley de
Finanzas de 1915, se establecia que en el supuesto de que una entidad no residente llevara a cabo

actividades economicas con una empresa residente en el Reino Unido y que si la empresa no



residente poseia una estrecha conexion y ejerciera un control sustancial sobre la residente en la
jurisdiccion fiscal inglesa, si como consecuencia de esto el negocio realizado entre las dos
producia en la empresa residente un beneficio menor que el que se habria esperado, la entidad no
residente tributaria en el Reino Unido como agente de la empresa residente por los beneficios
desviados hacia ella en la operacion vinculada.

En 1935 los EE.UU implementa en la seccion 42 del Codigo Tributario de la Renta
Interna la primera definicién de “Precio normal de mercado abierto” y en 1963 que la OCDE
implementa su primer modelo de CDI que incorpora la definicion de “precio normal de
mercado”

En primer lugar, los paises miembros de la OCDE han seguido en gran medida el
Convenio Modelo al concluir o revisar convenios bilaterales. El progreso alcanzado en la
eliminacion de la doble imposicion entre los paises miembros puede medirse por el creciente
namero de convenios concluidos y revisados desde 1957 siguiendo las Recomendaciones del
Consejo de la OCDE. Pero la importancia del Convenio Modelo ha de evaluarse, no sélo por el
namero de convenios concluidos entre paises miembros, sino también por el hecho de que,
conforme a las Recomendaciones del Consejo de la OCDE, tales convenios adoptan la estructura
y, en la mayoria de los casos, las principales disposiciones del Convenio Modelo. La existencia
del Convenio Modelo ha facilitado las negociaciones bilaterales entre los paises miembros de la
OCDE vy ha hecho posible la deseable armonizacion de sus convenios bilaterales en beneficio de
los contribuyentes y de las administraciones nacionales. En el afio 1984 la misma OCDE ratifica

en su informe sobre precios de transferencia, la consideracion del principio de libre competencia.



Posteriormente, en 1979 la OCDE emite informe “Precios de Transferencia y empresas
Multinacionales”, en este se afirma la primacia del principio de libre competencia para
determinar el valor de bienes y servicios entre empresas conexas.

Con el pasar de los afios las exigencias para la aplicacion de las directrices emitidas por la
OCDE fue cobrando auge y con ella surgiendo la necesidad de reformar dichas directrices,
debido a esto en al afio de 1995 la OCDE emite las Directrices sobre Precios de Transferencia
para las empresas Multinacionales y Administraciones Tributarias, las cuales analizan
detalladamente el principio de plena competencia (principio arm’s length) especificado en el
articulo 9 del Modelo Convenio y

Establecen los procedimientos, metodologia y otros conceptos relacionados a los Precios
de Transferencia.

Varios paises implementaron y reformaron sus legislaciones tributarias y adoptaron las
directrices emitidas por la OCDE para poder basar sus reformas en las aplicaciones de precios de
Transferencia, es asi como el afio 2004 El Salvador incorpora los articulos 199-A y 199-B C.T
referentes a determinacion de Precios de Mercado.

En el 2007 tuvo lugar la XI Reunion del Comité de Ministros de Hacienda o finanzas de
Centro Ameérica, panama y Republica Dominicana, se elabora el Modelo de Ley Sobre Precios
de Transferencia.

El Salvador formo parte de este comité por lo que en el afio 2009 introduce los precios de
transferencia en su normativa legal (Cédigo Tributario) aunque en nuestro pais el Ministerio de
Hacienda cuenta con un departamento especifico para los Precios de Transferencia la mayoria de
profesionales no cuenta con las herramientas suficientes que brinden el conocimiento necesario

para ello.



En el 2010 la OCDE emite una actualizacion de las directrices sobre Precios de
Transferencia para las empresas Multinacionales y Administraciones Tributarias, dos afios
después en el 2012 se emite la guia DG-01/2012 Emitida para para facilitar a los contribuyentes
el reconocimiento de Paises, Estados o Territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o
nula tributacion y paraisos fiscales, en los cuales se encuentren domiciliados, constituidos o
ubicados aquellos sujetos con los que efecten operaciones o transacciones comerciales.

Por esa misma época, encontramos en Argentina la primera regulacion sobre precios de
transferencia en Latinoamérica (Articulo 20 de la Ley 11682 de 1932).
Otros paises latinoamericanos demorarian mucho mas en promulgar una regulacion sobre

la materia: México en 1992, Brasil en 1996 y Colombia en el 2002.

1.1.2. Antecedentes econdmicos.

Debido a la diferencia que existe en los diferentes paises sobre el manejo de regimenes
impositivos, y las empresas que desarrollan sus actividades econdmicas en varias partes del
mundo, denominadas en el contexto econdmico como Multinacionales, las Administraciones
Tributarias de los diferentes paises han acogido como parte de su legislacion local las
directrices determinadas por la Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econdémico
(OCDE), con la finalidad de determinar el cumplimiento del Principio de Plena Competencia
(arm’s length) y mejorar la recaudacién de impuestos por su aplicacién, por lo que las empresas

buscan optimizar su carga tributaria del grupo en su conjunto.

1.2. Precios de transferencia en impuestos

En la administracion Tributaria, los precios de transferencia se utilizan para determinar

los beneficios sometidos a tributacion de grupos empresariales que, por su caracter internacional



(transnacional, importador, exportador) tienen divisiones en varios paises. Si todos los gastos del
grupo se originan en un pais que tiene una carga fiscal o ésta es alta y la venta se produce en otro
que no tiene imposicion o que tiene una menor carga fiscal el beneficio obtenido no estara
pagando impuestos o se ingresara una cantidad menor de la debida.

En otras palabras, un grupo puede aprovechar el control que tiene sobre sus vinculados en
el exterior, para transferir tributacion de un pais con un mayor nivel de impuestos a uno con
menor nivel.

Por ello, la legislacién de precios de transferencia centra su atencién de forma especial
sobre las operaciones realizadas entre vinculados econdmicos o partes relacionadas, cuando una
de las partes tiene domicilio fiscal en uno de los territorios conocidos como “paraisos fiscales”.

Por ello, los paises mas desarrollados, que forman parte de la OCDE, definieron un marco
metodoldgico para determinar, a través de los precios de transferencia, los precios 0 margenes de
beneficio en operaciones realizadas entre compafiias controladas (vinculadas econdémicamente),
incluyendo las obtenidas en el extranjero, aplicando este sistema posteriormente otros paises en
el mundo.

La base de este marco metodoldgico es el llamado “Principio de Plena Competencia”, que
en esencia busca determinar cual hubiera sido el precio de la operacion o los margenes obtenidos
por las partes si todas sus transacciones se hubiesen realizado dentro de un mercado competitivo,
esto es, como si la operacion se hubiera realizado con o entre partes independientes.

De esta manera, se busca anular el efecto de las llamadas “transacciones controladas”,
gue son aquellas realizadas entre empresas de un mismo grupo y que, por lo tanto, normalmente
no tendran un precio igual al que tendria esa misma transaccion si se hubiera realizado con una

parte independiente o en el mercado libre.



1.3. Precios de transferencia en El Salvador

Debido a la creciente expansion que ha registrado en los ultimos afios el flujo de
mercancias entre los diferentes paises del mundo, la demanda de bienes y servicios en mercados
que antes no estaban abiertos al comercio internacional se ha incrementado, generando con ello
la creacion de grupos de empresas, las cuales se han expandido geograficamente en busca de
dichos mercados o de ventajas competitivas que les permitan maximizar sus utilidades.

Dichas empresas multinacionales han tenido que trasladar, cada vez con mayor
frecuencia, centros de produccion y distribucion de bienes y servicios de un pais a otro, a través
de sus empresas vinculadas, dando origen al intercambio de bienes y servicios entre las mismas,
todo esto con el objeto de aprovechar las economias de escala y dividir las funciones entre dichas
empresas de acuerdo con el mejor rendimiento de los recursos con que cuenta cada una de estas
en sus respectivos paises.

El intercambio de todos estos bienes y servicios entre empresas de un mismo grupo
multinacional, ha dado origen a la problemética de determinar el precio éptimo de transferencia
fijado entre las mismas.

Esto trae consigo, para las autoridades fiscales de cada pais, la tarea de vigilar que dichas
empresas paguen los impuestos en su jurisdiccion fiscal, en una base coherente con la utilidad
que obtendrian empresas independientes en el mercado, ya que un precio de transferencia puede
ser afectado por consideraciones de planeacion corporativa, y de esta manera pudiera ser que no
refleje las fuerzas reales de mercado.

Antes de que El Salvador tuviera sus primeros avances en precios de transferencia hubo
propuestas de legislacion de los precios de transferencia.

A nivel centroamericano se cuenta con:



a) Modelo de Ley sobre precios de transferencia elaborado el 21 de febrero de 2007, en la

X1 Reunion del Comité de Ministros de Hacienda o Finanzas de Centroamérica, Panaméa

y Republica Dominicana, celebrada en San José, Costa Rica.

b) Modelo de Convenio para evitar la doble imposicion, para Centroamérica y Republica

Dominicana.

Hasta que en el afio 2009 El Congreso de El Salvador publicé sus reformas al Codigo
Tributario a través del decreto No. 233 del 29 de diciembre del mismo afio, que entre lo mas
relevante, introduce importantes adiciones al tema de precios de transferencia, de acuerdo a los

siguientes articulos:

1.3.1.  Valor de mercado, Facultad de Autoridad Fiscal y Operaciones.

Segun el Articulo 62-A. del Cédigo Tributario salvadorefio "Para efectos tributarios, los
contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con sujetos relacionados, estaran
obligados a determinar los precios y montos de las contraprestaciones, considerando para esas
operaciones los precios de mercado utilizados en transferencias de bienes o prestacion de
servicios de la misma especie, entre sujetos independientes. Igualmente, los contribuyentes
deberan determinar a precios de mercado las operaciones o transacciones que se celebren con
sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes

fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales. "

Cuando los contribuyentes incumplan las obligaciones reguladas en el inciso anterior, la
Administracion Tributaria de conformidad con lo dispuesto en los articulos 199-A, 199-B, 199-C
y 199-D de este Cddigo, determinard el valor de dichas operaciones o transacciones,

estableciendo el precio o monto de la contraprestacion, considerando para esas operaciones los



precios de mercado utilizados en transferencias de bienes o prestacion de servicios de la misma

especie, entre sujetos independientes.

1.4. Historia de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE)

No es posible estudiar la evolucion de los precios de transferencia sin tener en cuenta a la
Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE). Esta se cred en 1961, con
el doble propdsito de establecer politicas que permitan lograr un alto grado de crecimiento y
empleo entre sus Estados miembros, ademas de contribuir al impulso del comercio mundial
sobre una base no discriminatoria, ha establecido dentro de sus tareas el beneficio de contar con
una normativa, emitiendo también convenios, recomendaciones e informes que influyen
activamente en la materia.

En 1979, a través de su grupo de trabajo sobre las compafiias multinacionales, emitié un
primer reporte denominado “Informe del comité de asuntos fiscales de la OCDE sobre precios de
transferencia y empresas multinacionales”. El contenido de este no tiene caracter obligatorio para
los miembros, pero representa un conjunto de criterios que han sido aceptados por los Estados
participantes.

Posteriormente, la OCDE publicé un segundo informe denominado “Precios de
transferencia y empresas multinacionales. Tres asuntos fiscales”, y en julio de 1995, el Consejo
de Ministros de esta divulgo el primer capitulo de las “Directrices sobre precios de transferencia
para empresas multinacionales y Administraciones Tributarias”

La altima actualizacion oficial fue realizada en junio 2010. En la actualidad los paises
miembros desean que el documento se simplifique para una mejor comprension lo cual podria

derivar en la siguiente version.



Al tratarse el tema del marco legal de precios de transferencia en el ambito
internacional, la referencia indica claramente los documentos emitidos por la Organizacién para
la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE), los cuales sientan una base para las
legislaciones especificas de diversos paises, tanto en aquéllos que pertenecen a la OCDE,
como en aquéllos que no.

El Foro conjunto de la Union Europea sobre los precios de transferencia, emitié el 27 de
junio de 2006, un Cddigo de Conducta sobre la documentacién relacionada con los precios de
transferencia, la cual comprende una documentacion armonizada y parcialmente centralizada

sobre precios de transferencia para las empresas asociadas de la Unidn Europea.
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CAPITULO II: MARCO TEORICO
2.1. Conceptualizacion de precios de transferencia
2.1.1.  Definicion de precios de transferencia.

Precio pactado en transacciones realizadas entre compafiias relacionadas mediante alguna
vinculacién que implique algin tipo de poder de decisidn, en las que se transfieren bienes o
servicios y que pueden ser diferentes a los que hubieran pactado partes independientes.

Los precios de transferencia pueden tener diferentes definiciones, desde el punto de vista
econdmico, contable, empresarial y de la administracidn tributaria, etc.

Desde el punto de vista econdmico: son el monto cobrado por un segmento de una organizacion
en concepto de un producto o servicio que el mismo provee a otro segmento de la misma
organizacion.

Desde el punto de vista contable: la representacion monetaria de un bien o servicio
intercambiado entre divisiones, este precio sera reportado como un ingreso en la divisién de
quien lo suministre y un costo en la division que lo reciba.

Desde el punto de vista empresarial: son el precio que una compafiia carga a otra compafiia
relacionada por la transferencia de bienes o servicios, de lo cual se deduce que en cualquier
transaccion entre compafiias relacionadas existe un precio de transferencia

Desde el punto de vista de la Administracion Tributaria: los precios de transferencia y las
normas que los rigen usualmente tienen por objeto evitar la manipulacion de la base imponible
de una jurisdiccién fiscal, estableciendo reglas de precios de transferencia para ajustar estos
precios y evitar verse privados de manera inequitativa, de impuestos a los que legal y justamente

tienen derecho dado su soberania fiscal.
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La ubicacion de dichas partes o entidades en diferentes jurisdicciones tributarias
determina la necesidad de establecer la atribucion de los rendimientos correspondientes a la
transaccion econdmica valuable a las partes asociadas, funcion que desempefia entre otros

mecanismos la regulacidn tributaria de los precios de transferencia.

2.1.2.  Conceptos generales.

Dentro del tema precios de transferencias existe una serie de conceptos que se utilizan
con mayor frecuencia ya que para poder comprender todo lo relacionado a ese tema es necesario
saber los conceptos de cada una de las partes importantes relacionadas con los mismos, a
continuacién, se mencionan unos de los mas importantes:

Ajuste compensatorio: Es en el cual el contribuyente declara un precio de transferencia a
efectos tributarios que, constituye un precio de plena competencia en el marco de una operacion
vinculada, aunque dicho precio difiera del importe realmente cargado por las empresas
asociadas.

Arm’s length (Plena competencia): La empresa que realicen operaciones con partes
relacionadas deben pactar precios por dichas operaciones, de manera similar a como lo hubieran
hecho empresas no relacionadas en operaciones similares, bajo condiciones similares.

Analisis de comparabilidad: Comparacion de una operacion vinculada con una o varias no
vinculadas. Las operaciones vinculadas y no vinculadas son comparables si no existe diferencia
alguna que afecte sustancialmente al factor elegido para aplicar la metodologia.

Base imponible: Es el monto sobre el cual se aplica el porcentaje de impuesto, establecido en la
norma legal respectiva, para determinar el gravamen que debe ser pagado.

Bien o servicio de la misma especie: Todos aquellos bienes y servicios que retinen una serie de

caracteristicas econdomicas comunes que los hacen ser de igual o similar naturaleza.
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Carga fiscal: Tributo o gravamen que se impone a una persona o cosa.

Contribuyente: Son los sujeto pasivo sobre quien recae la obligacion de abonar un impuesto
conforme a la ley que lo reglamenta.

Elusidn: Se produce cuando se evita el cumplimiento de las obligaciones, recurriendo a medio
no prohibido.

Empresa multinacional: Empresa que desarrolla su actividad en varios estados nacionales
simultadneamente.

Entidades comparables: Todos aquellos sujetos que realizan la misma actividad econémica que
el sujeto evaluado.

Evasion: Es la sustraccion total o parcial al pago de un tributo por parte de quienes se
encuentren juridicamente obligado a realizarlo, mediante conducta fraudulenta tipificadas en la
ley.

Holding: Sociedad tenedora o sociedad matriz.

Impuestos: Es un tributo que se paga a las administraciones publicas y al estado para soportar
los gastos publicos.

Operaciones comparables: Operaciones que son de la misma especie de la operacién analizada.
Paraiso fiscal: Son aquellos paises y territorios que poseen un tratamiento diferenciado respecto
de los impuestos de cardcter directo a imputar, en relacion a las rentas generadas por los sujetos
domiciliados, caracterizandose por la escasa o nula tributacion a que se someten estos Ultimos.
Partes vinculadas: Se entenderd por parte vinculada la empresa que participe directa o
indirectamente en la direccion, control o capital de otra empresa, o cuando la misma persona

participe directa o indirectamente en la direccidn, control o capital de ambas empresas.
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Precio de mercado: Se entendera por precio de mercado en las operaciones locales, el precio de
venta que tengan los bienes o servicios, en negocios o establecimientos ubicados en el pais no
relacionados con el fiscalizado, que transfieran bienes o presten servicios de la misma especie.

Supuestos de vinculacion: Se entiende como transaccion vinculada aquella que se efectla entre

empresas cuando tienen alguna forma de relacion entre ellas.

2.1.3.  Finalidad de los precios de transferencia.

Los precios de transferencia tienen varias finalidades a nivel general:
e Permitir a cada pais gravar los ingresos a los que legitimamente tiene derecho.
e Para la Administracion Tributaria es controlar la evasion y la elusién.
e Desarrollar para las multinacionales herramientas de planeacion fiscal que les permita
hacer frente a la realidad de encontrarse bajo varias jurisdicciones fiscales.
e Asegurar la asignacion optima de los recursos de la empresa y, por otro lado, actuar como
instrumento de control de la gestion o evaluacion de los resultados econémicos de cada

miembro del grupo.

2.2. Aplicabilidad de los precios de transferencia por contribuyentes y la Auditores

Fiscales

Los regimenes y requerimientos de informacion para determinar los precios de
transferencia suelen ser exhaustivos. De acuerdo a las Directrices de la OCDE, es necesario un
compromiso de cooperar estrechamente entre los contribuyentes y el fisco. Por su parte, los
contribuyentes deben hacer un esfuerzo para compilar y suministrar la informacion, mientras que

las administraciones tributarias deben abstenerse de requerir informacion o flexibilizar las
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peticiones de informacion, toda vez que el contribuyente no pueda acceder a la misma o deba
incurrir en costos excesivos.

Los documentos comprobatorios deben ser los necesarios para justificar que se han
valorado cada una de las transacciones llevadas a cabo por el contribuyente con sus partes
relacionadas, de acuerdo a los lineamientos especificos de cada legislacion interna, sean o no
pactadas de acuerdo al principio de libre competencia o andlogo establecido en la legislacion. La
documentacion exigida en el marco de regimenes para el control de los precios de transferencia
se puede considerar como estdndar a nivel mundial, sobre todo en los paises que siguen las
Directrices de la OCDE. De acuerdo a las mismas.

La documentacion que puede ser requerida, aunque no de manera restrictiva, es la siguiente:
1. La relativa a cada empresa asociada que participe en la operacién vinculada sometida a

revisiéon, tal como:

) la descripcion general de la empresa;
i) la estructura organizativa del grupo empresarial;
iii) la articulacion de la propiedad en el seno del grupo multinacional;

iv) el volumen de ventas y los resultados de la explotacion en los afios mas
proximos precedentes a la operacion bajo analisis;

V) el nivel de operaciones del contribuyente con empresas extranjeras
asociadas. Por ejemplo, el monto de ventas de activos inventariados, las
prestaciones de servicios, el arrendamiento de activos materiales, el uso y la
transmisidn de activos intangibles y los intereses de préstamos.

2. La informacién sobre fijacion de precios, incluidas las estrategias comerciales y otras

circunstancias especiales del caso;
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3. Descripcion de las circunstancias de las transacciones entre partes relacionadas y de las
comparables;

4. Analisis de la situacion general del contribuyente desde el punto de vista comercial o
industrial. Asi como la informacion relativa al entorno de la empresa y los cambios
previstos, y la influencia de estas previsiones en el sector en que opera el contribuyente,
la dimension del mercado, las condiciones de competencia, el marco legal, el progreso
tecnoldgico y el mercado de divisas.

5. La informacién acerca de las funciones desempefiadas (teniendo en cuenta los activos
utilizados y los riesgos asumidos);

6. La informacién financiera;

2.2.1.  Obligacion de los contribuyentes.

Se establece la presentacion de un informe de precios de transferencia. Este Informe
recoge informacion relevante para el analisis de precios de transferencia, ya que pretende
demostrar el cumplimiento del principio de plena competencia por parte de una empresa.

Segun el Codigo Tributario en su articulo 124-A establece que: Los contribuyentes
que celebren operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados, constituidos o
ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula
tributacion o paraisos fiscales durante un ejercicio fiscal, y tales operaciones ya sea en forma
individual o conjunta sean iguales o superiores a quinientos setenta y un mil cuatrocientos
veintinueve ddlares de los Estados Unidos de Ameérica ($571,429.00), deberan presentar un
Informe de las operaciones que ejecute con dichos sujetos, a través de los formularios que

proporcione la Administracién Tributaria con los requisitos y especificaciones técnicas que ésta
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disponga para tal efecto. La presentacion del Informe deberé realizarse a mas tardar dentro de los
tres primeros meses siguientes de finalizado el ejercicio fiscal.
La sancidn al incumplimiento de este articulo esté estipulada en el art. 244 literal 1) del cddigo
tributario.
Los principales rubros incluidos en las declaraciones de precios de transferencia son:

» Operaciones de activo

» Operaciones de pasivo

» Operaciones de ingreso; y

» Operaciones de egreso.
Otra informacion que se requiere de los contribuyentes a través de una declaracion jurada, tiene
que ver con las operaciones internacionales distinguiendo entre aquellas realizadas con partes
relacionadas y con no relacionadas.
Obligaciones de conservar informaciones y pruebas.

Segun el Cddigo Tributario en su articulo 147, literal ) establece que: Las personas
o entidades, tengan o no el caracter de contribuyentes, responsables, agentes de retencion o
percepcion, auditores o contadores, deberan conservar en buen orden y estado, por un periodo de
diez afios contados a partir de su emisién o recibo, la siguiente documentacién, informacion y
pruebas:
e) La documentacién de las operaciones realizadas con sujetos relacionados o sujetos
domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales
preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.
La documentacion comprobatoria contendra los estudios, documentos y demas soportes

con los cuales el contribuyente demuestre que las operaciones o transacciones con sujetos
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relacionados han sido determinadas considerando para esas operaciones los precios de mercado

utilizados en transferencias de bienes o prestacion de servicios de la misma especie, entre sujetos

independientes.

Documentacion del contribuyente:

>

>

Identificacion del contribuyente y de los distintos sujetos relacionados o sujetos
domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes
fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.

Descripcion de la naturaleza, caracteristicas e importe de sus operaciones con los sujetos
relacionados.

Andlisis de comparabilidad detallado, describiendo ademas los ajustes realizados a los
tipos de operacidn o empresas comparables seleccionadas, en caso de haberse efectuado.
Metodologia utilizada, asi como su procedimiento de aplicacion y la especificacion del
valor que el contribuyente haya utilizado para determinar el precio o monto de sus
operaciones.

Entre otras.

Informacion y documentacion relativa al grupo empresarial al que pertenezca el

contribuyente.

>

>

Descripcion general de la estructura organizativa, juridica y operativa del grupo.
Descripcion general de la naturaleza e importe de las operaciones entre las empresas del
grupo.

Descripcion general de las funciones y riesgos de las empresas del grupo.

Relacion de la titularidad de las patentes, marcas, nombres comerciales y demas activos

intangibles, asi como importe de las contraprestaciones derivadas de su utilizacion.
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> Descripcion de la politica del grupo en cuanto a las operaciones realizadas con los sujetos
relacionados.
> Relacion de los contratos de prestacion de servicios entre las empresas del grupo.
» Memoria del grupo o informe anual equivalente.
» Entre otras.
Obligaciones de presentar o exhibir la informacion y de permitir el Control.

Segun el Codigo Tributario en su articulo 126, literales a) y d) establece: Los sujetos
pasivos estan obligados:

Literal a): A presentar o exhibir a la Administracién Tributaria, las declaraciones,

balances, inventarios fisicos valuados y los registrados contablemente con los ajustes

correspondientes si los hubiere, informes, documentos, archivos Yy registros,
comprobantes de crédito fiscal, facturas, comprobantes de origen de las mercaderias,
listas de precios y demas informes relacionados con hechos generadores de los impuestos;

Literal d): En general, a dar las aclaraciones que le fueren solicitadas por aquella,

como también presentar o exhibir a requerimiento de la Administracion Tributaria dentro

del plazo que para tal efecto le conceda, los libros o registros contables exigidos en este

Cddigo y a los que resulten obligados a llevar de conformidad a otras leyes especiales
Retencidn a sujetos de impuesto no domiciliados:

Segun el Cddigo Tributario en su articulo 158, inciso quinto y sexto establece que:
las filiales o sucursales deberan efectuar la retencion a que se refiere el presente articulo con
caracter de pago definitivo, en el porcentaje previsto en el mismo, por los pagos que realicen a
sus casas matrices en cualquier concepto, salvo que correspondan a la adquisicion de bienes

muebles corporales o utilidades que ha obtenido la filial o sucursal que ya hayan pagado el
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Impuesto correspondiente, la cual deberan enterar en el plazo, forma y medios que las leyes
tributarias estipulen.

El porcentaje de retencion sera el veinte por ciento (20%) o las tasas reducidas
establecidas en los literales del a) al d) del mismo articulo, segun corresponda.

Se exceptla del tratamiento a que hace referencia el literal ¢) mencionado, a los servicios
de financiamiento prestados entre sujetos relacionados, a los que se les aplicara el porcentaje del
veinte por ciento (20%) regulado en el inciso primero de dicho articulo.

Segun el Codigo Tributario en su articulo 158-A establece que: Las personas
naturales o juridicas, sucesiones, fideicomisos, sociedades irregulares o de hecho o unién de
personas, domiciliados en el pais, deberan retener el veinticinco por ciento (25%) como pago
definitivo, cuando paguen o acrediten sumas a personas naturales o juridicas, entidad o
agrupamiento de personas o cualquier sujeto, que se hayan constituido, se encuentren
domiciliados o residan en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja
o0 nula tributacién o paraisos fiscales, de acuerdo a este Codigo, 0 que se paguen o acrediten a
través de personas, entidades o sujetos constituidos, domiciliados o residentes en los referidos
paises, estados o territorios y cuyo pago tenga incidencia tributaria en la Republica de El
Salvador.

Se exceptlan de lo antes dispuesto, las sumas pagadas o acreditadas:
a) Por adquisiciones o transferencias de bienes tangibles.
b) Efectuadas a sujetos o entidades domiciliados en paises centroamericanos que hayan
suscrito, y ratificado el Convenio de Asistencia Mutua y Cooperacion Técnica entre las

Administraciones Tributarias y Aduaneras de Centroamérica.
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c) Efectuadas a sujetos o entidades domiciliados en paises, estados o territorios que hayan
suscrito, y ratificado y cumplan efectivamente Convenios de Intercambio de informacion
y documentacion de carécter tributario o Convenios para evitar la Doble Tributacion del
Impuesto sobre la Renta con la Republica de EI Salvador.
d) Rentas beneficiadas con las tasas de retencion reducidas del articulo 158 de este Cédigo.
Segun la Ley de Impuesto Sobre la Renta en su articulo 29-A establece que: No se
admitiran como erogaciones deducibles de la renta obtenida:
Numeral 6) inciso segundo En ningln caso seran deducibles las pérdidas provenientes
de actos u operaciones efectuadas entre sujetos relacionados, o con personas o entidades
residentes o domiciliadas en paises, estados o territorios con regimenes fiscales
preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales
Numerales 12) y 13) 12) Los costos y gastos relacionados con rentas sujetas a retencion
cuando se haya efectuado el pago y no se hubiere cumplido con la obligacién de retener y
enterar el impuesto retenido.
Numeral 13) Los costos o gastos incurridos relacionados con rentas sujetas a retencion,
salvo que el agente de retencion entere en el ejercicio o periodo de imposicion respectivo,
el valor que corresponde pagar en concepto de retenciones.
Numeral 14) Los intereses, comisiones y cualquier otro pago proveniente de operaciones
financieras, de seguros o reaseguros celebradas por el sujeto pasivo prestatario, en
cualquiera de los casos siguientes:
a) No se hubiere efectuado las retenciones de Impuesto sobre la Renta o de
Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de Servicios

establecidas en el Cddigo Tributario, cuando corresponda.
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b) EIl prestamista o prestador fuere un sujeto relacionado domiciliado, y éste no
los hubiere declarado como rentas gravadas en el ejercicio o periodo impositivo de

su devengo.

2.2.2.  Obligacion del Auditor.

Segun el Coédigo Tributario en su articulo 135, literal f) establece que: Los Auditores
deberan cumplir con las siguientes obligaciones: f) Reflejar en el Dictamen y en el Informe
Fiscal, la situacidn tributaria del sujeto pasivo dictaminado, incluyendo una nota o apartado que
las operaciones entre sujetos relacionados o con sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en
paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o
paraisos fiscales cumplen con las leyes tributarias y el presente Codigo.

Segun el Reglamento del Cédigo Tributario en su articulo 68, literal i) establece que:
el informe sobre la situacién fiscal del contribuyente, se integrara de la forma siguiente:

Literal i) Se revelaran los saldos y las transacciones con sus principales accionistas,

subsidiarias, asociadas y afiliadas. Estas transacciones son, entre otras, la adquisicion o

enajenacion de bienes, la prestacion o recepcion de servicios; el otorgamiento o recepcion

del uso o goce temporal de bienes; asi como la celebracion de contratos que den lugar al
pago de regalias, comisiones u otro tipo de pagos.

Los formatos establecidos sugeridos por la Direccién General de Impuestos Internos a
partir del 06 de mayo de 2011 para el dictamen e informe fiscal son:

Dictamen fiscal:

Segun en el Cadigo Tributario en su articulo 129 establece que: Para efectos de este

Cadigo, se entendera por dictamen fiscal el documento en el que conste la opinion relacionada

con el cumplimiento de las obligaciones tributarias del contribuyente, emitida por un Licenciado
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en Contaduria Pablica o un Contador Publico Certificado, en pleno uso de sus facultades
profesionales de conformidad a lo establecido en la Ley Reguladora del Ejercicio de la
Contaduria.
A continuacion, se presentan los lineamientos establecidos para la elaboracion del
dictamen fiscal segun la direccion general de impuestos internos:
» con apartado sobre examen de operaciones con sujetos relacionados y paraisos fiscales
con opinién de cumplimiento.
» con apartado sobre examen de operaciones con sujetos relacionados y paraisos fiscales

con opinién de incumplimiento.

Informe fiscal:

Segun el Cddigo Tributario en su articulo 129 establece que se entendera por
informe fiscal: el documento que contendra un detalle del trabajo realizado por el Auditor y los
resultados obtenidos, lo cual constituye un fundamento de lo expresado en el dictamen fiscal.

» Con apartado sobre examen de operaciones con sujetos relacionados y paraisos fiscales
con resultados de cumplimiento.
» Cuando el contribuyente no tiene operaciones con sujetos relacionados y paraisos fiscales

y existe opinion de cumplimiento.

» Cuando el contribuyente tiene operaciones con sujetos relacionados y paraisos fiscales y

existe opinion de incumplimiento.
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FORMATO SUGERIDO DE DICTAMEN FISCAL CON OPINION DE CUMPLIMIENTO

2.

3.

(Péarrafo de introduccién)
Hemos examinado...

(Parrafo del alcance)

Nuestro examen fue realizado de acuerdo con Normas Internacionales de Auditoria (NIA)
emitidas por la Federacion Internacional de Contadores (IFAC por sus siglas en ingles) y
Norma de Auditoria de Cumplimiento de Obligaciones Tributarias emitidas por el consejo
de vigilancia de la Profesion de Contaduria Publica y Auditoria de El Salvador. Po
consiguiente incluyo el examen en base a pruebas selectivas de la evidencia que respalda el
cumplimiento por parte de (Nombre del Contribuyente), de las obligaciones antes
indicadas. Ademas, efectuaron aquellos otros procedimientos que consideramos necesario
en las circunstancias, incluyendo la verificacion de existencia (o la no existencia) de
operaciones realizadas con sujetos relacionados o con sujetos domiciliados, constituidos o
ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula
tributacién o paraisos fiscales. Consideramos que nuestro examen proporciona una base
razonable para emitir nuestra opinion. Nuestro examen proporciona una determinacion o
resolucién legal sobre el cumplimiento de (Nombre del Contribuyente) con las

obligaciones tributarias especificas en el primer parrafo de este dictamen.
(Péarrafo de opinion)

En nuestra opinion (Nombre del Contribuyente) cumplié en todos los aspectos importantes,
con las obligaciones tributarias referidas en el primer parrafo, por el afio terminado al 31
de diciembre de 20
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FORMATO SUGERIDO DE DICTAMEN FISCAL CON OPINION DE

IMCUMPLIMIENTO

(Péarrafo explicativo de incumplimiento)

3. Como resultado de nuestro examen, hemos identificado que (Nombre del Contribuyente)

ha incurrido en incumplimientos a las obligaciones referidas en el primer parrafo, los

cuales son detallados a continuacion:

INCUMPLIMIENTOS SUSTANTIVOS:

a) Leyde Impuesto Sobre la Renta

I. Durante el ejercicio impositivo de 20 se dedujo el impuesto de importacién
de mercancia a precios superiores de mercado en importaciones realizadas con su

proveedor relacionado....(xx)....

............. de acuerdo a nimero de procedimientos en informe fiscal y numero

de anexo de hallazgos que se adjuntan.

4. En nuestra opinién, (Nombre del Contribuyente) cumpli6 en todos los aspectos
importantes, con las obligaciones referidas en el primer parrafo, por el afio terminado el

de 20 excepto por los incumplimientos expresados en el parrafo precedente,

correspondientes al ejercicio dictaminado.
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FORMATO SUGERIDO DE INFORME FISCAL CON OPINION DE CUMPLIMIENTO
2.1 Como parte de nuestro examen....

Dentro de los procedimientos que llevamos a cabo estan los siguientes:

2.2

2.3 Evaluamos la estructura organizativa, la relacion de socios, accionistas, familiares y
proveedores, y realizamos los procedimientos necesarios, solo una base de pruebas selectivas de
la evidencia proporcionada por (Nombre del Contribuyente), para determinar la existencia de
operaciones con sujetos relacionados sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises,
estados o territorio con regimenes fiscales preferentes, constituidos o ubicados en paises,
estados o territorio con regimenes fiscales preferentes de baja o nula tributacion o paraisos
fiscales comprobando que existen operaciones de dicha naturaleza, las cuales han sido
informadas a la administracién tributaria en el plazo legal de acuerdo a lo establecido en el
Caodigo Tributario.

2.4 Revisamos sobre la base de pruebas selectivas, que los bienes y servicios adquiridos o
utilizados por el contribuyente, asi como los transados o prestados por este, estuvieran
debidamente registrados en la contabilidad y hubieren sido recibidos, utilizados e presentados
respectivamente. Ademas sobre precios transados por los bienes y servicios en las operaciones
realizadas con los sujetos referidos en el parrafo 2.3 y su razonabilidad de acuerdo a precios de
mercado segun lo establecido en el Cédigo Tributario; comprobando su apego a las
disposiciones fiscales.

2.8 Revisamos sobre la base de pruebas selectivas los saldos y transacciones con los principales
accionistas, subsidiarias asociada, y afiliadas que se describen en la Nota__y  a los estados
financieros, adjunta al formulario carta de presentacion del dictamen fiscal y las demas
operaciones realizadas con los sujetos referidos en el parrafo 2.3 de este informe; comprobando
su apego a las disposiciones fiscales
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2.3. Partes vinculadas o partes relacionadas.

El concepto de operacion vinculada o controlada o de operaciones entre vinculados
econdmicos, es un elemento esencial a la hora de hablar de los precios de transferencia, no solo
en cuanto constituye uno de los presupuestos de aplicacion, junto con el principio de plena
competencia 0 “arm’s length”, sino también “en cuanto encierra en si la razén de la norma,
constituida por la intencion de neutralizar las transferencias de materia imponible entre
empresas.”

La doctrina internacional define las operaciones entre sociedades vinculadas como
“aquellas que, al amparo de relaciones comerciales o financieras cuyas condiciones difieren de
las que pactarian sociedades independientes en situacién de libre concurrencia, comportan
traslaciones indirectas de beneficios de unas a otras. Dentro de ellas se entienden comprendidas
compras 0 ventas a precios fijados mas altos 0 mas bajos, préstamos a un interés distinto al
habitual en los mercados financieros e incluso sin interés, facturacién por servicios ficticios,
imputacion de excesivos costes de direccion...”.

Para que dos empresas sean consideradas como relacionadas o vinculadas, debe existir
influencia de una de ellas sobre la otra. Para determinar la existencia de partes vinculadas y/o
relacionadas a efectos de precios de transferencia, las normas deben plantear los supuestos que
definen el grado de vinculacion.

Usualmente, una norma tipica, plantea criterios de tipo juridico definidos por la
participacion directa o indirecta en la direccién, el control o el capital accionario en otra
empresa, y de tipo facticos u operacionales, como por ejemplo: cuando existe goce de
exclusividad como agente, distribuidor o concesionario para la compra-venta de bienes, servicios

o derechos por parte de otra; cuando una empresa asume las pérdidas o gastos de la otra, etc.
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Cada pais puede normar o establecer criterios adicionales para delimitar el universo de

contribuyentes o transacciones sujetas al régimen de precios de transferencia.

Pais Condicion adicional para establecer partes vinculadas o relacionada

La parte relacionada debe poseer al menos el veinticinco por ciento (25%) del
El Salvador | capital social. Distribuidores exclusivos, y compras a proveedores del exterior

mayores al cincuenta por ciento (50%) de las compras totales.

Supuesto de Vinculacién El Salvador
Participacion accionaria directa o indirecta 25% 0 mas
Proporcion en transacciones (Ej. compras, ventas, etc.) 50% 0 mas

El criterio de vinculacion se establece en base a un porcentaje maximo o minimo del
capital social. Colateralmente, esto ayuda a las administraciones tributarias a reducir el namero
de contribuyentes alcanzados por la normativa y ser mas precisos en el control de las operaciones

entre partes vinculadas.

2.3.1.  Segun las Normas Internacionales de Contabilidad.

Las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC 24, Informaciones a revelar sobre
partes relacionadas) se definen parte relacionada cuando “una parte se considera relacionada
con otra parte si una de ellas tiene la posibilidad de ejercer el control sobre la otra, o de ejercer
influencia significativa sobre ella al tomar sus decisiones financieras y operativas.” Y
transaccion con partes relacionadas como “toda transferencia de recursos u obligaciones entre

partes relacionadas, con independencia de que se cargue 0 no un precio.”
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Control: Es el poder para dirigir las politicas financieras y de explotacion de una entidad, con el
fin de obtener beneficios de sus actividades.

Influencia significativa: Es el poder para intervenir en las decisiones de politica financiera y de
explotacion de la entidad, aunque sin llegar a tener el control de las mismas. Puede obtenerse
mediante participacion en la propiedad, por disposicion legal o estatutaria, 0 mediante acuerdos.
Personal clave de la direccion: Son aquellas personas que tienen autoridad y responsabilidad
para planificar, dirigir y controlar las actividades de la entidad, ya sea directa o indirectamente,
incluyendo cualquier miembro (sea o no ejecutivo) del consejo de administracion u érgano de
gobierno equivalente de la entidad.

Transaccion entre partes vinculadas: Es toda transferencia de recursos, servicios u

obligaciones entre partes vinculadas, con independencia de que se cargue 0 no un precio.

2.3.2.  Segun la Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econémico (OCDE).

En las Guias de las OCDE en su glosario definen operaciones vinculadas como:
“operaciones entre dos empresas que estan asociadas entre si” y posteriormente sefiala como “los
precios de transferencia son los precios a los que una empresa transmite bienes materiales y
activos intangibles o presta servicios a empresas asociadas.”

La Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econdmico establece en sus
directrices los conceptos de Control, Direccion y Capital que se detallan a continuacion:

El Concepto de control.

Uno de los criterios que permiten pensar en la vinculacion entre empresas se deriva de los

diferentes grados de control que puede existir entre ambas. Una empresa puede considerarse

“como controlante cuando esta en condiciones de determinar en forma continua en el tiempo la
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voluntad y normas directivas de la controlada.” Sin embargo, existen diferentes modalidades de
control, el cual podra ser interno o externo, dependiendo de la situacion de que se trate.

Control interno, se hace referencia al control interno, el cual puede ser directo o indirecto,
cuando el dominio se ejerce casi desde “adentro” de la misma empresa respecto de otra, este
puede tratarse bien por el derecho de emitir votos constitutivos de mayoria minima decisoria o
por tratarse de un accionista con la mayoria en virtud de su participacion accionaria.

Control externo, el control externo igualmente, se dara en los casos donde se constituye una
influencia dominante en virtud de una relacién contractual, que permite de parte de una
sociedad ejercer un control en las decisiones de los 6rganos de administracion de otra
sociedad. El ejercicio de influencia dominante de una sociedad sobre otra “consiste en imponerle
pautas para el cumplimiento de su objeto social, sometiéndola a una direccion unificada”.

El Concepto de direccion.

Otro de los criterios sefialados por el articulo 9° es el de direccion. Este puede tender a
confundirse con el criterio de control, en virtud que también implica la posibilidad que una
matriz y las subordinadas tengan conjunta o separadamente el derecho de emitir los votos
constitutivos de la mayoria minima decisoria en la junta de socios o la asamblea, o tengan el
namero de votos necesario para elegir la mayoria de miembros de la junta directiva si la
hubiera, es decir que tenga capacidad para seleccionar y decidir sobre los 6rganos de decision
y por lo tanto influir sobre las decisiones de estos 6rganos.

El Concepto de capital.
Finalmente, el tercer criterio que sefiala el articulo 9° es el referente al capital. En virtud

que la doctrina entiende capital como la “medida de valor de la totalidad de lo aportado por los
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socios”, este criterio tendra su desarrollo en el porcentaje determinado por la ley de aportes de

capital a una empresa que realiza otras empresas u otra persona vinculada con esta.

| Criterios de Vinculacién Econémica |

a Socio

‘s Control <

Socio a
Sociedad

< Direcciéon

~ R -

Dominante

~— Capital

Figura 1

En la figura 1 se muestra el andlisis especifico de los criterios establecido por el articulo 9 del modelo convenio de
la OCDE sobre empresas asociadas.

2.3.3.  Segun la legislacion nacional.

El articulo 199-D del Cddigo Tributario consagra todo lo relacionado con operaciones
con vinculados econdmicos o partes relacionadas respecto del régimen de precios de
transferencia. Solo con fines metodoldgicos, se han agrupado los distintos literales enunciados en
el articulo 199-D.

Vinculacion en virtud del control. Seran las relaciones efectuadas entre una sociedad y
sus socios, asi como los cényuges, ascendientes o descendientes de cualquiera de ellos, es decir
en las que exista una estrecha relacion en la posibilidad de toma de decisiones.

e Cuando uno de ellos dirija o controle la otra, o posea, directa o indirectamente, al menos
el 25% de su capital social o de sus derechos de voto; (art. 199-D inc. a), Cddigo

Tributario)
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Cuando cinco o0 menos personas dirijan 0 controlen ambas personas, 0 posean en su
conjunto, directa o indirectamente, al menos el 25% de participacion en el capital social o
los derechos de voto de ambas personas; (art. 199-D inc. b), Cédigo Tributario)

A los efectos de los literales anteriores, también se considera que una persona natural
posee una participacion en el capital social o derechos de voto, cuando la titularidad de la
participacion directa o indirectamente, corresponde al conyuge o persona unida por
relacion de parentesco en linea directa o colateral, por consanguinidad hasta el cuarto

grado o por afinidad hasta el segundo grado; (art. 199-D inc. d), Cédigo Tributario)

Vinculacion entre sociedades pertenecientes a un mismo grupo empresarial.

Las operaciones efectuadas entre una sociedad y otra perteneciente al mismo grupo de

sociedades, socios de otra sociedad del mismo grupo; cdnyuges, ascendientes o descendientes

de dichos socios”

Cuando sean sociedades que pertenezcan a una misma unidad de decision o grupo

empresarial.

En particular, dos sociedades forman parte de la misma unidad de decision o grupo

empresarial si una de ellas es socio o participe de la otra y se encuentra en relacion con

ésta en alguna de las siguientes situaciones:

) Posea la mayoria de los derechos de voto.

i) Tenga la facultad de nombrar o destituir a la mayoria de los miembros del érgano
de administracion.

i) Pueda disponer, en virtud de acuerdos celebrados con otros socios, de la mayoria

de los derechos de voto.



32

iv) Haya designado exclusivamente con sus votos a la mayoria de los miembros del
6rgano de administracion.

V) La mayoria de los miembros del érgano de administracion de la sociedad
dominada sean miembros o gerentes del érgano de administracion de la sociedad
dominante o de otra dominada por ésta.

Cuando dos sociedades formen parte cada una de ellas de una unidad de decisién o grupo
empresarial respecto de una tercera sociedad, de acuerdo con lo dispuesto en este literal, todas
estas sociedades integraran una unidad de decision o grupo empresarial; (art. 199-D inc. c),
Codigo Tributario).

Vinculacion en virtud del control de resultados. Aquellas donde el control sea ejercido

por la participacion directa o indirecta por una o varias personas en el resultado o utilidad.
En una union de personas, sociedad de hecho o contrato de colaboracion empresarial o un
contrato de asociacion en participacion, cuando alguno de los contratantes o asociados participe
directa o indirectamente en méas del 25% por ciento en el resultado o utilidad del contrato o de las
actividades derivadas de la asociacién; (art. 199-D inc. e), Codigo Tributario)

Vinculacion en virtud del ejercicio de influencia dominante. Se trata de una situacion
de relaciones econémicas entre dos sociedades, una fuerte y otra débil, en cuya virtud la primera
esta en condiciones de imponer su voluntad a la segunda respecto de la administracién de los
negocios de ésta Gltima.”

e Una persona domiciliada en el pais y un distribuidor o ente exclusivo de la misma
residente en el extranjero; (art. 199-D inc. f), Cddigo Tributario)
e Un distribuidor o agente exclusivo domiciliado en el pais de una entidad domiciliada en

el exterior y esta Gltima; (art. 199-D inc. g), Cédigo Tributario)
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e Una persona domiciliada en el pais y su proveedor del exterior, cuando éste le efectué
compras, y el volumen representa méas del cincuenta por ciento (50%); (art. 199-D inc. h),

Caodigo Tributario)

Vinculacion en las relaciones matriz — sucursales.
e Una persona residente en el pais y sus establecimientos permanentes en el extranjero; v,

(art. 199-D inc. i), Cddigo Tributario)

Vinculacion entre sociedad con una relacién organica. Sera el caso donde exista
relacion de control derivada de la estructura organizacional en la que se puede encontrar la
sociedad respecto de otras personas juridicas o naturales.

e Un establecimiento permanente situado en el pais y su casa central 0 matriz residente en
el exterior, otro establecimiento permanente de la misma o una persona con ella

relacionada. (art. 199-D inciso. j, Cddigo Tributario).

2.3.3.1. Operaciones con paraisos fiscales.

El &mbito de aplicacién de las obligaciones de precios de transferencia extiende mas alla
de las transacciones entre empresas vinculadas, para alcanzar a operaciones con terceros no
vinculados en paraisos fiscales. (Art. 62-A, Cddigo Tributario).

Seguln la guia de orientacion general para facilitar el reconocimiento de paises, estados o
territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion y paraisos fiscales y el
tratamiento tributario aplicable, establecida por la Direccion General de Impuestos Internos en su
version 2 del afio 2014.

En el literal A numeral 1 establece las caracteristicas para determinar si un pais contiene

régimen fiscal preferente, detallado a continuacion:
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A. Reconocimiento de paises, Estados o Territorios con Régimen Fiscal Preferente, de
baja o nula tributacion o paraisos fiscales.
1. Paises Estados o Territorios con Régimen Fiscal Preferente, de baja o nula

tributacion.

Para determinar si un pais, estado o territorio contiene regimenes fiscales preferentes, de
baja o0 nula tributacién con base en lo dispuesto en el romano | del articulo 62-A del Cddigo
Tributario, deberan considerarse los siguientes criterios de comparabilidad.

1. No existe impuesto sobre la renta, en este caso la tasa impositiva seria del (0%), y existiria
nula tributacion respecto de la tributacién salvadorefa.

2. Existe Impuesto Sobre la Renta, en este caso los efectos de comparabilidad de la tasa
impositiva del ochenta por ciento (80%), seria asi:

a. En el caso de la tributacion de la Renta Neta de las personas naturales, sucesiones y
fideicomisos a las cuales les es aplicable las tasas contenidas en el Art. 37 de la Ley
del Impuesto Sobre la Renta, se aplicara el (80%), sobre el promedio de dichas tasas,
por lo que dicha comparabilidad no podra ser menor del (16%).

b. Para el efecto de las personas juridicas, uniones de personas, sociedades irregulares o
de hecho, a las cuales les es aplicable las tasas contenidas en el Art. 41 de la Ley de
Impuesto Sobre la Renta, se aplicara el 80% sobre el promedio de dichas tasas, por lo
que dicha comparabilidad no podra ser menor al 22%.

c. Para el caso de las rentas sometidas a tasas sobre los ingresos, de conformidad a lo
regulado en los Arts. 158 y 159 del Cddigo Tributario, la comparabilidad sera

aplicando el 80% sobre cada tasa.
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Con relacién a los citados criterios, contenidos en el romano | del articulo 62-A del
Caodigo Tributario, se ha establecido una ndmina de paises que pueden calificarse de baja o nula
tributacion.

2.4. Directrices aplicables en materia de precios de transferencia segun la Organizacion

para la Cooperacion y Desarrollo Econdémico

24.1 Principio de plena competencia.

El principio de plena competencia, establece que la utilidad o beneficio de una
transaccion entre partes vinculadas debe estar en el mismo rango que se hubiera obtenido en una
transaccion comparable entre partes independientes; para esto las entidades vinculadas deben
poder demostrar que han llevado a cabo las operaciones entre ellas, en las mismas o analogas
condiciones que hubieran sido pactadas entre partes independientes en condiciones de mercado
abierto, es decir a precios normales y conocidos de mercado.

De la definicién del principio de plena competencia queda claro que su finalidad es lograr
la paridad en el tratamiento fiscal de las multinacionales y las empresas independientes ya que
pone a las empresas vinculadas y a las independientes en condiciones de igualdad para fines
fiscales, evitando la creacion de ventajas o desventajas fiscales que de otra manera
distorsionarian la relativa posicion competitiva de cualquier empresa.

Con el principio de plena competencia la OCDE sefiala como se busca facilitar “el
crecimiento del comercio y de las inversiones al excluir las consideraciones fiscales de las
decisiones economicas”.

En el articulo 9 del modelo de convenio tributario de la OCDE dispone que "(Cuando)...
dos empresas (asociadas) estén, en sus relaciones comerciales o financieras, unidas por

condiciones aceptadas o impuestas que difieran de las que serian acordadas por empresas
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independientes, los beneficios que habrian sido obtenidos por una de las empresas de no existir
dichas condiciones, y que de hecho no se han realizado a causa de las mismas, podran incluirse
en los beneficios de esa empresa y someterse a imposicion en consecuencia”.

El objeto del principio de plena competencia es tratar a los miembros de un grupo
multinacional como si operaran como empresas independientes en lugar de como partes
inseparables de una sola empresa unificada. Dado que el criterio de entidad independiente
considera a los integrantes de un grupo multinacional como si fueran empresas independientes, la
atencién se centra en la indole de las operaciones que realizan entre si y en si las condiciones en

las que las realizan difieren de las que concurririan en operaciones no vinculadas comparable.

2.4.2  Analisis de comparabilidad.

Por definicién, una comparacion implica examinar dos términos: la transaccion
controlada bajo revision y las transacciones no controladas que son consideradas como
potencialmente comparable. La busqueda de comparables es solo parte del Analisis de
Comparabilidad, no debe confundirse la busqueda de potenciales comparables con el Analisis
mismo.

Dos transacciones son potencialmente comparables cuando las Actividades realizadas en
su formacion, los Activos utilizados y los Riesgos asumidos para llevarlas a cabo, son similares.

El analisis de comparabilidad contiene un aspecto “cualitativo”: que hace a las
condiciones esenciales del objeto a comparar; y otro “cuantitativo”: que se refiere a las
cantidades involucradas a comparar. Una de las caracteristicas fundamentales en su aplicacién en
los precios de transferencia es que ambas deben cumplirse en forma simultanea.

Los principales criterios cuantitativos del analisis de comparabilidad son:
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> Los que atafien al tamafio de las empresas en funcion de las ventas, los activos totales, los
bienes de uso o la cantidad de empleados.

> Los que se refieren a los intangibles existentes en los activos totales, o a la proporcién de
gastos de investigacion y desarrollo con relacion a las ventas, a efectos de probar el grado
de tecnologia involucrada en las operaciones.

> Los que relacionan las ventas de exportacion con las ventas totales.

» Criterios relacionados con inventarios de bienes de cambio en valores absolutos o

relativos para la medicion de los niveles de stocks, y sus riesgos inherentes

Respecto a los filtros cualitativos, son numerosas las diferencias que pueden encontrarse
con relacion al analisis de comparabilidad.
Siguiendo a las Directrices los cinco factores que determinan la comparabilidad son:
1. Las caracteristicas de los productos o servicios
2. Analisis funcional
3. Términos (condiciones) contractuales
4. Circunstancias econémicas

5. Estrategias de negocio.

2.4.2.1 Caracteristicas de los productos o servicios.

Las caracteristicas de los bienes, tales como particularidades fisicas, aptitud de
utilizacion, calidades, disponibilidad y volumen de provision, son las que en general determinan
los precios en el mercado abierto, y esto permite que sean Utiles para la comparacién de

operaciones entre empresas controladas e independientes.
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Cuando la transaccion no involucre bienes materiales otras seran las particularidades a
examinar:
1. Para prestaciones de servicios: la naturaleza y extension de los mismos.
2. Para préstamos: las tasas utilizadas y los plazos.
3. Para la transferencia de bienes intangibles: tipo de retribucion pactada para licencias, patentes

y marcas.

El anlisis de las propiedades de los bienes es un factor muy importante en la utilizacion
del método CUP, en donde la exigencia en la comparabilidad de las caracteristicas es la mas
precisa y cualquier diferencia material en los productos comparados puede tener un efecto sobre

el precio y requerir un ajuste apropiado.

2.4.2.2 Analisis funcional.

En este factor debe analizarse la estructura y organizacion de la compafiia y del grupo
economico al que pertenece, como asi también el entorno juridico en el que la empresa cumple
sus funciones. El analisis de comparabilidad de funciones, riesgos asumidos y activos utilizados,
es un factor esencial cualquiera sea el método utilizado.

El analisis funcional de las propias operaciones del contribuyente bajo analisis, es el mas
sencillo de realizar por la disponibilidad, la fiabilidad y el grado de detalle de informacidn con
que se cuenta, pero esta situacion se dificulta cuando hay diversidad de actividades involucradas
y se trata de determinar cuél es la funcién econdémicamente mas importante.

Este analisis es la base sobre la cual se sustenta la comparabilidad de una transaccion
sujeta a precios de transferencia. La OCDE ha planteado una metodologia al respecto, que esta

orientada dentro de su concepcion para la aplicacion y analisis de los precios de transferencia. La
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metodologia aplicada para el andlisis funcional en nuestro pais son las directrices establecidas

por la OCDE.

2.4.2.3 Términos (condiciones) contractuales.

Las Directrices afirman que, en las operaciones entre partes independientes, los términos
contractuales pactados en mercados abiertos definen generalmente en forma explicita o implicita
las responsabilidades, riesgos y beneficios reales de los negocios.

Las condiciones contractuales son aquellas que influyen en la asignacion de riesgos entre
las partes, en las condiciones de pago, en las condiciones de entrega, en los compromisos de
volimenes de compra previos, en las pautas de exclusividad etc. y por ello pocas veces son
usadas como pilares de una buasqueda, porque la informacion sobre lo negociado por terceros
independientes es en general confidencial y esta relacionada con las estrategias particulares de
cada empresa y de la decisién de cémo llevar a cabo su negocio. Aun en el caso de conocer las
diferencias contractuales existentes, es dificil valorar y cuantificar de manera responsable, el
impacto final de las mismas en los precios o en las rentabilidades.

En términos generales, lo que se busca en este punto es evaluar si las condiciones
pactadas son concurrentes con la sustancia econdmica de la transaccion y hasta qué punto los
activos involucrados y los riesgos asumidos por operaciones entre empresas vinculadas son
factibles en operaciones entre independientes (ya sea porgue se detectan clausulas abusivas o por

la omision de clausulas que resultarian imprescindibles en el mercado abierto).

2.4.2.4 Circunstancias econémicas.

Los precios sufren oscilaciones segun las diferentes circunstancias que afectan a los

mercados en que operan. Las circunstancias econdémicas que pueden resultar relevantes para
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determinar la comparabilidad de los mercados incluyen la ubicacidn geogréfica; tamafio de los
mercados; grado de competencia en los mismos; las posiciones competitivas relativas de
compradores y vendedores; la disponibilidad o riesgo por productos sustitutos o de servicios
potencialmente disponibles; los niveles de oferta y demanda en el mercado como un todo y en
regiones particulares si resultan relevantes; el poder de compra del consumidor; la naturaleza y
magnitud de la regulacién del mercado por el Estado; los costos de produccién, incluyendo los
costos de terrenos, mano de obra y capital; costos de transporte, nivel en el mercado, la fecha y

época de las transacciones; y asi sucesivamente.

2.4.2.5 Estrategias de negocios.

Las estrategias de las empresas influencian de manera importante en sus resultados ya
que, por ejemplo, muchas veces se sacrifican rentabilidades actuales con el fin de obtener
mayores utilidades futuras. Sin embargo, estas planificaciones y tacticas de negocios en general
no son de dominio publico y, si lo son, pueden resultar no totalmente confiables o no
cuantificables.

CAPITULO I1l: METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

3.1 Obijetivos de la investigacion

3.1.1  Objetivo general.

Contribuir con el desarrollo profesional de los alumnos que cursan y han cursado la
catedra Derecho Tributario | Y 11, por medio de la elaboracion de casos practicos de la aplicacion
y célculo de precios de transferencia, mejorando asi su desempefio como profesionales en el

campo laboral y a la misma vez apoyar al docente que imparte dicha catedra para facilitar la
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ensefianza y comprension acerca del tema y su aplicacién segln lo establecido en el Codigo

Tributario.

3.1.2  Objetivos especificos.

* Realizar un diagndstico que permita conocer la situacion actual en cuanto al
conocimiento de los estudiantes que cursan las catedras de Derecho Tributario en materia

de aplicacion y calculo de precios de transferencia.

e Dar a conocer cada uno de los métodos utilizados para calcular los precios de

transferencia aplicando lo establecido en el Codigo Tributario.

 Fortalecer el programa de las cétedras de Derecho Tributario que se desarrolla a lo largo
del ciclo de estudio a través de la incorporacion de los precios de transferencia como un

tema a impartir.

3.2 Métodos de investigacion

El método utilizado en la investigacion es el método descriptivo; la investigacion
realizada con métodos descriptivos es denominada investigacion descriptiva, y tiene como
finalidad definir, clasificar, catalogar o caracterizar el objeto de estudio. Cuando tiene la
finalidad de conseguir descripciones generales diremos que es de tipo nomotético, y cuando la
finalidad es la descripcién de objetos especificos diremos que es ideografica. Los métodos
descriptivos pueden ser cualitativos o cuantitativos. Los métodos cualitativos se basan en la
utilizacion del lenguaje verbal y no recurren a la cuantificacién. Los principales métodos de la

investigacion descriptiva son el observacional, el de encuestas y los estudios de caso.
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En el procesamiento de la informacion se clasificd la informacién por cada pregunta
expuesta a los encuestados, posteriormente se tabularon, empleando tablas y graficos de pastel

los cuales indican los resultados obtenidos expresados en valores absolutos y porcentuales.

3.3 Tipo de investigacién

Para desarrollar este tipo de estudio de utilizo la investigacion primaria o de campo vy la
investigacion secundaria o bibliogréfica.

Es decir, midid, evalud y recolecto datos sobre diversos conceptos (variables), aspectos,
dimensiones o componentes del fenémeno a investigar.

En este tipo de investigacion se recopilo informacion, y se evaluaron diversos aspectos y
componentes para la aplicaciéon de técnicas y herramientas necesarias para llegar a definir un
objetivo para que la los estudiantes que cursan las catedras de Derecho Tributario puedan tener

conocimiento sobre la aplicacion y célculo de los precios de transferencia bajo diversos métodos.

3.4  Fuentes de informacién

34.1 Investigacion primaria.

La investigacion de campo consisti6 en obtener toda aquella informacion que permite
hacer un diagndstico de las situaciones siguientes: la falta de conocimiento y desarrollo dentro de
los salones de clase sobre la importancia de la aplicacion y calculo de los precios de transferencia
como parte de la formacion profesional de los estudiantes aspirantes a convertirse en futuros
contadores y auditores de nuestro pais. Dicha investigacion fue realizada por medio de una

encuesta.
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3.4.2 Investigacion secundaria.

Esta Investigacion comprendié la recopilacion de todos aquellos elementos teodricos
basicos acerca de la aplicacion y calculo de los precios de transferencia.

Para ello se utilizaron libros, documentos que proporcionaron informacion util y
actualizada del tema en estudio, asi mismo se realizd consulta de tesis, leyes tributarias, tratados
internacionales, normas y otros documentos relacionados con el tema en investigacion, con el fin

de ampliar nuestra busqueda.

3.5 Técnicas e instrumentos de investigacion

351 Encuesta.

Una encuesta es un procedimiento dentro de los disefios de una investigacion descriptiva
en el que el investigador busca recopilar datos por medio de un cuestionario previamente
disefiado, sin modificar el entorno ni el fendmeno donde se recoge la informacion ya sea para
entregarlo en forma de triptico, gréfica o tabla. Los datos se obtienen realizando un conjunto de
preguntas normalizadas dirigidas a una muestra representativa o al conjunto total de la poblacion
estadistica en estudio, integrada a menudo por personas, empresas 0 antes institucionales, con el
fin de conocer estados de opinion, ideas, caracteristicas o hechos especificos.

Esta técnica permitié obtener informacidén sobre los conocimientos de los precios de

transferencia a través de la interrogacion escrita a los profesionales y estudiantes.

3.5.2 Entrevista.

Una entrevista es un didlogo entablado entre dos o mas personas: el entrevistador o

entrevistadores que interrogan y el o los entrevistados que contestan. La palabra entrevista deriva
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del latin y significa "Los que van entre si". Se trata de una técnica o instrumento empleado para
diversos motivos, investigacion, medicina, seleccién de personal. Una entrevista no es casual
sino es un didlogo interesado, con un acuerdo previo y unos intereses y expectativas por ambas
partes.

También la entrevista puede significar mucho para otras personas, ya que les pueden
servir para conocer a figuras de cierta relevancia o prestigio social. EI Diccionario de la lengua
espafiola define la palabra «entrevistar» como: la conversacion que tiene como finalidad la
obtencién de informacién.

Consistio en obtener respuestas verbales sobre las interrogantes que se plantearon sobre el
presente estudio. Esta técnica facilitd explicar el proposito del estudio y especificar claramente
la informacidn que se necesitd del entrevistado con el objetivo de asegurar una mejor respuesta.

La entrevista fue no estructurada.

3.5.3  Bibliografia.

La bibliografia es la descripcion y el conocimiento de libros. Se trata de la ciencia
encargada del estudio de referencia de los textos. La bibliografia incluye, por lo tanto, el catalogo
de los escritos que pertenecen a una materia determinada

Se utilizaron libros, revistas, periodicos, leyes, y paginas Web.

3.6  Determinacién del universo y muestra

3.6.1 Universo.

La poblacion involucrada en nuestra investigacion fue de 184, datos que han sido

proporcionados por el departamento de Ciencias Econdmicas de nuestra Facultad, el dato se
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tomé de ellos dado que nuestra propuesta de Manual de Desarrollo de Casos Préacticos sobre la
Aplicacién y Calculo de los Precios de Transferencia va encaminado a proporcionar un apoyo a
las catedras de Derecho Tributario con el fin de ampliar el conocimiento en los estudiantes

acerca de este tema.

3.6.2 Muestra.

Para la determinacion de la muestra de las variables se utilizé la formula siguiente:

- No*Z?
"TEN-1)+ o222

Donde:n = Tamafio de la muestra.
N = Tamafio de la poblacién.
o = DesviaciOn estandar de la poblacion.
Zo.=Nivel de confianza.

e= Error muestral deseado.

Determinando el tamafio de la muestra tenemos:
N =184
c=0.5
Zo=1.96
e=0.05

_ (184)(0.5)%(1.96)
"~ (005)%(184— 1) + (05)%(1.96)]
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n=124.63 =125

3.7 Procedimiento para recoleccién de datos

Los responsables de la recoleccion de datos, han sido los miembros del equipo de
investigacion, utilizando los siguientes procedimientos:
a) Se solicitd cita con los diferentes catedraticos responsables de impartir las céatedras de
Derecho Tributario y Sistemas Contables Computarizados.
b) Se ordenaron los cuestionarios.
c) Se tabularon los datos obtenidos.
d) Se analizaron e interpretaron los resultados

e) Se graficaron los resultados.

Luego de recopilar toda la informacion necesaria se utilizd el modelo estadistico
porcentual, el cual consiste en presentar la frecuencia absoluta, como también la frecuencia

relativa, a través de porcentaje, tomando como base la muestra.

3.8 Tabulacion, analisis e interpretacion de los resultados

3.8.1 Tabulacién de los resultados.

Los datos recopilados por medio de las encuestas se plasmaron en cuadros de tabulacion

por unidad de analisis de la informacion.

3.8.2  Andlisis e interpretacion de los resultados.

Toda investigacidn para que se a veraz y objetiva requiere de la aplicacion de técnicas e

instrumentos, para este diagnostico se utilizo la encuesta.
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La informacion obtenida a través de las encuestas fue procesada en hojas electronicas de
Excel, que se utilizaron para los diferentes datos recolectados en tablas de analisis, agrupando las
respuestas en cantidades y porcentajes, a partir de las cuales de elaboraron graficas de tipo pastel
de tal forma que se facilite el analisis e interpretacion de la informacion.

Se tabulo y cuantifico los resultados obtenidos a traves de la encuesta realizada y ha sido
plasmada en una grafica circular o de pastel que refleja en nimeros porcentuales las respuestas
proporcionadas por la poblacion estudiantil.

A demés se analiz6 e interpreto dichos resultados a través de una explicacion simple
sobre los datos plasmados en los graficos que se elaboraron, tratando de facilitar la comprension

de los e interpretacion de los mismos a los futuros lectores.
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1. ¢ Tiene conocimiento general de que son los precios de transferencia?
Objetivo: Determinar si lo alumnos tienen conocimientos generales sobre los precios de

transferencia.

Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
27.2% 34 Si
17.6% 22 No
55.2% 69 Poco

mSi
m No

Poco

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado por medio de las encuestas realizadas al
alumnado se determind que solo un 27% conoce a ciencia cierta lo que son precios de
transferencia, mientras que un 55% necesita fortalecer sus conocimientos y el 18% restante
manifestd no tener conocimiento acerca del tema. Por lo cual consideramos necesario

implementar en el plan de estudio lo relacionado a precios de transferencia.
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2. ¢ Cudl considera que es la finalidad de los precios de transferencia?
Objetivo: Determinar qué porcentaje del alumnado conoce la finalidad de los precios de

transferencia.

Frecuencia Frecuencia
Repuestas
relativa absoluta
Tener una nocion clara de la cantidad de consumidores que
28.8% 36
habran de adquirir el bien o servicio que se piensa vender.
Permitir a cada pais gravar los ingresos a los que
57.6% 72
legitimamente tiene derecho.
Planear el crecimiento de la empresa, tanto tactica como
13.6% 17

estratégica.

B Tener una nocioén clara de la
cantidad de consumidores que
habran de adquirir el bien o servicio
que se piensa vender.

m Permitir a cada pais gravar los
ingresos a los que legitimamente
tiene derecho.

Planear el crecimiento de la
empresa, tanto tactica como
estratégica.

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado por medio de la encuesta determinamos que
solamente el 58% de los encuestados tienen clara la finalidad de los precios de transferencia,
mientras que el 42% tiene dudas de cual seria su finalidad. Por tal motivo es necesario hacer

énfasis en el tema para asi poder mejorar el conocimiento del estudiantado.
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3. ¢Considera que la figura de precios de transferencia esta legislado en El Salvador por
una ley especial/especifica?

Objetivo: Determinar si los encuestados conocen de la legislacion nacional.

Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
58.4% 73 Si
41.6% 52 No

mSi

No

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado por medio de la encuesta se determind que
solo un 42% de los encuestados conoce que en El Salvador no existe una Ley especifica para la
aplicacion de precios de transferencia, mientras que un 58% establecié que si existe. Por lo que
nosotros concluimos que existe poca informacion del tema ya que en El Salvador no existe una
ley especifica para la aplicacion de precios de transferencia, ellos estan regidos por convenios
internacionales y estos han llevado a que en nuestro pais existan reformas en el Cddigo

Tributario para la aplicacion de dichos precios.
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4. ;Cuél es la normativa legal utilizada para la aplicacion de los precios de transferencia?

Objetivo: Determinar si los alumnos tienen conocimiento de la legislacion nacional.

Frecuencia Frecuencia

Repuestas
relativa absoluta
0.8% 1 Constitucion de El Salvador
15.2% 19 Caodigo de Comercio
39.2% 49 Codigo Tributario
2.4% 3 Ley del Impuesto sobre la Renta
42.4% 53 Ley de IVA

m Constitucion de El Salvador

m Codigo de Comercio

m Codigo Tributario

Ley del Impuesto sobre la Renta

Ley de Impuesto a la Transferencia
de Bienes Mueblesy ala
Prestacion de Servicios (Ley del
IVA)

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado por medio de las encuestas pasadas al
alumnado se determind que la mayoria de ellos no conoce cudl es la normativa legal aplicable en
nuestro pais para precios de transferencia, ya que solo un 39% respondié que es el Codigo
Tributario. Por lo tanto, se hace énfasis en dar a conocer al alumnado lo relacionado a precios de

transferencia.



5. ¢A qué tipo de relacion considera que debe aplicarse los precios de transferencia?
Obijetivo: Identificar si los alumnos reconocen los sujetos que son obligados a la aplicacion de

los precios de transferencia.

Frecuencia relativa  Frecuencia absoluta Repuestas
47.2% 59 Sujetos relacionados
5.6% 7 Paraisos fiscales
47.2% 59 Todas las anteriores

m Sujetos Relacionados
m Paraisos Fiscales

Todas las anteriores

Andlisis e interpretacion: segun el estudio realizado por medio de encuestas al alumnado se
determind que un 47% considera que la aplicacién de los precios de transferencia es solo
aplicable a los sujetos relacionados, un 6% a los paraisos fiscales y un 47% que es aplicable en
ambos casos. Concluyendo que existe un desconocimiento de la aplicabilidad de la norma que se

le debe dar a los sujetos en paraisos fiscales.
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6. ¢Qué tipo de incumplimientos tendria el sujeto obligado a la determinacion de los

precios de transferencia?

Obijetivo: Verificar el efectivo reconocimiento del incumplimiento.

Frecuencia
Frecuencia relativa Repuestas
absoluta
92.0% 115 Incumplimiento tributario
1.6% 2 Incumplimiento civil
6.4% 8 Incumplimiento penal

2%

= Incumplimiento tributario
® Incumplimiento civil

Incumplimiento penal

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado por medio de las encuestas realizadas al

alumnado de esta facultad se determind que el 92% de los encuestados conoce que el

incumplimiento que tendria el sujeto obligado a la determinacion de los precios de transferencia

es de tipo tributario. Por lo cual se concluye que en este punto la mayoria de los encuestados

cuenta con la habilidad de reconocer el tipo de incumplimiento.
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7. ¢ Tiene incidencia la no aplicacion de los precios de transferencia en la contabilidad?
Objetivo: Establecer el conocimiento tedrico sobre los precios de transferencia y su incidencia en

la contabilidad.

Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
82.4% 103 Si
17.6% 22 No

mSi

= No

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado al alumnado por medio de encuestas se
determind que el 82% de los encuestados considera que, si hay incidencia en la contabilidad la
no aplicacion de los precios de transferencia, mientras que el restante 18% considera que no
existente ninguna incidencia la no aplicacion de los precios de transferencia en la contabilidad.
Concluimos que es necesario explicarle a ese 18% que respondid que no que si existe una
incidencia en la contabilidad ya que ahi existiria una escasa o nula tributacion al momento de

realizar transacciones de bienes y servicios.
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8. ¢ Tiene conocimiento acerca de los métodos para establecer los precios de mercado?

Objetivo: Determinar si los encuestados conocen los métodos para establecer los precios de

mercado.
Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
40.8% 51 Si
59.2% 74 No

mSi

= No

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado al alumnado por medio de encuestas se
determind que solo un 42% conoce los métodos utilizados para establecer los precios de
mercado, mientras que un 58% desconoce los métodos implementados para establecer los
precios. Lo que indica que la mayoria de los alumnos encuestados desconoce los métodos
utilizados para establecer los precios de mercado, siendo esto de mucha preocupacion, ya que es

un tema muy importante y los alumnos desconocen estos métodos.
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9. ¢Considera que cuentan con el suficiente conocimiento tedrico para el desarrollo de un
estudio en materia de precios de transferencia?
Objetivo: Conocer si los encuestados se consideran con el suficiente conocimiento para el

desarrollo del estudio de precios de transferencia.

Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
11.2% 14 Si
88.8% 111 No

mSi

No

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado al alumnado por medio de encuestas se
determin6 que un 89% siendo esta la mayoria de los encuestados estipulo que no se cuenta con
suficiente conocimiento teodrico para el desarrollo de un estudio en materia de precios de
transferencia, mientras que un 11% contesto que si se cuenta con conocimiento tedrico. Con
estos resultados podemos concluir que es necesario fortalecer el conocimiento de los encuestados
para que exista en nuestra facultad suficiente material para el conocimiento tedrico del

alumnado.
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10. ¢Considera que es necesario la elaboracion de un manual/guia del desarrollo de casos
practicos de precios de transferencia?
Objetivo: Determinar si los alumnos estan consiente de la importancia que exista un documento

que los apoye en el desarrollo del estudio de precios de transferencia.

Frecuencia relativa Frecuencia absoluta Repuestas
92.8% 116 Si
7.2% 9 No

mSi

“ No

Andlisis e interpretacion: Segun el estudio realizado al alumnado por medio de las encuestas
realizadas se determind que el 93% de la poblacién considera que si es necesario la elaboracion
de una guia que especifique el desarrollo de casos précticos de precios de transferencia, mientras
que el 7% respondié que no es necesario la elaboracion de una guia. Por medio de estos
resultados podemos concluir que ese 7% que considera que no es necesaria la elaboracion de la
guia es una parte del alumnado que no tiene conocimiento tedrico de precios de transferencia y la

elaboracion de la guia.
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CAPITULO IV: DESARROLLO DE CASOS PRACTICOS SOBRE PRECIOS DE

TRANSFERENCIA

4.1 Implementacion del modelo

En los capitulos anteriores se analizaron algunos aspectos conceptuales basicos para
encarar el control y determinacion de los precios de transferencia pactados por empresas
asociadas.

De acuerdo al capitulo | de las directrices 2010 en sus apartados del 1.1 al 1.5 nos
introduce en el principio de arm’s length, la indicacion de las Directrices respecto a que la
constatacion de dicho principio debe efectuarse analizando las condiciones comerciales o
financieras de las empresas asociadas.

Segun estos apartados, las relaciones comerciales o financieras de las empresas asociadas
pueden adoptar muchas formas.

Estas incluyen la participacion en operaciones vinculadas a un precio de transferencia
convenido y/o bajo ciertos términos y condiciones que se traducen en aportacion de beneficios a
otros miembros del grupo multinacional a titulo gratuito. Las relaciones comerciales y
financieras pueden incidir no s6lo en una operacion vinculada respecto de la que se cuestiona un
precio de transferencia especifico, sino también en las caracteristicas esenciales de una empresa.

Para realizar un analisis de precios de transferencia no basta con analizar las operaciones
realizadas entre empresas vinculadas. Hay que profundizar en todas las relaciones que puedan
darse entre las empresas del grupo.

Por ejemplo, puede ocurrir el caso de un préstamo otorgado por una empresa controlante

a su filial, cuyas condiciones basicas (plazos y pago de intereses puedan parecer de mercado).



59

No obstante, si se llegara a concluir que ningun tercero independiente hubiese prestado
dinero a la filial analizada, considerando su situacion financiero-econémica, aquel préstamo

debera ser recalificado como aporte de capital y los intereses pagados como dividendos.

4.1.1  Descripcion de los métodos.

La justificacién de los precios de transferencia surge de la comparacion de los precios
acordados en condiciones de mercado abierto entre empresas independientes, con aquellos
establecidos entre empresas vinculadas, dicha condicién de comparabilidad se encuentra
subordinada a un previo analisis funcional que permita probar que las actividades que llevan a
cabo las operaciones comparadas son semejantes, en virtud de las tareas desarrolladas, los
activos utilizados y los riesgos asumidos por las empresas.

Al respecto, dos empresas resultan comparables cuando las tareas realizadas, los activos

utilizados y los riesgos asumidos son similares.
Igualmente, los mercados donde se desempefian esas empresas deberan ser comparables, en
cuanto a las condiciones de los mismos (esto dependerd entre otras razones del nivel de
consumo, el volumen de operaciones, el nivel de distribucién, el grado de desarrollo, etc.) y al
momento que se haya tenido en cuenta para la comparacion (se admite que se utilicen diferentes
afios en la comparacion siempre y cuando no existan situaciones especiales que afecten los
periodos de tiempo utilizados).

Es razonable pensar que la identidad absoluta rara vez se verifique en la realidad (dos
empresas idénticas o dos productos completamente iguales), pero si las condiciones son
suficientemente similares, la comparacion sera posible en la medida que tales diferencias, o0 sus

efectos en el andlisis, pueden salvarse mediante ajustes o correcciones.
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La mision de los expertos en esta materia, consiste en la blsqueda de rangos de precios
de transferencias aceptables y conformes con el criterio de plena competencia, mas que de la
promesa de hallar un Unico precio exacto, genuino y valido.

Para lograr tal objetivo, se cuenta con los métodos definidos en la Directrices de la OCDE, los
cuales han sido adoptados por la mayoria de los paises que establecieron legislacién especifica
para el control de los precios de transferencia, ya sea de forma pura o con algunas correcciones.
La comparacion se realiza en distintos niveles:

e En la propia transaccion (caracteristicas de los productos y/o servicios, activos y riesgos

asumidos en la operacion).

e En las caracteristicas de la explotacion (analisis funcional).

e En las clausulas contractuales.

e En los mercados en los cuales se realizan las transacciones (circunstancias econémicas).

e En las estrategias comerciales seguidas por las empresas.

Las Directrices denominan a estas cuestiones como factores determinantes de la
Comparabilidad. Siguiendo este orden de ideas, podemos tomar como legitima la definicion del
soci6logo Ezequiel Ander-Egg, quien define el concepto de método como el camino a seguir
mediante una serie de operaciones, reglas y procedimientos fijados de antemano de manera
voluntaria y reflexiva, para alcanzar un determinado fin que puede ser material o conceptual.

Dichos métodos son clasificados en métodos basados en la transaccion (o tradicionales) y
métodos basados en el beneficio (o no tradicionales).

Los métodos propuestos basados en la transaccion son:
e EI método de precio de operaciones comparables entre empresas independientes

(comparable uncontrolled price method, CUP).
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e EIl método del precio de reventa (resale price method, RPM).
e EIl método del coste o costo incrementado (cost plus method, CPM).
Los métodos propuestos basados en la determinacion del beneficio (de la transaccion) son:
e EI método del reparto del beneficio de la transaccién (transaction profit splits method,
TPSM).

e El método del margen neto de la transaccion (transactional net margin method, TNMM).

No existe un método Unico aplicable a todas las situaciones posibles, y el uso de cualquier
método especifico no debe de ser desaprobado “per se”, a menos que se considere que exista otro
que resulte mas “apropiado” para satisfacer el principio de arm’s length, prefiriendo siempre
aquel en que exista un mayor grado de similitud y una relacién mas directa a la transaccion.

Asimismo, cuando el concepto de precios de transferencia involucre en su busqueda para
la comparacion “el valor de aquellas transacciones que hubieran sido pactadas entre partes que el
precio debe establecerse sobre la base de datos e informacion que estéen ya disponibles
independientes a precios conocidos”, implica que la informacion debe ser asequible.

Es decir o resulten accesibles al momento de la operacion (“confiable de acuerdo con la
informacidon disponible™), y esta disponibilidad de informacion necesaria para cualquier anlisis,
condicionard en gran medida la eleccion del método en funcion del grado de eficacia que se
espera obtener de cada uno.

En resumen, podriamos decir que la informacion hace al método. Realizar lo contrario, es
decir, seleccionar un Método y luego buscar la informacidn para aplicarlo, seria forzar el analisis
de comparabilidad y restarle certeza al resultado.

Es importante resaltar que tanto los métodos tradicionales como los basados en el

beneficio (no tradicionales) son validos para el analisis de los precios de transferencia.
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Segun lo enunciado en el apartado 2.3 de las Directrices 2010: Si tanto un método
tradicional como uno basado en utilidades de la transaccién puede ser aplicable en forma
confiable, el método tradicional tendra preferencia para el analisis. Por otra parte si tanto el CUP
como otro método tradicional pueden aplicarse en forma segura, el primero deberia tener
preferencia para el analisis.

La realidad indica que si la informacidn relevada nos posibilita realizar la comparacion a
nivel de la transaccion con un alto nivel de confianza, mas sencillo sera realizar una comparacion

directa, y muy probablemente permitira la implementacion de un método tradicional.

4.2 Métodos Tradicionales

Tal como se afirmd anteriormente, la OCDE reconoce como cefiidos al principio de
independencia arm’s length a los métodos denominados tradicionales, considerados los métodos
mas directos para establecer las condiciones de mercado en las relaciones comerciales y
financieras entre empresas vinculadas. A continuacidbn se expondran las principales
caracteristicas de los métodos tradicionales.

Al respecto, cabe primero adelantar que mientras en el caso del Método CUP la
comparabilidad se apoya en el precio de los productos, en los Métodos RPM y CPM cobra

mayor importancia la similitud de las funciones que desarrollan la transaccién.

4.2.1 Método del Precio Comparable no Controlado.

El Precio comparable no controlado (CUP) es por definicion el método que compara el
precio que se aplica para bienes que se transfieren o servicios que se prestan en una transaccion
controlada con el precio que se aplica para bienes que se transfieren o servicios que se prestan en

una transaccion no controlada comparable, en circunstancias similares. Mediante este método, se
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logra establecer una comparacion entre las operaciones de las compafiias vinculadas “tanto al
precio en un mercado libre para las mismas o andlogas mercancias, como al precio igual o
similar establecido entre personas independientes.
Precio de Referencia 6 CUP = Precio que se hubiera pactado entre partes independientes
en transacciones comparables.
Para la idénea aplicacién de este método, se deben cumplir dos premisas:
¢ Que ninguna de las diferencias entre las transacciones o entre las empresas comparadas
puedan afectar materialmente el precio convenido en un mercado abierto;
e Que de existir dichas diferencias, se puedan realizar ajustes razonables y confiables que

eliminen los efectos que esas diferencias tienen sobre el precio.

Dos operaciones serdn comparables cuando no existan diferencias entre ellas o cuando
existiendo, se conoce la incidencia de estas en el precio y por lo tanto se puedan ajustar.

La OCDE en sus directrices establece que este método consiste “en comparar el precio
facturado por activos o servicios transmitidos en una operacion vinculada, con el precio
facturado por activos o servicios transmitidos en una operacion no vinculada en circunstancias
comparables este método “consiste en considerar el precio de bienes o servicios que se hubiera
pactado entre partes independientes en operaciones comparables” y de conformidad con la
practica generalizada de precios de transferencia, se puede aplicar desde dos Opticas:

e En primer lugar, tenemos el comparable interno el cual se puede utilizar al comparar “el
precio cargado por las transferencias de bienes o servicios entre partes relacionadas con
una transaccién similar llevada a cabo con una entidad no relacionada bajo circunstancias

similares como se muestra en la figura 2”.
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Ejemplo de un comparable interno segiin Jimy Cruz Camacho en su libro Precios de Transferencia - Un caso de
Estudio. Pag.9:

¢ PRECIO COMPARABLE NO CONTROLADO

——
[~

COMPARABLE INTERNO

Ejemplo: “A” es una compariia colombiana que cultiva y exporta producto “X” a:
e Suempresa vinculada en EE.UU. Al.
e Una comparfiia independiente, B, también en EE.UU.
En virtud de lo anterior, el producto “X” que es vendido por “A” a su parte vinculada “Al”,
tiene un comparable interno en “B”. (Ver figura 2)
e La segunda forma de aplicacion, es utilizando el comparable externo, que puede ser
mediante la comparacion del precio pactado entre dos 0 mas empresas relacionadas en el
intercambio de un producto, con un precio publico competitivo como se muestra en la

figura numero 3.
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Ejemplo de un Comparable Externo segin Jimy Cruz Camacho. Precios de Transferencia - Un caso de Estudio.
P4g.10.:

PRECIO COMPARABLE NO CONTROLADO

Al C

COMPARABLE EXTERNO
Figura3 |

Ejemplo: “A” es una compafiia salvadorefia que extrae y vende el producto “X” a su empresa
vinculada en EE.UU. “Al1”.

“B” es otra compafiia colombiana que extrae y vende el producto a “C”.

En virtud de lo anterior, el producto “X” que es vendido por “A” a su parte vinculada “Al”, tiene
un comparable externo el producto que “B” vende a “C”. (Ver figura 3)

Frente a la administracion tributaria el reajuste se producira cuando hay diferencias entre los dos
precios, lo cual puede indicar que las condiciones de las relaciones comerciales y financieras de

las empresas asociadas no responden a las condiciones de plena competencia.

4.2.1.1 Aplicacién del método.

Para que este método pueda ser aplicado, es decir para que una transaccién no controlada
pueda ser comparada con alguna otra transaccién controlada, es necesario que se cumplan ciertas

condiciones:
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e Que se cumpla la condicién de independencia, es decir que al menos una de las empresas
debe ser independiente 0 no vinculada respecto del grupo multinacional, esta es una
condicidn esencial para aplicar este método.

e Que se cumpla la condicion de comparabilidad econdmica, la cual exige valorar los
efectos que tienen sobre “los precios de transferencia otras funciones mas importantes de
la empresa propias de la actividad y no s6lo el grado de comparabilidad del producto”.
Esto se explica, en virtud que dentro de la comparabilidad sera necesario entre otros:
Tener en cuenta los niveles de mercado comparables, por ejemplo que los productos se
encuentren en el mismo nivel de la cadena de distribucion, sea minorista 0 mayoristas.
Analizar las mercancias comparables, ya que si son productos semiterminados,
componentes o productos que no se venden en mercados  organizados, la

comparabilidad econémica podria ser difusa.

Asi como tener en cuenta aspectos tales como: la calidad del producto, los términos
contractuales, la fecha de operacidn, los bienes involucrados, los riesgos de moneda extranjera y
la posicién del comprador y del vendedor.

Que ninguna de las diferencias entre las transacciones o entre las empresas contratantes
pueda afectar materialmente el precio convenido en un mercado abierto. Esto quiere decir que,
las diferencias no deben afectar “materialmente la calidad de la comparacion”.

Que en caso de existir diferencias entre las transacciones o entre las empresas
contratantes, que sea posible realizar ajustes razonables o “suficientemente precisos” que
eliminen los efectos que esas diferencias tienen sobre el precio.

Las “Directrices aplicables en materia de precios de transferencia a empresas

multinacionales y administraciones tributarias” de la OCDE sefialan, que este método ofrece el
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modo mas directo de determinar el precio de plena competencia, siempre que sea posible
encontrar operaciones no vinculadas comparables.

La importancia de la similitud de productos para llevar a cabo el método CUP se puede
comprender en la lectura del apartado 2.15 de las Directrices 2010, en el cual se entiende que
cualquier diferencia, por menor que esta sea, en los bienes (y servicios) transferidos mediante
una operacién controlada y una no controlada pueden afectar materialmente al precio, aun
cuando dichas operaciones se llevaron a cabo en similares actividades de negocio y puedan ser lo
suficientemente parecidas como para generar el mismo margen global de beneficio.

Igualmente, establece que la imposibilidad de definir con precision bienes comparables y
no comparables no deberia provocar el descarte automatico de este método, el cual puede llegar a
complementarse con otros métodos. Adicionalmente, sefiala de forma general que “el camino
mas directo para determinar si las condiciones establecidas o impuestas entre dos empresas
asociadas responde a la plena competencia consiste en comparar los precios facturados a
operaciones vinculadas entre dos empresas asociadas con los precios facturados en operaciones
comparables entre dos empresas independientes”.

Finalmente, este método es particularmente confiable cuando una empresa independiente
vende el mismo producto que se vende entre dos empresas asociadas. Sin embargo, la efectiva
aplicacion de este método dependera de la existencia de informacion confiable sobre
operaciones comparables, quedando limitado en la préctica a situaciones relativamente sencillas,
por ejemplo en los casos de cotizaciones oficiales respecto de ciertas mercancias, lo cual por lo

general se da en el tema de materias primas: café, carbon, petréleo, etc.
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4.2.1.2 Dificultades de la aplicacién del método.

La principal dificultad en la aplicacion de este método es lograr reconocer a una
transaccion no controlada comparable que no exhiba diferencias con efectos sobre el precio.
Adicional, a lo anterior algunos de los problemas que se pueden presentar en la aplicacién de
este método son, segun Julian Alworth:

e La dificultad de establecer mercados econémicamente comparables si no se trata de
productos individualizables. Por ejemplo, tratdndose de productos semi acabados que
se comercializan dentro del grupo econémico puede ser dificil encontrar comparables
parecidos similares.

e En los casos en que el grupo econémico tenga un nivel de monopolio y pueda segmentar
mercados en diferente paises. En virtud de esto las estrategias discriminatorias de precios
conseguirian diferencias en precios de mercado entre paises, no quedando claro que
precios deben o no aplicarse en estas circunstancias

e En virtud de la aplicacion de este método, no se tienen en cuenta los ahorros que una
empresa es capaz de conseguir en su estructura interna, pudiendo resultar arbitrario vy
limitando las buenas técnicas de administracion y eficiencia.

e Los grupos econdémicos pueden intentar defraudar a cierta administracion tributaria
creando precios artificiales, a través de ventas a otras partes aprecios de mercado

“Incorrectos”

Es por otra parte el que encuentra mayores dificultades de aplicacion, por la
imposibilidad de encontrar informacion en ciertos casos de los precios de los comparables
adecuados, 0 por no existir propiamente un mercado sobre las transacciones efectuadas, en el

caso de que las mismas se verifiquen Gnicamente entre entidades vinculadas
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4.2.1.3 Caso practico.

La empresa Purita S.A. es comercializadora de cremas para el cuidado de la piel.

Para ello importa de su vinculada del exterior Purita de Espafia S.A. una materia prima llamada
Suavisol.

La empresa analizada vende las cremas, cuyo principal insumo es la materia prima
importada de su vinculada de Espafia a distribuidores del pais a $ 15 la unidad, y el costo del
insumo adquirido es de $ 2.40 la unidad.

La empresa selecciona como comparables a empresas del pais que importan (dentro del
mismo periodo) el mismo producto desde empresas independientes utilizando informacién de la
base de datos aduanera.

Las empresas que ha encontrado son:

Empresa Precio Unitario
Amodal S.A. U$S 2.50
Navega S.A. U$S 2.30
Blancura S.A. U$S 2.70
Lencom S.A. U$S 3.50

Haciendo un anélisis sobre la procedencia de la mercaderia importada por los
competidores de Purita S.A. se observa que la empresa Lencom S.A. importa la misma materia
prima de su vinculada del exterior.

Debido a que el precio de compra que la empresa Lencom S.A. puede estar viciado por

precios de transferencia, se desecha como comparable.
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que la empresa analizada import6 a U$S 2.40 la unidad, estando dicho precio dentro del

rango de valores de mercado, no debe realizarse ajustes por precios de transferencia.

4.2.2 Meétodo del Precio de Reventa.

El método de precio de reventa (Resale Price Method, RPM), es utilizado para determinar
el valor de mercado de un bien adquirido a un sujeto vinculado que es vendido a un sujeto
independiente.

Se basa en la premisa de que, en una economia abierta, las remuneraciones por el
ejercicio de funciones similares en actividades diferentes tienden a igualarse, de lo que se
desprende que, si dos revendedores venden productos similares, asumiendo riesgos analogos e
involucrando activos parejos, pretenderan recibir a cambio una rentabilidad equivalente.

En este caso, lo que se compara no es el precio de los productos, sino las utilidades brutas
obtenidas en la enajenacién de los bienes. Se parte del valor al cual los bienes fueron enajenados
a sujetos independientes (y por lo tanto bajo condiciones de libre competencia). EI método
propone restar a ese valor una utilidad de mercado para determinar finalmente un precio de
adquisicion arm’s length.

Dicho método parte del precio de reventa pero lo que en realidad se selecciona es el
margen de reventa habitual, el cual debe comprender tanto los gastos, incluyendo gastos de venta
como los deméas gastos operativos, como una utilidad adecuada para el revendedor segun las
funciones que realice. Una vez reducido el precio de reventa en el margen de reventa, resulta el

precio de adquisicién en condiciones de libre competencia.
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Esquematicamente se resume el precio de reventa mediante esta formula:

Utilidad Bruta J

Precio de Adquisicién de Mercado = Precio de Enejenacion = (1 — ( -
Ventas

El margen de utilidad de mercado calculado sobre el precio de reventa representa la
cantidad a partir de la cual un revendedor independiente buscaria cubrir sus costos y otros gastos
operativos y obtener un beneficio razonable tomando en cuenta las operaciones realizadas, los
activos utilizados y los riesgos arrogados.

Se reitera que este método es apto para determinar el precio de compra de un bien a una
parte relacionada (importaciones), que posteriormente se vende a terceros.

En general es usado para empresas distribuidoras que revenden los productos sin adicionarles
partes o alterarlo fisicamente. Mientras menos modificaciones sufran el producto, més confiable
resultara el método.

La informacion necesaria respecto del margen de mercado buscado (comparable), puede
obtenerse considerando el obtenido por distribuidores del propio grupo (o incluso de la propia
empresa testeada) en operaciones con independientes (concepto de comparable interno), o buscar
el margen que obtiene un distribuidor independiente en transacciones no controladas
comparables (concepto de comparable externo).

Asimismo, caben en este caso las mismas consideraciones expuestas para el CUP
respecto del deber de analizar la existencia de diferencias que incidan sobre el margen vy, en tal
caso, la necesidad de que las mismas sean ajustadas.

El Método del Precio de Reventa realiza la comparacion entre operaciones utilizando el

precio pactado por una empresa relacionada cuando le vende a un sujeto independiente, al cual se
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le reduce un margen bruto de mercado para cubrir los costos y la ganancia del revendedor, y asi
obtener un valor arm’s length para comparar las compras realizadas a sujetos vinculados.

Tal como puede observarse tanto del concepto anterior “el método de precio de reventa
se puede utilizar cuando la empresa que se examina compra algun producto a una
empresa relacionada y posteriormente lo revende a otra no relacionada. Entonces, lo que
este método determina precisamente es el precio de adquisicion de dicho producto, a través del
precio al que la empresa ha vendido el producto a un tercero”.

Ejemplo grafico del precio de Reventa segun Luciana Aguirrbengoa. Un nuevo enfoque sobre Precios de
Transferencia. Pag. 40:

. PRECIO DE REVENTA
Figura 4

CONJUNTO ECONOMICO

[a —[ s J|—[<1

PRECIO DE VENTA PRECIO DE REVENTA

En la figura nimero 4, se puede observar como las empresas “A” y “B” son compafiias
vinculadas econémicamente, supongamos que la empresa “A” manufactura en Colombia y la
empresa “B” se dedica a la distribucién en EE.UU. Es probable, que la exportacion de bienes no
se pacte a precios que respondieran a las fuerzas determinantes en el mercado, sino a politicas
corporativas de planeacién fiscal. Bajo el método de precio de reventa, la empresa “B” es la
examinada, estableciéndose en virtud del principio “arm’s length” que si lleva a cabo una
compra a una empresa vinculada, “A”, y a su vez vende el mismo producto a una empresa

independiente, “C”, el precio de mercado pactado en dicha operacion debe ser similar al precio
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comercializado a la empresa independiente, menos un margen bruto (mb) adecuado que permita
a la empresa “B” cubrir sus gastos de venta y ademas obtener una utilidad.

El margen bruto de reventa de la transaccion controlada puede determinarse en funcion
del margen bruto que el mismo revendedor obtiene sobre los articulos adquiridos y vendidos a
compradores independientes en transacciones comparables, o el  margen obtenido por una
empresa independiente en transacciones no controladas comparables.

Ejemplo gréficos de Comparable interno y externo en el método del precio de reventa:

PRECIO DE REVENTA

[ c 1]

Compaiiia B
Compaiiia X
Compaiiia C

Lo |

COMPARABLE EXTERNC
Figura 4.1

PRECIO DE REVENTA

L < | L8 |

COMPARABLE INTERNO
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Para que este método pueda ser aplicado, es decir para que sea posible establecer un

margen bruto de reventa que pueda ser comparado con empresas independientes, es necesario

que se cumplan ciertas condiciones:

Que ninguna de las diferencias (si es que existe alguna) entre las dos operaciones que se
comparan o entre las dos empresas que emprenden esas operaciones pueda influir
materialmente en el margen de reventa en el mercado libre y que si en caso de existir
diferencias, se puedan realizar ajustes suficientemente precisos como para eliminar los
efectos sustanciales de estas.

Que exista una operacién de reventa a un tercero independiente, el método s6lo se puede
aplicar si la empresa examinada compra algun producto a una empresa relacionada para
posteriormente vendérselo a una empresa independiente.

Es importante analizar la funcion de la empresa mas que el tipo de producto vendido, la
OCDE sefiala que este método por ejemplo resulta de mayor aplicacion practica cuando
la empresa revendedora desarrolla Unicamente actividad comercial y el margen es mas
facil de calcular entre menos valor le afiada el revendedor al producto.

También, es importante sefialar que el método sera mas acertado entre mayor sea el

namero de factores similares que sean distintos del propio producto.

4.2.2.1 Ventajas del método.

Las diferencias entre los productos son menos relevantes para el analisis (dos productos
de los denominados electrodomésticos pequefios pueden ser comparados, sin que sea

necesario gque resulten sustitutos, ej.: tostadoras y licuadoras).
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e Por lo expuesto en el punto anterior, por lo general requiere menos ajustes que el método
CUP.

e Es el més apropiado para la reventa de bienes.

4.2.2.2 Desventajas del método.

e Si bien no cobra mayor importancia las diferencias entre los productos, no podra ser
usado cuando el analisis involucre algun bien que contenga intangibles valiosos (aunque
dos revendedores vendan reproductores de DVD, si uno de ellos es de una marca
reconocida mundialmente en el mercado, y posee una tecnologia de vanguardia,
seguramente querra obtener una utilidad superior, aunque las tareas y funciones
desarrolladas sean las mismas).

e Resulta muy sensible a los grados de actividad desplegados por las partes comparadas,
como por ejemplo las diferencias que pueden surgir entre dos revendedores, donde uno
solo redistribuye los bienes, y el segundo se ocupa de la publicidad y promocion del
producto (si bien los gastos de comercializacion se encuentran por debajo de la utilidad
bruta, es razonable pensar que este Ultimo requerird de una rentabilidad mayor para
hacerle frente a este tipo de erogaciones).

e No puede ser usado cuando se detecten diferencias en las practicas contables que no

puedan ser subsanadas con exactitud a través de ajustes fiables de comparabilidad.

4.2.2.3 Caso practico.

La empresa Equis SA, es la sucursal local del grupo internacional Equis Group, quien

produce tela de algodon para la confeccion de camisas.
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A fin de desarrollar su actividad (la distribucion de telas al por mayor), Equis SA importa
dichas telas de algoddn terminadas desde su casa matriz y las revende en su propio mercado a
empresas independientes.

A continuacion veremos la composicion de ingresos y egresos de una operacion realizada

por la firma:
Concepto Importe
Ventas (precios de las telas) 100
Costos (importacion) 65
Utilidad Bruta 45
Utilidad Bruta / Ventas 45%

Por lo tanto, se observa que la firma importa las telas de algoddn desde su casa matriz a
$65, y la revende a terceros a $100, obteniendo un margen bruto sobre ventas por dicha
operacion del 45%.

Por tratarse de una operacion entre empresas vinculadas resulta necesario constatar que la
importacion ha sido efectuada a valores de mercado. Luego de seleccionar posibles comparables
y justificar su eleccion final mediante un andlisis de comparabilidad, la firma entiende que el
mejor método que se ajusta a la realidad econdmica de sus operaciones es el "Método del Precio
de Reventa".

En base al estudio de funciones efectuado, y relevados los riesgos asumidos y activos
utilizados, ademas de la cercania en la fecha de la transaccion y realizado el correspondiente
analisis de comparabilidad, se seleccionaron las operaciones de las siguientes empresas
independientes para la comparacion: Textil 1, Textil 2 y Textil 3. Las cuales también
comercializan telas de algodon para la confeccién de prendas de vestir, aunque no se trate

especialmente de aquellas utilizadas para camisas.
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Es importante advertir que tanto los algodones comercializados por la empresa testeada,

como los de sus comparables, no poseen marca que los distinga, ni ningun proceso especial

involucrado en su confeccion que hagan suponer una distincién especial.

La composicion de ingresos y egresos de las operaciones de las empresas seleccionadas

como comparables se muestran en el siguiente cuadro 1:

Cuadro 1.

Concepto Textil 1 Textil 2 Textil 3
Ventas 90 80 100
Costos de Venta 60 40 60
Utilidad Bruta 40 40 40
Utilidad Bruta / Ventas 44% 50% 40%

En vista de los resultados obtenidos, se puede observar que el rango de margenes brutos
de plena competencia va desde el 40% hasta el 50%, con lo cual se entiende que las operaciones

efectuadas por la empresa bajo analisis cumplen con el principio arm’s length.

4.2.3 Meétodo del Costo Adicionado.

Este método toma como base el costo asumido por la empresa proveedora de la
mercancia o servicio en una transaccion controlada. A dicho costo, se le agrega entonces un
margen sobre costos a fin de obtener la que seria una utilidad adecuada de acuerdo con las
funciones realizadas y las condiciones de mercado, de esa forma ese valor sera considerado

como un precio acorde con el principio “arm’s lenght”.

La OCDE denomina este método como el del coste incrementado, partiendo de los costes

en que ha incurrido el proveedor de los activos (o de los servicios) en una operacion para
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proporcionar los activos transmitidos o los servicios prestados a un comprador asociados. A este
coste, se aflade un margen de coste incrementado para poder realizar un beneficio adecuado en
vista de las funciones desempefiadas y de las condiciones del mercado.

El resultado, que se obtiene después de afiadir el margen de coste incrementado a los
costes antes mencionados, puede ser considerado como precio de plena competencia de la
operacion vinculada original.

El Método del Costo Adicionado realiza la comparacién entre operaciones sumandole a
los costos de produccion de una transaccion relacionada, el margen de utilidad que obtendria un
independiente y comparando el resultado contra el precio de enajenacion pactados con sujetos
independientes. A los costos de la operacion, en los que incurre el proveedor (testeado) de los
bienes, servicios o derechos, en una transaccion vinculada por la propiedad transferida o los
servicios prestados a una parte vinculada, se le adiciona un margen de utilidad arm’s length, de
acuerdo a las funciones efectuadas y a las condiciones del mercado.

En sintesis:

Utilidad E'.r"umJ

Precio de Enajecacion de Mercado = Costo de Adguisicion = (1 + (
Costos

Como se consignd, este método se utiliza para productores de bienes y servicios que
realizan ventas (exportaciones) a partes relacionadas tomando como base el costo de produccién
de la empresa controlada, adicionandole un margen bruto de mercado, que deberia equivaler al
precio de venta que se hubiese pactado en una operacion entre independientes.

La informacién necesaria respecto al margen buscado, puede obtenerse del margen

obtenido por la propia empresa en operaciones realizadas con sujetos independientes (concepto
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de comparable interno), o encontrando el margen obtenido por terceros en operaciones no
controladas comparables (concepto de comparable externo).

También aqui resultan aplicables las mismas consideraciones expuestas para el CUP
respecto del deber de analizar la existencia de diferencias que incidan sobre el margen vy, en tal
caso, la necesidad de que las mismas sean ajustadas. Con relacién al referido margen de utilidad
de mercado, denominado "mark-up", el mismo representa el porcentaje que un independiente (o
la propia testeada) pretenderia obtener en transacciones con partes no relacionadas. Asimismo,
por sus especiales caracteristicas, los resultados de este método no seran confiables cuando el
productor del bien o el prestador del servicio haya desarrollado intangibles propios.

Para la utilizacion del método CPM se deben analizar los costos de produccion los cuales
integraran el precio de venta junto al margen de utilidad esperado, siendo este Gltimo el que debe
ser acorde al mercado.

Los factores a tener en cuenta, entre otros, son:

e Estructura general de costo: Costos fijos y amortizaciones- Vida Gtil de las plantas y
equipos. Las diferencias en los niveles y tipos de gastos de produccidn y otros gastos,
incluyéndose los gastos de financiacién coligados con las funciones desempefiadas y los
riesgos asumidos.

e Experiencia en el negocio: Fase de inicio (Start-up) o de madurez de la compafiia.

e Eficiencia gerencial: Politica de ventas, esquema de compensacion de venta.

e La consistencia entre las reglas contables utilizadas por las empresas comparadas, dado
que pueden existir diferencias respecto a las exposiciones de los costos y gastos que

desvirtten los resultados obtenidos.

En general los costos y gastos de una empresa se pueden dividir en tres categorias:
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Costos Directos: son aquellos que se identifican con la unidad de producto o servicio;
materia prima directa y mano de obra directa.

Costos Indirectos de Fabricacion: son todos aquellos costos que se acumulan de los
materiales y la mano de obra indirectos mas todos los incurridos en la produccion pero
que en el momento de obtener el costo del producto terminado no son facilmente
identificables de forma directa con el mismo, ya que pueden usarse para varios bienes o
servicios.

Gastos de Explotacion: son todos aquellos gastos (personal, alquileres, informatica, luz,
seguridad, comunicaciones, supervision comercializacién, administracion, etc.) que no
estan imputados directamente al bien o servicio, sino que hacen a la empresa en su

conjunto.

La diferencia entre el margen bruto que toma en cuenta este método y el margen neto, es

que mientras el primero solo considera los costos directos e indirectos, el segundo incluye

también los gastos de explotacion.

Es por ello que se deben prestar atencion a que las metodologias de imputacion de costos

en las transacciones sean uniformes, tanto para aquellas denominadas controladas, como para las

no controladas.

También, sera necesario considerar tanto las diferencias en el nivel, la clase y el tipo de

costo de que se trate, por ejemplo en los costos directos o indirectos, en los gastos financieros o

en los riesgos asumidos, entre otros.

Explicacion gréfica del costo adicionado desde el punto de vista interno y externo.
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Segun Norberto Campagnale. En su libro EIl impacto de la tributacion sobre las operaciones internacionales. Pag.
109. Explica el método del costo adicionado mediante un comparable desde el punto de vista interno y externo como
se muestra en las siguientes figuras (ver figura5y 5.1):

COSTO ADICIONADO | COATO ADICIONADO
| Amamos |
Compaiia B
Compaiiia X
CompaniiaC v L 4
|Armamos EE.Ug | 8 |
COMPARABLE EXTERNO COMPARABLE INTERNO
Figura 5 Figura 5.1

4.2.3.1 Aplicacién del método.

Este método, parte de los costos en los que incurre una empresa que entrega determinados
bienes o presta ciertos servicios a otra empresa vinculada, sobre tales costos se aplica un margen,
para dar lugar a beneficios adecuados teniendo en cuenta las funciones desarrolladas por la
empresa, por esta razon este método resulta adecuado en:

e Empresas de servicios y aquellas industrias en las que existen transferencia de productos
semi-elaborados que no tiene un mercado exterior de venta.

e Es usual su aplicacion en acuerdos de compra y suministro a largo plazo.

e Se aplica también en el caso de prestacion de servicios, por ejemplo en el caso de agentes
0 comisionistas, y su “utilizacion es recomendada para la determinacion de

contribuciones en los acuerdos de distribuciones de costos (cost share agreements).
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Sin embargo, para la eficiente aplicacion de este método serd necesario tener en cuenta
las circunstancias que pudieron influir en la fijacion de un margen adecuado, por ejemplo si se
trata de economias de escala o estructura de costos.

En relacion con los costos, que constituiran la base sobre la cual se aplicaran el margen
adicional, “pueden tomarse los costos historicos directos e indirectos de produccién, o incluirse

los gastos de administracion y ventas.

Norberto Campagnale, en su libro El impacto de la tributacion sobre las operaciones internacionales. Pag. 109
ejemplifica esquematicamente el funcionamiento del método del costo adicionado como se muestra en la figura
numero 6:

¢COMO FUNCIONA EL METODO DE COSTO ADICIONADO?
A Fabrica _
Lavadoras "~ Maquinaria Propia
B fabrica
/ secadoras
Filial de A vende
lavadoras y
secadoras Maquinaria
en leasing
Figura 6

En este ejemplo, podemos observar que tanto “A” como “B”  fabrican productos
similares y como ambos le venden a la filial de “A” en otro pais, sin embargo aqui lo interesante,
es que no obstante la estructura de costos resulte similar al ser “A” propietaria de sus activos
y “B” tenerlos en leasing, serd necesario ajustar los costos, de modo de incluir dentro de los

costos de produccion el valor de la maquinaria de “A”.
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4.2.3.2 Ventajas del método.

e Como se comento en el caso del método del precio de reventa, se requieren menos ajustes
para explicar diferencias en los bienes que en el precio de mercado no controlado (CUP),
priorizando otros factores de comparabilidad, que pudieran tener un efecto mas relevante
sobre el margen incremental del costo que el que tienen sobre el precio.

e Se aplican tanto a bienes como a servicios e industrias con transferencias de productos
semi-elaborados que no tienen un mercado exterior de venta(importacion con venta en
mercado local);

e Es menos dependiente de las caracteristicas de los bienes y se basa principalmente en las

funciones de las partes en las transacciones.

4.2.3.3 Dificultades de la aplicacién del método.

Los principales inconvenientes en la aplicacion de este método surgen por:

e EIl calculo de los costos, en virtud de la existencia de principios y préacticas de
contabilidad analitica no universales, de las estructuras de costos inadecuadas, en la
exageracion de los costos histéricos y de “la diversidad de criterios de imputacién de los
costes indirectos, en especial de los gastos generales.” Bien sefiala la OCDE que, sin duda
“una empresa debe cubrir sus costes en un determinado periodo de tiempo para poder
mantener su actividad, esos costes pueden no ser determinantes la utilidad que deba
obtenerse en un caso concreto y en un afio cualquiera.”

Un ejemplo de esto, son las empresas que por incursionar en nuevos mercados bajan sus
precios sin relacién alguna con los costos de produccion, en este caso no es posible dar por

supuesto un beneficio sin observar las circunstancias reales.
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Otro ejemplo sobre las dificultades en la aplicacion de este método, surge en los casos en
los que se incrementa el costo en un margen de beneficio para establecer el precio de venta en un
contrato de ejecucion de obra, donde los costos de produccion son elevados y de dificil
prevision.

Para minimizar estos efectos, la OCDE resalta la necesidad de la consistencia en la
contabilidad, mas cuando difieren las practicas contables empleadas en la operacion vinculada de
las operaciones independientes comparadas. La finalidad es poder llegar a utilizar el mismo tipo
de costos en cada caso.

e La estimacién del margen de beneficio normal de la actividad dependiendo de los datos
del mercado independiente, los cuales pueden no ser fiables por las politicas agresivas de
penetracién en mercados o por la mayor eficiencia en la administracion de la empresa.
Razon por la cual, el “andlisis de la informacion disponible sobre empresas
independientes exige depurar o ajustar aquélla adecuadamente para evitar que el analisis
consiguiente quede distorsionado por las ineficiencias que explican ciertas estructuras
de costos en las empresas consideradas o por diferencias en las funciones

desempefiadas.

4.2.3.4 Ejercicio practico.

La empresa Yes SA, es un productor doméstico de dispositivos electrénicos para el
mercado de la telefonia celular y vende sus productos a su sucursal extranjera Yes Limited.
CHIP1, CHIP2 y CHIP3 también producen los mismos dispositivos y se los venden a
compradores extranjeros no relacionados. Sus transacciones resultaron comparables en base al
analisis de comparabilidad efectuado, y la similitud de riesgos asumidos y activos utilizados en

Sus operaciones.
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A continuacion, veremos una operacion realizada por la firma:

Concepto Importe
Ventas (precio de los dispositivos) 210
Costo 200
Utilidad Bruta 10
Utilidad Bruta / Costo 5%

Por lo tanto, vemos que la firma vende por $210, y su costo es $200, obteniendo un
margen bruto sobre costos por dicha operacién del 5%.

Por tratarse de una operacién entre empresas vinculadas la firma debe verificar que el
precio pactado se haya efectuado a valores arm’s length.

Luego de realizar un meticuloso andlisis de comparabilidad sobre la informacion
disponible y evaluar la razonabilidad de cada uno de los métodos por los cuales debe justificar
sus precios de transferencia, la firma entiende que el mejor método que se ajusta a la realidad
econdmica de sus operaciones es el "Método del Costo Adicionado".

Ninguno de los bienes en cuestion posee un intangible valioso incorporado. Las
operaciones realizadas por las empresas CHIP1 y CHIP3, incluyen en sus costos de fabricacién
aquellas erogaciones relacionadas con la administracion de la planta, mientras que Yes S.A. y
CHIP2 las tienen contabilizadas en sus gastos de explotacion.

Las operaciones de las empresas seleccionadas como comparables se muestran en el

siguiente cuadro:
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Concepto Chip 1 Chip 2 Chip 3
Ventas 200 201 202
Costo de Ventas 190 185 180
Utilidad Bruta 10 15 20
Ajuste por Gasto de Administracion 10 10
Utilidad Bruta Ajustada 20 15 30
Utilidad Bruta Ajustada / Costo 11% 8% 17%

En vista de los resultados obtenidos, se puede observar que el rango de margenes brutos
de plena competencia va desde el 8% hasta el 17%, con lo cual se entiende que las operaciones
efectuadas por la empresa se encuentran por debajo de la rentabilidad esperada comparable, y

seguramente la administracion tributaria de su pais le exigira la correccion fiscal de la utilidad.

4.3 Métodos no Tradicionales

A pesar de que para la OCDE los métodos tradicionales o transaccionales responden con
mas precision al principio del operador independiente, ello no implica desconocer que su
aplicacion en la practica puede resultar en ocasiones muy dificil de lograr.

Para los casos en donde los métodos tradicionales no resultan aplicables, las Directrices
desarrollaron otros dos métodos alternativos “del beneficio de la transaccién”. Estos métodos
basan su analisis de los beneficios o rentabilidades netas operativas obtenidas en las operaciones
realizadas entre empresas vinculadas y las comparan con los beneficios o rentabilidades

obtenidas en las operaciones realizadas entre empresas no vinculadas.
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¢ Qué son los beneficios o rentabilidades netas operativas?

La utilidad neta operativa de una transaccion es el resultado de la diferencia entre el
precio de venta del bien o servicio pactado y todos aquellos costos erogados en su adquisicion,
transformacion y/o fabricacion, mas aquellos originados en su mantenimiento y
comercializacion.

En los métodos no tradicionales la comparabilidad se realiza a nivel de los beneficios o
rentabilidades netas operativas de la transaccion.

Los métodos basados en el beneficio, en ocasiones, suelen ser empleados en forma
secundaria para corroborar la exactitud de los precios de transferencia, sobre todo en ciertos
casos en los cuales se acude a métodos tradicionales.

No obstante, cabe recordar que las Directrices indican que los contribuyentes no estan
obligados a demostrar el principio del operador independiente con mas de un método.

La OCDE sefala que en ningun caso las Administraciones Tributarias deberan utilizar los
métodos no tradicionales para ajustar los resultados de una empresa en mas de lo debido, por el
solo hecho de obtener ganancias inferiores al promedio, o para reducir los impuestos de
empresas que tienen utilidades superiores al promedio.

En los métodos no tradicionales el analisis de comparabilidad corre la misma suerte que
en los métodos transaccionales: dos transacciones seran comparables cuando no existan
diferencias significativas entre ellas o cuando existiendo, se conoce la incidencia y por lo tanto se
podran realizar los ajustes que resulten pertinentes.

De acuerdo a las Directrices, los métodos no tradicionales que cumplen con el principio
del operador independiente son:

e EIl Método de Divisién del Beneficios de la Transaccion
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e El Método del Margen Neto de la Transaccion

Ellos aportan una aproximacion a la aplicacién del principio del operador independiente

en las transacciones entre empresas vinculadas.

Los métodos no tradicionales comparan las utilidades netas operativas de las
transacciones. Puede suceder que algun nimero de transacciones se encuentren tan integradas a
nivel de producto o funcion que no sea posible o necesario realizar su discriminacion y
encontremos factible elaborar un analisis a nivel de utilidad global. En este caso, el analisis de
comparabilidad sobre la informacién recolectada debe asegurarnos que su utilizacion generara

resultados convincentes.

431 Método De Divisién Del Beneficio De La Transaccion.

En determinados casos las utilidades de las transacciones realizadas entre las empresas
vinculadas pueden sufrir condiciones especiales impuestas por la misma relacion de vinculacion.
Cuando esta circunstancia ocurre es posible aplicar el Método de Division de Beneficios de la
Transaccion (Profit Split Method).

Este método consiste en determinar la utilidad operativa obtenida por todo el grupo en
transacciones en las cuales intervienen empresas vinculadas y distribuir dicho resultado entre
aquellas partes en funcion a un indicador apropiado.

El beneficio obtenido por todo el grupo se dividira sobre la base de algin parametro del
mismo modo que lo hubieran hecho empresas independientes. Este pardmetro no debe responder
a formulas preestablecidas, sino a una proporcién acorde al esfuerzo realizado por cada miembro

del grupo
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En este método existen dos formas de dividir el resultado o beneficio operativo de la

transaccion:

La primera es partiendo de la division total de los resultados obtenidos de las operaciones
entre las empresas vinculadas, sobre la misma base que lo hubiesen hecho empresas
independientes, de acuerdo a las funciones llevadas a cabo, activos comprometidos y
riesgos asumidos.

En la segunda, denominada division residual, se asigna primero a cada integrante las
utilidades que puedan atribuirse directamente (por ejemplo, partiendo de la aplicacion de
otro método) y luego se acude al reparto de beneficio en base a un parametro relevante

para las utilidades que no pudieron asignarse directamente.

4.3.1.1 Ventajas del método.

No suele basarse directamente en operaciones estrechamente comparables. Lo que se
busca identificar es como hubiesen repartido las utilidades empresas independientes
partiendo no de las transacciones sino del analisis funcional.

El método es mas flexible, al contemplar hechos y circunstancias especificos, y
posiblemente Unicos.

Las partes que intervienen en la transaccion se evallan conjuntamente, ninguna de las
partes queda fuera del anlisis, de manera que el beneficio correspondiente a cada
empresa puede establecerse en forma més precisa.

No es necesario que existan operaciones comparables, los datos de mercado relevantes se
vinculan con la valuacion de las contribuciones que cada parte efectie para lograr el fin

conjunto determinado, y no para fijar directamente el reparto de la utilidad.
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4.3.1.2 Desventajas del método.

e Los datos externos del mercado, considerados en la determinacion de la contribucion de
cada empresa vinculada, no se relacionan con estas operaciones tan estrechamente como
cuando se emplean otros métodos.

e No dispone de aspectos comparables para determinar la forma en que las utilidades
podrian dividirse entre partes independientes.

e Hallar los costos y beneficios de cada operacion analizada para cada entidad
interviniente.

e Dificultad por parte de las Administraciones Tributarias y de la empresa local para la
obtencién y validacién de los datos de las operaciones de las empresas vinculadas del
exterior.

e Se torna muy compleja la deteccion de comparables para el analisis funcional.

¢Quiénes pueden utilizar este método?

e En Uniones Transitorias de Empresas.

e Transacciones que involucran servicios interrelacionados.

e Transacciones que generen beneficios conjuntos.

e En caso de desarrollo de activos intangibles no rutinarios.

Es un método de dificil aplicacion debido a la cantidad de informacion necesaria, tanto de las
empresas intervinientes en la operacion como de aquellas transacciones seleccionadas como
comparables, y que ademas requiere de informacién complementaria de entidades

independientes o del mercado, y la existencia de una base comin de imputacion contable.
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4.3.1.3 Caso practico.

Las empresas A 'y B son empresas vinculadas radicadas en distintas jurisdicciones.
A le exporta bienes a B.

Para ello se proporcionan los siguientes datos:

Concepto A+B A % B %
Ventas 10500 4500 6000

Costos Totales 8100 3600 44% 4500 56%
Utilidad Neta 2400 900 38% 1500 63%
Activos 10500 9000 86% 1500 14%

Reasignacion:

Empresa A

[(Utilidad global x % Activos A) + (Utilidad global x Costos Totales A)] / 2 =
[(2400 x 86%) + (2400 x 44%)] / 2 =

(2064 + 1056) /2 = 3120/ 2 = 1560 utilidad reasignada a la Empresa A
Empresa B

[(Utilidad global x % Activos B) + (Utilidad global x Costos Totales B)] / 2 =
[(2400 x 14%) + (2400 x 56%)] /2 =

(336 +1344) / 2 = 1680 / 2 = 840 utilidad reasignada a la Empresa B

En este caso hipotético se puede observar que existen diferencias entre las utilidades
declaradas y aquellas que fueron calculadas. Las utilidades producto de dicha operacion
vinculada no se encontrarian asignadas como lo pactarian dos empresas independientes y, como

resultado, las utilidades finales declaradas discrepan de las calculadas en el andlisis.
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4.3.2 Método Del Margen Neto De La Transaccion.

El método del margen neto de la transaccién (Transactional Net Margin Method
(TNMM)), tiene como objetivo determinar y comparar el margen neto operativo de transacciones
controladas con el margen neto operativo obtenido en transacciones comparables no controladas
0 por empresas independientes.

El método del margen neto de la transaccion estudia el beneficio neto calculado sobre una
magnitud apropiada (por ejemplo, los costos, las ventas o los activos) que un contribuyente
obtiene por razén de una operacion vinculada. Por tanto, el método de margen neto operacional
se aplica de forma similar a los métodos del costo incrementado y del precio de reventa. Esto
supone que el indicador del beneficio neto que el contribuyente obtiene de la operacion
vinculada debe determinarse tedricamente tomando como referencia el indicador del beneficio
neto que ese mismo contribuyente obtiene en operaciones comparables realizadas en el mercado
libre, es decir, tomando como referencia “comparables internos”.

Cuando no sea posible proceder de este modo, puede utilizarse como pauta el margen
neto que hubiera obtenido una empresa independiente en una operacion comparable “comparable
externo”. Es necesario practicar un analisis funcional de las operaciones vinculadas y no
vinculadas a fin de determinar su comparabilidad, asi como los ajustes necesarios para obtener
resultados fiables.

El procedimiento de trabajo en la busqueda de comparables:
e Definir la parte a testear, esto es, la compafiia en la que se pretende analizar los precios de
transferencia;
e Analizar la parte testeada por funciones, riesgos, etc.;

e Realizar las busquedas de las compafiias comparable;



93

e Analizar los resultados financieros;

e Buscar indicadores de niveles de rentabilidad medidos sobre distintos parametros,

e Definir el rango de valores utilizables segun el método seleccionado y verificar la
posicion en el mismo, de la compafiia analizada.

No obstante, mientras que en los métodos transaccionales de precio de reventa y costo
incrementado, la comparacion se realiza a nivel de margen bruto, en el TNMM lo que se
compara son utilidades operativas netas.

Las dificultades para identificar empresas con operaciones comparables idoneas en
aquellos sectores de la industria donde existen unos pocos oferentes mundiales y todos con
estructuras productivas y comerciales globalizadas.

Un problema derivado de la informacion financiera de los comparables del exterior es
que su utilizacion directa en un analisis con métodos tradicionales puede arrojar resultados
inconsistentes debido a posibles diferencias en los criterios de clasificacion contables.

Para utilizar métodos transaccionales de utilidad bruta habria que constatar que todas las
operaciones del exterior, seleccionadas como comparables, incluyan similares partidas para la
obtencidn de costos operativos (que afectan la utilidad bruta) y de gastos operativos (que afectan
la utilidad neta).

Otra situacion en la cual se debe prestar particular atencion es cuando existen ciertas
diferencias en la forma en la cual se generan las transacciones seleccionadas para el analisis y
afectan el precio del bien o servicio. Estas diferencias pueden reflejarse en variaciones en los
Gastos Operativos, por lo cual puede presentarse un amplio rango de utilidades brutas pero
similares niveles de utilidad neta. Es por ello que el analisis sobre margenes netos puede mejorar

la confiabilidad de los resultados, dado que dicho método suele ser mas tolerante a diferencias en
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la forma en que se ejecutan las transacciones, de lo que son los métodos basados en margenes
brutos.

Los precios tienden a ser afectados por diferencias entre los productos, los margenes
brutos lo son por diferencias entre las funciones, pero los indices de utilidad tienden a ser
afectados en menor medida por esas diferencias. Sin embargo, el analisis de comparabilidad debe
ser realizado en todos los casos con el objetivo de seleccionar y aplicar el método mas apropiado,
siendo el proceso de seleccion y aplicacion del método del margen neto de la transaccion, no
menos razonable que para los demas métodos.

La informacion hace al Método. Realizar lo contrario, es decir, seleccionar un Método y
luego buscar la informacion para aplicarlo, seria forzar el analisis de comparabilidad y restarle
certeza al resultado.

Si bien tendemos a pensar en la aplicacion del método de margenes netos de la
transaccién como una comparacion de funciones, deberemos tener en cuenta varios factores (mas
alla de productos y funciones) que pueden influir en los indicadores de rentabilidad.
Ejemplifiqguemos situaciones extremas:

e No podria compararse la utilidad neta que obtiene, por ejemplo, una industria
manufacturera de automdviles para uso familiar con una industria que manufactura
tractores, porque de por si esos bienes estan dirigidos a diferentes mercados.

e Tampoco resultarian comparables las utilidades obtenidas por una empresa distribuidora
gue vende a otra distribuidora con las alcanzadas por una tercera distribuidora que vende
directamente al consumidor. En este caso tenemos una diferencia en el nivel de la cadena

de comercializacion.
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4.3.2.1 Ventajas.

e Al tomar los margenes netos como punto de referencia de los precios, el TNMM es
menos sensible a las diferencias en los precios de los bienes o servicios que el método de
precio comparable entre partes independientes.

e También resulta menos sensible a las diferencias de las funciones llevadas a cabo para la
transaccion respecto de los métodos que utilizan margenes de utilidad bruta.

e No resulta necesario homogeneizar imputaciones contables, dado que las diferencias en
las normas contables respecto de la clasificacion de los rubros gastos/costos, al utilizar la
utilidad neta, pierde importancia.

e No se requiere determinar las funciones efectuadas y responsabilidades asumidas por mas

de una de las empresas vinculadas, como en el método de division de utilidades.

4.3.2.2 Desventajas.

e EIl Margen Neto puede estar influenciado por factores que tienen poco 0 nada que ver con
los precios a consecuencia de las variaciones de los gastos operativos entre empresas,
dado que el método queda librado a un nivel de utilidad que puede ser bajo o alto, por
ejemplo, por una gestién ineficiente o un control de costos inadecuado que influye en la
utilidad operacional en particular.

e Pueden existir dificultades para determinar a cual de las empresas asociadas corresponde
el ajuste de la utilidad, por ejemplo cuando dos empresas vinculadas realizan

transacciones de compra venta entre ellas.

Para el analisis de operaciones financieras, en el andlisis de precios de transferencia

deben segregarse todos los componentes financieros que no afecten directamente a la operacion.
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Utilidad Neta de la Transaccion: para determinar la utilidad operativa de la transaccion, se debe

considerar la utilidad bruta menos los gastos operativos, segun el siguiente esquema:

Ventas (precio del bien y/o servicio)

(-) Costos (de adquisicion, produccion o realizacién)

(=) Utilidad bruta de la transaccion

(-) Gastos operativos (en general, gastos de administracion y comercializacion)

(=) Utilidad operativa de la transaccién

Como se puede observar, dicha utilidad operativa se corresponde con el resultado antes
de aquellos gastos denominados Gastos Financieros, del Impuesto a la Renta y de todo otro costo
y/o gasto que no esté directamente relacionado con las operaciones que se estan analizando. Del
mismo modo debe determinarse la utilidad neta de las operaciones seleccionadas como
comparables.

La informacion comparable seleccionada debe ser analizada para detectar diferencias que
afecten el margen de utilidad y que ameriten ajustes que aumenten la comparabilidad entre las
operaciones.

Al respecto, puede resultar necesario realizar ajustes a las comparables para obtener un
resultado confiable (de la misma manera que en los métodos de precio de reventa y costo mas
beneficios). Un ejemplo, podria ser la inclusién contable de un gasto extraordinario como gasto
operativo que, por lo tanto, debe eliminarse si no afecta directamente a las transacciones
analizadas.

Entonces, los ajustes permitiran eliminar las posibles diferencias entre las operaciones a

comparar, pero seran admisibles siempre y cuando sean razonables y cuantificables.




97

En caso de resultar necesaria la realizacion de numerosos ajustes probablemente
estaremos ante empresas cuyas transacciones, en realidad, no son comparables.

Tedricamente este método hace referencia al andlisis de una transaccion o de cada
transaccion en particular, pero en la practica es probable que se termine analizando:

e Operaciones en forma individual (Analisis Transaccional).

e Un grupo de transacciones determinadas, agrupadas por linea de producto/s, por su tipo
de mercado, por los riesgos de la operacion, por fecha o tiempo de realizacién, por una
funcion especifica bien determinada a nivel de ingresos y egresos, por una situacién
particular de las operaciones o por una combinacion de los anteriores (Analisis
Desagregado).

e Latotalidad de las transacciones de la compafiia (Analisis Agregado).

Ello dependera de la posibilidad de obtener informacion certera y detallada tanto de las
operaciones de empresa bajo analisis como de las operaciones comparables.

Podemos encontrar, en una empresa que realiza varias funciones, una segmentacion
contable de resultados operativos atribuibles a cada una de ellas y utilizar distintos métodos para
el andlisis, o que utilizando el método margen neto de la transaccion se elijan distintos
indicadores de utilidad que se adecuen a cada segmento.

Indicadores o factores del nivel de rentabilidad o profit level indicators (PLIs).

La comparacion de utilidades en el Método del Margen Neto de la Transaccion, debe
realizarse a valores relativos y no en forma directa, por lo cual cada utilidad interviniente en la
comparacion debe medirse en base a un denominador que sea consistente con el analisis de
comparabilidad de las transacciones controladas reflejando la asignacion de riesgos entre las

partes.
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Similar criterio es utilizado en los métodos de Precio de Reventa y Costo Adicionado, en
los cuales la Utilidad Bruta de la Transaccidén es comparada tomando como base los Precios de
Venta y los Costos de Adquisicion.

Cualquier Indice de Rentabilidad o PLI mide la rentabilidad que obtiene una empresa por
haber invertido cierto recurso y haber incurrido en determinados riesgos. Expresado de otra
manera, miden relaciones entre la ganancia obtenida y los costos incurridos o los recursos
empleados para obtenerla.

Los Indicadores de Rentabilidad o PLIs constituyen precisamente las distintas razones de
comparacién con las que cuenta el analista de precios de transferencia para comparar las
utilidades de mercado de transacciones analizadas en forma indirecta.

Los PLIs deben medir el retorno o utilidad de las operaciones (testeadas y comparables)
considerando sus inversiones en recursos Yy el grado de riesgo asumido.

La comparacion en el Método del Margen Neto de la Transaccion se determina
finalmente mediante una razon (division) en la cual el numerador es la Utilidad Neta de la
Operacion y el denominador varia segin el componente de vinculacién de la transaccién en
analisis. Los denominadores mas habituales son el Retorno sobre Activos, Retorno sobre Ventas
y Retorno sobre Costos y Gastos.

Para una utilizacion correcta de un PLIs, se deben considerar en el Analisis de
Comparabilidad ciertos factores y circunstancias tales como:

e La intensidad de Activos.
e La confiabilidad y disponibilidad de la informacion de las comparables (incluyendo
clasificaciones contables).

e Transacciones sujetas a analisis.
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e Condiciones de mercado / ciclo de negocios.
e Lanaturaleza de la actividad (por ejemplo: distribucion, produccion).

e Funciones y riesgos comparables de las comparables respecto de la operacion analizada

A partir de los PLIs calculados de las empresas comparables se obtendra una medida
estadistica (o rango) que represente el indicador de rentabilidad de mercado para la empresa

testeada.

Salvo que la legislacién interna indique lo contrario, los contribuyentes se encuentran
habilitados a utilizar otros PLIs en su andlisis, en tanto puedan demostrar que esas relaciones

resultan mejores medidas de comparacion para determinar el rango de mercado de sus utilidades.

4.3.2.3 Casos en los cuales la utilidad neta es ponderada sobre las ventas.

Un indicador de rentabilidad de Utilidad Neta sobre Ventas es utilizado frecuentemente
para determinar la situacion arm’s length de los precios de adquisicidn de bienes para su reventa
a entidades independientes. En tal escenario el denominador debe estar compuesto por los
precios de reventa de los bienes adquiridos en la transaccion controlada.

Las ventas, producto de operaciones independientes, no deben ser incluidas en el analisis
0 determinacién del beneficio de las transacciones controladas, a menos que éstas no afecten
materialmente la comparacion, y/o se encuentren tan ligadas en su naturaleza, que no puedan ser
evaluadas adecuadamente en forma separada. Por ejemplo, puede darse una situacion en la cual
un bien adquirido a entidades vinculadas es revendido con un servicio de instalacion. El valor del
servicio de instalacion puede no ser trascendente en el precio final de venta o ser tan necesario
para realizacion de la operacion que sus costos e ingresos no puedan ser excluidos con base

cierta de aquellos que componen la operacion.
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La posibilidad de realizar un andlisis fiable en dicho contexto mediante un indice basado
en los precios de ventas, serd determinada gracias al Analisis de Comparabilidad de las

operaciones seleccionadas como comparables.

4.3.2.4 Casos en los cuales la utilidad neta es ponderada sobre los costos.

Los indicadores basados en los costos solo deberian ser utilizados en aquellos casos en los cuales
los costos son importantes para la realizacion de las operaciones utilizadas en el analisis.
Ademas, sera indispensable para lograr resultados fiables que los costos no posean componentes
vinculados que alteren el analisis debido a que seran dichos costos los que serviran de guia para
asegurar la utilidad de mercado de la operacion de venta a entidades vinculadas.

Serén relevantes aquellos costos tanto indirectos como directos relacionados con la
operacién analizada, por lo cual un apropiado detalle de la composicién de dichos costos tanto en

la operacion analizada como en aquellas utilizadas para el analisis sera necesario.

4.3.2.5 Casos en los cuales la utilidad neta es ponderada sobre los activos.

Los indicadores basados en activos permiten un buen analisis cuando los activos
involucrados en la operacion en analisis aportan valor agregado.

Es posible que la explotacidn que genera la operacion dependa de activos de importancia,
permitiendo obtener una base de comparacién de rentabilidad de mercado en base a la inversion
realizada.

Al igual que en el caso de la ponderacion sobre costos, serd necesario determinar qué
activos son relevantes en la operacion y la afectan en forma directa o indirectamente. Dichos

activos se denominan Activos Operativos e incluyen los activos fijos, como terrenos y edificios,
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los bienes de uso, los activos intangibles, como patentes y know-how, cuentas a cobrar (menos
cuentas a pagar) e inventarios.
Otros posibles indicadores de utilidad.

Puede ocurrir que por los hechos y circunstancias de la operacion sea recomendable
utilizar otros denominadores cuando la informacién de comparables independientes lo permita.
Por ejemplo, podrian ser utiles: Cantidad de hectareas sembradas, cantidad de empleados,
cantidad de puntos de venta, peso transportado, etc.

Desarrollo de los Indicadores.
Margen Operativo o Margen Neto sobre Venta.

El Margen Neto sobre Ventas también denominado ROS, segun las siglas de su acepcion
en inglés conocida como Return On Sales, es el principal indicador de ponderacién sobre Ventas,

siendo su formula:

Utilidad Operativa de la Transaccion

Ventas de la transaccién

Se recurre a este indicador de utilidad cuando la operacion a analizar presenta un
componente de origen vinculado en su Costo o Gasto Operativo.
Algunas de sus caracteristicas:
e Generalmente utilizado para funciones de venta y distribucion, donde el método de
reventa no es aplicable.
e Este margen puede ser menos sensible a algunas diferencias en las funciones.
e El margen no se ve afectado por diferencias en la clasificacion de los gastos totales (costo

de venta y gastos operativos).
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e El margen es sensible a las diferencias en la clasificacion entre gastos operativos y gastos
financieros.
e Requiere similar intensidad de activos entre la parte a cotejar y las operaciones

comparables.

Relacion o Coeficiente Berry.
Este indice, como excepcion, no utiliza en su denominador la utilidad neta operativa, sino
que mantiene como numerador la Utilidad Bruta de la Transaccién y como denominador sus

Gastos Operativos.

Utilidad bruta de la transaccion
Gastos de la transaccion

El indice Berry permite extraer conclusiones mas favorables en aquellos casos en los
cuales los Costos no son relevantes en el desarrollo de operacion en analisis.

Se aplica con mayor frecuencia en los casos en que el contribuyente no asume el riesgo
de comprar materiales y mantener un inventario, y tampoco existen activos de importancia para
la generacidn de la transaccion, o cuando desarrolla servicios, y se perciben comisiones.

Este indicador puede ser utilizado si, tanto la empresa testeada como las sociedades
elegidas para la comparacion, poseen clasificaciones en las registraciones contables consistentes
0, pueden realizarse ajustes que eliminen las diferencias que pudieran existir.

Principales caracteristicas:
e Es muy sensible a las diferencias en la clasificacion contable entre los gastos operativos y
el costo de venta.

e Requiere similar composicion de los gastos operativos.
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e Se utiliza en actividades simples de bajo riesgo en activos, en las cuales se cobran

comisiones.

Margen Operativo sobre los Costos Totales.
El Margen Operativo sobre Costos Totales también denominado MOTC, segun las siglas
de su acepcion en inglés conocida como Margin On Total Cost, es el principal indicador de

ponderacion sobre Costos, siendo su formula:

Utilidad operativa de la transaccién

Costos y gastos de la transaccién

Este indicador se utiliza para medir la rentabilidad de empresas proveedoras de servicios y
manufactureras de valor agregado.
Principales caracteristicas:
e Generalmente utilizado para funciones de provision de servicios y manufactura donde el
método de costo incrementado no es aplicable.
e Este margen puede ser menos sensible a algunas diferencias en las funciones.
e El margen no se ve afectado por diferencias en la clasificacion de los gastos totales (costo
de venta y gastos operativos).
e El margen es sensible a las diferencias en la clasificacion entre gastos operativos y gastos
financieros.
e Requiere similar intensidad de activos entre la parte a cotejar y las operaciones

comparables.
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Razones del retorno sobre el activo o capital empleado.
El Margen Operativo sobre Activos Operativos también denominado TRCE o ROCE,
segun las siglas de su acepcién en inglés conocida como Total Return Over Capital Employed, es

el principal indicador de ponderacion sobre Activos, siendo su formula:

Utilidad operativa de la transaccién

Activos operativos de la transaccion

Este indicador es mas confiable cuando los valores de los intangibles autogenerados de la parte
sujeta a analisis y los de las empresas seleccionadas como comparables son similares.
Las principales caracteristicas son:
e Se utiliza en industrias manufactureras, con activos fijos significativos (de capital
intensivo).
e EIl método es confiable cuando existen activos fijos y/o activos operativos, que generen
ganancias significativas.
e No es sensible a las diferencias en las clasificaciones contables entre gastos operativos y
costo de ventas, pero si a las diferencias de fluctuaciones temporales en los activos

operativos.

Otros margenes.
Los contribuyentes podrian utilizar otros indicadores, siempre y cuando:
e Sean representativos respecto a las operaciones que realiza la empresa analizada.
e Sean adecuados al ingreso que la parte a analizar hubiera obtenido de haber realizado
transacciones de acuerdo al principio del operador independiente.

e Demuestren ser parametros confiables para medir el retorno sobre los beneficios.
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Ajustes a los PLIs.

Frecuentemente, resulta necesario realizar ajustes razonables para mejorar la
confiabilidad de los PLlIs.

En particular, pueden surgir diferencias en las funciones y/o en las circunstancias en las
cuales se desarrollan las operaciones, dando lugar a diferentes montos en el capital utilizado.
También puede ser necesario ajustar diferencias en las clasificaciones contables, entre la parte a
analizar y las operaciones comparables.

Asi podemos encontrar los siguientes ajustes:
Los Ajustes de Capital.

El ajuste tiene por objeto eliminar el interés implicito incluido en las Cuentas por Cobrar
y las Cuentas por Pagar que impactan en el monto total de las Ventas y en los Costos.

Ademas, los Costos podrian verse comprometidos por los Inventarios, entendiendo que a mayor
nivel de inventarios se estaria otorgando una funcion extra de tenencia de mercancias para los
clientes o proveedores que implicaria un costo de oportunidad para el capital involucrado.

Estos ajustes pueden ser realizados de dos maneras distintas: llevando las diferencias a
efectivo tanto para las operaciones testeadas como para las operaciones comparables, o ajustando
las diferencias en las operaciones comparables a los niveles de las operaciones analizadas.
En todos los casos se tomara el promedio del saldo al inicio y al cierre del ejercicio de las
cuentas respectivas.
Los Ajustes Contables.

Para que los datos resulten mas exactos, y por lo tanto mas confiables, se pueden efectuar

dos tipos de ajustes contables de ser necesario:
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Ajustes para la exactitud: por ejemplo, deben segregarse los resultados obtenidos de
operaciones discontinuas.
Ajustes por diferencias en las practicas contables: por ejemplo, diferencias en las

valuaciones de inventario.

4.3.2.6 Pasos considerados para el desarrollo del método del margen neto de la

transaccion.

Definicién de la parte vinculada a analizar: en teoria, la parte sujeta a analisis deberia ser
aquella por la que se posea la mayor cantidad de informacion y cuyo estudio resulte mas
sencillo. Sin embargo, existen legislaciones que no permite justificar la condicién arm’s
length de transacciones realizadas con sujetos vinculados en el exterior comprobando que
ellos no obtuvieron utilidades superiores a las que hubiesen alcanzado sujetos
independientes (es decir, cuando existe la mencionada limitacion, el analisis debera
efectuarse necesariamente sobre las operaciones realizadas por la empresa local).

Realizar un analisis funcional: Este paso resulta muy importante para todos los métodos.
El mismo debe realizarse teniendo en cuenta las funciones, riesgo y activos involucrados
en las operaciones analizadas y sera un factor clave al momento de la seleccion de
comparables.

Segmentacion de las operaciones analizadas: deben analizarse las transacciones entre
empresas vinculadas, por lo cual éstas deben segregarse del total de operaciones de la
empresa, recurriendo a una correcta segmentacion de la informacion contable (estado de
resultados y cuentas patrimoniales).

Realizar la busqueda de operaciones potencialmente comparables: Es importante

descartar la posibilidad de que exista algin comparable interno, como ser alguna linea de
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negocio comparable con la que es testeada y en la cual no intervengan sujetos vinculados
del exterior.

e Determinar el periodo a considerar: Como se vera en proximos Capitulos, se debera
considerar los tiempos de la comparacién. Diferencias en las fechas de realizacion de las
operaciones pueden resultar en mediciones incorrectas de las utilidades esperadas.
Cuando la comparacion puede, como ultimo recurso, realizarse a nivel de estados
contables la utilizaciobn de maltiples afios para la comparacién es una posibilidad
aceptada por las Directrices.

e Analizar la informacidn financiera: que afecta directamente o indirectamente la operacion
testeada y la informacion de las operaciones comparables. Realizar los ajustes a la
comparabilidad que resulten necesarios.

e Seleccionar un indicador: Debe seleccionar una razon de utilidad idonea para comparar
niveles de rentabilidades, tomando en consideracion la actividad y las caracteristicas de la
operacion bajo andlisis.

e Generar el Rango de Utilidad de Mercado: Utilizando el indicador de rentabilidad
seleccionado, definir el rango de valores de rentabilidad de las operaciones comparables

y verificar la posicion dentro del mismo de la razon de utilidad de la transaccion testeada.

Si el margen de utilidad de la operacion obtenido es menor que el margen de las
operaciones comparables, se entendera que las transacciones realizadas con sujetos vinculados
del exterior no fueron realizadas segun el principio de arm’s length y, en consecuencia, se debera
efectuar el ajuste primario correspondiente, incrementando la base del impuesto a la renta que

corresponda.
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4.3.2.7 Caso practico.

La empresa analizada tiene alto componente de costos, razon por la cual se utiliza para
establecer si los precios entre las operaciones con vinculadas son de acuerdo a los precios de
mercado, el Pli MOTC.

La empresa Girasol S.A. obtuvo como comparables a las empresas:

Giraluna S.A.
Giraestrella S.A.

Los datos obtenidos de los estados contables de las empresas son:

Costo de | Gastos de Costos Utilidad
Empresa Ventas | ventas admon. totales operativa | MOTC
Girasol S.A. 3000 2400 580 2980 20 0.67%
Giraluna S.A. 4000 3600 500 4100 -100 -2.44%
Giraestrella S.A. 1960 1400 400 1800 160 8.88%

MOTC = Utilidad operativa / Costos totales

Luego de un andlisis de los estados contables de las empresas seleccionadas como
comparables, se obtuvo la informacién que la firma Giraluna S.A. tuvo un gasto extraordinario
de $ 250 en sus gastos administrativo, razén por la cual se procedié a realizar el ajuste a la
comparabilidad, detrayendo dicho ese importe de los gastos operativos, quedando el indicador de

utilidad expresado de dicha forma:

Giraluna S.A. 4000 3600 250 3850 150 3.90%

Con el ajuste a la comparabilidad realizado, se puede observar que el porcentaje de
utilidad neta de la empresa analizada de plena competencia esta por debajo de los valores

comparables.
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CAPITULO V: CONCLUSION Y RECOMENDACIONES

5.1 Conclusiones

La presente tesis tuvo como objetivo comprobar el deficiente conocimiento de los
estudiantes de Contaduria Publica acerca de los precios de transferencia, y a la falta de estudio de
este tema debido a la escasa bibliografia proporcionada por ser un tema vanguardista.

La investigacién se desarrollé tocando puntos especificos través del desarrollo de casos
practicos sobre aplicacion y calculo de los precios de transferencia, al realizar nuestro estudio
pudimos observar que en nuestro pais aln existe poca aplicacion de precios de transferencia ya
que no se tiene un conocimiento claro en la aplicacion y calculo de este tema pero se han visto en
la obligacion de iniciar procesos de capacitacion y practica en dichos precios ya que en la el
salvador aunque no es un pais desarrollado existen dentro de nuestras fronteras empresas que ya
estan aplicando precios de transferencia, es por ello que las instituciones fiscalizadoras han
iniciado un proceso de reformas dentro de las leyes tributarias.

Por lo anterior decidimos iniciar un proceso de investigacion acerca de los precios de
transferencia y su aplicacion en nuestro pais, y a la misma vez crear una herramienta de consulta
al desarrollar nuestra tesis basada en los precios de transferencia para que en un futuro pueda ser
ayuda idonea a los futuros profesionales que deseen adquirir conocimiento acerca de este tema.

Para comprobar nuestra hipotesis acerca del poco o nulo conocimiento que poseen los
estudiantes de Contaduria Publica, seleccionamos una pequefia muestra de estudiantes a los
cuales se les proporciono una encuesta la cual nos permitié medir cuanto conocian estos alumnos
acerca de los precios de transferencia y su aplicacion en nuestro pais, a lo cual un pequefio
namero de dicha muestra revelo que tienen poco conocimiento acerca de ello, asi mismo los

datos que arrojaron nuestras encuestas al momento de tabular la informacion recolectada nos
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revelo que en su mayoria de los estudiantes encuestados era la primera vez que escuchaban el
término “precios de Transferencia” a su vez cuando les preguntamos si estarian interesados en
que se creara un manual donde pudieran consultar y conocer mas a fondo que son los precios de
transferencia , su calculo y su aplicacion en nuestro pais, casi un 100% respondi6 que estarian
dispuestos a consultar dicho manual, debido a esto nos animamos a realizar nuestra
investigacion.

Nuestra intencion no es realizar un trabajo saturado de informacion ya que precios de
transferencia es un tema extenso y muy complicado, para lo cual tratamos de desarrollar una
investigacion extensa pero concisa y precisa para que cualquier persona que la consulte pueda
encontrar en el no teoria confusa y astral, sino algo sencillo facil de comprender y pueda ser una
herramienta ideal para poder conocer un poco mas acerca de este tema que estd generando
vanguardia dentro de nuestra profesion ya que ha generado nuevo decretos y reformas a nuestras
leyes tributarias asi como la adopcién y aplicacion de tratados y convenios internacionales que
pudimos conocer durante el desarrollo de nuestra investigacion.

Precios de Transferencia es un tema extenso ligado a partes relacionadas y precios de
mercado, algunos de los términos que logramos conceptualizar para la facil comprension de los
lectores.

En el primer capitulo de nuestra tesis desarrollamos una resefia histérica de los precios de
transferencia y su evolucion a través de los afios asi como el impacto causado en las leyes
tributarias salvadorefias, en él se puede conocer de manera clara la introduccion de los precios de
transferencia y su evolucion a lo largo de los afios. A lo largo de nuestra investigacion no solo
que comprobd la deficiencia de conocimientos que posee la poblacién estudiantil en lo que a

precios de transferencia se refiere, pero parte de esta deficiencia como logramos determinar es
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que el programa de estudio que se desarrolla dentro de los salones de clase en la mayoria de
ocasiones no se habla acerca de precios de transferencia siendo en la actualidad y segn nuestro
trabajo de grado un tema que debemos conocer por lo menos de manera basica ya que no
aspiramos unicamente a ser licenciados en contaduria publica, sino lograr ser acreditados por el
consejo de vigilancia de la profesion de contaduria publica y auditoria como Auditores a nivel
nacional y porque no, internacionalmente, es por ello que esta tesis hace éenfasis en la
importancia que es conocer sobre precios de transferencia.

A través de nuestra investigacion logramos crear una herramienta de consulta que resume
y ejemplifica de manera clara, sencilla conceptos, historia, y aplicacion de precios de
transferencia, la cual puede desarrollarse dentro de los salones de clase.

Respecto al apoyo hacia las catedras de derecho tributario esperamos proporcionar al
docente un material adecuado que reune la informacion especifica acerca de los precios de
transferencia citando en uno de sus capitulos articulos precisos del Codigo Tributario
salvadorefio que pueden ser consultados y debatidos dentro de las aulas, a su vez incluimos
dentro de ella ejemplos de ejercicios practicos y sencillos para que el alumno pueda comprender

de mejor manera el desarrollo de este tema.

5.2 Recomendaciones

Dentro de un proyecto tan ambicioso como lo fue este, siempre se dese que haya una
mejora continua del mismo, por lo tanto se recomienda que dentro del programa a desarrollar en
las céatedras de derecho tributario que se imparten a lo largo de la formacién académica en la
profesion de Contaduria publica se incluya el tema sobre precios de transferencia, desarrollando
a la vez ejercicios practicos que ayuden al estudiante y futuro profesional a desarrollar un

conocimiento basico de este tema vanguardista que a su vez en los Gltimos afios ha tomado auge
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en el pais, por lo tanto es de vital importancia que como futuros contadores y auditores
salvadorerfios tengan conocimiento acerca de ello.

e Al Ministerio de Hacienda, como parte del Organo Ejecutivo, realice la propuesta para
reformar la regulacion de precios de transferencia adoptando los lineamientos emitidos
por la OCDE.

e A las gremiales de Contaduria Plblica que hagan una concientizacion y profundizacion a
sus miembros sobre la relevancia del tema, dado el auge que este tiene y el impacto en los
dictdmenes e informes fiscales.

e Que se incluya dentro del programa a desarrollar en materia de Derecho Tributario.

e Considerar como material de apoyo nuestro trabajo de investigacién para la elaboracion

de guiones de clase referente a Precios de Transferencia.
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ANEXOS

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAS MULTIDISCIPLINARIA DE OCCIDENTE
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS

OBJETIVO: La presente encuesta tiene por finalidad obtener informacién, sobre el grado de conocimiento tedrico
en materia de precios de transferencia, de los alumnos que cursan derecho tributario I y Il de la carrera licenciatura
en contaduria pablica en la Universidad de El Salvador, Facultad Multidisciplinaria de Occidente y docentes que
imparten dichas catedras.

INDICACIONES: A continuacion, se le presentan una serie de preguntas, por favor responda marcando con una
“X” la opcidn que usted considere conveniente.

1.

¢ Tiene conocimiento general de que son los precios de transferencia?
Si No Poco

¢Cuél considera que es la finalidad de los precios de transferencia?

Tener una nocién clara de la cantidad de consumidores que habran de
adquirir el bien o servicio que se piensa vender.

Permitir a cada pais gravar los ingresos a los que legitimamente tiene
derecho.

Planear el crecimiento de la empresa, tanto tactica como estratégica.

¢Considera que la figura de precios de transferencia esta legislada en EI Salvador por una
ley especial/especifica?
Si No
¢Cudl es la normativa legal utilizada para la aplicacion de los precios de transferencia?
Constitucion de EI Salvador
Caodigo de Comercio
Caodigo Tributario
Ley del Impuesto sobre la Renta
Ley de Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de
Servicios (Ley del IVA)

¢A qué tipo de relacion considera que debe aplicarse los precios de transferencia?

Sujetos Relacionados
Paraisos Fiscales
Todas las anteriores

¢Qué tipo de incumplimientos tendria el sujeto obligado a la determinacion de los precios
de transferencia?

Incumplimiento tributario
Incumplimiento civil
Incumplimiento penal
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7. ¢Tiene incidencia la no aplicacion de los precios de transferencia en la contabilidad?

10.

Si No
¢ Tiene conocimiento acerca de los métodos para establecer los precios de mercado?
Si No
¢Considera que cuentan con el suficiente conocimiento tedrico para el desarrollo de un
estudio en materia de precios de transferencia?

Si No

¢Considera que es necesario la elaboracién de un manual/guia del desarrollo de casos
practicos de precios de transferencia?
Si No

*** iMuchas Gracias! ***
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INSTRUCCIONES PARA ELABORAR EL INFORME DE OPERACIONES CON SUJETOS RELACIONADOS

DISPOSICION LEGAL

Conforme al Articulo 124-A del Cddigo Tributano se establece que los contribuyenies gue celebren
operacionas con sujetos relacionados o sujetos domiciliados, constiuidos o ubicados en paises,
estados o temitorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos
fiscales durante un ejercicio fiscal, y tales operaciones ya sea en forma individual o conjunta sean
iguales 0 sUpencres a quinientos setenta y un mil cuatrocientos weintinueve dolares de los Estados
Unidos de América ($571.420.00), deberdn presentar un Informe de las operaciones que sjecute
con dichos sujetos, a través de los formulanios que proporciona la Administracidn Tributania con bos
requisitos y especificaciones técnicas gue ésta disponga para tal efecto. La presentacidn del
Informe deberd realizarse a mas tardar dentro de los tres primerce meses siguientes de finalizado el
ejercicio fiscal.

INDICACIONES GEMERALES
|. Este formulano estd estructurada en tres secciones:

+ La Seccidn “A” en donde debe anotar los datos de identificacion del contribuyente obligado B
rendir la informacidn y el ejercicio fiscal comespondiente.

+ La Seccson “B” incluye la informacion de los sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
constitidos o ubicados en paises, estados o teritorios con regimenss fiscales preferentes, de
baja o nula fributacidn o paraisos fiscales, con los cuales se celebraron operaciones durante el
ejercicio fiscal, especificando lo siguisnte:

a) Nombre, Razdn Social o Denominacidn.

b} Nimero de ldenificacidn Tributaria o Mumero de Identificacidn Fiscal en su pais de origen
¢) Domiciliado: marcar con una X" la columna corespondients

d} Coadigo de Pais: anotar el cadigo de pais del domicilio del Sujeto Relacionado (Ver Anexo

1}
g} Codigo de Relacién: anotar el ndmero que represente la relacsin del contribuyente con el
sujeto informado, de conformidad al detalle siguiente:

01. Cuando una de las Partes posea, directa o indirectamente, al menos el 25% de su
capital social o de sus derachos de voto. [Art. 198-C, . a) del Cddigo Tributario)

02. Guando cinco o menos personas dirjan o controlen ambas personas, o posean en
su conjunio, directa o indirectamente, al menos el 25% de paricpacidn en el
capital social o los derechos de voto de embas personas. (A 199-C, lit b) del
Cadigo Tributario)

03. Sociedades que pertenecen a una misma unidad de decisidn o grupo empresarial.
(Art. 199-C, lit. c) del Cadigo Tributario)

04. Persona Matural, cuya titulandad de la parficipacidn directa o indirectamante,
corresponde &l conyuge o persona unida por relackdn de parentesco en linea
directa o colateral, por consanguinidad hasta el cuarto grado o por afinidad hasta
el sagundo grado (Art. 188-C, Iit. d) del Cadigo Tribartario)

05, Unidn de Personas, Sociedad de Hacho o contrato de colaboracion empresarial
o un confrate de asociacion en participacién. [Ad. 188-C, lit. e} del Codigo
Tributario}

gl

h)

V.

06. Perzona domiciliada en el pais y un Distribuidor o ente exchesive de la misma
residente en el extranjero. (Art. 198-C, lit. f) del Codigo Tributario)

07. Distribuidor o Agente exclusive domiciliade en el pais de una Entidad domiciliada
an el extarior y ésta Gima. (Ar. 188-C, K. g) del Cddigo Tributario)

08. Persona domiciliada en el pais y su proveador del exterior (Art. 198-C. lit. h) del
Codigo Tributanio)

09. Persona residenie en el pais y sus esltablecimientos permanentes en el
extranjera. (A 1809-C, i. i) del Codigo Trbarario)

10. Establecimienio permanente siluado en el pais y su Casa Central o Matriz
regidente an el exterior, otro establecimiento permanents de la misma o una
persona con ella relacionada. (A, 199-C, it j) del Cadigo Tributaria)

11. Régimen fiscal preferents, de baja o nula tibutacion o paraiso fiscal (Art. 62-A del
Codigo Tribuiano)

Cadigo de Oparacsin: anatar el codigo de la operacion informada ya ses esta de Ingreso,
Egreso, Activa o Pasive (Ver anexo 2).

Meonto de Operacion: anotar el monbo anwal por cada fipo de operacidn pactada durante &l
gjercicio. Para estos efectos los mondos se presentaran e Ddlares de los Estados Unidos
de América, en cifras historicas, sin considerar efectos de resxpresiin o reclasificacidn
para presentacidn de estados financienos.

Facior de Comparabilidad wilizado: indicar el codigo del factor considerado para efectos de
realizar |a comparabilidad de los bienes o senacios (Ver Anexo 2).

Elemento utiizado para Ajusies: indicar el codigo del elemenio considerado para efecios
de eliminar |as diferencias de precios existentes entre las operaciones realizadas por los
sujetos relacionados y |as operaciones realizadas por sujetos independientes (Ver Anaxo
2).
Método UMikizado: indicar el codigo del método ullizado para determinar el precio de
mercade (Ver anexo 2)

La Seccién “C” en donde debe informar con una “¥" el tipo de documentacidn comprobatoria
en el que consta |la determinacidn de precios en operaciones con sugios relacionados o
sujetos domicliados, constibedos o ubicados en paisas, estados o temitorios con regimenas
fiscales preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos fiscales, asi como el encargado de
gu elaboracidn. En caso que el documenio en cuestion sea elaborado por un tercero
confratado, deberd especificar el nombre v NIT corespondiente o NOmerno de kdentificacién
Fiscal en su pais de origen (Arl. 120 y 147 literal &) del Cadigo Tribwtario y apartado 7.2 de
Guia de Onentacién DG-001/2012).

En &l pie de pdgina debe anotar &l nombre y firma del Contribuyente, Representante Legal
o Apoderado.

Teda medficacion a este informe, deberd presentarla en este mismo formulario,
ragistrando en la casilla correspondiente el nimerns del informe que modifica (Seccdn “A7)
Oficinas receptoras del Informe de Operaciones con Sujetos Relacionados:

« Oficina Central Condominio Tres Tomes.

= Centro Express del Contribuyenta Cantro de Gobierno y Soyapango.

« Centro Express del Confribuyents Santa Ana y San Migual.

«  Minicentro Express dal Contribuyente, en el interior del pais.
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DIRECCION GENERAL DE IMPUESTOS INTERNOS
GUIA DE ORIENTACION No. DG-001/2015

ASUNTO: Sustitiyase la Guia No DG-002/2014
emitida en fecha 22 de Septiembre de
2014, que contiene la orientacion general
para facilitar la aplicacion del tratamiento
tributario a las operaciones con sujetos
domiciliados, constituidos o ubicados en
Paises, Estados o Territorios con
Regimenes Fiscales Preferentes, de baja
o nula tributacion y paraisos fiscales.

.- OBJETO

La Direccion General de Impuestos Internos, emite la presente la guia de
orientacion general, para facilitar a los contribuyentes el reconocimiento de Paises,
Estados o Territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion
y paraisos fiscales, en los cuales se encuentren domiciliados, constituidos o
ubicados sujetos con los que efectlien operaciones comerciales, los cuales
permitiran una mejor aplicacion de las disposiciones correspondientes al sistema
tributario salvadorefio.

Il.- FUNDAMENTO LEGAL

Esta guia de orientacion tiene su fundamento legal en los Arts. 1, 3, 4 y 6 Lit. d) de
la Ley Organica de la Direccion General de Impuestos Internos contenida en el
D.L. No. 451 del 22 de febrero de 1990, publicado en el Diario Oficial No. 586,
Tomo 306 del 7 de marzo de 1990; Arts. 2, 22, 23 literal j) y 27 del Cédigo
Tributario contenidos en el D.L. No. 230 del 14 de diciembre de 2000, publicado en
el Diario Oficial No. 241, Tomo 349 del 22 de diciembre de 2000; y Arts. 62-A, 124-
A, 168 y 158-A del Cédigo Tributario, contenido en el D. L. No. 233, del 16 de
diciembre de 2009, publicado en el Diario Oficial No. 239 , Tomo 385, del 21 de
diciembre de 2009; en relacién con los Arts. 29-A numerales 10) inciso segundo y
14) literales c) y d), 37 y 41 de la Ley de Impuesto sobre la Renta, contenidos en
D.L. No. 236 del 17 de diciembre de 2009 y en D.L. No. 957 del 14 de diciembre
de 2011, publicados en los Diarios Oficiales No. 239, Tomo 385, del 21 de
diciembre de 2009 y Diario Oficial No. 235, Tomo 393, del 15 de diciembre de
2011, respectivamente.




.- AMBITO DE APLICACION

La presente guia esta dirigida para facilitar el cumplimiento de las obligaciones
reguladas en el Codigo Tributario y demas leyes tributarias.

IV.- DEFINICIONES

Para los efectos de la presente guia de orientacién, se establecen las siguientes
definiciones:

1.- Pais

Es aquel territorio delimitado geograficamente que engloba a un determinado
grupo de poblacion que comparten elementos culturales, politicos y sociales.

Se delimita principalmente a nivel geografico, es decir, sefialandose sus limites
fisicos y territoriales de manera mas o menos clara; por lo que es la forma mas
comun y extensamente utilizada para delimitar los territorios del planeta.

2.- Estado

Ente juridicamente organizado de manera territorial, duradero, comunitario,
delimitado, con caracter Soberano, en cuyo seno, desarrolla funciocnes de
gobernacion, guiada conjuntamente por las ideas de seguridad y funcién social,
sobre una poblacidn, relativamente homogénea y con fuerte sentido de auto-
pertenencia, con una organizacion institucional eminentemente burocratica,
coercitiva, coherente y jerarquizada.

Asi mismo, se encuentran enmarcados aquellos Estados que conformen un
Estado Federal, los cuales posean gobiernos particulares, legislacion privativa en
determinadas materias y una gran autonomia administrativa, pero con respeto de
la Unidad Representativa Internacional, confiada a un Organo Ejecutivo Federal o
Nacional.

El articulo 1 de la Convencién de Montevideo sobre Derechos y Deberes de los
Estados, de la cual El Salvador es firmante, establece que los Estados como
personas de Derecho Internacional deben reunir los siguientes requisitos:

a. Poblacion permanente.

b. Territorio determinado.

c. Gobierno.

d. Capacidad de entrar en relaciones con los demas Estados.
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3.- Territorio

Extension de tierra donde habita una colectividad humana con una autoridad
definida y delimitada geografica y politicamente, ya sea que conformen parte de
un Estado o Pais; en la que se ejerzan facultades juridicas conferidas de manera
especial, por las leyes de dichos entes.

Constituye la base fisica de instituciones territoriales, tales como: Comunidad
Auténoma, Provincia, Comarca, Municipio, Entidad local menor y es el espacio en
que estas realizan su actividad. Asi pues, el territorio como un elemento esencial
de dichos Entes territoriales, hasta el punto de que, sin él, no puede darse la
existencia de una organizacion politica significativa.

4.- Régimen Fiscal Preferente, de Nula o Baja Tributacién o Paraiso Fiscal:

Son los Paises, Estados o Territorios que aplican un régimen tributario
especialmente favorable a los ciudadanos y empresas no domiciliados, para que
opten por el domicilio de dicho Pais, Estado o Territorio, a fin de atraer capitales
ylo inversiones. Tipicamente estas ventajas consisten en una exencion total o una
reduccion muy significativa en el pago de los principales impuestos, respecto de
sus paises de origen; los cuales se dividen en:

4.1 Paises, Estados o Territorios de Nula Tributacion:

Son aquellos Paises, Estados o Territorios que se caracterizan por no contar
dentro sus legislaciones tributarias con un Impuesto sobre la Renta o tributo
general de similar naturaleza; o si aun teniendo regulacién al respecto, conceden u
ofrecen a sujetos no domiciliados, un tratamiento fiscal en el que brindan exencién
total respecto de las rentas o utilidades que dichos sujetos generen por los
capitales que inviertan en el mismo.

4.2 Paises, Estados o Territorios de Baja Tributacion:

Son aquellos Paises, Estados o Territorios que aplican en su legislacién tributaria
una tasa de Impuesto sobre la Renta mas favorable respecto de las rentas
generadas por sujetos no domiciliados, diferente de la tasa aplicable a sujetos
domiciliados; o gravan con dicho Impuesto, ya sea que se calcule sobre ingresos
brutos o sobre renta neta o imponible, a una tasa inferior al 80% del Impuesto
sobre la Renta que se causaria y pagaria en la Republica de El Salvador, a
cualquier clase de sujetos pasivos, ya sean domiciliados o no.

2 S, &
Ve 5,

oy

&
‘5\4“’1\. DO%s

123



4.3 Paraiso Fiscal de acuerdo a Organismos Internacionales:

Son aquellos Paises y Territorios que poseen un tratamiento diferenciado respecto
de los impuestos de caracter directo a imputar, en relacion a las rentas generadas
por los sujetos domiciliados y no domiciliados, caracterizadndose por la escasa o
nula tributacién a que someten a estos Ultimos; de igual forma presentan practicas
administrativas que limitan la transparencia y el intercambio de informacion con
otros paises.

5.- Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE)

La Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econdémicos (OCDE), es una
organizacion de cooperacién internacional, compuesta por 34 Estados, cuyo
objetivo es coordinar sus politicas econémicas y sociales. Fue fundada en 1960 y
su sede central se encuentra en la ciudad de Paris, Francia. En la OCDE, los
representantes de los paises miembros se retinen para intercambiar informacién y
armonizar politicas con el objetivo de maximizar su crecimiento econdémico y
coadyuvar a su desarrollo y al de los paises no miembros.

Seglin la OCDE', cuatro factores clave son utilizados para determinar si una

jurisdiccion es un paraiso fiscal:

a. Silajurisdiccion no impone impuestos o éstos son solo nominales. Si no hay
impuestos directos pero si indirectos, se utilizan los otros tres factores para
determinar si una jurisdiccion es un paraiso fiscal.

b.  Sihay falta de transparencia.

c. Silas leyes o las practicas administrativas no permiten el intercambio de
informaciéon para propésitos fiscales con otros paises en relacion a
contribuyentes que se henefician de los bajos impuestos.

d. Si se permite a los no residentes beneficiarse de rebajas impositivas, aun
cuando no desarrollen efectivamente una actividad en el pais.

Actualmente los trabajos de la OCDE, se encuentran orientados hacia la
transparencia e intercambio de informacién, razén por la cual las jurisdicciones
son clasificadas en funcidon de su grado de progreso en la adopcidon de los
estandares internacionales de intercambio de informacion tributaria.

La clasificacion comprende:

i.  Jurisdicciones que han adoptado sustancialmente los estandares de
intercambio de informacion.

ii. Jurisdicciones comprometidas con los estandares, pero pendientes de la
realizacion de al menos doce convenios o acuerdos (dentro de este apartado
se incluyen los denominados paraisos fiscales).

ii.  Jurisdicciones que no se adhieren a los criterios de intercambio de
informacion.
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V.- CONTENIDO

RECONOCIMIENTO DE PAISES, ESTADOS O TERRITORIOS CON
REGIMENES FISCALES PREFERENTES, DE BAJA O NULA
TRIBUTACION O PARAISOS FISCALES.

PAISES ESTADOS O TERRITORIOS CON _REGTMENES FISCALES
PREFERENTES, DE BAJA O NULA TRIBUTACION

Para determinar si un pals, estado o territorio contiene regimenes fiscales
preferentes, de baja o nula tributacién con base a lo dispuesto en el romano | del
articulo 62-A del Cédigo Tributario, deberan considerarse los siguientes criterios
de comparabilidad:

1.

No Existe Impuesto sobre la Renta, en este caso la tasa impositiva seria del
cero por ciento (0%), y existiria nula tributacién respecto de la tributacion
salvadorefia.

Existe Impuesto sobre la Renta, en este caso los efectos de comparabilidad de
la tasa impositiva del ochenta por ciento (80%), serfa asi:

a. En el caso de la tributacién a la Renta Neta de las personas naturales,

sucesiones y fideicomisos a las cuales les es aplicable las tasas contenidas
en el Art. 37 de la Ley de Impuesto sobre la Renta, se aplicara el ochenta
por ciento (80%) sobre el promedio de dichas tasas, por lo que dicha
comparabilidad no podra ser menor al dieciséis por ciento (16%).

. Para el caso de las personas juridicas, uniones de personas, sociedades

irregulares o de hecho, a las cuales les es aplicable las tasas contenidas en
el Art. 41 de la Ley de Impuesto sobre la Renta, se aplicara el ochenta por
ciento (80%) sobre el promedio de dichas tasas, por lo que dicha
comparabilidad no podra ser menor al veintidds por ciento (22%).

. Para el caso de rentas sometidas a tasas sobre los ingresos, de

conformidad a lo regulado en los Arts. 158 y 159 del Cédigo Tributario, la
comparabilidad sera aplicando el ochenta por ciento (80%) sobre cada tasa.

Con relacion a los citados criterios, contenidos en el romano | del articulo 62-A del
Codigo Tributario, se ha establecido la siguiente némina de paises que pueden
calificarse de baja o nula tributacion:

*ALD/ CFT: Anti-Lavado de Dinero y Control de |a Financiacion del Terrorismo
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métodos técnicos contenidos en el Cédigo Tributario y en los lineamientos sobre
precios de transferencia de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo
Econémicos (OCDE).

La orientacion correspondiente sobre su aplicabilidad, se detalla en la Guia No.
DG-001/2012 emitida en fecha 21 de marzo de 2012 o aquella que la sustituya.

2. DE LAS RETENCIONES DE IMPUESTO SOBRE LA RENTA A SUJETOS
DOMICILIADOS, CONSTITUIDOS O UBICADOS EN PAISES, ESTADOS O
TERRITORIOS CON REGIMENES FISCALES PREFERENTES, DE BAJA
O NULA TRIBUTACION O PARAISOS FISCALES.

21. DE LA RETENCION DE IMPUESTO SOBRE LA RENTA
ESTABLECIDA EN EL ARTICULO 158-A DEL CODIGO TRIBUTARIO.

Las personas naturales o juridicas, sucesiones, fideicomisos, sociedades
irregulares o de hecho o uniéon de personas, domiciliados en el pais, deberan
retener por concepto de Impuesto sobre la Renta, el veinticinco por ciento (25%)
como pago definitivo, cuando paguen o acrediten sumas a personas naturales o
juridicas, entidad o agrupamiento de personas o cualquier sujeto, que se hayan
constituido, se encuentren domiciliados o residan en paises, estados o territorios
con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos fiscales,
de acuerdo a este Cédigo, o que se paguen o acrediten a través de personas,
entidades o sujetos constituidos, domiciliados o residentes en los referidos paises,
estados o territorios y cuyo pago tenga incidencia tributaria en la Republica de El
Salvador.

Se exceptlian de lo dispuesto en el parrafo anterior, los casos siguientes:

a) Las sumas pagadas o acreditadas por adquisiciones o transferencias de
bienes tangibles.

b) Las sumas pagadas o acreditadas a sujetos o entidades domiciliados en
paises centroamericanos que hayan suscrito, y ratificado el Convenio de
Asistencia Mutua y Cooperacion Técnica entre las Administraciones Tributarias y
Aduaneras de Centroamérica.

c) Las sumas pagadas o acreditadas a sujetos o entidades domiciliados en
paises, estados o territorios que hayan suscrito, y ratificado y cumplan
efectivamente Convenios de Intercambio de informacion y documentacion de
caracter tributario o Convenios para evitar la Doble Tributacion del Impuesto sobre
la Renta con la Republica de El Salvador, que permita comprobar el cumplimiento
de las obligaciones tributarias.

d) Las sumas pagadas o acreditadas por rentas beneficiadas con las tasas de
retencion reducidas establecidas en el articulo 158 de este Codigo.
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Para los literales a), b) y c) antes citados, la retencién aplicable sera la que
corresponda legalmente segun lo regulado en el Art. 158 del Cédigo Tributario y
Convenios Internacionales.

2.2. DE LA CALIFICACION DE TASA REDUCIDA DE RETENCION DEL
IMPUESTO SOBRE LA RENTA, DE ACUERDO A LO ESTABLECIDO
EN EL ARTICULO 158 LITERAL c) DEL CODIGO TRIBUTARIO.

Las instituciones financieras domiciliadas en el exterior, supervisadas por un ente
de regulacién financiera o autorizadas o registradas por autoridad competente en
sus paises de origen, podran solicitar calificacion de tasa reducida del diez por
ciento de retencién del Impuesto sobre la Renta sobre los pagos por servicios de
financiamiento.

En caso de ser autorizada dicha calificacién, y encontrarse la institucion financiera
solicitante domiciliada, constituida o ubicada en un Pais, Estado o Territorio
denominado en la presente Guia como Régimen Fiscal Preferente, de baja o nula
tributacion o paraiso fiscal, aplica la excepcion establecida en el literal d) del
articulo 158-A del Caodigo Tributario, respecto a la tasa de retencién que regula
este Ultimo articulo.

En caso que los servicios de financiamiento sean prestados por instituciones
financieras senaladas en el parrafo anterior a sus sujetos relacionados en El
Salvador de conformidad a lo establecido en articulo 199-C del Cédigo Tributario,
se les aplicara el porcentaje de retencion del veinte por ciento (20%) regulado en
el inciso primero del articulo 158 del Cédigo Tributario.

El Banco Central de Reserva para efectos de verificacién de los datos declarados
podra apoyarse en la Direccion General de Impuestos Internos, Subdireccion de
Grandes Contribuyentes, o la dependencia administrativa que designe la Direccion
General. Asimismo el Banco Central de Reserva en sus resoluciones que emita,
deberé considerar lo expuesto en la presente Guia de Orientacién.

2.3. DE LA RETENCION POR PAGO O ACREDITACION DE UTILIDADES,
DE ACUERDO A LO ESTABLECIDO EN EL ARTICULO 72 DE LA
LEY DE IMPUESTO SOBRE LA RENTA.

Los sujetos pasivos domiciliados que paguen o acrediten utilidades a sus socios,
accionistas, asociados, fideicomisarios, participes, inversionistas o beneficiarios,
domiciliados, constituidos o ubicados en Paises, Estados o Territorios con
Regimenes Fiscales Preferentes, de baja o nula tributacién y paraisos fiscales
aplicaran la retencién del veinticinco por ciento de impuesto sobre la renta,
regulada en el articulo 158-A del Cadigo Tributario.
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24. DE LA RETENCION POR PRESTAMOS, DE ACUERDO A LO
ESTABLECIDO EN EL ARTICULO 74-A DE LA LEY DE IMPUESTO
SOBRE LA RENTA.

Las personas juridicas o entes sin personalidad juridica domiciliadas en El
Salvador, que entreguen sumas de dinero o bienes en especie en concepto de
préstamos, mutuos, anticipos o cualquier otra forma de financiamiento a sujetos o
entidades constituidos, ubicados o domiciliados en Paises, Estados o Territorios
con Regimenes Fiscales Preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos
fiscales, aplicaran la retencion del veinticinco por ciento de impuesto sobre la
renta, regulada en el articulo 158-A del Codigo Tributario, salvo las condiciones
sefialadas en los humerales del 1 al 5 del mismo articulo.

El porcentaje de retencion antes senalado, se aplicara de conformidad a lo
establecido en el inciso Ultimo del articulo 72 de la Ley de Impuesto schre la
Renta.

3. NO DEDUCIBILIDAD DE COSTOS Y GASTOS EN OPERACIONES
REALIZADAS CON SUJETOS DOMICILIADOS, CONSTITUIDOS O
UBICADOS EN PAISES, ESTADOS O TERRITORIOS CON REGIMENES
FISCALES PREFERENTES, DE BAJA O NULA TRIBUTACION O
PARAISOS FISCALES

Adicional a las condiciones de deducibilidad de Costos y Gastos reguladas en el
Codigo Tributario y Ley de Impuesto sobre la Renta, en las erogaciones
efectuadas en operaciones realizadas con sujetos domiciliados, constituidos o
ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de
baja o nula tributacion o paraisos fiscales, deberan considerarse las siguientes
reglas de deducibilidad:

3.1. Operaciones de Pérdidas

El inciso segundo del numeral 10) del articulo 29-A de |la Ley de Impuesto sobre la
Renta, establece que en ninglin caso seran deducibles las pérdidas provenientes
de actos u operaciones efectuadas con personas o entidades residentes o
domiciliadas en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes,
de baja o nula tributacién o paraisos fiscales.

3.2. No retencién ni entero del Impuesto sobre la Renta
Los numerales 12) y 13) del articulo 29-A de la Ley de Impuesto sobre la Renta,
establecen que en ningtin caso seran deducibles los costos y gastos relacionados

con rentas sujetas a retencion cuando no se hubiere cumplido con/l_a— igacion de
retener y enterar el impuesto retenido. L0 1 9
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ANEXO 1

JURISDICCIONES CLASIFICADAS POR EL GRUPO DE ACCION FINANCIERA
INTERNACIONAL (GAFI) COMO DE ALTO RIESGO Y NO COOPERADORAS
EN LA LUCHA CONTRA EL BLANQUEO DE CAPITALES Y LA FINANCIACION
DEL TERRORISMO (HIGH-RISK AND NON-COOPERATIVE JURISDICTIONS)

Seglin ultimo plenario, celebrado en Brisbane (Australia) en junio 2015, las
jurisdicciones y las categorias de clasificacion definidas por el GAFI son las siguientes:

a)

d)

Jurisdicciones respecto de las cuales se hace un llamamiento a los paises
miembros del GAFI| para que apliquen medidas efectivas para la proteccion de sus
sectores financieros frente a los riesgos emanados de las mismas.

e Iran o Corea del Norte.
Jurisdicciones con deficiencias estratégicas que no han hecho progresos
suficientes en el Plan de Accion para atajar dichas deficiencias.

s Algeria e Myanmar

Jurisdicciones con mejora global de cumplimiento cuyas deficiencias se
encuentran sometidas a un Plan de Accion.

o Afganistan e Panama

¢ Angola e Papua Nueva Guinea
¢ Bosnia and Herzegovina e Sudan

e Ecuador e Siria

e Guyana o Uganda

¢« Laos * Yemen

Jurisdicciones que no hacen progresos suficientes.
e lIraq

Jurisdicciones ya no Sujetos al GAFl en el proceso de seguimiento de
cumplimiento.

* |ndonesia

Nota: Las jurisdicciones mencionadas en el presente listado no consfituyen Paraisos Fiscales, dicha

informacién es solo para fines ilustrativos.
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