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| NTRODUCCI ON

Toda enpresa conb unidad organi zaci onal tiene intereses de
ti po econdém co-social entre otros, adenmas de nantenerse en
el nmercado en forma conpetitiva y aprovechando sus recursos
para alcanzar rendimentos aceptables de acuerdo a la
nat ural eza de la m sma.

En la econonmia de ElI Salvador, las enpresas del sector
conmercio realizan |la mayoria de sus transacci ones de ventas
de bienes nuebles nediante concesiones de creédito,
surgiendo de esta manera la figura juridica de “Ventas a
Pl azo”.

De conformdad con |las leyes tributarias vigentes, |la venta
de un bien nueble corporal es un hecho generador de
i npuesto, debido a que constituye una transferencia de
domnio a titulo oneroso de dicho bien mnueble, siendo el
monmento en que se causa el inpuesto cuando se entrega el
bi en sujeto a negociaci 6n. De acuerdo con la naturaleza y
estructura de |los inpuestos indirectos, conb lo es el IVAy
Pago a Cuenta, quien paga el inmpuesto que genera la venta
es el cliente; sin enbargo cuando una venta se realiza al

crédito, es el enpresari o qui en debe pagar| o



antici padanente ya que el cliente pagara el valor del bien
mas el respectivo inmpuesto en cuotas por |os plazos
previ anente conveni dos. Adicional nente, corre el riesgo de
perder su inversién al existir noras en l|las cuotas por
parte de los clientes, y en caso de que no siga pagando su
deuda, el enpresario tendria que proceder a |a recuperacion
del bien, incurriendo en gastos conb pago de abogados,
entre otros, por otro lado el bien recuperado esta
deteriorado y con pocas posibilidades de venderse
nuevanente a un precio razonable, por |o que ademas de
soportar una pérdida operativa, ya no tiene |a posibilidad
de recuperar el inpuesto pagado al nonento de cel ebrar el
contrato, debido a que las leyes tributarias permten
ajustar una venta en un plazo no mayor de 90 dias después
de su ocurrencia (articulo 62, literal a) de la Ley de
Il mpuesto a l|la Transferencia de Bienes Miebles y a la

Prestaci 6n de Servi ci 0s).

En estas circunstancias |la enpresa o el conerciante desde
el punto de vista financiero, podria caer en una situacion
de insolvencia e iliquidez al haber efectuado el desenbol so

para el pago de |los inmpuestos con sus propios fondos. La



descapitalizaci 6n podria provocar que la enpresa en un
momento determ nado no sea capaz de hacer frente a sus
conpromsos de «corto plazo y tener que recurrir a
financiam entos |o que increnmentaria sus costos y Ila
Ilevaria a perder conpetitividad ante otras enpresas que
cuentan con nayores recursos, obligandolas al cierre de sus
establ eci mentos y consecuentenente generando desenpleo en
| a zona.

Existe la figura de “Arrendamento con Pronesa de Venta”
gue se enfoca conb una conbinaci6n entre el Contrato con
Pronesa de Venta y e Contrato de Ventas a Plazo,
convirti éndose en una alternativa novedosa en | 0s negoci 0s
y presentando una gran ventaja para el enpresario al evitar
el riesgo de descapitalizacién, tal conp se plantedé con la

figura de Ventas a Pl azo.

Es por ello que la figura del Contrato de Arrendam ento con
Pronesa de Venta proporciona una alternativa a | as enpresas
para protegerse del riesgo que los clientes provocarian si
est os devol vieran nercancia después del plazo que por |ey
es otorgado para ajustar una venta, a la vez que la figura

permte su aprovecham ento conop escudo fiscal debido a que



| os enpresarios tienen | a oportuni dad de pagar el inpuesto,
especificanente el aplicado a la transferencia de bienes
nmuebles y a | a prestaci 6n de servicios, unicanmente conforne
sean exigidos | os cénones de arrendamiento y no al efectuar
| a transferencia del bien.

Esta figura se ha utilizado nmucho con | os bi enes innuebl es,
especialnente en |as enpresas que vendes |lotes, pero es
novedoso con |os bienes nuebles Ademds, en la figura de
ventas a plazo el enpresario entera a cuenta del |npuesto
sobre la Renta el 1.5% de sus ingresos brutos (articulo 151
del Codigo Tributario), o cual inplica anticipar inmpuesto
sobre utilidades por ingresos que son inciertos y que el
enpresario tardara nucho tienpo en percibir; mentras que
en la figura del arrendam ento con pronesa de venta, el
anticipo a cuenta del Inpuesto sobre la Renta se pagara
Uuni canent e sobre | 0s ingresos obteni dos por cada una de |as
cuot as devengadas.

Tomando en cuenta que las leyes tributarias consideran esta
figura conp alternativa en |os negocios de venta de bienes
muebles y que nuy pocos enpresarios conocen sobre |as
ventaj as que ofrecen estos contratos, se ha sel ecci onado el

tema el cual esta orientado a la elaboracién de una guia



practica que conprenda una conparaci 6n entre el tratam ento
contable de la figura del Contrato de Ventas a Plazo y el
Contrato de Arrendam ento con Pronesa de Venta, con el fin
de poner a disposicién una alternativa para | os enpresarios

gue les permta ser nas eficientes en sus negoci os.

La estructura de la investigacion consta de cinco capitul os

| os cual es se describen a conti nuaci 6n:

CAPITULO |: este capitulo contiene toda |la parte conceptual
tanto de la figura de |las ventas a plazos cono de

arrendam ento con pronesa de venta de bi enes nuebl es, asi
cono tanbi én | as caracteristicas, ventajas y desventajas de
anbas figuras. Ademas, se presentan | os diferentes nétodos
de contabilizaci6n de las ventas a plazos y en lo relativo
al arrendam ento con pronesa de venta, se exponen |os
beneficios que dicha figura proporciona y su incidencia en

las cifras de | os estados financi eros.

CAPI TULO I1: contiene |la descripcién de |a metodol ogia que
se utilizé para Ilevar a cabo la investigacioén, la forma de

realizar dicho estudio, la determnacion de la nuestra y



Vi

| os necanisnos utilizados para analizar la informacioén

obt eni da que sirvi 6 de base para desarrollar |a propuesta.

CAPITULO I11: se enuncian |los resultados obtenidos en la
i nvesti gaci 6n de canpo haci endo énfasi s en | os
prof esionales en Contaduria Publica, inscritos en el

Instituto Sal vadoreio de |la ciudad de Santa Ana, quienes
en su mayoria, no conocen |os beneficios que proporciona el
uso de la figura de arrendam ento con pronesa de venta en
conpar aci 6n con las ventas a plazos, siendo esta ultima |a
comunnmente utilizada por |los enpresarios. De igual forma se
resalta el interés de los enpresarios en conocer tales
beneficios y en |l a existencia de una guia con |a que puedan
contar para la aplicacion contable del arrendam ento con

pronesa de venta de bi enes nuebl es.

CAPI TULO 1V: se desarrolla un caso préactico que explica
todo el proceso contable, desde |la contratacion con |os
clientes hasta la presentaci 6n de |os estados financieros
tanto de ventas a plazos conb de arrendam ento con pronesa
de venta; de este uUltinp se da una propuesta de nodel os de

contratos, politicas de cobro y controles de inventarios.



Vi i

Este capitulo contiene tanbién una conparacioén de |os
estados financieros obtenidos de |la aplicacién de anbas
figuras mediante un analisis financiero para resaltar |os
beneficios que proporciona la figura del arrendam ento con

pronesa de venta de bi enes nuebl es.

CAP| TULO V: este capitulo contiene conclusiones vy
reconendaci ones que se establecen en base a |os resultados

de | a investigaci 6n de canpo plasmado en el capitulo IV.

Al final del trabajo se presenta la seccidén de anexos,
gl osario y | a bi bl i ografia usado par a sustent ar

tedricanente el estudio.



CAP| TULO |
MARCO TEORI CO CONCEPTUAL DE LAS Fl GURAS DE VENTAS A PLAZOS

Y ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA DE Bl ENES MUEBLES

1.1 ASPECTOS CENERALES DE LAS VENTAS A PLAZOS

Actual nente |las enpresas del sector conercio realizan |a
mayor parte de sus transacciones de ventas de bienes
nmuebl es nmediante concesiones de crédito, real i zando
comiunnmente contratos de ventas a plazo, en |los cuales el
cliente se conpronete a pagar el valor total de |a deuda

nmedi ante un nunmero de cuotas, durante un plazo determn nado.

De acuerdo con las leyes tributarias vigentes, la venta de
un bien nueble corporal es un hecho generador de i npuesto,
debido a que constituye una transferencia de domnio a
titulo oneroso de dicho bien mueble, siendo el nonmento en
que se causa el inpuesto cuando se entrega el bien sujeto a
negoci aci 6n. De acuerdo con l|la naturaleza y estructura de
| os inpuestos indirectos, conb lo es el |IVA quien paga e

i npuesto que genera |la venta es el cliente; sin enbargo



cuando una venta se realiza al crédito, es el enpresario
gui en debe pagarl o antici padanente ya que el cliente pagara
el valor del bien nmas el respectivo inpuesto en cuotas por

| os plazos previ anente conveni dos.

El nmonento en que el enpresario paga el inpuesto, no
coi ncide con | os ingresos originados por |as ventas, ya que
éstas por ser a plazos se recuperan |entanente, |o cual
origina costos adicionales al correr por su cuenta el pago
de los tributos al nonento de entregar el bien al cliente.
Adi ci onal nente, corre el riesgo de perder su inversidn al

existir noras en |las cuotas por parte de |os clientes.

Los contratos de ventas de bienes incluyen a veces
cl dusulas nediante las cuales se realiza un pago inicia

(una entrada) y el precio de venta remanente se cobra en
una serie de pagos aplazados. Al poderse aplazar dichos
pagos durante un periodo extenso, puede que haya
incertidunbre en cuanto al cobro del precio de venta que
puede justificar el alejarse de I|a base contable de

devengo.



Dado el extenso periodo de cobro y el diferimento de gran
parte del efectivo a recibir, el riesgo de perdidas en |as
ventas a plazos suele ser nmayor que el de l|las ventas
normales en las que se conceden entre treinta y noventa
dias de «crédito. A efectos de proporcionar cierta
protecci6n al vendedor se utilizan varios necani snops
|l egales que |le permten recuperar o vendido si es que el
conprador no realiza |os pagos establecidos en el contrato
de ventas a plazo. Por ejenplo, puede que el titulo de
propi edad de | o vendido sea retenido por el vendedor hasta
gue haya percibido el dltino de |os pagos aplazados. Esto
se relaciona con una venta al contado o una venta de
crédito a corto plazo en la cual el titulo de propiedad de
| os productos o nercancias se traspasa nornmal nente en el
monmento de |la venta. Puede que el derecho del vendedor de
recuperar | o vendido constituya una protecci 6n i nadecuada a
efectos del saldo a cobrar, ya que el valor de nercado de
| o vendi do puede di sm nuirse nmas rapi danente que el saldo a

cobrar.



La perdida (o ganancia), resultante del incunplimento de

un contrato de ventas a plazos se determna de |la siguiente

maner a:

Sal do de utilidad Val or contabl e de
Perdi da o ganancia® =Jla cuenta $nenos<bruta no p nmenos {inventario de |la

a cobrar real i zada nmer canci a recuper ada

(si la hubiera)

Cuando se recupera los bienes de inventario, uno de |os
probl emas principales es el de determ nar su val or.

Aunque | as perdidas originadas por |las ventas a plazos son
frecuentenente inportantes, y los costos admnistrativos y
de cobro se increnentan, l|la rentabilidad de una enpresa
puede ser nejorada a través de un increnento de ventas a
pl azo.

Las cuentas por cobrar por ventas a plazos aparecen de
forma separada en el Estado de Situaci6on Financiera. Se
clasifican conpb activos corrientes de acuerdo con el ciclo
operativo ordinario de la entidad, que puede prolongarse
durante mAs de una afio. Se expondran |as cantidades que

vencen en cada periodo por cada clase de plazo a cobrar.

'Guia Millar, Principios de Contabili dad Generalmente Aceptados (PCGA), 1998-1999, P4g. 22.04



La utilidad neta no realizada se presenta en el Estado de
Si tuaci 6n Financiera cono un titulo independiente, por lo
general conb una contracuenta para el plazo correspondi ente

a cobrar.

Es relevante comentar que para |la contabilizacién de |as
ventas a plazos existen ciertos nmétodos entre |os que se
pueden nencionar: el nonento de venta, el cual consiste en
medir ingresos relacionados con |la base contable del
devengo, el cual nenciona que |os hechos econdénm cos se

deben registrar en el nonento en que se generan.

En 1o que se refiere al beneficio reconocido en el nonento
de la venta se debe tener en cuenta que nornalnente se
reconoce el ingreso de la venta de un activo tangible 1)
cuando el proceso de ingreso esta conpletado y 2) cuando e

i ntercanbi o ha tenido |lugar de acuerdo a NI C 18.

En el caso de ventas al crédito a corto plazo (o ventas a
pl azos), normalnente se reconoce el ingreso cuando se
traspasa el titulo de |l o vendido o, desde un punto de vista

practico, cuando |los productos se envian al cliente.



Posteriormente se establecen |os beneficios obtenidos. A
ef ect os de est abl ecer una medi da  mas exacta en
rentabilidad, puede que sea necesario prever gastos vy
establ ecer previsiones en el ejercicio actual para gastos
gue se esperan incurrir en futuros ejercicios o0 para
reconocer perdidas debido a la inposibilidad de cobrar el

preci o de venta total.

Teoricamente, la contabilizacion de las ventas a plazos
debe seguir un camno paralelo a los procedimentos
cont abl es consi derados aceptables para |la contabilizaci6n
de las ventas de crédito a corto plazo, aun cuando el
titulo del activo puede que no sea transferido hasta un
monmento en el futuro. En otras pal abras, el ingreso total y
| os gastos actuales y futuros relacionados con la venta
deben ser presentados en el ejercicio contable en el cual
se hizo entrega de | os productos al conprador y en el cua
se establece una reclamacion contra el msnm. No se
considera relevante el traspaso del titulo al determ nar el
monmento en el cual se debe reconocer el beneficio de |a
venta. Anbas partes en |la transaccién tienen la intencion

de y esperan cunplir los térm nos de acuerdo, y el traspaso



del titulo del vendedor al conprador se espera sea

reali zado en al gun nonento futuro.

En la mayoria de las circunstancias, el reconocimento del
ingreso y de sus gastos relacionados en el nonento de |a
vent a se consi dera el nmét odo adecuado par a | a
contabilizacién de las ventas a plazos. No obstante, en
al gunas ventas a plazos |as perdidas por norosidad pueden
ser significativas, y |lo que es nas inportante, e

establ ecer los ingresos puede ser dificil de estimr dado
el periodo aplazado de cobro. Araiz de la incertidunbre en
cuanto a las futuras perdidas y gastos, y en reconocimento
de las diversas condiciones bajo las que se realizan |as
ventas a plazos, han evol ucionado varias alternativas al
nmét odo de reconocimento de ingresos en el nonmento de la
vent a.

O ro aspecto que requiere atencién en cuanto a “las ventas
a plazos es el efecto fiscal, puesto que el gobierno trata
de cobrar |os inpuestos cuando el contribuyente di spone de
efectivo, en lugar de basar su cobro en una analisis

tedrico de |os principios contables”?

2 Guia Miller, Principios de Contabilidad General mente Aceptado (PCGA), 1998-1999 P4g. 22.06



1.1.1 CONCEPTOS DE VENTAS A PLAZOS

Al gunos concept os de Ventas a Plazos que se pueden

menci onar, son | 0s siguientes:

#® “Ventas a plazos, tipo de crédito en el que se entrega

el bien durante un periodo al final del cua

transmte |la propiedad a canbio de un pago fi nal

nodal i dad de pago apareci 6 en Estados Unidos durante

el siglo XIx.3

#“Una venta a plazos es un convenio de ventas a plazos

medi ante el cual el precio pactado se cobra en plazos

peri odicos. Por lo regular se exige un pago al contado,

conocido a veces conp entrada, al firmarse el contrato.

El saldo pendiente de pago puede o no estar sujeto a

i ntereses. ”*

#®“Las ventas en abonos representan un acuerdo entre el

conprador y el vendedor, en el cual, el precio pactado

se cobra en abonos o plazos periddicos. Por |o general,

3 Microsoft ® Encarta ® 2007. © 1993-2006 Microsoft Cor poration.
* Finney , Miller, Curso de Contabilidad Superior, tomo 5 Unién Tipografica Editorial, Pag. 112



al finalizarse el contrato, se establece un pago
inicial al contado conocido conb enganche; el nonto
pendiente de cobro a plazos, puede o0 no sujetarse a

i ntereses” °

#®“Se entenderd por venta a plazos el contrato nediante
el cual una de las partes entrega a la otra una cosa
nmuebl e corporal y ésta se obliga a pagar por ella un
precio cierto de forma total o parcial nente apl azada en
tienpo superior a tres neses desde |la perfeccion del
m snmp” ®

#®“Es el método contable en el que la utilidad bruta se
registra tan solo en la nedida en que se haya cobrado
el ef ecti vo. Cada pago recibido consiste en I|a
recuperaci 6n del costo y en parte en la utilidad bruta,
en la msnma proporcién en que estos dos elenentos

estaban presentes en la venta”.’

® Lépez, J. , Contabilidad Superior, Mc GrawHil , Pag.379
& \wwv.porti colegal .com
" Guia Miller, Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados (PCGA) 1998-1999, Pag. 22.04.
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Con base a | os conceptos citados, en la figura de Ventas a
Pl azos se cel ebran contratos en los cuales se estipula la
transferencia de domnio del bien hacia el cliente,
ent endi éndose por transferencia de dominio de bienes
muebl es cor por al es: “No so6lo la que resulte del contrato
de conpra-venta por el cual el vendedor se obliga a
transferir el domnio de un bien y el conprador a pagar su
precio, si no tanbién las que resulten de todos |os actos,
convenci ones o contratos en general que tienen por objeto,
transferir o enajenar a titulo oneroso el total o una cuota
del domnio de esos bienes, cualquiera que sea Ila
calificacién o denom nacién que le asignen las partes o
i nteresados, las condiciones pactadas por ellos o se
realice a nonmbre o cuenta propia de un tercero.”®

Segun el articulo 7 literal |) de la Ley de Inpuesto a |la
Transferencia de Bienes Miebles y a l|a Prestacion de
Servicios se conprende en el concepto de transferencia:
“Toda forma de entrega onerosa de bienes que da a quien |lo
recibe la libre facultad de disponer econdm canente de

el l os, cono si fuera propio.”

8 Asamblea Legislativa de la Republica de El Salvador, Ley de Impuesto a la Transferencia de Bienes
Mueblesy a la Prestacion de Servicios, Articulo 6.
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1.1.2 CARACTERI STI CAS DE LAS VENTAS A PLAZCS

Entre las caracteristicas principales que presentan la

figura de las ventas a plazos se pueden nenci onar:

A. Las Ventas a plazo representan un mayor riesgo para el
vendedor con relacion a quien vende al contado o
utilizando otra figura. Este riesgo consiste en el
apl azam ento del cobro y la posibilidad de falta de pago
de los clientes resultando conbp una posible pérdida de

i nver si 6n.

Para mnimzar el riesgo descrito, | os conerciantes

utilizan al gunas estrategi as de ventas tal es cono:

1. Retencion del titulo de propiedad del bien sujeto a

negoci aci 6n por parte del vendedor haci endo uso de:

a. Contratos de Ventas Condicionales: el vendedor
retiene la propiedad de los bienes hasta recibir el

altino pago o abono del conprador.
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b. Arrendam ento con Pronmesa de Venta: el vendedor da
en arrendanmiento el bien o la nercancia, recibiendo
pagos peri édicos que se consideran conp canones de
arrendamento por el wuso y goce del bien y se le
traspasa el titulo de propiedad cuando se realiza el

alti no pago.

2. Traspaso del bien a favor del cliente pero con hipoteca

a favor del vendedor hasta que se efectia el dltino

pago.

3. Cesibn de la factura a un fideicom so hasta que se haya

cobrado el udltinp abono.

B. Se incurren en nmayores pérdidas, costos y gastos en
relacién con Jlas ventas normales vy el riesgo de

recuperaci 6n del bien es mas el evado.

Las ventas a plazos estéan sujetas a mayores probabilidades
de pérdidas, |as cuales se derivan conp consecuenci a de gue

| os pagos no puedan ser realizados por los clientes.
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Aln cuando el wuso de esta figura pueda pernmitirle al
vendedor en un nonmento determ nado recuperar |os articul os
vendi dos por falta de pago de sus clientes, esto no sienpre
representa una garantia adecuada debido a que la
depreci aci 6n, el uso, |os avances tecnol 6gi cos, |os canbi os
de tenporada, etc. hacen que un producto sea consi derado de

segunda nano.

Ora situaciéon de riesgo para el vendedor podria darse
cuando el periodo de pago de un bien o de una nercancia es
mayor que su vida util. En este caso el conprador no tendra
mayor incentivo en conpletar el pago si el bien ya presenta
deterioro de al gun tipo.

Al msno tienpo, |las ventas a plazos generan nmayores gastos
derivados de | as gestiones de cobranza y contabilidad. Asi
tambi én, el capital innovilizado en |las cuentas por cobrar
por ventas a plazos puede representar considerabl es costos

fi nanci er os.

C. Se incurren en gastos que afectan ejercicios posteriores

a la venta.
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Por tratarse de ventas al crédito cuyos plazos afectan nas
de un ejercicio econémco, se incurre en gastos atribuibles
a una venta en periodos de contabilidad posteriores a aquél
en el cual se realizdé efectivanente |a venta. El
procedimento de contabilizacion de las ventas a plazos
debe basarse en reconocimento a este hecho ya que de no
ser asi, no existiria un enfrentamento realista de |os
ingresos y | os gastos rel acionados a | a transacci 6n si toda
la utilidad bruta se captura durante el periodo en que se
efectu6 la venta sin hacer ninguna provisién para |os

gastos que se ha de incurrir en periodos posteriores.

1.1.3 VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LAS VENTAS A PLAZCS

1.1.3.1 Vent aj as

a) Ayudan al nejoramento financiero de la enpresa, al

increnentar el ingreso proveniente de la venta de

nmercancias; a mayor volunen de ventas, mayor volunen de

util i dades.



15

b) Beneficia a |a sociedad en general que demanda bienes
muebl es para satisfacer sus necesi dades innediatas, ya que
gracias a las ventajas de |os pagos en abonos pueden
adquirir las nercancias que de otra forma no podrian

adquirir sobre todo al contado.

c) Fonenta la <creacion de fuentes de enpleo, al

requerirse mas personal para el departamento de crédito y

cobr anzas.

1.1. 3.2 Desventaj as.

a) Al increnentarse el volunen de |as cuentas por cobrar,
se increnenta |a estimaci 6n para cuentas incobrables y por

lo tanto, el riesgo de pérdidas por incobrabilidad de

sal dos en nor a.

b) I ncrementa | os gastos de operaci 6n debido al aunento
del personal encargado del <control de crédito y Ilas

cobr anzas.
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c) Descapitalizacion de la enpresa debido al pago del
| mpuesto a la Transferencia de Bienes Miebles y a Ila
Prestaci 6n de Servicios con anterioridad a |a percepcion
de | os pagos efectuados por el cliente. Esto se debe a que
en la figura de las Ventas a Plazos deben emtirse |os
conprobantes de venta correspondientes al nonmento de
entregar el bien al cliente, es decir, el enpresario hace
la transferencia de dominio del bien y por tanto nace la
obl i gaci 6n del pago del referido inpuesto ya que segun e
articulo 8 de la Ley del citado |npuesto, establece |o
siguiente: “En las transferencias de domnio cono hecho
generador se entiende causado el inpuesto cuando se emte
el documento que da constancia de la operacioén.” Lo
anterior se agudiza en la figura de Ventas a Plazos cuando
un cliente devuel ve al vendedor el bien adquirido, ya sea
por encontrarse en nal estado, averiados, con el plazo
para su consunb vencido, por no corresponder a Ilas
real nente adquiridas u otras causas senejantes y ya se ha
pagado el inpuesto correspondi ente puesto que general nente
con |as devoluciones ya no puede hacer uso de |Ilo
estipulado por la Ley de Inpuesto a la Transferencia de

Bi enes Muebles y a la Prestaci én de Servicios, la cual en
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el articulo 62 nuneral 1) Jletra a) establece |as
circunstancias en |as que puede hacerse un ajuste al
débito fiscal y que literalnente dice: “para el Calculo
del débito fiscal del periodo tributario, al nonto del
i npuesto determnado se |le debe restar el inpuesto
correspondientes a l|la siguientes deducciones, en cuanto
hubi ere lugar, y no se hubiere efectuado al emtirse |os
conprobantes de crédito fiscal el nonto del valor de |os
bi enes, envases o0 depésitos devueltos o de otras
operaci ones anul adas o rescindidas en el periodo
tributario, pero dentro de los tres neses de |la entrega de
| os bienes o de |a percepcié6n del pago de |os servicios,
sienpre que se pruebe que ese valor ha sido considerado
para el célculo del débito fiscal en el msnmo periodo o en

otro anterior, | o que deber& conprobar el contribuyente.”

d) Descapitalizacion de la enpresa debido al pago
antici pado del |npuesto sobre |la Renta, conocido cono “pago
a cuenta”, el cual consiste en enteros nensuales del 1.5%
de los ingresos brutos de cada nes. Si se tona en cuenta
que en esta figura el conerciante contabiliza cono ingresos

el total de la venta a plazos, el entero a cuenta que debe
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realizar al fisco incluye ingresos aun no percibidos, es
decir que debe pagar inpuestos sobre un ingreso que tardara

mucho tienpo en recuperar

e) El enpresario corre el riesgo de no recuperar el saldo
a cobrar, ya que el valor de nercado de |o vendi do puede
dismnuirse mAs rapidamente que l|a deuda a cobrar. En
teoria el inporte de la entrada y de |os pagos a plazos
posteriores serian | o suficientenente inportantes cono para
asegurar que esto no ocurrirda. No obstante, a veces un
negocio se ve limtado en |l a acci 6n que pueda tomar por |as

practicas establ eci das por | a conpetencia.

1.1.4 METODOS DE CONTABI LI ZACI ON DE LAS VENTAS A PLAZOS

PARA EL ENFRENTAM ENTO DE | NGRESCS Y GASTOCS.

Para efectos contables y tal conb se ha expuesto en |os
parrafos anteriores, |las ventas a plazos se contabilizan en
el nomento en que ocurren, independientenente del nonento
en que se perciben |os ingresos por |as cuotas pagadas por

|l os clientes
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Los asientos contables que deben efectuarse bajo esta

figura pueden esquemati zarse de | a siguiente manera:

a. Para contabilizar |a venta:

Conprobante No. X-1

Cuent as por Cobrar $ 113.00

Cliente “Y”
Ventas a Pl azos $ 100.00
| VA Débito Fiscal $ 13.00

Para registrar |la venta a plazos efectuada al cliente *“Y’,
el cual pagard en “n” cuotas nensuales de $ Xx.xx segun

contrato No. Z.
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c. Para contabilizar cada pago que realiza el cliente:

Conpr obante No. X

Caj a (o Bancos) $ 10.00

Cuent as por Cobrar $ 10.00

Cliente “Y”

Para registrar el pago de la cuota 1/n del cliente “Y",
correspondi ente al nes de enero de 200X, segun contrato No.
Z.

El problema se presenta al finalizar el ejercicio contable
y determ nar |os resultados econém cos del periodo, ya que
al contabilizar |a venta debe tanbi én registrarse el costo
de lo vendido y determnar de esa forma la utilidad en
vent as.

Al restar de la venta el respectivo costo y |os gastos
incurridos, el conerciante determna la utilidad sobre la
cual debe pagar el Inpuesto sobre la Renta, pero es

i nportante subrayar que esa utilidad es incierta puesto que
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di cho conerci ante desconoce si el cliente hara devol uci ones
de bienes o tendrd que acudir a su recuperaci 6n por falta

de pago.

Tanbi én es inportante nencionar que las misnas |eyes
tributarias ya consideran esta disyuntiva debido a que en
las ventas a plazos no habria justicia tributaria al
considerar cono wutilidad inponible wun resultado tan
incierto cono el apuntado. Es asi que el articulo 12 del
Regl anento de Aplicacion de la Ley de Inpuesto sobre la
Renta propone un nmétodo para diferir las utilidades
obtenidas en este negocio al citar lo siguiente: *“Las
utilidades percibidas y devengadas por personas naturales o
juridicas que se dediguen a l|a conpraventa, pernmuta o
cual quier otra clase de negoci aci ones sobre bienes nuebl es
o i nnuebl es, podréan ser diferidas, si han sido obtenidas en
operaciones de crédito cuyos plazos sean nayores a
veinticuatro neses, en | a parte pr opor ci onal gue
corresponda al valor de las cuotas pendientes de cobros,
sienpre que nedie contrato celebrado en forma legal. E
nonto a diferir se agregara a la renta neta de |os

ejercicios subsiguientes en proporcién al nonto de |as
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cuotas percibidas o devengadas en |os respectivos

ej erci ci os de inposiciobn.”

El resultado de la aplicacidon de l|a disposicion citada,
conlleva a que al final del «ejercicio corriente se
determine una utilidad bruta que debera diferirse para
ejercicios futuros, la cual se ira reconociendo conp
utilidad realizada en la nedida que los clientes efectulen

| os pagos de | as cuotas pact adas.

La determ naci 6n del resultado puede esquematizarse de la

Si gui ent e maner a:

Enpresa “X’
Est ado de Resul tados por el periodo conprendido del 1 de

enero al 31 de dicienbre de 200X

Ventas a Pl azos $ 1, 000.00
(-) Costo de Ventas a Pl azos 800. 00

Uilidad Bruta Diferida $ 200. 00
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Ante el problema descrito y considerando la alternativa
tributaria permtida, en El Salvador existen dos métodos de
contabilizacion para el enfrentamento de los ingresos vy
gastos que son utilizados por |a nmayoria de conerciantes

gue realizan Ventas al Crédito, |os cual es son

1.1.4.1 Captacién de la Uilidad Bruta en el periodo de |la

vent a

Este nétodo inplica captar toda la utilidad en el ejercicio
economco en el cual se realizé la venta y nediante |a
creaci 6n de Reservas, se incluye en el msno periodo costos
tales cono pérdidas por calcular (Cuentas |ncobrables),
gast os de cobranzas y de acuerdo con |a experiencia tanbién
se incluyen posibles pérdidas que pueden surgir en caso de
gue un cliente devuelva 1los articulos vendidos. Se
considera que este método es el que presenta nenor
conplicacién al considerar realizada la utilidad en el
periodo en que efectu6 la venta y por tanto no hay

necesidad de diferir la utilidad a ejercicios posteriores,
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sin enbargo presenta la dificultad de hacer una estinmaci dn

confiable de | os costos posteriores.

1.1.4.2 Captacion de la Uilidad Bruta con base a los

cobros ef ectuados.

Al gunas variantes establecidas con relacidn a este netodo

son:

a. Se considera que los prineros cobros corresponden a l|la
utilidad y los ultinobs como una restituci én del costo.

Este método es no conservador, adenas tiende a sobreestinmar
la utilidad neta al no tomar en cuenta |os gastos futuros

rel aci onados con el sistema de vender a pl azos.

b. Se considera que l|los prineros cobros corresponden al
costo de los articulos vendidos y no se da por realizada
ni nguna utilidad hasta que | os cobros superen al costo.

Este método es denmsiado conservador y no tiene
justificacion, a nmenos que no puedan recuperarse |os bienes

0 cuando estos carezcan de valor neto si se recuperan.
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c. Se considera que en cada cobro hay una recuperaci 6n del
costo y una parte de la Uilidad Bruta, en |a proporcion

que del cobro I e corresponde a cada el enento.

Ese nétodo permite un nmejor enfrentami ento entre ingresos y
costos, por tanto es el que mAs se aproxima a la realidad

de este tipo de negoci o.

1.1.5 PERDI DAS POR | NCUWPLI M ENTO DE PAGOS Y RECUPERACI ON

DE ARTI CULCS.

Por la m sma natural eza de | as operaci ones a plazos, existe
un riesgo inherente de incunplimento por parte de |os
clientes por o que se vuelve inprescindible que en |os
contratos de ventas a plazos se incorpore una clausula que
establ ezca el periodo maxino de atraso permtido por parte
de los clientes y la accidén consecuente que la enpresa
vendedor a ej ercera sobre el deudor nor 0S0. El
incunplimento de pago en |las ventas a plazo, tiene cono
resultado la caducidad del contrato y por consiguiente |a

el imnaci 6n contable de las cuentas por cobrar y de la
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utilidad bruta diferida; asimsno obliga a la enpresa a

proceder a |la recuperaci én de |los articul os vendi dos.

Para el registro de la situacion descrita puede utilizarse

dos net odos:

a. Contabilizar el articulo a su valor de nercado a la

fecha de su recuperaci 6n

b. Contabilizar el articulo recuperado a un valor igual al
sal do de | as cuentas por cobrar a la fecha de recuperaci 6n,

menos el saldo de |la utilidad bruta diferida.

Sin i mportar qué mét odo adopt e | a enpr esa, el
incunplimento en |los pagos por parte de los clientes
i nevi t abl enente produce una pérdida real, puesto que adenas
de | os gastos incurridos en | as gestiones de cobro, el bien
recuperado ya no puede conercializarse a un precio

i nportante.
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1.1.6 ACEPTACION DE ARTIiCULOS USADOS EN LA VENTA DE

ARTI CULOS NUEVCS.

Esta préactica es considerada conb wuna estrategia de
mercadeo para atraer al <cliente y consiste en que el
vendedor recibe bienes wusados, sin inportar su estado
fisico, conmp condici6on de que el cliente conpre un bien

nuevo.

No obstante |o anterior, el recibir un bien usado inplica
reconocerl o contabl enente, por | o que debe darsele ingreso
a los inventarios de la enpresa. Para estos casos, se
recom enda el uso de una cuenta que refleje | as existencias

de bi enes usados separados de | os bi enes nuevos.

En esta préctica se puede dar dos alternativas que inplican
i gual nent e ef ect uar | os correspondi ent es regi stros

cont abl es:

a. Aceptar articulos usados, sin inportar |la condicidn en

gue se encuentren, dandoles un valor sinmbélico que se
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aplica conb prima o conob abono inicial al valor del

articul o nuevo.

b. Suel e concederse precios nayores al que realnente tienen
| os articulos usados con el objeto de vender los articulos
nuevos. En este caso |la enpresa debe registrar el valor

esti mado de nercado del articul o usado.

1.1.7 UTI LI DAD BRUTA REALI ZADA Y UTI LI DAD BRUTA DI FERI DA.

1.1.7.1 Conceptos.

A. UTI LI DAD BRUTA REALI ZADA.

Se entiende por utilidad bruta realizada en las ventas a
pl azos, la proporcién de |os cobros que corresponden a |la
utilidad efectivanente obtenida dentro de un ejercicio
contable y sobre Ila <cual el comerciante pagara el

respectivo | npuesto sobre |a Renta.
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B. UTI LI DAD BRUTA DI FERI DA

Se entiende por utilidad bruta diferida en las ventas a
pl azos, | a proporci én de |os cobros que estéan pendi entes de
recuperar aplicados a la utilidad. Esta utilidad se ira
anortizando contra la utilidad bruta realizada en | a nedida
gque se vayan efectuando |as recuperaciones de |as cuotas

pendi entes de pago por parte de los clientes.

1.1.7.2 Procedi mentos De Registro.

Exi sten al gunos netodos para el control y registro contable
de operaciones de Ventas a Plazos, |os cuales permten
obtener al final del ejercicio la utilidad bruta diferida y
la utilidad bruta realizada; cada uno de estos
procedi m entos posee una serie de caracteristicas vy
nmet odol ogi a propia con ventajas y desventajas particul ares,
derivado de | as necesi dades de | as enpresas para | as cual es

son di sefiados.
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Est os procedi m entos son:

A.  PROCEDI M ENTO ANALI TI CO.

El procedimento analitico o pornenorizado, |l anmado tanbién
de inventario periddico, tiene conp finalidad obtener |a
utilidad realizada por Ventas a Plazos al final del
ejercicio contable lo cual se logra nediante el
conoci mento del inventario final, y por nedio de asientos
de ajuste, se determna el costo de venta a plazos y que ha
de enfrentarse a l|las ventas a plazos, cuyo resultado
arrojara la utilidad bruta diferida por ventas a plazos y
de acuerdo con la proporcion de utilidad con |os cobros
realizados que se haya establecido, se calcula el

porcentaje de la utilidad bruta realizada.

“Este método de contabilizacién con base en el
procedimento analitico es operativo sienpre y cuando |a
enpresa realice todas sus operaci ones de ventas a plazos, y
si todas las nercancias se venden con el mnisnb porcentaje
de utilidad bruta. El costo de |as nercancias vendi das, tal

cono se determna al tomarse el inventario de fin de aifo,
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es el <costo de todas las nercancias ya que no puede
determ narse separadanente el costo de la proporcion de

mer canci as que se han vendi do a pl azos.”®

B. PROCEDI M ENTO DE | NVENTARI OS PERPETUOS O CONTI NUOS

Bajo este nmétodo se presenta la facilidad que en |as
operaciones de ventas a plazos, se puede conocer en todo
monmento el nonto del inventario final, |las ventas a plazos

y el costo de venta.

Por tanto, al finalizar el ejercicio para determnar la
utilidad bruta diferida por ventas a plazos, Unicanmente se
enfrentan | os ingresos registrados en |a cuenta de ventas a
pl azos con el costo de ventas a plazos y para reconocer |a
utilidad bruta realizada por ventas a plazos, se obtiene

con base en | a proporci6n de | os cobros realizados.

® Lépez J., Contabilidad Superior, McGrawHill, Pag. 395
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C. I NVENTARI OS POR CUENTAS DE ORDEN.

Este método pretende proporcionar informacion anticipada
sobre las ventas, su costo y la existencia de nercancia,
ademas de contar con informacién oportuna sobre datos
relativos a las utilidades diferidas y realizadas. Por
tanto en el método se wutilizan |os procedimentos de
inventarios perpetuos para registrar las ventas a plazos y
su costo de venta, asi msnp de gue se puede conocer en

cual qui er nonento el inventario final.

Con la utilizacién de cuentas de orden es posible conocer
la utilidad bruta diferida en el nonento de realizar |a
venta y la utilidad bruta realizada al nonento de efectuar

| os cobros de | os abonos inclusive la prim

En consecuencia, al finalizar el ejercicio es necesario
reconocer en cuentas reales tanto las utilidades diferidas
conobs | as realizadas, nediante asientos de ajustes con |as
cuentas de costo de ventas a plazos, ventas a plazos,
utilidades diferidas por ventas a plazos y la utilidad

bruta realizada por ventas a pl azos.
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Es inportante nmencionar que este neétodo de Inventarios
Per petuos con Cuentas de Orden no es aplicable en el pais

por tanto no se profundizaréd en dicho nétodo.

1.1.7.3 Presentaci 6n En Los Estados Financieros de La
Uilidad Bruta Realizada Y De La Utilidad Bruta

Di ferida.

El uso de |la figura de Ventas a Plazos inplica tener nuy
claro el manejo y revelacion en | os Estados Financieros de
las cuentas que registran las utilidades resultantes del
enfrentam ento de los ingresos y |los costos, es por ello
que | a presentaci 6n estara en funci 6n de | as cuotas que |o0s

clientes hagan efectivas por |as deudas contraidas.

La presentaci 6n reconendada para cada una de |as cuentas es

| a siguiente:
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A, PRESENTACI ON DE LA UTI LI DAD BRUTA REAL| ZADA.

Esta cuenta se presenta en el Balance CGeneral dentro de

grupo del patrinonio si es persona natural y dentro del
rubro del Patrinonio, si es persona juridica. Su saldo es
acreedor y representa el inporte de la wutilidad bruta
ef ecti vanent e obteni da por ventas a plazos, determnado con

base en | a proporci 6n de | os cobros realizados.

B. PRESENTACI ON DE LA UTI LI DAD BRUTA DI FERI DA

Esta cuenta se presenta en el Balance General dentro de

grupo del Pasivo Corriente cuando ésta se vaya a realizar
en un plazo de doce neses posteriores a la fecha del

bal ance, o dentro del Pasivo No Corriente cuando se vaya a
realizar a un plazo mayor de doce neses a la fecha del
bal ance. Su saldo es acreedor y representa el inporte de |la
utilidad pendiente de recuperar por ventas a plazos. En |a
medi da que se vayan efectuando |os cobros a los clientes,

se ird anorti zando contra la utilidad bruta realizada.
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ASPECTOS GENERALES DEL ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE

VENTA DE BI ENES MUEBLES.

conprender el concepto de arrendam ento con pronesa de

vent a, es preciso tener clara la definiciodn de

arrendam ent o:

?

“Un arrendamento es un contrato por el que se
transmte el derecho de uso de una propiedad, por |o
general durante un plazo de tienpo especificado’®. En
| os arrendam entos suelen intervenir dos partes: el
titular de la propiedad (arrendador) y |la parte que
contrata el wuso de I|la propiedad (arrendatario).
Debido a ciertas ventajas inpositivas, novimentos de
efectivo y demas, los arrendamentos se han
convertido en una inportante alternativa en |a conpra

de | a propiedad.

“Arrendam ento, tipo de contrato por el que una de

|as partes se obliga a dar a la otra el goce de una

19 Guia Miller, Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados (PCGA), 1998-1999. P4g. 30.05
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cosa por tienpo determnado y precio cierto
(arrendam ento de cosas) 0 a ejecutar una obra o a
prest ar un servicio por preci o est abl eci do
(arrendam ento de obras o servicios).El arrendam ento
de cosas, segun el tipo de bien que se arriende,
puede ser de bienes corporales o de cosas
i ncorporales o derechos y de entre los prineros, de
bi enes nuebles (los mAs habituales son los de
aut ondvil es, al gunos el ectrodonésticos y maquinas o
di spositivos de alta tecnologia) y de Dbienes
i nmuebl es. ElI arrendam ento de innuebles, que puede
ser de fincas o propiedades rurales o urbanas,
representa el de nmayor trascendencia econdénica porque
facilita el goce y disfrute de las msmas a quien |as
necesita, sin tener que desenbolsar su valor total

adqui ri endo | a propi edad” .

1 Mi crosoft ® Encarta ® 2007. © 1993-2006 Microsoft Cor poration.
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1.2.1 CONCEPTOS DE ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA

Resul ta dificil exponer un concepto t ext ual de
Arrendam ento con Pronesa de Venta ya que se hace necesario
anal i zar esta nodalidad desde el punto de vista juridico
puesto que el Contrato de Arrendamento con Pronesa de
Venta, es un contrato que no se encuentra bajo tal
denom naci 6n dentro de nuestra legislacion vigente en
materia civil. Puede decirse entonces que no es un
contrato puro, sino una conbinacion del contrato de
Arrendamiento y del contrato de Pronesa de celebrar un
contrato de conpraventa, asi por ejenplo el articulo 1425
del Codigo Civil, establece que la Pronesa de Venta es
basi canente un contrato en el que dos o mAs personas se

conproneten a celebrar un contrato a futuro.

Por su parte, el Contrato de Arrendam ento se regula de
conformidad a lo que dispone el articulo 1703 del Cdodigo
Cvil, e cual establece que el Arrendamento es un
contrato en que las dos partes se obligan reciprocanente,

|l a una a conceder el goce de una cosa, ejecutar una obra o
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prestar un servicio, y la otra a pagar por este goce, obra

0 servicio un precio determ nado.

Ahora bien, en el presente andlisis conviene nencionar el
articulo 61 del Codigo Tributario, a efecto de abstraer de
la figura juridica el hecho generador real el cua
est abl ece: “Cuando | os contribuyentes o responsabl e sonetan
act os, hechos, situaciones o relaciones a fornmas,
estructuras o tipos juridicos que nmanifiestanmente no sean
los que el Derecho Privado ofrezca o autorice para
configurar adecuadanmente su efectiva intenciédn econom ca,
se prescindira, en la consideracién del hecho generador
real, de las fornmas, estructuras o tipos juridicos
i nadecuados y se considerarada el acto, hecho, situacién o
rel aci 6n econdmica real conb enmarcadas en |as fornas,
estructuras o tipos juridicos que el Derecho Privado |es
aplicaria o les permtiria aplicar conp | os mas adecuados a
la intencion real de los nmisnps, con independencia de |os
escogidos por los contribuyentes o responsables”; es
preci sanente a través de tal di sposici 6n que puede

definirse juridicanente |as operaciones de “Arrendam ento
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con Pronmesa de Venta”; |lo cual se advierte a partir de

siguiente analisis:

Debi do a que el Contrato de Promesa de Venta Uni canmente es
el acuerdo entre las partes de que a futuro, venderan o
conpraran un bien, sea por la |Ilegada del plazo convenido o
cuando se cunpla con alguna condicién especifica en el
entendido de que en este nonmento no se est& produciendo
nada nas que eso, es decir, la pronesa, sin que la nmsm
genere otras manifestaciones juridicas; en canbio, en el
Arrendam ento con Pronesa de Venta adicionalnente al
acuerdo de las partes de celebrar a futuro un contrato de
Conpr avent a, se esta produci endo | os ef ect os del
arrendamento, |os que se ponen de nmanifiesto con Ila
entrega del bien para el wuso y goce de l|la cosa y el
respectivo pago nensual, que por tratarse de arrendam ento
| os m snmos se denom nan céanones de arrendam ento, |o cual
se materializa al hacer la entrega real o mterial vy
proneter vender el bien por wuna cantidad determnm nada,
devengando una tasa de interés sobre saldos, para un plazo

determinado y que se cancelara por nmedio de un nunero de
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cuotas nensuales que conprenden capital e interés,

pagader as di chas cuotas en fechas previanente conveni das.

De acuerdo con |lo establecido en los articulos 16 inciso
primero y 17 literal c¢) de la Ley de Inpuesto a la
Transferencia de Bienes Miebles y a la Prestacioén de
Servicios, las formas de contrataci 6n efectuadas entre un
conerciante y sus clientes bajo la figura de Arrendam ento
con Pronesa de Venta, es considerada conp una prestaci 6n de
servicios el cual constituye hecho generador del |npuesto a
la Transferencia de Bienes Miebles y a la Prestacién de
Servi ci 0s, puest o que el conerci ante reci be una
remuneraci 6n o enolunento, considerado cono equivalente a
| a concesi 6n del uso y goce de |os bienes de su propiedad,
por |os plazos nensuales convenidos y al ocurrir el
acaecimento de la ultima cuota convenida, pernmte el
perfeccionamento de la tradicion de |los bienes hacia |os

arrendat ari os.
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1. Mnento en que se causa el inpuesto al wutilizar la

figura de Arrendam ento con Pronesa de Venta:

EIl nmonmento en que nace la obligacion de pagar |os
diferentes tipos de inpuestos en |la presente figura, se

descri be a conti nuaci 6n:

a. Inmpuesto a la Transferencia de Bienes Miebles y a la

Prestaci 6n de Servicios (IVA):

Después de haber realizado el analisis de la figura de
Arrendam ento con Pronesa de Venta y habiendo establ ecido
gue esta nodalidad constituye una prestaci 6n de servici0s,
puede concl ui rse gue par a ef ect os tributari os,
especificanente en |o relativo al I npuesto a la
Transferencia de Bienes Miebles y a la Prestacioéon de
Servicios, el inpuesto se causa al nonento de ser exigibles
| os cénones de arrendamiento a los arrendatarios de |os
bi enes, de conform dad con | o establecido en el articulo 18
inciso ultino de la Ley de Inpuesto a la Transferencia de

Bi enes Muebles y a la Prestaci 6n de Servi ci os.
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b. Inpuesto sobre | a Renta:

En vista que el Inpuesto sobre la Renta es un inpuesto que
se paga sobre las utilidades, el nonento en que se causa
di cho inmpuesto es al nonento de establecer |os resutados
al final del wejercicio, restando de los ingresos |o0s

respectivos costos y gastos.

2. Bases inponi bl es de inpuestos:

a. Inmpuesto a la Transferencia de Bienes Miebles y a la
Prestaci 6n de Servicios (IVA):
Para | os efectos de este inpuesto y de conform dad con I|o
establecido en el articulo 48 literal b) de la Ley de
Il mpuesto a l|la Transferencia de Bienes Miebles y a la
Prestaci 6n de Servicios, por la prestacién de servicios
consistentes en arrendam ento de bienes con pronesa de
venta, la base inponible aplicable es |a cuota pactada,
enti éndase ésta el capital nmas intereses que constan en | os
contratos suscritos con los arrendatarios, la cual se

denonm na canones de arrendam ent o.
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b. [Inpuesto sobre | a Renta:

Conb ya se nenciond, el Inpuesto sobre la Renta es aque

que se paga sobre las utilidades, por lo tanto |a base
i nponi ble es el resultado positivo al final del ejercicio,
después de restar a los ingresos |os respectivos costos y

gast os.

1. 2.2 CARACTERI STI CAS DEL ARRENDAM ENTO CON PROVESA

DE VENTA

Siendo que el arrendamento con pronesa de venta es el
contrato por virtud del cual se otorga el uso o goce
tenporal de bienes tangibles, los contratos que anparan
di chas oper aci ones deben cunplir con ciertas

caracteristicas que se nmenci onan a continuaci 6n.

a. Debe establecerse un plazo forzoso que sea igual o
superior al mnininbo para deducir la inversion en 1|os
térm nos de las disposiciones fiscales o cuando el plazo

sea nenor, se permta a quien recibe el bien, que al
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térmno del plazo ejerza cualquiera de las siguientes
opciones: i) transferir l|la propiedad del bien objeto del
contrato nediante el pago de una cantidad determ nada, que
debera ser inferior al valor del nmercado del bien al
nonment o de ejercer la opcidn; ii) prorrogar el contrato por
un plazo determ nado durante el cual |o0s pagos seran por un
nonto inferior al que se fijo durante el plazo inicial del
contrato; y 1ii) obtener parte del precio por I|a

enaj enaci 6n a un tercero del bien objeto del contrato.

b. Que la contraprestaci 6n sea equivalente o superior al

val or del bien al nonento de otorgar su uso o goce.

c. Se establece una tasa de interés aplicable para

determ nar | os pagos y el contrato se cel ebre por escrito.

d. Se otorga el bien con derecho al uso y goce, pero sin
hacer el traslado | egal de domnio del msno, sino hasta |a
ultima cuota que constituye el perfeccionamento de la

vent a.
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e. Se establecen plazos <cortos de nora permtidos,
general nente tres cuotas, por |lo que las politicas de cobro
deben ser rigidas, de tal forma que si un cliente se atrasa
mas de |lo permtido, la enpresa debe proceder a la
recuperaci 6n innediata del bien ya que de no hacerlo, se
estaria causando inpuestos por cuanto el bien ha sido
entregado en arrendamento y cada fecha de vencimento
debera contabilizarse el ingreso, independiente que el

cliente haya pagado o no.

f. Los bienes dados en arrendam ento con pronesa de venta
siguen siendo propiedad del arrendador, por |o que debe
revelarse esta situacion en |os Estados Financieros
i ncorporandol os en un renglén dentro de los inventarios,

cono articul os arrendados.

g. Proporciona mayor liquidez a |las enpresas en vista que
el pago de |los respectivos inmpuestos se efectla sobre |a
base de cuotas nensual es vencidas y no sobre |a venta total

a pl azos.
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1.2.3 CONTABILIZACION E |INCIDENCIA DEL ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA DE BIENES MJEBLES EN LOS ESTADOS

FI NANCI ERCS.

a. Contabilizacidn:

Conb se ha expuesto, en |la figura de arrendam ento con
pronesa de venta |os ingresos estan constituidos por |os
canones de arrendam ento pactados con |os clientes y no por
la venta del bien, por |lo cual el asiento contable que debe

reali zarse puede esquemati zarse de | a siguiente nanera:

Conprobante No. X-1

Caj a (o Bancos) $ 11.30
| ngresos por Arrendam ento de Bi enes $ 10.00
Cliente “Y”
| VA Débito Fiscal $ 1.30

Para registrar la cuota de arrendam ento del cliente “Y",
correspondi ente al nes de enero de 200X, segun Contrato N°

Z.
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b. Incidencia en | os Estados Fi nanci eros:

La figura de arrendam ento con pronesa de venta representa
una ventaja desde el punto de vista de las cifras en |os
estados financieros, en el sentido que los articulos
entregados a los clientes han sido proporcionados en

calidad de arrendados y no con el caracter de ventas.

En tal sentido, al no existir transferencia de domnio, |os
bi enes siguen siendo propiedad del vendedor por |o que en
sus Estados Financieros deben presentarse dentro de |os
activos corrientes en la cuenta de inventarios, situacidn
gue nejora el analisis financiero al determ nar razones de
liquidez, capital de trabajo y otros. El resul t ado
favorable del analisis financiero ayuda, entre otros
aspectos, en situaciones relacionadas con solicitud de

financiamento ante el sistema fi nanciero.
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1.2.4 BENEFI CI OS FI NANCI ERCS Y DE LI QUI DEZ DEL

ARRENDAM ENTO  CON PROVESA DE VENTA

Los beneficios financieros y de |iquidez que proporciona |la
figura de arrendamiento con pronmesa de venta estan
intimamente rel aci onados. Por una parte |os Estados
Fi nanci eros muestran una situaci 6n financiera mas sal udabl e
al mantener dentro de los activos |os bienes dados en
arrendam ento y por otra, evita |la descapitalizaci én por el
pago anticipado de inpuestos al hacer uso de |Ilas

alternativas que se conentan en el siguiente acapite.

1.2.5 BENEFI CI OS5 LEGALES Y FI SCALES DEL ARRENDAM ENTO CON

PROVESA DE VENTA

a. Beneficios Legal es:

El hecho que |os bienes dados en arrendam ento con pronesa
de venta formalnmente son propiedad del vendedor, es una
situaci 6n que representa beneficios para éste en el sentido

gue no necesita de nayores tranites |egal es para proceder a
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la recuperacion de |los bienes; Onicanente procede a la
recuperaci 6n al existir atraso en el plazo de |as cuotas
pactadas por cuanto no existe docunento que anpare |a
transferencia de domnio de dichos bienes a favor de |os

clientes.

b. Beneficios Tributarios:

Conp ya se planted en | os apartados anteriores, esta figura
es aceptada por las leyes tributarias vigentes y su
beneficio radica en proporcionar nmayor liquidez a |os
enpresarios al nonmento de pagar sus inpuestos sobre

i ngresos real nente devengados.

Por un lado, el Inpuesto a la Transferencia de Bienes
Muebles y a la Prestaci 6n de Servicios se paga al nonento
de ser exigibles |os canones de arrendam ento; es decir,
| as cuotas pactadas con los clientes y no sobre el valor
total del bien

Por el lado del Inpuesto sobre la Renta, el anticipo a
cuenta de dicho inpuesto corresponde al 1.5% sobre |os

i ngresos brutos nensuales, de tal forma que el vendedor



50

entera por dicho concepto el porcentaje descrito sobre | os
ingresos que representan las cuotas pactadas con |os

clientes y no sobre el valor total del bien

Las anteriores ventajas representan para el enpresario un
beneficio de |iquidez que puede utilizar para increnentar
su inversion e inclusive para establecer precios nas

accesi bl es para los clientes.
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CAPI TULO |1

METODOLOG A DE LA | NVESTI GACI ON

2.1. TI PO DE I NVESTI GACI ON

Para |la realizacién del presente docunento, el tipo de
i nvestigaci 6n que se realizo fue de tipo bibliografica, al
respecto se incluye un marco tedrico para dar a conprender
el contenido del tema y de esta mnera facilitar el
desarrollo del misnp, ademds se realizd una investigacion
de canmpo en |a Universidad de El Salvador, Facultad
Mul tidisciplinaria de Occidente, Departanento de C encias
Econdom cas, dichas investigaciones se |levaron a cabo de |la

Si gui ent e maner a.

2.1.1. I NVESTI GACI ON BI BLI OGRAFI CA

Con el fin de plantear una Guia Practica Contable para el
estudio del arrendamento con pronesa de venta de bienes
nmuebles conpb alternativa de las ventas a plazos con el
propo6sito de obtener ventajas en el area tributaria se

enprendi 6 una anplia busqueda de datos, tanto histéricos
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conp tedricos relacionados con las ventas a plazos y del
arrendam ento con pronesa de venta; esta buUsqueda de datos
conprendi6 la revision, lectura 'y conprension de
i nformaci 6n encontrada en |libros, tesis, paginas Wb,
enci cl opedi as, docunentos y disposiciones |egales que
proporcionaron informaci6n Gtil y actualizada sobre el tem

en estudi o.

2.1.2. I NVESTI GACl ON DE CAWVPO

La investigaci 6n realizada para |a el aboraci 6n del presente
Trabajo de Gaduacién incluyo Ila recol ecci 6n de
informaci 6n a través de las diferentes técnicas aplicadas
al tipo de estudio que consistiéo en el nuestreo
probabilistico aleatorio sinple; ya que todos |os el enmentos
de una de |as poblaciones (Profesionales inscritos en el
| SCP filial Santa Ana) tienen |la msma oportunidad de ser
sel ecci onados.

La i nf or maci 6n pertinente se recopilo medi ant e
cuestionari os debidanente elaborados, |os cuales fueron
contestados por l|as personas que conformaron |la nuestra

antes nencionada y por estudiantes de quinto afno de la
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carrera de Cont aduri a Publ i ca de | a Facul t ad

Mul tidisciplinaria de Cccidente que sera abreviada (FMO) .

2. 2. TECNI CAS DE RECOLECCI ON DE DATOs

2.2.1. LA ENCUESTA

Se utilizé Ila técnica de la encuesta para obtener
i nformaci 6n, que permtid profundizar en la investigacidn,
debido a que facilité el intercanbio de datos entre |o0s
partici pantes, para determnar el nivel de conocimento
sobre el arrendam ento con pronesa de venta y las ventas a
pl azos de | os profesional es de Contaduria Publica.

Se encuest6 un total de 66 contadores inscritos en el
Instituto Sal vadorefio de Contadores Publicos que de ahora
en adelante se abreviara de la siguiente manera (I1SCP),
escogi dos al azar, y que constituyeron |a nuestra, par a
poder obtener una informacion nmas veraz y confiable asi
conb a |los estudiantes de quinto afio de la carrera de

contaduria publi ca.
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2. 3. I NSTRUMENTO DE RECCOLECCI ON DE DATGS

2.3.1. EL CUESTI ONARI O

Para | a obtenci 6n de |la informaci 6n necesaria se el abord un
cuestionario, dirigido a Licenciados inscritos en el |SCP
filial Santa Ana y a estudiantes de contaduria publica
(quinto afo); el cuestionario fue estructurado con
preguntas faciles de conprender para extraer |a infornmacidn
de interés evitando confusiones en |as respuestas y nejorar

| a eval uaci 6n de | os resul tados.

2.4, TABULACI ON Y ANALI SI'S DE DATGCS

Luego de recopilada toda |a informacidon, se procedié al
ordenanmiento de los datos obtenidos en la investigacion.
Esto se realiz6é nediante la utilizacién de graficos vy
analisis porcentual. En donde 1o0os datos obtenidos se
presentaron debidanente clasificados. Para |lo cual fue
necesari o ordenarlos con el fin de facilitar y lograr e

andlisis de los resultados, lo cual se utilizéd en la
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f ormul aci 6n de | as concl usi ones y reconendaci ones

respectivas a la investigacion.

2.5. DETERM NACI ON DEL UNI VERSO Y MJESTRA

2.5.1. DETERM NACI ON DEL UNI VERSO

Conmprendi 6 el total de personas inscritas en el Instituto
Sal vador efio de Contadores Publicos filial Santa Ana.

El segundo universo esta conformado por |os estudi antes de
quinto afio de la carrera de contaduria publica de la F.M O
(U E S ). Ya que son estas dos poblaciones |las que se ven

mayor nente identificadas con el tema en estudio.

2.5.2. DETERM NACI ON DE LA MJESTRA

La nuestra se obtuvo de la poblacién de Iicenciados
inscritos dentro del 1.S. C.P. del departanento de Santa
Ana, nunicipio de Santa Ana.

La segunda poblacion se confornd por los estudiantes de
guinto afio de la carrera antes nenci onada de |a universidad
de El Salvador, Facultad Miltidisciplinaria de Occidente

ya que en este caso no se deternmindé nuestra debido a que
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todos | os estudi antes fueron encuestados respecto del tenms,
dado que se consider6 inportante |a opinién y eval uaci 6n de
| os misnos para poder realizar una investigaci 6n basada en

| as necesi dades de todos | os interesados.

La formula para determ nar |a nuestra es:

ZZ* P*Q*N
E*(N?1)?Z°*P*Q

En donde:

n = nuestra Z = nivel de confianza

N = pobl aci 6n E = margen de error

P = probabilidad de éxito Q = probabilidad de fracaso

Sust i tuyendo:

(1.96)° * 0.5* 0.5* 79
(0.05)* (79?1 ? (1.96)* * 0.5* 0.5

65. 67

=]
1

n = 66
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2.5.3 ANALI SIS DE DATGCS

1. ¢Ha prestado sus servicios para enpresas que se dedican

a la venta de bi enes nuebl es?

Prof esi onal es encuestados 66: el 57 % ha |[|aborado en
enpresas que se dedican a |la conpra venta de bi enes muebl es
mentras que el 43%restante mani festd no haber |aborado en

enpresas que se dedi quen ha dicho giro.

Estudi antes 38: el 98% no tienen experiencia en esta area y
sol anente el 2% mani fest 6 haber | aborado en enpresas gque se

dedi quen a | a conpra venta de bienes nuebl es.
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2. ¢Dicha enpresa concede ventas al crédito?

Conmo resultado de que el giro de |as enpresas sea |la conpra
venta de bienes mnuebles, en su mayoria dichas enpresas

conceden ventas al crédito, asi lo reflejan | as respuestas:

Pr of esi onal es encuest ados 66: 77% respondi 6 que si y un 23%

que no.

Estudi antes encuestados 38: 2% que si y el 98% no

cont est ar on.
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3. ¢Que figura utiliza para la contabilizacién y nmanejo de

| as ventas al crédito en dicha enpresa?

PROFESIONALES

Al respecto de dicha pregunta | as respuestas fueron:

Pr of esi onal es encuestados 66: 48% mani festaron utilizar |la
figura de Ventas a plazos, 26% la figura de Pronesa de

Venta y 26% el arrendam ento con pronesa de venta.
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ESTUDIANTES

lazos

de venta

Estudi antes encuestados 38: 2% tienen conocimento vy
utiliza el arrendam ento con pronesa de venta, mentras que
las otras dos figuras no tienen conocimento ni aplicacion

por ni nguno de | os encuest ados.
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4. ¢Ha escuchado sobre la aplicacidn de la figura del

arrendam ento con pronesa de venta?

Pr of esi onal es encuestados 66: 78% tienen conocimento de |a
figura del arrendam ento con pronesa de venta y un 22% | a

desconocen.

Est udi ant es encuestados 38: 94% conocen de dicha figura y

el 6% desconocen di cha figura.
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5 ¢Conoce | os beneficios legales y tributarios que

proporciona dicha figura?

Prof esi onal es encuestados 66: el 70% conocen de |os
beneficios legales y fiscales que proporciona la figura en

estudio y solo un 30% desconocen.

Est udi antes encuestados 38: el 50% conocen de |os
beneficios legales y tributarios de I|a figura del
arrendam ento con pronesa de venta y el 50% no tienen

conoci m ento de di chos benefi ci os.
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6. ¢Conoce 1los Dbeneficios financieros de liquidez vy
presentaci 6n de los estados financieros, que la figura

pr opor ci ona?

En cuanto a los beneficios de liquidez y presentaci 6n de
| os Estados Financieros el resultado es simlar a |as
respuestas de la pregunta anterior siendo |os resultados

| os siguientes:

Pr of esi onal es encuest ados 66: 70% | os que poseen

conoci mento de dichos beneficios y un 30% desconocen.

Est udi ant es encuest ados 38: 50% conocen y 50% desconocen.
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7. ¢Porque cree que |las enpresa no la utilizan?

Pr of esi onal es encuest ados 66:

A: 35% no conocen | a aplicaci 6n contabl e.

B: 11% por no aventurarse en la inplenmentaci 6n de una

nueva fi gura.

C 6% por no encontrar ventajas en la utilizacion de |la
figura del arrendam ento con pronesa de venta.

D: 24% porque la figura en estudio requiere de nuchos

control es.

E: 24% desconocen el tipo de contrato del arrendam ento con

pronesa de venta.
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Est udi ant es encuest ados 38:

A: 29% no conocen | a aplicaci 6n contabl e.
B: 15% por no aventurarse en la inplenmentaci 6n de una
nueva fi gura.

C. 11% por no encontrar ventajas en la utilizacion de |a

figura del arrendam ento con pronesa de venta.
D 5% porque la figura en estudio requiere de nuchos
control es.

E: 40% desconocen el tipo de contrato del arrendam ento con

pronesa de venta.



66

8 ¢SI conocieran los propietarios de l|las enpresas |os
beneficios que proporciona esta figura? ¢(Cree que estarian

di spuestos a utilizarlas?

Prof esi onal es encuestados 66: 97% de |os profesionales
considera que |los enpresarios estarian di spuestos a
utilizar la figura del arrendam ento con pronesa de venta y

solo el 3% nmanifesté o contrari o.

Estudi antes encuestados  38: 63% considera que los
enpresarios la utilizarian, mentras que el 27% no

cont est ar on.
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9¢Esta de acuerdo en que exista una guia que proporcione
los procedimentos a seguir para l|la aplicacién de
arrendamento con pronesa de venta y |os beneficios que

esta ofrece?

Pr of esi onal es encuestados 66: el 100% de |os profesionales
mani f estaron que estarian de acuerdo en que exista una guia

de aplicaci 6n del arrendam ento con promesa de venta.

Estudi antes encuestados 38: El 100% de |os estudiantes
estarian de acuerdo en que exista una guia de aplicaciodn
del arrendam ento con pronesa de venta.

Por los resultados se justifica el desarrollo de la

i nvestigaci 6n en estudi o.
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10¢Eval uaria | a posibilidad de inplenentar dicha guia?

Prof esi onal es  encuest ados 66: 100% nmanifestaron que
considerarian la posibilidad de inplenentar wuna guia
practica contable para el estudio del arrendanmiento con
pronmesa de venta de bienes nuebles cono una alternativa de
|l as ventas a plazos, con el propoésito de obtener ventajas

en el area tributari a.

Est udi ant es encuest ados 38: 100% contestaron afirmati vo a

| a pregunta en cuesti on.
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CAPI TULO | 11

RESULTADOS DE LA | NVESTI GACI ON

3.1 PRESENTACI ON Y ANALI SI' S DE RESULTADOS DE | NVESTI GACI ON

SECTOR PROFESIONAL Y ESTUDIANTIL AL QUE SE DRGE LA

| NVESTI GACI ON

Por la naturaleza del tema escogido, la investigacion de
canpo ha sido dirigida al sector de profesionales inscritos
en el ISCP de la carrera de Contaduria Publica de la ciudad
de Santa Ana y a |los alumos del departanento de ciencias
econom cas de |a universidad de El Salvador de |a Facultad
Mul tidisciplinaria de Qccidente, debido a que se pretende
proporci onar una guia practica sobre la aplicacién contable
del arrendam ento con pronesa de venta de bienes nuebl es se
creo un cuestionario dirigido a profesionales y estudiantes
de Contaduria Publica, con el objetivo de obtener
i nformaci 6n que pernita determnar el grado de conocimento
sobre el tema en estudio de |as personas encuestadas y de

esta nmanera establecer el paranetro que guie dicha
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investigacion y justifique el desarrollo del proyecto; | a
pobl aci 6n fue tomada del listado de socios inscritos en el
instituto Sal vadorefio de Contadores Publicos filial Santa
Ana, del cual se determiné una nuestra y del listado de
al umos inscritos en la carrera de Contaduria Publica que
cursan el quinto afio, proporcionados por el ISCP y por e

departanmento de G encias Econémicas de la Facultad

Mul tidisciplinaria de Cccidente, respectivanente.

3.1.1 PROFESI ONALES Y ESTUDI ANTES QUE HAN PRESTADO SUS
SERVICI OS O HAN LABORADO EN EMPRESAS QUE SE DEDI CAN A LA

COVPRA VENTA DE BI ENES MUEBLES

Segun los resultados nmas del cincuenta por ciento de
profesionales inscritos en el [1SCP, han prestado sus
servicios en enpresas cuyo giro es la conpra venta de
bi enes nuebl es caso contrario al de |os alummos que por su
condi ci 6n de estudiantes no poseen experiencia |aboral

al guna.
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3.1.2 CONCESI ON DE VENTAS AL CREDI TO

Segln | a i nf or maci 6n obt eni da por parte de | os
profesionales, nediante |as encuestas, se confirno que
| as enpresas que se dedican a |la conpra y venta de bienes
nmuebl es conceden crédito a sus clientes con el fin de
abrirse nmercado y aunentar su cartera de clientes para
obtener un mayor volunen de ventas, sin tomar en cuenta
ciertas desventajas que esto proporciona debido al grado de
incertidunbre en la recuperacion del crédito concedido
puesto que al conceder <créditos existen problemas de
descapitalizacion con relacién al pago anticipado de
i mpuest os sobre ingresos que aun no se han percibido y que
pueden ser mnim zados si se considera |a guia propuesta en
esta investigacién. Adenmas, |os profesionales reafirmron
aun més el beneficio que les traeria contar con una guia
sobre el arrendamento con pronesa de venta cono
alternativa a la figura de ventas a plazo, a la vez es

inportante para |as enpresas.
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3.1.3 FI GURA UTI LI ZADA POR LOS PROFESI ONALES Y ESTUDI ANTES
EN LA CONTADURI A PUBLI CA PARA LA CONTABI LI ZACI ON DE VENTAS

AL CREDI TO

De |os profesionales encuestados un 48% mani f estaron
utilizar la figura de Ventas a plazos al contabilizar
ventas al crédito, un 26% la figura de Promesa de Venta y

un 26% restante el arrendam ento con pronesa de venta.

Por otra parte |os estudiantes solo el 2% tienen
conocimento y wutiliza el arrendamento con pronesa de
venta, mentras que las otras dos figuras no tienen
conocimento ni aplicacion por ninguno de | os encuestados.

Justificando asi, que el planteamiento de una gui a
practica contable tiene la caracteristica de ser novedosa y
necesaria para que |los profesionales cuenten con una
alternativa adicional para contabilizar sus ventas al
crédito, ademds que |los estudiantes de |la carrera cuenten
con una herramienta util en el estudio y aplicaci 6n de esta

figura, que a la vez proporciona nayores beneficios.
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3.1.4 CONOCCIMENTO DE LA FIGJRA DE ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA DE BIENES MJUEBLES POR PARTE DE LGS

PROFESI ONALES Y ESTUDI ANTES DE LA CONTADURI A PUBLI CA.

El arrendam ento con pronesa de venta es una figura para el
manej o de | as operaciones de crédito, la cual consiste en
otorgar un bien en calidad de arrendam ento y no de venta.
Esa situacion inplica traspasar el titulo de propiedad de
dicho bien hasta que éste haya sido cancelado en su
total i dad, proporcionando beneficios tributarios, |legales y
financi eros. Conp consecuencia el 78% expresaron conocer
dicha figura, no asi la aplicacion de la nmsm. Mentras
que los estudiantes en un 94% tienen conocimento al

respecto.
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3.1.5 CONOCIM ENTO POR PARTE DE LOS PROFESIONALES Y
ESTUDI ANTES DE LOS BENEFICIOS LEGALES Y FISCALES QUE
PROPORCI ONA LA FI GURA DEL ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE

VENTA.

Los beneficios |legales que proporciona esta figura se ven
reflejados al nonmento de recuperar el bien, en caso de
insolvencia de los clientes, ya que el enpresario conserva
el titulo de propiedad de |os bienes, por tanto no tiene
gue recurrir a tantos tramtes legales que |e ocasionan

costos y gastos para |la recuperaci 6n de un bien.

Los benefi ci os fiscales cono se ha menci onado
anteriornente, consisten en mnimzar |a descapitalizacion
con el pago del Inpuesto a la Transferencia de Bienes
Miebles y a la Prestacion de Servicios antes de recuperar
el precio de venta del bien y enterar en concepto de
anticipo a cuenta del Inpuesto sobre la Renta Unicanente
sobre | as cuotas pactadas con |los clientes.

El 70% de |os profesionales tienen conocinmento de | os
beneficios anteriores, por otra parte |os estudiantes el

50% conocen di chos beneficios y el 50% | os desconocen.
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3.1.6 CONOCI M ENTO POR PARTE DE LOS PROFESI ONALES Y
ESTUDI ANTES DE LOCS BENEFICIOS FINANCIEROS Y DE LI QU DEZ
QUE PROPORCI ONA LA FI GURA DEL ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE

VENTA.

Los beneficios financieros y de |iquidez proporcionados por
esta figura se fundanentan en el hecho de que |as enpresas
no tienen que hacer pagos anticipados de inpuestos sobre
ingresos que no han percibido, lo cual permte contar con

mas fondos para poder invertirlos en sus negoci 0s.

Esta figura tanbién pr opor ci ona benefi ci os en | a
presentaci 6n de |os Estados Financieros por cuanto |os
bi enes dados en arrendam ento, mentras no se perfeccione
| a venta, pernmanecen contabilizados en el activo corriente
dentro Bal ance Ceneral ya que sienpre son propiedad de |la
enpresa hasta que se traspasa el titulo de propiedad al

cancel arse | a deuda.

Al utilizar esta figura al final del ejercicio fiscal el
Estado de Resultados refleja la utilidad real obtenida

durante el ejercicio sin ser necesario diferir utilidades.
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Segun la investigacion de canpo, el 70% de |los
pr of esi onal es conocen | os benefi ci os anteriornente
menci onados y el 30% restante manifestaron desconocerl os

De | os estudiantes |as repuestas son 50% que conocen y 50%

gue desconocen.

3.1.7 RAZONES POR LAS CUALES LGS PROFESI ONALES Y

ESTUDI ANTES NO UTI LI ZAN ESTA FI GURA.

PROFESI ONALES

Las razones mas frecuentes por |las cual es |os profesional es

mani fi estan no utilizar esta figura son:

1°. Desconocimento de su aplicacién contable 35% siendo
| a causa mAs conun por la que no es utilizada esta figura
por 1o que es inportante el desarrollo de la guia practica
contable en donde se de a conocer en un ejenplo Ila

aplicaci 6n del arrendam ento con pronesa de venta.
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2°. Porque la figura en estudio requiere de nuchos
controles. El 24% manifestaron considerar esta dificultad
al nonento de registrar |as operaciones de ventas al

crédito.

3°. Desconocimento de este tipo de contratos 24%
justificando este resultado aun mas l|la inportancia de la
investigacion y que se considere l|a presentacion de
nodel os de contratos para la aplicacion de la figura del

arrendam ent o con pronesa de venta.

4°, Por no aventurarse en el uso de una nueva figura. En |la
guia practica se desarrolla una conparacion entre Ila
figuras Ventas a Plazos y Arrendamento con Pronesa de
Venta a fin que los interesados en su inplenentacion
identifiquen | os beneficios que tiene |la contabilizacién de
las ventas a crédito por nedio de Ila figura del

arrendam ent o con pronesa de venta.
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ESTUDI ANTES

1°. Desconocinmento de este tipo de contratos 40% por |lo
gue el desarrollo de una guia practica contable en la que
se considere la presentaci 6n de nodelos de contratos para
| a aplicacién de la figura del arrendam ento con pronesa de
venta serd una herramienta de gran utilidad para |os

al umtmos.

2° Desconoci mento de su aplicacion contable 29% debido a
| os resul tados obteni dos se considera que una guia practica
contable facilitaria |la conprension de |la aplicacion de |a

figura del arrendam ento con pronesa de venta.

3% Por no aventurarse en el uso de una nueva figura. El 15%
de los alumos manifestd ser esta una de |as razones por
las cuales no utilizarian la figura del arrendam ento con
pronmesa de venta, por lo tanto se presenta en el trabajo de
i nvestigaci 6n, una conparacion entre la figuras Ventas a
Pl azos y Arrendam ento con Pronesa de Venta, a fin que |os

i nt eresados en su i mpl ement aci 6n i dentifiquen | os
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beneficios que tiene la contabilizacion de las ventas a

crédito por nedio de dicha figura.

4° Por no encontrar ventajas en la utilizacion de la figura
del arrendami ento con pronesa de venta 11% segln estos
resul tados es de sunma inportancia contar con una guia que
denuestre de una manera conparativa y nediante un ejenplo

practico |as ventajas que proporciona dicha figura.

3.1.8 POsI Bl LI DAD DE UTI LI ZAR LA FI GURA DEL ARRENDAM ENTO
CON PROVESA DE VENTA, S LOS EMPRESARI OGS TUVI ERAN

CONOCI M ENTO DE LGOS BENEFI CI OS5 QUE ESTA PROPCRCI ONA.

El 97% de | os profesionales considera que |os enpresarios
estarian dispuestos a utilizar la figura del arrendam ento
con pronmesa de venta si tuvieran conocimento de |os
beneficios legales, fiscales y financieros que la figura
proporciona vy solo el 3% manifest6 lo contrario, a
diferencia de |los estudiantes en los que el 63% considera
gue los enpresarios la utilizarian, mentras que el 27% no

cont est ar on.
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3.1.9 EXISTENCCA DE UNA GUA QUE PROPORCIONE LGS
PROCEDI M ENTGOS A SEGQUI R PARA LA APL| CACI ON DEL
ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA Y LGOS BENEFICI OGS QUE

ESTA OFRECE.

Dado |os resultados obtenidos, donde el 100% de |Ios
prof esionales y estudiantes manifestaron que estarian de
acuerdo en que exista una guia para la aplicacién del
arrendamento con pronesa de venta, se justifica e

desarrollo de la investigacion. Por lo tanto, el
pl anteam ento de una guia practica contable en la que se
nmuestre de una forma clara |os beneficios que proporciona.
Ya que de conocer estos beneficios 1o0s profesionales
estarian dispuestos a utilizar la figura del arrendam ento
con pronesa de venta cono alternativa de |as ventas a
pl azos, al igual este nmsnb porcentaje nanifestd estar
interesado en que exista una guia donde se proporcione

procedi m entos a seguir para |la aplicacion de la nmsna.
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3.1.10 | MPLEMENTACION DE UNA GU A PRACTI CA CONTABLE DEL
ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA DE BI ENES MJEBLES POR

PARTE DE LOS PROFESI ONALES Y LOS ESTUDI ANTES.

Dado | os resul tados obtenidos, el 100% de | os encuestados,
tanto profesionales conmb estudiantes nmanifestaron que
considerarian la posibilidad de inplenmentar wuna guia
practica contable para el estudio del arrendamento con
pronmesa de venta de bienes nuebles cono una alternativa de
|l as ventas a plazos, con el propo6sito de obtener ventajas

en el area tributari a.
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CAPI TULO | V

4. PLANTEAM ENTO DE UNA GUI A PRACTI CA CONTABLE PARA EL
ESTUDI O DEL ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA DE BI ENES
MUEBLES, COMOD UNA ALTERNATI VA DE LAS VENTAS A PLAZOS, CON

EL PROPCSI TO DE OBTENER VENTAJAS EN EL AREA TRI BUTARI A.

4.1. Planteamento del caso practico de la aplicaciodn

contable de |l as Ventas a Pl azos

Para efecto de elaboracidon de la guia practica y para un
nmej or conprensi 6n del tema en estudio, se ha disefiado un
caso hipotético el cual se desarrolla aplicando tanto |a
figura de las ventas a plazo conop |a del arrendam ento con
promesa de venta, con el fin de hacer una conparaci 6n entre
anbas y denostrar |os beneficios que proporciona esta
ualtima figura, que constituye el planteanm ento del presente

t rabaj o.
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4.1.1 ESTADO DE S| TUACI ON FI NANCI ERA.

La enpresa La Ceiba S.A. de C V. inicia sus operaciones el
1 de Enero de 200X, teniendo cono giro principal |a conpra

y venta de el ectrodonesti cos.

La sociedad se constituye con la participacion de tres
accionistas y al nomento de su constitucién, presenta el

si gui ente Estado de Situaci 6n Fi nanciera:

Est ado de Situaci 6n Fi nanci era

Al 1 de Enero de 200X

Acti vo Pat ri noni o
Corriente $78, 000. 00 |Capital Soci al
Ef ecti vo $ 5, 000. 00 Pagado $87, 000. 00
Bancos 70, 000. 00 El i sa Navas $30, 000. 00
Acci oni st as 3, 000. 00 Bl anca Méndez 27, 000. 00
Bl anca Méndez Ronal d Garcia 30, 000. 00
No Corriente 12, 000. 00 |No Pagado 3, 000. 00
Mobiliario y
Equi po 4, 000. 00 Bl anca Méndez $ 3, 000. 00
Equi po de
reparto
8, 000. 00

; Total Pasivo y

Total Activo $90, 000. 00 Capi t al $90, 000. 00
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1.2 | NFORVACI ON COVPLENMENTARI A.

4.1.2.1 Extracto de Escritura de Constituci 6n

1. Fecha de el aboraci 6n de
Escritura 1 de Dicienbre de 2000
2. Fecha de inscripcion en
el Registro de Conercio 2 de Enero de 2001
3. Gro o Actividad Conerci a
4. Natural eza Soci edad And6nima de Capital
Vari abl e
5. Finalidad Conpr a y vent a de
el ectrodonésticos y cual quier
negoci o licito.
6. Capital Soci al $ 90, 000. 00
7. Plazo | ndefi ni do
Sant a Ana, El Sal vador
8. Domicilio pudi endo abrir agencias o
sucursales en cual quier parte
del territorio sal vadoreio.
9. Naci onal i dad Sal vador efia

10. Admi ni straci 6n de | a

Soci edad

Junta General de Accionistas y

Junta Directiva.

11. Represent ant e Legal

Pr esi dent e de | a Junt a

Directiva

12. Reserva Lega

7% de acuerdo al articulo 123

del codigo de Conercio
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Deber & realizarse por | o nenos

13. Junta CGeneral Ordinaria una vez al afio de acuerdo a

de Acci oni st as.

los articulos 222 y 223 del
Cbédi go de Conerci o.

14. Junt a CGener al
Extraordi nari a.

Cuando sea necesari a de
acuerdo al articulo 224 del
Cbédi go de Conercio

15. Credenci al Vigente del Presi dente de | a Junt a

Representante Legal . Directiva a 5 afios term nando

su nandato en enero 2010

4.1.2.2 Extracto de

contrato de arrendam ento de | oca

Fecha de contrato

2 de Enero de 2005

Ti po de Contrato

Contrato de arrendamento de |ocal
donde opera | a enpresa para el afio 2005

Pl azo del Contrato

del 1 de Enero al 31 de Dicienbre de
2005

Monto del Contrato

$ 3,000.00 correspondientes a 12
canones nensual es de arrendam ento de
$250. 00 cada uno.
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4.1.2.3 Gastos de Qperaci 6n
La informaci 6n que se presenta a continuaci 6n, relacionada
con | os gastos de operaci 6n, se mantendra constante durante

los 12 neses de afio que se evaluara para efectos de este

est udi o:

Gast os de Admi ni straci 6n Val or Mensual Val or Anua
Suel dos de enpl eados $ 394.00 $ 4,728.00
| SSS y AFP Pat r onal 56. 15 673. 80
Papeleria y utiles 16. 67 200. 04
Luz, Agua y Tel éfono 100. 00 1, 200. 00
TOTALES............. $ 566.82 $ 6,801. 84
Gastos de Venta Val or Mensual Val or Anua
Suel dos de enpl eados $ 144. 00 $ 1,728.00
| SSS y AFP Pat r onal 20. 52 246. 24
Conbusti ble y Lubricantes 100. 00 1, 200. 00
Al qui l eres 250. 00 3, 000. 00
Depreci aci 6n Mobiliario y Equi po 166. 67 2, 000. 04
Depr eci aci 6n Equi po de Reparto 416. 67 5, 000. 04
Mant eni m ento de Vehicul o 50. 00 600. 00

TOTALES............... . $ 1,147. 86 $13, 774. 32
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Not as acl aratori as:

Gast os por Depreciaci 6n

La depreciaci 6n de | os bienes se determinara por nedio del
método de linea recta, ya que este es el aceptado por el
Coédigo Tributario por lo que los cargos a gastos por

depreci aci 6n se aplicaran asi:

Cuent a % Val or del Cuot a Cuot a
Bi en Mensual Anua
Mobiliario y 50% |$ 4,000.00| $ 166.67 |$ 2,000.00
Equi po
Equi po de 50% 8, 000. 00 333. 33 4, 000. 00
Reparto

Suel dos

Se considerara nensual nente el pago de |os honorarios por
| os servicios de contabilidad que ascienden a $ 60.00 El
pago de sueldos se hard en forma nensual, por |os msnps
nontos y con aplicacion a |as mismas cuentas de gastos, |os

cual es se detallan en el siguiente cuadro:



PLANI LLA DE SUELDOS MENSUAL
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| SSS AFP TOTAL
DEVEN DEDUCCI O- | TOTAL A
NOVBRES CARGO GADO | LABORAL | LABORAL | RENTA NES PAGAR
ADM NI STRACI ON
Raul Mblina Gerente $250.00| $ 7.50 | $15.63 | $ - $ 23.13 |$226.87
Maria Gonzél ez Secretaria| 144.00 4,32 9.00 - 13.32 130. 68
Tot al
Admi ni straci 6n $394.00| $11.82 | $24.63 | $ - $ 36.45 |[$357.55
VENTAS
Cori na Sandoval Vendedor 144. 00 4,32 9. 00 $ - 13. 32 130. 68
Total Vent as $144.00| $ 4.32| $9.00| $ - $ 13.32 |[%$130.68
TOTAL GENERAL $538.00| $16.14 | $33.63 | $ - | $ 49.77 |$488.23
ol i gaci ones Patronal es por suel dos
Las cotizaciones nensuales que pagara |a enpresa cono
contribuci6on patronal originada por los sueldos de 1o0s
enpl eados de caracter per manent e, se detal | an a
cont i nuaci on:
PLANI LLA DE OBLI GACI ONES PATRONALES
| SSS AFP
NOVBRES CARGO DEVENGADO | PATRONAL | PATRONAL TOTAL
ADM NI STRACI ON
Raul Mblina Gerente $250. 00 $18. 75 $ 16.88 $35. 63
Maria Gonzal ez Secretari a 144. 00 10. 80 9.72 20. 52
Total Admi ni straci6n $394. 00 $29. 55 $ 26.60 $56. 15
VENTAS
Cori na Sandoval Vendedor 144. 00 10. 80 9.72 20. 52
Total Ventas $144. 00 $10. 80 9.72 $20. 52
TOTAL GENERAL $538. 00 $40. 35 36. 32 $76. 67
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4.1.2.4 Principales Politicas Contables.

Mét odo de Depreci aci 6n:

El método que se utilizard para depreciar el equipo de
reparto y nobiliario sera el método de linea recta el cua

consiste en aplicar el porcentaje fijo y constante sobre el
val or sujeto a depreciacion sin considerar valor residud,

para ello se utilizardn el porcentajes naxinb anua

establecidos por la ley del inpuesto sobre la renta

(Articul o 30).

Met odo de Val uaci 6n de I nventari os:

El valor del inventario final se valuara utilizando el
Método de Prineras Entradas Prinmeras Salidas (PEPS), e

cual asune que |as wunidades del inventario que fueron
conpradas o producidas prinero, son vendidas prinero,
respetando el orden de ingreso a |a contabilidad de acuerdo
a la fecha de operaci 6n, consecuentenente el valor de |as
uni dades en existencia del inventario final del periodo
correspondera al costo de |as uni dades que fueron conpradas
o producidas nas recientenente, segun el articulo 143,

literal d), del Cbddigo Tributario.
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El valor de |os bienes se consigna en el inventario
utilizando el método de adquisicion en el cual el valor de
la mercancia se registra de acuerdo con el precio de
factura nmas | os costos y gastos necesarios para poner |as
nmer cancias en bodega o sala de venta, disponibles para ser

vendi dos o arrendados.

Sistema de Regi stro de Inventari os:

Se utilizara el método de inventarios perpetuos o
permanentes para el registro de las ventas y el costo de |o
vendido. Bajo este mttodo se wutilizaran las cuentas
siguientes: Inventarios, cuando se efectlen conpras de
nercaderias y cuando se recuperen articulos por falta de
pago; Ventas a Plazo, cuando se realice |la venta y Costo de
Venta a Plazo, para reconocer el costo de |o vendido
descargando simultaneanente |los inventarios es decir, que
en cual qui er nonento se conoce el costo de |as existencias
en inventario, asi conb el costo de ventas ya que por cada
venta realizada, se corre un asiento contable para

reconocer el costo, dandole salida a |os inventari os.
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Método de Enfrentamiento de Ingresos y Gastos para |as
Ventas a Pl azo:

El método que se utilizard sera aquel en el cual se capta
la wutilidad bruta con base a |los cobros efectuados,
consi derando que cada cobro incluye una restituci6n del
costo y wuna utilidad en las msnmas proporciones en que
estos elenentos estédn incluidos en el precio total de |a
venta. (esta politica es unicanente para las ventas a

pl azo).

Reserva Legal

La cantidad que se destinara anualnente para formar la
reserva legal para la sociedad serd el 7% de la utilidades
netas y el limte mnino legal de dicha reserva sera |a
quinta parte del capital social, segun |o establ ecido en el
articulo 123 de Cbédigo de Conercio, este msno limte se
consi derara conmp deduci bl e de acuerdo con | o establ ecido en
el articulo 31 de la Ley del Inpuesto Sobre |a Renta.
Después del |imte establ ecido conp deducible, |a sociedad
podra seguir aunentando la reserva legal por nedio de

acuerdo de junta general de accionistas, pero dicho valor
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no podr& deducirse para efectos del calculo del |npuesto

Sobre | a Rent a.

Caj a Chica:

Para efecto de este ejercicio préactico, se realizara una
remesa mnmensual al final de cada nes, considerando I|a
politica de mantener una disponibilidad de efectivo maxino

en Caja de $1, 000. 00.

Reserva para cuentas incobrables:

La enpresa creard una reserva para cuentas incobrables
cuando existan saldos con un alto grado de riesgo de
recuperaci 6n, para lo cual se utilizara el nmétodo de la
estimaci 6n usando | a antiguedad de |as cuentas por cobrar,
el cual consiste en considerar la estratificacion de |as
cuentas por cobrar al final del afo de acuerdo con el
tienmpo que tienen de vencidas |as cuentas, ya que conforne
pase el tienpo después de realizada una venta, el cobro se
torna cada vez nenos probable, a pesar de |as gestiones de

cobro que se realice.
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Los porcentaj es consi derados conp i ncobrables, se aplicaran
conmo un cargo a gastos en el ejercicio de la estinacion,
aplicando un abono a |la estimacién para cuentas

i ncobr abl es.

Después de transcurridos 12 nmeses sin que la cuenta de un
cliente refleje novimentos de pagos, se procederda a
elimnar |a cuenta por cobrar <contra Ila estinmaciodn
est abl eci da para tal efecto.

Si después de elim nada una cuenta por cobrar el cliente se
presenta a efectuar el pago, el valor recuperado se
aplicara a otros ingresos en el msno ejercicio contable en

que di cho pago se haga efectivo.

Para determinar |la estinacion para cuentas incobrables se
considerardn |los datos que se presentan en la siguiente

t abl a:
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PERI ODO DE ATRASO PORCENTAJE CONSI DERADO
| NCOBRABLE
De 1 a 30 dias de vencido el 3%

pl azo de pago

Entre 31 y 60 dias de vencido
el plazo de pago 5%

Entre 61 y 90 dias de vencido
el plazo de pago 8%

Mas de 90 dias de vencido el

pl azo de pago 12%

Recuperaci 6n de articulos por falta de pago:

Cuando |a enpresa proceda a |la recuperaci6n de articul os
por nora en | os pagos, el articulo recuperado ingresara al
inventario de articulos wusados, asignandole wun valor
equi valente al saldo de las cuentas por cobrar que el
cliente tenga a |a fecha de recuperaci 6n, nenos el saldo de

la utilidad bruta diferida.
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Pago de | npuest os:

Se considerara el pago de la retencién del |npuesto sobre
| a Renta, correspondiente al 10% del val or del alquiler del
| ocal segun el contrato de arrendam ento suscrito y el pago
a cuenta del Inpuesto sobre la Renta del 1.5% sobre |os
i ngresos brutos mensual es, dentro de |os prinmeros diez dias
habiles del nmes siguiente. Asimsnp, cuando el débito
fiscal sea superior al crédito fiscal durante un periodo
tributario, se efectuara el pago del Inpuesto a Ila
Transferencia de Bienes Miebles y a la Prestacioéon de

Servicios (IVA) dentro del m sno plazo sefal ado.

Crédito Fiscal y Débito Fiscal IVA

Al final de cada nes se considerard el asiento contable
correspondiente a la confrontaci 6n del débito fiscal contra
el crédito fiscal. Si resulta inpuesto a pagar, el pago se
realizara dentro de los prineros diez dias habiles del nes

si gui ent e.
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4.1.3 POLITI CAS DE COBRO Y CONDI Cl ONES DEL CONTRATO EN LAS

VENTAS A PLAZO

a. Plazo nmaxi no de atraso:
Después de transcurridos 60 dias de atraso en el pago de |a
cuota de uno o algunos clientes, |la enpresa procedera a

gestionar el cobro.

b. Garanti as:

Para respaldar wuna venta al crédito el «cliente debera
cunplir con el requisito de Ilenar, a favor de |la enpresa,
una letra de canmbio firmada por el <cliente donde se

estipulara: la fecha de venta, el nonto de |la venta, etc.

c. Referenci a personal es y conerci al es:
Al realizarse una venta al crédito, el cliente debe cunplir

con | os requisitos siguientes:

Ref erenci as Personales: |la cual consiste en solicitar 4
cliente l|os datos personales de dos parientes y dos

conoci dos que puedan dar fe de | a honradez del conprador.
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Ref erencias Conerciales: otro requisito que el cliente
debera cunplir al conprar un articulo a |l a enpresa es el de
proporci onar dos cancelaciones de crédito obtenidos en
otros establecimentos conerciales. En caso de no contar
con las referencias conerciales se solicitara al cliente
una persona que le sirva de fiador quien asumra la
responsabilidad del crédito en caso de que el cliente no

pague.

d. Gestiones de cobro

A los 60 dias de atraso del pago de la deuda el cliente
sera notificado por el vendedor via telefdnica y por
correspondenci a pi di éndol e que se ponga al corriente con el
pago de | as cuot as.

A los 90 dias de atraso; Ademas de |os nmedios de cobro
anteriornente nmencionados, se procedera al cobro de Ila
deuda al domcilio del <cliente por wun enpleado de |a
enpresa

Transcurridos 120 dias de atraso y habiendo agotado | os
nmedi os anteriores se procedera a la recuperacion de |os

articulos por vias |egales y judiciales.
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e. Lugar en gue deberan efectuarse | os pagos:
Los pagos se recibiréan unica y exclusivanente en |la caja de

| a enpresa.

4.1.4 FORVATOS DE CONTRATCS DE VENTAS A PLAZGS

LA CEIBA, S.A DE C. V.

Santa Ana Av. | ndependencia Sur N 50 Tel éf ono 2447- 5050

CONTRATO DE VENTAS A PLAZO

Fecha:
Cédigo de Ciente: Vendedor :
Nosotros; por wuna parte
de aflos de edad, profesidn u oficio , de
domcilio de ,
con DU nunmer o , actuando en nonbre vy

representaci 6n de LA CEIBA S.A DE C V. de ésta plaza que

en |lo sucesivo se |lamard la sociedad, y por otra parte

de aflos de edad, de
profesi6n u oficio, , con DU
numner o , quien (es) en |lo sucesivo

se denominara (n) el (los) “conpradores”, OIORGAMOS:. que
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por nedio de éste instrumento cel ebranbs CONTRATO DE CGOMPRA
VENTA A PLAZCS, que se regira conforme a las cléausulas
siguientes: |I. OBJETO La sociedad es propietaria del (los)
si gui ente (s) articul o(s), con | as Si gui entes

especi fi caci ones:

cODl O
DE | CANT. | ARTI CULO- MARCA- MODELO- SERI E PRECIO | GASTO TOTAL
CONTADO | | NTERESES | PRECI O
PRODUCTO
Y de | os accesorios siguientes

El (los) cual (es) vende en este acto con reserva del
domnio al (a los) conprador (es). I11). PLAZO PRECIO Y
FORMA DE PAGO, el pl azo vencera el

y el precio de la venta es el de

dél ares que incluye I nt ereses

del % nmensual , el cual pagara (n)

(solidarianente) en las oficinas de La Sociedad o en |a
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I nstituci 6n Bancaria que ésta designe, de la siguiente

forma de pago:

FECHA DE PAGO | CUOTA | NI Cl AL EN EFECTI VO $
VENSUAL CUOTAS MENSUALES DE $
CUOTAS MENSUALES DE $

PRECI O TOTAL |$

111.) TRADI CI ON. La tradicion del domnio queda
condi cionada a que el (los) conprador (es) pague (n) en la
forma convenida la totalidad del precio pactado, y adenas,
a que la fecha del pago total del precio, no tenga (n)
ni nguna cuenta pendiente para con la Sociedad en ningun
otro concepto o causa. En consecuencia El (los) conprador
(es) solo tendrda (n) la posesion, uso y goce del (Ilos)
articulo (s) antes identificado (s) y mentras no se
convierta (n) en propietario (s) l e (les) ésta
conpl etanente prohibido enajenar o grabar en cual quier
forma | os derechos que le confiere (n) éste Contrato asi

cono tanbi én trasladar a otro lugar |la nmercancia salvo gque
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para ello obtenga (n) el previo permso escrito de la
Sociedad y en caso de canbiar de domicilio deberd (n)
comunicarlo tanbién a l|a Sociedad. La obligacion de |a
Soci edad de Efectuar la tradicion del dominio se entenderé
cunplida nediante la entrega del original de éste contrato
con una razéon de “CANCELADO' debidanmente firmado y sell ado
por su representante autorizado. El (los) conprador (es)
declara (n) que acepta (n) la venta en |as condiciones
estipuladas y recibe (n) en éste acto en el concepto
nmenci onado, a su entera satisfacci 6n i nnmedi atanmente después
de haber aprobado y revisado cuidadosanente el (lo0S)
articulo (s) descrito (s) (y sus accesorios), por |lo que
todo desperfecto que surja por cual quier causa aun cuando
sea por caso fortuito o fuerza nmayor, correrd por cuenta y
riesgo del (de los) conprador (es) quien (es) renuncia (n)
expresanente al derecho de denunciar |os vicios ocultos, a
| a acci 6n de saneam ento por vicios Redhibitorios, |o msnp
que al denunciar defectos en el funcionam ento, sean
ocultos o no. E (los) conprador (es) declara (n) que
recibe (n) en éste acto |os docunentos necesarios para
asegurar el goce y uso del (los) articulo (s) descrito (s).

|V. MORA Y CLAUSULA PENAL. El presente contrato se tendréa
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por termnado y sera exigible el total cunplimento de la
deuda conop si fuere de plazo vencido en |os siguientes
casos: a) Si el (los) conprador (es) incurriere (n) en nora
en el pago de una de las cuotas vencidas, b) Si el (los)
articulo (s) que se le vende (n) (y sus accesorios) no
fuere (n) cuidado (s) con esnero o lo (s) ocultare (n)
sufriere (n) accidente o dafio, o si destruyere (n) aun por
fuerza mayor o caso fortuito, c¢c) Si el (los) conprador (es)
vendi ere (n) enajenare (n) o gravare (n) el (los) articulo
(s) objeto de éste contrato (y/ o accesorios) antes de haber
adquirido el domnio y sin el consentimento de I|a
Sociedad, d) Si trasladare (n) o permtiere (n) que sea (n)
traslado (s) el (los) aparato (s) a otro lugar ya sea
dentro o fuera del pais sin perm so escrito de |la Soci edad,
o el (los) deudor (es) canbiare (n) de domnio sin
comunicarlo a la Sociedad, e) Si fuere (n) enbargado (S)
por terceros por obligacién distinta a la que aqui se
contrae, f) Por incunplimento de cualquiera de |Ilas
obl i gaci ones sefial adas en éste contrato. En estos casos el
conprador (es) reconocera (n) el interés de por
ciento nmensual sobre el total o saldo deudor desde el dia

de hoy, todo en concepto de clausula penal, y |a Sociedad
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podra hacer uso de |os derechos conferidos en el presente
contrato. V. RESOLUC!I ON. La Soci edad se reserva
expresanente la facultad de optar por |a resolucidén de
exigir el cunplimento de |as obligaciones establ ecidas en
éste contrato. Si el conprador deja de pagar por | o nenos
una cuota del precio o de cunplir otra condicidén a la cua

esté subordinada |a adquisicion del dominio en el térmno
fijado, |a Sociedad puede hacerse notificar judicialnente
estimaci 6n de efectuar el pago o cunplir con la condiciodn
en el térmno de diez dias, advirtiéndole que si no lo
hiciere, la venta quedara resuelta de pleno derecho a la
expiraci 6n de éste plazo, sin otra intervenci 6n judicial ni
procedi mento al guno, pudiendo |a sociedad vendedora

reivindicar |a cosa vendida en cual esqui era nanos en que se

encuentre.

VI . FIADOR Y CODEUDOR SOLI DARI Q. En éste estado
yo de

anos, (profesién u oficio) del
domcilio otorgo que ne constituyo

FI ADOR Y CODEUDOR SOLI DARI O de | as obligaciones contraidas

en éste instrunmento por el sefor a
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favor de LA CEIBA S.A. DE C. V., en |la msnas condiciones y
circunstancias. VII. Para |los efectos |egales del presente
contrato | os otorgantes fijan conbo domcilio especial el de
ésta ciudad a cuyos tribunales conpetentes se soneten
expresanente. El (los) conprador (ES) y su fiador vy
codeudor solidario renuncia (n) al derecho de apelar del
decreto de enbargo sentencia de remate y demas provi denci as
apel ables que se dictaren en el juicio Eecutivo e
i ncidentes, o del de resoluci6on del contrato que se le (5S)
pronovi eren con base en éste instrunento, lo msnm que al
derecho de exigir fianza o cuenta al depositario que |a
soci edad designen. VIII. OBLIGACI ONES Y RESPONSABI LI DADES
Seran por cuenta (de los) honorarios, gastos personales y
costo procesales en que incurriere la sociedad en Ila
recuperaci 6n de la (s) nmercancia (s) (y sus accesorios) y
en el ejercicio de las acciones aunque a sentencia
definitiva no fuere (n) condenado (s) en costas. Seran
tanbi én por cuenta del (de |os) conprador (es) |os gastos
gue hicieren para el disfrute del uso del (de los) articulo
(s) que se le (s) vende (n) (y sus accesorios), asi conp
| os gastos de reparacién y conservacién, |os otorgantes

aceptanos | as cl ausul as contenidas en el presente contrato,
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en fe de lo cual firmanos en | a ci udad de
el di a de
de
LA CEl BA COVPRADOR( ES) FlI ADOR

S.A DE C W



4.1.5 FORVATOS PARA EL CONTROL DE | NVENTARI O

MAXI MO

M NI MO,

DESCRI PCI ON DEL ARTi CULO
UBI CACI ON DEL ARTi CULO

LA CEIBA S.A de C V.

TARJETA DE | NVENTARI OS

ENTRADAS SAL| DAS

FECHA PRECI O PRECI O
MOVI M ENTO CONCEPTO UNI DADES | UNI TARI O| TOTAL | UNI DADES|UN TARI O| TOTAL | UNI I
ORI G NAL: BCDEGA REVI SADO AUTORI ZAI



4.1.6 FORVATOS PARA EL CONTROL DE CLI ENTES

LA CEIBA S.A. de C. V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No

NOVBRE DEL CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO

MONTO APROBADC: Dol ar es
% ANUAL SOBRE
TASA DE | NTERES: SALDOS Venci m ento
ABONCS

FECHA
MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL
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4.1.7 OPERACI ONES MENSUALES DESARROLLADAS POR LA EMPRESA

VES DE ENERO

Enero 15
La enpresa inicia sus operaciones procediendo a |la conpra

de los articulos que formaran el inventario inicial:

Cost o Cost o Crédito
Canti dad Detalle unitario t ot al Fi sca
5 Tel evi sor nmarca
200.00 [|$ 1,000.00] $ 130.00
Sony de 217
7 Ref ri ger ador as
400. 00 2, 800. 00 364. 00
LG 15
4 Juegos de sal a 250. 00 1, 000. 00 130. 00
3 Juegos de
conedor 100. 00 300. 00 39. 00
7 Equi pos de
350. 00 2,450. 00 318. 50
soni do Sony
5 Coci na de horno
250. 00 1, 250. 00 162. 50
mar ca Mabe
5 Lavadoras LG 250. 00 1, 250. 00 162. 50
TOTAL $ 10,050.00 (% 1, 306.50
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La conpra se realizo al pr oveedor | nport ador a

Centroanericana S.A. de C. V. pagando en efectivo.

Enero 30

Se vende al Sr. Martin Lépez una refrigeradora LG de 15 a
dos afios plazo, con un valor de $1,800.00 IVA incluido, el
articulo tiene un costo de $ 400.00 con una cuota nensua

de $75.00.

VES DE FEBRERO

Febrero 21

Se vende al Sr. Hugo Rojas un juego de sala por un val or de
$1,128.00 con IVA incluido, por un plazo de 24 neses,
pactando una cuota de $ 47.00 nensuales. El costo del

articulo es de $250. 00.

Febrero 28

El Sr. Martin LoOpez cancela la 22 cuota por un valor de

$75. 00.
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al

Febrero 28
Al final del nes se efectuaron |las siguientes ventas
cont ado:

DETALLE COsTO PRECI O DE VENTA
1 Televisor sony de|$ 200.00|$ 900.00 IVA incluido
217
1 Ref ri ger ador de|$ 400. 00| 1,800.00 IVA incluido
15" LG
1 Cocina con horno|$ 250.00| 1,130.00 IVA incluido
Mabe

TOTAL $ 850.00|%$3,830.00 IVA incluido

VES DE MARZO

Marzo 5

Se vende al Sr.

por val or de $1,584.00 con

I VA incluido, para un plazo

24 neses, estableciendo una cuota nensual de $66. 00.

costo del articulo es de $ 350.00.

Andr és Rios un equi po de sonido marca Sony

de

E



Marzo 21
El Sr.
Marzo 30

El Sr.

VES DE ABRI L

Abril 5
El Sr.
$66. 00.

Abril 10

Se hace wuna conpra al

Centroanericana S.A. de C. V.,

Andr és Rios cancel a

cont ado,

Hugo Roj as cancela |la 22 cuota por val or

|a 22

al

cuota por

proveedor

un
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de $47.00.

Martin LOpez cancela |la 32 cuota por val or de $75.00

val or de

| mpor t ador a

de | a siguiente nmercaderia:

_ Cost o Cost o Credito
Canti dad Detalle Unitario Tot al Fi scal
7 TV Pantalla Plana|$1l, 250.00 |$ 8, 750.00(%1, 137.50
de 42” Sony
5 Juegos de Comedor 250. 00 1, 500. 00 195. 00
Col oni al
TOTAL $10, 250. 00 |$1, 332. 50
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Abril 15

Se vende a la Sra. Liz Vega, un televisor de 21" y un juego
de conedor colonial a dos afios plazo por val or de $2,040. 00
con | VA incluido, quedando una cuota nensual de $85.00. E
Tel evisor de 21"tiene un costo de $ 200.00 y el juego de

conedor colonial tiene un costo de $250. 00.

Abril 30
El Sr. Mrtin LOpez cancela su 42 cuota por valor de

$75. 00.

VES DE NMAYO

Mayo 5

El Sr. Andrés Rios cancela su 32 cuota por val or de $66. 00.

Mayo 15
- La Sra. Liz Vega cancela su 22 cuota por valor de
$85. 00.
- Se vende un juego de sala y un televisor pantalla plana
de 42" a la Sra. Berta Tobar por un valor de $7,896.00 con

| VA incluido a dos afios plazo, con una cuota nensual de
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$329.00. El costo del juego de sala vendido es de $ 250.00
y el del televisor pantalla plana de 42" tiene un costo de

$ 1, 250. 00.

Mayo 30

El Sr. Martin LOpez cancela su 52 cuota por val or de

$75. 00.

MES DE JUNI O

Junio 5

El Sr. Andrés Rios cancela su 42 cuota por val or de $66. 00.

Junio 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 3% cuota por valor de
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 22 cuota por valor de
$329. 00.

- Se vende un televisor pantalla plana de 42" marca Sony

con un valor de $5,640.00 con |IVA incluido, a dos afos
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pl azo pagando una cuota nensual de $235.00, al Sr. Tulio

Ranpbs. El articulo tiene un costo de $1, 250. 00.

Juni o 30

- El Sr. Martin Lépez cancela su 62 cuota por val or de

$75. 00

- Se vende al Sr. Roger Mrtinez un televisor pantalla
pl ana de 42" marca Sony con un valor de $5,640.00 I VA
incluido, a dos afos plazo pagando una cuota nensual de
$235.00. Con un costo de $ 1, 250.00.

- Se vende al Sr. Mario Ranpbs un televisor pantalla plana
de 42" marca Sony con un valor de $5,640.00 con |VA
incluido, a dos afos plazo pagando una cuota nensual de

$235. 00, cuyo costo es de $ 1, 250.00.

MES DE JULIO

Julio 5
El Sr. Andrés Rios cancela su 52 cuota por valor de

$66. 00.
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Julio 15
- La Sra. Liz Vega cancela su 42 cuota por valor de
$85. 00.
- La Sra. Berta Tobar cancela su 32 cuota por valor de
$329. 00.
- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 22 cuota por valor de

$235. 00.

Julio 30

- El Sr. Mrtin Lépez cancela su 72 cuota por valor de
$75. 00

- El Sr. Roger Martinez cancela su 22 cuota por valor de
$235. 00

- El Sr. Mario Ranpbs cancela su 22 cuota por valor de
$235. 00.

- Se vende a la Sra. Ana Rvas wuna lavadora LG un
tel evisor pantalla plana y un juego de conedor col onial por
un valor de $ 7,896.00 con IVA incluido, a dos afios plazo
con una cuota mensual de $329.00. La lavadora tiene un

costo de $250.00, el televisor de 42" tiene un costo de
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$1,250.00 y el juego de conedor colonial tiene un costo de

$ 250.00.

MES DE AGCSTO

Agosto 1

Después de transcurridos mhs de 120 dias de atraso vy
atendiendo a la politicas de cobro, con respecto a la
conpra que efectud el Sr. Hugo Rojas de un juego de sala
por un valor de $1,128.00 a un plazo de 24 neses, se
procede a la recuperaci6n del articulo por vias |egales,
teniendo que incurrir en gastos por honorarios de abogado

por un nmonto de $ 100. 00.

Agosto 5

- EIl Sr. Andrés Rios cancela su 62 cuota por valor de
$66. 00.

- Se vende al Sr. Victor Paz un televisor Sony de 21" y un
tel evisor pantalla plana de 42" por un valor de $ 6,552.00
con IVA incluido para dos afos plazo con una cuota de

$273.00 nensuales. El costo del televisor de 21" es de
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$200.00 y televisor de pantalla plana de 42" tiene un costo

de $1, 250. 00.

Agosto 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 5% cuota por valor de
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 42 cuota por valor de
$329. 00.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 32 cuota por valor de

$235. 00.

Agosto 30

- El Sr. Martin Lépez cancela su 82 cuota por valor de
$75. 00

- El Sr. Roger Martinez cancela su 32 cuota por valor de
$235. 00

- El Sr. Mario Ranpbs cancela su 32 cuota por valor de
$235. 00.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 228 cuota por valor de

$329. 00.
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VES DE SEPTI EMBRE

Septienbre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 72 cuota por valor de
$66. 00.

- El Sr. Victor Paz cancela su 22 cuota por valor de

$273. 00.

Septienbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 6% cuota por valor de
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 52 cuota por valor de
$329. 00.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 42 cuota por valor de
$235. 00.

- Se vende a la Sra. Melissa Torres una |avadora LG por un
val or de $1,128.00 con IVA incluido, a dos afios plazo con
una cuota nensual de $ 47.00. El articulo tiene un costo de

$250. 00.
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Septienbre 30

- EIl Sr. Martin Lépez cancela su 92 cuota por valor de
$75.00

- El Sr. Roger Martinez cancela su 42 cuota por valor de
$235. 00

- EIl Sr. Mario Ranpbs cancela su 42 cuota por valor de
$235. 00.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 32 cuota por valor de
$329. 00.

-Se vende al Sr. Paco Bueno un televisor pantalla plana de
42" marca Sony con un valor de $5,640.00 con |VA
incluido, a dos afos plazo pagando una cuota nensual de
$235.00. Con un costo de $ 1, 250. 00.

- Se vende al Sr. Fernando Castro un equi po de sonido Sony
con un valor de $ 1,584.00 <con |IVA incluido con dos afios
pl azo, pagando una cuota mensual de $ 66.00. El articulo
tiene un costo de $ 350. 00.

- Se vende a la Sra. Rubi Solano una refrigeradora de 15
pi es LG por val or de $1,800.00 con IVA incluido, a dos afios
pl azo pagando una cuota de $75.00 nensuales. El costo del

articulo es de $ 400. 00.
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MES DE OCTUBRE

Octubre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 8% cuota por valor de
$66. 00.

- El Sr. Victor Paz cancela su 32 cuota por valor de
$273. 00.

- Se vende al S. Armando Soto un juego de sala por un
valor de $ 1,128.00 con |IVA incluido, a dos afios plazo con
una cuota nensual de $ 47.00. El articulo tiene un costo de
$250. 00.

- Se vende a la Sra. Iris Cruz una cocina de horno narca
Mabe por un valor de $ 1,128.00 con I|IVA incluido, a dos
aflos plazo con una cuota nensual de $ 47.00. El articulo

tiene un costo de $250. 00

Cctubre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 72 cuota por valor de
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 62 cuota por valor de

$329. 00.
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- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 52 cuota por valor de
$235. 00.
- La Sra. Melissa Torres cancela su 22 cuota por valor de

$47. 00

Cctubre 30

- El Sr. Roger Martinez cancela su 52 cuota por valor de
$235. 00

- El Sr. Mario Ranpbs cancela su 52 cuota por valor de
$235. 00.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 42 cuota por valor de
$329. 00.

- El Sr. Paco Bueno cancela su 228 cuota por valor de
$235. 00

- El Sr. Fernando Castro cancela su 22 cuota por valor de
$66. 00

- La Sra. Rubi Solano cancela su 22 cuota por valor de
$75. 00.

- El Sr. Martin Lopez cancela la totalidad de su deuda por

un total de $ 1, 125.00.
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- Se vende al Sr. Andrés Garcia una refrigeradora de 15 LG
con un costo de $400.00 y un juego de conedor con un costo
de $ 100.00. Teniendo una deuda total de $ 2,256.00 a dos

afios pl azo, con una cuota nensual de $ 94.00.

VES DE NOVI EMBRE

Novi enbre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 9% cuota por valor de
$66. 00.

- El Sr. Victor Paz cancela su 42 cuota por valor de
$273. 00.

- El Sr. Armando Soto cancela su 22 cuota por valor de
$47. 00.

- La Sra. Iris Cruz cancela su 22 cuota por valor de

$47. 00.

Novi enbre 10
Se vende al Sr. David Mjares un televisor Sony de 21" por

un valor de $ 912.00 con |IVA incluido para dos afios plazo
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con una cuota de $ 38.00 nensuales. El costo del articulo

es de $200. 00.

Novi enbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 82 cuota por valor
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 72 cuota por valor
$329. 00.

- EI Sr. Tulio Ranbs cancela su 62 cuota por valor
$235. 00.

- La Sra. Melissa Torres cancela su 32 cuota por valor

$47. 00

Novi enbre 30

- El Sr. Roger Martinez cancela su 62 cuota por valor
$235. 00

- El Sr. Mario Ranpbs cancela su 62 cuota por valor
$235. 00.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 5% cuota por valor

$329. 00.

de

de

de

de

de

de

de
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- El Sr. Paco Bueno cancela su 32 cuota por valor de
$235. 00

- El Sr. Fernando Castro cancela su 32 cuota por valor de
$66. 00

- La Sra. Rubi Solano cancela su 3% cuota por valor de
$75. 00.

- El Sr. Andrés Garcia cancela su 22 cuota por valor de
$94. 00

- Se vende a la Sra. Rosa Castillo 2 Equi pos de Sonido
marca Sony con un costo de $350.00 cada uno. Su deuda total
es de $ 3,168.00 con IVA incluido a dos afos plazo, con una
cuota nmensual de $132. 00.

- Se vende al Sr. Dario Méndez una refrigeradora de 15 pies
LG por valor de $ 1,800.00 con I|IVA incluido, a dos afios
pl azo pagando una cuota de $75.00 nensuales. El costo del
articul o es de $400. 00.

- Se vende al Sr. Alonso Fuentes una |avadora LG por un
val or de $1,128.00 con IVA incluido, a dos afios plazo con
una cuota mensual de $ 47.00. El articulo tiene un costo

de $250. 00.
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- Se vende al Sr. Carlos Cortéz un juego de conedor

colonial por un valor de $1,128.00 con IVA incluido, a
afios plazo con una cuota nmensual de $ 47.00. El costo

articulo vendi do es de $250. 00.

VES DE DI Cl EMBRE

Dicienbre 5

- EIl Sr. Andrés Rios cancela su 10® cuota por valor
$66. 00.

- El Sr. Victor Paz cancela su 52 cuota por valor
$273. 00.

- El Sr. Armando Soto cancela su 32 cuota por valor
$47. 00.

- La Sra. Iris Cruz cancela su 3% cuota por valor

$47. 00.

Di ci enbre 10
- El Sr. David Mjares cancela su 22 cuota por valor

$38. 00.

dos

del

de

de

de

de

de
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- Se vende a la Sra. Flor Luna un juego de conedor con
valor de $ 456.00 con |VA incluido con una cuota nensual de

$ 19.00. E articulo tiene un costo de $100. 00.

Di ci enbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 92 cuota por valor de
$85. 00.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 82 cuota por valor de
$329. 00.

- El Sr. Tulio Ranbs cancela su 72 cuota por valor de
$235. 00.

- La Sra. Melissa Torres cancela su 42 cuota por valor de
$47. 00

- Se vende al Sr. Saul Montes una | avadora nmarca LG por un
val or de $1,128.00 con IVA incluido, a dos afios plazo con
una cuota nensual de $ 47.00. El articulo tiene un costo de

$250. 00.

Di ci enbre 30
- El Sr. Roger Martinez cancela su 72 cuota por valor de

$235. 00



- E Sr.

$235. 00.

- La Sra.

$329. 00.

- E Sr.

$235. 00
- El Sr.

$66. 00

- La Sra.

$75. 00.
- El Sr.

$94. 00

- La Sra.

$132. 00.
- El Sr.
$75. 00
- El Sr.
$47. 00
- E Sr.

$47. 00

Mari o Ranbs cancela su 72

Ana Rivas cancela su 62

Paco Bueno cancela su 42

Fernando Castro cancela su 42

Rubi Sol ano cancela su 42

Andrés Garcia cancela su 32

Rosa Castillo cancela su 22

Dario Méndez cancela su 22

Al onso Fuentes cancela su 22

Carlos Cortéz cancela su 22

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

cuota por

val or

val or

val or

val or

val or

val or

val or

val or

val or

val or
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de

de

de

de

de

de

de

de

de

de
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- Se vende al Sr. Adrian Luz una cocina con horno con un
costo de $250.00 y un juego de conedor colonial con un
costo de $ 250.00, totalizando una deuda de $ 2,256.00 con
| VA incluido a dos afios plazo, con una cuota nensual de
$94. 00.

- Se vende a la Sra. O audia Peila un equi po de sonido sony
con un costo de $350.00 y una refrigeradora de 15 LG con
un costo de $ 400.00, haciendo una deuda total de $
3,384.00 con IVA incluido a dos afios plazo, con una cuota
mensual de $ 141.00.

-Se vende a la Sra. Vicky Poma un equi po de sonido sony con
un costo de $350.00, una cocina con horno con un costo de
$250.00 y un juego de conmedor con un costo de $100. 00,

haci endo una deuda total de $ 3,168.00 con |IVA incluido a
dos afios plazo, con una cuota nensual de $132.00.

- Se vende a la Sra. Paula Solis los siguientes articulos,

para un plazo de 2 afios y con una cuota nmensual de $235. 00.
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DETALLE COsTO PRECI O DE VENTA
1 Refrigeradora 15|% 400. 00 |$1,800.00 I VA incluido
marca LG
1 Equipo de sonido 350.00 | 1,584.00 IVA incluido
Sony
1 Lavadora LG 250.00 | 1,128.00 IVA incluido
1 Juego de sala 250.00 | 1,128.00 I VA incluido
TOTAL $ 1,250.00 |$5,640.00 IVA incluido

4.1.8 CONTABI LI ZACI ON DE LAS OPERACI ONES

4.1.8.1 Metodologia para |a contabilizacion de |as
operaciones nediante la elaboracién de |os asientos

cont abl es:

Para efectos del desarrollo del ejercicio que se plantea,
| as operaciones nensuales que son repetitivas en el
transcurso de todo el afo por los msnpbs valores, se

contabilizan nediante asientos contables que se presentan
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de manera conpleta solanente para el nes de enero y en |os
neses subsi gui entes, soOlo se considera el nunmero de asiento
para guardar |la correlatividad de las msmas y se hace una
referencia al concepto de l|la operacioén. Los novinm entos
correspondientes a |los neses de febrero a dicienbre son
present ados Uni canente en cuentas de mayor “T”, con el fin
de considerar los saldos a ser tomados en cuenta en |a
el aboraci 6n de |os Estados Financieros, evitando de esta
forma su repeticidén. Por ejenplo: el pago de sueldos se
hace 1 vez al nmes por los msnmps nontos y con aplicacién
contable a las msmas cuentas, de tal forma que para
regi strar esta operacion durante el ejercicio econom co,
tienen que elaborarse 12 asientos contables; sin enbargo
con |a netodol ogia planteada, UuUnicanente se elaborara |a
asiento contable correspondiente al nes de enero y para | os

demds neses, el novimento se nuestra en forma nmayori zada.

De igual forma, con el propésito de presentar |as ventajas
y desventajas de la aplicacion de las figuras de Ventas a
Plazo y de Arrendam ento con Pronesa de Venta, se presentan

los Estados Financieros para tres afos; pero sin
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contabilizar |as operaciones del segundo y tercer aiio,
asum endo que en |lo relativo a gastos, la enpresa realiza
los msnpbs pagos Yy en | o concerniente a ingresos,
Uni canente se |le da seguimento a | os pagos de los clientes
a quienes se les efectuaron ventas con el propésito de
reflejar los resultados y darle el tratamento a la

utilidad bruta diferida y a la utilidad bruta realizada.



4.1.8.2

MAXI MO
M NI MO

Tarj et as

de cont

rol de

i nvent ari os

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI CS

DESCRI PCl ON DEL

ARTI CULC JUEGO DE COMVEDOR
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA MATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO
MOVI M ENTO PRECI O PRECI O
UNI DADES| i TARI O || TOTAL || UNIDADES|| T aR o TOTAL || UNI DADES

15/ 01/ XX COVPRA 3 100. 00 | 300. 00

30/ 10/ XX VENTA 1 100. 00| 100.00 2

10/ 13/ XX VENTA 1 100. 00| 100. 00 1

30/ 12/ XX VENTA 1 100. 00| 100. 00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO




LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI CS

MAXI MO
M NI MO
DESCRI PCI ON' DEL
ARTI CULC EQUI PO DE SONI DO MARCA SONY
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO
MOVI M ENTO PRECI O PRECI O
UNI DADES| i TaRI O || TOTAL | UNIDADES| " SFan o | TOTAL UNI D/
15/ 01/ XX COVPRA 7 350. 00| 2, 450. 00
5/ 03/ XX VENTA 1 350. 00 350. 00 6
30/ 09/ XX VENTA 1 350. 00 350. 00 5
30/ 11/ XX VENTA 2 350. 00 350. 00 3
30/ 12/ XX VENTA 1 350. 00 350. 00 2
30/ 12/ XX VENTA 1 350. 00 350. 00 1
30/ 12/ XX VENTA 1 350. 00 350. 00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



MAXI MO
M NI MO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

DESCRI PCl ON DEL

ARTI CULC COCl NA DE HORNO MARCA MABE
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO
MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘
UNI DADES ||y TaRi O TOTAL || UNIDADES| i ARl ol TOTAL || UNI DADE
15/ 01/ XX COVPRA 5 250.00 |1, 250.00
28702/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 4
05/ 10/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 3
30/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 2
30/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 1
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



MAXI MO
M NI MO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

DESCRI PCl ON DEL

ARTI CULC REFRI GERADORA LG DE 15 PIES
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO

MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘

UNI DADES ||y TaRi O TOTAL || UNIDADES| i ARl ol TOTAL || UNI DADE
15/ 01/ XX COVPRA 7 400. 00 | 2, 800. 00
30/ 01/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 6
28/ 02/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 5
30/ 09/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 4
30/ 10/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 3
30/ 11/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 2
30/ 12/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 1
30/ 12/ XX VENTA 1 400. 00| 400.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

MAXI MO

M NI MO

DESCRI PCI ON' DEL
ARTI CULC JUEGO DE SALA

UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z

ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO
MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘
UNI DADES ||y TaRi O TOTAL || UNIDADES| i ARl ol TOTAL || UNI DADE

15/ 01/ XX COVPRA 4 250. 00 | 1, 000. 00

21/ 02/ XX VENTA 1 250.00| 250.00 3
15/ 05/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 2
05/ 10/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 1
30/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 0

ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



MAXI MO
M NI MO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

DESCRI PCl ON DEL

ARTI CULC LAVADORA MARCA LG
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO
MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘
UNI DADES ||y TaRi o TOTAL || UNIDADES| i ARt ol TOTAL || UNI DADE

15/ 01/ XX COVPRA 5 250. 00 | 1, 250. 00

30/ 07/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 4
15/ 09/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 3
30/ 11/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 2
15/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 1
30/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

MAXI MO
M NI MO
DESCRI PCI ON' DEL
ARTI CULC TELEVI SORES SONY DE 21 PULGADAS
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO

MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘

UNI DADES ||y TaRi O TOTAL || UNIDADES| i ARl ol TOTAL || UNI DADE
15/ 01/ XX COVPRA 5 200. 00| 1, 000. 00
28/ 02/ XX VENTA 1 200.00| 200.00 4
15/ 04/ XX VENTA 1 200. 00| 200.00 3
05/ 08/ XX VENTA 1 200. 00| 200.00 2
10/ 11/ XX VEMTA 1 200. 00| 200.00 1
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



MAXI MO
M NI MO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

DESCRI PCl ON DEL

ARTI CULC TELEVI SORES PANTALLA PLANA DE 42 PULGADAS MARCA SONY
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO

MOVI M ENTO PRECI O PRECI O

UNI DADES || TaRi Ol TOTAL | UNIDADES| i Far ol TOTAL UNI D/
10/ 04/ XX COVPRA 7 1, 250. 00| 8, 750. 00
15/ 05/ XX VENTA 1 1, 250. 00| 1, 250.00 6
15/ 06/ XX VENTA 1 1, 250. 00| 1, 250.00 5
30/ 06/ XX VENTA 2 1, 250. 00| 2, 500. 00 3
30707/ XX VENTA 1 1, 250. 00| 1, 250.00 2
05/ 08/ XX VENTA 1 1, 250. 00| 1, 250.00 1
30/ 09/ XX VENTA 1 1, 250. 00| 1, 250.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA DE | NVENTARI OS

MAXI MO
M NI MO
DESCRI PCI ON' DEL
ARTI CULC JUEGO DE COVEDOR COLONI AL
UBI CACI ON DEL ARTI CULC CASA VATRI Z
ENTRADAS SALI DAS
FECHA
CONCEPTO

MOVI M ENTO PRECI O PRECI O ‘

UNI DADES ||y TaRi O TOTAL || UNIDADES| i ARl ol TOTAL || UNI DADE
10/ 04/ XX COVPRA 6 250. 00| 1, 500. 00
15/ 04/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 5
15/ 05/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 4
30/ 07/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 3
30/ 11/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 2
30/ 12/ XX VENTA 1 250. 00| 250.00 1
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO



4.1.8.3 Tarjetas de control de clientes

LA CEI BA S. A

de C. V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

Martin Lopez

Vent as Pl azos

1, 800. 00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Dol ar es
Venci mi ento 30/ 12/

ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 01/ XX Vent a 1, 800. 00 1, 80
30/ 01/ XX Abono 75. 00 1,72
30/ 02/ XX Abono 75. 00 1, 65
30/ 03/ XX Abono 75. 00 1, 57
30/ 04/ XX Abono 75. 00 1, 50
30/ 05/ XX Abono 75. 00 1, 42
30/ 06/ XX Abono 75. 00 1, 35
30/ 07/ XX Abono 75. 00 1, 27
30/ 08/ XX Abono 75. 00 1, 20
30/ 09/ XX Abono 75. 00 1,12
30/ 10/ XX Abono 1, 125. 00




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Andr és Ri os

Ventas a Pl azos

1,584.00 DAl ares
% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 05/02/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
05/ 03/ XX Vent a 1, 584. 00 1, 58
05/ 03/ XX Abono 66. 00 1,51
05/ 04/ XX Abono 66. 00 1, 45
05/ 05/ XX Abono 66. 00 1, 38
05/ 06/ XX Abono 66. 00 1, 32
05/ 07/ XX Abono 66. 00 1, 25
05/ 08/ XX Abono 66. 00 1,18
05/ 09/ XX Abono 66. 00 1,12
05/ 10/ XX Abono 66. 00 1, 05
05/ 11/ XX Abono 66. 00 99
05/ 12/ XX Abono 66. 00 92




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Hugo Roj as

Ventas a Pl azos

1,128. 00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci m ento 21/01/

ABONOCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
21/ 02/ XX Vent a 1,128.00 1,12
21/ 02/ XX Abono 47.00 1, 08
21/ 03/ XX Abono 47. 00 1, 03
Li qui daci 6n de su Cuenta
01/ 08/ XX por no Pago 1034. 00




LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No

NOVBRE DEL
CLI ENTE: Li z Vega
TI PO DE CREDI TO. Ventas a Pl azo
MONTO APROBADO 2, 040. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDOCS Venci m ento 15/03/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
15/ 04/ XX Vent a 2, 040. 00 2,04
15/ 04/ XX Abono 85. 00 1, 95
15/ 05XX Abono 85. 00 1, 87
15/ 06/ XX Abono 85. 00 1,78
15/ 07/ XX Abono 85. 00 1,70
15/ 08/ XX Abono 85. 00 1, 61
15/ 09/ XX Abono 85. 00 1, 53
15/ 10/ XX Abono 85. 00 1,44
15/ 11/ XX Abono 85. 00 1, 36
15/ 12/ XX Abono 85. 00 1, 27




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Berta Tobar

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 15/ 04/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
15/ 05/ XX Vent a 7, 896. 00 7, 89
15/ 05/ XX Abono 329.00 7,56
15/ 06/ XX Abono 329. 00 7,23
15/ 07/ XX Abono 329.00 6, 90
15/ 08/ XX Abono 329. 00 6, 58
15/ 09/ XX Abono 329. 00 6, 25
15/ 10/ XX Abono 329. 00 5,92
15/ 11/ XX Abono 329.00 5, 59
15/ 12/ XX Abono 329.00 5, 26




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Tul i o Ranps

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 15/ 05/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
15/ 06/ XX Vent a 5, 640. 00 5, 64

15/ 06/ XX Abono 235.00 5, 40

15/ 07/ XX Abono 235.00 5, 17

15/ 08/ XX Abono 235.00| 4,93

15/ 09/ XX Abono 235.00 4,70

15/ 10/ XX Abono 235.00 4,46

15/ 11/ XX Abono 235.00 4,23

15/ 12/ XX Abono 235. 00 3,99




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APRCBADO,
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Martinez

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 05/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 06/ xx Vent a 5, 640. 00 5, 64

30/ 06/ xx Abono 235.00 5, 40

30/ 07/ xx Abono 235.00 5,17

30/ 08/ xx Abono 235.00 4,93

30/ 09/ xx Abono 235.00 4,70

30/ 10/ xx Abono 235.00 4,46

30/ 11/ xx Abono 235.00 4,23

30/ 12/ xx Abono 235.00 3,99




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S.A. de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Mari o Ranos

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 05/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 06/ xx Vent a 5, 640. 00 5, 64

30/ 06/ xx Abono 235.00 5, 40

30/ 07/ xx Abono 235.00 5,17

30/ 08/ xx Abono 235.00 4,93

30/ 09/ xx Abono 235.00 4,70

30/ 10/ xx Abono 235.00 4,46

30/ 11/ xx Abono 235.00 4,23

30/ 12/ xx Abono 235.00 3,99




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 05/

ABONGCS SALL

FECHA MOVl M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAPI -
30/ 07/ XX Vent a 7, 896. 00 7, 89

30/ 07/ XX Abono 329.00| 7,56

30/ 08/ XX Abono 329.00| 7,23

30/ 09/ XX Abono 329.00| 6,90

30/ 10/ XX Abono 329.00| 6,58

30/ 11/ XX Abono 329.00| 6,25

30/ 12/ XX Abono 329.00| 5,92




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Vi ctor Paz

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 05/07/

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO &Bm CSAAFL_I['
05/ 08/ XX Vent a 6, 552. 00 6, 55
05/ 08/ XX Abono 273.00| 6,27
05/ 09/ XX Abono 273.00| 6,00
05/ 10/ XX Abono 273.00 5,73
05/ 11/ XX Abono 273.00 5, 46
05/ 12/ XX Abono 273.00 5,18




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Mel i ssa Torres

Ventas a Pl azos

1,128.00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 15/ 08/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
15/ 09/ XX Vent a 1,128. 00 1,12

15/ 09/ XX Abono 47. 00 1, 08

15/ 10/ XX Abono 47.00 1, 03

15/ 11/ XX Abono 47. 00 98

15/ 12/ XX Abono 47. 00 94




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Paco Bueno

Ventas a Pl azos

5, 640. 00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 08/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL APl
30/ 09/ xx Vent a 5, 640. 00 5, 64

30/ 09/ xx Abono 235.00 5, 40

30/ 10/ xx Abono 235.00 5,17

30/ 11/ xx Abono 235.00 4,93

30/ 12/ xx Abono 235.00 4,70




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Fer nando Castro

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 08/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL APl
30/ 09/ XX Vent a 1584. 00 158

30/ 09/ XX Abono 66. 00 1,51

30/ 10/ XX Abono 66. 00 1, 45

30/ 11/ XX Abono 66. 00 1, 38

30/ 12/ XX Abono 66. 00 1, 32




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Sol ano

Ventas a Pl azos

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 08/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL APl
30/ 09/ XX Vent a 1800. 00 180

30/ 09/ XX Abono 75. 00 1,92

30/ 10/ XX Abono 75. 00 1, 65

30/ 11/ XX Abono 75. 00 1,57

30/ 12/ XX Abono 75. 00 1, 50




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Armando Sot o

Ventas a Pl azos

1,128. 00

% ANUAL SOBRE SALDCS

Venci mi ento 05/ 10/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL APl
05/ 10/ XX Vent a 1, 128. 00 1, 12

05/ 10/ XX Abono 47. 00 1, 0z

05/ 11/ XX Abono 47. 00 1, 0%

05/ 12/ XX Abono 47.00 9¢




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Iris Cruz

Ventas a Pl azos

1,128.00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 05/ 10/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO AP TAL APl
05/ 10/ XX Vent a 1, 128. 00 1, 12

05/ 10/ XX Abono 47. 00 1, 0z

05/ 11/ XX Abono 47. 00 1, 0z

05/ 12/ XX Abono 47.00 9¢




LA CEIBA S. A de C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No

NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

Andr és Garcia

Ventas a Pl azos

2, 256. 00

9% ANUAL SOBRE SALDCS Venci mi ento 30/ 09/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO AP TAL APl
30/ 10/ XX Vent a 2, 256. 00 2,25

30/ 10/ XX Abono 94. 00 2,16

30/ 11/ XX Abono 94. 00 2,06

30/ 12/ XX Abono 94. 00 1, 97




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

David M jares

Ventas a Pl azos

912. 00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 10/ 10/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL API-
10/ 11/ XX Vent a 912. 00 91

10/ 11/ XX Abono 38. 00 81

10/ 12/ XX Abono 38. 00 83




NOVBRE DEL
CLI ENTE

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Rosa Castillo

Ventas a Pl azos

3, 168. 00

% ANUAL SOBRE SALDCB

Venci mi ento 30/ 10/

ABONOS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO AP TAL oAl
30/ 11/ XX Vent a 3, 168. 00 3,16
30/ 11/ XX Abono 132.00| 3,03
30/ 12/ XX Abono 132.00| 2,90




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO
MONTO APROBADO
TASA DE | NTERES:

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Dario Méndez

Ventas a Pl azos

1, 800. 00

% ANUAL SOBRE SALDOS

Venci mi ento 30/ 10/

ABONCS SALL

FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL API-
30/ 11/ XX Vent a 1, 800. 00 1, 80

30/ 11/ XX Abono 75. 00 1,72

30/ 12/ XX Abono 75. 00 1, 65




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Al onso Fuent es

Ventas a Pl azos

MONTO APROBADO 1, 128. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDCS Venci mi ento 30/ 10/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 11/ XX Vent a 1, 128. 00 1,12
30/ 11/ XX Abono 47. 00 1, 08
30/ 12/ XX Abono 47. 00 1, 03




NOVBRE DEL
CLI ENTE:

TI PO DE CREDI TO

LA CEIBA S. A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Carl os Cortéz

Ventas a Pl azos

MONTO APROBADO 1, 128. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDCS Venci mi ento 30/ 10/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 11/ XX Vent a 1, 128. 00 1,12
30/ 11/ XX Abono 47. 00 1, 08
30/ 12/ XX Abono 47. 00 1, 03




LA CEIBA S.A de C VW

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No _
NOVBRE DEL
CLI ENTE: Saul Montes
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 1, 128. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDCS Venci mento 15/11/
ABONCS SALI
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAPI
15/ 12/ XX Vent a 1, 128. 00 1, 1<
15/ 12/ XX Abono 47. 00 1, 0¢




LA CEIBA S.A de C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No

NOVBRE DEL
CLI ENTE: Fl or Luna
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 456. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDOS Venci miento 10/ 11/
ABONCS SALI
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAPI
10/ 12/ XX Vent a 456. 00 4t

10/ 12/ XX Abono 19. 00 4t




LA CEIBA S. A de C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No -
NOVBRE DEL
CLI ENTE: Adri an Luz
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 2, 256. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDOS Venci mi ento 30/ 11/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 12/ XX Vent a 2, 256. 00 2,25
30/ 12/ XX Abono 94. 00 2,16




LA CEIBA S. A de C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No -
NOVBRE DEL
CLI ENTE: Vi cky Ponma
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 3, 168. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDCS Venci mi ento 30/ 11/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 12/ XX Vent a 3, 168. 00 3, 16
30/ 12/ XX Abono 132. 00 3,03




LA CEIBA S. A de C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No -
NOVBRE DEL
CLI ENTE: Paul a Soli s
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 5, 640. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDOS Venci mi ento 30/ 11/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 12/ XX Vent a 5, 640. 00 5, 64
30/ 12/ XX Abono 235. 00 5, 40




LA CEIBA S. A de C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE CUENTAS POR COBRAR No .
NOVBRE DEL
CLI ENTE: d audi a Pefia
TI PO DE CREDI TO Ventas a Pl azos
MONTO APROBADO 3, 384. 00
TASA DE | NTERES: % ANUAL SOBRE SALDOS Venci mi ento 30/ 11/
ABONCS SALL
FECHA MOVI M ENTO CONCEPTO MONTO APROBADO CAPI TAL CAP| -
30/ 12/ XX Vent a 3, 384. 00 3, 38
30/ 12/ XX Abono 141. 00 3,24




4.1.8.4 Tarjetas de Control de Activo Fijo

LA CEIBA S.A. DE C V.

TARJETA | NDI VI DUAL DE ACTI VO FIJO
UBI CACI ON DEL BI EN: Casa Matriz

RESPONSABLE:

CcODI GO CONTABLE

METODO DE DEPRECI ACI ON APL| CADO

FECHA DE ADQUI SI CI ON O CONSTRUCCI ON:
VALOR DE ADQUI SI CI ON O CONSTRUCCI ON:

Li nea Recta

1 de Enero de XX PROVEEDOR

$ $4, 000. 00

FECHA QUE ENTRA EN USC 1 de Enero de XX

PLAZO A DEPRECI ARSE: 2

DEPRECI ACl ON MENSUAL : 166. 67 DEPRECI ACl ON ANUAL: $ 2,00

CHA CONCE CARGOS ONOS DEPRECI ACl ON DEPRECI AC

FE PTO AB ACTUAL ACUMULAL

01/ 01/ xx Aport aci 6n 4,000. 00

31/ 12/ xx Depr eci aci 6n anual 2, 000. 00 2,00




DESCRI PCl ON DEL BI EN:

UBI CACI ON DEL BI EN:

RESPONSABLE:

METODO DE DEPRECI ACl ON APLI CADO

FECHA DE ADQUI SI CI ON O CONSTRUCCI ON:
VALOR DE ADQUI SI CI ON O CONSTRUCCI ON:

LA CEIBA S.A. DE C V.
TARJETA | NDI VI DUAL DE ACTI VO FI JO

Pick Up N ssan

Casa Matriz

CcODI GO CONTABLE

Li nea Recta

1 de Enero de XX PROVEEDOR

$ $8, 000. 00

FECHA QUE ENTRA EN USC 1 de Enero de XX

PLAZO A DEPRECI ARSE: 2

DEPRECI ACl ON MENSUAL : 333.33 DEPRECI ACl ON ANUAL: 4,00

CHA CONCE CARGOS ONOS DEPRECI ACl ON DEPRECI AC

FE PTO AB ACTUAL ACUMULAL

01/ 01/ xx Aport aci 6n 8, 000. 00

31/ 12/ xx Depr eci aci 6n anual 4,000. 00 4,00




4.1.8.5 Asi entos Cont abl es

Las

oper aci ones

pl ant eadas

en

el

nuner al

4.2.5,

171

se

contabilizan a través de | os siguientes asientos contabl es:

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

1/ 01/ 05

15/ 01/ 05

Asiento No. 1
Caj a
Bancos
Banco Agricol a
Acci oni st as
Mobiliario y Equi pos

Equi po de Reparto
Capita
El i sa Navas

Suscrito Pagado

Bl anca Méndez
Ronal d Garci a
Capita
Pagado

Suscrito no

Bl anca Méndez
V/ apertura de | a
enpresa LA CEIBA S. A de
C. V.
Asiento No. 2

Inventario de articul os

nuevos

5 TV Sony 21" ($200.00c/ u)
7Refrigeradoras 15

$400. 00c/ u)

4 Juegos de sal a

($260. 00c/ u)

3 Juegos de Comedor
($100. 00 c/ u)

30, 000.
27, 000.
30, 000.

00
00
00

3, 000.

00

5, 000. 00
70, 000. 00

3, 000. 00
4, 000. 00
8, 000. 00

87, 000. 00

3, 000. 00

1, 000.

2, 800.

1, 040.

300.

00

00

00

00

90, 000. 00

90, 000. 00

10, 090. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

7 Equi pos de Soni do

Sony ($350.00 c/u)

5 Coci nas con horno

Mabe( $250. 00)

5 Lavadoras LG ($250. 00

c/ u)

Crédito Fiscal-1VA
Bancos

Banco Agricol a
V/ por la conpra de

Mercancia al contado a
i mport adora
Centroamericana S. A de
CV

Asiento No. 3

Cuent as por Cobrar-Ventas

a Pl azos

Martin Lopez
Débito Fiscal
Vent as apl azo

V/ Por

la venta a

plazo al Sr. Martin LOpez
con un plazo de 24 neses.
Asiento No. 4

Costo de Venta-Venta a

pl azo

Inventario de articulos

Nuevos
Refrigeradora 15" LG

V/ Por el costo de venta

del articulo vendi do.

2,450. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1,311.70

11, 401. 70

11, 401. 70

11, 401. 70

1, 800. 00

207. 08
1, 592. 92

1, 800. 00

1, 800. 00

400. 00

400. 00

400. 00

400. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

Asiento No. 5
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 6

Gast os de Admi ni straci 6n

Papeleria y Utiles
Agua, Luz y Tel éfono

Gast os de Ventas

Combusti bl es y Lubricantes
Mant eni m ent o de Vehi cul os
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de los y

gast os de admi ni straci 6n
de venta para el nes de
Ener o.

Asiento No. 7
Gastos de Venta

Al quil eres
Ret enci 6n | SR a

Ter cer os
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de

al quil er del |ocal

200. 00
100. 00

75.

00

75. 00

75.

00

75. 00

100. 00
50. 00

300.

150.

00

00

450. 00

450.

00

450. 00

250.

00

25.00
225. 00

250.

00

250. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

31/01/05

31/01/ 05

31/01/ 05

1/ 02/ 05

Asiento No. 8

Gast os de admi ni straci 6n

Suel dos y Honorari os

Gast os de venta

Suel dos
Bancos
Banco Agricol a
Ret enci ones Legal es
| SSS Labor a
AFP Labor a

VI Por e

pago de |l a

planilla de | os suel dos
del nes de enero de 2005
Asiento No. 9
Débito Fiscal -1VA
Crédito Fiscal — | VA

V/ Confrontaci 6n de

débito y el crédito fisca
Asiento No. 10
Bancos
Banco Agricol a
Caj a

V/ Por |a remesa nensua

del nmes de
Asiento No. 11

Gast os de admini straci 6n

| SSS Patrona

AFP Patrona

Gastos de Venta

| SSS Patrona

AFP Patrona

Ret enci ones Legal es

ener o

16. 14
33. 63

454. 00

144. 00

548. 23

49. 77

29.55
26. 60

598. 00

598. 00

207. 08

207. 08

207. 08

207. 08

4,075.00

4,075. 00

4,075.00

4,075.00

10. 80
9.72

56. 15

20. 52

49. 77
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

1/ 02/ 05

21/ 02/ 05

21/ 02/ 05

| SSS Labora

AFP Labora
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

obl i gaci ones y
retenci ones | egal es
correspondi ente al nes
anterior.

Asiento No. 12

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

Ter cer os
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros y
pago a cuenta del nes de
Ener o

Asiento No. 13

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Hugo Roj as
Débito Fiscal-IVA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

Real i zada
Asiento No. 14

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos

16. 14
33. 63

126. 44

126.

44

126. 44

23.
25.

89
00

48. 89

48.

89

48. 89

1, 128.

00

129. 77
998. 23

1, 128.

00

1,128.00

250.

00

250. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

21/ 02/ 05

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

Juego de sal a

V/ Por el costo de venta

del articulo vendido
Asiento No. 15
Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Hugo Roj as
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nes.
Asiento No. 16
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 17
Caj a
Débito Fiscal — IVA
Ventas al contado

V/ Por |a venta al
contado realizada en
este nes.

Asiento No. 18

Costo de Venta-Venta a

pl azo

Inventario de articul os

nuevos
Tel evi sor Sony 21"
Refrigerador 15 LG
Coci na con horno

200. 00
400. 00

~250.00

250.

00

250. 00

47.

00

47.

00

47.

00

47.

00

75.

00

75.

00

75.

00

75.

00

3, 830.

00

440.
3, 389.

62
38

3, 830.

00

3, 830.

00

850.

00

850.

00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
V/ Por el costo de venta 850. 00 850. 00
del articul o vendido
28/ 02/ 05 Asiento No. 19
Ver asiento No 6.
(No incluye | os gastos
por papel eria)
28/ 02/ 05 Asiento No. 20
Ver asiento No 7.
28/ 02/ 05 Asiento No. 21
Ver asiento No 8.
28/ 02/ 05 Asiento No. 22
Débito Fiscal-IVA 570. 39
Crédito Fiscal — IVA 570. 39
V/ Confrontaci 6n del 570. 39 570. 39
débito y el crédito
fiscal.
28/ 02/ 05 Asiento No. 23
Bancos 3,952. 00
Banco Agricol a
Caj a 3, 952. 00
V/ Por |a remesa nmensual 3,952.00 3,952.00
del nmes de febrero
1/ 03/ 05 Asiento No. 24
Ver asiento No 11.
1/ 03/ 05 Asiento No. 25
Pago a Cuenta 65. 81
Ret enci ones | SR a Terceros 25.00
Bancos 90. 81
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 90. 81 90. 81

terceros y pago a cuenta
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 03/ 05

5/ 03/ 05

5/ 03/ 05

21/ 03/ 05

30/ 03/ 05

del nes de febrero
Asiento No. 26

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Andr és Ri os
Débito Fi scal -1 VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a pl azo

Real i zada
Asiento No. 27

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
Equi po de soni do Sony
V/ Por el costo de venta
Asiento No. 28
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Rios

V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.

Asiento No. 29
Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Hugo Roj as
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 30
Caj a

1, 584.

00

182.
1, 401.

23
77

1, 584.

00

1, 584.

00

350.

00

350.

00

350.

00

350.

00

66.

00

66.

00

66.

00

66.

00

47.

00

47.

00

47.

00

47.

00

75.

00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 75. 00
Martin Lopez
V/ Por el cobro de |la 75. 00 75. 00
cuota de este nmes.
30/ 03/ 05 Asiento No. 31
Ver asiento No 6.
(No incluye | os gastos por
papel eri a)
30/ 03/ 05 Asiento No. 32
Ver asiento No 7.
30/ 03/ 05 Asiento No. 33
Ver asiento No 8.
30/ 03/ 05 Asiento No. 34
Débito Fiscal-IVA 182. 23
Crédito Fiscal — IVA 182. 23
V/ Confrontaci 6n del 182. 23 182. 23
débito y el crédito
fiscal para el nes de
mar zo.
30/ 03/ 05 Asiento No. 35
Bancos 188. 00
Banco Agricol a
Caj a 188. 00
V/ Por |a remesa nmensual 188. 00 188. 00
del nmes de narzo.
1/ 04/ 05 Asiento No. 36
Ver asiento No 11.
1/ 04/ 05 Asiento No. 37
Pago a Cuenta 21.03
Ret enci ones | SR a terceros 25.00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 04/ 05

10/ 04/ 05

15/ 04/ 05

Bancos

Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a
terceros y pago a cuenta
del nmes de marzo

Asiento No. 38

Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Rios

V/ Por e

cobro de la

cuota de este nes.
Asiento No. 39
Inventario de articul os

nuevos

7 TV Pantall a Pl ana
42" Sony( $1, 250. 00c/ u)
6 Juegos de Comedor
col oni al ($250. 00c/ u)
Crédito Fiscal —-IVA

Bancos
Banco Agricol a

V/ Por |a conpra de

nmercaderia al contado a

proveedor | nportadora
Cent r oameri cana
Asiento No. 40

Cuent as por cobrar-ventas

8, 750. 00

1, 500. 00

46. 03

46.

03

46. 03

66.

00

66. 00

66.

00

66. 00

a pl azo
Li z Vega
Débito Fiscal-I1VA

10, 250.

1, 332.

00

50

11, 582. 50

11, 582.

50

11, 582. 50

2, 040.

00

234. 69
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 04/ 05

15/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a pl azo

real i zada
Asiento No. 41

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
Tel evi sor 21" Sony
Conedor col oni al
V/ Por el costo de venta
del articul o vendido
Asiento No. 42
Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 43
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 44
Ver asiento No 6.
(No incluye |os gastos por
papel eri a)
Asiento No. 45

Ver asiento No 7.

200. 00
250. 00

1, 805. 31

2, 040.

00

2,040. 00

450.

00

450. 00

450.

00

450. 00

85.

00

85. 00

85.

00

85. 00

75.

00

75. 00

75.

00

75. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
30/ 04/ 05 Asiento No. 46
Ver asiento No 8.
Asiento No. 47
Débito Fiscal-IVA 234.69
Crédito Fiscal — IVA 234. 69
V/ Confrontaci 6n del 234.69 234.69
débito y el crédito
fiscal para el nes de
abri |
30/ 04/ 05 Asiento No. 48
Bancos 226. 00
Banco Agricol a
Caj a 226. 00
V/ Por |a remesa nmensual 226. 00 226. 00
del nes de abril.
1/ 05/ 05 Asiento No. 49
Ver asiento No 11.
1/ 05/ 05 Asiento No. 50
Pago a Cuenta 27.08
Ret enci ones | SR a Terceros 25.00
Bancos 52. 08
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 52. 08 52. 08
terceros y pago a cuenta
del nmes de abril
5/ 05/ 05 Asiento No. 51
Caj a 66. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a pl azo 66. 00
Andr és Rios
V/ Por el cobro de |la 66. 00 66. 00

cuota de este nes.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 05/ 05

15/ 05/ 05

15/ 05/ 05

30/ 05/ 05

Asiento No. 52

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Berta Tobar
Débito Fiscal -1VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

real i zada
Asiento No. 53
Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos

Juego de sal a

Juego de conedor
col oni a

TV pantal l a pl ana 42"
V/ Por el costo de
vent a.

Asiento No. 54

Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
Berta Tobar
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 55
Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez

V/ Por el cobro de |la

250. 00

250. 00
1, 250. 00

7, 896.

00

908. 39
6, 987. 61

7, 896.

00

7, 896. 00

1, 750.

00

1, 750. 00

85. 00
329. 00

1, 750.

00

1, 750. 00

414.

00

414. 00

414.

00

414. 00

75.

00

75. 00

75.

00

75. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
cuota de este nmes.
30/ 05/ 05 Asiento No. 56
Ver asiento No 6
(No incluye | os gastos por
papel eri a)
30/ 05/ 05 Asiento No. 57
Ver asiento No 7.
30/ 05/ 05 Asiento No. 58
Ver asiento No 8.
30/ 05/ 05 Asiento No. 59
Débito Fiscal-IVA 908. 39
Crédito Fiscal — IVA 908. 39
V/ Confrontaci 6n del 908. 39 908. 39
débito y el crédito
fiscal para el nes de
mayo.
30/ 05/ 05 Asiento No. 60
Bancos 555. 00
Banco Agricol a
Caj a 555. 00
V/ Por |a remesa nmensual 555. 00 555. 00
del nes de mayo
1/ 06/ 05 Asiento No. 61
Ver asiento No 11.
1/ 06/ 05 Asiento No. 62
Pago a Cuenta 104. 81
Ret enci ones | SR a Terceros 25.00
Bancos 129. 81
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 129.81 129.81

terceros y pago a cuenta
del nes de mayo
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 06/ 05

15/ 06/ 05

15/ 06/ 05

15/ 06/ 05

Asiento No. 63
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Rios

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes
Asiento No. 64

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Tul i o Ranps
Débito Fi scal -1 VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

real i zada
Asiento No. 65

Costo de Venta-Venta a

pl azo
I nventario de articul os

nuevos
TV Pantalla Pl ana 42~
Sony
V/ Por el costo de venta
del articul o vendido
Asiento No. 66
Caj a

Cuent as por cobrar-

vent as apl azo

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

V/ Por el cobro de |la

cuota de este nes.

85. 00
329. 00
235. 00

66.

00

66.

00

66.

00

66.

00

5, 640.

00

648.
4,991.

85
15

5, 640.

00

5, 640.

00

1, 250.

00

1, 250.

00

1, 250.

00

1, 250.

00

649.

00

649.

00

649.

00

649.

00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

Asiento No. 67

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Roger Martinez
Mari o Ranos

Débito Fiscal-1VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

real i zada
Asiento No. 68

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

5, 640. 00
5, 640. 00

nuevos
2TV Pantalla Pl ana 42"
Sony
V/ Por el costo de venta
del articul o vendido
Asiento No. 69
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos

V/ Por el cobro de |la

cuota de este nmes.
Asiento No. 70

Ver asiento No 6.

(No incluye | os gastos

por papel eria)

75. 00
235. 00
235. 00

11, 280.

00

1, 297.00
9, 982. 30

11, 280.

00

11, 280. 00

2, 500.

00

2,500. 00

2, 500.

00

2,500. 00

545.

00

545. 00

545.

00

545. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
30/ 06/ 05 Asiento No. 71
Ver asiento No 7.
30/ 06/ 05 Asiento No. 72
Ver asiento No 8.
30/ 06/ 05 Asiento No. 73
Débito Fiscal-I1VA 536. 22
Crédito Fiscal — I VA 536. 22
V/ Confrontaci 6n del 536. 22 536. 22
débito y el crédito fisca
para el mes de junio.
30/ 06/ 05 Asiento No. 74
Bancos 1, 260. 00
Banco Agricol a
Caja 1, 260. 00
V/ Por |a remesa nmensual 1, 260. 00 1, 260. 00
del nes de junio
1/ 07/ 05 Asiento No. 75
Ver asiento No 11.
1/ 07/ 05 Asiento No. 76
Pago a Cuenta 224. 60
Ret enci ones | SR a Terceros 25.00
Bancos 249. 60
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 249. 60 249. 60
terceros y pago a cuenta
del nes de junio.
1/ 07/ 05 Asiento No. 77
| npuest o por pagar 1, 410. 33
Débito Fisca
Bancos 1, 410. 33
Banco Agricol a
V/ Por el pago del [VA 1, 410. 33 1, 410. 33

del nes.
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
5/ 07/ 05 Asiento No. 78
Caj a 66. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a pl azo 66. 00
Andr és Ri os
V/ Por el cobro de la 66. 00 66. 00
cuota
15/ 07/ 05 Asiento No. 79
Caj a 649. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 649. 00
Li z Vega 85. 00
Berta Tobar 329. 00
Tul i o Ranos 235. 00
V/ Por el cobro de la 649. 00 649. 00
cuota del nmes.
30/ 07/ 05 Asiento No. 80
Cuent as por cobrar-ventas
a pl azo 7,896. 00
Ana Rivas
Débito Fiscal-1VA 908. 39
Ventas a pl azo 6, 897. 61
V/ Por |la venta a pl azo 7,896. 00 7,896. 00
Real i zada
30/ 07/ 05 Asiento No. 81
Costo de Venta-Venta a
pl azo 1, 750. 00
Inventario de articul os
nuevos 1, 750. 00
1 Lavadora LG 250. 00
1 TV pantalla plana 42~ 1, 250. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

1/ 08/ 05

1/ 08/ 05

1 juego de conedor
col oni a

V/ Por el costo de venta

del articul o vendido
Asiento No. 82

Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos
Ana Rivas

V/ Por el cobro de |a

cuota de este mes.
Asiento No. 83
Ver asiento No 6.
(No incluye |os gastos por
papel eri a)
Asiento No. 84
Ver asiento No 7.
Asiento No. 85
Ver asiento No 8.
Asiento No. 86
Bancos
Banco Agricol a
Caj a

V/ Por | a remesa nensua

del nmes de
Asiento No. 87
Ver asiento No 11.
Asiento No. 88
Pago a Cuenta

julio.

Ret enci ones | SR a Terceros

250. 00

75. 00
235. 00
235. 00
329. 00

1, 750. 00

1, 750. 00

874. 00

874. 00

874. 00

874. 00

1, 589. 00

1, 589. 00

1, 589. 00

1, 589. 00

104. 81
25.00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Bancos 129. 81
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 129. 81 129. 81
terceros y pago a cuenta
del nes de julio.
1/ 08/ 05 Asiento No. 89
Gastos de venta 100. 00
Honor ari os
Caj a 100. 00
V/ Por el pago de |os 100. 00 100. 00
gast os de abogado por la
recuperaci 6n del bien
vendi do a Nel son
Martinez.
1/ 08/ 05 Asiento No. 90
| npuest o por pagar 908. 39
Débito Fisca
Bancos 908. 39
Banco Agricol a
V/ Por el pago del [VA 908. 39 908. 39
de este nes.
1/ 08/ 05 Asiento No. 91
Inventario de articul os
usados 1, 034. 00
Articul os recuperado
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 1, 034. 00
Hugo Roj as
V/ Por el articulo 1, 034. 00 1, 034. 00

recuperado a un val or
i gual al saldo de |as

cuentas por cobrar del

Sr. Hugo Roj as.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 08/ 05

5/ 08/ 05

15/ 08/ 05

15/ 08/ 05

Asiento No. 92

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Vi ctor Paz
Débito Fi scal -1 VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

Real i zada
Asiento No. 93

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
1t el evi sor Sony 21"
1 televisor pantalla
pl ana 42~
V/ Por el costo de venta
del articul o vendido
Asiento No. 94
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Ri os
Vi ctor Paz

V/ Por el cobro de la
cuota de este nmes.
Asiento No. 95
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
Berta Tobar

200. 00

1, 250. 00

6, 552.

00

753. 77
5, 798. 23

6, 552.

00

6, 552. 00

1, 450.

00

1, 450. 00

66. 00
273.00

1, 450.

00

1, 450. 00

339.

00

339. 00

85. 00
329. 00

339.

00

339. 00

649.

00

649. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

1/ 09/ 05

1/ 09/ 05

Tul i o Ranps

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes.
Asiento No. 96
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos
Ana Ri vas

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes.
Asiento No. 97
Ver asiento No 6.
(No incluye |os gastos por
papel eria).
Asiento No. 98
Ver asiento No 7.
Asiento No. 99
Ver asiento No 8.
Asiento No. 100
Bancos
Banco Agricol a
Caj a

V/ Por |a remesa nensua

del nmes de agosto
Asiento No. 101

Ver asiento No 11.
Asiento No. 102

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a Terceros

235. 00

75. 00
235. 00
235. 00
329. 00

649. 00

649. 00

874. 00

874. 00

874.00

874. 00

1,762.00

1,762.00

1,762.00

1,762.00

86. 97
25.00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Bancos 111. 97
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 111. 97 111. 97
terceros y pago a cuenta
del nes de agosto
1/ 09/ 05 Asiento No. 103
| npuest o por pagar 753.77
Débito Fisca
Bancos 753.77
Banco Agricol a
V/ Por el pago del 753. 77 753.77
i mpuesto del |VA de este
nes.
15/ 09/ 05 Asiento No. 104
Caj a 339.00
Cuent as por cobrar-ventas
a pl azo 339. 00
Andr és Ri os 66. 00
Vi ctor Paz 273.00
V/ Por el cobro de la 339. 00 339. 00
cuota de este mes.
15/ 09/ 05 Asi ento No. 105
Cuent as por cobrar-ventas
a pl azo 1,128.00
Mel i ssa Torres
Débito Fiscal-1VA 129. 77
Ventas a pl azo 998. 23
V/ Por |la venta a plazo 1,128.00 1,128.00
real i zada
15/ 09/ 05 Asiento No. 106
Costo de Venta-Venta a
pl azo 250. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

Inventario de articul os

nuevos
1 Lavadora
V/ Por el costo de venta
del articul o vendido
Asiento No. 107
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranops
Mel i ssa Torres
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asi ento No. 108

Cuent as por cobrar-ventas

85.
329.
235.

47.

00
00
00
00

250. 00

250. 00

250. 00

696. 00

696. 00

a pl azo
Paco Bueno
Vi ctor Hugo Her nandez
Rubi Sol ano
Débito Fiscal-1VA

Ventas a pl azo

V/ Por la venta a plazo

real i zada
Asiento No. 109
Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

5, 640.
1, 584.
1, 800.

00
00
00

696. 00

696. 00

nuevos
1 Tel evisor pantalla

pl ana de 42~

1 Equi po de soni do Sony

1, 250.
350.

00
00

9, 024. 00

1, 038. 16
7,985. 84

9, 024. 00

9, 024. 00

2, 000. 00

2, 000. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

1/ 10/ 05

1 Refrigeradora 15" LG

V/ Por el costo de venta

de los articul os.
Asiento No. 110
Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos

Ana Rivas

Paco Bueno
Fernando Castro
Rubi Sol ano

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes.
Asiento No. 111
Ver asiento No 6 (sin
papel eri a)
Asiento No. 112
Ver asiento No 7.
Asiento No. 113
Ver asiento 8.
Asiento No. 114
Bancos
Banco Agricol a
Caj a
V/ Por la remesa nensua

del nes de septienbre.
Asiento No. 115

Ver asiento No 11.

400. 00

75. 00
235. 00
235. 00
329. 00
235. 00

66. 00

75. 00

2, 000. 00

2, 000. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

2,285.00

2,285.00

2,285.00

2,285.00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

1/ 10/ 05

1/ 10/ 05

5/ 10/ 05

5/ 10/ 05

Asiento No. 116

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a Terceros

Bancos
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a
terceros y pago a cuenta
del nes de septienbre.
Asiento No. 117
| npuest o por pagar
Débito Fiscal — IVA
Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago del [VA
del nes de septienbre.
Asiento No. 118

Cuent as por cobrar-ventas

a plazo
Armando Sot o
Iris Cruz
Débito Fiscal-1VA

Ventas a pl azo

V/ Por la venta a plazo

real i zada
Asiento No. 119

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
1 Juego de Sal a
1 Cocina con horno

V/ Por el costo de venta

de los articul os

1,128.00
1,128.00

134.
25.

76
00

159.

76

159.

76

159.

76

1, 167.

93

1, 167.

93

1, 167.

93

1, 167.

93

250. 00
250. 00

2, 256.

00

259.
1, 996.

54
46

2, 256.

00

2, 256.

00

500.

00

500.

00

500.

00

500.

00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
vendi dos.
5/ 10/ 05 Asiento No. 120
Caj a 433. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 433. 00
Andr és Ri os 66. 00
Vi ctor Paz 273.00
Armando Sot o 47. 00
Iris Cruz 47.00
V/ Por el cobro de la 433. 00 433. 00
cuota de este nes.
15/ 10/ 05 Asiento No. 121
Caj a 696. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a pl azo 696. 00
Li z Vega 85. 00
Transito Escobar 329. 00
Tul i o Ranos 235. 00
Mel i ssa Torres 47. 00
V/ Por el cobro de la 696. 00 696. 00
cuota de este mes.
30/ 10/ 05 Asiento No. 122
Caj a 1,175.00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 1,175.00
Roger Martinez 235.00
Mari o Ranos 235. 00
Ana Rivas 329. 00
Paco Bueno 235. 00
Fernando Castro 66. 00
Rubi Sol ano 75. 00
V/ Por el cobro de la 1,175.00 1,175.00

cuota de este nes.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

Asiento No. 123

Cuent as por cobrar-ventas

a pl azo
Andr és Garcia
Débito Fiscal-1VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo
realizada en esta
fecha.

Asiento No. 124

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
1Refrigeradora 15 LG
1 Juego de conedor
V/ Por el costo de venta
de los articul os
vendi dos.
Asiento No. 125
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a pl azo
Andr és Garcia

V/ Por el cobro de |la

cuota de este nmes.
Asiento No. 126
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Martin Lopez

V/ Por el cobro de |la

cuota de este nes.

400. 00
100. 00

2, 256.

00

259.
1, 996.

54
46

2, 256.

00

2, 256.

00

500.

00

500.

00

500.

00

500.

00

94.

00

94.

00

94.

00

94.

00

1, 125.

00

1, 125.

00

1, 125.

00

1, 125.

00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
30/ 10/ 05 Asiento No. 127
Ver asiento No 6.
(No incluye | os gastos
por papel eria)
30/ 10/ 05 Asiento No. 128
Ver asiento No 7.
30/ 10/ 05 Asiento No. 129
Ver asiento No 8.
30/ 10/ 05 Asiento No. 130
Bancos 3,523.00
Banco Agricol a
Caj a 3, 523. 00
V/ Por |a renesa nmensual 3,523. 00 3,523.00
del mes de octubre.
1/11/05 Asiento No. 131
Ver asiento No 11.
1/11/05 Asiento No. 132
Pago a Cuenta 59. 89
Ret enci ones | SR a Terceros 25.00
Bancos 84. 89
Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a 84. 89 84. 89
terceros y pago a cuenta
del nmes de octubre.
1/11/05 Asiento No. 133
| npuest o por pagar 519. 08
Débito Fiscal — IVA
Bancos 519. 08
Banco Agricol a
V/ Por el pago del [VA 519. 08 519. 08

del nes de octubre.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 11/ 05

5/ 11/ 05

10/ 11/ 05

10/ 11/ 05

Asiento No. 134
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Ri os
Vi ctor Paz

Armando Sot o
Iris Cruz
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nmes.
Asiento No. 134
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Ri os
Vi ctor Paz

Armando Sot o
Iris Cruz
V/ Por el cobro de la
cuota de este mes.
Asiento No. 135

Cuent as por cobrar-ventas

66. 00
273. 00
47. 00
47. 00

433. 00

433. 00

66. 00
273. 00
47. 00
47. 00

433. 00

433. 00

433. 00

433. 00

a pl azo
David Mjares
Débito Fiscal-I1VA

Ventas a pl azo

V/ Por la venta a plazo
realizada en esta
fecha.

Asiento No. 136

Costo de Venta-Venta a

pl azo

433. 00

433. 00

912. 00

104. 92
807. 08

912. 00

912. 00

200. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

10/ 11/ 05

15/ 11/ 05

30/ 11/ 05

Inventario de articul os

nuevos

1 Televisor Sony 21

V/ Por el costo de venta

de los articul os
vendi dos.
Asi ento No. 137
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
David Mjares

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes.
Asiento No. 138
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
Berta Tobar
Fl amenco
Contreras

V/ Por el cobro de |la

cuota de este mes.
Asiento No. 139

Cuent as por cobrar-ventas

85.
329.
235.

47.

00
00
00
00

200. 00

200. 00

200. 00

38. 00

38. 00

38. 00

38. 00

696. 00

696. 00

a pl azo

Rosa Castillo

Dario Méndez

Al onso Fuentes

Carlos Cortéz
Débito Fiscal-1VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo

3, 168.
1, 800.
1, 128.
1, 128.

00
00
00
00

696. 00

696. 00

7,224.00

831. 08
6, 392. 92

7,224.00

7,224.00
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reali zada
30/ 11/ 05 Asi ento No. 140
Costo de Venta-Venta a
pl azo 1, 600. 00
Inventario de articul os
nuevos 1, 600. 00
2 Equi pos de sonido Sony 700. 00
1 Refrigerador 15 LG 400. 00
1 Lavadora 250. 00
1 Juego de conedor
col oni al 250. 00
V/ Por el costo de venta 1, 600. 00 1, 600. 00
de los articul os
vendi dos.
30/ 11/ 05 Asiento No. 141
Caj a 301. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 301. 00
Rosa Castillo 132. 00
Dario Méndez 75. 00
Al onso Fuentes 47. 00
Carlos Cortéz 47. 00
V/ Por el cobro de la 301. 00 301. 00
cuota de este mes.
30/ 11/ 05 Asi ento No. 142
Caj a 1, 269. 00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 1, 269. 00
Roger Martinez 235.00
Mari o Ranos 235. 00
Ana Rivas 329. 00
Paco Bueno 235. 00
Fernando Castro 66. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

1/ 12/ 05

1/ 12/ 05

1/ 12/ 05

Rubi
Andr és Garcia
V/ Por e

Sol ano

cobro de |l a

cuota de este mes.
Asiento No. 143
Ver asiento No 6.
(No incluye |os gastos por
papel eri a)
Asiento No. 144
Ver asiento No 7.
Asiento No. 145
Ver asiento No 8.
Asiento No. 146
Bancos
Banco Agricol a
Caj a

V/ Por | a remesa nensua

novi enbr e.
Asiento No. 147
Ver asiento No 11.
Asiento No. 148
Pago a Cuenta

del nes de

Ret enci ones | SR a Terceros

Bancos

Banco Agricol a
V/ Pago de retenciones a
terceros y pago a
cuent a.

Asiento No. 149

| npuest o por pagar
Débito Fiscal — IVA

Bancos

75. 00
94. 00

1, 269.

00

1, 269. 00

2,737.

00

2,737.00

2,737.

00

2,737.00

108.
25.

00
00

133. 00

133.

00

133. 00

936.

00

936. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

5/ 12/ 05

10/ 12/ 05

10/ 12/ 05

Banco Agricol a
V/ Por el pago del |VA
del nmes de novi enbre.
Asi ento No. 150
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
Andr és Ri os
Vi ctor Paz

Armando Sot o
Iris Cruz
V/ Por el cobro de |la
cuota de este nes.
Asiento No. 151

Cuent as por cobrar-ventas

66. 00
273. 00
47. 00
47. 00

936. 00

936. 00

433. 00

433. 00

a pl azo
Fl or Luna
Débito Fi scal -1 VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a plazo
realizada en esta
fecha.

Asi ento No. 152
Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
1 Juego de conedor

V/ Por el costo de venta

de los articul os

vendi dos.

433. 00

433. 00

456. 00

52. 46
403. 54

456. 00

456. 00

100. 00

100. 00

100. 00

100. 00




205

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

10/ 12/ 05

15/ 12/ 05

15/ 12/ 05

15/ 12/ 05

Asi ento No. 153
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo
David Mjares
Fl or Luna

V/ Por el cobro de |la

cuota del nes.
Asiento No. 154

Cuent as por cobrar-ventas

38. 00
19. 00

57.

00

57. 00

a pl azo
Saul Montes
Débito Fi scal -1 VA

Ventas a pl azo

V/ Por |la venta a pl azo

realizada en esta
f echa.
Asiento No. 155

Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos

1 Lavadora
V/ Por el costo de venta
de los articul os
vendi dos.

Asiento No. 156

Caj a

Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

38. 00
47. 00
235. 00

57.

00

57. 00

1, 128.

00

129. 77
998. 23

1, 128.

00

1,128.00

250.

00

250. 00

250.

00

250. 00

743.

00

743. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Mel i ssa Torres 47. 00
Saul Montes 47. 00
V/ Por el cobro de la 743. 00 743. 00
cuota de este mes.
30/ 12/ 05 Asiento No. 157
Caj a 1,570.00
Cuent as por cobrar-
ventas a plazo 1, 570. 00
Roger Martinez 235.00
Mari o Ranos 235. 00
Ana Rivas 329. 00
Paco Bueno 235. 00
Fernando Castro 66. 00
Rubi Sol ano 75. 00
Andr és Garcia 94. 00
Rosa Castillo 132. 00
Dario Méndez 75. 00
Al onso Fuentes 47. 00
Carlos Cortéz 47. 00
V/ Por el cobro de la 1, 570. 00 1, 570. 00
cuota de este mes.
30/ 12/ 05 Asi ento No. 158
Cuent as por cobrar-ventas
a pl azo 8, 808. 00
Adri an Luz 2, 256. 00
d audi a Pefia 3,384.00
Vi cky Poma 3, 168. 00
Débito Fiscal-1VA 1, 013. 30
Ventas a pl azo 7,794.70
V/ Por |la venta a pl azo 8, 808. 00 8, 808. 00

realizada en esta

f echa.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

Asiento No. 159

Costo de Venta-Venta a

pl azo
I nventario de articul os

nuevos
2 Coci na con horno
Conedor Col oni al

1
2 Equi po de soni do Sony
1 Refrigeradora 15 LG
1 Juego de Conedor

V/ Por el costo de venta

de los articulos
vendi dos.
Asiento No. 160
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Adri an Luz
d audi a Pefa
Vi cky Poma

V/ Por el cobro de |la

cuot a del
Asiento No. 161

Cuent as por cobrar-ventas

nes

500. 00
250. 00
700. 00
400. 00
100. 00

1, 950. 00

1, 950.

00

94. 00
141. 00
132. 00

1, 950. 00

1, 950.

00

367. 00

367.

00

a pl azo
Paul a Solis
Débito Fiscal-1VA
Ventas a pl azo
V/ Por

la venta a plazo
realizada en esta

f echa.

367. 00

367.

00

5, 640. 00

648.
4,991.

85
15

5, 640. 00

5, 640.

00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

Asiento No. 162
Costo de Venta-Venta a

pl azo
Inventario de articul os

nuevos
1 Juego de sala

1 Lavadora

1 Equi po de sonido Sony
1Refrigeradora 15" LG

V/ Por el costo de venta

de los articul os
vendi dos.
Asiento No. 163
Caj a
Cuent as por cobrar-

ventas a plazo

Paul a Solis

V/ Por el cobro de |la

cuota del nmnes
Asiento No. 164
Ver asiento No 6.
(No incluye | os gastos
por papel eria)
Asiento No. 165
Ver asiento No 7.
Asiento No. 166
Ver asiento No 8.
Asiento No. 167
Bancos
Banco Agricol a
Caj a
V/ Por |a renesa nensua

de dici enbre.

250. 00
250. 00
350. 00
400. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

235. 00

235. 00

235. 00

235. 00

3, 405. 00

3, 405. 00

3, 405. 00

3, 405. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

31/ 12/ 05

31/ 12/ 05

31/ 12/ 05

31/ 12/ 05

Asiento No. 168

Gast os de venta

Depr eci aci 6n
Depr eci aci 6n Acurmul ada

Mobiliario y equipo

Equi po de reparto
V/ Para registrar e
gasto anual por la
depr eci aci 6n del activo
fijo.

Asiento No. 169

Gastos de Venta

Pérdi da por deterioro de
inventario

Inventario de articul os

usados
V/ Para registrar la
pérdi da de val or del
articul o recuperado por
falta de pagos.
Asiento No. 170

Ventas a Pl azo

Ventas al contado
Cost o de Venta

Costo de Ventas a Pl azo
Costo de Ventas al

Cont ado
Uilidad Bruta Diferida

V/ Para registrar e

cierre de las cuentas a

final del periodo.
Asiento No. 171

Uilidad Bruta Diferida

6, 000.

00

6, 000. 00

6, 000.

00

6, 000. 00

775.

50

775. 50

775.

50

775. 50

74, 909.
3, 389.

73
38

19, 600. 00

58, 699. 11

78, 299.

11

78, 299. 11

11, 830.

28
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Uilidad Bruta Realizada 11, 830. 28
V/ Para registrar la 11, 830. 28| 11, 830. 28
utilidad bruta
real i zada, con base a
| os cobros del afo.
31/ 12/ 05 Asiento No. 172
Pérdi das y Gananci as 21.094. 87
Gastos de Venta 13, 629. 22
Gast os de admini straci 6n 7, 465. 65
V/ Para |liquidar |os 21.094.87| 21.094. 87
gastos por cierre del
ej ercicio.
31/ 12/ 05 Asiento No. 173
Pérdi da del ejercicio 6, 725. 21
Uilidad Bruta Realizada 14, 369. 66
Pérdi das y Gananci as 21,094. 87
V/ Para liquidar |a 21,094.87| 21, 094. 87

cuenta Utilidad Bruta
Real i zada por cierre

del ejercicio.




4.1.8.6 Mayorizacion

CAJA GENERAL

211

DEBE HABER

ENE.

1) $ 5,000.00

5) 75.00 | $ 4,075.00 (10

5,075.00 | $ 4, 075.00

FEB. $ 1,000.00

15) 47.00

16) 75. 00

17) 3,830.00 | $ 3,952.00 (23
$ 4,952.00 | $ 3,952.00

MAR. $ 1,000.00

28) 66. 00

29) 47.00

30) 75.00 | $ 188.00 (35
$ 1,188.00 | $ 188.00

ABR $ 1,000.00

38) 66. 00

42) 85. 00

43) 75.00 | $ 226.00 (48
$ 1,226.00 | $ 226.00

MAY. 1, 000. 00

51) 66. 00

54) 414. 00

55) 75.00 | $ 555.00 (60
$ 1,555.00 | $ 555.00

JUN. $ 1,000.00

63) 66. 00

66) 649. 00

69) 545. 00 $ 1, 260. 00 (74
$ 2,260.00 $ 1, 260. 00

JUL. $ 1,000.00

78) 66. 00

79) 649. 00
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82) 874. 00 1, 589. 00
2, 589. 00 1, 589. 00

AGO. 1, 000. 00

94) 339. 00 100. 00 (89

95) 649. 00

96) 874. 00 1, 762. 00
2, 862. 00 1, 862. 00

SET. 1, 000. 00

104) 339. 00

107) 696. 00

110) 1, 250. 00 2, 285. 00 (114
3, 285. 00 2, 285. 00

OCT. 1, 000. 00

120) 433. 00

121) 696. 00

122) 1, 175. 00

125) 94. 00

126) 1, 125. 00 3, 523. 00
4, 523. 00 3, 523. 00

NOV. 1, 000. 00

134) 433. 00

137) 38. 00

138) 696. 00

141) 301. 00

142) 1, 269. 00 2, 737. 00 (146
3, 737. 00 2, 737. 00

DI C. 1, 000. 00

150) 433. 00

153) 57. 00

156) 743. 00

157) 1, 570. 00

160) 367. 00

163) 235. 00 3, 405. 00 (167
4, 405. 00 3, 405. 00
1, 000. 00




BANCOS ( BANCO AGRI COLA)
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ENE. DEBE HABER
1) $ 70,000.00| $ 11, 356.50 (2
450. 00 (6
225. 00 (7
10) 4, 075. 00 548. 23 (8
$ 74,075.00| $ 12,579.73
FEB. $ 61, 495. 27 126. 44 (11
48. 89 (12
250. 00 (19
225. 00 (20
23) $ 3,952 00 548. 23 (21
$ 65,447.27| $ 1,198.56
MAR. $ 64,248.71
$ 126. 44 (24
90. 81 (25
250. 00 (31
225. 00 (32
35) 188. 00 548. 23 (33
$ 64,436.71| $ 1,240.48
ABR $ 63,196.23
$ 126. 44 (36
46. 03 (37
11, 582. 50 (39
250. 00 (44
225. 00 (45
48) 226. 00 548. 23 (46
$ 63,422.23| $ 12,778.00
MAY. $ 50, 644. 03
$ 126. 44 (49
52. 08 (50
250. 00 (56
225. 00 (57
60) 555. 00 548. 23 (58
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51, 199. 03 1, 201. 75
JUN. 49, 997. 28
126. 44 (61
129. 81 (62
1, 250. 00 (70
225. 00 (71
74) 1, 260. 00 548. 23 (72
51, 257. 28 1, 279. 48
JUL. 49, 997. 80
126. 44 (75
249. 60 (76
1, 410. 33 (77
250. 00 (83
225. 00 (84
86) 1, 589. 00 548. 23 (85
51, 566. 80 2, 809. 60
AGO, 48, 757. 20
126. 44 (87
129. 81 (88
908. 39 (90
250. 00 (97
225. 00 (98
100) 1, 762. 00 548. 23 (99
50, 519. 20 2,187. 87
SEP. 48, 331. 33
126. 44 (101
111. 97 (102
753. 77 (103
250. 00 (111
225. 00 (112
114) 2, 285. 00 548. 23 (113
50, 616. 33 2,015. 41
oCT 48, 600. 92
126. 44 (115
159. 76 (116
1, 167. 93 (117
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250. 00 (127
225. 00 (128
130) 3, 523. 00 548. 23 (129
$ 52,123,092 2, 477. 36
NOV. $ 49, 646. 56
126. 44 (131
84. 89 (132
519. 08 (133
250. 00 (143
225. 00 (144
146) 2,737.00 548. 23 (145
$ 52,383.56 1, 753. 64
DI C $ 50, 629. 92
126. 44 (147
133. 00 (148
936. 00 (149
250. 00 (164
225. 00 (165
167) $ 3,405.00 548. 23 (166
$ 54,034,092 2,218. 67
$ 51,816.25




CUENTAS POR COBRAR A PLAZGOS

216

DEBE HABER
ENE.
3) $ 1,800.00 75. 00 (5
FEB. $ 1,725.00
13) 1, 128. 00 47.00 (15
75. 00 (16
$ 2,853.00 122. 00
MAR. $ 2,731.00
26) 1, 584. 00 66. 00 (28
47.00 (29
75. 00 (30
$ 4,315.00 188. 00
ABR. $ 4,127.00
40) 2, 040. 00 66. 00 (38
85. 00 (42
75. 00 (43
$ 6,167.00 226. 00
MAY. $ 5,941.00
52) 7,896. 00 66. 00 (51
414. 00 (54
75. 00 (55
$ 13,837.00 555. 00
JUN. $ 13, 282.00
64) 5, 640. 00 66. 00 (63
67) 11, 280. 00 649. 00 (66
545. 00 (69
$ 30, 202. 00 1, 260. 00
JUL. $ 28,942.00
66. 00 (78
80) 7,896. 00 649. 00 (79
874. 00 (82
$ 36, 838. 00 1, 589. 00
AGO. $ 35,249.00
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1, 034. 00 (91
92) 6, 552. 00 339. 00 (94
649. 00 (95
874. 00 (96
41, 801. 00 2, 896. 00
SEP. 38, 905. 00
105) 1, 128. 00 339. 00 (104
108) 9, 024. 00 696. 00 (107
1, 250. 00 (110
49, 057. 00 2, 285. 00
OCT. 46, 772. 00
118) 2, 256. 00 433. 00 (120
123) 2, 256. 00 696. 00 (121
1, 175. 00 (122
94. 00 (125
1, 125. 00 (126
51, 284. 00 3, 523. 00
NOV. 47, 761. 00
135) 912. 00 433. 00 (134
139) 7,224.00 38. 00 (137
696. 00 (138
301. 00 (141
1, 269. 00 (142
55, 897. 00 2,737.00
Dl C. 53, 160. 00
151) 456. 00 433. 00 (150
154) 1, 128. 00 57. 00 (153
158) 8, 808. 00 743.00 (156
161) 5, 640. 00 1, 570. 00 (157
367. 00 (160
235. 00 (163
69, 192. 00 3, 405. 00

65, 787.

00




| NVENTARI O DE ARTI CULCS NUEVOS

218

DEBE HABER
ENE. $ 10,050.00| $ 400. 00 (4
FEB. $ 9,650.00
$ 250. 00 (14
850. 00 (18
$ 9,650.00/ $ 1,100.00
MAR. $ 8,550.00
$ 350. 00 (27
ABR $ 8,200.00
39) 10, 250. 00| $ 450. 00 (41
$ 18,450.00| $ 450. 00
MAY. $ 18, 000. 00
$ 1,750.00 (53
JUN. $ 16, 250. 00
$ 1,250.00 (65
2, 500. 00 (68
$ 16,250.00/ $ 3, 750.00
JUL. $ 12, 500. 00
$ 1,750.00 (81
AGO. $ 10, 750. 00
$ 1,450.00 (93
SEP. $ 9,300.00
$ 250. 00 (106
2, 000. 00 (109
$ 2,250.00
OCT. $ 7,050.00
$ 500. 00 (119
500. 00 (124
$ 7,050.00/ $ 1,000.00
NOV. $ 6,050.00
$ 200. 00 (136
1, 600. 00 (140
$ 6,050.00/ $ 1,800.00
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Dl C. $ 4,250.00
$ 100. 00 (152
250. 00 (155
1, 950. 00 (159
1, 250. 00 (162
$ 4,250.00 $ 3,550.00
$  700.00
| N\VENTARI O DE ARTI CULOS USADCS
DEBE HABER
AGO.
91) $ 1,034.00] $  775.50 (169
$ 258.50




| VA- CREDI TO FI SCAL
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DEBE HABER
ENE.
2) $ 1,306.50| $  207.08 (9
FEB. $ 1,099. 42
$  570.39 (22
MAR. $ 529.03
$  182.23 (34
ABR $  346.80
39) 1,332.50| $  234.69 (47
$ 1,679.30| $  234.69
MAY. $ 1, 444.61
$  908.39 (59
JUN. $ 536.22
$  536.22 (73
JUL. $ 0. 00
| VA- DEBI TO FI SCAL
ENE. DEBE HABER
9) $ 207.08| $ 207. 08 (3
FEB. $ 0. 00
129. 77 (13
22) $ 570.39 440. 62 (17
$ 570.39| $ 570. 39
MAR. $ 0. 00
34) $ 182.23| $ 182. 23 (26
ABR $ 0. 00
47) $ 234.69| $ 234. 69 (40
MAY. $ 0. 00
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59) 908.39| $ 908. 39 (52
JUN. $ 0. 00
73) 536.22| $ 648. 85 (64
1, 297. 70 (67
536.22| $ 1,946.55
JUL. $ 1,410.33
77) 1, 410. 33 908. 39 (80
1,410.33| $ 2,318.72
AGO, $ 908. 39
90) 908.39| $ 753. 77 (92
908.39| $ 1,662.16
SEPT. $ 753. 77
$ 129. 77 (105
103) 732. 37 1, 038. 16 (108
753.77| $ 1,921.70
OCT. $ 1,167.93
117) 1, 167. 93 259. 54 (118
259. 54 (123
1,167.93| $ 1,687.01
NOV. $ 519. 08
133) 519.08| $ 104. 92 (135
831. 08 (139
519.08| $ 1, 455.08
DI C. $ 936. 00
149) 936.00| $ 52. 46 (151
129. 77 (154
1, 013. 31 (158
648. 85 (161
936.00| $ 2, 780. 39
$ 1,844.39




PAGO A CUENTA
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DEBE HABER
ENE. $ 0. 00
FEB.
12) $ 23. 89
MAR. $ 23. 89
25) $ 65. 81
ABR. $ 89. 70
37) $ 21.03
MAY. $ 10. 73
50) $ 27.08
JUN. $ 37.81
62) $ 04. 81
JUL. $ 42.62
76) $ 224.60
AGO. $ 467.22
88) $ 104.81
SEP. $ 572.03
102) $ 86. 97
OCT. $ 659.00
116) $ 134.76
NOV. $ 793.76
132) $ 59. 89
DI C. $ 853.65
148) $ 108.00
$ 961.65




VENTAS A PLAZGS
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DEBE HABER
ENE. $ 1,592.92 (3

FEB. $ 1,592.92
998. 23 (13
3, 389. 38 (17

MAR. $ 5,980.53
1, 401. 77 (26

ABR $ 7,382.30
1, 805. 31 (40

MAY. $ 9,6187.61
6, 987. 61 (52

JUN. $ 16,175.22
4,991. 15 (64
9, 982. 30 (67

JUL. $ 31,148.67
6, 987. 61 (80

AGOSTO $ 38,136.28
5, 798. 23 (92

SET. $ 43,934.51
998. 23 (105
7,985. 84 (108

OCT. $ 52,918.58
1, 996. 46 (118
1, 996. 46 (123

NOV. $ 56, 911.50
807. 08 (135
6, 392. 92 (139

DI C. $ 64,111.50
403. 54 (151
998. 23 (154
7, 794. 69 (158
4,991. 15 (161

$ 78,299.11




COSTO DE VENTA

DEBE HABER
ENE.
4) $ 400. 00
FEB. $ 400. 00
14) 250. 00
18) 850. 00
MAR. $ 1,500.00
27) 350. 00
ABR. $ 1,850.00
41) 450. 00
MAY. $ 2,300.00
53) 1, 750. 00
JUN. $ 4,050.00
65) 1, 250. 00
68) 2,500. 00
JUL. $ 7,800.00
81) 1, 750. 00
AGO. $ 9,550.00
93) 1, 450. 00
SEP. $ 11, 000. 00
106) 250. 00
109) 2, 000. 00
OCT. $ 13, 250. 00
119) 500. 00
124) 500. 00
NOV. $ 14, 250. 00
136) 200. 00
140) 1, 600. 00
DI C. $ 16, 050. 00
152) 100. 00
155) 250. 00
159) 1, 950. 00
162) 1, 250. 00
$ 19, 600. 00

224



GASTOS DE ADM NI STRACI ON
DEBE HABER

ENE.

6) $ 300. 00
8) 454. 00
FEB. $ 784. 00
11) 56. 15
19) 100. 00
21) 454. 00
MAR. $ 1,364.15
24) 56. 15
31) 100. 00
33) 454. 00
ABR. $ 1,974.30
36) 56. 15
44) 100. 00
46) 454. 00
MVAY. $ 2,584.45
49) 56. 15
56) 100. 00
58) 454. 00
JUN. $ 3,194.60
61) 56. 15
70) 100. 00
72) 454. 00
JUL. $ 3,804.75
75) 56. 15
83) 100. 00
85) 454. 00
AGO. $ 4,414.90
87) 56. 15
97) 100. 00
99) 454. 00
SEP. $ 5,025.05

225



101) 56. 15
111) 100. 00
113) 454. 00
OCT. 5, 635. 20
115) 56. 15
127) 100. 00
129) 454. 00
NOV. 6, 245. 35
131) 56. 15
143) 100. 00
145) 454. 00
DI C. 6, 855. 50
147) 56. 15
164) 100. 00
166) 454. 00

7, 465.

65
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GASTOS DE VENTA

DEBE HABER

ENE.

6) $ 150. 00
7) 250. 00
8) 144. 00
FEB. $ 544. 00
11) 20. 52
19) 150. 00
20) 250. 00
21) 144. 00
MAR. $ 1,108.52
24) 20. 52
31) 150. 00
32) 250. 00
33) 144. 00
ABR. $ 1,673.04
36) 20. 52
44) 150. 00
45) 250. 00
46) 144. 00
MVAY. $ 2,237.56
49) 20. 52
56) 150. 00
57) 250. 00
58) 144. 00
JUN. $ 2,802.08
61) 20. 52
70) 150. 00
71) 250. 00
72) 144. 00
JUL. $ 3,366.60
75) 20. 52
83) 150. 00
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84) 250. 00
85) 144. 00
AGO. 3,931. 12
87) 20. 52
89) 100. 00
97) 150. 00
98) 250. 00
99) 144. 00
SEP. 4, 595. 64
101) 20. 52
111) 150. 00
112) 250. 00
113) 144. 00
OCT. 5, 160. 16
115) 20. 52
127) 150. 00
128) 250. 00
129) 144. 00
NOV. 5, 724. 68
131) 20. 52
143) 150. 00
144) 250. 00
145) 144. 00
DI C 6, 289. 20
147) 20. 52
164) 150. 00
165) 250. 00
166) 144. 00
169) 775. 50

7,629. 22
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4.1.8.7 Determ naci 6n de Utilidad Bruta
DETERM NACI ON DE LA UTI LI DAD BRUTA REALI ZADA
ANO XX

VENTA DI STRI BUCI ON DE LA VENTA COBRCS DS
No. LI ENTES NETA COSTO UTI LI DAD REAELI\ll zEALDos o}
100% 25% 75% AR :
1 2=(1*0. 25) 3=(1*0. 75) 4 5=(4
1 |MARTIN LOPEZ $ 1,592.92 | $ 400.00 | $ 1,192.92 | $ 1,592.92 $4(
2 |HUGO ROJAS 998. 23 250. 00 748.23 83.18 P
3 |ANDRES Rl OS 1,401. 77 350. 00 1,051.77 584.07 14
4 |LlZ VEGA 1, 805. 31 450. 00 1, 355. 31 676.99 1€
5 | BERTA TOBAR 6, 987.61 1, 750. 00 5, 237.61 2,329.20 5¢
6 |TULI O RANDS 4,991. 15 1, 250, 00 3, 741. 15 1, 455. 75 3¢
7 | ROGER MARTI NEZ 4,991. 15 1, 250. 00 3, 741. 15 1, 455. 75 3¢
8 |MARI O RAMDS 4,991. 15 1, 250. 00 3, 741. 15 1, 455. 75 3¢
9 |ANA R VAS 6, 987.61 1, 750. 00 5, 237.61 1, 746. 90 4z
10 |VICICR PAZ 5,798.23 1, 450. 00 4, 348.23 1, 207.96 3C
11 | MELI SSA TORRES 998. 23 250. 00 748.23 166. 37 4
12 | PACO BUENO 4,991. 15 1, 250. 00 3, 741. 15 831.86 2C
13 | FERNANDO CASTRO 1,401. 77 350. 00 1,051.77 233.63 £
14 |RUBI SOLANO 1,592.92 400. 00 1,192.92 265. 49 €
15 | ARVANDO SOTO 998. 23 250. 00 748.23 124.78 3
16 |IRIS CRUZ 998. 23 250. 00 748.23 124.78 3
17 | ANDRES GARCI A 1, 996. 46 500. 00 1, 496. 46 249.56 €
18 |DAVID M JARES 807.08 200. 00 607.08 67.26 1
19 |ROSA CASTILLO 2,803.54 700. 00 2,103.54 233. 63 £
20 |DAR O MENDEZ 1,592.92 400. 00 1,192.92 132. 74 3
21 |ALONSO FUENTES 998. 23 250. 00 748.23 83.19 P
22 |CARLOS CORTEZ 998. 23 250. 00 748.23 83.19 P

23 |FLOR LUNA 403.54 100. 00 303. 54 16. 81
24 |ADRI AN LUZ 1, 996. 46 500. 00 1, 496. 46 83.19 P
25 |CLAUDI A PENA 2,994. 69 750. 00 2, 244. 69 124.78 3
26 | VI CKY POVA 2,803.54 700. 00 2,103.54 116. 81 P
27 |PAULA SOLIS 4,991. 15 1, 250. 00 3, 741. 15 207.96 £
28 |SAUL MONTES 998. 23 250. 00 748.23 41.59 1
TOTALES......... $74, 909. 73 | $18, 750.00 | $56, 159. 73 | $15, 776. 09 $3, 94




DETERM NACI ON DE LA UTI LI DAD BRUTA REALI ZADA

ANO X1

VENTA DI STRI BUCI ON DE LA VENTA COBRCS DI

No. LI ENTES NETA COSTO UTI LI DAD REAé_'\II zEALDos
100% 25% 75% ARO

1 2=(1*0. 25) 3=(1*0.75) 4 | 5=(
1 |NELSON MARTI NEZ 998. 23 250. 00 -775.50 0.00
2 |DOUGLAS LOPEZ 1,401.77 350. 00 613. 72 700. 88
3 [LIZ VEGA 1, 805. 31 450. 00 847.57 902. 66
4 |BERTA TOBAR 6, 987. 61 1, 750. 00 3,490.71 3,493.81
5 |[TULI O RAMDS 4,991. 15 1, 250. 00 2,649. 34 2,495.58
6 |ROGER MARTI NEZ 4,991. 15 1, 250. 00 2, 649. 34 2,495.58
7 |MARI O RAMDS 4,991. 15 1, 250. 00 2, 649. 34 2,495.58
8 [ANA RIVAS 6, 987. 61 1, 750. 00 3,927. 44 3,493.81
9 [VICTOR PAZ 5,798. 23 1, 450. 00 3,442.26 2,899.12
10 | MELI SSA TORRES 998. 23 250. 00 623. 45 499.12
11 [ PACO BUENO 4,991. 15 1, 250. 00 3,117.26 2,495.58
12 | FERNANDO CASTRO 1,401.77 350. 00 876. 55 700. 88
13 [RUBI SOLANO 1,592. 92 400. 00 993. 80 796. 46
14 | ARVMANDO SOTO 998. 23 250. 00 654. 65 499.12
15 [IRIS CRUZ 998. 23 250. 00 654. 65 499.12
16 | ANDRES GARCI A 1, 996. 46 500. 00 1, 309. 29 998. 23
17 [DAVID M JARES 807. 08 200. 00 556. 64 403.54
18 [ROSA CASTILLO 2, 803. 54 700. 00 1, 928.32 1,401.77
19 | DARI O MENDEZ 1,592.92 400. 00 1, 093.37 796. 46
20 | ALONSO FUENTES 998. 23 250. 00 685. 84 499,12
21 |CARLOS CORTEZ 998. 23 250. 00 685. 84 499,12
22 [FLOR LUNA 403.54 100. 00 290. 93 201. 80
23 |ADRIAN LUZ 1, 996. 46 500. 00 1, 434.07 998. 23
24 |CLAUDI A PENA 2,994. 69 750. 00 2,151. 11 1,497.35
25 [ VI CKY POVA 2, 803. 54 700. 00 2,015.93 1,401.77
26 |PAULA SOLI'S 4,991. 15 1, 250. 00 3,585.18 2,495.58
27 | SAUL MONTES 998. 23 250. 00 717. 04 499,12

TOTALES| $73,316.81 $ 18, 350. 00 $ 42,868.14| $36,159.39| $
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4.1.8.8 Present aci 6n de | os Est ados Fi nanci eros

LA CEIBA. S.A de CV

Est ado de Resul t ados

Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de 2003

Ventas al Contado

Costo de Venta de Ventas al Contado
Utilidad Bruta en Ventas al Contado
Ventas a Pl azo

Costo de Venta de Ventas a Pl azo
Utilidad Bruta Diferida

Utilidad Pendiente de Realizar
Utilidad Realizada de Ventas a Pl azo
Utilidad Realizada

Gast os de Operaci 6n
Gastos de Venta

Suel dos y Honorari os

I SSS y AFP Patronal
Conbusti bl es

Mant eni m ento de Vehicul o
Depr eci aci 6n Acunul ada
Pérdi da por Deterioro de Inventario
Al quil eres

Gast os de Admi ni stracion
Suel dos y Honorari os

I SSS y AFP Patronal
Papeleria y Utiles

Agua, Luz y Tel éfono

Pérdida del Ejercicio

1, 828.
225.
1, 200.
600.
6, 000.
775.
3, 000.

5, 448.
617.
200.

1, 200.

00
72
00
00
00
50
00

00
65
00
00

$ 3,389.38
850. 00

$ 74,909.73
18, 750. 00

$ 56,159. 73
$( 44, 329. 45)

$ 13,629.22

$ 7,465.65

$ 2,539.38

$11, 830. 28

$14, 369. 66

21, 094. 87

$(6, 725. 21)

t."'_*.."j - ! v LM

f

Represent ante Legal Cont ador




LA CEIBA S.A. de C.V
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Estado de Situaci 6n Financiera al 31 de dicienbre de 2003
ACTI VO
Activo Corriente
Caja $ 1,000.00
Bancos 51, 816. 25
2) Cuentas por Cobrar a Pl azos 65, 787. 00

Andr és Ri os

Li z Vega

Berta Tobar
Tul i o Ranps
Roger Martinez
Mari o Ranos
Ana Rivas
Victor Paz

Mel i ssa Torres
Roberto Gonez
Fernando Castro
Rubi Sol ano
Armando Soto
Iris Cruz
Andres Garcia
David Mjares
Rosa Castillo
Dari o Méndez
Al onso Fuent es
Carlos Cortéz
Saul Montes

Fl or Luna

Adri an Luz

Cl audi a Pefa
Vi cky Poma
Paul a Solis
Pago a Cuenta I.S. R

3) Inventario de Articul os Nuevos

924.
1, 275.
5, 264.
3, 995.
3, 995.
3, 995.
5, 922.
5, 187.

940.
4, 700.
1, 320.
1, 500.

987.

987.
1,974.

836.
2,904.
1, 650.
1, 034.
1, 034.
1, 081.

437.
2,162.
3, 243.
3, 036.
5, 405.

00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00

Tel evi sor de 21" Marca Sony
Coci na con Horno Marca Mabe
Juego de Conedor Col oni al

200.
250.
250.

00
00
00

961. 65
700. 00
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4) Inventario de Articul os Usados

Juego de Sal a

5) Acci onistas

Bl anca Méndez
Total Activo Corriente
Activo no Corriente
6) Mbiliario y Equipo
(-)Depreciaci 6n Acumul ada Mb. Y
Eq.
6) Equi po de Reparto
(-) Depreciaci 6n Acumul ada de Eq.
De Rep.
Total Activo No
Corriente

Total Activo

PASI VO Y CAPI TAL
Pasi vo

7) Uilidad Diferida
8) Débito Fisca

Ret enci ones

PATRI MONI O

9) Capita
Pagado

Soci al

El i sa Navas
Bl anca Méndez
Ronal d Garcia
No Pagado

Bl anca Méndez
10) Pérdida del Ejercicio
TOTAL PASI VO Y CAPI TAL

$  258.50
3, 000. 00
$ 123, 523. 40
$  4,000.00
2,000.00| $ 2,000.00
$  8,000.00
4,000.00| $ 4,000.00
$ 6,000.00
$ 129, 523. 40
$ 44,329. 45
1, 844.39
74.77
87, 000. 00
$ 30, 000. 00
27, 000. 00
30, 000. 00
3, 000. 00
($ 6,725.21)
$ 129, 523. 40

t."' 4..2 - ! v Lm

f

Represent ant e Legal
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4.1.8.9 Notas a | os Estados Fi nanci eros

LA CEIBA S.A. de C. V.

Notas a | os Estados Fi nancieros al 31 de dicienbre de 2003

NOTA 1. Entidad Reportante

La enpresa La Ceiba S.A de CV. se constituyo conp
soci edad andéni ma segun escritura de constituci 6n con fecha
primero de dicienbre de 2004, habiéndose inscrito dicha
escritura en el registro de conercio el dos de enero de
2005.

Su objetivo principal es la conpra / venta de

el ectrodomésti cos y cual qui er negocio licito.

NOTA 2. Cuentas por cobrar

El saldo de esta cuenta esta constituido por la suma de |lo

adeudado por los clientes asi:

Cuent as por cobrar $ 66, 821.00

(-)Cuentas de cobro dudoso ( 1, 034. 00)

Cuent as por cobrar ventas a pl azo $ 65, 787.00
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NOTA 3. | nventario de articul os nuevos

Para efecto tributarios de |os bienes el val or del
inventario se valua wutilizando el nmétodo de Prineras
entradas, Prineras salidas. Los articulos se consignhan en

el inventario de acuerdo al costo de adqui sicion.

NOTA 4. | nventari o de articul os usados

El saldo de esta cuenta esta constituido por el valor de un
juego de sala que fue recuperado por la via judicial debido
a la falta de pago de un cliente. El articul o recuperado
fue ingresado al inventario de articul os usados al sal do de

| a cuenta por cobrar de dicho cliente, asi:

Cuent as por cobrar $ 1,034.00
(-) 75% de utilidad 775.50

| nventario de articul os usados $ 258. 50
El valor de $ 775.50 gue corresponde a l|la wutilidad

estimada y no percibida por la enpresa que se reconoci6

cono un gasto de venta al final del ejercicio.
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NOTA 5. Accl oni st as

El saldo de $ 3,000.00 gue aparece en esta cuenta
corresponde al capital suscrito no pagado por uno de |os
accionistas el cual tiene un plazo de 5 afos para el pago

de dicho capital social

NOTA 6. Mobiliario y Equipo de reparto

El saldo de esta cuenta esta constituido por bienes que han
sido aportados en su totalidad por |os accionistas de la
enpresa, |os bienes son depreciados con base en método de
linea recta de acuerdo a la ley del inpuesto sobre la
renta; |os porcentajes de depreciacion son 50% Mobiliario y

qui po y Equi po de reparto.

NOTA 7. Utilidad D ferida

Es el nmonto obtenido del estado de resultado nediante |a
diferencia entre la wutilidad bruta y la utilidad
real i zada. La cual se espera realizar en |os periodos
subsi gui ent es:

Utilidad Bruta $ 56,159.73

(-) UWilidad Realizada 11, 830. 28

Uilidad Diferida $ 44, 329. 45
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NOTA 8. Débito Fi scal

Este nonto corresponde al inpuesto pendiente de pago,

originado por las ventas realizadas en el nes de dicienbre

asi :
Ventas a plazo nes de dicienbre $ 14, 187.61
13% Débi to Fi scal 1, 844. 39

NOTA 9. Capital Soci al

El capital social se integra por 900 acciones nom nativas
con un valor de $ 100.00 cada una totalnente suscritas y

exhi bido por $ 87, 000.00.

NOTA 10. Pérdi da del Ejercicio

Corresponde a | a pérdida del ejercicio presente.
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Flujo de efectivo por activi dades de
oper aci 6n
Ventas al contado

Cobros a clientes

Pagos a proveedores

Pago de gastos de admi nistraci 6n y ventas
Pago a cuenta e | VA

Flujo neto de efectivo por activi dades de
oper aci 6n

Flujo neto de efectivo por actividades de
i nversi 6n

Flujo neto de efectivo por activi dades de
financiam ento

Increnento (decrenento) neto de efectivo
y demés equival entes

Ef ectivo y equival entes de efectivo a
inicio del periodo

Flujo de efectivo al final del periodo

$ 3,830.00
18, 602. 50

$ 22,432.50

22,939. 00
15, 020. 10
6, 657. 15

($22, 183. 75)

0. 00

0. 00

($22, 183. 75)

75, 000. 00

$ 52,816.25

t."' 4..2 - ! v Lm

f.

Representante Lega

Cont ador

Audi t or

Ext er no
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Est ado de Resul t ados
31 de Dicienbre de 2004

Del 1 de Enero a
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Utilidad Bruta Diferida
(-) Uilidad Pendi ente de Recuperar
Utilidad Bruta Realizada
(-) Gastos de Operacion

Gast os de Admi ni straci 6n

Suel dos Y Honorari os
I SSS y AFP Patronal
Luz, Agua y Tel éfono
Papeleria y Utiles

(-) Gastos de Venta

Suel dos

I SSS y AFP Patronal

Al quil eres

Conmbusti bl es y Lubricantes
Mant eni m ento de Vehicul o
Dep. de Mobiliario y Equipo
Dep. de Equi po de Reparto
Utilidad de Operaci 6n

(-) 7% de Reserva Legal
Utilidad Antes de | npuesto

(-) 1.S.R

Uilidad del Ejercicio

$ 5,448.00
617. 65
1, 200. 00
200. 00

$ 1,728.00
225.72

3, 000. 00

1, 200. 00
600. 00

2, 000. 00

4, 000. 00

$ 7,465.65

$12, 753. 72

$ 44,329.45
17, 209. 89

$ 27,119.56
$ 20, 219. 37

$ 6,900.19
-483. 01

$ 6,417.18

($1, 604. 30)

$ 4,812.88

Py

f.

Represent ante Legal

Cont ador

Audi t or Externo




LA CEIBA S.A. de CV

Est ado de Situaci 6n Fi nanci era
Al 31 de Dicienbre de 2004
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ACTI VO

Activo Corriente
Caj a

Bancos

Cuent as Por Cobr ar
Andr és Ri os

Li z Vega

Berta Tobar
Tul i o Ranps
Roger Martinez
Mari o Ranos
Ana Rivas
Victor Paz

Mel i ssa Torres
Roberto Gonez
Fernando Castro
Rubi Sol ano
Armando Soto
Iris Cruz
ANDRES GARCI A
David Mjares
Rosa Castillo
Dari o Méndez
Al onso Fuent es
Carlos Cortéz
Saul Montes

Fl or Luna

Adri an Luz

Cl audi a Pefia
Vi cky Poma
Paul a Solis
Pago a Cuenta I.S. R

Inventario de Articul os Nuevos

Tel evi sor de 21" Marca Sony
Coci na con Horno Marca Mabe
Juego de Conedor Col oni al

132.
255.
1, 316.
1,175.
1,175.
1,175.
1,974.
1,911.
376.
1, 880.
528.
600.
423.
423.
846.
380.
1, 320.
750.
470.
470.
517.
209.
1, 034.
1, 551.
1, 452.
2, 585.

200.
250.
250.

00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00
00

00
00
00

$ 1, 000.00
76, 399. 68
24,927.00

1,174. 46
700. 00
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Inventario de Articul os Usados

Juego de Sal a

Acci oni st as

Bl anca Méndez
Total Activo Corriente

Activo no Corriente

Mobi i ario y Equi po

(-) Depreciaci 6n Acurrul ada Mob. Y Eq.

Equi po de Reparto

(-)Depreciaci 6n Acurmrul ada de Eq. De

Rep.

Total Activo

PASI VO Y CAPI TAL
Pasi vo

Utilidad Diferida
| mpuest o Por Pagar
Ret enci ones

PATRI MONI O
Capi tal Soci al
Pagado

El i sa Navas
Bl anca Méndez
Ronal d Garcia
No Pagado

Bl anca Méndez

Reserva Legal

Pérdi das de Ejercicios Anteriores

Utilidad del Ejercicio

TOTAL PASI VO Y CAPI TAL

$ 258. 50
3, 000. 00
$ 4,000.00
4,000.00 |$ 0. 00
$ 8,000.00
8, 000. 00 0. 00
$107, 459. 64
$ 17, 209.89
1, 604. 30
74.77
87, 000. 00
$ 30, 000. 00
27, 000. 00
30, 000. 00
3, 000. 00
483. 01
($6, 725. 21)
4,812. 88
$107, 459. 64

I

71

f

Representante Lega
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ESTADO DE FLUJO DE EFECTI VO
Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de 2004

Fl ujo de efectivo por actividades de operaci 6n

Cobros a clientes $ 40, 860. 00
Pagos a proveedores 0. 00
Pago de gastos de administraci 6n y ventas ($14, 219. 37)
Pago a cuenta e | VA ($ 2,057.20)
Flujo neto de efectivo por activi dades de operaci 6n $ 24,583.43
Flujo neto de efectivo por actividades de inversioén 0. 00

Flujo neto de efectivo por actividades de
financiam ento 0. 00

Increnento (decrenento) neto de efectivo y denaés

equi val ent es 24,583. 43
Ef ectivo y equival entes de efectivo al inicio de

periodo 52, 816. 25
Flujo de efectivo al final del periodo $ 77,399. 68

t-"'_ﬂr..’j 4 ! v Lﬂ?‘fh ’n f. @@ f

Represent ante Legal Cont ador Audi t or Externo



Del 1° de Enero al

LA CEIBA. S.A de CV

Est ado de Resul t ados

31 de Dicienbre de 2005
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Uilidad Realizada
(-) Gastos de Qperacio6n

Gast os de Admi ni stracion
Suel dos Y Honorari os

I SSS y AFP Patronal

Luz, Agua y Tel éfono
Papeleria y Utiles

Gastos de Venta

Suel dos

I SSS y AFP Patronal

Al quil eres

Conmbusti bl es y Lubricantes
Mant eni m ento de Vehicul o
Utilidad de Operaci 6n
Reserva Legal

Utilidad Antes de | npuesto
(-) I.S'R

Uilidad del Ejercicio

$ 5,448.
617.
1, 200.

200.

00

65

00

00

$ 1,728.
225.

3, 000.

1, 200.

600.

00

72

00

00

00

$ 7,465.65

6, 753. 72

$ 17, 209. 89
14, 219. 37

$ 2,990.52

(209. 33)

$ 2,781.18

( $ 695.30)

$ 2,085.89

Gkl

Represent ante Legal

Audi t or Externo



LA CEIBA S.A. de C V

Est ado de Situaci 6n Fi nanci era

Al 31 de Dicienbre de 2005

244

ACTI VO

Activo Corriente

Caj a
Bancos

Inventario de Articul os Nuevos

Tel evi sor de 21" Marca Sony
Coci na con Horno Marca Mabe
Juego de Conedor Col oni a

Inventario de Articul os Usados

Juego de Sal a
Acci oni st as
Bl anca Méndez

Total Activo Corriente
Activo no Corriente
Mobi liario y Equipo
(-)Depreciaci 6n Acunmul ada Mob. Y Eq.
Equi po de Reparto
(-)Depreciaci 6n Acurmrul ada de Eq. De
Rep

Total Activo

PASI VO Y CAPI TAL
Pasi vo
| mpuest o Por Pagar
Ret enci ones
PATRI MONI O

Capi tal Soci al

4, 000. 00

4, 000. 00

$ 1,000
86, 677.

700.

258.

3, 000

00

47

00

50

00

8, 000. 00

8, 000. 00

.00

.00

$ 91, 635. 97

$ 695

74.

87, 000.

30

77

00

$ 91, 635. 97
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Pagado

El i sa Navas

Bl anca Méndez

Ronal d Garcia

No Pagado

Bl anca Méndez

Reserva Legal

Pérdi da de Ejercicios Anteriores
Utilidad Pendiente de Distribuir
Utilidad del Ejercicio

TOTAL PASI VO Y CAPI TAL

$ 30, 000. 00
27, 000. 00

30, 000. 00

3, 000. 00
692. 34
($6, 725. 21)
4,812. 88

2,085. 89

$ 91, 635. 97

t."'_*.."j - ! v LM

f

Represent ante Legal

Audi t or Externo
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ESTADO DE FLUJO DE EFECTVO

Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de 2005

Fl ujo de efectivo por actividades de operaci 6n

Cobros a clientes $ 24,927.00
Pagos a proveedores 0. 00
Pago de gastos de administraci 6n y ventas ($14, 219.37)
Pago de | SR ($ 429.84)
Flujo neto de efectivo por activi dades de operaci 6n $ 10,277.79
Flujo neto de efectivo por actividades de inversioén 0.00

Flujo neto de efectivo por activi dades de
financiam ento 0. 00
Increnento (decrenento) neto de efectivo y denaés
equi val ent es 10, 277.79
Ef ectivo y equival entes de efectivo al inicio del

periodo 77,399. 68

Flujo de efectivo al final del periodo $ 87,677.47

Represent ante Legal Cont ador
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4.2 PLANTEAM ENTO DEL CASO PRACTICO DE LA APLICACI ON
CONTABLE DEL ARRENDAM ENTO CON PROMESA DE VENTA DE BI ENES

MUEBLES

Para el desarrollo de |a nmetodol ogia contable de la figura
del arrendamiento con pronmesa de venta se utilizara el
m sno caso hipotético que se utilizd en el desarrollo de la
figura de las ventas a plazo haciendo 1os canbios
necesarios para l|la inplenentacién del arrendamento con

pronesa de venta de bi enes nuebl es.
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Recuperaci 6n de articulos por falta de pago:

Después de transcurridos 45 dias de atraso en el pago de |la
cuota por arrendam ento de bienes y habi endo procedido a | a
recuperaci 6n del o los articul os dados en arrendam ento se
debera trasladar contabl enente del inventario de articulos
dados en arrendam ento al inventario de articul os usados a
su costo de adquisicion y procediendo a calcular la
estimaci 6n por deterioro de inventario de articul os usados.
Di cha estinmaci 6n ser& cal cul ada de acuerdo a |a proporcién
del costo con respecto al tienpo que el articulo haya

estado en arrendam ent o.

Costo del arrendam ento

Para reconocer el costo por el arrendamento de bienes
nmuebl es, se distribuira el costo del bien entre el nanero
de cuotas concedidas a los clientes para reconocer, al

final del ejercicio, el costo del arrendam ento.
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4.2.1 POLI TI CAS DE COBRO PROPUESTAS Y CONDI Cl ONES QUE DEBE
CONTENER EL CONTRATO DE ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE

VENTA.

En la figura del arrendamento con pronesa de venta, |as
politicas de cobro deberdan ser ms rigidas que |as
establ ecidas para las ventas a plazo, debido a que Ila
enpresa deberd facturar nensual nente las cuotas devengadas
por |os canones de arrendam ento, aunque éstos no hayan
si do pagados por los clientes, por lo que |la enpresa esta
obligada a cancelar al fisco, el | mpuesto a la
Transferencia de Bienes Miebles y la Prestacioéon de
Servicios correspondientes a las cuotas vencidas y enterar
por las msnas, el 1.5% en concepto de pago a cuenta de

| npuest o sobre |l a Renta.

a. Pl azo maxi no de atraso:
Después de transcurridos 30 dias de atraso en el pago de |la
cuota por arrendamiento de un articulo de uno o al gunos

clientes, | a enpresa procedera a gestionar el cobro.
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b. Garanti a:

Para respaldar el arrendam ento con pronesa de venta, el
cliente deberd cunmplir con el requisito de firmar el
contrato de arrendam ento y adicionalnente, firmar a favor
de la enpresa una letra de canbio con el nonto total de

contrato.

c. Referencias personales y conerci al es:
Al suscribir el contrato vy hacer se efectivo el
arrendam ento con pronesa de venta, el cliente debe cunplir

con | os requisitos siguientes:

- Referencias Personales: |la cual consiste en solicitar a
cliente l|os datos personales de dos parientes y dos

conoci dos que puedan dar fe de |a honradez del conprador.

- Referencias Conerciales: otro requisito que el cliente
debera cunplir al arrendar un articulo a la enpresa es el
de proporcionar dos cancel aci ones de créditos obtenidos en
otros establecimentos conerciales. En caso de no contar

tales referencias, se solicitara al cliente una persona que
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le sirva de fiador quien asumira |a responsabilidad del

crédito en caso de que el cliente no pague.

d. Gestiones de cobro:

A los 30 dias de vencimento de |la cuota de arrendam ento,
se procederd a las gestiones de cobro que consisten en:
contacto telefdnico recordando al cliente su atraso en |a
cuot a.

A los 35 dias de atraso y luego de haber contactado
t el ef 6ni camente con el cliente, se procedera al cobro de |la
cuota en su domcilio por un enpleado de la enpresa (o
cobrador si |la enpresa contara con este servicio).
Transcurridos 45 dias de atraso, se procedera a |la

recuperaci 6n de los articul os.

e. Lugar en gque deberan efectuarse | os pagos:
Para un nmejor control de |los pagos, el cliente efectuara
| os pagos por las cuotas que no estén en nora, UuUnica y

excl usi vanente en |a caja de | a enpresa.
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4.2.2 CONTRATCS DE ARRENDAM ENTO CON PROMESA DE VENTA
PROPUESTQO

LA CEIBA S.A. DE C. V.

Santa Ana Av. I|ndependencia Sur N° 50 Tel éfono 2441- 30-80

CUENTA N° 001

CONTRATO DE ARRENDAM ENTO CON PROMESA DE VENTA N° 01607

Nosotros, por una parte

de afios de edad, profesidn u oficio

del domicilio de

Con Docunento Unico de ldentidad D. U. I

Actuando en nonbre de LA CEIBA. de esta plaza, que en |os
sucesi vo se denom nar & | a Enpr esa; y por otra

parte

Con Docurmento Unico de Identidad D. U.I.

Qui en( es) en |lo sucesivo se denom nara(n) el (10s)
ARRENDATARI O S) , OTORGAMDS: Que  por medio de este
instrunento celebrenmos CONTRATO DE ARRENDAM ENTO CON

PROVESA DE VENTA que se regira conforme a l|las clausul as
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siguientes. |.-OBJETO La enpresa es propietaria de(los)
siguiente(s) articul os(s). Con |as Si gui entes

especi fi caci ones

CCDI GO PRODUCTO CANT. ARTI CULQ' MARCA/ MODELQ' SERI E

PRI VA

GASTO' | NTERESES

PRECI O TOTAL

Y de | os accesori os siguientes:

el (I os) cual (es) se dan en arrendam ento en este acto con
reserva del domnio al (alos) el (los) conprador(es). I1.-
PLAZO, PRECIO Y FORVA DE PAGO El plazo vencera el

_ y el precio de la venta es el de:

dél ares que incluye intereses

del % nensual , el cual pagara(n) (solidariamente)

en las oficinas de la Enpresa o en Institucidn que esta

designe, de la siguiente forma de pago:
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FECHA DE PAGO

PAGO MENSUAL CUOTA I NI CI AL EN EFECTI VO C/ U $

L1l - TRADI ClI ON. La tradi ci 6n del dom ni o gueda
condi cionada que el (los) conprador(es) pague(n) en la
forma convenida la totalidad del precio pactado. Y adenas,
a que la fecha del pago total del precio, no tenga(n)
ni nguna cuenta pendi ente para con |la Enpresa en ningun otro
concepto o0 causa. En consecuencia el (los) conprador(es)
solo tendra(n) la posesidn, uso y goce del (los) articul o(s)
antes identificados(s) y mentras no se convierta(n) en
propi etario(s) les esta conpletanente prohibido enajenar o
gravar en cualquier otra forma |os derechos que Iles
confiere(n) este contrato, asi conp tanbién trasladar a
otro lugar |la nmercaderia, salvo que para ella obtenga(n) el
previo perm so escrito de |la Enpresa, en caso de canbi ar de
dom cilio debera(n) conunicarlo tanbién a |a Enpresa con un
nmes de anticipacion y debera(n) hacerlo por escrito. La

obligacion de l|a Enpresa de efectuar la tradicion del
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domnio se entendera cunplida nediante |a entrega del
original de este contrato con una razén de *“CANCELADO

debi damente firmado y sellado por su representante
aut ori zado. El (I as) arrendat ari os(s) decl ara(n) que
acepta(n) en las condiciones estipuladas, y recibe(n) en
este acta en el concepto nenci onado, a su entera
satisfacci 6n innedi atanente después de haber aprobado vy
revi sado cui dadosanente el (las) articulo(s) descrito(s) (y
sus accesorios), por lo que todo desperfecto que surja por
cual qui er causa, aun cuando sea por caso fortuito a fuerza
mayor, correréa por cuenta vy ri esgo del (de | 0s)
Arrendat ari o(s) gui én( es) renunci a(n) expresanente al
derecho a denunciar las vicios ocultos, a la acciodn
saneam ento por vicios redhibitorios, lo msnp que
denunci ar defectos en el funcionam ento, sean ocultos o no.
El (Il os) Arrendatario(s) declara(n) que recibe(n) es este
acto | os docunentos necesarios para asegurar el goce y uso
del (1 os) articulo(s) descrito(s).lV.-MORA Y CLAUSULA PENAL:
El presente contrato se tendra por ternminado y sera
exigible el total cunplimento de | a deuda conp si fuere de
plazo vencido en los siguientes casos: a) Si el (los)

Arrendatario(s) incurriere(n) en nora en el pago de una de
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| as cuotas vencidas, b) Si el (los) articulo(s) que se le
Arrienda(n) (y sus accesorios) no fuere(n) cuidado(s) con
esnero o lo(s) ocultare(n) sufriere(n) accidente o dafo, o
si se destruye(n) aun por fuerza mayor o caso fortuito; c)
si el(los) Arrendatario(s) vendiere(n), enajenare(n) a
gravare(n) el (las) articulo(s) objeto de este contrato (y/o
sus accesorios) antes de haber adquirido el domnio y sin
el consentimento de l|la Enpresa; d) si trasladare(n) o
permtiere(n) que sea(n) trasladada(s) el (Il os) aparato(s) a
otro lugar ya sea dentro o fuera del pais, sin pernso
escrito de la Enpresa o el (los) deudor(es) canbiare(n) de
domcilio sin conmunicarlo a la Enpresa; e) si fuere(n)
enbar gados(s) por terceros por obligacién distinta a |a que
aqui se contrae; f) por incunplimento de cual quiera de |as
obl i gaci ones sefal adas en este contrato. En estos casos el

Arrendatario(s) reconocera(n) el interés del por

ciento nmensual sobre el total o saldo deudor desde el dia
de hoy, todo en concepto de Clausula Penal; y |la Enpresa
podr& hacer uso de |os derechos conferidos en el presente
contrato. V.-RESOLUCION, |a Enpresa se reserva expresamente
la facultad de optar por la resolucion o exigir el

cunplimento de |as obligaciones establecidas en este
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contrato. Si el arrendatario deja de pagar por | o nenos una
cuota del precio o de cunplir otra condicion a la cual esté
subordinada la adquisicion del domnio, en el térmno
fi] ada. VI, - La Enpresa queda autorizada por el
Arrendatario(s) de recoger o recuperar el o los articulos
sujetos a la presente obligacién, sin intervencién al guno
de las autoridades o tribunales conpetentes; asi msno |la
Enpresa puede hacerle notificar judicial o extrajudicial
intimaci 6n de efectuar el pago a cunplir con la condiciédn
establecida en el térmno de diez dias, advirtiéndole que
si nolo hiciere, la venta quedaréa resulta de pleno derecho
a la expiracién de ese plazo, sin otra intervenciédn
judicial ni procedimento alguno, pudiendo |a Enpresa
vendedora reivindicar |a cosa vendida en cual esqui era nanos
en que se encuentre. VII.-FlI ADOR SOLI DARI O

En este estado yo

de afnos (profesiodn

u oficio) del domcilio

OTORE que ne constituyo FIADOR SOLIDARIO de Ias
obligaciones contraidas en este instrunento por el

sefor
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a favor de

en las msmas condiciones o circunstancias. VIII.- Para
ef ectos Legales del presente contrato |os otorgantes fijan
conb domcilio especial el de esta ciudad cuyos tribunal es
conpetentes se soneten expresanente. El(los) conprador(es)
y su fiador solidario renuncia(n) al derecho de apel ar del
decreto de enbargo, sentencia de remate 'y denss
provi dencias apelables que se dictaren en el juicio
Ej ecutivo e incidentes, o del de resolucion de contrato que
se le(s) pronovieren con base a este instrunento, |o msnp
gue al derecho de exigir fianza o cuenta al depositario que
| a Enpresa designe, X - OBLIGACI ONES Y RESPONSABI LI DADES
Seran por cuenta del (de | os) Arrendatario(s) | os
honorari os, gastos personales y costos procésales en que
incurriere la Enpresa en la recuperacién de la(s)
nmercaderia(s), articulo(s) (y sus accesorios) y en el
ejercicio de | as acciones aunque en sentencia definitiva no
fuere(n) para el disfrute del uso del(de los) articulo(s)
gue se le(s) vende(n) ( y sus accesorios), asi conp |os
gastos de reparacidon y conservaci on, | os otorgantes
aceptanos |as cl ausul as contenidas en el presente contrato,

en fe del cual firmanos en | a ci udad de
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Departanento de

el dia de de
Repr esent ant e Legal Arrendatario
Enpr esa

Fi ador
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En | a ciudad de a las hor as del
di a de del dos m | Ant e
m . Notari o de este
domcilio

COVPARECEN

El primero actuando en nonbre y representaci 6n de LA CEl BA,

con NI'T

Y ME DI CEN. que reconocen conp suyas las firmas que cal zan

en anterior docunent o y que se | een:

Asi conp |os conceptos del msno en el que se consigha un
contrato de Arrendam ento con Pronesa de Venta con reserva
de dominio celebrado en esta ciudad, este msnp dia, el
cual se refiere

a
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De (de los) cual (es) el (los) segundo(s) Conpareciente(s):

En su concepto de Arrendatario(s) se ha(n) dado por
recibido(s) a su entera satisfaccion declara(n) haber
aprobado y revisado cuidadosanente el (los) articulo(s)
descrito(s)(y sus accesorios), renunciando expresanente al
derecho de denunciar los vicios ocultos, a la accioén de
saneam ento por vicio redhibitorios y a los efectos de
funci onam ento y que ademas ha(n) recibidos |os docunentos
necesarios para el goce y uso de(los) articul o(s)
descrito(s) en el contrato anterior y que hasta no haber
pagado |l a totalidad del precio de |la Pronesa de \enta en |la
forma indicada no tendra(n) el domnio sobre el(los)
aparatos(s) y sus correspondi entes accesorios. El precio de

Arrendam ento es de

Pagadero en forma que alli estipula, el cual devengara
i nterés del % nmensual y en caso de nora que sera
el __nmensual par a un pl azo que vence e
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Y que la nora de una sola cuota en el pago hara caducar el
plazo y la obligacion se haréd exigible en su totaidad y
producird | os efectos consignados en dichos contratos. El
ultinmo conpareciente se constituyd FI ADOR SOLI DARI O, en | as
m smas circunstancias por |as obligaciones contraidas por
el (los) Arrendatario(s) a favor de |la Enpresa acreedora. Yo
el Notario DOY FE: de ser autenticas la referidas firnmas
por el reconoci mento expreso que de el hacen | os
conpareci entes, de ser autentico el contenido del docunento
que he identificado en sus cl ausulas esenciales; y de ser
legitimas y suficiente la personaria con que actua el

sefnor en calidad de

Representante | egal de

por haber tenido a la vista | os docunentos que | o acreditan

cono tal, los cuales detallo a continuaci 6n

EXPLIQUE a |os conparecientes |os efectos |legales de este
instrunento y leidos que se |los hube integramente en un

sol o ininterrunpido, manifestaron que esta redacta conforne
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a su voluntad, ratifican su contenido y firmanos DE TODO

DOY FE.

Represent ante Legal Arrendatario

Enpr esa

Fi ador Not ari o



4.2.3 CONTROL DE | NVENTARI O PROPUESTO

LA CEIBA S.A. de C V.
| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADCS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO
MARCA
MODELO COLOR
ENTRADAS SALI DAS
Cost o Cost o Cost o Cost o
FECHA CONCEPTO Uds. [Unitario Tot al Uds. |Unitario Tot al Uds.

ORI G NAL: BCDEGA

REVI SADO

AUTORI ZADO__
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4.2.4 TARIETA DE CONTROL DE CLI ENTES PROPUESTA

LA CEl BA DETALLE DEL BI EN DADO
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 EN ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No
Ciente Edad afios
Articul os
Qcupaci 6n DU No.
Naci onal i dad Estado Givil
Nonbr e del Coényuge
Direcci 6n Particular del diente Mar cas
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono
Mbdel os
Di recci 6n de su negoci o o enpl eo
Tel éf ono Seri es
De qué trabaja en su Negocio, Enmpresa, Fabrica o
Haci enda o
Suel do Nonbre de su Jefe inmediato
Col or
Casa propia_x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Val or
Tel éf onos
Prima
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbr e Par ent esco Rest o
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono Cuot as de

Nonbr e
Di recci 6n

Par ent esco

Fecha de Emi si 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbr e

Fecha de Vencinm ento

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Nonbr e
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S DE
UBI CACI ON DEL CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref er enci a

Contrato
Articulo
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Letras

Venci m ent os

Val or es

Cancel aci ones

Letras

Venci m ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $
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4.2.5 OPERACI ONES MENSUALES DESARROLLADAS POR LA EMPRESA

VES DE ENERO

Enero 15

La enpresa inicia sus operaciones procediendo a |la conpra
de los articulos que formaran el inventario inicial, (ver

cuadro de detalle en Pag. 108 figura de ventas a pl azos)

Enero 30

Se da en arrendam ento, al Sr. Martin Lobpez, una
refrigeradora LG de 15° a dos afios plazo, con un valor de
$1,800.00 IVA incluido, el articulo tiene un costo de

$400. 00, pactando una cuota nensual de $ 66.37 nmas | VA

VES DE FEBRERO

Febrero 21

Se da en arrendam ento, al Sr. Hugo Rojas, un juego de sal a
por un val or de $1,128.00 con |IVA incluido, por un plazo de
24 neses, pactando una cuota de $ 41.59 mas | VA nensual es.

El costo del articulo es de $250. 00.
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Febrero 28
El Sr. Martin LoOpez cancela la 22 cuota por un valor de

$75.00 | VA i ncl ui do.

Febrero 28

Al final del nes se efectuaron las siguientes ventas al

contado, (ver cuadro de detalle en Pag.:110)

VES DE MARZO

Marzo 5

Se da en arrendamento, al Sr. Andrés Rios, un equipo de
soni do marca Sony por val or de $1,584.00 con |VA incluido,
para un plazo de 24 neses, establ eciendo una cuota nensua

de $58.41 mas I VA. El costo del articulo es de $ 350. 00.

Marzo 21
El Sr. Hugo Rojas cancela la 22 cuota por valor de $47.00

| VA i ncl ui do.
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Marzo 30

El Sr. Martin LOpez cancela |la 32 cuota por val or de $75.00

| VA i ncl ui do.

VES DE ABRI L

Abril 5
El Sr. Andrés Rios cancela la 2% cuota por un valor de

$66. 00 | VA i ncl ui do.

Abril 10
Se hace una conpra al contado, al proveedor |nportadora
Centroanericana S.A. de CV., de la siguiente nercaderia,

(Ver cuadro de detalle en pag. 111)

Abril 15

Se da en arrendamento, a la Sra. Liz Vega, un televisor de
21” 'y un juego de conedor colonial a dos afos plazo po
valor de $ 2,040.00 con IVA incluido, quedando una cuota
mensual de $ 75.22 més | VA El Televisor de 21"tiene un
costo de $ 200.00 y el juego de conedor colonial tiene un

costo de $250. 00.
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Abril 30
El Sr. Mrtin LOpez cancela su 42 cuota por valor de

$75. 00 | VA i ncl ui do.

VES DE NMAYO

Mayo 5
El Sr. Andrés Rios cancela su 32 cuota por valor de $66.00

| VA i ncl ui do.

Mayo 15
- La Sra. Liz Vega cancela su 22 cuota por val or de $85. 00
| VA i ncl ui do.

- Se da en arrendamento un juego de sala, un televisor
pantalla plana de 42" y un juego de conedor colonial a la
Sra. Berta Tobar por un valor de $ 7,896.00 con |VA
i ncl uido a dos afios plazo, con una cuota nensual de $291. 15
mas | VA. El costo del juego de sala vendido es de $250. 00,
el televisor pantalla plana de 42" tiene un costo de

$1,250.00 y el costo del conedor es de $ 250.00.
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Mayo 30

- El Sr. Mrtin Lépez cancela su 5% cuota por valor de
$75. 00 nas | VA

- Cunpliendo el plazo nmaxino de vencinmiento de cuota para
el Sr. Hugo Rojas, se procede a la recuperaci 6n del bien
tal conb lo estipula la politica de cobro correspondi ente.

$75. 00 | VA i ncl ui do.

MES DE JUNI O

Junio 5
El Sr. Andrés Rios cancela su 42 cuota por valor de $66. 00

| VA i ncl ui do.

Junio 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 32 cuota por val or de $85. 00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 22 cuota por valor de
$329. 00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamento un televisor pantalla plana de 42"
marca Sony con un valor de $5,640.00 con |IVA incluido, a

dos afios plazo pagando una cuota nensual de $ 207.96 nas
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VA, al Sr. Tulio Ranps. El articulo tiene un costo de

$1, 250. 00.

Juni o 30

- EIl Sr. Martin Lépez cancela su 62 cuota por valor de
$75. 00 | VA i ncl ui do.

- Se da en arrendamiento al Sr. Roger Martinez un tel evisor
pantal |l a plana de 42” marca Sony con un val or de $5, 640. 00
| VA incluido, a dos afios plazo pagando una cuota nensual de
$ 207.96 mas I VA. Con un costo de $ 1, 250.00.

- Se da en arrendamento al Sr. Mario Ranos un televisor
pantal |l a plana de 42” marca Sony con un val or de $5, 640.00
con |IVA incluido, a dos afios plazo pagando una cuota

mensual de $ 207.96 mas | VA, cuyo costo es de $ 1, 250. 00.

MES DE JULIO

Julio 5

El Sr. Andrés Rios cancela su 5% cuota por val or de $66. 00

| VA i ncl ui do.
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Julio 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 42 cuota por valor de $85.00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 32 cuota por valor de
$329. 00 | VA incl ui do.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 22 cuota por valor de

$235. 00 | VA incl ui do.

Julio 30

- El Sr. Mrtin Lépez cancela su 72 cuota por valor de
$75. 00 I VA i ncl ui do.

- El Sr. Roger Martinez cancela su 22 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- EIl Sr. Mario Ranps cancela su 22 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamiento a la Sra. Ana Rivas una |avadora
LG un televisor pantalla plana y un juego de conedor
colonial por un valor de $ 7,896.00 con I|VA incluido, a
dos afios plazo con una cuota nensual de $291.15 mds | VA
La |l avadora tiene un costo de $250.00, el televisor de 42"
tiene un costo de $ 1,250.00 y el juego de conedor

colonial tiene un costo de $ 250.00.
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MES DE AGCSTO

Agosto 5

- EIl Sr. Andrés Rios cancela su 62 cuota por valor de
$66. 00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamento al Sr. Victor Paz un televisor
Sony de 21" y un televisor pantalla plana de 42" por un
valor de $ 6,552.00 con |VA incluido para dos afios plazo
con una cuota de $ 241.59 nmas | VA nensuales. El costo del
televisor de 21" es de $ 200.00 y televisor de pantalla

pl ana de 42" tiene un costo de $1, 250. 00.

Agosto 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 5% cuota por valor de $85.00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 42 cuota por valor de $
329. 00 | VA incl uido.

- El Sr. Tulio Ranpbs cancela su 3% cuota por valor de $

235.00 I VA incluido

Agosto 30
- El Sr. Martin Lépez cancela su 82 cuota por valor de

$75.00 | VA i ncl ui do.
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- El Sr. Roger Martinez cancela su 32 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.
- El Sr. Mario Ranps cancela su 32 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.
- La Sra. Ana Rivas cancela su 22 cuota por valor de

$329. 00 | VA i ncl ui do.

VES DE SEPTI EMBRE

Septienbre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 72 cuota por valor de
$66. 00 | VA incl ui do.

- El Sr. Victor Paz cancela su 22 cuota por valor de

$273.00 | VA i ncl ui do.

Septienbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 62 cuota por val or de $85. 00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 52 cuota por valor de
$329. 00 | VA incl ui do.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 42 cuota por valor de

$235. 00 | VA i ncl ui do.
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- Se da en arrendamento a la Sra. Mlissa Torres una
| avadora LG por un valor de $1,128. 00 con |IVA incluido, a
dos afios plazo con una cuota nensual de $ 41.59 mas | VA E

articulo tiene un costo de $250. 00.

Septienbre 30

- El Sr. Mrtin Lépez cancela su 92 cuota por valor de
$75. 00 | VA incl uido

- El Sr. Roger Martinez cancela su 42 cuota por valor de
$235.00 I VA incluido

- EI Sr. Mario Ranps cancela su 42 cuota por va or de
$235.00 | VA incl ui do.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 32 cuota por valor de
$329. 00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamento al Sr. Paco Bueno un televisor
pantal |l a plana de 42” marca Sony con un val or de $5, 640.00
con |IVA incluido, a dos afios plazo pagando una cuota
mensual de $ 207.96 més | VA. Con un costo de $ 1, 250. 00.

- Se da en arrendamento al Sr. Fernando Castro un equi po
de sonido Sony con un valor de $ 1,584.00 con |IVA incluido
con dos afios plazo, pagando una cuota nensual de $58.41. E

articulo tiene un costo de $ 350. 00.
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- Se da en arrendamiento a la Sra. Rubi Solano una
refrigeradora de 15 pies LG por valor de $1,800.00 con |VA
i ncl ui do, a dos afios plazo pagando una cuota de $ 66.37 nas

| VA nmensual es. El costo del articulo es de $ 400. 00.

MES DE OCTUBRE

Octubre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 8% cuota por valor de
$66. 00 | VA incl ui do.

- El Sr. Victor Paz cancela su 32 cuota por valor de
$273. 00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamento al Sr. Armando Soto un juego de
sal a por un valor de $1,128.00 con IVA incluido, a dos afos

pl azo con una cuota nensual de $ 41.59 mas | VA

- Se da en arrendamento, a la Sra. Iris Cruz una cocina de
horno nmarca Mabe por wun valor de $ 1,128.00 con |IVA
i ncl uido, a dos afios plazo con una cuota nensual de $ 41.59

mas | VA. El articulo tiene un costo de $250. 00
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- La Sra. Liz Vega cancela su 72 cuota por val or de $85. 00

| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 62 cuota por valor
$329. 00 | VA incl ui do.

- EI Sr. Tulio Ranbs cancela su 52 cuota por valor
$235.00 | VA incl ui do.

- La Sra. Melissa Torres cancela su 22 cuota por valor

$47.00 | VA i ncl ui do.

Cct ubre 30

- El Sr. Roger Martinez cancela su 52 cuota por valor
$235.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Mario Ranps cancela su 52 cuota por valor
$235.00 | VA incl ui do.

- La Sra. Ana Rivas cancela su 42 cuota por valor
$329. 00 | VA i ncl ui do.

- El Sr. Paco Bueno cancela su 22 cuota por valor
$235.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Fernando Castro cancela su 22 cuota por valor

$66. 00 | VA i ncl ui do.

de

de

de

de

de

de

de

de



279

- La Sra. Rubi Solano cancela su 22 cuota por valor de
$75. 00 I VA i ncl ui do.

- El Sr. Martin LOpez cancela |la totalidad de su deuda por
un total de $ 1,125.00 I VA incluido.

- Se da arrendamiento al Sr. Andrés Garcia una
refrigeradora de 15" LG con un costo de $400.00 y un juego
de conedor con un costo de $ 100.00. Teniendo una deuda
total de $2,256.00 a dos afios plazo, con una cuota mensua

de $ 83.19 I VA incluido.

VES DE NOVI EMBRE

Novi enbre 5

- El Sr. Andrés Rios cancela su 92 cuota por valor de
$66. 00 | VA incl ui do.

- El Sr. Victor Paz cancela su 42 cuota por valor de
$273.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Armando Soto cancela su 22 cuota por valor de
$47. 00 | VA incl ui do.

- La Sra. Iris Cruz cancela su 22 cuota por val or de $47.00

| VA i ncl ui do.
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Novi enbre 10

Se da en arrendamento al Sr. David Mjares un televisor
Sony de 21" por un valor de $912.00 con |VA incluido para
dos afios plazo con una cuota de $ 33.63 mas | VA nensual es.

El costo del articulo es de $200. 00.

Novi enbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 82 cuota por val or de $85. 00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 72 cuota por valor de
$329. 00 | VA i ncl ui do.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 62 cuota por valor de
$235. 00 | VA incl ui do.

- La Sra. Melissa Torres cancela su 32 cuota por valor de

$47.00 | VA i ncl ui do.

Novi enbre 30

- El Sr. Roger Martinez cancela su 62 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- EI Sr. Mario Ranps cancela su 62 cuota por valor de

$235. 00 | VA i ncl ui do.
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- La Sra. Ana Rivas cancela su 5% cuota por valor de
$329. 00 | VA i ncl ui do.

- El Sr. Paco Bueno cancela su 32 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Fernando Castro cancela su 32 cuota por valor de
$66. 00 | VA incluido

- La Sra. Rubi Solano cancela su 3% cuota por valor de
$75. 00 I VA incl ui do.

- El Sr. Andrés Garcia cancela su 22 cuota por valor de
$94. 00 | VA i ncl ui do.

- Se da en arrendamento a la Sra. Rosa Castillo 2 Equi pos
de Sonido nmarca Sony con un costo de $350.00 cada uno. Su
deuda total es de $ 3,168.00 con IVA incluido a dos afios
pl azo, con una cuota nensual de $ 116.81 nas | VA

- Se da en arrendamento al Sr. Dario Mndez una
refrigeradora de 15 pies LG por valor de $1,800.00 con |IVA
i ncl ui do, a dos afios plazo pagando una cuota de $ 66. 37 mas
| VA nmensual es. El costo del articulo es de $400. 00.

- Se da en arrendam ento al Sr. Alonso Fuentes una | avadora
LG por un valor de $1,128.00 con IVA incluido, a dos afios
plazo con una cuota nensual de $ 41.59 nmas |VA El

articulo tiene un costo de $250. 00.
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- Se da en arrendamiento al Sr. Carlos Cortéz un juego de
comedor colonial por un valor de $1,128.00 con |VA
i ncl uido, a dos afios plazo con una cuota nensual de $ 41.59

mas | VA. El costo del articulo vendi do es de $250. 00.

VES DE DI Cl EMBRE

Dicienbre 5

- EIl Sr. Andrés Rios cancela su 102 cuota por valor de
$66. 00 | VA incl ui do.

- El Sr. Victor Paz cancela su 5% cuota por valor de
$273.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Armando Soto cancela su 32 cuota por valor de
$47. 00 | VA i ncl ui do.

- La Sra. Iris Cruz cancela su 3% cuota por val or de $47.00

| VA i ncl ui do.

Di ci enbre 10

- El Sr. David Mjares cancela su 22 cuota por valor de
$38.00 | VA incl ui do.

- Se da en arrendamento a la Sra. Flor Luna un juego de

comedor con val or de $456.00 con | VA incluido con una cuota
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nmnensual de $ 16.81 nmas | VA El articulo tiene un costo de

$ 100. 00.

Di ci enbre 15

- La Sra. Liz Vega cancela su 92 cuota por val or de $85.00
| VA i ncl ui do.

- La Sra. Berta Tobar cancela su 82 cuota por valor de
$329. 00 | VA i ncl ui do.

- E Sr. Tulio Ranbs cancela su 72 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- La Sra. Melissa Torres cancela su 42 cuota por valor de
$47. 00 | VA i ncl ui do.

- Se da en arrendamento al Sr. Saul Montes una |avadora
marca LG por un valor de $1,128.00 con |VA incluido, a dos
afios plazo con una cuota nensual de $ 41.59 mas |IVA E

articulo tiene un costo de $250. 00.

Di ci enbre 30

- El Sr. Roger Martinez cancela su 72 cuota por valor de
$235.00 I VA incluido

- El Sr. Mario Ranps cancela su 72 cuota por valor de

$235. 00 | VA incl ui do.
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- La Sra. Ana Rivas cancela su 6% cuota por valor de
$329. 00 | VA i ncl ui do.

- El Sr. Paco Bueno cancela su 42 cuota por valor de
$235.00 | VA incl ui do.

- El Sr. Fernando Castro cancela su 42 cuota por valor de
$66. 00 | VA incluido

- La Sra. Rubi Solano cancela su 42 cuota por valor de
$75. 00 I VA incl ui do.

- El Sr. Andrés Garcia cancela su 32 cuota por valor de
$94. 00 | VA incl uido

- La Sra. Rosa Castillo cancela su 22 cuota por valor de
$132.00 I VA incl ui do.

- EIl Sr. Dario Méndez cancela su 22 cuota por valor de
$75. 00 I VA incluido

- EIl Sr. Alonso Fuentes cancela su 22 cuota por valor de
$47.00 | VA incluido

- El Sr. Carlos Cortéz cancela su 22 cuota por valor de
$47.00 | VA incluido

- Se da en arrendamiento al Sr. Adrian Luz una cocina con
horno con un costo de $250.00 y wun juego de conedor

colonial con un costo de $ 250.00, totalizando una deuda de
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$2,256.00 con |IVA incluido a dos afios plazo, con una cuota
mensual de $ 83.19 mas | VA .

- Se da en arrendamento a la Sra. Caudia Pefia un equipo
de sonido sony con un costo de $350.00 y una refrigeradora
de 15° LG con un costo de $ 400.00, haciendo una deuda
total de $ 3,384.00 con IVA incluido a dos afios plazo, con
una cuota nmensual de $ 124.78 més | VA

- Se da en arrendamento a la Sra. Vicky Poma un equi po de
sonido sony con un costo de $350.00, una cocina con horno
con un costo de $ 250.00 y un juego de conedor con un costo
de $ 100.00. Haci endo una deuda total de $ 3,168.00 con |IVA
i ncl uido a dos afios plazo, con una cuota nensual de $116. 81
mas | VA

- Se da en arrendamento a la Sra. Paula Solis |os
siguientes articulos, para un plazo de 2 aflos y con una
cuota nensual de $ 207. 96 mAs | VA, (ver cuadro de detalle

en pag. 129)
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4.2.6 CONTABI LI ZACI ON DE LAS OPERACI ONES

4.2.6.1 Metodologia para la contabilizaciéon de |as
operaci ones nediante |la el aboraci 6n de |os asientos

cont abl es.

Para |a contabilizacién de |os asientos contables nediante
la figura del arrendamento con pronesa de venta de bienes
nmuebl es se utilizara la msma netodol ogia que fue aplicada

en | a contabilizacion de |las ventas a pl azos.



4.2.6.2 Tarjetas de Control

de

| nvent ari os

LA CEIBA S. A de C V.
| N\VENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO Refri geradora de 15 pies N°.
MARCA: LG COLOR:
MODELG, 80322LG
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO Uds. Co;t 0 Cost o Uds. Co;t 0 Cost o Ud
Unit. Tot al Unit. Tot al

30/ 09/ xx Ar r endados 1 400. 00 |400.00
30/ 09/ xx Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 10/ xx Vent a 1 400. 00| 400.00
30/ 10/ xx Ar r endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 11/ xx Ar r endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 12/ xx Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 12/ xx Arr endados 1 400. 00| 400. 00 400. 00| 400.00
30/ 08/ X2 Vent a 1 400. 00| 400.00
30/ 09/ X2 Vent a 1 400. 00| 400.00
30/ 10/ X2 Vent a 1 400. 00| 800.00
30/ 11/ X2 Vent a 2
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO,




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

) Equi po de
ARTI CULO soni do N° .
MARCA: Sony COLOR:
MODELG, 003-1
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO Uds. Co;t o] Cost o Uds. Co;t 0 Cost o Uds.
Unit. Tot al Unit. Tot al
15/ 03/ xx Arr endados 1 350. 00 |350. 00 1
30/ 09/ xx Ar r endados 1 350. 00| 350. 00 2
30/ 11/ xx Ar r endados 2 350. 00| 700. 00 4
30/ 12/ xx Ar r endados 1 350. 00| 350. 00 5
30/ 12/ xx Arr endados 1 350. 00 |350. 00 6
30/ 12/ xx Ar r endados 1 350. 00| 350. 00 7
05/ 02/ X2 Vent a 1 350. 00 350.00| 6
30/ 08/ X2 Vent a 1 350. 00 350.00| 5
30/ 10/ X2 Vent a 2 350. 00 700.00| 3
30/ 11/ X2 Vent a 3 350.00| 1,050.00| O

ORI G NAL: BODEGA

REVI SADO

AUTORI ZADO:



LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO Juego de sal a Ne .
MARCA: COLOR:
MODEL G,
ENTRADAS SALI DAS EXI
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds C
) Unit. Tot al ) Unit. Tot al ) U
21/ 02/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250. 00 1 2
15/ 05/ xx | Arr endado 1 250. 00 | 250. 00 2 2
30/ 05/ xx | Devol uci 6n 1 250.00| 250.00 1 2
05/ 10/ xx | Arrendado 1 250. 00 | 250. 00 2 2
30/ 12/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250. 00 3 2
15/ 04/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 2 2
15/ 09/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 1 2
30/ 11/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| O
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG,




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO Lavador a Ne.
MARCA: LG COLOR:
MODELG, 5843-6

ENTRADAS SALI DAS EXI S

FECHA CONCEPTO Uds. Co;t 0 Cost o Uds. Co;t 0 Cost o Uds. Co;t

Unit. Tot al Unit. Tot al Uni t

30/ 07/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 1 250.

15/ 09/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 2 250.

30/ 11/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 3 250.

15/ 12/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 4 250.

30/ 12/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 5 250.

30/ 06/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 4 250.

15/ 08/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 3 250.

30/ 10/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 2 250.

15/ 11/ X2 Vent a 1 250.00| 250.00| 1 250.

30/ 11/ X2 Vent a 1 250.00| 250.00| O 0.

ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG,



LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO Juego de Conedor Ne .
MARCA: COLOR:
MODELG, Col oni al
ENTRADAS SALI DAS E
FECHA CONCEPTO Uds. Co;t 0 Cost o Uds. Co;t o] Cost o Uds.
Unit. Tot al Unit. Tot al
15/ 04/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250. 00 1
15/ 05/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250. 00 2
30/ 07/ xx | Arrendado 1 250. 00| 250. 00 3
30/ 11/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 4
30/ 12/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250. 00 5
15/ 03/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 4
15/ 04/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 3
30/ 06/ X2 |Vent a 1 250.00| 250.00| 2
30/ 10/ X2 Vent a 1 250.00| 250.00| 1
30/ 11/ X2 Vent a 1 250.00| 250.00| O

ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

Tel evi sor de 21

ARTI CULO pul gadas Ne .
MARCA: Sony COLOR:
MODEL QG 8. 0322
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO
Cost o Cost o Cost o Cost o
Uds. Unit. Tot al Uds. Unit. Tot al U
15/ 04/ xx | Ar r endados 1 200. 00| 200.00
05/ 08/ xx | Arr endados 1 200. 00| 200. 00
10/ 11/ xx | Arr endados 1 200. 00| 200. 00
15/ 03/ X2 | Vent a 1 200.00| 200.00
30/ 07/ X2 | Vent a 1 200.00| 200.00
10/ 10/ X2 | Vent a 1 200.00| 200.00
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZAD




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULC Coci na de Horno N° .
MARCA: Mabe COLOR:
MODELG, 54334
ENTRADAS SALI DAS B
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds
) Unit. Tot al ) Unit. Tot al )
05/ 10/ xx | Ar rendados 1 250. 00| 250. 00 1
30/ 12/ xx | Ar r endados 1 250. 00| 250. 00 2
30/ 12/ xx | Ar r endados 1 250. 00| 250. 00 3
15/ 09/ X2 | Vent a 1 250.00| 250.00| 2
30/ 11/ X2 | Vent a 2 250.00| 250.00| O

ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO:




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO Juego de Conedor Ne .
MARCA: COLOR:
MODEL QG Sencillo
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds
) Unit. Tot al ) Unit. Tot al )
30/ 10/ xx | Ar rendados 1 100. 00 | 100. 00 1
10/ 12/ xx | Ar r endados 100. 00 | 100. 00 2
30/ 12/ xx | Arrendados 1 100. 00 | 100. 00 3
$
30/ 09/ X2 | Vent a 1 100. 00 100. 00 2
10/ 11/ X2 | Vent a 1 100. 00 100. 00 1
30/ 11/ X2 | Vent a 1 100. 00 100. 00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG,




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

Refri geradora de 15

ARTI CULO pi es Ne .
MARCA: LG COLOR:
MODEL G 80322LG
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO Uds. Co;t o] Cost o Uds. Co;t o] Cost o U
Unit. Tot al Unit. Tot al
15/ 01/ xx | Conpr a 7 400. 00| 2, 800. 00
30/ 01/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00
28/ 02/ xx | Vent a 1 400. 00| 400. 00
30/ 09/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 10/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 11/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 12/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00
30/ 12/ xx | Arr endados 1 400. 00| 400. 00

ORI G NAL: BODEGA

REVI SADO AUTORI ZAl




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO JUEGO DE SALA Ne .
MARCA: COLOR:
MODEL QG
ENTRADAS SALI DAS EX
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds C
) Unit. Tot al f Unit. Tot al L
15/ 01/ xx | Conpr a 4 250. 00| 1, 000. 00
21/ 02/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250.00 3 2!
15/ 05/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250.00 2 2!
05/ 10/ xx | Arrendado 1 250. 00| 250.00 1 2!
30/ 12/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG, L




LA CEIBA S. A de C V.

| N\VENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO LAVADORA Ne .
MARCA: LG COLOR:
MODEL QG 5843-6
ENTRADAS SALI DAS
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds (0]
) Unit. Tot al f Unit. Tot al ) U
15/ 01/ xx | Conpr a 5 250. 00| 1, 250. 00
30/ 07/ xx | Arrendado 1 250.00| 250.00 4 2
15/ 09/ xx | Ar r endado 1 250.00| 250.00 3 2
30/ 11/ xx | Arrendado 1 250.00| 250.00 2 2
15/ 12/ xx | Ar r endado 1 250.00| 250.00 1 2
30/ 12/ xx | Arrendado 1 250.00| 250.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO.




LA CEIBA S. A de C V.

| N\VENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO JUEGO DE COVEDOR N° .
MARCA: COLOR:
MODEL QG COLONI AL
ENTRADAS SALI DAS I
FECHA CONCEPTO
Cost o Cost o Costo | Costo
Uds. Unit. Tot al Uds. Unit. Tot al Uds.
10/ 04/ xx | Conpr a 6 250. 001, 500. 00
15/ 04/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250.00 5
15/ 05/ xx | Arr endado 1 250. 00| 250.00 4
30/ 07/ xx | Ar r endado 1 250.00| 250.00 3
30/ 11/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250.00 2
30/ 12/ xx | Ar r endado 1 250. 00| 250.00 1
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG, .




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

TELEVI SORES DE

ARTI CULO 21" Ne.
MARCA: SONY COLOR:
MODEL QG 80322
ENTRADAS SALI DAS EX
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds
) Unit. Tot al “f Unit. Tot al )
15/ 01/ xx | Conpr a 5 200. 00| 1, 000.00
28/ 02/ xx | Vent a 1 200.00| 200.00| 4
15/ 04/ xx | Ar r endados 1 200.00| 200.00| 3
05/ 08/ xx | Arr endados 1 200.00| 200.00| 2
10/ 11/ xx | Arr endados 1 200. 00| 200. 00 1

ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADO. __




| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

TELEVI SORES PANTALLA

LA CEIBA S. A de C V.

ARTI CULO.  PLANA DE 42" N°.
MARCA: SONY COLOR:
MODELG, SLV 700.
ENTRADAS SALI DAS EXI STE
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds Cost ¢
) Unit. Tot al ) Unit. Tot al ) Unit.
10/ 04/ xx | Conpr a 7 1, 250. 00| 8, 750. 00
15/ 05/ xx | Ar r endado 1 1,250.00|1,250.00| 6 1, 250.
15/ 06/ xx | Ar r endado 1 1,250.00|1,250.00| 5 1, 250.
30/ 06/ xx | Arr endado 2 1,250.00|2,500.00| 3 1, 250.
30/ 07/ xx | Arr endado 1 1,250.00|1,250.00| 2 1, 250.
05/ 08/ xx | Arr endado 1 1, 250. 00| 1, 250. 00 1 1, 250.
30/ 09/ xx | Arr endado 1 1,250.00|1,250.00| O 0.1
ORI G NAL:
BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG,




LA CEIBA S. A de C V.

| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO EQUI PO DE SONI DO N° .
MARCA: SONY COLOR:
MODEL QG 003-1.
ENTRADAS SALI DAS I
FECHA CONCEPTO
Cost o Cost o Costo | Costo
Uds. Unit. Tot al Uds. Unit. Tot al Uds.
15/ 01/ xx | Conpr a 7 350. 00| 2, 450. 00
15/ 03/ xx | Arr endados 1 350. 00| 350.00 6
30/ 09/ xx | Ar r endados 1 350. 00| 350.00 5
30/ 11/ xx | Ar r endados 2 350. 00| 700. 00 3
30/ 12/ xx | Arr endados 1 350. 00| 350.00 2
30/ 12/ xx | Ar r endados 1 350. 00| 350.00 1
30/ 12/ xx | Ar r endados 1 350. 00| 350.00 0
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG, .




LA CEIBA S. A de C V.
| N\VENTARI O DE ARTi CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO COCl NA DE HORNO Ne.
MARCA: MABE COLOR:
MODEL QG 54334
ENTRADAS SALI DAS E
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds
) Unit. Tot al “ff Unit. Tot al )
15/ 01/ xx | Conpr a 5 250. 001, 250. 00
28/ 02/ xx | Vent a 1 250. 00| 250.00 4 :
05/ 10/ xx | Arr endados 1 250. 00| 250.00 3 :
30/ 12/ xx | Arr endados 1 250. 00| 250.00 2 :
30/ 12/ xx | Arr endados 1 250. 00| 250.00 1 :
ORI G NAL: BODEGA REVI SADO AUTORI ZADG,




LA CEIBA S. A de C V.
| NVENTARI O DE ARTI CULOS DADOS EN ARRENDAM ENTO

ARTI CULO JUEGO DE COVEDOR Ne .
MARCA: COLOR:
MODEL QG SENCI LLO
ENTRADAS SALI DAS E
FECHA CONCEPTO Uds Cost o Cost o Uds Cost o Cost o Uds
) Unit. Tot al “f Unit. Tot al )
15/ 01/ xx | Conpr a 3 100. 00 | 300. 00
30/ 10/ xx | Ar rendados 1 100. 00| 100. 00
10/ 12/ xx | Ar r endados 1 100. 00| 100. 00 1
30/ 12/ xx | Arrendados 1 100. 00| 100. 00
REVI SADO AUTORI ZADG, ]

ORI G NAL: BODEGA




4.2.6.3 Tarjetas de Control

de dientes
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 001
Cliente_Martin Lopez Edad_30
afios

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articul os 1

Ccupaci 6n__Conerci ante DU No. 04330373-5 refrigeradora de 15"
Naci onal i dad__Sal vadorefio  Estado Civil _Soltero
Nombr e del Conyuge _
Direcci 6n Particular del diente__Col. Jardines Mar cas LG
_del Tecana Pol. 1 casa 4
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2440- 8020 Model os 80322 LG
Direcci 6n de su negocio o enpleo __Santa Ana Av.
I ndependencia Sur N 16 _
Series 003-568

Tel éf ono 2400- 8021
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Negoci o propio
Suel do $1, 000. 00 Nonbre de su Jefe innediato Col or Bl anco
Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler Val or _$1, 800. 00
Donde ha tenido créditos
Tel éf onos Primae $ 75.00

REFERENCI AS FAM LI ARES Resto $1,725.00
Nonbre Mariana Pérez Parent esco Hermana

Direcci6n Col. Santa Anita, Santa Ana

Lugar de trabajo y tel éfono

Nonbr e
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Par ent esco

23 Cuotas de $ 75.00

Fecha de Emi si 6n
30-01- XX

Fecha de Vencim ento
30-12- XX

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbr e José Manuel Magafia

Direcci 6n Col. Santa Anita, Santa Ana
Lugar de trabajo y tel éfono | npresa repuestos,
2400- 2090

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nombr e Martin Lépez Contrato 00-1
1 Refrigeradora
Di recci 6n Col . Jardi nes del Articul os LG
Tecana Pol. 1 Pje. 4
Ref er enci a
Letras Venci m ent os Val or es Cancel aci ones
Sal do Oiginal $
1 30/ 01/ xx 1,725.00 75. 00
2 30/ 02/ xx 1, 650. 00 75. 00
3 30/ 03/ xx 1,575.00 75. 00
4 30/ 04/ xx 1, 500. 00 75. 00
5 30/ 05/ xx 1, 425. 00 75. 00
6 30/ 06/ xx 1, 350. 00 75. 00
7 30/ 07/ xx 1,275.00 75. 00
8 30/ 08/ xx 1, 200. 00 75. 00
9 30/ 09/ xx 1,125. 00 75. 00
10 30/ 10/ xx 0. 00 1,125.00
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
32
33
34

w
(€31
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 002

Ciente_Hugo Roj as Edad_25  afios
Qcupaci 6n__Secretario DU  No. 02330381-7
Naci onal i dad Sal vadorefio_ Estado G vil Soltero

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articul os 1

juego de sala

Nombr e del Conyuge
Direcci 6n Particular del diente__Col. San

Tel éf ono 2430- 3121

Tel éf ono 2400- 8021

Mguelito N° 30 Santa Ana. Mar cas
Lugar caracteristico donde vive

Direcci 6n de su negocio o enpleo Ofic. de abogado | Model os
Sal azar y Asoc. Sobre novena cale pte. _

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series

Haci enda Secretario

Sueldo $ 450.00 Nonbre de su Jefe innediato
Joaqui n Mendoza

Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Margarita Martinez Parentesco Hermana
Direcci 6n Col. San Rafael N 40
Lugar de trabajo y tel éfono Conercial y

Col or Verde/ Bl anco

Val or $1,128.00

Prime $ 47.00

Resto $1, 081. 00

23 Cuotas de $ 47.00

Var i edades Val enci a.

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Emi si 6n
21-02- XX

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre  Manuel Mendoza
Direccion Col. San Mguelito casa N0 23
Lugar de trabajo y tel éfono Ofic. De abogados
Sal azar y asoci ados

Nonbr e
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
21-01- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Hugo Roj as

Col. San Mguelito

# 30

Contrato 00-2

Articulos 1. Juego de Sal a

Letras

Venci nm ent os

Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

21/ 02/ xx

1, 081. 00 47.00

21/ 03/ xx

1, 034. 00 47.00
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LA CElI BA

DETALLE DEL Bl EN

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__003 PROVESA DE VENTA
Cliente_Andrés Rios Edad_42 ___afios
Qcupaci 6n__Mtorista DU No.01440483-8 Articul os 1
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado Cvil Casado Equi po de Soni do
Nonbre del Cdnyuge Consuel o de Loépez
Direcci 6n Particular del diente__Col. Santa
Anita N 41 Santa Ana. Mar cas _Sony
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 24713049
Di recci 6n de su negoci o o enpl eo Mbdel os 003-1
Tel éf ono_2471- 4022
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series 00- 1432
Haci enda_ Mdtorista
Suel do $ 450.00 Nonbre de su Jefe innediato
Samuel Sal azar Col or Negro
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Val or $1,584.00
Donde ha tenido créditos
Prima $ 66.00
Tel éf onos
Resto $1, 518. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Franci sco Lépez Par ent esco Her mano 23 Cuotas de $ 66.00

Direccion Altos del Palmar pje. 2 N 30 Sta. Ana

Lugar de trabajo y tel éfono ACODES, S.A. DE C. V.
Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
05-03- XX

Fecha de Vencim ento
05-02- X2

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre Karla Bl andén
Direccion Rpto. Sta. Lucia, Santa Ana
Lugar de trabajo y tel éfono Al nacenes Bou.
2480- 3040

Nonbr e
Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e Andr és Ri os Contrato 00-3
1. Equi po de
Di recci 6n Col. Sta. Anita Articul os Soni do
Santa Ana
Ref erenci a
Letras Venci m ent os Val or es Cancel aci ones
Sal do Oiginal $
1 05/ 03/ xx 1,518. 00 66. 00
2 05/ 04/ xx 1, 452. 00 66. 00
3 05/ 05/ xx 1, 386. 00 66. 00
4 05/ 06/ xx 1, 320. 00 66. 00
5 05/ 07/ xx 1, 254. 00 66. 00
6 05/ 08/ xx 1, 188. 00 66. 00
7 05/ 09/ xx 1,122.00 66. 00
8 05/ 10/ xx 1, 056. 00 66. 00
9 05/ 11/ xx 990. 00 66. 00
10 05/ 12/ xx 924. 00 66. 00
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__004 PROVESA DE VENTA
Ciente_Liz Vega Edad_35 __ afios
Ccupaci 6n__I ngeniero DU  No. 02440473-4 Articulos 1 T.V.
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casada 21 1 j uego de
conmedor col oni al
Nonmbre del Cdnyuge Luis Peralta
Direcci 6n Particular del diente__Col. El Trébol
pje N° 4 casa N° 36 Mar cas Sony
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2440- 8131
Di recci 6n de su negoci o o enpl eo Zona franca Mbdel os _8032- 2/
Aneri can Park. _ |col oni al
Tel éf ono 2331-2181
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Supervi sora Series 004-52/3434-4

Sueldo $ 850.00 Nonbre de su Jefe innediato

Juan Carl os Linares

Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos

Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Raul Vall adares Par ent esco Prino _

Direccion Col. El Trébol pje 5 casa N 4

Lugar de trabajo y tel éfono Zona Franca Anerican

Color Café / Negro
Val or $2, 040. 00
Primte $ 85.00
Resto $1, 955. 00

23 Cuotas de $ 85.00

Par k

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Emi si 6n
15- 04- XX

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES

Nonmbre Marvin Fuentes

Fecha de Vencim ento
15-03- X2

Direccion Col. San Mguelito casa N° 54

Lugar de trabajo y tel éfono Al cal dia Minici pal
Met apan

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Li z Vega

Col. BE Trebo

Pje. 4 casa #
92

Contrato 00-4

Articul os

1. TV /1. Juego

de Conedor

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Oiginal $

15/ 04/ xx

1, 955. 00

85. 00

15/ 05/ xx

1, 870. 00

85. 00

15/ 06/ xx

1, 785. 00

85. 00

15/ 07/ xx

1, 700. 00

85. 00

15/ 08/ xx

1, 615. 00

85. 00

15/ 09/ xx

1, 530. 00

85. 00

15/ 10/ xx

1, 445. 00

85. 00

15/ 11/ xx

1, 360. 00

85. 00

© |0 |IN O[O [W|N |k

15/ 12/ xx

1, 275. 00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 005
Ciente BERTA TOBAR Edad_27  afios
Qcupaci 6n__Medi co DU No.01220262-5
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltera

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articul os juego de
sala, TV. 42"

Nonbre del Cdényuge

pantal la pl ana, juego
de_conedor col oni al

Direcci 6n Particular del diente_Barrio San
Antonio N° 29, Candelaria de La Frontera Sta. Ana
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2472-3121

Di recci 6n de su negoci o o enpl eo Hospital
Naci onal de Santa Ana

Tel éf ono_2441- 3121

Mar cas Sony
Model os  SLU- 700
col oni al

De qué trabaja en su Negoci o, Fabrica o

Haci enda Medi co

Enpr esa,

Series 2005 — 54344

Suel do $ Nonbre de su Jefe innedi ato

Dr. Ana Mendoza
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler Col or Blanco, Gis,
Donde ha tenido créditos caf é.
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES Val or $7, 896. 00
Nonbre Franci sco Escobar Par ent esco Her nano
Direcci6n Bo. San Antonio N° 29 Candelaria de la |[Prima $ 329.00
Frontera, Sta. Ana
Lugar de trabajo y tel éfono Centro Judici al Resto $7,567.00
Santa Ana
23 Cuotas de $329.00

Nonbr e Par ent esco
Di recci 6n Fecha de Emi si 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

15- 05- XX

REFERENCI AS PERSONALES

Nonmbre Yeni Ranps

Direcci6on Sn. Cristébal Frontera sobre carretera
Pananeri cana, N° 30
Lugar de trabajo y tel éfono Hospital

Santa Ana

Naci onal de

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
15- 04- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Berta Tobar

Bo. San Antonio # 29

Candel aria de |la Frontera

Contrato
Articul os

00-5

313

Juego de Sal a/

TV. Juego de Com

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

15/ 05/ xx

7, 567.

00

329

00

15/ 06/ xx

7, 238.

00

329

00

15/ 07/ xx

6, 909.

00

329

00

15/ 08/ xx

6, 580.

00

329

00

15/ 09/ xx

6, 251.

00

329

00

15/ 10/ xx

5, 922.

00

329.

00

15/ 11/ xx

5, 593.

00

329

00

15/ 12/ xx

5, 264.

00

329

00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 006

Cliente_Tulio Ranpbs Edad_ 45 afios
Qcupaci 6n_Adni ni strador DU No. 01220262-5

Naci onal i dad Sal vador efio Estado G vil Casado

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos TV.
42" pantalla pl ana.

Nonbre del Cdnyuge Yanet de Fl amenco

Direcci 6n Particular del diente_Col. El Trébol

pje. 4 casa N° 20, Santa Ana.

Lugar caracteristico donde vive

Mar cas Sony

Tel éf ono 2442- 4015

Direcci 6n de su negoci o o enpl eo Banco Cuscatl an
Met rocentro.

Model os  SLU- 700

Tel éf ono_

Series 2005
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Gerente General
Suel do $1, 200 Nonbre de su Jefe inmediato__
Dr. Ana Mendoza Color @is.

Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Margarita Flamenco Parentesco Her mana

Direcci 6n Col. El Trébol

Lugar de trabajo y tel éfono Agencia de Viajes

Val or $5, 640. 00

Prima $ 235.00

Resto $5, 405. 00

23 Cuotas de $235.00

Escanil | a

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Emi si 6n
15- 06- XX

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Eduardo Linares

Direccion Col. El Trébol

Fecha de Vencim ento
15- 05- X2

Lugar de trabajo y tel éfono Mnisterio de

Educaci 6n regi onal Santa Ana

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Tul i o Ranos

Col. El Trebol

Pje. 4 ,casa # 20

Contrato
Articul os

00-6

TV Pantal |l a Pl ana

Mar ca Sony

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

15/ 06/ xx

5, 405.

00

235.

00

15/ 07/ xx

5, 170.

00

235.

00

15/ 08/ xx

4,935.

00

235.

00

15/ 09/ xx

4, 700.

00

235.

00

15/ 10/ xx

4, 465.

00

235.

00

15/ 11/ xx

4, 230.

00

235.

00

15/ 12/ xx

3, 995.

00

235.

00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVMACI ON DE CREDI TO No_ 007

Cliente_Roger Martinez Edad_ 23 afios
Qcupaci 6n_Maestro DU No. 04554595-9

Naci onal i dad Sal vadorefio Estado G vil Soltero

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos TV.
42" pantalla pl ana.

Nonbr e del Cdnyuge

Direcci 6n Particular del Ciente_Bo. Sn. José Av.

Dom ngo Pefiate Nte. N° 32 Candelaria de La

Frontera, Santa Ana.

Mar cas Sony

Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2472- 3111

Direcci 6n de su negocio o enpleo Instituto

Model os  SLU- 700

Naci onal de Santa Ana.

Tel éf ono_

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda_Maestro

Suel do $600.00 Nonbre de su Jefe innediato__
Rol ando Paz

Series 2005

Color Gis.

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonmbre Norna Moral es Par ent esco Her mana

Direcci 6n Candel aria de |la Frontera Bo. Las

Ani nmas

Val or $5, 640. 00

Prima $ 235.00

Resto $5, 405. 00

23 Cuotas de $235.00

Lugar de trabajo y tel éfono

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
30-06- XX

Fecha de Venci m ento
30-05- X2

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre Rol ando Paz
Direcci 6n Candelaria de |a Frontera Bo. Las

Ani mas

Lugar de trabajo y tel éfono

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Roger Martinez

Bo. San José Candel ari a

de la Frontera

Contrato
Articulos TV: Pantalla

00-7

Pl ana Sony

Letras

Venci m ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 06/ xx

5, 405.

00

235.

00

30/ 07/ xx

5, 170.

00

235.

00

30708/ xx

4, 935.

00

235.

00

30/ 09/ xx

4, 700.

00

235.

00

30/ 10/ xx

4, 465.

00

235.

00

30/ 11/ xx

4, 230.

00

235.

00

30/ 12/ xx

3, 995.

00

235.

00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 008
Cliente_ Mari o Ranpbs Edad_ 42 afios
Ccupaci 6n | ngeni ero DU  No. 05660686-9
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casado

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos TV.
42" pantalla pl ana.

Nonbr e del Cdnyuge Yanet Ranops
Direcci 6n Particular del diente_Atos del Pal mar |Marcas Sony
N 70.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2441- 6687
Model os _SLU- 700
Direcci 6n de su negoci o o enpleo Anerican Park.
Tel éf ono_ Series 2005
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Supervi sor de linea.
Suel do $850.00 Nonbre de su Jefe innediato__
Sanmuel Lenus Color Gis
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos
Tel éf onos Val or $5, 640. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES Prima $ 235.00
Nonbre Ana Maria Linares Par ent esco_Her mana
Di recci 6n_Jardi nes del Rocio pje. 3 casa N 25 Resto _$5, 405. 00

Santa Ana.
Lugar de trabajo y tel éfono

23 Cuotas de $235.00

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Emi si 6n
30-06- XX

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Leonardo Hernandez
Direccion Altos del Palmar frente a Despensa de
Don Juan.

Lugar de trabajo y tel éfono

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-05- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Mari o Ranps

Al t os del Pal mar

# 70

Contrato
Articul os

00- 8

TV. Pantalla

Pl ana Sony

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 06/ xx

5, 405.

00

235.

00

30/ 07/ xx

5, 170.

00

235.

00

30/ 08/ xx

4,935.

00

235.

00

30/ 09/ xx

4, 700.

00

235.

00

30/ 10/ xx

4, 465.

00

235.

00

30/ 11/ xx

4, 230.

00

235.

00

30/ 12/ xx

3, 995.

00

235.

00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 009 PROVESA DE VENTA
Cliente_ Ana Rivas Edad_ 26 afios
Ccupaci 6n | ngeni ero DU No.01220223-2 Articulos Lavadora
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado Cvil Soltera TV. 42", juego de

Nonbr e del Cdnyuge
Direcci 6n Particular del diente_ U banizaci 6n
Altos del Palmar Block ¢ N 21.

Lugar caracteristico donde vive

Tel éf ono 2441- 3032

conedor col oni al

Marcas LG Sony

Di recci 6n de su negoci o o enpleo Zona Franca Mbdel os _5843-6, SLU

Aneri can Park. 700, Col oni al

Tel éf ono_

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series83652., 12005.,

Haci enda_Supervi sor Ceneral 54344.

Suel do $1,500. 00 Nonbre de su Jefe innediato__ |Color Blanco, Gis,
Sanuel Lenus Caf é

Casa propia _x_ Alquila___ Valor de alquiler___

Donde ha teni do créditos Val or $7, 896. 00

Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Maria Fernandez Par ent esco Prima
Di recci 6n_Reparto Sta. Marta 2 San Jacinto,

San

Sal vador .

Primae $ 329.00

Resto $7,567. 00

23 Cuotas de $329.00

Lugar de trabajo y tel éfono _Hospital de

Di agndsti cos.

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
30-07- XX

Fecha de Vencim ento
30-06- X2

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Margarita Gonzél ez
Direcci 6n Col. Santa Lucia I,

Santa Ana

Lugar de trabajo y tel éfono _Despacho contable

Contreras y Asoci ados

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S

DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e ANA Rl VAS Contrato
Di recci 6n Ub. Altos del Articul os
Pal mar Bl ock C # 21

Ref erenci a

00-9

Lavadora/ TV. /

Juego de Conedor

Letras Venci nm ent os Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 07/ xx 7,567.00

329.

00

30/ 08/ xx 7,238.00

329.

00

30/ 09/ xx 6, 906. 00

329.

00

30/ 10/ xx 6, 580. 00

329.

00

30/ 11/ xx 6, 251. 00

329.

00

30/ 12/ xx 5, 922. 00

329.

00
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LA CElI BA

DETALLE DEL Bl EN

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN

ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 010 PROVESA DE VENTA

Cliente_ Victor Paz _Edad_ 37 afios

Qcupaci 6n Medi co DU  No.01856132-3 Articulos 1 TV. De

Naci onal i dad Sal vadorefio Estado Cvil Soltera 21", 1 TV. Pantall a

pl ana 42".

Nonbr e del Cdnyuge

Direccion Particular del diente_Col. Santa

Lucia casa N 18. Marcas _Sony.

Lugar caracteristico donde vive

Tel éf ono 2447-7081

Direcci 6n de su negocio o enpleo Hospital San Mbdel os 00452, SLU -

Juan de Dios Santa Ana. 700.

Tel éf ono_ 2441-5003

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series83652., 12005.

Haci enda_Medi co 54344.

Suel do $1, 000. 00 Nonbre de su Jefe innediato___ |Color Negro, Gis,

José Arce
Casa propia _x_ Alquila___ Valor de alquiler___
Donde ha tenido créditos Val or $6, 552. 00

Prima $ 273.00

$6, 279. 00

23 Cuotas de $273.00

Tel éf onos
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre José Linares Par ent esco Her nano Rest o
Di recci 6n_Col . Jardines del Tecana pol. 15, pje.
1N 6
Lugar de trabajo y tel éfono _2441-8008
Nonbr e Par ent esco
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono
REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre José Arce
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono 2448- 3000
Nonbr e
Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono
OBSERVACI ONES
Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Emi si 6n
05- 08- XX

Fecha de Vencim ento
05-07- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Vi ctor Paz

Col. Santa Lucia

Casa #8

Contrato
Articul os

0-10

TV "21 y TV

Pantal | a Pl ana

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

05/ 08/ xx

6, 279. 00

273. 00

05/ 09/ xx

6, 006. 00

273. 00

05/ 10/ xx

5, 733. 00

273.00

05/ 11/ xx

5, 460. 00

273. 00

05/ 12/ xx

5, 187. 00

273. 00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 011
Cliente_ Melissa Torres Edad_ 40 afios
Qcupaci 6n Secretaria DU No. 00344360-3

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1 Lavadora

Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado G vil Soltera
Nonbr e del Cdnyuge Marcas LG
Direcci 6n Particular del diente_Calle Libertad
pte. N 61.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2440- 0000 Model os _5843-6
Direcci 6n de su negocio o enpleo 10 Av. Sur
entre 32 y 5% calle oriente N 100.

Series  84652-1
Tel éf ono_ 2441-0001
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Color Blanco
Haci enda_Secretaria
Suel do $ 250.00 Nonbre de su Jefe innmediato_ |Valor $1,128.00
Li c. Edgar Mel gar
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler Prima $ 47.00
Donde ha tenido créditos
Tel éf onos Resto $1, 081. 00

REFERENCI AS FAM LI ARES 23 Cuotas de $ 47.00

Nonbre José Contreras Par ent esco_Her mano

Direccion_Col. Las Ninfas N 20 Chal chuapa

Fecha de Emi si 6n
15-09- XX

Lugar de trabajo y tel éfono
Sant a Ana, 2441-1442

Col egi 0 Bautista

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Vencim ento
15- 08- X2

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Al berto Martinez
Direccion Av. Santa Ana California entre 15y 17
calle poniente

Lugar de trabajo y tel éfono 2447-0203

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Mel i ssa Torres

Calle libertad

Pte. N° 61

Contrato
Articul os

0-11

1.

Lavador a

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

15/ 09/ xx

1,081. 00

47. 00

15/ 10/ xx

1, 034. 00

47. 00

15/ 11/ xx

987. 00

47. 00

15712/ xx

940. 00

47. 00
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DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1 TV.
Pantalla plana 42"

Marcas Sony

Model os SLU 700

LA CEl BA

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 012
Cliente_ Paco Bueno Edad_ 31 afios
Qcupaci 6n Medi co DU No. 00344360-3
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltero
Nonbr e del Cdnyuge
Direcci 6n Particular del diente_Ur bani zaci 6n
Altos del Palmar Block C N 15.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2449- 0190
Direcci 6n de su negocio o enpleo 10% Av. Sur
entre 32 y 5% calle pte.
Tel éf ono_ 2441-2163
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o

Haci enda Medi co Cener al

Suel do $ 500. 00 Nonbre de su Jefe innediato__

Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Nbnica Valle Par ent esco Her mana

Series 2005
Color @is
Val or $5, 640. 00

Prima $ 235.00

Resto $5, 405. 00

23 Cuotas de $235.00

Direcci 6n_Reparto Sta. Julia Block J N 132

Lugar de trabajo y tel éfono _Curacao Metrocentro

Fecha de Emi si 6n
30-09- XX

2444-4414

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Sar a Ser nefo
Lamat epec pje 4 N° 10 Santa Ana

Nonbre Dra.
Direcci 6n Col -

Lugar de trabajo y tel éfono Cinica de

Especi al i dades Medi cas, 2442-1010

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-08- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e Paco Bueno Contrato
Direccion Ub. Altos del Articul os
Pal mar Bl ock C N°15

Ref erenci a

0-12

TV: Sony Pantalla

Pl ana de 42"

Letras Venci nm ent os Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Origi nal

$

30/ 09/ xx 5, 405. 00

235. 00

30/ 10/ xx 5, 170. 00

235. 00

30/ 11/ xx 4, 935. 00

235. 00

30/ 12/ xx 4, 700. 00

235. 00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 013
Cliente_Victor Hugo Hernandez FEdad_ 38 afios
Qcupaci 6n Cont ador Publico DU  No.00344063-3
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casado

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1 Equi po de
soni do

Nonmbre del Cdnyuge Maria Aguirre

Direcci 6n Particular del diente_Av. Fray Felipe

de Jesls Mdoraga Sur N 12

Lugar caracteristico donde vive

Marcas Sony

Tel éf ono 2449- 99010

Model os 003-1
Di recci 6n de su negocio o enpleo Av. Fray Felipe
de Jesls Moraga Sur N 12
Tel éf ono_ 2449-9010 Series 001-432
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Col or Negro
Suel do $ 800.00 Nonmbre de su Jefe innediato__

Val or $1,584.00
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler___
Donde ha tenido créditos Prima $ 66.00
Tel éf onos

Resto $1, 518. 00

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Maria Aguirre Par ent esco Esposa 23 Cuotas de $ 66.00

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono _Omisport Centro

Fecha de Emi si 6n
30-09- XX

2447-7010

Nonbr e Par ent esco___

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Felipe Cenato
Di recci 6n Ur bani zaci 6n El

Tr ébol 10 N° 30

pj e.

Lugar de trabajo y tel éfono Mnisterio de

Educaci 6n Regi onal Cccidente 2440 2020

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-08- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e Fer nando Castro

Di recci 6n AV. Fray Fel i pe de

Jesus Mbraga Sur N 12

Ref erenci a

Contrato
Articul os

0-13

1. Equi po de

Soni do Sony

Letras Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 09/ xx

1,518. 00

66. 00

30/ 10/ xx

1, 452. 00

66. 00

30/ 11/ xx

1, 386. 00

66. 00

30/ 12/ xx

1, 320. 00

66. 00
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DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1
Refri geradora de 15

LA CEl BA

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVACI ON DE_CREDI TO No_ 014
Ciente_RUBI SO_LANO Edad_ 38 afios
Qcupaci 6n Agente Vendedor DU  No.00344063-4
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casada
Nonbre del Cdnyuge Ever Flores
Direcci6on Particular del diente_92 calle Oiente
N° 45.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éfono 2441-6163

pi es

Marcas LG

Direcci 6n de su negocio o enpleo Calle 15 de
Sep. N° 100, Metapan.

Model os 80322- LG

Tel éf ono_ 2447-7070

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series 003-568
Haci enda Agent e Vendedor
Col or Bl anco
Suel do $ 300. 00 Nonbre de su Jefe innediato
Pet er Pereira.

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler Val or _$1, 800. 00
Donde ha tenido créditos
Tel éf onos Prima $ 75. 00

REFERENCI AS FAM LI ARES Resto $1, 725. 00
Nonmbre Ruth Moral es Par ent esco Her mana

Direccién 42 Av. Norte N° 10, 2440- 0505

23 Cuotas de $ 75.00

Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
30-09- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n

Fecha de Vencim ento
30-08- X2

Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Fernanda Quti érrez
Direccion Col. El Palnmar Pje.

5N 14

Lugar de trabajo y tel éfono Escobar y Asoci ados
despacho Cont abl e, 2447- 1595

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mbtori sta

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Rubi Sol ano

9a calle oriente

N° 45

Contrato
Articul os

0- 14

1. Refri geradora

LG

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Origi nal

$

30/ 09/ xx

1, 725.00

75. 00

30710/ xx

1, 650. 00

75. 00

30/ 11/ xx

1,575. 00

75. 00

30/ 12/ xx

1, 500. 00

75. 00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__ 015 PROVESA DE VENTA
Ciente_Armando Soto Edad_ 29 afios
Qcupaci 6n  Cont ador DU No.00344352-2 Articulos 1 juego de
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casado sal a.
Nonbre del Cdnyuge Beatriz Ruiz
Direcci 6n Particular del diente_Ur bani zaci 6n Mar cas
Altos del Pal mar Block B N° 15.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2449- 0101
Model os
Direcci 6n de su negocio o enpleo 3% calle pte.
N 110
Tel éf ono_ 2447- 7090 Seri es
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Auxiliar contabl e Col or Azul / Negro
Suel do $ 200. 00 Nonbre de su Jefe innediato
Ivan Aguirre Val or $1,128. 00
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Prima $ 47.00
Tel éf onos
Resto $1, 081. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nombre Celina Ruiz Par ent esco_Cufiada 23 Cuotas de $ 47.00
Direccion Calle Libertad pte. N 13

Lugar de trabajo y tel éfono _2440-1112, Al nacén

Fecha de Emi si 6n
05-10- XX

El Arca

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Pedro Fuentes
Direccion 11 calle oriente N 12

Lugar de trabajo y tel éfono Centro Escol ar

Cl audi a Lars, Tel. 2444-4883
Nonbr e
Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
05-09- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Armando Sot o

Ub. Altos del Pal mar

Bl ock B N°15

Contrato
Articul os

0-15

1. Juego de Sal a

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

05/ 10/ xx

1,081. 00

47. 00

05/ 11/ xx

1,034. 00

47. 00

05/ 12/ xx

987. 00

47. 00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__ 016 PROVESA DE VENTA
Cliente_Irnma Diaz Edad_ 33 _ afos
Qcupaci 6n _Prof esora DU No. 00244352-2 Articulos 1 cocina de
Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado G vil Soltera horno Mabe
Nonbr e del Cdnyuge
Direcci6on Particular del diente_Col. Bella Santa|Marcas Mabe
Ana pje. 10 N 13.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2441- 0920
Model os 54334
Direcci 6n de su negocio o enpleo 102 calle pte.
N° 100 Met apan.
Tel éf ono_ 2442- 1060 Seri es SC 803
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Directora del Centro Educativo Col or Bl anco
Suel do $ 450. 00 Nonbre de su Jefe innediato
lvan Aguirre Val or $1,128. 00
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Prima $ 47.00
Tel éf onos
Resto $1, 081. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nombre |smael Diaz Parentesco Hermano |23 Cuotas de $ 47.00
Direccion Col. Bella Santa Ana pje. 8 N 20

Lugar de trabajo y tel éfono _Universidad Naci onal

Fecha de Emi si 6n
05-10- XX

de Santa Ana, Te. 2449-9081

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre Dagoberto Lopez
Direccion 32 calle oriente frente a Dom nos Pizza
N 12

Lugar de trabajo y tel éfono Col egi o Evangelico
Chal chuapaneco, Tel. 2448 1060

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Crédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
05-09- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Iris Cruz

Col. Bella Santa

Ana Pje. 10 N° 13

Contrato
Articul os

0-16

1. Coci na de

Hor no Mabe

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

05/ 10/ xx

1,081. 00

47. 00

05/ 11/ xx

1, 034. 00

47. 00

05/ 12/ xx

987. 00

47. 00
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LA CElI BA

DETALLE DEL Bl EN

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 017 PROVESA DE VENTA
Cliente_ANDRES GARC A Edad_ 30 afios
Qcupaci 6n Abog. y Notario DU  No.00344355-1 Articulos 1 juego de
Naci onal i dad Sal vadorefio  Estado Civil Soltero conedor, 1
refrigeradora de 15
Nonbre del Codnyuge pi es
Direcci 6n Particular del diente_22 Av. MNe.

Entre 32 y 52 calle oriente N° 16

Lugar caracteristico donde vive

Tel éfono 2447-1662

Marcas LG

Direcci 6n de su negocio o enpleo 10% Sur entre

Model os 80322- 6

42 y 62 calle pte. N 13 Sencillo
Tel éf ono_ 2447- 3395
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Series 003-568, 58-
Haci enda_Super vi sor 435
Suel do $ 500. 00 Nonbre de su Jefe innediato Col or Blanco, Café
Omar Cruz

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Val or $2, 256. 00
Tel éf onos

Prima $ 94.00

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Evelia Cuestas Par ent esco Hermana |Resto $2,162. 00

Direcci6on Col. Jardines del Tecana Pol. H N 20

23 Cuotas de $ 94.00

Lugar de trabajo y tel éfono _Al macenes SI MAN,

Tel . 2440- 0000

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
30-10- XX

Fecha de Vencim ento
30-09- X2

REFERENCI AS PERSONALES
Sal vador Chacén
N 25

Nonbr e
Direccion 8 calle pte.

Lugar de trabajo y tel éfono Centro de pintura | os

Tigres, Tel. 2441-5060
Nonbr e
Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Andr és Garcia

2a Av. Nte. Entre 3y

5 Calle oriente N°16

Ref erenci a

Contrato
Articul os

0-17

1. Refrigeradora

/1 Juego de Com

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 10/ xx

2,162.00

94. 00

30/ 11/ xx

2, 068. 00

94. 00

30/ 12/ xx

1,974.00

94. 00
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LA CElI BA

DETALLE DEL Bl EN

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 018 PROVESA DE VENTA
Cliente David Mjares Edad_ 38 afios
Qcupaci 6n Mecani co DU No.00343460-1 Articulos 1 TV. de
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltero 21
Nonbr e del Cdnyuge Marcas Sony
Direcci 6n Particular del diente_Col. Lanatepec
pje.8 N 27
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2447-8143 Model os 8032-2

Direcci 6n de su negocio o enpleo 62 calle

oriente N° 44

Tel éf ono_ 2441- 8968

Series 004-52

De qué trabaja en su Negoci o, Fabrica o

Haci enda

Enpr esa,
Mecani co Supervi sor

Suel do $ 200. 00 Nonbre de su Jefe innediato

Orar Cruz

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos

Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonmbre doria Sal azar Par ent esco Her nana

Col or Negro

Valor $ 912.00
Prime $ 38.00
Resto $ 814.00

23 Cuotas de $ 38.00

Direccion Col. Lamatepec pje.2 N 10

Lugar de trabajo y tel éfono _Universidad

Fecha de Emi si 6n
10-11- XX

Francisco Gaviria Tel. 2447-2424

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre Héctor Castro

Direccion 22 calle oriente N° 90

Lugar de trabajo y tel éfono Col egio Bautista

Santa Ana, Tel. 2440-1985

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
10-10- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




339

Nombr e Manri que Sal azar Contrato 0-18
Direcci6n Col. Lamatepec Articulos 1. TV. 21 Pulg.
Pje. 8 N°27 Mar ca Sony

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

10/ 11/ xx 814. 00 38. 00

10/ 12/ xx 836. 00 38. 00

© |0 (N[O |W|N |-

[EEY
o

[
[T

[EEY
N

[EEY
w

[y
N

[EEY
a1

[EEY
(o2}

[EEY
~

[EEY
(o]

[EEY
©

N
o

N
[

N
N

N
w

N
~

N
(61

N
(o))

N
~

N
(o]

N
©

w
o

w
[

w
N

w
w

w
~

w
(61




340

LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__019 PROVESA DE VENTA
Cliente Rosa Castillo Edad_ 29 afios
Qcupaci 6n cajera DU No.08561733-8 Articul os 2 Equi pos
Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado G vil Soltera de Soni do 21"
Nonbr e del Cdnyuge Marcas Sony
Direcci 6n Particular del Ciente_Col. Atos de
Santa Lucia pje.1l casa N 19
Lugar caracteristico donde vive
Tel éfono  2447-7543 Mbdel os 803-1
Di recci 6n de su negocio o enpleo Metrocentro
Santa Ana
Series 001-432
Tel éf ono_ 2480- 5000
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Color QGis
Suel do $ 500. 00 Nonbre de su Jefe innediato
VI adi mir Moreno Val or $3,162. 00
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Prima $ 132.00
Tel éf onos
Resto $3, 036. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Rall M randa Parentesco Hermano |23 Cuotas de $132.00
Direccion 13 calle oriente N 40.

Lugar de trabajo y tel éfono 2447- 6006

Fecha de Emi si 6n
30-11- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n

Fecha de Vencim ento
30-10- X2

Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre M adi mr Moreno

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono 24413774

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e Rosa Castillo

Di recci 6n Col. Altos de

Santa Lucia Pje. 1 casa 19

Ref erenci a

Contrato 0-19

Articul os 2. Equipos

de Soni do

Letras Venci nm ent os

Val or es Cancel aci

ones

Sal do Origina

I $

30/ 11/ xx

3, 036. 00

132. 00

30/ 12/ xx

2,904. 00

132. 00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080

| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 020

Cliente _Dario Méndez Edad_ 31
afios
Qcupaci 6n Medi co DU No. 0344040-2

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1
refrigeradora de 15"

Naci onal i dad Sal vadorefio Estado G vil Soltero

Nonmbr e del Cdnyuge

Direcci 6n Particular del diente_62 Av. Sur N 80

Marcas LG

Lugar caracteristico donde vive

Tel éf ono 2440- 4060

Model os 80322-LG

Direcci 6n de su negocio o enpleo 92 calle
oriente N\ 50 frente a repuestos Mifioz

Tel éf ono_ 2447-8946

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda_ Medi co Ceneral

Series 003-568

Col or Bl anco

Suel do $ 500. 00 Nonbre de su Jefe innediato
VI adi mi r Moreno

Casa propia _x_ A quila__ Valor de alquiler___

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Pabl o Magafia Par ent esco Her nano

Direccion Col. Escal 6n N° 40 Santa Ana.

Val or $1, 800. 00

Prima $ 75. 00

Resto $1, 725. 00

23 Cuotas de $ 75.00

Fecha de Emi si 6n
30-11- XX

Lugar de trabajo y tel éfono _Centro Medico Santa
Ana, Tel. 2440-0609

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Vencim ento
30-10- X2

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Martin Méndez
Direccion Col. San Luis Pje. “J" N 11

Lugar de trabajo y tel éfono Hernandez y Cia.,

Tel . 2441-6121

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Ref erenci a

Dario Méndez

6 AV: sur N° 80

Contrato

0-20

Articulos 1 Refrigeradora

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 11/ xx

1, 725. 00

75. 00

30/ 12/ xx

1, 650. 00

75. 00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__ 021 PROVESA DE VENTA
Cliente_A onso Fuentes Edad_ 30 afios
Qcupaci 6n Mbtori sta DU  No.01856132-8 Articulos 1 _Lavadora
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltero
Nonbr e del Cdnyuge Marcas LG
Direcci 6n Particular del diente_12 calle oriente
entre 1y 2 Av. Sur N 30.
Lugar caracteristico donde vive
Tel éf ono 2444- 6520 Model os_ 5843-LG
Direcci 6n de su negocio o enpleo 5% Av. Sur N 6
Series 84652-1
Tel éf ono_ 2448- 4567
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o
Haci enda_ Mdtorista Col or Bl anco
Suel do $ 500. 00 Nonbre de su Jefe innediato
José Mejia Val or $1,128. 00
Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Prima $ 47.00
Tel éf onos
Resto $1, 081. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES
Nombre Maria Pacheco Parentesco Hermana |23 Cuotas de $ 47.00

Direccion  Av. Independencia Sur N 3

Lugar de trabajo y tel éfono _2445-8678

Fecha de Emi si 6n
30-11- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre José Mgjia
Direccion Col. El MIagro.

Lugar de trabajo y tel éfono 2448-5925

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-10- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e

Di recci 6n

Al onso Fuent es

12 calle Oe.

Entre 1y 2 AV. Sur # 30

Ref erenci a

Contrato

Articulos 1.

0-21

Lavadora LG

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 11/ xx

1,081. 00

47. 00

30/ 12/ xx

1,034. 00

47. 00
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LA CElI BA

DETALLE DEL Bl EN

Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON

| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 022 PROVESA DE VENTA

Cliente_Carlos Cortéz Edad_ 25 afios

Qcupaci 6n Conerci ant e DU  No.01856132-8 Articulos 1_juego de

Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltero conedor

Nonbr e del Cdnyuge Mar cas

Direcci 6on Particular del diente_Col. Santa Lucia

Pje. 5 casa \ 3.

Lugar caracteristico donde vive

Tel éf ono 2449- 6554 Model os_Col oni al

Di recci 6n de su negoci o o enpl eo
N 6.

13 calle pte.

Series 54344-4
Tel éf ono_ 2444-5130
De qué trabaja en su Negoci o, Enpresa, Fabrica o
Haci enda Color Café
Suel do $1, 000. 0O0Nonbre de su Jefe innedi ato

Val or $1,128.00
Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos Primn $ 47. 00
Tel éf onos

Resto $1, 081. 00

REFERENCI AS FAM LI ARES

Nonbre Pablo Villa Par ent esco Pri np 23 Cuotas de $ 47.00

Direcci6n Col. Santa Lucia casa N° 10

Lugar de trabajo y tel éfono _2447-8562

Fecha de Emi si 6n
30-11- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre CQuillernmo Lenus
Direccion Col. Santa Lucia pje.5 N 34

Lugar de trabajo y tel éfono 2448-5925

Nonbr e

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-10- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Ref erenci a

Carl os Cortéz

Col. Santa Lucia

Pie. 5 Casa # 3

Contrato

0-22

Articulos 1 Juego de

Comedor Col oni al

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 11/ xx

1,081. 00

47. 00

30/ 12/ xx

1,034. 00

47. 00
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DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1_juego de
conmedor

LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No_ 023

Cliente_Flor Luna Edad_ 40 afios
Qcupaci 6n Maestra DU No.01856214-8
Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado Civil Casada
Nonbr e del Cdnyuge Manuel Tri gueros

Direcci 6n Particular del diente_Col. Escal 6n N
4.

Mar cas

Lugar caracteristico donde vive

Tel éf ono 2448-5143

Model os Sencillo

Direcci 6n de su negocio o enpleo Colegio Maria

Auxi | i ador a.

Tel éf ono_ 2447-8942

Series 58-435

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Color Café

Haci enda Maestra

Suel do $ 300.00 Nonbre de su Jefe innediato Valor $ 456.00

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler_____ |Prima $ 19.00

Donde ha tenido créditos

Tel éf onos Resto $ 437.00
REFERENCI AS FAM LI ARES 23 Cuotas de $ 19.00

Nonbre Carnen Al varez Par ent esco Her nana

Direcci6n Col. Santa Lucia

Fecha de Emi si 6n
10-12- XX

Lugar de trabajo y tel éfono _2448-9015

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Vencim ento
10-11- X2

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES

Nonbre Mario Aguilar

Di recci 6n Urbani zaci 6n Altos del Pal mar Bl ock “B’
N 21

Lugar de trabajo y tel éfono 2447-8451

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




349

Nonbr e Fl or Luna Contrato 0- 23
Di recci 6n Col. Escal 6n # 4 Articul os 1Juego de Conedor

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

10/ 12/ xx 437.00 19.00
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DETALLE DEL Bl EN

LA CEl BA DADO EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 024
Cliente_Saul Montes Edad_ 25 afios
Qcupaci 6n Aux. Contabl e DU No.0185613-7 Articulos 1_|avadora
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Soltero
Nonmbr e del Cdnyuge Mar cas LG
Direcci 6n Particular del diente_Col. Jardines
del Tecana pol. 16, pje. 5 casa N 10

Lugar caracteristico donde vive

Tel éfono 2448-7781

Model os 5843-LG

Direcci 6n de su negocio o enpleo 102 calle

oriente N° 16

Series 84652-1

Tel éf ono_

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Color Blanco

Haci enda Auxiliar Contabl e

Suel do $ 250. 00 Nonbre de su Jefe innediato Val or $1,128.00

Casa propia _x_ Alquila__ Valor de alquiler Prima $ 47.00

Donde ha tenido créditos

Tel éf onos Resto $1, 081. 00
REFERENCI AS FAM LI ARES 23 Cuotas de $ 47.00

Nonbre Arrmando Linma Par ent esco Prino

Direcci6n Col. Santa Lucia Block “C’ casa N° 5

Fecha de Emi si 6n
15-12- XX

Lugar de trabajo y tel éfono _2447-4051

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Vencim ento
15-11- X2

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

) REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Al varo Quinteros

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono 2447-4051

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Oédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE
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Nonbr e Saul Montes Contrato 0-24
Di recci 6n Col . Jardi nes del Articulos 1 Lavadora
Tecana Plg. 16 Pje. 5 Casa # 10

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

15/ 12/ xx 1, 081. 00 47. 00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 025 PROVESA DE VENTA
Cliente_Adrian Luz Edad_ 30 afios
Qcupaci 6n  Medi co DU  No.01856132-1 Articulos 1 cocina
Naci onal i dad_Sal vador efio_ Estado G vil Casado con horno, 1 juego de
conedor
Nonbr e del Cdnyuge Rosa Lei va
Direcci 6n Particular del diente_Residencial Mar cas Mabe

Molino casa N° 14

Lugar caracteristico donde vive

Tel éfono 2441-5084 Model os 54334,
col oni al
Direcci 6n de su negocio o enpleo Hospital San
Juan de Dios
Series_SC 803
Tel éf ono_ 7875- 4004
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o

Haci enda Medi co Residente

Suel do$1, 000. 00 Nonbre de su Jefe innediato

Jorge Rivas

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Paola Leiva Par ent esco Her nana

Col or Negro, Bl anco
Val or $2, 256. 00
Prima $ 94. 00
Resto $2,162. 00

23 Cuotas de $ 94.00

Direccion Col. San Lorenzo Pje. 3 N0 5

Lugar de trabajo y tel éfono _2447-2430

Fecha de Emi si 6n
30-12- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Canil o Her nandez

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono 2448-5210

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

Fecha de Vencim ento
30-11- X2

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE
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Nonbr e Adri &n Luz Contrato 0- 25
Direccion Residencial el Mdlino Articulos 1 Cocinay 1 Juego
casa # 14 Conedor  Col oni al

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

30/ 12/ xx 2,162.00 94. 00
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LA CEl BA
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080
| NFORVACI ON DE CREDI TO No_ 026
Cliente_Vicky Poma Edad_ 27 afios
Qcupaci 6n Conerci ante DU No.01856138-0

DETALLE DEL Bl EN
DADO EN
ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA

Articulos 1 cocina, 1

Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado Civil Soltera Eq. De Sonido, 1
j uego de conedor
Nonbr e del Cdnyuge
Direcci 6n Particular del diente_15 Av. Norte N°_|Marcas Mabe, Sony
43.
Lugar caracteristico donde vive
Model os 54334,
Tel éf ono 2443-3504 sencillo, 003-1
Di recci 6n de su negoci o o enpl eo
Seri es_SG 803, 001-
432
Tel éf ono_ 2448- 1343
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |Color Bl anco, Negro,
Haci enda Caf é
Suel do $ 300. 00 Nonbre de su Jefe innediato
Val or $3, 168. 00

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler
Donde ha tenido créditos

Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonmbre Amanda Cubas Par ent esco Her nana

Prima $ 132.00

Resto $3, 036. 00

23 Cuotas de $132.00

Direccion Col. Jardines del Tecana Pje. 3

Lugar de trabajo y tel éfono _2448-5063

Fecha de Emi si 6n
30-12- XX

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Vencim ento
30-11- X2

REFERENCI AS PERSONALES
Nonmbre Karen Aréval o

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono 2448-1840

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE
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Nombre Vi cky Poma Contrato 0- 26
Di recci 6n 15 Av. Norte # 43 Articulos Coci na, Eg. de Sonido
y Juego de Conedor

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

30/ 12/ xx 3, 036. 00 132. 00
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DETALLE DEL BI EN DADO

LA CEl BA EN ARRENDAM ENTO CON
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 PROVESA DE VENTA
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__027

Ciente_d audi a Pefia Edad_ 50

afios Articul osl Eq. de
Qcupaci 6n Conerci ante DU No.01856133-8 Soni do, 1_Refri ger ado-
Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado G vil Vi uda da de_ 15"

Nonbre del Cdnyuge Mar cas Sony, LG
Direcci 6n Particular del diente_Col. Atos de
Santa Lucia pje. 3 casa N 20

Lugar caracteristico donde vive Model os 003-1, 80322LG
Tel éfono  2447-7130

Di recci 6n de su negoci o o enpl eo Series 001-432,

80322- LG

Tel éf ono_ 2441-5343 Color @Gis, Blanco
De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o

Haci enda
Suel do $1, 000. 00 Nonbre de su Jefe innediato Val or $3, 384. 00

Casa propia _x

Donde ha tenido créditos
Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Sal vador Duarte
Direcci 6n Col. Jardi nes del

Tecana Pje. 7

Alquila__ Valor de alquiler___

Par ent esco Her nano

Prima $ 141.00

Resto $3, 243. 00

23 Cuotas de $141.00

Fecha de Emi si 6n
30-12- XX

Lugar de trabajo y tel éfono _2448-5013

Nonbr e Par ent esco

Fecha de Vencim ento
30-11- X2

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

REFERENCI AS PERSONALES
Nonbre Margarita Carcano
Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono 2448-5030

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE




Nonbr e
Di recci 6n

Santa Lucia Pje.

d audi a Pefia

Col. Altos de

3 Casa # 20

Ref erenci a

Contrato

0- 27

Articul os Equi po de Sonido

y Refrigeradora

Letras

Venci nm ent os

Val or es

Cancel aci ones

Sal do

Original $

30/ 12/ xx

3, 243. 00

141. 00
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LA CEl BA DETALLE DEL BI EN DADO
Aveni da | ndependencia Sur No. 50 Tel. 24413080 EN ARRENDAM ENTO CON
PROVESA DE VENTA
| NFORVACI ON DE_CREDI TO No__028

Cliente Paula Solis Edad_ 30 afios

Ccupaci 6n _Conerci ante DU No.01856134-2 Articul osl

Naci onal i dad_Sal vador efia_ Estado G vil Soltera refrigeradora, 1 Eq.
de Sonido, 1

Nonbre del Conyuge | avadora, 1 juego de

Direcci 6n Particular del Ciente_Col. Santa Ana sal a

Norte pol. 34 pje. 4, casa N 6

Lugar caracteristico donde vive Marcas LG Sony,
Mabe

Tel éfono 2449-5084
Model os 80322- LG,

Di recci 6n de su negoci o o enpl eo 003-1, 5443-LG
Col oni al .

Tel éf ono_ 2448-5080 Seri es 003-568, 001-

De qué trabaja en su Negocio, Enpresa, Fabrica o |432, 846521-1

Haci enda
Col or Bl anco, Negro,

Suel do $1, 000. 00 Nonbre de su Jefe i nnedi ato Bl anca, Café.

Casa propia _x_ Alquila___Valor de alquiler

Donde ha tenido créditos Val or $5, 640. 00

Tel éf onos

REFERENCI AS FAM LI ARES
Nonbre Maria Flores
Direccion Col. El Mlagro pje.

8 casa N° 5

Par ent esco Her nana

Prima $ 235.00

Resto $5, 405. 00

23 Cuotas de $235.00

Lugar de trabajo y tel éf ono _2448-5063

Nonbr e Par ent esco

Di recci 6n
Lugar de trabajo y tel éfono

Fecha de Emi si 6n
30-12- XX

Fecha de Venci m ento
30-11- X2

REFERENCI AS PERSONALES

Nombre Rodrigo Avila

Direccion 12 calle oriente 1y 2 Av. Sur N 30
Lugar de trabajo y tel éfono 2448-1840

Nonbr e

Di recci 6n

Lugar de trabajo y tel éfono

OBSERVACI ONES

Agent e Vendedor Fiscal de Orédito Mot ori st a

ESPACI O PARA CROQUI S
DE UBI CACI ON DEL
CLI ENTE
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Nonbr e Paula Solis Contrato 0- 28

. L, Refri ger ador a, equi po de
Di recci 6n Col. Santa Ana Nte. sonido, lavadora y j uego
Pol. 34 Pje. 4 casa 6 Articul os de sala

Ref erenci a

Letras Venci nm ent os Val or es Cancel aci ones

Sal do Oiginal $

30/ 12/ xx 5, 405. 00 235. 00
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4.2.6.4

Las operaci ones pl anteadas en e

Asi ent os cont abl es

acapite 5.2.7,

se

360

contabilizan a través de | os siguientes asientos contabl es:

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 01/ 05

15/ 01/ 05

Asiento No. 1
Caj a
Bancos
Banco Agricol a
Acci oni st as

Mobiliario y Equi pos

Equi po de Reparto
Capita
Pagado

Suscrito

El i sa Navas
Bl anca Méndez
Ronal d Garci a
Capita
Pagado

Suscrito no

Aivia Marcel a
V/ Asiento de apertura
de la enmpresa LA CEl BA
S.A De C VW
Asiento No. 2

Inventario de articul os

30, 000. 00
27, 000. 00
30, 000. 00

nuevos
5 TV Sony 21"

($200. 00c/ u)

7 Refrigeradoras 15’
LG $400. 00c/ u)

4 Juegos de Sal a
($260. 00c/ u)

1, 000. 00

2,800. 00

1, 040. 00

5, 000. 00
70, 000. 00

3, 000. 00
4, 000. 00
8, 000. 00

87, 000. 00

3, 000. 00

90, 000. 00

90, 000. 00

10, 090. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

3 Juegos de Comedor
($100. 00c/ u)

7 Equi pos de Soni do
Sony($350. 00c/ u)

5 Coci nas con horno
Mabe( $250. 00)

5 Lavadoras LG
($250. 00c/ u)
Crédito Fisca

Bancos
Banco Agricol a

V/ por l|la conpra de

nercancia al contado a
i mport adora
Centroameri cana S. A
Asiento No 3
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

300. 00

2,450. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

Martin Lopez

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente
Asiento No 4

Inventario de articul os

dados en arrendamni ent o

Refrigeradora 15 LG
I nventario de

articul os nuevos
Refrigeradora 15 LG

1,311.70

11, 401. 70

11, 401. 70

11, 401. 70

75. 00

66. 37

8.63

75. 00

75. 00

400. 00

400. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

30/ 01/ 05

V/ Por el traslado de

| os inventarios
Asiento No 5

Gast os de

Admi ni straci 6n

Papeleria y Utiles
Agua, Luz y Tel éfono

Gast os de Ventas
Conmbustibles y
Lubri cant es

Mant eni m ento de
Vehi cul os

Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |os

gastos de adnon. y de
venta para el nmes de
Ener o.

Asiento No. 6

Gast os de Venta

Al quil eres
Ret enci 6n | SR a

terceros
Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago de
al quil er del |ocal
Asiento No. 7
Gastos de
admi ni straci 6n

Suel dos

200. 00
100. 00

400. 00

400. 00

100. 00

50. 00

300. 00

150. 00

450. 00

450. 00

450. 00

250. 00

25.00
225. 00

250. 00

250. 00

454. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER

Gast os de venta 144. 00

Suel dos
Bancos 548. 23
Banco Agricol a
Ret enci ones Legal es 49. 77
| SSS Labor al 16. 14
AFP Labor al 33. 63

V/ Por el pago de la
planilla de | os suel dos
del nmes de enero de

2005 598. 00 598. 00
30/ 01/ 05 Asiento No 8
Débito Fiscal-IVA 8. 63
Crédito Fiscal — IVA 8. 63

V/ Conf ront aci 6n de

débito y el crédito

fiscal 8. 63 8. 63
30/ 01/ 05 Asiento No. 9

Bancos 4,075. 00

Banco Agricol a

Caj a 4,075. 00

V/ Por |a renesa nmensua

del nmes de enero 4,075. 00 4,075.00
01/ 02/ 05 Asiento No. 10

Gastos de

admi ni straci 6n 56. 15

| SSS Pat r onal 29.55

AFP Pat ronal 26. 60

Gastos de Venta 20. 52

| SSS Pat r onal 10. 80

AFP Pat ronal 9.72
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 02/ 05

21/ 02/ 05

Ret enci ones Legal es
| SSS Labora
AFP Labora

Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as
obl i gaci ones y
retenci ones | egal es
correspondi ente al nes
anterior.

Asiento No. 11

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros

y pago a cuenta del nes

de enero
Asiento No. 12

Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

16. 14
33. 63

Hugo Roj as
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.

49,

77

126. 44

126.

44

126. 44

25.

.00

00

26. 00

26.

00

26. 00

47.

00

41. 59

5.41

47.

00

47. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER

21/ 02/ 05 Asiento No 13

Inventario de articulos

dados en arrendam ento 250. 00

Juego de sal a

Il nventari o de

articul os nuevos 250. 00

Juego de sal a
V/ Por el traslado de 250. 00 250. 00

| os inventarios de

articul os dados en

arr endam ent o.

28/ 02/ 05 Asiento No. 14

Caj a 75. 00
| ngresos por 66. 37

arrendam ent o de bi enes

Martin Lopez
Débito Fiscal — IVA 8. 63
V/ Para registrar la 75. 00 75. 00

Cuota de arrendam ento

de nuestro cliente.

28/ 02/ 05 Asiento No 15

Caj a 3, 830. 00
Débito Fiscal - IVA 440. 62
Ventas al contado 3, 389. 38

V/ Para registrar la 3,830. 00 3,830. 00

venta al contado de

este nes.

28/ 02/ 05 Asiento No. 16

Costo de venta 850. 00
I nventario de

articul os nuevos 850. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

28/ 02/ 05

01/ 03/ 05

1 Tel evi sor Sony de
21"

1 Refrigerador LG de
15

1 Coci na con horno

V/ Para registrar e

costo de venta de la
venta al contado.
Asiento No. 17
V/Ver la Asiento No. 5
( No incluye |os gastos
de papel eria)
Asiento No. 18
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 19
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 20
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Confrontaci 6n de

débito vy el crédito
fiscal

Asiento No. 21
Bancos
Banco Agricol a

Caja
\ Por I a remesa
nmensual del nmes de
febrero.

Asi ento No. 22
V/ Ver Asiento No 10

200. 00

400. 00
250. 00

850. 00

850. 00

454. 66

454. 66

454. 66

454. 66

3,952. 00

3,952. 00

3,952. 00

3,952. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 03/ 05

05/ 03/ 05

05/ 03/ 05

21/ 03/ 05

Asiento No. 23

Pago a Cuenta

Ret enci ones I SR a

terceros
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de febrero
Asiento No. 24
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Andr és Ri os
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No 25

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

Equi po de soni do Sony
I nventario de

articul os nuevos

Equi po de soni do Sony

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.

Asiento No. 26
Caj a

52.

25.

43

00

77. 46

7.

46

77. 46

66.

00

58. 41

7.59

66.

00

66. 00

350.

00

350. 00

350.

00

350. 00

47.

00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 03/ 05

30/ 03/ 05

30/ 03/ 05

30/ 03/ 05

30/ 03/ 05

30/ 03/ 05

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Hugo Roj as
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 27
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Martin Lopez
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendaniento
de nuestro cliente.
Asiento No. 28
V/Ver la Asiento No. 5
( No incluye |os gastos
de papel eria)
Asiento No. 29
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 30
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 31
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — | VA

V/ Conf ront aci 6n de

débito y el crédito
fiscal
Asiento No. 32

Bancos

41. 59

5.41

47. 00

47. 00

75. 00

66. 37

8.63

75. 00

75. 00

21. 63

21. 63

21. 63

21. 63

188. 63
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 04/ 05

01/ 04/ 05

05/ 04/ 05

10/ 04/ 05

Banco Agricol a
Caj a
V/ Por |a renesa nensua
del nes de mar zo
Asi ento No. 33
V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 34

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros

Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as
retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de marzo.

Asiento No. 35

Caj a

I ngr esos por bi enes

arrendam ento de
Andr és Ri os
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar |a

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 36

Inventario de articul os

nuevos
7 T V Pantalla Pl ana
42" Sony($1, 2500c/ u)
6 Juegos de Comedor
col oni al ($250c/ u)

8, 750. 00

1, 500. 00

188. 63

188.

63

188. 63

.50
25.

00

27.50

27.

50

27.50

66.

00

58. 41

7.59

66.

00

66. 00

10, 250.

00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 04/ 05

15/ 04/ 05

Crédito Fiscal —-1VA

Bancos
Banco Agricol a

V/ Por |a conpra de

nercaderia al contado
al proveedor
| mport ador a
Cent r oameri cana
Asiento No. 37
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No 38

Inventario de articulos

dados en arrendam ento

1 Tel evisor 21" sony
1 Juego de conedor
col oni a

Il nventari o de

articul os nuevos
2117

1 Juego de conedor

1Tel evi sor sony
col oni a

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arrendam ent o.

200. 00

250. 00

1, 332.50

11, 582. 50

11, 582. 50

11, 582. 50

85. 00

75. 22

9.78

85. 00

85. 00

200. 00

250. 00

450. 00

450. 00

450. 00

450. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

30/ 04/ 05

Asiento No. 39
Caj a
Cuent as por cobrar

Hugo Roj as

| ngresos por

arrendam ent o de Bi enes

Martin Lopez
Hugo Roj as
Débito Fiscal — IVA

V/ Para registrar la

cuota de este mes y la
facturaci 6n de |la cuota
del Sr. Hugo Roj as.
Asiento No. 40
V/Ver la Asiento No. 5
( No incluye |os gastos
de papel eria)
Asiento No. 41
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 42
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 43
Débito Fiscal -1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Conf ront aci 6n de

débito y el crédito
fiscal
Asiento No. 44
Bancos
Banco Agricol a
_Gija

66. 37
41. 59

75. 00
47. 00

107. 96

14. 04

122. 00

122. 00

31. 43

31. 43

31. 43

31. 43

226. 00

226. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 05/ 05

01/ 05/ 05

05/ 05/ 05

15/ 05/ 05

V/ Por |a remesa

nensua

del nes de abril.
Asi ento No. 45

V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 46

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de abril.
Asiento No. 47
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes
Andr és Ri os
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendamento
de nuestro cliente.
Asiento No. 48
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega
Berta Tobar
Débito Fiscal — | VA

75. 22
291. 15

226.

00

226. 00

25.

.62

00

28. 62

28.

62

28. 62

66.

00

58. 41

7.59

66.

00

66. 00

414.

00

366. 37

47. 63
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 05/ 05

30/ 05/ 05

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 49

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Tel evisor pantalla
pl ana 42~

1 Juego de sala

1 Juego de conedor
col oni a

Il nventari o de

articul os nuevos

1 Tel evisor pantalla
pl ana42”

1 Juego de Sal a

1 Juego de conedor
col oni a

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 50
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

1, 250.
250.

250.

00
00

00

414. 00

414. 00

1, 250.
250.

250.

00
00

00

1, 750. 00

1, 750. 00

Martin Lopez
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.

1, 750. 00

1, 750. 00

75. 00

66. 37

8.63

75. 00

75. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 05/ 05

30/ 05/ 05

30/ 05/ 05

30/ 05/ 05

30/ 05/ 05

30/ 05/ 05

Asiento No. 51

Inventario de articul os

usados
1 Juego de sala
Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Juego de sala
V/  Por la recuperaci én
del bien dado en
arrendam ento al Sr.
Hugo Roj as.
Asiento No. 51a

Gast os de venta

Deterioro de inventario
Esti maci 6n por

deteri oro de

i nventarios de

articul os usados

V/ Para registrar la
estimaci 6n por el
deterioro de | os
articul os usados.
Asiento No. 52
V/ Ver la Asiento No. 5
( No incluye | os gastos
de papel eria)
Asiento No. 53
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 54
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 55
Débito Fiscal-1VA

250. 00

250. 00

250. 00

250. 00

10. 42

10. 42

10. 42

10. 42

63. 85
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Crédito Fiscal — IVA 63. 85
V/ Confrontaci 6n del 63. 85 63. 85
débito y el crédito
fiscal
30/ 05/ 05 Asiento No. 56
Bancos 555. 00
Banco Agricol a
Caj a 555. 00
v/ Por I a remesa
nmensual 555. 00 555. 00
del nes de mayo
01/ 06/ 05 Asi ento No. 57
V/ Ver Asiento No 10
01/ 06/ 05 Asiento No. 58
Pago a Cuenta 7.37
Ret enci ones | SR a
terceros 25.00
Bancos 32. 37
Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as 32. 37 32. 37
retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de mayo.
05/ 06/ 05 Asiento No. 59
Caj a 66. 00
| ngresos por
arrendam ento de bi enes 58. 41
Andr és Rios
Débito Fiscal — IVA 7.59
V/ Para registrar la 66. 00 66. 00

cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 06/ 05

15/ 06/ 05

30/ 06/ 05

Asiento No. 60
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 61

Inventario de articul os

75. 22
291. 15
207. 97

dados en arrendamn ento

1 Tel evisor pantalla
pl ana 42~
Inventario de

articul os nuevos

1 Tel evisor pantalla
pl ana42”

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 62
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos

Débito Fiscal — | VA

66. 37
207. 97
207. 96

649. 00

574. 34

74. 66

649. 00

649. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

1, 250. 00

545. 00

482. 30

62.70
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

30/ 06/ 05

V/ Para registrar la

cuota de arrendaniento

de nuestro cliente
Asiento No 63

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

2 Tel evisor pantalla
pl ana 42~
Inventario de

articul os nuevos

2 Tel evisor pantalla
pl ana4?2”

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 64
V/ Ver el
( No incluye |os gastos
de papel eria)
Asiento No. 65
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 66
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 67
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Confrontaci 6n de

débito y el crédito

fiscal
Asiento No. 68
Bancos

Banco Agricol a

Asiento No. 5

545. 00

545. 00

2,500. 00

2,500. 00

2,500. 00

2,500. 00

144. 95

144. 95

144. 95

144. 95

1, 260. 00




378

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

01/ 07/ 05

01/ 07/ 05

05/ 07/ 05

15/ 07/ 05

Caj a
V/ Por |a renmesa
nmensual del nes de
j uni o.
Asi ento No. 69
V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 70

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros
Bancos
Banco Agricol a

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de junio.
Asiento No. 71
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Andr és Ri os
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.

Asiento No. 72
Caj a

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

75. 22
291. 15
207. 97

1, 260. 00

1, 260.

00

1, 260. 00

16.

25.

73

00

41.73

41.

73

41.73

66.

00

58. 41

7.59

66.

00

66. 00

649.

00

574. 34




379

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar |la
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 73
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Martin Lopez

Roger Martinez
Mari o Ranos

Ana Rivas

Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No 74

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Tel evisor pantalla
pl ana 42~

1 Lavadora LG

1 Juego de conedor
col oni a

Il nventari o de

articul os nuevos

1 Tel evisor pantalla
pl ana42”

lLavadora LG

1 Juego de conedor
col oni a

66.
207.
207.
291.

37
96
97
15

74. 66

649. 00

649. 00

1, 250.
250.

250.

00
00

00

874. 00

773. 45

100. 55

874. 00

874.00

1, 250.
250.

250.

00
00

00

1, 750. 00

1, 750. 00




380

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

30/ 07/ 05

01/ 08/ 05

01/ 08/ 05

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 75
V/ Ver la Asiento No. 5
( No incluye | os gastos
de papel eria)
Asiento No. 76
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 77
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 78
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — | VA

V/ Conf ront aci 6n de

débito y el crédito
fiscal
Asiento No. 79
Bancos
Banco Agricol a
Caj a
V/ Por |a renesa
mensual del nes de
julio.
Asi ento No. 80
V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 81

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros
Bancos
Banco Agricol a

1, 750.

00

1, 750. 00

182.

80

182. 80

182.

80

182. 80

1, 589.

00

1, 589. 00

1, 589.

00

1, 589. 00

21.

25.

09

00

46. 09




FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

05/ 08/ 05

05/ 08/ 05

15/ 08/ 05

V/ Por el pago de |as

retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de julio.
Asiento No. 82
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes
Andr és Ri os
Vi ctor Paz
Débito Fisca

- VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 83

Inventario de articul os

58.41
241. 59

46. 09

46. 09

dados en arrendam ento

1 Tel evisor pantalla
pl ana 42~
1 Tel evisor 21" sony

I nventari o de

articul os nuevos

1 Tel evisor pantalla
pl ana42”

1 Tel evisor 217
VI Por e

sony
trasl ado de
| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 84

Caj a

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

1, 250. 00
200. 00

339. 00

300. 00

39. 00

339. 00

339. 00

1, 250. 00
200. 00

1, 450. 00

1, 450. 00

1, 450. 00

1, 450. 00

649. 00

574. 34




382

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

30/ 08/ 05

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 85
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

75. 22
291. 15
207. 97

Martin Lopez
Roger Martinez
Mari o Ranos
Ana Rivas

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 86
V/ Ver la Asiento No. 5
( No incluye | os gastos
de papel eria)
Asiento No. 87
V/  Ver Asiento No.6
Asiento No. 88
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 89
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Confrontaci 6n de

débito y el crédito

fiscal

66. 37
207. 96
207. 97
291. 15

74. 66

649. 00

649. 00

874. 00

773. 45

100. 55

874. 00

874.00

214. 21

214. 21

214. 21

214. 21




383

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
30/ 08/ 05 Asiento No. 90
Bancos 1, 862. 00
Banco Agricol a
Caj a 1, 862.00
V/ Por |a renesa
mensual del nes de
agost o. 1, 862. 00 1, 862. 00
01/ 09/ 05 Asiento No. 91
V/ Ver Asiento No 10
01/ 09/ 05 Asiento No. 92
Pago a Cuenta 24.72
Ret enci ones | SR a
terceros 25.00
Bancos 49. 72
Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as 49.72 49.72
retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de agosto.
05/ 09/ 05 Asiento No. 93
Caj a 339.00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 300. 00
Andr és Ri os 58. 41
Vi ctor Paz 241. 59
Débito Fiscal — I VA 39. 00
V/ Para registrar la 339. 00 339. 00
cuota de arrendamni ento
de nuestro cliente.
15/ 09/ 05 Asiento No. 94
Caj a 696. 00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 615. 93




384

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

15/ 09/ 05

30/ 09/ 05

Berta Tobar

Tul i o Ranos

Mel i ssa Torres
Débito Fiscal — IVA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 95

Inventario de articul os

291. 15
207. 97
41. 59

dados en arrendam ento
1 Lavadora LG
Il nventari o de

articul os nuevos
1 Lavadora LG

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 96
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Martin Lopez

Roger Martinez
Mari o Ranos

Ana Rivas

Paco Bueno

Fernando Castro
Rubi Sol ano

Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.

66. 37
207. 97
207. 96
291. 15
207. 96

58.41

66. 37

80. 07

696. 00

696. 00

250. 00

250. 00

250. 00

250. 00

1, 250. 00

1, 106. 19

143. 81

1, 250. 00

1, 250. 00




385

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

30/ 09/ 05

Asiento No 97

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Tel evisor pantalla

pl ana de 42~

1 Equi po de sonido sony
1 Refrigeradora LG

Il nventari o de

articul os nuevos

1 Tel evisor pantalla
pl ana

1 Equi po de soni do
sony

1 Refrigeradora LG

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 98
V/ Ver la Asiento No. 5
( No incluye | os gastos
de papel eria)
Asiento No. 99
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 100
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 101
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Conf ront aci 6n de

débito y el crédito

fiscal

1, 250. 00
350. 00
400. 00

1, 250. 00

350. 00
400. 00

2, 000. 00

2, 000. 00

2, 000. 00

2,000. 00

262. 88

262. 88

262. 88

262. 88




386

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 09/ 05

01/ 10/ 05

01/ 10/ 05

05/ 10/ 05

Asiento No. 102
Bancos
Banco Agricol a
Caj a
V/ Por |a renesa
mensual del nes de
septi enbre
Asiento No. 103
V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 104

Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros

Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as
retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de septienbre.

Asiento No. 105

Caj a

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Andr és Rios

Victor Paz

Iris Cruz

Joaquin Hernandez
Débito Fiscal — IVA

V/ Para registrar la

cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.

58.41
241. 60
41. 59
41. 59

2, 285.

00

2,285.00

2, 285.

00

2,285.00

30.

25.

33

00

55. 33

55.

33

55. 33

433.

00

383. 19

49. 81

433.

00

433. 00




387

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

05/ 10/ 05

15/ 10/ 05

30/ 10/ 05

Asiento No 106

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Cocina con horno nmabe
1 Juego de sala

Il nventari o de

articul os nuevos

1 Cocina con horno
mabe
1 Juego de sala

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 107
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega

Berta Tobar

Tul i o Ranos

Mel i ssa Torres
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 108
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Andr és Garcia

250. 00
250. 00

250. 00
250. 00

500. 00

500. 00

75. 22
291. 15
207. 97

41. 59

500. 00

500. 00

83.19

696. 00

615. 93

80. 07

696. 00

696. 00

1, 269. 00

1,123.01




388

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

Roger Marti nez
Mari o Ranos
Ana Ri vas

Paco Bueno
Fernando Castro
Rubi
Débito Fisca

Sol ano
- VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendaniento
de nuestro cliente.
Asiento No 109
Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Juego de conedor
1 Refrigeradora LG

Il nventari o de

articul os nuevos

1 Juego de conedor
1 Refrigeradora LG

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 110
Caj a
Vent as
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar e

perfeccionamento de | a
venta al Sr. Martin
Lopez

Asiento No. 111

Cost o de Venta

207. 96
207. 96
291. 15
207. 96
58. 41
66. 37

100. 00
400. 00

145. 99

1, 269. 00

1, 269. 00

100. 00
400. 00

500. 00

500. 00

500. 00

500. 00

1,125.00

995. 58
129. 42

1,125.00

1,125.00

400. 00




389

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

30/ 10/ 05

01/ 11/ 05

01/ 11/ 05

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Refrigeradora LG

V/ Para registrar e

costo de venta de la
venta anterior
Asiento No. 112
V/ No incluye |os gastos
de papel eria
Asiento No. 113
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 114
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 115
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Confrontaci 6n de

débito y el crédito
fiscal
Asiento No. 116
Bancos
Banco Agricol a
Caj a
V/ Por |a renesa
mensua
del nes de octubre.
Asiento No.117
V/ Ver Asiento No 10
Asiento No. 118
Pago a Cuenta

Ret enci ones | SR a

terceros

400. 00

400.

00

400. 00

405.

29

405. 29

405.

29

405. 29

3, 523.

00

3,523. 00

3, 523.

00

3,523. 00

46.

25.

77

00




390

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

05/ 11/ 05

10/ 11/ 05

10/ 11/ 05

Bancos

Banco Agricol a
V/ Por el pago de I|as
retenci ones a terceros
y pago a cuenta del nes
de octubre

Asiento No. 119

Caj a

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes
Andr és Ri os
Vi ctor Paz

Iris Cruz
Joaquin Hernandez
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 120
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes
David Mjares
Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendamento

de nuestro cliente.
Asiento No 121

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Tel evisor sony 21"
Inventario de articul os

nuevos

58.41
241. 60
41. 59
41. 59

71.

77

71. 77

71.

77

433. 00

383.

49,

19

81

433. 00

433.

00

38. 00

33.

63

.37

38. 00

38.

00

200. 00

200. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
1 Tel evisor sony 21"
V/ Por el traslado de 200. 00 200. 00
| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
15/ 11/ 05 Asiento No. 122
Caj a 696. 00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 615. 93
Li z Vega 75. 22
Berta Tobar 291. 15
Tul i o Ranos 207. 97
Mel i ssa Torres 41.59
Débito Fiscal — I VA 80. 07
V/ Para registrar la 696. 00 696. 00
cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 123
30/11/05|Caj a 1, 507. 00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 1, 389. 38
Andr és Garcia 83. 19
Roger Martinez 207. 96
Mari o Ranos 207. 96
Ana Rivas 291. 15
Paco Bueno 207. 96
Fernando Castro 58.41
Rubi Sol ano 66. 37
Rosa Castillo 116. 81
Dario Méndez 66. 37
Al onso Fuent es 41.59
Carlos Cortéz 41.59




392

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

30/ 11/ 05

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 124

I nventario de articul os

dados en arrendam ento

2 Equi pos de sonido
sony

1 Refrigeradora

1 Lavadora LG

1 Juego de conedor
col oni a

Il nventari o de

articul os nuevos

2 Equi pos de sonido
sony

1 Refrigeradora

lLavadora LG

1 Juego de conedor
col oni a

V/ Por el traslado de

| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.

Asiento No. 125
V/Ver la Asiento No. 5
( No incluye |os gastos
de papel eria)

Asiento No. 126
V/ Ver Asiento No.6

Asiento No. 127
V/ Ver Asiento No 7

700.
400.
250.

250.

00
00
00

00

180. 62

1, 507. 00

1, 507. 00

700.
400.
250.

250.

00
00
00

00

1, 600. 00

1, 600. 00

1, 600. 00

1, 600. 00




393

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
30/ 11/ 05 Asiento No. 128
Débito Fiscal-1VA 314. 87
Crédito Fiscal — I VA 314. 87
V/ Confrontaci én del 314. 87 314. 87
débito y el crédito
fiscal
30/ 11/ 05 Asiento No. 129
Bancos 2,737.00
Banco Agricol a
Caj a 2,737.00
V/ Por la renesa
nmensual 2,737.00 2,737.00
del nes de novienbre.
01/12/05 Asiento No. 130
V/ Ver Asiento No 10
01/12/05 Asiento No. 131
Pago a Cuenta 36. 33
Ret enci ones | SR a
terceros 25.00
Bancos 61. 33
Banco Agricol a
V/ Por el pago de |as 61. 33 61. 33
retenciones a terceros
y pago a cuenta del nes
de novi enbre.
05/ 12/ 05 Asiento No. 132
Caj a 433. 00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 383. 19
Andr és Ri os 58. 41
Vi ctor Paz 241. 60
Iris Cruz 41. 59
Joaquin Hernandez 41.59




394

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

10/ 12/ 05

10/ 12/ 05

15/ 12/ 05

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar la
cuota de arrendam ento
de nuestro cliente.
Asiento No. 133
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes
David Mjares
Fl or Luna
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar la

cuota de arrendani ento

de nuestro cliente.
Asiento No 134

Inventario de articul os

dados en arrendam ento

1 Juego de conedor
I nventario de

articul os nuevos

1 Juego de conedor
V/ Por el trasl ado de
| os

i nventari os de
articul os dados en
arr endam ent o.
Asiento No. 135
Caj a
| ngresos por

arrendam ent o de bi enes

Li z Vega
Berta Tobar
Tul i o Ranps

33. 63
16. 81

49. 81

433.

00

433. 00

75. 22
291. 15
207. 97

57.

00

50. 44

6. 56

57.

00

57. 00

100.

00

100. 00

100.

00

100. 00

743.

00

657. 52




395

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Mel i ssa Torres 41.59
Saul Montes 41.59
Débito Fiscal — I VA 85. 48
V/ Para registrar la 743. 00 743. 00
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente.
15/ 12/ 05 Asiento No 136
Inventario de articul os
dados en arrendani ento 250. 00
1 Lavadora
I nventario de
articul os nuevos 250. 00
1 Lavadora
V/ Por el traslado de 250. 00 250. 00
| os inventarios de
articul os dados en
arr endam ent o.
30/ 12/ 05 Asiento No. 137
Caj a 2,172.00
| ngresos por
arrendam ent o de bi enes 1,922.12
Andr és Garcia 83. 19
Roger Marti nez 207. 96
Mari o Ranos 207. 96
Ana Rivas 291. 15
Paco Bueno 207. 96
Fernando Castro 58.41
Rubi Sol ano 66. 37
Rosa Castillo 116. 81
Dario Méndez 66. 37
Al onso Fuentes 41.59
Carlos Cortéz 41.59
Adri an Luz 83.19




396

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
d audi a Pefia 124.78
Vi cky Poma 116. 81
Paul a Solis 207. 96
Débito Fiscal — I VA 249, 88
V/ Para registrar la 2,172.00 2,172.00
cuota de arrendani ento
de nuestro cliente
30/ 12/ 05 Asiento No 138
Inventario de articul os
dados en arrendani ento 3, 200. 00
2 Coci na con horno 500. 00
1 Juego de conedor
col oni al 250. 00
3 Equi pos de soni do
sony 1, 050. 00
2 Refrigeradoras 800. 00
1 Juego de conedor 100. 00
1 | avadora 250. 00
1 Juego de sala 250. 00
I nventario de
articul os nuevos 3, 200. 00
2 Coci na con horno 500. 00
1 Juego de conedor
col oni al 250. 00
3 Equi pos de soni do
sony 1, 050. 00
2 Refrigeradoras 800. 00
1 Juego de conedor 100. 00
1 | avadora 250. 00
1 Juego de sala 250. 00
V/ Por el traspaso de
i nventari o. 3, 200. 00 3, 200. 00




397

FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

30/ 12/ 05

Asiento No. 139

V/Ver la Asiento No. 5

( No incluye |os gastos
de papel eria)
Asiento No. 140
V/ Ver Asiento No.6
Asiento No. 141
V/ Ver Asiento No 7
Asiento No. 142
Débito Fiscal-1VA
Crédito Fiscal — I VA

V/ Confrontaci 6n de

débito y el crédito
fiscal

Asi ento No. 143
Bancos
Banco Agricol a

Caj a

V/ Por |a renmesa
nmensual del nes de
di ci enbre.

Asiento No. 144
Gastos de Venta

Depr eci aci ones

Depr eci aci 6n acumul ada

Mobiliario y Equi po
Equi po de Reparto
V/ Para registrar la

depr eci aci 6n anual
Asi ento No. 145

Costo de | os bi enes

dados en arrendam ento

2, 000. 00
4, 000. 00

391.

73

391.

73

391.

73

391.

73

3, 405.

00

3, 405.

00

3, 405.

00

3, 405.

00

6, 000.

00

6, 000.

00

6, 000.

00

6, 000.

00

3, 529.

14




398

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER

Esti maci 6n por

deterioro de

i nvent ari os dados

en arrendam ento 3,529.14
V/ Para registrar la 3,529.14 3,529.14

proporci 6n del costo de

los bienes dados en

arr endam ent o.

31/12/ 05 Asientos No. 146

Ventas al contado 4,384. 96
Costo de venta 1, 250. 00
Pérdi das y gananci as 3,134.96

V/ Para |liquidar |as
ventas al contado 4,384. 96 4,384. 96

31/ 12/ 05 Asi ento No. 147

| ngresos por

arrendam ent o de bi enes 14, 822. 13

Costo de | os bi enes

dados en arrendani ento 3,529.14
Pérdi das y gananci as 11, 292. 99
V/ Para |liquidar |os 14,822. 13| 14,822.13

i ngresos por
arrendam ent o de

bi enes.
31/12/ 05 Asiento No. 148
Pérdi das y gananci as 20, 229.79
Gast os de
adm ni straci én 7, 469. 65
Gastos de venta 12,764. 14

V/ Para |liquidar |os
gastos de adnon. y de
vent a. 20, 229. 79| 20,229.79




399

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
31/ 12/ 05 Asiento No. 149
Pérdi das del ejercicio 5, 801. 84
Pérdi das y gananci as 5, 801. 84
V/ Por el enfrentam ento 5, 801. 84 5, 801. 84




400

Para el segundo afio de operaci ones se presentan uni camente
| as asientos de las transacciones que son distintas a |as
presentadas en el priner afio, por |lo tanto se presenta |a
asiento que registra la cancelacién de l|as cuentas por

cobrar por considerarlas incobrables.

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
31/ 12/ x1 Asiento No. A
Gast os de Venta 47. 00

Cuent as i ncobrabl es
Cuent as por cobrar 47. 00

Hugo Roj as

V/ Para |liquidar la
cuot a 47.00 47.00

de un cliente que se
facturo y no se cobro.
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A continuaci 6n se presentan |os asientos contables que
reflejan el perfeccionamento de las ventas de |os bienes
gue fueron dados en arrendam ento en el priner afio. Estos
asi entos se presentan de forma nensual | o que significa que
los clientes que perfeccionan la venta en el msn nes
aparecen en un msno asiento. El perfeccionamento de |a
venta se registra al nonto de la ultima cuota de cada
cliente, al msno tienpo se elimna l|la estinmacion por
deterioro de inventarios dados en arrendam ento para poder

descargar el articulo de dicho inventario.

FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Feb. / x2 Asiento No. X1
Caj a 66. 00
Vent as 58. 41
Andr és Rios
Débito Fiscal — IVA 7.59
V/ Para registrar el 66. 00 66. 00
perfecci onani ento de
| a venta.
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Asiento No. X2
Costo de venta 29.17
Esti maci 6n por
deterioro de
i nventari o dado en
arrendam ent o 320. 83
I nventario de
articul os dados en
Feb./x2 |arrendam ento 350. 00
1 Equi po de soni do sony
v/ Por el costo de
vent a 350. 00 350. 00
Mar . / x2 Asiento No. X3
Caj a 85. 00
Vent as 75. 22
Li z Vega
Débito Fiscal — I VA 9.78
V/ Para registrar el 85. 00 85. 00
perfecci onani ento de
| a vent a.
Mar . / x2 Asiento No. X4
Costo de venta 56. 25
Esti maci 6n por
deterioro de
i nventari o dado en
arrendani ent o 393.75
I nventario de
articul os dados en
arrendam ent o 450. 00
1 Tel evisor de 21"
sony 200. 00
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

Abr ./ x2

Abr ./ x2

May. / x2

1 Juego de conedor
col oni a

V/ Por el costo de venta

Asiento No. X5
Caj a
Vent as
Berta Tobar
Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar el

perfecci onam ento de

| a venta.
Asiento No. X6

Cost o de venta

Esti naci 6n por

deteri oro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Juego de sala

1 Tel evisor 42" sony

1 Juego de conedor
col oni a
v/ Por el costo
vent a

Asiento No. X7

Caj a

Vent as

Tul i o Ranos

Roger Martinez

Mari o Ranos

de

250.

00

250.
1, 250.

250.

00
00

00

450. 00

450. 00

329. 00

291. 15

37.85

329. 00

329. 00

291. 67

1, 458. 33

1, 750. 00

207.
207.
~207.

96
96
97

1, 750. 00

1, 750. 00

705. 00

623. 89
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

May. / x2

Jun. / x2

Jun. / x2

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar el
perfecci onani ento
| a vent a.

Asiento No. X8

Cost o de venta

Esti maci 6n por

deteri oro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

de

3 Tel evisores pantalla

pl ana 42~
v/ Por el costo
vent a
Asiento No. X9

Caj a

Vent as

Ana Rivas

Débito Fiscal — I VA

V/ Para registrar e
perfecci onani ento
| a vent a.

Asiento No. X10

Cost o de venta

Esti maci 6n por

deteri oro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

de

de

81.11

705.

00

705. 00

781.

2, 968.

26

74

3, 750. 00

3, 750.

00

3, 750. 00

329.

00

291. 15

37.85

329.

00

329. 00

437.

1, 312.

50

50
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

Jul ./ x2

Jul ./ x2

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Lavadora

1 Tel evisor pantalla
pl ana de 42~

1 Juego de conedor
col oni a
\, Por el

vent a

costo

Asiento No. X11
Caj a
Vent as
Vi ctor Paz

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar el
perfecci onam ento de
| a vent a.

Asiento No. X12

Costo de venta

Esti maci 6n por

deteri oro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Tel evisor 217

1 Tel evisor pantalla
pl ana de 42~
VI Por e

vent a

costo de

de

250. 00

1, 250. 00

250. 00

1, 750. 00

200. 00

1, 250. 00

1, 750. 00

1, 750. 00

273. 00

241. 59

31.41

273. 00

273. 00

422.92

1, 027. 08

1, 450. 00

1, 450. 00

1, 450. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Ago. / x2 Asiento No. X13
Caj a 423. 00
Vent as 374. 33
Mel i ssa Torres 41.59
Paco Bueno 207. 96
Fernando Castro 58.41
Rubi Sol ano 66. 37
Débito Fiscal — I VA 48. 67
V/ Para registrar el 423. 00 423. 00
perfeccionam ento de
| a vent a.
Asiento No. X14
Ago./ x2 |Costo de venta 750. 00
Esti maci 6n por
deterioro de
i nventari o dado en
arrendam ent o 1, 500. 00
I nventario de
articul os dados en
arrendam ent o 2, 250. 00
1 Lavadora 250. 00
1 Tel evisor pantalla
pl ana de 42~ 1, 250. 00
1 Equi po de soni do
sony 350. 00
1 Refrigeradora 400. 00
V/ Por el costo de venta 2, 250. 00 2, 250. 00
Sep. /x2 Asiento No. X15
Caj a 188. 00
Vent as 166. 37
Armando Sot o 41.59
Iris Cruz 41. 59
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

Sep. / x2

Cct ./ x2

Andr és Garci a

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar e
perfecci onani ento
| a venta.

Asi ento No. X16

Cost o de venta

Esti maci 6n por

deteri oro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

1 Juego de sala

1 Coci na con horno

1 Refrigeradora

1 Juego de conedor
\, Por el

vent a

costo

Asiento No. X17
Caj a

Vent as

David Mjares
Rosa Castillo
Dario Méndez

Al onso Fuent es
Carlos Cortéz

Débito Fiscal — | VA

V/ Para registrar e

perfecci onani ento

| a venta.

de

de

de

83.19

250. 00
250. 00
400. 00
100. 00

21. 63

188. 00

188. 00

375. 00

625. 00

1, 000. 00

33. 63
116. 81
66. 37
41. 59
41. 59

1, 000. 00

1, 000. 00

339. 00

300. 00

39. 00

339. 00

339. 00
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FECHA CONCEPTO PARCI AL DEBE HABER
Cct. /x2 Asiento No. X18
Costo de venta 750. 01
Esti maci 6n por
deterioro de
i nventari o dado en
arrendam ent o 1, 049. 99
I nventario de
articul os dados en
arrendam ent o 1, 800. 00
1 Tel evisor de 21" 200. 00
2 Equi pos de sonido
sony 700. 00
1 Refrigerador 400. 00
1 Lavadora 250. 00
1 Juego de conedor
col oni al 250. 00
v/ Por el costo de
vent a 1, 800. 00 1, 800. 00
Nov. /x2 Asiento No. X19
Caj a 668. 00
Vent as 591. 15
Fl or Luna 16. 81
Saul Montes 41.59
Adri an Luz 83. 19
Vi cky Poma 116. 81
d audi a Pefia 124.78
Paul a Solis 207. 97
Débito Fiscal — I VA 76. 85
V/ Para registrar el 668. 00 668. 00
perfecci onani ento de
| a vent a.
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FECHA

CONCEPTO

PARCI AL

DEBE

HABER

Nov. /x2

Asiento No. X20

Costo de venta

Esti maci 6n por

deterioro de

i nventari o dado en

arrendam ent o

Il nventari o de

articul os dados en

arrendam ent o

2 Juegos de conedor

2 Lavador as

2 Coci nas con horno

1 Juego de conedor
col oni a

3 Equi pos de soni do
sony

2 Refrigeradoras

1 Juego de sala
V/ Por el costo de

vent a

200.
500.
500.

250.

1, 050.

800.
250.

00
00
00

00

00

00
00

1, 627. 08

1,922. 92

3, 550. 00

3, 550. 00

3, 550. 00




4.2.6.5 Myorizaci 6n

CAJA GENERAL

410

DEBE HABER

ENE.

1) $ 5000. 00

3) 75.00|$ 4, 075.00 (9
$ 5,075.00|$ 4, 075.00

FEB. $ 1,000. 00

12) 47.00

14) 75. 00

15) 3.830.00|$ 3, 952.00 (21
$ 4,952.00|$ 3,952.00

MAR. $ 1,000. 00

24) 66. 00

26) 47.00

27) 75.00|$  188.00 (32
$ 1,188.00|$  188.00

ABR $ 1, 000. 00

35) 66. 00

37) 85. 00

39) 75.00|$  226.00 (44
$ 1,226.00|$  226.00

MAY. $ 1,000. 00

47) 66. 00

48) 414. 00

50) 75.00|$  555.00 (56
$ 1,555.00|$  555.00

JUN. $ 1,000. 00

59) 60. 00

60) 649. 00

62) 545.00|$ 1, 260. 00 (68
$ 2,260.00($ 1,260.00

JUL. $ 1,000. 00

71) 66. 00

72) 649. 00

73) 874.00|$ 1,589.00 (79
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2,589.00|$ 1,589.00
AGO. 1, 000. 00
82) 339. 00
84) 649. 00
85) 874.00|$ 1,862.00 (90
2,862.00|$ 1,862.00
SET. 1, 000. 00
93) 339. 00
94) 696. 00
96) 1,250.00($ 2, 285. 00 (102
3,285.00($ 2, 285.00
OCT. 1, 000. 00
105) 433. 00
107) 696. 00
108) 1, 269. 00
110) 1,125.00($ 3,523.00
4,523.00|$ 3,523.00
NOV. 1, 000. 00
119) 433. 00
120) 38. 00
122) 696. 00
123) 1,570.00($ 2, 737.00 (129
3,737.00|$ 2,737.00
DI C. 1, 000. 00
132) 433. 00
133) 57. 00
135) 743. 00
137) 2,172.00|$ 3, 405. 00 (143
4,405.00|$ 3, 405.00
1, 000. 00




BANCOS ( BANCO AGRI COLA)

412

DEBE HABER
ENE. $ 70, 000. 00
$ 11, 356. 50 (2
450. 00 (5
225. 00 (6
9) 4,075. 00 548. 23 (7
$ 74,075.00|$ 12,579. 73
FEB. $ 61, 495. 27
$  126.44 (10
26. 00 (11
250. 00 (17
225. 00 (18
21) 3, 952. 00 548. 23 (19
$ 65,447.27|$ 1,175.67
MAR. $ 64, 271. 60
$ 126. 44 (22
77. 46 (23
250. 00 (28
225. 00 (29
32) 188. 00 548. 23 (30
$ 64,454.60|$ 1,227.13
ABR. $ 63, 232. 47
$ 126. 44 (33
27.50 (34
11, 582. 50 (36
250. 00 (40
225. 00 (41
44) 226. 00 548. 23 (42
$ 63, 458.47|$ 12, 759. 67
MAY. $ 50, 698. 80
$ 126. 44 (45
28. 62 (46
250. 00 (52
225. 00 (53
56) 555. 00 548. 23 (54
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51,253.80|$ 1,178.29
JUN. 50, 075. 51
126. 44 (57
32. 37 (58
250. 00 (64
225. 00 (65
68) 1, 260. 00 548. 23 (66
51,335.51|$ 1, 182. 04
JUL. 50, 153. 47
126. 44 (69
41.73 (70
250. 00 (75
225. 00 (76
79) 1, 589. 00 548. 23 (77
51,742.47|$ 1, 191. 40
AGO. 50, 551. 07
126. 44 (80
46. 09 (81
250. 00 (86
225. 00 (87
90) 1, 862. 00 548. 23 (88
52, 413.07|$ 1, 195.76
SEP. 51, 217. 31
126. 44 (91
49. 72 (92
250. 00 (98
225. 00 (99
102) 2, 285. 00 548. 23 (100
53,502.31|$ 1,199. 39
OCT. 52, 302. 92
126. 44 (103
55. 33 (104
250. 00 (112
225. 00 (113
116) 3, 523. 00 548. 23 (114
55, 825.92|$ 1, 205. 00
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NOV. $ 54, 620. 92
$ 126. 44 (117
71. 77 (118
250. 00 (125
225. 00 (126
129) 2, 737.00 548. 23 (127
$ 57,357.92|$ 1,221.44
DI C. $ 56, 136. 48
$ 126. 44 (130
61. 33 (131
250. 00 (139
225. 00 (140
143) 3, 405. 00 548. 23 (141
$ 59,541.48($ 1,211.00
$ 58, 330. 48
| N\VENTARI O DE ARTI CULOS NUEVOS
DEBE HABER
ENE.
2) $ 10, 050. 00
$  400.00 (4
FEB. $ 9,650.00
$  250.00 (13
850. 00 (16
$ 9,650.00|$ 1,100.00
MAR. $ 8,550.00
$ 350.00 (38
ABR $ 8,200.00
36) 10, 250.00|$  450. 00 (49
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18, 450. 00 450. 00
MAY. 18, 000. 00
1, 750. 00 (49
JUN. 16, 250. 00
1, 250. 00 (61
2, 500. 00 (63
16, 250. 00|$ 3, 750. 00
JUL. 12, 500. 00
1, 750. 00 (74
AGO. 10, 750. 00
1, 450. 00
SET. 9, 300. 00
250. 00 (95
2, 000. 00 (97
9,300. 00|$ 2, 250. 00
OCT. 7, 050. 00
500. 00 (106
500. 00 (109
7,050.00|$ 1, 000. 00
NOV. 6, 050. 00
200. 00 (121
1, 600. 00 (124
6, 050. 00|$ 1, 800. 00
Dl C. 4, 250. 00
100. 00 (134
250. 00 (136
3, 200. 00 (138
4,250.00|$ 3,550. 00

700.

00
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| NVENTARI O DE ARTI CULCS
DADOCS EN ARRENDAM ENTO

DEBE HABER
ENE.

4) $  400.00

FEB. $  400.00

13) 250. 00

MAR. $  650.00

25) 350. 00

ABR $ 1,000.00

38) 450. 00

MAY. $ 1,450.00

49) 1,750.00($  250.00 (51

$ 3,200.00|$ 250.00

JUN. $ 2,950.00

61) 1, 250. 00

63) 2, 500. 00

JUL. $ 6,700.00

74) 1, 750. 00

AGO. $ 8,450.00

83) 1, 450. 00

SET. $ 9,900.00

95) 250. 00

97) 2, 000. 00

OCT. $ 12, 150. 00

106) 500. 00

109) 500.00|$  400. 00 (111

$ 13,150.00|$  400. 00

NOV. $ 12, 750. 00

121) 200. 00

124) 1, 600. 00

DI C. $ 14, 550. 00

134) 100. 00

136) 250. 00

138) 3, 200. 00




$ 18, 100. 00 |

CREDI TO FI SCAL

417

DEBE HABER
ENE.
2) $ 1,306.50 8. 63 (8
FEB. $ 1,297.87
454. 66 (20
MAR. $  843.21
21. 63 (31
ABR. $  821.58
36) 1, 332. 50 31. 41 (43
$ 2,154.08 31. 41
MAY. $ 2, 6122.67
63. 85 (65
JUN. $ 2,058.82
144. 95 (67
JUL. $ 1,913.87
182. 80 (78
AGO. $ 1,731.07
214. 21 (89
SEP. $ 1,516.86
262. 88 (101
OCT. $ 1,253.98
405. 29 (105
NOV. $  848.69
314. 87 (128
DI C. $  533.82
391. 73 (142
$  142.09




PAGO A CUENTA

418

DEBE HABER
ENE. $ 0. 00
FEB. $ 0. 00
11) 1.00
MAR. $ 1.00
23) 52. 46
ABR. $ 53. 46
34) 2.50
NVAY. $ 55. 96
46) 3.62
JUN. $ 59. 58
58) 7.37
JUL. $ 66. 95
70) 16. 73
AGO. $ 83. 68
81) 21. 09
SEP. $ 104. 77
92) 24.72
OCT. $ 129. 49
104) 30. 33
NOV. $ 159. 82
118) 46. 77
DI C. $ 206. 59
131) 36. 33

$ 242. 92




DEBI TO FI SCAL

419

DEBE HABER
ENE.
8) $ 8.63 8. 63 (3
FEB. 0. 00
5. 41 (12
8.63 (14
20) $ 454, 66 440. 62 (15
$ 454. 66 454. 66
MAR. 0. 00
7.59 (24
5. 41 (26
31) $ 21. 63 8.63 (27
$ 21. 63 21. 63
ABR 0. 00
7.59 (35
9.78 (37
43) $ 31. 41 14. 04 (39
$ 31. 41 31. 41
MAY. 0. 00
7.59 (47
47.63 (48
55) $ 63. 85 8.63 (50
$ 63. 85 63. 85
JUN. 0. 00
7.59 (59
74.66 (60
67) $ 144. 95 62. 70 (62
$ 144. 95 144. 95
JUL. 0. 00
7.59 (71
74.66 (72
78) $ 182. 80 100. 55 (75
$ 182. 80 182. 80
AGO. 0. 00
39. 00 (82
74.66 (84
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89) $ 214. 21 100. 55 (85
$ 214.21]$ 214.21
SEP. $ 0. 00
OCT. $ 0.00
49. 81 (105
80. 07 (107
145. 99 (108
115) $  405.29 129. 42 (110
$  405.29|$  405.29
NOV. $ 0. 00
49. 81 (119
4.37 (120
80. 07 (122
128) $  314.87 180. 62 (123
$  314.87|$ 314.87
DI C. $ 0. 00
49. 81 (132
6.56 (133
85. 48 (135
142) $  391.73 249. 88 (137
$ 391.73|$ 391.73
$ 0. 00
VENTAS AL CONTADO
DEBE HABER
ENE. $ 3,389.38 (15
OCT. $ 3,389.38
995. 58 (110
DI C. $ 4,384.96




COSTO DE VENTAS

421

DEBE HABER
ENE.
16) $ 850. 00
OCT. $ 850. 00
111) 400. 00
DI C. $ 1,250.00
| NGRESOS POR ARRENDAM ENTO
DEBE HABER
ENE. 66. 37 (3
FEB. 66. 37
41. 59 (12
66. 37 (14
MAR, 174. 33
58. 41 (24
41.59 (26
66. 37 (27
ABR. 340. 70
58. 41 (35
75.22 (37
107. 96 (39
MAY. 582. 29
58. 41 (47
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366. 37 (48
66. 37 (50
JUN. $ 1,073. 44
58. 41 (59
574. 34 (60
482. 30 (62
JUL. $ 2,188. 49
58. 41 (71
574. 34 (72
773. 45 (73
AGO. $ 3,594. 69
300. 00 (82
574. 34 (84
773. 45 (85
SEP. $ 5,242.48
300. 00 (93
615. 93 (94
1, 106. 19 (96
OCT. $ 7,264.60
383. 19 (105
615. 93 (107
1, 123. 01 (108
NOV. $ 9,386.73
383. 19 (119
33. 63 (120
615. 93 (122
1, 389. 38 (123
DI C. $11, 808. 86
383. 19 (132
50. 44 (133
657. 52 (135
1,922. 12 (137
$14, 822. 13




GASTOS DE ADM NI STRACI ON

423

DEBE HABER

ENE.

5) $ 300. 00
7) 454. 00
FEB. $ 754. 00
10) 56. 15
17) 100. 00
19) 454. 00
MAR. $ 1, 364. 15
22) 56. 15
28) 100. 00
30) 454. 00
ABR. $ 1,974. 30
33) 56. 15
40) 100. 00
42) 454. 00
MVAY. $ 2,584. 45
45) 56. 15
52) 100. 00
54) 454. 00
JUN. $ 3,194. 60
57) 56. 15
64) 100. 00
66) 454. 00
JUL. $ 3,804.75
69) 56. 15
75) 100. 00
77) 454. 00
AGO. $ 4,414. 90
80) 56. 15
86) 100. 00
88) 454. 00
SEP. $ 5,025. 05
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91) 56. 15
98) 100. 00
100) 454, 00
OCT. $ 5,635.20
56. 15

100. 00

454. 00

NOV. $ 6,245.35
117) 56. 15
125) 100. 00
127) 454. 00
DI C. $ 6,855.50
130) 56. 15
139) 100. 00
141) 454. 00
$ 7,465.65

GASTOS DE VENTA

DEBE HABER
ENE.

5) $ 150. 00
6) 250. 00
7) 144. 00
FEB. $ 544. 00
10) 20. 52
17) 150. 00
18) 250. 00
19) 144. 00
MAR. $ 1,108.52
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22) 20. 52
28) 150. 00
29) 250. 00
30) 144. 00
ABR 1, 673. 04
33) 20. 52
40) 150. 00
41) 250. 00
42) 144. 00
MAY. 2,237.56
45) 20. 52
51a) 10. 42
52) 150. 00
53) 250. 00
54) 144. 00
JUN. 2,812. 50
57) 20. 52
64) 150. 00
65) 250. 00
66) 144. 00
JUL. 3, 377. 02
69) 20. 52
75) 150. 00
76) 250. 00
77) 144. 00
AGO. 3, 941. 54
80) 20. 52
86) 150. 00
87) 250. 00
88) 144. 00
SEP. 4, 506. 06
91) 20. 52
98) 150. 00
99) 250. 00
100) 144. 00
OCT. 5, 070. 58
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103) 20. 52
112) 150. 00
113) 250. 00
114) 144. 00
NOV. $ 5,635.10
117) 20. 52
125) 150. 00
126) 250. 00
127) 144. 00
DI C. $ 6,199.62
130) 20. 52
139) 150. 00
140) 250. 00
141) 144. 00

$ 6,764.14
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CUADRO DE PROPCRCI ONABI LI DAD DEL COSTO

ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA

ANO XX
Costo de | os Naner o
Bi enes de Costo de
Dados en Venci m ent o Cuot as Vent a

N° Clientes Arrendani ent o condterlat 0 Venci das | Propor ci onal
1|Martin Loépez $ 0. 00 $ 0. 00
2 | Hugo Roj as 0. 00 0. 00
3 |Andrés Rios 350. 00 24 10 145. 83
4 |Liz Vega 450. 00 24 9 168. 75
5| Berta Tobar 1, 750. 00 24 8 583. 33
6| Tul i o Ranbs 1, 250. 00 24 7 364. 58
7 | Roger Martinez 1, 250. 00 24 7 364. 58
8 | Mari o Ranos 1, 250. 00 24 7 364. 58
9| Ana Ri vas 1, 750. 00 24 6 437.5
10 |Victor Paz 1, 450. 00 24 5 302. 08
11 | Melissa Torres 250. 00 24 4 41. 67
12 | Paco Bueno 1, 250. 00 24 4 208. 33
13 | Fernando Castro 350. 00 24 4 58. 33
14 | Rubi Sol ano 400. 00 24 4 66. 67
15 | Armando Sot o 250. 00 24 3 31. 25
16 |lris Cruz 250. 00 24 3 31. 25
17 |Andrés Garcia 500. 00 24 3 62.5
18 |David Mjares 200. 00 24 2 16. 67
19 |Rosa Castillo 700. 00 24 2 58. 33
20 | Dario Méndez 400. 00 24 2 33.33
21| Al onso Fuentes 250. 00 24 2 20. 83
22 |Carl os Cortéz 250. 00 24 2 20. 83
23 |Flor Luna 100. 00 24 1 4.17
24 | Adri &n Luz 500. 00 24 1 20. 83
25 | Vi cky Porma 700. 00 24 1 29. 17
26 | A audi a Pefia 750. 00 24 1 31. 25
27 |Paul a Solis 1, 250. 00 24 1 52.08
28 | Saul Montes 250. 00 24 1 10. 42
$ 18, 100. 00 $ 3,529.14




CUADRO DE PROPCRCI ONABI LI DAD DEL COSTO

ARRENDAM ENTO CON PROMVESA DE VENTA

ANO X1
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Costo de | os Naner o
Bi enes de Costo de
Dados en Venci m ent o Cuot as Vent a

N. Cientes Arrendam ento |del contrato| Venci das |Proporci onal
1| Andrés Rios $ 350. 00 24 12| $ 175. 00
2|Liz Vega 450. 00 24 12 225.00
3 |Berta Tobar 1, 750. 00 24 12 875. 00
4 |Tul i o Ranos 1, 250. 00 24 12 625. 00
5| Roger Martinez 1, 250. 00 24 12 625. 00
6 | Mari o Ranpbs 1, 250. 00 24 12 625. 00
7 | Ana Ri vas 1, 750. 00 24 12 875. 00
8 |Victor Paz 1, 450. 00 24 12 725. 00
9| Melissa Torres 250. 00 24 12 125. 00
10 | Paco Bueno 1, 250. 00 24 12 625. 00
11 |Fernando Castro 350. 00 24 12 175. 00
12 |Rubi Sol ano 400. 00 24 12 200. 00
13 | Armando Sot o 250. 00 24 12 125. 00
14 |I1ris Cruz 250. 00 24 12 125. 00
15 |Andrés Garcia 500. 00 24 12 250. 00
16 |David Mjares 200. 00 24 12 100. 00
17 |Rosa Castillo 700. 00 24 12 350. 00
18 |Dario Méndez 400. 00 24 12 200. 00
19 | Al onso Fuentes 250. 00 24 12 125. 00
20 |Carl os Cortéz 250. 00 24 12 125. 00
21 |Flor Luna 100. 00 24 12 50. 00
22 |Adri an Luz 500. 00 24 12 250. 00
23 | Vi cky Poma 700. 00 24 12 350. 00
24 |d audi a Pefia 750. 00 24 12 375. 00
25| Paula Solis 1, 250. 00 24 12 625. 00
26 | Saul Mbontes 250. 00 24 12 125. 00
$ 18, 100. 00 $ 9, 050. 00




CUADRO DE PROPCRCI ONABI LI DAD DEL COSTO

ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE VENTA

ANO X2
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Costo de | os Naner o
Bi enes de Costo de
Dados en Venci m ent o Cuot as Vent a
Ne. Cientes Arrendam ento |del contrato| Venci das |Proporci onal
1| Andrés Rios $ 350. 00 24 2% 29. 17
2|Liz Vega 450. 00 24 3 56. 25
3 |Berta Tobar 1, 750. 00 24 4 291. 67
4 |Tul i o Ranos 1, 250. 00 24 5 260. 42
5| Roger Martinez 1, 250. 00 24 5 260. 42
6 |Mari o Ranps 1, 250. 00 24 5 260. 42
7 | Ana Ri vas 1, 750. 00 24 6 437.5
8 |Victor Paz 1, 450. 00 24 7 422.92
9| Melissa Torres 250. 00 24 8 83. 33
10 | Paco Bueno 1, 250. 00 24 8 416. 67
11 |Fernando Castro 350. 00 24 8 116. 67
12 |Rubi Sol ano 400. 00 24 8 133. 33
13 | Armando Sot o 250. 00 24 9 93. 75
14 |I1ris Cruz 250. 00 24 9 93. 75
15 |Andrés Garcia 500. 00 24 9 187.5
16 |David M jares 200. 00 24 10 83. 33
17 |Rosa Castillo 700. 00 24 10 291. 67
18 |Dario Méndez 400. 00 24 10 166. 67
19 | Al onso Fuentes 250. 00 24 10 104. 17
20| Carlos Cortéz 250. 00 24 10 104. 17
21 |Flor Luna 100. 00 24 11 45. 83
22 |Adri éan Luz 500. 00 24 11 229. 17
23 | Vi cky Pona 700. 00 24 11 320. 83
24 |d audi a Pefia 750. 00 24 11 343. 75
25| Paula Solis 1, 250. 00 24 11 572.92
26 | Saul Mbontes 250. 00 24 11 114.58
$ 18, 100. 00 $ 5,520.86
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4.2.6.6 Present aci 6n de | os estados fi nanci eros

LA CEIBA. S.A de CV
Est ado de Resul t ados
Del 1° de Enero al 31 de Dici enbre de 20XX

Vent as al Cont ado $ 4,384.96

Cost os de vent as 1, 250. 00

Utilidad Bruta en Ventas al Contado $ 3,134.96
I ngreso por Arrendam ento con Pronesa de

Vent a $14, 822. 13

Costo por Arrendam ento con Pronesa de

Vent a 3,529.14

Utilidad Bruta por Arrendam ento 11, 292. 99
Utilidad Bruta $ 14, 427.95
Gast os de Operaci 6n 20, 229.79
Gast os de Admi ni straci 6n $ 7,465.65

Suel dos y Honorari os $ 5, 448.00

I SSS y AFP Patronal 617. 65

Papeleria y Utiles 200. 00

Agua, Luz y Tel éf ono 1, 200. 00

Gastos de Venta 12, 764. 14

Suel dos y Honorari os $ 1,728.00

I SSS y AFP Patronal 225.72

Conbusti bl es 1, 200. 00

Mant eni m ento de Vehicul o 600. 00

Depr eci aci 6n Acunul ada de Mob. Y Eg. 2, 000. 00

Depr eci aci 6n Acumul ada de Eq. De Reparto 4, 000. 00

Deterioro de Inventario 10. 42

Al quil eres 3, 000. 00

Pérdida del Ejercicio ($ 5,801. 84)

E"_q..i . ! i Lm

Represent ante Legal Cont ador Audi t or Externo



LA CEIBA. S.A de CV
Bal ance Cener al
Al 31 de Dicienbre de 20XX
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ACTI VO

Activo Corriente

Caja $ 1, 000. 00

Bancos 58, 330. 48

2) Cuentas por Cobrar 47. 00

3) Crédito Fiscal 142.09

4) Inventario de Articul os Nuevos 700. 00

Tel evi sor de 21" Marca Sony $ 200.00

Coci na con Horno Marca Mabe 250. 00

Juego de Conedor Col oni al 250. 00

5) Inventario de Art. Dados en

Arrendam ent o 18, 100. 00

6) Estimaci 6n por Deterioro de Inventario (%$3,529. 14)

7) Inventario de Articul os Usados 250. 00

8) Estinmaci 6n por Deterioro de In. De Art.

Usados ($10. 42)

Pago a Cuenta 242.92

9) Accionistas 3, 000. 00

Total Activo Corriente $78,272.93

Activo no Corriente

10) Mobiliario y Equipo $ 4, 000. 00

(-)Depreciaci 6n Acunmul ada Mdb. Y Eq. 2,000.00| $ 2,000.00

10) Equi po de Reparto $ 8, 000. 00

(-)Depreciaci 6n Acurmul ada de Egq. De Rep. 4,000.00| $ 4,000.00
Total Activo No Corriente $ 6, 000. 00
TOTAL ACTI VO $84, 272. 93

PASI VO Y CAPI TAL

Pasi vo

Ret enci ones $ 74.77

11) Capital Social 87, 000. 00

Pagado

El i sa Navas $30, 000. 00

Bl anca Méndez 27, 000. 00

Ronal Garcia 30, 000. 00

No Pagado

Bl anca Méndez 3, 000. 00

12) Pérdida del Eercicio (5, 801. 84)

TOTAL PASI VO Y CAPI TAL $84,272. 93

L O

f.

f

Represent ante Legal

Cont ador

Audi t or Externo
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LA CEIBA S.A. de C. V.

Notas a | os Estados Financieros al 31 de dicienbre de 20xx

NOTA 1. Entidad Reportante

La enpresa LA CEIBA S. A de CV. se constituydé cono
soci edad andni ma segun escritura de constituci én con fecha
primero de dicienbre de 2004, habiéndose inscrito dicha
escritura en el registro de conercio el dos de enero de
2005.

Su objetivo princi pal es | a conpral/venta de

el ectrodonésticos y cual qui er negocio licito.

NOTA 2. Cuentas por Cobrar
El saldo de esta cuenta corresponde a una cuota facturada y

no pagada por un cliente de |l a enpresa.

NOTA 3. Crédito Fiscal

El valor del crédito fiscal no ha sido conpensado durante
el ejercicio por los valores del débito fiscal por tanto
no ha habi do pago del inpuesto a |a transferencia de bienes

nmuebles y a | a prestaci 6n de servi ci 0s.
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NOTA 4. Inventario de articul os nuevos

Para efecto tributarios de |os bienes el val or del
inventario se valula utilizando el método de Prineras
entradas, Prineras salidas. Los articul os se consighan en

el inventario de acuerdo al costo de adqui si ci on.

NOTA 5. Inventario de articul os dados en arrendani ento
Este nonto esta confornmado por los siguientes articulos

dados en arrendam ent o:

Costo
Articul os Uni dades | Ynitario | costo Tota
Refri geradora 5 $ 400.00 $ 2,000.00
Equi po de soni do sony 7 350. 00 2,450. 00
Juego de sala 3 250. 00 750. 00
Lavador a 5 250. 00 1, 250. 00
Juego de conedor 5 250. 00 1, 250. 00
col oni al
Tel evi sor 21" sony 3 200. 00 600. 00
Tel evi sor pantal | a 7 1, 250. 00 8, 750. 00
pl ana 42~
Coci na con horno 3 250. 00 750. 00
Juego de conedor 3 100. 00 300. 00
TOTAL $ 18,100.00
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NOTA6. Estimaci é6n por deterioro de inventario de articul os
dados en arrendam ento

Para reconocer el costo por el arrendamento de bienes
nmuebl es, se distribuye el costo del bien entre el nanero de
cuotas concedidas a los clientes para poder reconocer, al

final del ejercicio, el costo del arrendam ento.

NOTA 7. Inventario de articul os usados
Se ingresa el articulo al precio de costo nenos |la

estinmaci 6n por deterioro de inventario de articul os usados.

NOTA 8. Estimaci 6n por deterioro de inventario de articul os
usados

El costo del bien dado en arrendam ento se distribuye entre
el nunero de neses de duracién del contrato de
arrendamento y se nultiplica por el nunmero de neses que

el cliente hizo uso del bien.

Cost o del bien (Juego de sal a) $ 250.00
Entre el plazo de arrendam ento (24neses) $ 10. 42

Mul tiplicado por |os neses en uso (1 nes) $ 10. 42
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NOTA 9. Acci oni st as

El saldo de $ 3,000.00 gue aparece en esta cuenta
corresponde al capital suscrito no pagado por uno de |os
accionistas el cual tiene un plazo de 5 afos para el pago

de dicho capital social

NOTA 10. Mobiliario y Equipo de reparto

El saldo de esta cuenta esta constituido por bienes que han
sido aportados en su totalidad por |os accionistas de |a
enpresa, |os bienes son depreciados con base en método de
linea recta de acuerdo a la ley del inpuesto sobre la
renta; |os porcentajes de depreciacion son 50% Mbiliario y

qui po y Equi po de reparto.

NOTA 11. Capital Soci al

El capital social se integra por 900 acciones nom nativas
con un valor de $ 100.00 cada una totalnente suscritas y

exhi bido por $ 87,000.00.

NOTA 12. Pérdi da del Ejercicio

Corresponde a |l a pérdida del ejercicio presente.



ESTADO DE FLUJO DE EFECTI VO
31 de Dicienbre de XX

Del 1° de Enero a

436

Flujo de efectivo por activi dades de
oper aci 6n

Ventas al contado

I ngresos por arrendam ento con pronesa
de venta

Pagos a proveedores
Pago de gastos de admi nistraci 6n y
vent as

Pago a cuenta e | VA

Flujo neto de efectivo por actividades
de operaci on

Fl ujo neto de efectivo por actividades
de inversi 6n

Flujo neto de efectivo por actividades
de financi am ento

Increnento (decrenento) neto de
efectivo y demés equi val entes

Ef ectivo y equival entes de efectivo a
i nicio del periodo

Flujo de efectivo al final del periodo

$3, 830. 00

18, 602. 41

$ 22,432.41
($22, 939. 00)

($14, 920. 01)
($ 242.92)

($15, 669.
0.
0.
($15, 669.

75, 000

52)
00
00
52)

00

$ 59, 330.

48
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Represent ante Legal Cont ador
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LA CEIBA. S.A de CV
Est ado de Resul t ados

Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de 20X1
I ngreso por Arrendam ento con Pronesa de
Vent a $36, 159. 29
Costo por Arrendam ento con Pronesa de
Vent a 9, 050. 00
Utilidad Bruta por Arrendam ento $27,109. 29
Gast os de Operaci 6n 20, 266. 37
Gast os de Admi ni straci 6n $ 7,465.65
Suel dos y Honorari os $ 5, 448. 00
I SSS y AFP Patronal 617. 65
Papeleria y Utiles 200. 00
Agua, Luz y Tel éfono 1, 200. 00
Gastos de Venta $12, 800. 72
Suel dos y Honorari os $ 1,728.00
I SSS y AFP Patronal 225.72
Conbusti bl es 1, 200. 00
Mant eni mi ento de Vehicul o 600. 00
Depr eci aci 6n Acunul ada de Mb. Y Eg. 2, 000. 00
Depr eci aci 6n Acunmul ada de Eq. De Reparto 4, 000. 00
Al quil eres 3, 000. 00
Cuent as | ncobrabl es 47. 00
Utilidad de Operaci6n $ 6,842.92
Reserva Legal ($ 479.00)
Utilidad Antes de | npuesto $ 6,363.92
(-) I.SR (%1, 590. 98)
Uilidad del Eercicio $ 4,772.94

Py

f.

Repr esent ant e Legal

Cont ador

Audi t or

Ext er no




LA CEIBA S.A. de C.V

Bal ance CGeneral al

31 de Dicienbre de 20X1
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ACTI VO
Activo Corriente
Caj a $ 1,000.00
Bancos 80, 261. 83
Inventario de Articul os Nuevos 700. 00
Tel evi sor de 21" Marca Sony $ 200.00
Coci na con Horno Marca Mabe 250. 00
Juego de Cornedor Col oni al 250. 00
Inventario de Art. Dados en
Arrendam ent o 18, 100. 00
Estimaci 6n por Deterioro de Inventario ($12,579. 14)
Inventario de Articul os Usados 250. 00
Estimaci 6n por Deterioro de In. De Art.
Usados ($ 10.42)
Pago a Cuenta 785. 31
Acci oni st as 3, 000. 00
Bl anca Méndez
Total Activo Corriente $91, 507. 58
Activo no Corriente
Mobi liario y Equipo $ 4, 000.00
(-) Depreciaci 6n Acunul ada Mb. Y Eq. ($4,000.00) | $ 0.00
Equi po de Reparto $ 8, 000. 00
(-)Depreciaci 6n Acurmrul ada de Eq. De
Rep. ($8, 000. 00) 0. 00 0.00
TOTAL ACTI VO $91, 507. 58
PASI VO Y CAPI TAL
Pasi vo
Ret enci ones b 74.77
| npuest o Por Pagar 1, 590. 98
Débito Fi scal 391.73
PATRI MONI O
Capi tal Soci al 87, 000. 00
Pagado
El i sa Navas $30, 000. 00
Bl anca Méndez 27, 000. 00
Ronal Garcia 30, 000. 00
No Pagado
Bl anca Méndez 3, 000. 00
Reserva Legal 479. 00
Pérdi da de Ejercicios Anteriores ($5, 801. 84)
Utilidad del Ejercicio 4,772.94
TOTAL PASI VO Y CAPI TAL $91, 507. 58

Represent ant e Legal

Cont ador

Audi t or Externo




ESTADO DE FLUJO DE EFECTI VO

Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de X1
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Fl ujo de efectivo por actividades de operaci 6n
I ngresos por arrendam ento con pronesa de venta
Pagos a proveedores

Pago de gastos de admi nistraci 6n y ventas

Pago a cuenta e | VA

Flujo neto de efectivo por activi dades de operaci 6n

Flujo neto de efectivo por actividades de inversioén
Flujo neto de efectivo por activi dades de
financiam ento

Increnento (decrenento) neto de efectivo y denaés
equi val ent es

Ef ectivo y equival entes de efectivo al inicio de
periodo

Flujo de efectivo al final del periodo

$ 40, 860. 00

0.00
($14, 219. 37)
($ 4,709.28)

$21, 931. 35

0. 00

0. 00

21, 931. 35

59, 330. 48

$81, 261. 83

PO Ly

Represent ante Legal Cont ador

Audi t or

Ext er no



LA CEIBA. S.A de CV

Est ado de Resul t ados

440

Del 1° de Enero al 31 de Dicienbre de 20X2
Vent a $ 3,013.26
I ngreso por Arrendam ento con Pronesa
de Venta 19, 046. 02 | $22, 059. 28
Costo por Arrendam ento con Pronesa de
Vent a 5, 520. 86
Utilidad Bruta $16, 538. 42
Gast os de Operaci 6n 14, 219. 37
Gast os de Admi ni straci 6n $ 7,465. 65
Suel dos y Honorari os $ 5, 448.00
I SSS y AFP Patronal 617. 65
Papeleria y Utiles 200. 00
Agua, Luz y Tel éfono 1, 200. 00
Gastos de Venta 6, 753.72
Suel dos y Honorari os $ 1,728.00
I SSS y AFP Patronal 225.72
Conbusti bl es 1, 200. 00
Mant eni mi ento de Vehicul o 600. 00
Al quil eres 3, 000. 00
Utilidad de Operacion $ 2,319.05
Reserva Legal ($ 162.33)
Utilidad Antes de | npuesto $ 2,156.72
(-) I.SR ($ 539.18)
Uilidad del Eercicio $ 1,617.54

Py

f

Represent ante Legal

Cont ador

Audi t or

Ext er no



LA CEIBA S.A de C V
Bal ance General al 31 de Dicienbre de 20X2
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ACTI VO

Activo Corriente

Caj a $ 1, 000.00

Bancos 86, 528. 25

Inventario de Articul os Nuevos 700. 00

Tel evi sor de 21" Marca Sony

Coci na con Horno Marca Mabe

Juego de Conedor Col oni al

Inventario de Articul os Usados 250. 00

Estimaci 6n por Deterioro de In. De

Art. Usados ( $10.42)

Pago a Cuenta 376. 09

Acci oni st as 3, 000. 00

Total Activo Corriente $91, 843. 92

Activo no Corriente

Mobi liario y Equipo $ 4, 000.00

(-) Depreciaci 6n Acunul ada Mob. Y Eq. |( $4, 000.00) |$ 0.00

Equi po de Reparto $ 8, 000.00

(-)Depreciaci 6n Acurmrul ada de Eq. De

Rep. ( $8, 000. 00) 0. 00 0. 00
TOTAL ACTI VO $91, 843. 92

PASI VO Y CAPI TAL

Pasi vo

Ret enci ones $ 74.77

| npuest o por Pagar 539. 18

Capi tal Soci al 87, 000. 00

Pagado

El i sa Navas $ 30, 000. 00

Bl anca Méndez 27, 000. 00

Ronal Garcia 30, 000. 00

No Pagado

Bl anca Méndez 3, 000. 00

Pérdi da del Ejercicios Anteriores ($5, 801. 84)

Uilidad Pendiente de Distribuir 4,772.94

Utilidad del Ejercicio 1, 617.54

TOTAL PASI VO Y CAPI TAL $91, 843. 92

Py

f

Represent ante Legal Cont ador

Audi t or Externo



ESTADO DE FLUJO DE EFECTI VO

Del 1° de Enero a

31 de Dicienbre de X2

Flujo de efectivo por actividades de operaci 6n
I ngresos por arrendam ento con pronesa de venta
Pagos a proveedores

Pago de gastos de admi nistraci 6n y ventas

Pago a cuenta e | VA
Flujo neto de efectivo por activi dades de

$ 24, 927.00

0. 00
($14, 219. 37)
($ 4,441.21)

oper aci 6n $ 6, 266.42
Flujo neto de efectivo por activi dades de

i nversi 6n 0. 00
Flujo neto de efectivo por activi dades de

financiam ento 0. 00
Increnento (decrenento) neto de efectivo y demés

equi val ent es 6, 266. 42
Ef ectivo y equivalentes de efectivo al inicio

del periodo 8,1261. 83
Flujo de efectivo al final del periodo $87, 528. 25

t."'_*.."j - ! v LM

f

442

Represent ante Lega




4.3 Conparaci 6n de |os Estados Financieros de las figuras de
arrendam ento con pronesa de venta.
Ano 05 Ao 05
Cuent as VAP [ 1] ACPV [ 2] Qbser vaci ones
Caj a 1, 000. 00 1,000.00 |Sin diferencias.
El saldo de esta cuenta es mayor en
promesa de venta, debido al beneficio
Bancos 51, 816.25 58,330.48 |con respecto al nomento en que se pag
decir, proporciona mayor |iquidez.
La diferencia en el saldo de esta cuentce
figura del arrendamiento con pronmesa
Cuent as Por i 1
65, 787.00 4700 perfeccionamento de la venta y por lo
Cobr ar cuentas por cobrar, el saldo de $4
facturaci 6n de una cuota que no fue cance
El saldo de esta cuenta que aparece en
promesa de venta se debe al beneficio g
en el pago de los inmpuestos. Vale la
Crédito con la utilizacién de la figura de ve
) 0. 00 142. 09 ) o
Fiscal — IVA i mpuesto por pagar desde el nmes de julia

$5,674.10 sin
arrendanmento la enpresa inicia con un r

suma  de enbargo con

no hubo pago de inmpuesto en todo el afo.




Ano xXx Ano xXx
Cuent as VAP[ 1] ACPV[ 2] Qbservaci ones
) Al utilizar la figura del arrendam ento
Inventario de ;
i contabl enente los articulos permanecen
articul os ]
0 18,100. 00 |[hasta que se perfecciona la venta, prop
dados en ) ) )
) de que estos inventarios son propiedad c
arrendam ent o ) )
no se perfeccione la venta, obteni
| egal es.
Esti maci 6n o ) _
) Al no existir perfeccionan ento de venta
por deterioro )
] ) con pronesa de venta, no existe el cost
de inventario ) _
i 0. 00 (3,529.14) |se dan de baja |os bienes entregados
de articul os o i
principio de: Periodo contable. Se
dados en o )
) porci 6n del costo en cuanto a los ingre
arrendam ent o ; i
articul os dados en arrendani ento.
I nventario de ] )
258.5 250 La diferencia en |os saldos se debe a

articul os

usados

utilizado en cada figura




Ao xx Ao xx
Cuent as VAP[ 1] ACPV[ 2] Qoservaci ones
Esti maci 6n
por deterioro
de inventario $0. 00 (10.42) No Aplica
de articulos
usados
Acci oni st as 3, 000. 00 3, 000. 00
Mobiliario vy
) 4, 000. 00 4, 000. 00
Equi po
Depr eci aci 6n ) )
-2, 000. 00 -2,000.00 |No presenta diferencias.
acumul ada
Equi po de
8, 000. 00 8, 000. 00
Reparto
Depr eci aci 6n
-4, 000. 00 -4, 000. 00
acumul ada
TOTAL ACTI VO | $129, 523.40 | $84,272.93




Cuent as

ARO XX
VAP

ARO XX
ACPV

Observaci ones

Utilidad
Di ferida

Débito Fi sca
— VA

44, 329. 45

1, 844. 39

0. 00

0. 00

Al utilizar la figura del arrendame

diferir utilidades por el hecho de que &
el bien no se constituye una venta, sinc
cancela la ultima cuota del bien dado
enbargo para la figura de ventas a
utilidad en periodos inpositivos subsic
lo estipulado en el articulo 12 del reg
i mpuesto sobre la renta.

Es notorio el beneficio que proporc
arrendam ento con pronesa de venta en
i mppuesto ya que en las ventas a plaz
obligado a pagar el inpuesto con resg

venta de acuerdo al articulo 48 , lite

impuesto a la transferencia de bien

prestaci 6n de servicios , es decir
corresponden a |l as ventas que aun no ha
el msno articulo literal b) sefial a que
sobre transferencia de bienes nuebles
servicios sera de acuerdo a las cuol

venci das.




Ao xx Ao xX
Cuent as VAP ACPV Qoservaci ones
Ret enci ones $74. 77 $74. 77
Capita
) 87, 000. 00 87, 000. 00
soci al pagado
No presenta diferencias.
Capita
soci al no 3, 000. 00 3, 000. 00
pagado
Pér di da del El nmonto de la pérdida es independien
Ejercicio utiliza para la contabilizacién de |
-6,725.21 -5,801. 84 i o
monto esta en relacidon con el por
est abl eci do por |a enpresa.
TOTAL PASI VO
Y CAPI TAL
$129, 523. 40 | $84,272.93




Para el afio X1 Ventas a plazo/ Arrendam ento con pronesa
Ano X1 Ano X1
Cuent as VAP ACPV Qbser vaci ones
Caj a $1, 000. 00 | $1, 000.00 [No presenta diferencias.
El saldo de esta cuenta es mayor en
Bancos 76,399.68 | 80,261.83 promesa de venta, debido al beneficio
con respecto al pago de | os impuestos.
La diferencia en el saldo de esta cuent
Cuent as por . .
24,927. 00 0 figura del arrendamento con pronesa
cobr ar . .
perfeccionanmiento de la venta y por lo
cuentas por cobrar.
I nventario de o ) )
; Al utilizar la figura del arrendamento
articul os 700 700 3
contabl emente los articul os permanecer
nuevos .
hasta que se perfecciona |a venta, prop
I nventario de de que estos inventarios son propiedad c
articul os no se perfeccione l|a venta, obteni
0 18, 100. 00
dados en | egal es.
arrendam ent o




Ano X1 Ao X1
Cuent as VAP ACPV Qbservaci ones
Esti maci 6n
por deterioro Al no existir perfeccionaniento de venta
de con pronesa de venta, no existe el cost
i nventari os $0. 00 -$12,579.14|se dan de baja |os bienes entregados
dados en princi pio de periodo contable.
arrendam ent o
Se debe reconocer una porcion del cc
i ngresos generados por los articul os dad
I nventario de ] )
articul o 958, 50 250. 00 La-dﬁferenC|a en I?s sal dos se debe al
Usados utilizado en cada figura.
Esti maci 6n
por deterioro
de inventario 0 -10. 42 No Aplica

se articul os

usados




Ano X1 Ano X1
Cuent as VAP ACPV Qbservaci ones

El saldo de esta cuenta aunenta en |as
se acunul a el inmpuesto resultante de la
del ejercicio anterior, en el caso d
sal do aunenta debido a que a lo largo

Pago a cuenta| $1,174.46 $785. 31 o _
reci bido el pago de |as cuotas venci das
| os cuales se calcula el inpuesto. Tamr
porque en el ejercicio anterior hubo
cal cul ado para ese afio se acumula para e

Acci oni st as 3, 000. 00 3, 000. 00

Mobiliario y| 4,000.00 4, 000. 00

Equi po

Depr eci aci 6n -4, 000. 00 -4, 000. 00

acunul ada ) ]

Equi po de| 8. 00000 8. 000. 00 No presenta diferencias.

Reparto

Depr eci aci 6n - 8, 000. 00 - 8, 000. 00

acunul ada

TOTAL ACTI VO | $107, 459. 64 | $91, 507. 58




Ano X1 Ano X1
Cuent as VAP ACPV (bservaci ones
Utilidad $17, 209. 89 $0. 00 Al utilizar la figura del arrendanme
Diferida diferir utilidades por el hecho de que a
el bien no se constituye una venta, sinc
cancela la dltinma cuota del bien dado
enbargo para la figura de ventas a
utilidad en periodos inpositivos subsic
lo estipulado en el articulo 12 del reg
i mpuesto sobre la renta.
| mpuest o por 1, 604. 30 1,590.98 |El saldo de esta cuenta es simlar en
pagar | SR el inpuesto esta directanente relacion
ésta es independiente al método qt
contabilizar |as operaciones de crédito.
Ret enci ones 74. 77 74. 77 No presenta diferencias.
Débito Fiscal 0 391.73 Al utilizar la figura del arrendam ento

- IVA

se garantiza que no hay una evasi 6n de
paga en su totalidad pero en proporcién

venci das.




Ao X1 Ao X1
Cuent as VAP ACPV Qoservaci ones
Capita
) $87, 000. 00 | $87, 000. 00
soci al pagado
Capi t al No presentan diferencias.
soci al no 3, 000. 00 3, 000. 00
pagado
El saldo de esta cuenta es simlar en |
el célculo del la reserva esta directam
Reserva Legal 483.01 479 o i ] )
utilidad y ésta es independiente al
para contabilizar |as operaci ones de cré
Pér di da de
ej ercici os -6,725.21 -5,801. 84
anteriores
o El saldo de la utilidad es independi el
Uilidad del o i )
) o 4,812. 88 4,772.94 |utiliza. Este nonto estd en relaci
ejercicio ) o )
porcentaje de utilidad establ eci do por |
TOTAL PASI VO
Y CATI TAL $107, 459. 64 | $91, 507. 58




Ano X2 Ano X2

Cuent as VAP ACPV (bservaci ones
Acci oni st as 3, 000. 00 3, 000. 00
Mobiliario y| 4,000.00 4, 000. 00
Equi po
Depr eci aci 6n -4, 000. 00 -4, 000. 00
acunul ada
Equi po de| 8, 000.00 8, 000. 00
Reparto No presenta diferencias
Depr eci aci 6n - 8, 000. 00 - 8, 000. 00
acunul ada
TOTAL ACTI VO | $91, 635.97 | $91, 843.92
| mpuest o por $695. 30 $539. 18 El saldo de esta cuenta es sinmlar en
pagar | SR el inpuesto esta directamente relacion

ésta es independiente al método qt

contabilizar |as operaciones de crédito.




Ao X2 Ao X2
Cuent as VAP ACPV (bservaci ones
Ret enci ones
74.77 74.77
Capita
soci al pagado| 87, 000.00 87, 000.00 |No presenta diferencias
Capita
soci al no
3, 000. 00 3, 000. 00
pagado
El saldo de esta cuenta es simlar en |
el célculo del la reserva esté directarn
Reserva Legal 692. 34 641. 33 o i _ _
utilidad y ésta es independiente al
para contabilizar |as operaciones de cré
Pér di das de
ej ercici os -6,725.21 -5,801. 84

anteriores




Ano X2 Ano X2
Cuent as VAP ACPV (bservaci ones
o El saldo de la wutilidad pendiente
Utilidad $4,812. 88 $4,772.94 | ) i o
) i ndependi ente al netodo que se utiliza
pendi ente de L ) )
) S relacién directa con el porcentaje de
distribuir
por | a enpresa.
Uilidad del 2,085. 89 1,617.64 |El saldo de la utilidad es independiel
ejercicio utiliza. Este nonto esta en relaci
porcentaje de utilidad establ eci do por |
TOTAL PASI VO
Y CAPI TAL $91, 635. 97 91. 843. 92




4.3.1 ANALI SIS A TRAVES DE RATI OS FI NANCI EROS A LOS ESTADCS FIN

FI GURAS

Resul t ados

Resul t ados

Rati os Fi nanci eros VAP ACPV Anal i si s
A. Razones de El indice de solvencia de 2.67 |
Li qui dez significa que por cada dolar de
pl azo, wutilizando esta figura |
1. indice de $2. 67 para hacerle frente.
sol venci a: 2.67 1,046.85 |[arrendamiento con pronesa de
' solvencia es nucho mayor debid
i nventarios no ha dismnuido ya
Activo Corriente a la enpresa hasta que ocurra el
Pasi vo Corriente la venta. Si_n en‘oarg_o,una razon
puede reflejar tanbién que |a
ocioso que en la realidad |
invertirlo en |la generaci 6n de n
corto cono a |argo plazo.
_ _ Tanto en las ventas a plazo c¢
2. Capital de Trabajo 77.274. 79 78, 198. 16 arrendam ento con pronmesa de

Net o:

Activo Corriente
(-) Pasivo Corriente

capital de trabajo neto positi
activos corrientes exceden a |
de la enpresa, esto quiere dec
los activos corrientes de la en
por fondos a largo plazo,

corriente, en este caso, esta
con fondos de Patrinonio. Por |a
para hacerle frente a | as obli gar




Rat i os Fi nanci eros

Resul t ados
VAP

Resul t ados
ACPV

Andlisis

3. Prueba Acida
Activo corriente —

I nvent ari os
Pasi vo corriente

B. Razones de
Rent abi | i dad

4. Margen de
de Utilidad

Ventas — Costo de
Vent as
Vent as

Brut o

2.65

0.75

792. 07

0.75

La prueba &cida mde la capacid
| as obligaciones de corto pla:
estricta, al solo incluir los a
| i qui dos. En las ventas a ple
significa que por cada délar de

pl azo, |la enpresa cuenta con 2.6
e innediata realizaci 6n para hac
arrendam ento con pronesa de v
hacer frente a |as obligacione
mucho nmayor debido que al ut
contabl enente |la enpresa no ha

i npuesto en el transcurso del aif
el inmpuesto a la transferencia d
prestaci 6n de servicios se pagi
cuotas de arrendamiento y no pot
tanto la enpresa tiene mas |iqui
peri odo.

Este porcentaje indica que des
costo de o vendido |la enpresa c
cubrir los gastos de operacion
resultado que arroja la razodn
para las dos figuras debido
utilidad establecido fue el msn
tanto la wutilidad es indepenc
utilizada.
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4.4, BREVE REFERENCIA DEL  ARRENDAM ENTO  FI NANCI ERO
(LEASI NG PARA EVI TAR CONFUSI ONES CON EL ARRENDAM ENTO CON

PROVESA DE VENTA DE Bl ENES MJUEBLES.

4.4.1. EL TRATAM ENTO CONTABLE DEL ARRENDAM ENTO FI NANCI ERO

( LEASI NG

Dat os Hi stéricos Sobre EIl Arrendam ento O Leasing

La época actual esta caracterizada por una sociedad en
constante y acel erado canbi o, desarroll andose dentro de un
entorno de conpetencia global donde Ilas instituciones
financi eras han adoptado estrategi as agresivas para ofrecer
servicios de asesoria enpresarial relacionados a nuevos

proyectos y alternativas de financi am ento.

Ademas de |os tradicionales servicios financieros que se
l[imtan a fijar el nonto del crédito, la tasa de interés vy
el plazo del crédito, los bancos nmas inportantes ofrecen
operaci ones de financiamento estructurado, conop |as que

realiza | a banca de inversi én
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A partir de un estudio detallado de |la enpresa, |os bancos
estructuran el financiamento que mAs se adapte a la
realidad de dicha conpafiia; de ese npdo, ademas de
facilitar financiamento a la enpresa se evalulan otras
alternativas cono pueden ser |a obtenci én de financiam ento
nmedi ante |las agencias de crédito a la exportacién (si la
operaci 6n involucra inportaciones), o a través del nercado
de capitales. Si |la enpresa tiene planeado al guna inversioén

en activos fijos podria considerar un contrato de |easing.

El Leasing ha veni do perfecci onandose con el tienpo, siendo

su historia la siguiente:

4.4. 2. Origenes

4.4.2.1. Oigenes Primtivos

El concepto del leasing no es nuevo;, | o que si es nuevo es
el perfeccionamento y sofisticaci 6n gque han aconpafiado al

m sno.

El |l easing constituye una de las nmas el ocuentes
mani f est aci ones del canbi o que se ha veni do operando en | os

ualtinmos afios, en las costunbres del sector enpresarial
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respecto a la manera de decidir sus inversiones en bienes
de capital; de alli que con cierta frecuencia se le
presente ante y sobre todo, conb una técnica o nodalidad
fi nanci era nueva.

- Cnco m| afos de Leasing.

Cinco ml| afios A C. (Medio Oriente, Mesopotam a), ceder e
uso de sus terrenos a canbio de un canon; |uego el |easing

desarroll 6 una forma de arrendam ento.

- Leasing en |l a Antigua G ecia.

Se desarrollaban Leasing (Contratos de Arrendam ento) de
escl avos, mnas, barcos, etc. entre un banco y una fabrica
de escudos. En Roma en la época de la Republica,
aproxi madanmente entre el afio 520 A.C. al 27 D.C., era conun
el |lamdo Locatio Conductio o sea contrato consensual de
buena fe, sinalagmatico, |o que quiere decir que hay
obligaciones tanto para el arrendador cono para el
arrendatario. El Locator es |la persona que se conpronete a

proporcionar el bien o efectuar el trabajo y que equivale
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al arrendador, se |lama Conductor al que paga el precio de

alquiler y se refiere al arrendatari o.

Los romanos |o definian conmo un contrato por virtud del
cual una persona se conpronete a proporcionarle a otra el
goce tenporal de una cosa no consum ble, o bien a ejecutar
a favor de ella un determnado trabajo nediante una

retribuci 6n periddica y en dinero.

En ese tienpo, se distinguian los siguientes tipos de

arrendam ent o:

1. Locati o Conducti o Rerum (arrendam ent o)
2. Aparceria (renta de predio rustico)
3.Locati o Conductio Operarum (contrato de trabaj o)

4. Locati o Conductio Operis (contrato de obra)

La institucion juridica del Arrendam ento Financiero, se
renonta a épocas realnente antiguas, en las cuales se ha
podi do establecer que tuvo aplicacién. Se relatan con
anmeni dad di versos temas relacionados con el Arrendam ento
Financiero en la antigledad y se Ilega a |a conclusi6n, que

esta institucién considerada en su aspecto genérico
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tradi cional del contrato de arrendam ento de cosas, que se
practicaba en las culturas de Oriente Medio, hace ya 5,000
aios en el pueblo Sunerio, que se encontraba al sur de la
Mesopotam a, en gran parte de | o que actual nente se conoce

cono |rak.

- El Leasi ng de escl avos

En Atenas se desarrollaron contratos de Arrendam ento de

escl avos a | as m nas.

- Oros Oigenes

Leasing tiene sus cimentos en el pueblo egipcio cuya
practica data del afio 3,000 A C, desarrollando contratos
de arrendamento en donde participaban un arrendador, un

arrendatari o y una opci 6n de conpra.

4.4.2.2. Oigenes Proxinos
- Los Pronotores del Leasing
Los departanentos financieros y conerciales de |as propias

enpresas industriales o filiales de estas, quienes vieron
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en el arrendamento industrial wuna novedosa férnula para

dar salida a sus productos, tales cono:

- Enpr esas expl ot ador as de gr andes ferrocarriles

aneri canos.

- Enpresas de tel econunicaci ones cono Bell Tel ephon System
decidi 6 sus operaciones con éxito bajo este sistemn, esto

es, alquilando sus tel éfonos en |ugar de venderl os.

- Oras enpresas conop |la International Business Mchines,
la International Cigar Mchinery y Jla United Schoe

Machi nery Cor poration, con resultados positivos.

- Las prineras enpresas de Leasing

El punto de asiento del | easing con sus actuales
caracteristicas es el afio 1952 en que se funda en San
Francisco de California l|la “United States Leasing
Corporation”, a fines del nmsnpo afio se funda tanbién la

“Boot he Leasi ng Corporation”.
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La caracteristica béasica de estas enpresas estriba en que
su finalidad no es de produccidén de bienes sino de
servicios o de internediacién financiera, enpleando una
nej or  term nol ogi a. Atendiendo a su objeto social,
proporci onan ayuda financiera a |as enpresas que requieren
la utilizacién de bienes de capital o de equipo, poniendo
en relacion a estas con las enpresas fabricantes o

di stri bui doras de tal es bienes.

4.4.2.3 EVOLUCI ON Y DESARROLLO DEL LEASI NG

El Leasing es el negocio que ha obtenido el Nas
espectacul ar crecimento en el nundo capitalista, iniciando
a partir de la década de |os afios cincuentas y alcanza su
mayor esplendor en la década de |los afios setentas vy

ochent as. Los afios siguientes |le han servido para

expandi rse, con singular éxito por todo el nundo

4.4.3 ETIMOLOG A Y DENOM NACI ON DEL LEASI NG

La pal abra | easing, de origen anglosajén, deriva del verbo
inglés "to |lease", que significa arrendar o dar en
arriendo, y del sustantivo "lease" que se traduce conp

arriendo, escritura de arriendo, |ocacién, etc.
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En Estados Uni dos: "Leasing"

En Francia: "credit-bail", "equipenent-bail", "location
fi nanci ere avec pronesse de vente"

En Bél gi ca: "location-financenent"

En Italia: "locazione finanziaria"

En Espafia: "Arrendam ento financiero"

En Brasil: "Arrendam ento Mercantil”

En Argentina: "locacion de bienes de capital o [|ocaciédn
fi nanci era”

En Uruguay: "Arrendanmi ento Financiero" y "crédito de uso”

En Perd: "Arrendani ento financiero"

La denom naci 6n de arrendamento financiero fue acogida

favor abl ement e por | os paises de Anérica Latina.

4.4.4 DEFI NI Cl ONES DEL ARRENDAM ENTO FI NANCI ERO O LEASI NG

4.4.4.1. Definiciones Doctrinarias

- Descri pti vas

En el contrato de Arrendamento Financiero o Leasing se
estima que una determnada entidad financiera (Ilamda

enpresa de Arrendam ento Fi nanciero) adqui ere una cosa para
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ceder su uso a una persona durante un cierto tienpo, |a
cual habrad de pagar a esa entidad una cantidad periddica
(constante o variable). Transcurrida |a duracion del
contrato, el concesionario tiene la facultad de adquirir |a
cosa a un precio determ nado, que se denom na residual, en
cuanto a que su calculo viene dado por la diferencia entre
el preci o originario pagado por la sociedad de
Arrendam ento Financiero (mas |l os intereses y gastos) y |as
canti dades abonadas por el cesionario a esa sociedad. Si el
cesionario no ejercita la opcién de adquirir la cosa, ha de
devolverla a |la sociedad de arrendam ento financiero, de no
convenir con ella una proéorroga del contrato nediante el

pago de canti dades peri ddi cas nmas reduci das.

- Juridicas

Las definiciones que ingresan a esta sede destacan por su
particul ari dad del |easing, su natural eza contractual

Se define conb un negocio juridico, el leasing es un
contrato conplejo de arrendam ento por el cual una parte,
en lugar de adquirir un bien de capital que necesita
solicita de la otra parte que |lo adquiera y |le concede su

uso y goce por un periodo determ nado, vencido el cua
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podra el |ocatario dar por term nado el contrato, restituir
| a maqui naria obsoleta y celebrar un nuevo contrato sobre
un bien de capital al dia con el progreso tecnol égico, o
adquirir el bien objeto del <contrato por un precio
equi valente a su valor residual. Cono contraprestaci on el
| ocatario se obliga a pagar al |ocador una suma periddica
de dinero que se fija de manera de pernmitir |a anortizaci én
del valor del bien durante el periodo de duracién del

contrato.

- Juridico Financieras

El leasing es un contrato de financiacion por el cual un
enpresario toma en |ocacion de una entidad financiera un
bien de capital, previanmente adquirido por esta a tal fin,
a pedido del locatario, teniendo este arriendo una duracién
igual al plazo de vida util del bien y un precio que
permte al |ocador anortizar el costo total de adquisiciodn
del bien, durante el plazo de |ocaci6n, con mas un interés
por el capital adelantado y un beneficio, facultando
asimsnmo al |locatario adquirir en propiedad el bien al
térmno de la locacion nediante el pago de un precio

denoni nado resi dual
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4.4.4.2. Definiciones Legal es

Operaciones de leasing legalnente son |as operaciones de
arrendam ento financiero en donde |a arrendadora financiera
se obliga a adquirir determ nados bienes y a conceder su
uso o goce tenporal, a plazo forzoso a una persona fisica y
noral obligandose ésta a pagar conb contraprestaci 6n, que
se liquidara en pagos parciales, segun convenga una
cantidad de dinero determ nada o determ nable, que cubra el
val or de adquisicion de |os bienes, las cargas financieras
y denas accesorios y adoptar al vencimento del contrato

al guna de | as opciones term nal es | egal es.
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CAPI TULO V

CONCLUSI ONES 'Y RECOVENDACI ONES

5.1. Concl usi ones

1. Después de haber conocido el resultado de Ila
i nvestigacion de canpo plasmado en el capitulo 1V, se
conprob6 que |os enpresarios dedicados a la conpra/ venta
de bienes nuebles de |la ciudad de Santa Ana, no conocen |a
aplicacion contable ni los beneficios que la figura del
arrendam ent o con pronesa de venta proporciona, sin enbargo
considerarian inplementarla si conocieran |os beneficios y
exi stiera un docunento sobre |os aspectos contables de

di cha figura.

2. Al darle seguimento a todo el proceso contable de

caso hipotético desarrollado, wutilizando la figura de
ventas a plazo y haciendo una conparaci 6n sobre el msno
proceso utilizando la figura del arrendam ento con pronesa
de venta, se ha conprobado | os beneficios de I|iquidez, de
presentaci 6n de estados financieros y |los beneficios

| egal es que esta ultima figura proporciona.
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3. Es evi dente que al utilizar la figura del
arrendam ento con pronesa de venta se obtiene conp
beneficio un escudo tributario en cuanto al pago del
Il mpuesto a l|la Transferencia de Bienes Miebles y a la
Prestaci 6n de Servicios y el Inpuesto Sobre la Renta, ya
gue éstos son pagados Uni canente por |as cuotas venci das de
| os bienes dados en arrendam ento, conocidas conb canones
de arrendami ento y que en ningun nonmento existe evasi on de
i npuesto dado que es una figura contenplada en |os cuerpos
legales que rigen I|os nencionados inpuestos, con la
sal vedad que dichos tributos se pagan por |os ingresos
real nente percibidos y no por ingresos inciertos que en un
momento dado no puedan |legarse a realizar por falta de

pago de |l os clientes.

4, Habi endo desarrollado el proceso contable para anbas
figuras, se ha verificado que se facilita | a
contabilizacion de las operaciones bajo la figura del
arrendam ento con pronesa de venta ya que en ella no se
tiene que obtener de la utilidad bruta total en el priner

ejercicio econbni co, la parte de la wutilidad bruta
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realizada en el ejercicio de inposicién y la utilidad bruta
diferida que se realizara en periodos I npositivos
subsi gui entes, en vista que |os ingresos reflejados en el
Estado de Resultados corresponden a |os canones de

arrendam ent o devengados.

5. 2. Reconendaci ones

1. Proponer por parte de la Universidad de El Sal vador,
facultad Miltidisciplinaria de QOccidente, especificanmente
por nedio del Departanmento de GCiencias Econ6nicas, |a
realizacion de una investigacion para la carrera de
Cont aduri a Publ i ca, sobre | a i mpl enentaci 6n del
arrendam ento con pronesa de venta en unha enpresa que
aplica la figura de ventas a plazo, para dar a conocer el

proceso de transici 6n de una figura a otra.

2. El enpresario que desea aplicar la figura del
arrendam ento con pronmesa de venta debera establecer
politicas de cobro mas rigidas para evitar facturar y pagar
i npuestos por cuotas vencidas Yy no pagadas por |os

clientes.
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3. El enpresario que desea aplicar la figura del
arrendam ento con pronesa de venta debera al final de cada
ejercicio inpositivo calcular |la proporcion del costo de
los bienes correspondiente a cada periodo inpositivo
durante el plazo del contrato de arrendam ento, con el
proposito de reconocer el costo de los ingresos por |os
canones de arrendam ento.

4. Al inplenentar la figura del arrendam ento con pronesa
de venta, se debe tener cuidado de no confundirla con el
arrendam ento financiero (Leasing), puesto que la prinera
va orientada a aplicarla a bienes nuebles destinados para
el consum dor  final y beneficiar al arrendador a

permtirle utilizar aspectos tributarios permtidos por |as
|l eyes y enterar | os respectivos inpuestos por |os ingresos
real nente devengados; mentras que el arrendam ento
financiero, le interesa mas al arrendatario por cuanto le
proporciona un financiamento para |a adquisicion de bienes
del activo fijo que utilizard para desarrollar de nejor

manera su activi dad econéni ca.
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GLOSARI O DE TERM NCS.

ACTI VI DAD:

Es el <conjunto de acciones que se Illevan a cabo para
cunplir las metas de un prograna o0 subprograma de
operaci 6n, que consiste en la ejecuci 6n de ciertos procesos
o tareas (nediante la utilizacion de |os recursos humanos,
mat eri al es, t écni cos, y financieros asignados a I|a
actividad con un costo determ nado), y que queda a cargo de

una entidad adm nistrativa de nivel internedio o bajo

ACTI VI DAD ECONOM CA:
Conjunto de acciones que tienen por objeto la produccién
di stribuci én y consunp de bienes y servicios generados para

satisfacer | as necesi dades materiales y soci al es.

ACTI VO

Esta formado por todos |os valores propiedad de |a enpresa
O institucion, cuya fuente de financiamento origind
aunentos en las cuentas pasivas. Conjunto de bienes vy
derechos reales y personales sobre los que se tiene

pr opi edad.
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Térm no contable-financiero con el que se denomina a |os
recursos econonmi cos bienes materiales, créditos y derechos
de una persona, sociedad, corporacio6n, entidad o enpresa;
son |l os recursos que se admnistran en el desarrollo de |as
activi dades, independi entenente de que sean o no propiedad

de la m sm enpresa.

ACTO JURI DI CO
Expresi 6n de | a voluntad hunana con capaci dad para provocar
efectos juridicos, conforme a los requisitos |egales

est abl eci dos con anterioridad para cada caso.

ADQUI SI CI ON:

Acto o hecho en virtud del cual una persona obtiene el
dom nio o propi edades de un bien o servicio o al gun derecho
real sobre éstos. Puede tener efecto a titulo oneroso o
gratuito; a titulo singular o wuniversal, por cesién o

her enci a.

ANALI SI S COSTO — BENEFI Cl O
Procedimento para fornular y eval uar programas o

proyectos, consistente en l|a conparacién de costos vy
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beneficios, con el propésito de que estos Ultinbs excedan a
los prinmeros pudiendo ser de tipo nonetario o social,

directo o indirecto.

ANALI SI'S DE RAZONES FI NANCI ERAS:
Inmplica métodos de célculo e interpretacion de razones
financieras para analizar y supervisar el desenpefio de |a

enpresa

ANALI SI'S FI NANCI ERO

Procedimento utilizado para evaluar la estructura de |as
fuentes y usos de los recursos financieros. Se aplica para
establ ecer |as nodalidades bajo las cuales se nueven |os
flujos nmonet ari os, y expli car | os pr obl emas y

ci rcunstanci as que en ellos influyen.

ARRENDADOR:

Segun el Art. 1707 del Cbédigo Civil en el arrendam ento de
cosas |la parte que da el goce de ellas se |l ama arrendador
/1 Segun G tman se entiende por arrendador el propietario

de | os activos que estan en un contrato de arrendam ento.
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ARRENDAM ENTQO

Cesi 6n de una persona (arrendadora) a otra (arrendatario),
del uso de un bien nueble o innueble, terreno, edificio,
automdvil, nmaquinaria o de una parte de uno o de otro,
durante un periodo especificado de tienpo a canbio de una
renta u otra conpensaci on.

Es un acuerdo en el que el arrendador conviene con el
arrendatario en percibir una suma Unica de dinero o una
sunma de pagos o cuotas, por cederle el derecho a usar un

activo durante un periodo de tienpo determ nado.

ARRENDAM ENTO A LARGO PLAZGC

bl i gaci 6n por el alquiler de propiedad, nueble o innueble
que cubre un largo periodo de afos. En su uso actual, ese
térmno no so6lo se aplica al arrendamento obligatorio u
ordinario, sino tanmbién a 1los contratos de renta vy
arrendam ento con opci 6n de conpra y a |os contratos que se
asenejan a |los de arrendam ento, pero que de hecho son
conpras a plazo. Debido a la inportancia y el caracter
frecuentenente conplicado de este tipo noderno de
financi am ento, |os estados financieros que contienen estas

partidas se conpl enentan con notas detal | adas.
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ARRENDAM ENTO FI NANCI ERO

Es el contrato por virtud del cual se otorga el uso o goce
tenporal de bienes tangibles, sienpre que se cunpla con |os
siguientes requisitos: 1.- que se establezca un plazo
forzoso que sea igual o superior al ninino para deducir la
inversion en los térmnos de |as disposiciones fiscales o
cuando el plazo sea nenor, se permta a quien recibe el
bien, que al térnmno del plazo ejerza cual quiera de |as
siguientes opciones: a) transferir |a propiedad del bien
objeto del contrato nediante el pago de wuna cantidad
det erm nada, que debera ser inferior al valor del nercado
del bien al nonmento de ejercer l|la opcion; b) prorrogar el
contrato por un plazo determ nado durante el cual |os pagos
seran por un nonto inferior al que se fijo durante el plazo
inicial del contrato; y c) obtener parte del precio por la
enaj enaci 6n a un tercero del bien objeto del contrato; 2.-
gue | a contraprestaci 6n sea equival ente o superior al valor
del bien al nonmento de otorgar su uso o0 goce; y 3.- que se
establ ezca una tasa de interés aplicable para determ nar

| os pagos y el contrato se cel ebre por escrito.
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ARRENDAM ENTO PURQ:

Oper aci 6n por contrato que establece el uso o goce tenporal
de un bien, con la caracteristica de que no existe opcioOn
de conpra al término de la vigencia del contrato. Por |o
tanto, la arrendadora no contrae obligacion alguna de
enajenar el bien, ni de hacerle participe al arrendatario
del inporte de |la venta que se haga del bien a un tercero.
En el caso de que al térmno del contrato exista un
contrato de conpra-venta del bien entre el arrendador y el
arrendatario, el bien tendra que ser enajenado al valor

conercial o de nercado.

AUTCORI DAD FI SCAL:

Dicese del representante del poder puablico que esté

facultado para recaudar I npuest os, control ar a |los
causantes, inponer sanciones previstas por el Cdadigo
Fiscal, interpretar disposiciones de |la |ley, etc.

AUTORI DAD RECAUDADORA:
La constituyen | as unidades del Servicio de Adm nistracién

Tributaria que conprende |las aduanas y oficinas de este
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6rgano desconcentrado de la Secretaria de Hacienda vy

Crédito PuUblico.

Bl ENES MUEBLES CORPORALES:

Segun el Art. 4 de la Ley del Inpuesto a |la Transferencia
de Bienes Miebles y a la Prestacion de Servicios, se
considera cono un bien nueble corporal cualquier bien
tangi bl e que sea transportable de un lugar a otro por si

m snmo o por una fuerza o energia externa.

Bl ENES | NMUEBLES:

Se tienen cono tales aquéllos que no se pueden trasl adar de
un lugar a otro sin alterar, en algun nobdo, su forma o
sustancia, siéndolo unos por su naturaleza, otros por
di sposici6n |legal expresa en atencion a su destino. E
concepto de bienes innuebles ha sufrido wuna honda
transformaci 6n en nuestro tienpo, nerced a |os adel antos
técnicos que perniten trasladar, de un lugar a otro, sin
al teraci 6n, por ej enpl o nonument os hi st 6ri cos

arqui t ect 6ni cos.
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Bl LATERAL.
Se le Illamm asi a la reciprocidad que define Ias
obl i gaci ones y derechos de dos partes involucradas en un

contrato.

CANON:

Del griego kanon, regla, norma, nodelo. Precepto. Lista,
catal ogo. La pensién que se paga, en reconocimento del
domnio directo de algun predio, por |la persona que tiene

el dominio atil del msnpb. (v. Censo.)

CATALOGO DE CUENTAS:

Lista ordenada y codificada de |as cuentas enpl eadas en el
sistema contable de una entidad con el fin de identificar
sus nonbres y/o0 nuneros correspondientes, regularnente

sirve para sistematizar la contabilidad de una enpresa.

CESI ON
Acto juridico o administrativo por el cual el titulo de
bi enes o derechos, traspasa éstos a otra persona en form

libre y voluntari a.
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COVERCI ANTES:

Persona natural o juridica, nacional o extranjera que,
teni endo capacidad |egal para contratar, ejerce por cuenta
propia, o por nedio de personas que l|la ejecuten a su
cuenta, actos de conercio, haciendo de ello profesiodn

habi t ual .

CONSUM DOR:
| ndi vi duo que hace uso final de |os bienes y servicios que
produce |l a econonia de un pais para |la satisfacci 6n de sus

necesi dades.

CONTRATO O CONTRACTUAL

Hace referencia a un acuerdo entre dos o mas partes que
produce, a las partes inplicadas, «claras consecuencias
econéni cas que tienen poca o0 ninguna capacidad de evitar,
ya que el cunplimento del acuerdo es exigible |egal nente.
Los contratos, y por tanto los instrunentos financieros
asoci ados, pueden tomar una gran variedad de formas, y no

preci san ser fijados por escrito.
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CONTRATO DE ARRENDAM ENTO DE COSAS:

Conveni o por el cual el propietario o poseedor de una cosa
muebl e o i nmuebl e concede a otra persona el uso y disfrute
de aquélla durante tienpo determnado y precio cierto o

servi ci o especificado

CONTRI BUYENTE
Persona fisica o noral obligada al pago de |la contribuci én

de conform dad con | as | eyes fiscales.

CONTROL:

Es un necanisno preventivo y correctivo adoptado por la
adm ni straci 6n de una dependencia o entidad que pernite |a
oportuna det ecci 6n y correcci on de desvi aci ones,
ineficiencias o0 incongruencias en el curso de la
formul aci 6n, instrunentaci 6n, ejecuci 6n y eval uaci 6n de | as
acciones, con el propésito de procurar el cunplimento de
la normatividad que las rige, y las estrategias, politicas,

obj etivos, netas y asignaci 6n de recursos.
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CONTROL CONTABLE

Procedimento admnistrativo enpleado para conservar |a
exactitud y la veracidad en l|as transacciones y en |a
contabilizaci 6n de éstas; se ejerce tomando conp base |as
cifras de operaci 6n presupuestadas y se |l es conpara con |as
que arroja |la contabilidad.

Técnicas utilizadas para que al efectuar las tareas de
procesamento y verificacion de las transacciones, se
sal vaguarden |l os activos y se constate que |o0s registros
financieros y presupuestarios estén respaldados con la

respectiva docunentaci 6n conprobatori a.

CORTO PLAZO

Peri odo convencional general nente hasta de un afo, en el
que | os progranmas operativos determnan y orientan en fornma
detallada las decisiones y el manejo de |os recursos para

| a realizaci 6n de acci ones concr et as.

En contabilidad se define asi a J|los activos de
di sponibilidad innmediata cono: caja, bancos, clientes vy

docunent os por cobrar. lgualnmente a |os pasivos que se han
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de liquidar en el lapso de un afo, se les concibe cono

obl i gaci ones de corto pl azo.

CREDI TO

Canbi o0 de una prestaci 6n presente por una contraprestaci on
futura; es decir, se trata de un canbio en el que una de
las partes entrega de innediato un bien o servicio y el
pago correspondiente mAs |os intereses devengados | os

reci be mas tarde.

DECLARACI ON:

Mani f estaci 6n escrita que se presenta a |as autoridades
fiscales para el pago de |as obligaciones inpositivas. En
estas decl araciones se determna la utilidad gravable o | os
i ngresos gravables, de acuerdo al tipo de causante de que

se trate.

EJERCI Cl O CONTABLE:
Ao econdnmico; periodo de tienpo conprendido entre dos

bal ances anual es sucesi vos.
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EJERCI Cl O FI SCAL
Es el periodo conprendido entre el 1lo. de enero y el 31 de

di ci enbre de cada afio para | os propésitos fiscales.

EMPRESA:

Uni dad productora de bienes y servicios honbgéneos para |o
cual organiza y conbina el uso de factores de |la
producci 6n.

Organi zaci 6n exi stente con nedi os propios y adecuados para
al canzar un fin econdém co determ nado. Conpafiia o soci edad
nmercantil, constituida con el propoésito de producir bienes

y servicios para su venta en el nercado.

FI SCO

Erario o Tesoro publico. Hacienda publica o nacional. Por
ext ensi 6n constituye sinéninmo de Estado o autoridad publica
en materia econdm ca.

Organo de la Adnministraciéon Publica que se encarga de
recaudar y exigir a los particulares |as contribuci ones que

| a | ey sefial a.
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G RO
Conjunto de | as operaci ones que constituyen |la actividad de

un establ eci mento conmercial, bancario o industrial.

| MPUESTCS:
Contri buci ones obligatorias sin cont raprest aci 6n, no
recuper abl es, recaudadas por el gobierno con fines
publ i cos.

| MPUESTO AL VALOR AGREGADC

Tributo que se causa por el porcentaje sobre el valor
adi cionado o val or agregado a una nercancia o un servicio,
conforme se conpleta cada etapa de su produccidén o

di stri buci 6n.

| MPUESTO DI RECTQO:

Son los ingresos que percibe el Gobierno Federal por
concepto de gravamenes a |as renuneraciones, propiedades,
gananci as de capital, o cualquier otra fuente de ingreso de
| as personas fisicas o noral es.

Es aquél que grava directanmente el ingreso de los

contri buyent es; incide sobre el ingreso y no es
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transferible ni evitable para |as personas o0 enpresas que

reci ben ingresos.

| MPUESTO | NDI RECTO

Es aquél que grava el consunmob de los contribuyentes; se
Ilama indirecto porque no repercute en forma directa sobre
| os ingresos sino que recae sobre |os costos de produccion
y venta de |las enpresas y se traslada a | os consuni dores a
través de | os precios.

Son |los gravamenes establecidos por I|as autoridades
publ i cas sobre |l a producci 6n, venta, conpra o uso de bienes
y servicios y que |os productores cargan a |os gastos de

pr oducci 6n.

| MPUESTO SOBRE LA RENTA:
Contri buci 6n que se causa por |la percepcidn de ingresos de
|l as personas fisicas o norales que |la Ley del Inpuesto

Sobre | a Renta considera cono sujetas del m sno.

| NSOLVENCI A:
| ncapacidad de cunplir determ nadas obligaciones en la

f echa de venci m ento.
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Aln cuando |los activos totales de una enpresa puedan ser
superiores a sus pasivos totales, se dice que una enpresa
es insolvente si sus activos son de tal natural eza, que no
puedan convertirse rapidamente en efectivo para hacer
frente a sus obligaciones nornal es de pago al nonento de su

venci m ent o.

| NVENTARI O

Rel aci 6n ordenada de bienes y existencias de una entidad o
enpresa, a una fecha determ nada. Contablenente es una
cuenta de activo circulante que representa el valor de |as
nmer canci as exi stentes en un al macén.

En térm nos generales, es la relacion o |ista de |os bienes
materiales y derechos pertenecientes a una persona o
conmuni dad, hecha con orden y claridad. En contabilidad, el
inventario es una relacion detallada de |as existencias
mat eri al es conprendi das en el activo, |a cual debe nostrar
el nunmero de uni dades en existencia, |a descripcién de |os
articulos, los precios wunitarios, el inporte de cada
rengl 6n, |las sumas parcial es por grupos y clasificaciones y

el total del inventario.
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LI QUI DEZ:

Di sposici6on innediata de fondos financieros y nonetarios
para hacer frente a todo tipo de conprom sos. En |os
titulos de crédito, valores o docunentos bancarios, la
liquidez significa la propiedad de ser facil nente
convertibles en efectivo.

El térmno liquidez se refiere |la disponibilidad de fondos
suficientes conp para afrontar |los reintegros de depésitos
y |l os pagos de otros conproni sos financieros en el nonmento

del venci m ento.

PERI ODO CONTABLE

Espacio de tienpo en el que deben rendirse y registrarse
todos los resultados de la entidad, generalnente es un
ejercicio de doce neses (1 afio) en el cual deben acumul arse
los ingresos y |os gastos, independientenente de |la fecha
en gue se paguen. Principio basico de contabilidad
gubernanmental que establece que |la vida de un ente se
divide en periodos unifornes para efectos del registro de

| as operaciones y de informaci 6n de | as m snas.



492

PLAZO
Segun el Art. 1365 del Codigo Civil el plazo es la época

gue se fija para el cunplimento de | a obligacio6n

PRECI O
Cantidad de dinero dada a canbio de wuna nmercancia o
servicio, es decir, el valor de una nercancia o servicio en

térm nos nonetarios. En la conpra de bienes y algunos

servicios se denomna "precio"; en el alquiler de |los
servicios del trabajo "salarios", sueldo, etc.; en el
préstanmo de dinero o capital "interés"; en el alquiler de

la tierra o un edificio "renta".

PROVESA:

Decl araci 6n unilateral de voluntad por la cual consiente
uno en obligarse a dar o hacer una cosa en tienpo futuro.
"Conpromi so de contraer una obligacién o de cunplir un
acto" (Capitant). "Oferta deliberada que una persona hace a
otra de darle o hacerle alguna cosa" (Escriche). Contrato
uni | ateral por el que se concede a otro la cosa o el hecho

gue pide, que crea |la obligacién de cunplirlo.
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SUJETO PASI VO DEL CREDI TO FI SCAL:

Persona fisica o noral obligada al pago del inpuesto.

Rl ESGO

Térm no comiunnent e enpl eado de manera indistinta con el de
incertidunbre para referirse a |la variabilidad de
rendimentos relacionada <con un proyecto o valores

pronosti cados de | a enpresa.

VENTA:

Acci 6n nediante la cual uno de | os contratantes se obliga a
transferir |la propiedad de una cosa o de un derecho a otro
que a su vez se obliga a pagar por ello un precio

det erm nado en di nero.

VENTAS A PLAZCS:

Es un convenio de venta nediante el cual el precio pactado
se cobra en plazos peri6dicos y que por o general se exige
un pago inicial al contrato conocido cono prim. El saldo

pendi ente de pago puede estar sujeto 0 no a intereses.
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VENTA DE Bl ENES:
Accion por la cual se enajenan en un precio determ nado

nmuebl es e innmuebles, titulos y val ores.



ANEXOS



LI STADO DE ASOCI ADOS DEL | NSTI TUTO SALVADORENO DE

CONTADORES PUBLI COS EN LA Cl UDAD DE SANTA ANA

Li cenci ados:

El mer Adal berto Pinentel Bell oso.
Jenny Noheny Martinez Carranza.
WIliam Hunberto Arana Mayorga.
Cristina de | os Angel es Torres Trigueros.
Yesseni a de | os Angel es Al faro Flores.
Edgardo Enrique Castill o Sandoval .
Tomés Ernesto Guerra Pi neda.

Yol anda Beatriz Mral es Garcia.

Nel son Arnmando Chanas Martinez.

Bertha Patricia Al eman Argueta.

Héctor Al fredo Faj ardo Mirgas.
Santiago Sosa Aguil ar.

Lilian Marisela Avila de Sosa.

José Al ejandro Al varez C.

José Antonio Mlina Mreno.

Luis Ernesto Rodriguez.

Lui s Fernando Diaz Acevedo.

Qi ll ermo Ant oni o Her ndndez Li nares.



Rogel i o de JeslUs Navarro S.

El sa Marina Morén Pi neda.

Nubi a Coralia Nerio de Cadenas.
Victor Sanuel Alvarado Ji nénez.
Sul ei ma Ver 6ni ca Retana Gal an.

W | ber Eugeni o Genovez Al varenga.
Csiris Asael Ranmirez Genovez.
Raf ael Fernando Garci a.

Wl liam Al fredo Diaz Vasquez.
Maria Josefina Arteaga.

Fany Carolina Cartagena Lobos.
Sandro Naaman Mor an Aréval o.
Franci sco Javi er Aguilar Gonzél ez.
José Al ejandro Molina Barill as.
Damari s Elizabeth Lazaro.

Jorge Al berto Pineda.

El i as Al exander Pi neda.

Susana Ant oni a Puentes.

Jorge Hunberto Magafia.

Fl or de Maria Mendoza de Noyol a.
W liam Santi ago Gdochez Ayal a.

Mel vi n Edgardo Menji var.



Oscar Eduardo Coto Gonzél ez.

Ana Ceci bel Najarro de Cubas.

Raf ael Maxi m |iano Cubas Avendafo.
René Francisco Cerra Lenus.
Jorge Al berto Aguilera.

Maricel a del Carnmen Paz Zeceia.
Angélica Beatriz Hernandez Carrillo.
Hermes | srael Martinez Magafa.
Nel son Hunberto Garza Arri ol a.
Lorena de |la Cruz Sanchez.

Al ba Noem Hernandez CGuevar a.
Tony Al exander Manci a.

Noé de Jesus Garci a.

El i o Moran Ranos.

Jai me Al onso Magafa.

Davi d Ernesto Sol 6rzano Fi gueroa.
Juan Francisco Castillo Mejia.
Efrain Pérez Torres.

Nel son G ovanni Ranpbs Duarte.
Larissa Yam |l eth Castillo H

Luis Arnelio Rivera.

Fabrici o Leonel Monroy.



Hi | da Margarita de Quintana.

Carl os Humbert o Rodriguez.

Hugo Roberto Funes Nbran.

José Mauricio Artero Menéndez.

Bl anca Yanira CGodinez Duarte.
Rosa Maria Pol anco G| .

Ronelia Contreras de Duarte.
Luis Rigoberto Pineda Cristales.
Gscar Ol ando Urbi na Carabantes.
Ali Mercedes Garcia Mrales

Carl os Antoni o Bol afios Gonez
Carl os Mauricio Trigueros Quintanilla
Cl audia Maritza Magafa Ronquillo
Ermes Sanuel Solis

Franci sca Marl ene D mas de Linares
Her bert Rol ando Canpos A

Jenny Noheny Martines Carranza
José Antoni o Rodriguez Diaz

José Arnol do Martinez

José Nery Madrid Gonzal ez

Julio Ernesto Flores LoOpez

Karen Li zeth Rosal es Magafia



Maria de | os Angel es Moréan de Csorio
MIton Hilario Mdreno Argunedo

Nancy Elizabeth Contreras

Ol ando Al berto Gomes Juarez

Oscar Ovidi o Agreda

Pabl o Al fonso Garcia Mena

Rei na Matil de Pineda de Mendoza

Rosa Mriam Contreras Siguach

Sandro Naanman Moran Aréval o

Silvia ldalia Mrataya de Flores

Silvia Marl ene Henriquez Lo6pez

Est udi ant es:

Pedro Ovidio Martinez.

Si | via Guadal upe Lobos.

Ana Maria Ventura Gonzél ez.

Al varo Ernesto Morataya Vivar.
Ramro Neftali Hernandez Pérez.
Dougl as Anil car Sintigo Acosta.
Ovi di 0o Nel son Martinez Cchoa.
Iris Magdal ena Arce Marquez.

Ana Patricia Mran Pol anco.



Victor Aparicio Linares Mzariego
José WI fredo Mufioz Lopez.

Ri cardo Antoni o Leodn.

Ri cardo Antoni o Rodriguez Guzman.
Bl anca Estel a Méndez Bel | 0so.

Ri cardo Maurici o Vasquez.

Silvia Susana Pérez Tobar.

Al ma Estel a Cal der 6n Al var ado.

Ana Carnelina Corea Ml i na.
Hect or Dani el Amaya Rodriguez.
Henry El i Hernandez Bernal.

Jesus Edgardo Rodriguez Osorio.
José Saul Ronero.

Ronal d Adonay Martines Rivera.



CUESTI ONARI O SOBRE EL ARRENDAM ENTO CON PROVESA DE
VENTA DE Bl ENES MUEBLES DI RI G DA A LOS ASOCI ADCS
DEL | NSTI TUTO SALVADORENO DE CONTADORES PUBLI COS

DE LA Cl UDAD DE SANTA ANA

La Facultad de Ci encias Econdémicas a través de |os al unmos
egresados de l|la carrera de Licenciatura en Contaduria
Publica, ~cuyo trabajo de graduacion consiste en el
“Planteamiento de una GQGuia Préactica Contable para el
estudio del Arrendamento con Pronesa de Venta de Bienes
Muebl es, conp una alternativa de las Ventas a Plazos con
el proposito de obtener ventajas en el é&rea tributaria”

solicita su colaboracion en el sentido de responder el
cuestionario que a continuacion se presenta, el cual sera

de gran wutilidad para la realizacion del nencionado

OGBJETI VO Realizar una investigacion prelimnar para
determinar |la inportancia de |a propuesta de una guia
practica sobre la aplicaci6n contable del arrendam ento con
pronesa de venta de bi enes nuebl es.

t rabaj o.



| NDI CACl ON:  Marque con una “X’ |la respuesta que considere

conveni ente, segun su experiencia y conocim ento.

1. ¢Ha prestado sus servicios para enpresas que se

dedican a |la venta de bi enes nuebl es?

Nota: si la respuesta de l|la pregunta anterior es no,

entonces pase a |la pregunta nunero 4.

2. ¢Di cha enpresa Concede ventas al crédito?
st NO
3. ¢Qué figura utiliza para la contabilizacidén y nmanejo
de las ventas al crédito dicha enpresa?

? Ventas a Pl azo

? Pronesa de Venta

? Arrendam ento con Pronesa de venta
Not a:
Si la respuesta de |la pregunta anterior es arrendam ento

con pronesa de venta, pase a la pregunta nunero 5



¢Ha escuchado sobre la aplicacion de la figura del
arrendamento con pronesa de venta para bienes

muebl es?

cConoce |los beneficios legales y fiscales que

proporci ona dicha figura?

¢Conoce |los beneficios financieros, de Iliquidez vy
presentaci 6n de | os estados financieros, que la figura

pr oporci ona?

S NO

¢Por qué cree que las enpresas casi no la utilizan?

No conocen su aplicaci 6n contabl e

Por tradicion con el uso de la figura que actual nente

utilizan

? No encuentran ventaj as



Por que requi ere de muchos control es

Si conocieran |os duefios de las enpresas |os
beneficios que proporciona esta figura ¢cree que

estarian dispuestos a utilizarla?

cLe gustaria que existiera una guia donde se
proporcionen los procedimentos a seguir para la
aplicaci 6n del arrendamento con pronmesa de venta vy
| os beneficios que ésta ofrece?

S NO

¢Evaluaria |l a posibilidad de inplenentar dicha guia?






