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RESUMEN EJECUTIVO

El Ministerio de Hacienda de El Salvador a través de la Direccion General de Impuestos
Internos implementa reformas al Codigo Tributario, decretadas por la Asamblea Legislativa en
diciembre de 2009, las cuales entraron en vigencia a partir de enero de 2010, haciendo referencia
en el articulo 62-A, los contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con sujetos
relacionados, estaran obligados a determinar los precios y montos de las contraprestaciones
donde no incluye un caso practico sobre la competencia del profesional de contaduria publica en
materia de precios de transferencia; siendo un tema de importancia permitiendo aportar una guia
practica a la presente investigacion en la que existan operaciones sujetas a regulaciones de

precios de transferencia.

El objetivo es presentar a través de un caso practico y lineamientos a seguir para el
desarrollo de métodos de precios de transferencia tradicionales, considerando las técnicas y
procedimientos adecuados del analisis donde fortalezca la actuacion de los profesionales en

contaduria publica en relacion a este tema.

Para la elaboracion del trabajo se realizo a través del tipo de investigacion hipotético-
deductivo, sefialando el método tradicional méas adecuado para ser tomado en cuenta por sujetos
relacionados, considerando las regulaciones en El Salvador. Utilizando como técnica la

recoleccion de datos y por medio de encuestas se recopilé informacion de profesionales ubicados



en San Salvador que permiti6 conocer sobre la experiencia legal, técnica, teérica y la
responsabilidad que todo profesional adquiere con la implementacion del estudio de precios de

transferencia.

Concluimos que el desarrollo de una guia practica, es muy importante tener un estudio de

precios de transferencia aplicado a métodos tradicionales.

Por lo anterior es pertinente sugerir a las autoridades del Ministerio de Hacienda a
impartir seminarios o charlas informativas cuyo costo sea accesible, asi como a los gremios de

profesionales;

Y a las diferentes Universidades del pais a incluir el tema de elaboracion de estudio de
precios de transferencia basado en métodos tradicionales, como asignatura adicional que permita

estar a la vanguardia de la evolucion de contaduria a nivel internacional.



INTRODUCCION

Los mercados internacionales y las fronteras comerciales han sido borrados, las empresas han
desarrollado nuevas medidas originando cargas impositivas para ser pagadas a la
Administracion Tributaria, centralizando operaciones en paraisos fiscales. Toda persona juridica
0 sujetos relacionados deben prepararse para el cambio; es asi como nace la regulacion en

materia de precios de transferencia y los métodos tradicionales.

Esta investigacion se efectué para aportar a los profesionales de contaduria publica, en tal
sentido surgen interrogantes, tales como: ¢(El grado académico que posee, que se apegue a su
competencia?, ¢Areas profesionales en que pueda tener conocimiento y experiencia?, ¢Tiene
conocimiento de los precios de transferencia? entre otras dudas. El objetivo principal que se
persigue es desarrollar una guia préctica para todos aquellos profesionales interesados que
aborde los aspectos minimos para determinar los métodos tradicionales en materia de precios de

transferencia.

Dentro del contenido del capitulo | se encuentra: el planteamiento del problema, ademas sus
antecedentes, justificacion y sus objetivos, a la hora de llevar a cabo un estudio de precios
de transferencia es recomendable estudiar, como por ejemplo el “Principio de Arms Length”,
los analisis funcional de comparabilidad, entre otros. A pesar de ser un contenido netamente
tributario, la estadistica forma una parte sumamente importante para su desarrollo, es por esto
que también el lector tendra a su disposicion terminologia util en el tema que cubra las
necesidades basicas para el desarrollo de los tres métodos tradicionales, aclarando que se

espera que los usuarios tengan al menos nociones elementales.



Dentro del capitulo Il se encuentra el marco tedrico conceptual legal técnico, la evolucién de
la contabilidad en la economia se actualiza constantemente, en campo contable se apertura
diferentes centros educativos, su exclusividad en cuanto a la especialidad era la ensefianza de la
contabilidad, los aspectos legales que se aplican actualmente en materia de precios de

transferencia y sus principales definiciones.

Dentro del capitulo Il trata sobre la metodologia a seguir sobre la investigacion realizada sus
objetivos y disefio metodoldgico sus tipos de procesamiento y el andlisis tanto como diagnostico

del trabajo realizado.

Dentro del capitulo IV se ha desarrollado un caso préactico que incluye la ejecucion de cada
uno de los métodos tradicionales retomando su correspondiente analisis funcional, riesgos y
por ultimo el informe que respalda un estudio de precios de transferencia en la entidad
siguiendo instrucciones para la elaboracion del formulario F982, que serviran de herramienta

para que el profesional sea mas competitivo.



CAPITULO I - PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. ANTECEDENTES

En El Salvador, los precios de trasferencia surgen como una herramienta de control
tributaria fue introducido legalmente, en el Codigo Tributario segin Decreto Legislativo
(D.L.) No. 230, de fecha 14 de diciembre de 2000, publicado en Diario Oficial, el articulo
62-A; que regula las operaciones entre los sujetos relacionados e independientes y que

realicen transacciones con bienes y servicios de la misma especie.

Ademas en D.L. No. 233 del 16 de diciembre de 2009, se incorpora la primera
reforma al Cddigo Tributario en la normativa legal del 2010 de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econémico (O.C.D.E), emite una actualizacién de las
directrices sobre precios de transferencia para las empresas multinacionales vy

administraciones tributarias.

En términos especificos la figura de precios de transferencia, en su contenido
presenta vacios procedimentales relativos a la estructura de un estudio, asimismo; no
establece a quien le corresponde como especialista la elaboracién de dicho plan, lo cual
representa un problema de control para la figura del profesional de contaduria publica y los
involucrados en el trabajo de investigacion, en esencia para la persona encargada de llevar

este tipo de control por las siguientes razones:

» Laescasa bibliografia para casos practicos.
» Diversidad de teoria que se aplica tales como: econémica, mercantil, financiera,

estadistica entre otras.



» Criterios que se aplican al estudio de analisis en los rubros de activos y pasivos, asi
como en sus funciones y riesgos que representan.
» La complejidad y regulacion por la entidad de Organizacion para la Cooperacion y

el Desarrollo Econémico (O.C.D.E).

1.2.  CARACTERIZACION DEL PROBLEMA.

El profesional de la carrera de licenciatura en contaduria publica, no tiene el
conocimiento adecuado y la experticia necesaria para poder incursionar en el tema de
estudio de precios de transferencia entre sujetos relacionados, razén por la cual se ven
afectados a participar en dicho tema, ya que no existe una educacion continua a nivel
universitario que le permita ampliar su horizonte en expectativas laborales nacional e
internacional, marginandolo de una superacién socio econémica, razén por la cual se crea
la siguiente interrogante: ¢(Como puede facilitar la implementacion de una guia
procedimental practica a los profesionales de la contaduria pablica, en el estudio de precios

de transferencia en las empresas de sector publicidad del area de san salvador?.

1.3.JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION.

En la actualidad producto del comercio internacional los grupos de empresas transan
bienes y servicios que no son fidedignos en cuanto a su valor pactado entre partes
relacionadas; es decir, no corresponden al precio de mercado existente, constituyéndose

esta una forma de incumplimiento tributario.



En consecuencia los Profesionales de Contaduria Publica no han creado una cultura
de competencia en el area de estudio de precios de transferencia, ya que las instituciones
encargadas de preparacion académica; se han quedado desfasados en la actualizacion de los
planes de estudio en los que se ven involucrados temas actuales como es el de precios de
transferencia, generando asi una barrera tal como su desarrollo que no le permite a los
profesionales eliminar riesgos de cualquier naturaleza con la finalidad de proporcionar una
certeza de la informacion de los usuarios y andlisis de estudio acerca de los antecedentes

historicos.

Con la implementacion de una guia practica en la cual se detalla todos los rubros
que deben de considerar en forma esquematica, dando asi un orden de todos los factores a
considerar tales como: las generales del sujeto relacionado, monto de la transaccion, lugar

de origen del sujeto relacionado controlador y controlado.

1.4.  OBJETIVO DE LA INVESTIGACION.

1.4.1. General.

Desarrollar una guia préactica procedimental que facilite la implementacion de métodos
tradicionales, para el estudio de precios de transferencia que faciliten a los profesionales de

contaduria publica su facil acceso al desarrollo del tema.



1.4.2. Especifico.

Facilitar a los profesionales de contaduria publica, acceso al desarrollo del tema de estudio

de precios de transferencia.

Desarrollar ejercicios practicos que permita obtener una claridad al momento de querer

aplicar un método.

1.5.  HIPOTESIS.

La hipdtesis de la investigacion es la siguiente:

1.5.1. Hipdtesis del trabajo.

A través del uso de una guia procedimental practica permitira al contador publico, o
cualquier otro profesional interesado en el tema en estudio, facilitando la realizacion de un

estudio de precios de transferencia.

1.5.2. Determinacion de las variables.

Variable Independiente; Guia de aplicacion para estudio de precios de transferencia para

empresas publicitarias dentro del municipio de San Salvador.



Variable Dependiente; Implementaciéon de métodos tradicionales de precios de
transferencia, para el profesional de contaduria publica, los cuales le faciliten la eleccion de

cualquiera de ellos.

1.6.  LIMITACIONES DE LA INVESTIGACION.

El presente trabajo de investigacion en particular tiene una serie de limitaciones para
su desarrollo entre las cuales esta el acceso a la informacién, la complejidad del tema y la
disponibilidad para poder comparar precios de mercado. La facilitacion de la misma por

parte de las empresas en estudios.

1.7.  OPERACIONALIZACION DE VARIABLES.

La medicidn de variables consiste en aseverar las necesidades de una guia préactica
que permita que el profesional adquiera conocimientos para el desarrollo de un plan de

estudio de precios de transferencia en cualquier giro que desee aplicarlo.

A continuacion se presenta una figura de cruces de variables que permita mayor

comprension sobre el tema en estudio.



Figura 1: Operacionalizacidn de variables
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CAPITULO II: MARCO TEORICO, CONCEPTUAL, LEGAL Y TECNICO

2.1.  ANTECEDENTES.

2.1.1. Antecedentes generales.

El Secretario General de la OCDE, Angel Gurria, felicité a El Salvador durante la
ceremonia y afirmd que "se envia asi otro mensaje poderoso a la comunidad internacional
sobre el compromiso de El Salvador para luchar contra la evasion y el fraude fiscal
internacional, mediante el aumento de la transparencia” a partir del afio 2009. Gurria afiadio
que “la OCDE espera que el convenio entre en vigor rapidamente, para que asi El Salvador
pueda aprovechar esta oportunidad con el fin de ayudar a restaurar la confianza en las

instituciones y el Estado de Derecho ". (Econdmico)(OCDE)

El Convenio contempla: asistencia administrativa tributaria entre las autoridades
para el intercambio de informacion previa solicitud, intercambio automatico de
informacion, inspecciones tributarias simultaneas y asistencia en el cobro de las deudas
tributarias, siendo desarrollado por la OCDE y el Consejo de Europa, proporciona un marco
multilateral global para el intercambio de informacion y asistencia en la recaudacion de

impuestos a partir del 2010. (Econémico) (OCDE)



2.2. LA PROFESION CONTABLE Y COMPETENCIA.

2.2.1  Antecedentes.

En El Salvador a raiz de la implementacion de las directrices establecidas por la
Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE) y las reformas
tributarias en diciembre del 2009, especificamente al articulo 62-A del Cédigo Tributario,
los profesionales contables deben contar con la competencia y experticia necesaria en el

tema de precios de transferencia.

Los futuros contadores publicos del pais deben tener una vision de mejorar el
estatus de esta profesion, por lo que es necesario conocer la informacién histérica que
demanda el nuevo contexto de negocios. Dando la oportunidad a los profesionales que
tuvieron un papel significativo, para que la profesion contable en El Salvador sea como la

conocemos hoy en dia.

En un inicio el profesional contable, solamente contaba con el nombre de tenedor de
libros, con el pasar de los tiempos se implementa el titulo del “Plan de Estudios de la
Carrera de Contador”, fue elaborado en ese entonces por el Ministerio de Instruccion
Publica. (Salvador, 1939). Dando origen un grado de Contador Publico Certificado, en la

actualidad se le da el nombre de Contador Publico Académico.



El ejercicio de la profesién contable cada dia obtiene una relevancia puesto que
desempefia un papel importante dentro de la empresa. De tal forma que el profesional
debera obtener conocimientos de calidad, que le permitan hacer frente a los cambios

constantes y el manejar la informacion financiera de una manera correcta y ética.

Los cambios que manifiesta el mundo actual en razén de la internacionalizacion de
la economia, unidos a los requerimientos de informacion de las empresas en un mercado
altamente competitivo, en el cual, la eficiencia es factor fundamental del éxito, ponen de
presente la importancia de las normas internacionales de contabilidad y la necesidad de su

adecuacion al interior década pais.

El contador publico debera cumplir ciertos principios que le permitan ser mas
competentes constituyendo un eje conceptual en torno al cual gira todo el planteamiento,
estos son: Integridad, objetividad, diligencia y competencia profesional, confidencialidad y
comportamiento profesional, los conocimientos son fundamentales, en cuanto a

las habilidades que comprenden el “hacer” y las actitudes que abarcan el “ser”.

La actual globalizacion que se vive constantemente e inseguridad fisica y la
coyuntura actual del mercado laboral, hace que las nuevas tendencias contables, y el
proceso de globalizacion que se esta viviendo, exigen al contador que sea un profesional
competente, con altos estandares de formacion que le permitan afrontar los constantes y

nuevos retos.

Muchos empresarios consideran al contador un mal necesario, no lo valoran como

una herramienta solida para el desarrollo de su empresa. Algunos solo son contratados para
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firmar declaraciones, estados financieros para los bancos y para responder requerimientos

de la Administracion Tributaria.

Es deber del profesional ofrecer a sus clientes un valor agregado, siendo este
proporcional a su nivel de competencia, para asesorar a una empresa se requiere un amplio
conocimiento y experiencia, y la unica forma de conseguir estos elementos es a través de
una formacion e investigacion continua, no son muchos los que cuentan con formacion
acadéemica de especializacién y menos de maestrias, son pocos los que acuden a seminarios

congresos y los que se atreven a escribir libros.

El objetivo que todo profesional debera mantener es un alto perfil de calidad siendo
su finalidad, para salir avante a cualquier desafio, como la tecnologia y dentro de ellos los
sistemas de informacion de gran importancia relativa, en los ultimos diez afios; esto implica
tener conocimiento del area, compresion de la esencia de los complejo para transformarlo
en soluciones manteniendo un equilibrio entre los hechos y en larazén. Cada uno de los
compromisos que todo profesional de contaduria publica, adquiere tiene la obligacién de
sentirlos como propios, facilitindole el dominio a cada procedimiento, uso y préactica de la

profesion con la finalidad de ejecutar esa competencia adquirida.

2.3. SECTOR SERVICIO PUBLICITARIO.

Surge paralelamente con el comercio, por lo cual se considera tan antigua como él,
donde realmente aparece la publicidad por primera vez, al menos todos los indicios hacen
pensar asi, es en la Grecia Clasica, donde los primeros comerciantes tienen una vida

ndémada.
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En cuanto a su etapa de desarrollo contaban con posibilidad de desarrollar la venta

de sus mercancias y la pregonan, la vocean, de alguna forma la anuncian.

Con el renacimiento y la aparicion de la imprenta, la publicidad va tomando forma y
es definitivamente en el siglo dieciseis, con la aparicién de los periddicos donde de una
manera definitiva la publicidad toma asiento. Se creé que fue el "The Times Handlist",
periodico inglés, fundado en 1622, donde el primer anuncio de prensa, propiamente dicho,

aparecio. (meister, s.f.)

2.4.  PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

2.4.1. Antecedentes.

El Salvador se convirtié en un miembro del Foro Global sobre la transparencia y el
intercambio de informacion con fines fiscales en el afio 2011. La fase 1 de la revision entre
pares, donde EI Salvador demuestra su alto nivel de compromiso con el estandar
internacional para la transparencia fiscal y el intercambio de informacion, fue publicada en

marzo de 2015. (OCDE, 2017).

Las directrices que establece la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo
Econdmico (OCDE) permitiran al profesional aplicar los métodos tradicionales, de los
cuales comprenden tres tipos y reciben este nombre porgue son los que mas tiempo llevan

utilizandose.
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Figura 2: Precio comparable no controlado (CUP).
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Fuenbe: Elaboracian propia

Este tipo de precio presenta una fortaleza directa y que lo hace mas confiable de

aplicar el principio de plena competencia.

Cuenta con un alto grado de comparabilidad requerida del producto, sin embargo en
la practica se vuelve un tanto dificil encontrar comparables suficientemente similares y que
no exista diferencia que tenga efecto material en el precio, no posee comparables internos y
se encuentra limitado a situaciones menos complejas, son factores considerables para

determinar las debilidades con las que cuenta la aplicacion de este método.

Para una mejor aplicacion las operaciones que el mismo producto se vende a
empresas independientes (comparables internos); en lo particular se consideran las tasas de
interés se pueden requerir ajustes, dado que se realice una venta a una asociada

(comparables externos).




Figura 3: Precio de reventa.
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Este tipo de método es considerado como uno de los méas aptos para determinar el

valor de mercado de un bien adquirido a una empresa, realiza las operaciones utilizando el

precio pactado por una empresa asociada, cuando vende a una independiente, el cual se le

reduce un margen bruto de mercado para cubrir costos y ganancias del revendedor.

Las diferencias de productos son menos significativas, se necesitan mas ajustes de

comparabilidad que con el CUP, a la vez estos pueden verse afectados por la eficiencia de

gestion, se vuelve dificil cuando las mercancias son procesadas mucho antes de la reventa;

cuando el distribuidor no agrega valor significativo al producto lo convierte en mejor

aplicacion en reventa de bienes.
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Figura 4: Método de costo incrementado.
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Se consideran que sus diferencias son menos significativas, las consecuencias que
se origine un efecto material son raramente probables, y si se trata de establecer

comparacion con los precios de transferencia no comparables, es minima.

2.4.2. Generalidades de precios de transferencia.

El articulo 9 del modelo de convenio fiscal de la Organizacion para la Cooperacion
y el Desarrollo Econdmico(OCDE) sobre la renta y el patrimonio a implementado normas
en materia de precios de transferencia se refiere a los ajustes de los beneficios a efectos
fiscales en el caso de que las condiciones en que se hayan efectuado las operaciones entre
empresas asociadas (matrices y sus filiales, y sociedades sometidas a un control comun)
difieran de las normales de mercado entre partes independientes plena competencia.

((OCDE), 2011)
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Algunas empresas usan como método los precios de transferencia, de manera tal que
sea posible medir el desempefio de sus divisiones. Para este fin, se establece un precio para

cada una de las transferencias de productos entre las antes dichas divisiones.

2.4.3. Pasos a seguir para la elaboracion del plan de estudios de precios de transferencia.

Figura 5: Sugerencia de etapas del estudio de precios de transferencia.
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Fuente: Elaboracion Propia

Etapa 1: Planificacion del estudio, se realiza con el sujeto relacionado, abordando factores
de quienes seran los encargados de realizar el trabajo y a quien se tienen que dirigirse por
cualquier requerimiento, ademas que aspectos se tomaran en cuenta, cuanto tiempo se

estima la finalizacion del encargo y su documentacion necesaria que sera utilizada.
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Etapa 2: Recopilacion de la informacién y ejecucién, colectar toda la informacion
pertinente relacionada en funcion de las transacciones realizadas en el periodo que

comprende el plan de estudio.

Etapa 3: Analisis econdmico de transacciones, se revisan las transacciones de compras y
ventas de bienes y servicios del periodo en estudio, cuentas por cobrar y cuentas por pagar,

y cualquier otra informacidn que soporte el anélisis econémico.

Etapa 4: informe y discusion, explicacion del informe sobre el estudio realizado y

discusidn con los niveles jerarquicos encargados con los sujetos relacionados.

Etapa 5: Fases posteriores al estudio de precios de transferencia, presentacion de los

resultados finales del plan de estudio y su resumen técnico a la Administracion Tributaria.

2.4.4. Sujetos relacionados en los precios de transferencia.

Los precios de transferencia en su aplicacion requieren que en las transacciones u
operaciones exista una vinculacion legal entre las partes, los cuales se mencionan los
siguientes (Art. 199-C, Codigo Tributario):

a) Sus afiliadas.

b) Los principales propietarios, los directores, la gerencia y los miembros inmediatos de sus

familias.
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c) Entidades para las cuales la entidad que reporta tiene inversiones contabilizadas

mediante el método del valor patrimonial proporcional.

d) Cualquier otra entidad o persona con la cual la entidad que reporta pudiera efectuar
transacciones, cuando una de las partes tiene la facultad de influir significativamente en la
gerencia o en las politicas operacionales de la otra, de tal forma que una de las partes

pudiera estar impedida de perseguir completamente sus propios intereses. (MEXICO, 2013)

Y, los métodos de utilidad (o también conocidos como métodos de beneficios)

principalmente utilizados y reconocidos por la OCDE son:

» Meétodo de division de utilidades.
» Método transaccional de margenes neto.

» Método del beneficio comparable.

2.4.5. Meétodos tradicionales.

Estan principalmente enfocados a determinar valores de mercado asociado a
transacciones u operaciones particulares; mientras que los métodos no tradicionales pueden
ser utilizados de manera mas significativa, cuando se requiere valorizar activos relevantes

tangibles o intangibles.
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También aquellos recomendados por la Organizacion para la Cooperacion y el

Desarrollo Econémico (OCDE), para el célculo de los precios a los que se deberian realizar

las operaciones entre partes relacionadas, no obstante no son muy eficientes para

determinar valores de participaciones accionarias. Un precio de transferencia puede ser el

resultado de una gran diversidad de transacciones llevadas a cabo entre empresas

relacionadas como se muestran a continuacion:

v

v

v

2.4.6.

Compraventa de materia prima.

Cobro o pago de regalia.

Compraventa de productos terminados.

Compraventa de divisas.

Prestacion de servicios administrativos.

Servicios de asistencia técnica.

Prestamos.

Transferencia de tecnologia.

Arrendamiento de bienes muebles e inmuebles.
Compraventa o0 aporte de acciones de 0 a una sociedad.
Operaciones financieras en general (futuros, derivados, finanzas (warrants)), entre

otros.

Los métodos en materia de precios de transferencia aprobados por la OCDE.

Precio libre comparable no controlado, determina el precio de los bienes o servicios

transferidos en una operacion vinculada por comparacion con el precio de los bienes o
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servicios transferidos en el &mbito de una operacion partes independientes comparables.
(Apaza Meza, 2007)

Precio de reventa, que compara el margen de reventa en una operacion vinculada de
compra con el margen de reventa que se ha obtenido en operaciones de compra y reventa

no vinculadas y similares. (Apaza Meza, 2007).

Costo incrementado, consiste en determinar el valor de mercado de bienes y
servicios que un proveedor transfiere a su parte vinculada y su vez compara el margen
sobre los costes directos e indirectos incurridos en una operacion vinculada con el margen
sobre los costes directos e indirectos incurridos en una operacion no vinculada. (Apaza

Meza, 2007).

2.4.7. Meétodos no tradicionales.

Participacion de utilidades el valor de mercado de bienes y servicios a travées de la
distribucion de la utilidad global, que proviene de la suma de utilidades parciales obtenidas
en cada una de las transacciones entre partes vinculadas, en la proporcion que hubiera sido
distribuida con o entre partes independientes, teniendo en cuenta, entre otros, las ventas,
gastos, costos, riesgos asumidos, activos implicados, y las funciones desempefiadas por las

partes vinculadas. (Apaza Meza, 2007).

Residual de participacion de utilidades toma en cuenta los bienes y servicios, pero
distribuyendo la utilidad global de la siguiente forma: a) la utilidad minima que

corresponde a cada parte relacionada, mediante cualquier método aprobado de los
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numerales del 1) al 4) sin tomar en cuenta la utilizacion de intangibles significativos. b) se
establecerd la utilidad residual restando la utilidad minima de la utilidad global. La utilidad
residual sera distribuida entre las partes relacionadas, tomando en cuenta, entre otros
elementos, los intangibles significativos, utilizados por cada uno de ellos, en la proporcién

que hubiere sido distribuido entre partes independientes. (Apaza Meza, 2007).

Margen neto transaccional radica en determinar la utilidad que hubiesen obtenido
partes independientes en operaciones comparables tomando en cuenta los siguientes
factores de rentabilidad basados en variables, tales como activos, ventas, gastos, costos,

flujos de efectivo entre otros. (Apaza Meza, 2007).

Los métodos analizados en el presente trabajo de investigacion son los tradicionales
basados en las operaciones, el primero de ellos es de precio comparable no controlado, el
segundo de reventa y el tercero del costo adicionado y los basados en el resultado de las
operaciones que se encuentran descritos en las directrices de precios de transferencia para
Grupos Multinacionales y administraciones fiscales amparadas a la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE), determinan si las condiciones impuestas
en las relaciones comerciales o financieras entre empresas asociadas son coherentes con el

principio de plena competencia.
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2.4.8. Comparabilidad de los métodos de precios de transferencia.

Los factores de comparabilidad y los elementos a considerar para definir los
criterios y efectuar los ajustes de las diferencias resultantes, se desarrollaran en el

reglamento de aplicacion del Codigo Tributario.

Una operacion no vinculada es comparable a una operacion vinculada cuando:

a) No generen diferencias significativas entre transacciones que puedan afectar

materialmente el indicador financiero.

b) Cuando existiendo dichas diferencias significativas entre las operaciones, sea
posible realizar ajustes fiables al indicador financiero pertinente en la operacion no

vinculada a fin de eliminar los efectos de dichas diferencias en la comparacion.

Para determinar si dos o mas operaciones son comparables, se deben examinar los
siguientes factores de comparabilidad, en la medida en que sean econémicamente
relevantes con respecto a los hechos y a las circunstancias de las operaciones:

a) las caracteristicas de los bienes o los servicios transferidos;

b) las funciones ejercidas por cada una de las empresas con respecto a las operaciones
considerando los activos utilizados y los riesgos asumidos;

c) las clausulas contractuales de las operaciones;

d) las circunstancias econdémicas en las que se llevan a cabo las operaciones; y

e) las estrategias empresariales y comerciales que persiguen las empresas asociadas con

respecto a las operaciones. (FISCAL, 2011).
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2.4.9. Rango de libre competencia.

El rango de libre competencia es un indicadores financieros relevantes por ejemplo
precios, margenes o porcentajes de beneficios que se obtiene al aplicar el método en
materia de precios de transferencia, mas apropiado a un numero de operaciones no
vinculadas, cada una de ellas con un grado de comparabilidad relativamente equivalente
con las operaciones vinculadas. (CENTRO DE POLITICAS Y ADMINISTRACION

FISCALES, 2011)

2.4.10. Operaciones relacionadas con bienes intangibles.

La licencia, patentes, marcas, derechos de autor y/o la venta o cualquier otra
transferencia de bienes intangibles entre empresas relacionadas debe tener en cuenta el
punto de vista del comprador y del vendedor del bien en cuestion y, en especial, el precio al
que una empresa independiente y comparable estaria dispuesta a transferirlo, tal como el

valor y la utilidad de dicho bien para la empresa matriz, en el marco de su negocio.

2.4.11. La documentacién en precios de transferencia.

La obligacion del contribuyente de proporcionar la informacion y el analisis a la
Administracion Tributaria, y resguardar la documentacion durante el periodo comprendido

de 10 afos.
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2.5.  IMPORTANCIA DE LOS SUJETOS RELACIONADOS E INDEPENDIENTES.

La tematica de precios de transferencia posee vinculos societarios, accionarios y/o
servicios de operaciones economicas, dinerarias, compra y venta de bienes tangibles,

intangibles y entre empresas clasificandose como sujetos relacionados.

Los sujetos relacionados constituyen como parte esencial en el estudio de precios de
transferencia una importancia relevante en patentes, marcas, nombres comerciales y demas,

asi como importe de las contraprestaciones derivadas de su utilizacion.

2.5.1. Principales obstaculos al desarrollo de las entidades relacionadas.

Uno de los principales problemas entre sujetos relacionados se considera cuando
son locales y tienen que tributar el 30%, obliga a realizar estudio de precios de transferencia

de acuerdo a las regulaciones establecidas en las normas tributarias.

No contar con infraestructuras apropiadas puede disminuir la competitividad de las
empresas de paises en desarrollo, la posibilidad de obstaculos técnicos al acceso a los
mercados de los proveedores que se encuentren dentro de la clasificacion de baja o nula

tributacion o tipificados como paraiso fiscal.



2.5.2.

ARTICULOS RELACIONADOS

Articulo 29-A de Ley de impuesto sobre la renta.

No se admitiran como erogaciones deducibles de la renta
obtenida por bienes que no son utilizados para la
produccién y numerales 12) y 13).

Los intereses, comisiones Yy cualquier otro pago
provenientes de operaciones financieras, de seguros o
reaseguros celebradas por el sujeto pasivo prestatario, en
cualquiera de los casos siguientes, segiin numeral 14).

Articulo 62-A Cddigo Tributario aplicacion a sujetos
relacionados y sujetos independientes.

Constituidos o ubicados en paises, estados en paraisos
fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos
fiscales.
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Aspectos legales aplicados a precios de transferencia.

ANALISIS DEL CONTENIDO

10) Inciso 2do. En ningun caso seran deducibles las
pérdidas provenientes por actos entre sujetos
relacionados.

12) Los costos y gastos relacionados con rentas
sujetas a retencion cuando se haya efectuado el pago
y no se hubiere cumplido con la obligacion de retener
y enterar el impuesto retenido.

13) Los costos o gastos incurridos relacionados con
rentas sujetas a retencién, salvo que el agente de
retencion entere en el ejercicio o periodo de
imposicion respectivo, el valor que corresponde pagar
en concepto de retenciones.

a) No se hubiere efectuado las retenciones de

Impuesto sobre la renta.

b) El prestamista o prestador fuere un sujeto
relacionado domiciliado.

¢) Se excediere al resultado de aplicar a los préstamos
0 créditos.

d) El prestamista o prestador de servicios de seguros
0 reaseguros fuere un sujeto relacionado o esté
domiciliado, constituido o ubicado en un pais, estado
o territorio con régimen fiscal preferente, de baja o
nula tributacion o paraiso fiscal.

Establece que los contribuyentes que tienen
operaciones con sujetos relacionados, y la obligacién
de establecer el precio y monto de las
contraprestaciones considerando para esas
operaciones los precios de mercado de los bienes y
servicios de la misma especie.



ARTICULOS RELACIONADOS

Articulo 124-A Cddigo Tributario:

Informe de operaciones con sujetos relacionados los
primeros tres meses del afio.

Articulo 126, del Cdédigo Tributario literal
Obligacion de los sujetos pasivos.

a) y d)

Articulo 135, Obligaciones del Auditor
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ANALISIS DEL CONTENIDO

Los contribuyentes deberan establecer a precio de
mercado las operaciones con sujetos domiciliados.

I. Son aquellos que no estdn gravados en el
extranjero, o lo estdn con un Impuesto sobre la Renta
calculado sobre ingresos o renta neta o imponible,
inferior al 80% del Impuesto sobre la Renta que se
causaria y pagaria en El Salvador; Il Los que
clasifique la Organizacién para la Cooperacién y el
Desarrollo Econémico (OCDE) y el Grupo de Accion
Financiera Internacional (GAFI).

Los contribuyentes que celebren operaciones con
sujetos relacionados ya sea en forma individual o
conjunta sean iguales o superiores a quinientos
setenta y un mil cuatrocientos veintinueve délares de
los Estados Unidos de América ($571,429.00),
deberan presentar un informe de las operaciones que
ejecute con dichos sujetos.

a) Presentar o exhibir a la Administracion
Tributaria, toda la documentaciéon pertinente a la
actividad econémica de la empresa;

d) No presentar los requerimientos solicitados por la
Administracion  Tributaria dentro del plazo
establecido..

f) Reflejar en el dictamen y en el informe fiscal, la
situacién tributaria del sujeto pasivo dictaminado,
incluyendo una nota o apartado que las operaciones
entre sujetos relacionados que cumplen con las leyes
tributarias y el presente codigo.
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ARTICULOS RELACIONADOS ANALISIS DEL CONTENIDO

Articulo 147, del Cddigo Tributario literal €) La
documentacion de las operaciones realizadas con sujetos
relacionados.

Articulo 158, inciso quinto y sexto del Cédigo Tributario
Retencion a sujetos de impuesto no domiciliados.

Articulo 158-A del Codigo Tributario.

Retenciones a sujetos que se hayan constituido, se
encuentren domiciliados.

Articulo 199-A del Codigo Tributario.

Estimacion de la base imponible.

Art. 199-B del Codigo Tributario.

Se entenderda por precio de mercado.

Las personas o entidades, tengan o no el caracter de
contribuyentes, responsables, agentes de retencion o
percepcion, auditores o contadores, deberan
conservar en buen orden y estado, por un periodo de
diez afios contados a partir de su emision o recibo, la
siguiente documentacién.

Las filiales o sucursales deberan efectuar la retencion
a que se refiere el presente articulo con caracter de
pago definitivo, en el porcentaje previsto en el mismo.

Las personas naturales o juridicas, sucesiones,
fideicomisos, sociedades irregulares o de hecho o
union de personas, domiciliados en el pais, deberan
retener el veinticinco por ciento (25%) como pago
definitivo.

a) Por adquisiciones o transferencias de bienes
tangibles.

b) Efectuadas a sujetos o entidades domiciliados en
paises centroamericanos que hayan suscrito, y
ratificado el Convenio de Asistencia Mutua y
Cooperacién Técnica entre las Administraciones
Tributarias y Aduaneras de Centroamérica.

¢) Sujetos que cumplan los convenios y hayan suscrito
ratificado y cumplan efectivamente Convenios
evitando la doble tributacion.

d) Rentas beneficiadas con las tasas de retencién
reducidas del articulo 158 de este Codigo.

Se faculta a la Administracion Tributaria para:

*Estimar la base imponible de IVA.

sEstablecer el crédito fiscal.

*Determinar la renta y deducciones del impuesto
sobre la renta.

Las operaciones locales, el precio de venta que tengan
los bienes o servicios, en negocios o establecimientos
ubicados en el pais no relacionados con el fiscalizado,
que transfieran bienes o presten servicios de la misma



ARTICULOS RELACIONADOS

El precio de mercado en transferencias de bienes o
prestaciones de servicios al exterior.

Las importaciones el precio de mercado.

El precio de mercado, cuando haya mas de tres oferentes
de los bienes o servicios.

Cuando existieren menos de tres oferentes de esos bienes
0 Servicios.

Cuando el precio de mercado no pudiere determinarse.

Art. 199-C del Cédigo Tributario.

Se entendera como sujetos relacionados.(a)(b)(c)
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ANALISIS DEL CONTENIDO

especie.

El precio al que otros sujetos distintos al fiscalizado y
no relacionados con éste hayan transferido bienes o
prestado servicios de la misma especie, desde EIl
Salvador al mismo pais de destino.

El precio que tengan los bienes o servicios de la
misma especie en negocios o establecimientos no
relacionados con el sujeto fiscalizado, en el pais en el
que haya sido adquirido el bien o el servicio, mas los
costos o gastos de transporte, cuando proceda.

El precio de mercado se adoptara para esos fines un
precio promedio.

Se adoptara el precio promedio o del Unico oferente.

La Administracion Tributaria lo establecera
adoptando el precio del contribuyente fiscalizado
pudiendo ser inferior o superior al de mercado.

a) Cuando uno de ellos dirija o controle la otra,
0 posea, directa o indirectamente, al menos el 25% de
su capital social o de sus derechos de voto.

b) Cuando cinco o menos personas dirijan o controlen
ambas personas, 0 posean en su conjunto, directa o
indirectamente, al menos el 25% de participacién en
el capital social o los derechos de voto de ambas
personas.



ARTICULOS RELACIONADOS

Se entendera como sujetos relacionados. (i, ii, iii, iv, v)

Dos sociedades forman parte de la misma unidad de
decision o grupo empresarial.

Se entendera como sujetos relacionados literales (d, e, f,
9.1, ])
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ANALISIS DEL CONTENIDO

¢) Cuando sean sociedades que pertenezcan a una
misma unidad de decision o grupo empresarial.

i. Posea la mayoria de los derechos de voto.

ii. Tenga la facultad de nombrar o destituir a la
mayoria de los miembros del drgano de
administracion.

iii. Pueda disponer, en virtud de acuerdos celebrados
con otros socios, de la mayoria de los derechos de
voto.

iv. Haya designado exclusivamente con sus votos a la
mayoria de los miembros del o6rgano de
administracion.

v. La mayoria de los miembros del érgano de
administracion de la sociedad dominada sean
miembros o gerentes del érgano de administracién de
la sociedad dominante o de otra dominada por ésta.

Cuando dos sociedades formen parte cada una de
ellas de una unidad de decision o grupo empresarial
respecto de una tercera sociedad, de acuerdo con lo
dispuesto en este literal, todas estas sociedades
integrardn una unidad de decisibn o grupo
empresarial.

d) Se considera que una persona natural posee una
participacion en el capital social o derechos de voto,
con relacion de parentesco en linea directa o
colateral, por consanguinidad hasta el cuarto grado o
por afinidad hasta el segundo grado.

e) En una unién de personas, sociedad de hecho o
contrato de colaboracién empresarial o un contrato
de asociacion en participacién, cuando alguno de los
contratantes o0 asociados participe directa o
indirectamente en mas del 25% por ciento en el
resultado o utilidad del contrato o de las actividades
derivadas de la asociacion.



ARTICULOS RELACIONADOS

Articulo 199-D del Cédigo Tributario, numerales (1, 2,
3,4,5).

Los criterios de comparabilidad y sus factores a
considerar.

Elementos a considerar en la eliminacion de las
diferencias resultantes de la aplicacion de los criterios de
comparabilidad.
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ANALISIS DEL CONTENIDO

f) Una persona domiciliada en el pais y un
distribuidor o ente exclusivo de la misma residente en
el extranjero.

g) Un distribuidor o agente exclusivo domiciliado en
el pais de una entidad domiciliada en el exterior y
ésta Ultima.

h) Una persona domiciliada en el pais y su proveedor
del exterior, cuando éste le efectué compras, y el
volumen representa mas del cincuenta por ciento
(50%).

i) Una persona residente en el pais y sus
establecimientos permanentes en el extranjero.

j) Un establecimiento permanente situado en el pais 'y
su casa central o matriz residente en el exterior, otro
establecimiento permanente de la misma o una
persona con ella relacionada.

1) Caracteristicas de las operaciones efectuadas, sean

estas transferencias de bienes materiales, bienes
intangibles o prestacion de servicios.
2) Andlisis de las funciones o actividades

desempefiadas, incluyendo los activos utilizados y
riesgos asumidos en las operaciones de cada una de
las partes involucradas en la operacion.

3) Términos contractuales o los que no se encuentren
expresamente en ningun contrato, con los que
realmente se cumplen las transacciones entre partes
relacionadas e independientes.

4) Circunstancias econdmicas.

5) Estrategias de negocios.

1. Plazo de pago.
1. Cantidades negociadas.
1. Propaganday publicidad.
Costo de intermediacion.
V. Acondicionamiento, flete y seguro.
VI. Naturaleza fisica y de contenido.
Diferencias de fecha de celebracion de las
transacciones.
Los factores de comparabilidad y los elementos a

VII.



ARTICULOS RELACIONADOS

Codigo de Etica Profesional,
seccion 130

En la seccion 130 del Codigo de Etica Profesional,
competencia y diligencia profesionales
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ANALISIS DEL CONTENIDO

considerar para definir los criterios y efectuar los
ajustes de las diferencias resultantes, se
desarrollaran en el Reglamento de Aplicacion del
presente Cadigo.

130.1 EI principio de competencia y diligencia
profesionales

130.2 Un servicio profesional competente

130.3 ElI mantenimiento de la competencia
profesional exige una atencién continua y el
conocimiento de los avances técnicos profesionales y
empresariales relevantes. El desarrollo profesional
continuo permite al profesional de la contabilidad
desarrollar y mantener su capacidad de actuar de
manera competente en el entorno profesional.

130.4 La diligencia comprende la responsabilidad de
actuar de conformidad con los requerimientos de una
tarea, con esmero, minuciosamente y en el momento
oportuno.

130.5 El profesional de la contabilidad tomara
medidas razonables para asegurar que los que
trabajan como profesionales bajo su mando tienen la
formacién préactica y la supervision adecuadas.

130.6 Cuando corresponda, el profesional de la
contabilidad pondra en conocimiento de los clientes,
de las entidades para las que trabaja o de otros
usuarios de sus servicios profesionales, las
limitaciones inherentes a los servicios.

Fuente: Cédigo Tributario, Ley de Impuesto Sobre la Renta, Reglamento del Cédigo Tributario, Cédigo de Etica.

2.6 RIESGOS POR INCUMPLIMIENTOS DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

El sistema impositivo salvadorefio, considera ciertas formas de conductas de los

sujetos pasivos de los precios de transferencia, como inapropiadas por lo que tienen

consecuencias patrimoniales.
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En el informe fiscal al cierre de cada ejercicio, debera incluir un parrafo sobre los

precios de transferencias de las empresas auditadas en cumplimiento con el comunicado del

Consejo de Vigilancia de la Profesion de Contaduria Pablica y Auditoria (CVPCPA), de

fecha 9 de mayo de 2011. Y por no presentar el informe anual F-982, dentro de los

primeros tres meses transcurridos el afio seleccionado para crear el de plan de estudio se

estaria infringiendo los siguientes aspectos:

2.6.1

2.6.2

Riesgos por no cumplir con precios de transferencias.

Auditorias por parte de la autoridad tributaria a traves de equipo especializado.

No deducibilidad de los costos y gastos relacionados con operaciones con partes
relacionadas.

Problema de doble tributacion y Juicios muy costosos para el contribuyente.
Sanciones al tener que pagar actualizacion, recargos y multas.

Revelacion del incumplimiento en el dictamen fiscal.

Dificultad para justificar resultados negativos que no sean causados por precios de
transferencia.

Clima de frustracion ya que los casos se llegan a resolver hasta en 10 afios. (Codigo

Tributario)

Principales definiciones.

La metodologia de precios de transferencia requiere del conocimiento de conceptos

especiales para su aplicacién siendo los principales en su analisis los siguientes:
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2.6.3 Precio de transferencia.

“El precio pactado en la transferencia de bienes tangibles o intangibles, prestacion
. . . . : . . "
de servicios, o cualquier otra operacion realizada entre entidades o sujetos relacionados™.

(Hernéandez, 2015).

En la Administracién Tributaria, los precios de transferencia se utilizan para
determinar los beneficios sometidos a tributacion de grupos empresariales que, por su
caracter internacional transnacional, importador, exportador) tienen divisiones en varios
paises. Si todos los gastos del grupo se originan en un pais que tiene una carga fiscal o
ésta es alta y la venta se produce en otro que no tiene imposicién o que tiene una menor
carga fiscal el beneficio obtenido no estara pagando impuestos o se ingresara una cantidad

menor de la debida establecida por la (OCDE).

2.6.4 Principio de libre competencia.

Este principio considera que “el precio, la utilidad o beneficio que se obtenga en una
transaccion entre entidades o sujetos relacionados (operacion vinculada) debe ser el precio,
utilidad o beneficio que se hubiera obtenido en una transaccién comparable entre entidades

0 sujetos independientes operacion no vinculada”. (Hernandez, 2015)
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2.6.5 Ajuste para eliminacion de diferencias.

Es el procedimiento mediante el cual las diferencias que afectan el precio de las
contraprestaciones, entre las operaciones analizadas y las comparables independientes, son

eliminadas de manera tal que ambas puedan ser comparablemente razonables.

2.6.6 Analisis de comparabilidad.

Consiste en evaluar las caracteristicas econémicas relevantes de las operaciones
realizadas por el contribuyente con otras operaciones realizadas entre entidades
independientes, a fin de seleccionar de estas Ultimas aquellas operaciones que son la misma
especie. En la comparacion no deben existir diferencias entre ambos tipos de transaccion, o

de existir dichas diferencias, que las mismas puedan ser ajustadas de manera razonable.

2.6.7 Andlisis funcional.

Evalta las funciones que realiza una entidad para producir y vender un bien o
servicio, los activos tangibles e intangibles involucrados en las operaciones y los riesgos

asumidos, para determinar su grado de influencia en el proceso de dicho bien o servicio.

2.6.8 Bien o servicio de la misma especie.

Son todos aquellos bienes y servicios que reunen una serie de caracteristicas

econdmicas comunes que los hacen ser de igual o similar naturaleza.
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2.6.9 Contrato de colaboracién empresarial.

Es un género contractual caracterizado por la colaboracion de las partes
intervinientes que les permite la participacion e integracion en negocios 0 empresas
determinadas. Es un tipo de modalidad asociativa incluida dentro del concepto de unién de

personas.

2.6.10 Contrato de asociacién en participacion.
Contrato por medio del cual una persona otorga bienes o dinero a otra para realizar

actos mercantiles, de los cuales espera obtener participacion en las utilidades.

2.6.11 Distribuidor o agente exclusivo.

Es aquella persona natural o juridica que en forma continua, con representacion
legal y mediante contratos, se dedica a la distribucion de bienes y servicios, sobre los cuales
un principal posee la propiedad de marca, y que le faculta la representacion en un

determinado pais.

2.6.12 Entidades y operaciones comparables.

Se entenderd por entidades comparables todos aquellos sujetos que realizan la
misma actividad econdmica que el sujeto evaluado y por operaciones comparables, todas

aquellas operaciones que son de la misma especie comparable.
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2.6.13 Publicidad.

La Publicidad es un medio basado en anuncios, carteles, vallas y similares
exhibiendo los productos y servicios de los anunciantes en calles, avenidas y otras rutas
como carreteras y autopistas su importancia se debe a que la mente del consumidor suele
relacionar la calidad con la fama de un producto...Es una herramienta para todos aquellos
sujetos, que buscan incrementar sus demandas y dar a conocer sus productos y/o servicios
en ventas, ademas, sin la publicidad un producto bueno, eficiente y de buen precio no

podria ser vendido, porque seria desconocido para el publico consumidor.

2.6.14 Ventajas de precios comparados no controlados.

Es el més aceptado (Apaza Meza, 2007) por las legislaciones impositivas mundiales.
Establece la paridad comercial de bienes y servicios en funcién de las partes independientes

dando asi cumplimiento al principio de plena competencia.

Facilita la determinacion de mercado de commodities (oro, plata, cobre, zinc, granos

béasicos, harinas petroleo).

2.6.15 Desventajas de precios comparados no controlado.

No existe informacién publica confiable sobre valores de mercado de las transacciones de
bienes y servicios a excepcion de los commodities. En caso de bienes intangibles no se

aplica cuando se lleva incorporado.
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2.6.16 Rango de libre competencia.

Es un intervalo de indicadores financieros relevantes (por ejemplo precios,
margenes o porcentajes de beneficio) que se obtiene al aplicar el método en materia de
precios de transferencia mas apropiado a un numero de operaciones no vinculadas,
cada una de ellas con un grado relativamente equivalente a la operacion vinculada de
acuerdo con el analisis de comparabilidad, no deberdn practicarse los ajustes previstos a
una operacion vinculada (0 un grupo de operaciones vinculadas) sujeto a verificacion en
base al método en materia de precios de transferencia mas apropiado., se encuentra dentro

del rango de libre competencia.

Si el indicador financiero pertinente que resulta de una operacion vinculada
(0o de un conjunto de operaciones vinculadas) se encuentra fuera del rango de libre
competencia, la Administracién Tributaria podrd efectuar un ajuste de acuerdo con
el punto del rango de libre competencia que mejor refleje las circunstancias del caso en

cuestion.

2.7 MARCO TECNICO.

La Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OCDE), las
Naciones Unidas, el Fondo Monetario Internacional (FMI) y el Banco Mundial emitieron la
“Guia practica para afrontar las dificultades asociadas con la falta de comparables en 10S

analisis de precios de transferencia”. (Colombia, 2017). Incentiva a paises miembros que
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implementen este tipo de documento haciendo flexible el uso referenciando para leyes

internas que seran aplicadas.

2.7.1 Guia de Orientacion DG-001/2016.

Objeto.

La Direccion General de Impuestos Internos (DGII), emite la Guia de Orientacion No DG-
001/2016, para facilitar a los contribuyentes la aplicacion del tratamiento tributario de las
operaciones o transacciones realizadas con sujetos relacionados o con sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes,

de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.

Sujetos relacionados.

El tratamiento tributario establecido en el articulo 62-A del Cddigo Tributario, se aplica
cuando existen operaciones o transacciones celebradas con sujetos relacionados o con
sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes
fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, por lo que resulta de
suma importancia identificar quienes se consideran, para efectos tributarios, como dichos

Sujetos.

El articulo 199-C del Cddigo Tributario, define para efectos tributarios, en sus literales del

a) al j), quienes se entenderan como sujetos relacionados.
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El articulo 62-A del Cddigo Tributario, establece las situaciones bajo las que se entenderan
por sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con

regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.
Analisis de comparabilidad.

La determinacion del precio de mercado, de conformidad a lo establecido en el articulo 62-
A del Codigo Tributario comprende un analisis de comparabilidad de operaciones
realizadas por el contribuyente con operaciones realizadas entre sujetos independientes, en
transferencias de bienes o prestacion de servicios de la misma especie. Las caracteristicas
econdmicas de ambas operaciones se compararan tomando en cuenta, segun sea el caso, los

factores enumerados del 1) al 5) del articulo 199-D del Cédigo Tributario.

Si luego de comparar las caracteristicas econémicas relevantes de las operaciones
realizadas por el contribuyente con otras operaciones realizadas entre sujetos
independientes, se establece que los bienes y servicios son de la misma especie, pero que
estos presentan diferencias relevantes que afecten de manera significativa el precio o el
monto de la contraprestacion, estas diferencias deberan eliminarse en virtud de ajustes
razonables que permitan un mayor grado de comparabilidad. El articulo 199-D del Cdodigo
Tributario, define en sus incisos segundo y tercero, romanos | y el VII, los elementes que
deberdn tenerse en cuenta para la eliminacién de diferencias relevantes en el precio o

monto de la contraprestacion.
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Pasos para la aplicacion de la metodologia.

Para la determinacion de los precios y montos de las contraprestaciones de las operaciones
0 transacciones que celebren los contribuyentes con sujetos relacionados o con sujetos
domiciliados constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales
preferentes, de baja 0 nula tributacion o paraisos fiscales, resulta necesario realizar los

pasos siguientes:

i. Comprobar que el contribuyente haya celebrado operaciones o transacciones con
sujetos que se encuentren tipificados en los articulos 199-C y 62-A, inciso tercero y

siguientes del Cddigo Tributario y que las mismas son reales, no operaciones ficticias.

ii. Efectuar un analisis de comparabilidad de las caracteristicas econdmicas relevantes de
las operaciones realizadas por el contribuyente con otras operaciones realizadas por sujetos
independientes, con el objeto de establecer si los bienes transferidos y los servicios

prestados son de la misma especie.

iii. Luego de haber establecido que los bienes y servicios, de las operaciones realizadas
por el contribuyente con otras operaciones realizadas por sujetos independientes, son de la
misma especie, se verificard que estos no presentan diferencias relevantes que afecten de
manera significativa el precio o monto de la contraprestacion, pero en caso de que asi fuera,
estas diferencias deberan eliminarse en virtud de ajustes razonables que permitan un mayor

grado de comparabilidad.

Realizados los pasos anteriores, se procederd a seleccionar las entidades y operaciones
comparables a efecto de determinar, segin el método seleccionado, el precio de mercado
correspondiente. Asimismo se detallaran aquellas entidades y operaciones que fueron

excluidas para realizar dicha determinacion.
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Figura 6: Como establecer la guia de orientacion.

Objetivo
Alcance de la
guia de

; ., Contenido
orientacion

Fundamento Ambito de
Aplicacion Definiciones

Fuente: Elaboracién propia \ /

La guia va mas allad de un examen limitado a como tratar la falta de informacion
comparable local; en su lugar, el objetivo es ayudar a la aplicacién préctica a los regimenes
de precios de transferencia que apliquen el principio de plena competencia (principio de

Arm's Length).
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2.7.2 Directrices de la OCDE: Propuestas de legislacion.

Figura 7: Tipos de operaciones, informacion y procedimientos entre sujetos relacionados.

N\
I peraciones entre lpllcaaon de operaciones

empresas asociadas especificas,

e _d

N
w Informacion y

documentacion

e

N N
- Procedimientos . Disposiciones

administrativos finales.

I Fuente: Elaboracion propia

2.7.3 Informacién a revelar sobre partes relacionadas segun NIIF para PYMES.

Figura 8: Secciones 33.1y 33.2

Fuente: Elaboracion propia
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Alcance de esta seccion:

Seccion 33.1 Requiere que una entidad incluya en sus estados financieros la informacion a
revelar que sea necesaria para llamar la atencion sobre la posibilidad de que su situacion
financiera y sus resultados se hayan visto afectados por la existencia de partes relacionadas,

asi como por transacciones y saldos pendientes con estas partes.

Definicion de parte relacionada.

La parte relacionada segun NIIF PYMES seccion 33.2, es una persona, entidad que esta
relacionada con la entidad que prepara sus estados financieros (la entidad que informa).
Una persona, o un familiar cercano a esa persona, estd relacionada con una entidad que
informa si esta relacionada con la informante si le son aplicables cualquiera de las
condiciones siguientes:

Figura 9: Grupo empresarial.

¢ Grupo empresarial

et Subsidiarias

Generando ..
. . Economicos
Operativas beneficios

Euente: NIIF para las PYMES J
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La entidad que informa son miembros del mismo grupo (lo que significa que todas
las controladoras, subsidiarias y otras subsidiarias de la misma controladora son partes
relacionadas entre si). Una de las entidades es una asociada o0 un negocio conjunto de la
otra entidad (o de un miembro de un grupo del que la otra entidad es miembro). Una
persona identificada en (a) (i) tiene poder de voto significativo en la entidad. Una persona
identificada en (a) (ii) tiene influencia significativa sobre la entidad o tiene poder de voto

significativo en ella. (IFRS, 2016)

Una persona, o un familiar cercano a esa persona, tiene influencia significativa
sobre la entidad o poder de voto significativo en ella, y control conjunto sobre la entidad
que informa. Un miembro del personal clave de la gerencia de la entidad o de una
controladora de la entidad, o un familiar cercano a ese miembro, ejerce un control o

conjunto sobre la entidad que informa o tiene poder de voto significativo en ella.

Para efectos de esta Seccion 33, se entenderd como: Grupo: una controladora y
todas sus subsidiarias. Control (de una entidad): poder de dirigir las politicas financieras y
de operacion de una entidad, con el fin de obtener beneficios de sus actividades. Control
conjunto: acuerdo contractual para compartir el control sobre una actividad econémica.
Existe solo cuando las decisiones financieras y de operacion estratégicas relativas a la
actividad exigen el consenso unanime de las partes que comparten el control (los

participantes). Controladora: entidad que tiene una o mas subsidiarias.
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Subsidiaria: Es una entidad, en la que incluye otras sin forma juridica definida, tal como
las férmulas asociativas con fines empresariales, que es controlada por otra (conocida como

controladora). (NIC-28)

Negocio conjunto: acuerdo contractual en virtud del cual dos o mas participantes
emprenden una actividad econémica que se somete a control conjunto. Los negocios
conjuntos pueden tomar la forma de operaciones controladas de forma conjunta, activos

controlados de forma conjunta, o entidades controladas de forma conjunta. (NIC-31)

Asociada: entidad, incluida una entidad sin forma juridica definida, tal como las formulas
asociativas con fines empresariales, sobre la que el inversor posee influencia significativa, y

que no es una subsidiaria ni constituye una participacion en un negocio conjunto. (NIC-28)
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CAPITULO IIl: METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

3.1 OBJETIVO GENERAL.

Preparar a todo profesional con deseos de incrementar su competencia en cualidades
y conocimiento del resto, a través de una herramienta que facilite la elaboracion y
presentacion de un plan de estudios en materia de precios de transferencia y un ejemplo de
como seleccionar el método tradicional idoneo de acuerdo a las caracteristicas de las
transacciones u operaciones entre partes relacionadas que sirva de apoyo en el ejercicio

practico.

3.2 OBJETIVO ESPECIFICO.

1. Estructura del contenido de una guia de procedimientos técnicos practicos para la
seleccion de un método tradicional de precios de transferencia, aplicando la
normativa legal vigente y tratados internacionales en los que El Salvador se
encuentra suscrito.

2. ldentificar segin las directrices de la Organizacion de Cooperacion para el
Desarrollo Econdémico (OCDE) los métodos tradicionales a desarrollar en el
presente trabajo de investigacion, estriban en el contenido de una guia de
procedimientos que sean Utiles a los profesionales de la contaduria publica.

3. Desarrollar casos practicos de estudio de precios de transferencia basados en

métodos tradicionales.
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3.3 DISENO METODOLOGICO.
3.3.1 Enfoque y tipo de investigacion.

La investigacion tiene por objeto dar a conocer los beneficios que obtendran los
profesionales de contaduria y los aportes que se le brindaran a la sociedad como valor

agregado.

3.4 PROCESAMIENTO Y ANALISIS DE LA INFORMACION.

El estudio se ejecutd por medio del método hipotético-deductivo, ya que incluyé en
forma detallada las caracteristicas del problema, que presentan las sociedades relacionadas
y/o independientes, por la falta de una guia préctica, determinando el método tradicional, lo
cual se utilizé técnicas de recoleccion de datos, que se analiz6 para la comprobacion de la

hipétesis planteada.

El propdsito de analizar dicha informacion fue para evaluar la competencia del
profesional de contaduria publica en el conocimiento en la aplicacion practica del estudio
de precios de transferencia y la capacidad de implementar cualquiera de los métodos

tradicionales.
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3.4.1 Unidades de analisis.

Para el desarrollo de la investigacion se tom6 como unidad de analisis a los
contadores de las empresas que tienen operaciones con sujetos relacionados que se dedican
al rubro de la publicidad en el municipio de San Salvador, tomando en cuenta que son
quienes realizan cada uno de los procedimientos de evaluacion de controles establecidos
por las leyes vigentes y la debida aplicacion de los métodos de valuacion para poder

establecerlos precios de transferencia entre sujetos relacionados.

3.5 UNIVERSO Y MUESTRA.

3.5.1 Universo.

El universo estad conformado por los profesionales que trabajan en el area contable en
las entidades dedicadas a la publicidad, para lo cual se utilizaron los datos proporcionados
por la direccion general de estadisticas y censos que establece que existen 100 de las que se
mencionan posteriormente, ademas se tomaron 42 empresas para ser encuestadas y que

cumplen con los requisitos establecidos para la investigacion.

Por lo anterior se enlistaron las entidades publicitarias de las cuales se identific que
cumplen con los criterios para la aplicacién de estudio de precios de transferencia y

métodos tradicionales.
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La realizacion de la investigaciéon ha considerado desarrollar un plan de estudio y
permitiendo seleccionar el mejor método que permita establecer un precio de transferencia
de los servicios publicitarios determinando que se encuentren dentro de los precios valor de

mercado.

3.5.2 Tipos de variables.

Las variables establecidas para la investigacion fueron:

v" Independiente: Guia de aplicacion para estudio de precios de transferencia para
empresas publicitarias dentro de San Salvador.

v Dependiente: Implementacién de una herramienta para el desarrollo del plan de
estudios de precios de transferencia y eleccion de un método tradicional, para el
profesional de contaduria publica, los cuales le faciliten la eleccion de

cualquiera de ellos. Los indicadores utilizados en la investigacion fueron:

3.5.3 Muestra.

El célculo de la muestra se efectué tomando en consideracion los siguientes

aspectos:

Un error muestral del 5% ya que al tomar una muestra y no el universo, se pierde un
porcentaje de representatividad del total de la poblacion, estimando un nivel de confianza
del 95% se apegue a la realidad, y un 5% de fracaso que los resultados no se ajusten a la
realidad esperada, se aplicara para obtener la muestra la formula estadistica para

poblaciones finitas de la siguiente forma:
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v" Célculo de muestra de empresas.

Formula para poblaciones finitas:

N.P.Q.Z?
_(N—1)€2+P'Q'ZZ

Donde:

* N = Total de la poblacion

 Zo= Coeficiente de confianza 1.96 (la seguridad es del 95%)

* p = proporcion esperada (en este caso 5% = 0.05)

* q = Probabilidad de éxito que la problematica exista, (1 — p), en este caso 1- 0.05 =
0.95)

* ¢ = Margen de error

Sustituyendo los valore en la formula se obtiene:

(100)(0.05)(0.95)(1.96)2
~ (100-1)(0.05)2+(0.05)(0.95)(1.96)2

n=4152 =42
De acuerdo al resultado se tomaron 42 sujetos relacionados del giro publicidad del

municipio de San Salvador.

3.6 INSTRUMENTOS Y TECNICAS EN LA INVESTIGACION.

Para obtener la informacion sobre la problematica a investigar se uso el instrumento
de recoleccion e informacion cuestionario, con el cual se indag6 con exactitud la serie de

inconvenientes y problemas que tienen los sujetos relacionados al no poseer una guia que
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les permita realizar una evaluacion periddicamente para el andlisis de precios de

transferencia.

También se empleo la encuesta como instrumento de medicion para obtener datos y

determinar la competencia del profesional de contaduria publica.

Los instrumentos a utilizados para ejecutar las técnicas seleccionadas fueron:

Guia de preguntas cerradas realizadas a cada uno de las personas con puestos
claves, estas interrogantes son de caracter cerrado con la finalidad de obtener los

principales argumentos que incidan en el problema.

3.6.1 Instrumentos de medicion.

En cuanto a los instrumentos para llevar a cabo las técnicas adoptadas se

seleccionaron los siguientes:

v' La guia de preguntas: que fue realizada a aquel personal especifico que se
entrevistd, conteniendo preguntas de caracter abiertas y cerradas para que

obtener informacidn que ayudo a profundizar en los resultados obtenidos.

v El cuestionario: formulando una serie de preguntas que ayudaron a determinar
su grado de competencia y aquellas fallas o deficiencias en los profesionales de

contaduria publica.
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3.7 PROCESAMIENTO DE LA INVESTIGACION.

Luego de obtener la informacion recopilada a través de los cuestionarios esta se
vacio en hojas de calculo de Excel, para la elaboracion de los graficos estadisticos y la
interpretacion de los resultados por considerar una herramienta adecuada para el
procesamiento de los datos obtenidos y finalmente fueron interpretados obteniendo las

conclusiones.

3.8  ANALISIS E INTERPRECION DE DATOS.

Después que la informacion recolectada estuvo tabulada completamente, se

procedid al andlisis e interpretacion, el cual se ejecuto de la siguiente forma:

Se digité la pregunta formulada, se tabulé y se destacd los datos en términos
absolutos y porcentuales, las frecuencias se presentaron por medio de graficos de barra y se

dara relevancia a la mayor frecuencia de las respuestas obtenidas.

3.9 DIAGNOSTICO DE LA INVESTIGACION.

Tomando como base el analisis efectuado se determinaron las principales causas y
efectos de la problemaética investigada y de acuerdo al diagndstico se propondréa el disefio
de una herramienta que permita incrementar la competencia en el profesional de contaduria
publica a través de una guia practica que servira de apoyo para facilitar la implementacion

un plan de estudios de precios de transferencia y de la seleccion del método tradicional..
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En San Salvador la determinacion de los precios de transferencia sigue siendo un
tema complejo para los profesionales que estdn dentro de empresas que mantienen
operaciones con sujetos relacionados, cuentan con conocimientos pero no alcanzan a tener

esa competencia por falta de informacion o preparaciones académicas.

A la fecha no conservan con herramientas suficientes que faciliten la elaboracion de
un plan de estudios de precios de transferencia y el uso de la aplicacion especificamente en

los métodos tradicionales.

Considerando la existencia de un marco técnico nacional, especificamente la guia de
orientacion emitida por la DGII, un bajo porcentaje equivalente al 45% de los profesionales
encuestados manifestd conocer el tema de precios de transferencia, lo cual demuestra que la
mayoria que no conoce se encuentran interesados en que se les proporcione dicha

herramienta.

La mayoria carece de experiencia practica y abonando a esto el 55% de estos alin no
han realizado plan de estudios sobre precios de transferencia, desconocen de las
consecuencias de la no presentacion del F-982; Los resultados de las encuestas revelan que
el 76% considera importante que exista un experto que ayude al entendimiento del tema de
la elaboracion del plan de estudios de precios de transferencia y la comprension de cémo
seleccionar el mejor método tradicional, dado que desconocen el alcance del Art.62-A del

Caodigo Tributario.
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El 61% de los profesionales sabe identificar los métodos tradicionales del 45% que

conoce del tema.

El 81% de los profesionales encuestados consideraron la importancia de contar con
una herramienta que sirva como guia dado que les incrementaria la competencia para el
desarrollo del plan de estudio de precios de transferencia y métodos tradicionales auxiliaria

a evitar incumplimientos tributarios a los contribuyentes.

Se les consulto si les interesaria ser preparados a través de capacitaciones y que
identificaran quienes serian los méas idoneos para ser capacitados por ellos y adquirir este
tipo de conocimiento, el 43% considera que el Ministerio de Hacienda, el 40% que los

profesionales Autorizados y el 33% Gremiales de Profesionales.

El 81% considera que le ayudaria a mejorar la competencia profesional, si contara
con una herramienta o guia que permita el desarrollo del plan de estudios de precios de

transferencia, mientras que un 17% no sabe que responder.

3.9.1 Técnicas, materiales e instrumentos.

Los instrumentos técnicos y materiales que se utilizaron fueron equipo propio,
tabulacién en Excel, y los materiales las encuestas fisicas dirigidas a los profesionales de

contaduria publica.
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3.9.2 Técnicas y procedimientos para la recopilacion de la informacion.

v La encuesta: Realizandose una lista de preguntas, dirigida a los profesionales de la
contaduria publica del sector publicitario, con el objetivo de conocer la competencia
en materia de precios de transferencia.

v' Bibliogréfica: Para el establecimiento del cuestionario se consultaron las siguientes

fuentes: Art. 62-A del CT; Normas OCDE.
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LA COMPETENCIA PROFESIONAL A TRAVES DE LA ELABORACION DE UN
DOCUMENTO QUE SIRVA DE HERRAMIENTA PRACTICA PROCEDIMENTAL Y
DE LOS PASOS A SEGUIR EN EL PLAN ESTUDIO DE PRECIOS DE
TRASFERENCIA, Y LA ELECCION DE UN METODO TRADICIONAL.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR, GRUPO DE ESTUDIANTES DE LA FACULTAD
DE ECONOMIA, ESCUELA DE CONTADURIA PUBLICA.



Estudiantes de la carrera de contaduria puUblica de la Universidad de
El Salvador, a través de este documento, se elabora una forma que
permita a todo profesional interesado en adquirir una mayor
competencia, en como elaborar un plan de estudio de precios de
transferencia y la aplicacion de métodos tradicionales.

Ciudad universitaria, junio 2018

PLAN DE ESTUDIOS

DE PRECIOS
DE
TRANSFERENCIA
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INTRODUCCION Y ALCANCE.

Los profesionales deben prepararse para el cambio; adquiriendo habilidades para
ejecutar tareas fisicas o mentales, dado que en la actualidad ser competente en el campo
profesional consiste en saber como resolver problemas y situaciones del trabajo de forma
autébnoma. es asi cuando nace la regulacion en materia de precios de transferencia y los métodos

tradicionales.

La competencia y el ser competentes cuentan con caracteristicas similares para cada
profesional dependiendo el area en que cada uno se desempefie; se refiere a los procesos de
“saber qué” y “saber cémo”, desarrollar cada conocimiento adquirido, competencia es una
capacidad inherte, pero si no realiza acciones no es competente, hasta el momento que hace uso

y aporta valor agregado, se volvera mas competitivo.

Toda persona juridica o natural de acuerdo a lo que establece la reforma aprobada de la
Norma para el Aseguramiento sobre el Cumplimiento de Obligaciones Tributarias (NACOT) en
articulo 4 de la nueva version de la NACOT, la cual fue aprobada el 3 de noviembre de 2016 por
el Consejo de Vigilancia de la Profesion de Contaduria Publica y Auditoria de EI Salvador
(CVPCPA) y publicada en el Diario Oficial 210, Tomo 413, del 11 de noviembre del presente
afio; las compafiias en El Salvador no podran contratar a una misma (firmas de auditoria) para
que les brinde el servicio de Auditoria Fiscal y les asista en la preparacién del estudio de precios

de transferencia.
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A continuacion se presenta un modelo de como estructurar un plan de estudios la base
legal y cada paso a seguir y la seleccion de método més adecuado de acuerdo a cada giro que se
encuentre en andlisis, debiendo especificar el periodo a analizar y se delimita en que se rubro se

desarrollara el plan.
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4.1 DESARROLLO DEL CASO PRACTICO.

I# PASO N° 1 I

Paso 1: Antecedentes y conocimiento de funciones de la firma contratada adquiere al aceptar un

plan de estudios de precios de transferencia:

Procedimiento: Debéra especificar por medio de parrafos 1.- Por quienes fueron contratados,
para que presten un servicio en especial, 2.- Su objetivo, 3.- Cual sera el periodo sujeto a
evaluacion, 4.- conclusiones, 5.- salvedad de modificaciones y analisis, 6.- ElI grado de
responsabilidad como firma se adquiere y si tiene la obligacién o no de revisar documentacion

especific, 7.- Que no incluye en el contrato.

Ejemplo:

La firma de Auditores & Consultores HC, S.A. de C.V. ha sido contratada por Proyecto Z
PUBLICIDAD, S.A. DE C.V. ("Proyecto Z ") para documentar cierta transaccion efectuada con
su parte relacionada residente en el extranjero durante el ejercicio cerrado al 31 de diciembre

de 2016.

El objetivo de este reporte es documentar las transacciones inter-empresa realizadas por

Proyecto Z con su parte relacionada residente en el extranjero conforme al Cédigo Tributario
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de El Salvador. Adicionalmente se consideraron las guias de precios de transferencia para
empresas multinacionales y Administraciones Fiscales ("Guias de la OCDE") publicadas por la
Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico ("OCDE") en 1995,

complementadas en 1996 (con actualizaciones periddicas) y revisadas en 2010.

Las conclusiones alcanzadas en este informe se basan sobre la aplicacion segun
normativa en materia de precios de transferencia existente a partir del 2011. Ademas, no se
puede asegurar que futuros cambios legislativos o administrativos, ya sean de caracter futuro o
retroactivos, puedan afectar negativamente a la exactitud de cualquier conclusion establecida en

el mismo.

El andlisis presentado en este reporte refleja nuestra interpretacion sobre disposiciones
fiscales aplicables. Este reporte no deberd considerarse como garantia de que Proyecto Z
obtenga un resultado favorable al impugnar un ajuste de precios de transferencia propuesto por

cualquier autoridad fiscal, no obstante nuestras conclusiones estan debidamente fundamentadas.

A menos que Proyecto Z solicite expresamente lo contrario, la firma no actualizara
automaticamente los analisis y conclusiones que se derivan de este informe para incorporar los
cambios posteriores, modificaciones a las leyes y reglamentos aplicables o interpretaciones

judiciales y administrativas, o para reflejar los cambios en las practicas comerciales de
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Proyecto Z o cualquiera de sus afiliadas, o en las condiciones de mercado respecto a las

actividades examinadas en el informe.

Este informe se limita a documentar si la seleccion y aplicacion metodologica de precios
de transferencia descritas en el presente informe, resultan ser la medida mas confiable para
determinar que las operaciones inter-empresa realizadas por Proyecto Z durante el ejercicio

2016 resultan razonablemente consistentes con los comparables seleccionados.

La tarea realizada no tuvo como objetivo verificar si los conceptos facturados cumplen
con los requisitos establecidos por las regulaciones locales para la deducibilidad de tales

montos, excepto por la documentacién especifica de precios de transferencia.

Por consiguiente, en el alcance del plan de estudio de precios de transferencia que
sirvieron encomendarnos, no incluye la revision de los aspectos de deducibilidad de pagos de
servicios al extranjero, ni financieros. Asi mismo, podrian existir otras cuestiones que afecten el
tratamiento impositivo de las transacciones objeto del presente informe (tales como impuestos
internacionales, aspectos de retencién de impuesto a las ganancias, impuestos al valor
agregado, impuestos aduaneros o cuestiones referidas al régimen cambiario, entre otros), sin
embargo la presente documentacion no prevé ni proporciona una conclusion con respecto a

cualquier cuestion adicional.
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Con respecto a otras implicancias fiscales fuera del alcance limitado de este informe, este
documento no tiene por objeto ni fue escrito para ser utilizado con el fin de evitar sanciones

fiscales locales en materia de tributos nacionales.

Por lo tanto no puede utilizarse con ese fin. Ademas, La firma no se pronuncia sobre

cuestiones no fiscales, tales como las derivadas de la legislacion sobre temas societarios.

Este documento ha sido preparado sobre la base de la carta de contratacion registrada
entre la firma y Proyecto Z , y estd destinado exclusivamente para el uso y beneficio de la

empresa y no para ser utilizado por cualquier otra persona sin nuestra aprobacion por escrito.

Ninguna persona debe fundarse en este reporte para otros asuntos o transacciones sin

nuestro consentimiento previo.

Este informe se basa en las declaraciones, documentos legales como facturas de
consumidor y de comprobante de crédito fiscal, hechos y presunciones incluidas en este
documento y en el supuesto de que dicha informacion es exacta, verdadera y auténtica, no

aborda otros asuntos o transacciones que no sean los aqui descritos.
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Cabe destacar que en virtud de que el personal del area de precios de transferencia de la
firma no es experto en auditoria, su intervencion no incluyé una revision o verificacion
detallada de la informacion financiera adicional proporcionada, por lo que cualquier hecho que
no hubiera sido proporcionado o corregido en su caso, podria modificar las conclusiones de

este estudio.

Hemos confiado en las declaraciones realizadas por Proyecto Z vy cierta informacion de
caracter publico conocimiento disponible y hemos asumido gque son verdaderas sin tener en

cuenta otras consideraciones mas alla de nuestro entender.

Este informe anula y sustituye cualquier otro asesoramiento previo realizado por la
firma ya sea por escrito o de manera verbal previas, de existir, no pueden ser utilizadas por

terceros ajenos a las operaciones o a los asuntos descriptos en este documento.
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l-\ PASO N° 2 I

Paso 2: incluir dentro del resumen ejecutivo las secciones necesarias en as cuales se organiza y
que permitan una mayor comprension en la elaboracion del plan de estudios de precios de

transferencia, se muestra un ejemplo detallando cada una de las secciones.

Ejemplo: El contenido de este informe esta organizado de la siguiente manera:

“Andlisis de la Presenta una descripcién en la que

Seccion 1 empresa y Proyecto Z , opera, ubicacion,
antecedentes”’ accionistas.
. Contiene una visién de la historia de
., 'Antecedentes del .
Seccion 2 ., Proyecto Z y su grupo, asi como la
grupo y la Empresa

estructura accionaria.

Incluye el resumen de las transacciones
realizadas por Proyecto Z durante el
ejercicio 2016.

., “Operaciones con
Seccion 3 P . Ny
partes relacionadas

Determina un andlisis de las funciones
desempenadas, los riesgos asumidos y los
activos empleados por la administracion
de Proyecto Z.

Seccion 4 = “Andlisis funcional”

. . , Discute el analisis de las metodologias
., Seleccion del meétodo . . ..
Seccion 5 . " de precios de transferencia tradicionales
y parte analizada -
utilizadas en el presente reporte.

Presenta el analisis econdémico que
aplica los métodos de fijacion de precios
de transferencia a las operaciones a ser
documentadas.

Seccion 6 | “Analisis economico”
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Finalmente, se observan distintos anexos con informacion soporte para este informe.

ESTRUCTURA DE PLAN DE ESTU
DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA.

OPERACIONES CON

PARTES RELACIONADAS ANALISIS

FUNCIONAL

ANTECEDENTES

ANALISIS DE
LA EMPRESA

ELABORACION DE
PLAN DE ESTUDIOS
BUSQUEDA DE
METODO

ANALISIS

; ECONOMICO
APLICACION DEL

METODO MAS
ADECUADO

Fuente: Elaboracion propia
I
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IHL PASO N° 3 l

Paso 3: A continuacion se debera presentar cada una de las secciones de acuerdo a lo que sea de
relevancia para la Administracion Tributaria, como elementos primordiales que permitan la
identificacion la ubicacion, sus tipos de inversores y cuanto es lo que se invertird dentro del
territorio nacional, su constitucion, direccion, aporte de socios y cualquier otra que considere

oportuno reportar.

Asi como el tipo de vision los productos o servicios que ofrece, la importancia para la
Administracion y el conocerse asi mismo al presentar el analisis FODA, que facilite la toma de
decisiones permitiendo buscar estrategias de fortalecimiento interno como externo, enfrentando

situaciones negativas como positivas.

Ejemplo: Seccidn 1: Andlisis y antecedentes de la empresa.

Proyecto Z, nace el 13 de marzo de 1990, con nimero de NIT 0624-130390-101-2, NRC:
186330-3, con una inversion de $25,000.00, cuenta con cinco accionistas cuatro de ellos con el
10% de participacion y uno con el 60%, capital pagado y su domicilio en 92, Calle Pte. Y Calle
el mirador # 147-B, Col. Escalén en el municipio de San Salvador, su mision radica en
satisfacer las necesidades de los empresarios, a través de videos institucionales y material de

difusion elaborado a la medida de cada organizacion. Cuidando que cada uno de los materiales
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se caracterice por su profesionalismo, calidad y sentido comdn valiéndose de todos los medios,
radio, tv, redes sociales, periddicos de mayor circulacion. Su vision ser reconocida en el
municipio de San Salvador, como una de las empresas publicitarias que otorga mayor calidad,

precio y mejor atencién al cliente.

Los servicios que ofrece alquiler de vallas publicitarias en todo tipo de material
manteniendo el escepticismo por divulgaciones fuera del contexto que pueda dafiar su imagen e

integridad.

Analisis F.O.D.A.

Fortaleza.

v Ser la Unica empresa dedicada a ofrecer calidad, competitiva en precios.
v Otorgar un excelente trato al cliente manejo de redes sociales de manera publicitarias.
v’ El servicio busca tener un efecto al interior y exterior de la empresa a nivel nacional e

internacional.

Debilidades.

v En la localidad existen empresas reconocidas.
v No todos los empresarios creen en las redes sociales, de manera publicitaria.

v Ser una empresa que solo tenga un rubro en el cual desempefiarse.
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Oportunidades.

v’ Acaparar mercado, siendo innovadores con el lanzamiento de nuevos servicios al ser la
primera empresa en atender un area poco explotada por el resto de la competencia.

v Ofrecer precios accesibles sin descuidar la calidad para lograr un nimero considerable
de clientes a corto plazo.

v Analizar constantemente el mercado para conocer el resultado de las acciones de la
empresa.

v Implementar otras estrategias de acuerdo al comportamiento del consumidor.

Amenazas.

v/ Como principal amenaza se toma en consideracion la competencia,
v Cuenta con un numero reducido de clientes,

v’ Latardanza de tener el posicionamiento de la empresa deseado.
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E PASO N° 4 l

Paso 4: En esta seccion interesa dar a conocer a todo profesional lo que debera incluir en cada
aspecto relevante del grupo y de la empresa el tipo de convenio si existiere un contrato interno, o

cuales son los acuerdos tomados en cuenta.
Ejemplo: Seccion 2: Antecedentes del grupo y de la Empresa.
Antecedentes del grupo

Actualmente esta relacionada con un grupo empresarial el cual detallamos a continuacion:

GROU-PUB&HOME, S.A.C. (Public G&H,SAC)

RUC: 20492839621

Razén Social: GRUPO PUBLICIDAD & CREATIV. AMAZON S.A.C.
Tipo Empresa: Sociedad Anénima Cerrada

Condicion: Activo

Fecha Inicio Actividades: 01 / Noviembre / 2008

Actividad Comercial: Publicidad exterior.

CllU: 7310

SCIAN: 541810

Tipo de inversion; Dineraria, Tangible 6 Intangible
Direccion Legal: Jr. Olmedo Nro. 537 Int. A503
Distrito / Ciudad: Guadalajara

Departamento / Pais: Guadalajara, México.

Antecedentes de Proyecto Z
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En el afio 2000 Proyecto Z, S.A., siempre con una vision vanguardista, apertura una nueva
agencia ubicada en Santa Tecla departamento de la libertad, asi mismo cuenta con un mayor
namero de vallas instaladas y rentadas en su totalidad por periodos comprendidos de 3 a 6
meses, cabe destacar que estad cumpliendo con los requisitos establecidos por la OPAMS,
Ordenanzas Municipales, de acuerdo al sector donde se instale fisicamente una valla, lo cual
implica el arrendamiento de local por parte de Proyecto Z, S.A., con duefios de sitios. En el
2010, se inaugura otra sucursal en Soyapango, contiguo a Plaza Mundo, ubicado en la IV etapa

del centro comercial, uno de los municipios méas poblados en San Salvador.

Estructura legal del sujeto a estudio.

En México se encuentra la casa matriz posee el 85% de las acciones de Proyecto Z, por lo que
es controlada por el grupo, el otro 15% son inversionistas nacionales. EI negocio y su

obligacion se limitan a las disposiciones del grupo.

La responsabilidad de los accionistas responde al monto aportado o al capital accionario

emitido sin embargo, existen muchas restricciones en la compafiia.

Nombrar a un auditor y presentar un informe anual en el Centro Nacional de Registros de El
Salvador (CNR), Direccion General de Estadisticas y Censos (DIGESTYC), y de mas entidades

tanto privadas como auténomas.
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A continuacion se presenta el organigrama de la estructura interna de la empresa Proyecto Z,
en el cual se refleja que depende de México y que su segregacion de funciones se encuentra bien

definida.

EL SALVADOR

connjodcolnccibn

i
| creacién —L—produccién |
l+l
z | Imprenta ” Audiovisual | .don

| Planificacié I

l_ | Central de Medios | l l

Departamento de trifico
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Paso 5: Lo importante de esta seccidn es demostrar a la Administracion Tributaria, que tipo de
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transaccion vincula o relaciona la casa matriz ubicada en el exterior con la asociada dentro del

territorio nacional y lo principal detallar cuanto es la cantidad de la transaccion entre compafiias,

0 que tipo de convenio tienen,

Ejemplo : Seccion 3: Operaciones con partes relacionadas.

A continuacion se presenta un resumen de las operaciones inter-empresa llevadas a cabo por

Proyecto Z con la parte relacionada residente en el extranjero, durante el ejercicio 2016:

Parte Domicilio Numero de identificacion Tipo de Monto de la
relacionada fiscal fiscal transaccion transaccion
GROU-
PUB&HOME, | Jr. Olmedo Nro. | RUC: 20492839621 IC\:/I(,)A'\'I/I'EE'IA,\A DE US$ 1.000.000
S.A.C. (Public | 537 Int. A503 PRIMA ' '
G&H,SAC)
TOTAL COMPRAS ANUAL.... US$
1,000,000

Fuente: Informacion proporcionada por la administracion de la Empresa.
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Identificador de operaciones

Sl

Existe relacidn Existen Determine las
Inicio econdmica UDE(E[CI_I;"IELS i operaciones y sus
relggjongsdos caracteristicas

@ M@ Realizar los @
ajustes
Terminar Para comparables
=eleccione fuentes
Los precios son Dreclaracion
S gecaio i jurada F-082 =——

Determinar
ajustes
DESARROLLO DEL \ comparables

METODO TRADICIONAL
Presente 1.- Comparable no controlado
documentacion 2.- Reventa.

3.- Costo incrementado

Seleccion de
4 métodos
A W tradicionales

Fuente: Elaboracion propia

La finalidad de este esquema es mostrar los pasos a seguir cuando existe una relacién
econdmica entre sujetos relacionados y determinar sus respectivas caracteristicas y/o
operaciones, para la seleccion de fuentes por comparables; los ajustes respectivos suelen ser
determinados a través de un método tradicional, y en caso que no existan diferencias en precios
se procedera a la elaboracion del F-982, caso contrario hasta que se modifiquen y corrijan
cualquier diferencias en precios, se emitira la documentacién necesaria para ser presentada a la

Administracion Tributaria.
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laL PASO N° 6 l

Paso 6: EIl analisis funcional constituye la base para la determinacion de la metodologia que
proporcione la medida méas confiable en el analisis de los precios pactados en transacciones
controladas entre partes relacionadas. El objetivo de esta seccion es identificar y analizar las
funciones realizadas, riesgos asumidos Yy activos utilizados por cada una de las partes

relacionadas participantes en las transacciones controladas sujetas a analisis.

El parrafo 1.42 de las guias de la OCDE especificamente requiere un analisis funcional cuando

se examinan los precios de transferencia entre partes relacionadas.

La informacién que a continuacion se detalla aplica para todos los tipos de transacciones
analizadas en este documento excepto en aquellos casos que de forma especifica se mencione lo

contrario.

Ejemplo: Seccion 4: Anélisis funcional
Funciones.

Descripcién de funciones.

Las operaciones inter-grupo, Proyecto Z, efectia compras de materia prima a su relacionada en
el extranjero, para la elaboracion de impresiones en vallas publicitarias y recursos empleados
en las transacciones Inter-Empresas. La compafiia de México, (casa matriz) le regala el servicio

de transporte de mercaderia para ser comercializado en el salvador.



Compras
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Como parte de las operaciones de negocio la empresa Proyecto Z, utiliza insumos para

proporcionar servicios de publicidad a nivel nacional, para ello adquiere la materia prima de su

entidad relacionada GROU-PUB&HOME, S.A.C. (Public G&H,SAC), y se presenta detalle de

las mismas compras realizadas a sujetos independientes segln detalle siguiente:

LONA

DISPONIELFE

Es ideal para usarse en impresiones de gran
tamano y altura como publicidad exterior,
cubrir andamios en zonas de construccion,

escenarios etc.

Es una lona especial para impresidon solvente
que posee una ldmina inferna negra y un
fratamiento en las superficies externas que
garantizan un 100% de opacidad. Las lonas
Blackout permiten realizar impresiones sobre
ambos lados sin que se trasluzcan las
imdagenes.




Transparente:

Backlite o TraslUcida

Fuente: Elaboracion propia.
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Este tipo de lona es ideal para espacios
donde se requiere el paso de la luz. Permite
visualizar de forma parcial lo que hay del otro
lado.

Es una lona ecolégica, con  Usos
recomendados para carteleras, banners,
displays, pendones.

Lona blanca de acabado brilante para
iluminacion frontal, econdémica, de gran
calidad vy resistencia con proteccion anti
hongos y rayos UV, es ideal para la
fabricacion de anuncios, espectaculares,
banners, pendores, displays, etfc.

Lona blanca de acabado brillante para
iluminacion posterior. Brinda una excelente
calidad de impresion y durabilidad al exterior,
se usa comunmente en anuncios luminosos,
cajas de luz, anuncios espectaculares,
displays enfre ofros que requieran iluminacion
posterior
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l + PASO7 l

Paso 7: Politica de compras detalle lo siguiente:

Verificar tiempo de vida del contrato, que tipo de clausulas abarca el antes mencionado, si la

politica se encuentra bien estructurada sin omisiones.

Ejemplo: Si la entidad relacionada vende la materia prima al crédito a cuanto tiempo se efectla
el contrato; cada cuanto tiempo se requiere si mensual trimestral si se incluye dentro de los

precios el pago de fletes e incluir la parte de las compras a terceros independientes.

l + PASO N° 8'

Paso 8: Control de calidad.

Ejemplo: La empresa Proyecto Z, cuenta con un departamento de control de calidad quienes
analizan la materia prima que se adquiere, de su relacionada asi como de terceros. Procurando

que cumplan con los estandares de calidad.

l + PASO N° 9'

Paso 9: Almacenaje. Destacar la ubicacion exacta de la empresa, y dar fe de la misma,

especificar qué informacidn entrega la empresa en estudio.

Ejemplo: La materia prima se almacena en una bodega fuera de la empresa a dos kilometros al

norte de facil acceso y su direccion es: Final de la 75av. Nte. # 14-BIS calle principal San
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Salvador, El Salvador, se inspecciono y se ratifica que cuenta con los niveles de seguridad

suficientes para el resguardo de la materia prima y mantener siempre la calidad del producto.

Ventas y mercadeo.

Como comercializa la venta de productos.
Servicio al cliente.

Como es el trato con los clientes.

Activos empleados

COMO
VENDER

Inventarios.

La siguiente tabla muestra el detalle de los inventarios de la Proyecto Z al cierre del ejercicio
2016.
Concepto Importe en US$
US$ 15,000.00
10,000.00
5,000.00
0.00
0.00
0.00

US$ 30,000.00
Fuente: Informacion proporcionada por la administracion de la Empresa.



TIPOS DE RIESGOS:
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Riesgo de mercado

Se identifican para Proyecto “Z”, S.A. DE
C.V., y que en la localidad existen empresas
reconocidas, que son su mayor competencia y
acaparan el mercado publicitario a nivel
nacional. Cuenta con la dificultad de adquirir
clientes nuevos dado que no todos los
empresarios creen en las redes sociales como
elemento adicional para el crecimiento
interno de ellos.

Riesgo financiero.

Proyecto Z, no cuenta actividades de
financiamiento entre relacionadas por lo que
no le afecta este tipo de riesgo.

Riesgo de crédito y cobranza.

El periodo de pago y la cantidad que se le
pueda pagar a la relacionada, depende
mucho de los abonos recibidos por parte de
sus clientes.

Riesgo de producto.

No es un producto perecedero y puede pasar
en almacenaje durante un periodo de tiempo
considerable, siempre que cuente con las
condiciones en donde no exista humedad ni
mucho sol.

Riesgo de garantia de servicios.

Garantia por satisfaccion del cliente por el
producto terminado.

Riesgo laboral.

Los problemas que pudieran generarse por
personal que no cumpla con los
requerimientos minimos establecidos por
falta de equipo de seguridad industrial.
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l + PASO 10 l

Paso 10: En el siguiente ejemplo se debera seleccionar el método tradicional méas idoneo que
considere usted como profesional adecuado en la aplicacién del plan de estudios de precios de
transferencia que dejara como respaldo de garantia que cumplen con los requisitos minimos
establecidos por la OCDE. Asi mismo dejar una breve explicacion en cada segmento que abarca

dicho estudio.
Seccion 5: Seleccion del método tradicional y la parte analizada
Ejemplo: Seleccién del mejor método.

Un método apropiado para documentar las principales transacciones controladas entre partes
relacionadas es aquel método tradicional que, dados los hechos y circunstancias, proporciona
una medida confiable o el mejor estimado del precio inter-empresa (con relacion a los
resultados de otros métodos no tradicionales). A efectos de determinar la confiabilidad de uno

de los tres es importante considerar que los cuatro factores mas importantes son:
La existencia de comparables operacionales.
El grado de comparabilidad entre las partes relacionadas y las transacciones
Comparables no controladas o partes comparables.
La calidad de la informacién disponible y;

La validez de los supuestos empleados en el andlisis de las transacciones controladas.
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Dado que la seleccién del método involucra cierto grado de subjetividad, un método que pudiera
considerarse imperfecto no es rechazado hasta que no pueda demostrarse que otro u otros
métodos son mé&s confiables o proporcionan una mejor estimacion del precio de valor de

mercado.

Para el analisis de precios de transferencia los factores a tomar en cuenta para el ejercicio 2016

son los siguientes:

Preferencia de analisis transaccional sobre analisis a nivel agregado;

Uso de informacién segmentada;

Comparables internos como base de analisis;

Analisis funcionales con rigor técnico; y

Seleccion del método de valoracion utilizado indicando las razones y fundamentos por las cuales
se le considero como el método méas adecuado, de acuerdo con el orden establecido en la

normativa salvadorefia.

» Meétodo del precio comparable no controlado.
» Meétodo del precio de reventa.

» Método del costo incrementado.
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A continuacion se presenta la seleccion del mejor método para desarrollar el analisis de las

transacciones controladas de la empresa.

l + PASO 11 l

Paso 11: Para cada segmento detallar cada método y explicar por qué se selecciona y porque se

rechazan los demas.

+ Segmento de actividades rutinarias de negocio.

Ejemplo:
Método del precio comparable no controlado.

El método del precio comparable no controlado evalta si la cantidad pagada y/o cobrada
asociado en las transacciones controladas corresponde a los valores que hubieran sido pactados
entre partes no relacionadas bajo circunstancias de negocio similares, haciendo referencia a la

cantidad pagada y/o cobrada en transacciones comparables no controladas.

Primero se considerd la aplicacién del método del precio comparable no controlado , para ello,
a lo largo del analisis funcional buscamos transacciones comparables no controladas internas
para utilizarlas como comparables en la transaccion inter-empresa bajo analisis, y debido a que
encontramos evidencia que existan CUTSs internos ya que Proyecto Z compra de terceros

materia prima.
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Por lo tanto, el método del precio comparable no controlado es un método adecuado para el

analisis de las actividades rutinarias de negocio.

——

no son
comparables

no son rguales ni
Similares

Fuente:- Elaboraciéon Propia

Método del precio de reventa.

Por su parte, el método del precio de reventa, es aplicable cuando la operacion bajo
estudio se refiere preferentemente a la reventa de bienes tangibles que no se alteran en el
proceso de reventa. En primera instancia se evalud el uso de este método a partir de

comparables internos.

Sin embargo, nos fue confirmado por la empresa que no compra de terceros producto
terminado para distribucion en El Salvador. También se evalu6 el uso del método a partir de
comparables externos; sin embargo, se consideré que de acuerdo con la confiabilidad de la
informacion disponible, seria mas adecuada la utilizacién de otro método, en virtud que bajo el
método del precio de reventa, se utiliza el margen de utilidad bruta y éste es sensible a las

diferencias en los criterios contables para clasificar los costos y gastos de una empresa, lo cual
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tiene un efecto directo en su determinacion. Por lo tanto el método del precio de reventa,

pudiera no resultar aplicable.

COMPATIBILIZA NO

° Op-e'ra-cion-es .de C@l\/_”) :\_r_[l_[ELEZ:\l
distribucion, « Con operaciones de
comercializacién o reventa Caryicio:

- de bienes.

Meétodo del costo incrementado.

El método del costo incrementado analiza el valor de las funciones realizadas y es
generalmente apropiado en dos situaciones: (i) la prestacion de servicios y (ii) la fabricacion de
bienes tangibles. Por lo tanto, el método del costo Incrementado no es un método apropiado

para evaluar las actividades de distribucion de la empresa.

operacion
principal.

ensamblaje de bienes.
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+ Segmento de manufactura.

Método del precio comparable no controlado.

El método del precio comparable no controlado evalla si la cantidad de la contraprestacion en
las transacciones corresponde a los valores que hubieran sido pactados entre partes no
relacionadas bajo circunstancias de negocio similares, haciendo referencia a la cantidad

pagada y/o cobrada en transacciones comparables no controladas.

Primero se consideré la aplicacion del método del precio comparable no controlado , para ello,
a lo largo del andlisis funcional buscamos transacciones comparables no controladas internas
para utilizarlas como comparables en la transaccion inter-empresa bajo analisis, y debido a que
encontramos evidencia que existan CUTs internos ya que Proyecto Z compra de terceros
materia prima. Por lo tanto, el método del precio comparable no controlado es adecuado para

el analisis de las actividades rutinarias de negocio.

Asi mismo la entrega de productos y cantidades correctas, en el momento justo, con calidad,

sostenibilidad y precio deseado por el mercado es esencial para el éxito de la empresa.

De tal manera que ofrece soluciones completas para manufactura que incluyen todos los
procesos de la cadena productiva, por medio de herramientas que permiten controles operativos
y de gestion, proporcionando mayor precision en la toma de decisiones estratégicas,

aproximacion en la relacion con clientes y automatizacion de la cadena de suministros.
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Meétodo del precio de reventa.

Por su parte, el método del precio de reventa, es aplicable cuando la operacion bajo estudio se
refiere preferentemente a la reventa de bienes tangibles que no se alteran en el proceso de
reventa. En primera instancia se evaluo el uso de este método a partir de comparables internos.
Sin embargo, nos fue confirmado por la empresa que no compra de terceros producto terminado
para distribucion en El Salvador. También se evaluo el uso del método a partir de comparables
externos; sin embargo, se considerd que de acuerdo con la confiabilidad de la informacion
disponible, seria mas adecuada la utilizacion de otro método, en virtud que bajo el MPR se
utiliza el margen de utilidad bruta y éste es sensible a las diferencias en los criterios contables
para clasificar los costos y gastos de una empresa, lo cual tiene un efecto directo en su

determinacion. Por lo tanto el método del precio de reventa, pudiera no resultar aplicable.

Meétodo del costo incrementado.

El método del costo incrementado analiza el valor de las funciones realizadas y es generalmente
apropiado en dos situaciones: (i) la prestacion de servicios y (ii) la fabricacion de bienes
tangibles. Por lo tanto, el método del costo incrementado no es un método apropiado para

evaluar las actividades de distribucion de la empresa.
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+ Segmento de servicios administrativos.

Método del precio comparable no controlado.

El método del precio comparable no controlado evalla si la cantidad pagada y/o cobrada
asociado en las transacciones controladas corresponde a los valores que hubieran sido pactados
entre partes no relacionadas bajo circunstancias de negocio similares, haciendo referencia a la

cantidad pagada y/o cobrada en transacciones comparables no controladas.

Primero se considerd la aplicacion del método del precio comparable no controlado, para ello,
a lo largo del analisis funcional buscamos transacciones comparables no controladas internas
para utilizarlas como comparables en la transaccion inter-empresa bajo analisis. Sin embargo,
no encontramos evidencia que existan CUTs internos ya que Proyecto Z no presta servicios
similares a terceros, ni su parte relacionada recibe servicios bajo los mismos términos que los
celebrados con Proyecto Z ( puede colocar en este espacio por qué no selecciono este método).
Por lo tanto, el método del precio comparable no controlado no es un método adecuado para el
andlisis de la actividad de servicios administrativos [o especificar el servicio por ejemplo, de

personal, de mercadotecnia, generales, etc.].

Meétodo del precio de reventa.

Por su parte, el método del precio de reventa es aplicable cuando la operacion bajo estudio se
refiere preferentemente a la reventa de bienes tangibles que no se alteran en el proceso de

reventa. Por lo tanto, el método del precio de reventa no es un método apropiado para evaluar
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las actividades de servicios administrativos, pero si la seguridad del personal, por lo que se
considera apropiado para evaluar la capacidad del personal de servicio y mantenimiento de

Proyecto Z.

Método del costo incrementado.

En el caso del método del costo incrementado se analiza el valor de las funciones realizadas y es
generalmente apropiado en dos situaciones: (i) la prestacion de servicios y (ii) la fabricacion de
bienes tangibles. En primera instancia se evalud el uso de este método a partir de comparables
internos. Sin embargo, no se encontro evidencia de transacciones similares con terceros [0 bien
indicar alguna otra razon de rechazo]. También se evalu6 el uso del método a partir de
comparables externos; sin embargo se considerdé que de acuerdo con la confiabilidad de la
informacion disponible, seria mas adecuada la utilizacion de otro método, en virtud de que bajo
el método del costo incrementado se utiliza el margen de utilidad bruta y éste es sensible a las
diferencias en los criterios contables para clasificar los costos y gastos de una empresa, lo cual
tiene un efecto directo en su determinacion. Por lo tanto el método del costo incrementado

pudiera no resultar aplicable.

Para el analisis de la operacion de [describir operacion o segmento / ejemplo: la prestacion de
servicios administrativos, generales, de mercadotecnia, de personal, etc. A una parte
relacionada residente en el extranjero realizada por la empresa], hemos determinado que el
metodo adecuado para el andlisis de la actividad de servicios [o especificar el servicio por

ejemplo, de personal, de mercadotecnia, generales, etc.] de la empresa.
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Con base en la informacién disponible y su confiabilidad, se concluyé que el método del costo
incrementado reflejaria en forma mas adecuada el analisis economico de este trabajo. Este
método se encuentra especificamente reconocido en la legislacién fiscal salvadorefia y en las

guias de la OCDE.

+ Segmento de gastos.

Meétodo del precio comparable no controlado.

El método del precio comparable no controlado evalla si la cantidad pagada y/o cobrada
asociado en las transacciones controladas corresponde a los valores que hubieran sido pactados
entre partes no relacionadas bajo circunstancias de negocio similares, haciendo referencia a la

cantidad pagada y/o cobrada en transacciones comparables no controladas.

Después de analizar las circunstancias y los términos relacionados a las operaciones de
reembolso de gastos con una parte relacionada residente en el extranjero, hemos determinado
que la aplicacion del método del precio comparable no controlado proporciona una medida

confiable para analizar esta operacion inter-empresa.

Una vez que se ha seleccionado el método del precio comparable no controlado, se descarto el
uso de los demas métodos establecidos en la legislacion fiscal salvadorefia, toda vez que dicho
método proporciona la medida méas directa de valor de mercado. Asimismo, es importante
mencionar que de acuerdo con lo establecido por las guias de la OCDE, el método del precio
comparable no controlado es el método que proporciona una manera directa de establecer

cuando una transaccion entre partes relacionadas se encuentra a valores de mercado.
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laL PASO 12 I

Paso 12: En este apartado debe explicar quién estd bajo andlisis y bajo en qué términos sera

evaluada.
Ejemplo: Parte analizada.

La entidad bajo analisis es la entidad participante en las transacciones controladas cuyos
precios 0 margenes seran evaluados utilizando el método de precios de transferencia més

apropiado.

La parte analizada es generalmente la empresa participante en las transacciones controladas
cuyos precios o resultados pueden ser evaluados de la manera mas sencilla, utilizando la
informacion més confiable, requiriendo el menor ndmero de ajustes y para la cual es posible

identificar informacion de empresas comparables no relacionadas.

De acuerdo con lo anterior, en la mayoria de los casos nuestro cliente es el sujeto analizado por
ser participante en las transacciones controladas, activos cuyas caracteristicas la hagan

diferente comparables no relacionadas.
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laL PASO 13 l

Paso 13: En cuanto al analisis economico se recomienda explicar cada paso que abarca esta
seccion por lo que se presenta una lista de cada uno de ellos y méas adelante se explica como

deberia presentarse dentro del informe:

Seccidén 6: Andlisis econdmico

v Detalle de procedimientos.

v Anadlisis de comparabilidad.

v' Caracteristicas de las transacciones.
v Anadlisis de segmentos de activos.

v" Metodologia.
Ejemplo: Detalle de procedimientos:

A continuacion, se describen los procedimientos empleados en el desarrollo de la muestra de
Empresas comparables no relacionadas, la busqueda realizada de comparables internos, se
seleccion6 aquellos proveedores que cumplen con las caracteristicas similares a la de su entidad

relacionada.
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Analisis de comparabilidad.

Se establece que las transacciones o las Empresas son comparables, cuando no existan
diferencias entre estas que afecten significativamente el precio o monto de la contraprestacion o
el margen de utilidad a que hacen referencia los métodos establecidos en la legislacion fiscal
salvadorefia, y cuando existan dichas diferencias, éstas se eliminen mediante ajustes razonables.
Para determinar dichas diferencias, se tomardn en cuenta los elementos pertinentes que se

requieran, segun el método utilizado, considerando entre otros los siguientes elementos:

Caracteristicas de las transacciones;

Funciones o actividades, incluyendo los activos utilizados y riesgos asumidos en las

transacciones controladas, de cada una de las partes involucradas en la operacion;

Términos contractuales;

Circunstancias econémicas;

Estrategias de negocio, incluyendo aquellas que estén relacionadas con la penetracion,

permanencia y ampliacion del mercado.

Ajustes estadisticos.

Con base en la normativa local, en el analisis de los resultados financieros de las muestras de
empresas comparables se utilizaron cuatro medidas estadisticas y las observaciones minima y

maxima, la medianay el rango intercuartil.
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Reconociendo que entidades no controladas que realizan transacciones comparables bajo
circunstancias comparables no alcanzan resultados identicos, los resultados financieros
considerados para las transacciones controladas de la entidad bajo andlisis se comparan con un

rango de valores de mercado.

El rango intercuartil es el 50% central de las observaciones de la muestra, con el 25% de las
observaciones por encima y el 25% de las observaciones por debajo de la mediana. Escogimos
la mediana para las muestras como la medida de tendencia central en lugar del promedio, ya
que la mediana es mucho menos sensible a la presencia de “utilidades atipicas” (observaciones
de nivel de utilidad anormalmente alta o baja). Este hecho es cierto dado que la mediana, como
la observacion central, no se ve afectada por el valor actual de otras observaciones de mayor o
menor valor. La mediana es el valor sobre y por debajo del cual se localiza el 50% de los

valores de la muestra.

Analisis para el segmento de activos.
Metodologia.

Empresas aceptadas (adaptar a proveedores.)

El proceso de busqueda dio como resultado una muestra de cinco empresas independientes. Las

mismas se muestran en la tabla a continuacion.

# Nombre de la Empresa Pais
1 Company A ESA
2 Company B ESA
3 Company C ESA
4 Company D ESA
5 Company E ESA
6 Matriz MEX

Fuente: Informacion proporcionada por la administracion de la Empresa.
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l + PASO 14 l

Paso 14: En este paso usted como profesional determinara como establecié los calculos y cuales

son los resultados del estudio realizado.
Determinacion del rango intercuartil
Indicador del nivel de rentabilidad

El precio comparable no controlado fue seleccionado como el méas confiable para medir los

resultados de Proyecto Z en sus funciones de actividades rutinarias de negocio.
Resultados

En el siguiente cuadro mostramos el rango intercuartil de la muestra final de empresas
comparables, el cual va de cuartil inferior por producto a un cuartil superior, con su respectiva

mediana. Durante el ejercicio 2016.

Esto con la finalidad de comparar los precios que se pactan con sujetos independientes y para
efectos que usted como profesional tenga un criterio mas amplio a la hora de emitir una respuesta

final al informe.
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PROVEEDOR Mesh o Blackout o
/PRODUCTO Reticulada Doble Cara
PROVEEDOR 1 1.10
PROVEEDOR 2 1.75
PROVEEDOR 3 2.15
PROVEEDOR 4 2.25
PROVEEDOR 5 3.00
PROVEEDOR 6 4.00
PROVEEDOR 1
PROVEEDOR 2
PROVEEDOR 3
PROVEEDOR 4
PROVEEDOR 5
PROVEEDOR 6
PROVEEDOR 1
PROVEEDOR 2
PROVEEDOR 3
PROVEEDOR 4
PROVEEDOR 5
PROVEEDOR 6
PROVEEDOR 1
PROVEEDOR 2
PROVEEDOR 3
PROVEEDOR 4
PROVEEDOR 5
PROVEEDOR 6
PROVEEDOR 1
PROVEEDOR 2
PROVEEDOR 3
PROVEEDOR 4
PROVEEDOR 5
PROVEEDOR 6

Transparente Polilona Front

wnnnunnnin

0.45
0.65
0.95
1.10
1.25
1.50

wnnWnnumninm

0.48
0.65
0.75
1.10
1.29
1.34

W |nnnnin

1.10
1.29
1.34
2.25
3.00
7.25

wvnWnnnmionmim

1.10
1.75
2.15
1.10
1.29
1.34

- |nnnninmn

Mesh o Blackout o
Reticulada Doble Cara

Transparente Polilona

1ER. CUARTIL S 1.85 S 073 § 0.68 S 1.30 S 1.15
MEDIANA S 220 S 1.03 §$ 093 S 1.80 S 1.32
3ER. CUARTIL S 281 S 1.21 § 1.24 S 281 S 1.65
PRECIO RELACIONADO S 250 $ 1.20 S 1.21 S 280 $ 1.63

Fuente: Elaboracion propia
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$0.45 $0.73 $1.03 $1.21 $1.50

$1.20

POLILONA

$1.10 $1.30 $1.80 $2.81 $7.25

$2.80
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FRONT

$1.10 ¢,45 $1.32 $1.65 $1.34

$1.63

TRANSPARENTE

$0.48 $0.68 $0.93 [$1.24 $1.34

$1.21
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POLILONA

$1.10 $1.30 $1.80 $2.81 $7.25

$2.80

CONCLUSIONES: De acuerdo con el analisis de precio comparable no controlado, la parte
analizada pag6 precios, medidos a través de sus comparables internos (sujetos independientes),
gue se comparan consistentemente con los pagados a empresas comparables no relacionadas en
actividades de negocio similares. En este sentido, de acuerdo con el precio comparable no
controlado, la transaccién inter-empresa llevada a cabo por Proyecto Z con su parte[s]
relacionada[s] residente[s] en el extranjero cumple con el principio de valor de mercado (arm's
length), asi como con lo establecido en materia de precios de transferencia en la legislacion fiscal

salvadorefia, vigente para el ejercicio 2016.

MNombre de EmpresaZ

Fecha de entrega_ Hora:

—'—‘2'_'% . Recibido por,
- S
F.

Cargo,,

Fin del resuumen técnico
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4.2 ANEXOS

Nota: Los anexos siempre tienen que dejarse como respaldo por si la Administracion
Tributaria, llegase a solicitar alguna explicacion por alguna duda que se le genere por el

andlisis estructurado.
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Anexo A. Resumen de las regulaciones en materia de precios de transferencia

Regulaciones de precios de transferencia en El Salvador
Cadigo tributario
Articulo 62-A. Determinacion de precios

Para efectos tributarios, los contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con sujetos
relacionados, estaran obligados a determinar los precios y montos de las contraprestaciones,
considerando para esas operaciones los precios de mercado utilizados en transferencias de bienes
0 prestacion de servicios de la misma especie, entre sujetos independientes. Igualmente los
contribuyentes deberdn determinar a precios de mercado las operaciones o transacciones que se
celebren con sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con

regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.

Cuando los contribuyentes incumplan las obligaciones reguladas en el inciso anterior, la
Administracion Tributaria de conformidad con lo dispuesto en los articulos 199-A, 199-B, 199-C
y 199-D de este codigo, determinard el valor de dichas operaciones o transacciones,
estableciendo el precio o monto de la contraprestacion, considerando para esas operaciones los
precios de mercado utilizados en transferencias de bienes o prestacion de servicios de la misma

especie, entre sujetos independientes.

Para efectos de este codigo y las leyes tributarias, se consideraran regimenes fiscales preferentes,
de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, los que se encuentren en alguna de las siguientes

situaciones:
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I Aquellos que no estan gravados en el extranjero, o lo estan con un Impuesto sobre la
Renta calculado sobre ingresos o renta neta o imponible, inferior al 80% del Impuesto sobre la

Renta que se causaria y pagaria en El Salvador;

ii. Los que clasifique la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econdémico

(OCDE) y el Grupo de Accion Financiera Internacional (GAFI).

La Administracion Tributaria deberd publicar en el sitio o pagina electronica del Ministerio de
Hacienda, el listado de los nombres de los paises, estados o territorios que se enmarquen en los
romanos anteriores, a mas tardar en el mes de septiembre de cada afio, el cual sera vigente para el

ejercicio fiscal siguiente al de su publicacion.

Articulo 124-A. Informe de operaciones con sujetos relacionados.

Los contribuyentes que celebren operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de
baja o nula tributacion o paraisos fiscales durante un ejercicio fiscal, y tales operaciones ya sea
en forma individual o conjunta sean iguales o superiores a quinientos setenta y un mil
cuatrocientos veintinueve doélares de los Estados Unidos de América ($571,429.00), deberén
presentar un Informe de las operaciones que ejecute con dichos sujetos, a través de los
formularios que proporcione la Administracion Tributaria con los requisitos y especificaciones

técnicas que ésta disponga para tal efecto.

La presentacion del Informe debera realizarse a mas tardar dentro de los tres primeros meses

siguientes de finalizado el ejercicio fiscal.
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Articulo 199-A. Estimacién de la base imponible.

Se faculta a la Administracion Tributaria para efectuar la estimacion de la base imponible del
Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de Servicios, si por cualquier
razon el precio de la transferencia de bienes muebles corporales o el monto de la remuneracion
de la prestacion de servicios no fueren fidedignos o resultaren inferiores o superiores al corriente
de mercado, sea que se trate de bienes gravados, exentos o no afectos al referido impuesto,
respectivamente, o no se hubieran emitido los documentos a que se refiere este Codigo o las
leyes tributarias correspondientes, o el valor de las operaciones no estuviere determinado o no

fuere o no pudiere ser conocido.

La misma facultad tendra la Administracion Tributaria para establecer el crédito fiscal, cuando el
precio de la adquisicion de los bienes o contraprestacion de los servicios recibidos, sea superior

al corriente de mercado.

Para efectos del Impuesto sobre la Renta, la Administracion Tributaria podra valorar a precios de
mercado las operaciones para determinar la renta y deducciones, cuando éstas resulten ser

inferiores o superiores a los precios de mercado.

Lo dispuesto en este articulo sera aplicable cuando los valores establecidos por los
contribuyentes resulten inferiores o superiores al valor de mercado, o no se hubieran emitido los
documentos a que se refiere este cddigo o las leyes tributarias correspondientes, o el valor de las
operaciones no estuviere determinado o no fuere o no pudiere ser conocido, originando impago
de impuestos, un saldo a favor superior al que le corresponde, una tributacion inferior, un
diferimiento en la tributacion, o la reclamacion de un beneficio o incentivo fiscal superior al que

corresponde.
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Articulo 199-B. Precio de mercado.

Para efectos de lo dispuesto en el articulo anterior se entenderd por precio de mercado en las
operaciones locales, el precio de venta que tengan los bienes o servicios, en negocios o
establecimientos ubicados en el pais no relacionados con el fiscalizado, que transfieran bienes o

presten servicios de la misma especie.

En transferencias de bienes o prestaciones de servicios al exterior el precio de mercado lo
constituird, el precio al que otros sujetos distintos al fiscalizado y no relacionados con éste hayan
transferido bienes o prestado servicios de la misma especie, desde El Salvador al mismo pais de

destino.

En el caso de las importaciones el precio de mercado lo constituira, el precio que tengan los
bienes o servicios de la misma especie en negocios o0 establecimientos no relacionados con el
sujeto fiscalizado, en el pais en el que haya sido adquirido el bien o el servicio, mas los costos o

gastos de transporte, cuando proceda.

Para establecer el precio de mercado, cuando haya mas de tres oferentes de los bienes o
servicios, bastara para efectos determinativos, la informacién de precios de tres oferentes, de los

cuales se adoptara para esos fines un precio promedio.

Cuando en el mercado nacional o internacional, segun sea el caso, existieren menos de tres
oferentes de esos bienes o servicios, bastard para efectos determinativos la informacion de
precios de los oferentes existentes, o por lo menos uno de ellos. En el primer caso citado se

adoptara el precio promedio y en el segundo, el del tnico oferente.
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En ningun caso, podré incluirse al sujeto fiscalizado ni a sujetos relacionados con éste, entre los
oferentes cuyos precios se adoptaran como base de la determinacion del precio de mercado; de
hacerse, por no haber podido apreciarse la relacion con el sujeto fiscalizado, no se invalidara la
actuacion de la Administracion Tributaria.

Si por cualquier razén, el precio de mercado no pudiere determinarse, la Administracion
Tributaria lo establecera adoptando el precio o el monto de las contraprestaciones que el
contribuyente fiscalizado haya recibido de adquirentes de bienes o prestatarios de servicios no
relacionados distintos a aquellos a los que transfirid bienes o presto servicios a un precio inferior

o superior al de mercado.

Articulo 199-C. Sujetos relacionados.

Para efectos de lo dispuesto en este codigo y demas leyes tributarias se entendera como sujetos

relacionados:

a) Cuando uno de ellos dirija o controle la otra, 0 posea, directa o indirectamente, al menos
el 25% de su capital social o de sus derechos de voto.

b) Cuando cinco o menos personas dirijan o controlen ambas personas, 0 posean en su
conjunto, directa o indirectamente, al menos el 25% de participacion en el capital social o los
derechos de voto de ambas personas.

C) Cuando sean sociedades que pertenezcan a una misma unidad de decisién o grupo
empresarial.

En particular, dos sociedades forman parte de la misma unidad de decision o grupo empresarial
si una de ellas es socio o participe de la otra y se encuentra en relacion con ésta en alguna de las

siguientes situaciones:
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I Posea la mayoria de los derechos de voto.

ii. Tenga la facultad de nombrar o destituir a la mayoria de los miembros del 6rgano de

administracion.

iii. Pueda disponer, en virtud de acuerdos celebrados con otros socios, de la mayoria de los

derechos de voto.

v, Haya designado exclusivamente con sus votos a la mayoria de los miembros del 6rgano

de administracion.

V. La mayoria de los miembros del érgano de administracién de la sociedad dominada sean
miembros o gerentes del érgano de administracion de la sociedad dominante o de otra dominada

por ésta.

Cuando dos sociedades formen parte cada una de ellas de una unidad de decision o grupo
empresarial respecto de una tercera sociedad, de acuerdo con lo dispuesto en este literal, todas

estas sociedades integraran una unidad de decision o grupo empresarial.

d) A los efectos de los literales anteriores, también se considera que una persona natural
posee una participacion en el capital social o derechos de voto, cuando la titularidad de la
participacién directa o indirectamente, corresponde al conyuge o persona unida por relacion de
parentesco en linea directa o colateral, por consanguinidad hasta el cuarto grado o por afinidad

hasta el segundo grado.

e) En una union de personas, sociedad de hecho o contrato de colaboracion empresarial o un
contrato de asociacién en participacién, cuando alguno de los contratantes o asociados participe
directa o indirectamente en mas del 25% por ciento en el resultado o utilidad del contrato o de

las actividades derivadas de la asociacion.
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f) Una persona domiciliada en el pais y un distribuidor o ente exclusivo de la misma

residente en el extranjero.

9) Un distribuidor o agente exclusivo domiciliado en el pais de una entidad domiciliada en

el exterior y esta tltima.

h) Una persona domiciliada en el pais y su proveedor del exterior, cuando éste le efectle

compras, y el volumen representa més del cincuenta por ciento (50%).
)} Una persona residente en el pais y sus establecimientos permanentes en el extranjero.

j) Un establecimiento permanente situado en el pais y su casa central o matriz residente en

el exterior, otro establecimiento permanente de la misma o una persona con ella relacionada.

Articulo 199-D. Criterios de comparabilidad. Eliminacion de diferencias.

Para establecer si los bienes o servicios son de la misma especie, a efecto de determinar el precio
de mercado, se procedera a comparar las caracteristicas econdémicas relevantes de las
operaciones realizadas por el fiscalizado con otras operaciones realizadas entre partes
independientes, para lo cual, se tomaran en cuenta, segun sea el caso, los siguientes factores:

1. Caracteristicas de las operaciones efectuadas, sean éstas transferencias de bienes
materiales, bienes intangibles o prestacion de servicios.

2. Anadlisis de las funciones o actividades desempefiadas, incluyendo los activos utilizados y
riesgos asumidos en las operaciones de cada una de las partes involucradas en la operacion.

3. Teérminos contractuales o los que no se encuentren expresamente en ningun contrato, con

los que realmente se cumplen las transacciones entre partes relacionadas e independientes.

4. Circunstancias econémicas.
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5. Estrategias de negocios.

En caso de existir diferencias relevantes entre las caracteristicas econdémicas de las operaciones,
que afecten de manera significativa el precio o monto de la contraprestacion, éstas deberan

eliminarse en virtud de ajustes razonables que permitan un mayor grado de comparabilidad.

A los fines de la eliminacién de las diferencias resultantes de la aplicacion de los criterios de

comparabilidad, deben tenerse en cuenta, entre otros, los siguientes elementos:
l. Plazo de pago.

. Cantidades negociadas.

[1l.  Propaganda y publicidad.

IV.  Costo de intermediacion.

V. Acondicionamiento, flete y seguro.

VI.  Naturaleza fisica y de contenido.

VILI. Diferencias de fecha de celebracién de las transacciones.

Los factores de comparabilidad y los elementos a considerar para definir los criterios y efectuar
los ajustes de las diferencias resultantes, se desarrollardn en el reglamento de aplicacion del

presente codigo.

Las operaciones con sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios
con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, no constituyen

operaciones entre partes independientes.
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Resumen de las guias de la OCDE en materia de precios de transferencia.
Introduccién y propaésito.

En julio de 1995 y luego de sucesivas actualizaciones, la OCDE publicd las guias de la OCDE y
en julio de 2010 se publicaron revisiones de los capitulos I-111 y se incorpord el capitulo IX. Las
guias son una fuente de autoridad ampliamente aceptada respecto de cuestiones de precios de
transferencia, tanto para los contribuyentes como para las autoridades impositivas de los paises
miembro de la OCDE que hayan dictado nuevas normas o disposiciones, 0 que estén en vias de

hacerlo.

La OCDE promueve que los paises miembro sigan las guias en sus practicas internas de precios
de transferencia. Asimismo, se incentiva a los contribuyentes a utilizar las guias de la OCDE

para evaluar si los precios de transferencia cumplen con el principio arm’s length.

El siguiente resumen de las guias de la OCDE no es exhaustivo ni intenta reemplazar una lectura
acabada de las mismos. El objetivo de esta seccion es explicar los fundamentos en los cuales se

basa el analisis de precios de transferencia del presente informe.
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El principio “arm’s length”.

El principio "arm’s length", o "como entre partes independientes", es el estindar internacional
que los paises miembro de la OCDE acordaron utilizar para determinar los precios de
transferencia a fines impositivos. En virtud de este principio, las condiciones creadas o impuestas
entre dos empresas relacionadas comercial o financieramente no deberian diferir de aquellas
creadas entre empresas independientes que realizan operaciones similares en circunstancias
similares. Los paises miembro de la OCDE aceptaron que cuando los acuerdos de precios de
transferencia entre empresas relacionadas no reflejen el principio arm’s length, los ingresos
sujetos a impuestos de esas empresas podran ajustarse segun corresponda para modificar las

posibles distorsiones y de esta manera cumplir con el mencionado principio.

Comparabilidad.

La aplicacion del principio arm’s length se basa generalmente en una comparacion entre las
caracteristicas relevantes econdmicamente de una transaccion controlada con caracteristicas
econdmicamente relevantes de transacciones entre empresas independientes. Para que una
transaccion controlada satisfaga el principio arm’s length, ésta debe ser lo suficientemente
comparable con una transaccion no controlada. Si existen diferencias materiales entre las
transacciones controladas y no controladas que afectaran el analisis de precios de transferencia se
deben realizar ajustes razonables para eliminar el efecto de esas diferencias en el precio o
resultado (margen) de esas transacciones. Si no se pudieran hacer ajustes para tomar cuenta de
esas diferencias, las transacciones controladas y no controladas no son lo suficientemente

comparables bajo el principio arm’s length.
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A fin de establecer el grado de comparabilidad real y luego hacer los ajustes adecuados para
establecer las condiciones arm’s length es necesario comparar las transacciones controladas y no
controladas en base a cinco factores de comparabilidad establecidos en las guias de la OCDE.
Estos factores incluyen las caracteristicas de los bienes o servicios transferidos; las funciones de
las partes (teniendo en cuenta los activos utilizados y los riesgos asumidos); los términos
contractuales; las circunstancias econémicas importantes y las estrategias de negocio perseguidas
por las partes. El alcance de la importancia de cada uno de estos factores en establecer la

comparabilidad dependera de cada caso.

De acuerdo con las guias de la OCDE se publica la descripcion del proceso tipico para realizar
un andlisis de comparabilidad. Este proceso se considera una buena practica aceptada pero no es
obligatorio y cualquier otro proceso de busqueda que lleve a la identificacion de comparables
confiables puede ser aceptable, ya que la confiabilidad del resultado es mas importante que el
proceso (p. ej., correr el proceso no es garantia de que el resultado sera "arm's length" y no correr

el proceso no significa que el resultado no lo serd). A continuacion detallamos el proceso paso a

paso:

. Paso 1: Determinacion de los ejercicios que se analizaran;

. Paso 2: Analisis general de las circunstancias del contribuyente;

. Paso 3: Entendimiento de las transacciones controladas que se analizaran principalmente

en base a un analisis funcional a fin de elegir la parte analizada (cuando corresponda), el
método de precios de transferencia mas adecuado para las circunstancias del caso, el

indicador financiero que se analizard (en caso de un método de margen de las



120

transacciones) e identificacion de los factores de comparabilidad importantes que
deberian tomarse en cuenta;

. Paso 4: Revision de las comparables internas, de existir;

. Paso 5: Determinacion de fuentes de informacion disponibles sobre comparables
externos, cuando tales comparables son necesarios, teniendo en cuenta su confiabilidad
relativa;

. Paso 6: Seleccién del método de precio de transferencia mas adecuado y, segin ese
método, determinacién del indicador financiero correspondiente (p. €j., determinacion del

indicador de utilidad operativa en caso del método del margen neto de la transaccion);

Paso 7: Identificacion de comparables potenciales: determinacion de caracteristicas clave
a cumplirse por transacciones no controladas para ser consideradas potencialmente comparables,
en base a los factores importantes identificados en el paso 3 y de conformidad con los factores de

comparabilidad establecidos en los parrafos 1.38-1.63 de las guias de la OCDE;
. Paso 8: Determinacion y realizacion de ajustes de comparabilidad, cuando corresponda;

. Paso 9: Interpretacién y uso de la informacion recopilada, determinacion de la

remuneracion arm’s length.

Caracteristicas de los bienes o servicios.

Las diferencias en las caracteristicas especificas de los bienes o servicios generalmente
representan, al menos en parte, diferencias en el valor de mercado. Las comparaciones de estas
caracteristicas pueden, por tanto, ser Utiles para determinar la comparabilidad de transacciones
controladas y no controladas. En general, el requisito de comparabilidad para bienes o servicios

en el método de precios comparables no controlado s es mas estricto que en los otros métodos,
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dado que cualquier diferencia material en las caracteristicas de los bienes o servicios puede

afectar el precio.

Para transacciones que involucren transferencias de bienes tangibles, las caracteristicas méas
importantes a tener en cuenta son aspectos fisicos de los bienes, su calidad y confianza y la

disponibilidad y volumen de oferta.

Para transacciones que involucren prestaciones de servicios, las caracteristicas mas importantes a

tener en cuenta son la naturaleza y el alcance de los servicios.

Para transacciones que involucren propiedad intangible, las caracteristicas mas importantes a
tener en cuenta son la forma de la transaccion (por ejemplo, licencia o venta), el tipo de
propiedad (patente, marca, etc.), la duracion y el grado de proteccion y los beneficios anticipados

que se deriven del uso de la propiedad en cuestion.

Andlisis funcional.

En transacciones entre dos partes independientes, toda compensacion tipicamente refleja las
funciones realizadas, los riesgos asumidos y los recursos empleados por cada parte. Una
evaluacion del grado de comparabilidad entre transacciones controladas y no controladas
requiere, por lo tanto, un "analisis funcional™ de estos factores para analizar actividades
economicamente importantes llevadas a cado por las partes de la transaccion y considerar los
riesgos asumidos y los recursos empleados al tiempo que se realizan esas actividades. Las

funciones llevadas a cabo (teniendo en cuenta los riesgos asumidos y los activos utilizados)
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determinarédn, en alguna medida, la asignacion de riesgos entre las partes y, por lo tanto, las

condiciones que cada parte esperaria en una transaccioén de mercado.

Aln cuando la informacion comparable sea escasa e imperfecta, la seleccion del método de
precios de transferencia mas adecuado deberia ser consistente con el andlisis funcional de las

partes.

Generalmente, las funciones que deberian identificarse y compararse incluyen: disefio,
fabricacion, ensamble, investigacion y desarrollo, servicio, compra, distribucion,
comercializacion, publicidad, transporte, financiacién y administracion. Los riesgos que deberian
considerarse en todo andlisis funcional incluyen: riesgo de mercado (por ejemplo, costo de
inversion y fluctuaciones de precio de salida), riesgos de pérdida asociados con la inversion y el
uso de activos, riesgos asociados con el éxito o el fracaso de las inversiones en investigacion y
desarrollo, riesgos financieros (por ejemplo, fluctuaciones en el tipo de cambio de la moneda
extranjera y las tasas de interés), riesgo crediticio, etc. Los factores relacionados con los recursos
empleados incluyen: i) tipo de activo utilizado (por ejemplo, bienes de uso); ii) uso de
intangibles valiosos; iii) naturaleza de los activos utilizados (antigliedad, valor de mercado,

ubicacion, protecciones disponibles respecto del derecho de propiedad, etc.).

Términos contractuales.

Determinar el grado de comparabilidad entre una transaccion controlada y una no controlada
también exige una comparacion de los términos contractuales significativos que podrian afectar
los precios cobrados o la ganancia obtenida en dichas transacciones. Los términos contractuales

de una transaccion generalmente definen, explicita o implicitamente, cédmo se dividen las
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responsabilidades, los riesgos y los beneficios entre las partes involucradas. Consecuentemente,

se debe realizar un andlisis de los términos contractuales como parte del anélisis funcional.

Resulta importante analizar si la conducta de las partes intervinientes en la transaccion se ajusta a
los términos del contrato o si la misma indica que no se cumplio con dichos términos. En tal
caso, y cuando no exista un contrato escrito, la relacion contractual de las partes se interpretar
de acuerdo a su conducta real y a los principios econdmicos que generalmente rigen las

relaciones entre partes independientes.

Dado que el objetivo del analisis es comparar transacciones controladas y no controladas es
relevante si los términos de las transacciones no controladas no son claros. Cuando la
informacidn sobre los términos contractuales que no esté disponible, en especial cuando los
comparables externos constituyen la base del analisis, el efecto de esta deficiencia de
informacidn podréa diferir dependiendo del tipo de transaccion a ser analizada y la naturaleza de

la informacion aplicada.

Circunstancias econémicas.

Los precios de mercado pueden variar a lo largo de diferentes mercados, alin para transacciones
que involucren los mismos bienes o servicios. Por lo tanto, la evaluacion del grado de
comparabilidad entre transacciones controladas y no controladas también exige una comparacion
de las circunstancias economicas relevantes que pueden afectar los precios cobrados o las

ganancias obtenidas en dichas transacciones. Estas circunstancias economicas incluyen:

. La ubicacion geografica;
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. El tamafio de los mercados;

. El alcance de la competencia en los mercados;

. Las posiciones competitivas relativas de compradores y vendedores;

. La disponibilidad (y su correspondiente riesgo) de bienes y servicios sustitutos;

. Los niveles de oferta y demanda en los mercados en general y en regiones particulares.

Si fuera relevante, también puede ser necesario analizar el poder adquisitivo de los
consumidores; la naturaleza y el alcance de las regulaciones del mercado por parte del gobierno;
los costos de produccién, incluidos los costos de la tierra, la mano de obra y el capital; los costos

de transporte; el nivel de mercado (minorista 0 mayorista); y la hora y fecha de las transacciones.

Estrategias de negocio.

Las estrategias de negocio deben también analizarse para determinar el grado de comparabilidad
entre las transacciones controladas y no controladas en lo que respecta precios de transferencia.
Las estrategias de negocio tendrian en cuenta muchos aspectos de una empresa, como
innovacion y desarrollo de nuevos productos, grado de diversificacion, aversion al riesgo,
evaluacion de cambios politicos, ingreso de leyes laborales existentes y futuras y otros factores
que tengan influencia sobre el desarrollo diario de los negocios. Las estrategias de negocio
también incluyen esquemas de penetracion en el mercado. El contribuyente que busque penetrar
un mercado o0 aumentar su participacion en el mercado puede temporariamente cobrar un precio
menor que el precio cobrado por productos comparables en el mismo mercado. Adicionalmente,
un contribuyente que busque penetrar en un nuevo mercado o expandir (o defender) su

participaciéon en el mercado, puede temporariamente incurrir en mayores costos (por ejemplo,
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debido a los costos de start-up 0 mayores esfuerzos de marketing), asi logrando menores niveles

de ganancia gue otros contribuyentes que operen en el mismo mercado.

Métodos de precios de transferencia.

Las guias de la OCDE establecen metodos que determinan si las condiciones impuestas en
relaciones comerciales o financieras entre empresas relacionadas son consistentes con el
principio arm’s length. No existe un tnico método adecuado para cada situacion posible y la
aplicacion de algiin método en particular no necesita ser refutada. El principio arm’s length no
requiere la aplicaciébn de méas de un método. La seleccion de un método de precios de
transferencia en particular depende de la confiabilidad de la informacion disponible y las

circunstancias de la transaccion particular.

El método de precios de transferencia seleccionado también deberia ser el que produce la
medicion mas adecuada del resultado arm’s length. Las guias de la OCDE hacen referencia a
cinco métodos principales de precios de transferencia, que pueden ser divididos en dos
categorias principales: métodos tradicionales de operacién y métodos basados en utilidades.
Ningun método se prefiere por sobre otro pero es necesario seleccionar el método mas adecuado

para cada caso.

Métodos tradicionales de operacion.

Los métodos tradicionales de operacién son considerados como la forma mas directa de
establecer si las condiciones de las relaciones comerciales y financieras entre empresas

relacionadas son arm’s length. Esto es porque cualquier diferencia entre el precio de una
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operacion controlada y el precio de una operacion no controlada comparable normalmente puede
surgir directamente de las relaciones comerciales y financieras establecidas entre las empresas.
Las condiciones arm’s length pueden luego ser establecidas reemplazando directamente el precio

de la operacion no controlada comparable por el precio de la operacion controlada.

Cuando se puede aplicar (teniendo en cuenta los factores de comparabilidad) tanto un método
tradicional basado en las operaciones como un método basado en las utilidades de manera
igualmente confiable, se prefiere aplicar el primero antes que el segundo. Por otro lado, cuando
se consideran los criterios descriptos en el parrafo 2.2 de las guias de la OCDE, si se puede
aplicar tanto el CUP como cualquier otro método de precios de transferencia de manera
igualmente confiable, se prefiere el método del precio comparable no controlado. A

continuacion se describen en detalle los métodos tradicionales de operacion.

Meétodo del precio comparable no controlado.

El método del precio comparable no controlado compara el precio cobrado por bienes o servicios
transferidos en una operacién controlada con el precio cobrado por bienes o servicios
transferidos en una operacion no controlada comparable bajo circunstancias similares. A los
fines del método del precio comparable no controlado, una operacién no controlada es
considerada comparable a una operacion controlada si es posible realizar ajustes razonablemente
precisos para eliminar los efectos de cualquier diferencia significativa entre las operaciones
controladas y no controladas. El alcance y la confiabilidad de dichos ajustes afectaran la

confiabilidad relativa del analisis conforme al método del precio comparable no controlado. Sin
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embargo, las dificultades que puedan surgir al intentar realizar ajustes razonablemente precisos

no deberian impedir la posible aplicacion del método CUP.

El método del precio comparable no controlado es un método particularmente apropiado cuando
una empresa independiente vende o compra el mismo producto o servicio como si fuera un
producto vendido entre las dos partes relacionadas involucradas. Aunque la naturaleza de las
actividades comerciales llevadas a cabo por las partes involucradas en las operaciones
controladas y no controladas puede ser lo suficientemente similar como para generar las mismas
contribuciones marginales globales, diferencias relativamente menores en los bienes transferidos
en las operaciones controladas y no controladas podrian afectar significativamente el precio. Al
considerar si las operaciones controladas y no controladas son comparables, se debe considerar
el efecto sobre el precio de funciones comerciales mas amplias y no so6lo la comparabilidad de

los productos.

Por consiguiente, el umbral de comparabilidad del método del precio comparable no controlado
es relativamente alto. Cuando es posible localizar operaciones no controladas comparables, el
método del precio comparable no controlado es la forma mas directa y confiable de aplicar el
principio arm’s length. Las consideraciones practicas pueden establecer un enfoque mas flexible
para permitir que el método del precio comparable no controlado sea utilizado o complementado,
en la medida que sea necesario, por otros métodos apropiados, debiendo todos ser evaluados

conforme a su veracidad relativa.
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Método del precio de reventa.

Evalta el caracter de mercado de una operacion controlada en relacion con la contribucién
marginal bruta obtenida en operaciones comparables no controladas. Este método es muy util
cuando se aplica a operaciones que no agregan valor significativo a los bienes o servicios que se

comercializan (por ejemplo, distribuidores).

El andlisis aplicando el método del precio de reventa comienza con el precio al que un producto
0 servicio es suministrado a una empresa independiente. Este precio es luego reducido por una
contribucion bruta apropiada que representa el monto con el que el distribuidor buscaria cubrir
sus gastos de comercializacién y otros gastos operativos y, a la luz de las funciones realizadas,
obtener una utilidad adecuada. El resultado después de sustraer la contribucion bruta puede
considerarse, después de realizar ajustes por otros costos asociados con la compra (por ejemplo,
derechos aduaneros), como el precio de mercado de la transferencia original entre empresas

relacionadas.

El método del precio de reventa del distribuidor en una operaciéon controlada puede ser
determinado en referencia al margen del precio de reventa que el mismo distribuidor ganaria en
items comprados o vendidos en operaciones comparables no controladas, como también en
referencia al margen del precio de reventa obtenido por la empresa independiente en operaciones

comparables no controladas.

Cuando el distribuidor es un agente (representante), el margen de reventa puede estar

relacionado con una comisién que puede ser calculada como un porcentaje del precio de venta.
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La determinacion del margen de reventa en dicho caso deberia tener en cuenta si el intermediario

actlia como agente o como principal.

Una operacion no controlada es comparable a una operacion controlada a los fines del método
del precio de reventa si cumple con una de estas dos condiciones: (i) ninguna de las diferencias
(de existir) entre las operaciones que se comparan o entre las empresas que llevan a cabo estas
operaciones podria afectar significativamente el margen de precio de reventa en el mercado
abierto; o (ii) ajustes razonablemente precisos podrian realizarse para eliminar los efectos

materiales de dichas diferencias.

Al realizar comparaciones a los fines del método del precio de reventa, normalmente son
necesarios menos ajustes para registrar diferencias en los productos que si se aplicara el método
CUP, ya que es menos probable que las diferencias menores en los productos tengan un efecto
significativo sobre las contribuciones marginales como si lo tienen sobre los precios. Por lo
tanto, puede ser apropiado darle mas importancia a otros atributos de comparabilidad (por
ejemplo, funciones realizadas, circunstancias economicas, etc.) cuando la contribucion marginal
se relaciona principalmente a esos otros atributos y s6lo de manera secundaria al producto

particular que se esta transfiriendo.

El método del precio de reventa, puede, por lo tanto, depender mas de la comparabilidad de las
funciones realizadas (teniendo en cuenta los activos utilizados y los riesgos asumidos) que de las

caracteristicas de los productos o servicios relevantes.
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Cuando existen diferencias significativas en la naturaleza de las funciones llevadas a cabo por las
partes de las operaciones, se deberan realizar ajustes para registrar dichas diferencias. El alcance
y la confiabilidad de dichos ajustes afectaran la confiabilidad relativa del andlisis conforme al
método del precio de reventa. Se deberia esperar que el nivel de actividades realizadas por el
distribuidor influya sobre el monto del margen del precio de reventa. Este nivel de actividades
puede variar desde el caso en donde el distribuidor s6lo presta servicios minimos (por ejemplo,
un transportista) hasta el caso en el que éste asume todo el riesgo de titularidad junto con la
responsabilidad y los riesgos derivados de la publicidad, marketing, distribucion y garantia de los

bienes, financiacion de las existencias y otros servicios relacionados.

Puede ser dificil utilizar el método del precio de reventa, para llegar a un valor de mercado en
donde los bienes o servicios son procesados o incorporados a un producto mas complejo o0 a
servicios compuestos en los que su identidad se pierda o transforme. Otro ejemplo en donde el
método del precio de reventa, requiere especial atencién es cuando el distribuidor contribuye
sustancialmente a la creacion o mantenimiento del bien intangible asociado con el producto

(marcas registradas o nombres comerciales de empresas relacionadas).

Método del Costo Incrementado.

El método del costo incrementado evalGa una operacion controlada en relacion con el margen
sobre costos obtenido en operaciones comparables no controladas. Este método es de mucha
utilidad cuando se venden productos en proceso de elaboracidn entre partes relacionadas, cuando

partes relacionadas han concluido acuerdos de uso compartido de instalaciones o acuerdos de
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compra y suministro a largo plazo, o cuando la operacién controlada es la prestacion de servicios

en si misma.

El andlisis utilizando el método del costo incrementado toma los costos incurridos por el
proveedor de los productos o servicios en una operacion controlada. Luego se adiciona margen
adecuado para obtener un margen apropiado en base a las funciones realizadas y a las
condiciones de mercado. EI monto al que se llega después de agregar el margen a dichos costos
puede ser considerado como un precio de mercado de la operacion controlada. El costo méas
beneficios del proveedor en una operacion controlada idealmente deberd ser establecido en
referencia al costo mas beneficios que el mismo proveedor obtiene en operaciones comparables
no controladas, aunque también puede ser utilizado el obtenido en operaciones comparables por

una empresa independiente.

Como con el método del precio de reventa , siguiendo el método del costo incrementado
generalmente se necesitan pocos ajustes para tener en cuenta diferencias en el producto o
servicio que con método del precio comparable no controlado , porque es menos probable que
diferencias menores tengan un efecto significativo sobre el costo mas beneficios como el que
tienen sobre los precios. por lo tanto, puede ser apropiado darle mas importancia a otros atributos
de comparabilidad (por ejemplo, funciones realizadas o circunstancias econémicas) cuando el

costo mas beneficios esta principalmente relacionado con esos otros atributos.

Al aplicar el método del costo incrementado es importante aplicar un margen de utilidad

comparable a una base de costos comparable. en otras palabras, es importante que exista
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coherencia entre los célculos del costo méas beneficios en las operaciones no controladas. por
ejemplo, si el proveedor al que se hace referencia en la aplicacion del método del costo
incrementado utiliza activos comerciales arrendados para llevar a cabo sus actividades, la base de
costos podria no ser comparable sino se realizan ajustes en el caso de que el proveedor utilice sus
propios activos comerciales en la operacion controlada. en general, el método del costo
incrementado utilizard margenes computados después de los costos directos e indirectos de

produccion.

Por lo tanto, las diferencias entre las operaciones controladas y no controladas que tienen un
impacto sobre el monto del costo mas beneficios (por ejemplo, la naturaleza de las funciones
realizadas por las partes que llevan a cabo las operaciones) deberan ser analizadas para
determinar los ajustes apropiados a los respectivos costos mas beneficios de las operaciones no
controladas. El alcance y la confiabilidad de dichos ajustes afectaran la confiabilidad relativa del

analisis conforme al método del costo incrementado en casos especificos.

Rangos

Puesto que el estudio de precios de transferencia no es una ciencia exacta, habran también
ocasiones en que la aplicacién de un método produzca un rango de cifras y todas ellas sean
confiables relativamente por igual. En esos casos, las diferencias en las cifras que componen el
rango podrian estar causadas por el hecho de que en general, la aplicacion del principio del valor
de mercado solo produce una aproximacion de las condiciones que se habrian establecido entre

empresas independientes. También es posible que los diferentes puntos del rango representen el
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hecho de que las empresas independientes que intervienen en operaciones comparables en

circunstancias similares podrian no establecer exactamente el mismo precio para esa operacion.

Adicionalmente, cuando se analiza informacion imperfecta pueden emplearse herramientas de
estadistica, a fin de sacar conclusiones sobre la interpretacion de esos datos. El ejemplo que se
cita en las guias de la OCDE es el rango intercuartil, que elimina los resultados extremos de un

conjunto de datos que es comparable sélo de manera imperfecta.

Los métodos unilaterales y la parte analizada

Los métodos unilaterales (a saber, método del precio de reventa, método del costo incrementado
) son aquellos métodos en los que solamente se considera una de las partes que intervienen en la

operacion.

Cuando se aplica un método unilateral, es necesario elegir la parte de la operacion para la cual se
analiza cierto indicador financiero (costo mas beneficios, margen bruto de reventa, o indicador
de utilidad neta). La eleccion de la parte analizada debe ser consistente con el analisis funcional
de la operacion. Por regla general, la parte analizada es aquella a la que se puede aplicar el
método de precios de transferencia de la manera mas confiable y para la cual se pueden hallar los
comparables mas fiables, es decir, en la mayoria de los casos serd la que presente el analisis

funcional menos complejo.
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Usualmente, no sera apropiado emplear un método unilateral si las dos partes que intervienen en
la operacion hacen contribuciones significativas y Gnicas que no pueden ser valuadas

confiablemente de otro modo.

Una vez que se determina la efectiva prestacion de un servicio intra-grupo, se evalla la
naturaleza de mercado del cargo con relacion al cargo que se habria cobrado y aceptado entre
empresas independientes en circunstancias comparables. Los cargos pueden ser directos o

indirectos.

Tipicamente, son apropiados los cargos directos cuando se proporcionan Servicios
especificamente para beneficio de receptores particulares. Los cargos indirectos se aplican
cuando el valor de los servicios prestados a los distintos receptores no puede ser cuantificado, o
cuando los costos no se pueden asignar especificamente a los beneficiarios reales de esos

servicios.
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INSTRUCCIONES PARA ELABORAR EL INFORME DE OPERACIONES CON SUJETOS RELACIONADOS

DISPOSICION LEGAL

Conforme al Articulo 124-A del Codigo Tributario se establece que los confribuyentes que celebren
operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises,
estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos
fiscales durante un ejercicio fiscal, y tales operaciones ya sea en forma individual o conjunta sean
iguales o superiores a quinientos setenta y un mil cuatrocientos veintinueve ddlares de los Estados
Unidos de América ($571,429.00), deberan presentar un Informe de las operaciones que ejecute
con dichos sujetos, a través de los formularios gue proporcions la Administracion Tributaria con los
requisites y especificaciones técnicas que ésta disponga para fal efecto. La presentacion del
Informe debera realizarse a mas tardar dentro de los tres primeros meses siguientes de finalizado el
ejercicio fiscal.

INDICACIONES GEMERALES
I. Este formulario esta estructurado en tres secciones:

* |a Seccidn "A" en donde debe anotar los datos de identificacidn del contribuyente obligado a
rendir |a informacion y el ejercicio fiscal correspondiente.

* La Seccion “B" incluye la informacion de los sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
consfituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de
baja o nula tributacion o paraisos fiscales, con los cuales se celebraron operaciones durante el
ejercicio fiscal, especificando lo siguiente:

a) Mombre, Razdn Social o Denominacion.

b) NOmero de Identificacién Tributaria o Numero de Identificacién Fiscal en su pais de origen

c) Domiciliado: marcar con una “X" la columna corespondiants

d) Codigo de Pais: anotar el codigo de pais del domicilio del Sujeto Relacionado (Ver Anexo
1

a) Cddigo de Relacidn: anotar el nimero que represente |a relacion del contribuyente con el
sujeto informado, de conformidad al detalle siguiente:

01. Cuando una de las Partes posea, directa o indirectamente, al menos el 25% de su
capital social o de sus derechos de voto. (Art. 198-C, lit. a) del Codigo Tributario)

02. Cuandao cinco o menos personas dirfjan o controlen ambas personas, o posean en
su conjunto, directa o indirectamente, al menos el 25% de participacion en el
capital social o los derechos de volo de ambas personas. (Art. 199-C, lit. b) del
Cadigo Tributario)

03. Sociedades que pertenecen a una misma unidad de decision o grupo empresarial.
(Art. 199-C, lit. ¢) del Codigo Tributario)

04. Persona Matural, cuya fitularidad de la participacion directa o indirectamente,
comesponde al conyuge o persona unida por relacion de parentesco en linea
directa o colateral, por consanguinidad hasta el cuarto grado o por afinidad hasta
@l segundo grado (Art. 199-C, lit. d) del Codigo Tributario)

05. Union de Personas, Sociedad de Hecho o contrato de colaboracion empresarial
0 un contrato de asociacion en paricipacion. (Art. 198-C, lit. &) del Codigo
Tributario)

06. Persona domiciliada en &l pais y un Distribuidor o ente exclusivo de la misma
residente en el extranjero. (Art. 198-C, lit. f) del Cadigo Tributario)

07. Distribuidor o Agente exclusivo domiciliado en el pais de una Entidad domiciliada
@n @l exterior y ésta altima. (Art. 199-C, lit. g) del Codigo Tributario)

08. Persona domiciliada en el pais y su proveedor del exterior (Art. 199-C, lit. h) del
Cadigo Tributario)

09. Persona residente en el pais y sus establecimientos permanentes en el
axtranjero. (Art. 199-C, lit. i) del Codigo Tributario)

10. Establecimiento permanente situado en el pais y su Casa Central o Matriz
residente en el exterior, ofro establecimiento permanente de la misma o una
persona con ella relacionada. (Art. 199-C, lit. j) del Cadigo Tributario)

11. Ragimen fiscal preferente, de baja o nula tributacion o paraiso fiscal (Art. 62-A del
Cadigo Tributario)

Cadigo de Operacion: anotar el cddigo de la operacion informada ya sea esta de Ingreso,
Egreso, Activo o Pasivo (Ver anexo 2).

Monto de Operacidn: anotar @ monto anual por cada tipo de operaciin pactada durante el
ejercicio. Para estos efectos los montos se presentaran el Ddlares de los Estados Unidos
de América, en cifras historicas, sin considerar efectos de reexpresion o reclasificacion
para presentacion de estados financierns.

Factor de Comparabilidad utilizado: indicar el codigo del factor considerado para efectos de
realizar la comparabilidad de los bienes o servicios (Ver Anexo 2).

Elemento utilizado para Ajustes: indicar el codigo del elemento considerado para efectos
de eliminar las diferencias de precios exisientes entre las operaciones realizadas por los
sujetos relacionados y las operaciones realizadas por sujetos independientes (Ver Anexo
2).
Método Utilizado: indicar el codigo del método utilizado para determinar el precio de
mercada (Ver anexo 2)

La Seccion “C” en donde debe informar con una “X” el tipo de documentacion comprobatoria
en el que consta la deferminacion de precios en operaciones con sujetos relacionados o
sujetos domiciliados, consfituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenas
fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, asi como el encargado de
su elaboracion. En caso que el documento en cuestion sea elaborado por un tercero
contratado, deberd especificar el nombre y NIT correspondiente o Numero de |dentificacian
Fiscal en su pais de origen (Art. 120 y 147 literal e) del Cédigo Tributario y apartado 7.2 de
Guia de Orientacion DG-001/2012).

En el pie de pagina debe anotar el nombre y firma del Contribuyente, Representante Legal
o Apoderado.

Toda medificacion a este informe, debera presentarda en este mismo formulario,
registrando en la casilla comespondiente el nimero del informe que modifica (Seccion “A7)
Oficinas receptoras del Informe de Operaciones con Sujetos Relacionados:

+ Oficina Central Condominio Tres Torres.

+ Centro Express del Contribuyente Centro de Gobiemo y Soyapango.

« Centro Express del Contribuyente Santa Ana y San Miguel.

+ Minicentro Express del Contribuyents, en el interior del pais.
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AMERD 2

Cod. Dperacones oe Ingreso Cod. Dperaciones de Egreso
101 ‘Venta de Skenes de propla prodoccion 201 Compra de Bienes para produccicn
102 “Venta de bienes producidos por terceros 202 Comnpra de bienes para comeroialicacion
103 Serdcios de maguila 203 Serdicos de madgquila
104 Servcios admindstrativos 204  Serwicos adménbstratios
105 Seguros y reaseguros 205 Segunos ¥ IEaseRuros
106 CoimEsiones 206 Comiskanes
107  Honorare 107 Honorarios
108 Regalias 202 Regallas
10% Publicidad 109 Pubdickdad
110 Asistencis béomlca 210 Asktencla téonkca
111  Servicios téonicos 111 Servicos tecnicos
112  Prestackdn de serddcs financieros (comisi ones, intereses, etc, relackonadas con 217 Prestacidn de servicks financienos (oomisianes, intereses, ¢ic, relaciona das can
operaciones del sistema fina nckero] operaciones del siktera firanciero)
113  Inbereses 113  Intereses
114 &rrendaméentos 214  Asrrensdamibsntos
115 EnapTacikn de thelos vakores 115 Coenpra de tiulos valcres
11E Venia de activos fifjos 115 Garantias
117  ‘Venta de imtangibles 217  Otraes b sl ones
118  Garantias 212 Compra de Activas Fjos
119  Obroes ingresos 219 Compra de intangibles
270 Otros egresos
Cod. Dperaciones de Activo Cod. Operaciones de Pasivo
301 Cuentas por cobrar sujetas relackanados locales 401  Cusenias por pagar supetos relaconadas koales
302 Cuentas porcobrar sujebos relackonados del esterkr 407 Cisentas por pagar sujpetos nelac onaoos del extesrioe
303 Cuentas por cobear sujetos domiciiia dos en paises de bafa o nulla tribatacicn o 403 Cussnias por pagar sujetos domicliados en palses de baja o nula tributacion o
paradso fiscal parakzo fiscal
304  bnvestarios 404  Ingresos recibidos por Anticpado
305 Activos Fijos 405 Ofros Pasheos
306 Activos Intangibles
307 Obnom Activos
Operackones de Ingresa: Soin todas aguedllas susceptinles de produdr un inoremento neto en el patrimonio, ya sea en fonma de incrementos del actho o disminucones del pasio
0 una combinacion de ambsos.
Operackones de Egreso: Son todas agueellas que causan disminucianes en el patrimonéa o afectando los resultadas del perkodo gr 2, N M be ohesdezcan a
desembolzos o salidas de dinero. Fara estos efectos tambéen se considera aperacin de egreso B compra de activos.
Dperackones de Activo: Soin todas agueellas que afecten bienes w derechaos tanglibles & intangibles de propiedad del ente econdmico que son fusnte potencial de beneficos
presentes o futuros.
Operackones de Pasivo: Soin todas ageedllas que representan ks obligacdones contrakdas por o ente econdmico, pagaderas &n dinero, blenes o en servickos.

Unicamente se deberdn informar las operacones de activo wo pasivo realizadas en o ejercic o fiscal informado gue corres pondan a los siguientes conceptas: Préstamos, reintegros o
resm bolsos de gastos y operackones efectiuadas a nombre de sujetos rela conados, siempre y cuando no hayan afectado el estado de resultados, casoen el cual deberdn reportarse

OO Gperaciones o INgreso o epren.

COOMG0 DE FACTOR DE COMWIPARABILID AD LTI LEZADH:

Facior o¢ Comparabilidad
Caracteristicas de las Operaciones
analisis de Funciones, Acthas v Riesgos
Temminas Contractuales

Clrcunstancias BOonomicas
Extrategias de Megodos

1006 Mo efectsd comgarabdlidad

COOHG D DE ELEMENTD UTILZADD FARA AJUSTES

COOM=0 DE METDDO UTILIZADD

EEEEELEE

Elemeentos ra 14

Flazo de pago

Cantidades negociadas

Propaganda y publicidad

Cioato ohe Inbermaedia cioan

Acondicionamiento, flete y seguro

Naturaleza fisica y de €x ]

Diferenciaen fecha de celebracion de las transacciones
Ajustes Econdemicos (de Capital)

No realind ajustes

EEEEEEEER

Mstodo wiillzada

Precios de Mercado |Articulo 1998 C.T.|

Precio Comparable no Conbralada

Precio de Reventa

Costo Adicionado

bargen Neto de b Transscokon

Particidn de Utilidades [Andlisis de Contribucionss Totales|
Ly b s LI | Anailisis

s utill 7 néngln método
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ELABORACION DEL PLAN DE ESTUDIOS DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA E
INFORMACION DE CARACTER CONFIDENCIAL POR ALGUNA INTERROGANTE QUE

TENGA LA ADMINISTRACION TRIBUTARIA.

PROPOSITO DEL ANALISIS.

Proyecto “Z” publicidad, S.A. de C.V. ("Proyecto Z"), ha solicitado y contratado los servicios de
Auditores & Consultores HC, S.A. de C.V., para asistirla en la preparacion de la documentacion
de plan de estudios de precios de transferencia de una transaccion efectuada con una parte

relacionada.

Proyecto Z, actualmente es residente en El Salvador y como parte del grupo empresarial en el
extranjero, es subsidiaria para el ejercicio fiscal terminado al 31 de diciembre de 2016, de
conformidad con el articulo 62-A del Codigo Tributario vigente. Para este reporte se ha

considerado la informacion descriptiva provista por Proyecto Z.

La firma basa su entendimiento sobre la funcion desarrollada, riesgos asumidos y activos
empleados por la entidad y la informacion proporcionada por la administracion de Proyecto Z y

cierta informacion de caracter publico disponible.

Asi mismo se consideraron las guias de precios de transferencia para empresas multinacional y

Administracion Fiscal ("Guias de la OCDE"™) publicadas por la Organizacion para la
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Cooperacién y el Desarrollo Econdémico ("OCDE") en 1995, complementadas en 1996 (con
actualizaciones periodicas) revisadas en 2010, de igual manera la guia de orientacién nimero
DG-001/2016, emitida por la Direccion General de Impuestos Internos del Ministerio de
Hacienda de El Salvador. El principio arm’s length mencionado en las guia de la OCDE
requieren que los resultados de una transaccion inter-empresa sean similares a los montos que

hubiesen pactado entidades independientes bajo circunstancias similares o comparables.

En el marco de la documentacion se ha desarrollado un anélisis funcional para identificar y
caracterizar las operacion inter-empresa que atafien a esta documentacion y las entidades
involucradas en dichas transacciones. Con base en el analisis funcional, fue posible identificar
las funciones desempefiadas, los activos empleados y los riesgos asumidos por Proyecto Z y
GROU-PUB&HOME, S.A.C. (Public G&H,SAC) en relacion con las transacciones inter-
empresa bajo revision. Como parte de esta documentacidn una revision del contexto econémico

de la industria en la que Proyecto Z operay que ha llevado a cabo.

Por ultimo, se identificd el mejor método para documentar las transacciones inter-empresa de
acuerdo a lo especificado en las normas salvadorefias vigentes en materia de precios de

transferencia.
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Operaciones sujetas a estudio.

Durante el ejercicio 2016 Proyecto Z, ha realizado las siguientes transacciones inter-empresa:

Compra de producto terminado a parte relacionada residente en el extranjero para su posterior

distribucion en el mercado salvadoreiio. (“Segmento de actividades rutinarias”).

Compra y venta de productos a parte relacionada y sujetos independientes residentes en el

extranjero y dentro del territorio salvadorerio.(“Segmento de manufactura”).

Seguridad en riesgo asumido por el personal de mantenimiento e instalacion de valla

publicitaria.(“Segmento de servicios administrativos”).

Gastos con parte relacionada residente en el extranjero (“‘Segmento de gastos”).
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Segmento de actividades rutinarias.

v Meétodo comparable no controlado.

Respecto a la descripcion de la operaciéon efectuada por la empresa y tomando en cuenta la
informacién financiera disponible, se aplicé el método comparable no controlado, reconocido

por la legislacion fiscal salvadorefia.

Se eligio como parte analizada a Proyecto Z debido a que es la entidad que realiza las funciones
comparativamente mas sencillas, no ha desarrollado activos intangibles no rutinarios y cuenta
con la informacion financiera con el grado de detalle requerido. Debido a la existencia de
comparables internos recurrimos a diversas fuentes de informacion, incluyendo nuestras bases de

datos, para buscar empresas cuya actividad de negocio fuera similar a la de una actividad por
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ejemplo: Publicom, S.A., e Imagen comercial & Asociados, S.A. entre otros que consideramos

semejantes para nuestro proposito.

Mediante la aplicacion del método de comparable no controlado se obtuvo la rentabilidad de una
muestra de empresas comparables no relacionadas (tomando en consideracién activos usados y

los riesgos asumidos), y se comparé con la rentabilidad obtenida por la empresa en estudio.

v Método del precio de reventa.

Respecto a la descripcion de la operacion efectuada por la empresa y tomando en cuenta la
informacidn financiera disponible, se aplico el método del precio de reventa, reconocido por la

legislacion fiscal salvadorefia.

Se eligié como parte analizada a Proyecto Z debido a que es la entidad que realiza las funciones
comparativamente mas sencillas, no ha desarrollado activos intangibles no rutinarios y cuenta
con la informacién financiera con el grado de detalle requerido para la reventa de bienes
tangibles. Debido a la existencia de comparables internos recurrimos a diversas fuentes de
informacion, incluyendo nuestras bases de datos, para buscar empresas cuya actividad de
negocio fuera similar a la de una actividad por ejemplo: Publicom, S.A., e Imagen comercial &

Asociados, S.A. entre otros que consideramos semejantes para nuestro proposito.

Mediante la aplicacion del método del precio de reventa se obtuvo la rentabilidad de una muestra

de empresas comparables no relacionadas (tomando en consideracion activos usados y los
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riesgos asumidos), y se compard con la rentabilidad obtenida por la empresa la cual tiene un

efecto que pudiera no resultar aplicable en la determinacion por el efecto directo.

v Método del costo incrementado.

Respecto a la descripcion de la operacion efectuada por la empresa y tomando en cuenta la
informacién financiera disponible, se aplico el método costo incrementado, reconocido por la

legislacion fiscal salvadorefia.

Se eligio como parte analizada a Proyecto Z debido a que es la entidad que realiza las funciones
comparativamente mas sencillas, no ha desarrollado activos intangibles no rutinarios y cuenta
con la informacién financiera con el grado de detalle requerido. Debido a la existencia de la
fabricacion de bienes se considera que este método no es apropiado para actividades rutinarias de

la empresa.

Segmento de manufactura.

Respecto a la descripcién de la operacion venta de vallas a sujetos independientes dentro y fuera
del territorio y la compra de materia prima a sujeto relacionado en el extranjero y/o
independientes, efectuada por la empresa, y tomando en cuenta la informacion proporcionada
por ellos disponible para nuestro analisis, se aplico el método de comparables no controlados

reconocido por la legislacion fiscal salvadoreria.
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Se eligié como parte analizada a Proyecto Z debido a que es la entidad que realiza las funciones
comparativamente méas sencillas de compra y modificacion de la materia prima, no ha
desarrollado activos intangibles no rutinarios y cuenta con la informacion financiera con el grado

de detalle requerido.

Mediante la aplicacion del método comparable no controlado se obtuvo la rentabilidad de una
muestra de empresas comparables no relacionadas que llevaron a cabo funciones de venta de
lonas, (tomando en consideracion activos usados y los riesgos asumidos), y se compar6 con la

rentabilidad obtenida por la empresa.

Segmento de servicios administrativos.

Respecto a la descripcion de la operacion efectuada por la empresa, y tomando en cuenta la
informacién financiera disponible, se aplicé el método del precio comparable no controlado,

como método reconocido por la legislacién fiscal salvadorefa.

Se eligié como parte analizada a Proyecto Z debido a que es la entidad que realiza las funciones
comparativamente mas sencillas, no ha desarrollado activos intangibles no rutinarios y cuenta
con la informacion financiera con el grado de detalle requerido. Debido a la inexistencia de
comparables internos recurrimos a diversas fuentes de informacion, incluyendo nuestras bases de

datos, para buscar empresas cuya actividad de negocio fuera similar a la de una actividad.
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Mediante la aplicacion del método se obtuvo la rentabilidad de una muestra de empresas
comparables no relacionadas que llevaron a cabo funciones de venta de publicidad en vallas, por
impresion de disefio. Tomando en consideracion activos usados y los riesgos asumidos, y se

comparo con la rentabilidad obtenida por la empresa.

Este tipo de analisis de riesgos por la falta de seguridad y salud que pudiera existir a la hora de
realizar cambios de publicidad, mantenimiento y limpieza por todo a lo que el personal esta
expuesto por realizacion de trabajos a gran altura, y que responsabilidad asume la empresa,

porque el personal no ocupe el equipo de seguridad para resguardar la vida de cada empleado.

El equipo de seguridad industrial que debe de exigir la empresa minimizando el mayor riesgo
posible para resguardo de la vida del personal activo y de acuerdo a lo manifestado por Proyecto
Z, cuenta con un seguro médico hospitalario y a futuro implementara un seguro de vida para

cada uno de ellos.
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Segmento de gastos.

Después de llevar a cabo un anélisis sobre la naturaleza de los cobros y pagos efectuados por
parte de Proyecto Z a sus partes relacionadas residentes en El Salvador y en el extranjero, se

considero la aplicacion del CUP.

De acuerdo con las caracteristicas de la transaccién y el concepto de los cobros y pagos
realizados por parte de Proyecto Z a partes relacionadas residentes en el extranjero, se
analizaron las circunstancias y de acuerdo con la informacion proporcionada por Proyecto Z ,
concluimos que se cobraron y se cubrieron los gastos incurridos por parte de Proyecto Z en el
caso de los cobros y por sus partes relacionadas en el caso de los pagos realizados por Proyecto
Z , sin aplicar algin margen adicional. Es importante mencionar que los conceptos cobrados y
pagados le generan, tanto a Proyecto Z asi como a sus partes relacionadas, beneficios

econdmicos y comerciales, que le permiten llevar a cabo sus operaciones de negocio.

Conclusiones

Los métodos aplicados para cada una de las transacciones, precios 0 montos de
contraprestaciones que hubieran utilizado partes no relacionadas en transacciones comparables,

se resumen en el siguiente cuadro:
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X X X X

CUP X X X X

Fuente: Informacidn financiera proporcionada por la Empresa. .

Respecto al método comparable no controlado en la transaccion sujeta a analisis es consistente a
aquellos sujetos no relacionados y que hubieran estado dispuestos a pactar bajo circunstancias

comparables y términos de negocio similares.

Lo anterior implica que de acuerdo con el analisis CUP, los precios pactados a cargo, y pagadas
por Proyecto Z fueron consistentes y no fue inferior ni superior o se ubica dentro de rango a
aquellas que hubieran estado dispuestas a pactar partes no relacionadas bajo circunstancias

comparables y términos de negocio similares.

De lo anterior se puede concluir que pacté reembolsos por gastos en cuestion al mismo precio al
cual un tercero estaria dispuesto a pagar bajo términos y circunstancias de negocios similares. Y

nuestra opinion se fundamenta por lo presentado unicamente por el sujeto analizado.
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Por lo anterior y de acuerdo al anélisis la empresa se encuentra dentro del rango de precios del
mercado de acuerdo a la muestra tomada de cierta mercaderia en existencia y nuestra
responsabilidad se limita solo a la elaboracion del estudio de precios de transferencia, la
seleccion del mejor método no se efectud a razon que el cliente manifesto ya tenerlo. (Opcional
coloque el por qué no se realizé los célculos para la eleccion de un método de precios de

transferencia, si estaban o no contemplados o cotizados dentro de la elaboracion del estudio).

CASO PRACTICO.

Se presentan los tres diferentes tipos de métodos tradicionales a tomar en cuenta para este caso
préctico.

i ™

METODOS
TRADICIONALES

PRECIO PRECIO PRECIO
COMPARABLE NO DE DE COSTO
CONTROLADO REVENTA INCREMENTADO

FUENTE: ELABORACION PROPIA

La empresa multinacional GROU-PUB&HOME, S.A.C. (PublicG&H,SAC), ubicada la casa

matriz en la ciudad de MEXICO, se proyecta tener un mayor mercado dentro del territorio
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centroamericano, el cual ofrece mejor calidad en material para vallas publicitarias e impresion
con ultima tecnologia entre otros tipos de materia prima y comercializa dentro del territorio
salvadorefio con la empresa PROYECTO Z PUBLICIDAD, S.A. DE C.V. ("PROYECTO Z

"), transando términos contractuales de acuerdo al detalle siguiente:

La empresa Proyecto "Z" que en adelante se denominara (PZ,S.A.), con numero de identificacion
tributaria N.1.T. #0624-130390-101-2, NRC: 186330-3 domiciliada en Calle el mirador y 92
Calle Pte. # 114-B, Colonia Escalon, San Salvador, El Salvador, se dedica a la venta por
arrendamiento de publicidad exterior, instalaciones de vallas publicitarias. Distinguiéndose por
su calidad y aceptacion en el mercado nacional. PZ,S.A., efectu6 compras en concepto de lonas
sin impresién para ser comercializados en el interior del pais con una lista considerable de

proveedores extranjeros segun detalle:

Meétodo de precio comparable no controlado.

LONA SIN IMPRECION

Empresa analizada Proyecto "Z"Publicidad, S. A.

Tabla 1: Importaciones de Lona sin Impresién 2016

- IMPORTACION Csnt'dad costo unitario Valor CIF
ardas
ene [Mesh o Reticulada 2,000 S 6.00 $12,000.00
feb | IMPORTACION 2 1,500 S 6.75 $10,125.00
mar| IMPORTACION 3 250 S 6.75 $1,687.50
abr | IMPORTACION 4 800 S 5.00 $4,000.00
may] IMPORTACION 5 350 S 6.75 $2,362.50
jun IMPORTACION 6 900 S 6.75 $6,075.00
jul IMPORTACION 7 1,000 S 6.75 $6,750.00
ago| IMPORTACION 8 1,200 S 6.75 $8,100.00
sep | IMPORTACION 9 1,500 S 6.75 $10,125.00
oct | IMPORTACION 10 100 S 6.75 $675.00
nov | IMPORTACION 11 2,000 S 6.00 $12,000.00
dic | IMPORTACION 12 2,000 S 6.00 $12,000.00
total anual 13,600 S 6.75 | S 85,900.00

Fuente: Elaboracion propia



Precios establecidos por empresa exportadora

Tabla 2: Importaciones de Lona sin impresion 2016

IMPORTADOR

Cantidad

CIF/YARDA

1

5.00

5.50

5.70

6.00

6.00

> > \> > > >

PRk

6.00
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Para encontrar los valores que determinen si esta dentro del rango de precios de mercado, debe

encontrar ordenar cronologicamente los precios y luego aplicar las formulas previamente

establecidad y asi determinar la mediana como punto 6ptimo, el primer cuartil y el tercer cuartil

debe aplicar las siguientes formulas que le permitan obterner un resultado automatico.

{ n+1)

Eango
mediano

{ n+1)

P

=

3l n+1)

Tabla 3: Comparaciaon de la mediana
de PZ, S.A. DE C.V.

Rango CIFfTM
Minimo 5 5.00
Primer Cuartil 5 5.55
Mediana 5 5.85
Tercer Cuartil 5 5.00
Maximo ) 6.75
Diferencia 4 1.20
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RESULTADO DEL ANALISIS DE LA LEGISLACION EN MATERIA DE PRECIOS DE TRANSERENCIA ARTICULO
199-A ESTIMACION DE BASE IMPONIBLE
AJUSTE AL CIF/YARDA VALOR CIF VALOR DAI 15% VALOR DAI VALOR DAI NO
PRECIO AJUSTADO AJUSTADO DETERMINADO PAGADO PAGADO
S 1.20 | $ 7.20 | S 14,400.00 | S 2,160.00 $1,800.00| S 360.00
S 1.20 | S 7.95 | S 11,925.00 | S 1,788.75 $1,518.75| $ 270.00
S 120 | $ 7.95 | S 1,987.50 | $ 298.13 $253.13[ S 45.00
S 1.20 | S 6.20 | S 4,960.00 | S 744.00 $600.00| $ 144.00
S 1.20 | S 7.95 | S 2,782.50 | S 417.38 $354.38| $ 63.00
S 1.20 | $ 7.95 | S 7,155.00 | S 1,073.25 $911.25[ S 162.00
S 1.20 | S 7.95 | S 7,950.00 | S 1,192.50 $1,012.50| $ 180.00
S 1.20 | S 7.95 | S 9,540.00 | S 1,431.00 $1,215.00| $ 216.00
S 1.20 [ S 7.95 | S 11,925.00 | S 1,788.75 $1,518.75| $ 270.00
S 1.20 | $ 7.95 | S 795.00 | S 119.25 $101.25| $§ 18.00
S 1.20 | S 7.20 | S 14,400.00 | S 2,160.00 $1,800.00| $ 360.00
S 1.20 | $ 7.20 | S 14,400.00 | S 2,160.00 $1,800.00| $ 360.00
totales $15,333.00 $12,885.00 $2,448.00

Notese que la posicion del primer intercuartil se encuentra dentro del numeral 1y2, y la del tercer

intercuartil, en 3y4.

Rango intercuartilico = Q3 — Q1

Conclusion:

Proyecto Z, debe realizar los ajustes correspondientes por lo que ha dejado de pagar, y que el

fisco no percibié durante el periodo fiscal 2016. De acuerdo a la declaracion presentada de

impuesto sobre la renta antes de efectuarse el plan de estudio de precios de transferencia, se

anexa estados de resultados al 31 de diciembre de 2016, declaracion de renta 2016 y su

respectiva modificacion a formularios presentados a la DGII.
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A
MANDAMIENTO DE INGRESO

No.: 5100800594

REPUBLICA DE EL SALVADOR
MINISTERIO DE HACIENDA

( APELLIDOS NOMBRE O RAZON SOCIAL N |T 0614-130390-101-2 R
PROYECTO"Z"S.A.DE C.V. i T

A

\
>~

Renta Personas Juridicas y Naturales

Origen de Pago : 51

Correlativo : 800594 Periodo : 2016

Ultima Fecha de Pago : 31/03/2017 Cédigo Unico : RPRT5$81EC46
2811.44 Referencia : 111700428313

Total a Pagar (US $) :

NPE :
0463 0000 0191 6020 1804 3005 1008 0059 49

(415)7419700004639(3202)0000019160(96)20180430(8020)5 100800584

N /
(DECLARO BAJO JURAMENTO QUE LOS DATOS CONTENIDOS EN EL USO EXCLUSIVO DE LA DIRECCION GENERAL DE TESORERIA W

PRESENTE MANDAMIENTO DE INGRESO SON EXPRESION FIEL DE
LA VERDAD POR LO QUE ASUMO LA RESPONSABILIDAD LEGAL.

FIRMA DEL CONTRIBUYENTE. REPRESENTANTE LEGAL O APODERADO
F SELL0 RECEPTOR ALTORIZADD
Fecha y Hora de emision 26-04-2018 08:43.54 AM WA VR0 D8 RECERTOR NITORIE: )

Circunstancias Atenuantes de Sanciones
Articulo 261.- Las sanciones seran atenuadas en los casos y formas siguientes:

1) Cuando el infractor subsanare en forma voluntaria los incumplimientos, omisiones o
inexactitudes en que hubiere incurrido, toda vez que la Administracion Tributaria no le
hubiere requerido o emplazado para obtener las correcciones, o notificado el auto que
ordena la fiscalizacion por medio de auditores fiscales, segln sea el caso, la sancion sera
atenuada en un setenta y cinco por ciento; vy,

2) Cuando el infractor subsane su incumplimiento dentro del plazo que la Administracion
Tributaria senale para hacerlo, al haberlo requerido, emplazado u otorgado audiencia, la
sancion le sera atenuada en un treinta por dento.

Si la correccion se efectuare transcurrido el plazo dispuesto en el numeral anterior, no habra
lugar a la aplicacion de las atenuantes aludidas.
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(" PARTE ] h
ANALTZADA METODO DE PRECIOS DE REVENTA
SERA EL
DISTRIBUIDOR
PRECIOS DE
TRANSFERENCIA N PRECIO DE VENTA A
TERCEROS
. $5.00
GRUPO MULTINACIONAL Fuente: Elaboracién propia.
\ / J
comparableinterno o externo . .
rango intercuartil
fabricante 1 2 3 4
valor minimo 18%
ventas 6.00 6.75 5.00 5.00 primer cuartil 20%
costo 4.75 5.10 4.10 4.00 mediana 20%
margen bruto 1.25 1.65 0.90 1.00 tercer cuartil 22%
MB/Ventas 21% 24% 18% 20% valor maximo 24%
FORMULAS
PM= PR(1-ub)
PM= $7.5(1-0.2)
PM= S 6.00
concepto | analizado | ajuste analizado
precio de venta a
terceros S 7.50 7.5
costo de
transferencia S 500 (S 1.00 ]S 6.00
margen bruto | $ 2.50 S 1.50
uUB 33% 20%

Conclusién:

Proyecto Z, podria realizar ajuste por $1.95, pero como se encuentra dentro del parametro de
precios de valor de mercado, para €l fisco no le perjudica en nada durante el periodo fiscal 2016.
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4 ™y
PARTE
ANALIZADA .
SERA EL METODO DEL COSTO INCREMENTADO
DISTRIBUIDOR
PRECIOS DE
TRANSFERENCIA N PRECIO
DE COSTO DE
TERCEROS
_ $7.50
e | T [— ———
Fuente: Elaboracién propia.
GRUPO MULTINACIONAL
\ ol J
COMPARABLE INTERNO O EXTERNO
FABRICANTE 1 2 3 q
ventas 6.00 6.75 5.00 5.00
costo 4.75 5.10 4.10 4.00
margen bruto 1.25 1.65 0.90 1.00
MB/costo 26% 32% 22% 25%
PM= PR(1+ub) RANGO INTERCUARTIL
PM= S 7.5(1+0.26)
PM= S 9.45 valor minimgd 22%
primer cuart 24%
mediana 26%
tercer cuarti 28%
valor maxim 32%
_ ajuste analizado
concepto analizado
recio de transferencia
P S 750 | & 1.95 | 9.45
precio de costo de terceros S 6.00 S 6.00
margen bruto S 1.50 S 3.45
uB 25% 26%

Conclusién:

Proyecto Z, podria realizar ajuste por $1.95, pero como se encuentra dentro del pardmetro de
precios de valor de mercado, para €l fisco no le perjudica en nada durante el periodo fiscal 2016.
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Anexo C

MAIMISTERIO DE HACIENDA
DIRECCION GENERAL DE IMPUESTOS INTERNOS
TARJETA DEIDERTIFICACION TRIEUTARLS

PROYECTO "Z" PUBLICIDAD, S.ADECV.
KOMBRE DEL CONTRIBUYENTE

Mo, DE IDENTIFICACICN 0624-1303590-101-2 J
TRIBUTARIA [MIT)

EW : 20 | 02 | 1380

I:II.-'-'-. MES | ARO

CENTRO EXPRESS CENTRO DEFSOBIERND

DIRECCIOMN GEMERAL DE
IMPUESTOS INTERNOS

: 186330-3 HW‘] 0624-130330-101-2

HNOMBRE/RAZON O DENOMIKACION SDCIAL

MIMISTERIC DE HACIENDA N lﬁq_gDS \

PROYECTO "Z" PUBLICIDAD, 5.4 DE C.V. ]
P LA ECCInN
Calle el mirador y 2. Calle Pte. # 114-B, Colonia Escalon, San Salvador ]
-
GIRD O ACTIVIDAD ECONCMICA
PUBLICIDAD EXTERIOR Y OTROS NO CLASIFICADOS
L

1500700




GROU-PUB&HOME, S.A.C.

&, 0imeqo Nro. 537 N1 ASOS Guocolgjora Méxco
Tal: 00 52 3 22025850, TalFas: 0052 3 2202 5657

-,

COMFROBANTE DE
CREDITO FISCAL
N® 3000644767
SCIAN: 541810
RUC: 204928374621
Giro: Coempra, — Ve, de
maiesriad prabliciasio v otnos.

—

FECHA- 25122016
CLENTE: PROYECTO ZFPUBLICIDAD, SA DECWV

DIRECCION: @ Calle Pie. ¥ Calle & miradcr & 1478, Col. Escaion, San Salvador, San Salvader.

COMDICIOMES DE LA, QPERACION: CREDITO 30 DiAs
FEGISTRO:186330-3 GIRDC Pubiicidad y ois

OODIGO - FRECIO
CANTIDAD | =" DESCRIFCTON UNITARIO

VENTAS
EXENTAS

VENTAS
GRAVADAS

[ ST

2035.40
T95.45

43.73

gD |
Lﬁ"g_;-—-’ SUMIAS

i | in

=

SON: TRESMIL DOCIENTDS CICUENTA Y SEI5 CON 20/100 DOLARES SUE TOTAL

T4 EXENTA

VENTA TOTAL

DIROTED RAFASL RODEISIET - ARSI TR A5TES FROHA TR ALTORIZACI D DFRENTA IOUETI

EUC LLRCIELY SOAN T TR FRCHA T8 DTREEE (G

O OFEDNOIRAL =D SUADAL ALaR 4 MEIODI OF BIMERD DR ALTTORIZACOY CORERELATIVOE 1011528500 1002000
Louii]

AUTORIZADON DAMRSNTA MY 050 DGO TIALR 08 DOCIUENT Ox 00k AL 1
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UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD DE ECONOMIA
ESCUELA DE CONTADURIA PUBLICA

Cuestionario de investigacion
DIRIGIDO A: Los profesionales de Contaduria Pablica de las empresas del sector servicio

publicitario.

OBJETIVO: Obtener informacién que permita evaluar los aspectos relacionados a la
tematica “LA COMPETENCIA DEL PROFESIONAL DE CONTADURIA PUBLICA EN
MATERIA PRECIOS DE TRANSFERENCIA DEL SECTOR SERVICIO
PUBLICITARIO”.

PROPOSITO: Sustentar el trabajo de investigacion de “LA COMPETENCIA DEL
PROFESIONAL DE CONTADURIA PUBLICA EN MATERIA PRECIOS DE
TRANSFERENCIA DEL SECTOR SERVICIO PUBLICITARIO”, en la siguiente encuesta
es confidencial y sera utilizada Unicamente para fines académicos, por los estudiantes de la

carrera de licenciatura en contaduria publica, con la finalidad de fortalecer nuestro trabajo.

Indicaciones, marque con una X la respuesta que considere mas adecuada a su criterio.

1- ;Qué grado académico tiene se le solicita marcar aquellas que se apeguen a su

competencia?

a) Licenciatura [ ]
b) Maestria [ ]
c) Otrosestudiof ]
d) Experiencia [ ]

e) Diplomados [ ]
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2- ¢A continuacidn se le presentan las diferentes areas profesionales en que pueda tener
conocimiento y experiencia, se le solicita marcar aquellas que se apeguen a su competencia?

a) Tributaria [ ] e) Juridica [ ]
b) Administracion [ ] f) Contable ]
c) Finanzas [ ] g) Auditoria [ ]

d) Economia [ ]

3- ¢ Tiene conocimiento de los precios de transferencia?

Si [ ]
No [ ]
4. ;Sabe como funciona cada método tradicional?
Si [ ]
No [ ]
5. ¢Conoce el alcance de aplicacion del Art.62-A del Codigo Tributario?
Si [ ] No [ ] Silarespuesta es negativa, pase a la pregunta 8
Por favor.

6. ¢ Del listado sefialado favor identificar cuales son los métodos tradicionales? Puede marcar
mas de una opcion.

a) Precio comparable no controlado

b) Participacion de Utilidades

C) Precio de Reventa

d) Margen Neto Transaccional

e) Costo Incrementado

f) Residual de Participacion de Utilidades
9) Todas las anteriores

Jutdo ool

h) Ninguna
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7. ¢Cual metodo considera que tiene alguna desventaja en cuanto a su aplicacion?

Precio comparable no controlado [ ] porque?

Participacion de Utilidades [ 1 porque?
Precio de Reventa [ ] porque?
Margen Neto Transaccional [ 1 porque?
Costo Incrementado [ ] porque?
Residual de Participacion de Utilidades [ ] porque?
Todas las anteriores [ 1 porque?

[ ]

Ninguna

Nota: si en la pregunta 5 Ud. Respondi6 que NO

8. ¢Determine si cuenta con la necesidad de un experto que le ayude a un entendimiento del

tema de precios de transferencia?

[ ] [ ]

Si No
9. ¢Quién le interesaria que le proporcionara capacitacion al respecto?

a) Ministerio de Hacienda
b) Auto se capacitaria
C) Gremiales de Profesionales Contables

d) Profesionales Autorizados

UL

e) No le interesa

10. ¢ Considera que le ayudaria a mejorar la competencia profesional, si contara con una Guia

procedimental para el desarrollo del estudio de Precios de Transferencia?

Si |:| No |:| No sabe |:|

Nota: si en la pregunta 4 Ud. Respondi6 que NO hasta aca llegaria, su encuesta
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11. ¢ Cual de los siguientes méetodos considera el precio o el monto de las contraprestaciones

que se hubieran pactado con o entre partes independientes en operaciones comparables?

a) Precio comparable no controlado

b) Participacion de Utilidades

c) Precio de Reventa

d) Margen Neto Transaccional

e) Costo Incrementado

f) Residual de Participacion de Utilidades
) Todas las anteriores

h) Ninguna

12. ;Qué método tradicional determina el precio de adquisicion de un bien o servicio de
acuerdo al porcentaje de utilidad bruta pactado con o entre partes independientes en

operaciones comparables?
a) Precio comparable no controlado
b) Participacion de Utilidades
c) Precio de Reventa
d) Margen Neto Transaccional
e) Costo Incrementado
f) Residual de Participacion de Utilidades
g) Todas las anteriores

h) Ninguna

Ju o bl

porque?

porque?

porque?

porque?

porque?

porque?

porque?

Jotu U ou

porque?

porque?

porque?

porque?

porque?

porque?

porque
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13. {Qué método tradicional determina el precio de Utilidad Bruta entre Ventas Netas?

a) Precio comparable no controlado [ ] porque?
b) Participacion de Utilidades [ 1 porque?
c) Precio de Reventa [ ] porque?
d) Margen Neto Transaccional [ 1 porque?
e) Costo Incrementado [ ] porque?
f) Residual de Participacion de Utilidades [ ] porque?
g) Todas las anteriores [ 1 porque?
[ ]

h) Ninguna

14. ; Cual método tradicional determina que un proveedor transfiere a su parte vinculada
encontrando el valor de mercado en transacciones comparables?

a) Precio comparable no controlado [ ] porque?
b) Participacion de Utilidades [ 1 porque?
c) Precio de Reventa [ ] porque?
d) Margen Neto Transaccional [ 1 porque?
e) Costo Incrementado [ ] porque?
f) Residual de Participacion de Utilidades [ | porque?
g) Todas las anteriores [ 1 porque?
]

h) Ninguna
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15. ¢En cual método el % de Utilidad Bruta se obtiene de la divisién de Utilidad Bruta entre
Costo de Ventas?

a) Precio comparable no controlado

b) Participacion de Utilidades

c) Precio de Reventa

d) Margen Neto Transaccional

e) Costo Incrementado

f) Residual de Participacion de Utilidades

g) Todas las anteriores

h) Ninguna

oo oo

porque?

porque?
porque?
porque?
porque?
porque?

porque

16.¢Cuales son los riesgos, el profesional de Contaduria Publica se le producirian por la falta
de competencia en materias de Precios de Transferencia?

a)
b)
c)
d)
e)
f)

Agradecemos la participacion y colaboracion para la realizacion de nuestro trabajo de
investigacion. Autorizado: Director Asesor Lic. Edgar Ulises Mendoza

Doble tributacion
Sanciones por Multas
Auditorias por DGII

Revelacion Incumplimiento Dictamen e informe fiscal

Todas

Ninguna
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Pregunta 1. ;Segun el grado académico que posee, favor marcar las opciones que se

apeguen a su competencia?.

TABLA DE FRECUENCIAS

Licenciatura 40 95%
Maestria 4 10%
Otros Estudios 5 12%
Experiencia 8 19%
Diplomados 5 12%
GRAFICA TABULACION PREGUNTA No. 1
- 95%
- 10% 12% 19%
205 = —= 12%
Voo wo
0 R
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Analisis e interpretacion: Al realizar la consulta sobre el nivel académico de cada uno se
obtuvo que un 95% de los encuestados poseen titulo de licenciatura, en maestria el 10% lo
cual permite dar a conocer la falta de iniciativa de los profesionales para seguir
actualizandose continuamente, mientras que el 31% manifiesta tener otros estudios a parte de

la licenciatura, y el 19% cuentan con experiencia y un 12% tienen diplomado.
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Pregunta 2. Segun su experiencia (A continuacion se le presentan las diferentes areas

profesionales en que pueda tener conocimiento y experiencia, se le solicita marcar aquellas

(ue se apeguen a su competencia?

TABLA DE FRECUENCIAS

Tributaria 18 43%
Administracion 18 43%
Finanzas 16 38%
Economia 2 5%
Juridica 2 5%
Contable 35 83%
Auditoria 9 21%

83%
=
43% 43%

— —_— s
3 - — :
N S . - —
R ,§>° P & 2 e
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S < o Q > X
& & > & =S
& < N & S
¢ (&) &

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No.2

Analisis e interpretacion: Al consultar sobre el area que puedan tener conocimiento y

experiencia el 83% manifestd que tienen experiencia contable, el 43% tienen conocimiento

tributario y administracion, un 38% en la area de finanzas, el 21% en auditoria, mientras que

el 5% manifestd que en la area juridica y economia.



167

Pregunta 3. ; Tiene conocimiento de los precios de transferencia?

TABLA DE FRECUENCIAS

Si

19

45%

No

23

55%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

_45%

'

S O

/i

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No3

__55%

L

Andlisis e interpretacion: Al consultar sobre el conocimiento de los precios de transferencia

dando como resultado que el 55% no tiene el conocimiento de como funcionan los precios de

transferencia mientras que el 45% manifestd tener conocimiento.




Pregunta 4. ; Sabe cémo funciona cada método tradicional?

Si
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TABLA DE FRECUENCIAS

10

24%

No

32

76%

80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

28%

Q\

eo

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 4

_76%

Anélisis e interpretacion: Al relacionar la pregunta nimero 3 con la 4, del 45% que

respondieron que si conocen los precios de transferencia y que ademas indica si poseen

experiencia en cuanto al funcionamiento de cada método, da como resultado que el 76%, no

tienen conocimiento y 24% restante si conocen del funcionamiento.




5¢Conoce el alcance de aplicacion del Art.62-A del Cédigo Tributario?

Si

TABLA DE FRECUENCIAS

10

24%

No

32

76%
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80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

24%

0% “—

é\

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 5

Anélisis e interpretacion: Al relacionar con la pregunta nimero 2, 3 y 4, del 45% que

respondieron que si saben que son los precios de transferencia y el 43% manifiestan tener

experiencia tributaria, y conocen del funcionamiento de cada método dando como resultado

que el 76%, no tienen conocimiento del alcance que establece el Art. 62-A del Codigo

Tributario, y el 24% restante si conocen.
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6. ¢ Del listado sefialado favor identificar cuales son los métodos tradicionales? Puede marcar

mas de una opcion.

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 10 24%
Participacion de Utilidades 1 2%
Precio de Reventa 9 21%
Margen Neto Transaccional 4 10%
Costo Incrementado 9 21%
Residual de Participacion de Utilidades 1 2%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 0 0%

25%

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 6
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Analisis e interpretacion: Se relaciona con la pregunta nimero 4, del 24% que
respondieron que si conocen los precios de transferencia y se les solicita identificar los
métodos tradiciones, de los cuales se considera que el 21% si identifica cuales son los

métodos tradicionales, mientras que el 14% respondieron equivocadamente.



7. ¢Cual método considera que tiene alguna desventaja en cuanto a su aplicacion?

TABLA DE FRECUENCIAS

172

Precio comparable No Controlado 6 14%
Participacion de Utilidades 1 2%
Precio de Reventa 3 7%
Margen Neto Transaccional 2 5%
Costo Incrementado 1 2%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 0 0%

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 7
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Analisis e interpretacion: Se consultdé cual de todos los métodos tienen alguna desventaja
en cuanto a su aplicacion el 14% de los encuestados considera que es el de precios no
controlados, siendo este el méas utilizado por los sujetos relacionados y mas directo de
determinar el precio de plena competencia, esto genera una confusion de los encuestados ya
que todos tienen ventajas que son mas aceptados por las legislaciones impositivas mundiales
y se focaliza la comparacién en los productos o servicios negociados y no en las funciones
desarrolladas por las partes y como desventaja es inaplicable en un bien con una formula
Unica propia y con marca que lo identifique a nivel mundial, ya que no existen comparables

por mas que existan productos parecidos.

El 7% opind que son los precios de reventa y estos se aplican en operaciones de compra, y
es el méas dificultoso si antes de la reventa de los bienes sufren algun tipo de proceso
adicional; también opinaron de igual manera del costo incrementado, por lo que éste solo
tiene tres tipos de desventajas no es facil aplicacion cuando el productor toma riesgos
significativos, solo aplica en operaciones de reventa, es dificil la determinacion del costo,
pero el margen que se adiciona en la formula es més facil de determinar en funcion de los
objetivos empresariales y como ventaja es menos dependiente de las caracteristicas de los

bienes y se basa principalmente en las funciones de las partes en las operaciones.

Mientras que el 5% opino que el margen neto transaccional es el que tiene mayor niumero de
desventaja, y una de ellas que es unilateral, no tiene acceso a informacion especifica sobre
las utilidades, atribuibles a transacciones no controladas, y como ventajas no se requiere
determinar las funciones efectuadas y responsabilidades asumidas por mas de una de las

empresas vinculadas.
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8. ¢Determine si cuenta con la necesidad de un experto que le ayude a un entendimiento del

tema de precios de transferencia?

TABLA DE FRECUENCIAS

Si

32

76%

No

10

24%

80%

70%

60%

30%

20%

10%

0% “———u

o

(,\

$0

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 8
76%

24%

Analisis e interpretacién: Al consultar si necesitan ayuda de un profesional para el

entendimiento del tema y 76% expresd que si es necesario conocer a cerca de como

aplicarlo, esto implica que realmente existe una debilidad de los profesionales; asi mismo un

24% dijo que no necesita ayuda de un experto para poder tener una mejor aplicacion de

métodos tradicionales de precios de transferencia.
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9. ¢Quién le interesaria que le proporcionara capacitacion al respecto?

TABLA DE FRECUENCIAS

Ministerio de Hacienda 18 43%
Auto se Capacita 2 5%
Gremiales de Profesionales Contables 14 33%
Profesionales Autorizados 17 40%
No le Interesa 4 10%
GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 9
43%
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Analisis e interpretacion: Al consultar sobre quién le interesaria que le proporcionara
capacitacion al respecto; El 43% de los encuestados con mayor interés si fuera el Ministerio
de Hacienda, el 33% de gremiales de profesionales sean quienes los capaciten; el 40% optd
por los profesionales autorizados; el 10% no le interesa y un 5% se auto capacitaria para

entender este tema.
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10. ¢Considera que le ayudaria a mejorar la competencia profesional, si contara con una guia

procedimental para el desarrollo del estudio de Precios de Transferencia?

TABLA DE FRECUENCIAS

Si 34 81%
No 1 2%
No sabe 7 17%

90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

—

=

c',\

81%

GRAFICA TABULACION PREGUNTA No 10

Anélisis e interpretacion: Al consultar si considerarian que les ayudaria a mejorar la

competencia profesional, si contara con una guia procedimental para el desarrollo del plan de

estudio de precios de transferencia, el 81% manifesto tener la necesidad de una herramienta

que permita a los profesionales la facil aplicacion del plan y a escoger el método mas

apropiado de acuerdo a las operaciones entre sujetos relacionados, un 17% no sabe si la

existencia de una guia les ayudaria, mientras que el 2% manifestd que no les beneficiaria en

nada.
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11. ;Cual de los siguientes métodos considera el precio o el monto de las contraprestaciones

que se hubieran pactado con o entre partes independientes en operaciones comparables?

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 9 21%
Participacion de Utilidades 2 5%
Precio de Reventa 1 2%
Margen Neto Transaccional 2 5%
Costo Incrementado 1 2%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 1 2%
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Anélisis e interpretacion: Al consultar que tanto conoce el profesional a cerca del método
de precios comparables no controlados y si cuenta con la competencia necesaria para
identificarlo, el 21% dijo acert6 y el otro 16% que respondi6 errbneamente demuestra la

necesidad de ser capacitados dado que no cuentan con la competencia necesaria.
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12. ;Qué método tradicional determina el precio de adquisicion de un bien o servicio de
acuerdo al porcentaje de utilidad bruta pactado con o entre partes independientes en

operaciones comparables?

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 2 5%
Participacion de Utilidades 1 2%
Precio de Reventa 5 12%
Margen Neto Transaccional 1 2%
Costo Incrementado 2 5%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 1 2%
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12%

e e
&C} b’bb e,(“" & ° 2 o
R B K\ &° g 7 ’
& Q Q¥ & & & - S
N e > e 3 ° >
g R X & & > > ;
RO J &Y
@ & ® L& L > S
4 o0 @ <O * 5 4
y & Q & \‘O N &
& X N 4 4 4
S & & c Sl &
) p & .OQ &S
&° * d
Q) Q’b
Q¢ :
&




180

Anélisis e interpretacion: Al consultar que tanto conoce el profesional a cerca del método
de precios reventa y si cuenta con la competencia necesaria para identificarlo el 12% dijo
acertd y el otro 16% que respondié erroneamente demuestra la necesidad de ser capacitados

dado que no cuentan con la competencia necesaria.
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13. {Qué método tradicional determina el precio de Utilidad Bruta entre Ventas Netas?

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 0 0%
Participacion de Utilidades 1 2%
Precio de Reventa 5 12%
Margen Neto Transaccional 4 10%
Costo Incrementado 0 0%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 1 2%
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Analisis e interpretacion: Al consultar que tanto conoce el profesional a cerca del método
de precios reventa y si cuenta con la competencia necesaria para determinar el precio entre
utilidad bruta entre las ventas netas, solamente el 12% acert6 y el otro 14% que respondio
errbneamente demostrando una vez mas que los profesionales necesitan capacitacion
continua.
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14. ;Cual método tradicional determina que un proveedor transfiere a su parte vinculada

encontrando el valor de mercado en transacciones comparables?

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 1 2%
Participacion de Utilidades 1 2%
Precio de Reventa 3 7%
Margen Neto Transaccional 0 0%
Costo Incrementado 4 10%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 2 5%
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Anédlisis e interpretacion: Al consultar que trata de demostrar que tanto conoce el

profesional a cerca del método de costo incrementado y si cuenta con la competencia

necesaria para determina que un proveedor transfiere a su parte vinculada encontrando el

valor de mercado en transacciones comparables del 25% que respondio el 10% acerto y el

15% que respondio erroneamente demostrando una vez méas que los profesionales necesitan

ayuda en capacitaciones continuas.
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15. ¢En cual método él % de Utilidad Bruta se obtiene de la divisién de Utilidad Bruta entre

Costo de Ventas?

TABLA DE FRECUENCIAS

Precio comparable No Controlado 0 0%
Participacion de Utilidades 0 0%
Precio de Reventa 0 0%
Margen Neto Transaccional 0 0%
Costo Incrementado 6 14%
Residual de Participacion de Utilidades 0 0%
Todas las Anteriores 0 0%
Ninguna 1 2%
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Analisis e interpretacidon: Al consultar que es una poblacion minima que si cuenta con la
competencia necesaria acerca del tema, dando como resultado un 14%, por lo que es
alarmante la necesidad de implementar mecanismos que permitan que los profesionales se
motiven a una constante preparacion académica y estén a la vanguardia de nuevas reformas

nacionales como internacionales.
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16. ¢Cuadles son los riesgos, el profesional de contaduria publica se le producirian por la falta

de competencia en materias de Precios de Transferencia?

TABLA DE FRECUENCIAS

Doble Tributacion 2 5%
Sanciones por Multas 2 5%
Auditorias por la DGII 0 0%
Revelacion Incumplimiento en Dictamen Fiscal 1 2%
Todas 5 12%
Ninguna 0 0%
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Analisis e interpretacion: De acuerdo la interrogante realizada, el profesional tiene que
tener la competencia necesaria para determinar que todos los riesgos se le producirian por la
falta de competencia, solamente el 12% efectivamente determino correctamente, mientras
que el 7% considera tres opciones nada mas, poblacion minima que si cuenta con la
competencia necesaria acerca del tema., por lo que es alarmante la necesidad de implementar
mecanismos que permitan que los profesionales se motiven a una constante preparacion

académica y estén a la vanguardia de nuevas reformas nacionales como internacionales.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

Se determina que el 55% no tiene el

conocimiento de como funcionan los
precios de transferencia mientras que el

45% manifesto tener conocimiento.

Al relacionar la pregunta niumero 3 con la
4, del 45% que respondieron que si
conocen los precios de transferencia y que
ademas indica si poseen experiencia en
cuanto al funcionamiento de cada método,
da como resultado que el 76%, no tienen
conocimiento y 24% restante si conocen

del funcionamiento.

El 43% de los encuestados con mayor
interés si fuera el Ministerio de Hacienda;
el 40% los

opté por profesionales

autorizados.

Se recomienda la implementacion de una
guia procedimental préctica, que permita al
obtener conocimiento

profesional mayor

sobre el tema.

Se sugiere implementacion de herramientas

que permitan que el profesional este

constantemente bajo un régimen de

actualizacion el cual le permita mayo

dominio sobre este tema.

Se recomienda hacer las gestiones pertinentes
qgue permitan que todo profesional, sea
debidamente

capacitado por la

Administracion Tributaria.
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