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INTRODUCCION

Con el anteproyecto del trabajo de graduacién titulado “Guia para la
Elaboracién del Plan de Oferta y El Control de Flujo de Efectivos en
Proyectos de Obras Viales en El Salvador’, se persigue proporcionar una
guia que ayude al lector de forma préactica a planificar, evaluar y controlar el
efectivo en un proyecto vial. Se recopila la informacion sobre los
documentos que se deben tomar en cuenta para la obtencién del Plan de
oferta y el Flujo de efectivo para poder aplicar satisfactoriamente los criterios
de evaluacion, adjudicaciéon y pasos a seguir para la correcta planificacion de
un proyecto vial. La informacién se presenta desde el punto de vista
Gerencial y se evalua desde la perspectiva del constructor.

Para desarrollar el presente trabajo de investigacién se utiliza como ejemplo
una obra vial, en el cual el lector interesado en dicho campo, aprendera a
aplicar los conocimientos obtenidos en esta guia, para elaborar el plan de
oferta y también controlar el flujo de efectivo de dicho proyecto. El proyecto
de ejemplo consistira en el Mantenimiento Periédico sobre una via en El
Salvador, se estableceran aspectos desde sus bases de licitacion, como se
planifica el trabajo en el tiempo establecido, como se estima el trabajo para
cobro, los informes que se hacen y cémo la empresa constructora lleva
controles cuando el proyecto ya ha finalizado para efectos de las garantias y
otros.

Se incluye el cronograma de actividades y evaluaciones para el desarrollo de
todas las etapas del trabajo de graduacidén, ademas la planificacion de los
recursos para estimar el costo del desarrollo y finalizacion de |la
investigacion; Por Ultimo las conclusiones y recomendaciones de la
indagacion preliminar sobre este tema, para poder formular el anteproyecto.



CAPITULO I: MARCO DE
REFERENCIA DE LA

INVESTIGACION



1.1.1 INTRODUCCION

En este capitulo se hace un andlisis de las razones que llevan a desarrollar
este trabajo de graduacién, y es que en nuestros tiempos muchas personas
deciden formar su propia empresa lo cual no esta mal, pero para mantener
las empresas logrando beneficios no basta con el hecho solamente de
formarlas y echarlas a andar, sino también el conocer técnicas contables que
permitan tomar todas las decisiones de la empresa basados en informacion

confiable y no solamente en meras corazonadas.
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1.1.2 ANTECEDENTES

En 1905 es creada una oficina bajo el nombre de Cuerpo de Ingenieros
Oficiales, correspondia la Direccion General de Obras Publicas como
dependencia directa del Ministerio de Fomento, a este le correspondia la
inmediata inspeccioén técnica en la ejecucion de todas aquellas obras que sin
ser nacionales se auxilien con fondos del tesoro publico, asignandole
funciones de ejecucion y mantenimiento de las obras publicas, asi como la
construccion y mantenimiento de los edificios destinados al servicio ptblico,
y en general, todas las obras de ornato y mejora de las poblaciones de la
Republica, entre otras.

En 1916 el Poder Ejecutivo considerando la necesidad urgente de poseer
buenas vias de comunicacién en relacién con el trafico de ese momento, asi
como por las necesidades individuales, comerciales, industriales y agricolas
del pais y estimando que esto debe ser, por su gran importancia, objeto de
direccién y estudio especial emiti6 el Decreto de creaciéon de la Direccién
General de Caminos, esta funcionaria como una entidad técnica - consultiva,
anexa al Ministerio de Gobernacion y Fomento, la cual tendria a su cargo
todo lo relacionado con las vias de comunicacion de la Republica, puentes y
obras que tengan relacién con éstas.

En 1920, la Direccion General de Obras Publicas dentro del ramo de
Fomento contaba con una Seccién de Caminos, asi como una Seccién de
Arquitectura, Saneamiento y Aguas y una Seccién de Caminos, Puentes y
Calzadas.

En 1936, la Direccion de Obras Publicas estaba integradé por el
Departamento de Hidraulica y Mantenimiento del Servicio de Aguas y de la
Pavimentacién de la Capital y por el Departamento de Urbanizacién y
Arquitectura.

En 1954, la Direccion de Urbanismo y Arquitectura y la Direccién de
Caminos, se convierte en Direcciones Generales dentro del Ramo de Obras

17



Publicas. Todos estos cambios son producto de la necesidad de ordenar el
crecimiento de las ciudades, tanto en su parte arquitectonica como en
infraestructura, por lo cual se le encomiendan las funciones especificas de
construir, mantener y rehabilitar la infraestructura urbana y vial del pais, en
esta Ultima se incluyen las carreteras interurbanas, rurales y urbanas; las
cuales se constituyen en uno de los pilares que sostiene la economia
nacional.

Actualmente el Ministerio de Obras Publicas, Transporte, Vivienda y
Desarrollo Urbano, dentro de su organizacion cuenta con tres
Viceministerios: de Transporte, el cual se encarga de la reglamentacion del
trafico, tanto rural como urbano, asi como de los transportes aéreos,
terrestre y maritimos; De vivienda y Desarrollo Urbano, que se encarga de
todo lo relativo a las proyecciones de desarrollo urbano, planificacion y
ejecucion de los diferentes programas, cuyo objetivo primordial es disminuir
el déficit habitacional del pais; y de Obras Publicas, que es el encargado de
dirigir la planificacién, construccién, rehabilitacion, reconstruccion,
ampliacién, expansién y mantenimiento de la infraestructura vial del pais.
Una parte importante de la construccion de Obras Viales en El Salvador, es
el andlisis de los Costos Unitarios, estos son evaluados para poder
determinar quien ofrece el mejor Plan de Oferta para desarrollar de manera
satisfactoria el proyecto. El continuo aumento de los insumos del sector de
construccién hace inevitable que, cada dia el analisis de costos sea mas
importante y necesario en cualquier obra, por tal razon es necesario
considerar de manera especial los costos unitarios. Los costos totales se
dividen en Costos Directos y Costos Indirectos; Los Costos Directos es la
suma de gastos incurridos en la compra de materiales, mano de obra,
equipos, herramientas, prestaciones sociales y econémicas. En los Costos
Indirectos se encuentran los Costos Administrativos, financieros, fianzas,
impuestos, utilidad entre otros.
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En el caso de los materiales es necesario tener un listado completo y su
precio real actualizado, asi como también incluir descuentos y el transporte;
También es necesaria la asignacién adecuada de estos.

Con respecto a la mano de obra es necesario determinar el personal que se
utilizaré en el proyecto, para esto se consideran las prestaciones sociales y
el definir si existe algun tipo de Seguro Empresarial adicional que la empresa
presta.

Para la maquinaria entre los aspectos que debemos tomar en cuenta estan:
costos del equipo, depreciacién, mantenimiento, etc. Con respecto a la
herramienta, generalmente es propiedad de la empresa, pero podria
alquilarse, dependiendo de la capacidad de la empresa.

Los costos indirectos como ya se dijo son costos administrativos, es decir
todo aquel gasto de tipo general no incluido en el costo directo, pero que
interviene para que el trabajo sea ejecutado de manera correcta, en estos
incluimos: material y equipo de oficina, personal administrativo de campo y
oficina, servicios de energia eléctrica, impuestos, finanzas, entre otros.

Por otra parte, el Plan de Oferta es la proposicion presentada por el
contratista para la ejecucion de una obra, dicho Plan permite: estimar las
cantidades de recursos que deben invertirse, comunicar los planes
establecidos y recursos asignados a los involucrados del proceso
constructivo, evaluar el avance de la obra y proyectar el probable costo final;
la forma de presentar el presupuesto depende del tipo de contrato.
Independientemente de como se presente el Plan de Oferta, uno de sus
objetivos es controlar las cantidades del efectivo con que cuenta la empresa
para cubrir sus gastos y obtener ganancias. El analisis del flujo de efectivo
es una actividad muy importante para las empresas, pues les permite
conocer el movimiento de efectivo, suministra las bases que tiene la
empresa para generar efectivo lo cual permite tomar decisiones econdémicas,
y pueden conocer la liquidez para satisfacer sus necesidades. Si la empresa
no cuenta con efectivo a la hora de iniciar un proyecto, puede recurrir a
préstamos, como es el de capital de trabajo y préstamos para inversion
entre otros.

19



1.1.3 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

En nuestro pais se desarrollan muchos proyectos en las diferente
actividades del desarrollo humano, entre los cuales se pueden mencionar los
siguiente: Viales, Educacién, Salud, Judicial, Econémicos, etc., estos
proyectos tienen por objeto construir obras nuevas de infraestructura,
mejorar obras existentes, darles mantenimiento, hacer reparaciones,
ampliaciones, nuevos programas, etc., pero para cada uno de ellos,
independientemente de su origen o finalidad, siempre existe un presupuesto
que contiene las partidas que se trabajaran con las que se resolvera el
objetivo de las diferentes obras.

Por ejemplo, un proyecto de Economia, podria ser “La Reorganizacion del
Ministerio de Economia a fin de reforzar las dependencias a cargo de
inversiones y promocion de las exportaciones”, para ejecutar correctamente
el proyecto, alguna empresa debera elaborar una propuesta que analice los
factores involucrados, entre los cuales estan los econémicos; y una forma de
obtener el éxito esperado es la elaboracibn de un Presupuesto que
contemple las actividades y flujo de efectivo que permita desarrollar de
manera satisfactoria dicho proyecto.

Al construir cualquier obra civil, el constructor debe regirse por un
presupuesto para desarrollar su proyecto con las cantidades de obra
especificadas en el Plan de Oferta, éstas basadas en un estudio preliminar y
en la elaboracion de los Costos Unitarios de cada una de las partidas que
contiene dicho Plan.

Como no se cuenta con una guia que oriente al estudiante que recién se
gradia, sobre como elaborar un Plan de Oferta o coémo planificar los
desembolsos en un proyecto, es necesario que exista dicha Guia, que
ayude y ensefie de manera practica a los Nuevos Ingenieros Civiles los
aspectos a tomar en cuenta para Administrar cualquier proyecto vial.

Por tal razén, este trabajo recoge la informacion que se necesita para
elaborar un Plan de oferta y controlar el flujo de efectivos en cualquier
proyecto, el ejemplo que se usara sera un proyecto vial.

20



1.1.4 OBJETIVOS GENERAL Y ESPECIFICOS

OBJETIVO GENERAL

Proporcionar una guia que permita conocer, planificar, controlar y
distribuir de manera apropiada el plan de oferta y el flujo de efectivo
en proyectos de obras viales, asi como también aprender a elaborar
los diferentes documentos que permiten el buen control del proyecto.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Conocer términos relacionados al control del flujo de efectivo en
obras viales tales como: partidas, plan de oferta, costos unitarios,
estimaciones, etc.

Elaborar ejemplo de costos unitarios, avance fisico, financiero y buen
plan para la buena Inversién del anticipo en proyectos viales.

Conocer desde el punto de vista gerencial, como se planifica
financieramente un proyecto vial.

21



1.1.5 ALCANCES Y LIMITACIONES

ALCANCES

La investigacion esta delimitada a proporcionar una guia que permita al
lector aprender mediante un ejemplo, como se distribuye el efectivo en un
proyecto vial en nuestro pais. Ademas se persigue orientar al lector, para
que conozca de manera practica como presentar y analizar informacién
sobre los Avances Fisicos y Financieros de un proyecto.

LIMITACIONES

En toda investigacion se dan limitantes que obstaculizan el camino para un
adecuado desarrollo de las mismas, para el caso en estudio, las mas
relevantes son:

o Para el ejemplo, no contamos con informacién como: un Estudio de
Suelos, Topografia del lugar, etc., por lo que si fuera necesario se
usarian datos de otras investigaciones.

e Con respecto a los precios de los insumos, para obtener datos
fidedignos, es necesario actualizar base de datos, pero para efectos
del ejemplo que se realizara es posible que no puedan actualizarse
todos los precios, por lo que podran usarse datos de otras
investigaciones.

22



1.1.6 JUSTIFICACION Y PROPUESTA DEL CONTENIDO TEMATICO

Todo proyecto debe ajustarse a un presupuesto establecido por parte del
propietario. Cuando el ejecutor de la obra elabore su presupuesto para que
sea evaluado, lo basara en un estudio de Precios actualizados de los rubros
a utilizar en las partidas del proyecto.

Los Costos Unitarios nos ayudan a elaborar un buen plan de distribucion del
flujo de efectivo con el que se persigue cubrir las necesidades econdmicas
del proyecto, por ello es necesario planificar bien como se distribuira el
trabajo y el dinero del proyecto en el tiempo establecido.

Si la empresa no contara con capital propio, puede recurrir a préstamos a
cualquiera de las Instituciones financieras de nuestro pais que se dedican a
ello, cumpliendo por supuesto con los requisitos que se establecen.

Uno de esos requisitos es EL PLAN DE OFERTA, porque es de esta forma
como las Instituciones Financieras evallan en parte, cual es la situacion
econémica de la empresa, y ya que en nuestro medio los recién graduados
de la carrera de Ingenieria Civil no tienen los conocimientos suficientes para
poder elaborar un Plan de Oferta, asi como también llevar el control del flujo
de efectivos en proyectos viales; es necesario que exista la informacién que
permita elaborar dichos documentos.

Por lo antes expuesto se justifica la realizacion del presente proyecto: “GUIA
PARA LA ELABORACION DEL PLAN DE OFERTA Y EL CONTROL DE
FLUJO DE EFECTIVOS EN PROYECTOS DE OBRAS VIALES DE EL
SALVADOR’.
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1.1.7 METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

La investigacion se llevara acabo mediante la combinacién de cuatro etapas:
La primera consiste en la recopilacién de informacion relacionada, para
elaborar el marco teérico. Dentro de ésta etapa, es necesario recopilar
informaciéon de libros, manuales, revistas, material grafico y todo tipo de
documentacién relacionada al tema de investigacion. También, sera de
ayuda la informacion que se obtenga a través de entrevistas con expertos en
el tema, respecto a detalles y experiencias relacionadas con estas
investigaciones y estudios similares.

La segunda etapa consiste en el estudio de las licitaciones, documentos que
se utilizan, formatos, Instituciones a las que se les oferta, Instrucciones a los
Ofertantes, Evaluacion de las Ofertas, etc.

La tercera etapa consiste en planificar econémicamente el proyecto y
programar las obras en su tiempo de ejecucion.

Finalmente, la cuarta etapa consiste en llevar control sobre la programaci6n
de la obra, tanto fisica como financieramente.
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TABLA 1.1 PLANIFICACION DE LOS RECURSOS

ADMINISTRACION DE LOS RECURSOS A UTILIZAR

PRECIO SUB
ACTIVIDAD UNIDAD | CANTIDAD UNIT. TOTAL TOTAL
1 IMPRESIONES DE AVANCES Y TRABAJO FINAL
1.1 | Papel Bond Resma 15 $5.00 $75.00
1.2 | Tinta Negra Cartucho 14 $23.00 $322.00
1.3 | Tinta de color Cartucho 6 $27.00 $162.00
$559.00
2 PLANOS Y MAPAS
2.1 | Ploteo de Planos c/u 12 $3.00 - $36.00
2.2 | Copias Heliograficas c/u 24 $1.50 $36.00
$72.000
3 EMPASTADOS
3.1 | Empastado de Libros | c/u l 12 | $15.00 $180.00
$180.00
4 MATERIAL DE OFICINA
4.1 | Folders tamafio carta y fastener c/u 25 $0.25 $6.25
4.2 | Impresora clu 1 $40.00 $40.00
43]Cd's torre 1 $20.00 $20.00
4.4 | Fotocopias c/u 3000 $0.02 $60.00
$126.25
5 EQUIPO
5.1 | Computadora I I I $ 300.00
6 VISITAS DE CAMPO
6.1 | Alimentacion visita 6 $30.00 $180.00
6.2 | Transporte visita 6 $45.00 $270.00
$450.00
7 DEFENSAS
7.1 | Refrigerio c/u 25 $3.00 $75.00
7.2 | Bebidas c/u 25 $1.00 $25.00
7.3 | Alquiler de Caiién hora 10 $6.00 $60.00
$160.00
SUBTOTAL | $1,797.75
10% Imprevistos 179.775
GRAN TOTAL| $1,977.53
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1.1.8 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
CONCLUSIONES

La realizacion de este estudio es de gran importancia, ya que actualmente la
carrera de Ingenieria Civil de la Universidad de El Salvador, no tiene una
materia que permita conocer los controles del Flujo de Efectivos que
conllevan los Proyectos Viales, por lo tanto la necesidad de proporcionar una
guia préctica en su uso, con respecto a este tema tan importante.

RECOMENDACIONES

e El estudio de los Costos Unitarios de todo proyecto de Ingenieria,
debe ser analizado con la experiencia necesaria y la responsabilidad
debida principalmente en su actualizacién.

e El estudio de la Administracién de un proyecto de infraestructura por
parte de una empresa constructora, debe conocerse al menos en sus
aspectos basicos por los Estudiantes de Ingenieria Civil.

e Los recién egresados de la carrera de Ingenieria Civil, deberian
conocer el funcionamiento de las Instituciones de Gobierno que se
encargan de los Proyectos Viales.
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1.2 CONCEPTOS Y DEFINICIONES

1.2.1 FOVIAL
El Fondo de Conservacion Vial, creado por Decreto Legislativo No.
208, del 30 de noviembre de 2000, publicado en Diario Oficial No.
237, Tomo 349, del 18 de diciembre de 2000 de la Republica de El

Salvador.

1.2.2 Ley de FOVIAL
Ley del Fondo de Conservacion Vial, contenida en Decreto Legislativo
No. 208, del 30 de noviembre de 2000, publicado en Diario Oficial No.
237, Tomo 349, del 18 de diciembre de 2000, y sus reformas.

1.2.3 LACAP
Ley de Adquisiciones y Contrataciones de la Administracion Publica,
aprobada por Decreto Legislativo No. 868, del 5 de abril de 2000,
publicado en el Diario Oficial No. 88, Tomo 347, del 15 de mayo de
2000, y sus modificaciones.

1.2.4 UACI
Unidad de Adquisiciones y Contrataciones Institucional.

1.2.5 Flujo de Efectivo

El flujo de efectivo, se refiere a los ingresos y desembolsos de una
empresa, lo que permite establecer una base para estimar las futuras
necesidades de efectivo, es decir, que nos muestra la diferencia
matematica entre los ingresos y desembolsos de la misma.

Es un estado contable basico, que informa sobre los movimientos de
efectivo y sus equivalentes, distribuidas en tres categorias:
actividades operativas, de inversion y de financiamiento.

31



1.2.6 Plan de Oferta
Es el documento en el que se cuantifican y valoran cada una de las
partidas que conforman el proyecto. En el plan de oferta, se detalla la
identificacion de la partida, el nombre de la partida, unidad de
medicién, cantidad de obra de la partida, precios unitarios, etc.

1.2.7 Bases de Concurso

El instrumento particular que regulara los proyectos, redactado con el
propésito que los interesados conozcan en detalle el objeto, las
obligaciones contractuales, los requerimientos y las especificaciones
de las mismas, las cuales pueden contener lo siguiente:
a)lnstrucciones a los Ofertantes; b) Condiciones Propias del
Proyecto; c) Condiciones Generales de Contrataciéon; d) Condiciones
Técnicas; e) Modelo de Contratos y fianzas; f) Manuales de seguridad
. 9) Documento de Co-Calificacién de Empresas y h) Anexos.

1.2.8 Orden de Inicio
La notificacion escrita al constructor y/o supervisor mediante la cual el
duefio del proyecto, establece la fecha en que debera comenzar el
contrato respectivo.

1.2.9 Proyecto
Designacién de la obra, segun las Condiciones Particulares del
Proyecto.

1.2.10 Periodos Laborales
Se conoce como periodo laboral, al tiempo establecido por el
propietario en el que se desarrollaran las actividades.

1.2.11 Personal en un proyecto
Es el elemento humano, ya sea este de oficina o de campo, que se
encarga de desarrollar las actividades que el proyecto requiere.

32



1.2.12 Obras Viales
Son todos los trabajos realizados en una carretera o camino tales
como puentes, trabajos en la superficie de rodadura, obras de paso,
mitigacion de impactos, taludes, drenajes y otros.

1.2.13 Definicién de Vias
Es el area del espacio publico destinada a personas, animales y
vehiculos.

1.2.14 Mantenimiento Periédico

Conjunto de actividades destinadas a preservar en forma continua y
sostenida el buen estado de las vias terrestres de comunicacion, de
modo que se garantice un servicio 6ptimo al usuario, entre otras
actividades, la reparacion localizada de deterioros en la calzada y el
pavimento, nivelacion de superficies sin pavimentar y hombros, el
mantenimiento regular del drenaje, los taludes laterales, los bordes,
los dispositivos para el control de transito y elementos , la limpieza
de derecho de via y el control de la vegetacion.
Este programa se aplica en las vias pavimentadas y sobre aquellas
carreteras en las cuales por su condicién ya no es factible realizar
bacheos, sino que hay que reponer toda la estructura del pavimento
existente, conforme a las siguientes actividades:
Tratamiento de superficie.

- Sellos.

- Riego de lechadas asfalticas, microsurfacing.

- Oftros tipos de tratamientos.
Renovacion de la superficie.

- Fresado.

- Reciclado.

- Colocacioén de carpetas asfalticas.

- Colocacién de carpetas hidraulicas.
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1.2.15 Mantenimiento Rutinario
Con este programa se cubre el 100% de la red vial pavimentada en
nuestro pais y no pavimentada, llegando a los 262 municipios Yy
atendiendo las necesidades de las comunidades en cuanto a
mantener transitabilidad en toda la red vial nacional.

1.2.16 Otros tipos de Obras Viales.
Construccion: es la realizacién de nuevas infraestructuras viales y
entre las actividades que se ejecutan se menciona el trazo de la
razante, construccién de terraplenes, movimientos de terraceria,
obras hidraulicas, obras de proteccion, estructura de superficie de
rodamiento y obras complementarias.
Rehabilitacion: Los proyectos de rehabilitacion comprenden la
reconstruccion total o parcial de las vias existentes, por las
condiciones de la superficie de rodamiento o la estructura del
pavimento, debido a la caducidad de la vida util, sismos, derrumbes,
hundimientos o aumento significativo en los volimenes y cargas de
trafico vehicular.
Esta consiste en el reacondicionamiento de la superficie de
rodamiento, reposicion de material, construccion de drenajes y obras
de proteccién, reparacién y sustitucion de componentes.
Mantenimiento Vial: También puede Illamarse gestion de la
conservacioén vial. Es un amplio conjunto de acciones destinadas a
preservar a largo plazo la condicién de las carreteras y el servicio que
prestan. La conservacion procura asegurar, al menor costo posible, el
funcionamiento adecuado de la red vial, permitiendo costos
razonables de operacion vehicular, clasificandose de acuerdo a la
siguiente tipologia: Mantenimiento Rutinario, Mantenimiento Periddico,
Mantenimiento de Obras de Drenaje Menor, (Puentes y Bovedas)

Senalizacion y Seguridad.

34



1.3 INFORMACION BASICA DEL PROYECTO

1.3.1 Nombre
Es la designacion con la que el duefio del proyecto lo identifica.

1.3.2 Plazo de Ejecucion
Es el plazo establecido por el duefio del proyecto en el que se
pretender concluir todas las actividades, que comienza con la Orden
de Inicio y que si el duefio del proyecto asi lo aprueba, podria ser
prorrogado con tiempo adicional.

1.3.3 Instalaciones Provisionales
Son las instalaciones destinadas para la ejecucion del proyecto, el
contratista debera proporcionar y operar bajo su responsabilidad y por
su cuenta, sus propias instalaciones, incluyendo roétulos, agua potable,
drenajes, energia eléctrica, teléfono, computador con acceso a
Internet, impresor, bodega, servicios sanitarios para los trabajadores,
las que le serviran para proteger sus equipos y herramientas, y demas
instalaciones para llevar a cabo el trabajo objeto del contrato. Quedan
bajo la custodia y absoluta responsabilidad del contratista las
mencionadas instalaciones, el suministro de servicios de agua,
energia eléctrica, sistema de comunicaciones y drenajes de aguas.
Finalizado el plazo del contrato, el contratista debera retirarlas.
El contratista deberd proporcionar dentro de su plantel, las
instalaciones minimas necesarias para el funcionamiento de la oficina
del supervisor, la cual debera al menos reunir similares condiciones a
la del superintendente del contratista.
Dichas instalaciones deberan estar ubicadas dentro la zona
geogréafica del contrato. Ademas, no se podra compartir dichas
instalaciones con otro contrato.
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1.3.4 Subcontratistas

Persona natural o juridica o la unién de varias que tenga un contrato
directo con el contratista para la ejecucién de una o varias partes
accesorias 0 complementarias de la obra. El subcontratista sélo
tendra derechos frente al contratista, por razén de la subcontratacion.
Con el objeto de dar cumplimiento a sus obligaciones derivadas del
contrato y demas documentos contractuales, el contratista podra
celebrar subcontratos, sin que por tal hecho se libere en forma alguna
de las responsabilidades contractuales adquiridas con el duefio del
proyecto.

1.4 BITACORA
Es una herramienta digital o fisica de facil uso en el que todos los
usuarios: empresas contratistas, empresas supervisoras,
administradores de proyectos entre otros, llevaran el registro de las
actividades realizadas en la ejecucion del proyecto.

1.5 PREVENCION E INFORME DE ACCIDENTES

El contratista, en todo tiempo, tomara las precauciones necesarias
para la seguridad de personas y bienes y cumplird con todas las
disposiciones y regulaciones de la legislacion aplicable.

El contratista tomard, con relacion a los trabajos que se realizan, la
seguridad a protegerlos de manera adecuada, continua y
permanentemente de cualquier dafio o pérdida que les pudiera
afectar, tomando asimismo, todas las precauciones necesarias para la
seguridad de sus trabajadores. El contratista se obliga a cumplir con
todas las leyes y reglamentos laborales, de seguridad, prevencion y
demas legislacion aplicable, a fin de prevenir accidentes o dafios a las
personas que se encuentren en el lugar donde se ejecutaran las obras
o cerca de él.
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CAPITULO II: LICITACIONES
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CAPITULO lI: LICITACIONES
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INTRODUCCION

En este capitulo se definen los diferentes requisitos que emplean las
Instituciones para emitir concursos publicos. Aunque no todas las
instituciones estan a cargo de las mismas dependencias, son las mismas
leyes que se aplican, como ejemplo podemos mencionar La LACAP, por lo
que varios requisitos se repiten.

Por lo que no se hace un examen minucioso de los requisitos de cada
Institucion, pero si se mencionan las diferencias mas notorias entre ellos,
por lo tanto tomamos los requisitos que establece FOVIAL en sus proyectos,
y asi se consideran para el ejemplo que se desarrollara con respecto al
tema, el cual se definira en los capitulos posteriores.
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2.1 GENERALIDADES

Una licitacién (también denominada concurso publico o contrato del Sector
Publico) es el procedimiento administrativo para la adquisicion de
suministros, realizacién de servicios 0 ejecucion de obras que celebren los
entes, organismos y entidades que forman parte del Sector Publico.

La principal diferencia entre licitacibn Publica y Privada es el grado de
competencia con que se realiza el concurso. En el caso de la licitacion
publica la competencia es total, ya que pueden participar todos los
interesados, mientras que en la licitaciébn privada, luego de emitir una
resolucién, sélo compiten los que han sido invitados por la entidad licitante.
En nuestro pais las Instituciones que mas concursos ofertan son: Ministerio
de Obras Publicas (MOP), Fondo de Inversion Vial (FOVIAL), Fondo de
Iinversion Social para el Desarrollo Local (FISDL), Alcaldias Municipales y
Empresas Privadas.

Procedimientos

Cada contrato debe publicarse utilizando un tipo de procedimiento, que
condicionara la presentacion de proposiciones por parte de los empresarios.
Existen los siguientes tipos:

o Abierto

Todo empresario interesado podra presentar una proposicion,
quedando excluida toda negociacién de los términos del cdntrato con
los licitadores, es decir que los términos establecidos por el duefio del
proyecto no los puede cambiar, modificar 0 negociar ninguna persona.
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Restringido

Solo podran presentar proposiciones aquellos empresarios que, a su

solicitud y en atencién a su solvencia, sean seleccionados por el 6érgano

de contratacion. En este procedimiento estara prohibida toda negociacion

de los términos del contrato con los solicitantes o candidatos.

Negociado

La adjudicacion recae en el licitador justificadamente elegido por el
6rgano de contratacion, tras efectuar consultas con diversos
candidatos y negociar las condiciones del contrato con uno o varios
de ellos. Es decir, que el 6rgano de contratacién es libre de adjudicar
al licitador que mejor cumpla sus requisitos.

Obijetivos de las licitaciones

Norma General: - Toda compra o encomienda hecha por el Estado debe

serlo a través de licitacion publica.’

Normas Derivadas:

Las licitaciones publicas no deben establecer barreras a la entrada

La licitacién debe apuntar al maximo de eficiencia econémica

Todas la informaciones, cualquiera que sea su naturaleza, han de ser
accesibles a todos los participantes

Todas las informaciones, cualquiera que sea su naturaleza, han de
ser accesibles al publico en general

Las reglas para las licitaciones deben dejar el menor margen posible
para el ejercicio de discrecionalidad por parte del administrador
publico

! PLANIFICACION ESTRATEGICA Presupuesto y Control de la Gestion Publica, ADALBERTO
SAMBRANO BARRIOS, Primera Edicion 2007

40



Principios de las licitaciones

Este conjunto de objetivos debieran provocar que se alcancen los principios
de publicidad, competencia, igualdad y moralidad administrativa obteniendo
los mejores resultados tanto para la administracion publica como para la
administracién privada. 2

Principios de la licitacion publica

Publicidad: La licitacion es publicitada tanto para conocimiento de los

eventuales participantes como para el publico en general.

Competencia: La competencia se favorece cuando no se restringe la

participacion en las licitaciones.

Igualdad: Todos los licitantes deben ser tratados con las reglas comunes

que se aplican de forma pareja.

Moralidad administrativa: La administracién es responsable de todo el

proceso de licitacion.

En nuestro pais, la oferta debera ser presentada en idioma castellano, el
oferente preparara su oferta apegandose estrictamente a lo expresado en
las Bases de Concurso, asi como a cualquier adenda o nota aclaratoria,
enviada posteriormente.

Se presume que el oferente ha incluido todos los costos que afectan directa
o indirectamente la prestacion del servicio de supervision, incluyendo los
tributos correspondientes.

2 PLANIFICACION ESTRATEGICA Presupuesto y Control de la Gestién Publica, ADALBERTO
SAMBRANO BARRIOS, Primera Edicion 2007
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El oferente debe examinar, obligatoria y detenidamente, el lugar donde se
ejecutaran las obras asi como estudiar y analizar el contenido de las Bases
de Concurso, para tener una concepcion completa del objeto y alcance de
las obras a realizar.

El oferente sera responsable de tomar las medidas necesarias para
cerciorarse de la naturaleza y ubicacion de la obra a supervisar, asi como de
las condiciones generales y locales que puedan afectar el trabajo o el costo
de la supervision; en consecuencia, cualquier falla por parte del oferente en
la ejecucién de lo anterior no lo exonerara posteriormente como supervisor
de la responsabilidad de realizar el trabajo en forma satisfactoria y completa,
sin erogacién adicional para el Licitador.

La oferta debe estar apegada estrictamente a las instrucciones vy
requerimientos solicitados en los documentos denominados Bases de
Licitacion, Documentos de Licitacion 6 Bases de Concurso, y debera tener
una vigencia segun lo que indican en las Condiciones Particulares del
Proyecto a partir de la fecha de apertura de la oferta.

El oferente debera tener en cuenta para la presentacibn de su oferta
econdémica que debera hacerlo en délares de los Estados Unidos de América
(US$, que entré en vigencia el 1 de enero de 2001 bajo la “Ley de
Integracion Monetaria®), que contemplaba que circularian libre el Colén
salvadorefio y el Délar estadounidense. El bimonetarismo duré solo unos
meses, ya que poco a poco el colén fue recolectado por el Banco Central de
Reserva de El Salvador bajo el articulo 5 de la misma ley, quedando
entonces el dblar estadounidense como unica moneda de curso legal.

Sera necesario que la persona que presente fisicamente una oferta y asista
al acto de apertura de ofertas en nombre de una sociedad sea un
representante legal, apoderado o una persona debidamente autorizada por
el Representante Legal o apoderado, mediante una nota con firma legalizada
por notario, la cual se presentara a la Comision de Recepcion de Ofertas.
Las ofertas presentadas después de la fecha y hora sefaladas para tales
efectos y las que no presenten las Garantias que se exigen, quedaran
excluidas de pleno derecho.
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Todas las hojas deberdn estar numeradas correlativamente, selladas y
rubricadas por el ofertante, su representante legal o apoderado. La falta de
alguno de estos requisitos podra ser subsanada de conformidad a lo
establecido en la clausula que asi lo indique

Las ofertas se presentaran en idioma castellano, en un (1) original y una (1)
copia, en la fecha y hora sefialadas en las Condiciones Particulares del
Proyecto, en las oficinas de la entidad gubernamental encargada, situadas
en el lugar indicado en las Bases de Concurso o en el lugar que se
comunique por escrito a los interesados que hayan retirado las Bases de
Concurso. La apertura de las ofertas se realizara a partir de la hora indicada
en las Condiciones Particulares del Proyecto de la misma fecha, en el lugar
antes indicado o en el lugar que el se comunique por escrito a los
interesados que hayan retirado bases. Las ofertas deberan incluir en su
primera pagina el respectivo INDICE, en el que se haga relacién al contenido
de las mismas, y que debera respetar el orden indicado en las presentes
Bases de Concurso.

Todos los documentos que acomparien la oferta, incluyendo documentos de
identidad, documentos legales, estados financieros y demas, que se
encuentren redactados en idioma distinto del castellano, deberan ser
acompafiados de la correspondiente traduccion, la que debera realizarse
ante notario salvadorefio, segun lo establecido en el Art. 24 de la Ley del
Ejercicio Notarial de la Jurisdiccion Voluntaria y Otras Diligencias. El
incumplimiento de cualquiera de los requisitos establecidos en este parrafo
posterior al procedimiento establecido, sera motivo de descalificaciéon de la
oferta.

Los oferentes deberan presentar la documentacibn emanada de pais
extranjero teniendo en consideracion lo siguiente:

Los instrumentos publicos o auténticos emanados de un pais
extranjero, para que hagan fe, deberan cumplir con el procedimiento
establecido en el Articulo 334 del Cédigo Procesal Civil y Mercantil, el
cual, en sus incisos 1°y 2°, literalmente dice:
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"Sin perjuicio de lo previsto en Tratados Internacionales, suscritos y
ratificados por El Salvador, para que haga fe el instrumento publico,
emanado de pais extranjero, la firma que lo autoriza debe estar
autenticada por el Jefe de la Misién Diplomatica, Consul, Vice-Cénsul
o Encargado de los Asuntos Consulares de la Republica, o en su
defecto, por los funcionarios correspondientes del Ministerio de
Relaciones Exteriores de donde proceden tales documentos, y la
firma que autoriza tal legalizacion habra de ser autenticada también
por el Ministro o Viceministro de Relaciones Exteriores de El Salvador,
o por el funcionario del Ministerio de Relaciones Exteriores que, por
medio de Acuerdo Ejecutivo en el mismo ramo, haya sido autorizado
de modo general para ello.

También haran fe los instrumentos publicos emanados de pais
extranjero extendidos por medio de fotocopias, siempre que por razon
puesta al reverso de las mismas se haga constar la fidelidad de tales
fotocopias y que se han llenado las formalidades exigidas por la ley
del pais en donde se han extendido. Esta razén debera ser firmada
por el funcionario competente del pais de donde proceden, y la firma
de éste, autenticada de la manera prevenida en el inciso anterior.”
Asimismo, sera admitida la documentacion apostillada, es decir, que
cumpla con lo establecido en la Convencion sobre Eliminacion de
Requisitos de Legalizacién de Documentos Extranjeros, suscrito en La
Haya el 5 de octubre de 1961, siempre que el pais de origen de la
documentacion sea signatario de tal convencién.

Tanto la Escritura Publica de constitucion de la sociedad, como la
Escritura Publica en la que se otorga el poder necesario para
representar a la misma, aun tratandose de sociedades extranjeras,
deberan inscribirse en el Registro de Comercio de El Salvador, para
formalizar el contrato en caso de adjudicacion.

Los poderes emanados de pais extranjero deberan cumplir con los
requisitos de forma y fondo establecidos en el Protocolo sobre
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Uniformidad del Régimen Legal de los Poderes, suscrito en
Washington D. C., el 17 de febrero de 1940.

Cuando a juicio de cualquier Institucion Publica alguna situaciéon de
indole legal no esté totalmente demostrada, éste podra solicitar a los
oferentes la documentacién adicional que estime necesaria.

2.2. BASES DE LA OFERTA

Antes de inscribirse a cualquier licitacibn o concurso, es muy importante
revisar las bases de cada uno de ellos. Debemos revisar muy bien si se
refiere a una obra o proyecto que pertenezca a nuestro giro y de la cual
tengamos la experiencia necesaria para llevarla a cabo sin ninguin problema.
Esto es muy importante, ya que si desconocemos o no tenemos la
experiencia suficiente para desarrollar el tipo de obra que esta solicitando,
dificilmente podriamos elaborar una propuesta adecuada y mucho menos
cubrir los requisitos necesarios.’

Es por eso que solo debemos participar en concurso donde las obras
solicitadas sean aquellas que podemos llevar a cabo sin dificultad debido a
nuestra experiencia. Una vez que encontramos una licitacion de una obra de
la cual tenemos la experiencia necesaria para llevarla a cabo, debemos leer
las bases y revisarlas cuidadosamente, porque en ellas pueden estar
solicitando empresas con ciertas caracteristicas que la nuestra no retina, ya
sea que exijan un capital contable demasiado alto, o magquinaria
especializada con la que no contamos o algun otro requisito que no
podamos cubrir.

Ya leidas las bases del concurso que nos interesa y consientes de que los
requisitos que piden se ajustan perfectamente a los que reune nuestra
empresa, entonces ya estamos listos para comprar las bases. Es cierto que

3 PLANIFICACION ESTRATEGICA Presupuesto y Control de la Gestién Publica, ADALBERTO
SAMBRANO BARRIOS, Primera Edicion 2007
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podemos comprar las bases de varios concursos similares, pero hay que
tener cuidado que las fechas de entrega no se encimen para que tengamos
el tiempo suficiente para preparar todos los concursos a los que nos
hayamos inscrito, no sea que por falta de tiempo, alguno no lo logremos
terminar y nuestro esfuerzo haya sido en vano, y lo que es peor, perderemos
nuestro dinero.

2.3 DOCUMENTOS QUE CONTIENE UNA OFERTA*

2.3.1 Fianzas

Las fianzas han existido desde los tiempos biblicos. Eran muy requeridas por
los antiguos romanos para la construccion de edificios y carreteras, con el fin
de otorgar cierta seguridad de que se cumplieran las obligaciones y de que
los trabajos garantizados se realizaran.

Las fianzas personales surgen con la evoluciéon de la civilizaciéon occidental
Europea, y se desarrollan aun mas con su integracion a los Estados Unidos.
Conforme se fue industrializando la economia americana, también fue en
aumento la cantidad de fianzas requeridas.

Hoy en dia las fianzas corporativas son la mejor respuesta para garantizar el
manejo de grandes sumas de dinero en la industria.

¢Que es una Fianza?

Las fianzas son contratos que garantizan el cumplimiento de obligaciones
derivadas principalmente de otros contratos, convenios 0 leyes.
A través de tal contrato, una Institucién Afianzadora se compromete ante un
tercero (beneficiario) a cumplir con una obligacién, si el deudor principal (0
fiador) no la cumple.

A diferencia con los Seguros, la Fianza no es un seguro sujeto a los riesgos
por actos inciertos estadisticamente medibles, sino que es una garantia que

* Manual de Evaluacion de Licitaciones del Ministerio de Obras Piblicas
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implica que en caso de que se tenga que hacer frente a la obligacién por
cuenta de un deudor que no cumplié, la Institucion de Fianzas buscara
recuperar el monto de reclamacién que haya pagado al beneficiario. En
nuestro pais y en proyectos viales, se requieren fianzas administrativas, de
las cuales son las mas comunes la de Buena Inversion de Anticipo, de
Buena Obra y de Fiel Cumplimiento.

Fianzas Administrativas o Generales: Garantizan el cumplimiento de
obligaciones generales entre dos partes, las cuales y de acuerdo a su
actividad celebran contratos que deban ser garantizados por seguridad y
confianza mutua. La mayor parte de las operaciones se emiten bajo este tipo
de fianzas. °

Las fianzas administrativas contemplan la siguiente division:

¢ Fianza de concurso o licitacion.

¢ Fianza de Buena Inversion de Anticipo: garantiza la debida inversion y
amortizacién del anticipo que el contratista o proveedor reciba, para
ejecutar una obra o compra de materia prima o equipo, etc.

¢ Fianza de fiel cumplimiento: asegura el exacto cumplimiento de las
obligaciones contenidas en un contrato, pedido, convenio, etc.

e Fianza de buena obra: garantiza la buena ejecucion o calidad de los
trabajos realizados o referente a equipos o materiales suministrados
en los que aparecieran defectos de construccion, mano de obra o
mala calidad de los materiales empleados, muy conocidos como
vicios ocultos; comprometiéndose el fiador a repararlos o a
indemnizar por los dafios causados.

5 Manual de Evaluacién de Licitaciones del Ministerio de Obras Pablicas
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2.3.2 Garantias

Una garantia es un negocio juridico mediante el cual se pretende dotar de
una mayor seguridad al cumplimiento de una obligacion o pago de una
deuda. Las garantias son muy importantes para los consumidores, pues
permiten tener la certeza de que, en caso de vicios o defectos que afecten el
correcto funcionamiento del producto o servicio, los responsables se haran
cargo de su reparacion para que el producto o servicio vuelva a reunir las
condiciones Optimas de uso. En el pais las garantias son emitidas por
sociedades de seguros, afianzadoras o instituciones bancarias, autorizadas
por la Superintendencia del Sistema Financiero de El Salvador y aceptadas
por Instituciones de Gobierno, asi como también por la empresa privada,
cabe aclarar que las garantias son solicitadas através de las fianzas.

Tipos de garantias:

Garantias Financieras: Aquellas emitidas a favor de un tercero que

garantizan el pago de un préstamo otorgado a un socio participe.

Garantias Comerciales: Las emitidas a favor de un tercero que garantiza el

cumplimiento de un pago nacido de una transaccion comercial.

Garantias Técnicas: Las que garantizan el cumplimiento de una obligacién

de hacer de caracter técnico o profesional.

La mayoria de las Instituciones requieren los mismos tipos de garantias,
excepto cuando son subcontratistas que ofertan algun servicio dentro de
algun proyecto. Una diferencia en cuanto al nombre de las Garantias es el
siguiente: para el FISDL se llaman Garantia de Cumplimiento y Garantia de
Anticipo, mientras que para el FOVIAL se llaman Garantia de Cumplimiento
de Contrato y Garantia de Buena Inversion de Anticipo, y se refieren a lo
mismo, las garantias que se solicitan mas son las siguientes:

1. Garantia de Mantenimiento de Oferta: asegurar el mantenimiento
de las condiciones y de los precios de la oferta que presente, por el

48



valor y vigencia establecidos en las Condiciones Particulares del
Proyecto. Aunque su costo depende de la Institucion que la extiende,
el monto de esta garantia generaimente anda en el orden del 2% al
5% del monto de la fianza mas los gastos notariales.

2. Garantia de Buena Inversion de Anticipo: Es aquella que se otorga
a favor del FOVIAL, MOP y otros, para garantizar que el contratista
aplicara efectivamente los recursos asignados en los rubros que
debera detallar en el Plan de Utilizaciéon del Anticipo. La cuantia de
esta garantia sera por un valor equivalente al cien por ciento (100%)
del anticipo concedido. La presentacion de esta garantia es un
requisito para la entrega del anticipo.

3. Garantia de Cumplimiento de Contrato: Dentro de los diez (10) dias
habiles posteriores a la fecha de emisién de la Orden de Inicio, el
contratista debera rendir a favor de la Institucion Publica una garantia
equivalente al porcentaje que establezca la Ley que generalmente
anda en el orden del 10% al 12% del monto total del contrato, para
garantizar el fiel cumplimiento del mismo y que la obra serg entregada
y recibida a entera satisfaccion.®
Esta garantia estara vigente hasta que se hayan cumplido con los
siguientes requisitos: a) Que se efectie la recepcion final del
proyecto, y se haya verificado la inexistencia de fallas o desperfectos
en el proyecto, lo cual se hara constar en la respectiva Acta de
Recepcién Final, requisito sin el cual no se podra otorgar el respectivo
finiquito, y b) que el contratista haya presentado la Garantia de Buena
Obra a entera satisfaccion del contratante.

4. Garantia de Buena Obra: Garantia de Buena Obra, es la que se
otorgara a favor de la Institucion Publica, para asegurar que el
contratista respondera por las fallas y desperfectos que le sean
imputables durante el periodo estipulado en el parrafo tercero de la

¢ Manual de Evaluacion de Licitaciones del Ministerio de Obras Publicas
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presente clausula; el plazo de la vigencia de ésta garantia se contara
a partir de la recepcion definitiva de la obra.

2.3.3 Sobre No. 1

Generalmente las ofertas se presentan separadas de acuerdo a lo que
solicitan las bases, pero casi siempre se piden dos sobres, que se llaman
Sobre 1 y Sobre 2 6 Sobre A y Sobre B; estos pueden ir dentro de uno solo
llamado Sobre General. El contenido de los sobres es casi el mismo, en el
primero casi siempre van la documentacion general de la empresa y la oferta
técnica, mientras que en el segundo sobre van la oferta econémica.

Aunque algunos requisitos son casi los mismos, utilizaremos como base los
documentos exigidos por el FOVIAL.”

El sobre No. 1 debe presentarse cerrado, sellado y rubricado, con la
siguiente leyenda:

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE GOBIERNO O EMPRESA PRIVADA

SOBRE No 1
OFERTA TECNICA Y ECONOMICA PARA
CONCURSO PUBLICO No. /
PROYECTO:

(Segun Parte Il: Condiciones Particulares del Proyecto)
NOMBRE DEL OFERENTE:
El Salvador, de de 2012.

FIRMA DEL OFERTANTE, REPRESENTANTE LEGAL O APODERADO

Cuadro 2.1: Contenido de Sobre no. 1

7 MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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¢ GARANTIA DE MANTENIMIENTO DE OFERTA
(En sobre cerrado dentro del sobre No. 1).
La Garantia de Mantenimiento de Oferta podra ser cheque certificado
a nombre del Fondo de Conservacion Vial o Fianza emitida por una
entidad bancaria o afianzadora autorizada por la Superintendencia del
Sistema Financiero. No hay diferencia en cuanto a ser Supervisor o
Contratista, con respecto a los requisitos a la Institucion a la cual se

presenta.

¢ Para todos los ofertantes que no se encuentren calificados para el
periodo en curso es obligatorio presentar el Documento “A: CO-
CALIFICACION DE EMPRESAS” o carta de Exenciéon de
Documentos.
Para todos los ofertantes que se encuentran calificados para el
periodo en curso no es necesaria la presentacion de la CONSTANCIA
DE CALIFICACION DE EMPRESAS.

e DOCUMENTO B: OFERTA TECNICA.
El contenido de la Oferta Técnica se define en el numeral 2.3.3.3

e DOCUMENTO C: OFERTA ECONOMICA (SOBRE No. 2).
Cada documento debera ser presentado en sobre cerrado por
separado dentro del sobre No. 1.

2.3.3.1 Formatos de Garantias (Ver anexo 1 y Anexo 2)

2.3.3.2 Documento A: Co- Calificacién de las Empresas®

# MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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El Documento A, se refiere a la calificacion que proporciona FOVIAL a las
empresas, este documento es obligatorio presentarlo. Existe también el
formato para exencién de documentos que se presentara cuando aplique;
para otras Instituciones como El MOP, se requiere una precalificacion de
las empresas, que consta de una serie de documentos en la que se califican
la capacidad econdmica-Financiera, Antecedentes legales etc., Para el
FISDL, los requisitos que establece para calificar una empresa se recogen
en lo que llaman: Informacién General del Oferente.

Formato de exencion de documentos:

CONSTANCIA DE EXENCION DE DOCUMENTOS

Sres.

FONDO DE CONSERVACION VIAL.

PROYECTO: “Nombre del Proyecto”

Yo (nombre) , mayor de edad, [__ (profesion) ], del
domicilio de | ], en mi caracter personal como ofertante (o en nombre
y en representacion en calidad de_ [_____ ] del ofertante), HAGO
CONSTAR:

Que he presentado el documento “A: CO-CALIFICACION DE EMPRESAS”

en el proceso de contratacion 2011, por

lo declaro que la documentacién con la que participo, la cual declaro que es
cierta y veraz, por tanto solicito que ésta informacion sea utilizada para
evaluar los aspectos solicitados en el Documento A: CO-CALIFICACION DE
EMPRESAS del presente proceso de Concurso, de conformidad a la 10-14
CONTENIDO DE LA OFERTA TECNICA; NUMERAL 1 GENERALIDADES;
LITERAL C. EXENCION DE PRESENTACION DE DOCUMENTOS

San Salvador, de del 201_.

Firma del Ofertante, de su representante legal o apoderado
Sello del ofertante

Nombre y Apellidos (Legibles)

(Legalizacion de firma por notario)
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2.3.3.3 Documento B: Oferta Técnica

En economia, se define la oferta o cantidad ofrecida como aquella cantidad
de bienes o servicios que los productores estan dispuestos a vender a un
cierto precio. En la Oferta técnica, encontramos la informacién técnica, es
decir, del personal que estara a cargo de desarrollar todas las actividades
del proyecto.

El contratista designara, en su oferta, un gerente y un superintendente,
quienes deberan ser personas que estaran en funciones desde el inicio del
plazo del contrato. Ambos deberan poseer el nivel académico indicado en
las bases de la oferta. El gerente tendra como responsabilidad la direccion
general del proyecto por parte del contratista. El superintendente tendra
como responsabilidad velar por el cumplimiento de las obligaciones
contractuales en la obra. El Ingeniero de Control de Calidad sera el
responsable de la ejecucion del plan de control de calidad del proyecto,
debiendo presentar los informes correspondientes cuando la supervision o el
asesor de calidad de FOVIAL, MOP etc., se lo soliciten.

Los requisitos que se piden para el personal basico son los siguientes:

PERFIL DEL GERENTE DEL PROYECTO®:

EDUCACION FORMAL NECESARIA:

e Titulo Académico en Ingenieria Civil o Arquitectura,
preferentemente con especializacion en carreteras (los
titulos son de acuerdo al tipo de proyecto, en obras viales
son los mismos, para los proyectos de Alcaldias o los del
FISDL pueda que cambian de acuerdo a la necesidad del
mismo).

EDUCACION NO FORMAL NECESARIA:

 MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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Manejo de paquetes utilitarios: Windows y Microsoft Office:
Word, Excel, Project y Power Point. (De preferencia con
certificacién de Grado Digital Nivel Basico)

EXPERIENCIA LABORAL PREVIA:

Experiencia a nivel de direccion o gerencia en el sector
publico o privado.

Haber trabajado en proyectos de infraestructura vial y contar
con amplia experiencia de campo, en procesos Yy
tecnologias de construccion y conservacion de
infraestructura vial.

CONOCIMIENTOS NECESARIOS:

Conocimiento y dominio de sistemas de planificacion vial.
Conocimientos de disefio estructural de carreteras, caminos
y puentes.

Mantenimiento de carreteras y caminos.

Planeamiento estratégico.

Procesos de Administracién General.

Resolucion y manejo de conflictos.

HABILIDADES Y DESTREZAS:

Alta capacidad de analisis y de sintesis.

Excelente comunicacion oral y escrita.

Excelentes relaciones interpersonales.

Capacidad para desarrollar y orientar equipos de trabajo.
Poseer cualidades de Liderazgo y Motivacion.
Capacidad para gerenciar.

Capacidad de negociacion.

Eficiente administracién de tiempo
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PERFIL DEL INGENIERO DE CONTROL DE CALIDAD:

EDUCACION FORMAL NECESARIA:
e Titulo Académico en Ingenieria Civil.

EDUCACION NO FORMAL NECESARIA:
e Manejo de paquetes utilitarios: Windows y Microsoft Office:
Word, Excel, Project y Power Point. (De preferencia con
certificacion de Grado Digital Nivel Basico)

EXPERIENCIA LABORAL PREVIA:
e Haber trabajado en el control de calidad en proyectos de
infraestructura vial y contar con amplia experiencia de
campo, en procesos Yy tecnologias de construccion y
conservacién de infraestructura vial, asi como en la
supervision del referido tipo de obras.

PERFIL DEL INGENIERO RESIDENTE:
EDUCACION FORMAL NECESARIA:

o Titulo Académico en Ingenieria Civil.

EDUCACION NO FORMAL NECESARIA:

o Manejo de paquetes utilitarios: Windows y Microspft Office:
Word, Excel, Project y Power Point. (De preferencia con
certificacion de Grado Digital Nivel Basico)

EXPERIENCIA LABORAL PREVIA:
o Haber trabajado en proyectos de infraestructura vial y contar
con amplia experiencia de campo, en procesos y tecnologias
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de construccion y conservacién de infraestructura vial, asi
como en la supervision del referido tipo de obras.

CONOCIMIENTOS NECESARIOS:
o Conocimientos y dominio de:
o Procesos constructivos de proyectos de infraestructura vial.

HABILIDADES Y DESTREZAS:
o Capacidad de andlisis y de sintesis.
o Eficiencia en la toma de decisiones.
o Liderazgo.
o Habilidad en el manejo de conflictos y negociaciones.
o Facilidad de expresion verbal y escrita.
o Capacidad para la capacitaciéon u orientacion técnica
o Excelentes relaciones interpersonales

El formato que se utiliza para las hojas de vidas es el siguiente:

CURRICULUM VITAE

I. DATOS GENERALES.
1

N'ombre:
2. Direccién Particular:

3. N°de

DUI:

4,

NIT:

5. Estado

Civil:

6. N° de Registro
Profesional:

7. N° de
Pasaporte:
8.
Nacionalidad:

il. ESTUDIOS REALIZADOS.
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1. Titulo Profesional (anexar
fotocopia)

2

{ r;stituci on:

3. Afio de
graduacion:;

4. Otros estudios

PREPARACION ACADEMICA DEL PROFESIONAL

TIPO DE ESTUDIO
NOMBRE DEL (CURSO, POSTGRADO, | LUGAR DE ESTUDIO PERIODO DE ESTUDIO
ESTUDIO DIPLOMADO, (INSTITUCION Y (PERIODO DE INICIO Y

MAESTRIA, PAIS) PERIODO DE FINALIZACION)

DOCTORADO, ETC.)

Tabla 2.1: Preparaciéon académica del profesional
Para completar esta informacién se deber4 presentar fotocopia certificada por notario del Titulo del

Profesional y fotocopia del comprobante de los otros estudios.

Iil. EXPERIENCIA LABORAL EN PROYECTOS VIALES.
(Identificar: empresa, proyecto, longitud, tiempo de ejecucion, monto, cargo desempefiado).

Enumerar desde el reciente hasta el primero ejecutado.

NOMBRE Y NATURALEZA DEL

PROYECTO (INDICAR S| ES DIRECCION DEL PLAZO DE EJECUCION

EMPRESA PROPIETARIO Y PAIS

CONSTRUCCION, NUMERO Cargo
SUPERVISION, DISERD, | RESPORSABLE DES%gg[C))ELSAiON DEKms | FECHADE | FECHA DE | desempefiado
SUPERVISION DE DISENO, INICIO | FINALIZACION
LOS TRABAJOS O C
ETC) (MES/ARO) | (MES/ANO)

Tabla 2.2: Experiencia laboral en proyectos viales
Para completar esta informacion debera presentar constancia de los trabajos realizados.

Yo, declaro bajo

Juramento que la informacion proporcionada anteriormente es completa y
verdadera, por lo cual autorizo al Fondo de Conservaciéon Vial para su
comprobacion.

sello afiliacion profesional.

1 MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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Firma del profesional

PERSONAL DE DIRECCION, PROFESIONAL Y TECNICO ASIGNADO AL
PROYECTO

- DOMINIO
TITULO ANOS DE
POSICION NOMBRE DEL
ACADEMICO | EXPERIENCIA ESPANOL

Tabla 2.3: Personal de direccion, profesional y tecnico asignado al proyecto.

RESULTADO DE LA EVALUACION DE LA OFERTA TECNICA
(DOCUMENTOB”)

ASPECTO A EVALUAR PUNIAIE | PUNTAIE

MAXIMO OBTENIDO

a. Personal asignado al proyecto
b. Recursos y Sistema de Control de Calidad
c. Recursos para la Ejecucién

TOTAL PUNTAJE DE OFERTA TECNICA ,
Tabla 2.4: Resultado de la evaluacion de la oferta tecnica

Enfoque técnico del proyecto

NO

ASPECTO CUMPLE CUMPLE

1. CARTA DE OFERTA. La firma puesta en este documento
debera ser legalizada por notario, quien ademas debera dar fe
de la personeria de quien los suscribe.

2. FORMULARIO OFICIAL DE DECLARACION JURADA. La
firma puesta en este documento deberd ser legalizada por
notario, quien ademas debera dar fe de la personeria de quien
los suscribe

3. DECLARACION AUTENTICADA
4. MODELO DE ASOCIO TEMPORAL

5. DECLARACION JURADA DE EQUIPO ASIGNADO AL
PROYECTO. La firma puesta en este documento debera ser
legalizada por notario, quien ademas debera dar fe de la
personeria de quien lo suscribe

6. CARTA COMPROMISO DEL CONTRATISTA. La firma
puesta en este documento debera ser legalizada por notario,
quien ademas debera dar fe de la personeria de quien lo
suscribe.

Tabla 2.5 Enfoque técnico del proyecto
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Personal asignado al proyecto

PUNTAJE 40
MAXIMO
ANOS DE EXPERIENCIA
NIVEL EN CARGOS PUNTAJE
PUNTAJE
SIMILARES, EN EL ASIGNADO OBTgNID

AREA O
CARGO | i RIOA | AsiGNacion | ACADEMIC | s
O MINIMO AREA VIAL EN EL
CARGO SOLICITADO

SOLICITADO
Gerente de 1 Tiempo Ing. Civil o 4 14 0
Proyecto completo Arquitecto
Ingeniero de .
Control de 1 e Ing. Civil 4 13 0
Calidad P
Superintenden 1 Tiempo Ing. Chvil 3 13 0
te completo
TOTAL

Tabla 2.6: Personal asignado al proyecto

FORMATO DE EVALUACION DE DOCUMENTOS DE PERSONAL

TECNICO

PUNTOS
MAX OBSERVACIONES /
PAGINAS

GERENTE DEL PROYECTO

CARTA COMPROMISO PRESENTA SI/NO

NIVEL ACADEMICO TITULO PROFESIONAL 4
ANOS DE EXPERIENCIA
EN CARGOS SIMILARES,

EN EL AREA VIAL, AL BN “

CARGO SOLICITADO

AROS
4 A 10
MENOS ANOS
PROPORCIONAL
TOTAL =
TODO DEBE ESTAR RESPALDADO CON EL RESPECTIVO COMPROBANTE, DE LO CONTRARIO NO

SE TOMA EN CUENTA

Tabla 2.7: Formato de evaluacion de Documentos de Personal Técnico
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INGENIERO DE CONTROL DE CALIDAD

PUNTOS

OBSERVACIONES /

PAGINAS

CARTA COMPROMISO

PRESENTA

NIVEL ACADEMICO

TITULO PROFESIONAL

ANOS DE EXPERIENCIA EN

CARGOS SIMILARES, EN EL
AREA VIAL, AL CARGO NINGUNO 0
SOLICITADO
ANOS
4 o 10
MAS
MENOS ANOS '
PROPORCIONAL AROS
TOTAL =

.

TODO DEBE ESTAR RESPALDADO CON EL RESPECTIVO COMPROBANTE, DE LO CONTRARIO
NO SE TOMA EN CUENTA

_

Tabla 2.8: Formato de evaluacion de Documentos de Personal Téchico

PUNTOS

SUPERINTENDENTE OBSERVACIONES /
AX PAGINAS
CARTA COMPROMISO PRESENTA SI/NO

NIVEL ACADEMICO TITULO PROFESIONAL 3
AROS DE EXPERIENCIA EN
CARGOS SIMILARES, EN EL

AREA VIAL, AL CARGO HINGUNC e

SOLICITADO
AROS
3 O MAS 18
MENOS ANOS
PROPORCIONAL
TOTAL =

SE TOMA EN CUENTA

TODO DEBE ESTAR RESPALDADO CON EL RESPECTIVO COMPROBANTE, DE LO CONTRARIO NO

Tabla 2.9: Formato de evaluacioén de Documentos de Personal Técnico
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RECURSOS Y SISTEMA DE CONTROL DE CALIDAD

2573

Equipo para densidades de campo: 1 0
(densimetro nuclear o electromagnético)
Equipo para densidades de campo : cono 1 0
y plato (ambos) arena
Limites (Copa Casagrande) 1 0
Proctor (Moldes de 4" y 6" y Martillo de 5.5 1 0
y 10 Ibs.)
Equipo Marshall (Pedestal, martillo, bafio 1 0
Maria, Moldes, prensa)
Bomba de Vacios (Teérica Maxima) 1 0
Extraccién de asfalto (maquina centrifuga 1 0
u horno NCAT)
Equipo Para Revenimiento (Placa, Cono y 1 0
Varilla Punta de Bala)
Juego de mallas para granulometria (al
menos 6 mallas de diferente didmetro de 1 0
abertura)
Termémetro PRECISION 1°C 1 ¢}

Tabla 2.10: Recursos y sistema de control de calidad

RECURSOS PARA LA EJECUCION

g
UNTAJE MAXIMO

Planta asféltica (o 1 5 o
suministro de mezcla)

Terminadora de pavimento 1 4

asfaltico

FRESADORA 1 5 0
Accesorio de fresado para 1 1 0

minicargador
Rodo vibrocompactador 1 5 0

liso (doble tandem)
Rodo liso para bacheo 1 5 0
(menor de 8 ton)

Cortadoras de Pavimento 2 2 0
RODO NEUMATICO 1 3 0
DISTRIBUIDOR DE 1 3 0

ASFALTO

CAMIONES DE VOLTEO 5 10 0

CAMION SISTERNA 1 2 ]

CAMION DE ESTACAS 1 1 ]

MINICARGADOR 1 2 0

CARGADOR FRONTAL 1 2 0

BARREDORA MECANICA 1 3 0
TOTAL 50
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Tabla 2.11: Recursos para la ejecucion

2.3.4 Sobre No. 2

El Sobre No. 2 debera ser colocado dentro del Sobre No. 1
El sobre No. 2 debe presentarse cerrado, sellado y rubricado, con la
siguiente leyenda:

NOMBRE DE LA INSTITUCION

SOBRE No. 2
OFERTA ECONOMICA PARA
CONCURSO PUBLICO No. /
PROYECTO:

(Segun se indique en las Bases de concurso)
NOMBRE DEL OFERTANTE:
El Salvador, de de 20__.

FIRMA DEL OFERTANTE, REPRESENTANTE LEGAL O APODERADO

Cuadro 2.1: Sobre No. 2

2.3.4.1 Documento C: Oferta Econémica

Esta debera presentarse en original y copia dentro de un sobre cerrado y
sellado que se denominara SOBRE No. 2, cuyo contenido se presentara de
acuerdo al CONTENIDO DE LA OFERTA ECONOMICA de las Bases de
Concurso.
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Las comunicaciones entre el oferente y el contratante, seran en forma
escrita, se llevaran a cabo en el idioma castellano y seran canalizadas a
través del Gerente de la UACI.

El contratante podra solicitar durante el proceso de evaluacioén cualquier
informacién aclaratoria que a su juicio considere conveniente para poder
realizar una mejor evaluacion de la oferta técnico-econémica, siempre y
cuando con esto no se afecte los aspectos sustanciales de las ofertas.

Para tal fin, la Comisién que cada Institucién haya designado, solicitara por
escrito al Gerente de la UACI, que éste notifique a los ofertantes la
necesidad de presentar informacién aclaratoria respecto a la documentacion
contenida en su oferta, quienes deberan proceder a realizar la debida
explicacién al respecto dentro del plazo que dicha notificacion establezca; la
no presentaciébn de la aclaracién solicitada dara lugar a no evaluar la
informacién solicitada o el documento que genera dicha necesidad de
aclaracion.

El resumen de la oferta Economica se presentara de la siguiente forma:

MODELO DE OFERTA ECONOMICA "

El Concursante presentara su Oferta Econémica con base a los formularios
del presente anexo, pudiendo ampliar a su conveniencia sin cambios
substanciales en los formatos (ver pagina siguiente.)

' MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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2.4 RECEPCION Y APERTURA DE OFERTAS

La oferta debera ser presentada en idioma castellano, el oferente preparara
su oferta apegandose estrictamente a lo expresado en las Bases de
Concurso, asi como a cualquier adenda o nota aclaratoria, enviada
posteriormente.

El duefio del proyecto, presume que el oferente ha incluido todos los costos
que afectan directa o indirectamente la prestacion del servicio de
supervision, incluyendo los tributos correspondientes.

El oferente debe examinar, obligatoria y detenidamente, el lugar donde se
ejecutaran las obras asi como estudiar y analizar el contenido de las Bases
de Concurso, para tener una concepcién completa del objeto y alcance de
las obras a realizar.

El oferente sera responsable de tomar las medidas necesarias para
cerciorarse de la naturaleza y ubicacion de la obra a supervisar, asi como de
las condiciones generales y locales que puedan afectar el trabajo o el costo
de la supervisién; en consecuencia, cualquier falla por parte del oferente en
la ejecucion de lo anterior no lo exonerara posteriormente como supervisor
de la responsabilidad de realizar el trabajo en forma satisfactoria y completa,
sin erogacion adicional para el propietario.

La oferta debe estar apegada estrictamente a las instrucciones y
requerimientos solicitados en los documentos, y debera tener una vigencia
segun lo indicado en las Condiciones Particulares del Proyecto a partir de la
fecha de apertura de la oferta (Sobre No. 1).

El oferente debera tener en cuenta para la presentacion de su oferta
econdmica que debera hacerlo en dolares de los Estados Unidos de América
(US$).

Sera necesario que la persona que presente fisicamente una oferta y asista
al acto de apertura de ofertas en nombre de una sociedad sea un
representante legal, apoderado o una persona debidamente autorizada por
el Representante Legal o apoderado, mediante una nota con firma legalizada
por notario, la cual se presentara a la Comisiéon de Recepcién de Ofertas.
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Las ofertas presentadas después de la fecha y hora sefialadas para tales
efectos y las que no presenten Garantia de Mantenimiento de Oferta en el
lugar de recepcion establecido en la convocatoria al proceso, quedaran
excluidas de pleno derecho.

Todas las hojas deberan estar numeradas correlativamente, selladas y
rubricadas por el ofertante, su representante legal o apoderado. La falta de
alguno de estos requisitos podra ser subsanada, ante el Gerente de la UACI
quien concedera una audiencia para subsanar tal situacion.

Las ofertas se presentaran en idioma castellano, en un (1) original y una (1)
copia, en la fecha y hora sefaladas en las Condiciones Particulares del
Proyecto, en las oficinas del propietario situadas en el lugar indicado en las
Bases de Concurso o en el lugar que el propietario comunique por escrito a
los interesados que hayan retirado las Bases de Concurso. La apertura de
las ofertas se realizarda a partir de la hora indicada en las Condiciones
Particulares del Proyecto de la misma fecha, en el lugar antes indicado o en
el lugar que el propietario del mismo comunique por escrito a los interesados
que hayan retirado bases. Las ofertas deberan incluir en su primera pagina
el respectivo INDICE, en el que se haga relacion al contenido de las mismas,
y que debera respetar el orden indicado en las presentes Bases de
Concurso.

Todos los documentos que acomparien la oferta, incluyendo documentos de
identidad, documentos legales, estados financieros y demas, que se
encuentren redactados en idioma distinto del castellano, deberan ser
acompafiados de la correspondiente traduccién, la que debera realizarse
ante notario salvadorefio, segun lo establecido en el Art. 24 de la Ley del
Ejercicio Notarial de la Jurisdiccion Voluntaria y Otras Diligencias. El
incumplimiento de cualquiera de los requisitos establecidos sera motivo de
descalificacion de la oferta. '

> MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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En el caso de as Ofertas para FOVIAL, seran recibidas en la Unidad de
Adquisiciones y Contrataciones Institucional (UACI) del FOVIAL, Km. 10 %
de la carretera que de San Salvador conduce a El Puerto de La Libertad,
frente al Banco de Fomento Agropecuario, Antiguo Cuscatlan, departamento
de La Libertad, El Salvador; la fecha y hora se establece en las Condiciones
Particulares del Proyecto (CPP).
Aquellos interesados que adquieran las Bases de Concurso entregadas por
el FOVIAL, tendran derecho a participar en el concurso, asi como los que
participen en asocio con ellos, aun cuando no hubieren adquirido dichas
Bases. Durante el acto de apertura de ofertas se llevaran a cabo los
siguientes pasos:
1) Se declarara cerrado el acto de recepcioén de ofertas.
2) Se iniciara el acto de apertura de ofertas.
3) Se procedera a la apertura del sobre N° 1, de cada Oferta.
4) Se verificara la presentacion del respectivo sobre No. 1, cerrado y
sellado.
5) Se verificara el contenido del sobre N° 1:
o Garantia de Mantenimiento de Oferta
o Documento A: CO-CALIFICACION DE EMPRESAS o carta de
Exencién de Documentos, de lo contrario sus ofertas seran
descalificadas.
o Documento B: Oferta Técnica
o Sobre No. 2 cerrado conteniendo el Documento C: Oferta
Econdmica

6) Se revisara la Garantia de Mantenimiento de Oferta.
7) Se leera el monto de la(s) oferta(s) econémica(s)

El acto de apertura de ofertas sera publico, en presencia de las personas

que deseen asistir. Serda necesaria la presencia de un representante
autorizado del ofertante para entregar las ofertas.
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EVALUACION DE LA OFERTA TECNICA

Aquellas ofertas que hayan superado la evaluacion de la primera fase,
seran sujetas de evaluacién en cuanto a la oferta técnica. Los
aspectos a evaluar en esta parte de la oferta son los contenidos en el
Documento B: Oferta Técnica.

En primer lugar se evaluara la documentacion solicitada en el
Contenido de la Oferta Técnica:

I: FORMULARIO PARA LA IDENTIFICACION DEL OFERENTE
Il: INFORMACION COMPLEMENTARIA DEL OFERENTE.
Il: ENFOQUE TECNICO DEL PROYECTO.

Seccion |, el formato para identificacion del oferente es el siguiente:

I- FORMULARIO PARA LA IDENTIFICACION DEL OFERENTE

Nombre del Oferente:

() Empresa Individual
() Sociedad (Indique clase)

Direccion de las Oficinas Centrales:

Direccion de la Oficina Local:

Direccion para recibir notificaciones, para efectos del Art. 75 de la
LACAP:

Incorporado o Afiliado en (Camara, Asociacion de Profesionales):

Fecha:
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Nombre del Oferente o Representante Legal:

Direccién:

Teléfonos:

FAX:

E-mail.:

Il- INFORMACION COMPLEMENTARIA DEL OFERTANTE, desde
el literal “a” hasta literal “i” no tendra puntaje, sin embargo se verificara
el cumplimiento o no de la presentacién de esta informaciéon. La no
presentacion y/o subsanacion (cuando aplique, previa solicitud), de
esta informacién sera causal de descalificacion.

Cada oferente o cada integrante de un asocio participante deberan

presentar en original o copia certificada por notario segun lo prefieran:
a) Declaracién Jurada de Independencia.

b) Solvencia de la Administracion Tributaria vigente, por lo menos, a
los treinta dias anteriores a aquel en el que se presente la oferta; en
caso de personas extranjeras que no posean NIT, en virtud de que no
declaracion jurada firmada por el representante legal de la sociedad
en la que se haga constar que no se encuentra inscrito en el Registro
de Contribuyentes, ademas de la Solvencia dela Administracion
Tributaria vigente de su pais de origen. .

c) Solvencia del ISSS, referente al régimen de salud, de las
cotizaciones correspondientes, por lo menos, a los treinta dias
anteriores a aquel en el que se presente la oferta. En caso de
personas extranjeras que no estén inscritas en el ISSS, deberan
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presentar la Solvencia del Seguro Social, referente al regimen de
salud, de las cotizaciones correspondientes de su pais de origen.

d) Solvencia del ISSS, referente al régimen de pensiones, de las
cotizaciones correspondientes, por lo menos, a los treinta dias
anteriores a aquel en el que se presente la oferta; o en su caso
constancia de que no existe registro de trabajadores interesado,
afiliados a la unidad de pensiones del ISSS. En caso de personas
extranjeras que no estén inscritas en el ISSS, deberan presentar
Solvencia del Seguro Social, referente al régimen de pensiones, de
las cotizaciones correspondientes, de su pais de origen.

e) Solvencia de las Administradoras de Fondos de Pensiones, de las
cotizaciones correspondientes, por lo menos, a los treinta dias
anteriores a aquel en el que se presente la oferta; o en su caso
constancia de que no existe registro de trabajadores del oferente
afiliados a determinada administradora.

f) Constancias  de que no exista litigio pendiente en el Ministerio de
Obras Publicas (MOP). Los ofertantes extranjeros deberan ademas
presentar Constancia de que no existe litigios pendientes en la oficina
de Obras Publicas o una oficina equivalente en su pais de origen, la
cual debera presentarse autenticada o apostillada y traducida en caso
de que haya sido emitida en idioma diferente al castellano.

g) Constancia de que no exista litigio pendiente con el Fondo de
Inversion Social para el Desarrollo  Local (FISDL), por lo menos, a los
treinta dias anteriores a aquel en el que se presente la oferta. Los
ofertantes extranjeros deberan ademas presentar Constancia de que
no existen litigios pendientes en la oficina del Fondo de Inversion
Social 0 una oficina equivalente en su pais de origen, la cual debera
presentarse autenticada o apostillada y traducida en caso de que
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haya sido emitida en idioma diferente al castellano.

h) Fotocopia certificada por notario del DUl y NIT del representante
del Asocio.

i) Fotocopia certificada por notario del NIT e IVA del Asocio.

Durante la fase de evaluacion se verificara el cumplimiento o no de la
presentacion de esta informacioén. La no presentacion y/o subsanacion
(cuando aplique, previa solicitud), de esta informacion sera causal de
descalificacion.

IIl. ENFOQUE TECNICO DEL PROYECTO
Esta parte debera contener ordenada y debidamente identificada
mediante sus respectivos separadores, los siguientes componentes,

que serviran para su evaluacioén.

1. CARTA DE OFERTA

La firma puesta en este documento debera ser legalizada por notario,
quien ademas debera dar fe de la personeria de quien lo suscribe.

2. FORMULARIO OFICIAL DE DECLARACION JURADA

La firma puesta en este documento debera ser legalizada por notario,
quien ademas debera dar fe de la personeria de quien lo suscribe.

3. DECLARACION AUTENTICADA

4. ESCRITURA DE CONSTITUCION DE ASOCIO

5. DECLARACION JURADA DE EQUIPO TECNOLOGICO Y DE

> MANUAL DE ORGANIZACION DE FOVIAL, FONDO DE CONSERVACION VIAL
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LABORATORIO ASIGNADO AL PROYECTO
La firma puesta en este documento debera ser legalizada por notario,
quien ademas debera dar fe de la personeria de quien lo suscribe.

6. CARTA COMPROMISO DEL SUPERVISOR

La firma puesta en este documento debera ser legalizada por notario,
quien ademas debera dar fe de la personeria de quien lo suscribe.

7. MEMORIA TECNICA

La Oferta Técnica debera contener ordenada y debidamente
identificada mediante sus respectivos separadores, la siguiente
Memoria Técnica que servira para su evaluacion.

Los datos suministrados en esta parte servirdn para formarse un
juicio en cuanto al interés y capacidad del oferente para suministrar
los servicios que se solicitan.

El oferente, una vez examinados los Términos de Referencia
proporcionados por el propietario y estudiado el Alcance de los
Servicios que se demandan, mostrara que tiene los recursos, el
personal, las instalaciones, la organizacion, el potencial econémico y
la experiencia necesaria para desarrollar con éxito el trabajo
propuesto.

Esta parte debera contener:

a) RECURSO ASIGNADO AL PROYECTO

En las Condiciones Particulares de las Bases de concurso se
presenta el detalle del personal minimo a asignar a la ejecucion del
proyecto y en la Guia de Evaluacion de la Oferta Técnica se detalla el
personal que sera evaluado de acuerdo a lo indicado. Se debera
incluir en este apartado:
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i) El oferente debera de hacer una descripcion de los puestos que el
se le solicita como estructura organizacional, asi como la descripcion
de los puestos adicionales que este ofrece.

ii) Cuadro de personal asignado al proyecto, indicando el nombre,
profesion, posicion. En las Bases se presenta el detalle del personal
minimo a asignar a la ejecucién del proyecto.

Deberan presentarse para cada profesional el curriculo de acuerdo al
formato FORMATO DE CURRICULUM VITAE. El cual debera
incluirse en el numeral No. 8 junto con toda la documentaciéon de
respaldo exigida.

Para la evaluacién del personal propuesto, sera requisito
indispensable la presentacion de la documentacion indicada en el
numeral 8, CURRICULUM DEL PERSONAL ASIGNADO AL
PROYECTO Y DOCUMENTACION COMPLEMENTARIA.

No sera necesaria la presentacion de copias de diplomas de cursos,
capacitaciones, etc., Unicamente el o los titulos del profesional.

En el caso que parte del personal sea subcontratado, debera incluirse
la misma documentacién solicitada para el resto del personal. Caso
contrario, el personal subcontratado no sera evaluado.

Para el personal, con titulo profesional o titulo técnico extendido en
idioma diferente al castellano, sera obligatorio presentar traduccioén de
dicho documento; Caso contrario, el personal no sera evaluado.

b) EQUIPO PARA EL ASEGURAMIENTO DE LA CALIDAD

El Supervisor velara por el cumplimento del Plan de Control de
Calidad que el contratista presente en su oferta. Plan de Control de
Calidad y las Condiciones Técnicas, contenida en los documentos
contractuales del contratista y el principal objetivo es establecer un
sistema de auto control eficaz y eficiente que garantice que la obra
terminada cumpla con los requisitos contractuales.

Sera responsabilidad del ofertante familiarizarse con los requisitos del
Plan de Control de Calidad del Contratista.
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El equipo minimo a evaluar sera especificado en Condiciones
Particulares del Proyecto y debera presentarlo en la declaracién
jurada del equipo a asignar al proyecto, de acuerdo a lo establecido
en el formato. Si el ofertante no declara el equipo propio y/o a
arrendar de acuerdo a lo establecido en estas bases, este no les sera
evaluado.

El equipo y los insumos utilizados para ejecutar el Aseguramiento de
Calidad deberan cumplir con los requisitos indicados en las
respectivas normas de ensayo.

Para efecto de evaluaciéon el equipo arrendado sera evaluado al
porcentaje indicado en las Condiciones Particulares.

c) RECURSOS MINIMOS DISPONIBLES A ASIGNARSE AL
PROYECTO

El total del equipo propio del ofertante a asignar para la ejecucion del
proyecto debera presentarlo en la declaracién jurada del eq