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INTRODUCCION

La globalizacién economica y el crecimiento del intercambio de mercancias entre
los diferentes paises del mundo, ha promovido la evolucion de los negocios locales y
provocado la expansion de las empresas multinacionales, dando origen a la creacion de
grupos empresariales, generando conflicto de intereses entre las empresas y las

administraciones tributarias.

Por una parte, las empresas disefian sus estrategias y transacciones con la finalidad
de maximizar sus beneficios y utilidades, mientras tanto las autoridades fiscales de cada
pais tienen la tarea de vigilar que las empresas paguen los impuestos correspondientes
sobre una base coherente con la utilidad que obtendrian empresas independientes en el

mercado.

La situacion tributaria del contribuyente estd directamente relacionada con la
informacién declarada ante el Fisco por las empresas consideradas partes relacionadas
pertenecientes al mismo grupo, siempre que cumplan con los requisitos que conllevan a la
obligacion de determinar Precios de Transferencia en las operaciones entre partes

relacionadas.

Ante los constantes avances y reformas en materia de Precios de Transferencia, la
entidad en estudio debe mantenerse informada de las nuevas incorporaciones, a fin de
incrementar y mejorar su posicionamiento en el mercado, siendo necesaria la existencia de
procedimientos que establezcan la correcta determinacién de los Precios de Transferencia

en las operaciones entre sujetos vinculados.

El desarrollo de esta investigacion esta orientada a la elaboracion de procedimientos
para la determinacion de Precios de Transferencia en las operaciones entre partes
relacionadas, con la finalidad de facilitar el andlisis, aplicacion y determinacion de los
Precios de Transferencia de acuerdo con las caracteristicas especificas de cada transaccién
realizada y tomando como referencia los métodos autorizados por la administracion

tributaria.



El capitulo uno comprende el planteamiento del problema, y el desarrollo del
marco teorico, abordando la literatura relacionada con el tema en estudio: antecedentes de
los Precios de Transferencia, términos mas utilizados dentro de este contexto, asi como la
normativa técnica aplicable, los métodos para la determinacion de los Precios de
Transferencia de acuerdo a las directrices de la Organizacion para la Cooperacion y el
Desarrollo Econémico (OCDE), y la legislacion tributaria salvadorefia que regula los
Precios de Transferencia, principalmente el Cdodigo Tributario y la Ley del Impuesto Sobre
la Renta.

El capitulo dos describe detalladamente la metodologia a emplear en el desarrollo
de la investigacion, definiendo el método de investigacion a utilizar, tipo de investigacion a
aplicar, universo de investigacion, unidades de estudio seleccionadas para administrar los
instrumentos de recoleccion de datos, las técnicas e instrumentos utilizados en la
recoleccion de la informacion, el plan de levantamiento de datos, el procesamiento,

presentacion y andlisis de la informacion.

El capitulo tres presenta la situacion actual de Granjita El Progreso, S. A. de C. V.,
detallando generalidades, antecedentes, area administrativa del contribuyente y del grupo
empresarial al que pertenece, aspectos relacionados a los inventarios, costos,
comercializacion y procesos productivos; asi como el analisis de la aplicacion de los
métodos basados en las operaciones especificas de la sociedad, ademas de las conclusiones
y recomendaciones establecidas con base a la informacion obtenida en la evaluacion de la

situacion actual.

El capitulo cuatro desarrolla el plan de intervencion en el que se planifican las
estrategias y actividades de las recomendaciones establecidas, con el fin de dar solucién a
la problematica identificada mediante la investigacion de campo en la sociedad Granjita El
Progreso, S.A. de C.V. Contiene los principales procedimientos a considerar en la
determinacion de Precios de Transferencia en las operaciones entre partes relacionadas y el
desarrollo de un caso practico, ejemplificando la aplicacion de la normativa tributaria
nacional y la normativa técnica internacional, en consideracion de las méas recientes
reformas en relaciébn a la materia, con el objeto de facilitar la aplicacion a los

contribuyentes que asumen esta obligacion.



CAPITULO I: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA, OBJETIVOS DE LA
INVESTIGACION Y MARCO TEORICO

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA
1.1.1. Antecedentes del problema

Debido a la creciente expansion del flujo de mercancias entre los diferentes paises
del mundo y el incremento de la demanda de bienes y servicios en mercados que antes no
estaban abiertos al comercio internacional, han generado la creacion de grupos de
empresas, cuya expansion geografica gira en torno a la busqueda de mercados o de ventajas

competitivas que les permitan maximizar utilidades.

Las grandes corporaciones transnacionales trasladan con mayor frecuencia, centros
de produccion y distribucion de bienes y servicios de un pais a otro; a traves de sus
empresas vinculadas, dando origen al intercambio de bienes y servicios entre las mismas,
con el objeto de aprovechar las economias de escala y dividir funciones productivas, de
acuerdo con el mejor rendimiento de los recursos con que cuenta cada una en sus

respectivos paises.

El intercambio de bienes y servicios entre empresas de un mismo grupo, da origen a
la problematica de determinar el precio dptimo de transferencia fijado entre las mismas.
Esto trae consigo para las autoridades fiscales, la tarea de vigilar que las empresas paguen
los impuestos en su jurisdiccion fiscal, en una base coherente con la utilidad que obtendrian
empresas independientes en el mercado, tomando en cuenta que un precio de transferencia
puede ser afectado por consideraciones de planeacion corporativa, y de esta manera pudiera
ser que no refleje las fuerzas reales de mercado. (DGII D. G., Precios de Transferencia,
2011)

Bajo esta perspectiva, en El Salvador existen empresas nacionales pertenecientes a
un mismo grupo, que realizan operaciones entre sus empresas vinculadas, abasteciéndose
de materia prima, bienes y servicios, otorgandose financiamiento entre si, a fin de

incrementar los beneficios econdomicos.
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Granjita El Progreso, S.A. de C.V., ubicada en el kilometro 63 de la carretera que
conduce a Sensuntepeque, Caserio Santa Lucia, Canton Maquilishuath del Municipio de
Ilobasco, Departamento de Cabafias. Su actividad principal es la cria y desarrollo de aves
ponedoras, produccién de huevos, produccion de cerdos, crianza y comercializacion; y
como actividad secundaria la apicultura y fruticultura en pequefia escala; el crecimiento de

la entidad debido a la buena gestidn de sus actividades es notoria.

En el afio de 1977, el sefior Rafael Andrés Jovel Miranda inicia el proyecto de
proceso de produccién con 1000 gallinas, con apoyo y financiamiento de algunos bancos,
entre ellos el Banco de Fomento Agropecuario. Gracias al record crediticio que mantiene y
la buena relacion con el sector financiero; por sus niveles de superacion vy
emprendedurismo, a principios de los afios noventa comienza un segundo proyecto, que es

el desarrollo y produccion de cerdos.

Con el fin de disminuir los riesgos para el fundador y salvaguardar los intereses
personales, el 10 de diciembre del 2007, se constituye Granjita El Progreso, S.A. de C.V.,
integrada por ocho socios y cuyo giro principal es la crianza y desarrollo de aves
ponedoras, produccion de huevos y produccion de cerdos.

Asi mismo, es importante mencionar que la sociedad cuenta con doce salas de venta
para la distribucién de productos al por menor, conocidos con el nombre comercial de “La
Canastita de Maria”, cuyas ubicaciones estan en Caserio Santa Lucia (llobasco), llobasco,
Zacatecoluca, Cojutepeque, Zaragoza, Lourdes, Quezaltepeque, Santa Ana, Ciudad
Delgado, Apopa Centro, Carretera de Oro y Aguilares. La idea es continuar con la apertura

de nuevas salas de ventas para llegar con el producto hasta el consumidor final.
Los productos son distribuidos en el mercado de la siguiente manera:

e A través de clientes institucionales; mediante la celebracién de contratos con
clausulas especificas de control de calidad requeridas por el cliente, que de ser

cumplidas en su totalidad son considerados como clientes estables.

e Por mayoreo; negociaciones realizadas con clientes conocedores de la granja,

quienes se encargan de la distribucion en el sector informal.
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o Al detalle; en esta modalidad los productos son vendidos en las diferentes salas de

venta.

1.1.2. Administracion y Funcionamiento

La sociedad estd a cargo de la Junta Directiva conformada por el presidente,
vicepresidente, secretaria y dos suplentes; tienen la funcién de la toma de decisiones
estratégicas en armonia con la vision de la entidad, requiriendo en algunas ocasiones de

servicios de consultoria externa.

La estructura organizativa cuenta con la Gerencia General, teniendo la facultad para
la toma de decisiones y llevar control sobre las operaciones realizadas a nivel operativo,
dividiéndose en cuatro jefaturas: Produccion y desarrollo de aves, Produccion de cerdos,

Administracion y Ventas y Contabilidad.

1.1.3. Operaciones de Granjita ElI Progreso S.A. de C.V., con las empresas

relacionadas

Granjita EIl Progreso, S.A. de C.V., junto con Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V.,
Rafael Andrés Jovel Miranda, conocida como Granja El Progreso, Porcicultores Unidos,
S.A. de C.V., y La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V., forman el grupo empresarial “El
Progreso”. No obstante, no cuentan con una casa matriz determinada y todas las sociedades
conservan su independencia; asimismo, Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., no es
considerada parte del grupo, sin embargo, un miembro del grupo posee influencia

significativa; ademas realiza transacciones comerciales con algunos miembros del grupo.
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Las siguientes son operaciones existentes entre Granjita El Progreso, S.A. de C.V.y

las empresas relacionadas, que dan origen a la aplicacion de Precios de Transferencia:

Tabla 1 Operaciones entre partes relacionadas

PROVEEDOR

BIENES O SERVICIOS

CLIENTE

Cerdos en pie

Alimentos Nutritivos, S.A. de

Huevos C.V.
Granjita El Progreso, S.A. de  Embutidos
C.V. Carne de cerdo en canal La Bodeguita del Cerdito, S.A.
Subproductos de C.V.
Huevos
Granjita EI Progreso, S.A. de
Alimentos Nutritivos, S.A. de  Embutidos C.V.

C.V.

Carnes y ahumados

La Bodeguita del Cerdito, S.A.
de C.V.

Granja El Progreso

Maiz amarillo

Soya

Melaza
Arrendamiento de
instalaciones
Financiamiento
Tratamiento de aguas
residuales

Granjita EI Progreso, S.A. de
C.V.

Innovaciones Nutricionales,
S.A.de C.V.

Sustancias Vitaminicas
Medicamentos

Granjita El Progreso, S.A. de
C.V.

Porcicultores Unidos, S.A. de
C.V.

Rastro

Granjita El Progreso, S.A. de
C.V.
Alimentos Nutritivos S.A. de
C.V.

La tabla anterior refleja las operaciones existentes entre las empresas relacionadas

con la sociedad Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., mismas que se describen a

continuacion:

e Granja El Progreso y Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

Las operaciones que dan origen a Precios de Transferencia entre ambas empresas, es

el servicio de arrendamiento de instalaciones, financiamiento, materia prima para la

elaboracion de concentrado y tratamiento de aguas residuales.
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e Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V. y Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Las operaciones que ocurren entre las dos sociedades es, en cuanto a la venta de
cerdos en pie, Granjita El Progreso, S.A. de C.V., como productora de cerdos suministra
materia prima (cerdos) a Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., dedicada a la produccion de
embutidos, jamones, chorizos, mortadela, costillas ahumadas, y, en general toda la linea de
ahumados y embutidos, derivados de la carne de cerdo, que una vez transformados en
productos disponibles para la venta, Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V. vende a terceros y
vende algunos de estos productos a Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., para que sean

distribuidos en sus salas de venta denominadas La Canastita de Maria.

e Porcicultores Unidos, S.A. de C.V., Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., y Granjita
El Progreso, S.A. de C.V.

La relacion existente entre estas sociedades surge en cuanto al uso del rastro para el
sacrificio de cerdos, propiedad de Porcicultores Unidos S.A. de C.V. Tanto Alimentos
Nutritivos, S.A. de C.V., como Granjita El Progreso, S.A. de C.V., solicitan el sacrificio de
cerdos y corta en diferentes piezas, para su posterior venta; a cambio entregan a
Porcicultores Unidos, S.A. de C.V., una cuantia econdmica establecida por cabeza de cerdo

sacrificado.

e La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V., Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., y
Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

La relacién existente entre estas sociedades nace en cuanto a la venta de productos
terminados listos para el consumo, dado que La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V. brinda
servicios de restaurante, adquiere carnes y embutidos a Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V.,

y huevos de la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.
¢ Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., y Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V. vende nucleos o sustancias vitaminicas
para ser incorporadas en la produccion de concentrado para aves y cerdos, maquilado por
Granjita El Progreso, S.A. de C.V.
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Es importante mencionar que las operaciones entre partes relacionadas, son
realizadas bajo procedimientos tributarios de facturacién y emision de comprobantes de
crédito fiscal; en cuanto a la determinacién del precio de venta a facturar se toma como
base el precio de venta en el mercado del producto o la prestacion de servicio. La tasa de
interés en concepto de financiamiento, es facturada con base a las condiciones del mercado,
tomando como referencia la tasa a la que otorgan financiamiento los bancos comerciales

del pais.

1.1.4. Problematicas y necesidades identificadas

A partir del estudio realizado en Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., las dificultades
que tienen mayor incidencia en cuanto a la aplicacion de Precios de Transferencia son las

siguientes:

e Laseleccion del método a aplicar para la determinacion de Precios de Transferencia

en las operaciones entre partes relacionadas.

e La obtencion de bases de comparabilidad de precios establecidos en operaciones
realizadas por sujetos independientes al grupo en transferencias de bienes similares

a los transferidos entre los sujetos relacionados.

e Los riesgos fiscales que implica el incumplimiento de las obligaciones tributarias
relacionadas con los Precios de Transferencia, que compruebe y sustente que las
operaciones entre sujetos relacionados son asignadas en consideracion a precios de

mercados segun el principio de plena competencia.

Con base a lo anteriormente descrito en Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., se
llevard a cabo el desarrollo del siguiente tema de investigacion: PROCEDIMIENTOS
PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN LAS
OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS CON LA SOCIEDAD GRANIJITA
EL PROGRESO, S.A. DE C.V.,, CON BASE A LA NORMATIVA TRIBUTARIA
VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019.
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1.1.5. Delimitacion conceptual, temporal y espacial del problema

e Delimitacion Conceptual: Para el desarrollo del trabajo de investigacion se tomara
como referencia la teoria relacionada con el objeto de estudio, los antecedentes de los
Precios de Transferencia a nivel nacional e internacional, los términos y métodos utilizados
en la determinacion de Precios de Transferencia, Normas Internacionales de Informacién
Financiera, tesis, seminarios y la legislacion tributaria salvadorefia relacionada con el

objeto de estudio.

e Delimitacion Temporal: El estudio de la problemética sera realizado en el periodo
comprendido desde el 18 de febrero al 31 de octubre de 2019.

e Delimitacion Espacial: El trabajo de investigacion sera efectuado principalmente
en Granjita El Progreso, S.A. de C.V., ubicada en el kilometro 63 de la carretera que
conduce a Sensuntepeque, Caserio Santa Lucia, Cantén Maquilishuath del Municipio de

Ilobasco, Departamento de Cabanas.

1.1.6. Formulacién del problema

¢Cudles son los efectos tributarios que produce la falta de procedimientos para la
determinacion de los Precios de Transferencia en las operaciones entre partes relacionadas

con la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.?

1.1.7. Justificacion

A partir del diagnostico realizado en Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., se
identificaron algunas problematicas manifestadas por la administracion, entre las que se
encuentran: La dificultad en la seleccion del método a utilizar para la determinacion de
Precios de Transferencia, en la actualidad la sociedad no puede determinarlo por si misma,

sino que lo hace por medio de la contratacion de servicios de una firma de auditoria
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externa, esta elabora el respectivo estudio de Precios de Transferencia, aplicando el método

del Margen Neto Operacional.

Asimismo, es dificil la obtencién de las bases de comparabilidad de precios
establecidos en operaciones realizadas por sujetos independientes al grupo, en
transferencias de bienes similares a los transferidos entre los sujetos relacionados, debido a
las caracteristicas particulares de Granjita El Progreso, S.A. de C.V., es dificil encontrar
bases comparables de sujetos independientes que cuenten con toda la diversidad de
operaciones desarrolladas por Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Otro aspecto a considerar son los riesgos fiscales que implica el incumplimiento de
las obligaciones tributarias establecidas en la legislacion, relacionadas con el
establecimiento de Precios de Transferencia, tales como: impuestos complementarios,
multas e intereses; asi como también demostrar con la debida documentacion, que las
operaciones entre sujetos relacionados son asignadas en consideracion con los precios de

mercados segun el principio de plena competencia.

En respuesta a lo antes descrito, es necesario enfocarse en la elaboracion de
lineamientos que establezcan como determinar los Precios de Transferencia, cuando se
realizan operaciones entre sujetos relacionados, dado que no existen parametros definidos

que sirvan de guia para la determinacion de los mismos.

Es importante desarrollar la investigacion, a fin de conocer los factores relacionados
con el problema y realizar una propuesta de solucion a la misma, mediante la formulacion
de los procedimientos que ayuden a determinar de forma correcta los Precios de

Transferencia entre partes relacionadas.
La investigacion sera factible por las razones siguientes:
e Disposicion de informacion bibliografica respecto a los Precios de Transferencia.

e Colaboracion del departamento de contabilidad en proporcionar informacion del

tema objeto de estudio.

e Facilidad de acceso a la entidad en estudio.
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e EIl tiempo de espera es considerable en cuanto al acceso de la informacion

solicitada.

o El trabajo a realizar sera de caracter innovador debido a que no ha sido desarrollado
antes en empresas con las caracteristicas especificas del Grupo Empresarial “El

Progreso”.

e La formacion acadéemica de los investigadores es competente, dado que son

egresados de la Licenciatura en Contaduria Publica.

La investigacion proporcionara a las sociedades relacionadas, la oportunidad de
efectuar por cuenta propia, el analisis del estudio de Precios de Transferencia e incluso
poder elaborar el estudio y no depender de una firma externa, garantizando asi la correcta
asignacion de precios; al mismo tiempo brindard al personal la comprension de la

normativa de una manera sencilla, mejorando su capacidad y conocimiento sobre el tema.

De igual manera, permitird que las operaciones entre sujetos relacionados estén
debidamente documentadas con la informacion requerida, a fin de demostrar que han sido
realizadas bajo un tratamiento enmarcado dentro de los margenes aceptables, en relacion al
precio al que los bienes o servicios sujetos de negociacion hubiesen sido transferidos a
entidades independientes o externas al grupo. De ahi, la relevancia del estudio en cuanto a
la aplicacién de los Precios de Transferencia en el cumplimiento del principio de plena

competencia.
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1.1.8. Alcance

El alcance de la investigacion es exploratorio y descriptivo. Exploratorio porque
busca examinar un tema muy complejo, que no ha sido estudiado a profundidad,
obteniendo la informacion necesaria para llevar a cabo una investigacion completa,
estableciendo prioridades para investigaciones futuras, dando paso a la investigacion
descriptiva, que es mas amplia y dispersa, porque al estar ante un tema poco explorado lo
que se busca es establecer los procedimientos para la determinacién de los Precios de
Transferencia, originados por las operaciones entre partes relacionadas, esto permitira dar
una propuesta de solucion para Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., que ayudard a la
administracion a tomar decisiones con respecto a los precios establecidos en las

operaciones entre sujetos relacionados.

Resulta de vital importancia mostrar con precision la dimensién del fendmeno en
estudio, debido a que el objetivo principal de la investigacion descriptiva es conocer las
situaciones, y costumbres predominantes a través de la descripcion exacta de las

actividades, objetos y personas.
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1.2. OBJETIVOS
1.2.1. General

Desarrollar una propuesta de procedimientos que contribuyan a la determinacion de
los Precios de Transferencia con base a la normativa tributaria vigente, originados por las

operaciones entre partes relacionadas con la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

1.2.2. Especificos

e Describir las operaciones realizadas por la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de

C.V., que dan origen a la aplicacién de Precios de Transferencia.

e Evaluar los métodos autorizados por la administracion tributaria para la

determinacién de Precios de Transferencia.

e Analizar el efecto tributario en la aplicacion de los Precios de Transferencia en las

operaciones entre partes relacionadas.

e Formular una propuesta a partir de los términos aplicados para la determinacion de
los Precios de Transferencia, originados por las operaciones entre partes

relacionadas de la Sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.
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1.3.0PERACIONALIZACION DE LOS OBJETIVOS

Tabla 2 Operacionalizacion de objetivos

OBJETIVO ESPECIFICO VARIABLES INDICADORES INSTRUMENTO SUGERIDO

1. Describir las

operaciones

realizadas por la
sociedad Granjita El
Progreso, S.A. de
C.V., que dan origen
a la aplicacion de
Precios de

Transferencia.

Operaciones

productivas y
comerciales
Precios de

Transferencia

Materia prima
Produccion
Compras
Ventas
Costos

Inventario

Estudio de mercado.
Métodos.

Bases comparables.

Entrevista al administrador

Cuestionario al Contador

General

Evaluar los métodos
autorizados por la
administracién

tributaria para la
determinacién de

Precios de

Métodos autorizados

Experiencias

conocidas por la

Precio del producto
Caracteristicas de la

empresa

Activos

Documentos de observacion:
Codigo Tributario y guias de
orientacion emitidas por la

administracion tributaria.
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aplicacion de los
Precios de
Transferencia en las
operaciones entre

partes relacionadas.

Efecto tributario.

Arrendamiento
Financiamiento

Suministro de personal.

Obligaciones
sustantivas
Obligaciones

formales.

Transferencia. empresa en Precios - Riesgos. Entrevista  al Contador
de Transferencia General.

Entrevista dirigida a Unidad

de Precios de Transferencia,

Subdireccion de  Grandes

Contribuyentes, Direccion

General de Impuestos
Internos.

3. Analizar el efecto Operaciones entre - Compras Entrevista  al Contador
tributario  en la partes relacionadas. - Ventas General.

Documentos de observacion:
Ley de Impuesto a la
Transferencia de  Bienes
Muebles y a la Prestacion de
servicios, Ley de impuesto
Sobre la Renta, Cddigo

Tributario.
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4. Formular una
propuesta de
procedimientos a

partir de los términos
aplicados para la
determinacion de los
Precios de
Transferencia,
originados por las
operaciones entre
partes relacionadas
de la Sociedad
Granjita El Progreso,
S.A.de C.V.

Términos
para

precios

aplicados

determinar

Partes relacionadas
Empresas
independientes
Precio pactado
Precio de mercado

Anélisis documental
Procedimientos de aplicacion

de Precios de Transferencia.

24



1.4. MARCO TEORICO
1.4.1. Antecedentes histéricos de los Precios de Transferencia
Antecedentes a Nivel Internacional

Los Precios de Transferencia nacieron en conjunto con las compafias
multinacionales en el siglo XX y con los diversos métodos de optimizacién (aumento de
beneficios, disminucion de riesgos y técnicas de manejo de precios.), que se generaron
gracias a la transformacion y difusion del mercado transnacional, igual que a los avances

tecnoldgicos en materia de comunicaciones transnacionales.

En busca de nuevos mercados y nuevas formas de intercambio mercantil, las
compafiias comenzaron a posicionarse en mercados de distintos paises, mediante sucursales
y agencias, creando una nueva perspectiva de accion para el tratamiento legal y financiero
del flujo de capitales, que con el tiempo fueron llamadas por la doctrina internacional como

vinculados econémicos.

Las dos grandes guerras mundiales marcaron un punto clave e importante,
surgiendo con ellas una serie de crisis econdmicas causantes de enormes dafios a las
economias, llevando a la retraccion del volumen de importancia de los flujos
internacionales del comercio; el inicio de la primera Guerra Mundial significé un avance en
el nacimiento de los Precios de Transferencia, dado que existié una necesidad grande de
obtener fondos, como consecuencia del conflicto, elevandose asi la “presion tributaria sobre
el contribuyente, quien buscaba disminuirla por medio de manipulaciones de precios con

sociedades asociadas del exterior”. (Wolfsohn, 2000, pag. 39)

En los primeros paises en que encontramos normatividad sobre Precios de
Transferencia son Inglaterra y Estados Unidos, grandes potencias mundiales de principios
del siglo XX, que buscaban con esta reglamentacion proteger las economias de las

empresas locales y funcionaban bajo un enfoque principalmente proteccionista.

Diferentes paises han adoptado reglas internas para determinar los Precios de

Transferencia en operaciones llevadas a cabo entre sujetos relacionados, quienes siguen el
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principio de libre competencia, estos son los siguientes: Alemania, Estados Unidos, Perq,
Argentina, Finlandia, Polonia, Australia, Francia, Portugal, Austria, Holanda, Reino Unido,
Bélgica, Hungria, Republica de Checa, Canada, Irlanda, Colombia, Italia, Rusia, Corea,
Japon, Singapur, Chile, Luxemburgo, Suecia, China, México, Suiza, Dinamarca, Noruega,

Turquia, Espafia, Nueva Zelanda, Vietnam y Bolivia entre otros. (Paul, 2016).

La primera jurisdiccion fiscal que promulgd una norma interna para combatir la
manipulacion de Precios de Transferencia fue el Reino Unido en el afio de 1915, es aqui
donde se da origen a la primera forma de regulacion sobre estos precios, establecida en la
ley de finanzas de 1915, se buscaba proteger al empresario local por medio de cargas que
balancearan las consecuencias econdémicas del negocio, imponiendo un tributo a la entidad

extranjera por los beneficios desviados hacia ella.

Posteriormente, Estados Unidos establecio en el afio 1917, la reglamentacion
complementaria a la seccion 13312 de la Ley de Ingresos de Guerra, que establecia la
exigencia de declaraciones consolidadas a las empresas asociadas en el impuesto federal
sobre la renta de sociedades, lo cual se dio inicialmente en un entorno no multinacional,
sino intra-estatal. Estas regulaciones tuvieron méas un caracter preventivo en virtud de que

no contaban con herramientas adecuadas para fiscalizar.

Solo hasta en el afio de 1935, segun lo establecido con la Seccion 45 del Cddigo de
Rentas Internas en los Estados Unidos, se consagra expresamente la primera definicion del
principio de plena competencia como criterio base para la fiscalizacion de los Precios de
Transferencia por la administracion tributaria estadounidense, también reglamentado en el

articulo 482, lo concerniente al precio normal de mercado (Wolfsohn, 2000).

En el afio de 1961 cuando se realizan los avances mas significativos en materia de
Precios de Transferencia, y se crea la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo
Econdémico (OCDE), con la finalidad de generar mayor estabilidad de sus miembros en lo
concerniente al comercio, buscando, entre otros, generar una normatividad especifica sobre
Precios de Transferencia por medio de emisiones legales que influyeran activamente sobre
la materia, con la finalidad de establecer y contribuir al desarrollo del comercio mundial

sobre una base no discriminatoria. (Barbosa, 2004)
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En 1968, Estados Unidos seria el primer pais en promulgar una reglamentacion
detallada desarrollando los métodos que debian ser utilizados en su criterio para la
determinacion de unos Precios de Transferencia correctos para efectos fiscales,(Baker &
Mckenzie, 2010), luego adoptados por el primer informe denominado “Precios de
Transferencia y Empresas Multinacionales* emitido por la OCDE en 1979, en el que se
afirma la primacia del Principio de Libre Competencia para determinar el valor de bienes y

Servicios entre empresas conexas.

Fue en Meéxico donde de manera mas temprana en América Latina se
implementaron politicas sobre el impuesto de renta en cuanto a los Precios de
Transferencia; sin embargo, no habia una distincidn clara entre operaciones domésticas e
internacionales, siendo hasta en 1995 cuando México se convierte en el primer pais
latinoamericano en acoger las pautas de la OCDE en cuanto a Precios de Transferencia se
refiere, siendo ese mismo afio en que la OCDE, emite las “Directrices sobre Precios de
Transferencia para las Empresas Multinacionales y Administraciones Tributarias”. La cual
sigue vigente a la fecha y se ha actualizado en 1996, 1997, 1998, 1999, 2001 y 2010 (Paul,
2016). Y la mas reciente actualizacion en 2017 la cual contiene importantes cambios en

ésta metodologia.

Antecedentes Historicos de los Precios de Transferencia en El Salvador

La Direccion General de Impuestos Internos (DGII), Direccion de Fiscalizacion,
Subdireccion Integral de Grandes Contribuyentes y especificamente al Departamento de
Precios de Transferencia, les corresponde la fiscalizacion y verificacion del cumplimiento

de las disposiciones legales en materia de Precios de Transferencia en El Salvador.

Las funciones del Departamento de Precios de Transferencia, se basan en llevar a
cabo procesos de investigacion y andlisis, orientados a proporcionar servicios de
informacion y asistencia al contribuyente y a la administracion tributaria, sobre el
cumplimiento de las obligaciones tributarias formales y sustantivas, especificamente

relacionadas con los precios de mercado y Precios de Transferencia de conformidad con lo
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establecido en la normativa tributaria vigente, previniendo la evasion y la elusion fiscal que
resulte de practicas comerciales inoportunas, todo dentro de un marco de respeto a los
derechos y garantias constitucionales. (MAZARIEGO MEJIA, 2016, pag. 16)

La aprobacion del Codigo Tributario en 2000 y vigente a partir del 2001

En el afio 2001, entré en vigencia una serie legal con relacion a los impuestos
internos que reuni6 todo el conjunto de normas en la parte formal, asi como también de
caracter sustantivo en lo relacionado a las retenciones, régimen sancionatorio, y otras

instituciones, el cual a la fecha se conoce como el Codigo Tributario.

El Cdodigo Tributario incluye en su articulado por primera vez a partir del afio 2004
regulaciones relacionadas con Precios de Transferencia a través de la introduccion de dos
nuevos articulos el 199-A y el 199-B referentes a la determinacién del precio de mercado,

los cuales deben ser tomados en cuenta por los sujetos pasivos.

Las reformas realizadas al Cédigo Tributario respecto a Precios de Transferencia se
realizan en los afios 2004, 2005, 2009, 2014 y 2018 respectivamente, tal como se muestra a

continuacion:
=  Afo 2004:

Por medio del Decreto Legislativo No. 497 de fecha 28 de octubre de 2004, se emite
la primera reforma al Codigo Tributario entrando en vigencia a partir del 19 de diciembre
de 2004. Dentro de la reforma, se manifiesta en el Art. 53, intercalarse entre el articulo 199
y el articulo 200, dos articulos, el 199-A y el 199-B que son los que vendrian a normar la
Estimacion de la Base Imponible y el Precio de Mercado, articulos necesarios que darian
introduccion y servirian de antecedentes para la regulacion de Precios de Transferencia en
El Salvador.
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=  Afo 2005:

Por Decreto Legislativo No. 648 de fecha 17 de marzo de 2005, publicado en el
Diario Oficial No. 055, Tomo 366 del dia 18 de marzo de 2005, se emite una segunda
reforma al Codigo Tributario. En ésta se agrega en la disposicion del Art. 14 que al Codigo
Tributario se adicionase al Art. 199-B un inciso final de la manera siguiente: “Para la
determinacion del precio de mercado se tomara en cuenta circunstancias de cantidad y

calidad, forma de pago, temporada y estacionalidad y marca segin sea el caso”.

=  Afo 2009:

Por Decreto Legislativo N° 233, de fecha 16 de diciembre de 2009, publicado en el
Diario Oficial N° 239, Tomo N° 385, del 21 del mismo mes y afio, se realizan 94 nuevas
reformas, entre las cuales se establecen criterios mas especificos en relacion a regulacion de
los Precios de Transferencia, con el establecimiento de nuevos articulos en el Codigo
Tributario, enfocandose en los arts. 62-A, 124-A, 199-C, 199-D, 147 e) relacionados con la

determinacion, informe, sujetos relacionados y cumplimiento de Precios de Transferencia.

=  Afo 2014:

Por medio del Decreto Legislativo No. 763 del 2014, en El Salvador se hacen
reformas tributarias al articulo 62-A del Cddigo Tributario estableciendo que para la
determinacion del precio de mercado se utilizaran los procedimientos y métodos técnicos
contenidos en los lineamientos sobre Precios de Transferencia de la Organizacion para la

Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE).
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= Afio 2018

Mediante la sentencia N° 96-2014, emitida el 28 de mayo de 2018, la Sala de lo
Constitucional de la Corte Suprema de Justicia, declar6 inconstitucional el Decreto
Legislativo No 763 Reformas al Codigo Tributario, 2014, referente a la aplicacion del
articulo 62-A.

La inconstitucionalidad obedece a un vicio de forma en el proceso de formacion
legislativa, al no haber existido la posibilidad real de deliberacion y discusion parlamentaria
del citado decreto, contraviniendo el contenido del articulo 135 inciso 1 de la Constitucion

de la Republica.

Ley de Competencia

Los Precios de Transferencia pueden utilizarse para introducir bienes a un menor
precio en un mercado, situandose por encima de terceros competidores, significa que, por
medio del manejo de Precios de Transferencia puede llegarse a la practica de una operacion
de dumping.

El dumping hace referencia a vender un producto en el mercado de un pais
importador, a un precio inferior a su valor normal al cual se vende en el mercado interno
del pais exportador, posicionandose asi frente a los competidores directos. De igual forma,
en este tipo de mercados, ocurren précticas anticompetitivas dirigidas a la basqueda de un

mismo fin; posicionarse como empresas lideres y desafiar a los competidores participantes.

Para tales efectos, una practica anticompetitiva es entendible como aquel acuerdo,
pacto o convenio llevado a cabo entre agentes economicos que participan en el mismo
mercado, con el fin de manipular los precios u otras condiciones de compra y venta, cuya

finalidad dltima es convertirse en competidores mas fuertes y reconocidos.

En El Salvador, la Ley de Competencia, que fue aprobada en el afio 2004, mediante
el Decreto Legislativo N° 523, y que entr6 en vigencia el 01 de enero de 2006, es la que

regula los aspectos relacionados con la competencia, mediante la prevencion y eliminacion
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de practicas anticompetitivas que, manifestadas bajo cualquier forma limiten o restrinjan el
acceso al mercado, a cualquier agente econdémico, a efecto de incrementar la eficiencia

economica y el bienestar de los consumidores.

De acuerdo al articulo 25 de la ley antes referida, algunas précticas anticompetitivas

realizadas entre competidores son las siguientes:

e Establecer acuerdos para fijar precios u otras condiciones de compra o venta bajo

cualquier forma;
e Fijar o limitar cantidades de produccion;

e Dividir el mercado, ya sea por territorio, por volumen de ventas o compras, por
tipo de productos vendidos, por clientes o vendedores, o por cualquier otro

medio;

e Ventas condicionadas entre clientes y proveedores, con la condicion que el
comprador adquiera otros productos del proveedor o empresas asociadas al

proveedor.

1.4.2. Finalidad de los Precios De Transferencia

La Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico, OCDE, define los
Precios de Transferencia como “los precios por los que una empresa transfiere bienes

materiales o propiedad intangibles o presta servicios a una empresa asociada”. (OCDE O.

p., 2017, pag. 19)

Basicamente los Precios de Transferencia tienen como finalidades generales, las

siguientes:

= Permitir a cada pais gravar los ingresos a los que legalmente tiene derecho, en tal

sentido, es responsabilidad de las administraciones tributarias de cada pais,
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aumentar los controles tributarios para disminuir la evasion y elusion por parte de

sujetos que realicen operaciones entre subsidiarias y en diferentes paises.

Desarrollar herramientas de planeacion fiscal que permita a las empresas
relacionadas hacer frente a la realidad de encontrarse bajo varias jurisdicciones
fiscales; dado que tienen establecimientos en varios paises necesitan de
herramientas que permitan tomar mejores decisiones respecto a la conveniencia de

comprar o vender bienes y servicios dentro o fuera de la organizacion.

Ventajas de los Precios de Transferencia

Posibilidad de trasladar el beneficio de una operacién a una empresa relacionada

establecida en un pais con menor tasa fiscal.
Aprovechamiento de Tratados de Libre Comercio para evitar la doble tributacion.

Participacion en la toma de decisiones comerciales y administrativas de las

empresas sobre las que se tenga un control directo e indirecto.
Creacidn de oportunidades para la diversificacién y comercializacién de productos.

Mayor posicionamiento en el mercado, a través del incremento de la produccion y

ampliacién de los ambitos de mercado.

Mejoramiento financiero mediante el aumento de valor de mercado de las acciones

de los socios participantes.

Desventajas de los Precios de Transferencia

Presuncion de la generacion de utilidades artificiales (beneficios econémicos).

Disminucion de la recaudacion tributaria en el pais en el que realmente se generaron

las utilidades, puesto que se trasladan a territorios con menor carga tributaria.
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= Alteracion de los precios entre entidades o personas vinculadas.

» Los precios pactados pueden ser resultado de decisiones administrativas y no de

acuerdo a las condiciones del mercado.

= La pérdida de poder y control administrativo de los accionistas, al ser controlados

por la asociada con mayor porcentaje de inversion.

1.4.3. Términos Relacionados con los Precios de Transferencia
Definiciones
PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Precio pactado por dos entidades relacionados al momento de intercambiar bienes o
servicios, precio que puede controlarse, ya que ambas partes comparten intereses comunes
(BDO, 2011).

PRECIO DE MERCADO

Precio de venta que tengan los bienes o servicios, en un mercado competitivo,
determinado en funcion de su oferta y demanda, pactado por sujetos independientes no
relacionados (Touche Tohmatsu Limited [DELOITTE], 2016, pag. 4).

SUJETOS INDEPENDIENTES

Se entendera por sujetos independientes cuando una empresa no ejerza control ni
influencia significativa en la toma de decisiones de otra, es decir, cuando no son empresas

relacionadas entre si.
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OPERACIONES NO VINCULADAS

Las Directrices de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico,
Ilamada por sus siglas (OCDE) aplicables en materia de Precios de Transferencia a
empresas multinacionales y administraciones tributarias define como “Operaciones
realizadas entre empresas que son independientes entre si” con intereses opuestos (OCDE
O. p., 2017, pag. 34).

OPERACIONES VINCULADAS

Operaciones realizadas entre sujetos relacionados 0 empresas asociadas entre si, que
pueden ser desde la transferencia de bienes tangibles o intangibles hasta la prestacion de
servicios (OCDE O. p., 2017, pag. 35).

PRINCIPIO DE PLENA COMPETENCIA

Este principio considera que el precio, la utilidad o beneficio que se obtenga en una
transaccion entre sujetos relacionados (Operacion vinculada) debe ser el precio, utilidad o
beneficio que se hubiera obtenido en una transaccion comparable entre sujetos

independientes (Operacion no Vinculada) (Touche Tohmatsu Limited [DELOITTE], 2016,
pag. 3).

APLICACION FISCAL DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Es el ajuste de los Precios de Transferencia a los precios de mercado en las
operaciones con sujetos relacionados, de conformidad a las disposiciones legales y a las de

la administracion tributaria.
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OPERACIONES COMPARABLES

Se entiende que las operaciones 0 empresas son comparables, cuando no existan
diferencias entre estas que afecten significativamente el precio o monto de la
contraprestacion o el margen de utilidad al que hacen referencia los métodos para la
determinacion de precios de trasferencia, y cuando existan dichas diferencias, estas se

eliminen mediante ajustes razonables. (Torrento Rodriguez, 2013)

1.4.4. Aspectos Relacionados con los Grupos Empresariales
Definicion de grupo empresarial

Jovel, R. C. define grupo empresarial como “El conjunto de empresas juridicamente
independientes, relacionadas o unidas mediante intereses de tipo econdémico y comercial,

cuyo objetivo principal es el desarrollo y crecimiento externo” (Jovel, 2016, pag. 38).

Grupo empresarial en otros términos puede definirse como el conjunto de una o mas
sociedades independientes juridicamente entre si, pero que se encuentran bajo un control o
subordinacion ejercido por una matriz o controlante y sometidas a una direccién unitaria
que determina los lineamientos de cada una de ellas. Conformandose el grupo empresarial
unicamente cuando concurran los dos elementos de su esencia: El control o subordinacion y
la unidad de propdsito y direccion; sin que signifique esto, que se esté dando nacimiento a
un nuevo ente autbnomo e independiente, pues se mantiene intacta la personalidad juridica

de cada una de las sociedades vinculadas al grupo.
Caracteristicas de los grupos empresariales

e Objetivo comun; las empresas que conforman el grupo intentan seguir una linea

parecida de actuacion para fortalecer una imagen concreta.

e Independencia de actuacion de cada empresa; cada compafiia tiene su propia
estructura y, por lo tanto, puede tomar decisiones propias en los asuntos referidos
del dia a dia.
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o No todas las empresas trabajan necesariamente en un mismo sector; aunque lo
més habitual es aprovechar la imagen de una compafiia para favorecer las otras
dentro del grupo, puede que dentro del conglomerado se encuentren empresas que

abarcan sectores muy distintos.

Objetivo de la formacion de grupos empresariales

La finalidad principal de los grupos empresariales es la diversificacion y expansion
interna del negocio para lograr el crecimiento y desarrollo normal de las operaciones que
surgen por el incremento de la demanda de sus productos y servicios para poder competir

de forma conjunta en el mercado.

Las razones por las cuales los comerciantes optan por la creacion de grupos

empresariales son las siguientes:

Comepetitividad y fortalecimiento empresarial,

- Estrategia de insercion econémica,
- Agrupacion e incremento de recursos,
- Beneficios de las relaciones comerciales, v,

- Ventajas financieras y operaticas.

Tipos de grupos empresariales

Agrupaciones de hecho: Son aquellas cuya union, se efectua unicamente de
nombre, es decir, fuera de una figura legal patrimonial; es importante dejar en claro que en
este caso los métodos contables no son exigibles ni aplicables, segln se establece en las
NIIF para la PYMES , por no existir inversiones que controlar, y Gnicamente es posible

para propoésitos informativos realizar el proceso de consolidacion de forma opcional y
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extracontable siempre que las empresas contables opten por hacerlo o claramente se
demuestre que una de las empresas ejerce control sobre las otras; esto es diferente en
entidades de comercio especifico en donde una entidad demuestra controlar las actividades
de otra compariia aunque no posea participacion patrimonial, motivo por el cual deberan ser

incluidas en el consolidado. (Jovel, 2016, pag. 38)

Agrupaciones con forma legal: Estas surgen de causes juridicos previamente
establecidos, como puede ser el caso de una combinacion de negocios, mediante la cual,
una empresa adquiere las acciones comunes de otra, en este tipo de grupos si son exigibles
los métodos y el resto de requerimientos normativos internacionales que regulan desde su

nacimiento hasta su funcionamiento.

Clasificacion de los grupos empresariales

Los grupos empresariales desde la perspectiva econémica y sobre la base de la

actividad que desarrolla se dividen en tres tipos:

- Verticales: Son aquellos grupos cuyas empresas desarrollan actividades que se
encuentran ligadas al ciclo de producciédn y distribucion al consumidor final. En este
tipo de integracion se va formando una cadena productiva en la que todos tienen
clientes asegurados buscando tener un mayor control sobre la competencia y sobre las
tareas y actividades realizadas por los intermediarios dentro de la cadena de

suministros (reduciendo al mismo tiempo su dependencia de estos).

Un ejemplo de este tipo de clasificacion es la industria avicola, que cubre todo el
ciclo productivo que va desde la produccién de alimentos, la cria y levante, el

sacrificio y la comercializacion.

Algunas ventajas que pueden obtener las empresas a través de este tipo de grupo

empresarial son:
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1. Reducir considerablemente los costos de produccién desde el sector primario y
lograr economias de escala al eliminar los margenes que normalmente quedan

en manos de terceros.

2. Asegurar una continuidad del suministro y calidad de los productos que

permitan mantener una ventaja competitiva y una oferta diferenciada.

3. Tener una mayor capacidad de negociacion (un grupo de empresas que
pertenecen a una misma sociedad o duefios puede conseguir mejores

negociaciones al compartir diferentes recursos).

4.  Poder hacer una mejor planeacion del trabajo, asi como tener un mejor control

sobre los procesos al reducir la dependencia de terceros.

5. Al compartir recursos humanos y materiales, un grupo de empresas también

puede lograr mayor eficiencia.

6.  Tener la capacidad de fijar los precios por si misma y ejercer un mayor control

sobre estos.

- Horizontales: Son aquellos grupos de empresas en donde sus integrantes desarrollan
una misma actividad comercial, de produccion o servicios. Es decir, que producen
bienes del mismo tipo o que incluso pueden ser sustitutos, generalmente con el fin de
lograr cubrir otros segmentos del mercado y aumentar su participacion y poder dentro
del mismo; un ejemplo de este tipo de clasificacion es una cadena hotelera o de

supermercados.

Algunas ventajas que pueden obtener las empresas a través de este tipo de grupo

empresarial son:

1. Aprovechar el posicionamiento del que goza una marca dentro de un segmento
complementando el portafolio actual de productos (por ejemplo, en lugar de

crear una marca nueva desde cero).
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2. Aprovechar el acceso a nuevos canales de distribucion a los que puede dar

acceso la adquisicion o fusion con otra empresa.
3. Lograr un mayor poder de negociacion con proveedores.

4. Ayudar a crear economias de escala y permitir una mayor eficiencia al

compartirse recursos humanos y tecnologicos.

5. Fortalecer su posicion en el mercado, asi como reducir la rivalidad en la

industria.

- Conglomerados: Surgen cuando se forma un grupo de compafiias cuyas actividades
no tienen similitud ni relacion sucesiva, pueden ser: industriales, comerciales,
servicios de transporte, comunicaciones, financieros, entre otros, todos

interrelacionados para ser mas competitivos.

Algunas ventajas que pueden obtener las empresas a través de este tipo de grupo

empresarial son:

1. Refuerzo de la imagen del grupo; gracias a la fuerza de la suma de las distintas
marcas que conforman el conglomerado se crea una imagen global potente que

transmite confiabilidad y seguridad.

2. Posible aprovechamiento de sinergias; en caso que todas o algunas de las
empresas sean del mismo sector, es posible abrir nuevas marcas bajo el

paraguas de otra que ha tenido éxito en su &mbito de actuacion.

3. Facilidad en el acceso a financiacion; al tratarse de un grupo mayor, cuenta con
un patrimonio mas elevado, hecho que comporta que las entidades financieras

sean mas receptivas al conceder financiacion.

4. Mayor capacidad para competir en el contexto global; un conglomerado esta en

mejores condiciones para mantener una posicion general y ser menos afectados
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por las fluctuaciones adversas debido al proceso de concentracion en el que

vivimos en donde los grandes grupos compiten en el mercado internacional.

Niveles de control de un grupo empresarial

Nivel simple o basico: Es cuando el inversionista no puede ejercer ni influencia
significativa ni control, generalmente se logra al adquirir un porcentaje de participacion
entre el cero punto cero uno por ciento (0.01%) y el veinticuatro punto noventa y nueve por
ciento (24.99%). (Mendoza Orantes, Codigo Tributario, 2018)

Nivel de influencia significativa: Es cuando el inversionista es capaz de intervenir
en las politicas administrativas y financieras de la empresa, es decir, capacidad de influir en
sus decisiones, se cree que tal capacidad se ejerce con la adquisicion de un porcentaje de

participacion del veinticinco por ciento (25%) al cincuenta por ciento (50%).

Nivel de control: Es aplicable cuando un inversionista adquiere la capacidad de
gobernar las politicas administrativas y financieras de la empresa y se cree que surge
cuando se obtiene una participacion superior al cincuenta por ciento (50%) y hasta el
noventa y nueve punto noventa y nueve por ciento (99.99%), también se ejerce control
cuando se gobiernan las actividades principales, cuando se demuestra derecho sobre los
rendimientos variables, utilizacion de poder para intervenir en los rendimientos obtenidos

por la empresa. (Jovel, 2016, pag. 27)

Relaciones de control empresarial

Un aspecto importante que surge en los grupos empresariales y cuyo analisis no
debe pasarse por alto, es la estructura de control o relacion empresarial existente, ya que
esta determina la forma en que se vinculan o se relacionan las empresas, 0 que permite una
mejor comprensién de la estructura de control y los movimientos contables que se realizan

entre las empresas vinculadas.
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En este contexto es importante aclarar que el termino relacion empresarial o de
control, no debe entenderse Unicamente como aquellas empresas capaces de gobernar
politicas administrativas y de operacion de una compafiia, sino como el vinculo que une a

éstas a traveés de las acciones.

Tipos de relaciones empresariales

- Directas: Este tipo de relacion refleja el objetivo, por parte de una entidad
perteneciente a una economia (inversor directo), de obtener una participacion
duradera en una empresa de otra economia o rubro de la misma (empresa de inversion

directa).

Las relaciones empresariales directas existen cuando una empresa adquiere de
forma directa las acciones, estableciendo un vinculo patrimonial entre ellas y el control de
la sociedad dominante se ejerce como consecuencia de una participacion directa en el

capital social de la sociedad dependiente.

llustracion 1 Relaciones Empresariales Directas

SOCIEDAD “A “ Sociedad “A “Participa en la administracién, SOCIEDAD “B “

control o capital de la empresa “B”

>

- Indirectas: Esta forma de participacion se da cuando una empresa logra una relacion
con otra a traves de un intermediario, es decir cuando el control de la sociedad
dominante no se ejerce como consecuencia de una participacion directa en el capital
social de la sociedad dependiente. Un ejemplo de este tipo de relacion podria ser, que
una sociedad A no controle a una sociedad C directamente con un cierto porcentaje,
sino a través de una participacion mayoritaria en una sociedad B, que a su vez tiene
una participacion mayoritaria en el capital social y los derechos de voto de la

sociedad C.
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llustracion 2 Relaciones empresariales Indirecta

SOCIEDAD Sociedad “Participa en la SOCIEDAD Sociedad “Participa en la SOCIEDAD
wp administracion, control o «p « administracion, control o “C
capital de la sociedad “B” capital de la sociedad “C”

| >

Sociedad “A “participa indirectamente en la administracion o control del capital

- De control reciproco: Son aquellas que realizan sociedades que sean socias entre si,
este tipo de control también se conoce como “Relaciones de las acciones propias” y
se genera cuando una empresa inversionista de forma implicita es poseedoras de sus
propias acciones, es decir, empresas emisoras y accionistas entre si, donde cada
sociedad tiene participacion en el capital de otra sociedad. Como, por ejemplo:
sociedad “A” socia de “B”, aporta a ésta bienes o derechos, o el valor de estos, los
cuales la sociedad “B” a su vez o posteriormente aporta a una sociedad “C”, y asi
sucesivamente para que C (o la ultima sociedad de la cadena respectiva), aporte o

devuelve a la sociedad “A”, esos bienes o el valor de estos.

[lustracion 3 relaciones empresariales Reciprocas

SOCIEDAD “B

SOCIEDAD “A Sociedad “A “aporta ala Sociedad “Vaporaala SOCIEDAD “C “
sociedad “C”

sociedad “B” > | > y

Sociedad “C” devuelve a la
sociedad “A”

- De control circular: El vinculo patrimonial que une a las empresas genera un
circulo de participacion. Llamamos relaciones de dependencia circular cuando la
sociedad dominante del grupo tiene una participacion directa en una sociedad
dependiente, esta ultima a su vez tienen una participacion directa en una segunda

sociedad dependiente, y asi sucesivamente hasta llegar a una dltima sociedad
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dependiente, que a su vez participa directamente en la sociedad dominante del

grupo.

llustracion 4 relaciones empresariales de control circular

Sociedad Sociedad “Participa en la administracion, control o
A" capital de la sociedad “B”
Sociedad “Participa en la . . . Pmopi
administracion contrF())I o capital Sociedad Sociedad ; -SOCle-dad participa en_la
o . oA ngn ngn administracion, control o capital de la
€ la socieda sociedad “C”
Sociedad “Participa en la administracion, Sociedad Sociedad | sociedad “Participa en la administracion,
control o capital de la sociedad “E” "D" é "c" control o capital de la sociedad “D”

1.4.5. Normativa Técnica Aplicable a los Precios de Transferencia

Directrices Emitidas por la Organizaciéon para la Cooperacion y el Desarrollo
Econdémico (OCDE)

Enuncian una serie de estdndares en cuanto a la aplicacion de principios,
procedimientos y metodologia para el tratamiento y determinacién de los Precios de
Transferencia, para promover una conducta empresarial responsable compatible con las
legislaciones aplicables y las normas internacionales admitidas para garantizar que sus
actividades se desarrollen en armonia con las politicas publicas, fortalecer la base de
confianza mutua entre empresas y sociedades en las que desarrollen su actividad, contribuir
a mejorar el clima de inversién y potenciar la contribucién de las empresas multinacionales

al desarrollo sostenible.

Capitulo I, El principio de plena competencia: Este capitulo se centra en la
aplicacion del principio de plena competencia para valorar los Precios de Transferencia de

empresas asociadas y pretenden ayudar a las administraciones tributarias y a las empresas,
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mostrandoles vias para encontrar soluciones satisfactorias para ambas partes en materia de
Precios de Transferencia, que busca reducir los conflictos entre administraciones tributarias

y contribuyentes.

Capitulo 11, Metodologia para la determinacion de los Precios de
Transferencia: Este capitulo abarca la seleccion del método para la determinacion de los
Precios de Transferencia, la cual se realizard enfocandose en la eleccion del método més
adecuado segun las circunstancias del caso. Ademas, define los procedimientos planteados
por los métodos tradicionales basados en la transaccion y métodos no tradicionales basados

en la determinacion del beneficio (de la transaccion) o rentabilidades netas operativas.

Capitulo 111, Analisis de Comparabilidad: En este capitulo se abarca el analisis
de comparabilidad en donde se muestran indicaciones generales acerca de la
comparabilidad, que implica la consideracién de las operaciones vinculadas objeto de
revision y las operaciones no vinculadas que se consideran potencialmente comparables.
Ademaés, establece un proceso “tipo” considerado como una buena préctica aceptada que
puede seguirse al realizar un analisis de comparabilidad.

Capitulo VII, Cuestiones de aplicacion especifica a los servicios intragrupo:
Este capitulo establece las disposiciones técnicas a tratar para los servicios intragrupo
analizando los problemas que se plantean en materia de Precios de Transferencia para
determinar si un miembro de un grupo multinacional ha prestado servicios a otros
miembros de ese grupo Yy en caso afirmativo al fijar el precio de plena competencia

aplicable a esos servicios intragrupo.

NORMAS INTERNACIONALES DE INFORMACION FINANCIERA (NIIF)

Estandares e interpretaciones internacionales de contabilidad que garantizan la

transparencia y calidad de la informacion financiera de las entidades.

NIIF 1 Adopcion por Primera vez de las Normas Internacionales de la

Informacion Financiera: Esta norma establece las bases para la presentacion de los
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estados financieros para garantizar la comparabilidad de la informacion financiera tanto de
la misma entidad que los presenta, como con los de otras. Siendo estos la base utilizada en
la aplicacion de los métodos de Precios de Transferencia no tradicionales.

NIIF 11 Acuerdos Conjuntos: Establece los principios para la presentacion de
informacién financiera por entidades que tengan una participacion en acuerdos que son

controlados conjuntamente.

NIIF 12 Informacién a Revelar Sobre Participaciones en otras Entidades: El
objetivo de esta norma es requerir que una entidad revele informacion que permita a los
usuarios de sus estados financieros evaluar la naturaleza de sus participaciones en otras

entidades.

NORMAS INTERNACIONALES DE CONTABILIDAD (NIC)

Conjunto de estandares que regulan la informacion econdémica que debe presentarse
en los estados financieros de las empresas y la forma en que debe aparecer en los estados

financieros, con el fin de reflejar la situacion empresarial de una compafiia.

NIC 24 Informacidn a Revelar sobre Partes Relacionadas: Esta norma se debera
utilizar en la identificacion de relaciones y transacciones entre partes relacionadas y en la

identificacion de los saldos pendientes de una entidad y sus partes relacionadas entre otras.

NIC 28 Inversiones en entidades Asociadas: Esta norma debe ser aplicada en la

contabilizacién por parte de un inversionista de las inversiones en empresas asociadas.
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NORMAS INTERNACIONALES DE INFORMACION FINANCIERA PARA
PEQUENAS Y MEDIANA EMPRESA (NIIF PARA PYMES)

Normativa contable que establece los pardmetros y requerimientos de
reconocimiento, medicion, presentacion e informacion a revelar referente a las
transacciones, sucesos y condiciones importantes en los estados financieros con propdsito
de informacion general. Son necesarias para aplicar en el reconocimiento contable de los

sucesos econdmicos generados por las transacciones entre empresas relacionadas.

Seccion 3 Presentacion de Estados Financieros: Trata las disposiciones reguladas
para la presentacion de Estados Financieros, siendo estos la base utilizada en la aplicacion

de los métodos de Precios de Transferencia no tradicionales.

Seccion 14 Inversiones en asociadas: Se tomaran en cuenta sus disposiciones y se
aplicara a la contabilizacion de las asociadas en estados financieros consolidados y en los
estados financieros del inversor que no es una controladora, pero tiene una inversion en una

0 Mas asociadas.

Seccion 33 Informacion a revelar sobre partes relacionadas: Esta seccion
requiere que una entidad incluya en sus estados financieros la informacion a revelar que sea
necesaria, identificando la posibilidad de que su situaciéon financiera y el resultado del
periodo puedan verse afectados por la existencia de partes relacionadas, asi como por
transacciones y saldos pendientes con estas partes.

OTRAS SECCIONES DE NIIF PARA PYMES

El reconocimiento, medicion, presentacion e informacion a revelar referente a las
transacciones entre partes relacionadas por servicios administrativos, financieros, de
asistencia al area de produccién, servicios de personal o de asistencia técnica se
contabilizaran utilizandose las disposiciones de las secciones de NIIF para Pymes segun

apligue a cada caso en particular.
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1.4.6. Operaciones entre sujetos relacionados

Sobre las operaciones entre sujetos relacionados, la firma de auditoria DELOITTE
en su seminario denominado Precios de transferencia en El Salvador, sefiald las siguientes

operaciones entre sujetos relacionados:
Operaciones de ingresos

Son todas aquellas susceptibles de producir un incremento neto en el patrimonio, ya
sea en forma de incrementos del activo o disminuciones del pasivo o una combinacion de

ambos.
Ejemplos de operaciones de ingresos:

Venta de bienes de propia produccion
Venta de bienes producidos por terceros
Prestacion de servicios administrativos

Prestacion de servicios financieros

NN

Otros ingresos.

Operaciones de egresos

Son todas aquellas que causan disminuciones en el patrimonio o afectando los
resultados del periodo gravable, aunque no necesariamente obedezcan a desembolsos o
salidas de dinero.

Ejemplos de operaciones de egresos:

Compra de bienes para la produccién
Comisiones y honorarios
Intereses y regalias

Compra de activos fijos

NN NN

Otros egresos.
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Operaciones de activos

Son todas aquellas que afectan bienes y derechos tangibles e intangibles propiedad

del ente econémico, que son fuente potencial de beneficios presentes o futuros.

Ejemplos de operaciones de activos:
v Cuentas por cobrar a relacionados locales, del exterior y paraisos fiscales
v Inventarios

v Activos fijos

Operaciones de pasivos

Son todas aquellas que representan las obligaciones contraidas por el ente

econodmico, pagaderas en dinero, bienes 0 en servicios.
Ejemplos de operaciones de pasivos:

v Cuentas por pagar a relacionados locales, del exterior y paraisos fiscales
v"Ingresos recibidos por anticipado
v' Otros pasivos. (Touche Tohmatsu Limited [DELOITTE], 2016)

PRINCIPIO DE PLENA COMPETENCIA

Existen diversas acepciones de este concepto, sin embargo, todas estan enfocadas a
un mismo fin, demostrar que la operacion analizada entre partes vinculantes esta dentro de
un rango aceptable tomando como referencia las condiciones que hubieran ocurrido entre
empresas independientes, reduciendo la posibilidad de ganancias extraordinarias; es por
ello que el principio se ha convertido en una norma internacional que debe ser utilizada

para determinar los Precios de Transferencia.

La OCDE ha determinado que el principio aplica “Cuando las dos empresas estén
en sus relaciones comerciales o financieras, unidas por condiciones aceptadas o impuestas

que difieran de las que serian acordadas por empresas independientes, los beneficios que
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habrian sido obtenidos por una de las empresas de no existir dichas condiciones, y que de
hecho no se han realizado a causa de las mismas, podréan incluirse en los beneficios de esa

empresa y someterse a imposicion en consecuencia”. (OCDE O. p., 2017)

OBJETO DEL PRINCIPIO DE PLENA COMPETENCIA

El objeto principal de este principio es considerar a cada miembro integrante de un
grupo empresarial como si operara de manera independiente, es decir, una empresa por
separado, en lugar de tratarse como un todo o partes inseparables de una empresa agrupada.
Para tal efecto el analisis de comparabilidad estard enfocado en las operaciones que las
empresas vinculadas realizan entre si y si las condiciones en las que fueron realizadas

difieren de las que concurririan en operaciones no vinculadas comparables.

ANALISIS DE COMPARABILIDAD

La importancia de realizacion del andlisis de comparabilidad radica en la necesidad
de buscar un equilibrio entre la fiabilidad del anélisis de comparabilidad y la carga que
vaya a generar para los contribuyentes y las administraciones tributarias. En definitiva, lo
que se busca es lograr la uniformidad en el tratamiento fiscal de empresas relacionadas y
empresas independientes, colocando a las empresas vinculadas y las independientes en
iguales condiciones para efectos fiscales, evitando la creacion de ventajas o desventajas que

de otra manera afectan la posicion competitiva de cualquier empresa.

Algunas caracteristicas con relevancia econdémica o factores de comparabilidad que
es necesario identificar, al desarrollar relaciones comerciales o financieras de las empresas

vinculadas, son las siguientes:

¢+ Los términos contractuales de la operacion;
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X/

++ Las funciones desempefiadas por cada una de las partes de la operacion, teniendo en
cuenta los activos utilizados y los riesgos asumidos, incluyendo el modo en que esas

funciones se relacionan con la generacion de valor agregado;
¢+ Las caracteristicas de los bienes transferidos o de los servicios prestados;

L)

% Las circunstancias econdémicas de las partes y del mercado en el que operan, y,

L)

X/
L %4

Las estrategias empresariales que persiguen las partes. (OCDE O. p., 2017, pag. 52)

RANGO DE PLENA COMPETENCIA

En la determinacion del principio de plena competencia aparece otro concepto
importante a definir, en esta ocasién en referencia al rango de plena competencia, es
importante destacar el papel de la estadistica al establecer los rangos que serdn objeto de

comparacion.

Puede entenderse como ‘“el rango de precios aceptables para definir si las
condiciones de una operacion vinculada son de plena competencia y resultan, bien de la
aplicacion del mismo método de fijacion de Precios de Transferencia a maltiples datos
comparables, o bien de la aplicacion de diferentes métodos de fijacion de Precios de

Transferencia.” (Contadores)

La guia emitida por la Direccion General de Impuestos Internos define el rango de
plena competencia como “El intervalo que comprende los valores que se encuentran desde
el primer cuartil hasta el tercer cuartil, y que son considerados como pactados entre partes
independientes” (DGII D. G., 2018, pag. 5)

Independientemente del método utilizado para determinar los Precios de
Transferencia, serd necesario identificar el rango de plena competencia, que sera

determinado mediante el método estadistico intercuartil.
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1.4.7. Metodos para la determinacion de los Precios de Transferencia

La determinacion de los Precios de Transferencia, tienen su fundamento en las
directrices de la OCDE, estableciendo el reconocimiento expreso de métodos que en forma
directa o indirecta pueden ayudar a una determinacion del precio libre de mercado que

establece el Cadigo Tributario.
Clasificacion de los métodos:

» Tradicionales; incluye el Método del Precio Libre Comparable, el Método de Precio

de Reventa y el Método del Coste Incrementado.

» Indirectos o transaccionales; incluye el Método de la Distribucion del Resultado y el

Meétodo del Margen Neto Operacional.

llustracion 5 Clasificacion de Métodos

-Método del Precio Libre\
f h Comparable
TRADICIONALES -Meétodo del Precio de Reventa
" J Métado del Coste Innrememadn/
METODOS — CLASIFICACION
- ™ Método de la Distribucion del
INDIRECTOS O Resultado
L TRANSACCIONALES ) Método del Margen Neto
Operacional J

Meétodo del Precio Libre Comparable

Consiste en comparar el precio facturado por bienes o servicios transmitidos o
prestados en una operacion vinculada con el precio facturado por bienes o servicios
transmitidos o prestados en una operacién no vinculada comparable en circunstancias
también comparables. Si hay diferencias entre los dos precios, esto puede indicar que las
condiciones de las relaciones comerciales y financieras de las empresas asociadas no se
ajustan a las de plena competencia y que el precio de la operacion vinculada tal vez tenga

que sustituirse por el precio de la operacion no vinculada. (OCDE O. p., 2017, pag. 114)
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Para la aplicacion de este método es necesario un alto grado de comparabilidad, debido a

que una operacion solo se considera comparable cuando:

v" Los bienes o servicios y las circunstancias en las que esta se da, son los mismos que

las de operaciones entre partes independientes;

v" Cuando en el caso de que existan diferencias entre las transacciones comparadas
estas no afecten el precio de la operacién en un mercado abierto, o que dichas
diferencias puedan ser eliminadas de manera confiable mediante la aplicacion de

ajustes razonables.

Método del Precio de Reventa

Se inicia con el precio al que se ha adquirido a una empresa asociada un producto
que se vende después a una empresa independiente. Este precio (el precio de reventa) se
reduce en un margen bruto apropiado (el "margen del precio de reventa”) representativo de
la cuantia con la que el revendedor pretende cubrir sus costes de venta y gastos de
explotacion y, dependiendo de las funciones desempefiadas (considerando los activos
utilizados y los riesgos asumidos), obtener un beneficio apropiado. (OCDE O. p., 2017,
pag. 119)

El resultado derivado de sustraer el margen bruto puede entenderse que constituye,
después de realizar los ajustes para tener en cuenta costos asociados a la compra del
producto, un precio de plena competencia en la transmision originaria de los activos entre
las empresas asociadas. Este método probablemente sea mas util cuando se aplica a

actividades de comercializacion.

Meétodo del Coste Incrementado

Parte de los costes en que ha incurrido el proveedor de los bienes (o servicios) en

una operacion vinculada por los bienes transmitidos o los servicios prestados a un
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comprador asociado. Este coste se incrementa en un margen que le permita obtener un
beneficio apropiado teniendo en cuenta las funciones desempefiadas y las condiciones del
mercado. (OCDE O. p., 2017, pag. 125)

El resultado que se obtiene después de incrementar el coste mencionado con dicho

margen, puede considerarse como un precio de plena competencia.

Método de la Distribucién del Resultado

El método de la distribucion del resultado aspira a eliminar el efecto que provocan
sobre los resultados las condiciones especiales acordadas o impuestas en una operacion
vinculada (o en operaciones vinculadas), determinando la distribucion de los beneficios que
hubieran acordado empresas independientes atendiendo a su participacion en la operacion u
operaciones. ElI método de la distribucion del resultado identifica, en primer lugar, el
beneficio que ha de distribuirse entre las empresas asociadas por las operaciones vinculadas

en las que participan (los “resultados conjuntos™). (OCDE O. p., 2017, pag. 152)

Meétodo del Margen Neto Operacional

El método del margen neto operacional estudia el beneficio neto calculado sobre
una magnitud apropiada (por ejemplo, los costes, las ventas o los activos) que un
contribuyente obtiene por razén de una operacién vinculada (o una serie de operaciones).
Por tanto, el método del margen neto operacional se aplica de forma similar a los métodos
del coste incrementado y del precio de reventa. Esta similitud significa que, para que resulte
fiable, el método del margen neto operacional debe aplicase de forma similar a como se
aplican los métodos del precio de reventa o del coste incrementado. (OCDE O. p., 2017,
pag. 133)

El empleo de indicadores de beneficio neto puede introducir una mayor volatilidad

en la determinacion de los Precios de Transferencia por dos razones:
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1. En primer lugar, los indicadores de beneficio neto pueden verse afectados por
factores que no inciden (o que tienen un efecto menor o mas indirecto) sobre los
margenes brutos y sobre los precios, debido al potencial de variacion de los gastos

de explotacion entre las distintas empresas.

2. En segundo lugar, los indicadores de beneficio neto pueden verse afectados por
algunos de los mismos factores, tales como la posicion competitiva, que pueden
repercutir en el precio y en los margenes brutos, pero en este caso, sera mas dificil

eliminar la incidencia de estos factores.

Para la aplicacién del método del Margen Neto Operacional, la seleccion del
indicador de beneficio neto mas apropiado debe seguir pautas referidas a la seleccion del

método mas apropiado en funcidn de las circunstancias del caso.

Es necesario considerar las ventajas y los inconvenientes de los distintos posibles
indicadores; la correccidn del indicador elegido a la vista de la naturaleza de la operacion
vinculada, determinada especificamente mediante un andlisis funcional; la disponibilidad
de informacion fiable (en concreto sobre los comparables no vinculados) necesaria para
aplicar el método del Margen Neto Operacional sobre la base de ese indicador; y el grado
de comparabilidad entre las operaciones vinculadas y no vinculadas, incluida la fiabilidad
de los ajustes de comparabilidad que puedan ser necesarios para eliminar las diferencias
entre ellos cuando se aplique el método del Margen Neto Operacional sobre la base de ese

indicador.

Como cuestion de principio, al determinar el indicador de beneficio neto para la
aplicacion del método del Margen Neto Operacional Unicamente deben tenerse en cuenta

aquellos elementos que:
a) Estan directa o indirectamente relacionados con la operacion vinculada objeto de
analisis; y

b) Estan relacionados con la explotacion de la actividad.
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Algunos de los indicadores de rentabilidad utilizados en la aplicacion del método

del Margen Neto Operacional son los siguientes:

e Margen de Utilidad de Operacién Neto (MUO): Se define como el cociente de la

utilidad operativa entre las ventas netas o ingresos netos.

e Margen del Costo Adicionado Neto (MCAN): Esta definido como la razon
resultante de la utilidad operativa entre la suma de los costos méas los gastos

operativos incurridos.

e La Ratio Berry: Se define como el cociente entre el beneficio bruto y los gastos

operativos.

1.4.8. Bases de datos comparables utilizadas para la determinacion de Precios de

Transferencia

Las bases de datos comparables por lo general, contienen informacién derivada de
procesos que admiten la publicacién de su contenido, como por ejemplo de las cuentas
auditadas de sociedades requeridas por servicios societarios, mercantiles o financieros, o

por otros reguladores, y pueden abarcar un gran nimero de sectores y empresas.

La determinacién de Precios de Transferencia requiere la realizacion de un analisis
de comparabilidad entre una operacion vinculada y una o varias no vinculadas. El proceso
de andlisis de comparabilidad implica la inexistencia de diferencias entre las operaciones
comparables o si las hay, no puedan afectar significativamente las condiciones comparables
(por ejemplo, el precio o el margen), o que se puedan realizar ajustes lo suficientemente

precisos para eliminar los efectos de dichas diferencias (OCDE O. p., 2017, pag. 54)

Sin embargo, la fuente primordial donde es obtenida la informacion se encuentra en
bases de datos, las cuales son Utiles para realizar busquedas y comparaciones con las
operaciones realizadas con compafiias relacionadas, dado que se necesita observar ventas,

costos, funciones y otras caracteristicas para obtener el rango de plena competencia.
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En el péarrafo 3.30 del capitulo 11l de las directrices de la OCDE aplicables en
materia de Precios de Transferencia se define una base de datos comercial como una fuente
de informacion habitual, en donde existen diferentes tipos de bases de datos, algunas
contienen unicamente informacion sobre mercados financieros, otras contienen datos sobre
operaciones concretas, y otras incluyen las cuentas u otra informacién financiera de

empresas, algunas bases de datos recopilan informacién de areas geogréaficas especificas.

El uso de estas bases de datos puede resultar un método préctico y rentable para
identificar comparables externos, pudiendo constituir la fuente de informacion mas fiable,
dependiendo de las circunstancias del caso, el grado de detalle disponible sobre esa
informacion también varia segin la base de datos, la empresa y el area geogréfica, en
muchos casos, dado que la base de datos depende de la informacion que hagan publica
determinados organismos reguladores, el nivel de informacion accesible en ellas vendra
determinado por los requisitos que hayan fijado esos organismos para los procesos
pertinentes, (OCDE O. p., 2017, pég. 138).

Algunos ejemplos de bases de datos internacionales:

a) AMADEUS; base de datos con informacién financiera comparable de compafiias

publicas y privadas, contiene una amplia informacion de empresas de toda Europa.

b) COMPUSTAT GLOBAL,; base de datos de la firma Standard & Poor’s que
proporciona informacion a nivel mundial de unas 12.000 empresas que cotizan en

bolsa.

c) EDGAR DATABASE; base de datos que proporciona acceso publico y gratuito a la
informacion corporativa, como actividades de una empresa, las declaraciones de

registro, prospectos, y los informes periddicos, que incluyen estados financieros.

d) OSIRIS; es una base de datos de comparfiias que negocian en bolsa alrededor del
mundo. Incorpora estados financieros, balances y rentabilidades, ademas de
informacién como duefios, subsidiarias, fusiones y reorganizaciones. Contiene

informacién de 62,023 empresas.
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e)

f)

9)

h)

1.4.9.

LEXIS NEXIS; base de datos privada que mantiene informacion de comercio
exterior. En ella es posible visualizar declaraciones de salida y entrada de productos,
asi como también generar estadisticas de acuerdo a diferentes clasificaciones

(paises, producto, volumenes y otros).

SABI; base de datos con texto completo en linea, con informacion sobre mas de
850.000 empresas espafiolas. Permite andlisis detallados, estadisticos vy
comparativos de empresas y grupos de empresas, asi como la obtencion de gréaficos

ilustrativos de los balances y cuentas de resultados.

BLOOMBERG; compafiia especializada en servicios financieros con informacion
acerca de indicadores econémicos, como informacion financiera de empresas y
mercados financieros en tiempo real, ademas proporciona herramientas de software
financiero, tales como analisis y plataformas de comercio de capital, servicio de
datos y noticias para las empresas financieras y organizaciones en todo el mundo a

través de la Bloomberg Terminal.

THOMPSON REUTERS; compafiia que ofrece informacién de todo el mundo
acerca de Datos sobre transacciones financieras (préstamos), datos sobre mercados
financieros, datos sobre gestion de fondos, informacion financiera sobre empresas
(que cotizan en bolsa), informacion financiera sobre empresas (privadas y que
cotizan en bolsa), contratos de licencia sobre intangibles y tasas de regalias.

Estudio de Precios de Transferencia

Definiciones

El estudio de Precios de Transferencia es el medio por el cual el contribuyente

puede demostrar que sus operaciones con partes relacionadas fueron pactadas a precios de

mercado.

El régimen tributario, ha sufrido constantemente una evolucion debido a la

globalizacion de la economia y el crecimiento del comercio internacional, el cual ha
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ocasionado expansion para muchas empresas, lo que conlleva a que exista un conflicto de
intereses; por consecuencia la empresa multinacional, disefia sus transacciones conforme a
los beneficios de la unidad econémica que conforma, estableciendo condiciones anormales

en sus relaciones comerciales y financieras.

Para controlar esas condiciones anormales la administracion tributaria establece
normativas técnicas como la Guia de orientacion general para facilitar el tratamiento
tributario de las operaciones con sujetos relacionados o con sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, Estados o territorios con regimenes fiscales y el Céodigo
Tributario, que obligan al contribuyente a presentar informes y documentar las

transacciones que realizan con sujetos relacionados.

El Cddigo Tributario es el instrumento legal, por medio del cual, en el art. 124-A,
obliga al contribuyente, a efectuar el informe de operaciones con sujetos relacionados, que
al reconocer las operaciones que conjuntamente o separadamente sumen los $571,429.00
deban informarse; implica que de ser inferior a este monto el contribuyente no esta

obligado a informar ni demostrar el precio de mercado de las transacciones vinculadas.

Etapas del proceso de elaboracion de un estudio de Precios de Transferencia

La elaboracion del estudio de Precios de Transferencia referente a las operaciones
realizadas con empresas vinculadas, tiene como objetivo primordial dar cumplimento a las

disposiciones tributarias.

Es importante conocer las partes que se ven involucradas en el proceso de
elaboracion de un estudio de Precios de Transferencia; asi como también, cuél debe ser la
informacién minima que debe proporcionar o agruparse, a fin de poder cumplir los
requisitos minimos de documentacion del precio de mercado de las transacciones que sean

objeto de estudio.
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El estudio de Precios de Transferencia se sintetiza en un informe, que debera tener
un contenido que permita valorar las transacciones examinadas y justificar las acciones o

decisiones que se toman a lo largo del estudio. (Lopez, 2013, pag. 240)

A continuacion, se describen las etapas para la aplicacion de un estudio de Precios
de Transferencia, indicando los lineamientos a seguir, sin omitir aquellas que pueden traer

consecuencias importantes en el desarrollo del estudio.

1- Pasos previos del estudio: En esta primera etapa es indispensable el contacto con
la empresa previo al periodo de iniciar con el estudio, se puede mencionar que se

incluyen los siguientes pasos:
- Laevaluacion previa de la empresa

- Presentacion de la propuesta del servicio, incluyendo aspectos como los objetivos,
alcances, responsabilidades con respecto al estudio; asi también establecer plazos

para la elaboracion del estudio

2- Planificacion del estudio: Es el proceso de organizar y estructurar pasos Yy
acciones, en las cuales el contribuyente acepta los términos del servicio a recibir; es
de suma importancia establecer canales de comunicacion con el cliente,
requerimientos de informacion, identificacion de funciones, operaciones, bienes,
servicios y actividades productivas; asi como el conocimiento organizacional del
grupo, con el objetivo de realizar el examen global de la informacién administrativa
de la empresa, puesto que seran objeto de andlisis para la puesta en marcha del

estudio.

3- Recopilacién y ejecucion del estudio: Con el objetivo de cumplir con las
disposiciones legales la empresa debe conservar la informacion que preparan y
recolectan al llevar a cabo la determinacion de los Precios de Transferencia, si bien
es posible generalizar el tipo de documentacion que se debe obtener y preparar en

esta etapa, se suelen incluir los siguientes puntos:
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Informacion general sobre el contribuyente y las empresas vinculadas con las que
realiza operaciones, incluyendo el tipo de negocio a que se dedica cada empresa, la
estructura corporativa de la organizacién, recopilando la mayor cantidad de

informacion.
Conocimiento del entorno econémico.

- Recopilacion de informacion externa a la entidad, por ejemplo,
identificacion de competencia, proveedores, clientes, politicas, procesos
claves del negocio y cualquier otra informacion que tenga relevancia e

incidencia en la empresa.

- Obtencidn de bases de datos internas, contratos y aspectos legales que rigen

a la entidad.

Anélisis econdmico de las transacciones: Implica que se debe analizar
detalladamente cada una de las transacciones que se llevan a cabo con sujetos
relacionados de forma separada, como si se tratase de entidades independientes,
seleccionando términos comparables tanto internos como externos, cumpliendo con
los requerimientos que exige la normativa técnica y con el principio de plena

competencia.

Informe y discusion: En esta etapa se presenta un borrador del informe para ser
sometido a discusion con la méxima autoridad de la entidad, a fin de aclarar los
puntos de vista y observaciones por parte del contribuyente para posteriormente

presentar el informe final.

Fases posteriores al estudio, documentacién y cierre: Se procede a ordenar toda
la informacion y documentos que respalden el informe, autorizacion y revision de
los papeles que serviran de salvaguarda y que daran legalidad ante terceros. Es
importante mantener los requerimientos de terceros y archivos sobre la cual se
respalda el informe, y resguardarlo el tiempo que sea requerido ante posibles

participaciones en juicios administrativos.
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Estructura de documentacion del Estudio de Precios de Transferencia

llustracion 6 Documentacién y contenido del Estudio de Precios de Transferencia.

Resumen Ejecutivo Andlisis de Mercado
Alcance y Objetivo Antecedentes del ] Contexto = Detalle de
Grupo Macroecénomico Operaciones
Funciones del Comportamiento Seleccion del
SR Grupo Industria Mundial Método
Antecedentes del Comportamiento ||  Comparables
Conchusionss Contribuyente Industria Local Seleccionados
Funciones del - Comportamiento  —
Contribuyente Demanda Metodologia
iizstuae Sdeednmdo:o
Activos Utilizados Descripcion
Comparables
Transacciones = Fuentes
|
|
— Conclusiones

Fuente: Direccidn General de Impuestos Internos del Ministerio de Hacienda.
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1.4.10. Regulacion tributaria de Precios de Transferencia en El Salvador

A raiz de poder controlar la forma de las relaciones comerciales de las empresas, se

han realizado reformas al marco legal aplicable que regulan las operaciones entre partes

relacionadas, incluyendo consideraciones con respecto a Precios de Transferencia.

1. CODIGO TRIBUTARIO

El Cadigo tributario obliga al contribuyente en los siguientes aspectos en relacién a

los Precios de Transferencia:

Determinacion de Precios de Transferencia
Elaborar y presentar Informe de operaciones con sujetos relacionados
Conservacion de documentacién, informacion y pruebas

Nombrar auditor para dictaminarse fiscalmente

Determinacién de Precios de Transferencia

Para efectos tributarios el articulo 62-A del Cddigo Tributario establece, los
contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con sujetos relacionados,
estaran obligados a determinar los precios y montos de las contraprestaciones,
considerando para esas operaciones los precios de mercado utilizados en
transferencias de bienes o servicios de la misma especie, entre sujetos
independientes. Igualmente, los contribuyentes deberan determinar a precio de
mercado las operaciones o transacciones que se celebren con sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales
preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales. (Mendoza Orantes, 2018,
pag. 30)
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La misma disposicion tributaria en el referido articulo establece que se consideran
regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, los que se

encuentren en alguna de las siguientes situaciones:

- Aguellos que no estén gravados en el extranjero, o lo estan con un Impuesto sobre la
Renta calculado sobre ingresos o renta neta o imponible, inferior al ochenta por

ciento del Impuestos sobre la Renta que se causaria y pagaria en El Salvador.

- Los que clasifique la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico
(OCDE) y el Grupo de Accion Financiera Internacional (GAFI).

Con el objeto de facilitar el cumplimiento de ésta obligacion a los contribuyentes, el
Ministerio de Hacienda, a través de la Direccién General de Impuestos Internos, emite
guias de orientacion para facilitar a los contribuyentes el reconocimiento de la metodologia
admitida por la administracion tributaria. Asimismo, actualiza cada afo el listado de los
paises considerados con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o

paraisos fiscales.

Sujetos Relacionados

El articulo 199-C del Cddigo Tributario establece los criterios a cumplir por los
contribuyentes para ser considerados sujetos relacionados, en relacion al nivel de
participacién patrimonial, administrativa o comercial existente entre los sujetos

involucrados.

Participacion en capital o derecho a voto

e Posesion directa o indirecta al menos del veinticinco por ciento de su capital social
0 de sus derechos de voto;

e Unidad de decision o grupo empresarial;

e Persona natural con grado de parentesco en linea directa o colateral, por

consanguinidad hasta el cuarto grado o por afinidad hasta el segundo grado.
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Especificos o Comerciales

e Uniones de personas, sociedades de hecho o contrato de colaboracién empresarial o
un contrato de asociacion de participacion, cuando alguno de los contratantes o
asociados participe en mas del veinticinco por ciento del resultado o utilidad;

e Una persona domiciliada en el pais y un distribuidor o ente exclusivo de la misma

residencia en el extranjero;

e Un distribuidor o agente exclusivo domiciliado en el pais de una entidad

domiciliada en el exterior y esta Gltima;

e Una persona domiciliada en el pais y su proveedor del extranjero cuando este le
efectué compras, y estas representen mas del cincuenta por ciento;

e Una persona residente en el pais y sus establecimientos permanentes en el

extranjero;

e Un establecimiento permanente situado en el pais y su casa central 0 matriz
residente en el exterior, otro establecimiento permanente de la misma o una persona

con ella relacionada.

Informe de operaciones con Sujetos Relacionados

El articulo 124-A del Cédigo Tributario, establece la obligatoriedad de presentar el
informe de operaciones con sujetos relacionados, a través del formulario (F-982), para los
contribuyentes que celebren operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes,
de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, cuando los montos de las operaciones del
gjercicio, ya sea de forma individual o conjunta, son iguales o superiores a quinientos
setenta y un mil cuatrocientos veintinueve dodlares de los Estados Unidos de América
($571,429.00).
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Debiendo presentar el informe a mas tardar dentro de los tres primeros meses
siguientes de finalizado el ejercicio fiscal (Antes del 31 de marzo). El informe debera

contener:

v" Detalle de operaciones: Nombre del sujeto relacionado, NIT de su domicilio,

pais, tipo de relacion, tipo de operacion, monto.

v" Determinacion de precios: Método de analisis, factor de comparabilidad,

elemento para ajuste.

Al no presentar el F-982 en el tiempo que establece el articulo 124-A del Codigo
Tributario, se constituye incumplimiento de obligaciones formales y por tanto recae una
sancion segun el articulo 244 Literal 1) del Codigo Tributario, la multa es del cero punto
cinco por ciento sobre el patrimonio o capital contable que figure en el balance general
menos el superavit por revalu6 de activos no realizado, la que no podra ser inferior a tres

salarios minimos mensuales.

Obligacién de documentar operaciones entre partes relacionadas

De acuerdo al articulo 147 Literal e) del Codigo Tributario, los contribuyentes
deberan presentar o exhibir a la administracion tributaria la documentacion de las
operaciones realizadas con sujetos relacionados o sujetos domiciliados, constituidos o
ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula
tributacion o paraisos fiscales. La documentacién se debe conservar por un periodo de diez

anos.

La documentacion comprobatoria que deberan conservar en buen orden y estado,
debe contener el soporte con el cual el contribuyente demuestre que sus operaciones han
sido determinadas considerando valores de mercado. EI documento idéneo consiste en un
“Estudio de Precios de Transferencia” el cual debe obtener lo siguiente: Resumen

ejecutivo, analisis funcional, analisis de mercado y analisis economico.
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El no conservar o destruir anticipadamente al plazo establecido en el Codigo
Tributario, los libros o registros de contabilidad y documentos anexos, sistemas o0
programas computarizados de contabilidad, soportes magnéticos, libros del Impuesto a la
Transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de Servicios, documentos legales del
aludido impuesto y demas documentacion exigida en el Caodigo, constituyen
incumplimiento con relacion a la obligacion de permitir el control de la administracion
tributaria segun el articulo 245 Literal d) del Codigo Tributario y para tal efecto constituye
una multa del dos por ciento sobre el patrimonio o capital contable que figure en el balance
general menos el superavit por revaluo de activo no realizado la que no podra ser inferior a

nueve salarios minimos mensuales.

Estimacion de la base imponible

De acuerdo al articulo 199-A del Cddigo Tributario se faculta a la administracion
tributaria para efectuar estimaciones de la base imponible del Impuesto a la Transferencia
de Bienes Muebles y a la Prestacion de Servicios (IVA) e Impuesto sobre la Renta.

Sera aplicable esta disposicion cuando los valores establecidos por los
contribuyentes resulten inferiores o superiores al valor de mercado, 0 no se
hubieren emitido los documentos a que se refiere el Cédigo Tributario o las
Leyes Tributarias correspondientes, o el valor de las operaciones no
estuviere determinado o fuere o no pudiere ser conocido, originado impago
de impuesto, un saldo a favor superior al que le corresponde, una tributacion
inferior, un diferimiento en la tributacién, o la reclamacion de un beneficio o
incentivo fiscal superior al que corresponde. (Mendoza Orantes, 2018, pag.
156)
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Precio de mercado

Para efectos de lo dispuesto en el articulo 199-B del Codigo Tributario “se
entendera como precio de mercado, el precio de venta que tengan los bienes o servicios, en
negocios o establecimientos ubicados en el pais no relacionados con el fiscalizado, que
transfieran bienes o presten servicios de la misma especie” (Mendoza Orantes, 2018, pag.
156).

Si por cualquier razon, el precio de mercado no puede determinarse, la
administracion tributaria lo establecerd adoptando el precio o el monto de las contra
prestaciones que el contribuyente fiscalizado haya recibido de adquirentes de bienes o
prestaciones de servicios no relacionados distintos a aquellos a los que transfirié bienes o

presto servicios a un precio inferior o superior al de mercado.

Criterios de comparabilidad y criterios de eliminacion de diferencias

Para la determinacién del precio de mercado, segun el articulo 62-A del Codigo
Tributario comprende un andlisis de comparabilidad de operaciones realizadas por el
contribuyente con operaciones realizadas con sujetos independientes; por tanto el articulo
199-D del mismo codigo define que los bienes o servicios son de la misma especie, si no
existen diferencias relevantes entre las caracteristicas econdmicas de las operaciones
realizadas por el contribuyente y las operaciones realizadas entre sujetos independientes,

para lo cual toma en cuenta los siguientes factores, seguin sea el caso:

a) Las caracteristicas de las operaciones efectuadas, sean estas transferencias de
bienes materiales (Caracteristicas fisicas de los bienes, su calidad,
disponibilidad, etc.), bienes intangibles (Caracteristicas referidas a la forma de
la transaccién, la clase de derecho de propiedad, la duracién, etc.) o
prestaciones de servicio (Caracteristicas referidas a la naturaleza, duracion,

conocimiento técnico o experiencia, etc.);

b) Analisis de las funciones o actividades desempefiadas (Disefio, fabricacion,

investigacion, desarrollo, compra, publicidad, transporte, financiamiento, etc.),
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d)

incluyendo los activos utilizados (capacidad de produccién, valor de mercado,
etc.) y riesgos asumidos en las operaciones de cada una de las partes
involucradas en la operacion (fluctuaciones en el precio, riesgos de perdidas

asociados con la inversion, riesgos financieros, etc.);

Términos contractuales o los que no se encuentren expresamente en ningun
contrato, con los que realmente se cumplen las transacciones entre partes
relacionadas e independientes (comprendiendo la division de responsabilidades,

riesgos y beneficios entre partes considerando las clausulas del contrato);

Circunstancias economicas (ubicacion geografica, tamafio de mercado,
competencia en el mercado, disponibilidad de bienes y servicios, niveles de

oferta y demanda, costos de produccion etc.);

Estrategias de negocio (diversificacion, aversion al riesgo, valoracion del
impacto de cambios politicos, estrategias de penetracion en el mercado o

expansion etc.).

Con el fin de eliminar diferencias resultantes de la aplicacion de criterios de

comparabilidad, deben tenerse en cuenta, los siguientes elementos:

1.

2.

6.

7.

Plazo de pago

Cantidades negociadas
Propaganda y publicidad

Costo de intermediacion
Acondicionamiento, flete y seguro
Naturaleza fisica y de contenido

Diferencias de fecha de celebracién de las transacciones.

Teniendo en cuenta que los ajustes de comparabilidad pueden ser ajuste por efectos

contables y ajuste para eliminacién de diferencias, se conceptualizan a que se refiere cada

uno.
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Ajuste por efectos contables: Son aquellos tendientes a la busqueda de consistencia
contable, destinados a eliminar las diferencias provocadas por la diversidad de
criterios contables entre las operaciones con sujetos relacionados y las efectuadas
entre sujetos independientes, reconociéndose entre estos: ajustes o reclasificaciones
efectuadas a cuentas de resultados y/o patrimoniales reflejadas en los Estados

Financieros para mejorar la comparabilidad en el analisis de Precios de Transferencia.

Ajustes para eliminacion de diferencias: si luego de comparar las caracteristicas
econdmicas relevantes de las operaciones realizadas por el contribuyente con otras
operaciones realizadas entre sujetos independientes, se establece que los bienes o
servicios son de la misma especie, pero que estos presentan diferencias relevantes que
afecten de manera significativa el precio o monto de la contraprestacion, estas
diferencias deberan eliminarse en virtud de ajustes razonables que permitan un mayor

grado de comparabilidad.

No constituyen operaciones entre partes independientes, las operaciones con
sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con
regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.

Obligaciones del auditor en materia de Precios de Transferencia

El auditor fiscal debe cumplir con la obligacion de reflejar en el Dictamen y en el

Informe Fiscal, la situacion tributaria del sujeto pasivo incluyendo una nota o apartado que

las operaciones entre sujetos relacionados o con sujetos domiciliados, constituidos o

ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula

tributacion o paraisos fiscales que cumplen con las leyes tributarias y el codigo tributario,

segun el articulo 135, Literal f) del Cddigo Tributario.

Por tanto, el auditor fiscal opina sobre:

- Determinacion de precios a valor de mercado, segun el articulo 62-A del

Caodigo Tributario
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- Documentacién de las operaciones
- Presentacion del F-982

El dictamen e informe fiscal debe presentarse a mas tardar el 31 de mayo del afio
siguiente al periodo que dictamina, de acuerdo a lo establecido en el articulo 134 del

Caodigo Tributario.

La administraciéon tributaria sanciona a los auditores por incumplir con las
obligaciones previstas en el articulo 135, Literales a), b), ¢), d) y f) del Cédigo Tributario,
con una multa equivalente a cinco salarios minimos mensuales, segun lo establecido en el
articulo 248, Literal d) del mismo Codigo. (Mendoza Orantes, 2018, pag. 85)

2. LEY DE IMPUESTO SOBRE LA RENTA
No deducibilidad de Costos y Gastos

Obligaciones en materia de Precios de Transferencia para los contribuyentes, que no

se admitiran como deducibles de la renta obtenida son las siguientes:
- Operaciones de pérdidas con sujetos relacionados

En ningln caso las pérdidas de capital, todas aquellas que provengan de
transacciones a las que se refiere el articulo 14, 14-A y 42 de la Ley de Impuesto sobre la
Renta; asi mismo tampoco seran deducibles las perdidas provenientes de actos u
operaciones efectuadas entre sujetos relacionados, o con sujetos domiciliados, constituidos
0 ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula
tributacion o paraisos fiscales, segun lo establecido en el articulo 29-A, Numeral 10) de la

Ley de Impuesto sobre la Renta.
- No retencion de Impuesto sobre la Renta con sujetos relacionados

Segun lo estipulado en el articulo 29-A Numeral 12) y 13) de la Ley de Impuesto

sobre la Renta, los costos y gastos relacionados con rentas sujetas a retencion cuando se
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haya efectuado el pago y no se hubiere cumplido con la obligacion de retener y enterar el

impuesto.

Pagos por operaciones financieras con sujetos relacionados

El articulo 29-A Numeral 14), Literales b) y c) de la Ley de Impuesto sobre la Renta:

Si el prestamista domiciliado no lo declaro como renta gravada en el ejercicio o

periodo impositivo de su devengo

Intereses que exceden la tasa promedio de interés activa (publicada por el Banco

Central de Reserva) mas cuatro puntos

Deuda de seguros o reaseguros exceda el resultado de multiplicar por tres veces el

valor patrimonio

Retencién de impuesto sobre la Renta en operaciones con sujetos relacionados y

sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con

regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacién o paraisos fiscales

Retencion a sujetos relacionados no domiciliados

Retencion de una tasa como pago definitivo del veinte por ciento (20%) o
reducidas segun corresponda, cuando las personas naturales o juridicas, sucesiones o
fideicomisos, uniones de personas o sociedades de hecho domiciliadas en el pais, que
paguen o acrediten a un sujeto o entidad no domiciliado en la republica, sumas
provenientes de cualquier clase de renta obtenida en el pais, aunque se tratare de
anticipos de tales pagos, segun lo establecido en el articulo 158 del Cddigo

Tributario.

Retencidon a sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o
territorios con regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos

fiscales.
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El articulo 158-A del Cddigo Tributario establece que las personas naturales o
juridicas, sucesiones, fideicomisos, sociedades irregulares o de hecho o union de
personas, domiciliados en el pais, deberan retener el veinticinco por ciento como
pago definitivo, cuando paguen o acrediten sumas a personas naturales o juridicas,
entidad o agrupamiento de personas o cualquier sujeto, que se hayan constituido, se
encuentren domiciliados o residan en paises, estados o territorios con regimenes
fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, de acuerdo a este
codigo, o que se paguen o acrediten a través de personas, entidades o sujetos
constituidos, domiciliados o residentes en los referidos paises, estados o territorios y

cuyo pago tenga incidencia tributaria en la republica de EI Salvador.

Retenciones por pago o Acreditacion de Utilidades

A efectos del articulo 72 de la Ley de Impuesto sobre la Renta establece que la

retencion se efectuara en los siguientes casos:

- Cuando el sujeto domiciliado pague o acredite utilidades a sus socios, accionistas,
asociados, fideicomisarios, participes, inversionistas o beneficiarios, estaran

obligados a retener un porcentaje del cinco por ciento (5%) de tales sumas.

- Cuando los sujetos pasivos domiciliados paguen o acrediten utilidades a sus socios,
accionistas, fideicomisarios, participes, inversionistas o beneficiarios, domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales
preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, se aplicara la retencion del

veinticinco por ciento 25%, regulada en el articulo 158-A del Cédigo Tributario.

En cumplimiento a la obligacion establecida en el articulo 73 de la Ley de Impuesto

sobre la Renta, la retencion se efectuara cuando:

- Los representantes de casas matrices, filiales, sucursales, agencias y otros
establecimientos permanentes que paguen o acrediten utilidades a sujetos no
domiciliadas en El Salvador, deberan retener el cinco por ciento en concepto de

impuesto sobre la renta.
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Retencion por Préstamos

De conformidad con el articulo 74-A de la Ley de Impuesto sobre la Renta, las
personas juridicas o entes sin personalidad juridica domiciliadas en El Salvador, deberan
retener el cinco por ciento (5%) en concepto del impuesto sobre la renta por las sumas de
dinero o bienes en especie que entreguen en concepto de préstamos, mutuos, anticipos o

cualquier otra forma de financiamiento a:

a) Sus socios, accionistas, asociados, participes, fideicomisarios o beneficiarios
y a los sujetos relacionados a éstos segun lo dispuesto en el articulo 25,

inciso final de la presente ley.

b) Sujetos o entidades constituidos, ubicados o domiciliados en el exterior en
paises, estados o territorios de baja o nula tributacién o paraisos fiscales.

c) Su casa matriz ubicada o domiciliada en el exterior, 0 en su caso, a sucursal,
agencia u otro establecimiento ubicado o domiciliado en el exterior
relacionado con su casa matriz. (Mendoza Orantes, Ley de Impuesto sobre la
Renta, 2016)

Salvo en las disposiciones sefialadas en los numerales del 1 al 5 del mismo articulo

y los casos de exencidn del articulo 74-B de la misma Ley.

3. GUIA DE ORIENTACION DG-001/2018

El 21 de marzo 2018, la Direccion General de Impuestos Internos (DGII), emitid la
nueva Guia de orientacion general para facilitar la determinacién de Precios de
Transferencia establecida en el Art. 62-A del Codigo Tributario y otras disposiciones

pertinentes.

Esta guia tiene como objeto facilitar a los contribuyentes la aplicacion del
tratamiento tributario en las operaciones y transacciones realizadas con sujetos relacionados
0 con sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con

regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.
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Esta guia constituye modificaciones a la Guia de Orientacion DG-001/2012 emitida
el 21 de marzo de 2012, misma a la que sustituye, debido a la reforma promovida al
articulo 62-A del Cédigo Tributario(CT), que consta en Decreto Legislativo N° 763 de
fecha 31 de julio de 2014, mismo que fue derogado por la Sala de lo Constitucional, el
pasado doce de diciembre 2018, en el proceso de inconstitucionalidad 126-2014, referido a
reformas del Codigo Tributario; pero por ser una guia de orientacion que facilita la
comprension de las leyes tributarias y su funcion es servir como una herramienta para
facilitar el cumplimiento de las obligaciones tributarias que correspondan, de conformidad
a lo establecido en el Cddigo Tributario y demas Leyes Tributarias, queda a disposicion
para el uso de los contribuyentes que celebren operaciones con sujetos relacionados o
sujetos ubicados en algun régimen fiscal preferente, asi como a los auditores que los

dictaminen.
La guia contiene:

¢ Identificacién de los sujetos relacionados de conformidad con el Cédigo Tributario
e Andlisis de comparabilidad

e Determinacién del precio

e Pasos para aplicacion de metodologia

e Presentacion del F-982

e Conservacion de documentacién, informacion y prueba

e Tratamiento tributario de las operaciones

e Obligaciones tributarias del auditor fiscal

e Ejemplos generales
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CAPITULO Il: METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION
2.1. METODO DE INVESTIGACION

Con base al diagnéstico situacional realizado en la sociedad Granjita El Progreso,
S.A. de C.V,, se identificd que entre las principales dificultades que afectan al personal de

la sociedad en relacion a la determinacion de Precios de Transferencia se encuentran:

e Laseleccion del método a aplicar para la determinacion de Precios de Transferencia

en las operaciones entre partes relacionadas

e La seleccion de bases de comparabilidad de precios establecidos en operaciones
realizadas por sujetos independientes a la sociedad, en transferencias de bienes

similares a los transferidos entre los sujetos relacionados

e Los riesgos fiscales que implica el incumplimiento de las obligaciones tributarias,
relacionados con los Precios de Transferencia, que compruebe y sustente que las
operaciones entre sujetos relacionados son asignadas en consideracion a precios de

mercados segun el principio de plena competencia

En atencion al alto grado de importancia y relevancia de estas dificultades como
equipo investigador consideramos sumamente importante contribuir a dar solucion a las

problematicas antes mencionadas.

Con la finalidad de contribuir al fiel cumplimiento de la normativa legal vigente y a
la reduccion de los riesgos tributarios para la sociedad Granjita EI Progreso S.A. de C.V., se
pretende dar solucion a las problemaéticas anteriormente planteadas a través del disefio de
“PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS
CON LA SOCIEDAD GRANIJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V., CON BASE A LA
NORMATIVA TRIBUTARIA VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019”.
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2.2. TIPO DE INVESTIGACION

El método de investigacion que se aplicara es el método cientifico, el cual consiste

en abordar inicialmente mediante pasos ordenados de manera general y finalizando con los

componentes particulares o especificos de la problematica diagnosticada; razén por la cual

podemos afirmar gque la investigacion sera de tipo:

BIBLIOGRAFICA

Tomando como bhase la informacion obtenida de diferentes sitios de internet,

documentos, tesis, libros e informes fiscales.
DESCRIPTIVA

A través de la cual se expone el fendmeno en estudio y la manera en como éste se
encuentra altamente ligado a los aspectos tributarios del pais, lo que da lugar a

serias consecuencias Y riesgos fiscales en caso de una aplicacién indebida.
INVESTIGACIONES DE CAMPO

Pretende evidenciar e identificar la complejidad que genera para la sociedad la
determinacion de Precios de Transferencia entre partes relacionadas, como
consecuencia de la ambigledad de la normativa aplicable y el escaso material de

consulta sobre el tema.
EXPLICATIVA

Va mas alla de la descripcién de conceptos y problematicas o del establecimiento de

relaciones, se dirige a responder a las causas que originan dichas problematicas.
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2.3. UNIDADES DE ESTUDIO
En esta investigacion se considera esencialmente como unidades de estudio a:

= Granjita El Progreso, S.A. de C.V.; por ser considerada la responsable de la correcta
aplicacion de la normativa nacional e internacional en materia de Precios de
Transferencia, de las operaciones efectuadas entre la sociedad en estudio y sus

partes relacionadas.

= Las empresas consideradas partes relacionadas con Granjita El Progreso, S.A. de
C.V.

2.4, POBLACION O UNIVERSO DE INVESTIGACION

Nuestro universo de estudio lo constituyen los profesionales de contaduria publica
de la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V., y las empresas relacionadas o vinculadas
con las cuales realiza operaciones comerciales de transferencia de bienes o prestaciones de
servicios; asi como los responsables de los entes reguladores en materia de Precios de
Transferencia en El Salvador.

2.5. METODOS DE MUESTREO Y TAMARNO DE LA MUESTRA.

No es aplicable por tratarse de una poblacion reducida por lo que se vuelve viable
llevar a cabo la investigacién sobre el 100% de la poblacion, integrado por los
profesionales de contaduria publica de la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.y las

empresas relacionadas.
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2.6. TECNICAS PARA RECOLECTAR INFORMACION
a) Técnicas de investigacion de campo

» Cuestionario. Aplicado para la recoleccién de datos, con preguntas cerradas, y
semi-cerradas y en algunos casos de seleccion mdltiple, dirigida a los profesionales
en contaduria pablica que laboran en Granjita EI Progreso, S.A. de C.V. y
sociedades relacionadas. Mediante éste se recopilard informacion de campo que
brinda apoyo para demostrar la existencia e importancia de dar soluciéon a la

problematica encontrada.

= Entrevista. Se vuelve uno de los instrumentos fundamentales en la realizacion de la
investigacion a través de la cual se obtiene informacion de diversos ambitos
relacionados con la determinacion de Precios de Transferencia y el ambiente en que
se ve inmerso dicho tema. Las personas a entrevistar son personal clave
intimamente ligado con la aplicacion y cumplimiento de la normativa tributaria

dentro de la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.y sus partes relacionadas.

b) Técnicas de investigacion documental

Gran parte de la informacion tedrica general sobre el tema proviene de una
busqueda bibliografica y de organismos especializados como el Ministerio de Hacienda,
informacidn que viene a formar parte del sustento y formacién de una base solida sobre

la investigacion en materia de Precios de Transferencia.
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2.7. PLAN DE LEVANTAMIENTO DE DATOS

Tabla 3 Plan de levantamiento de datos

¢CUANDO? INSTR;QMU;NTOS? ¢COMO?  RESPONSABLES ;CON QUE? ¢DONDE?
La Los instrumentos Se El grupo de Serd necesario  La informacion
recoleccion  utilizados parala  entrevistara investigacion el uso de seréd
de la recoleccion de la tanto al conformado por:  computadoras  recolectada en
informacién  informacion seran:  administrador Fatima de los portéatiles y las
serallevada  laentrevistay el como al Angeles Montano  dispositivos de  instalaciones
a cabo el cuestionario contador Montano, almacenamiento  de la sociedad
dia jueves dirigidos al general de la  Jennifer Odalis  de informacion. Granjita El
21 de contador general y sociedad. Garcia Progreso S.A.
febrero de  al administrador de  Asimismo Hernandez, de C.V, las
2019. la sociedad. también les Lorenza del que se
De 8:00 am seran Carmen Diaz encuentran
a 12:00 md. suministrados  Nolasco y Jorge ubicadas sobre
cuestionarios ~ Abimael Ayala el kilébmetro 63
a las mismas Guillen. carretera a
personas. Sensuntepeque,

caserio Santa
Lucia, cantdn
Magquilishuat
del municipio
de llobasco,

Cabafias.
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2.8. PROCESAMIENTO DE LA INFORMACION

Luego de obtenida la informacion mediante el suministro de los instrumentos de
investigacion seré necesario para un mejor manejo la utilizacién de una matriz de vaciado

como la siguiente:

Tabla 4 Matriz de vaciado

Preguntas Respuestas Quién respondid

1- (Qué - e
transacciones =~ - e
danorigegna T B

Precios de T

Transferencia? = T T T T e

Para el procesamiento de la informacion recolectada a través de los instrumentos y
técnicas de investigacion, fue necesario el uso del paquete utilitario de Microsoft Office
2016, facilitando el manejo, ilustracion e interpretacion de la informacion obtenida.

2.9. PRESENTACION Y ANALISIS DE LA INFORMACION

Con el objetivo de realizar una eficaz interpretacion y analisis de la informacién
obtenida de las distintas técnicas e instrumentos de investigacion, ésta sera presentada
mediante tablas y graficos resultantes de la informacion, alcanzados a través de los
diferentes cuestionamientos al personal seleccionado de la sociedad. Posteriormente al
procesamiento de la informacion se desarrollé un andlisis e interpretacion de la informacion
y de esta manera se determind con mayor evidencia las areas que requieren mayor apoyo de
acuerdo a los resultados mayoritarios obtenidos de cada pregunta y dar una propuesta de

solucion para las distintas problematicas encontradas.
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CAPITULO IlI: SITUACION ACTUAL DE GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE
C.V.

3.1. GENERALIDADES

Luego del vaciado de la informacién obtenida mediante la administracion de las
entrevistas al administrador general y al contador general de Granjita El Progreso, S.A. de
C.V., se obtuvieron los elementos necesarios para construir la situacion actual en diferentes
aspectos, logrando identificar las necesidades en el desarrollo de las operaciones en

términos de Precios de Transferencia.

Segun la escritura de constitucion, Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., surgi6 el 10
de diciembre del 2007, integrada por ocho socios del nucleo familiar y cuyo giro principal
es la crianza y desarrollo de aves ponedoras, produccion y venta de huevos, produccion y

venta de cerdos y como actividad secundaria la produccién de miel (apicultura).

La idea de constitucion de la sociedad nace del fundador, en miras del crecimiento
econdmico y como una manera de formalizacion de operaciones, tras llevar mas de 20 afios
operando como comerciante individual, al mismo tiempo, esto le permitiria ir integrando a

sus hijos como co-propietarios, a traves de la distribucion de acciones.

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., tiene como mision: “Deleitar las exigencias de
nuestros clientes a través del consumo de productos de primera calidad, ofreciendo los
mejores y mas exquisitos cortes de carne de cerdo, embutidos, huevos y miel 100% frescos
y saludables provenientes de nuestras granjas salvadorefias, garantizando la obtencién de

productos a precios competitivos”.

La visién como institucion es: “Ser lideres en la comercializacion de los mejores
productos pecuarios a nivel nacional y regional logrando establecernos como un concepto

innovador y de alta calidad”.
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3.2. HISTORIA DEL GRUPO EL PROGRESO

La historia inicia en los afios 70 cuando el principal fundador comenzo a
escribir un momento de superacion, emprendimiento y visién para conseguir un
futuro mejor, no solo para él y su familia, sino para muchos salvadorefios. Tras los
frutos que empezaba a dar el negocio hacia finales de los afios 80 pudo inscribirse

formalmente como empresa.

Es ahi donde nace con el primer nombre y apellido, cuando el Ministerio de
Hacienda pregunto6 al fundador como queria llamarle, y sin pensarlo movido por la
inspiracion del instante pronuncié “Granja El Progreso”. Es asi que ya inscrito,
comenz6 la contratacion de personal e inici6 la busqueda de alternativas de
perfeccionamiento de los procesos para poder industrializarlos, controlarlos y

sistematizarlos.

Conforme se iba diversificando el negocio, decidié formar las diferentes
alternativas de productos y servicios: “Granja El Progreso”, destinada a Ila
produccion porcina; “Granjita El Progreso, S.A. de C.V.”, destinada a la produccion
avicola; “Porcicultores Unidos, S.A. de C.V.”, destinada a la facilitacion del
mejoramiento de procesos y estandares de calidad; “Alimentos Nutritivos, S.A. de
C.V.”, como alternativa para comercializar los productos que provenian de las
granjas y “La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V.”, destinada a ofrecer productos
no solo de cerdo, sino también de pollo y de res, en cadena de restaurantes. (La
Canastita de Maria, 2019)

Es asi como las sociedades antes descritas fueron nombradas Grupo EIl Progreso en
el afio 2016, de quienes resulta importante mencionar que el grupo no esta inscrito
legalmente, por tanto, no cuentan con un documento que respalde su existencia. Se puede

decir que existe solamente de hecho a nivel de publicidad y de propaganda.

Anteriormente se veia como una administracion independiente entre una empresa y

la otra, no tanto como grupo; las reuniones solo eran de las areas productivas entre Granjita
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El Progreso, S.A. de C.V. y Granja El Progreso, es decir las otras empresas funcionaban

por separado.

El grupo surgid a raiz de que las empresas tenian necesidad de abastecimiento y
adquisicion de materias primas, compras, ventas de productos y servicios. Asi mismo, las
contabilidades de las empresas pasaron a manos de una sola persona, sirviendo para
reivindicar criterios en cuanto al procesamiento de la informacion e incluso en la parte del
sistema se unificaron criterios a fin de que, en la medida de lo posible, fuesen uniformes en

todas las empresas, es ahi donde inicia a funcionar como grupo El Progreso.

3.2.1. Riesgos y beneficios de pertenecer a un grupo empresarial

La concentracion de los recursos y operaciones funcionando como una misma
sociedad, implica al mismo tiempo un incremento y agrupacion de los riesgos, generando
que la totalidad de los activos se encuentren afectados por una serie de riesgos, esto no
ocurre si se encuentra distribuido el capital entre varias sociedades, es decir, al funcionar de
forma independiente los riegos de una sociedad, no generan el mismo impacto en las

sociedades relacionadas.

Ademas si las sociedades relacionadas trabajan de manera independiente generan
valor agregado a sus productos terminados, por ejemplo; si Granjita El Progreso, S.A. de
C.V., vende cerdos en pie a Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., ésta Ultima tiene que
reubicar y agregarle los costos en que incurre, como: el pago de salarios a un contador de
costos, auxiliares, asi como por el pago a personal de ventas, pagos de servicios basicos y
otros, significando la determinacion de un nuevo precio de venta de los productos

transformados.

Por su parte el funcionamiento en forma conjunta puede generar también factores
positivos o beneficios relacionados al tema de financiamiento, cuando existe necesidad de
solicitar financiamiento bancario, los bancos no se basan en observar la situacion financiera
de una empresa determinada, sino que analizan la informacion del grupo en general, tanto

los proveedores, el nivel de rentabilidad, liquidez y otros, indicando que aunque la empresa
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solicitante, analizada de forma independiente no demuestre rentabilidad con sus razones
financieras, incluso puede no ser atractiva para los bancos, pero al analizarla de forma
conjunta como un todo resulta rentable, esto genera una mayor confianza en relacion al

pago de la deuda a adquirir.

En términos financieros una empresa se vuelve respaldo de la otra, pues para
obtener financiamiento se vuelve mucho més confiable analizar las operaciones de varias
empresas relacionadas, no solo porque tienen un capital que se transfiere en bienes; sino
mas bien, porque los duefios del capital y la administracion son los mismos, generando
influencia al momento de solicitar financiamiento. Pese a lo anterior, aun existiendo un
socio con mayor influencia sobre la gobernabilidad de politicas financieras; y capaz de
ejercer control dentro de algunas de las sociedades relacionadas, no se aplica el proceso de

consolidacion de estados financieros.

3.3. AREA ADMINISTRATIVA

De acuerdo a la estructura organizativa, la direccion de la sociedad es ejercida por la
Junta Directiva conformada por el presidente, vicepresidente, secretaria y dos suplentes;
cuya funcién principal es la toma de decisiones estratégicas a nivel general, en armonia con
la vision de la entidad, requiriendo en algunas ocasiones de servicios de consultoria

externa.
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llustracion 7 Estructura del Organigrama de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

JUNTA DIRECTIVA

ASESORIA TECNICA Y
ADMINISTRATIVA

I

==

—4{ PRODUCCION DE HUEVO ‘

4{ CASETEROS ‘
4{ CLASIFICADORES ‘
4{ OFICIOS VARIOS ‘
4{ DESARROLLO DE GALLINAS ‘
4{ MANEIOS ¥ VACUNACION

= VENTAS, COMPRAS Y
GESTACION

o AUXILIARES
CREDITOS

MATERNIDAD RECURSOS HUMANOS ‘

LOGISTICA ¥ TRANSPORTE

VERRACOS MOTORISTAS ‘

DESTETE PRODUCCION DE MIEL

IR

REEMPLAZOS ‘

ENGORDE

Fuente: Contador General de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

A nivel del organigrama existen cuatro departamentos importantes: produccion y
desarrollo, multiplicadora de cerdos, administracion y ventas, y contabilidad; cada uno con

las funciones definidas, que se presentan a continuacion:

Produccion y desarrollo: Esta area esta dedicada a la produccion de huevos, en
donde realizan actividades los caseteros y los clasificadores, de acuerdo al tamafio de los
huevos; y el desarrollo de las gallinas que comprende desde la compra de la pollita,

alimentacion y vacunacion hasta la etapa de postura.

Multiplicadora de cerdos: También Ilamada produccién de cerdos, es aqui donde
Ilevan a cabo todas las actividades desde la etapa inicial de gestacion hasta la etapa final de
engorde, pasando por maternidad, destete, reemplazos, y verracos, hasta que el cerdo esta
listo para la venta. De acuerdo al sistema contable de la entidad cada una de las etapas es

considerada como centro de costos.

Administracion y ventas: En esta area desarrollan los procesos de cotizacion para

hacer las compras a los proveedores tanto al contado como al crédito y el control de las
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ventas a los clientes relacionados e independientes, evaluando procesos de contratacion de

nuevo personal para la empresa y abordando aspectos de logistica y transporte.

Contabilidad: La funcién principal es registrar todas las operaciones que efecttan
en la empresa como compras, ventas, arrendamientos, financiamientos y otros. Esta funcién

es ejecutada por el contador y los auxiliares contables.

3.4. INVENTARIOS

La empresa en estudio cuenta con un inventario listo para la venta, y un inventario
para consumo propio. Debido a la existencia de un proceso de transformacion en la
actividad que desarrolla, invierte en medicamentos y concentrados para la alimentacion de
ganado porcino y produccion avicola para obtener como resultado un inventario realizable

de carnes, cerdos en pie, huevos y gallinas.

Para ello deben cumplirse pardmetros establecidos que miden la condicion
alimenticia de los cerdos, uno de los pardametros es invertir 2.10 kilos de concentrado para
obtener una libra de carne y para el caso de las gallinas muchos productores indican que la

conversion ideal es un quintal de harina para obtener un carton de huevos.

El método utilizado para el registro de los inventarios es el perpetuo o permanente y

la valuacidn de los inventarios se hace a través del costo promedio.

3.4.1. Estructura de los inventarios

Materia prima: Comprende la materia prima para la elaboracion de concentrado: maiz, soya
y sorgo; y el concentrado terminado que es utilizado para la alimentacion de los cerdos y

las aves.

Inventario de medicamentos: Determinado por el plan de vacunacion que le aplican a cada

lote ya sea de cerdos o gallinas, durante las etapas de crecimiento y desarrollo.
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Inventario de cerdos en crecimiento: Comprende los cerdos en la etapa de engorde.

Inventario de productos listos para la venta: Comprende huevos, embutidos y carne en las
salas de venta llamadas Canastitas de Maria.

3.4.2. Técnicas de identificacion
Produccién de cerdos

En Granjita El Progreso, S.A. de C.V., no existe una identificacion para cada cerdo,
el control lo llevan por lotes, todos los cerdos que nacen entre el dia domingo y el dia
sabado de una misma semana forman un lote. La forma de asignar el nimero de lote es con

base a las 52 semanas del afio.

Por ejemplo, los cerdos que nacen en la semana uno, son llamados lote uno, los que
nacen en la semana dos, son llamados lote dos y asi sucesivamente conforme a la semana
en que nacen. La forma de identificarlo en el sistema es lote 01 2019, lote 02 2019, por lo
tanto, el primer lote no se repetird durante el afio en curso ni mucho menos en el siguiente

afo.

En la etapa de gestacion los cerdos son identificados como lote 1 2019 acompafiado
de una G, a fin de evitar confusiones, teniendo en cuenta que la etapa de gestacién es muy
diferente a la etapa de crecimiento. Las cerdas inseminadas en la semana 1 van a parir en la
semana 17 del afio, entonces el lote de gestacion no coincide con el lote de engorde o

crecimiento.
Produccién de huevos

En el caso de las gallinas, todas las pollitas compradas en un mismo dia forman un
lote. La forma de identificar los lotes es con base a un nimero correlativo, el cual inicié
desde el primer lote y asi sucesivamente, independientemente del afio en curso, el nimero

correlativo continla de forma ascendente.
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La gallina propiamente no es parte de un inventario, lo que se vende es el huevo y
no la gallina, si bien es cierto al final genera provecho como gallina de descarte, se vuelve
parte de la venta, pero nunca estuvo en el inventario, es decir el giro no es vender gallinas,

aunque esto se vuelva habitual en la empresa.

3.4.3. Periodo de rotacién del inventario

El inventario de cerdos rota todas las semanas, la venta de los cerdos es acorde a la
disponibilidad, significa que en una semana deberia de venderse el lote que esta disponible.
En cambio, el inventario de huevos tiene una rotacion diaria, por ende, el huevo producido

es distribuido en el mercado o directamente a los clientes especificos.

3.4.4. Maximos y minimos

Establecer maximos y minimos es complicado, sin embargo, tiene mucha relacién
con las temporadas del afio. Normalmente en la empresa ya conocen el tiempo en que las
ventas aumentan, para los cerdos es entre los meses de noviembre y diciembre, por lo tanto,
se trata que los lotes sean mas poblados con la finalidad de no vender cerdos tan pequefios,
resulta que muchas veces al no cubrir la demanda corresponde vender el cerdo mas joven y

esto desperdicia el potencial de crecimiento.

Para el huevo, la semana santa es una de las mejores épocas para introducirlo al
mercado, para determinar las existencias no existe un procedimiento establecido, no
obstante, en las salas de venta lo realizan con base a técnicas estadisticas. Procede a
determinar cuanto fueron las ventas dentro de los ultimos tres meses y establecer un
promedio diario, en base a ello calcular el inventario minimo y maximo para no

desabastecerse de producto.
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3.4.5. Levantamiento fisico de inventario

El inventario fisico a nivel general tanto de cerdos y huevos lo hacen mensualmente
comprobado desde la parte contable y documentado mediante una bitdcora de
levantamiento fisico de inventario. En el caso de los cerdos llevan un inventario selectivo
cada semana, tomando un lote especifico con recuento individual. Asi mismo en las
canastitas de Maria (salas de venta) efectlan un inventario diario, determinando las
existencias al terminar el dia. De igual modo para el huevo se lleva un inventario selectivo
una vez por semana comprobado desde contabilidad, méas sin embargo el encargado de

produccién realiza inventario diario.

Las diferencias encontradas al realizar inventario fisico, para el huevo deben ser
facturadas y para el cerdo muchas veces puede ocurrir que no actualizan los datos, puede
suceder que murieron algunos cerdos o fueron vendidos y no informaron en el momento,
para tales casos llevan a cabo una investigacion hasta determinar de donde provienen las

diferencias encontradas logrando en muchas ocasiones subsanarlas.

3.4.6. Resguardo de inventarios

Como medidas de seguridad existentes para la salvaguarda de los inventarios, la
sociedad cuenta con camaras de vigilancia en las salas de venta y en las entradas
principales de la granja, asi mismo existen camaras de seguridad al interior de la granja, en
el area de clasificacion y en las bodegas. Pagan vigilancia privada, existe un seguro que
cubre el transporte de materiales y transporte de mercaderias y una pdliza que cubre
incendios por dafios, siniestros y tormentas. Por otro lado, en los camiones hacen uso del

Sistema de Posicionamiento Global (GPS) para localizacion y monitoreo de las rutas.
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3.5. PROCESOS PRODUCTIVOS

Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., ofrece dos lineas principales de productos a sus
clientes, transformando materias primas a través de los procesos productivos detallados a

continuacion:
3.5.1. Produccién de huevo

En el area de produccion de huevo han establecido cinco etapas de produccién, las

cuales son las siguientes:

llustracion 8 Produccion de Huevo

R b
A
ETAPA 1. DESARROLLO l—ﬁ 2. PRODUCCION [ 3. CLASIFICACION > 4 4. EMPACADO
1 2 3 4 = || 2L 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 |13 V 55 | 56 57 | 58 59 60
SEMANA
1 2 3 4 5 6 el | oAl 22 23 24 25 . | 40 41 42 43 44 43 46 75 76 77 78 79 80
MANEJO Y VACUNACION
1. Desarrollo: Etapa que comprende el periodo de crecimiento de la pollita,

cuya duracion es de 0 a 20 semanas. Luego de adquiridas, se mantienen en esta etapa para
posteriormente trasladarlas a la etapa de produccion, para su respectivo adapte en las jaulas
de produccion e iniciar la etapa de postura o produccion. La adquisicion de las pollitas es
realizada por medio de cajas al proveedor, cada caja contiene 102 pollitas de dos a cuatro

dias de nacidas incluyendo dos por reposicion o mortalidad.

2. Produccion: Etapa o periodo en el que la gallina produce huevos, esta
comprendida desde la semana 20 hasta la semana 80, es decir, una vez la gallina es ubicada
en esta fase produce huevos durante 60 semanas. En promedio una gallina tiene un

agotamiento de 80 semanas antes de su descarte, comprendidas entre la fase de desarrollo
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desde la semana 1 hasta la semana 20 y la fase de produccion desde la semana 20 hasta la

semana 80.

3. Clasificacion: Area considerada en el proceso de produccion, en ella reciben
el huevo a granel, clasificandolo y determinando su tamafio en Jumbo, extra grande,

mediano, pequefio, chiquito, averia o raspado.
4. Empacado: Comprende el proceso de empacado del huevo.

5. Manejo y vacunacion: Area dedicada al suministro de medicamentos
necesarios para el sano desarrollo de las aves, como lo son los suplementos vitaminicos o
tratamientos contra enfermedades; igualmente realiza despiques o seleccidén para mantener

uniformidad en la produccion.

3.5.2. Multiplicadora de cerdos

En el area de multiplicadora de cerdos la empresa ha establecido seis etapas de

produccion, entre las que se encuentran:

llustracion 9 Multiplicadora de cerdos o produccién de cerdos.

5. VERRACOS

SEMANA 10 DE EDAD - SELECCION

1. GESTACION

SEMANA

1|2|3|4|... 16
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1. Gestacion: Es la primera etapa de la produccion de cerdos cuya duracion es
de 16 semanas en donde la hembra es inseminada de forma artificial y puesta en separos
independientes bajo climas controlados, una vez cumplidas las 16 semanas de gestacion
éstas son trasladadas a cunas de maternidad, que son instalaciones adecuadas para el

cuidado de los lechones.

2. Maternidad: Esta etapa cuenta con un ambiente sumamente controlado con
un sistema de ventilacion para que las cerdas se mantengan en un ambiente fresco. Una vez
las cerdas paren, cada cerda amamanta a sus lechones, requiriendo de personal maternal

laborando en turnos de 24 horas.

Debido a que el nacimiento de lechones ocurre todos los dias y en todo momento,
ésta area requiere de mucha atencion y cuidados, ocurre que los lechones, al no ser
separados de su madre corren el riesgo de ser aplastados por ella durante el
amamantamiento, esta etapa tiene una duracion de 3 a 4 semanas. Una vez finalizada la
cerda es separada de los lechones y vuelve a la etapa de vacias, en esta etapa la cerda puede
pasar una semana vacia después del parto antes de volver a ser inseminada y los lechones

son trasladados a la etapa de destete.

3. Destete: Una vez que los lechones son separados de la madre, en la semana
3 0 4 de vida pasan a esta etapa, tiene una duracién entre 6 0 7 semanas, en las que el cerdo
se mantiene en piso de plastico; posteriormente en la semana 10 de vida se seleccionan las
hembras que seran llevadas al area de reemplazo y los demas son llevados a la etapa de

engorde.

4. Verracos: Esta es un area donde s6lo se encuentran cerdos machos de
quiénes es extraido el semen, que posteriormente es preparado y esterilizado para inseminar

a las cerdas reemplazo de forma artificial.

5. Reemplazos: En esta etapa se encuentran todas aquellas cerdas en
desarrollo que aun no han tenido su primer parto, estas cerdas son seleccionadas y

separadas en la semana 10 de vida para posteriormente convertirse en madres.
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6. Engorde: En las primeras semanas de esta etapa, los cerdos se encuentran en
piso plastico con una altura aproximada de un metro y medio del piso, ahi son alimentados
y les aplican todo el tratamiento de vacunacion que los vuelven inmunes a las
enfermedades. En el proceso de produccion no realizan la castracion de cerdos debido a que
efectan dos aplicaciones de un medicamento para la esterilizacion del cerdo, esta etapa

dura entre 14 o0 15 semanas.

Un cerdo puede estar listo para su venta durante todo el proceso productivo, pero
alcanza el ideal de venta en la etapa de engorde. Asimismo, durante cada una de las etapas

de produccion de cerdo, pueden presentarse mortalidades o descartes de cerdas.

3.6. COSTOS

Los costos constituyen uno de los elementos fundamentales en la elaboracion de
todo tipo de bienes y servicios, influyendo elementalmente en la competitividad de

mercado y en la fijacion de precios.

3.6.1. Elementos del costo

Los elementos del costo en Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., para ejecutar las

diversas etapas del proceso productivo, estan conformados de la siguiente manera:
- Uso de materia prima (concentrados y medicamentos)

- Mano de obra directa (salarios, horas extras, vacacion, aguinaldo y demas

prestaciones de ley)

- Costos indirectos de fabricacion (agua, servicio de energia eléctrica, servicio de

transporte, licencias, depreciaciones, analisis veterinarios)
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- Costo de adquisicion y costo de medicacion para el caso de la produccion de
huevo, y para la multiplicacion de cerdos Unicamente separan el costo de

medicacion

Tabla 5 Elementos del costo

PRODUCCION DE HUEVO MULTIPLICADORA DE CERDOS
1. Materia prima 1. Materia prima

2. Mano de obra directa 2. Mano de obra directa

3. Costos indirectos de fabricacion 3. Costos indirectos de fabricacion
4. Costo de adquisicion 4. Costo de medicacion

5. Costo de medicacion

En sintesis, los elementos del costo productivo son: materias primas, mano de obra
y costos indirectos; estos son constantes, independientemente de la fase en la que se
encuentre el lote o0 grupo de animales. Asimismo, las actividades que llevan a cabo en cada
uno de los procesos son: alimentacion y cuidado de animales, limpieza de instalaciones y

administracion de vacunacion y medicamentos en el tiempo asignado.

3.6.2. Costeo de productos

Para la determinacién del costo de los productos, la sociedad cuenta con un sistema
de acumulacion de costos, que le permite controlar y registrar los costos incurridos durante
cada proceso productivo de manera eficiente, de modo que registra detalladamente el
consumo de materiales, materias primas, medicamentos, mano de obra y costos indirectos

como depreciaciones, agua potable y energia eléctrica.

En el caso de la produccion de cerdos realizan la acumulacion de costos por lotes de
cerdos, clasificados asi al momento del nacimiento, una vez identificado el lote todo lo que

vaya consumiendo en cuanto a materiales, materias primas, medicamentos, mano de obra y
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costos indirectos es cargado o aplicado mediante una hoja de costos, proporcionada
directamente por el sistema, registrando por ejemplo la cantidad de concentrado consumido
asi como las notas de envio con la que fue descargado, el tipo de concentrado con el que se

alimentd y la fecha en que fue realizado.

La sociedad al final del mes realiza un prorrateo tanto de la mano de obra como de
los costos indirectos utilizados en todos los lotes de cerdos, con base al factor de
distribucion (numero de cerdos en existencia por lotes), mientras ese cerdo no es colocado
en el mercado es considerado como inventario en crecimiento. En el caso de mortalidad, los
costos acumulados de los cerdos hasta la fecha, son distribuidos en el lote al que

pertenecian.

Para la determinacion de costos en la produccion de huevo, no es posible la
acumulacién de costos de un mes para otro, como en el caso de la multiplicacion de cerdos,
lo que hace es una distribucién del costo total de la produccion consumida en el mes, ya sea
en materias primas, materiales, mano de obra, costos indirectos y agotamiento de gallinas si
los hubiere, entre la produccién del mes; por ende el costo total incurrido en la produccion
del mes es dividido entre las unidades producidas en el mes, que en este caso son cajas de

huevos, obteniendo asi el costo de las caja de huevos.

Para la asignacién de costos por unidad se lleva a cabo un proceso diferente ya que
el huevo es clasificado en diferentes tamafos: jumbo, extra grande, mediano, pequefio,
chiquito y averia o raspado. En este caso cada tipo de huevo tiene diferente precio de venta
en el mercado, utilizdndose el método de costeo por absorcion de costos, significando que
el huevo de mejor precio en el mercado es el que absorbe méas costos de produccion,
garantizando asi la rentabilidad de los productos de menor precio en el mercado y evitando

vender productos por abajo del costo.

En cuanto a las medidas de control interno aplicadas para el area de costos, cuentan
con un control de inventario de materias primas, permitiendo determinar las entradas y
salidas del inventario y respaldado con las notas de envios y recepcion debidamente
firmadas por la persona que las entregd y la que recibid, ademas cuentan con un historial de

la emisién y recepcidn de estos documentos en el sistema.
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3.7. COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS

La sociedad obtiene los siguientes productos para comercializar: cerdos en pie en un
85%, abasteciendo mayormente a la empresa Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., y cerdos

cortados en un 15% de la produccién total; y huevos respectivamente.

Para la comercializacion de éstos productos utiliza tres segmentos de mercado: La
venta de huevos y cerdo cortado en las salas de venta conocidas como Canastitas de Maria,
que comprende las ventas al detalle, ademas de las diferentes ventas a clientes
institucionales por medio de contratos, tales como Grupo Callejas, sociedad Medrano
Flores, S.A. de C.V. (Pan Sinai), Club de Playa Salinitas, Foodtechn, S.A. de C.V. y a
clientes informales compuesto por comerciantes individuales mayoristas y minoristas de la

Zona.

Las ventas se distribuyen entre partes relacionadas e independientes en los

siguientes porcentajes:

Tabla 6 Porcentajes de ventas

CLIENTES INDEPENDIENTES

PARTES
PRODUCTO
RELACIONADAS
INSTITUCIONALES INFORMALES DETALLE
Huevos 25% 40% 34% 1%
Cerdos 15% 0% 25% 60%

La modalidad de comercializacién de los productos entre partes relacionadas es
realizada en su totalidad al crédito con un plazo de 60 dias, y con clientes independientes el
50% al crédito y 50% al contado.
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La estructura de las cuentas por pagar y por cobrar estan divididas en cuatro
segmentos: De 0 a 30 dias, 30 a 60 dias, 60 a 90 dias y méas de 90 dias, haciendo distincién
entre partes relacionadas e independientes.

Para la produccion de cerdos consideran como competidores directos a las granjas
ubicadas en las zonas aledafias como Granjita San José, Granja Jovel's y otras dedicadas a
la misma o similar actividad comercial. Por otro lado, para la produccion de huevos, existe
variedad de competidores desde comerciantes individuales del sector formal e informal
hasta competidores directos como El Granjero, S.A. de C.V. y Granja la Catalana, S.A. de
C.V.

Las técnicas de seleccion para la venta de un cerdo son determinadas mediante el
despunte realizado en la semana 20 de edad, entendiéndose como la separacion de cerdos
que aun no han cumplido la edad promedio, pero si el peso promedio de venta, oscilante

entre 240 y 250 libras y por la edad del cerdo alcanzada entre la semana 24 y 25 de vida.

3.7.1. Otorgamiento de descuentos y promociones

Normalmente los precios de venta de los productos son a precio de mercado, sin
embargo, Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., cuenta con politicas de descuento y

promociones a sus clientes, otorgado a partir del nivel de venta por cliente.

3.8. PROVEEDORES

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., no exige requisitos para la clasificacion de una
empresa como proveedor principal, cada proveedor es seleccionado mediante cotizacion de
precios segun las necesidades y asi entablar una relacion comercial, entre los proveedores

considerados como principales estan:

- ADM Importaciones, S.A. de C.V. El Salvador, en cuanto al suministro de

materias primas.
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- Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., quien provee los medicamentos,
materiales para el cuido y desarrollo tanto del &rea de produccion y desarrollo de

gallinas ponedoras como para el area multiplicadora de cerdos.

- Empresa Grupo Mallo, S.A. de C.V. El Salvador en cuanto al suministro de

materiales y equipamiento de instalaciones porcinas.
- Ferreterias de la zona, las cuales abastecen de material de construccion.

Las compras son realizadas mediante requisiciones semanales enviadas por el area
solicitante, posteriormente se realiza la inspeccion de existencias en inventario para expedir

la respectiva orden de compra.

3.9.ASPECTOS LEGALES SANITARIOS

En cuanto a medidas sanitarias Granjita El Progreso, S.A. de C.V., es supervisada
por el Ministerio de Salud (MINSAL) y por el Ministerio de Medio Ambiente y Recursos
Naturales (MARN) y cuenta con los respectivos permisos de autorizacidn sanitaria por
parte de las instituciones antes mencionadas. Dado que el proceso de renovacion del
permiso debe realizarse cada tres afios, por el momento éste se encuentra en proceso de

renovacion.

Para solicitar o renovar el permiso reciben una visita de campo por parte de la
institucion encargada, la labor consiste en inspeccionar la granja a fin de que se encuentre
en las mejores condiciones, que el lugar sea seguro en términos ambientales, verificando asi
el cumplimiento de los requisitos no solo del Ministerio de Medio Ambiente y Recursos
Naturales, sino también del Ministerio de Salud, Ministerio de Agricultura y Ganaderia, y
de la alcaldia municipal, este ultimo corresponde al manejo zootécnico de los desechos, el
tratamiento del agua residual, la correcta infraestructura de la granja, asi como el cuidado

de la flora y mantos acuiferos.

De igual modo examinan la existencia de fuga de agua hacia quebradas o rios mas

cercanos, filtraciones de agua sucia directamente al suelo en las lagunas de sedimentacion,
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el correcto manejo de los desechos, recipientes que acumulen agua, bolsas plasticas o
basura alrededor de las instalaciones. También evallan que se haya realizado examenes al
personal de la institucion, estos deben hacerse cada seis meses y que para el tratamiento de

los animales se utilicen medicamentos que se encuentren registrados en el pais.

3.9.1. Medidas de salud medioambiental

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., debe cumplir con diversas medidas de salud
medioambiental, obligandola a tener un especial cuidado con el tratamiento de los desechos
generados por los cerdos y gallinas de la granja, debido a eso contrata los servicios de
Granja El Progreso, para que le brinde el servicio de tratamiento de aguas, a través del
traslado de estos desechos a un biodigestor capaz de generar Energia Renovable No
Convencional que se obtiene a partir del gas metano que emanan los desechos de los cerdos

y gallinas.

Los excrementos son trasladados a un contenedor cerrado llamado biodigestor,
donde a través de agua es activado un proceso bacterial que transforma el gas metano en
biogas, el que a su vez pone en marcha un motor que genera energia eléctrica, dicho gas
también puede ser utilizado para generar calefaccion, para lo cual ya se cuenta con un

proyecto de licitacion abierto por parte del propietario del sistema de tratamiento de aguas.

El resto de los desechos tratados a través del biodigestor al quedar libre de
nutrientes que generen atraccion bacteriana o larvaria, se convierte en un eficaz

biofertilizante utilizado y comercializado para la fertilizacidn de cultivos en los campos.
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Estructura de funcionamiento del biodigestor

[lustracién 10 Estructura del funcionamiento del biodigestor

Electricidad

INGRESO

Limpieza de corrales Biodigestor Abono Orgénico

Campos de cultivo

3.10. PRECIOS DE TRANSFERENCIA

La recopilacion de informacion en materia de Precios de Transferencia fue obtenida
a través de la administracion de entrevistas y cuestionarios al contador general de Granjita
El Progreso, S.A. de C.V., dado que es el encargado de supervisar la contabilidad de las
empresas que conforman Grupo “El Progreso”, permite determinar los aspectos que
generan mayor dificultad al momento de establecer los precios entre los sujetos 0 empresas
relacionadas; sin embargo, no cuentan con un area dedicada especificamente al analisis,
elaboracion y presentacién de las obligaciones establecidas en el Codigo Tributario

respecto a los Precios de Transferencia.

La legislacion salvadorefia, especificamente el Cddigo Tributario (2019) en el
articulo 62-A, obliga a los contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con
sujetos relacionados a determinar los precios y montos de las contraprestaciones,
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considerando para esas operaciones los precios de mercado utilizados en transferencias de

bienes o servicios de la misma especie, entre sujetos independientes.

Como consecuencia de la particularidad de las operaciones de la sociedad, el
método establecido por la legislacion para la determinacion de Precios de Transferencia
entre partes relacionadas, se vuelve inaplicable, al no existir en el mercado nacional
sociedades independientes que lleven a cabo operaciones de similar naturaleza en cuanto a
la linea de productos ofrecidos por Granjita El Progreso, S.A. de C.V.; por lo tanto, es

dificil establecer comparaciones de mercado.

Por ésta razon la sociedad en mencidn debe basarse en el método que més se adapte
a sus caracteristicas, segun lo establecen las Directrices de la Organizacion para la
Cooperacién y Desarrollo Econémico (OCDE), a fin de aplicar un método que no requiera
ajustes significativos y se adhiera mas a la realidad; debido a la complejidad que el tema
representa, la entidad en estudio no puede determinarlo por si misma, sino, que resulta de la
elaboracion del estudio de Precios de Transferencia realizado mediante la contratacion de

servicios profesionales de una firma de auditoria externa.

El estudio determina, que luego de analizadas las caracteristicas de las operaciones
de Granjita El Progreso, S.A. de C.V., el método a aplicar es el Método del Margen Neto

Operacional, proporcionando Unicamente las bases de informacion necesaria.

El estudio de Precios de Transferencia para las empresas pertenecientes al grupo
empresarial ElI Progreso, es realizado por una misma firma de auditoria independiente,
requiriendo que las empresas proporcionen la informacién respecto al desarrollo de las
operaciones con sujetos relacionados (F-982), los libros de compras y ventas, estados
financieros definitivos y sus anexos; misma que es recolectada por el contador general de
Granjita El Progreso, S.A. de C.V., de la cual depende en términos laborales. Por tal
actividad recibe una retribucién en concepto de honorarios por el servicio prestado a las

demas empresas.

La firma de auditoria es la encargada de hacer el analisis respectivo, de verificar que

todas las transacciones entre partes relacionadas estén contabilizadas de manera fidedigna y
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determinar el método a utilizar para la determinacion de los precios de las operaciones entre

sujetos relacionados, adaptandolo a cada transaccion segun los resultados obtenidos; no

siempre resulta el mismo método para todas las empresas, ni el mismo método para una

misma empresa en dos afios consecutivos.

El proceso realizado para la elaboracién del estudio de Precios de Transferencia por

parte de la firma encargada es el siguiente:

llustracion 11 Proceso de recoleccion de informacion

C.V.

CV.

MPRESAS RELACIONADAS

Granja El Progreso.
Alimentos Nutritivos, S.A. de

Porcicultores Unidos, $.A. de C.V.
La Bodeguita del Cerdito, S.A. de

Innovaciones Nutricionales,
S.A de C\/

RESULTADO FIRMA DE AUDITORIA

.

Anilisis de la informacién proporcionada
Conciliacion de informacidn entre sociedades

Elaboracion del estudio de precios de
transferencia

RECOLECCION

CONTADOR GENERAL
Estados financieros definitivos y

ANEXOS

Formulano: Informe de

Operaciones con sujetos
relacionados (F-982)

Libros de compras

Libros de vetas
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3.10.1. Andlisis de la aplicacion de los métodos para la determinacion de Precios de

Transferencia en Granjita El Progreso, S. A. de C. V.

La seleccion del método a utilizar depende bésicamente de la naturaleza de las
operaciones y de la informacion disponible para comparar, indicando que no todas las

operaciones seran analizadas con un mismo método en especifico.

La regulacion salvadorefia existente en la actualidad, contenida en el art. 199-B del
Cdodigo Tributario, obliga a los contribuyentes a determinar el precio de las transacciones
entre partes relacionadas a precio de mercado, es decir, considerando precios a los que
realizarian las operaciones como si se tratase de sujetos independientes. En caso de
inaplicabilidad de este método, las directrices de la Organizacion para la Cooperacion y
Desarrollo Econémico (OCDE), establecen otros métodos, que pueden ser aplicables de

acuerdo a las caracteristicas particulares de las transacciones realizadas por cada empresa.

Método del Precio Libre Comparable

La aplicacion de este método es posible en la medida en que pueda compararse el
precio facturado por bienes o servicios transmitidos o prestados en una operacion vinculada
con el precio facturado por los mismos bienes o servicios en una operacion con sujetos

independientes, en condiciones similares.
Venta de huevos

Granjita El Progreso, S. A. de C. V., efectla venta de huevos a partes relacionadas,
aunque no en gran escala, debido a que la mayor parte de la produccién de huevo, es
comercializada con sujetos independientes. Por tal razon, esta operacion posibilita la
aplicacion del método del precio libre comparable, debiendo tomar el precio de las ventas a
sujetos independientes como el principal referente para la determinacion del precio

otorgado a la sociedad vinculada.
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Venta de cerdos en pie

Debido a que Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., vende cerdos en pie a entidades
relacionadas, pero a las independientes le vende cerdo cortado, incurriendo en costos
adicionales: costos de empaque y de destazo; significa que no puede hacerse un analisis de
precio a precio, debido a que en ningin momento el precio de la venta sera igual, pues el

bien no es transferido en las mismas condiciones.
Arrendamiento de instalaciones

El arrendamiento de las instalaciones en que opera Granjita El Progreso, S.A. de
C.V., para el desarrollo de sus actividades, forma parte de las operaciones realizadas entre
partes relacionadas, para tal efecto Granja El Progreso establece un contrato de

arrendamiento en el que cede el uso y goce de las mismas.

Esta transaccion puede ser analizada considerando como comparables el precio
acordado por cada metro cuadrado arrendado en condiciones similares, 0 en su caso
considerar como comparable la existencia del reporte de valuacién de las instalaciones

arrendadas hecho por un perito valuador.
Intereses por financiamiento

Los intereses pactados en el financiamiento entre partes vinculadas, seran
analizados tomando en cuenta el contrato establecido y la tasa de interés pactada a precio
de mercado, con base al articulo 29-A, numeral 14 literal c de la Ley del Impuesto Sobre la
Renta (2019), mismo que establece que no seran deducibles los intereses que excedieren a
la tasa promedio de interés activa sobre créditos mas cuatro puntos adicionales y el
prestamista fuere un sujeto relacionado o esté domiciliado, constituido o ubicado en un
pais, estado o territorio con régimen fiscal preferente, de baja o nula tributacion o paraiso

fiscal, aplicada por el sistema financiero y publicada por el Banco Central de Reserva.

Para el analisis de esta operacién los comparables considerables seran las tasas de

interés a las que Granjita El Progreso, S.A. de C.V., adquiere préstamos de la banca
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comercial o en su caso tomando en cuenta la tasa de interés publicada por el Banco Central

de Reserva.

Meétodo del Precio de Reventa

Este método es utilizado principalmente por las empresas distribuidoras y
comercializadoras que revenden a partes independientes, normalmente sin hacer ningun
tipo de transformaciones a los productos adquiridos a sus partes relacionadas, puesto que a

menos modificaciones es mas confiable el resultado del método.

Con base a lo mencionado se determina que no es posible aplicar este método en la
venta de cerdos en pie ni en las demas operaciones realizadas por Granjita El Progreso,
S.A. de C.V., por tratarse de transacciones que involucran procesos productivos que

cambian substancialmente el valor de los bienes.

Método del Coste Incrementado

Método que define al precio de plena competencia como la comparacion del precio
determinado mediante la incrementacion de un margen apropiado de ganancia al valor de
adquisicion o coste de produccion en operaciones idénticas o similares con personas
relacionadas y personas independientes, en caso de no poseer un margen apropiado de
ganancia con personas independientes en el mercado local, se vuelve necesario realizar

comparaciones con bases internacionales.

Este método es generalmente aplicable en operaciones relacionadas con la industria
manufacturera y la prestacion de servicios, en circunstancias que posibiliten la comparacion
de operaciones similares con personas independientes, por tanto, no es posible aplicarlo en
las operaciones de la empresa analizada, debido a la naturaleza de las operaciones en

analisis.
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Meétodo de la Distribucion del Resultado

Este método resulta aplicable en aquellas operaciones entre partes relacionadas en
donde un mismo negocio ha sido desarrollado a partir de la participacion de varias
empresas, por lo cual no es preciso segmentar la informacion financiera y en consecuencia
analizarlas de manera separada, es decir, negocios realizados conjuntamente por dos 0 mas

empresas relacionadas.

Lo fundamental de este método radica en la manera de distribuir los resultados
obtenidos en negociaciones conjuntas; debiendo asignar a cada ente involucrado en la
operacion, la proporcién correspondiente de acuerdo al grado de participacion (riesgos
asumidos, activos utilizados, funciones realizadas, etc.). Con el objetivo de llevar a cabo

una distribucion razonable, como si se tratase de operaciones con sujetos independientes.

En el caso del residual de particion de utilidades funciona de manera similar,
involucrando la propiedad de activos intangibles muy valiosos, como derechos de
propiedad o la propiedad intelectual del producto resultante del negocio de que se trate, por
lo tanto, ese activo intangible sea el que proporcione la diferencia entre obtener utilidades

bajas o elevadas.

De conformidad a las particularidades del funcionamiento de las sociedades
relacionadas en estudio, éste método resulta inaplicable, por tratarse de operaciones
separadas, razon que posibilita la determinacion individual del grado de participacion de

cada una de las sociedades.

Método del Margen Neto Operacional

Normalmente las empresas realizan gran cantidad de actividades con sus partes
relacionadas. Sin embargo, cada operacién realizada debe evaluarse para poder determinar

si la empresa esta operando conforme a valores de mercado con sus partes relacionadas.

Siguiendo la prelacion de los métodos, el método del Margen Neto Operacional es
el ultimo método establecido por las directrices de la OCDE, para verificar las operaciones
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controladas entre relacionadas, tales como: ventas, compras, prestaciones de servicios,

pagos, préstamos, etc.
Ingresos por venta de cerdos en pie

En el caso de Granjita EIl Progreso, S.A. de C.V., y sus operaciones de venta de
cerdos con sus relacionadas, es necesario analizar si el producto esta siendo vendido tanto a
independientes como a partes relacionadas. Tras el andlisis efectuado en las circunstancias
en que ocurre esta operacion, resultd necesario evaluar esta operacion aplicando el Método
del Margen Neto Operacional, es decir, analizando la rentabilidad a nivel operativo, éste
método es aplicable a cualquier tipo de transaccion de acuerdo a diferentes indicadores de
utilidad, comparando las operaciones que esta obteniendo la empresa con la utilidad de
operaciones que tengan empresas similares que no involucren transacciones con partes

relacionadas.

Resulta razonable la aplicacion de éste método, debido a la inaplicabilidad de los
métodos anteriores por las caracteristicas mismas de la operacién analizada, al no existir
informacion interna adecuada para aplicar el método del precio libre comparable, en el
sentido que la informacién resulta ser insuficiente al momento de realizar el analisis,
imposibilitando la realizacion de ajustes apropiados para la eliminacion de diferencias de

comparabilidad.

La aplicacion de este método consiste en determinar en las transacciones entre
vinculados econdmicos o partes relacionadas, la utilidad de operacion que hubieran
obtenido partes independientes en operaciones comparables, con base en factores de
rentabilidad que toman en cuenta variables tales como: activos, ventas, costos,
gastos o flujos de efectivo. (OCDE, 2017, pag. 133)

Para la obtencion de los indicadores de beneficio neto debera ser seleccionada una
compafiia independiente, a través de bases funcionalmente comparables, coherentes con las
particularidades de la operacion analizada, brindando fiabilidad en la informacion sin

requerir ajustes significativos.
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Egresos por compra de medicamentos y tratamiento de aguas residuales

Por tratarse las transacciones anteriores de operaciones de egresos con partes
relacionadas que no cuentan con comparables internos de similar naturaleza con sujetos
independientes, es necesario determinar el cumplimiento del principio de plena
competencia, a través del método Margen Neto Operacional, comparando la informacion
financiera de la empresa o sociedad proveedora, con informacion financiera de empresas
que realicen operaciones funcionalmente comparables con sujetos independientes, mediante

el andlisis de rentabilidad operativa de acuerdo a diferentes indicadores de utilidad.

3.10.2. Limitaciones para la aplicacion de los Precios de Transferencia

Para obtener acceso a las bases de datos acerca de indicadores econdémicos sobre
informacidn financiera de empresas internacionales comparables para la determinacion de
Precios de Transferencia, Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., deberd incurrir en gastos,
teniendo en cuenta que el acceso a éstas requiere la cancelacién de un monto o valor

economico que le permita obtener licencia de uso.

En términos generales el Contador General de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.,
manifiesta la dificultad existente al momento de interpretar la legislacion del Codigo
Tributario, considerando que el tema Precios de Transferencia esta expresado de forma
muy general dando lugar a muchas dudas en cuanto a su aplicacion.

Es importante mencionar que las constantes reformas a la legislacion de Precios de
Transferencia han venido a esclarecer algunas situaciones que tradicionalmente se han
considerado de gran complejidad para su comprension y aplicacion, sin embargo, requiere

de un personal capacitado y actualizado para la correcta asignacion de los precios.
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3.10.3. Operaciones que dan origen a los Precios de Transferencia.
Compras y ventas

Del margen de la produccion total de cerdos, un 60% es destinado a Alimentos
Nutritivos, S.A. de C.V., este porcentaje de ventas es transferido como cerdo en pie,
convirtiéndose a su vez en la materia prima principal utilizada por esta sociedad para la
produccion de embutidos y ahumados, de igual modo, Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V.
vende algunos de estos productos a Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., para que sean

distribuidas en las salas de venta llamadas las Canastitas de Maria.

En el caso de la produccion de huevo, los porcentajes transferidos a sociedades
relacionadas ocurre en niveles muy bajos, destinando solamente un 1% a la Bodeguita del
Cerdito, S. A. de C. V., sociedad dedicada al servicio de restaurante.

Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., es la encargada de la produccion del
concentrado para la alimentacion de aves y cerdos; para ello, adquiere ndcleos y sustancias
vitaminicas suministrados por Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., de la misma
manera se adquieren materiales y medicamentos para el cuido y desarrollo de las areas de

produccién.
Arrendamiento

Las instalaciones utilizadas por Granjita El Progreso, S.A. de C.V., para la
realizacion de sus operaciones y la planta de elaboracion de concentrado son propiedad de
Granja El Progreso, debiendo cancelar una cuota por la explotacion y manejo de tales

instalaciones.

La Junta Directiva de la sociedad en estudio estima conveniente arrendar las
instalaciones, minimizando efectos negativos en la informacion financiera de Granjita El
Progreso, S.A. de C.V., pues la compra de toda esta propiedad planta y equipo, elevaria las
cuentas por pagar o los pasivos en la situacién financiera, afectando la evaluacion por parte
del sistema bancario al momento de adquirir un financiamiento, por tratarse en la mayoria

de los casos de evaluaciones con base a la deuda.
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Por tal motivo, formalizaron la celebracion de un contrato de arrendamiento
financiero (leasing), a través del cual Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., después de cierto
tiempo del pago periddico de una cuota de arrendamiento, tendra la posibilidad u opcion de
compra de los bienes arrendados y de esta manera Granja El Progreso ira transfiriendo

paulatinamente estos bienes a la sociedad, mediante una especie de financiamiento.
Financiamiento

Los financiamientos adquiridos por Granjita El Progreso, S.A. de C.V., son a través
de la banca nacional, habiendo contratado con los bancos; Davivienda, Banco de Ameérica
Central y Banco Atlantida, y con sujetos vinculados pertenecientes al grupo El Progreso,
generalmente con Granja El Progreso. Del mismo modo, entre las compafiias miembros del
grupo ocurre una especie de financiamiento en la adquisicién o venta de mercaderia al

crédito, al no establecerse cargos por intereses durante el plazo del crédito.
Recurso Humano

La contratacién de recurso humano dentro de la sociedad ocurre generalmente de
dos formas, contratacion permanente, es decir, bajo dependencia laboral y contratacion
eventual, entendiéndose por esta la contratacion sin dependencia laboral. Por politicas
internas de la entidad, para que un empleado pase a formar parte del personal permanente
debe cumplir entre otros requisitos, el haber estado durante al menos tres meses como

personal eventual.

En periodos anteriores entre las compafiias miembros del grupo existia una especie
de intercambio de personal, sin embargo, a partir del afio 2019 han tratado que cada
empresa ubique dentro de sus planillas al personal que realiza sus operaciones, con el

objetivo de evitar el uso de personal miembro de otra sociedad.

Unicamente el fundador es considerado dentro del personal que ejerce funciones en
mas de una de las empresas miembros del grupo empresarial, al ejercer funciones como
comerciante individual y a la vez ser representante legal de la sociedad Granjita El
Progreso, S.A. de C.V., por lo que percibe honorarios en concepto de representacion.
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Tratamiento de aguas residuales

Como producto del desarrollo de sus actividades, Granjita EI Progreso, S.A. de
C.V., estd obligada a mantener un cuidado especial con el tratamiento de los desechos
generados por los cerdos y gallinas de la granja, por consiguiente, contrata los servicios de
Granja El Progreso, para que le brinde el servicio de tratamiento de aguas residuales

mediante el traslado de estos desechos a un biodigestor.

3.10.4. Riesgos asociados a las operaciones entre partes relacionadas
Riesgos de mercado

Los precios de los productos comercializados por la sociedad Granjita EI Progreso,
S.A. de C.V,, se ven altamente influenciados, por factores como la oferta y la demanda, la
saturacion de mercado, las relaciones bilaterales entre paises, epidemias, etc. La saturacion
de productos en el mercado afecta principalmente los precios del huevo, debido a que
cuando los precios se encuentran elevados, muchas personas deciden dedicarse a la cria de
aves para su posterior explotacion y postura, logrando que los habitantes de su entorno sean

abastecidos por estos productores.

Los precios de la carne de cerdo se han visto altamente influenciados por el brote de
una epidemia global que afecta desde hace unos meses a los productores en varios
continentes, especialmente al principal productor de cerdo del planeta (China). “Pese a los
enormes esfuerzos del gigante asiatico por contrarrestar esta epidemia, el brote de la
misma, ya ha afectado a todas las provincias del pais, excepto Hong Kong, Macao y la isla
de Hainan” (El Pais, 2019, pag. 2).

De acuerdo a datos oficiales del banco neerlandés Rabobank se estima que solo en
el pais asiatico se tendra que sacrificar entre 150 y 200 millones de cerdos, provocando una
caida en la produccién de hasta un 30%. “Al igual que China otros paises del oriente del

continente asiatico se estan viendo afectados por esta epidemia, generandose temor en la
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FAO (Food and Agriculture Organization), de que el brote pueda expandirse hacia el

continente europeo” (Agropecuario, 2019).

China es considerado el mayor productor de cerdo en el mundo, alcanzando una
produccién de hasta 54 millones de toneladas de carnes, representando un 47% de la
produccién mundial, sin embargo, también su poblacion es considerada la mayor
consumidora de productos porcinos a nivel mundial, siendo su produccion insuficiente para
cubrir la demanda de su poblacion, pues solo alcanza a cubrir un 97% de la demanda de
consumo de su poblacion. Quedando un 3% que debe ser cubierto por producto importado,

tras lo ocurrido por las afectaciones de la epidemia se mantiene con una tendencia al alza.

Todo esto ha provocado que las cotizaciones de los precios en la Bolsa de Materias
Primas de Chicago CME (por sus siglas en inglés), hayan pasado de $1.30 el kilo en
principios de 2019 hasta casi alcanzar $2.10 en el mes de abril del presente afio
(Pais, 2019, pag. 3).

La demanda de carne porcina por parte de la poblacion china, ha generado una
considerable alza en los precios, beneficiando las exportaciones de paises de Ameérica
Latina, Estados Unidos y Europa, lo que a su vez eleva los precios en el mercado nacional
beneficiando a productores nacionales como es el caso de la sociedad Granjita EI Progreso,
S.A.deC. V.

Actualmente las negociaciones comerciales entre Estados Unidos y Canada se
encuentran bajo minimos en represalia por la detencion de la directora financiera del
gigante tecnologico Huawei por las autoridades de Ottawa, lo que ha provocado que estos
grandes productores de cerdo en América, hayan generado una saturacion de carnes
porcinas en el mercado Centroamericano y del Caribe, afectando esto directamente a
Granjita El Progreso, S.A., de C.V., pues debido a la alta tecnologia que en estos paises
emplean en la produccion porcina pueden darse el lujo de exportar a muy bajos precios,
obligando con ello a los productores nacionales a bajar sus precios para poder competir en
el mercado, teniendo esto un impacto en los resultados economicos de dichos productores

nacionales.
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Los precios de los principales productos comercializados por Granjita EI Progreso,
S.A. de C.V., también se ven afectados, por los precios de las materias primas que son
utilizadas para la fabricacion del concentrado, es por eso que cuando ocurre
desabastecimiento de maiz, soya y sorgo en el mercado, esto también tiene efecto en los
precios de los cerdos y las gallinas ponedoras, el producto que principalmente puede ser

considerado mas volatil es el huevo, ya que su precio soporta cambios con frecuencia.

En el caso del cerdo y el precio de sus derivados a pesar de que también se ve
afectado por diversos factores, puede ser considerado mas estable con respecto al precio del

huevo, al no enfrentar frecuentes caidas substanciales de precios en el mercado.

Riesgos de inventario

La sociedad debe considerar dentro de sus riesgos, el riesgo climatico, pues en el
caso del huevo este puede verse afectado por condiciones climatoldgicas tanto de humedad
como de calor, razén por la cual la rotacion de los inventarios de la sociedad es bastante
frecuente, no permitiendo que en el caso del huevo se mantenga producto con mas de ocho
dias de produccion. Ademas, en condiciones de alta demanda del producto, es necesario

surtir en muy pocos dias las salas de ventas.

Por su parte los embutidos y carnes comercializadas en las salas de venta de las
canastitas de Maria, son sometidos a un control de revisién de caducidad o vencimiento
periddicamente, a fin de evitar que exista producto proximo a vencer dentro de las salas de
venta manteniendo abastecidos los inventarios con cantidades que vayan acorde a la
demanda, o en su caso surtir con mayores cantidades cuando se reciben érdenes de pedidos

especiales, de lo contrario se mantienen margenes estandar.

Cuando a través del control de revisién de caducidad se determina que existe
producto (embutidos), préximo a vencer, la sociedad da un tratamiento a estos productos
Ilevandolos nuevamente a la planta de produccion, en la cual son agregados ingredientes

preservantes que prolongaran un poco mas la vida del producto. En relacion a las carnes
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comercializadas libres de cualquier proceso de coccion, estas son mantenidas en camaras de

refrigeracion a temperaturas que protejan el producto de la propagacion de bacterias.

Desde el momento que Granjita El Progreso, S.A. de C.V., manda los cerdos al
rastro, Porcicultores Unidos, S.A. de C.V., se encarga del servicio de matanza y entregarlos
a Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., para que este se encargue de despostar y realizar los

distintos cortes y de la refrigeracion de producto.

3.11. ESTRUCTURA DE CONTROL INTERNO EN MATERIA DE PRECIOS DE
TRANSFERENCIA

Los controles internos fomentan la eficiencia, reducen el riesgo de péerdida de valor
de los activos y ayudan a garantizar la confiabilidad de los estados financieros y el
cumplimiento de las leyes y normas vigentes. El control interno esta integrado por cinco

componentes detallados a continuacion:

3.11.1. Ambiente de control

En relacion a los Precios de Transferencia, dentro de las empresas pertenecientes al
grupo empresarial ElI Progreso y sus partes relacionadas, los organismos de direccion y
gerencia, tienen definida una segregacion de funciones a fin de establecer y distribuir
funciones de acuerdo al nivel de competencia, debiendo el personal reunir las habilidades
necesarias para desempefiar cada cargo. Sin embargo, la funcién de preparar y reunir la
informacion requerida por la firma de auditoria para la realizacion del estudio de Precios de
Transferencia para todas las empresas del grupo, se encuentra centralizada en una Unica

persona.

Debido a lo anterior se vuelve sumamente importante la capacitacion del personal
en el area de Precios de Transferencia, permitiendo al personal involucrado, comprender la

importancia de un adecuado tratamiento de la informacion sobre operaciones entre
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empresas relacionadas, reduciendo los riesgos o sanciones fiscales y al mismo tiempo

contribuyendo al logro de los objetivos de la organizacion.

3.11.2. Valoracién de riesgos

Como toda empresa, Granjita El Progreso, S.A. de C.V., trabaja constantemente en
la minimizacion de los riesgos que asechan sus operaciones entre partes relacionadas,
principalmente el riesgo tributario que conlleva la determinacion de Precios de
Transferencia. Para el logro de tal objetivo, continuamente evalla la necesidad de contratar
operaciones de compra 0 venta con empresas relacionadas, a fin de evitar operaciones que
pueden ser facilmente sustituibles por operaciones con sujetos independientes a la sociedad

y que a su vez representarian un nivel de riesgo tributario inferior.

3.11.3. Actividades de control

Tanto Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., como las empresas relacionadas a la
misma, recurren a la contratacion de servicios profesionales de una firma de auditoria para
la realizacion de sus estudios de Precios de Transferencia, que permita garantizar a la
administracion tributaria, que la asignacion de Precios de Transferencia entre sujetos
relacionados, ha sido determinada en consideracion con los factores y precios de mercado,

sin ningln animo de favorecer a alguna de las empresas miembros del grupo.

La alta direccion del grupo empresarial tiene definidos los procedimientos a seguir
para la recoleccidn, entrega y documentacion de la informacion que la firma requerira y
estos consisten en que cada equipo de contabilidad de las empresas relacionadas, prepare un
resumen de las operaciones realizadas con partes relacionadas, mismo que debera conciliar

con los registros de ambas partes contratantes.

Una vez preparado, deberd ser trasladado al personal encargado de Precios de
Transferencia de Granjita EIl Progreso, S.A. de C.V., es decir, toda la documentacion de las

operaciones realizadas entre miembros del grupo empresarial sera reunida en ésta sociedad,
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siendo la encargada de enviar o trasladar a la firma la requisicion completa de la
informacion de las operaciones llevadas a cabo durante el ejercicio o periodo de imposicion

entre las empresas relacionadas.

3.11.4. Informacion y comunicacion

Entre Granjita El Progreso, S.A. de C.V. y cada una de las empresas relacionadas,
mantienen adecuadas lineas de comunicacion, mediante la implementacién de procesos
plenamente definidos para la identificacion, resguardo y recuperacion de informacion. Para
tal efecto, desde la conformacion del grupo empresarial se utilizan los mismos sistemas de
informacion y contabilidad, con el proposito de alcanzar una homogenizacion de
informacion que facilite la interpretacion y refleje concordancia de registros entre

sociedades.

3.11.5. Monitoreo

A través de la experiencia adquirida por Granjita EI Progreso, S.A. de C.V. y sus
partes relacionadas, desde que surgio la obligacion de adoptar regulaciones en materia de
Precios de Transferencia, ha sido posible reducir continuamente errores cometidos en el
pasado, a través de la atencion a recomendaciones surgidas de evaluaciones anteriores.
Conjuntamente con la experiencia adquirida por la sociedad, también se cuenta con asesoria
legal que viene a fortalecer la efectividad del sistema de control interno para la ejecucion de

las operaciones.

3.12. EXPECTATIVAS DE LA SOCIEDAD

La sociedad considera tres expectativas econdémicas para llevar a cabo en el corto

plazo, estas son:
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En cuanto a la multiplicacion de cerdos: una granja dedicada a la explotacion
porcina se mide con base al nimero de vientres que posee, por ello la sociedad tiene la
expectativa de llegar a tener 2,500 vientres para colocar un promedio de 1,200 cerdos
semanales en el mercado. Hasta a finales de 2018 se alcanzaron un total de 1,800 cerdas
reproductoras alcanzando un promedio de colocacion en el mercado de aproximadamente

800 cerdos por semana.

De la misma manera en la produccion de huevos, debido al crecimiento de 10,000
aves en los ultimos dos afios, generando un promedio de 220 cajas de huevos diarias, pero
que, segun estudios otras granjas de igual rubro estan produciendo 650 cajas de huevos
diarias, por tanto, la expectativa es obtener 1,000 cajas de huevos diarias dentro de los
proximos 2 afios, sin embargo, esto requerird de una inversion en el area de desarrollo y

produccién de aves.

Finalmente, en cuanto al posicionamiento y preferencia en el mercado por medio de
las sucursales, existe una proyeccién para expandirse a nivel nacional, esto se lograra
mediante la creacion de méas sucursales, indica que debe pasar de 12 sucursales existentes
hasta llegar a las 25, a fin de cubrir la mayor parte del territorio nacional con el

abastecimiento de los productos que ofrece.

3.13. CONCLUSIONES

De acuerdo al analisis de los resultados obtenidos en la investigacion realizada en Granjita
El Progreso, S.A. de C.V., haciendo uso de instrumentos como entrevistas, cuestionario, y

observacion directa, se establecen las conclusiones siguientes:
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Grupo EIl Progreso no cuenta con un registro legal que lo acredite juridicamente

como grupo de derecho, solo es a nivel de nombre comercial.

Dentro de las instalaciones de la sociedad en estudio no cuentan con un
departamento o unidad especifica, que efectle el analisis y determinacion de los

Precios de Transferencia.

Se determind la necesidad de potenciar el conocimiento en materia de Precios de
Transferencia, debido a que segin lo manifestaron en las entrevistas, el personal del
area financiera no cuenta con la experiencia en la elaboracion del estudio de Precios

de Transferencia.

No existe segregacion de funciones en cuanto al manejo de la informacion en
términos de Precios de Transferencia, puesto que solamente el contador se encarga
de consolidar la informacion de las empresas pertenecientes al grupo El Progreso,

que servira para la elaboracion del estudio de Precios de Transferencia.

Debido a la complejidad de la aplicacion de Precios de Transferencia, Granjita El
Progreso, S.A. de C.V., no define por si misma el método a aplicar en la
determinacion del precio de las operaciones entre sujetos relacionados, lo que

permite que la entidad en estudio contrate servicios externos.

No efectian consolidacion de Estados Financieros, limitando el conocimiento
global de los resultados obtenidos por las sociedades que forman parte del grupo

empresarial.
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7. En Estudios de Precios de Transferencia realizados anteriormente para la

3.14.

determinacion de los Precios de Transferencia de las operaciones entre partes
relacionadas, no se consideran las operaciones de manera individual para la
asignacion del método, de conformidad a lo establecido en las directrices de la

Organizacidn para la Cooperacion y Desarrollo Economico (OCDE).

Se comprobd la inexistencia de una herramienta que facilite el anélisis y
determinacion de los precios en las operaciones entre partes relacionadas, en

empresas cuyo giro involucre la explotacion porcina.

RECOMENDACIONES

Para la conclusién 3 y 5: Involucrar al personal que labora en la sociedad en
capacitaciones, seminarios, conferencias, diplomados u otros, con la finalidad de
evaluar por si mismos la aplicacion de Precios de Transferencia, obteniendo al

mismo tiempo un ahorro en gastos por consultoria.
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2. Para la conclusion 2 y 4: Aumentar la participacion de personal, en cada una de las
empresas relacionadas con Granjita El Progreso, S. A. de C.V., con la finalidad de

diversificar criterios profesionales.

3. Para la conclusion 1y 6: Efectuar la consolidacion de Estados Financieros para un

mejor analisis de la informacidon vinculante entre las sociedades relacionadas.

4. Para la conclusion 8: Implementar procedimientos basados en los métodos
autorizados por la administracion tributaria, que les permitan determinar los Precios
de Transferencia de forma confiable; para la aplicacion, analisis y disminucién de

riesgos fiscales.

5. Para la conclusiéon 7: Aplicar los procedimientos para evaluar las operaciones de
manera individual y asi determinar el método a aplicar, que permitira reducir
riesgos fiscales, y todo tipo de incertidumbre acerca de la fiabilidad de los precios

establecidos.
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CAPITULO IV PLAN DE INTERVENCION Y PROPUESTA DE
PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS
CON LA SOCIEDAD GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V., CON BASE A LA
NORMATIVA TRIBUTARIA VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019.

4.1.PLAN DE INTERVENCION

Para la elaboracion del plan de intervencion se han retomado las recomendaciones
cuatro y cinco planteadas en el capitulo tres, sobre la situacion actual de Granjita El
Progreso, S.A. de C.V., obtenidas en el desarrollo de la investigacion
“PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS
CON LA SOCIEDAD GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V., CON BASE A LA
NORMATIVA TRIBUTARIA VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019~

En el plan de intervencion presentado se detalla la planificacion de todas las
actividades que se desarrollaron a fin de establecer de forma ordenada y sistemética los
procedimientos para la determinacion de los Precios de Transferencia entre sujetos

relacionados.

Del andlisis de la situacion actual se obtuvieron las recomendaciones citadas en el capitulo

tres, consideradas para darle solucién por parte del equipo investigador las siguientes:

- Implementar procedimientos basados en los métodos autorizados por la
administracion tributaria, que les permitan determinar los Precios de Transferencia

de forma confiable; para la aplicaciéon, analisis y disminucion de riesgos fiscales.

- Aplicar los procedimientos para evaluar las operaciones de manera individual y asi
determinar el método a aplicar, que permitira reducir riesgos fiscales, y todo tipo de

incertidumbre acerca de la fiabilidad de los precios establecidos.
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PLAN DE INTERVENCION

PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS
CON LA SOCIEDAD GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V., CON BASE A LA
NORMATIVA TRIBUTARIA VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019.

Recomendacion uno: Implementar procedimientos basados en los métodos autorizados
por la administracion tributaria, que permita determinar los Precios de Transferencia de

forma confiable; para la aplicacion, andlisis y disminucion de riesgos fiscales.

Estrategia: Desarrollar un caso practico, para identificar la aplicacién de los métodos
autorizados por la administracion tributaria para la determinacion de los Precios de

Transferencia entre partes relacionadas.

Objetivo de la estrategia: Identificar con facilidad el método idéneo aplicable a las
operaciones: venta de cerdos y sus derivados, venta de huevos, compra de nucleos y
medicamentos, arrendamiento de instalaciones, financiamiento y la prestacion del servicio

de aguas residuales.

Indicador de la estrategia: Que la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V., seleccione
de forma adecuada el método a aplicar, con la finalidad de reducir ajustes significativos que

afecten la fiabilidad de los precios establecidos.
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Tabla 7 Plan de intervencion

OBJETIVO DE ;
METODOLOGIA A MATERIALES Y INDICADORES FUENTES DE
FECHA LUGAR ACTIVIDAD LA RESPONSABLES .
DESARROLLAR EQUIPO VERIFICABLES  VERIFICACION
ACTIVIDAD

10/08/19  Oficinas Coordinar Identificar las Administrar Laptop Ayala Guillen, Jorge Haber obtenido la Control de

administra  reuniones con operaciones de entrevistas que Abimael. informacion reuniones con el

tivas de el contador Granjita El permitan recopilar Memorias USB requerida para el contador.

Granjita general de Progreso, S.A. informacion de los Diaz Nolasco, desarrollo de la

.. . Grabadora de voz Lorenza del Carmen : Ny

El Granjita El de C.V. y sus procedimientos ' investigacion.

P P A li i

rogreso, rogreso, S parte.s realizados e.n materia Instrumentos  de Garcia  Hernandez, Matriz de vaciado

S.A.  de de C.V., para relacionadas de Precios de entrevistas Jennifer Odalis.

C.v, obtener la quedanorigena Transferencia.

llobasco informacién la aplicacion de Papel bond Montano  Montano,

Cabanias. necesaria de las Precios de . Fatima de los

) ) Lapiceros
operaciones Transferencia. Angeles.
relacionadas.

17/08/19  Universida Reunién con el Analizar la Desarrollar reuniones Laptop Ayala Guillen, Jorge Documento fisico Control de

d de EI especialista, informacion con el especialista Abimael. del caso practico reuniones con el

Salvador para el disefio obtenida de para plantear el caso Memorias USB con las especialista.

.. - Diaz Nolasco, :
Facultad del caso Granjita El préctico. observaciones
. . Grabadora de voz Lorenza del Carmen
Multidiscip practico Progreso, S.A. " subsanadas.
linaria de C.V.
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Paracentral,

Lista de asistencia

San
Vicente. Definir los Obtener Papel bond Garcia ~ Hernandez, ZZI s mleer:Eirs:
elementos a observaciones de los _ Jennifer Odalis. investigador.
desarrollar en el avances del caso Lapiceros
caso préctico. préctico. Lapices Ili/llo-ntano Montano,
atima de los
Angeles.
Elaborar el caso
practico definitivo.

15/10/19  Oficinas Reunién con el Presentar el Presentar el caso Laptop Ayala Guillen, Jorge Documento fisico Documento que
administra  contador documento practico al contador Abimael. del caso préactico contenga el caso
tivas de general y el fisico con el general y al Proyector definitivo. practico.
Granjita administrador contenido  del administrador. papel bond S::ana » C:(:zsnco'

El general de caso  practico '

Progreso,  Granjita El desarrollado. Pilot Garcia Hernandez,

SA.  de Progreso, S.A Entregar el archivo de Jennifer Odalis.

GV, de C.V. forma fisica y digital

IIobaico a la administracion de Montano  Montano,

Cabafias. Granjita EI Progreso, Fatima de los
Angeles.

S.A.de C.V.
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Recomendacién dos: Aplicar los procedimientos para evaluar las operaciones de manera
individual y asi determinar el método a aplicar, que permitird reducir riesgos fiscales, y
todo tipo de incertidumbre acerca de la fiabilidad de los precios establecidos.

Estrategia: Desarrollar lineamientos para la evaluacion individual de las operaciones
realizadas entre Granjita El Progreso, S.A. de C.V. y sus relacionadas, que permitan
determinar la aplicacion del principio de plena competencia y la reduccion de riesgos

fiscales.

Objetivo de la estrategia: Determinar la fiabilidad de los precios establecidos en cada
operacion realizada por Granjita EI Progreso, S.A. de C.V. y sus empresas relacionadas.

Indicador de la estrategia: Que la sociedad Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., aplique
correctamente los procedimientos para la determinacion de los Precios de Transferencia en
las operaciones con partes relacionadas, con base a la normativa tributaria vigente, al afio
2019.
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Tabla 8 Plan de intervencion

OBJETIVO DE .
METODOLOGIA A MATERIALES Y INDICADORES FUENTES DE
FECHA LUGAR ACTIVIDAD LA RESPONSABLES 5
DESARROLLAR EQUIPO VERIFICABLES  VERIFICACION
ACTIVIDAD
15/10/19  Universid  Obtener los Establecer Solicitar informacion Laptop Ayala Guillen, Jorge Cddigo Tributario, Lista de asistencia
ad de EI elementos procedimientos  relacionada con la Abimael. Ley de Impuesto a reuniones con el
Salvador  necesarios para para la entidad Granjita El Memorias USB Sobre la Renta, especialista.
Facultad la elaboracion evaluacion de Progreso, S.A. de Directrices de la
Grabadora de voz
Multidisci  de lineamientos los Precios de C.V. . Organizaciéon para
Diaz Nolasco,
linaria e de Transferencia, la Cooperacion
plinart au ! Lorenza del Carmen. peract y Documento  que
Paracentr  evaluacién las considerando la Desarrollo
contenga la
al,  San operaciones aplicabilidad del .. Papelbond Econémicos
Consultar legislacion propuesta  sobre
Vicente. entre Granjita EI  principio de . . (OCDE) aplicables
nacional e Lapiceros i ) los
Progreso, S.A. plena . . Garcia  Hernandez, en  materia  de .
internacional en Jennifer Odalis procedimientos
de C.V. y sus competencia. . . ADi ! IS. Precios de .
y P materia de Precios de  LapIces para la evaluacion
partes Transferencia a

relacionadas.

Transferencia.

Asesorias con el
especialista para la
elaboracion de los

procedimientos.

Montano Montano,
Fatima de los
Angeles.

empresas
multinacionales y
administraciones

tributarias.

de las operaciones
realizadas  entre
Granjita El
Progreso, S.A. de
C.v. y

relacionadas.

Sus
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4.2. PROPUESTA DE PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE
LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE
PARTES RELACIONADAS CON LA SOCIEDAD GRANJITA EL PROGRESO,
S.A. DE C.V., CON BASE A LA NORMATIVA TRIBUTARIA VIGENTE, A
DESARROLLARSE EN EL ANO 2019.

El anélisis de la situacion actual revel6 areas que requieren intervencion especifica

de aplicacion normativa, por esta razon, la siguiente propuesta incluye una evaluacion de

los precios establecidos en cada una de las operaciones desarrolladas por Granjita El

Progreso, S.A. de C.V., con partes relacionadas; todo esto permitira a los miembros de la

sociedad en estudio, mayor factibilidad de aplicacion de la normativa en materia de Precios

de Transferencia, a través de las etapas siguientes:

X/
L X4

X/
L X4

Conocer de las generalidades de la sociedad en estudio

Analisis funcional de las operaciones desarrolladas por la sociedad en estudio y las

sociedades relacionadas

Anélisis econdmico del entorno en que operan las sociedades 0 empresas

relacionadas

Evaluacién de riesgos asumidos por la sociedad en estudio y las sociedades

relacionadas

Seleccién de comparables

Ajustes y eliminacion de diferencias
Determinacion de rango de plena competencia

Posteriormente son ejemplificados a detalle todos los procedimientos a desarrollar

para la determinacion de los Precios de Transferencia entre partes relacionadas, a través de

la informacion financiera de las compafiias involucradas.
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INTRODUCCION

A partir de las conclusiones y recomendaciones sobre: “PROCEDIMIENTOS
PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN LAS
OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS CON LA SOCIEDAD GRANJITA
EL PROGRESO, S.A. DE C.V.,, CON BASE A LA NORMATIVA TRIBUTARIA
VIGENTE, A DESARROLLARSE EN EL ANO 2019”, y trabajando en las
recomendaciones, resulta la propuesta; cuyo contenido establece procedimientos para
determinar los Precios de Transferencia de las operaciones de la entidad en estudio y sus
partes relacionadas, para cumplir con la obligacion sefialada en el articulo 62-A del Cddigo

Tributario.

La anterior obligacion hace alusion al hecho que el contribuyente debe cumplir con
el principio de plena competencia (arm’s length principle) en las operaciones realizadas con
sujetos relacionados, utilizando alguna metodologia de Precios de Transferencia para

compararlas con operaciones similares realizadas entre sujetos independientes.

Los métodos y técnicas en referencia corresponden a aquellos sefialados en el
Codigo Tributario, la Guia de Orientacién de Precios de Transferencia (emitida por la
Direccion General de Impuestos Internos, en marzo 2018) y las Directrices de la
Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econdmico (en adelante Directrices
OCDE).

Los principales elementos en el andlisis de comparabilidad y determinacion de
precios se basan en: las caracteristicas de las operaciones, el analisis funcional, los términos
contractuales, las circunstancias econémicas y las estrategias de negocios para seleccionar
el método mas adecuado y comprobar si el precio o margen de rentabilidad de sus

operaciones, cumple con el principio de plena competencia.

El desarrollo de un caso practico, ejemplifica la aplicacion de la normativa tributaria
nacional y la normativa técnica internacional, en consideracion de las mas recientes
reformas en relacion a la materia, con el objeto de facilitar la aplicacion a los

contribuyentes que asumen esta obligacion.
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OBJETIVOS

Elaborar procedimientos para la determinacion de los Precios de Transferencia en
operaciones realizadas entre sujetos relacionados de acuerdo a la normativa
tributaria vigente, justificando que los precios establecidos cumplen con el principio

de plena competencia.

Contribuir en la reduccién de riesgos tributarios por parte de los contribuyentes, a
través del desarrollo de una herramienta didactica basada en la aplicacion de la

normativa vigente.

Aplicar el método adecuado considerando las caracteristicas de las transacciones
realizadas por la sociedad Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V. y sus partes

relacionadas, de conformidad a la informacién disponible.

CXXXii



JUSTIFICACION

Con la finalidad de dar cumplimiento a lo establecido en la normativa tributaria
vigente autorizada por la administracion tributaria y las Directrices de la Organizacion para
la Cooperacion y Desarrollo Economico (Directrices OCDE) en materia de Precios de
Transferencia, es desarrollada la presente propuesta de procedimientos para la
determinacion de los Precios de Transferencia en las operaciones entre sujetos relacionados
con la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V., que surge como respuesta a las
necesidades detectadas en el proceso de identificacion, seleccion, andlisis y comparacion de

las transacciones realizadas entre compafiias relacionadas.

Para tal efecto el contenido servird de base e indicara detalladamente los
lineamientos a seguir al momento de establecer los Precios de Transferencia, comparando
el precio pactado en una operacion relacionada con el precio de mercado de bienes o
servicios de similar naturaleza convenido entre sujetos independientes, permitiendo que el
contribuyente local cumpla con el principio de plena competencia y disminuya los riesgos
fiscales a los que se expone en caso de no justificar debidamente y con la documentacion

respectiva cada transaccion o precio determinado.

Mediante la aplicacion y desarrollo de los procedimientos propuestos, se esta
presentando una herramienta de apoyo a entidades dedicadas a la explotacion avicola y
porcina, obligadas a la determinacion de Precios de Transferencia entre partes relacionadas,

reduciendo incertidumbres en relacion al contenido y aplicacion normativa.
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IMPORTANCIA DE LA PROPUESTA

La importancia de la existencia de procedimientos para la determinacion de los
Precios de Transferencia en la presente propuesta radica en proporcionar a la sociedad
Granjita El Progreso, S.A. de C.V., una herramienta util que facilite el andlisis y
determinacion de los Precios de Transferencia en operaciones entre partes relacionadas,
debido a que la sociedad no cuenta con ningin documento o herramienta que apoye la
comprension y conocimiento de Precios de Transferencia, que garantice la implementacion
de procedimientos basados en los métodos autorizados por la administracion tributaria y
determine los Precios de Transferencia de forma fiable disminuyendo posibles riesgos

fiscales.

De igual manera, permitird que las operaciones entre sujetos relacionados estén
debidamente documentadas con la informacion requerida, a fin de demostrar que han sido
realizadas bajo un tratamiento enmarcado dentro de los margenes aceptables por la
legislacion tributaria vigente, en relacion al precio al que los bienes o servicios sujetos de

negociacion hubiesen sido transferidos a entidades independientes.

CXXXiV



ALCANCE

El alcance de esta propuesta esta orientado a aportar a la sociedad Granjita El
Progreso, S.A. de C.V., un modelo de procedimientos para la determinacion de los Precios
de Transferencia en las operaciones entre partes relacionadas que detalle los pasos a seguir
para una adecuada aplicacion de la normativa en materia de Precios de Trasferencia,
dirigida al debido cumplimiento de las leyes tributarias vigentes en EI Salvador,
comprendiendo tanto obligaciones formales como obligaciones sustantivas, reduciendo

simultaneamente los riesgos tributarios ante la Hacienda Pablica.
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BASES LEGALES APLICABLES

»  La obligacion tributaria para la determinacion de Precios de Transferencia, esta
contenida en el articulo 62-A del Cddigo Tributario estableciendo:

(...) los contribuyentes que celebren operaciones o transacciones con sujetos
relacionados, estardn obligados a determinar los precios y montos de las
contraprestaciones, considerando para esas operaciones los precios de mercado
utilizados en transferencias de bienes o servicios de la misma especie, entre sujetos

independientes. (Mendoza Orantes, 2018, pag. 30)

La maés reciente reforma al Codigo Tributario expuesta con base a la sentencia N°
96-2014, emitida el 28 de mayo de 2018, por la Sala de lo Constitucional de la Corte
Suprema de Justicia, declarando inconstitucional el Decreto Legislativo No 763 Reformas
al Cddigo Tributario, 2014, referente a la aplicacién del articulo 62-A, genero
incertidumbre en relacion a la legalidad de la aplicacion de los métodos para la
determinacion de Precios de Transferencia establecidos por la OCDE, habiendo quedado
fuera del marco tributario nacional la referenciacion a utilizar éste marco normativo

internacional.

Sin embargo, la inconstitucionalidad obedece a un vicio de forma en el proceso de
formacion legislativa, al no haber existido la posibilidad real de deliberacion y
discusion parlamentaria del citado decreto, contraviniendo el contenido del articulo
135 inciso 1 de la Constitucion de la Republica. (Deloitte, Declaratoria de
Inconstitucionalidad de Decretos Legislativos N°762, 763, 764, 2018)

A pesar de las anteriores reformas al articulo en mencién, en entrevista dirigida al
jefe de la Unidad de Precios de Transferencia, Subdireccion de Grandes Contribuyentes,
Direccion General de Impuestos Internos., expresé que de acuerdo a su criterio personal

estima conveniente la continuidad del uso y aplicacion de la normativa internacional de
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acuerdo a las directrices emitidas por la OCDE en materia de Precios de Transferencia,
considerando que, si bien es cierto, no existe en el marco tributario nacional normativa

alguna que precise la aplicacion, tampoco existe base legal que la prohiba.

> El articulo 124-A del Cddigo Tributario, establece la obligatoriedad de presentar el
informe de operaciones con sujetos relacionados, a través del formulario (F-982), para los
contribuyentes que celebren operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes,
de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, cuando los montos de las operaciones del
ejercicio, ya sea de forma individual o conjunta, son iguales o superiores a quinientos
setenta y un mil cuatrocientos veintinueve délares de los Estados Unidos de América
($571,429.00). Este informe se debe presentar en linea a mas tardar el 31 de marzo de cada

afo.

> El articulo 199-C del Cddigo Tributario establece los criterios a cumplir por los
contribuyentes para ser considerados sujetos relacionados, en relacion al nivel de
participacién patrimonial, administrativa o comercial existente entre los sujetos

involucrados.
PARTICIPACION EN CAPITAL O DERECHO A VOTO

e Posesion directa o indirecta al menos del veinticinco por ciento de su capital social
0 de sus derechos de voto.

e Unidad de decision o grupo empresarial.

e Persona natural con grado de parentesco en linea directa o colateral, por

consanguinidad hasta el cuarto grado o por afinidad hasta el segundo grado.
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ESPECIFICOS O COMERCIALES

e Uniones de personas, sociedades de hecho o contrato de colaboracién empresarial o
un contrato de asociacion de participacion, cuando alguno de los contratantes o
asociados participe en mas del veinticinco por ciento del resultado o utilidad.

e Una persona domiciliada en el pais y un distribuidor o ente exclusivo de la misma

residencia en el extranjero.

e Un distribuidor o agente exclusivo domiciliado en el pais de una entidad

domiciliada en el exterior y esta Ultima.

e Una persona domiciliada en el pais y su proveedor del extranjero cuando este le

efectué compras, y estas representen méas del cincuenta por ciento.

e Una persona residente en el pais y sus establecimientos permanentes en el

extranjero.

e Un establecimiento permanente situado en el pais y su casa central 0 matriz
residente en el exterior, otro establecimiento permanente de la misma o una persona

con ella relacionada.

> Las guias de orientacion general emitidas por la Direccién General de Impuestos
Internos para facilitar el tratamiento tributario de las operaciones con sujetos relacionados o
con sujetos domiciliados, constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con
regimenes fiscales preferentes, de baja o nula tributacion o paraisos fiscales, relacionados

con los Precios de Transferencia.
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PROCEDIMIENTOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LAS OPERACIONES ENTRE PARTES RELACIONADAS

La obligacion de determinar los precios y montos de las contraprestaciones de las
operaciones con sujetos relacionados a precio de mercado nace en el art. 62-A del Codigo
Tributario, razon suficiente para que los contribuyentes requieran herramientas que
proporcionen la base para determinar de forma correcta los precios de esas transacciones,
siguiendo las lineas establecidas por la administracion tributaria en relacion a la normativa

tributaria vigente.

A continuacion, se desarrollan los procedimientos necesarios para el cumplimiento de esta
obligacion en funcidon de la estructura de la documentacion sugerida por la Guia de
Orientacién DG-001/2018.

A. DESCRIPCION DE NEGOCIO DEL GRUPO EMPRESARIAL
Incorpora informacion general sobre las empresas y sociedades que integran el grupo

empresarial.
¢ Informacién general

Comprende los aspectos generales del grupo empresarial al que pertenece como lo
es antecedentes de formacion del grupo, nombre de las empresas que lo conforman,

Numero de Identificacion Tributaria, direccidn y representante legal.
e Estructura organizativa del grupo

Representa las lineas de direccion del grupo empresarial e indica quienes son los

encargados de la toma de decisiones a nivel general.

e Principales lineas de negocio

Hace referencia al sector o sectores econdémicos incursionados por las empresas que

integran una unidad de negocios.
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e Funciones del grupo / Riesgos / Activos

Las funciones de un grupo empresarial estdn determinadas por una serie de
actividades que llevan a cabo para el logro de sus objetivos de negocios. Esta parte consiste
en analizar las funciones realizadas, los activos utilizados y los riegos asumidos por el
contribuyente y por su entidad relacionada (parte analizada), con el objetivo de verificar si
las operaciones entre compafiias relacionadas son comparables a operaciones realizadas
entre sujetos independientes, resulta indispensable comprobar la similitud de funciones que
realizan y si los activos que utilizan y los riesgos que asumen en su actividad, pueden ser
semejantes o iguales, siendo necesaria la comprensién de la estructura y organizacion del
grupo, asi como también definir los derechos y obligaciones del contribuyente en el

ejercicio de sus funciones.

Deben identificarse las principales funciones desarrolladas por la parte analizada.
Algunas funciones generales pueden estar referidas al disefio, la fabricacion, el montaje, la
investigacion y desarrollo, la prestacion de servicios, las compras, la distribucion, la

comercializacion, publicidad, el transporte, la financiacién y la gestion.

e Analisis industrial (global y local)

Las variaciones econdmicas son un factor esencialmente influyente en la toma de
decisiones de una empresa, siendo capaces de alterar los precios y riesgos relacionados a
los productos comercializados por una empresa, como consecuencias de cambios politicos,

especulaciones, oferta demanda, etc.

“La economia del comportamiento forma parte del analisis econémico y financiero
que se aplica de manera cientifica sobre factores humanos y sociales, cognitivos y
emocionales para poder comprender y anticipar mejor las decisiones economicas de
los consumidores e inversionistas y entender cémo el comportamiento afecta a los
precios en el mercado y la manera en la que se asignan recursos”. (Psyma Group,

2019).

El comportamiento de la economia incluye indicadores economicos que miden el

rendimiento y los problemas de la economia como, por ejemplo:
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e El Producto Interior Bruto (PI1B)

e Inflacion

e Tipo de cambio

e Indice de Precios al consumidor (IPC)

La determinacion de los precios de transferencia debe considerar y evaluar todos los
factores anteriores que afectan el mercado donde se desarrollan las operaciones
desempefiadas por sujetos relacionados, basandose en datos e informacion proveniente de
fuentes confiables como, por ejemplo, EI Fondo Monetario Internacional (FMI), Banco

Central de Reserva (BCR), entre otros.

B. DESCRIPCION DEL NEGOCIO DEL CONTRIBUYENTE

Incorpora informacidn especifica sobre la empresa en estudio, dentro de la que se incluye la

siguiente:
e Antecedentes e informacién general

El objetivo principal de este procedimiento es conocer la sociedad o empresa en

estudio, tomando en cuenta la siguiente informacion:

- Antecedentes de la entidad

- Nombre de la entidad, de acuerdo con el registro de la administracion tributaria
- Numero de Identificacion Tributaria, asignado por la administracién tributaria

- Numero del registro del contribuyente, asignado por la administracion tributaria
- Direccion de entidad

- Nombre del Representante legal

- Nombre del auditor externo
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e Actividad desarrollada

Identificar el giro o actividad desarrollada por la entidad, de acuerdo con la escritura

constitutiva o modificada.

e Estructura organizativa local / Estructura funcional / Accionaria

La funcion principal de tener conocimiento de la estructura organizativa de la
entidad es conocer por quienes es ejercida la direccion de la entidad y como se conforma,

quiénes son las personas que toman las decisiones estratégicas a nivel general.

A nivel del organigrama conoceremos los departamentos por los que esta
conformada la entidad y sus funciones; o si la entidad requiere en algunas ocasiones de

servicios de consultoria externa.

e Productos del contribuyente

Comprende las diversas lineas de productos que ofrece la entidad en el mercado,
que son obtenidos del desarrollo de la actividad principal. Pueden ser bienes tangibles e
intangibles o prestaciones de servicios. En el caso particular de Granjita El Progreso, S.A.

de C.V., son los productos derivados del cerdo y la produccion de huevos.

e Proveedores

En esta categoria entran aquellas entidades o personas que abastecen a otros con
existencias de productos o servicios utilizados directamente en la actividad que desarrolla.
Pueden ser proveedores de materias primas, de productos terminados o proveedores de

servicios (el bien es intangible).
e Clientes

Son aquellas personas o empresas, que a cambio de una retribucion econémica o en
especie reciben productos o servicios de alguien que los comercializa o los produce. Pueden
ser clientes potenciales o segmentos de mercado a los que estan dirigidas las ventas de una
empresa, como son clientes al detalle, clientes institucionales y clientes informales, entre

los que destacan comerciantes individuales mayoristas y minoristas.
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C. IDENTIFICACION DE OPERACIONES

Deberan identificarse las principales operaciones con partes relacionadas llevadas a
cabo por la sociedad en estudio, con la finalidad de efectuar los ajustes para eliminar
cualquier diferencia material en relacion con las operaciones asumidas por cualquier parte
independiente considerada comparable. Las operaciones con partes relacionadas tienen
lugar cuando se encuentran presentes vinculos, relaciones o condiciones que influyen de
forma directa o indirecta de manera significativa en la toma de decisiones de una compafia

hacia otra.

En toda operacion realizada entre dos o mas compafias vinculadas o
independientes, cada parte involucrada realiza distintas funciones, de acuerdo a ellas es
determinada la actividad principal de cada una, tomando en cuenta el tipo de funciones que

realice cada una, debera determinarse el precio o contraprestacion de la transaccion.
e Ingreso

Operaciones provenientes de la actividad econdmica principal de la entidad en
estudio susceptibles de producir un incremento neto en el patrimonio, ya sea en forma de
incrementos del activo o disminuciones del pasivo o una combinaciéon de ambos, que la
entidad puede llevar acabo tanto entre sujetos relacionados como con sujetos

independientes.
A continuacion, se mencionan algunos ejemplos de operaciones de ingresos:

v" Venta de bienes de propia produccion: es la transferencia de bienes o productos, que
una compafiia produce y transfiere a compafiias relacionadas o independientes. Un
ejemplo de estas compafiias, son compafiias industriales cuya actividad primordial es

la produccion de bienes.

v" Venta de bienes producidos por terceros: es la transferencia de bienes o productos,
que una compaiiia adquiere de otra para su posterior transferencia a sujetos

relacionados o independientes. Un ejemplo de estas compafiias, son compafiias
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comerciales quienes son intermediarias entre productor y consumidor, su funcion

principal es la compra-venta de productos terminados.

v’ Prestacion de servicios: es la ejecucion de labores basadas en la experiencia,
capacitacion y formacion profesional que un sujeto natural o juridico presta o realiza a

cambio de un precio.

v' Oftros ingresos: Como su denominacion lo indica, son ingresos fuera de las
operaciones principales de una entidad, como pueden ser la ganancia en la venta de

activos de planta.
e Egreso

Son todas aquellas operaciones producto de la actividad econdémica principal de la
entidad en estudio susceptible de causar disminuciones en el patrimonio o afectando los
resultados del periodo, aunque no necesariamente obedezcan a desembolsos o salidas de

dinero.

A continuacién, se mencionan algunos ejemplos de operaciones de egresos y adquisiciones

de activos que generan desembolsos econémicos:

v' Compra de bienes para la produccién: son todas aquellas compras de materiales
tales como materia prima destinados al uso o transformacion para la creacion de

otro bien o producto.

v Comisiones y honorarios: son todos aquellos egresos que se realicen en concepto de
trabajos realizados. En el caso de los honorarios se refiere a pagos que se realicen en
concepto de trabajos profesionales realizados sin dependencia laboral y en el caso
de las comisiones se refiere a pagos que se realicen en concepto de trabajos
profesionales realizados con dependencia laboral calculada con base a un salario

base.

v"Intereses: pagos realizados en concepto de costo por un financiamiento obtenido.
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v" Compra de activos fijos: son todos aquellos egresos realizados para la adquisicion
de bienes tangibles o intangibles, que normalmente son necesarios para el

funcionamiento normal de una entidad y que no se destinan a la venta.

v Otros egresos: comprende cualquier otro egreso en que la entidad puede incurrir

fuera del funcionamiento normal de sus operaciones principales.
e Activo

Son todas aquellas que afectan bienes y derechos tangibles e intangibles propiedad
del ente econémico, y que son fuente potencial de beneficios presentes o futuros.

A continuacion, se mencionan algunos ejemplos de operaciones de activo:

v Cuentas por cobrar a relacionados locales y del exterior: comprende principalmente

todas aquellas ventas o prestaciones de servicios realizados al crédito.

v" Inventarios: comprende principalmente todos aquellos bienes o productos
provenientes de la propia produccion o adquiridos de otras entidades generalmente

para su posterior venta.

v Activos fijos: comprende todos aquellos bienes que normalmente son necesarios
para el funcionamiento normal de la entidad que generalmente son destinados para
Su uso y no para su venta, son activos fijos los bienes muebles o inmuebles,

maquinaria, material de oficina, entre otros.
e Pasivo

Son todas aquellas que representan las obligaciones contraidas por el ente

econdmico, pagaderas en dinero, bienes o en servicios.
A continuacion, se mencionan algunos ejemplos de operaciones de pasivo:

v" Cuentas por pagar a relacionados locales y del exterior: comprenden las deudas

contraidas por la entidad en concepto de compra de bienes o prestacion de servicios
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en términos de crédito, relacionadas directamente con la actividad econdmica de la

empresa.

v" Ingresos recibidos por anticipado: comprende todos aquellos ingresos por la contra
prestacion de un servicio o la venta de un producto, pero que aun no se ha hecho
efectiva la prestacion del servicio o la entrega del producto, por lo tanto, se adeuda
al cliente la contraprestacion por el dinero recibido por anticipado. Por ejemplo,
cuando se cobra por anticipado un arrendamiento por seis meses. En este caso se ha
recibido el dinero, pero el servicio de arrendamiento no se ha prestado, por tanto,
hasta que el servicio sea efectivamente prestado, esa obligacion de prestar el

servicio deberé ser reconocida como un pasivo porque debemos un servicio.

v' Otros pasivos: comprende todas aquellas demas operaciones que representen

obligaciones contraidas por la entidad.

D. ANALISIS ECONOMICO
Los Precios de Transferencia requieren evaluar el sector econémico en que los
contribuyentes desarrollan sus operaciones, siendo este un factor fundamental para la

seleccion de comparables.
e Descripcién de la operacion

Comprende las caracteristicas de cada una de las actividades sujetas a analisis de
Precios de Transferencia.

OPERACION CARACTERISTICAS

Bienes tangibles Caracteristicas fisicas del bien, calidad, funcion, disponibilidad

y volumen de suministro.

Bienes intangibles Debemos tener en cuenta:
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Tipo de activo, por ejemplo: patentes marcas, software
Clase de desecho de propiedad: industrial o intelectual
Forma de la operacion: Licencias 0 ventas

Duracion

Grado de proteccion

Beneficios derivados de la utilizacion de activos

Prestacion de servicios Naturaleza del servicio

Duracién

Alcance del servicio

i. Naturaleza de la operacion

Consiste en la identificacion del tipo de operaciones desarrolladas por una

organizacion empresarial: Industria, Comercio y Servicios.
ii. Politica de Precios de Transferencia a analizar, precio o informacién financiera

Lineamientos especificos adoptados por el contribuyente para la realizacion de
estandares generales en la determinacion de Precios de Transferencia en operaciones con

partes relacionadas.
e Analisis funcional

Implica identificar las transacciones que se realizan entre las empresas del grupo, asi
como también las caracteristicas, activos, riesgos y todos los elementos involucrados en las

mismas para determinar el precio.

147



i. Funciones

Anélisis de las funciones y actividades desempefiadas por la empresa, a fin de

encontrar entidades con caracteristicas similares para ser comparadas.

DESCRIPCION DE LAS FUNCIONES Y ACTIVIDADES DESEMPENADAS

Fabricacion
Funciones realizadas -
Disefio
Servicios
Compras
Publicidad
Transporte
Ensamblaje investigacion y desarrollo
Financiamiento

Mercadeo

ii. Activos

Para el desarrollo de las operaciones ejercidas por cualquier empresa se ve
involucrado el uso o empleo de distintos activos, por esta razon, en operaciones entre partes
relacionadas es necesario detallar la relacion existente del involucramiento de activos por

cada una de las partes involucradas.

El efecto del uso de activos se vuelve substancialmente notable cuando son
involucrados activos intangibles (marcas, patentes, derechos, licencias de uso, etc.), en las
operaciones desarrolladas entre partes relacionadas, debido a que éstas generan un valor
agregado que puede influir altamente en la asignacion de productos desarrollados en

negocios conjuntos.
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Riesgos

Toda actividad comercial enfrenta riesgos que asechan constantemente su

continuidad, sin embargo, la toma de decisiones acertadas y oportunas puede contribuir a

minimizar el efecto que estos pueden generar.

Entre los principales riesgos comerciales se encuentran:

v

Riesgo de mercado: Incorpora las posibles variaciones derivadas de la volatilidad de
precios, como consecuencia de la oferta y la demanda en un mercado competitivo.
Dichas variaciones se encuentran fuera del alcance del productor o comerciante y

pueden influir tanto negativa como positivamente en los precios de los productos.

Riesgo cambiario: Se trata de aquel riesgo asumido por los comerciantes al realizar
operaciones con proveedores o aliados comerciales de distintos paises, acordando
ventas 0 adquisiciones pagadas en unidades monetarias distintas a la moneda de

circulacion en sus paises de domicilio.

Riesgos de inventario: Comprende todos aquellos riesgos asociados al manejo de
los inventarios: la caducidad de los productos, deterioro, robos, etc.

Riesgos de cartera: Reulne los riegos asociados a ventas de mercaderia al crédito,

considerando un margen de incobrabilidad de los créditos otorgados.

Riesgo operativo: Consiste en la posibilidad de ocurrencia de pérdidas financieras,
originadas por fallas o insuficiencias de procesos, personas, sistemas internos,

tecnologia, y en la presencia de eventos externos imprevistos (AUDITOOL, 2019).

Términos contractuales aplicables

En caso de transferencia de bienes o prestacion de servicios pueden encontrarse en

contratos por escrito, que contenga las clausulas segun las operaciones.

Es importante analizar los contratos celebrados entre partes relacionadas de manera

minuciosa para determinar las verdaderas condiciones de la operacion, asegurando que
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todas las clausulas se han seguido y cumplido y que no son simuladas, porque en los grupos
empresariales pueden discrepar con respecto a contratos con sujetos independientes, en
donde cada uno vela por sus intereses, por cumplir y respetar cada termino contractual y las

modificaciones contractuales son tomadas en conjunto.
e Circunstancias econémicas

En relacion a los mercados en que opera la empresa analizada y las empresas

posibles a comparar para determinar las similitudes.

Circunstancias econdémicas posibles para la identificacion de mercados:

Bienes y servicios

- Ubicacion geografica

- Competencia de mercado

- Disponibilidad de bienes y servicios

- Tipos de ventas en el mercado (por mayor o al detalle)

- Ciclo de produccion o distribucion de las empresas

- Aceptacion de los productos por parte de los consumidores
- Niveles de oferta y demanda

- Costos de produccion

Alcance de las regulaciones
e Estrategias empresariales

Estas atienden un gran nimero de aspectos propios de la empresa, como pueden ser
la innovacion y el desarrollo de nuevos productos, el grado de diversificacion, la aversion al

riesgo, publicidad, la incidencia de las leyes vigentes, duracion de acuerdos, el impacto de
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cambios politicos, las estrategias de penetracion, permanencia o expansion en el mercado,
asi como cualesquiera otros factores que incluyen en la gestion cotidiana de la empresa.
Uno de los aspectos a considerar son las politicas establecidas por la empresa en estudio en

relacién a politicas de descuento, de depreciacion, etc.

Por ejemplo, cuando una empresa esta iniciando operaciones o incursionando en la
produccion y venta de un nuevo producto, 0 en un nuevo sector comercial, ésta a fin de
atraer a los consumidores posiblemente este facturando con cifras inferiores con respecto a

la competencia, motivo por el que sus ingresos y utilidades se ven afectadas.

Posiblemente todo lo anterior no sea malo y mucho menos prohibido, pero debera
ser tomado muy en cuenta para el establecimiento y busqueda de operaciones comparables

en la determinacién de los Precios de Transferencia en un rango de plena competencia.
e Seleccién y aplicacion de la metodologia (Métodos de Precios de Transferencia)
i. Seleccion del método

Para la seleccion del método de determinacion de los Precios de Transferencia
debemos tomar en cuenta la informacion disponible en una situacion particular, con base a

lo que reflejen las transacciones realizadas seréd considerado el método adecuado.

Al momento de seleccionar un método se debe optar por el método mas apropiado
para cada operacion en cada caso, podemos optar por la prelacion de métodos analizando

cada uno de los métodos hasta seleccionar el mas apropiado.

La parte analizada evaluard los elementos internos o externos disponibles para
comparar las operaciones en estudio, debiendo aplicar el método apropiado en relacion a
ello.

Elementos internos: elementos de comparacion son entre operaciones realizadas por la

empresa con sus independientes.
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Elementos Externos: elementos de comparacion se extraen de operaciones efectuadas entre
compafiias que no son parte del grupo economico, pueden ser empresas locales o

extranjeras.
La seleccion del método dependera de los criterios siguientes:
- El méas adecuado con el giro del negocio.
- Calidad y la cantidad de informacion disponible.
- El grado de comparabilidad.
- El que requiera la menor cantidad de ajustes.
Métodos utilizados para la determinacion de los precios de transferencia

- Tradicionales: incluye el Método del Precio Libre Comparable, el Método de Precio

de Reventa y el Método de Coste Incrementado.

- Indirectos o Transaccionales: incluye el Método del Margen Neto Operacional y el
Método de la Distribucion del Resultado.

Anadlisis general sobre los métodos para determinar los Precios de Transferencia

Tabla 9 Andlisis general sobre los métodos para determinar los Precios de Transferencia

METODO ANALISIS
Precio Libre Si los precios acordados entre un grupo empresarial son iguales a los
Comparable precios acordados entre la empresa analizada y sus partes

independientes, si es aplicable este metodo debe prevalecer sobre

cualquier otro. Puede ser utilizado para cualquier tipo de transaccion.
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Método de Precio Este método se aplica cuando existe comercializacion de bienes entre

de Reventa

relacionadas, y la adquiriente del bien a su vez, lo comercializa con
sus clientes independientes después de desarrollar la actividad de

comercializacion.

No puede ser aplicado cuando la parte relacionada adquiere los
bienes semielaborados o realice otras funciones ademas de la

comercializacion.

El precio de reventa también puede afectarse cuando el revendedor
agrega un valor por transformacion o desarrollo de un intangible o

cuando medie un lapso significativo entre la compra y la venta.

Método de Coste

Incrementado

Es un método caracteristico para ser aplicado en prestacion de
servicios, porque generalmente no resultan sensibles a los vaivenes
del mercado, requiere poca inversion y la empresa puede asumir los

costos.

Este método es utilizado para servicios prestados dentro del grupo,
por ejemplo: manufactura, almacenamiento, distribucion,

coordinacion de publicidad.

En este método se puede incluir la reventa de bienes semielaborados.

Método de
Distribucién

Resultado

la
del

Este método parte de la utilidad global de la operacion.

Se recomienda el uso de este método cuando las operaciones entre
partes relacionadas estdn tan interrelacionadas que no puede ser

posible separarlas.
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Método del Este método examina la ganancia neta que obtienen el contribuyente
Margen Neto en estudio medida en funcion de algunas variables como: costos,

Operacional ventas o activos.

Es importante y preferible poder comparar el margen neto que el
contribuyente en estudio obtiene en las operaciones con sus partes
independientes, pero si no es posible debe acudir a comparables

externos.

Puede ser utilizado en cualquier tipo de operacion.

ii. Seleccion de compafiias comparables

Para la seleccion de comparables, es necesaria la determinacion de las operaciones
comerciales y prestaciones de servicios realizados entre sujetos relacionados de
conformidad con el principio de plena competencia, procediendo a realizar la comparacion
de las condiciones econémicas de las operaciones de una empresa con sus partes

relacionadas y sus operaciones entre empresas independientes.

Para que estas transacciones puedan ser comparables y que las comparaciones sean
utiles, es importante tener en cuenta caracteristicas econdmicas relevantes de las
operaciones, implica que no debe haber ninguna diferencia entre las transacciones que se
comparan que afecten materialmente las condiciones analizadas o si las hay que permitan

realizar ajustes precisos para eliminar los efectos de las diferencias.
iii. Ajustes y eliminacion de diferencias

Las directrices de la OCDE establecen que, para la correcta aplicacion de cualquiera
de los métodos utilizados, con la finalidad de demostrar el principio de plena competencia,
existe necesidad de realizar ajustes razonables a las transacciones o compafiias
seleccionadas como comparables, cuyo objetivo principal es disminuir las diferencias entre

la operacion o empresa analizada con respecto a los comparables seleccionados.
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Luego de la seleccion de los comparables, se realizara un analisis de comparabilidad
que permitira identificar las diferencias existentes entre estos y la operacion analizada. Si
resultasen relevantes y afectaren significativamente el precio o monto de la
contraprestacion deberan eliminarse en virtud de ajustes razonables que permitan un mayor

grado de comparabilidad.

Entre los ajustes de comparabilidad se encuentran los ajustes contables, que buscan
eliminar las diferencias originadas por la aplicacion de distintos criterios contables entre las
operaciones vinculadas con las realizadas bajo condiciones competentes, los ajustes a
razones financieras que permiten eliminar las operaciones no comparables y los ajustes de
capital, que son efectuados por diferencias en el capital volviéndose necesarios para
mejorar la confiabilidad de las comparaciones en la aplicacion de los diferentes métodos.

Al momento de realizar ajustes es importante considerar solamente, aquellos con los
que se espera mejorar la comparabilidad de los resultados, ya que es necesario documentar
la transparencia de los ajustes efectuados, evidenciando las razones, procedimientos de
célculos efectuados y la forma en que este modifica el grado de comparabilidad.

iv. Resultados del analisis

Para la determinacion de precios de transferencia con base a precios de mercado, es
necesario comparar y evaluar operaciones de transferencia de bienes o suministro de
servicios en circunstancias similares, considerando en primera instancia los comparables
internos, si existieren, en caso contrario, se debe evaluar comparables externos, obtenidas a
través de cotizaciones realizadas en entidades que desarrollen actividades u operaciones de

similar naturaleza o haciendo uso de bases de datos internacionales.

Luego de seleccionar precios comparables por cualquiera de las vias anteriores,
procedemos a determinar el rango intercuartil mediante medidas de posicién estadistica,

como se detalla a continuacion:

» El primer paso consiste en ordenar en orden ascendente los comparables

seleccionados
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» Procedemos a calcular la mediana a partir de la formula siguiente:

(n+1)

Mediana =

Donde n es la cantidad de datos. La mediana nos representara la posicion central de

los datos ordenados.

» El siguiente paso consiste en calcular la posicion del primer y tercer cuartil, a partir

de las siguientes formulas:

(n+1)
4

Primer cuartil: Q1=

Tercer cuartil: Qs- 3[ (nl_l)]

Cuando la cantidad de datos seleccionados para la muestra de precios comparables
es un namero par, la posicion del primer y tercer cuartil, resultard un numero de posicion
decimal, teniendo que calcular la diferencia entre los comparables inferior y superior que
delimitan la posicion encontrada y posteriormente multiplicar esa diferencia por el
resultado de restar a la posicion encontrada la cantidad entera, y finalmente adicionar al
comparable inferior el producto de esa multiplicacion.

El primer cuartil representado por Q1 indica el valor bajo el cual se presenta el 25%
de los precios comparables seleccionados; mientras que el tercer cuartil simbolizado por Q3

es el valor bajo el cual se presenta el 75% de los precios comparables en observacion.
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Graficamente:

llustracion 12 Rango de plena competencia

Minimo  Primer cuartil Mediana Tercer cuartil Maximo
Q1 Qs
| J
|
Rango de plena competencia

Los Precios de Transferencia en operaciones entre partes relacionadas cumplen con
el principio de plena competencia siempre que se encuentren ubicados dentro del rango
intercuartil (primer cuartil al tercer cuartil, ambos limites inclusive) y éste haya sido
establecido con base a la comparabilidad de operaciones razonablemente similares entre

sujetos independientes.
v. Conclusion

De acuerdo a la Guia de Precios de Transferencia 2018 (DG-001/2018), en aquellos
casos donde el resultado se encuentre fuera del rango intercuartil y afecte de forma negativa
la base imponible, “se considerara que el valor que hubieran utilizado sujetos

independientes es el que corresponde a la mediana del mencionado rango”.

Por lo tanto, si resultado del andlisis de Precios de Transferencia realizado se
encuentra fuera del rango de mercado, tendria un efecto que fiscalmente podria
interpretarse como incremento de utilidad gravable del ejercicio informado o como una no
deducibilidad del costo o gasto en la operacion relacionada. Lo anterior, dependera del tipo
de operacion analizada y si el resultado afecta el interés fiscal.
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4.3. CASOS PRACTICOS DE APLICACION DE LOS METODOS PARA
DETERMINAR PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN LA SOCIEDAD
GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V.

A efectos de ejemplificar los procedimientos detallados anteriormente, se
desarrollan los siguientes casos practicos, partiendo de informacion financiera hipotética de
la compafiia Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., miembro del grupo empresarial El
Progreso y cumpliendo con lo sefialado en el art. 62-A del Codigo Tributario, en referencia
a que el contribuyente debe contar con la documentacion suficiente que permita demostrar
ante el Fisco que estas operaciones fueron pactadas a valor de mercado o en cumplimiento

del principio de plena competencia.

Al término del ejercicio 2018 la compafiia analizada presenta las siguientes

operaciones con sujetos relacionados:

Tabla 10 Operaciones de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., con sujetos relacionados

Tipo de o ) _ Criterio de
. Descripcion Sujeto relacionado » Monto
operacion relacion
Alimentos Nutritivos.  accionaria $834,021.00
S.A.de C.V.
Venta de cerdo
: Granja El Progreso Accionaria $ 1,200.00
en pie
La Bodeguita del . .
Ingresos Cerdito, S.A. de C.V. Accionaria $ 66,500.00
La Bodeguita del Accionaria
Cerdito, S.A. de C.V. $273,818.00
Venta de huevos
Alimentos Nutritivos. . .
SA deCV. Accionaria $19,471.00
Compra de Innovaciones
P Nutricionales, S.A. de  Accionaria $1,280,635.00
medicamentos CV
Egresos Ve
Tratamiento de Granja El Progreso Accionaria $115,812.00

aguas residuales
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_ Arrendamiento _ L
Activos ) ) Granja El Progreso Accionaria $ 100,275.00
de instalaciones

Pasivos Financiamiento  Granja El Progreso Accionaria $80,764.75

A. COMPORTAMIENTO DE LA ECONOMIA
Economia Internacional

Segun el informe sobre las perspectivas de la economia mundial emitido por el
Fondo Monetario Internacional (informe WEO, por sus siglas en inglés) el dinamismo de la

economia mundial en el afio 2018 se resume a continuacion:

Tras una fuerte desaceleracion en los ultimos tres trimestres de 2018, el ritmo de la
actividad economica mundial continta siendo débil. En particular, el impetu de la actividad
manufacturera se ha debilitado sustancialmente y ha tocado niveles no vistos desde la crisis
financiera mundial. En términos mas generales, las crecientes tensiones comerciales y
geopoliticas han agudizado la incertidumbre que rodea el futuro del sistema de comercio
mundial y la cooperacion internacional, perjudicando la confianza de las empresas, las
decisiones de inversion y el comercio internacional. Un notable vuelco hacia politicas
monetarias mas acomodaticias tanto a través de la accion como de la comunicacion ha
amortiguado el impacto de estas tensiones en el &nimo y la actividad de los mercados
financieros, en tanto que la resiliencia general del sector de los servicios ha respaldado el
aumento del empleo. Ahora bien, el panorama continda siendo precario. (Fondo Monetario
Internacional (WEO), 2019)

Para 2019 se preve un crecimiento mundial de 3,0%, que representa el nivel méas
bajo desde 2008-09 y una rebaja de 0,3 puntos porcentuales de la proyeccion publicada en
el informe de abril de 2019 de perspectivas de la economia mundial (informe WEQ). Se
prevé que el crecimiento repunte a 3,4% en 2020 (una revision a la baja de 0,2 puntos
porcentuales respecto de abril), mas que nada gracias a la mejora proyectada del desempefio

econdmico de varios mercados emergentes de América Latina, Oriente Medio y economias
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emergentes y en desarrollo de Europa que se encuentran sometidas a tensiones
macroecondmicas. Sin embargo, teniendo en cuenta la incertidumbre en torno a las
perspectivas de varios de estos paises, la desaceleracion proyectada en China y Estados
Unidos y los destacados riesgos a la baja, el ritmo de la actividad mundial bien podria
resultar ser mas moderado. Para evitar ese desenlace, las politicas deberian apuntar
decisivamente a disipar las tensiones comerciales, reimpulsar la cooperacion multilateral y
brindar a la actividad econémica un respaldo oportuno en los casos en que sea necesario.
Para afianzar la resiliencia, las autoridades deberian abordar las vulnerabilidades
financieras que plantean riesgos para el crecimiento a mediano plazo. Lograr un
crecimiento mas inclusivo, que es esencial para garantizar mejores perspectivas econémicas

para todos, deberia seguir siendo un objetivo principal.

Tras sufrir una fuerte desaceleracion durante los tres ultimos trimestres de 2018, el
crecimiento mundial se estabiliz6 en un ritmo débil en el primer semestre de 2019. Las
tensiones comerciales, que habian cedido en el curso del presente afio, recrudecieron
drasticamente, traduciéndose en significativos aumentos de los aranceles entre Estados
Unidos y China y asestando un golpe al &nimo de las empresas y a la confianza a nivel
mundial. Si bien esta situacion ha empafiado los animos en los mercados financieros, el
vuelco hacia una politica monetaria mas acomodaticia en Estados Unidos y en muchas otras
economias avanzadas y de mercados emergentes ha sido una fuerza compensatoria. En
consecuencia, las condiciones financieras siguen siendo en general acomodaticias y, en el

caso de las economias avanzadas, o son méas que en el segundo trimestre.

Se proyecta que la economia mundial crezca 3,0% en 2019 un significativo
retroceso respecto del nivel de 2017-18 para las economias de mercados emergentes y en
desarrollo, asi como para las economias avanzadas antes de recuperarse a 3,4% en 2020.
Para 2021-24, se proyecta una tasa de crecimiento ligeramente mas alta. Este patron de
crecimiento mundial refleja una importante desaceleracion y una recuperacion proyectada
en un grupo de economias de mercados emergentes. Por el contrario, el crecimiento se
moderaria a partir de 2020 en un grupo de economias de importancia sistémica que abarca
Estados Unidos, la zona del euro, China y Japon, las cuales, combinadas, generan casi la
mitad del PIB mundial.
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Proyecciones de crecimiento de la economia mundial.

Tabla 11 Ultimas proyecciones de crecimiento de Perspectivas de la economia mundial.
(Valoracion porcentual)

Proyecciones

2018 2019 2020

Producto Mundial 3,6 3,0 34
Economias avanzadas 2,3 1,7 1,7
Estados Unidos 2,9 2,4 2,1
Zona del euro 1,9 1,2 1,4

Alemania 15 0,5 1,2
Francia 1,7 1,2 1,3
Italia 0,9 0,0 0,5
Espafia 2,6 2,2 1,8
Japon 0,8 0,9 0,5
Reino Unido 1,4 1,2 1,4
Canada 1,9 1,5 1,8
Otras economias avanzadas 2,6 1,6 2,0
Economias de mercados emergentes y en desarrollo 4,5 3,9 4,6
Economias emergentes y en desarrollo de Asia 6,4 59 6,0
China 6,6 6,1 5,8
India 6,8 6,1 7,0
ASEAN-5 5,2 4,8 49
Economias emergentes y en desarrollo de Europa 3,1 1,8 2,5
Rusia 2,3 1,1 1,9
América Latina y del Caribe 1,0 0,2 1,8
Brasil 1,1 0,9 2,0
México 2,0 0,4 1,3
Oriente Medio y Asia Central 1,9 0,9 2,9
Arabia Saudita 2,4 0,2 2,2
Africa subsahariana 3,2 3,2 3,6
Nigeria 1,9 2,3 2,5
Sudafrica 0,8 0,7 1,1
Paises en desarrollo de bajo ingreso 5,0 5,0 51

Fuente: FMI, Perspectivas de la economia mundial (informe WEO), octubre de 2019.
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América Latina y el Caribe

Los paises de América Latina y el Caribe enfrentan un escenario econdémico
mundial complejo en los proximos afios, en el cual se espera una reduccion de la dinamica
del crecimiento, tanto de los paises desarrollados como de las economias emergentes,
acompariada por un aumento en la volatilidad de los mercados financieros internacionales.
A esto se suma el debilitamiento estructural del comercio internacional, agravado por las

tensiones comerciales entre los Estados Unidos y China (NU. CEPAL, 2019).

Las proyecciones de crecimiento mundial se rebajan levemente, tanto para 2018
como para 2019, y prevalecen los riesgos a la baja para estos prondsticos. Se espera que en
2018 la economia mundial termine con un crecimiento del 3,2%. Asimismo, en 2018 se
termind la sincronia en el crecimiento observada en 2017, cuando se registrd una
aceleracion del ritmo de crecimiento en la mayoria de los paises. En 2018, esta aceleracion
se dio en los Estados Unidos (2,9%) y la India, que crecera un 7,4% este afio en

comparacién con un 6,7% en 2017.

Uno de los aspectos méas débiles del contexto externo es la baja tasa de aumento del
volumen de comercio mundial, (alrededor de un 3,9% en 2018, comparado con un 4,6% en
2017). Las proyecciones de crecimiento del comercio estan sujetas a importantes riesgos a
la baja no solo por la evolucion del nivel de actividad econdmica mundial sino por la

evolucion de las tensiones comerciales.

La dindmica de los precios de las materias primas, un factor muy relevante para las
economias de Ameérica Latina y el Caribe, mostr6 un alza del 11% en 2018, explicada
principalmente por el alza del 28% en el precio del petréleo, mientras que los metales y los
productos agropecuarios tuvieron subas menores, del 5% y el 3%, respectivamente. Para
2019 se espera una reduccion generalizada de alrededor del 7% en los precios de los
productos basicos. Los minerales y las materias primas agropecuarias se verian afectados
por la desaceleracion en la actividad economica mundial, en particular, de un importador
clave como China. En el caso del petréleo, ademés de los factores de desaceleracion de la

demanda, se han relajado algunas restricciones a la oferta. En este contexto, la
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Administracion de Informacion Energética (EIA) pronostica para 2019 una caida del 16%

en promedio de los precios del barril Brent y West Texas Intermediate (WT]I)
Economia de El Salvador

Segun estimaciones de la CEPAL, en 2018 la economia de El Salvador crecera un
2,4%, ligeramente por encima del 2,3% del afio anterior. Este comportamiento se debe a
una combinacion de factores internos como el aumento del crédito a los hogares y las
empresas, y la expansion del gasto y externos mayor flujo de remesas y una demanda
externa dinamica. A pesar del incremento de los precios del petroleo, la inflacion se ubicara
en alrededor del 1,6%. Por su parte, el déficit fiscal del sector publico no financiero,
incluidas las pensiones, sera de un 2,7% del PIB (2,5% en 2017). Por Gltimo, el déficit de la
cuenta corriente de la balanza de pagos alcanzard el 3,2% del PIB (2,0% en 2017) y estara
asociado al incremento de los precios internacionales de los hidrocarburos (Comision
Econdmica para América Latina y el Caribe, (CEPAL), 2018).

Tabla 12 Indicadores econdmicos.

El Salvador: Principales Indicadores Economicos, 2016-2018

2016 2017 2018 @

Tasa de Variacién Anual

Producto Interno Bruto 2,6 2,3 2,4
Producto Interno Bruto Por Habitante 2,2 1,9 2,0
Precios al Consumidor -0,9 2,0 1,4 P
Salario Medio Real © 1,0 1,0 1,0 ¢
Dinero (M1) 3,9 6,5 78 ¢
Tipo de Cambio Real Efectivo f 0,2 3,5 0,1 ¢
Relacion de Precios del Intercambio -6,6 5,0 -31

Porcentaje Promedio Anual

Tasa de Desempleo Urbano Abierto 6,9 6,8

Resultado Global del Gobierno Central / PIB -0,9 -0,1 -8
Tasa de Interés Pasiva Nominal ¢ 4,4 4.4 4,2 ¢
Tasa de Interés Activa Nominal " 6,4 6,5 6,5 °©
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Millones de Délares

Exportaciones de Bienes y Servicios 6877 7220 7590

Importaciones de Bienes y Servicios 10727 11366 12445

Balanza de Cuenta Corriente -500 -501 -808

Balanzas de Capital y Financiera ' 9252 809 1250

Balanza Global 453 308 442

A | Estimaciones.

B / Datos al mes de Agosto.

C / Salario medio declarado de los afiliados al seguro social.

D / Variacion interanual del periodo de enero a julio.

E / Datos al mes de Septiembre.

.y Una tasa negativa significa una apreciacion real. Se refiere al tipo de
cambio real efectivo mundial.

G / Tasa basica pasiva hasta 180 dias.

H / Tasa bésica activa hasta un afio.

|/ Incluye errores y omisiones

Fuente: Comision Econémica para América Latina y el Caribe (CEPAL), sobre la base de

cifras oficiales.

Banco Central de Reserva

En los primeros tres trimestres de 2018, el Producto Interno Bruto Real, registré una

tasa de crecimiento promedio de 2.6%, superior en tres décimas al promedio registrado en

los mismos periodos del afio previo, informo el Banco Central de Reserva (BCR) (Banco
Central de Reserva (BCR), 2018).

La dindmica del crecimiento en estos primeros tres trimestres se explica por los

aportes del consumo privado (3.2%), la formacion bruta de capital fijo (1.2%) y el consumo

publico (0.3%). Las exportaciones de bienes y servicios, por su parte, aportaron 0.6%,
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mientras que las importaciones restaron al crecimiento en 1.4%. El funcionario detallé que

solo durante el tercer trimestre, el PIB real creci6 2.1%.

Los sectores que més contribuyeron al crecimiento econémico promedio entre enero
y septiembre fueron la Industria Manufacturera y Construccion que sumaron 0.4% cada

una, mientras que Comercio y Reparacion de Vehiculos Automotores aport6 0.3%.

La demanda interna mantiene una buena dindmica, segun los datos mas recientes del
Banco Central . Entre los indicadores mensuales de demanda agregada a noviembre de 2018
sobresale el dinamismo en los préstamos a empresas (9.7%) y hogares (4%), facilitado por
la acumulacion de depdsitos (4.4%) y la estabilidad en las tasas de interés. En el sector
externo contindan observandose condiciones favorables por el ingreso de remesas
familiares, que crecié 8.8%, mientras que las importaciones de bienes de capital
aumentaron 9.8%. En el ambito fiscal, se observa estimulo a la actividad productiva
mediante los gastos en inversién publica (21.8%) y consumo (7.1%), para los mismos

meses.

La tendencia registrada por la actividad econémica en el presente afio y la evolucion
de los indicadores de corto plazo, unido a la buena dinamica de crecimiento econémico de
los principales socios comerciales de El Salvador, permiten confirmar la proyeccion de
crecimiento del PIB real de 2.6% para el afio 2018 y 2019.

Estados Unidos, principal comprador de bienes y servicios salvadorefios, mantiene
una economia sélida en términos de crecimiento econdémico y empleo, lo cual genera

efectos econdmicos favorables en El Salvador.
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B. DESCRIPCION DE NEGOCIO DEL GRUPO EMPRESARIAL

a. Antecedentes e informacion general

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., pertenece al grupo empresarial EI Progreso a partir del
afio 2016, surgiendo a raiz de que las empresas tenian necesidad de abastecimiento y

adquisicién de materias primas, compras, ventas de productos y servicios.

[ustracion 13 Logo Grupo El Progreso

)
PECUARIO

, &\4

COMERCIALIZACION

AGROINDUSTRIA

GRUPO EL PROGRESO

Granjita El Progreso, S.A. DE C.V., como parte de este grupo empresarial, tiene
como partes relacionadas a Granja El Progreso, Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V.,
Porcicultores Unidos, S.A. de C.V., La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V., e Innovaciones
Nutricionales, S.A. de C.V.
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Tabla 13 Grupo Empresarial EI Progreso.

Nombre de la Empresa

Giro o actividad principal

Granja El Progreso

Explotacion de ganado porcino, ganado bovino
lechero y arrendamiento de instalaciones para aves

ponedoras.

Alimentos Nutritivos, S.A. de

C.V.

Compra, venta y distribucién de huevos de aves de
corral, carnes, embutidos, y derivados del cerdo, y

todo tipo de carnes, mariscos y productos lacteos.

Porcicultores Unidos, S.A. de
C.V.

Prestacion de servicios de rastro y servicios de

alquiler de inmuebles.

La Bodeguita del Cerdito, S.A.
de C.V.

Venta de alimentos preparados (Restaurantes).

Innovaciones Nutricionales, S.A.
de C.V.

Comercializacién de medicamentos veterinarios y

productos afines.
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C. DESCRIPCION DEL NEGOCIO DEL CONTRIBUYENTE

a. Antecedentes e informacion general

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., es una sociedad anénima que surgi6 el 10 de
diciembre del 2007, ubicada en el kilometro 63 carreteras a Sensuntepeque, Caserio Santa
Lucia, Canton Maquilishuath del Municipio de llobasco, Departamento de Cabafias.

llustracion 14 Logo de Granjita El Progreso, S. A. de C.V.

GRANJITA
EL PROGRESO

- BDE G\

b. Actividad desarrollada

La actividad principal es la crianza y desarrollo de aves ponedoras, produccion y
venta de huevos, produccion y venta de cerdos y como actividad secundaria la produccién
de miel (apicultura).

c. Estructura organizativa local / Estructura funcional / Accionaria

A nivel de la estructura organizativa, existen cuatro departamentos importantes:
produccioén y desarrollo, multiplicadora de cerdos, administracion y ventas, y contabilidad;

cada uno con las funciones previamente definidas, tal como se muestra a continuacion:

168



[lustracion 15 Estructura del Organigrama de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

JUNTA DIRECTIVA

ASESORIA TECNICA Y
ADMINISTRATIVA

GERENCIA GEMERAL

WVEMNTAS, COMPRAS Y

PRODUCCION DE HUEVO GESTACION CREDITOS
CASETEROS MATERNIDAD RECURSOS HUMANOS
CLASIFICADORES REEMPLAZOS LOGISTICA Y TRANSPORTE
OFICIOS VARIOS VERRACOS MOTORISTAS
DESARROLLO DE GALLINAS DESTETE PRODUCCION DE MIEL
MANEIOS ¥ VACUNACION ENGORDE

AUXILIARES
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d. Productos del contribuyente

Los productos comercializados por Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., son huevos,
gallinas, cerdos en pie, cerdo cortado y subproductos derivados del cerdo, venta de materia
prima y venta de otros productos (miel y embutidos), la prestacion de servicios y otros
ingresos que no son obtenidos por la compafiia de sus actividades ordinarias.

e. Proveedores

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., no exige requisitos para la clasificacion de una
empresa como proveedor principal, cada proveedor es seleccionado mediante cotizacion de
precios segun las necesidades de la misma, estos proveedores son independientes y partes

relacionadas. Cuenta con proveedores de materias primas, medicamentos, entre otros.

f. Clientes

Para la comercializacion de los productos utiliza tres segmentos de mercado: las
salas de venta conocidas como Canastitas de Maria, que comprende las ventas al detalle,
ademas de las diferentes ventas a clientes institucionales por medio de contratos y a clientes
informales, compuesto por comerciantes individuales mayoristas y minoristas. Los ingresos
por ventas se distribuyen en un 25% entre partes relacionadas y un 75% a partes
independientes.

D. ANALISIS ECONOMICO

a) Anadlisis funcional

i. Funciones

La compafiia analizada durante el ejercicio de 2018 realizé dos actividades principales:

Tabla 14 Actividades realizadas por Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

Actividad Descripcion
1 Explotacion de ganado porcino
2 Explotacion de gallinas ponedoras para la produccion de huevo.
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A continuacion, se describen algunas funciones que se llevan a cabo para las

actividades realizadas.
a) Investigacion y desarrollo

La compafiia realiza actividades de investigacion y desarrollo, con el fin de realizar
procesos innovadores que logren incrementar el nivel de ventas, mejoramiento de lineas de

produccion y reduccion de costos.

b) Compras

Las compras de materia prima, servicios técnicos, medicamentos, nucleos,
materiales, asimismo otros productos para la comercializacion y demas articulos necesarios
para el desarrollo de las actividades son realizados a proveedores locales definidos tanto

independientes como a sujetos relacionados.

c) Ventas

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., distribuye y vende sus productos en el mercado
local, supermercados y en los diferentes sitios a través de sus salas de venta para la
distribucion de productos al por menor, conocidas con el nombre comercial de “La
Canastita de Maria”, cuya ubicacion esta en caserio Santa Lucia (llobasco), llobasco,
Zacatecoluca, Cojutepeque, Zaragoza, Lourdes, Quezaltepeque, Santa Ana, Ciudad
Delgado, Apopa Centro, Carretera de Oro y Aguilares.

d) Actividad Administrativa

La Compaiiia lleva a acabo todo tipo de funciones administrativas con personal
propio por ello es responsable de obligaciones tales como salarios, indemnizaciones,

riesgos y demas obligaciones que se deriven de la relacion laboral.
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e) Bioseguridad

La palabra bioseguridad hace referencia a la seguridad de la vida y es el conjunto

de medidas tecnicas, sanitarias e inmunoldgicas que buscan prevenir brotes o

enfermedades en los animales en explotacidn sean estos aves, ganado porcino, vacuno entre

otros, que involucra una serie de procedimientos y/o mecanismos técnicos basados en

medidas sanitarias aplicadas en forma logica y correcta que conllevan a la prevencion de la

entrada y salida de patdgenos causantes de enfermedades; teniendo como finalidad

mantener la salud de los animales. (MAG, 2013, pag. 3).

De acuerdo a la norma técnica de autorizacién sanitaria de granjas porcinas emitida

por el Ministerio de Salud Publica y Asistencia Social toda granja porcina debe cumplir las

condiciones sanitarias siguientes:

1)

2)

Ubicacién: Las granjas porcinas deben estar ubicada en la zona rural a un
kilometro del radio urbano y contar con una zona de proteccidn sanitaria no
menor de 50 metros lineales medidos a partir de las galeras méas externas hacia la
colindancia de la propiedad o sistema de tratamiento.

Instalaciones e Infraestructura: Las granjas porcinas deben contar con las

condiciones de instalacion e infraestructura siguiente:
Area perimetral arborizada, con el propésito de disminuir malos olores.

Muro o cerca perimetral que permita controlar el ingreso a las instalaciones de

personas y animales.

Sistema de evacuacion de aguas lluvias y aguas residuales por separado hacia
cajas colectoras de las mismas, sistema que debe mantenerse limpio para evitar

proliferacion de agentes nocivos y malos olores.

Fosa para la disposicién final de animales muertos y sus restos. Para tal efecto la
distancia minima entre el fondo de la fosa y el nivel freatico, debe ser de seis

metros, medido en forma vertical.
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e Mecanismos de desinfeccion para empleados y visitantes a la entrada de la granja
y la entrada de las galeras tales como Rodiluvio, Pediluvio o sus equivalentes
respectivamente, con la finalidad de minimizar el riesgo de ingreso de cualquier

agente patdgeno al interior de la granja.

e Area especial dentro de las instalaciones de la granja, que permita el

almacenamiento de las herramientas y equipos utilizados.

3) Instalaciones Sanitarias: Toda granja porcina debe contar con servicios
sanitarios independientes para mujeres y hombres; los cuales deben mantenerse

en condiciones higiénicas y buen funcionamiento.

4) Manejo de aguas residuales de tipo especial: Deben contar con un sistema de
tratamiento eficiente para las aguas residuales de tipo especial, el cual debe ser

aprobado por el Ministerio de Medio Ambiente y Recursos Naturales.

5) Manejo de desechos s6lidos comunes y excretos de cerdos: Se debe realizar
un manejo sanitario integral de los desechos solidos comunes, para evitar que se
constituyan en criaderos de vectores. En el caso de excretas procedentes de los
corrales deben ser recolectadas en seco, dos veces al dia y su traslado debe
realizarse de tal manera que garantice que no exista derrame en su traslado y su
disposicion final debe ser a través de una fosa u otro sistema aprobado por el
ministerio. (MINSAL, 2007, pags. 4-9)

De acuerdo al Manual de Bioseguridad para avicultura emitido por el Ministerio de
Agricultura y Ganaderia, toda granja avicola para la prevencion de enfermedades en sus

aves debe cumplir las condiciones sanitarias siguientes:

1) Ubicacion de la granja: debe de estar ubicada en un ambiente sumamente
tranquilo, bien ventilado y aislado de otras granjas a una distancia minima de 3
kms, reduciendo al minimo las posibilidades de contagio de patégenos, entre
animales de una a la otra si lo hubiese. También es vital considerar que la

distancia entre galpén y galpon no debe ser menor a los 15 metros de separacion.
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2)

3)

4)

5)

6)

Cerca perimetral: La granja debe poseer una cerca perimetral confiable, que
evite la entrada de personas y animales ajenas a la misma y animales domésticos

de todo tipo capaces de introducir patdégenos.

Arco y vado sanitario: A la entrada de la granja debera estar ubicado un foso
con un arco sanitario, 0 un equipo de aspersion, para desinfectar tanto a personas
y vehiculos que ingresen y salgan de las instalaciones de la granja avicola. El
nivel del agua y la capacidad y calidad de los quimicos, asi como su

concentracion, debera chequearse periodicamente.

Bafos o duchas: Es necesario, previo a la entrada como a la salida de los
trabajadores y todo visitante, a sus areas de labores, tomar una ducha para
eliminar o inactivar patdgenos potenciales. Al mismo tiempo debe de existir ropa
de cambio o trabajo en el interior de los mismos y esta debe lavarse en la misma
granja. Las duchas deben de contar con agua caliente y fria. Para el lavado de la

ropa de cambio debe existir una Area definida.

Remocién de la cama o gallinaza: Después de ser sacada la gallinaza el piso
debe ser barrido completamente, debido a que cualquier material organico, hara

menos efectivo el papel del desinfectante.

Desinfeccion: La desinfeccion como parte de la bioseguridad constituye un arma
eficaz en la lucha contra las enfermedades aviares. Es el proceso mediante el cual
se elimina toda presencia de agentes patdgenos capaces de infectar u ocasionar
dafos a la parvada. (MAG, 2013).
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ii.Activos

Para desarrollar cada una de sus operaciones, la compafiia durante el ejercicio fiscal 2018,

contd con los siguientes activos:

Tabla 15 Activos Utilizados afio 2018

ACTIVO

CORRIENTE

Efectivo y Equivalentes $ 309,054.00 4.50%
Cuentas por cobrar $ 112,250.00 1.64%
Documentos por cobrar $ 105,300.00 1.53%
Impuestos por recuperar $ 1,103,827.00 16.09%
Cuentas por cobrar a  partes

elacionadas 265,733.50 3.87%
Inventarios $ 617,432.50 9.00%
Gastos pagados por anticipado $ 55,368.50 0.81%
TOTAL ACTIVO CORRIENTE $ 2,568,965.50 37.45%
NO CORRIENTE

Activos Bioldgicos $ 1,050,025.00 15.31%
Propiedad Planta y Equipo $ 4,188,872.50 61.06%
Depreciacion Acumulada $ (947,563.50) -13.81%
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE $ 4,291,334.00 62.55%
TOTAL ACTIVO $ 6,860,299.50 100.00%

iii.Riesgos

Riesgo de mercado: Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., opera en un mercado local por lo
gue asume riesgos de aumentos o disminuciones en los costos y precios de los productos
que ofrece, especificamente del huevo y de los productos del cerdo, determinados por la

demanda de un mercado competitivo.
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Riesgo Cambiario: No existe riesgo cambiario asumido por la compafiia debido a que las

operaciones son realizadas en un mercado local con una misma unidad monetaria (el dolar).

Riesgo de inventario: Al cierre del ejercicio de imposicion de 2018, la compafiia asume
los riesgos del manejo de inventario de productos como materia prima, huevos y cerdos por

un valor de $ 617, 432.50, representando un 10.74% del total de los ingresos.
Riesgo de cartera: La compariia asume un riesgo moderado de cuentas incobrables.

Riesgo operativo: Granjita El Progreso, S.A. de C.V., emplea medidas de control en los
procesos desarrollados por el personal que labora en la manipulacion de maquinaria y
produccién de concentrados, asimismo, emplea rigurosas medidas de seguridad vy

proteccion sanitaria de los cerdos en desarrollo y aves.

b. Estrategias empresariales
Las estrategias de negocios de la compafiia estan dadas por la innovacion y
desarrollo de la explotacion de gallinas ponedoras y de cerdos, para introducirse en nuevos
segmentos de mercado y expandir la distribucion de los productos

c. Aplicacion de la metodologia

Para analizar si los términos econdémicos acordados en las transacciones de Granjita
El Progreso, S.A. de C.V. y sus partes relacionadas son equilibrados con los que hubieran
pactado entidades independientes en operaciones comparables cumpliendo con el principio
de plena competencia estipulado por las Directrices de la Organizacion para la Cooperacion

y el Desarrollo Econdmico (Directrices OCDE), en los parrafos 1.2 y 1.5.
I. Seleccion del método

La legislacion fiscal salvadorefia, en su articulo 62-A del Cddigo Tributario ha
determinado que los precios y montos de las contraprestaciones de las operaciones o

transacciones que celebren los contribuyentes con sujetos relacionados o con sujetos
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ubicados en regimenes fiscales preferentes seran determinados a partir de los precios de
mercado, utilizados en la transferencia de bienes o prestacion de servicios de la misma

especie, entre sujetos independientes.

Para efectos del cumplimiento de la obligacion anterior, los contribuyentes
determinaran el precio de mercado utilizando los procedimientos y métodos técnicos
contenidos en el Cddigo Tributario y en las Directrices de la OCDE, los cuales son los

siguientes:
Método de precio de mercado — MPM (Art. 199-B del Codigo Tributario)

1. Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OCDE)
» Meétodo del Precio Libre Comparable

» Método del Precio de Reventa

» Meétodo del Coste Incrementado

» Método del Margen Neto Operacional

» Meétodo de la Distribucién del Resultado

Las transacciones de ingreso se analizaran de acuerdo a la aplicabilidad de cada método:
a) Evaluacion del Método del Precio Libre Comparable
Las Directrices de la OCDE define a este método como:

“El método del precio libre comparable consiste en comparar el precio facturado por
bienes o servicios transmitidos o prestados en una operaciéon vinculada con el precio
facturado por bienes o servicios transmitidos o prestados en una operacion no vinculada

comparable en circunstancias también comparables”.

Para la aplicacion de este método se procede a buscar transacciones comparables

con partes independientes, que nos puedan servir de evidencia para comparar que la venta
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de cerdo en pie, semen preparado, embutidos, carne de cerdo en canal, subproductos del
cerdos, huevos y compras de medicamentos, prestacion de servicios como el arrendamiento
de inmuebles, financiamiento, prestacion de servicio de aguas residuales se realizan a

valores de mercado.

Para la aplicacion de este método se requiere de una comparabilidad precisa entre
las caracteristicas de los bienes y servicios transferidos a partes independientes y a partes

relacionadas.

De acuerdo con la informacion proporcionada por Granjita EI Progreso, S.A. de
C.V., en la venta de cerdo en pie, no existen operaciones internas comparables, teniendo en
cuenta que no se realizaron ventas en las mismas condiciones y volimenes a clientes
independientes, por lo tanto, este método no es factible para evaluar el cumplimiento de los

términos econdmicos de estas operaciones.

Para los ingresos por la venta de huevo, depende de las cantidades con clientes
relacionados Yy terceros independientes (comparables internos de la compafiia), teniendo en
cuenta que la empresa realiz6 ventas con partes independientes en las mismas condiciones
que con sus relacionadas se determina que tiene comprables internos, por lo que es factible

la aplicacién de este método.

Asimismo, para los egresos por arrendamiento, se dispone de informacion externa
sobre los precios por metro cuadrado de terrenos ubicados en los alrededores, arrendados
por sujetos no vinculados (partes independientes), por tal razén este método es considerado
factible.

Para los egresos por financiamiento se dispone de informacion interna sobre
financiamiento recibido de Bancos Comerciales, teniendo en cuenta que la empresa en
estudio adquiere financiamiento de la banca nacional, por tal razon, es factible la aplicacion

de este método.

Caso contrario para las operaciones de prestacion de servicio de aguas residuales y

medicamentos, de los cuales no existen proveedores independientes, mediante los cuales se
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puedan buscar operaciones de adquisicion de los mismos productos y servicios, por tanto,

se considera que este método no es factible para la evaluacion de estas operaciones.
b) Evaluacion del Método del Precio de Reventa
Las Directrices de la OCDE establece que:

“El método del precio de reventa se inicia con el precio al que se ha adquirido a una
empresa asociada un producto que se vende después a una empresa independiente.
Este precio (el precio de reventa) se reduce en un margen bruto apropiado (el
"margen del precio de reventa”) representativo de la cuantia con la que el
revendedor pretende cubrir sus costes de venta y gastos de importacion v,
dependiendo de las funciones desarrolladas (considerando los activos utilizados y
los riesgos asumidos), obtener un beneficio apropiado. Lo que queda tras sustraer el
margen bruto puede entenderse que constituye, tras los ajustes que correspondan por
razon de otros costes asociados a la adquisicion del producto (por ejemplo, los
derechos de aduana), un precio de plena competencia de la transmision de bienes

inicial entre las empresas asociadas”.

Este método no es factible para evaluar estas operaciones de ingreso por la venta de
cerdo y demas productos del cerdo, porque estos productos no estan siendo adquiridos de

una empresa relacionada y revendidos a su vez por la empresa en estudio.

Adicionalmente, no se pudo aplicar este método para las operaciones de egresos por
prestacion de servicios de aguas residuales y medicamentos, por ser aplicable en
circunstancias donde la sociedad analizada adquiere un bien o servicio de partes

relacionadas para su posterior venta a sujetos independientes.
c) Evaluacion del Método del Coste Incrementado
Las Directrices de la OCDE establece que:

“El método del coste incrementado parte de los costes en que ha incurrido el
proveedor de los bienes (0 servicios) en una operacion vinculada por los bienes

transmitidos o los servicios prestados a un comprador asociado. Este coste se
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incrementa en un margen que le permita obtener un beneficio apropiado teniendo en
cuenta las funciones desemperfiadas y las condiciones del mercado. El resultado, que
se obtiene después de incrementar el coste mencionado con dicho margen, puede
considerarse como un precio de plena competencia de la operacion vinculada

original”.

Este método es caracteristico para ser aplicado en prestaciones de servicio,
manufactura, almacenamiento, distribucion o bienes semielaborados. Debido a que las
operaciones en analisis consisten en venta de cerdo y demas productos del cerdo, el método
se considera que no es factible dado que no se identificaron operaciones comparables que
nos pudieran ofrecer un margen bruto sobre costos en condiciones de mercado realizadas

con terceros independientes.

De igual manera para los egresos sujetos a estudio por prestaciones de servicios de
aguas residuales y medicamentos, no fue posible la obtencion de un margen de utilidad

bruta sobre los costos, en consecuencia, hemos descartado este método.
d) Evaluacién del Método del Margen Neto Operacional

Las Directrices de la OCDE establece que: “El método del margen neto operacional
estudia el beneficio neto calculado sobre una magnitud apropiada (por ejemplo, los
costes, las ventas o los activos) que un contribuyente obtiene por razén de una
operacion vinculada (o una serie de operaciones que resulte adecuado agregar en

virtud de lo expuesto en los parrafos 3.9 a 3.12)”.

Teniendo en cuenta las caracteristicas y descripciones de este método se ha
identificado que la informacidn en estudio puede ser evaluada bajo este método porque su
aplicacion se centra en informacion financiera a nivel operativo, permitiendo asi diferencias

sustanciales entre las caracteristicas de los productos o servicios.

Por lo tanto, las transacciones sujetas a estudio y con base a la informacion
disponible, se considera que este método proporciona una medida confiable para evaluar el
cumplimiento de los términos economicos de las operaciones de venta de cerdo en pie,

semen preparado, embutidos, carne de cerdo en canal, subproductos del cerdo y para los
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egresos por prestacion de servicios de aguas residuales y medicamentos de acuerdo al

principio de plena competencia.
e) Evaluacion del Método de la Distribucion del Resultado
Las Directrices de la OCDE consideran a este método como:

El método de la distribucién del resultado identifica, en primer lugar, el beneficio
que ha de distribuirse entre las empresas asociadas por las operaciones vinculadas
en las que participan (“resultados conjuntos”). Las referencias a los términos
“resultados” y “beneficios” deben entenderse como aplicables igualmente a las
pérdidas. Véanse los parrafos 2.130 a 2.137 en los que se analiza como calcular los
resultados objeto de distribucion. Posteriormente se procede a la distribucion de ese
resultado comun entre las empresas asociadas en funcién de unos criterios
econdémicamente validos, de forma que se aproximen a la distribucion de beneficios
que se hubieran previsto y reflejado en un acuerdo pactado en condiciones de plena
competencia. Véanse los parrafos 2.138 a 2.151, donde se analiza como proceder a
la distribucion de los resultados conjuntos.

El presente método se descarta porque su aplicabilidad se recomienda cuando las
operaciones entre partes relacionadas estan interrelacionadas que no se pueden separar 0
cuando las mismas involucren activos intangibles. En consecuencia, estas circunstancias no

se aplican a las transacciones en estudio.
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OPERACIONES ANALIZADAS

Las cifras contenidas en la informacién financiera presentada, son cifras ilustrativas,
manejadas para ejemplificar la aplicacion de la normativa técnica y tributaria de los Precios
de Transferencia de operaciones con sujetos relacionados o sujetos domiciliados,
constituidos o ubicados en paises, estados o territorios con regimenes fiscales preferentes,

de baja o nula tributacion o paraisos fiscales.

Durante el ejercicio fiscal 2018 la sociedad Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V.,
reporté en su informe de operaciones entre partes relacionadas F-982, las operaciones de

ingresos siguientes:

OPERACIONES DE INGRESOS DE GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V.

N° OPERACIONES DE INGRESO PERSONA O EMPRESA VALOR'§ % DEL TOTAL PAIS
PARTES RELACIONADAS RELACIONADA DE INGRESOS
1 Venta de semen preparado Granja El Progreso $ 1,200.00 0.02% EL SALVADOR
2 Venta de cerdo en pie Alimentos Nutritivos, SAdeCV. $§ 834,021.00 14.50% EL SALVADOR
3 Venta de Huevos Aimentos Nutritivos, SA deCV. $§  19471.00 0.34% EL SALVADOR
4 Venta de Huevos Bodeguita del Cerdito, SA de C.V. § 273,818.00 4.76% EL SALVADOR
5 Venta de embutidos Bodeguita del Cerdito, A de CV. $§  35,000.00 0.61% EL SALVADOR
6 Venta de came de cerdo en canal Bodeguita del Cerdito, SA deCV. §  25,000.00 0.43% EL SALVADOR
7 Venta de subproductos del cerdo  Bodeguita del Cerdito, SAdeCV. $§  6,500.00 0.11% EL SALVADOR
TOTAL $ 1195,010.00 20.76%

La sociedad analizada obtuvo en operaciones con partes relacionadas el 20.76% de
sus ingresos totales durante el ejercicio fiscal 2018, los cuales deben ser segmentados por
tipo de operacién, comparando por separado los ingresos relacionados a la produccion de
cerdos y los ingresos relacionados a la venta de huevos, por tratarse de dos operaciones
funcionalmente distintas que dificultan la busqueda de empresas comparables
independientes que mantengan ambas operaciones en similares condiciones, por tal motivo

analizaremos operacion por operacion.

El segmento cerdos queda comprendido por las operaciones; venta de semen
preparado, venta de cerdo en pie, venta de embutidos, venta de carne de cerdo en canal y

venta de subproductos del cerdo, alcanzando un total de $ 901,721.00.
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» SEGMENTO CERDOS

Como fue mencionado en el capitulo 3.10.1. Andlisis de la aplicacién de los
métodos para la determinacion de Precios de Transferencia en Granjita El Progreso,
S. A. de C. V., la operacién de venta de cerdo en estas circunstancias debe ser analizada

aplicando el Método del Margen Neto Operacional

Debido a que Granjita El Progreso, S.A. de C.V., realiza el 100% de sus ventas de
cerdo en pie a sociedades relacionadas, no es posible contar con comparables internos,
tampoco es posible contar con informacion externa local que brinde fiabilidad de las
operaciones, por esta razén es necesario utilizar bases de datos internacionales, empleando

el Método del Margen Neto Operacional.

Para la aplicacion del referido método se estima que el indicador de comparabilidad
Margen del Costo Adicionado Neto (MCAN) proporciona una base aceptable de
comparacion, debido a que la acumulacién de costos de produccion y gastos operativos de
los activos biolégicos comercializados (cerdos), es independiente de si se comercializa
entre independientes o relacionadas.

El Margen de Costo Adicionado Neto, representa el cociente de la utilidad de

operacion de una empresa entre la suma de sus costos mas los gastos operativos.
MCAN =UO/CV + GO

Donde:

MCAN = Margen del Costo Adicionado Neto

UO = Utilidad de Operacion

CV = Costo de Ventas

GO = Gastos operativos
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Para la aplicacion de este método es necesario contar con la informacion financiera

siguiente:
> Estado de Resultados del afio en estudio;

Es ineludible recordar que GRANJITA EL PROGRESO, S.A. DE C.V., obtiene
ingresos de operaciones entre partes relacionadas en un 20.76% el resto son ingresos
provenientes de operaciones con sujetos independientes, por esta razon para la seleccion de
comparables es preciso detallar por separado los ingresos obtenidos como resultado de
operaciones con partes relacionadas, comparando estos ultimos con margenes obtenidos por

sujetos independientes en operaciones no vinculadas.

GRANJITA EL PROGRESO, S.A.DEC.V.
ESTADO DE RESULTADOS DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2018
(Expresado en ddlares de los Estados Unidos de América)

INGRESOS 2018
\entas $ 5750,000.00
Costo de ventas $ (4500,000.00)
Utilidad bruta $ 1250,000.00
GASTOS DE OPERACION

Gastos de Administracion $  (345,000.00)
Gastos de Ventas $  (450,000.00)
Gastos Financieros $  (120,000.00)
TOTAL GASTOS $  (915,000.00)
UTILIDAD DE OPERACION $ 335,000.00
Otros Ingresos $ 1,500.00
Otros Gastos $ (19,000.00)
UTILIDAD ANTES DE RESERVALEGAL $ 317,500.00
Reserva legal $ (22,225.00)
UTILIDAD ANTES DE ISR $ 295,275.00
Gastos por ISR S (88,582.50)
UTILIDAD DEL EJERCICIO $ 206,692.50
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» Detalle de ingresos por ventas a partes relacionadas, con sus respectivos costos:

PRODUCTO INGRESOS ACUMULADOS| COSTOS ACUMULADOS

Segmento cerdos $ 901,721.00 | § 695,794.70

» Datos de companias que operan en circunstancias similares, obtenidos a través de
bases de datos o informacion financiera interna de operaciones con sujetos
independientes en circunstancias de similar naturaleza (comparables internos o
externos). Una vez obtenido el acceso a las bases de datos, son seleccionadas las
compafiias dedicadas a una actividad economica similar, que obtengan volumenes
de ventas razonablemente comparables de productos similares y operen en un

mercado competitivo.

COMPARABLES DE EMPRESAS PRODUCTORAS DE CERDOS

INGRESOS GRANJITAEL COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

PROGRESO 1 2 3 4 5

Ventas a partes relacionadas $ 90172100 § 918,372.00 § 893,095.00 $ 888,010.00 $ 916,003.00 $ 891,939.00
Costo de ventas a partes relacionadas §  (695,794.70) § (631,314.19) § (701,11251) § (679,846.73) § (699,089.01) § (671,630.89)
Utilidad bruta $ 20592630 § 287,057.81 § 19198249 § 20816327 § 21691399 § 220,308.11
GASTOS DE OPERACION

Gastos de Operacion $  (107,618.44) § (162512.14) § (121,683.29) § (152,090.74) $ (153,191.07) $ (133,238.76)
UTILIDAD DE OPERACION $ 98,307.86 § 124,54567 $ 70,299.20 $ 56,07253 § 6372292 § 87,069.35

MCAN 12.24% 15.69% 8.54% 6.74% 1.48% 10.82%

Cifras en ddlares de los Estados Unidos de América.

UTILIDAD OPERATIVA
COSTOS+ GASTOS OPERATIVOS

MCAN =

$98,307.86
$695,794.70+5$ 107,618.44

MCAN =

MCAN = 12.24%
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Para el célculo de las cifras comparadas de la sociedad analizada han sido
considerados Unicamente el valor de las ventas a partes relacionadas ($ 901,721.00), con

sus respectivos costos de ventas ($ 695,794.70) y los gastos de operacion correspondientes
($107,618.44).

ELIMINACION DE DIFERENCIAS

Las operaciones de compafiias seleccionadas como comparables deben ser
provenientes de actividades cuyo origen involucre la cria, desarrollo y comercializacion de
cerdos, en similares condiciones, siendo vendidos a sujetos que no posean vinculos con la
sociedad productora (sujetos independientes). Sin embargo, la determinacion de Precios de
Transferencia, requiere mas que la seleccion de comparables, resultando necesario
homogenizar las operaciones de la parte analizada con las operaciones de las compafiias
comparables a través de ajustes contables y economicos propios de cada comparable, que
afecten la obtencion de ingresos.

AJUSTES CONTABLES

La empresa analizada considera los montos por depreciacion dentro de sus gastos
operativos, sin embargo, las empresas comparables 1 y 5 consideran dentro de sus costos un
monto por depreciacion por $ 7,928.10 y $ 9,401.29 respectivamente, obteniendo el
resultado siguiente:

INGRESOS GRANJITAEL COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE
PROGRESO 1 2 3 4 5

Ventas a partes relacionadas $ 90172100 $ 918,372.00 § 893,095.00 § 888,010.00 $ 916,003.00 $ 891,939.00
Costo de ventas a partes relacionadas §  (695,794.70) $ (623,386.09) $ (701,112.51) $ (679,846.73) $§ (699,089.01) $ (662,229.60)
Utilidad bruta § 20592630 $ 294,985.91 § 191,98249 § 20816327 §$ 21691399 § 229,709.40
GASTOS DE OPERACION

Gastos de Operacion $  (107,61844) § (170,440.24) $ (121,683.29) $ (152,090.74) § (153,191.07) $ (142,640.05)
UTILIDAD DE OPERACION $ 98,307.86 $§ 12454567 §$ 70,299.20 §$ 56,072.53 § 63,722.92 $ 87,069.35

MCAN 12.24% 15.69% 8.54% 6.74% 1.48% 10.82%
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La tabla anterior muestra los cambios obtenidos de la practica de ajustes contables
en las compafiias comparables 1 y 5, las compafiias restantes mantienen los mismos
valores. Sin embargo, en el indicador de comparabilidad no se generan cambios al

mantenerse la misma utilidad operativa.

CALCULOS PARA LA ELIMINACION DE DIFERENCIAS:

Los costos y gastos de las empresas comparables 1 y 5 han sido ajustados de la manera

siguiente:

COMPARABLE 1

Ajuste de costos de lo vendido = $ 631,314.19 - $ 7,928.10 = $ 623,386.09
Ajuste a gastos operativos = $ 162,512.14 + $ 7,928.10 = $ 170,440.24
COMPARABLE 5

Ajuste de costos de lo vendido = $ 671,630.89 - $ 9,401.29 = $ 662,229.60

Ajuste a gastos operativos = $ 133,238.76 + $ 9,401.29 = $ 142,640.05

AJUSTES ECONOMICOS

Ademas de los ajustes contables la administracion tributaria salvadorefia requiere
ajustes econdmicos sobre los cuales expresa lo siguiente: “también puede considerarse los
Ajustes Econdémicos (Ajustes de Capital de Trabajo) entre la empresa analizada y las
empresas comparables a través de los cuales se nivelan las diferencias en los inventarios,
cuentas por cobrar y pagar, propiedad planta y equipo que requieren la aplicacion de tasas
de interés. Dichos ajustes deben realizarse a las empresas comparables, con el objeto de
determinar cual hubiera sido el precio o la utilidad de estas empresas en caso de operar bajo

las condiciones de la empresa examinada”. (DGII, 2018, pég. 12)
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Las empresas comparables en promedio durante los tres afios inmediatos anteriores

expresan en las cuentas de balance los valores siguientes:

GRANJITAEL COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

CUENTAS DE BALANCE SROGRESO 1 ) 3 4 5
CUENTAS POR COBRAR § 11225000 § 11337250 § 103116898 § 10729573 § 97,639.12 § 88,851.60
INVENTARIOS § 61743250 § 53099195 § 61595066 § 529,717.57 § 45555741 § 482,890.54
CUENTAS POR PAGAR § 73869104 § 76085177 § 783677.32 § 72881991 § 750684.51 § 773,205.04
PROPIEDAD PLANTAY EQUIPO § 418887250 § 389565143 §3622,955.83 § 3731,644.50 §3470429.39 § 3748,063.74

A continuacion, se detalla la definicion de las variables a utilizar para los ajustes

economicos:

Prom CPC = Promedio de Cuentas por Cobrar
Prom INV = Promedio de inventarios

Prom CPP = Promedio de Cuentas por Pagar
Prom PPE = Ajuste de Propiedad Planta y Equipo
[ = Tasa Prime

Analizada = Entidad bajo analisis

Comp = Entidad comparable

Vtas = Ventas Netas

A partir del 01 de enero de 2001 El Salvador adopto al dolar estadounidense como
moneda de curso legal, por este motivo la economia estadounidense obtuvo fuerte
influencia en la economia nacional, motivo que permite la utilizacién de la Tasa Prime en la
evaluacion de economias comparables para la determinacion de Precios de Transferencia,

ésta tasa es calculada por Bloomberg (compariia especializada en servicios financieros con
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informacidn acerca de indicadores econdmicos) y depende del comportamiento que tengan

las tasas interés de 25 de los bancos mas grandes de Estados Unidos.

“La Prime rate es un indicador de la tasa de interés mas baja para préstamos
ofrecida por los bancos a sus mejores clientes comerciales” (Republica, 2019). Para el
calculo de los ajustes para la eliminacion de diferencias en las empresas seleccionadas
como comparables utilizamos la tasa prime promedio durante el afio 2018, el promedio
anual reflejé una tasa prime de 4.91%.

Debemaos tener en cuenta que para la aplicacion de tasas en la realizacion de ajustes
contables y econdémicos sobre la informacion financiera de comparfiias comparables no
existe una tasa fija, debido a que seré seleccionada de acuerdo a las particularidades de la

economia en que opere la compafiia analizada.

CALCULOS PARA LA ELIMINACION DE DIFERENCIAS:

a) Determinacion del ajuste de cuentas por cobrar

i

. (Prom CPC Comp
1+(1*( Vtas Comp ))

Prom CPC
Vtas

Ajuste CPC = [(( analizada) * Vtas Comp) — Prom CPC Comp] *

$112,250 0.0491
i = (=== 918,372 ) — $113,372.50
Aluste CPC [(($901,721 ) *$ ) $ ] * [“(0-0491*(—%:31':;27'250))

Ajuste CPC = $ 46.38

El ajuste a las cuentas por cobrar se realiza con el objetivo de eliminar un posible
financiamiento implicito en las ventas, mismo que podria estar siendo compensado en el
precio de la venta, sin embargo, la cantidad obtenida en esta empresa comparable no

representa materialidad con respecto a la informacion total.
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b) Determinacion de ajuste de inventarios

Prom INV

Ajuste INV = [(( analizada) * Vtas Comp) — Prom INV Comp] *

. _[(($617,432.50 B
AJustemv_[((—MLm )*$918,372.) $530,991.95]*0.0491

Ajuste INV = $ 4,804.04

El ajuste a los inventarios se realiza con el objeto de eliminar el efecto generado por las
diferencias en los dias de rotacidén de inventarios, el cual provoca funciones adicionales en el

manejo de los inventarios, reflejando variaciones en los niveles de ventas.

c) Determinacion del ajuste de cuentas por pagar

Prom CPP
Vtas

Ajuste CPP = [(( analizada) * Vtas Comp) — Prom CPP Comp] * l

i
. (Prom CPP Comp
1+(1*( Vtas Comp ))‘

Ajuste cop =[ (2222204 ) » §918,372) - $ 760,851.77) « ooss__
, 1+<0.0491*(7”1‘8_37'2 ))

Ajuste CPP = $ (401.99)

Las cuentas por pagar son ajustadas con el objeto de eliminar variaciones en la obtencion de

financiamiento implicito a través de las compras a proveedores.
d) Determinacion de ajuste a propiedad planta y equipo

Prom PPE

Ajuste PPE = [(( !

analizada) * Vtas Comp) — Prom PPE Comp] * [

Ajuste PPE = [((w) $ 918,372.) — $3,895,651.43]  0.0491

$901,721
Ajuste PPE = $ 18,195.08

Este ajuste es realizado con la finalidad de eliminar diferencias funcionales en la intensidad de
activos fijos de la compafia comparable y la compafiia analizada, a mayor intensidad de

activos mayores pueden ser las diferencias funcionales que afecten el resultado.
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AJUSTES

COMPARABLES

CPC Inventario CPP PPE
COMPARABLE 1 $ 4638 § 480404 § (401.99) $ 18,195.08
COMPARABLE 2 $ 39094 § (217.25) § (2450.22) § 25,819.00
COMPARABLE 3 $ 15851 § 384584 § (64.23) $ 19,322.55
COMPARABLE 4 $ 80050 $ 842824 § (13.86) $ 38,533.14
COMPARABLE 5 $ 1,083.77 § 627714 § (2,002.85) $§ 1941253

Los calculos anteriores reflejan los ajustes realizados a la empresa COMPARABLE
1, siendo el mismo procedimiento para la obtencién de los ajustes a las empresas
comparables restantes.

AJUSTES COMPARABLE 1
CUENTAS SIN AJUSTE PC Iventario PP PPE AJUSTADOS
Ventas Ajustadas § 918371200 §  46.38 § 918,418.38
Costos de venta Ajustados $ 623,386.09 § (480404 5 40199 § 618,180.06
Gastos operativos ajustados § 170,440.24 $(18,195.08) § 152,245.16

Luego de practicar los ajustes econdmicos para la homogenizacion de diferencias
entre las operaciones de la parte analizada y las empresas comparables los resultados en la

informacion financiera a evaluar son los siguientes:

INGRESOS GRANJITAEL COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE
PROGRESO 1 2 3 4 5
Ventas a partes relacionadas $ 90172100 § 918418.38 § 89348594 $ 88816851 § 916,803.50 § 893,022.77
Costo de ventas a partes relacionadas $  (695,794.70) $§ (618,180.06) $ (698,879.54) $ (675,936.66) $ (690,646.91) § (653,949.61)
Utilidad bruta $ 20592630 $ 30023832 § 19460640 § 21223185 $ 226,156.59 § 239,073.16
GASTOS DE OPERACION
Gastos de Operacion $  (107,61844) § (152,245.16) § (950864.20) $ (132,768.19) § (114,657.93) $ (113,826.23)
UTILIDAD DE OPERACION $ 98,307.86 § 147,993.16 $ 9874211 § 79,463.66 $ 111,498.66 $ 125,246.93
MCAN 12.24% 19.21% 12.42% 9.83% 13.85% 16.31%
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RANGO INTERCUARTIL

Después de haber eliminado las diferencias entre la empresa analizada y sus
comparables seleccionadas se procede a calcular la mediana, ordenando inicialmente de
forma ascendente los valores comparables y posteriormente calculando la posicién en que

Se encuentra:

9.83% 12.42% 13.85% 16.31% 19.21%
n+1

Mediana:( )
5+1

Mediana:( ):3

| 983% | 1242% | 1385% | 1631% | 1921%

El siguiente paso consiste en calcular la posicion del primer y tercer cuartil, a partir de las

siguientes formulas:

Primer cuartil: Q1= (nil)

Primer cuartil: le(sil) =15

Primer cuartil: Q1=12.42% — 9.83% = 2.59%(0.5) = 1.30%
Primer cuartil: Q:1=9.839% + 1.30%

Primer cuartil: Q1=11.13%
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Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Q= 3

Q=3[

Qs= 3[1.5]

Q:=4.5

Q:- 19.21% — 16.31% = 2.90%(0.5) = 1.45%
Q3- 16.31% + 1.45%

Q3=17.76%

Luego de determinar los valores maximos y minimos y las medidas de posicion es

preciso establecer el rango de plena competencia, en las operaciones comparables como se

muestra a continuacion:

llustracion 16 Rango de plena competencia. Segmento cerdos

|

|

Frecio esiablecido

I 1 1 1 1
0.83% 12.42% 13.85%0 16.31% l 12.21%
Mediana
11.13% 17.768%

1001 Qs
12.24%0
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INTERPRETACION:

El MCAN de la parte analizada y los comparables establecidos demuestran que los
precios establecidos por Granjita El Progreso, S.A. de C.V., en las ventas de productos de
cerdo a la sociedad Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V., han sido establecidos con base al
principio de plena competencia y se encuentran dentro del rango intercuartil o de plena

competencia representado por la parte sombreada.

Los precios determinados por Granjita El Progreso, S.A. de C.V., pese a encontrarse
dentro de un rango de plena competencia pueden ser objeto de sospecha ante la

administracion tributaria por encontrarse muy cercanos al margen minimo permitido.

» SEGMENTO HUEVOS

Comprende el total de los ingresos obtenidos por venta de huevos a partes

relacionadas, alcanzando un total de $ 293,289.00.

En el caso de la venta de huevos Granjita El Progreso, S.A. de C.V., vende éste
producto tanto a empresas independientes como a partes relacionadas (La Bodeguita del
Cerdito, S.A. de C.V. y Alimentos Nutritivos, S.A. de C.V.), por esta razon existe
factibilidad de aplicacion del método del Precio Libre Comparable, pues las circunstancias
de la operacion permiten que la empresa analizada cuente con informacion interna de
operaciones de similar naturaleza, realizadas con sujetos independientes, misma que servira
de base para la determinacién de comparables y para el establecimiento del rango de plena

competencia.

Para la aplicacion del método del Precio Libre Comparable es necesario contar con

la informacion siguiente:

» Precio promedio establecido durante el ejercicio fiscal en estudio, en operaciones de

venta de huevos a empresas relacionadas.

194



PRECIO MENSUAL POR CARTON ANO 2018

MESES HUEVO GRANDE

ENERO $ 341
FEBRERO $ 3.34
MARZO $ 3.36
ABRIL $ 346
MAYO $ 3.21
JUNIO $ 291
JULIO $ 2.95
AGOSTO $ 2,67
SEPTIEMBRE $ 2.75
OCTUBRE $ 2.70
NOVIEMBRE $ 3.15
DICIEMBRE $ 340
PROMEDIO ANUAL $ 3N

La clasificacion de huevo vendido a La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V., es de
tamafio grande, con un precio promedio anual de $ 3.11, por lo que analizaremos
operaciones comparables con el mismo tipo de huevo comercializado en condiciones

similares de entrega y venta.

Todas las ventas de huevo realizadas a La Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V.,
superan las 50 unidades (cartones de huevo), por lo que los precios otorgados a ésta

sociedad son sujetos a descuentos.

» Precios establecidos en operaciones de similar naturaleza con clientes

independientes:

COMPARABLES EN VENTA DE HUEVOS

COMPARABLES PRECIO CANTIDAD
PROMEDIO NEGOCIADA
EMPRESA1 $ 3.14 >50 CARTONES
EMPRESA2 $ 3.21 <50 CARTONES
EMPRESA3 $ 3.29 <50 CARTONES
EMPRESA4 $ 3.25 <50 CARTONES
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Los precios anteriores han sido obtenidos de las ventas de huevo (tamafio grande)
realizadas a clientes independientes de la sociedad analizada, por lo que podrian ser
consideradas relativamente comparables, pese a esto, estos precios deben ser sometidos a
ajustes, por tratarse de precios de venta, influenciados por las politicas de descuento

comercial por cantidad.

La sociedad en estudio tiene como politica el otorgamiento de un porcentaje de
descuento en relacion a la cantidad negociada, la cual considera un 10% de descuento en
cantidades de ventas iguales o superiores a 50 cartones de huevo y un 4% de descuento en

cantidades superiores a 25 pero inferiores a 50 cartones.

ELIMINACION DE DIFERENCIAS

Debido a que el precio por ventas realizadas a la empresa relacionada esta sujeto a
un 10% de descuento, mismo que es distinto al porcentaje de descuentos otorgados en
ventas a sujetos independientes, en relacion a las cantidades negociadas con las empresas
comparables, se deben realizar los ajustes siguientes:

La EMPRESA 1 por contar con un mismo porcentaje de descuento con la empresa

analizada no requiere se le practique ajuste por cantidad negociada.

EMPRESA 2

Ajuste = [Precio Prom. * (% desc. comparable)] — [Precio Prom. (* % de desc. analizada)]
Ajuste = [ $3.21 * 4%) — [$ 3.21 * 10%]

Ajuste = [$0.13 - $ 0.32]

Ajuste = $ (0.19)
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EMPRESA 3

Ajuste = [Precio Prom. * (% desc. comparable)] — [Precio Prom. (* % de desc. analizada)]
Ajuste = [ $ 3.29 * 4%) — [$ 3.29 * 10%)]

Ajuste =[$0.13 - $0.33]

Ajuste = $ (0.20)

EMPRESA 4

Ajuste = [Precio Prom. * (% desc. comparable)] — [Precio Prom. (* % de desc. analizada)]
Ajuste = [ $3.25 * 4%) — [$ 3.25 * 10%]

Ajuste =[$0.13 - $0.32]

Ajuste = $ (0.19)

Al resultar negativas las cantidades de los ajustes significa que debemos restar al precio

promedio el valor del ajuste resultante.

COMPARABLES PRECIO CANTIDAD DESCUENTO AJUSTE PRECIO
PROMEDIO NEGOCIADA AJUSTADO
EMPRESA 1 $ 3.14 >50 CARTONES 10% $ 3.14
EMPRESA2 $ 321 >25<30 CARTONES 4% $ 019) $ 3.02
EMPRESA3 $ 329  >25<30 CARTONES 4% $ (020) $ 3.09
EMPRESA4 $ 325 >25<30 CARTONES 4% $ 019) $ 3.06
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RANGO INTERCUARTIL

El siguiente paso consiste en calcular la mediana, debiendo ordenar en orden ascendente los
comparables seleccionados:

s 302]$ 306[s 309]$ 314

(n+1)

Mediana =

Mediana = (4;1) =25

En este caso el valor de la mediana se encuentra desplazada 0.5 a la derecha del
segundo comparable, para su célculo es necesario calcular la diferencia entre el segundo y

tercer comparable de la manera siguiente:
$3.09-$3.06=%$0.03 (0.5)=$0.02
Mediana = $3.06 + $0.02

Mediana = $ 3.08

[s  302]s 306[s 308]$ 309[s  314]

Luego calculamos la posicion del primer y tercer cuartil, a partir de las siguientes formulas:

Primer cuartil: Q1= (nil)

Primer cuartil: Q1=(411) =1.25

Primer cuartil: Q:1-$3.06-$3.02=%$0.04 (0.5) =$0.02
Primer cuartil: Qi1=$3.02+%$0.02
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Primer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Q1=$3.04

(n+1)

]

Qs-= 3[

4+1
Q- 3[]

Qs= 3[1.25]

Qs- 3.75

Qs=$3.14-$3.09=$0.05 (0.75) = $ 0.04

Qs-$3.09 +$0.04

Qs-$3.13

Luego de determinar los valores maximos y minimos y las medidas de posicion es preciso

establecer el rango de plena competencia, en las operaciones comparables como se muestra

a continuacion:

llustraciéon 17 Rango de plena competencia. Segmento Huevos

(

$3.02

l $é.06 l $I3.O9

Mediana
$3.04 $3.08

Q:

$3.14

$3.13
Qs

$3.11
Precio establecido
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INTERPRETACION:

El precio del huevo normalmente es volatil, viéndose afectado por diversos factores,
sin embargo, los precios establecidos por Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., en las
operaciones de venta de huevo a la sociedad Bodeguita del Cerdito, S.A. de C.V., cumplen
con el principio de plena competencia al encontrarse dentro de un rango de precios

aceptables de mercado en operaciones con sujetos independientes.

OPERACIONES DE EGRESOS

\° OPERACIONES DE EGRESOS A PERSONA O EMPRESA VALOR'S % DE COSTOS Y PAIS
PARTES RELACIONADAS RELACIONADA GASTOS TOTALES
1 Arendamiento de instalaciones Granja El Progreso $ 100,275.00 1.85% El Salvador
2 Compra de nlicleos ymedicamentos Innovaciones Nutricionales, SA de C.V. § 1280,635.00 23.57% El Salvador
3 Intereses por financiamiento Granja El Progreso $ 80,764.75 1.49% El Salvador
4 Tratamiento de aguasresiduales  Granja El Progreso $ 11581200 2.13% El Salvador
TOTALES $ 1577,486.75 29.03%

La sociedad analizada realiz6 durante el ejercicio fiscal 2018 un 29.03% de sus
egresos totales, en operaciones con partes relacionadas, siendo todos estos provenientes de
diversas operaciones funcionalmente distintas, debiendo ser analizada cada una por
separado, con compafiias de similar naturaleza que realicen operaciones con sujetos
independientes, cuyos giros sean semejantes al giro de cada uno de los proveedores

relacionados con Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

e ARRENDAMIENTO DE INSTALACIONES

Al término del ejercicio fiscal 2018, Granjita El Progreso, S.A. de C.V., posee
egresos por arrendamiento de instalaciones con sujetos relacionados especificamente con
Granja EIl Progreso, por una cantidad de $ 100.275.00 La granja cuenta con 573 metros

cuadrados de instalaciones arrendadas y cancela $ 175.00 anuales por metro cuadrado.
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SOLUCION

Para el andlisis de esta operacion es de considerar la informacion disponible con la
que cuenta la entidad analizada, dado que es un servicio que recibe de un sujeto relacionado
debe verificarse la existencia de sujetos comparables con la prestadora del servicio, que
permita determinar si los precios establecidos cumplen con el principio de plena

competencia.

IDENTIFICACION DE SUJETOS COMPARABLES INTERNOS

Al hablar de comparables internos se hace referencia a una operacion realizada con
una sociedad o empresa vinculada, que a la misma vez es efectuada por el contribuyente
con un tercero independiente. De esta forma los comparables internos pueden estar
directamente relacionados con la operaciéon vinculada, proporcionando una base de
comparacion inmediata y aceptable; de igual manera, la informaciéon obtenida de
comparables internos puede resultar mas completa y menos onerosa. En el caso particular
de la compafiia analizada no cuenta con arrendamiento de instalaciones prestado por sujetos

independientes, por tanto, no existen comparables internos.

IDENTIFICACION DE SUJETOS COMPARABLES EXTERNOS

Los comparables externos son operaciones con sujetos vinculados donde no
interviene el contribuyente, sino que es llevada a cabo por dos terceros que son
independientes entre si. Existen diversas fuentes de informacién a las que puede recurrirse
para identificar posibles comparables externos, por ejemplo, bases de datos comerciales, los

comparables extranjeros y la informacion no comunicada a los contribuyentes.

En el caso particular se llevaron a cabo investigaciones en las zonas aledafas a la
ubicacion de Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., identificando inmuebles con
caracteristicas similares al arrendado. A continuacion, se muestran los precios por metro

cuadrado, cancelados por arrendamientos durante periodos anuales, por tanto, es factible
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aplicar el método del Precio Libre Comparable, sin embargo, es necesario tomar en cuenta

que el precio por metro cuadrado varia de acuerdo a la ubicacién del bien inmueble.

N° Empresa x Precio por m?anual
1 | Comparable 1 $215.00
2 | Comparable 2 $145.00
3 | Comparable 3 $ 185.00
4 | Comparable 4 $164.00
5 | Comparable 5 $197.00
6 | Comparable 6 $139.00
7 | Comparable 7 $153.00

DETERMINACION DEL RANGO INTERCUARTIL
La mediana puede calcularse con la formula siguiente:

(n+1)

Mediana =

(7+1) _

4

Mediana =

$ 139 $ 145 $ 153 $ 164 $185 | $197 | $215

Este resultado indica la ubicacion de la mediana o posicion de la mediana en la tabla

ordenada, es decir, la mediana es 4 cuyo valor es 164.

Luego se procede a calcular la posicion del primer y tercer cuartil, a partir de las siguientes

formulas:

Primer cuartil: Qi= &b

202



Primer cuartil: Q1

Primer cuartil: Qi=2

Este resultado indica la ubicacion del primer cuartil en la tabla ordenada. Para el caso, el

primer cuartil es 2, por tanto, Q1= $ 145.

(n+1)

Tercer cuartil: Qs=3[——]
Tercer cuartil: Qs= 3[@]
Tercer cuartil: Qz=3[2]
Tercer cuartil: Q3=6

Este resultado refleja la posicion del tercer cuartil en la tabla ordenada, siendo para este

caso 6, cuyo valor es 197.

RESUMEN DE DATOS DEL RANGO INTERCUARTIL

DATO POSICION RESULTADO
Dato minimo 1 139
Primer cuartil 2 145

Mediana 4 164
Tercer cuartil 6 197
Dato maximo 7 215
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Con base a la tabla anterior, con los valores maximos y minimos y las medidas de

posicion determinadas, es facil identificar el rango de plena competencia en las operaciones

comparables como se muestra en la siguiente gréafica:

[lustracion 18 Rango de plena competencia. Arrendamiento

(

$139 l $ 153 $185 l $215
Mediana
$145 $164 $197
Q1 Qs
Precio establecido
$175.00

INTERPRETACION

El precio por metro cuadrado pactado entre la comparfiia Granjita EI Progreso, S.A.

de C.V., y el sujeto relacionado Granja El Progreso en concepto de arrendamiento, se

encuentra dentro de un rango de precios aceptables de mercado en operaciones con sujetos

independientes, cumpliendo con el principio de plena competencia.
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e COMPRA DE NUCLEOS Y MEDICAMENTOS

Los egresos por esta operacion, son el resultado de las operaciones desarrolladas
con la sociedad Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., empresa considerada como
vinculada de acuerdo al art. 199-C del Codigo Tributario por poseerse indirectamente mas

del 25% de su capital social.

Esta operacion representa el 23.57% de los egresos totales de la sociedad analizada,
requiriendo ser analizada a traveés del método del Margen Neto Operacional, por
desarrollarse dicha operacion en circunstancias que no permiten contar con informacion
interna, que sirva de base para emplear un analisis de comparabilidad, siendo necesaria la
utilizacion de bases de datos internacionales, a través de las cuales se posibilite el acceso a
informacién de compaiiias funcionalmente comparables que desarrollen operaciones con
sujetos independientes.

Debido a las circunstancias en que se desarrolla esta operacion vinculada se estima
que el indicador de comparabilidad Margen del Costo Adicionado Neto (MCAN)
proporciona una base aceptable de comparacion. La aplicacion de éste método exige contar

con la informacion que se detalla a continuacion:

COMPARABLES DE EMPRESA PROVEEDORA DE NUCLEOS Y MEDICAMENTOS

INGRESOS INNOVACIONES COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE
NUTRICIONALES 1 2 3 4 5

Ventas a partes relacionadas $ 128063500 $ 1351,215.00 §$ 987,985.00 § 1265478.00 $1114,758.00 §$ 1295,238.00
Costo de ventas a partes relacionadas §  (845,780.00) § (792,345.71) § (642,670.59) § (798,340.80) §$ (738,274.18) $ (835,735.79)
Utilidad bruta $ 43485500 $ 558,869.29 § 34531441 § 46713720 § 376483.82 § 459,502.21
GASTOS DE OPERACION

Gastos de Operacion $  (156,379.45) § (187,684.89) $ (120437.70) § (153,2390.74) § (137,291.77) $ (146,976.86)
UTILIDAD DE OPERACION $ 27847555 § 37118440 $§ 224876.71 § 313,746.46 § 239,192.05 $ 312,525.35

MCAN 27.79% 37.87% 29.47% 32.97% 27.32% 31.80%

Cifras expresadas en dolares de los Estados Unidos de America.
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ELIMINACION DE DIFERENCIAS

Las operaciones de las comparfiias seleccionadas como comparables obtenidas a
través de la utilizacion de bases de datos, deben ser provenientes de actividades cuyo giro
involucre la comercializacion de medicamentos veterinarios y productos afines, siendo
vendidos a sujetos que no poseen vinculos con la sociedad que los comercializa (sujetos
independientes). No obstante, la determinacion de Precios de Transferencia requiere méas
que la seleccion de comparables, resultando necesario homogenizar las operaciones de la
parte analizada con las operaciones de las compafias comparables, a través de ajustes
contables y econdmicos propios de cada comparable, que afecten directamente la obtencion

de ingresos.

AJUSTES ECONOMICOS

Los ajustes econdmicos son realizados con la finalidad de determinar los ingresos
que las compariias seleccionadas como comparables hubiesen obtenido al operar en las

mismas condiciones de la sociedad analizada.

Para garantizar una mayor fiabilidad en las cifras comparables, es conveniente
trabajar con las cantidades promedio durante al menos los tres afios precedentes, con la
finalidad de reducir posibles variaciones en el periodo analizado, con respecto a periodos

inmediatos anteriores.

Las empresas expuestas a comparacion durante los tres afios inmediatos anteriores

expresan en las cuentas de balance los promedios siguientes:

INNOVACIONES COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

CUENTAS DE BALANCE
NUTRICIONALES 1 2 3 4 5
CUENTAS POR COBRAR § 25248090 § 25500571 § 23208520 § 24133740 § 21961704 § 19985150
INVENTARIOS § 124525850 § 107092231 $124226988 § 106835210 § 91878280 $ 97390977
CUENTAS POR PAGAR § 86732114 § 89334077 § 92014100 § 85573113 § 88140306 $ 907,845.15

PROPIEDAD PLANTAYEQUIPO § 2325851.65 § 216304203 §2011,629.09 § 2071,977.96 § 192693951 § 2081,094.67
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La informacion financiera de las compafias comparables debe ajustarse a la informacion de
la compafiia analizada mediante la aplicacion de los requerimientos establecidos por la
administracion tributaria, a través de la guia de orientaciéon para la determinaciéon de los

precios de transferencia en operaciones entre sujetos relacionados.

Las cifras contenidas en la tabla siguiente muestran los ajustes practicados a cada una de las

empresas comparables, realizando el mismo procedimiento aplicado en el segmento cerdos.

AJUSTES
COMPARABLES
CPC Inventario CPP PPE

COMPARABLE 1 $ 55413 $ 1192965 $ 1,03584 $ 14,287.85
COMPARABLE 2 $ (1,809.15) $ (13,825.44) $ (11,786.10) $ (10,668.44)
COMPARABLE 3 $ 39671 $§ 796245 §$ 6296 $ 11,113.59
COMPARABLE 4 $ 782 $§ 811038 $ (597542) $ 4,794.67
COMPARABLE 5 $ 2,70497 $ 1402042 $ (1,454.09) $§ 13,319.78

Los valores siguientes muestran el efecto de cada uno de los ajustes practicados en la
empresa COMPARABLE 1.

AJUSTES COMPARABLE 1
CUENTAS SIN AJUSTE e Inventario CPP PPE AJUSTADOS
Ventas Ajustadas $135121500 § 554.13 $1351,769.13
Costos de venta Ajustados § 792.345.71 $(11,92065) § 1,035.84 $ 803,239.53
Gastos operativos ajustados § 187,684.89 $(14,287.85) § 201,972.74

Luego de practicar los ajustes econdémicos para la homogenizacion de diferencias entre las

operaciones de la parte analizada y las empresas comparables los resultados en la
informacion financiera a evaluar son los siguientes:

INGRESOS INNOVACIONES COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE . \\own <
NUTRICIONALES 1 2 3 4

\entas a partes relacionadas § 128063500 $ 135176913 § 98617585 § 126587471 $111476582 § 129794297
Costo de ventas a partes relacionadas §  (845.780.00) § (803.239.53) $ (640631.25) § (806.240.30) $ (752.359.98) $ (85121030)
Utilidad bruta § 43485500 § 54852960 § 34554460 § 45963441 § 36240583 § 44673267
GASTOS DE OPERACION

Gastos de Operacién § (156.379.45) § (201,97274) $ (109.769.26) $ (16450433) $ (142.08644) § (160.29664)
UTILIDAD DE OPERACION $ 27847555 § 346556.86 $ 23577534 § 29513008 § 22031939 § 28643603

MCAN 27.719% 34.48% 31.42% 30.40% 24.63% 28.32%
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RANGO INTERCUARTIL

Al contar con la informacion de las compafiias comparables ajustada a las
condiciones en que opera la sociedad analizada, es preciso determinar si los precios
establecidos en operaciones entre partes relacionadas han sido determinados con base a los

precios de mercado.

n+1
Mediana = (m+1)
5+1
Mediana = (G+1) - 3
| 2463% | 2832% | 3040% 3142% 34.48%

El siguiente paso consiste en calcular la posicion del primer y tercer cuartil, a partir de las

siguientes formulas:

Primer cuartil: Q1= (nil)

Primer cuartil: Q1= (511) 1.5

Primer cuartil: Q1:28.32% — 24.63% = 3.69%(0.5) = 1.85%
Primer cuartil: Q1=24.63% + 1.85%

Primer cuartil: Q1 =26.48%

Tercer cuartil: Qs=3[ (n+1)]
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(5+1)

Tercer cuartil: Qs=3[ 2 ]

Tercer cuartil: Qs-= 3[1.5]

Tercer cuartil: Q:-4.5

Tercer cuartil: Q3= 34.48% — 31.42% = 3.06%0(0.5) = 1.53%
Tercer cuartil: Qs-31.42% + 1.53%

Tercer cuartil: Q3-32.95%

Luego de determinar los valores méaximos y minimos y las medidas de posicién es preciso
establecer el rango de plena competencia, en las operaciones comparables como se muestra

a continuacion:

llustracién 19 Rango de plena competencia. Medicamentos

l
. |

I I I I 1
24 63% 28.32% 30.40% 31.42% l 34.48%
Mediana
26.48% 32.85%
Q1 Q3
7 79%

Precio establecido
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INTERPRETACION

Los precios de las operaciones realizadas por Granjita El Progreso, S.A. de C.V., e
Innovaciones Nutricionales, S.A. de C.V., en concepto de compra de nlcleos y
medicamentos, estan dentro de un rango de mercado aceptable y fueron establecidos en

cumplimiento del principio de plena competencia.

e TRATAMIENTO DE AGUAS RESIDUALES

La sociedad analizada debe cumplir diversas obligaciones sanitarias, entre ellas el
tratamiento de aguas residuales provenientes del sostenimiento de un ambiente adecuado de
las instalaciones en que desarrolla sus operaciones de crianza y produccion de cerdos y
gallinas ponedoras. Para cumplir con dicha obligacién ambiental contrata los servicios de

una de sus empresas relacionadas (Granja El Progreso).

Durante el ejercicio fiscal 2018 el monto cancelado a Granja El Progreso asciende a
$ 115,812.00, representando el 2.13% de sus egresos totales, monto que debe ser
determinado en consideracion de los precios de mercado establecidos por sujetos que

realizan ésta operacion en similares circunstancias a sujetos independientes.

Para demostrar la adecuada determinacion de estos precios es necesario acceder a
informacién externa a través de bases de datos internacionales, bajo la utilizacion del
método establecido por la OCDE, Margen Neto Operacional, considerando como indicador
de utilidad adecuado al MCAN. La aplicacion del referido método requiere la seleccion de
comparables conciliables a las circunstancias en que la sociedad analizada desarrolla la

misma operacion.
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La seleccion de comparables en la base de datos muestra la siguiente informacion:

COMPARABLES DE EMPRESA DE TRATAMIENTO DE AGUAS RESIDUALES

GRANJAEL  COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

INGRESOS PROGRESO 1 2 3 4 5

Ventas a partes relacionadas $ 11581200 $ 145896.00 $ 11832400 $ 110,989.00 § 12852300 § 137,488.00
Costo de ventas a partes relacion §  (49,748.00) § (52,221.80) § (54,364.60) $ (44,710.25) $ (49,321.67) $ (54,229.17)

Utilidad bruta $ 6606400 $ 9367420 $ 6395940 $ 6627875 $ 7920133 § 8325883
GASTOS DE OPERACION
Gastos de Operacion $  (39,879.90) $ (44897.79) $ (38421.69) $ (34.769.20) $ (44,963.35) $ (45,111.40)

UTILIDAD DE OPERACION $ 2618410 $ 4877641 $ 25537.71 $ 3150955 $§ 34,237.98 §  38,147.43

MCAN 29.21% 50.22% 27.52% 39.64% 36.31% 38.40%

Cifras expresadas en dolares de los Estados Unidos de Ameérica.

ELIMINACION DE DIFERENCIAS

Las operaciones de las compariias seleccionadas como comparables deben ser
provenientes de actividades que involucren el tratamiento de desechos residuales, siendo
cancelados a sujetos que no poseen vinculos con la sociedad que los adquiere (sujetos
independientes). No obstante, la determinacion de Precios de Transferencia requiere méas
que la seleccion de comparables, resultando necesario homogenizar las operaciones de la
parte analizada con las operaciones de las compafias comparables, a través de ajustes
contables y econdmicos propios de cada comparable, que afecten directamente la obtencion
de ingresos.

AJUSTES ECONOMICOS

Los ajustes economicos son realizados con la finalidad de determinar los ingresos
que las compariias seleccionadas como comparables hubiesen obtenido al operar en las
mismas condiciones de la sociedad analizada. Para garantizar una mayor fiabilidad en las

cifras comparables, es conveniente trabajar con las cantidades promedio durante al menos

211



los tres afios precedentes, con la finalidad de reducir posibles variaciones en el periodo

analizado, con respecto a periodos inmediatos anteriores.

Las empresas expuestas a comparacion durante los tres afios inmediatos anteriores

expresan en las cuentas de balance los promedios siguientes:

GRANJAEL  COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

CUENTAS DE BALANCE PROGRESO 1 2 3 4 5
CUENTAS POR COBRAR $ 13573955 § 137,096.95 § 12475822 $ 12974855 $ 118,071.18 § 107,444.77
INVENTARIOS $ 23947125 § 20594528 § 23889652 $ 205451.01 $ 176,687.87 $ 187,289.14
CUENTAS POR PAGAR $ 41294762 § 425336.05 § 438096.13 § 40742940 § 41965228 § 432,241.85
PROPIEDAD PLANTAY
EQUIPO $ 2087,593.95 § 194146237 § 1805560.01 §$ 1859,726.81 §$ 1729,545.93 § 1867,909.61

Las cifras a ajustar obtenidas mediante la aplicacion de las formulas establecidas por

la administracién tributaria a cada una de las empresas comparables son las siguientes:

COMPARABLES AJUSTES
CPC Inventario CPP PPE
COMPARABLE 1 29918 $§ 229415 $ 50144 $§ 1282422

$
COMPARABLE 2 $  (977.79) $ (2658.72) $ (574315) § (9,57557)
COMPARABLE 3 $ 21420 $ 153123 $ 3049 $ 9,975.12
COMPARABLE 4 $ 422 $ 155968 $ (2901.82) $ 430351
COMPARABLE 5 $ 145933 § 269622 § (70460) $ 11,955.31

El efecto provocado por los ajustes realizados en la informacion financiera de la empresa

comparable 1 es el siguiente:

AJUSTES COMPARABLE 1
CUENTAS SIN AJUSTE oPC ventario  CPP PPE AJUSTADOS
Ventas Ajustadas $145896.00 §  299.18 $146,195.18
Costos de venta Ajustados ~ § 52,221.80 § (229415 § 50144 $ 54,014.51
Gastos operativos ajustados  § 44,897.79 $(12,824.22) § 57,722.01

El resultado obtenido en la informacion financiera de las compafiias comparables y la parte

analizada posterior a la aplicacion de ajustes es el siguiente:
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GRANJAEL  COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE COMPARABLE

INGRESOS PROGRESO 1 2 3 4 5

Ventas a partes relacionadas $ 11581200 $ 146,195.18 $ 11734621 § 111,20320 $ 128,527.22 § 138,947.33
Costo de ventas a partes relacion §  (49,748.00) $ (54,014.51) § (57,449.03) § (46,210.99) $§ (53,783.17) $ (57,629.99)

Utilidad bruta $ 6606400 $ 9218067 $ 59,8078 $ 6499221 § 7474405 § 81317.34
GASTOS DE OPERACION
Gastos de Operacion $  (39,879.90) § (57,722.01) $ (28,846.12) $ (44,74432) $ (49,266.86) $ (57,066.71)

UTILIDAD DE OPERACION $ 2618410 $ 3445866 $ 31,051.06 $ 20,247.88 $ 2547719 $  24,250.63

MCAN 29.21% 30.84% 35.98% 22.26% 24.72% 21.14%

RANGO INTERCUARTIL

Los ajustes realizados en los pasos anteriores dan lugar a la determinacion de
procedimientos estadisticos, para la identificacion de la posicion de la mediana y el rango

intercuartil o de plena competencia.

n+1
Mediana = (nt1)
5+1
Mediana = o2 = 3
2114% | 2226% | 2472% 30.84% 35.98%

El siguiente paso consiste en calcular la posicion del primer y tercer cuartil, a partir de las

siguientes formulas:

) . (n+1)
Primer cuartil: Q1= 1
5+1
Primer cuartil: le( Z ) — 1.5
Primer cuartil: Q1=22.26% — 21.14% = 1.12%(0.5) = 0.56%
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Primer cuartil: Q1=21.14% + 0.56%

Primer cuartil: Q1=21.70%
Tercer cuartil: Qs=3[ (n:;l)]
5+1
Tercer cuartil: Qs= 3[( Z )]
Tercer cuartil: Qs-= 3[1.5]
Tercer cuartil: Qs-4.5
Tercer cuartil: Q3= 35.98% — 30.84% = 5.14%(0.5) = 2.57%
Tercer cuartil: Qs- 30.84% + 2.57%
Tercer cuartil: Q:-33.41%

Luego de determinar los valores maximos y minimos y las medidas de posicién es preciso
establecer el rango de plena competencia, en las operaciones comparables como se muestra

a continuacion:

llustracion 20 Rango de plena competencia. Aguas Residuales

( | .
T T T 1
21 .14%| 22.26% 24.72% 30.84% l 35.98%
Mediana

21.70% 33.41%

Q1 Qs
29.21%
Precio establecido
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INTERPRETACION

Los precios establecidos por Granja El Progreso en las operaciones realizadas con
Granjita El Progreso, S.A. de C.V., en concepto de remuneracion por concepto de
tratamiento de aguas residuales, cumplen con el principio de plena competencia, al
encontrarse dentro de un rango de mercado aceptable, en consideracion de los precios

establecidos por sujetos independientes en operaciones de similar naturaleza.
e FINANCIAMIENTO

Granjita El Progreso, S.A. de C.V., adquiere financiamiento tanto de entidades
financieras autorizadas por la Superintendencia del Sistema Financiero (Bancos
comerciales del pais), como de partes relacionadas (Granja El Progreso), en consecuencia,
es factible la aplicacion del método Precio Libre Comparable, teniendo en cuenta que existe
informacion interna comparable para evaluar el cumplimiento de los términos econdmicos

en operaciones similares.
Para aplicar este método es necesario conocer la siguiente informacion:

Granja El Progreso, otorgé préstamo a Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., el

contrato estipula que el plazo del préstamo es a 5 afios, con una tasa efectiva del 9%.
Los intereses por financiamiento representan el 1.49% de los egresos totales.

Analizaremos las operaciones comparables con las mismas caracteristicas y en

similares condiciones de tasa de interés y plazos estipulados.

» Seleccion de tasas de interés de bancos comerciales que otorgan préstamos a la

empresa en estudio (empresas independientes).

TASAS DE INTERES SUJETOS INDEPENDIENTES

EMPRESAS TASAS DE INTERES
Banco de América Central, S.A 10.20%
Banco ProCredit EI Salvador 9.50%
Banco Atlantida El Salvador, S.A. 8.30%
Banco Davivienda Salvadorefio, S.A. 9.70%
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Las tasas de interés de las comparables presentan las mismas caracteristicas con las
operaciones a comparar de la empresa en estudio, por tanto, no se realizan ajustes a las

operaciones.

RANGO INTERCUARTIL

Determinacion de la mediana, debiendo ordenar los comparables seleccionados en orden

ascendente.

8.30% 9.50% 9.70% 10.20%

(n+1)

Mediana =

(4+1) 95

Mediana =

Debemos tener en cuenta que el valor de la mediana esta desplazada 0.5 a la derecha del
segundo comparable, es necesario calcular la diferencia entre el segundo y el tercer

comparable:
9.70% - 9.50% = 0.20%(0.50) = 0.10%
Mediana = 9.50% + 0.10%

Mediana = 9.60%

8.30% 9.50% 9.60% 9.70% 10.20%

El siguiente paso consiste en calcular la posicidon del primer y tercer cuartil, utilizando las

siguientes formulas:

) . (n+1)
Primer cuartil: Q1= 2
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Primer cuartil:

Primer cuartil:

Primer cuartil:

Primer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

Tercer cuartil:

(4+1)
4

=1.25

Q1=

Q1-950% - 8.30% = 1.209%6(0.25) = 0.30%

Q1=8.30% + 0.30%

Q1=28.60%

Qs- 3[ (n+1)]

(4+1)

Qs= 3[——]

Qs=3[1.25]

Qs= 3.75

Q3= 10.20% - 9.70% = 0.50 (0.75) = 0.375%
Q3= 9.70% + 0.375%

Qs:-$10.075
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Con base a los valores maximos y minimos y las medidas de posicion determinados

anteriormente, se procede a establecer el rango de plena competencia en las operaciones

comparables de la siguiente manera:

llustracion 21 Rango de plena competencia. Financiamiento

( |
8.30% l 9.50% l 9.70% l 10.20%
Me

diana
8.60% 9.60% 10.07%
Qi Qs

9.00%
Precio establecido

INTERPRETACION:

La tasa de interés pactada en el contrato de financiamiento entre Granjita EI Progreso, S.A.

de C.V. y el sujeto relacionado Granja El Progreso cumple con el principio de plena

competencia porque se encuentra dentro del rango de precios aceptables de mercado con

sujetos independientes.
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ANEXOS.

ANEXO 1: Entrevista dirigida al Administrador de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL

DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y
exclusivamente con fines didacticos y académicos.)

Entrevista dirigida al Administrador de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Objetivo: Obtener informacion acerca de la situacion actual de la entidad y de las
operaciones que dan origen a la aplicacion de precios de transferencia.

Fecha:
Lugar:
Hora de inicio: Hora de finalizacion:
Entrevistador:

Nombre del entrevistado:

Cargo:

l. DESARROLLO

GENERALIDADES

¢En qué afio naci6 Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.?

¢ Cual fue el motivo de la creacion de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.?
¢Cual es la actividad principal de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.?
¢Cudl es la mision y vision de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.?

¢Cual es la estructura organizativa de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.?

¢Cuando fue la ultima actualizacién de la estructura organizativa?

N o a s~ wDh e

¢En qué consisten las funciones de cada uno de los puestos de la estructura

organizativa?

©o

¢Como surgio la idea de crear el Grupo Empresarial El Progreso?

9. ¢Qué representa el Grupo Empresarial EI Progreso?



10.

11.
12.
13.
14.

15.

¢Desde cuando Granjita El Progreso, S.A. de C.V., pertenece al Grupo Empresarial
El Progreso?

¢Quiénes conforman el Grupo Empresarial EI Progreso?

¢Cual es la actividad principal de cada una de las empresas del Grupo Empresarial?

¢ Qué operaciones realizan los miembros del Grupo Empresarial?

¢Por qué razones trabajan de forma independiente si forman parte del Grupo
Empresarial?

¢Qué beneficios ha generado para Granjita EI Progreso, S.A. de C.V., pertenecer a

un grupo empresarial?

INVENTARIOS

16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.

23.
24.
25.
26.
217.

¢ Qué procedimientos se utilizan para la adquisicion de inventario en la sociedad?
¢ Como esta estructurado el inventario de la sociedad?

¢Cémo registran a los animales?

¢ Qué técnicas de control utilizan para identificar a los cerdos?

¢Cual es el periodo de rotacion de inventario en la sociedad?

¢ Qué método de registro y valuacion de inventario aplica la sociedad?

¢Qué procedimientos se aplican para la determinacién de maximos y minimos de
existencias en los inventarios de la sociedad?

¢Cada cuanto tiempo se hace levantamiento fisico de inventario?

¢ Como documentan el levantamiento fisico de inventario?

¢ Qué procedimientos se siguen con las diferencias encontradas?

¢ Qué tratamiento llevan a cabo con los desperdicios de los cerdos?

¢ Qué procedimientos utilizan para la salvaguarda de los inventarios de la sociedad?

COSTOS

28.
29.
30.
31.

¢ Cuales son los procesos productivos?
¢ Cuales son las etapas del proceso de produccion?
¢ Qué actividades realizan en cada una de las etapas del proceso productivo?

¢Cual es el tiempo estimado para cada etapa del proceso productivo?



32. ¢ Que elementos conforman el costo de produccidon en la sociedad?
33. (Como determinan el costo de cada producto?
34. ;Qué método de registro y control de costos de produccién utiliza en la sociedad?

35. ¢Que medidas de control interno aplican para el area de costos en la sociedad?

COMERCIALIZACION

36. ¢Qué productos comercializa la sociedad?

37. Como Granjita El Progreso, S.A. de C.V., ;realizan exportaciones?

38. (A qué paises realizan las exportaciones?

39. ¢ Cuél es el resultado obtenido de las exportaciones?

40. ¢Quiénes son los principales clientes de la sociedad?

41. ;Que porcentaje de ventas son al crédito y al contado?

42. Segun su gama de productos, ¢A quiénes considera sus competidores directos?
43. ;Qué caracteristicas consideran al momento de la venta de los cerdos?

44. ;Que porcentaje de cerdos vende en pie y que porcentaje vende al menudeo?
45. ¢ Quiénes son sus principales proveedores?

46. ¢ Qué requisitos debe cumplir para ser considerado proveedor?

47. ¢ Qué tipo de relaciones comerciales mantiene con las empresas relacionadas?
48. ¢ Que tipos de contratos existen con las empresas relacionadas?

49. ;Cudles son las expectativas econdmicas de la empresa?

ASPECTOS LEGALES SANITARIOS

50. ¢Cuentan con los permisos de autorizacion sanitaria del Ministerio de Salud?
51. ¢Qué proceso siguen para solicitar la autorizacion sanitaria?

52. ¢Cada cuanto tiempo los visitan las autoridades del Ministerio de Salud?

53. ¢En qué casos pueden recibir sanciones por parte del Ministerio de Salud?
54. ¢ Qué sucede cuando un cerdo presenta sintomas de enfermedad?

55. ¢Qué leyes deben cumplir en cuanto a salubridad?



ANEXO 2: Cuestionario dirigido al Contador General de Granjita EI Progreso, S.A. de
C.V.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS
LICENCIATURA EN CONTADURIA PUBLICA

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento serd utilizada Unica y
exclusivamente con fines didacticos y académicos.)

Cuestionario dirigido al Contador General de Granjita EI Progreso, S.A. de C.V.

OBJETIVO: Evaluar las principales dificultades que representa para los profesionales de
la contaduria pablica la aplicacion y fundamentacion del estudio sobre la determinacion de

precios de transferencia en la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Nombre de la institucion:
Lugar:
Fecha: Hora:
Realizado por:
Verificado por:

INDICACIONES: Seleccione y marque la respuesta que considera conveniente.

1. ¢Posee participacion accionaria en otras empresas nacionales o del exterior?
1 Si
7 No
2. Si posee participacion indique nombre, pais de domicilio y porcentaje de
participacion

PORCENTAJE ENTIDAD PAIS DE ORIGEN

Entre 1y 25%
Entre 25 y 50%
Entre 50 y 75%
Mas del 75%

3. ¢Qué operaciones realiza con entidades relacionadas?
"1 Compray venta de bienes
"1 Arrendamiento de bienes



"1 Financiamiento
1 Otras, especifique

4. ¢Como establecen el porcentaje de intereses por financiamiento?
Se realiza un estudio en base a tasa de mercado

Se brinda beneficios por tratarse de partes relacionadas

Se considera como si se tratase de un sujeto independiente
Otros, especifique

(I I O I

5. ¢Qué criterios son considerados para la seleccion del método a aplicar para la
determinacion de los precios de transferencia entre partes relacionadas?
1 Tipo de transaccion realizada
Método con menor dificultad de aplicacion
Método con menos ajustes necesarios
Método establecido por la legislacion nacional

L
O
L
1 Otros, especifique

6. ¢Qué dificultades se le presentan en la elaboracion del estudio de precios de
transferencia?
71 Insuficiente normativa
Dificultad de interpretacion de normativa
Inexistencia de transacciones comparables entre sujetos independientes
Bases de comparabilidad inaccesibles

[
[
[]
1 Otros, especifique

7. ¢Qué método utiliza actualmente para la determinacion de precios de
transferencia entre partes relacionadas?
1 Precio comparable no controlado
"1 Precio de reventa
"1 Costo adicionado
1 Participacion de utilidades
1 Mérgenes neto transaccional

8. ¢Cudles son las razones de mayor influencia, que lo obligan a seleccionar el
método para la determinacion de precios de transferencia actualmente utilizado?
1 Particularidades del producto comercializado
Unico método aplicable a las circunstancias de mercado
Método establecido por la legislacion nacional
Inaplicabilidad de otros métodos

O
O
O
1 Otros, especifique




9. ¢Quién es el encargado de la elaboracion del estudio de precios de transferencia en
la sociedad Granjita El Progreso, S.A. de C.V.?
"1 Contador General

"1 Unidad de precios de transferencia
1 Personal externo
1 Otros, especifique

10. Si su respuesta a la pregunta anterior es personal externo, ¢Qué razones le obligan
a tomar esa decision?
1 Dificultad en la aplicacion de precios de transferencia
1 Inaccesibilidad a datos comparables
1 Ahorro de recursos
1 Otros, especifique

11. De conformidad a anteriores Estudios de Precios de Transferencia, ¢ Cuales son los
principales riesgos que asume Granjita ElI Progreso, S.A. de C.V., al realizar
operaciones entre partes relacionadas?

Riesgos de mercado

Riesgos cambiarios

Riesgos de cartera

Riesgos de inventario

Otros, especifique

O

[]
[
[
[]




ANEXO 3: Entrevista dirigida al Contador General de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL

% DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS

SRS f*%

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y
exclusivamente con fines didacticos y académicos.)

Entrevista dirigida al Contador General de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Objetivo: Obtener informacion acerca de la situacién actual de la entidad y de los métodos
aplicados para la determinacion de precios de transferencia.

Fecha:

Lugar:
Hora de inicio: Hora de finalizacion:
Entrevistador:

Nombre del entrevistado:

Edad:

Tiempo de laborar en la institucion:
Cargo:

l. DESARROLLO
GENERALIDADES

1. ¢Qué tipo de capital accionario posee la empresa?

2. ¢Qué actividades comerciales realiza la empresa?

3. ¢Que tipos de productos y servicios transfiere a sus empresas relacionadas?

4. ¢Cudles son las politicas para el otorgamiento de descuentos y promociones a los
clientes?

COMPRAS

5. ¢Cudl es el proceso para realizar compras a partes relacionadas?

¢Cual es la estructura de las cuentas por pagar?

¢ Qué porcentajes de compras realiza a sujetos relacionados?

¢ Qué requisitos deben cumplir para ser clasificados como proveedores?

o N o

VENTAS

9. ¢A qué tipo de mercado dirige las ventas la empresa?
10. ¢ Qué porcentaje de ventas son a partes relacionadas y a empresas independientes?



11.
12.

13.

14.

¢ Como se establecen los precios de los productos a partes relacionadas?
¢Cual es la estructura actual de las cuentas por cobrar?

¢Cual es el plazo establecido para hacer efectivos los cobros a empresas
relacionadas?
¢Bajo qué modalidad se comercializan los productos de la sociedad?

ARRENDAMIENTO

15.
16.
17.

¢ Qué tipo de contratos de arrendamiento realiza con las empresas relacionadas?
¢Con quienes realiza contratos de arrendamiento?
¢ Cuales son los beneficios de realizar contratos de arrendamiento?

FINANCIAMIENTO

18.
19.

20.
21.
22.
23.
24.

¢ Cuales son las fuentes de financiamiento?

¢En caso de financiamientos, los mismos son concertados con compafiias
vinculadas o a compafiias independientes?

¢En caso de concertarse con compafiias vinculadas, existen cargos por interés?

¢A qué tasa de interés?

¢ Cual es el monto méximo recibido u otorgado?

¢Cual es el plazo mé&ximo establecido para un financiamiento?

¢En qué casos solicitan financiamiento?

INTERCAMBIO DE PERSONAL

25.

26.
27.

¢La contratacion de servicios de personal de Granjita El Progreso, S.A. de C.V., se
realiza, bajo la modalidad de dependencia laboral, o bajo alguna otra modalidad?

¢ Existe intercambio de personal entre compafiias vinculadas?

¢En qué consiste el intercambio de personal?

RIESGOS

28.
29.
30.
31.
32.
33.

¢ Qué factores caracteristicos del mercado pueden afectar a la sociedad?

¢ Cuales son los riesgos de mercado y que tan significativos son?

¢El mercado en el que comercializa los productos es estable o volatil?

¢ Tiene el inventario algun tipo de obsolescencia o caducidad?

¢ Cémo se reconoce la obsolescencia de inventario?

¢Qué tratamiento realizan para los productos puestos en el mercado proximos a
caducar?



ANEXO 4: Entrevista dirigida al Contador General de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y
exclusivamente con fines didacticos y académicos.)

Entrevista dirigida al Contador General de Granjita El Progreso, S.A. de C.V.

Objetivo: Obtener informacion acerca de la situacién actual de la entidad y de los métodos
aplicados para la determinacion de precios de transferencia.

Fecha:

Lugar:
Hora de inicio: Hora de finalizacion:
Entrevistador:

Nombre del entrevistado:

Edad:

Tiempo de laborar en la institucion:
Cargo:

DESARROLLO

1. ¢Tiene conocimiento de las operaciones que desarrollan cada una de las empresas
del grupo?

2. Parael caso del contador, ;Cada empresa tiene uno de forma independiente o es uno

para todas las empresas del grupo?

Si es solamente uno, ¢Cual empresa ha contratado sus servicios?

¢Qué empresa le paga el seguro social?

Para las deméas empresas, ¢Bajo qué modalidad les presta sus servicios?

¢ Cudl es el proceso de recopilacion de la informacién necesaria para la elaboracion

del estudio de precios de transferencia?

¢En qué empresa es resguardada la informacion?

¢Para el caso de la firma que realiza el estudio de precios de transferencia, ¢La

misma firma realiza el estudio a todas las empresas del grupo?

9. ¢Qué método utilizan para determinar los precios de transferencia entre partes
relacionadas?

10. ¢ Todas las empresas relacionadas a Granjita El Progreso, S.A. de C.V., utilizan el
mismo método para la determinacion del estudio de precios de transferencia?

o oA~ W

o N



ANEXO 5: Entrevista dirigida al jefe de la Unidad de Precios de Transferencia,
Subdireccion de Grandes Contribuyentes, Direccion General de Impuestos Internos.

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR

FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento serd utilizada Unica y
exclusivamente con fines didacticos y académicos.)

Entrevista dirigida al jefe de la Unidad de Precios de Transferencia, Subdireccion de
Grandes Contribuyentes, Direccion General de Impuestos Internos.

Objetivo: Obtener informacion acerca de la situacion actual de la entidad y de los métodos
aplicados para la determinacion de precios de transferencia.

Fecha:

Lugar:
Hora de inicio: Hora de finalizacion:
Entrevistador:

Nombre del entrevistado:

Edad:

Tiempo de laborar en la institucion:
Cargo:

DESARROLLO

1. ¢Siguen siendo aplicables los métodos establecidos por la OCDE para la determinacion de
precios de transferencia entre partes relacionadas, luego de la declaratoria de
inconstitucionalidad del Decreto 763/2014?

2. Al haber derogado el inciso segundo del articulo 62-A del Cédigo Tributario, ¢Qué efecto
genera en la aplicabilidad de la Guia de orientacion en materia de precios de transferencia
01/2018?

3. Encaso de la inaplicabilidad del método establecido en el articulo 199- B del cddigo
tributario, ¢Bajo qué lineamientos deberan los contribuyentes regirse para el proceso de
determinacion de precios de transferencia?

4. ¢Pueden considerar los contribuyentes que vuelve a su estado de vigencia la GUIA/01-
2012?

5. Al no existir dentro de la legislacion tributaria salvadorefia regulacion que remita a la
aplicacion de las directrices y lineamientos emitidos por la OCDE en materia de precios de
transferencia ¢Puede considerarse correcta la aplicacion de estos lineamientos?



