UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS
LICENCIATURA EN CONTADURIA PUBLICA

“RECONOCIMIENTO, MEDICION, PRESENTACION, INFORMACION A REVELAR
Y TRATAMIENTO TRIBUTARIO DEL CONTRATO DE OPCION DE VENTA DE MAIiZ
BLANCO, UTILIZADO POR LAS ASOCIACIONES PRIVADAS DE INTERES SOCIAL
DEL DEPARTAMENTO DE SAN VICENTE, A IMPLEMENTARSE EN EL ANO 2019”.

PRESENTADO POR:
Domingo Antonio Lara Hernandez
Denis Eduardo Rivas Pérez

Francisco Noel Dominguez Alfaro

PARA OPTAR AL GRADO DE:

Licenciatura En Contaduria Publica

COORDINADOR DEL PROCESO DE GRADUACION:

Lic. Santos David Alvarado Romero

ASESOR ESPECIALISTA:

Msc. Lic. Nelson Wilfredo Escoto Carrillo

ASESORA METODOLOGICA:

Msc. Licda. Mayra Carolina Molina

NOVIEMBRE 2020

SAN VICENTE, EL SALVADOR, CENTRO AMERICA



AUTORIDADES DE LA UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
Rector

Msc. Roger Armando Arias
Vice-Rector Académico
Dr. Raul Ernesto Azcunaga
Vice-Rector Administrativo
Ing. Juan Rosa Quintanilla
Secretario General
Lic. Francisco Alarcon

AUTORIDADES DE LA FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
Decano

Ing. Roberto Antonio Diaz Flores
Vice-Decano
Msc. Lic. Luis Alberto Mejia Orellana
Secretario
Lic. Carlos Marcelo Torres
Jefe del Departamento de Ciencia Econdmicas
Msc. Lic. Yanira Yolanda Guardado Jovel

ASESORES DEL TRABAJO DE GRADUACION
Coordinador General

Lic. Santos David Alvarado Romero
Asesor Especialista
Msc. Lic. Nelson Wilfredo Escoto Carrillo
Asesora Metodoldgica

Msc. Licda. Maira Carolina Molina



Agradecimientos

A mi familia.

Domingo Antonio Lara Hernandez

A Dios todo poderoso por haberme dado la fortaleza y sabiduria en los momentos dificiles de mi
carrera; a mis padres Santos Felipe Rivas Castellanos y Dolores Leonor Pérez Ramirez por ser los

pilares y ejemplos en mi vida, ya que sin su esfuerzo y dedicacion no habria logrado esta meta.

Denis Eduardo Rivas Pérez

Primero agradecer a Dios todo poderoso porque ha permitido que este trabajo se realice. A mis
padres Alba Luz Alfaro y Rosalio de Jesis Dominguez, por su esfuerzo y sacrificio incondicional
y en especial por su paciencia y oraciones, pero sobre todo por darme la vida y alcanzar el éxito.

A mis compafieros de grupo de trabajo Domingo Antonio Lara Hernandez, Denis Eduardo Rivas
Pérez asi también a Carlos Alfredo Lara Hernandez por dar sus aportes en cada momento en el
desarrollo de este trabajo.

A la Universidad de El Salvador, Facultad Multidisciplinaria Paracentral y los catedraticos del
Departamento de Ciencias Econémicas, por compartir sus conocimientos para ejercer la Profesion
de la Contaduria Publica y en especial a nuestros asesores; Especialista; Msc. Nelson Wifredo
Escoto Carrillo y Metodoldgica; Msc. Mayra Carolina Molina y Coordinador General Licenciado
Santos David Alvarado Romero, por el apoyo para cumplir esta meta propuesta.

Francisco Noel Dominguez Alfaro



INDICE GENERAL

CONTENIDO
INTRODUGCCHION ...ttt viii
1  CAPITULO I: MARCO TEORICO......c.ooioiiceseeeeeeteeeeeee et 9
1.1 Contrato de OpCiON 08 VENTA........coueiiiriiieiisieriee et e 9
0 0 R O T o] T F=Tod o] =2 SRS 9
112 CONIIALOS ..ttt ettt ettt be et b et e e bt e et e et e et e e nen e e beennnas 14
1.1.3  CoNtratoS DEMVAUOS. ......cceieiiiiiieiiesie ettt bbb eneas 18
1.1.4  Contrato de Opcidn de Venta en El Salvador ............cccccvevviieieeiiiie e 29
1.2 LS ASOCIACIONES.....eeueeriiteitestesieeteeseesie e stesbe bbb e s e st et ebe st e sbesbesbeesees e neeeenbesbesbesnenrean 44
121 ANTECEUBNTES ..ottt sttt ettt bbb enenneas 44
1.2.2  El Cooperativismo como Alternativa a la Opresion Laboral, Social y Econdmica en
105 INICIOS de 18 Era MOGEBINA ........ioiiiiieieeie ettt sre s 48

1.2.3  Las Asociaciones Cooperativas en el Siglo X1X, XXy su llegada a El Salvador.. 49

1.2.4  Asociaciones Privadas de Interés Social..........cccocevereiiiiiiiciieieicse e 51
IR T 1 I 1V - 12O 52
1.3.1  OFgen del MAIZ .....ccuviuiieieiieeee e e 52
1.3.2  EVOIUCION Ul IMAIZ....ccuiiiieiieiie e 53
1.3.3  EXPANSION ..ot et nraeae s 53
1.3.4  TIPOS A IMAIZ .....ooeeeeie ettt sre e sr e ra e 55
1.3.5  Produccion Nacional del MaizZ...........ccooiiiiiiiiiieiescceseee e 58
1.3.6  Consumo del Maiz en El Salvador...........ccccveieiiiiiieie e 59
1.4 Normativa Financiera Aplicada al Contrato de Opcidn de Venta..........c.ccoccevrerervrnnns 60
1.4.1  Norma Internacional de Informacién Financiera 9: Instrumentos Financieros ...... 60
1.42 Norma Internacional de Informacion Financiera Para Pequefias Y Medianas
Entidades (NHF-PYMES) ..ot 63
1.4.3  Norma de Informacion Financiera para Asociaciones Cooperativas de El Salvador
(NTFACES) ...ttt st b e bt e et e st e st e e teereesaess et et e stentestestesneareas 64
1.5 Disposiciones Tributarias Aplicadas a las Asociaciones que Utilizan el Contrato de
(@] oI Lo a0 (Y A= o1 - F SO SPRRSPRR 70
0 T A B To o £ - PRSPPI PPRPR 70
1.5.2  Aplicacion Tributaria a 1as ASOCIACIONES .........ccceevveiieireerieeiese e eee s e sre e 74

1.6 Regulaciones de la Profesién de la Contaduria Publica en El Salvador ........................ 78



0T A O To T To o (e O] 1111 o] [0 ISP 78

1.6.2  Ley Reguladora del Ejercicio de la Contaduria PUblica...........cccccovevvevviiieinnnns 79
1.6.3  Principales Obligaciones Legales de las Cooperativas...........cccceevrvveiveriesiesnennnns 81

2 CAPI'TULO, II: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA Y METODOLOGIA DE
INVESTIGACION. ...ttt e st et e e st e e st e e e anb e e e snae e e nnaeeennes 84
2.1  Planteamiento del Problema..........ccooiiioiiiiiieiec s 84
2.1.1  Definicion del Problema..........cccoooiiiiiiiiiiceeee e 84
2.1.2  Enunciado del Problema ..o s 86
0 I B O o =) Yo OSSR 87
2.1.4  JUSHITICACION ..ooveinieiecie ettt bbb 87
2.2  Metodologia de [a INVESHIGACION .........ccveiuiiiiiiece e 88
2.2.1  Metodo de INVESLIGACION .......ccueiieiieeie ettt sne s 88
2.2.2  Tip0 de INVESLIGACION......ccviiiiieiiiieieee et 89
2.2.3  Poblacion 0 Universo de INVeStIgaCion...........ccoeiiireneienineiee e 89
2.2.4  UNidades de ESTUAIO .....oceeieiiiiie et 90
2.25  Técnicas para Recolectar la INformacion...........ccccooeveieiiiniiniic e 90
2.2.6  Operativizacion de 10S ODJELIVOS ........cccoiiiiiiiiieerere e 94
2.2.7  Plan de Levantamiento de DatOS.........ccccuiviirerieienie e 95
2.2.8  Procesamiento de 1a INfOrmacion............cocuiviiniiiein i 96
2.2.9  Presentacion de la INformacion...........coocoiiiiinieieie s 96
2.2.10  Anélisis de 1a INfOrmMacCioN ..........cooriiiiiiiiieee s 96
2.2.11 Cronograma de ACHVIAAAES. ........ccooiiiiiiiiicieee s 97

3 CAPITULO III: SITUACION ACTUAL Y PLAN DE INTERVENCION................... 98
3.1 SHUACION ACLUAL .......eieeieiceeeeee et et e sr et st neeneaneas 98
3.1.1  Sujetos de INVESTIGACION .....c.ciuiieiieieieiesieeee et 98
T8 O 0 1Y/ o [ SRRSO PP TURORPRPRN 107
3.1.3  Comision de ComMErcializaCion ...........ccooveueieieneiesie s 112
3.1.4  Tratamiento Financiero del Contrato de Opcion de Venta.........c..ccceeveveeieineennnn. 115
3.1.5  Tratamiento Tributario del Contrato de Opcion de Venta............cccccoveveeveereennens 119
B0 T [ = ] o - o PSSR 122
3.1.7  Impacto Socioecondémico de la Compra de Maiz Blanco a los Asociados........... 123
3.2 Conclusiones y RECOMENTACIONES ..........covrieriirieieienie sttt 125

321 CONCIUSTONES ..., 125



3.2.2 RECOMEBNUACIONES ... ettt e e e e e e e e e e e e e e e 126
3.3 PlaN A8 INTEIVENCION. ...ttt e ettt e e e e e e e e eeeeeeeaaaan 127

4 CAPITULO IV: GUIA DE APLICACION PARA EL RECONOCIMIENTO,
MEDICION, PRESENTACION E INFORMACION A REVELAR Y TRATAMIENTO
TRIBUTARIO DEL CONTRATO DE OPCION DE VENTA DE MAIZ BLANCO, CON
BASE EN LA NORMA DE INFORMACION FINANCIERA PARA ASOCIACIONES
COOPERATIVAS DE EL SALVADOR (NIFACES) Y LAS NORMAS
INTERNACIONALES DE INFORMACION FINANCIERA PARA PEQUENAS Y

MEDIANAS ENTIDADES (NHF PARA LAS PYMES) ..ot 132
4.1 Politica Contable con Base en la Norma Internacional de Informacion Financiera para
Pequefas y Medianas Entidades (NIIF para 1as PYMES) .......cccccoiviiiieiicc e 132
4.1.1  Politica Contable para el Reconocimiento, Medicion, Presentacion e Informacion a
Revelar del Contrato de OpCion de VENta.........cccocveiieiiiiie i 133
4.2  Politica Contable con Base en la Norma de Informacién Financiera para Asociaciones
Cooperativas de El Salvador (NIFACES) ..ot 140
4.2.1  Politica Contable para el Reconocimiento, Medicién, Presentacion e Informacion a
Revelar del Contrato de OpCiONn de VENta.........ccceieeiiieiie i 141
4.3  Generalidades para la Medicion del CONrato ..........ccoeveeieinineneieneeeee e 147
4.3.1  Reconocimiento Inicial del CoNtrato .........cccoeviveiiiiriiee e 147
4.3.2  MediCiON INICIAL.......c.cceieieiece et 147
4.3.3  MediCION POSIEIION ... ...ciiieicie ettt reeneas 148
4.4  Caso Practico del Contrato de Opcion de Venta.........ccccvevveveeieieeie e 149
4.4.1  Conceptos FUNAAMENTAIES .........cceciviiiiiice e 149
4.4.2  Prediagndéstico para la Negociacién del Precio de Maiz Blanco ..............c.c......... 150
4.4.3  Negociacion del Contrato de Opcion de Venta del Afio 2019..........ccccceeveeieenes 152
4.4.4  Orden de NEGOCIACION ......c.eiuiiiiiriiiieieieeie ettt nes 155
4.45  Desarrollo del Caso PraCtiCO.........ccccviiviieiieiieieie s 156

5 BIBLIOGRAFTA ..ottt 185

B ANEXOS... e 187



indice de tablas

Tabla 1. Cuadro Comparativo de FULUIrOS Y FOIWardS..........cceeeeeievieeeeriiceeiesieeese et 24
Tabla 2. Propuesta de ACCESO @ MEICAUODS..........couerrerieieieiieieeieeiest ettt 41
Tabla 3. Los Granos BasiCoS N el DR-CAFTA ...ttt 42
Tabla 4. Clasificacion de 105 Tip0S A8 MaIZ .......cc.ocveieiieieiiiiece et eanas 55
Tabla 5. Produccion de Maiz en Periodos 1998/99 - 2015/18 ........cccvererieieieiriresesieseeeeeeseee e 58
Tabla 6. Consumo de Maiz en El Salvador en el Periodo 2000-2013...........cccceverirenenenenenieeeeneseniens 60
Tabla 7. Cuadro SinOptico NOrmMas FINANCIEIAS ........ccceeruruerieueririerieienieie ettt 68
Tabla 8. Aplicacion Tributaria a 1as ASOCIACIONES.......cc.evuruiriruiririerieieriei ettt 74
Tabla 9. Operativizacion de ODJELIVOS.......c.coviieiiciceeeeere ettt reeaeas 94
Tabla 10. Plan de Levantamient0 de DAtOS.........ccvvveieririeriesiecese ettt esee e s eeesneenees 95
Tabla 11. Responsabilidades de los Organos de Direccion de la Asociacion Agropecuaria el Exito de
Santa Clara de Responsabilidad Limitada. ..........ccocevirerieieiiieiniseseieeeeee et 101
Tabla 12. Responsabilidades de los Organos de Direccion de la Asociacion Cooperativa de
Aprovisionamiento Agropecuario La Esperanza San Esteban de Responsabilidad Limitada. ................. 105
Tabla 13. Plan de INTEIVENCION........c.ccveieieieeeecese ettt be ettt e s e eseeseeseesessennan 130
Tabla 14. Precios para Negociacion en BOLPROS ...........ccviiriininininieeriee et 155
Tabla 15. Programacion de Entregas de Maiz BIANCO .........cccooveiiiieieciecececeeeseeeee et 155
Tabla 16. Valor del Activo Financiero en Medicion Inicial ...........ccocevevieieieiniseseceeeeeeee e 158
Tabla 17: MediCiOn INICIAL........ccoirieieieieeeeses ettt sttt se s sbesbeseenean 158
Tabla 18. Aumento del Activo Financiero en Medicion POSLEIION .......cc.ccveevererirenienierieeeeeesesee e 163
Tabla 19: Medicion Posterior del ACtiVO FINANCIEIO..........c.cveirirerierieieieeeeeeee e eeas 163
Tabla 20: Baja parcial del activo fINANCIEIO .......cc.ccveiiiiieieeceee et 166
Tabla 21: EStado de RESUIAUO.........ccovireeieceeieeeeee ettt te et s eeesseesaesreennens 171
Tabla 22: Estado de Situacion FINANCIEIa.........c.cecuerierieieieieice ettt srenas 172
Tabla 23. Hoja de Control del Valor Razonable del Contrato de Opcidn de Venta...........cccccevveevevieenns 184

indice de ilustraciones
lustracion 1. Clasificacion de 1as ODHGACIONES...........ccveveiiiieiteieeece ettt sae e eaeens 10
HUSEracion 2. ViCIiOS A8 10S CONIALOS. ......ueieeeeieeeeiiieeeree ettt e st e sttt esaeesereeesseesreesaraeeseseessrsessseessreeesaseens 18

indice de figuras

Figura 1: Cronograma de ACHIVIAAGES .......cc.ecuieieiiciecece ettt ettt st e b et e s teereebesreenes 97
Figura 2: Organigrama funcional de la Asociacion Agropecuaria el Exito de Santa Clara de
Responsabilidad Limitada..........cccoeieieriiieiesieeeseetee ettt et e st e esaenaesreeneenneeneas 100

Figura 3: Organigrama Funcional de la Asociacion Cooperativa de Aprovisionamiento Agropecuario La
Esperanza San Esteban de Responsabilidad Limitada. ..........ccceeveviveeiinieiiniceee e 104



INTRODUCCION

La presente investigacion estd enfocada en proponer una guia de aplicacion sobre el
Reconocimiento, medicion, presentacion, informacion a revelar y el tratamiento tributario del
contrato de opcién de venta de maiz blanco, utilizado por las asociaciones privadas de interés

social del departamento de San Vicente.

La idea de una guia surge debido a que en El Salvador existe una limitada cantidad de informacion
sobre las opciones financieras en cuanto al tratamiento financiero respecta. Es por ello que, como
grupo de investigacion se tomo como referente el contrato de opcidén de venta negociado en
BOLPROS como objeto de estudio, si bien es cierto que no se cuenta con un mercado de derivados
financieros en nuestro pais, su naturaleza lo convierte en un instrumento financiero cuyo

tratamiento es diferente al de los instrumentos financieros basicos.

El primer capitulo contiene los fundamentos teodricos del contrato de opcion de venta, las

asociaciones y la comercializacion del maiz blanco en El Salvador.

El capitulo dos muestra el planteamiento del problema de investigacion y la metodologia empleada

para la recopilacion de datos que fundamentan la situacion actual de los sujetos de estudio.

El tercer capitulo presenta la situacion actual de los sujetos de investigacion. En este se muestra
como las asociaciones realizan el tratamiento financiero y tributario de las operaciones que surgen
del contrato de opcién de venta; asi como, las conclusiones y recomendaciones producto de los

instrumentos administrados a las asociaciones privadas de interés social.

En el cuarto capitulo se plantea una guia de aplicacién que contiene las politicas contables basadas
en la normativa financiera que deben aplicar las asaciones privadas de interés social; asi como el
tratamiento tributario del contrato de opcion de venta de maiz blanco. También contiene el
desarrollo de un caso practico fundamentado en la politica contable propuesta, con la finalidad de
que los estados financieros muestren fielmente la realidad econdmica de las asociaciones que

utilizan este tipo de contrato.
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1 CAPITULO I: MARCO TEORICO
1.1 Contrato de Opcion de Venta

1.1.1 Obligaciones

Es necesario mencionar que en cuanto a la obligacion se refiere, debido a su naturaleza se interpreta
como la coaccién para el cumplimiento del hecho o hechos pactados. Albaladejo citado por
(Gonzalez Piano, Howard, Vidal, & Bellin) “Se llama obligacion a la total relacion o vinculo entre
acreedor y deudor... pero también se llama obligacion a la parte pasiva de ese vinculo, es decir, a

la deuda que pesa sobre el sujeto pasivo de la relacion.”

Es un hecho, que no todas las obligaciones, vistas desde un sentido usual, son sujetas a
cumplimiento, por la autoridad o por los particulares; Sin embargo, solamente las obligaciones que

pueden ser objeto de forzocidad en su cumplimiento son obligaciones legales.

Otros autores definen la obligacion no desde a través de la vinculacion de las partes, sino mas
sobre el hecho mismo que da origen a esta. Tal es el caso de (Pothier, 2003) que defina la
obligacion civil como “un lazo de derecho, que nos restringe a dar a otro alguna cosa, o bien, a
hacer o no hacer tal o cual cosa. Esta definicion precursora, fue incluida en el cddigo de Napoleon
y ha sido retomada por los ordenamientos juridicos, que han sido influenciados por el referido
cddigo. El Cddigo Civil vigente en EI Salvador, promulgado el 1 de mayo de 1860, no contiene
una definicion de obligaciones, solamente, se limita a enlistar las obligaciones civiles, como las

que otorgan derecho a exigir su cumplimiento (Codigo Civil, Art. 1340).

Enfatizar en las obligaciones civiles los aspectos de constitucién de una relacién legal y otorgar el
derecho de ser exigibles. Para que constituya una relacion legal, habra que observar
indubitablemente lo prescrito por el cuerpo legal vigente; por otro lado, el derecho de exigir el

cumplimiento de la obligacion, hace referencia al concepto de “accion procesal”.



La accidn procesal es, en letra de Cabanellas de torres “Accion denota el derecho que se tiene a
pedir alguna cosa o la forma legal de ejercitar éste.” (Cabanellas de Torres, 1993) otras
definiciones, toman la definicion de Pothier, sin modificaciones esenciales, por ejemplo Sanchez-
Cordero (1981), expone la definicion en el derecho civil mexicano, con casi ninguna alteracion a

la expuesta anteriormente.

1.1.1.1 Clasificacion de las Obligaciones

lustracién 1. Clasificacion de las obligaciones

~
~
SON CIVILES 51 PUEDEN SER EXIGIDAS [ 1 4 1 EY cOMO FUENTE ES DE OBLIGATORIO CUMPLL
POR. MEDIO DE ACCION JUDICIAL MIENTO.
CIVILES
0 NATURALES OBLIGACIONES SON AQUELLAS QUE NO PUEDEN SER EXIGIDAS POR
NATURATES VIA JUDICIAL. A ESTA CATEGORIA PERTENECE CASI
F - CUALQUIER PACTO REALIZADO SIN UN ANIMO LEGAL.
-
LA CONDICION CONSISTE EN QUE DEBE SER POSIBLE
DE REALIZAR EL EECHO MISMO.
CONDICIONALES _| PUDEN EXIGIRSE POR LA OCURRENCIA, | LA IMPOSIBILIDAD DE LA CONDICION PUEDE SER. EN
O MODALES 0NO, DE UN HECHO DOS CATEGORIAS: BAJO LAS LEYES DE LA CIENCLA, O
QUE LA CONDICION CONSISTA EN UN HECHO ILEGAL
O CONTRARIO A LAS BUENAS COSTUMERES.
“
-
SOLO PUEDEN EXIGIRSE EL CUMPLL EL PLAZO FUADO ENTRE LAS PARTES SE DENOMINA
APLAZO 4 MIENTODELA OBLIGACION MEDIAN- 4 g 470 EvpRESO: A FALTA DE ESTE CORESPONDE APLL
TE EL CUMPLIMIENTO DE UN PLAZO CrpPLAZoLeGAL DR £
ACORDADO PREVIAMENTE 4 :
-
-
LAS DISPOSICIONES PARTICULARES DE ESTAS SON,
B o UHLIGA- QUE EL CUMPLIMIENTO DE UNA ALTERNATIVA EXIME
— AHIAS EXISIENIES. DELCUMPLIMIENTO DE LAS OTRAS
OBLIGACIONES | ALTERNATIVAS
CIVILES oo . .
FACULTATIVAS | LAS FACULTATIVAS REQUIEREN SU EL DEUDOR. CUMPLE SU OBLIGACION ENTREGANDO A
EXTINCION POR MEDIO DE LA COSA VOLUNTAD LO QUE DEBA O LO DESIGANDO

-

DE GENERO EL CUMPLIMIENTO REQUIEREN LA ENTREGA DE UN BIEN DE UN TIPO Y CALIDAD DETERMINADOS.

EL CUMPLIMIENTO DE LA OBLIGACION PUEDE EXI-
EN LAS QUE PARTICIPAN COMO DEU- GIRSE A UN SOLO CREEDOR PERO CUMPLIDA LA
SOLIDARIAS DORES DE UNA OBLIGACION DIVISL- OBLIGACION POR ESTE. TENDRA ACCION CON RES-
BLE VARIOS SUTETOS PECTO A SUS CODEUDORES.

CONCLAUSULA | 50N 1AS OBLIGACIONES EN LAS QUE EL ACREEDOR, PARA ASEGURAR ELCUMPLIMIENTO DE
LA OBLIGACION PRINCIPAL ESTIPULA, UNA PENA O MULTA PARACOMPENSAR EL INCUMPLL

PENAL MIENTO DEL DEUDOR

L.

Fuente: Elaborado por grupo de investigacion.
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1.1.1.2 Modos de Extinguir las Obligaciones

Las obligaciones pueden extinguirse por pacto entre deudor y acreedor de la misma o por
cualquiera de las condiciones que el codigo civil vigente establece para su extincién: pago,
novacion, remision, compensacion; confusion, por perdida de lo debido, por haberse declarado la

obligacion nula o por haberse rescindido, por prescripcién, o por acaecer la condicion resolutoria.

1.1.1.2.1 Pago Efectivo
El pago, es el cumplimiento efectivo de la obligacion, si la obligacién es de hacer algo, el pago
consiste en hacerlo y si se trata de entregar bienes, el pago consiste en entregarlos (Pothier, 2003).

Existen reglas especificas para extinguir una obligacion por medio del pago:

e Inicialmente el desembolso solamente puede exigirse siempre que el deudor se haya
constituido en mora, esto es, en la fecha del vencimiento de la obligacion.

e El pago puede hacerse por cualquiera, aun sin el consentimiento del deudor siempre que lo
haga a nombre de este. El lugar donde el pago debe efectuarse es el pactado, si este no se
hubiera establecido, el pago se realizara en el domicilio del acreedor. Si la obligacion
consiste en el pago de una deuda, el pago se imputara primeramente a intereses y después
al capital, pero el acreedor puede autorizar lo contrario. Si existieren varias deudas
exigibles al deudor, este decidira a que deuda se aplicara el pago.

e El pago puede hacerse aun sin el consentimiento del acreedor, vencido el plazo, el acreedor
puede, después de realizadas las diligencias de pago y estas ser infructuosas, poner a
disposicion del deudor lo debido, con autorizacion de juez competente y siempre que se

escuche en audiencia al acreedor, esta especie de pago se denomina consignacion.

11



1.1.1.2.2 La Novacion

Consiste en la adquisicion de una nueva obligacion en sustitucion de una anterior, por lo que queda
extinguida la primera. Segun nuestro codigo civil puede realizarse de tres formas, por medio de
novacién con el acreedor, constituyendo una obligacion con un tercero por la cual el acreedor

libera de la obligacion original, obligandose un tercero con el acreedor, sustituyendo al acreedor.

La ampliacion del plazo no consiste en novacion. Existiendo novacion no se considera
automaticamente ampliado el plazo si el acreedor no lo pactare. En caso que la nueva obligacion
sea pura, es decir no sujeta a condicién y la obligacion primitiva sea condicional, la obligacion se

saldaré cuando ocurra la condicion o cuando se pague la pura 'y simple.

1.1.1.2.3 Remision
La remision es la condonacion de lo debido por parte del acreedor. Puede ser tacita o expresa, es
tacita si el acreedor entrega al deudor el contrato o titulo que ampara la obligacion, la expresa

consiste en donacidn entre vivos.

1.1.1.2.4 Compensacion
La compensacién es la neutralizacion de lo debido, siempre que ambos deudor y acreedor sean
reciprocamente deudores. La legislacion vigente establece que, la obligacidn se extingue hasta por

el valor de lo debido mutuamente, siempre que se cumplan ciertas condiciones:

e Que las deudas sean liquidas;
e Que ambas deudas sean exigibles;

e Que se deba dinero o bienes fungibles;

12



Las deudas liquidas “son las deudas de una cierta cosa,” (Pothier, 2003), es decir, en la que lo
debido, ha sido definido en calidad y cantidad. Las deudas son exigibles si, 0 bien, son puras y

simples, o el plazo expreso, o tacito se ha cumplido.

1.1.1.2.5 Confusion
La confusion es la concurrencia en una misma persona del deudor y acreedor. La obligacion queda

extinguida siempre que la concurrencia sea por el total de lo debido.

1.1.1.3 Fuentes de las Obligaciones

Las obligaciones para poder ser exigidas coercitivamente deben haberse generado mediante una
de las fuentes que el cédigo civil establece. Las ramas del derecho a veces establecen sus propias
fuentes, como el derecho tributario, o aplican de forma supletoria o directa las fuentes establecidas

en el derecho civil.

Nuestro cadigo civil establece en su articulo 44 la caucién como fuente de la obligacion. Es decir,
cualquiera que sea el tipo de obligacion, si se tratase de una ley especifica esta dara lugar de
nacimiento de la obligacién que regula; sin embargo, en modo genérico, civilmente el nacimiento

de la obligacién se da en existencia de si misma.

La ley posee como caracteristica la regulacion en vias del cumplimiento de sus disposiciones.
Establece por medio de su promulgacién deberes, y derechos a sujetos definidos en la misma ley.
Entre las personas y el estado, como es el caso de los tributos. Su cumplimiento es obligatorio
siempre que se haya formado de acuerdo al proceso establecido en la constitucion y no sea

declarada inconstitucional.
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1.1.2 Contratos

Antes de entrar en materia de contratos es menester comprender un poco de lo que es el derecho
civil y el derecho mercantil, partes integrantes de lo que se conoce como derecho privado. El
derecho privado es en esencia, las relaciones y actividades entre particulares; asi mismo, dentro de
la sociedad existe lo que se conoce como derecho publico, este es el que regula las relaciones del

estado con los particulares, siempre que este actle como soberano.

Para definir el derecho civil dice Ignacio Galindo Garfias en su libro “Estudios de derecho civil”,
debemos tener en cuenta tres principios: 1) La libertad humana; en este, juega un papel importante
la voluntad del hombre; 2) La igualdad juridica de todos los seres humanos; que viene siendo la
capacidad del individuo de adquirir derechos y obligaciones; 3) La dignidad de la persona humana

frente al derecho y al Estado; en esta parte, se trata el respeto a los derechos de la personalidad.

De esta manera, el derecho civil es el derecho comdn que atribuye facultades personales a los
sujetos como individuos pertenecientes a una sociedad, como miembros de una familia y como
titulares de un patrimonio; asi mismo, regula las relaciones de los particulares como personas

capaces de adquirir derecho y contraer obligaciones. (Garfias, 1981)

El derecho mercantil en palabras de Vivante, Cesar es “aquella parte del derecho privado que tiene
por objeto principal regular las relaciones juridicas que dimanan del ejercicio del comercio”. Por
otro lado, expresa que es dificil definir la diferencia entre derecho civil y derecho mercantil, debido
a que el concepto juridico del comercio se va modificando y por lo general adaptando con los

procesos de la legislacion (Vivante, 1928,1929).

Inicialmente acotaremos que el contrato es una especie de convencién; la convencidn es a su vez

un “ajuste o concierto entre dos 0 mas personas y entidades” (Ossorio). Una convencion es un
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pacto entre partes con la particularidad de no ser exigibles judicialmente, excepto si se tratare de

un contrato.

Contrato es segun el articulo 1309, del Cdédigo Civil vigente “una convencion en virtud de la cual
una 0 mas personas se obligan para con otra u otras, o reciprocamente, a dar, hacer, o no hacer
alguna cosa”. Haciendo una ampliacion al concepto se afirman que existen distintas especies de

convenciones las cuales no crean obligaciones civiles, si no es por medio del contrato.

La distincion entre contrato y convencidn radica en la exigibilidad de las obligaciones que crean.
Una convencion se considera contrato solamente si el obligado o deudor de la obligacién otorga
el derecho al acreedor de exigirle judicialmente el cumplimiento de lo pactado, esta representa la

distincion fundamental entre un simple pacto o acuerdo y un contrato. (Pothier, 1699-1772)

1.1.2.1 Clasificacion de los Contratos

Los contratos en el derecho privado se dividen en contratos civiles y contratos mercantiles,
orientaremos la clasificacion en lo relevante de acuerdo a nuestra investigacion:

En materia de derecho civil, existen multiples divisiones y principios de contratos que algunos de
estos principios son aceptados mercantilmente, tal es el caso, de algunas obligaciones que se
generan al pactar un contrato, como también los vicios que puedan existir en dicho contrato, etc.;

nuestro codigo civil establece algunas clasificaciones que esbozaremos a continuacion:

a) Por el efecto en el patrimonio de las partes, es gratuito o de beneficencia y oneroso.
De acuerdo al articulo 1311, de nuestro Codigo Civil vigente el contrato es gratuito o de
beneficencia cuando solo tiene por objeto la utilidad de una de las partes, sufriendo la otra el
gravamen, este es el caso del contrato de donacion pura; es oneroso, cuando tiene por objeto la

utilidad de ambos contratantes, gravandose cada uno a beneficio del otro.
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b) Por las obligaciones que les crean a las partes, los contratos pueden ser bilaterales o
unilaterales.

Segun el articulo 1310, de nuestro Codigo Civil el contrato es bilateral cuando las partes

contratantes se obligan reciprocamente; y unilateral cuando una de las partes se obliga para con

otra que no contrae obligacion alguna; es decir, en este caso estamos dentro de la forma de

contratacion expresada en el Convenio para la Siembra y Comercializacion de granos basicos, en

la cual el industrial esta en la obligacion de comprar el maiz blanco, mientras que las asociaciones

no estan en la obligacion de entregar el grano basico.

1.1.2.1.1 La Promesa Unilateral Denominada Opcion

La promesa unilateral, en donde solo una de las partes queda obligada, la denominamos opcion,
esta forma de contratacién es muy utilizada en la actualidad y se diferencia mucho del contrato
comun en donde se obligan ambas partes; puesto que, en esta promesa unilateral inicamente una

de las partes se obliga, lo que lo separa radicalmente del contrato.

En todo caso lo que se debe dejar claro, es que la opcion constituye una modalidad de promesa de
contrato, que se caracteriza porque la obligacién adquirida en el contrato solo puede ser exigida
por una de las partes, quedando la otra a resultas de lo que aquella decida (Andame Goddard ,

2006, pag. 13y 14).

En nuestro codigo civil, en el articulo 1425 regula lo referente a la promesa diciendo:

La promesa de celebrar un contrato no produce obligacion alguna; salvo que concurran las
circunstancias siguientes:
1. Que la promesa conste por escrito;

2. Que el contrato prometido no sea de aquellos que las leyes declaran ineficaces;
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3. Que la promesa contenga un plazo o condicion que fije la época de la celebracion del
contrato;
4. Que en ella se especifique de tal manera el contrato prometido, que solo falten para que

sea perfecto, la tradicion de la cosa, o las solemnidades que las leyes prescriban.

El contrato de opcion de venta de maiz blanco celebrado entre productores e industriales de El
Salvador, en efecto dicha promesa unilateral produce obligacion, puesto que esta forma de
contratacion cumple con todos los literales descritos anteriormente: 1. EI contrato es pactado por
escrito entre las partes mediante la supervision de la Bolsa de productos y servicios; 2. Esta forma
de contratacién esta explicada en un convenio aprobado por la Asamblea Legislativa, por
consiguiente es legitimo y legal; 3. La promesa cuenta con un plazo fijo, en donde una de las partes
se compromete a pagar el dinero y la otra tiene la opcion de hacer efectiva la entrega del maiz en
un plazo previamente pactado y regulado; 4. En efecto el contrato de opcion de venta esta
supeditado a la entrega de la cosa entre ambas partes en un tiempo pactado, de ocurrir o de no
ocurrir este, ambas partes quedan libres de tal obligacion.

1.1.2.2 Vicios de los Contratos

El articulo 1316 del cddigo civil vigente, establece que, para que una persona se obligue en uso de
su voluntad, es necesario: que sea capaz, que consienta en la declaracién de la voluntad, que la

voluntad recaiga sobre objeto licito y la declaracion de voluntad tenga una causa licita.

Cada uno de los aspectos necesarios para crear obligaciones por medio de la voluntad puede poseer
defectos que inciden en la validez, en la legalidad, o en la existencia misma del contrato. A estos

defectos el codigo los denomina genéricamente como “vicios”.
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llustracion 2. Vicios de los Contratos

WVicios del Concentimisnto

Error Fuerza Dolo
l l Y
De cilculo o escritura, Para que la fuerza vicie el conocimiento Cualquier sugesticn o artificio que
no se anula solo se da 1o es necesario que la ejerza el que es se emples para mducir a emor o
dara derecho a beneficiado por ellz, basta que solo 52 mantener en el a algimo de los
rectificacion. haya empleado la fuerza por cualgquier confratantes.
persona con £l objeto de obtener el
consentimiento.

Elaborado por el grupo de investigacion.

1.1.3 Contratos Derivados

Algunos financistas e historiadores de los contratos derivados sustentan que la practica de
comercializar con pre acuerdos data incluso siglos antes del medioevo. Tal afirmacion la
establecen (Lamothe Ferndndez & Pérez Somalo, 2006, pag. 2) es su libro “Opciones financieras
y productos estructurados”; 10s cuales hacen referencia que el filésofo y matematico griego
Thales de Mileto predijo una abundante cosecha de olivas, por lo que acord6 contratos para el uso
de las prensas disponibles en Mileto y la isla Quios para la extraccion de aceite. Este hecho que,

para su tiempo, podria compararse con los contratos de opcién de venta actuales.

También el argentino Leandro Fisanotti en su notable investigacion “Antecedentes historicos de
los mercados de futuros y opciones: cobertura y especulacion” expresa a grandes rasgos el
desarrollo historico de las opciones financieras. “Se considera que el uso de contratos a plazo
estuvo ampliamente difundido en la Antigua Grecia y Roma, especialmente para la provisién de

trigo egipcio que permitiera alimentar la creciente poblacion” (Fisanotti, 2014). Fue Roma uno de
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los mayores precursores de este tipo de acuerdo para la comercializacion, debido a su amplia
implementacion durante su auge como imperio. Aun sin tantas formalidades, fueron ellos de los

primeros en establecer los contratos por adelantado como una via generalizada de negociacion.

Luego de la caida del imperio romano, la evolucion de los derivados primitivos se estanco, no solo
porque eran los romanos junto con los griegos quienes mayormente los utilizaban, sino que
también desde yacia muchas décadas que no sufria una mejora en su aplicacion a los mercados de

la region.

Es hasta finales del medioevo que en parte de Europa nuevamente empiezan a resurgir los
derivados como forma de negociar. Menciona (Fisanotti, 2014) “El desarrollo comercial de las
ciudades-estado italianas y los Paises Bajos a partir del siglo XI1 de nuestra era generd necesidades
cada vez mas complejas que llevaron a la implementacion de nuevas modalidades transaccionales

vinculadas a este tipo de contratos.”

No fue sino hasta después del renacimiento que en Europa comienza en los paises bajos a usarse
los derivados como una forma de inversion. Que a esas instancias ya se reconocian a los derivados
como tal en el &mbito financiero. Se menciona que:

El primer mercado de opciones con cierto nivel de «organizacion» aparece en Holanda en el siglo
XVIL. (...) las operaciones de opcion y forward que se utilizaban en la bolsa de Amsterdam sobre

las acciones de la Compaifiia de las Indias Orientales. (Lamothe Ferndndez & Pérez Somalo, 2006,
pag. 2).

En américa el uso de contratos derivados, data del siglo X1X en chicago, para ese momento todos
los contratos futuros sobre los granos pactados entre comerciantes y productores se realizaban

como habia venido ocurriendo desde el nacimiento de los derivados. Pactos entre ambas partes sin
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ningun tipo de intervencion o regulacion de alguna institucion financiera o comercial, publica o
privada, a estos contratos en el mercado americano se les conoce como contratos “de comun

acuerdo” u OTC por sus siglas en inglés (Over The Counter).

Fue en Chicago, Estados Unidos, que en 1848 un grupo de comerciantes establecid la “Junta de
Comercio de Chicago” conocida por sus siglas en inglés como CBOT (Chicago Board of Trade).
Esto para la comercializacion de contratos de entrega a plazo, conocidos como forwards de
productos agroindustriales. Con el fin de establecer los parametros de la cantidad y calidad del
grano que serviria como partida o item. En los contratos se establecian los acuerdos de entrega de

los granos en fechas futuras a un precio determinado.

“En el afio 1859, el CBOT recibio autorizacion estatal para actuar como agente de medicion, pesaje
e inspeccidn de granos (trigo y maiz). Esto permitid instalar estandares de medidas y calidad que
facilitaron luego la estandarizacion de los contratos.” (Fisanotti, 2014). Esto mas que un avance
en el mercado como pareciere, significaba el avance a los instrumentos financieros mismos, ya
que la estandarizacion fue lo que conllevo al desarrollo de las opciones y futuros y sus mercados

regulados més de un siglo después.

Fisanotti en su investigacion, expresa que con el auge de la negociacion mediante contratos
forward, nacieron otros mercados que presumian de la pronta subida de liquidez que estos
generaban a quienes invertian en ellos. Es por ello que en 1872 nace en Nueva York, la “Bolsa
Mercantil de Nueva York” o New york Mercantile Exchange (NYMEX). Dos afios mas tarde, pero
esta vez en Chicago nace la “Bolsa de Productos de Chicago” o Chicago Produce Exchange,
convertido después en la “Junta de Comercio de Mantequilla y Huevos de Chicago” o Chicago

Butter and Egg Board, en 1898.
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En el afio 1919 surge la “Bolsa Mercantil de Chicago”, conocida por sus siglas como CME
(Chicago Mercantile Exchange), que haria la funcion de bolsa de futuros sobre productos
agroindustriales, este mercado nace como resultado de dos mercados anteriores. ElI Chicago

Produce Exchange y el Chicago Butter and Egg Board.

Para el afio 1936, los principales mercados de derivados en chicago ya eran el CBOT y el CME,
aun siendo los referentes del mercado de derivados, los dos se enfocaban en productos
diferentes. Mientras que CBOT se mantenia en los commodities agricolas e incluso la soja, el CME

se enfocaba en productos como huevos, manteca, panceta y similares.

En la primera mitad del siglo XX nacié la “Bolsa de Comercio” o Commercial Exchange
(COMEX). En la segunda mitad del siglo XX, CBOT comenz6 a negociar con productos no
agricolas y el NYMEX se consolido como el mercado principal de insumos energéticos a lo cual

afiadio la negociacion con petréleo a su rubro de bienes comercializables.

A inicios de la década de los setenta, cuando toma relevancia los contratos sobre activos
financieros, entre los cuales las primeras partidas serian acciones, bonos y divisas. Fueron los afios
setenta y dos y setenta y tres cuando los mercados de los futuros financieros y opciones financieras
se formalizaron respectivamente. Desde ese punto mas que unos enfoques comerciales, los

derivados toman un rubro financiero.

El mercado de opciones tuvo inicio a principios del siglo anterior y tomo forma en la “Asociacion
de Corredores y Distribuidores de Put and Call” o Put And Call Brokers and Dealers Association,
aunque no logro desarrollar un mercado secundario ni contar con mecanismos que aseguraran el
cumplimiento de las contrapartes. EI mercado formal de opciones se origind en abril de 1973,

cuando el CBOT cre6 una bolsa especializada para negociar con opciones de compra, la “Bolsa de
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Intercambio de Opciones de Chicago” por sus siglas en ingles CBOE, que en 1977 comenzo a
negociar también opciones de venta. En 1995 comenzaron a negociar opciones en la “Bolsa de
Valores Estadounidense” conocida por sus siglas en inglés como AMEX y en la “Bolsa de Valores
de Filadelfia”, por sus siglas en ingles conocida como PHLX y en 1976 se incorporo en la “Bolsa

de Valores del Pacifico” (PSE).

“El final del siglo pasado encuentra a los mercados en un proceso de adaptacion a las nuevas
tecnologias, que llevaria a que las operaciones pasen a un entorno electrénico, y una creciente
integracion que alcanzara su punto maximo algunos afios de entrado el nuevo milenio. En 1994 se
dio la fusién entre COMEX y NYMEX. CME y CBOT unieron sus operaciones en un extenso
proceso de fusion que culmind en 2007, para adquirir en 2008 a NYMEX. De este modo quedd
conformado el mayor operador de mercados de derivados del mundo, hoy bajo la denominacion

de CME Group” (Fisanotti, 2014).

Hasta este punto se ha manejado los términos opciones, futuros y forwards que, si bien pareciere
que todos son iguales, es necesario remarcar que existen diferencias sustanciales en la forma de
operar de cada uno y no solo al enfoque con el cual se utilizan sino también los métodos para hacer
efectivo el contrato.

1.1.3.1 Tipos de Contratos Derivados

Contratos derivados existen muchos; es por ello, que para esta investigacion nos centraremos en
los mas relevantes de acuerdo al tema de investigacion:

1.1.3.1.1 Forwards

Los forwards nacieron en 1848 en primera instancia como la solucién a los problemas de
comercializacion de productos de las industrias agricolas en las temporadas de escases, que era

cuando los comerciantes debian garantizar sus transacciones sin ser afectados por las fluctuaciones
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incontrolables de los precios debido a la oferta y demanda. Aun asi, este tipo de contrato solo
garantizaba el compromiso comercial pactado entre comprador y vendedor, pero no habia un
mercado intermediario que regulara y garantizara la liquidacion del mismo. De ahi que en 1865 la
bolsa de mercaderias de Chicago formalizo este tipo de obligaciones estandarizandolas y creando
los contratos de futuros, donde la cantidad, calidad, fecha de entrega son de caracter genérico y,
Unicamente es el precio el acordado por las partes. A diferencia de los forwards donde todos los
por menores se generan de manera privada y a libre disposicion. (Fisanotti, ANTECEDENTES
HISTORICOS DE LOS MERCADOS DE FUTUROS Y OPCIONES DE COBERTURAS Y
ESPECULACION, 2014, pag. 16)

1.1.3.1.2 Futuros

Un contrato financiero de futuro “es una compra o una venta de un activo, con entrega aplazada”
(Lépez Lubian & Garcia Estévez, 2005, pag. 83). «Los contratos sobre futuros son semejantes a
los contratos forward, sin embargo, se diferencian en que los contratos futuros son negociados en
un <mercado formal»>» (Cocina Martinez, 2008, pag. 113). A diferencia de los forwards; los futuros
si estan regulados por una bolsa, conocida como la bolsa de futuros, siendo esta Gltima un auxiliar
del mercado fisico de valores de derivados estandarizados, sin embargo, la obligacion de los
comerciantes se extiende a las obligaciones que tienen con la camara de compensacion; cuya
funcidn es garantizar la transaccién cuando esta tenga lugar. Ademas de ofrecer garantias tales
como los margenes de seguridad, los cuales sirven de soporte en el caso de un seguro para el

cumplimiento de los contratos.

Dichas garantias seran aportadas tanto por los compradores como por los vendedores, donde
existird una aportacion minima acorde a sus capacidades comerciales. Estas garantias estaran

establecidas en cuentas individuales por cada que participe en la bolsa, y serviran para amortiguar
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perdidas en caso de que los valores del elemento subyacente bajen drasticamente al momento de
la liguidacion del contrato; también el monto obtenido en concepto de ganancia ira al acumulado
de la cuenta del comprador o vendedor y este podra pedir retirarlo siempre y cuando no deje su

cuenta con un saldo menor al minimo establecido.

En la bolsa solo puede negociarse el valor de transaccion del derecho del activo o pasivo
subyacente, dado que la cantidad, calidad. Son de caracter general segun el tipo industria a la que
se aplique. Mientras que los denominados forwards, los elementos antes mencionados incluyendo
el precio y condiciones de entrega, sera de mutuo acuerdo y de forma privada. Incluso existe la
libertad de no reportar financiara 0 mercantilmente cuando se participa en este tipo de derivado,
debido a que no existia regulacién mercantil para ellos, no fue hasta el afio de 2010 que en EE.UU.
que se aplicé una regulacion, que si bien ahora implica la obligacion de ofrecer garantias; aun
persistira el regimen de libertad contractual.

Tabla 1. Cuadro Comparativo de Futuros y Forwards

Futuros Forwards
Calidad, cantidad, fecha y lugar de entrega Calidad, cantidad, fecha y lugar de entrega
estandarizados es definido por el vendedor. son negociados por el comprador y el

vendedor
Publicidad en la operacidn, se enlista en Privacidad en la operacidn, las partes hacen
una bolsa de valores. negociacion entre ellas.

Las partes no se conocen y realizan las Las partes reconocen y realizan las
operaciones a través de la bolsa de valores operaciones directamente entre ellas.

e intermediarios.

No hay riesgos de incumplimiento de pago Existe riesgo de incumplimiento de pago
por parte de la contraparte, ya que la bolsa por parte de la contraparte, ya que las partes
donde estén enlistados los contratos no se encuentran obligadas a establecer
requerird de garantias que aseguren las garantias en sus contratos.

obligaciones.

Contratos vigilados por autoridades. Contratos vigilados por las partes.

Las pérdidas y ganancias son calculadas y Las pérdidas y ganancias se realizan al
saldadas diariamente. vencimiento del contrato.

(Nieto Sagarra, 2006, pag. 21)
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1.1.3.1.3 Opciones Financieras

Se reconoce a las opciones financieras “como un contrato que da derecho a su poseedor a vender
0 comprar un activo a un precio determinado durante un periodo o en una fecha prefijada.”
(Lamothe Ferndndez & Pérez Somalo, 2006). La particularidad y diferencia principal de las
opciones financieras con respecto a los futuros, es que, en los futuros ambas partes adquieren
obligaciones referentes al contrato. Mientras que, en las opciones el adquirente de esta, tiene el
derecho de ejercerla cuando lo crea conveniente.

Una opcion es un derecho no una obligacidn, es decir, el propietario puede ejercer ya sea la copra
o la venta a su voluntad. Utilizando la nomenclatura de las finanzas, se puede adoptar una posicion
larga (comprar o tener) o corta (vender o no tener); el activo financiero al que se tiene derecho al
ejercer estas posiciones se denomina activo subyacente. (Lopez Lubian & Garcia Estévez, 2005,

pags. 95-96).

Opcion de Compra

“Una opcion de compra le da a su poseedor el derecho de comprar un titulo a un precio fijo en una
fecha determinada” (LOpez Lubidn & Garcia Estévez, 2005, pag. 99). En el caso de nuestra
investigacion, no existe en su totalidad una opcién de compra en el caso del industrial (el que
adquiere el maiz blanco en el futuro) debido a que este si esta en la obligacion de comprarle el
maiz al productor, por disipaciones establecidas en el convenio que rige estas disposiciones de
negociacion, que mas adelante apartaremos un tema para explicar la compasion y negociacion de

este contrato.
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Opcion de Venta

“Una opcion de venta confiere a su propietario el derecho de vender un activo a un precio
determinado” (LOpez Lubian & Garcia Estévez, 2005, pag. 101). de acuerdo a la nomenclatura
financiera, las opciones de venta se denominan put Options.

En lo que respecta a nuestro tema de investigacion, lo que se negocia entre los industriales y los
productores de maiz es un contrato anticipado de las cosechas futuras de maiz blanco, en donde el
productor tiene la obligacion a comprar y el vendedor tiene la opcién de vender o no vender (PUT
OPTIONS).

1.1.3.2 Coberturas

Para entender los derivados, primero debemos conocer el fin principal de estos contratos en los
mercados financieros de la actualidad. Para ello es necesario entender que no son mas que
instrumentos de cobertura, los cuales tienen como finalidad la gestion y reduccidon de los riesgos a
los cuales el inversor estd expuesto. El valor de estos contratos, como su nombre lo indica, deriva
del activo o pasivo financiero respectivo, a los cuales se les determina como subyacente.
“Existen dos tipos de contratos que pueden ser utilizados por aquellos que comercien con
instrumentos derivados: 1) los estandarizados y los I1) contratos de comun acuerdo (OTC). Cada
uno tiene distintas caracteristicas y particularidades, entre las mas importantes se encuentran la
manera en que se hace la negociacion entre las partes, la flexibilidad del instrumento, las garantias,
asi como la legislacion aplicable y las autoridades involucradas.” (Nieto Sagarra, 2006, pag. 20)
1.1.3.2.1 Derivados Estandarizados.

Los instrumentos financieros estandarizados son producto de un mercado regulado por la bolsa en
la que se transfieren o liquidan. “En este tipo de contratos una de las partes denominada oferente,

es quien determina el activo subyacente, sus caracteristicas, el volumen de compray venta, la fecha
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de vencimiento del contrato, Gnicamente el precio es negociado por las partes. El oferente hace
publico el instrumento donde determina los términos y condiciones a traves de alguna de bolsa de
derivados.” (Nieto Sagarra, 2006, pag. 24). Esto permite el perfeccionamiento juridico entre las
partes, ademas de ello; la obligacion quedara registrada en la camara de compensacion, con el
objetivo de vigilancia perpetua en caso de los que tienen caracter de transferencia internacional.
Lo anterior garantiza un mercado seguro y fiable, ya que practicamente existe un riesgo de
incumplimiento nulo, debito al sistema de garantias de la camara de compensacion.

1.1.3.2.2 Contratos de Comun Acuerdo (Over The Counter - OTC)

“En los contratos de derivados de comtin acuerdo las partes tienen la libertad de negociar los
términos y condiciones conforme a sus necesidades y estrategias financieras” (Nieto Sagarra,
2006, pag. 26). Para estos contratos no existe un mercado regulador que formalice las obligaciones
entre las partes, esto debido a que los OTC se pueden negociar libremente y de forma privada. La
principal desventaja al utilizar este tipo de operaciones es el riesgo de incumplimiento por alguna

de las partes involucradas.

Cobertura es la realizacion de una actividad financiera para reducir o eliminar las posibles pérdidas
que pueden causar las inversiones financieras. Se suele realizar con derivados financieros, y se

asemeja a la forma de hacer un contrato de seguro, aunque con algunas diferencias. (BBVA, 2019)

Con respecto a la cobertura de riesgo es necesario sefialar que las opciones son el mejor
instrumento para cubrir cualquier riesgo de precios. La razén es muy simple, con una opcion
transferimos el riesgo de pérdida, pero mantenemos las posibilidades de beneficio ante una
evolucion positiva de los precios. En una economia moderna solo existen dos instrumentos que
permiten esta cobertura, las polizas de seguros y las opciones. (Lamothe Fernandez & Pérez

Somalo, 2005, pag. 27)
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Las entidades, con el objeto de eliminar el riesgo o la incertidumbre sobre sus activos y pasivos
financieros, otros activos, asi como los flujos futuros de efectivo, celebran con frecuencia contratos

que son instrumentos financieros derivados.

En este caso de coberturas, los derivados no son utilizados para asumir un riesgo con la esperanza
de generar ganancias, mas bien son empleados para eliminar el riesgo de una perdida que pueden
ocurrir si ocurren ciertos eventos. El uso de los derivados consiste en tomar una posicion en el

derivado que resulte de una ganancia, cuando el riesgo cubierto produce una perdida.

Las coberturas se pueden clasificar en coberturas en corto y coberturas en largo. Una cobertura en
corto se toma cuando la entidad es duefia de un activo o espera entrar en posesion del mismo, y
espera venderlo en el futuro, y corre el riesgo de que el precio pueda disminuir antes de que la
venta tenga lugar. La cobertura en corto se hace comprando opciones put, vendiendo
anticipadamente a través de contratos forward, o tomando una posicion corta en futuros la posicion
larga se realiza comprando opciones call, comprando anticipadamente a través de contratos

forward, o tomando posiciones largas en contratos sobre futuros. (Cocina Martinez, 2008, pag. 40)

Como dicen los doctores Lopez y Garcia, todas las carteras de activos estan expuestas a dos
riesgos: el riesgo propio y el riesgo sistematico. El riesgo propio engloba las decisiones,
actuaciones y factores que hacen que el activo o la cartera en cuestion tengan una evolucién
adversa en el mercado, por ejemplo, una mala politica de financiacion puede hacer descender el

valor de las acciones de una empresa.

El riesgo sistematico es independiente de las buenas o malas actuaciones de la empresa en su
negocio, ya que es el riesgo que depende de la evolucion del mercado, del sistema o de algln

elemento que afecte a todos los activos de ese mercado. Por ejemplo, una subida de los tipos de
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interés afecta a todas las carteras de renta fija, haciendo disminuir su valor. Este tipo de riesgo no
es diversificable, por tanto, no desaparece al comprar un gran numero de activos.

1.1.4 Contrato de Opcidon de Venta en El Salvador

En parrafos anteriores hemos hablado de los contratos derivados y las coberturas desde el punto
de vista de los mercados internacionales, de paises tales como Espafia, México, Estados Unidos y
otros, este tipo de paises se caracteriza porque cuentan con un mercado organizado de derivados,
que les permite controlar este tipo de contratos mediante bolsas de valores estrictamente creadas

para ese tipo de negociacion.

En nuestro pais, a la fecha no se cuenta con una bolsa de valores especial que se dedique a la
negociacion estrictamente de contratos derivados. Sin embargo, si se cuenta con lo que se conoce
como Bolsa de Productos y Servicios que, en esencia, esta bolsa negocia todo tipo de productos y
servicios entre compradores y vendedores; asi mismo, productos de la canasta bésica salvadorefia,
tales como arroz, maiz, sorgo, etc. Permitiendo asi a los productores de la zona vender sus
productos a precios anticipados y previendo posibles fluctuaciones de precios en el futuro; asi
mismo, permite que los industriales no tengan que importar toda la materia prima para sus

productos, desvalorizando los precios de la zona.

La produccién de granos basicos en El Salvador es una costumbre bastante arraigada en las
familias y la sociedad en general, cuyas costumbres se remonta a origenes ancestrales, dicha
habilidad se ha venido trasladando de generacion en generacion en la poblacion. Hoy en dia, las
producciones de granos basicos siguen siendo la principal fuente de ingresos en las familias

salvadorefias, constituyendo asi, la principal economia del pais.

Como definié mediante su investigacion el Programa Mundial de Alimentos citado por (Fundacion

Nacional para el Desarrollo, 2005, pag. 1)
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En el ambito social, estos productos son fundamentales para la seguridad alimentaria de las
familias rurales y urbanas; las tortillas de maiz, junto al frijol y el arroz, representan un alto
contenido en la dieta alimentaria, proveyendo mas del 50% de la energia diaria del
salvadorefio.
1.1.41 Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco
De acuerdo a la preocupacion por parte de los productores al momento de la siembra del maiz
blanco, sobre la garantia del mercado interno para su producto, tanto en términos de precio como
de cantidad, asi como también la preocupacion por parte de la industria de harina de maiz en cuanto
al abastecimiento regular de los granos que necesitan y al precio que deben importar los mismos.
Y la variabilidad de los precios, de la oferta local de estos granos genera incertidumbre entre los
productores e industriales, haciéndose necesario establecer mecanismos que ayuden a coordinar la

demanda, el precio y la cantidad de maiz producido.

En virtud de lo antes mencionado, se acordd la firma del convenio para la siembra y
comercializacion de maiz blanco. “Con el objeto de lograr un suministro regular, a precios
predecibles y aceptables para productores e industriales, incentivando a los industriales a consumir
la produccion nacional, el 11 de octubre de 2004 se firm6 EL CONVENIO PARA LA
SIEMBRA Y COMERCIALIZACION DE MAIZ BLANCO como un mecanismo que permita
a los productores e industriales realizar operaciones de compraventa de maiz blanco producido

localmente”. (Nacionalista, 2018, pags. 1-2)

El convenio entro en vigencia a partir de la aprobacion del Decreto Legislativo N°532, de fecha
02 de diciembre de 2004, publicado en el D. O. 240, tomo 365 del 23 de diciembre de 2004, para

la importacion del contingente de desabastecimiento de maiz blanco, con arancel preferencial de
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cero por ciento; y el mismo estara vigente mientras se mantenga el beneficio de arancel

preferencial de cero por ciento, para los industriales firmantes.

Con el objetivo de supervisar y dirigir el funcionamiento del convenio se cred la comision de
supervision, conformada por dos representantes de los productores y sus respectivos suplentes; dos
representantes de los industriales y sus respectivos suplentes; un representante de la bolsa de
productos y servicios, un delegado del Ministerio de Agricultura y Ganaderia siendo coordinada

por el representante del MAG. (Nacionalista, 2018, pag. 2)

Este convenio se basa en principios de transparencia, solidaridad, asociatividad y equidad con el
proposito de buscar mecanismos para que todas las partes involucradas conozcan las actividades
que se realizan en el marco del convenio, promoviendo acciones que generen beneficios sociales
y econdmicos a las organizaciones y asociaciones de productores agropecuarios, buscando un
desarrollo sostenible y una distribucion justa de los beneficios y de las actividades entre las partes

involucradas.

1.1.4.1.1 Contrato de Opciéon de Venta, Regulado en ElI Convenio para la Siembra y
Comercializacion de Maiz Blanco

Antes de entrar en materia sobre la composicién del contrato de opcién de venta, es menester
explicar las partes integrantes de este convenio, asi como los que intervienen en tal contrato,
explicar las definiciones que este convenio establecid para controlar este tipo de negociacion,

independiente de otras regulaciones.

Partes involucradas en este convenio:

- Los productores nacionales de maiz blanco, en adelante denominado “los productores”;

firmantes de este convenio;
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- Los fabricantes nacionales de harina de maiz, en adelante denominado “los industriales™;
firmantes de este convenio;
- La Bolsa de Productos Agropecuarios de El Salvador, en adelante denominada “la Bolsa”;
firmante de este convenio;
- El Ministerio de Agricultura y Ganaderia, en adelante denominado “MAG”.
Uno de los conceptos plasmados en el convenio; que es el que mas resalta con respecto a esta
investigacion, es el concepto de Contrato de Opcidon de Venta, para este convenio es un
“Instrumento legal de transaccion por el que, el productor tiene la opcion de vender el producto, a
un precio y calidad predeterminados, en una fecha futura, dentro de un plazo establecido, y por su
parte, el industrial tiene la obligacion de comprar el producto, al precio y calidad predeterminados,
en la fecha y dentro del plazo fijado”. Este concepto confirma toda la teoria antes expuesta con
respecto a que la forma de negociacién, es un contrato unilateral en donde se obliga una de las

partes a comprar el maiz y a la otra parte la opcion de entregar o no entregar el maiz.

De acuerdo a lo establecido en el convenio para la siembra y comercializacion del maiz blanco. El
objetivo primordial del convenio de acuerdo a la clausula nimero 1, es establecer un mecanismo
para la comercializacion del maiz blanco, desde el momento en que la produccién da inicio, a
precios razonables para los productores, utilizando para este proposito, el contrato de opcion de
venta, en la que el productor tiene la opcion mas no la obligacion de entregar el maiz producido
en una fecha futura. La opcion de venta para el productor representa un beneficio, por tanto, él
puede colocar su produccién a un precio mayor, si lo obtuviere y no esta obligado por el precio
que sea establecido en el contrato.

La vigencia del contrato es indefinida, de acuerdo a lo sefialado en la clausula nimero cuatro, es

decir el convenio tiene caracter permanente a partir de la fecha en que las partes firman el mismo.
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Los contratos se negocian como tal, en la Bolsa de Productos y Servicios de El Salvador, que se

establece en la clausula nimero 5 del convenio para la siembra y comercializacion de maiz blanco.

Plazos para la Firma del Contrato de Opcion de Venta en El Salvador

Existen plazos para la firma del contrato de opcion de venta durante el afio agricola, los listados
finales de los productores deberan ser presentados a la comision de supervision a mas tardar el 15
de julio. Los listados finales depurados de los productores son presentados por la comision de
supervision de los puestos de bolsa que los representaran como fecha limite el 31 de agosto. Asi
también, los contratos de opcion de venta deberan ser registrados en la Bolsa de Productos
Agropecuarios de EIl Salvador, a més tardar el 10 de septiembre. Por parte de los industriales,
colocaran las ofertas de compra a mas tardar el 10 de agosto, todo lo anterior se estipula en la

clausula 7 del convenio.

Mecanismos de Comercializacion

La obligacion de llegar a un acuerdo de precios es de la industria y de los productores. En este
aspecto en particular el MAG cumple la funcién de monitorear precios en distintas plazas de todo
el pais, los cuales ponen a disposicién, como insumo de referencia en la negociacién entre las
partes; estableciendo reuniones directas entre el comité de negociaciones a cargo de los
representantes, este precio acordado debe comunicarse al comité supervision, el precio por quintal
de maiz blanco, al inicio del afio productivo, los precios varian de conforme el acuerdo entre las
partes durante el afio, independientemente de la cantidad, para efectos de establecer este precio, se
consideran indicadores tales como:

- Costo de produccidn, actualizado, de los productores nacionales.

- El precio de maiz blanco, en el mercado nacional.
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- El precio internacional de maiz blanco, més los costos de transporte, manejo e internacion

al pais, asi como cualquier otro costo para realizar la importacion se aplique.

Para definir los volumenes de compra, por asociacién, se tomara en consideracion los siguientes

aspectos:

- Historial de volimenes de compra de maiz blanco en el convenio.
- Capacidad instalada en la planta.
- Proyecciones de crecimiento razonables, siempre que estas no sobrepasen la capacidad

instalada de la planta.

Los industriales deberan remitir al puesto de bolsa que los represente, los compromisos de compra,
de igual forma, los productores deben remitir a su corredor de bolsa los contratos de opcion de
venta para que sean negociados y firmados con el representante del industrial, en este caso el papel
que desempefia la bolsa es la intermediacion.

Calidad del Grano

La clausula 10 del convenio establece que, para ser comercializado debe cumplir las siguientes
normas: humedad hasta un 14% del peso, impurezas hasta un 2% sin descuento y hasta un 4% con
descuento, grano quebrado hasta un 2% sin descuento y hasta un 4% con descuento, del grano
descalentado hasta un 4%, germen dafiado hasta un 2% sin descuento y hasta 4% con descuento,
grano con hongos maximo 2%, grano inmaduro hasta 2%, sin descuento y hasta un 5% con
descuento, grano picado maximo 2%, dafio total maximo 10%. Adicionalmente, el grano debe
tener un maximo de 20 partes por billon de aflatoxinas, un maximo de 20 mg. de hidroxido de
potasio (KHO, al 0.02 N) como neutralizante de acidez de grasa, hasta 2 insectos muertos por cada
muestra de 2 kilogramos de grano con descuento de 16 centavos de dolar por quintal, siendo libre

de plaga viva.
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Con base a la calidad de grano, la industria se compromete a entregar los resultados del analisis al
productor para que tenga conocimiento de la calidad y en las condiciones que estos se encuentran
del producto a entregar. El productor o su representante deberan de estar de acuerdo con el
descuento que le corresponda segun los resultados del analisis, firmando un documento en el cual

haga constar que esta de acuerdo a los resultados obtenidos.

El periodo de ejercicio o duracion para hacer efectivo el contrato, se contempla en la clausula
numero 12 del convenio, el cual estd comprendido del 1 de octubre al 28 o 29 de febrero del
siguiente afio. Los productores e industriales podran acordar las entregas antes o después de estas
fechas, pudiendo realizar las entregas de maiz paulatinamente si lo desean, los industriales deben

de recibir el 60% pactado en los meses de diciembre y enero.

Beneficios del Convenio

Las clausulas 21 y 23 del convenio establecen lo siguiente: Una vez que los industriales hayan
presentado una demanda en firme en la Bolsa, la Comision de Supervision notificara a la Comision
Técnica de Contingentes para que ésta analice y apruebe los porcentajes que se le asignaré a cada
industrial. EI volumen de asignacion del contingente de desabastecimiento, serd equivalente a
cuatro veces el volumen de maiz blanco nacional demandado en la Bolsa a través de los Puestos
de Bolsa en el marco de este Convenio, incluyendo lo contratado de la demanda adicional por los
industriales.

Si la cantidad de maiz recibida por los industriales es menor que el volumen demandado por los
mismos en el marco de este Convenio, la Comision de Supervision hard un analisis sobre las
causas, y con base en los resultados podra recomendar a la Comision Técnica de Contingentes que
otorgue licencias adicionales por la cantidad que falte para completar la demanda de la industria.

(2ndo adendum).
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El derecho de adquirir una porcién del contingente serd documentado por medio de una licencia
de importacion que sera extendida por el Ministerio de Economia, en un plazo de maximo de 10
dias habiles, la cual debera ser presentada a la Direccion General de la Renta de Aduana para poder
tener acceso al arancel preferencial establecido para el contingente. Esta licencia sera

intransferible.

El derecho arancelario de importaciéon para el maiz blanco bajo el contingente de
desabastecimiento sera de cero (0%), mientras que al maiz blanco importado fuera de contingente
se le aplicara el arancel de Nacién Méas Favorecida vigente, conforme a lo establecido por el
Acuerdo Legislativo y el Acuerdo Ejecutivo emitidos para tal efecto. Tales instrumentos se
consideran parte integrante tal Convenio.

1.1.4.1.2 Plazos para la Firma del Contrato de Opcion de Venta en El Salvador

Existen plazos para la firma del contrato de opcion de venta durante el afio agricola, los listados
finales de los productores deberan ser presentados a la comision de supervision a mas tardar el 15
de julio. Los listados finales depurados de los productores son presentados por la comision de
supervisién de los puestos de bolsa que los representaran como fecha limite el 31 de agosto. Asi
también, los contratos de opcidon de venta deberan ser registrados en la Bolsa de Productos
Agropecuarios de El Salvador, a més tardar el 10 de septiembre. Por parte de los industriales,
colocaran las ofertas de compra a mas tardar el 10 de agosto, todo lo anterior se estipula en la
clausula 7 del convenio.

1.1.4.1.3 Mecanismos de Comercializacion

La obligacion de llegar a un acuerdo de precios es de la industria y de los productores. En este
aspecto en particular el MAG cumple la funcion de monitorear precios en distintas plazas de todo

el pais, los cuales ponen a disposicidén, como insumo de referencia en la negociacion entre las
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partes; estableciendo reuniones directas entre el comité de negociaciones a cargo de los
representantes, este precio acordado debe comunicarse al comité supervision, el precio por quintal
de maiz blanco, al inicio del afio productivo, los precios varian de conforme el acuerdo entre las
partes durante el afio, independientemente de la cantidad, para efectos de establecer este precio, se

consideran indicadores tales como:

- Costo de produccion, actualizado, de los productores nacionales.
- El precio de maiz blanco, en el mercado nacional.
- El precio internacional de maiz blanco, mas los costos de transporte, manejo e internacion

al pais, asi como cualquier otro costo para realizar la importacion se aplique.

Para definir los volimenes de compra, por asociacién, se tomara en consideracion los siguientes

aspectos:

- Historial de voliumenes de compra de maiz blanco en el convenio.
- Capacidad instalada en la planta.
- Proyecciones de crecimiento razonables, siempre que estas no sobrepasen la capacidad

instalada de la planta.

Los industriales deberan remitir al puesto de bolsa que los represente, los compromisos de compra,
de igual forma, los productores deben remitir a su corredor de bolsa los contratos de opcién de
venta para que sean negociados y firmados con el representante del industrial, en este caso el papel
que desempefia la bolsa es la intermediacion.

1.1.4.1.4 Calidad del Grano

La clausula 10 del convenio establece que, para ser comercializado debe cumplir las siguientes

normas: humedad hasta un 14% del peso, impurezas hasta un 2% sin descuento y hasta un 4% con
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descuento, grano quebrado hasta un 2% sin descuento y hasta un 4% con descuento, del grano
descalentado hasta un 4%, germen dafiado hasta un 2% sin descuento y hasta 4% con descuento,
grano con hongos méaximo 2%, grano inmaduro hasta 2%, sin descuento y hasta un 5% con
descuento, grano picado maximo 2%, dafio total maximo 10%. Adicionalmente, el grano debe
tener un maximo de 20 partes por billon de aflatoxinas, un maximo de 20 mg. de hidréxido de
potasio (KHO, al 0.02 N) como neutralizante de acidez de grasa, hasta 2 insectos muertos por cada
muestra de 2 kilogramos de grano con descuento de 16 centavos de dolar por quintal, siendo libre

de plaga viva.

Con base a la calidad de grano, la industria se compromete a entregar los resultados del analisis al
productor para que tenga conocimiento de la calidad y en las condiciones que estos se encuentran
del producto a entregar. El productor o su representante deberan de estar de acuerdo con el
descuento que le corresponda segun los resultados del analisis, firmando un documento en el cual

haga constar que esta de acuerdo a los resultados obtenidos.

El periodo de ejercicio o duracion para hacer efectivo el contrato, se contempla en la clausula
namero 12 del convenio, el cual estd comprendido del 1 de octubre al 28 0 29 de febrero del
siguiente afio. Los productores e industriales podran acordar las entregas antes o después de estas
fechas, pudiendo realizar las entregas de maiz paulatinamente si lo desean, los industriales deben
de recibir el 60% pactado en los meses de diciembre y enero.

1.1.4.1.5 Beneficios del Convenio

Las clausulas 21 y 23 del convenio establecen lo siguiente: Una vez que los industriales hayan
presentado una demanda en firme en la Bolsa, la Comision de Supervision notificara a la Comision
Técnica de Contingentes para que ésta analice y apruebe los porcentajes que se le asignara a cada

industrial. ElI volumen de asignacion del contingente de desabastecimiento, sera equivalente a
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cuatro veces el volumen de maiz blanco nacional demandado en la Bolsa a través de los Puestos
de Bolsa en el marco de este Convenio, incluyendo lo contratado de la demanda adicional por los

industriales.

Si la cantidad de maiz recibida por los industriales es menor que el volumen demandado por los
mismos en el marco de este Convenio, la Comision de Supervision hard un andlisis sobre las
causas, y con base en los resultados podra recomendar a la Comision Técnica de Contingentes que
otorgue licencias adicionales por la cantidad que falte para completar la demanda de la industria.

(2ndo adendum).

El derecho de adquirir una porcion del contingente sera documentado por medio de una licencia
de importacion que sera extendida por el Ministerio de Economia, en un plazo de maximo de 10
dias hébiles, la cual deberé ser presentada a la Direccion General de la Renta de Aduana para poder
tener acceso al arancel preferencial establecido para el contingente. Esta licencia sera

intransferible.

El derecho arancelario de importacion para el maiz blanco bajo el contingente de
desabastecimiento sera de cero (0%), mientras que al maiz blanco importado fuera de contingente
se le aplicara el arancel de Nacion Méas Favorecida vigente, conforme a lo establecido por el
Acuerdo Legislativo y el Acuerdo Ejecutivo emitidos para tal efecto. Tales instrumentos se

consideran parte integrante tal Convenio.

1.1.4.2 Tratado de Libre Comercio entre Estados Unidos, Centroamérica y Republica
Dominicana (DR-CAFTA)

El tratado de libre comercio entre Centroamérica y los Estados Unidos fue negociado entre enero
del 2003 y enero del 2004, incorporandose Republica Dominicana entre junio y julio de 2004,

adquiriendo las siglas DR-CAFTA. El tratado fue suscrito en agosto de 2005, enviandose a los
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distintos paises para ser discutido por su respectivo poder legislativo. Se concret6 en El Salvador

el 1° de marzo de 2006, cuando ambos paises lo aprobaron y lo pusieron en préctica.

El TLC (en adelante Tratado) se divide en veintidos capitulos, de los cuales el que nos va a interesar
para fines de este trabajo de graduacion es el Capitulo 111, Trato Nacional y Acceso de Mercancias
al Mercado. Este Capitulo se subdivide en cuatro secciones: a) disposiciones generales aplicables
a todas las mercancias; b) las aplicables inicamente a los bienes agricolas; c) las correspondientes
a las mercancias textiles y del vestido, y d) los anexos relacionados con los programas de
desgravacion arancelaria. (Naciones Unidas, 2007, pag. 14y 17).

1.1.4.2.1 Disposiciones Aplicables a los Bienes Agricolas (Maiz Blanco)

La suscripcion de un Tratado de Libre Comercio despertd grandes expectativas en distintos
organismos gubernamentales y empresariales del pais. Se esperaba que con estos acuerdos al fin
se tuviera una esperanza de desarrollo real por parte de los paises subdesarrollados firmantes del
Tratado, en aspecto de comercio agricola. Los productos agropecuarios fue el tema que toco mas
sensibilidad entre los paises firmantes del Tratado; esto debido, a que la produccién agricola es
una de las principales bases de la economia en los paises Centroamericanos (El Salvador), como

los exponemos anteriormente. (Fundacion Nacional para el Desarrollo, 2005, pag. 9)

La propuesta de desgravacion parcial fue ampliamente discutida por los paises firmantes del
Tratado, llegando a una propuesta bastante aceptada por la mayoria de paises centroamericanos,
esta propuesta era, que se estableceria una desgravacion no lineal en 15 afios para sorgo, maiz,
frijol, soya y subproductos a partir de un arancel base del 40%, manteniendo un residuo de arancel
con permanencia indefinida, en palabras mas simples, pretendian mantener un piso arancelario de
un 20%, en algunos rubros el cual permitiera cierta proteccion frente a las exportaciones de Estados

Unidos, que es el mayor exportador de la zona en cuanto a granos basicos; dicha propuesta fue
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rechazada inmediatamente por los Estados Unidos. Esta propuesta defensiva pretendia
enfrentamientos futuros de competencia de la produccion local, con productos producidos por

Estados Unidos a base de estos cereales (FUNDE, 2006, pag. 59)

Tabla 2. Propuesta de Acceso a Mercados

Descripcion  Arancel Propuesto  Plazo de desgravacion Velocidad de desgravacion

20% de desgravacion
Sorgo 40% 15 afios lineal  solamente  los

primeros 10 afios.

20% de desgravacion

Maiz )
) 40% 15 afios lineal  solamente  los
amarillo . 3
primeros 10 anos.
i 20% de desgravacion
Maiz .
40% 15 afios lineal  solamente  los
blanco

primeros 10 afios.

Fuente: FECAGRAB

1.1.4.2.2 Acuerdos Tomados entre los Siete Paises Firmantes del DR-CAFTA con Respecto a los
Granos Basicos

Una vez que Estados Unidos rechazo la propuesta de los paises Centroamericanos como antes se
explica, era de esperar la presion ejercida por las grandes industrias que utilizan esta materia prima
para la elaboracion de sus productos, para lograr un acuerdo que no favoreciera a los paises
subdesarrollados y suscriptores del Tratado. Como los expresa en el caso de El Salvador, FUNDE
en un articulo publicado en el afio 2006, cuya investigacion fue realizada por José Angel Tolentino,
Martinez y Stanley:

En granos bésicos, el gobierno salvadorefio no mostro la voluntad ni contundencia debida

para defender los intereses de los agricultores nacionales, aceptando un acuerdo que

seguramente tendra efectos negativos sobre las cadenas productivas nacionales. Las
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negociaciones favorecieron, parcialmente, los intereses de la industria avicola, los
importadores de granos, la ganadera y las empresas dedicadas a la produccion de boquitas,
con mucho poder econdmico y politico en el pais. Dentro del CAFTA, los granos basicos,
con excepcidn del maiz blanco, fueron incluidos como parte de la liberalizacion total de la
agricultura. Los resultados especificos, como se explica posteriormente, fueron similares
para todos: libre comercio para las importaciones estadounidenses, como se observa en el

siguiente cuadro (FUNDE, 2006, pag. 61)

Tabla 3. Los Granos Bésicos en el DR-CAFTA

Producto Desgravacion Contingente Salvaguardia Resultado
. Exclusién parcial 35,700 TM. Crece No.
Maiz blanco
2% anual.
15 afios, 6 de graciay 9 365,500 TM. Crece  No. Libre comercio al
Maiz amarillo  de desgravacion 5% anual. final de la
transicion.
18 afos: 10 gracia, 8de Granza 62,200 Se activa con 10% Libre comercio al
desgravacién TM. Crece 2% fuera de cuota. final de la
Arroz anual. transicion.
Oro 5,625 TM.
Crece 7% anual.
Libre comercio hacia Se activa al superar  Libre comercio al
EE.UU. El Salvador se las 60 TM. de final de la
Frijol desgrava en 15 afios importaciones transicion.
fuera de
contingente.
15 afios 263 TM. Crece 5% Se activa con 10% Libre comercio al
Sorgo anual. fuera de cuota. final de la
transicion.

Fuente: ( FUNDE, 2006)

El maiz blanco es el Gnico producto que no incluye libre comercio total con EE. UU, dado que no
se sometera a un programa de desgravacion y mantendré indefinidamente el arancel. EI Salvador

incluyo un contingente libre de arancel de 35,700 TM. la cual crecera 2% anual hasta 15 afios.
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1.1.4.2.3 Impacto del Contingente Libre de Arancel del Maiz Blanco en Relacién con El
Convenio para La Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco

Es un hecho, que el contingente libre de arancel tiene un crecimiento lineal; es decir, que el maiz
blanco en resumidas cuentas terminara siendo un bien mas de libre comercio entre Estado Unidos
y El Salvador, esto debido a que el contingente se mantendrd en 700 TM. después de los 15 afios
con crecimiento indefinido. Esto tendra un impacto en la produccion nacional puesto que la
mayoria de productores del pais, son productores que se dedican a comerciar al menudeo los
productos agricolas de la canasta bésica, al contar con una desgravacion que en apariencia no
existe, pero es real, por las dispersiones expuestas anteriormente; los precios internacionales
terminaran por absorber los precios nacionales debido que el mayor productor y comercializador
de productos agricolas es Estados Unidos, por ende los precios de los granos basicos son mucho

mas bajos que los precios de nuestro pais.

Si bien es cierto, a la fecha todavia existe el Convenio para la Siembray Comercializacion de maiz
blanco, este se ve amenazado, al no contar con una base de tope del contingente libre de arancel,
debido a que cuando este contingente sea demasiado elevado, cualquier industrial que necesite
productos agricolas como materia prima de su produccion, comenzara a importar en este caso maiz
para su produccion, debido a que en el DR-CAFTA no se establecieron requisitos a los
importadores; excepto, de que el Ministerio de Economia sera el encargado de autorizar las tarjetas

de importacién, mediante el contingente de desabastecimiento nacional.

Esta forma de comercializacion presenta serios limites, debido a que el volumen sujeto a requisito
se limitara nada més a una proporcion de la cuota otorgada, la cual sera de 15,000 TM anualmente,
equivalente al 42% de la cuota total en el primer afio. Dicha proporcion se reducira a medida la

cuota total incremente y la distribuida bajo requisito de desempefio se mantenga constante. Bajo
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estas circunstancias, las presiones sobre el productor nacional de maiz blanco seran intensas. (

FUNDE, 2006, pag. 71)

1.2 Las Asociaciones

1.2.1 Antecedentes

Es importante diferenciar entre la cooperacion y el cooperativismo, la segunda concurre en un
ambito socio-econdmico; mientras que la cooperacion es, mas bien, una conducta social adoptada
0 no por un conjunto de sujetos miembros de una misma comunidad, y la cual, puede estar
condicionada por un instinto de bienestar que por una coordinacion de voluntades con un fin
econémico. CAMACHO EVANGELISTA citado por (Universidad del Pais Vasco, pag. 170)
define la cooperacion como “el comportamiento de varios sujetos que obran en colaboracion para

alcanzar un interés comun o la esperanza de una recompensa.”

De este comportamiento surgieron en Babilonia (3000 a.C.) el arriendo de las tierras para el bien
comun; las asociaciones de maestros y artesanos en el antiguo Egipto (3100 — 1500 a.C.); incluso
los acuerdos entre los griegos y romanos para asegurar las embarcaciones de mercancias, son
reconocidos como muestras de cooperacién en la era antigua. Siglos después, Platon en su obra
“La Republica” narra su ideal de una sociedad basada en el eje esencial de la cooperacion. En ella
menciona que la cooperacion de los miembros de la comunidad es la base de su desarrollo, ya que
es la suplencia de necesidades propias, con la ayuda de lo que los demas ofrecen para solventarlas.
Menciona la labor de los obreros que a cambio de un salario suplen la fuerza de trabajo de la quien
la requiera. Mutuamente se corresponden en un acto de cooperacion de acuerdo a sus intereses.
Asi los otros miembros que complementan con sus oficios las necesidades que otros precisen.
(Platon, 380 a.C.). Estas ideas inspiraron siglos después a los escritores premarxistas, como lo

expresa Tomas Moro en su libro “Utopia”.
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La edad media fue también marcada por “asociaciones” para el bien comtin o aprovechamiento de
los recursos con un fin social. Entre ellas estan los Agapes que bajo la perspectiva del cristianismo
ayudaban a quienes lo necesitaban, en tanto alimentacion y hospedaje provisional de los sin hogar;
las asociaciones de queseros en la cadena montafiosa Macizo del Jura y Saboya, en Francia; las
denominadas lecherias comunes de Armenia; los colectivos agricolas de “Zadruga” en Rusia; asi
como las asociaciones de propietarios de tierras para su explotacion comin en marruecos, estas

Gltimas siendo muy parecidas a las ocurridas en Babilonia.

Hasta este punto, todos los antes mencionados son actos meramente de cooperacion por un bien
social y libre de beneficios particulares de quienes los realizaban, si bien no estan ligados
directamente con el nacimiento con el cooperativismo actual, fueron necesarios para el surgimiento
de la idea sustancial de que la correlacién humana es la base para el desarrollo de aquellos que
socialmente no pueden incursionar de forma holgada y libre en el &mbito socioeconémico.
1.2.1.1 Doctrina Cooperativa

Basados en los precedentes cooperativistas, fueron muchos los literarios que fundamentaron en
sus escritos el ideal social de la unificacion de los grupos populares, e incluso de la estructura
social misma, sin embargo, fueron cuatro los que mas resonaron en los inicios de la doctrina
cooperativa. Tal fue el caso del escritor inglés Thomas More, 0 como se le conoce en su traduccion
al castellano (Tomas Moro), que en su obra “Utopia” (1516), pone en manifiesto un anhelo de
sociedad y ecosistema social perfeccionado. Relata la historia de una pequeiia isla en la cual cada
individuo realiza una accion especifica y Unica. Se caracteriza por una sociedad cooperativa, donde
ningun individuo es subvaluado o sobrevaluado y colectivamente hacen que el sistema funcione.

Si bien este relato imaginario del escritor nunca existio, es notable la idea que intenta sembrar en
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el lector, la cooperacion. Ideas como las de Moro fueron las que poco a poco dieron pauta a la

asociacion entre miembros de un mismo sector.

En 1659 el holandés P.C. Plockboy, considerado como “patriarca de la cooperacion”, mediante su
escrito “Ensayo sobre un procedimiento para convertir en felices a los pobres de esta nacion y de
los pueblos, reuniendo cierto nimero de hombres competentes en una pequefia asociacion

2

econdomica o pequefia republica...”, establecid los principios sobre los cuales se basaron los
estatutos de la asociacion de Rochdale en 1844. Instalado en Inglaterra, tomo parte en los
cuaqueros, grupo seguidor de George Fox quien infundo en sus aprendices la idea que el accionar
de la iglesia cat6lica no correspondia mas, al bienestar de los pueblos, sino a circunstancias mas

allegadas a la politica y poder econémico. De esas ensefianzas, toma Plockboy para fundamentar

su creencia de las pequefas republicas, como menciona (Universidad Complutense Madrid, s.f.):

Propone como sociedades economicas y sociales la creacion de asociaciones (“pequefias
republicas”) de bases comunitarias, con dirigentes elegidos entre todos cada ano. Establece la
supresion del lucro como causa societaria, al que considera origen de conflictos y desigualdades.
Acepta la propiedad privada, el derecho a la herencia y la separacion voluntaria de los asociados,
retirando su aportacion o su equivalencia en dinero actualizado. Determina la necesidad del
establecimiento de un trabajo no alienante, acorde a la vocacion o utilidad de cada quien, fijando
en la misma intencion la jornada laboral en seis horas. Ademas, concreta el derecho de todos los

participes al excedente econémico al finalizar cada ejercicio.

En 1665 el inglés J. Bellers en su también ensayo “procedimiento para la creacion de una sociedad
de trabajo comprendiendo todas las industrias utiles y la agricultura”, con el cual establecemos que
“su aportacion a la doctrina cooperativa la podemos resumir en las ideas de ayuda mutua presente

en las asociaciones que propugnaban, integracion organica de las funciones econdémicas diferentes,
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estructura democratica defendida y voluntad de supresion de intermediarios” (Universidad del Pais
Vasco, pag. 177). Plockboy y Bellers fundamentaron las bases de la doctrina cooperativa en el

siglo XVII.

Otro precursor del cooperativismo fue el inglés Robert Owen, su doctrina publicada en 1813
denominada “Nueva vision de la sociedad”, la cual fundamenta lo hecho por el mismo en 1799.
Consistia en reformas laborales y trato laboral de sus empleados en su féabrica hilera en New
Lanark. Prohibiendo la empleabilidad a nifios, reduccion de la jornada laboral con un méaximo de
diez horas y la creacion de escuelas y viviendas de forma gratuita. Notable resaltar que la iniciativa
de destinar fondos para la educacion, por parte de este doctrinario, se encuentra ain vigente en las

asociaciones cooperativas salvadorefas.

Todos gestaban la idea del como debia funcionar la economia para los de sectores méas bajos, pero
ninguno definia el cdbmo hacer las cosas; hasta que el francés Charles Fourier (1772-1837) definio
lo que para él serian los lineamientos idoneos para hacer funcionar las pequefias republicas o0 como
las definia él, los falansterios. Dichos lineamientos consistian en: Un nimero ideal de 1.600
personas, con una determinada cantidad de tierra para explotar, un sistema de educacién que
permitiera que los nifios siguieran naturalmente sus inclinaciones, vida tan en comin como las
familias quisieran (lo que habilitaba la propiedad privada), etc.

(Universidad del Pais Vasco, pag. 181)

En 1808 publico “teoria de los cuatro movimientos y destino generales”; luego en 1820 “teoria de
la asociacion agropecuaria nacional”. Consolidandose con esta ultima, como padre de la
cooperacion por estar a favor de la asociacion en base a la voluntad individual y la democracia,

aplicada en sus falansterios.
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1.2.2 EIl Cooperativismo como Alternativa a la Opresion Laboral, Social y Econémica en

los Inicios de la Era Moderna

Desde la implementacion de la maquinaria industrial como nueva forma de produccién en 1760,
se notd aun mas la opresion social de los burgueses sobre los obreros de clase baja. Con ello la
situacién alimentaria se volvié paupérrima e inhumana en cuanto a la accesibilidad de los bienes,
ademas, esta no era la Unica forma de opresion y menos precio que el capital cargaba al
proletariado. Las jornadas laborales interminables, acompafiadas de un salario miserable,
proporcionaban las condiciones ideales para tener “controlado” a los estratos sociales bajos y

considerando que el pago en ocasiones no yacia en dinero sino en productos consumibles.

Entendamos la deplorable situacion alimentaria de la época para los obreros, los granos, frutos y
demas productos comprendidos en la canasta basica carecian de un control sanitario adecuado; los
productos notablemente buenos, eran separados de la deméas cosecha y apartados para los
acaudalados y sefiores de la alta sociedad, por ello que los alimentos con los que en ocasiones se
pagaba al obrero por su trabajo, claramente estaban valuados a un precio inferior en comparacion
al salario que les correspondia como pago por su trabajo. Esta situacion encamin6é a muchos
trabajadores a comprar los productos a plazo en las tiendas minoristas, es decir, los comerciantes
ofrecian la posibilidad de adquirir los productos al crédito, por consiguiente, el valor total pagado

resultaba en precios excesivos, lo cual perjudicaba aun mas el bolsillo del obrero.

Ante esta realidad, rapidamente en las masas populares se infundo deseos de un escape a la
situacion que los enajenaba de la dignidad humana; y es asi, como en 1761 en Fenwick, Escocia,
se establecid una de las primeras asociaciones de la época moderna, la cual denominaron
“asociacion de produccion entre trabajadores” (tejedores), recalcando que fueron ellos los
primeros en sentir el pesado yugo que implicaba el desarrollo industrial, debido al alza de las
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maquilas. A estas le siguieron las cooperativas de obreros y sastres de Birmingham en 1777; la de
molino harinero de Hull en 1795; las denominadas asociaciones de impresores en Londres en 1821,

en las cuales incursionaba la imprenta a gran volumen de produccion industrial.

Se esparcia por Europa la corriente de las “asociaciones”, desde las del tipo agricola en Alemania,
orientadas primeramente a los agricultores y luego al aprovisionamiento. Similares a las actuales
se aplica el presente estudio; hasta las de ahorro y crédito, llamadas en su época como “los bancos
populares”. Estas anteriores, precursoras de la que se considera como la pionera de las asociaciones
actuales. Una asociacion fundada y basada en los principios de P.C. Plockboy. En Rochdale,
Inglaterra, un grupo de 28 trabajadores juntaron un capital colectivo con el objetivo de convertirse
en sus propios vendedores. Tomaron el capital inicial para conformar la asociacion, asi el 24 de
diciembre de 1844 establecieron una pequefia asociacion de consumo denominada, “De los probos
pioneros de Rochdale”. La figura consistia en comprar al mayoreo los insumos bésicos, y
venderlos a los mismos asociados a un precio justo. Los principios tomados de la doctrina de
Plockboy para sus estatutos, son:

— Un miembro un voto;

— lgualdad de sexo entre los miembros;

— Solo las provisiones puras se venden, en peso y medida completos;

— La asignacién de un dividendo a los miembros, garantizando que todos los beneficios
fueran distribuidos dependiendo de le compras hechas por los miembros individuales.
(INSAFOCOOP, http://www.insafocoop.gob.sv/historia-del-cooperativismo)

1.2.3 Las Asociaciones Cooperativas en el Siglo XIX, XXy su llegada a El Salvador
A finales del siglo X1X lleva a Canada la corriente creciente en Europa; las cooperativas de ahorro

y crédito. De forma no conjunta los estadounidenses Edward Filene (1860-1937) y Roy
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Bergengren (1879-1955), uno empresario y el otro abogado respectivamente, llevan la idea de
implementar las asociaciones cooperativas de ahorro y crédito en Estados Unidos. Luego las
establecidas en California por Aaron Sapiro orientadas al mercado agricola y de electrificacion
rural; afios después se consolida la Asociacion Nacional de Uniones de Crédito (CUNA) por sus
siglas en inglés. En américa del sur, son el aleman Friedrich Wilhelm Raiffeisen (1818-188) y el
italiano Luigui Luzzatti (1841-1927) quienes en Brasil las cooperativas agricolas y de crédito. En
1873 en la ciudad de México se organiza la cooperacion de profesionales de la sastreria, siguiendo
al modelo francés de las asociaciones de produccidn; en 1895 se organiza en Europa la Alianza
Cooperativa Internacional (ACI); en 1898 los colonos franceses establecen en la Argentina la
primera cooperativa del pais, llamada “progreso agricola de Pigii¢”’; dos afios después en 1900 un
grupo de inmigrantes judios crearan una cooperativa de agricultura en la provincia de Entre Rios;

en 1905 se funda la cooperativa “el hogar obrero”, por Juan B. Justo.

En 1914 se organiza la primera cooperativa en El Salvador, asociacion de un grupo de zapateros
en San Salvador. De este precedente llego el cooperativismo a los gremios de los empleados
publicos. Inicialmente el gobierno cedia dinero para ayudar a formar las asociaciones gremiales,
con el inconveniente que los empleados lo tomaban como propio y no consideraban retribuir los
montos prestados. Luego de que por un tiempo seccionar el control de las asociaciones
cooperativas bajo otras instituciones gubernamentales, es el 25 de noviembre de 1969 la asamblea
legislativa mediante el decreto No. 560 da inicio a la creaciéon del Instituto Salvadorefio de
Fomento Cooperativo (INSAFOCOOP); por falta de recursos dirigidos a esa institucion, se
posterga la creacion del mismo, hasta que finalmente el 1 de julio 1971 comienza operaciones y

se mantienen hasta la fecha.
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1.2.4 Asociaciones Privadas de Interés Social

Las asociaciones son todas las personas juridicas de derecho privado, que se constituyen mediante
agrupaciones de personas para desarrollar actividades de cualquier indole, siempre y cuando sea
de una manera legal. EI concepto de interés social tiene mucho que ver con los conceptos que
imperan en relacién al tipo de estado de los distintos momentos histéricos de la sociedad, siendo
asi que, bajo los -estados liberales clasicos- producto de la revolucién francesa de 1789, revolucion
inglesa de 1668 y americana de 1766, reconocidas por su individualismo, el concepto de “interés
social” giro en torno al interés colectivo de los socios, manifestado en el deseo de obtener el mayor

lucro posible. (Morgestein Sanchez, 2011)

Posteriormente, con el surgimiento del -estado social- dicho concepto sobrepasa el interés
particular de los socios y se espera que sobrepase el interés colectivo, expresado en bienestar
general de la sociedad. Luego que dicho modelo econémico entrara en crisis, el concepto de
“movilidad social” se orientd mas a que los socios tienen derecho a aumentar mas sus ganancias,
pero estan en la obligacion de fortalecer los intereses que ayudan a el funcionamiento de la

empresa. (Morgestein Sanchez)

SANCHEZ — CALERO GUILARTE (citado por (Morgestein Sanchez, pag. 7) ofrece unos
planteamientos que ayudan a dilucidar acerca del concepto de “interés social” cuando se refiere a
“Otra observacion que provoca la aproximacion al concepto del interés social es comprobar que
no se trata Unicamente de excluir unos intereses a favor de otros, sino que su definicién se plantea
con frecuencia como el establecimiento de una jerarquia de intereses que permite tutelar unos
directamente, al tiempo que los demas resultaran indirectamente favorecidos. En alguna medida,

esa inspiracion se refleja en la doctrina de la creacion de valor, que entiende que la primaria
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proteccion de los accionistas comportara un simultaneo beneficio para los derechos de las otras

partes involucradas en la empresa”. (Ibidem, p. 18).

El problema de la definicion legal del concepto de “interés social”, segun NUMA MARIN (citado
por (Morgestein Sanchez, pag. 7) plantea que el concepto ha sido lejano a las definiciones legales
y que la nocién del mismo apenas esté siendo objeto de elaboraciones doctrinarias. Dentro de las
consecuencias que genera dicha falta de definicion se plantea que el vacio que deja el legislador
debe ser llenado por el juez a través de un proceso de adaptacion de los hechos al derecho. (El

Concepto de Interés Social y su Impacto en el Derecho de Sociedades Colombiano, 2011)

Por su parte LUIS FERNANDO SABOGAL (citado por (Morgestein Sanchez, pag. 7) hace la
siguiente advertencia: “La mayoria de legislaciones de Occidente establece que estos “Organos
sociales” deben orientar su conducta o actividad simplemente conforme al “interés social” (y si no
lo hacen se establecen una serie de sanciones y responsabilidades), mas el problema radica en que
no ha sido posible doctrinaria ni legalmente establecer un contenido comun claro sobre el alcance
de ese denominado “interés social”. (Ob. Cit., pp. 3-4). Esto impacta directamente en el caso de
nuestro pais debido a que una gran pare de las asociaciones constituidas juridicamente constituyen

el apelativo “de Derecho Privado de Interés social” suscitando asi la problemética antes expuesta.

1.3 ElMaiz
1.3.1 Origen del Maiz

El maiz es uno de los cereales mas utilizados por el hombre desde hace mucho tiempo, siendo una
de las especies vegetales mas productivas. Generalmente se considera que el maiz fue una de las
primeras plantas cultivadas por los agricultores, su centro de origen esta en México, donde se
expandi6 a todo el mundo después del primer viaje de Cristobal Colon a finales del siglo XV.

México es el centro primario de diversidad genética y la zona andina el secundario, donde el
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cultivo del maiz ha tenido una rapida evolucidn, actualmente es el cereal de mayor produccion en
el mundo, junto con el trigo y el arroz. “Su nombre cientifico proviene del griego Zeo, que significa
vivir y de la palabra mahiz, palabra que los nativos del Caribe llamados Tainos, utilizaban para
nombrar el grano; el significado de maiz representa literalmente lo que sustenta la vida.” (EI maiz:

su origen, historia y expansion, pag. parrafo 2)

Wilkes, 1985; Galinat, 1988; Dowswell, Paliwal y Cantrell, 1996, (citado por Ripusadan L.
Paliwal.), el maiz cultivado es una planta completamente domesticada, el hombre y el maiz han
vivido y evolucionado juntos desde tiempos antiguos. EI maiz no crece en forma salvaje y no puede
vivir en la naturaleza, siempre depende totalmente de los cuidados del hombre. Asi también es de
gran importancia econdémica a nivel mundial ya sea como alimento humano, como alimento para
el ganado o como fuente de gran numero de productos industriales.

1.3.2 Evolucion del Maiz

El proceso de domesticacion del maiz se llevo a cabo durante varios milenios y logro transformar
las pequefias mazorcas con pocos granos en las que conocemos ahora, dandole a la planta una gran
plasticidad, permitiendo a sus variedades vivir en ambientes geograficos muy diferentes, al mismo
tiempo, se seleccionaron granos para fines culinarios distintos. Durante las primeras etapas de este
proceso, el maiz fue uno méas entre muchos recursos para la alimentacién de los pueblos
mesoamericanos.

1.3.3 Expansion

La difusion del maiz a partir de su centro de origen en México a distintas partes del mundo ha sido
tan notable y rapida, como una planta cultivada productora de alimentos. Los habitantes de varias

tribus indigenas de América Central y México llevaron esta planta a otras regiones de América
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Latina, al caribe y después a Estados unidos de América y Canadd, asimismo los exploradores

europeos llevaron el maiz a Europa y posteriormente comerciantes lo llevaron a Asia y Africa.

Se considera que alrededor del afio 1,000 d.C. la planta de maiz comenz6 a ser perfeccionada por
agricultores desarrolladores siguiendo un proceso de seleccién en el cual conservaban las semillas
de las mazorcas méas deseables para sembrar en la proxima estacion. El desarrollo de distintos tipos
de maiz, fue paralelo al desarrollo de las civilizaciones indigenas. Se piensa que los espafioles y
europeos que vinieron a América, no tuvieron influencia en el, los dentados del sur de México y
América central estan asociados a la cultura maya, mientras que los maices conocidos de la parte

central de México, lo estan con la civilizacion azteca. (Paliwal, 2001, pags. 18-19)

Como se ha mencionado anteriormente, el maiz tiene una cultura milenaria tanto para varios paises
como para El Salvador. Nuestro pais ha tenido histéricamente una vinculacion importante con la
agricultura, particularmente con la cultura del maiz en el pais esté supeditada al aparato productivo
general de la agricultura salvadorefia, misma que ha presentado mudanzas importantes a nivel

técnico desde la segunda mitad del siglo XX como fruto de la revolucién verde.

En el caso de El Salvador, siendo un pais pequefio Centroamericano se encuentra incluido dentro
de la regiébn mesoamericana, la cultura del maiz compartird caracteristicas similares a los
identificados por Kirchhoff (1960). De esta forma, la relacién histérica entre el maiz y EI Salvador
también tiene miles de afios, si bien la evidencia encontrada actualmente es mucho més reciente a
la que se dispone en regiones como México o Guatemala. En ese sentido, fueron identificados
vestigios de agricultura domesticada, incluida la cultura del maiz, en el afio 600 A.C;
especificamente en Cerén, departamento de La Libertad (WHITE, 2008) (citado por Ayala Duran
Carlos Ernesto). Ademas del papel central del maiz para la alimentacion de los pueblos

precolombinos en El Salvador, este cereal fue utilizado como moneda para el pago de tributos,
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similar a lo que sucedia en otros paises como México o Guatemala. (AYALA DURAN, 2018, pag.
29)

1.3.4 Tipos de Maiz

Existen distintos tipos de maiz, entre lo que podemos encontrar una diversidad de variedades
diferenciandose unas de otras, en cuanto al color y constitucion del grano, la texturay la forma de
la mazorca, ya que existen desde mazorcas méas alargadas y finas hasta mazorcas mas redondas y
anchas; sin embargo cuando nos referimos a la textura a que pueden llegar a ser desde duros hasta
un poco mas blandos; asimismo los colores del grano varian de diferentes tonalidades blanco,
amarillo claro, rojo entre otros. EI maiz puede ser clasificado de distintos tipos de acuerdo; a la
constitucion del endosperma y del grano, la madurez y su uso. Mas sin embargo los tipos de maiz
son: amarillo duro, blanco duro, blanco dentado, amarillo dentado, harinoso y morocho reventon

dulce y ceroso. Por tanto, en El Salvador se produce y consume mayoritariamente maiz blanco.

Tabla 4. Clasificacion de los Tipos de Maiz

TIPOS DE MAIZ

El maiz dulce, como su propio nombre indica,
se caracteriza por su sabor dulce debido a su
Maiz Dulce alto contenido en azucares, ya que la
conversion del aztcar en almidén es bloqueada

por determinados genes recesivos.

, El maiz duro esta compuesto en su mayoria por
Maiz Duro P y P

almidon duro, presentando almidon blando

unicamente en el corazon del grano. Por ello,
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presenta una mayor dureza de grano, lo que lo
hace menos propenso a sufrir ataques de
plagas o enfermedades.

El endospermo esta constituido sobre todo de
almidén duro cdérneo con solo una pequefia

parte de almidon blando en el centro del grano.

Maiz Reventdn

El maiz reventador es mundialmente conocido

por su utilizacién para cocinar las clasicas

palomitas de maiz. Esta es una forma extrema

de maiz duro con endosperma duro que ocupa
la mayor parte del grano y una pequefia
cantidad de almidén blando en la parte basal

del mismo.

Maiz Dentado

El maiz dentado es el tipo de maiz cultivado
mas comunmente para grano y ensilaje. El
endosperma del maiz dentado tiene mas
almidén blando que los tipos duros y el
almidon duro esta limitado solo a los lados del

grano.

Maiz Harinoso

Es conocido por su gran variedad de colores y
de estar destinado a la preparacion de platos
alimenticios. EIl endosperma de los maices

harinosos estd compuesto casi exclusivamente
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de un almidon muy blando, que se raya
facilmente con la ufia aun cuando el grano no

esté maduro y pronto para cosechar

Maiz Ceroso

Actualmente estos maices son cultivados en
areas muy limitadas de las zonas tropicales
donde las poblaciones locales los prefieren
para su alimentacién; su nombre se debe a que
su endospermo tiene un aspecto opaco y

Ceroso.

Maiz Opaco con proteinas de

calidad

El maiz opaco con proteinas de calidad
también se caracteriza por ser blando y estar
expuesto a enfermedades y plagas, este tipo de
maiz tiene un gen mutante recesivo 02 que
contiene cerca del doble de dos aminoacidos
esenciales, lisina y triptofano, en su
endospermo. Esto mejora sensiblemente la
calidad de las proteinas del maiz, el cual
normalmente es uno de los cereales con mas

bajo contenido proteico.

Maiz Baby

Otro tipo de maiz que estd ganando en
popularidad es el maiz baby. Antes de la
polinizacién, las mazorcas jovenes son

cosechadas y utilizadas como una hortaliza,
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consumidas

ambientes tropicales son particularmente

frescas o

envasadas.

favorables para cultivar este tipo de maiz y

puede ser cultivado a lo largo de todo el afio

para su consumo fresco.

(Paliwal, 2001, pags. 46-50)

1.3.5 Produccion Nacional del Maiz

Con base en los estudios que el Ministerio de Agricultura y Ganaderia de El Salvador (MAG)

realiza anualmente en el sector agropecuario en el pais, se presenta un cuadro comparativo de

acuerdo a la produccion nacional del maiz en cuanto a la superficie, produccién, rendimiento e

indices de los periodos 1998/99 — 2015/18. Siendo de gran importancia para fortalecer el

conocimiento y capacidad de la produccion nacional.

Tabla 5. Produccién de Maiz en Periodos 1998/99 - 2015/18

ANO SUPERFICIE PRODUCCIO  RENDIMIENTO  SUPERFICIE INDICES DE INDICES
AGRICOLA (M2) N (QQ) (QQ/IMZ) PRODUCCION
1998/99 422,000 12,241,200 29.0 100 64 64
1999/00 376,300 14,342,600 38.1 89 75 84
2000/01 370,370 12,673,200 34.2 88 66 75
2001/02 420,150 12,429,497 29.6 100 65 65
2002/03 353,487 14,014,886 39.6 84 74 87
2003/04 327,089 13,815,565 422 78 72 93
2004/05 314,892 14,570,092 46.3 75 76 102
2005/06 367,224 18,060,868 49.2 87 95 109
2006/07 348,726 13,530,506 38.8 83 71 86
2007/08 343,614 15,387,155 448 82 81 99
2008/09 366,314 19,101,700 52.2 87 100 115
2009/10 374,128 17,291,237 46.2 89 91 102
2010/11 362,706 16,898,486 46.6 86 89 103
2011/12 383,417 16,639,750 43.4 91 87 96
2012/13 406,089 20,368,465 50.2 97 107 111

58



2013/14 420,690 19,067,431 453 100 100 100

2014/15 449,061 17,811,118 39.7 107 93 88
2015/16 404,196 15,629,779 38.7 96 82 85
2016/17 433,603 20,316,389 46.9 103 107 103
2017/18 405,342 19,892,479 49.10 96 104 108

FUENTE: Anuarios de Estadisticas Agropecuarias, Encuesta Nacional Agropecuaria de
Propositos Mdltiples (2017-2018), DGEA-MAG. (Ministerio de Agricultura y Ganaderia, 2017-
2018)

1.3.6 Consumo del Maiz en El Salvador

El maiz es uno de los alimentos de mayor importancia dentro de la canasta basica de la poblacion
salvadorefia. Para poder abastecer la demanda total de maiz en El Salvador se suple parcialmente
con importaciones ya que la produccidn nacional de este cereal es insuficiente, tal como se muestra

en la tabla siguiente del periodo 2000-2013.
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Tabla 6. Consumo de Maiz en El Salvador en el Periodo 2000-2013

Relacién
Consumo de maiz  Produccion ) Consumo y
i Exportaciones . produccion
en El Salvador. de maiz Importaciones (1) Aparente P-
X) /Consumo
Afio (P) X+l
Aparente (%)

2000 582.676 10.049 399.037 971.664 59,97
2001 571.471 211 456.810 1.028.070 55,59
2002 644.363 1.863 394.498 1.036.998 62,14
2003 627.980 164 399.955 1.027.771 61,10
2004 648.045 136 441.660 1.089.569 59,48
2005 727.607 51 468.383 1.195.939 60,84
2006 742.067 270 580.582 1.322.379 56,12
2007 699.416 217 596.002 1.295.201 54,00
2008 868.259 726 533.762 1.401.295 61,96
2009 785.965 2.441 440.944 1.224.468 64,19
2010 768.113 2.864 450.585 1.215.834 63,18
2011 756.352 313 603.724 1.359.763 55,62
2012 925.839 132 428.255 1.353.962 68,38
2013 866.701 9.709 321.190 1.178.182 73,56

Nota: produccion expresada en toneladas. Relacion entre la produccion y el consumo aparente es
presentada en porcentaje. (AYALA DURAN, 2018)

1.4 Normativa Financiera Aplicada al Contrato de Opcidn de Venta

1.4.1 Norma Internacional de Informacion Financiera 9: Instrumentos Financieros

No habia hasta la entrada en vigencia de la NIIF 9 “Instrumentos Financieros”, un solo estandar,

para el procesamiento de la informacion contable relacionada a este tipo de contratos.

La existencia de un instrumento financiero de acuerdo al alcance del estdndar, da lugar al
reconocimiento de un activo, que representa el derecho de ser la parte acreedora en el instrumento;

0, a un pasivo reconociendo la obligacion de pago, en los estados financieros de la parte deudora.

Los contratos derivados, solamente se consideran instrumentos financieros, en esta normativa, en

tres casos:
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1. Cuando el subyacente consiste en dinero en efectivo o sus equivalentes;
2. Cuando el subyacente consista en instrumentos financieros;
3. Cuando el subyacente no consista en partidas de las que se denominan no financieras, pero

se liquiden “por el importe neto”.

La expresion “liquidar por el importe neto” hace referencia a un mecanismo de liquidacion de
contratos derivados en los mercados organizados, en el que las partes contratantes, compensan lo
adeudado entre unay otra, y solamente lo que sobrepase de lo debido entre uno y otro contratante,

se paga a traves de un mecanismo de compensacion establecido.

Para aplicar el tercer numeral expuesto, existe un listado de requisitos para considerar que un
derivado, se ha liquidado por el importe neto, cumpliéndose cualquiera de estos, el contrato se

considera instrumento financiero, estos son:

— Cuando el contrato permita utilizar el mecanismo de compensacion, o;

— Cuando no se haya insertado en el texto del contrato el mecanismo de compensacion,
pero se tiene la costumbre de utilizar este mecanismo, para este tipo especifico de
contratos, o;

— Cuando la entidad reciba la partida no financiera, pero lo comercialice en un periodo
corto de tiempo, 0;

— Cuando el subyacente no financiero pueda convertirse facilmente en efectivo;

El reconocimiento como instrumento financiero, permite el reconocimiento de activos financieros
0 pasivos financieros desde el momento en que cualquier participante, se convierte en parte del

contrato.
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1.4.1.1 Medicién Inicial

Como regla y principio general todos los activos financieros y pasivos financieros reconocidos en
el balance, deben medirse tanto en la medicion inicial como en la posterior a valor razonable. El
valor razonable de opcidn cotizada en un mercado organizado debe ser su precio efectivo en la

fecha que se informa.

El valor de una opcion cotizada, estd compuesto por dos valores que pueden determinarse por
separado, estos son, valor extrinseco e intrinseco de la opcion. Es conocido que las opciones como
usualmente se denomina al contrato de opcion, poseen un valor atribuido y no propio, caracteristica
propia de los contratos. Este valor atribuido se denomina valor intrinseco, consiste en la diferencia

entre el precio de ejercicio de la opcién y el valor de mercado del subyacente.

Tratdndose de una opcién de venta, si el precio de ejercicio es mayor al valor cotizado del
subyacente, este valor constituye un activo para el emisor y un pasivo para el adquirente.
Tratandose de una opcion de compra si el precio de mercado del subyacente es mayor al precio de
ejercicio de la opcién esta diferencia constituye un activo para el emisor y un pasivo para el

adquirente.

El valor extrinseco de la opcidn consiste en la diferencia entre el precio cotizado de la opcion y el

valor intrinseco de esta, si existiera.

En el pais aun no existiendo un mercado organizado para los contratos de opcion, existen precios
de mercado de granos basicos, por lo que el valor intrinseco de las opciones sobre granos basicos,
puede determinarse a partir de estos precios. EI Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG),
publica precios diarios de los granos basicos a partir de muestras de precios tomadas en las

principales plazas de maiz en El Salvador. Estas plazas, aunque no organizadas, constituyen

62



mercados activos, pues los precios son publicos, todos los dias se reunen compradores y

vendedores que negocian categorias de granos basicos definidos.

El valor extrinseco, sin embargo, no puede determinarse actualmente, debido que, aunque la
contratacion se haga a traves de una bolsa organizada y publica, la contratacion es personal, los
participantes no pueden desprenderse del derecho adquirido y transmitirlo. Esto no representa una
dificultad, el valor extrinseco en realidad corresponde, en los mercados organizados, a la
expectativa de los participantes del mercado sobre los posibles escenarios en los que la opcion
puede estar sometida. Una caracteristica fundamental del valor extrinseco es, que tiende a cero en
la medida que se aproxima la fecha de ejercicio o fecha de liquidacién de la opcidn, convirtiéndose
en cero al momento de la liquidacion.

1.4.1.2 Medicién Posterior

La medicion posterior de los activos financieros o pasivos financieros, derivados de un instrumento
financiero, debe realizarse a valor razonable, cualquier cambio en la valoracion debe reconocerse

en resultados.

1.4.2 Norma Internacional de Informacion Financiera Para Pequefias Y Medianas
Entidades (NIIF-PYMES)

Esta normativa esta dividida en secciones, las que tratan sobre instrumentos financieros son la
seccion 11 “Instrumentos Financieros Basicos” y la seccion 12 “Otros Temas Relacionados con
los Instrumentos Financieros”. Una entidad que aplique NIIF para PYMES esté en la obligacion
de revisar tanto la seccién 11 como la seccion 12, para identificar con cuales de los alcances se

relaciona mas el instrumento financiero.

En lo que respecta al reconocimiento y medicion de instrumentos financieros, las pequefias y

medianas entidades tienen la opcion de aplicar la politica contable de los requerimientos de la
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seccion 11y 12 o bien aplicar los requerimientos de reconocimiento y medicion de la seccion 39
de las NIIF completas. Los fundamentos de las conclusiones en los parrafos FC215 al FC218
explica algunas de las razones por las cuales el IASB decidié mantener alternativas de aplicacion

de las normas.

1.4.2.1 Reconocimiento Inicial

La seccion 12 establece que, en el reconocimiento inicial, se debe reconocer un activo financiero
0 un pasivo financiero cuando se convierta en una parte de las condiciones contractuales del
instrumento.

1.4.2.2 Medicion Inicial

La medicidn inicial se realizara al valor razonable, que es normalmente al precio de transaccion.
En lo que respecta a la medicion posterior, las pequefias y medianas entidades lo mediran al valor
razonable con cambios en resultado.

1.4.2.3 Medicion Inicial

Una entidad que apligue esta seccion revelara toda la informacion requerida en la Seccion 11 e
incorporara a esa informacion los instrumentos financieros que queden dentro del alcance de esta

seccion, asi como los que queden dentro del alcance de la Seccién 11.

1.4.3 Norma de Informacion Financiera para Asociaciones Cooperativas de El Salvador
(NIFACES)

La norma de contabilidad aplicable a las Asociaciones Cooperativas, comparte las definiciones de
instrumentos financieros con las dos normativas analizadas anteriormente, el alcance,
reconocimiento, medicion inicial, y medicion posterior de los instrumentos financieros derivados.

Con la senda diferencia que no considera la existencia de la contabilidad de coberturas.
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1.4.3.1 Medicién Inicial

Cuando se reconoce en el balance general inicialmente un activo financiero o pasivo financiero,
una asociacion cooperativa, debe medir tanto en la medicion inicial como posterior a valor
razonable, que es normalmente el precio de transaccion. Es decir, el valor razonable de una opcion
que se cotice en un mercado organizado debe ser su precio en efectivo en el momento que se

informa.

El valor razonable es la cantidad por la cual puede intercambiarse un activo financiero o liquidarse
un pasivo financiero, en una transaccion ordenada entre las partes que participan en un mercado.
En el caso de las opciones en nuestro pais, se puede tomar como referencia los precios de mercado

de los granos basicos, por lo que el valor puede determinarse a partir de estos precios de mercado.

El referente en el mercado nacional de precios de granos basicos es El Ministerio de Agricultura
y Ganaderia (MAG), el cual publica precios a diario de los granos basicos a partir de muestras
tomadas en las distintas plazas donde se comercializa el maiz, bajo pardmetros econémicos y
estadisticos de estas plazas.

1.4.3.2 Medicion Posterior

Al final de cada periodo sobre el que se informa, una asociacién cooperativa medira todos los
instrumentos financieros que queden dentro del alcance de esta seccion al valor razonable,
cualquier cambio en la valoracién debe reconocerse en resultados.

1.4.3.3 Valor Razonable

El principal indicador de valorizacion es el precio del activo, en un mercado activo, cuyo monto
generalmente es de transferencia. Si el valor razonable no se pudiere determinar segun lo anterior,
se hara uso de los valores historicos de activos idénticos al que se esta midiendo, siempre y cuando

la estimacion anterior no haya sido definida en un tiempo considerable desde esa estimacion hasta
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la cual se esta pretendiendo establecer; ademas si la asociacién demostrase que el valor razonable
de la ultima transaccién no fue una buena estimacion, debera ajustarse dicho valor para obtener el

nuevo valor aplicable.

Si ninguna de las anteriores fuese posible o fiable para utilizar, se har4 uso de una técnica de
valoracion, la cual se acoplard a la realidad econdmica y en la cual se debe establecer pardmetros
de medicion en los cuales no exista una correspondencia de intereses para ninguna de las partes.
El objeto de usar una técnica de valoracion diferente, es definir el valor mas cercano al real por el

cual hubiese sido transferido el activo sujeto al instrumento financiero.

Las comisiones, bonificaciones incurridas u otros costos atribuibles especificamente a la
transaccion de los activos o pasivos financieros, no serdn reconocidos como parte del valor
razonable al momento del reconocimiento inicial, siempre y cuando estos activos o pasivos
financieros se midan posteriormente con cambio en resultados.
1.4.3.4 Bajaen Cuentas
Los activos financieros se daran de baja cuando:
a) Expiren o se liquiden los derechos contractuales sobre los flujos de efectivo del activo
financiero, o
b) Laasociacion cooperativa transfiera sustancialmente a terceros todos los riesgos y ventajas
inherentes a la propiedad del activo financiero, o
c) La asociacion cooperativa, a pesar de haber conservado algunos riesgos y ventajas
inherentes a la propiedad significativa, ha transferido el control del activo a otra parte, y
éste tiene la capacidad préactica de vender el activo en su integridad a una tercera parte no
relacionada y es capaz de ejercer esa capacidad unilateralmente y sin necesidad de imponer

restricciones adicionales sobre la transferencia. En este caso, la asociacion cooperativa:
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i.  darade baja en cuentas el activo, y
ii.  reconocera por separado cualesquiera derechos y obligaciones conservados o
creados en la transferencia.

(INSAFOCOORP, 2011)

Si existiesen varios derechos u obligaciones contemplados en el instrumento financiero, al
momento de la transferencia el importe en libros debera distribuirse proporcionalmente. Cuando
al momento de la baja en cuentas, si la contraprestacion recibida es menor a la reconocida
inicialmente, la diferencia debera ser integrada en los estados financieros del periodo en el que se

realiz6 la transferencia.

No se dara baja en cuentas por el activo financiero cuando la asociacion ha transferido el activo,
pero conserva los riesgos, asi como las ventajas significativas procedentes del instrumento
financiero; si esto ocurre la asociacion seguird reconociendo el activo financiero en sus estados
financieros y por la contraprestacion recibida en la transferencia reconocera un pasivo financiero.
Cuando el transferidor deja en concepto de garantias cualquier otras que no sean efectivo, y si el
receptor tiene derecho a vender o pignorar diga garantia y que el que transfiere ha incumplido con
lo acordado. Este activo sera reclasificado por el transferidor como un activo prestado o una cuenta
por cobrar recomprada, presentada separadamente de los otros activos. Cuando el receptor vende
la garantia pignorada cuando el transferidor ain no ha caido en incumplimiento; reconocera el
monto de la venta como ingresos y a su vez un pasivo por el mismo valor, en concepto de la

obligacion que existe de regresar la garantia.

Cuando el que transfiere incumple los acuerdos del contrato y ademas no esté en capacidad de
recuperar la garantia, sera el momento de darla de baja en cuentas y a su vez el que recibid la

garantia en un inicio la reconocera como activo de su propiedad, medido al valor razonable. Si el
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receptor ya hubiese vendido la garantia, dara de baja la obligacién que reconocio al momento de

la venta. Si lo anterior no ocurriese, el transferidor seguira reconocimiento el activo como suyo y

el receptor la seguird reconociendo como garantiza sin considerarlo un activo.

1.4.35

Informacion a Revelar

Las garantias razon de la pignoracion de activos financieros para la cobertura de pasivos o pasivos

contingentes serdn reveladas mediante; el importe en libros de los activos financieros y los plazos

y condiciones de la pignoracion. EI monto revelado del instrumento financiero sera el

mencionando en los apartados anteriores, asi como los tratamientos a las garantias pignoradas.

A continuacion, se presenta un cuadro resumen sobre las normas aplicables y los cuatro elementos
a desarrollar durante la existencia del instrumento financiero.

Tabla 7. Cuadro Sindptico Normas Financieras

Norma NIFACES NIIF PYMES NIIE
(seccion 12) (seccion 12)
Reconocimiento  Una asociacion Una entidad solo Una entidad reconocera

inicial

cooperativa  reconocera
un activo financiero o un
pasivo financiero solo
cuando se convierta en
una parte segin las
clausulas contractuales
del instrumento.

reconocera un activo
financiero o un pasivo
financiero cuando

se convierta en una parte

de las condiciones
contractuales del
instrumento.

un activo financiero o un
pasivo financiero en su
estado de  situacion
financiera cuando se
convierta en parte de las
clausulas  contractuales
del instrumento. De los
dos métodos propuestos

por la norma, el
verdaderamente utilizado
en el pais, es el

reconocimiento a valor
razonable.

Medicion inicial

Cuando se reconoce
inicialmente un activo
financiero o0  pasivo
financiero, una
asociacion cooperativa lo
medira por su valor
razonable, que es

Cuando se reconoce
inicialmente un activo
financiero o pasivo
financiero, una entidad lo
medira por su valor
razonable, que es
normalmente el precio de
transaccion.

una entidad medird un
activo financiero o un
pasivo financiero por su
valor razonable mas o
menos, en el caso de un
activo financiero o un
pasivo financiero que no
se contabilice al valor
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normalmente el precio de
transaccion.

razonable con cambios en
resultados, los costos de
transaccion que sean
directamente atribuibles a
la adquisicion o emision
del activo financiero o del
pasivo financiero.

Presentacion

Seccion 4, péarrafo 4.2,
45y 4.7

Seccion 4, parrafo 4.2,
45y 4.7

En el estado de situacion
financiera se presentara
un activo financiero por el
derecho y un pasivo
financiero por la
obligacion cuyas
variaciones por razones
del mercado se
reconoceran en el estado
de resultado.

Medicién
posterior

Al final de cada periodo
sobre el que se informa,

una asociacion
cooperativa medira
todos los instrumentos

financieros que queden
dentro del alcance de la
Seccion 12 al valor
razonable y reconocera
los cambios en el valor
razonable en el resultado

Al final de cada periodo
sobre el que se informa,
una entidad medira todos
los instrumentos
financieros que queden
dentro del alcance de la
Seccion 12 al

valor razonable y
reconocera los cambios
en el valor razonable en el
resultado,

e Activos

a) costo amortizado;

b) wvalor razonable con
cambios en otro resultado
integral; o

c) valor razonable con
cambios en resultados.

e Pasivos

Derivados que  son
pasivos, se mediran al
valor razonable

Informacion a
revelar

Una asociacion
cooperativa que aplique
esta seccion revelara toda
la informacioén requerida
en la Seccion 11 e
incorporara a esa
informacion los
instrumentos financieros
que queden dentro del
alcance de esta seccion,
asi como los que queden
dentro del alcance de la
Seccién 11.

Una entidad que aplique
esta seccion revelara toda
la informacién requerida
en la Seccion 11 e
incorporaré a esa
informacion los
instrumentos financieros
que queden dentro del
alcance de esta seccion,
asi como los que queden
dentro del alcance de la
Seccién 11.

Activos financieros
medidos al valor
razonable con cambios en
resultados, mostrando por
separado:

i) los designados como
tales en el momento de su

NIIF 7 reconocimiento
inicial, y;
i) los medidos

obligatoriamente al valor
razonable de acuerdo con
la NIIF 9. e) pasivos
financieros al  valor
razonable con cambios en
resultados, mostrando por
separado: (1) los
designados como tales en
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el momento de su
reconocimiento inicial, y
(i) los que cumplan la
definicion de mantenidos
para negociar de la NIIF
9; (f) Activos financieros
medidos al costo
amortizado. (g) Pasivos
financieros medidos al
costo amortizado. (h)
Activos financieros
medidos al valor
razonable con cambios en
otro resultado integral.

1.5 Disposiciones Tributarias Aplicadas a las Asociaciones que Utilizan el Contrato de
Opciodn de Venta

1.5.1 Doctrina

1.5.1.1 Definicién de Derecho Tributario

En el derecho tributario se establecen métodos de recaudacién de impuestos, contribuciones, tasas
y alicuotas. (Ortiz, 1996, pag. 6) Lo define como “el conjunto de normas juridicas que viene a
regular el establecimiento de los tributos, los poderes, deberes y prohibiciones que los
complementan”. De igual manera el doctrinario Héctor B. Villegas establece al derecho tributario
como el conjunto de normas que regulan los tributos y como hacerlos efectivos, pero no se queda

ahi, establece que este se divide en dos partes, esenciales.

En sentido lato, es el conjunto de normas juridicas que se refieren a los tributos,
regulandolos en sus distintos aspectos. (...) La parte general es la parte tedricamente mas
importante, porque en ella estan contenidos aquellos principios de los cuales no se puede
prescindir en los Estados de derecho para lograr que la coaccion que significa el tributo

esté regulada en forma tal que imposibilite la arbitrariedad. (...) La parte especial, en
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cambio, contiene las normas especificas y peculiares de cada uno de los distintos tributos
que integran los sistemas tributarios.
(Villegas, 2001, pag. 133)
1.5.1.2 Divisiones Primarias del Derecho Tributario
a) Sustantivo o material
Es la rama del derecho tributario mediante el cual se regula normativamente la obligacion
tributaria. (Villegas, 2001, pdg. 245) “el derecho tributario material contiene el presupuesto legal
hipotético y condicionante, cuya configuracién féactica, en determinado lugar y tiempo y con
respecto a una persona, da lugar a la pretension crediticia tributaria (hecho imponible). Esta
division del derecho tributario abarca los sujetos accionarios en la relacién juridica tributaria, el
método de establecimiento del monto afecto a la obligacion tributaria, asi como las pautas
respectivas de cuando ocurren los beneficios de no tributacion.
b) Administrativo o formal.
Es aquel en el cual confluyen el como hacer efectivo el cumplimiento del tributo normado en ley
general o leyes especificas. (Villegas, 2001, pag. 325) “El derecho tributario formal suministra las
reglas de cdmo debe procederse para que el tributo legislativamente creado se trasforme en tributo

fiscalmente percibido.

1.5.1.3 Generalidades de los Tributos
1.5.1.3.1 Definicion de Tributo

El CIAT define: “Tributos son las prestaciones en dinero que el Estado exige, en razén de una
determinada manifestacion de capacidad econémica” (Centro Interamericano de Administraciones
Tibutarias (CIAT), 1999). Notorio el hecho que la definicion dada en el Modelo de Cdédigo
Tributaria para América latina, parece un calco de la definicion dada por el doctrinario tributario,

quien definid a los tributos como “las prestaciones en dinero que el Estado exige en ejercicio de
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su poder de imperio en virtud de una ley y para cubrir los gastos que le demanda el cumplimiento
de sus fines". (Villegas, 2001, pag. 67)
1.5.1.3.2 Tipos de Tributos

a) Vinculados
Son aquellos en el cual existe una correlacion de beneficio especifico en la relacién juridica
tributaria, es decir, cuando el estado y los contribuyentes dan y reciben paulatinamente. Tal son
los casos de las tasas y las contribuciones especiales. En cuanto a las tasas son producto de un
servicio individual que recibiré el sujeto pasivo, mientras que las contribuciones seran objeto de
un beneficio especifico orientado a un sector del cual se reciben el pago de estos.

b) No vinculados
Todos los demaés tributos diferentes de las tasas y contribuciones especiales. Objetos de la
recaudacion fiscal para el fondo general del estado.
1.5.1.3.3 Especies de Tributos

a) Impuestos
Obligacién por mandato de ley, en el cual se estipula cuota pecuniaria el pago de montos
establecidos segun la capacidad de pago del sujeto pasivo. En doctrina tributaria se define en tal
sentido como “tributo que se establece sobre los sujetos en razén de la valorizacién politica de una
manifestacion de la riqueza objetiva.” (Jarach, 1996, pag. 253)

b) Tasas
Tributos que nacen en base a una contra prestacion de por parte del estado para con el
contribuyente. “la tasa es un tributo cuyo hecho generador esta integrado con una actividad del
Estado divisible e inherente a su soberania, hallandose esa actividad relacionada directamente con

el contribuyente.” (Villegas, 2001, pag. 90).
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c) Contribuciones especiales

Aquellas que su recaudacion esta destinada a la financiacion de un gasto o proyecto especifico,

por ende, los fondos obtenidos de estos no pueden ser utilizados con otro propdsito que no sea el

cumplimiento los mismos. (Jarach, 1996, pag. 241) Lo cita como “tributos, pagados por

determinados grupos de poblacion que estan o estaran beneficiados por servicios estatales, como

los de la seguridad o prevision social.”

1.5.1.3.4 Relacién Juridica Tributaria

Definicion

“es el vinculo juridico obligacional que se entabla entre el fisco como sujeto activo, que tiene la

pretension de una prestacion pecuniaria a titulo de tributo, y un sujeto pasivo, que esta obligado a

la prestacion.” (Villegas, 2001, pag. 246) De somero modo se puede mencionar como la relacion

directa entre el contribuyente y el estado en la rama de hacienda.

1.5.1.3.5 Hecho Generador o Imponible

Entiéndase a aquellos hechos, los cuales dan origen al nacimiento de la obligacién tributaria. En

algunos casos el hecho imponible nace de una hipétesis de ocurrencia, como es el caso de los

faltantes de inventario, la presuncién del fisco estima la venta no facturada de esos bienes y los

grava. Doctrinariamente se reconoce como hipotesis condicional, segun (Jarach, 1996, pag. 381)
El hecho imponible no crea por si solo la obligacion, sino que a, través de la ley. Esta
conexion entre el hecho imponible y la norma demuestran que el hecho imponible es un
"hecho juridico™ o, dicho con otras palabras, es un hecho que, por voluntad de la ley,
produce efectos juridicos.

En el codigo tributario salvadorefio, en su art. 58 se encuentra la pauta esencial para el

reconocimiento del hecho generador en el pais. “El hecho generador es el presupuesto establecido

por la ley por cuya realizacion se origina el nacimiento de la obligacion tributaria.”
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En cuanto al hecho imponible, se establecen tres elementos sustanciales para la existencia de la
hipétesis de condicional legal, como la citaba Jarach, los cuales en conjunto permiten el nacimiento
de la obligacion tributaria a través del hecho generador. El orden presentado en este apartado, no
significan ni dan prioridad a ninguno de los tres, ya que todos reflejan la misma importancia de
existencia. En primer lugar, estan los hechos objetivos, son aquellos realizados por el sujeto, como
la obtencidn de ingresos, generacion de rentas, transacciones o cualquier otro suceso de caracter
pecuniario; luego estan los sujetos, los obligados al pago del tributo; y, por ltimo, la base
imponible, es el monto sobre el cual aplica el tributo, ya sea en monto fijo o cuantia por valor
proporcional a la renta obtenida u operacion realizada por el contribuyente, como en los casos de
las leyes especificas.

1.5.2 Aplicacién Tributaria a las Asociaciones

Tabla 8. Aplicacién Tributaria a las Asociaciones

MARCO LEGAL AMBITO DE APLICACION

e La aplicacion de la normativa fiscal a las operaciones efectuadas con
base a las relaciones juridicas tributarias establecidas por la ley. (art. 2)

e Contribuyente (art. 38)
Aquellos que realizan hechos sobre los cuales se verifica el hecho
generador.

e Sujetos a obligacidn tributaria. (art. 39)

Codigo Tributario Los contribuyentes estdn obligados al pago de los tributos y al
cumplimiento de las obligaciones formales por el codigo tributario; a
las leyes tributarias respectivas, y si hubiere lugar de intereses por los
mismos, responderan con el mismo grado de obligatoriedad.

e Emitir comprobante de crédito fiscal y factura (Articulo 107.)
Ordena a los contribuyentes del impuesto a la transferencia de bienes

muebles y a la prestacion de servicios estan obligados a emitir y
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entregar, por cada operacion, a otros contribuyentes un documento
que, para los efectos de este cddigo, se denominard "comprobante de
crédito fiscal", que podra ser emitido en forma manual, mecanica o
computarizada, tanto por las transferencias de dominio de bienes
muebles corporales como por las prestaciones de servicios que ellos
realicen, sean operaciones gravadas, exentas 0 no sujetas.

Obliga que cuando se trate de operaciones realizadas con consumidores
finales, deberan emitir y entregar, por cada operacion, un documento
que se denominarad “factura”, la que podra ser sustituida por otros
documentos o0 comprobantes equivalentes, autorizados por la
administracion tributaria.

Informar sobre retenciones del impuesto sobre la renta. (art. 123)

Las asociaciones deberan presentar durante el mes de enero, un informe
de las personas naturales o juridicas a las que le hayan hecho retenciones
durante el ejercicio fiscal anterior. Con las especificaciones y por los
medios establecidos en el mismo articulo.

Llevar contabilidad formal (art. 139)

En disposicion a lo que establece el codigo de comercio en su art. 435
Registro y control de inventarios (art. 142)

Las asociaciones al dedicarse a la compra venta de bienes muebles
corporales, en este caso el maiz blanco. Deberan llevar un control de los
inventarios, en los cuales se refleje los movimientos de existencias de
los mismos, su valuacién y valor efectivo; asi como, la descripcién
detallada e individual. En el inciso segundo del mismo articulo, entre
otros casos, manda a quienes obtengan ingresos con productos
naturales, asi los tengan para la venta o no, a realizar un inventario fisico
al inicio y al final del ejercicio fiscal.

Expedir constancia de retencion del impuesto sobre la renta. (art. 145)
Cuando se hagan retenciones por prestaciones de servicios de caracter
permanente, las asociaciones como todos los demas agentes de

retencion, en operaciones de esta naturaleza; estan obligadas a emitir
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una constancia de lo retenido en el ejercicio, indicando el total de
remuneraciones pagadas y las retenciones totales de las mismas.
Conservar informacion y pruebas (art. 147)

Las asociaciones deberan conservar en buen estado sin importar si son
fisicos o digitales, todos los registros durante diez afios después de su
fecha de emision, tales como:

v Libros de contabilidad, comprobantes de orden interno y
externo, registros especiales, inventarios, libros de IVA,;

v Informacién y documentacion exigida por el codigo tributario y
la relacionada con beneficios fiscales;

v Pruebas del entero de retenciones, percepciones y anticipos a
cuenta;

v Lo estados de cuentas bancarias, de tarjetas de crédito o débito,
vaucher de cheques, documentos de trasferencias financieras y
otros comprobantes, titulo o documentos de caracter bancario o
financiero;

Informar extravié de documentos o registros (art. 149)

En caso de pérdida de los registros de contabilidad, archivos y
documentos legales, el contribuyente deberd cumplir con las siguientes
obligaciones:

a. Informar a la Administracion Tributaria dentro de los cinco dias
siguientes; y,

b. Reconstruir la contabilidad dentro del plazo y conforme a las
normas que fije la Administracién Tributaria que no podra ser
inferior a diez dias

Documentar los servicios de contador. (art. 149-B)

Los sujetos pasivos que contraten servicios de contador para efectos
tributarios, deberdn documentarlos mediante contrato escrito o carta
oferta de prestacion de servicios, debidamente firmada por el
contribuyente, su representante legal o apoderado y el contador.

Retencidn por servicios de caracter permanente (art. 155)

76



Toda persona natural o juridica, sucesion y fideicomiso que pague o
acredite a una persona natural domiciliada en la Republica, una cantidad
en concepto de remuneracion por servicios de caracter permanente, esta
obligada a retener el importe que como anticipo del Impuesto Sobre la
Renta le corresponde, de acuerdo a las respectivas tablas de retencion.
e Retencion por prestacion de servicios a personas naturales sin
dependencia laboral (art. 156)
Las asociaciones como personas juridicas, estan obligas a la retencion
del 10% por los montos pagados a personas naturales por la prestacion

de servicios recibidos.

Ley del Impuesto
Sobre la Renta.

Se consideran rentas obtenidas en el salvador los resultados, utilidades,
rendimientos o intereses originados por derechos y obligaciones provenientes
de titulos valores, instrumentos financieros y contratos derivados, cuando
ocurran cualquiera de las circunstancias siguientes:

a) laentidad emisora sea nacional o domiciliada en el salvador;

b) el capital se encuentre invertido o colocado en el pais; v,

c) el riesgo asumido se encuentre ubicado o localizado en el territorio

salvadorefio.

La ubicacion o localizacion también se considerard configurada si el sujeto
que obtiene dichos resultados o rendimientos es un domiciliado en el pais o un

establecimiento o sucursal domiciliado para efectos tributarios. (Articulo 16).

Ley del impuesto
a la transferencia
de bienes muebles
y a la prestacion

de servicios.

Para los efectos de esta ley se entiende como transferencia de dominio de los
bienes muebles corporales, no solo la que resulte del contrato de compraventa
por el cual el vendedor se obliga a transferir el dominio de un bien y el
comprador a pagar su precio, sino también las que resulten de todos los actos,
convenciones 0 contratos en general que tengan por objeto, transferir o
enajenar a titulo oneroso el total o una cuota de esos bienes. (Articulo 6).
MOMENTO EN EL QUE SE CAUSA EL IMPUESTO

El impuesto se causa en la transferencia de dominio, se entiende causado el
impuesto cuando se emite el documento que hace constar que se ha realizado

la operacion. En el caso del contrato de opcidn de venta, se entiende causado
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el impuesto a la transferencia de bienes muebles y a la prestacion de servicios,
cuando las partes que participan en el contrato realizan la transferencia del
subyacente. (Articulo 8).

1.6 Regulaciones de la Profesion de la Contaduria Publica en El Salvador

1.6.1 Coddigo de Comercio

De acuerdo a lo establecido en el cddigo de comercio, en materia contable los comerciantes estan
obligados a llevar contabilidad formal debidamente organizada acentuando las operaciones a diario
de manera clara, en orden cronoldgico, sin blancos, ni tachaduras, de acuerdo a uno de los sistemas
generalmente aceptados. Ademas, permite el uso de sistemas electronicos u otro medio técnico
idoneo para los registros de las operaciones contables.

1.6.1.1 Libros de Contabilidad

El codigo de comercio establece en el articulo 435 que los registros de contabilidad que deben
Ilevar los comerciantes: Estados financieros, diario y mayor, y los demas que sean necesarios por

exigencias contables o por ley, esto con el fin de que la empresa documente todas sus operaciones.

Ademas, en el articulo 436 establece que deben llevarse en idioma castellano y las cuentas se
asentaran en Colones o en Dolares de los Estados Unidos de América.

1.6.1.2 Comerciantes Obligados a Llevar Contabilidad Formal

De acuerdo a lo establecido en el articulo 437 del codigo de comercio, los comerciantes
individuales que tengan activos igual o superior a $12,000.00 ddlares y los comerciantes sociales
en general, estdn obligados a llevar la contabilidad por medio de contadores, de empresas
legalmente autorizadas, bachilleres de comercio y administracion o tenedores de libros, con titulos

reconocidos por el Estado, y bajo la misma condicion deberan depositar anualmente el estado de
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situacion financiera, el estado de resultado y de cambios en el patrimonio, debidamente firmados
por el propietario o representante legal y el contador en el Registro de Comercio.

1.6.2 Ley Reguladora del Ejercicio de la Contaduria Publica

La ley tiene por objeto, regular el ejercicio de la profesion de la contaduria, la funcion de la
auditoria, asi también los derechos y obligaciones de las personas naturales que las ejerzan, de
igual manera tiene la facultad de regular lo referente a la adopcion de las normas internacionales

de contabilidad en El Salvador.

1.6.2.1 Personas que Pueden Ejercer la Contaduria

Las personas autorizadas para ejercer la contaduria, deben cumplir los requisitos estipulados en la
ley del ejercicio de la contaduria los cuales son los siguientes:

— Tener titulo de licenciado en contaduria publica conferido por algunas de las universidades
autorizadas en EIl Salvador.

— Haber obtenido el titulo de licenciado en contaduria publica en universidades extranjeras,
siendo autorizados segun el procedimiento que disponga el ministerio de educacion para la
incorporacion correspondiente.

— Las personas que tuvieren titulo de contador, tenedor de libros, bachiller en comercio y
administracion, bachiller en comercio y administracion opcion contaduria o vocacional en
contaduria, siendo reconocido por el estado.

Por tanto, las personas que ejerzan la contaduria deben cumplir con la normativa internacional de

contaduria.

1.6.2.2 Atribuciones de los Contadores Publicos

Los contadores publicos tienen las atribuciones de intervenir de forma obligatoria en los casos

siguientes:
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— Autorizar las descripciones de los sistemas contables, los catalogos de cuentas y manuales
de instrucciones que deben llevar los comerciantes, a los que la ley exige llevar
contabilidad y quienes deseen un sistema contable.

— Legalizar los libros de los comerciantes y dictaminar sobre el cumplimiento de las
obligaciones.

— Certificar estados financieros de las personas naturales o juridicas de cualquier actividad
econdmica o sin fines de lucro, conforme a una auditoria realizada en base a normas
internacionales de auditoria y responsabilizados por un contador, debidamente inscrito en
el consejo.

— Certificar las valoraciones de inventarios cuando sea requerido; realizar estudios de

revaluacion de activos de empresas y ajustar su valor contable.

Son atribuciones del concejo de acuerdo articulo 36, literal g y h de la presente ley.

g) Fijar las normas generales para la elaboracion y presentacion de los estados financieros

e informacién suplementaria de los entes fiscalizados;

h) Determinar los principios conforme a los cuales, deberan los comerciantes llevar su
contabilidad y establecer criterios de valoracion de activos, pasivos y constitucion de
provisiones y reservas;

1.6.2.3 Consejo de Vigilancia de la Contaduria Pablica y Auditoria

En nuestro pais el organismo regulador de la profesion contable es el Concejo de Vigilancia de la

Contaduria y Auditoria, siendo el encargado de regular aspectos éticos y técnicos de dicha

profesion.
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Segun la resolucion 120, el CVPCPA acuerda: que segun resolucion 9/2018 del 14/03/2018, se
resolvio otorgar un tiempo prudencial a los comerciantes individuales, sociedades y pequefias y
medianas entidades, a efecto de cumplir con las disposiciones legales establecidas en el Cédigo de
Comercio y reformas a la Ley del Ejercicio de la Contaduria, segin Decreto Legislativo No. 646
del 29/03/2017 y vigente desde el 01/12/2017, relativo al cumplimiento de Normas Internacionales
de Contabilidad con su denominacion técnica (NIIF) o Normas Internacionales de Informacion

Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF para las PYMES).

En los articulos 443 y 445 del codigo de comercio obliga a los comerciantes llevar su contabilidad
formal debidamente organizada y sobre una base autorizada por el concejo de vigilancia de la
profesion de la contaduria pablica y auditoria. Asimismo, el concejo de vigilancia regula lo
referente al articulo 36 de la ley del ejercicio de contaduria, establece que es facultad del concejo,
“Determinar los principios conforme a los cuales, deberan los comerciantes llevar su
contabilidad”. (Auditoria, 2018, pag. 1).

1.6.3 Principales Obligaciones Legales de las Cooperativas

En El Salvador la entidad que regula a las cooperativas en general es el Instituto Salvadorefio de
Fomento Cooperativo (INSAFOCOOP), como bien su nombre lo indica es la institucion encargada
de velar por la aplicacion de estatutos y procedimientos establecidos para las asociaciones
cooperativas, asi también emite la Norma de Informacion Financiera para asociaciones
Cooperativas de El salvador NIFACES, en su caracter de institucién rectora de las asociaciones

cooperativas.

El INSAFOCOORP, en el ejercicio de inspeccion y vigilancia, ejercera las actividades siguientes:
— Prestar asistencia técnica para la elaboracion de reglamentos, formularios de contabilidad

y cualquier otro material necesario para el control administrativo de las asociaciones
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cooperativas; y, proponer las medidas para resolver cualquier problema de orden

econdmico, social o administrativo de las asociaciones cooperativas.

— Legalizar los libros y registros que sean necesarios para su hormal desarrollo, tales como:

de actas, registros de asociados y de contabilidad; asi como los respectivos catélogos de

cuentas con sus respectivas politicas contables.

La ley general de asociaciones cooperativas en el TITULO VI, define las obligaciones legales que

deben cumplir las cooperativas en El Salvador. El articulo 70 de la ley antes mencionada, los

enlista en cinco literales enfocados a:

a)

b)

Registros

De lo establecido en el cddigo de comercio en cuanto a las obligaciones de los
comerciantes a llevar libros de contabilidad, ademas, por su naturaleza juridica, estas
estan también obligadas a tener libros de actas y registros de asociados inscritos; todos
estos autorizados por el INSAFOCOOP

Cambios en las autoridades de la asociacion, reglamento y estatutos.

Deberan comunicar al INSAFOCOOP los cambios ocurridos en los diferentes érganos
organizacionales de la asociacion, ademas, si se aprobare un reglamento interno y la
para la legalidad de sus estatutos, estos también deberan ser comunicados por escrito al
ente rector en un plazo de treinta dias calendario siguientes a la toma de los acuerdos
respectivos.

Informe de resultados del ejercicio econémico

Presentar al INSAFOCOORP los estados financieros del cierre del ejercicio anterior
inmediato a mas tardar treinta dias después de que estos hayan sido aprobados por la

asamblea general. Para su legalidad, deberan estar autorizados por el presidente del
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consejo de administracion, presidente de la junta de vigilancia, el contador y si aplicare,
auditor externo.

d) Informe de auditorias
Cuando las cooperativas son auditadas, el informe respectivo a la auditoria realizada,
debera ser presentado al INSAFOCOOP en plazo maximo de 15 dias.

e) Facilitar informaciéon requerida

f) Todas las cooperativas estan obligadas a presentar la informacion que le pida el y crea

necesaria el INSAFOCOOP.

83



2 CAPITULO II: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA Y METODOLOGIA DE
INVESTIGACION

2.1 Planteamiento del Problema

2.1.1 Definicion del Problema

En EI Salvador, el maiz blanco como insumo basico en la canasta alimentaria de la mayoria de las
familias salvadorefias es fundamental, como también para la progresion econdmica de los
individuos involucrados en la comercializacion de este; desde el pequefio agricultor que lo cultiva
y consume; el pequefio comerciante que lo ofrece en su establecimiento comercial, asi como el
industrial que lo compra masivamente para la transformarlo en diferentes productos. Es por ello
que la forma de negociacidn se ha adaptado de acuerdo a las necesidades de los comerciantes,
adoptando instrumentos que permitan asegurar las cosechas a futuro de los diferentes granos
béasicos, esto permite asegurar la produccién de los compradores y una mayor dinamizacion con

los vendedores que han tenido que adaptarse a esta modalidad de negociacion.

El contrato de opcidn de venta, es un contrato de los denominados derivados, cuya aparicion en
los mercados financieros es reciente. El presente trabajo pretende definir la incorporacién en los
estados financieros de este contrato derivado, lo que a la postre coadyuvara a orientar a las

empresas y entidades en su procesamiento contable.

Doupnik & Perera (2007), exponen que en materia de contratos derivados y de instrumentos
financieros en general, primero se emitieron normativas separadas, respecto de informacion
relevante sobre estas transacciones fuera de balance. En la actualidad se ha emitido una unica
normativa a nivel internacional, la NIIF 9 “Instrumentos Financieros”, que entrd en vigencia en el
2018, la cual abarca todo lo referente a los instrumentos financieros. Sin embargo, la normativa
internacional que le antecede a esta, la NIIF 39 “Instrumentos Financieros: Reconocimiento y

Medicion” sigue teniendo validez en lo que respecta a las NIIF PYMES Seccion 11 y 12. Por otra
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parte en El Salvador, el Instituto Salvadorefio de Fomento Cooperativo (INSAFOCOOP), emitid
normativa contable especial para las asociaciones cooperativas, las cuales estan dentro de la
vigilancia de este organismo, en el caso de los instrumentos financieros los regula la seccion 11y

12 de las NIFACES.

Por lo antes expuesto, se logra identificar una de las principales causas que motivan a este grupo
de investigacion a explicar y proponer sobre el tratamiento financiero del contrato de opcion de

venta.

Como resultado del prediagnostico realizado a las asociaciones privadas de interés social,
dedicadas a la comercializacion de maiz blanco, las cuales utilizan el contrato de opcién de venta
para comercializar el maiz blanco con los industriales, que adquieren los productos al mayoreo; se
logré identificar algunas areas donde se podria enrumbar la investigacion, las cuales son:

a) Inexistencia de politicas contables para darle tratamiento al contrato de opcion de venta.

b) Desconocimiento del tratamiento tributario del contrato de opcidn de venta utilizado para

comercializar los granos basicos.
c) Reconocimiento del contrato de opcién de venta como una venta ordinaria en el momento

de transaccion del producto.

De acuerdo a las problematicas identificadas en las asociaciones privadas de interés social del
departamento de San Vicente, que comercian sus productos mediante el contrato de opcion de
venta, se buscara dar solucion mediante el tema de investigacion: Reconocimiento, medicién,
presentacién, informacion a revelar y tratamiento tributario del contrato de opcién de venta de
maiz blanco, utilizado por las asociaciones privadas de interés social del departamento de San

Vicente, a implementarse en el afio 2019.
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Esta investigacion se desarrollard en las asociaciones privadas de interés social ubicadas en
departamento de San Vicente, la cuales son: Asociacion Cooperativa de Aprovisionamiento
Agropecuario La Esperanza San Esteban de R.L. (ACALESE DE R.L.) y Asociacion

Agropecuaria el Exito de Santa Clara de Responsabilidad Limitada (ASAESCLA DE R.L.)

2.1.2 Enunciado del Problema

Los grandes avances en las formas de comercializacion de granos basicos mediante contratos que
permiten una mayor aseguranza de la demanda a futuro, conllevan niveles méas audaces de
negociacion en los mercados; asi mismo, exige que los productores y comercializadores de granos
bésicos que en su mayoria son de las zonas rurales del pais, den un salto en sus negociaciones para
poder vender sus productos a mejores precios. Esta serie de regulaciones y formas de negociacion
han llevado a las asociaciones, que son las principales comercializadoras con este tipo de contrato
(opcidén de venta) a plantearse la problemética de como reconocer, medir, presentar y revelar
financieramente estos tipos de transacciones en sus libros contables y estados financieros; de igual
manera, la complejidad con respecto al tratamiento tributario que estas negociaciones exigen; es

por ello que en esta investigacion los planteamos las siguientes interrogantes:

¢Qué impacto podria generar a las asociaciones privadas de interés social, el hecho de no

reconocer, medir, presentar y revelar en su informacién financiera el contrato de opcién de venta?

¢ Qué consecuencias podria contraer, el hecho de desconocer el tratamiento tributario del contrato
de opcidn de venta, para los fines econdmicos y de negocio en marcha de las asociaciones que

comercian con este tipo de contrato?
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2.1.3 Objetivos

2.1.3.1 Objetivo General

Desarrollar una guia de aplicacion, que oriente respecto al reconocimiento, medicion,
presentacion, informacién a revelar y tratamiento tributario del contrato de opcion de venta de

maiz blanco, en las asociaciones privadas de interés social del departamento de San Vicente.

2.1.3.2 Objetivos Especificos
e Conocer el contrato de opcion de venta desde una perspectiva legal y financiera utilizado
por las asociaciones privadas de interés social, en la comercializacion del maiz blanco.
e ldentificar la aplicacién de la normativa tributaria vigente al contrato de opcion de venta
en las asociaciones privadas de interés social.
e Proponer el reconocimiento, medicion, presentacion e informacion a revelar del contrato
de opcion de venta utilizado por las asociaciones privadas de interés social, aplicando la

normativa de informacion financiera vigente.

2.1.4 Justificacion
El desarrollo de la regulacion contable internacional, ha enfocado sus avances en los instrumentos
financieros, desde el Gltimo cuarto del siglo pasado, hasta ahora. Con justa razén, pues la economia

ha sufrido un desplazamiento hacia la forma en cdmo se financia.

A nivel de El Salvador, existe investigacion que deambula respecto al tema de instrumentos
financieros. Temas como instrumentos financieros basicos, inversiones en asociadas 0 en negocios
conjuntos, son temas incluidos en los planes de estudio en las universidades y de los cuales ha
existido minimamente investigacion.

Los instrumentos financieros derivados, o bien, su forma legal de contratos derivados, es un tema

relativo a instrumentos financieros del que existe muy poca investigacion en nuestro pais.
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Los contratos derivados son fendmenos de las finanzas internacionales, con existencia menor a un
siglo, que en Europa, Estados Unidos o paises con un mercado de derivados establecido son el dia
a dia; en el caso de El Salvador se negocian contratos derivados de forma privada, y los sujetos
gue negocian con estos contratos carecen de una guia, o de una exposicion adecuada del

procesamiento contable y financiero de estos contratos.

Recientemente, el Consejo de Vigilancia de la Profesién de Contaduria Publica y Auditoria
(CVPCPA), ente rector de la contabilidad y la Auditoria en el pais, ha publicado resoluciones
instando al cumplimiento de las Normas Internaciones de Contabilidad y Codigo de Etica, como
también cualquier otra normativa vigente, como es el caso de las NIFACES, normas que aplican
las Asociaciones Cooperativas. Las resoluciones del consejo, son de obligatorio cumplimiento para
los contadores en ejercicio, asi como también la obligacidon de preparar estados financieros de
acuerdo a los métodos definidos por las normas, son exigencias insertas no solo en la Ley
Reguladora del Ejercicio de la Profesion de Contaduria Publica y Auditoria, sino también, en el

Cadigo de Comercio vigente.

2.2 Metodologia de la Investigacion

2.2.1 Meétodo de Investigacion

Para la ejecucion de la investigacion, se aplicara el método operativo a través del cual se pretende,
dar respuesta a las problematicas diagnosticadas en la situacion actual de las asociaciones privadas
de interés social del departamento de San Vicente; a través del prediagnéstico realizado se

identificaron las siguientes problematicas:

I.  Inexistencia de politicas contables para darle tratamiento al contrato de opcién de venta.
Il.  Desconocimiento del tratamiento tributario del tratamiento tributario del contrato de
opcién de venta utilizado para la comercializar maiz blanco.
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I1l.  Reconocimiento del contrato de opcidn de venta como una venta ordinaria en el momento

de transaccién del producto.

2.2.2 Tipo de Investigacion
Tomando en cuenta que la aplicabilidad y finalidad de esta investigacion es dar solucion a un

problema en concreto, se establece lo siguiente:

De conformidad a los medios que se emplearan para la recoleccién de la informacion, la
investigacion sera de tipo mixta, es decir, de caracter documental que se basara en criterios de
aplicacion a la propuesta planteada, con base en la normativa ya existente que rige este tipo de
contratos como instrumentos financieros; de campo, debido a que se recopilara informacion a

través de los instrumentos y conoceremos sobre la situacion actual de las asociaciones.

La informacion se recolectara a través de consulta bibliogréfica, estableciendo las bases técnicas
y teorias necesarias que serviran como fundamento de la investigacion y de las técnicas aplicadas
al campo de estudio. Se evaluara de forma directa a las asociaciones, obteniendo informacion

concisa sobre la situacion actual.

2.2.3 Poblacion o Universo de Investigacion
La poblacion sujeta de estudio estara constituida por las asociaciones privadas de interés social del

departamento de San Vicente que comercian con el contrato de opcion de venta, las cuales son:

— Asociaciéon Cooperativa de Aprovisionamiento Agropecuario La Esperanza, San Esteban
de R.L. (ACALESE DER.L.) Y,
— Asociacion Agropecuaria el Exito de Santa Clara de Responsabilidad Limitada

(ASAESCLA DER.L.).
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2.2.4 Unidades de Estudio

Las unidades de estudio de la investigacion, seran:

— Gerentes generales, representantes legales o encargados de las asociaciones;
— Contadores de las asociaciones;

— Asociados.

2.2.5 Técnicas para Recolectar la Informacion
La informacion se llevara a cabo a partir de técnicas documentales y de campo, que se explican a

continuacion:

2.2.5.1 Técnicas Documentales
Son aquellas que se utilizan para recopilar informacion tedrica que sustenten el estudio de los

fendmenos y procesos, entre ellas se encuentran:

- Exploracién bibliografica: esta técnica sera empleada con el objetivo de recopilar datos de
los libros, leyes, tesis y demas que nos permita sustentar la informacion y las distintas
teorias de la investigacion.

- Exploracién hemerogréfica: esta técnica nos permitira recolectar informacion de las
distintas revistas cientificas, monografias, boletines y deméas documentos que posean

informacidn necesaria para la investigacion.

2.2.5.2 Técnicas de Campo
Son aquellas que nos permiten tener un contacto directo con el objeto de estudio, para poder
contrastar la informacion tedrica con la realidad. Las técnicas de campo para la recoleccion de la

informacion son:
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La observacion: nos permite tener una apreciacion directa del fendbmeno en estudio, para
registrar informacion y luego ser analizada. Nos permitira, obtener indagaciones mediante
una lista de cotejo de registros de la informacién financiera del contrato de opcion de venta.
La entrevista: esta técnica se emplea para generar estudios exploratorios, de la recopilacion
de datos a través de conversaciones entre dos 0 mas personas. la cual nos va a permitir, a
través de una serie de preguntas previamente elaboradas, recopilar informacién mediante
personal clave de las asociaciones de las asociaciones privadas de interés social, con el
objetivo de conocer acerca del tratamiento que se le da al contrato de opcion de venta, su
comercializacion y su funcionamiento en la negociacion con los industriales y el
tratamiento financiero y tributario.

La encuesta: Es un método de investigacién y recopilacion de datos utilizados para obtener
informacién sobre un tema en especifico. Por medio de esta técnica recopilaremos
informacidn necesaria, en la que nos permitira analizar los datos obtenidos para llegar a
una conclusién y dar solucién al problema en concreto, a través de una serie de preguntas
que se realizaran a los asociados de las asaciones privadas de interés social, acerca del

conocimiento del contrato de opcion de venta.

Para calcular la muestra de la encuesta se tomaran los siguientes datos:

ASOCIACION HOMBRES MUJERES TOTAL
ACALESE DE R.L. 270 71 341
ASAESCLA DER.L. 53 13 66

POBLACION TOTAL 407

Caélculo de la proporcion

__ 341 asociados

ACALESEDER.L.= n =————= 0.837837837X100% = 83.78%

407 asociados
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ASAESCLA DE R.L. = n = 86 asociados

" 407 asociados

= 0.162162162 X 100% = 16.22%

- Calculo de la muestra

La formula estadistica a utilizar es la que corresponde a una poblacién finita, dado que se conoce

Z*Npq

el tamafio de la poblacion. La muestra es igual a n = 5
(N-DE“+Z°pq

En donde:

Z= Nivel de confianza (95%)
N= Tamafio de la poblacion
P= Probabilidad de Exito

Q= Probabilidad de fracaso

E= Margen de error.

DATOS
N 407 asociados
(1-0) x100% | 82%
E 9%
Z 0.82+2=0.41=1.34
P 0.50%
Q 0.50 %

~ (1.34)2(407)(0.50)(0.50)
"= 407 — 1)(0.09)2 + (1.34)2(0.50)(0.50)

_ 182.7023
T 37375

n = 48.88355853 = 49
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MUESTRA
REPRESENTATIVA

ASOCIACION PORCENTAJE MUESTRA

ASAESCLA deR.L. 83.78 % 49 41
ACALESE DE R.L. 16.22 % 49 8

TOTAL 49
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2.2.6 Operativizacion de los Objetivos

Tabla 9. Operativizacion de Objetivos

OBJETIVO VARIABLE INDICADOR INSTRUMENTO
Conocer el contrato de opcion de e Contrato de opcion de e Tipos de contrato; e Investigacién
venta desde una perspectiva legal y venta. e Teorias doctrinarias; bibliogréfica;
financiera  utilizado  por las e Actividades e Leyes; e Entrevista a los
asociaciones privadas de interés comerciales e Normas; gerentes y
social, en la comercializacion del e Convenio: contadores  de
maiz blanco. e Compra y venta de las

maiz, sorgo y frijol.

asociaciones.
Encuesta a los

asociados.
Identificar la aplicacion de la e Normativa tributaria e Ley del Impuesto Sobre e Revision
normativa tributaria vigente al la Renta; documental
contrato de opcion de venta en las e Ley del Impuesto a la e Entrevista a los
asociaciones privadas de interés Transferencia de Bienes contadores.

social.

Muebles y Prestacion de
Servicios;
Cadigo tributario.

Proponer el reconocimiento,
medicion, presentacion e informacidn
a revelar del contrato de opcion de
venta utilizado por las asociaciones
privadas de interés social, aplicando
la  normativa de informacion
financiera vigente.

Reconocimiento,
medicion, presentacién
e informacién a revelar
del contrato de opcién
de venta.

Reconocimiento segun
la utilizacion;
Medicion de partidas;
Presentacion  en
estados financieros;
Informacion a revelar;

los

Ejecucion  de
casos practicos.
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2.2.7 Plan de Levantamiento de Datos

Tabla 10. Plan de Levantamiento de Datos

¢QUE
¢CUANDO? ¢,COMO? RESPONSABLE ¢CON QUE? ¢DONDE?
INSTRUMENTOS?
El El instrumento que se  Concertando una El equipo Para levantar los datos se Asociaciones privadas de interés social

levantamiento se
llevara a cabo
del 01 al 15 de
diciembre  de
2019, de 8:00

am a 4:00 pm.

administrara serd la
entrevista y encuesta
al personal de las
distintas asociaciones,
estos seran: Gerentes
Generales 0
representante legal de
cada asociacion,
gerentes financieros o
contadores y
asociados, segin la
cada

realidad de

asociacion.

cita previa con
cada personal
clave de las tres
instituciones,

especificando la
hora y lugar de
entrevista.  Para
proceder a pasar
los instrumentos
de investigacion

previamente

elaborados.

investigador:
-Domingo
Antonio Lara
Hernéandez.
-Francisco  Noel
Dominguez
Alfaro.
-Denis  Eduardo

Rivas Pérez

requeriran de los siguientes
recursos:

Financieros

$20.00 para impresion de
instrumentos.

$5.00 para gastos de
lapiceros, lapices y folderes.
$45.00 en concepto de
viaticos para asistir a las
distintas asociaciones a pasar
los instrumentos.
Humanos:
Miembros del

equipo de

investigacion.

del departamento de San Vicente que
comercializan en BOLPROS:

- Asociacion Cooperativa de
Aprovisionamiento Agropecuario
La Esperanza, San Esteban de R.L.
(ACALESE DER.L.)Yy,

- Asociacion Agropecuaria el Exito

de Santa Clara de Responsabilidad

Limitada (ASAESCLA DE R.L.).
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2.2.8 Procesamiento de la Informacion
El procesamiento de la informacion producto de las entrevistas realizadas, se formalizara mediante
un vaciado de informacion, en un formato de matriz que contendra:
- El nimero de pregunta;
- Lapregunta realizada;
- Larespuesta general a la pregunta, y;
- Larespuesta de manera sintetizada, para una mayor comprension.
Como también contendréa el nombre de la institucién y cargo de la persona a la que se le hizo la

entrevista.

2.2.9 Presentacion de la Informacion

La informacion recopilada por medio del suministro de la entrevista al gerente general,
administrador financiero y contador, se hara haciendo uso de la herramienta informatica de
Microsoft Word para realizar el digitado de los instrumentos para una presentacion clara que

ayuden a interpretar y analizar los datos obtenidos en la investigacion.

2.2.10 Andlisis de la Informacion
Para llevar a cabo el andlisis e interpretacion de la informacion resultante de la aplicacién de los
instrumentos de recoleccion de datos se aplicaran las siguientes técnicas:

e Andlisis documental.

e Conciliacion de datos.

e Posterior al respectivo analisis e interpretacion de los resultados surgiran las conclusiones

y recomendaciones.
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2.2.11 Cronograma de Actividades

Figura 1: Cronograma de Actividades

feb-19 | mar-19 | abr19 | jun-19 | ju-19 | ago-19 | sep-19 | oct-19 | nov-19 dic-19 ene-20 feb-20 mar-20 abr-20 | may-20
U234 2304 120304 12314 12304 12034123 4 1234123 40234234023 423

N ACTIVIDADES

1 |Seminario y diagndstico
Elaboracion y entrega  de
protocolo de investigacion
Administracion de instrumentos,
andlisis,  procesamiento e
resultados entrega de propuesta
para observaciones.

Presentacion ~ plan  de
intervencion.

Presentacion de borrador de la
propuesta

Recibir ~ observaciones  por
especialista.

Presentacion de documento final
para entregarlo al jurado

8 |Exposicion y defensa final
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3 CAPITULO IlI: SITUACION ACTUAL Y PLAN DE INTERVENCION

3.1 Situacion Actual

La investigacion realizada sobre el contrato de opcion de venta comercializado en la Bolsa de
Productos y Servicios (BOLPROS), a través del Convenio para la Siembra y Comercializacion de
Maiz Blanco; que en su cldusula uno, aclara que es un mecanismo de comercializacién de maiz
blanco en el ambito nacional, para lograr un suministro regular, a precios predecibles y aceptables
para productores e industriales, incentivando a los industriales a consumir de manera preferente la

produccion nacional, mediante contratos de opcion de venta que serdn negociados en BOLPROS.

Dicha investigacion fue desarrollada por medio de entrevistas orientadas al contador,
administrador unico o gerente administrativo y al representante de comercializacion para el caso
de ASAESCLA de R.L.; a los asociados se les suministrd una encuesta para estimar el impacto

socioecondémico que genera a ellos al venderle su maiz a las asociaciones.

El objeto de la investigacion es el Contrato de Opcion de Venta que se utiliza en la
comercializacion de maiz blanco a través del convenio, utilizado por las asociaciones privadas de
interés social, del departamento de San Vicente, cuyo giro principal es el aprovisionamiento de
maiz blanco. Estas Gltimas fungieron como sujetos de la investigacion para determinar si estan
aplicando la normativa financiera aplicable a este tipo de contrato en cuanto a su reconocimiento,

medicion, presentacion e informacion a revelar, asi como el tratamiento tributario del mismo.

3.1.1 Sujetos de Investigacion
— Asociacion Agropecuaria el Exito de Santa Clara de Responsabilidad Limitada

(ASAESCLA de R.L.);
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— Asociacion Cooperativa de Aprovisionamiento Agropecuario La Esperanza San Esteban
de Responsabilidad Limitada (ACALESE de R.L.)
Ambas asociaciones forman parte del convenio actual para la comercializacion de maiz blanco a

través de la Bolsa de Productos y Servicios (BOLPROS).

3.1.1.1 Asociacion Agropecuaria el Exito de Santa Clara de Responsabilidad Limitada
(ASAESCLADER.L.)

Actualmente estd integrada por 66 asociados activos; 53 hombres y 13 mujeres. Todos los
asociados se dedican a la comercializacion de maiz blanco y estan ubicados en el municipio de
Santa Clara. Desde su surgimiento como asociacion, comercia a través del convenio de
comercializacion de maiz blanco. ASAESCLA DE R.L. estd ubicada en la Sexta calle Oriente,
frente al Complejo Educativo de Santa Clara, municipio de Santa Clara, departamento de San

Vicente.

3.1.1.1.1 Organizacion Administrativa

La organizacion esta orientada a la segregacion de responsabilidades segun las diferentes etapas
de la comercializacion, esto para alcanzar el logro de los objetivos y la eficiencia administrativa.
Por lo cual es necesario contar con staff de apoyo clave que categorice el valor de competitiva de
la asociacion, ademas de mantener comunicacion directa con las directrices organizacionales para

una mejor toma de decisiones.
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3.1.1.1.2 Estructura Organizativa

La estructura organizativa es de tipo funcional, ya que han implementado los 6rganos, comités y

puestos especificos necesarios para el oportuno desarrollo de sus operaciones ordinarias,

asegurando la eficiencia de los recursos humanos y econémicos.

Figura 2: Organigrama funcional de la Asociacion Agropecuaria el Exito de Santa Clara de

Responsabilidad Limitada.

Representante de comercializaciéon
en BOLPROS

Asamblea General de
Asociados

Junta de Vigilancia

Consejo de

Administracion

Comité de
Comercializacion

IComité de Comercializacion
Comunitario

Comite de Crédito

Augxiliar Contable
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3.1.1.1.3 Administracion de la Asociacion

Tabla 11. Responsabilidades de los Organos de Direccion de la Asociacion Agropecuaria el Exito

de Santa Clara de Responsabilidad Limitada.

ASAESCLA deR.L.
CUADRO DE RESPONSABILIDADES ORGANOS DE
DIRECCION INTERNA

= tAsAEsc LADE R.ij i

Asamblea general e Convocar asamblea general de asociados para rendir
cuentas del ejercicio anterior inmediato;

e Convocar asambleas extraordinarias cuando de acuerdo a
sus facultades, lo consideren conveniente;

e Aprobar normas generales de la administracion de la
asociacion cooperativa;

e Reunirse con el representante de comercializacion en
BOLPROS para solicitar informes del grano vendido
mediante el convenio y el vendido fuera de este;

e Toma de decisiones en cuanto a: creacion de fondos y
reservas especiales, modificar los estatutos, contratacion
de personal temporal o permanente;

e Todas las demés disposiciones establecidas en el articulo
35 del Reglamento de la Ley de Asociaciones

Cooperativas.

Junta de vigilancia e Vigilar que el consejo de administracion, empleados y
asociados cumplan con sus deberes y obligaciones, en lo
referente a la ley y su reglamento, asi como los estatutos;

e Vigilar la eficiencia de las operaciones de la asociacion;
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Velar porque la contabilidad este actualizada, se lleve de
forma ordenada y en libros autorizados, asi como la
realizacion periddica de arqueos de fondos;

Emitir dictamen sobre los estados financieros que le
presente el Consejo de Administracion;

Velar el cumplimiento de demas dispersiones que mande

la ley o sus estatutos.

Consejo de

Administracion

Cumplir y hacer cumplir la ley y su reglamento, normas,
politicas y estatutos aprobados por las Asamblea General
de Asociados;

Crear comités, asi como el nombramiento de las gerencias
de la asociacion;

Decidir sobre la admision o no de los asociados, asi como
evaluar el caso de los retiros voluntarios;

Llevar un libro de asociados autorizado por el Instituto
Salvadorefio de Fomento Cooperativo;

Proponer operaciones de venta o adquisicion de bienes a la
Asamblea General de Asociados;

Entregar a la Junta de Vigilancia los estados financieros
para su aprobacién por lo menos treinta dias antes de la
presentacion de los mismos en la Asamblea General;

Las deméas competencias establecidas en el articulo 44 del
Reglamento de la Ley de Asociaciones Cooperativas.

Gerencia Administrativa

Manejo de caja chica;

Convocatoria de asociados;

Pago a proveedores, empleados;

Atencion al pablico;

Logisticas para reuniones con los asociados de
comunidades;

Manejo de cuentas bancarias.
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Comité de e Coordinar con los representantes de las comunidades la
Comercializacion compra del maiz blanco de la cosecha,
e Coordinar la recepcion de maiz blanco en el centro de
acopio;
e Coordinar con el representante en BOLPROS para estimar
la cantidad del grano requerido en cada entrega;
e Darle tratamiento al grano comprado para que esté listo en
la fecha requerida;
e Evaluar los indices de precio al consumir del maiz blanco

en el mercado informal para estimacion de pérdidas.

Auxiliar Contable e Control de gastos y pago de servicios
Comité de crédito e Evaluar la factibilidad de otorgamiento de crédito al
asociado;

e Presentar a gerente general la solicitud de crédito de los
asociados.

3.1.1.2 Asociacion Cooperativa de Aprovisionamiento Agropecuario La Esperanza San
Esteban de Responsabilidad Limitada

Actualmente se dedica al aprovisionamiento de maiz blanco; ademas, presta servicios de
maquinaria agricola, limpieza y secado de granos basicos (maiz y frijol); también realiza ventas
de productos para la produccion agricola a los asociados y no asociados. A la fecha cuenta con 341
asociados: 71 son mujeres y 270 hombres; entre ellos 5 mujeres y 15 hombres por debajo de los
30 afos de edad. Esta ubicada en la 12. Calle oriente, a 320 m del parque de San Esteban Catarina,

departamento de San Vicente.
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3.1.1.2.1 Organizacion Administrativa ACALESE de R.L.
La organizacion de la asociacion esta orientada a la eficiencia del personal, manteniendo fuerza de
trabajo necesaria que cumpla con las labores de dirigir, programar y ejecutar los procesos de

comercializacion, esto sin comprometer el logro de objetivos colectivos de la asociacion.

3.1.1.2.2 Estructura Organizativa

La estructura organizativa es de tipo funcional ya que han implementado los érganos, comités y
puestos especificos necesarios para el oportuno desarrollo de sus operaciones ordinarias,
asegurando la eficiencia de los recursos humanos y econdémicos.

Figura 3: Organigrama Funcional de la Asociacion Cooperativa de Aprovisionamiento
Agropecuario La Esperanza San Esteban de Responsabilidad Limitada.

Asamblea General de
Asociados

Consejo de
Administracion

------------------\

Comité de educacién Comité de Crédito y

Comercializacion
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3.1.1.2.3 Administracion de la Asociacion

Tabla 12. Responsabilidades de los Organos de Direccion de la Asociacion Cooperativa de
Aprovisionamiento Agropecuario La Esperanza San Esteban de Responsabilidad Limitada.

ACALESE de R.L.
CUADRO DE RESPONSABILIDADES ORGANOS DE
DIRECCION INTERNA

\
ACALESE DE R.L.

Asamblea general e Convocar asamblea general de asociados para rendir
cuentas del ejercicio anterior inmediato;

e Convocar asambleas extraordinarias cuando de acuerdo a
sus facultades, lo consideren conveniente;

e Aprobar normas generales de la administracion de la
asociacion cooperativa;

e Reunirse con el representante de comercializacion en
BOLPROS para solicitar informes del grano vendido
mediante el convenio y el vendido fuera de este;

e Toma de decisiones en cuanto a: creacién de fondos y
reservas especiales, modificar los estatutos, contratacion
de personal temporal o permanente;

e Todas las demas disposiciones establecidas en el articulo
35 del Reglamento de la Ley de Asociaciones

Cooperativas.

Consejo de e Cumplir y hacer cumplir la ley y su reglamento, normas,
Administracion politicas y estatutos aprobados por las Asamblea General
de Asociados;
e Crear comités, asi como el nombramiento de las gerencias
de la asociacion;
e Decidir sobre la admision o no de los asociados, asi como

evaluar el caso de los retiros voluntarios;
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e Llevar un libro de asociados autorizado por el Instituto
Salvadorefio de Fomento Cooperativo;

e Proponer operaciones de venta o adquisicion de bienes a la
Asamblea General de Asociados;

e Entregar a la Junta de Vigilancia los estados financieros
para su aprobacién por lo menos treinta dias antes de la
presentacion de los mismos en la Asamblea General;

e Las demas competencias establecidas en el articulo 44 del
Reglamento de la Ley de Asociaciones Cooperativas.

Comite de e Coordinar con los representantes de las comunidades la
Comercializacion y Crédito compra del maiz blanco de la cosecha,
e Coordinar la recepcion de maiz blanco en el centro de
acopio;
e Coordinar con el representante en BOLPROS para estimar
la cantidad del grano requerido en cada entrega;
e Darle tratamiento al grano comprado para que esté listo en
la fecha requerida;
e Evaluar los indices de precio al consumir del maiz blanco
en el mercado informal para estimacion de pérdidas.
e Representar a la asociacion en las mesas de negociacion de
BOLPROS.

Comité de Educacion e Se encarga de interpelar por las ayudas econémicas
solicitados por los asociados para la continuidad de la

educacion de sus hijos.

3.1.1.3 Elementos Externos en la Administracion de los Sujetos de Investigacion
Debido a las decisiones tomadas por las asociaciones de mantener personal de planta limitado y
justo para la operatividad. El contador es un elemento externo en las asociaciones, asi mismo el

encargado de hacer las negociaciones con los industriales.
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3.1.1.3.1 Contabilidad

En el caso de ASAESCLA DE R.L., el contador encargado de procesar la informacion contable es
una persona externa, este al final de cada mes recoge la documentacion para poder generar los
estados financieros exigidos por las normas de contabilidad y realizar todas las obligaciones
tributarias de conformidad con las leyes.

En el caso de ACALESE DE R.L., la logica es similar, el contador es una persona externa a la
asociacion, que se presenta mes a mes a recoger la documentacion para realizar las obligaciones
contables y tributarias, de manera que los meses en que dura la entrega de maiz, es donde se
perciben ingresos, en el resto de meses la asociacion solo cumple con sus obligaciones y paga sus

gastos.

3.1.1.3.2 Representante de Comercializacion en BOLPROS

El representante de Comercializacion presta sus servicios profesionales a ASAESCLA de R.L.,
sus labores son: asesorar el comité de comercializacion de la asociacion para las compras
comunales. También, como su nombre lo indica, es quien representa a ASAESCLA en las mesas
de negociacion de la Bolsa, vela por los intereses econémicos de la asociacién al momento de la
firma de los contratos de opcion de venta, aboga para que se establezca un precio a pactar justo,
asi como garantizar el cumplimiento de los compromisos pactados. Mantiene informado a los
directivos de la asociacion en cuanto los periodos de entrega y cualquiera situacion que acontezca

en los términos de la comercializacion en la Bolsa.

3.1.2 Convenio
3.1.2.1 Negociacion del Convenio
Las asociaciones inician las reuniones de comercializacién de maiz blanco, en los meses de abril

y mayo, en las cuales se presentan las condiciones o clausulas formales del convenio y las que
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surgen a partir de acuerdos entre las partes. Una de las clausulas de mayor importancia es el precio
de venta del maiz. Las asociaciones presentan un precio sugerido por quintal para pactar el
contrato, pero resulta una propuesta subjetiva para los industriales debido que las asociaciones
para calcular dicho precio toman en cuenta los costos incurridos por los productores para cosechar

el maiz, asi como los costos en los que incurre la asociacion para venderlo.

El procedimiento de negociacion es mediado por representantes de la Bolsa, quienes
imparcialmente deben facilitar el acuerdo entre los representantes de las asociaciones en la
comision para la negociacion del maiz blanco y los representantes de las industrias. Presentada la
propuesta se inicia la negociacion. Los factores que pueden influir al momento del establecimiento
de precio son cambiantes; sin embargo, los de mayor frecuencia son: los indices de precios que
facilita el Ministerio de Agricultura y Ganaderia, en los cuales ocasionalmente los precios estan
por debajo de los presentados por la asociacion, lo cual le perjudica al momento de negociar; o,

que los precios de plaza son més elevados que los cotizados por los industriales.

El beneficio principal de vender mediante el convenio es obtener mayor ganancia, esto cuando los
precios en el mercado informal estan bajos; mayores ganancias, implica para los asociados mejores
ingresos y mayor sostenibilidad para su asociacion. El beneficio para los agricultores ocurre en el
momento que se acuerda el precio de compra del maiz, ya que generalmente se le paga a mayor
precio que el comerciado en plaza; por ejemplo, si en la plaza el maiz esta a $15.00 por quintal, la
asociacion le compra el maiz a un precio mas elevado considerando que se podréa vender a méas de
$15.00 en la Bolsa. Sin embargo, la factibilidad de venta esta subordinada a otros factores, los

cuales las asociaciones no pueden controlar.

Los industriales al tener un poder adquisitivo mayor que el de las asociaciones, consideran valores

sobre los cuales ellos comercializan ordinariamente, reflejo de esto es que toman de referencia los
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precios de maiz a nivel internacional, pero, como se menciono anteriormente, las asociaciones se
basan en los costos de produccion de maiz, mas los gastos de venta por entrega. Para poner en
contexto la amplia brecha entre un método u otro se considera lo siguiente: Un asociado de
ACALESE de R.L., segun sus descripciones el costo de producir un quintal de maiz se estima
entre los $16.00 o $17.00, eso sin mencionar el porcentaje adicional de la ganancia esperada,
mientras que los industriales cotizan con valores de maiz estadounidense. En Estados Unidos el
maiz comlUnmente se comercializa por Bushel, el cual es un recipiente de tamafio mediano
equivalente a 56 libras de maiz segun la pagina oficial de la Universidad Estatal de lowa, por ello
se requiere de 1.786 Bushel ara completar un quintal de maiz blanco. Segun el portal Macrotrends
el cual brinda datos actualizados de mercados financieros y los precios de transferencia de
commaodities, en este portal al dia 12 de mayo de 2020 el Bushel de maiz se cotizaba a $3.2225 la
unidad, es decir, la compra de un quintal de maiz estadounidense sin incluir costos por importacion

es a $5.75.

3.1.2.2 Compra del Maiz Blanco

Ambas asociaciones no producen maiz, solo se comercializa el cosechado por los asociados. Es
por medio de la asociacion que los asociados logran cumplir con todos los requerimientos para
poder hacer la entrega de maiz; ademas, las asociaciones cuentan con maquinaria de seleccion del
maiz, medicion niveles de humedad, medicion en la toxicidad de los quimicos utilizados en la

cosecha asegurando que el maiz sea consumible, tamafio del grano entre otras.

La administradora Unica de ACALESE de R.L. manifestd que solo se le compra maiz al asociado
que consume los productos que la asociacion vende; es decir, insumos para poder producir el maiz,
servicios de limpieza y extraccion del maiz. Esto porque como asociacion se busca facilitarle el

trabajo al productor de maiz. La administradora también afirma que este tipo de autoconsumo le
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brinda mayor sostenibilidad econémica a la asociacién, ademas de conocer con mayor certeza el

grado de efectividad y calidad de grano.

La modalidad de compra que implementa es que los productores traen su producto “aventado”,
buscando que esté un poco limpio, posteriormente la asociacion lo pasa al proceso de curacion del
grano, y luego lo procesa en la maquina para seleccionarlo y “aventarlo” nuevamente y dejarlo
listo para la venta. El precio se pacta con el productor un poco més bajo que el precio de venta que

se tiene en la bolsa, esto con el objetivo de cubrir los costos de procesamiento, transporte y canon.

El auxiliar contable de ASAESCLA de R.L., asevera que en dicha asociacion el maiz se compra
casi siempre a los asociados y se hace al contado, el precio pagado depende si es asociado 0
comerciante; al asociado se le compra a un precio relativamente mayor que al precio de plaza como

parte del beneficio econémico.

En el caso de los comerciantes también se compra a mayor precio que el de plaza, pero se obtiene
un beneficio, generalmente lo venden ya procesado e incluso algunos de ellos lo entregan
directamente al industrial en nombre de la asociacion, de esta forma la asociacion se ahorra

tramites y gestion de transporte.

Ambas asociaciones solicitan informacion a los productores cuanto maiz tienen sembrado, de lo
reportado tanto por conocimientos histéricos como empiricos, se le calcula cuanto va a sacar de
cosecha, de esa cosecha el asociado tiene la libertad de decidir cuanto dejara para consumo familiar
y cuanto vendera a la asociacion. El calculo se hace segun la experiencia de los productores, el
objetivo es medir la capacidad que se tiene para poder entregar y si serd necesario recurrir a las

compras a los comerciantes, a fin cumplir con lo pactado en el contrato.
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Actualmente no se piden muchos requisitos a los productores para que puedan vender o entregar
su maiz, debido a que las asociaciones cuentan con la maquinaria. Ademas, el productor cura el
maiz de una forma distinta a como lo hace cada asociacion, es por ello que se les hace un pequefio

descuento para que la asociacion haga ese proceso.

En el caso de ACALESE DE R.L. exige cuatro requisitos: primero, que la humedad debe traer un
méaximo del trece por ciento; segundo, que la calidad del grano sea normal; tercero, la medida tiene
que venir de seis medios por quintal; cuarto, se les da a conocer el precio del quintal, todos los

demaés procesos se realizan en las instalaciones de cada asociacion.

3.1.2.3 Entrega del Maiz Blanco

La entrega de maiz se realiza en las instalaciones de las empresas a las que se les vende o donde
estas lo indiquen, la asociacion incurre en costos de transporte para poder entregarlo. Al momento
de hacer la entrega el industrial hace pruebas para comprobar que el maiz cumple con los requisitos

del convenio y aceptarlo.

Uno de los requisitos de calidad exigidos para poder vender maiz blanco mediante el convenio, es
que el maiz contenga un maximo de 13 % humedad, junto con los demas que establece el convenio
para la siembra y comercializacién de maiz blanco. Sobre este requisito las asociaciones optan por
mantener un margen considerable, que la humedad del maiz cuando se hace la entrega este entre

el 12 % al 12.5 % de humedad, de esta manera se minimiza el riesgo de rechazo del grano.

Cuando el maiz es rechazado por exceso de humedad, la asociacion incurre en gastos adicionales
ya que se debe llevar nuevamente el grano a la asociacion y procesarlo de nueva cuenta; si la
devolucidn fue por plaga, las asociaciones lo vuelven a curar para hacer nuevamente la entrega y

este sea aceptado. Cuando estos rechazos ocurren, producen a las asociaciones gastos adicionales,
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ya que erogan por segunda vez para el mismo pedido gastos de transporte, cargue y descargue. En
el caso de que las asociaciones ya han contratado y firmado la obligacion de entregar el maiz y no
se entrega por las causas mencionadas, persiste la obligacion pagar el canon de contratacion a

BOLPROS, debido a que ya se generd el contrato.

Las asociaciones incurren en costos de colacién, ademas, de pagar $0.15 por quintal al corredor
para que se encargue de vender el maiz, también se le paga $0.25 por quintal a BOLPROS, que es
el encargado de llevar toda la intermediacion de contratos entre las asociaciones y los industriales.
BOLPROS se encarga de hacer las 6rdenes de compra segun de lo ya acordado entre industria y
asociaciones, es decir, pactado los precios y cantidad, se informa a BOLPROS para que elabore
ordenes de compra con base en la cual se elabora el contrato, asi como de toda la demas
documentacion para llevar a cabo los contratos y los informes de cumplimento de entregas. En
total se cancela un estimado de $0.40 por quintal, a dicho monto se le denomina canon. Ademas,

les retienen el diez por ciento de renta al momento de recibir el crédito fiscal.

Cuando el precio pactado en el contrato es menor que el precio cotizado en plaza, las asociaciones
optan por no vender a la industria, porque no se puede obligar al productor a hacer entregas de
maiz cuando se tiene conocimiento que lo van a vender a mejor precio por su cuenta. Sucede que
las asociaciones principalmente operan para vender el maiz a través de la BOLPROS, si no hay
entrega, la asociacion no tiene operaciones hasta el siguiente afio. Sin embargo, en ASAESCLA
de R.L. si no se vende a través de la BOLPROS, se busca alternativas factibles de comercializar

con particulares.

3.1.3 Comision de Comercializacion
El representante de comercializacion de ASAESCLA de R.L. tiene entre otras responsabilidades,
presentar en la negociacion un cuadro un que refleje los costos de produccién y comercializacion
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de maiz, asi como la posible utilidad para la asociacion. Este a su vez representa a veintitrés
asociaciones mas, las cuales también negocian precios de referencia ante la industria. Forma parte
de la comitiva en la BOLPROS que lleva por nombre Comision de Supervision de maiz blanco.
De acuerdo a la entrevista administrada a este representate de la comision, el papel que desempefia
esta comision es negociar un precio de referencia competitivo al cual los productores de las
asociaciones representadas puedan vender su producto, ademas de garantizar el fiel cumplimiento

del convenio para la siembra y comercializacion de maiz blanco.

El maiz blanco es el Gnico producto protegido por el Tratado de Libre Comercio que se firmé en
el afio 2001 entre Republica Dominicana, Centro América y Estados Unidos (TLC RD-CAFTA).
BOLPROS se incorporo al convenio desde la entrada en vigencia del Tratado de Libre Comercio,
el objetivo es garantizar el cumplimiento de los lineamientos establecidos en el convenio, para ello
es necesario una institucion ecuanime la cual haga constatar que las industrias han comprado maiz
mediante el convenio y que determinada asociacion entreg6 el maiz requerido por la industria;
dicha solvencia es solicitada por la Direccion de Administracion de Tratados Comerciales
(DATCO) para aplicar a la exencién arancelaria de tasa 0 % al momento de importar maiz blanco,
esta entidad del Ministerio de Economia es la responsable de la implementacion de los Tratados
de Libre Comercio vigentes en nuestro pais, de velar por el cumplimiento de las obligaciones
derivadas de dichos tratados; como también, de manera particular tiene la responsabilidad de

administrar el Tratado de Libre Comercio con los Estados Unidos.

En el mes de noviembre, se hace un cuadro de distribucion por asociacion, algunas entregan mas
que otras, esto es segun las expectativas y tasa de cumplimiento de entregas de maiz de afios
anteriores. En el caso hipotético una asociacion solo entreg6 la mitad del maiz que se comprometio

a entregar y las condiciones en el mercado eran las suficientes para que hubiese entregado todo lo
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convenido, con base a las clausulas del convenio a esta asociacion se le disminuye la cantidad de

maiz con el cual se podra comprometer en el nuevo contrato.

Una vez pactado el precio de referencia y hecha la distribucion de maiz blanco, el representante
contrata un corredor de bolsa, este corredor de bolsa representa a la asociacion ante BOLPROS
para poder emitir los contratos ya que estos son emitidos Unicamente mediante solicitud de
corredores. Una vez realizado todo lo anterior la industria manda al corredor designado en
BOLPROS para presentar el mandato de compra. Los tres intermediarios son el corredor de bolsa
de la industria, el corredor de bolsa de las asociaciones y BOLPROS; béasicamente son tres

intermediarios y dos sujetos activos en la operacion.

De la negociacion nace el contrato de opcidn de venta, a partir de eso se comienzan a hacer las
entregas de maiz blanco para cumplir el compromiso pactado. El inconveniente actual es que las
altimas disposiciones de la BOLPROS establecen que se pagara por contrato emitido. Es decir, si
anteriormente las asociaciones firmaban contrato por diez mil quintales y se entregaban solo cinco
mil, por ende, solo se pagaba comision por los cinco mil quintales entregados, pero las nuevas
disposiciones mandan que se pague comisién por los diez mil quintales acordados, aunque solo se
haga entrega de cinco mil quintales. Si se emite un contrato adicional la asociacién pierde porqué

paga por un contrato del cual no tuvo capacidad de entrega. Estas disposiciones iniciaron en 2019.

En esta negociacion solo hay tres variables importantes, el gobierno, el mercado y el clima, si los
tres estan alineados, las asociaciones ganan, como lo ha sido esta cosecha. El invierno fue bueno,
el mercado estable y el gobierno ha incentivado a las industrias para que compren mas, hay mas
beneficio para las asociaciones, mas beneficios para los asociados, generas empleo en el centro de

acopio y se hace como una cadena de beneficios.
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3.1.4 Tratamiento Financiero del Contrato de Opcion de Venta
En cuanto al reconocimiento, medicion, presentacion e informacién a revelar del contrato de
opcidn de venta, se entrevisto al contador de ambas asociaciones, con base en lo mencionado por

ellos se describe lo siguiente:

3.1.4.1 Politica Contable
» ASAESCLA de R.L.
Actualmente la asociacion aplica politicas contables de facto, ya que no estan respaldadas bajo
ningn documento formal que defina los procesos a seguir en cada una de las operaciones de
la asociacion; lo cual ha provocado que en reiteradas ocasiones esto sea una observacion de
auditoria. Por ello no cuenta con una politica contable especifica para la medicion,
reconocimiento, presentacion e informacion a revelar del contrato de opcidn de venta de maiz

blanco, considerando que es su principal fuente de ingreso.

» ACALESE de R.L.

Desde el afio 2016, la asociacion esta aplicando la Norma de Informacion Financiera para
Asociaciones Cooperativas de El Salvador (NIFACES); la asociacion si posee politicas para
los demas procedimientos como las depreciaciones, inventarios, etc.; sin embargo, no cuenta

con una politica para el tratamiento financiero del contrato de opcion de venta.

3.1.4.2 Reconocimiento
» ASAESCLA de R.L.
En el caso especifico del contrato de opcidn de venta, sobre este no se ha establecido ningun
tipo de politica contable sobre el reconocimiento financiero del contrato de opcion de venta.
El efecto de la falta de politica contable para este tipo de operacién resulta en la falta de
reconocimiento al momento de la firma después de cada negociacion para entrega de maiz; el
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contador de la asociacion esclarecio que contablemente no se reconoce su valor en ningun
rubro financiero, por ello que posteriormente tampoco se reconoce al contrato como un
instrumento financiero en ninguna de las caracteristicas que ello implicaria; un activo por el
derecho de venta adquirido el cual tiene potestad de hacer efectivo o no y el pasivo como
consecuencia de la obligacion contraida con el industrial, asi como el reconocimiento de las
posibles fluctuaciones en los precios lo cual podria favorecer o perjudicar a la asociacion al

momento de hacer efectiva la entrega del maiz.

» ACALESE de R.L.

Cuando ya se ha firmado el contrato y se compromete la asociacion a entregar maiz, afirmaron
no realizan ningln registro contable en sus libros y que bajo ninguna caracteristica se considera
al contrato de opcion de venta como un instrumento financiero; Gnicamente reconocen el
ingreso por la venta, al momento que se hacen las entregas parciales del maiz blanco a los
industriales; ya que afirman les es méas conveniente respecto al impuesto a la transferencia de

bienes muebles y la prestacion de servicios.

3.1.4.3 Medicién
» ASAESCLA deR.L.
Al no reconocer el contrato de opcidn de venta como instrumento financiero, aseveran tampoco
aplican medicion inicial aun conociendo su valor razonable al momento de la firma del
contrato, ni tampoco realizan comparaciones de precios sobre el precio pactado y por ende las
fluctuaciones que estos experimentan desde la firma del contrato hasta la ocurrencia de las

entregas.
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» ACALESE deR.L.

Al no reconocer el contrato, no han establecido pardmetros para la medicion inicial por el valor
del contrato firmado, por ello que no efectian medicion del mismo ni al inicio de la firma de
este ni posteriormente o durante se van dando las entregas del maiz pactado.

En cuanto a las variaciones de los precios de mercado que ocurren desde la firma del contrato,
las entregas parciales y la fecha final para hacer la Gltima entrega; estas las miden auxiliandose
en la base de datos que les proporciona el Ministerio de Agricultura y Ganaderia, quien toma
como referencia las plazas de San Miguel, Sensuntepeque y San Salvador, ya que son de mayor
movimiento en cuanto a la venta de granos para produccion industrial y ademas, la unidad de
medida con la que se comercializa en dichas plaza es el quintal, tal y como se comercializa en
BOLPROS. Sin embargo, estas evaluaciones de precios solo las toman como referencia para
determinar si estan ganando con la venta, mas no para considerar las fluctuaciones como valor

de ganancia o pérdidas producidas por el instrumento financiero.

3.1.4.4 Presentacion

» ASAESCLA deR.L.

En los estados financieros solo se brinda un panorama general de los ingresos por la venta de
maiz blanco. El estado de resultado muestra las ventas totales sin distinguir las realizadas a
particulares y cuales mediante el contrato de opcion de venta. No solo los ingresos representan
valor a considerar al momento de la venta de maiz, ya que, en algunas ocasiones cuando se
hace la entrega, por motivos de calidad, el industrial decide no aceptar cierta cantidad del maiz
ofrecido o lo acepta con la condicidn de recibir un descuento del total pactado, sin embargo al
momento de cancelar las comisiones a BOLPROS se hace por el total pactado inicialmente sin

importar si al final la asociacion tuvo que hacer descuentos o se le rechazo parte del producto.
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» ACALESE deR.L.

En los estados financieros actualmente no se presenta el contrato de opcion de venta, solo se
presenta el ingreso generado por la venta de maiz blanco, asi mismo en el sistema contable no
se cuenta con los respectivos controles para poder presentar este instrumento, esto debido a
gue no cuentan con una politica contable que diga como se va a presentar en los estados

financieros.

3.1.4.5 Informacion a Revelar
» ASAESCLA de R.L.
Al momento de revelar la informacién financiera en los estados, no revelan nada referente al
contrato de opcién de venta como un instrumento financiero, ya que para el contador de la
asociacion es una figura nueva desde la perspectiva financiera y contable, esto limita la

aplicabilidad de la norma, porque se desconoce cémo abordar esta figura.

» ACALESE de R.L.

Debido a que no se cuenta con ningun procedimiento para el reconocimiento, medicién inicial,
posterior, asi como tampoco politicas para el reconocimiento del contrato de opcién de venta
en ninguno de los rubros en los estados financieros; manifiestan que, al momento de presentar
los estados financieros, del contrato de opcidn de venta no se revela ninguna informacion

especifica.

3.1.4.6 Capacitacion Técnica
» ASAESCLA deR.L.
El contador afirma que no ha recibido ninguna capacitacion financiera respecto a la modalidad
de este tipo de contrato; las Unicas orientaciones que reciben vienen del Ministerio de
Agricultura y Ganaderia, pero respecto al trato del maiz, calidad, etc.
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» ACALESE deR.L.
Hasta la fecha el contador de la asociacidn asegura que ninguna institucion gubernamental, de
ninguna indole, les ha brindado capacitacion alguna sobre la correcta aplicacion de las normas

financieras respecto a los instrumentos financieros; en este caso, el contrato de opcion de venta.

3.1.5 Tratamiento Tributario del Contrato de Opcién de Venta
» ASAESCLA de R.L.
Hasta el afio 2017 poseian el beneficio de exencion de impuesto sobre la renta, actualmente
estan realizando los tramites para obtener de nuevo el beneficio. Ante el Ministerio de
Hacienda estadn catalogados como otros contribuyentes. Llevan libros de compras a
contribuyentes, ventas a contribuyente y consumidor final, de acuerdo a lo establecido en el
articulo 141 del codigo tributario respecto a los libros de impuesto a la transferencia de bienes
muebles y la prestacién de servicios.
En cuanto al contrato de opcion de venta de acuerdo a la entrevista efectuada al contador de la
asociacion, no tiene aplicaciones tributarias, debido a que no reconocen dicho contrato en la
contabilidad. La aplicacion tributaria comienza en el momento de la entrega del maiz, debido
a gue en ese momento es cuando la asociacién emite el comprobante, que para tales efectos es
un Comprobante de Crédito Fiscal, generandole un delito fiscal a la asociacion. La asociacion
se enfrenta con un problema tributario, debido a que las compras de maiz se le hacen por lo
general a sujetos excluidos del impuesto, esto implica que al final de cada mes le resulta a
pagar un monto elevado de Impuesto a la Transferencia de Bines Muebles y a la Prestacién de
Servicios.
Solo en algunas ocasiones cuando con lo comprado a los asociados resulta insuficiente para

cubrir la cuota de entrega pactada en el contrato de opcion de venta, optan por comprarle a
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otras asociaciones productoras de maiz blanco, siempre y cuando estos sean contribuyentes,
para que al momento de realizar la compra se le genere crédito fiscal a la asociacion, esto con
el fin de hacerle frente al débito fiscal generado, de lo contrario les resulta en perdida la
comercializacion de maiz a través de la bolsa. En algunas ocasiones cuando son grandes
contribuyentes a quienes les venden, les retienen el 1% de IVA,

» ACALESE deR.L.

La clasificacion que ostenta actualmente la asociacion ante el Ministerio de Hacienda es de
“otros contribuyentes”, por lo que, cuando les vende a grandes contribuyentes estos le retienen
el uno por ciento en concepto de retencion de Impuesto a la Transferencia de Bienes Muebles
y Prestacion de Servicios. EI contador manifiesta que llevan libro de compras a contribuyentes;
ventas a consumidor final y contribuyentes; por lo que en este aspecto se mantiene en el

cumplimiento de sus obligaciones tributarias administrativas.

3.1.5.1 Compra del Maiz Blanco para la Comercializacion en BOLPROS
» ASAESCLA de R.L.
Para el control de los inventarios del maiz blanco se lleva el control de lo que ingresa y todo
esto es vendido; esto es asi, porque el maiz es vendido en su totalidad no permanece mas de
dos semanas en el centro de acopio; cuando se compra el maiz a los asociados, este debe ser
limpiado, curado y empacado a modo de estar listo para la entrega.
» ACALESE deR.L.
El ingreso lo reconoce al momento que emite los comprobantes de crédito fiscal (CCF), lo cual
ocurre en cada entrega de maiz que realizan. Al momento de la compra del maiz, emiten factura
de sujeto excluido. En algunas ocasiones les brindan “créditos” a los asociados y luego lo

pagan con entregas de maiz blanco a la asociacién para que esta lo pueda comercializar,
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también los asociados entregan el maiz bajo la modalidad de mercaderia en consignacion con
el objetivo de que la asociacion venda el maiz y posteriormente le pague al asociado el precio
pactado menos una comision y en ocasiones el maiz la asociacion lo compra al contado a los

asociados

Cuando se compra el maiz este debe cumplir ciertas condiciones de calidad impuestas por la
asociacion, ya que las mismas son exigidas en el convenio. Entre las exigencias que debe
cumplir estan: que el maiz blanco debe ser de calidad, control de impurezas, tamafio del grano,

humedad y cantidad de poto toxinas, ya que un alto nivel de estas hace no consumible el grano.

Los controles actuales sobre el tratamiento del inventario de maiz blanco son cuatro: el
recibimiento y almacenaje, seguido de la evaluacion del maiz comprado de lo cual se tomaba
una muestra del lote comprado; luego la fumigacion del maiz, incluso si el asociado asegura
haberlo hecho; como tercer proceso es la seleccion del grano mediante la maquina de proceso
agricola que lo separa por tamafios para luego ser almacenado y empacado listo para ser
entregado. Todos los procedimientos anteriores se manejan en una semana calendario. Los

controles administrativos que se llevan son a mano, en un cuaderno.

3.1.5.2 Entrega
» ASAESCLA de R.L.
Al momento de la entrega la asociacion emite el comprobante de crédito fiscal, tal como si
fuere una venta ordinaria de productos agricolas, las formalidades sobre la documentacion
adicional de la entrega solamente las realiza BOLPROS, debido a que se le da una comision
para ello. Después de la aceptacion del maiz por parte de los industriales, la institucién da fe
gue se ha hecho la entrega parcial o total de lo acordado en el contrato.
» ACALESE deR.L.
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Las formalidades tributarias que se generan en la entrega del maiz blanco a través del convenio,
es mediante un comprobante de crédito fiscal y en algunas ocasiones la nota de remision la
cual le da solo 8 dias para emitir el comprobante de crédito fiscal. Algunos contribuyentes
solicitan en lugar de la nota de remisidén una nota de envio; en este caso, el contador de la
asociacion afirma que ha ocurrido que el contribuyente no muestra necesidad de requerir el
CCF por la compra de maiz que hizo, y las resguardan en la asociacion hasta por quince dias;
cuando eso ocurre y pasan a modo de ejemplo quince dias, es hasta entonces que reconocen el
ingreso y es hasta entonces que reconocen la salida de inventario del maiz, aun cuando este

ocurrio dias atras.

3.1.6 Necesidad
» ASAESCLA de R.L.
El contador de la asociacién afirma que se le presentaria dificultades si intentase reconocerlo
financieramente en los estados financieros, ya que nunca lo han hecho. Desconocen el
tratamiento financiero de reconocimiento, medicidn, presentacion e informacion a revelar en
los estados financieros. Asegura que le seria de gran utilidad una guia de aplicacion financiera
sobre contrato de opcién de venta.
» ACALESE deR.L.
El contador asegura que sobre el tratamiento tributario de la venta del maiz blanco a través de
BOLPROS no le presenta dificultades debido a que no reconocen el contrato de opcion de
venta en los estados financieros, pero al reconocerlo si presentaria dificultades de aplicacion.
Asi mismo manifiesta que en la parte financiera si le seria de mucha utilidad una guia de la

correcta aplicacion para este tipo de contrato, del cual él reconoce que no es un contrato de
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compraventa. Debido a las circunstancias no le ha sido posible informarse para aplicarlo, desde

el momento que se firma el contrato para las entregas de cada afio.

3.1.7 Impacto Socioecondémico de la Compra de Maiz Blanco a los Asociados

En total se encuestaron 49 asociados pertenecientes a ambas asociaciones, de los cuales casi en su
totalidad afirman que tienen mas de 3 afios de ser parte de la asociacion; esto como indicador que
la mayoria de ellos se unié al momento de ser constituidas. Considerando que en los municipios
de Santa Clara y San Esteban Catarina el nivel de produccién de maiz da abasto para la
comercializacion local y la realizada a través del convenio, y que el incremento en el nimero de
asociados es practicamente nulo, hace notar la dependencia econémica de los asociados ya que la
mayoria son personas mayores a los 40 afios, lo que en cierta medida pone es situacion de alerta
para la continuidad de las asociaciones a largo plazo.

Del total de los asociados encuestados de las dos asociaciones, el 50 % respondié que uno de los
beneficios que obtienen son; la capacitacion y asistencia técnica realizadas por la asociacion, sobre
la siembra de maiz blanco; el otro 50 % afirmo que la ventaja es el acceso a créditos sin garantias
y con bajo o nulo interés. Recordando que la asociacion no se dedica al otorgamiento de créditos,
en este sentido la funcién de los créditos esta caracterizada por el nivel de produccion histérica

que tiene el asociado y con base en el nivel de cumplimiento conocido del productor.

El cien por porciento de los asociados encuestados le ha vendido en més de una ocasion maiz
blanco a la asociacion. Lo cual indica una dependencia econémica en ambas partes. Como se
menciono anteriormente, el registro de asociados nuevos no es una ocurrencia frecuente en las

asociaciones, por ello que ambas variables dependen de si mismas.
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Todos los asociados encuestados respondieron que la modalidad que utiliza la asociacion para que
ellos puedan vender su maiz es el siguiente: se hace un acuerdo de palabra en el cual la asociacion
se compromete a pagarle el quintal de maiz a un precio determinado, menor al precio de venta
pactado por la asociacion y hasta que el maiz es vendido por la asociacién a traves de BOLPROS,
se le paga el maiz al asociado. La figura aparentemente funciona como “mercaderia en
consignacion”, en donde la asociacion les acepta comercializar el maiz a un precio pactado menos
una comision por la venta del mismo, tomando en cuenta los costos y gastos atribuibles a la

negociacion.

Todos los encuestados afirman que la asociacion pone los requisitos de calidad para comprarles el
maiz blanco y que este se venda mediante el convenio. Los requisitos a cumplir son: libre de
humedad, libre de impureza, no tenga granos picados o quebrados y libre de insectos muertos. Si
el maiz ofrecido no cumple con los lineamientos dados, existe la posibilidad que ese maiz sea
rechazado al momento de hacer la entrega en los plazos establecidos en el contrato de opcién de

venta.

Del total de los encuestados, el 93 % respondié que vender el maiz blanco a la asociacion le da
mayor beneficio econdmico; mientras que el 7 % respondié que en ocasiones les es mas
beneficioso econdmicamente venderlo en el mercado informal. En el caso de la venta en el
mercado informal, se realiza cuando la asociacion después de hacer las consideraciones y las
evaluaciones de los precios del quintal de maiz pactado en el contrato y el precio del mercado
informal, decide no hacer la entrega de maiz.

El 52 % de los encuestados afirma tener conocimiento del contrato de opcion de venta y tienen
una nocién de como este funciona, mientras que el 48 %, manifestd desconocer el tipo de contrato

y modo de comercializacion del mismo.
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El total de los asociados encuestados respondieron, que no tenian conocimiento del tratado de libre
comercio entre El Salvador y Estados Unidos, en el cual se regula una desgravacion arancelaria de
la mayoria de los productos agricolas importados a EI Salvador, en el cual se considera el maiz
blanco. Lo anterior implica que mas alla del beneficio econdmico obtenido en la venta del maiz
blanco por medio del convenio, los mismos asociados desconocen que esta oportunidad de una
venta asegurada a un precio relativamente mejor que al precio del mercado informal esta teniendo
un impacto en la comercializacion formal en las asociaciones nacionales que se dedican a
comerciar mediante el convenio. También implica que el consumo nacional de maiz sera suplido
por maiz importado, a un precio mucho mas competitivo que el ofrecido por las asociaciones en
el pais, lo que paradodjicamente se convierte en una disminucion de oportunidad de ventas a nivel

nacional.

3.2 Conclusiones y Recomendaciones

3.2.1 Conclusiones

Acorde a lo descrito anteriormente y habiendo analizado los resultados sobre la aplicacion actual
del Contrato de Opcion de Venta por las asociaciones ASAESCLA de R.L.y ACALESE de R.L.,
se establecen las siguientes conclusiones:

1. Las asociaciones ASAESCLA de R.L. y ACALESE de R.L. no cuentan con
procedimientos de control interno, para determinar los costos, precios de compray control
de inventario que les permita controlar el valor econémico del maiz blanco, con el fin de
negociar mejores precios de venta con los industriales.

2. En el caso de la asociacion ASAESCLA de R.L., no tiene definido la normativa contable

que aplica para llevar su contabilidad formal.
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3. ACALESE de R.L., aplica las NIFACES, pero no cuenta con politicas contables para el
reconocimiento, medicidn, presentacion e informacion a revelar del contrato de opcion de
venta.

4. El tratamiento tributario que aplican las asociaciones ASAESCLA de R.L. y ACALESE
de R.L., no refleja el procedimiento acorde a las leyes vigentes, con respecto al contrato de

opcidén de venta y todos los procedimientos que este implica.

3.2.2 Recomendaciones
Con el propdsito de mejorar la toma de decisiones respecto a la comercializacién de maiz blanco
planteamos las siguientes recomendaciones:

1. Crear un procedimiento de control interno que esclarezca los costos por compra y costos
por la venta de maiz blanco, con el fin de que las cifras reconocidas en los estados
financiero sean fiables y que les permita a las asociaciones negociar mejores precios a la
hora de vender el maiz a través de BOLPROS;

2. Se le sugiere a la asociacion, ASAESCLA de R.L., actualizar su Sistema Contable con base
en las Normas Internacionales de Informacién Financiera para Pequefias y Medianas
Entidades (NIIF para las PYMES) o las Normas de Informacién Financiera para
Asociaciones Cooperativas de El Salvador (NIFACES); al ser esta una asociacion
agropecuaria, puede decidir adoptar cualquiera de las dos.

3. Disenfar la politica contable para el reconocimiento, medicion, presentacion e informacion
a revelar del contrato de opcidon de venta, con base en las Normas Internacionales de
Informacion Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF para las PYMES) y la
Norma de Informacion Financiera para Asociaciones Cooperativas de El Salvador

(NIFACES).
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4. Desarrollar el tratamiento tributario que se debe aplicar en las operaciones realizadas para
comercializar el maiz blanco a través del contrato de opcion de venta, que cumpla con lo

establecido en las leyes vigentes.

3.3 Plan de Intervencién

Una vez conocida la situacion actual a través de los instrumentos aplicados a los sujetos de
investigacion, se propone “Una Guia de Aplicacion que Oriente sobre el Reconocimiento,
Medicidn, Presentacién e Informacion a Revelar y Tratamiento Tributario del Contrato de Opcion

de Venta de Maiz Blanco”.

El presente plan contiene las actividades a realizar y los lineamientos sobre los cuales se
desarrollara la propuesta de solucion para dos de las recomendaciones planteadas, para ello se ha
definido: estrategia, objetivo de la estrategia e indicador de la estrategia. De las recomendaciones

dadas se daré solucidn a las siguientes:

Recomendaciones

3. Disefnar la politica contable para el reconocimiento, medicion, presentacion e
informacién a revelar del contrato de opcion de venta, con base en las Normas
Internacionales de Informacion Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF
para las PYMES) y la Norma de Informacion Financiera para Asociaciones
Cooperativas de El Salvador (NIFACES).

4. Desarrollar el tratamiento tributario que se debe aplicar en las operaciones realizadas
para comercializar el maiz blanco a través del contrato de opcién de venta, que cumpla

con lo establecido en las leyes vigentes.
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Estrategia

El grupo de investigacion desarrollara dos politicas contables sobre el reconocimiento, medicion,
presentacion e informacion a revelar del contrato de opcion de venta. La primera con base en las
Normas Internacionales de Informacion Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF
para las PYMES) y otra politica contable basada en la Norma de Informacion Financiera para
Asociaciones Cooperativas de El Salvador (NIFACES). Se desarrollara un caso practico para

ambas politicas, de modo que ejemplifique la aplicacion de cada una de ellas.

También se consideraran los procedimientos tributarios aplicables a las operaciones realizadas en
la comercializacion de maiz blanco a través del contrato de opcién de venta, con base en las leyes

vigentes.

Objetivo de la Estrategia

Elaborar una guia de aplicacion sobre el reconocimiento, medicidn, presentacion e informacion a
revelar del contrato de opcién de venta, de la politica contable con base en las Normas
Internacionales de Informacion Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF para las
PYMES), y de la politica contable basada en la Norma de Informacién Financiera para
Asociaciones Cooperativas de El Salvador (NIFACES), asi como su tratamiento tributario, para
que las asociaciones privadas de interés social que utilizan el contrato de opcion de venta de maiz

blanco apliquen de forma oportuna los tratamientos financieros antes mencionados.

Indicador de la Estrategia

Que la guia de aplicacion del contrato de opcion de venta utilizado para comercializar el maiz
blanco, retina los requisitos financieros establecidos en las Normas Internacionales de Informacion
Financiera para Pequefias y Medianas Entidades (NIIF para las PYMES) y también los de la Norma

de Informacién Financiera para Asociaciones Cooperativas de El Salvador (NIFACES), ademaés
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muestre la aplicacion tributaria del contrato. Asi las asociaciones se orienten y decidan aplicar

dichos procedimientos.
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Tabla 13. Plan de intervencion

FECHA LUGAR ACTIVIDAD  J%;CTIVIDAD  APROPUESTA  EQUIPO ~ RESPONSABLES  VepifiCbies  VERIFICACION
Del 07 al 12 Universidad de  Presentar al Que el asesor  Reunidn del - Laptops, -Br. Dominguez Haber Propuesta de
de juliode  El Salvador, asesor metodol6gico  equipo de - USB, Alfaro superado las Situacion
2020 Facultad especialistay  y especialista  investigacion - Impresoras,  Francisco Noel.  observaciones Actual.

Multidisciplinar  metodologico  manifiesten para corregir - Fotocopias -Br. Lara realizadas por
ia Paracentral informe sobre  sus opiniones  observaciones Hernandez el asesor
la situacion y realizadas por Domingo especialista y
actual, para observaciones el asesor Antonio. metodoldgico.
revision de la  de la situacion  especialista y -Br. Rivas
informacion actual metodoldgico. Pérez Denis
recolectada. entregada. Eduardo.
Del 12 al 20 Universidad de  Corregir las Superar las Revisar las - Laptops, -Br. Dominguez Mejorar el Situacion
de juliode  El Salvador, observaciones  observaciones  observaciones - USB, Alfaro documento actual.
2020 Facultad dadas por el dadas por el dadas por el - Impresoras,  Francisco Noel.  superando
Multidisciplinar  asesor asesor especialistay - Folderes. -Br. Lara deficiencias
ia Paracentral especialistay  especialistay  metodoldgico. Hernandez
metodologico  metodoldgico. Domingo
sobre la Antonio.
situacion -Br. Rivas
actual Pérez Denis
entregada. Eduardo.
Del 20 de Universidad de  Entrega al Que el asesor  Reunioén del - Laptops, -Br. Dominguez  Superar las Propuesta de
julio al 20 El Salvador, asesor especialistay  equipo - USB, Alfaro observaciones Investigacion
de agosto Facultad especialista y metodologico  investigador - Impresoras,  Francisco Noel. realizadas por
de 2020 Multidisciplina  metodol6gico revisen la para corregir - Félderes. -Br. Lara el asesor
ria Paracentral el primer propuesta de las Hernandez especialista y
borrador de investigacion ~ observaciones Domingo metodoldgico.
propuesta de y que realizadas por Antonio.
investigacion manifiesten su el asesor -Br. Rivas
opinion 'y especialista. Pérez Denis
observaciones Eduardo.
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Del 20 de
agosto al 15
de
septiembre

Universidad de

El Salvador,
Facultad

Multidisciplinar

ia Paracentral

Entrega al
asesor
especialista y
metodoldgico
primer
borrador de
documento
final de la
investigacion

Que el asesor
especialista'y
metodoldgico
revisen la
propuesta de
documento
final de la
investigacion
y que
manifiesten
sus opiniones
0 sus
observaciones

Reunion del
equipo
investigador
para corregir
las
observaciones
realizadas por
el asesor
especialista y

metodoldgico.

- Laptops,

- USB,

- Impresoras,
- Folderes.

-Br. Dominguez
Alfaro
Francisco Noel.
-Br. Lara
Hernandez
Domingo
Antonio.

-Br. Rivas
Pérez Denis
Eduardo.

Superar las
observaciones
realizadas por
el asesor
especialista y
metodoldgico.

Documento
final
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4 CAPITULO IV: GUIA DE APLICACION PARA EL RECONOCIMIENTO,
MEDICION, PRESENTACION E INFORMACION A REVELAR Y TRATAMIENTO
TRIBUTARIO DEL CONTRATO DE OPCION DE VENTA DE MAIZ BLANCO,
CON BASE EN LA NORMA DE INFORMACION FINANCIERA PARA
ASOCIACIONES COOPERATIVAS DE EL SALVADOR (NIFACES) Y LAS
NORMAS INTERNACIONALES DE INFORMACION FINANCIERA PARA

PEQUENAS Y MEDIANAS ENTIDADES (NIIF PARA LAS PYMES)

4.1 Politica Contable con Base en la Norma Internacional de Informacion Financiera para
Pequefias y Medianas Entidades (NIIF para las PYMES)
Esta politica contable es de carécter especial, para las asociaciones agropecuarias que se dedican
a comercializar maiz blanco, utilizando instrumentos financieros negociados en la Bolsa de
Productos y Servicios, mediante el Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco.
Los instrumentos financieros negociados en la Bolsa de Productos y Servicios, son instrumentos
de caracter privado, en el cual intervienen las partes interesadas, para convenir la negociacién de
la produccion de maiz blanco nacional que se espera obtener en el futuro, tomando como base dos
elementos esenciales:
— El clima: este es importante porque impacta directamente en la calidad del grano de maiz
blanco nacional y la cantidad de produccién nacional.
— Los precios del mercado: este parametro es relevante porque, permite a la asociacion
conocer el precio nacional del maiz blanco, sirviendo como herramienta para las

mediciones del valor razonable del maiz blanco.

Los instrumentos financieros tienen una regulacion especial en las Normas Internacionales de

Informacion Financiera (NIIF) y NIIF para las PYMES, dicha aplicacion es exigida por el Consejo
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de Vigilancia de la Profesion de Contaduria Pablica y Auditoria (CVPCPA), al adoptar estas
regulaciones. Es por ello que se impulsa por este grupo de investigacion una interpretacion mas
detallada de este tipo de tratamientos financieros, con el &nimo de generar discusion sobre este

tema de investigacion.

4.1.1 Politica Contable para el Reconocimiento, Medicion, Presentacion e Informacion a

Revelar del Contrato de Opcién de Venta

4.1.1.1 Secciones Principales en las que se Fundamenta la Politica Contable

» Seccion 10 “Politicas Estimaciones y Errores Contables”
Esta seccion especifica en su parrafo 10.4, que si las NIIF para las PYMES, no tratan
especificamente una transaccién u otro suceso o condicidn, la gerencia de la entidad utilizara su
juicio para desarrollar y aplicar una politica contable, cuya informacion sea:

a) relevante, para la toma de decisiones econdmica de los usuarios.

b) fiable;

— en el sentido de presentar la situacién financiera, el rendimiento y flujo de efectivo de la

entidad.

— reflejar la esencia econdmica, otros sucesos relevantes y condiciones.

— sean neutrales, prudentes y estén completos de todos sus extremos significativos.
Al realizar los juicios antes expuestos, el parrafo 10.5 describe, que la entidad considerara y
aplicara las siguientes fuentes, en orden descendente:

a) requerimientos y guias establecidas en esta Norma, que traten cuestiones similares y

relacionadas; y
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b) definiciones, criterios de reconocimiento y conceptos de medicion para activos, pasivos,
ingresos y gastos y los principios generales en la seccion 2 “Conceptos y Principios
Generales”.

Al realizar los juicios descritos en parrafo 10.4, la gerencia puede considerar asi mismo aplicar los
requerimientos y guias en las NIIF completas que traten cuestiones similares y relacionadas.
Esto permite a las pequefias y medianas entidades que adopten las NIIF para las PYMES, tener la
oportunidad de fundamentar los criterios contables adoptados con las NIIF completas, en aquellos
casos donde el tema tratado no se encuentre especificado en el ordenamiento descrito en el parrafo
10.5 de la seccién 10.

El parrafo 10.7 establece que las entidades que adopten la aplicacién de las NIIF para las PYMES,
deberan seleccionar y aplicar sus politicas contables de manera uniforme para transacciones, otros

sucesos Yy condiciones que sean similares.

» Seccion 11 “Instrumentos Financieros Basicos”
Esta seccién abarca muchas especificaciones que forman un complemento a la hora de
fundamentar una politica contable de instrumentos financieros, debido a que muchas
caracteristicas que no estas contempladas en otras secciones, esta seccion las especifica, es por ello
que las entidades elegiran aplicar en el caso de instrumentos financieros, la seccion 11y 12 de las

NIIF para las PYMES o aplicar otras secciones.

» Seccion 12 “Otros Temas Relacionados con los Instrumentos financieros”
Esta seccion abarca los temas relacionados con los instrumentos financieros que no estén
contemplados en la seccion 11, una buena parte de la seccion 12 se centra en la contabilidad de
coberturas, cuya realizacion es probable que exista. Es asi que, en los Fundamentos de las

Conclusiones de las NIIF para las PYMES, especificamente el parrafo FC103 lit. b) establece que;
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la contabilizacion de coberturas estaria prohibida si el instrumento de cobertura pudiese ser pagado
de manera anticipada o contuviese una opcion de venta u otras caracteristicas de terminacion
anticipada u ampliacién del instrumento. Esto resultaria casi imposible para muchas PYMES
debido que, para reconocer un instrumento de cobertura y de la partida cubierta, incluyendo los
plazos deben coincidir y no tendrian que ser plazos condicionales. En el caso del contrato de opcion
de venta negociado por las asociaciones agropecuarias, existen plazos condicionados y la
negociacion del maiz constituye un contrato de opcién de venta.

Entonces ¢donde se fundamenta el reconocimiento de contrato de opcion de venta para las
PYMES?

Los parrafos 12.4 y 12.5 de la seccion 12 de las NIIF para las PYMES, definen lo siguiente: en el
caso de los contratos que imponen riesgo al comprador o vendedor que no son tipicos de cualquier
otro contrato de compra o de venta de partidas no financieras. Es decir, esta seccion abarca todos
los instrumentos que generen un impacto en los estados financieros de la entidad y cuya
negociacion contenga riesgos de compra o de venta.

Como también la seccion 10 de las NIIF para las PYMES, nos permite retomar los criterios de las
NIIF completas en aquellos casos en los cuales el tratamiento contable no se encuentre definido
en las PYMES, como es el caso del contrato de opcion de venta, en este caso retomamos los
criterios de la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 “Instrumentos Financieros™; en el
parrafo 2.7 establece lo siguiente: “Una opcién emitida de compra o venta del elemento no
financiero, que pueda ser liquidada por el importe neto, en efectivo o en otro instrumento
financiero, o mediante el intercambio de instrumentos financieros, de acuerdo con el parrafo 2.6(a)

0 2.6(d), esta dentro del alcance de esta Norma.
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4.1.1.2 Objetivo de la Politica Contable

El objetivo de esta politica contable es establecer los principios para el reconocimiento, medicion,
presentacion e informacion a revelar, asi como la baja en cuentas de los activos financieros y
pasivos financieros surgidos a partir del contrato de opcion de venta, utilizado por las asociaciones
agropecuarias para comercializar el maiz blanco, a través de la Bolsa de Productos y Servicios

(BOLPROS).

4.1.1.3 Alcance de la Politica Contable

Esta politica se aplicara al contrato de opcion de venta, utilizado por las asociaciones
agropecuarias, que sean parte del Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco.
Esta politica no es aplicable a cualquier otro tipo de instrumentos financieros que no sea de la

naturaleza del contrato de opcion de venta.

4.1.1.4 Reconocimiento Inicial

Clausulas del contrato

Se reconocera un activo financiero o un pasivo financiero con cambios en resultado, si y solo si,
la asociacion se vuelve parte de las clausulas contractuales de un instrumento financiero y este

ultimo este dentro del alcance de esta politica contable.

El momento oportuno para el reconocimiento sera aquel en que la asociacion contraiga
obligaciones para con terceros. En el convenio se entera por contraida las obligaciones al momento
que se origina la orden de negociacion, por lo que una vez esta registrada en la bolsa sera el

momento en que se debera reconocer un activo financiero o un pasivo financiero.

Para determinar si es un activo financiero o un pasivo financiero, se evaluara si el precio negociado

es mayor al valor razonable, si es asi se reconocera un activo financiero con cambios en resultados,
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pero si el valor razonable resultase mayor que el precio negociado entonces se reconocera un

pasivo financiero con cambios en resultados.

4.1.1.5 Medicion Inicial

Una vez reconocido un activo financiero o pasivo financiero, la asociacion lo medira de la siguiente
manera: Si se reconocio un activo, al valor negociado se le restara el valor razonable, el resultado
obtenido seré el valor del activo financiero; si se reconoci6 un pasivo financiero, al valor razonable
se le restard el valor negociado, el resultado obtenido seré el valor del pasivo financiero.

En ninguno de los dos casos los gastos de transaccion se incluiran como parte del activo o pasivo

financiero; estos se agregaran directamente al resultado del ejercicio.

4.1.1.6 Medicion Posterior

Al final de cada ejercicio la asociacion determinard mediante una tabla la diferencia entre el precio
negociado en el contrato de opcion de venta y el valor razonable, al resultado de esa operacion se
le restara lo reconocido inicialmente para obtener el valor real del aumento o disminucién del
activo o pasivo financiero. De este puede ocurrir que, con la medicion posterior, el valor indique
una reversién del activo o pasivo reconocido inicialmente, por lo que primero se debera dar de
baja para luego reconocer el activo o pasivo financiero resultante de la medicion posterior.
También se hardn mediciones en cada entrega, para determinar si el valor razonable ha subido o
bajado. Como resultado de estas mediciones se recocera también un aumento o disminucién del
activo o pasivo financiero.

Si al momento de la nueva medicion, los precios de mercado del maiz blanco son inestables, se
tomara otra técnica de medicion que resulte fiable, como también se puede tomara como valido,

el valor razonable de la ultima fecha que fue medido con fiabilidad el activo o pasivo financiero.
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4.1.1.7 Presentacion

Limitante

Al contar en El Salvador con poca informacion del tratamiento financiero para este tipo de
instrumentos financieros, especificamente el Contrato de Opcion de Venta, y dado que, a través de
los datos obtenidos mediante el instrumento dirigido a los contadores de las asociaciones sujetas a
este estudio, fueron ellos quienes manifestaron desconocer que este tipo de instrumentos
financieros se caracterizan por ser tratados de forma especial.

Manifestamos: como grupo de investigacion, habiendo analizado las caracteristicas del Contrato
de Opcion de Venta bajo los parametros establecidos en las NIIF para las PYMES en la seccion 4
“Estado de Situacion Financiera” en sus parrafos 4.2, 4.5 y 4.7, sugerimos sea presentado de la

forma siguiente:

» Estado de Situacion Financiera
Activo financiero: se presentara la partida de activos financieros, por separado del Efectivo y
Equivalentes de Efectivo, Cuentas por Cobrar, Activos Bioldgicos e Inversiones.
Cumplimento la condicion del parrafo 4.5 lit. ¢) “espera realizar el activo dentro de los doce
meses siguientes desde la fecha sobre la que se informa” se clasificara el activo financiero como
parte del activo corriente. Y, siguiendo el orden presentado en el parrafo 4.2 la cuenta activos
financieros se presentara posterior o después de las cuentas por cobrar y sobre la cuenta

inventarios.

Pasivo financiero: se presentara la partida de pasivos financieros, separado de las Cuentas por

Pagar y Provisiones de Cualquier tipo.
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Cumpliendo las especificaciones del parrafo 4.7 lit. a) y c¢) se clasificara el pasivo financiero como
parte del pasivo corriente. Y, siguiendo el orden presentado en el parrafo 4.2 la cuenta pasivos

financieros se presentara después de las cuentas por pagar.

» Estado de resultados
La guia de la NIIF para las PYMES, establece que la presentaciéon de las cuentas de resultado
debera presentarse de acuerdo al modelo de negocio de la entidad, por lo que el Estado de
Resultado debera presentar los gastos por su funcion.
Se deberé presentar los ingresos financieros correspondiente a los instrumentos financieros de
forma separa de los ingresos ordinarios.
Los gastos financieros generados por el pasivo financiero proveniente del contrato de opcién de

venta, se presentaran de forma separada de todos los demas gastos.

4.1.1.8 Informacion a Revelar
De acuerdo a las Normas Internacionales de Informacion Financiera para Pequefias y Medianas

Entidades (NIIF para las PYMES), seccion 11y 12, una entidad revelara lo siguiente:

Estado de Situacion Financiera:
— los importes en libros de sus activos financieros medidos al valor razonable con cambios
en resultados.
— pasivos financieros medidos al valor razonable con cambios en resultados.
— los plazos y condiciones de los instrumentos.
— para los activos financieros y pasivos financieros medidos al valor razonable, la entidad
informara sobre la base utilizada para determinar el valor razonable, esto es, el precio de

mercado cotizado en un mercado activo.
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Baja en Cuentas:
— La naturaleza de los activos.

— la naturaleza de los riesgos y ventajas inherentes a lo que la entidad continla expuesta.
Partidas de Ingresos, Gastos, Ganancias o Pérdidas:

— Los ingresos y gastos incluidos los cambios al valor razonable reconocidos en Activos

Financieros o Pasivos Financieros.

4.1.1.9 Bajaen Cuentas

Se dara de baja en cuentas el activo financiero o pasivo financiero reconocido, cuando:

— Las asociaciones agropecuarias realicen las entregas de maiz blanco ya sean totales o
parciales y quedé libre de obligaciones con la otra parte contractual. Cuando haga entregas
parciales dard de baja en cuentas el proporcional del activo o pasivo financiero
correspondiente a las entregas realizadas;

— Laasociacién opte por vender el maiz blanco a terceros, que no forman parte del contrato

de opcidn de venta de maiz blanco.

4.2 Politica Contable con Base en la Norma de Informacion Financiera para Asociaciones
Cooperativas de El Salvador (NIFACES)

Esta politica contable es de caracter especial, para las asociaciones cooperativas que se dedican a

comercializar maiz blanco, utilizando instrumentos financieros negociados en la Bolsa de

Productos y Servicios, mediante el Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco.
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4.2.1 Politica Contable para el Reconocimiento, Medicion, Presentacion e Informacion a
Revelar del Contrato de Opcion de Venta

4.2.1.1 Secciones Principales en las que se Fundamenta la Politica Contable

» Seccion 10 “Politicas Contable, Estimaciones y Errores”
Esta seccion especifica en su parrafo 10.4, que si las NIFACES, no tratan especificamente una
transaccion u otro suceso o condicién, el Consejo de Administracion y la gerencia de la asociacion
utilizard su juicio para desarrollar y aplicar una politica contable, cuya informacion sea:

a) relevante, para la toma de decisiones econdmica de los usuarios.

b) fiable;

en el sentido de presentar la situacion financiera, el rendimiento y flujo de efectivo de la

asociacion cooperativa;

— reflejen la esencia econdmica de las transacciones, otros sucesos y condiciones, y no
simplemente su forma legal,

— sean neutrales, es decir, libres de sesgo;

— sean prudentes;

— estén completos en todos sus extremos significativos

Al realizar los juicios antes expuestos, el parrafo 10.5 establece que el Consejo de Administracion
y la gerencia se referird y considerard la aplicabilidad de las siguientes fuentes en orden
descendente;

a) requerimientos y guias establecidas en esta Norma, que traten cuestiones similares y

relacionadas; y
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b) definiciones, criterios de reconocimiento y conceptos de medicion para activos, pasivos,
ingresos y costos y los principios generales en la seccion 2 “Conceptos y Principios
Generales”.

Al realizar los juicios descritos en parrafo 10.4, el Consejo de Administracion y la gerencia puede
también considerar los requerimientos y guias en otras normas contables generalmente aceptadas

en El Salvador que traten cuestiones similares y relacionadas.

El parrafo 10. 7 de esta seccidn establece que las asociaciones cooperativas que adopten la
aplicacion de las NIFACES, deberan seleccionar y aplicar sus politicas contables de manera

uniforme para transacciones, otros sucesos y condiciones que sean similares.

» Seccion 11 “Instrumentos Financieros Basicos”
Las asociaciones cooperativas solo podran optar entre aplicar lo previsto en la Seccion 11 y

Seccion 12 en su totalidad, cuando se trate de instrumentos financieros.

» Seccion 12 “Otros Temas Relacionados con los Instrumentos financieros”
Esta seccidon abarca los temas relacionados con los instrumentos financieros que no estén

contemplados en la seccién 11.

Segun el péarrafo 12.4, esta seccion se aplica a todos los contratos que imponen riesgos al
comprador o vendedor que no son tipicos de los contratos de compra o venta de activos tangibles.
En este caso, esta seccion aplica al contrato de opcion de venta debido que representa una
negociacion de riesgo para las asociaciones cooperativas, porque depende de algunos factores
externos su realizacion.

En el caso del contrato de opcion de venta al ser este un contrato de caracter especial para la

negociacion de la venta de maiz blanco, el Concejo de Administracion y la gerencia deberan

142



presentar este contrato en sus estados financieros, siguiendo los criterios técnicos establecidos en

la seccidn 10.4. y demas secciones que traten este tema.

4.2.1.2 Objetivo de la Politica Contable

El objetivo de esta politica contable es establecer los principios para el reconocimiento, medicion,
presentacion e informacion a revelar, asi como la baja en cuentas de los activos financieros y
pasivos financieros surgidos del contrato de opcidn de venta, utilizado por las asociaciones
cooperativas, para comercializar el maiz blanco, a través de la Bolsa de Productos y Servicios

(BOLPROS).

4.2.1.3 Alcance de la Politica Contable

Esta politica se aplicara al contrato de opcion de venta, utilizado por las asociaciones cooperativas,
que sean parte del Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco. Esta politica no
es aplicable a cualquier otro tipo de instrumentos financieros que no sea de la naturaleza del

contrato de opcién de venta.

4.2.1.4 Reconocimiento Inicial

Clausulas del contrato

Se reconocera un activo financiero o un pasivo financiero con cambios en resultado, si y solo si,
la asociacion cooperativa se vuelve parte de las clausulas contractuales de un instrumento

financiero y este Gltimo este dentro del alcance de esta politica contable.

El momento oportuno para el reconocimiento serd aquel en que la asociacion cooperativa contraiga
obligaciones para con terceros. En el convenio se entera por contraida las obligaciones al momento
que se origina la orden de negociacion, por lo que una vez esta registrada en la bolsa sera el

momento en que se debera reconocer un activo financiero o un pasivo financiero.
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Para determinar si es un activo financiero o un pasivo financiero, se evaluara si el precio negociado
es mayor al valor razonable, si es asi se reconocera un activo financiero con cambios en resultados,
pero si el valor razonable resultase mayor que el precio negociado entonces se reconocera un

pasivo financiero con cambios en resultados.

4.2.1.5 Medicion Inicial

Una vez reconocido un activo financiero o pasivo financiero, la asociacion cooperativa lo mediré
de la siguiente manera: Cuando el valor negociado sea mayor que el valor razonable, se reconocera
un activo financiero, por el contrario, si el valor razonable es mayor que el valor negociado se
reconocera un pasivo financiero.

En ninguno de los dos casos los gastos de transaccion se incluiran como parte del activo o pasivo

financiero.

4.2.1.6 Medicion Posterior

Al final de cada ejercicio la asociacion determinara mediante una tabla la diferencia entre el precio
negociado en el contrato de opcidn de venta y el valor razonable, al resultado de esa operacion se
le restara el valor del reconocimiento inicial, para obtener el valor del aumento o disminucion del
activo o pasivo financiero. De este proceso puede ocurrir que, con la medicion posterior, el valor
indique que el precio pactado es mayor al valor razonable o menor.

También se haran mediciones en cada entrega, para evaluar si se han efectuado cambios en el valor
razonable, como resultado de estas mediciones se recocerd también un aumento o disminucion del

activo o pasivo financiero.
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4.2.1.7 Presentacion

Limitante

Al no contar en El Salvador con antecedentes del tratamiento financiero para este tipo de
instrumentos financieros, especificamente el Contrato de Opcion de Venta, y dado que, a través de
los datos obtenidos mediante el instrumento dirigido a los contadores de las asociaciones sujetas a
este estudio, fueron ellos quienes manifestaron desconocer que este tipo de instrumentos
financieros se caracterizan por ser tratados de forma especial.

Manifestamos: como grupo de investigacion, habiendo analizado las caracteristicas del Contrato
de Opcion de Venta bajo los parametros establecidos en la NIFACES en la seccion 4 “Estado de
Situacion Financiera” y en sus parrafos 4.2, 4.5 y 4.7, sugerimos sea presentado de la forma

siguiente:

» Estado de Situacion Financiera
Activo financiero: se presentara la partida de activos financieros, por separado del Efectivo y
Equivalentes de Efectivo, Cuentas por Cobrar, Activos Bioldgicos e Inversiones.
Cumplimento la condicién del parrafo 4.5 lit. ¢) “espera realizar el activo dentro de los doce
meses siguientes desde la fecha sobre la que se informa” se clasificara el activo financiero como
parte del activo corriente. Y, siguiendo el orden presentado en el parrafo 4.2 la cuenta activos

financieros se presentara después de las cuentas por cobrar y la cuenta inventarios.

Pasivo financiero: se presentara la partida de pasivos financieros, separado de las Cuentas por
Pagar y Provisiones de Cualquier tipo.

Cumplimento la condicion del parrafo 4.7 lit. a) y ¢) se clasificara el pasivo financiero como parte
del pasivo corriente. Y, siguiendo el orden presentado en el parrafo 4.2 la cuenta pasivos

financieros se presentara debajo de las cuentas por pagar.
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» Estado de resultados
En el Estado de Resultado la asociacidn cooperativa debera presentar los gastos por su funcion. Se
deberé presentar los ingresos financieros correspondiente a los instrumentos financieros de forma
separada de los ingresos ordinarios.
Los gastos financieros generados por el pasivo financiero proveniente del contrato de opcion de

venta, se presentaran de forma separada de todos los demas gastos.

4.2.1.8 Informacion a Revelar
De acuerdo a la Norma de Informacion Financiera para Asociaciones Cooperativas de El Salvador

(NIFACES), seccion 11y 12, una entidad revelara lo siguiente:

Estado de Situacion Financiera:

— Los importes en libros de sus activos financieros medidos al valor razonable con cambios
en resultados.

— pasivos financieros medidos al valor razonable con cambios en resultados.

— los plazos y condiciones de los instrumentos.

— para los activos financieros y pasivos financieros medidos al valor razonable, la entidad
informara sobre la base utilizada para determinar el valor razonable, esto es, el precio de
mercado cotizado en un mercado activo u otra técnica de valoracion.

Baja en Cuentas:
— Lanaturaleza de los activos.

— lanaturaleza de los riesgos y ventajas inherentes a lo que la entidad contintia expuesta.
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Partidas de Ingresos, Gastos, Ganancias o Pérdidas:
— Los ingresos y gastos incluidos los cambios al valor razonable reconocidos en Activos

Financieros o Pasivos Financieros.

4.2.1.9 Bajaen Cuentas
Se dara de baja en cuentas el activo financiero o pasivo financiero reconocido, cuando:

— Laasociacion cooperativa realicé las entregas de maiz blanco ya sean totales o parciales y
quedé libre de obligaciones con la otra parte contractual. Cuando haga entregas parciales
dara de baja en cuentas el proporcional del activo o pasivo financiero correspondiente a las
entregas realizadas;

— Laasociacién cooperativa opte por vender el maiz blanco a terceros, que no forman parte

del contrato de opcion de venta de maiz blanco.

4.3 Generalidades para la Medicion del Contrato

4.3.1 Reconocimiento Inicial del Contrato

Una vez hecha lectura y evaluacion de las clausulas del contrato y se observa que cumple con la
politica contable para ser reconocido como instrumento financiero, se procede a la medicion
inicial.

4.3.2 Medicion Inicial

En el proceso de medicion inicial del contrato de opcion de venta, se efectuaran comparaciones
entre el precio de negociado del quintal de maiz blanco con el valor razonable. Al hacer la

evaluacion pueden resultar tres situaciones, que son las siguientes:
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Si  Valor Razonable

es mayor a Precio negociado

Se reconoce

Pasivo Financiero

Si Valor Razonable

es menora Precio negociado

Se reconoce

Activo Financiero

Si Valor Razonable

esigual a

Precio negociado

no se

reconoce

Ni activo ni pasivo
financiero

4.3.3

Se deben hacer evaluaciones del valor razonable al cierre contable y en cada entrega de maiz
blanco para determinar con precision el valor del activo o pasivo financiero a dar de baja total o

parcialmente. Es de obligatoriedad medir el valor razonable del instrumento financiero al final del

Medicion Posterior

gjercicio, para presentar en los estados financieros una imagen fiel de su valor.

Si la asociacion realiz6 una entrega en el mes de diciembre y midi6 el valor razonable del

instrumento financiero, puede utilizar este valor como valor razonable de medicion posterior,

aunque esta valoracion ocurra antes del cierre del ejercicio contable.

Se presentan a continuacion las condiciones en la medicion posterior, dependiendo de lo

reconocido inicialmente:

Activo financiero

Si

Medicion posterior de
valor razonable

€S mayor a

Medicidn inicial de
valor razonable

Disminucion del
Activo Financiero

Si

Medicion posterior de
valor razonable

€S menor a

Medicion inicial de
valor razonable

Aumento del
Activo Financiero

Pasivo financiero

Si

Medicion posterior
de valor razonable

es mayor a

Medicion inicial de
valor razonable

Aumento del
Pasivo Financiero

Si

Medicion posterior
de valor razonable

€S menor a

Medicion inicial de
valor razonable

Disminucién del
Pasivo Financiero
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4.4 Caso Practico del Contrato de Opcion de Venta
4.4.1 Conceptos Fundamentales

Bolsa: Bolsa de Productos y Servicios de El Salvador. Referida en adelante como BOLPROS.

Convenio: Convenio para la Siembra y Comercializacion de Maiz Blanco. Referido en adelante

COmo convenio.

Contrato de Opcion de Venta: Instrumento legal de transaccion por el que, el productor tiene la
opcidn de vender el producto, a un precio y calidad predeterminados, en una fecha futura, dentro
de un plazo establecido, y por su parte, el industrial tiene la obligacion de comprar el producto, al
precio y calidad predeterminados, en la fecha y dentro del plazo fijado.

Instrumento Financiero: es un contrato que da lugar a un activo financiero de una entidad o a un

pasivo financiero.
MAG: Ministerio de Agricultura y Ganaderia

Industriales: Personas naturales o juridicas en el pais, dedicadas al procesamiento de maiz blanco

para la obtencidn de harina.

Periodo de entregas: del 1 de octubre al 28 0 29 de febrero del siguiente afio. Estas fechas pueden

cambiar segun acuerdo entre productores e industriales (Clausula 12 — Convenio).

Productores: Personas naturales o juridicas dedicadas en El Salvador a la produccion de maiz
blanco.

Valor razonable: es un precio cotizado para un activo idéntico (o activo similar) en un mercado

activo.

Precio Mayorista Promedio: Concepto desarrollado por el grupo de investigacion basado en los

datos proporcionados por el MAG, publicados diariamente en el sitio web.
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4.4.2 Prediagnostico para la Negociacion del Precio de Maiz Blanco
El dia 31 de agosto de 2019 la Asociacién Agropecuaria de Maiz de Responsabilidad Limitada
(ASAGRIM de R.L.) realiz6 un estudio de precios del mercado nacional de maiz blanco y de los

costos de aprovisionamiento (Clausula 8 — Convenio); los cuales se presentan a continuacion:

O

< Precios de maiz blanco por quintal, de las principales plazas de mayoreo de El Salvador, segun

datos del Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG).

Andlisis de los Precios de Mercado del Afio 2018

Para la referencia del mercado nacional se evalUa la variacion de los precios ocurridos durante el
contrato de opcién de venta del afio 2018. Por ello se toman los precios de agosto 2018 cuando se
negocio el contrato y los precios de febrero 2019 que corresponde al mes de las Gltimas entregas.

Con lo que se obtiene:

a) Precios de las Principales Plazas Mayoristas de El Salvador al 30 de agosto de 2018

INDECAEA1600818
R Informe Diario de Precios al Mayoristas de

: Granos Basicos
GOBIERNO 30 de agosto de 2018 m
JE EL SAIVADOR

) PRECIOS DIARIOS NACIONALES*
Unidad de ) s .
Producto . Precio Promedio Promedio Nac. Variacion®
Venta . . .
Nacional $ dia Anterior
FRIJOL TINTO O CORRIENTE NACIONAL QUINTAL® 51.4 48.0 55.0 51.7 N7 (0.3) -0.6%
‘MAI’Z BLANCO QUINTAL® 22.8 22.0 24.0 23.2 N (0.4) -1.7%
SORGO QUINTAL® 213 20.0 23.0 21.8 N2 (0.5) -2.3%

*Plazas visitadas este dia: San Salvador (c. Gerardo Barrios y La Tiendona), Santa Ana, Santa Tecla, San Vicente, La Union.
Leyenda: (123): Disminucién de los promedios / 100%: Subida de mas del 15% con respecto al dia anterior
***Precios Promedios Preliminares***

fuente: http://www.mag.gob.sv/direccion-general-de-economia-agropecuaria/estadisticas-agropecuarias/informe-diario-de-

precios-de-productos-agropecuarios/
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b) Precios de las Principales Plazas Mayoristas de El Salvador al 28 de febrero de 2019

. . . ) . INDECAEAD410219
Informe Diario de Precios Mayoristas, segin plazas visitadas

MINISTERIO
oF AGRICULTURA

@ T Granos Basicos
SOBIERNO 28 de febrero de 2019 m

SE EL SAIVADOR

CALLE GERARDO BARRIOS, SAN SALVADOR SANTAANA SAN VICENTE LA UNION
Unid. de | Promedio . " Promedio L .. L " L "
Minimo Maximo Var. ] Promedio Minimo Maximo |Promedio Minimo Méximo |Promedio Minimo Maximo
28/feb 27/feb
FRIOLNEGRO QUINTAL  n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. 0.0 0.0 0.0
MAIZ BLANCO QUINTAL  20.3 185 210 203 T 0o 0.0% 13.6 19.0 20.0 19.8 19.0 20.0 218 2.0 23.0
SORGO QUINTAL ~ 15.0 14.0 16.0 15.0 = 00 0.0% 13.8 13.0 14.0 15.0 14.5 15.5 17.0 16.0 19.0

Leyenda: (123): Disminucion de los promedios / 100%: Subida de més del 15% con respecto al dia anterior
Nota: Precios Promedios Preliminares

n.d. No disponible.

fuente: http://www.mag.gob.sv/direccion-general-de-economia-agropecuaria/estadisticas-agropecuarias/informe-diario-de-

precios-de-productos-agropecuarios/

En febrero 2019 los datos proporcionados por el MAG corresponden al detalle del precio promedio
de las principales plazas, por lo que corresponde obtener por cuenta propia el Precio Mayorista

Promedio por quintal (PMP), el cual para febrero 2019 fue:

$20.30+$19.60+$19.80+21.80
4

PMP: = $20.37

La varianza entre agosto 2018 y febrero 2019 equivale a una disminucion de $2.43 en el precio del

quintal.

Los asociados también estiman que las condiciones tanto econdmicas como climatoldgicas no
diferiran en gran medida para la cosecha del afio 2019 con respecto al afio anterior; y que la
proyeccion de que el precio baje en los proximos seis meses es muy probable. Por lo que se
acuerda tomar el Precio Mayorista Promedio de agosto 2019 como valor razonable al momento

de la negociacion.
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4.4.3 Negociacion del Contrato de Opcion de Venta del Afio 2019

4.4.3.1 Estimacion de Precio de Mercado y Costos de Aprovisionamiento para la Negociacion
del Maiz Blanco

« Precios de las Principales Plazas Mayoristas de El Salvador al 30 de agosto de 2019

Informe Diario de Precios Mayoristas, segiin plazas visitadas

MINISTERIO

DB AGRICUITURA Granos Basicos

30 de agosto de 2019

CALLE GERARDO BARRIOS, SAN SALVADOR CHALATENANGO COJUTEPEQUE SAN MIGUEL
il Pron"wedio Minimo  Maximo P[(nrlneditn Var. § % Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo
30/ago 20/ago
FRUOL NEGRO QUINTAL|  nd. n.d. n.d. n.d. n.d. nd. nd. nd. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
MAJZ BLANCO QUINTAL|  19.0 18.5 19.5 19.0 t 00 0.0% 217 700 20 204 190 210 19.9 190 210
SORGO QUINTAL| 199 190 200 198 v 0.3% 203 200 210 206 200 220 187 180 200

Leyenda: (123): Disminucidn de los promedios / 100%: Subida de mas del 15% con respecto al dia anterior
Nota: Precios Promedios Preliminares
n.d. No disponible.

fuente: http://www.mag.gob.sv/direccion-general-de-economia-agropecuaria/estadisticas-agropecuarias/informe-diario-de-

precios-de-productos-agropecuarios/

$19.00+$21.70+$20.404+19.90
4

= $20.25

Precio Mayorista Promedio:

« Costo de aprovisionamiento
Son todos los costos atribuibles al proceso de distribucién de maiz blanco.
= Costos totales

a) Costo de compra

Costo de compra

Quintales Costo unitario Total costo de compra

10,000 $14.75 $147,500.00

b) Mano de obra
En la mano de obra se cancelara a tres obreros por realizar las tareas de limpieza y curacion. Las

tareas se estiman realizadas en 18 dias a $7.00 por dia.
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Mano de obra

Concepto Costo diario  dias Total mano de obra

3 empleados $7.00 18 $378.00

c) Costos indirectos

v

Pastillas de sulfuro: se requiere 1 pastilla por cada 4 quintales. El paquete contiene

18 unidades y tiene un costo de $5.00.

10,000 QQ

Cantidad requerida: = 2,500 pastillas; Z’f% ~ 139 paquetes

v" Diesel: se requiere de 1 galon para limpiar 100 quintales. El precio del Diesel a la
fecha es de $2.26.
Cantidad requerida: % = 100 galones
v Bolsas de Nylon: se utilizara de una bolsa por quintal. El costo de cada bolsa es de
$0.05.
Costos Indirectos
Concepto Cantidad Precio unitario Total
Paquete de pastillas de sulfuro 139 $5.00 $ 695.00
Diesel (Gal6n) 100 $2.16 $ 216.00
Bolsas de Nylon 10,000 $0.05 $ 500.00

Total costos indirectos $1,411.00
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= Gastos por transporte

Se ha determinado que el gasto de transporte sera de $0.25 por quintal

Gasto de transporte

Concepto Quintales Precio por quintal Total
Primera entrega maiz blanco 3,000 $0.25 $ 750.00
Segunda entrega maiz blanco 3,500 $0.25 $ 875.00
Tercera entrega maiz blanco 3,500 $0.25 $ 875.00
Total gasto de transporte $2,500.00

= Costo unitario

Costo unitario

Concepto Costo Quintales Costo unitario
Costo de compra por quintal $14.75
Total costo mano de obra $ 378.00 10,000 $0.04
Total costos indirectos $1,411.00 10,000 $0.14
Subtotal costos $14.93
Total gasto de transporte $ 2,500.00 10,000 $0.25
Total costo unitario $15.18

Precio de aprovisionamiento para negociar

Costo unitario + gastos + ganancia estimada

Total costo unitario $15.18
+  Canon por suscripcion de contrato* 0.50% $0.08
+ Comision de puesto de bolsa? 0.425% $0.06
= Costo unitario + gastos de negociacion $15.32
+ Ganancia esperada? 10% $1.53
= Precio para negociar $16.85

Y Valor calculado con el con el total costo unitario
2 Valor calculado con el resultado de costo unitario + gastos de negociacion
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Tabla 14. Precios para Negociacion en BOLPROS

Precios de referencia Unidad de medida Precio Unitario
Precio Mayorista Promedio por Quintal Quintal (QQ) $20.25
Costo de aprovisionamiento Quintal (QQ) $16.85
Valor razonable: $2025+51685 _ $18.55

2

4.4.4 Orden de negociacién

El dia 10 de septiembre de 2020 la Asociacion de Agricultores de Maiz de Responsabilidad
Limitada (ASAGRIM de R.L.) firma Contrato de Opcién de Venta de maiz blanco con Industriales
S.A. de C.V., por 10,000 quintales de maiz blanco a $19.00 mas IVA cada quintal. Ambas
entidades quedan sometidas a las obligaciones del Convenio para la siembra y comercializacion
de maiz blanco. Las clausulas principales del contrato son las siguientes:

v Programacién de entrega de maiz blanco

Tabla 15. Programacién de Entregas de Maiz Blanco

Entrega Fecha Cantidad (QQ) Precio de quintal Total
Primera 24-12-2019 3,000 $19.00 $57,000.00
Segunda 21-02-2020 3,500 $19.00 $ 66,500.00
Tercera 24-04-2020 3,500 $19.00 $ 66,500.00

Totales 10,000 $190,000.00

v Laasociacion paga en concepto de comision el 0.425% mas IVA del valor total del contrato
al puesto de bolsa y el 0.50% mas IVA a BOLPROS por la suscripcion del contrato en la

bolsa.
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v' La calidad de maiz esta sujeta a la clausula 10 del Convenio para la Siembra y
Comercializacion de Maiz Blanco, en lo que respecta a la calidad del grano, libre de

impurezas y los niveles de humedad aceptables.

Informacion adicional:
v’ Laasociacién no cuenta con el beneficio de exencién del impuesto sobre la renta fiscal del
articulo 72 de la Ley General de Asociaciones Cooperativas.

v" Ambas entidades estan catalogadas como otros contribuyentes

4.4.5 Desarrollo del Caso Préctico
4.45.1 Reconocimiento
Para proceder con el reconocimiento, se debe evaluar si el instrumento financiero esta dentro del

alcance de la politica contable y si cumple con lo establecido en el apartado de reconocimiento

inicial.
Politica Condicion Cump_le la Resultado
politica
Se aplicard al contrato de opcion de venta,
utilizado por las asociaciones, que sean parte del . Se
Alcance : . L Si
Convenio para la Siembray Comercializacion de reconoce
Maiz Blanco.
Se reconocerd un activo financiero o un pasivo
financiero con cambios en resultado, si y solo si,
Reconocimiento la asociacion se vuelve parte de las clausulas si Se
inicial contractuales de un instrumento financiero y este reconoce
ualtimo este dentro del alcance de esta politica
contable.

Una vez se ha comprobado que el instrumento financiero aplica para ser reconocido y tratado bajo
lo establecido en la politica contable, se procede a determinar si se reconocera un activo o un

pasivo financiero con cambios en resultado.
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De acuerdo con la politica se reconocera un activo o pasivo financiero comparando el precio

pactado y el valor razonable, por lo que dicha evaluacion se presenta a continuacion:

Precio negociado Condicion Valor razonable Se reconocera
$19.00 Es mayor a $18.55 Activo Financiero

Realizada la evaluacion se concluye que se hara el reconocimiento de un activo financiero con

cambios en resultado y se procede a la medicion inicial

4.45.2 Medicion Inicial

En la medicion inicial se debe reconocer integramente el valor del activo financiero, por lo que los
gastos de comision y canon no forman parte del valor de activo y se reconoceran como gastos de
venta en el resultado del ejercicio.

> EI 10 de septiembre la asociacion ASAGRIM de R.L. cancela las comisiones al puesto de bolsa

y BOLPROS, se presentan los calculos siguientes:

Concepto Porcentaje Valor de contrato Total
Comision de puesto de bolsa 0.425% $190,000.00 $ 807.50
Canon por suscripcién de contrato 0.50 % $190,000.00 $ 950.00
Total canon més comision $1,757.50

Por los gastos de comision y canon se presenta el asiento contable siguiente:

Partida #1
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
10/09/19|Gastos de venta $ 1,757.50
Comisién de puesto de bolsa $ 807.50
Canon por suscripcion de contrato $ 950.00
IVA Crédito $ 228.47
Efectivo y Equivalentes de Efectivo $ 1,985.97
Sumas $ 1985.97] $ 1,985.97
V/ Por pago de comision al puesto de bolsa y Canon de suscripcion del contrato.
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> EI 10 de septiembre de 2019 la asociacion ASAGRIM de R.L. registra el contrato de opcion de
venta, de la siguiente manera.

Aplicando la politica “Si se reconocio un activo financiero, al valor negociado se le restara el valor

razonable, el resultado obtenido sera el valor del activo financiero”

Tabla 16. Valor del Activo Financiero en Medicion Inicial

Valor del activo financiero

Precio negociado $19.00
- Valor razonable $18.55
= Valor por quintal $0.45

El valor del activo financiero obtenido es por cada quintal, a lo que se debe multiplicar por el total

de quintales:
Valor por quintal X Total quintales  Total activo financiero
$0.45 X 10,000 $4,500.00

Lo que daria lugar al asiento contable siguiente:

Tabla 17: Medicion inicial

Partida #2
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
10/09/19|Activos Financieros $ 4,500.00
Contrato de opcion de venta $ 4,500.00
Ingreso por Instrumentos Financieros $ 4,500.00
Sumas $ 4,500.00] $ 4,500.00
V/por medicion incial del activo financiero por contrato de opcion de venta
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> El 4 de octubre se realiza el reconocimiento del remanente de crédito fiscal

Partida #3
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
04/10/19|Remanente de crédito fiscal $ 228.47
Iva Crédito Fiscal $ 228.47
Sumas $ 22847 $ 22847
V/Por reconocimiento del remanente de crédito fiscal

» EI 3 de diciembre de 2019 sesiona el Consejo de Administracion de ASAGRIM de R.L.,
acuerda hacer efectivo el contrato de opcidn de venta y hacer la primera entrega de maiz blanco
debido a que el seguimiento en los precios ha revelado una baja sustancial.

> Del 4 al 8 de diciembre se recibe en las instalaciones de ASAGRIM de R.L. el maiz blanco de
los asociados para la primera entrega. Se tiene programado iniciar la primera entrega el dia 24
de diciembre de 20109.
= Costos de primera entrega

a) Costo de compra
Se acordo un precio de $14.75 por quintal, el precio acordado es con la condicion de que los

asociados llevaran los quintales a las instalaciones de la asociacién sin ningun recargo.

Cantidad en quintales Costo unitario Total

3000 $14.75 $42,000.00

b) Mano de obra
Por mano de obra se cancelara a tres obreros por realizar las tareas de limpieza y curacion. Las

tareas se realizarén en 5 dias a $7.00 por dia.
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Mano de obra

Concepto Costo diario Dias  Total mano de obra
3 empleados $7.00 5 $105.00

¢) Costos indirectos
v' Pastillas de sulfuro: se requiere 1 pastilla por cada 4 quintales. EI paquete contiene

18 unidades y tiene un costo de $5.00.
Cantidad requerida: M = 750 pastillas; % ~ 42 paquetes

v" Diesel: se requiere de 1 galon para limpiar 100 quintales. El precio del Diesel a la

fecha es de $2.26.

0Q

Cantidad requerida: % = 30 galones

v Bolsas de Nylon: se utilizara de una bolsa por quintal. El costo de cada bolsa es de

$0.05.
Costos Indirectos primera entrega
Concepto Cantidad Precio unitario Total
Paquete de pastillas de sulfuro 42 $5.00 $210.00
Diesel (Gal6n) 30 $2.16 $64.80
Bolsas de Nylon 3,000 $0.05 $150.00

Total costos indirectos $424.80
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= Costo unitario

Costo unitario

Concepto Costo Quintales Costo unitario
Total mano de obra $ 105.00 3,000 $0.035
Total costos indirectos $ 424.80 3,000 $0.1416
Subtotal costos $0.1766
Costo de compra por quintal $14.75
Total costo unitario $14.93
Cantidad (QQ) X Costo unitario = Costo total
3000 X $14.93 = $44,779.80

Una vez calculado el costo total se reconoce el inventario disponible para la primera entrega:

Partida #4
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
08/12/19|Inventario en proceso de maiz blanco $44,779.80
Costo de compra a asociado $44,250.00
Costo de mano de obra $ 105.00
Costos indirectos $ 424.80
Efectivo y Equivalentes de Efectivo $44,779.80
Sumas $44,779.80| $44,779.80
V/ Por compra de 3,000 quintales para la primera entrega, mano de obra y costos
indirectos

4.45.3 Medicion Posterior

En esta ocasion, como la primera entrega se realizara dias antes de que finalice el ejercicio, se
tomara como oportuno el valor razonable medido en la primera entrega, como valor razonable de
la medicion posterior. Tal y como lo establece la politica “Si /a asociacion realizé una entrega en

el mes de diciembre y midi6 el valor razonable del instrumento financiero, puede utilizar este
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valor como valor razonable de medicion posterior, aungue esta valoracion ocurra antes de la

fecha 31 de diciembre.”

El 23 de diciembre de 2019 ASAGRIM de R.L. realiza estudio de mercado de los precios de
maiz blanco.

. INDECAEA240121}
Informe Diario de Precios Mayoristas, segiin plazas visitadas e

MINISTERIO

PR Granos Basicos m
23 de diciembre de 2019

CALLE GERARDO BARRIOS, SAN SALVADOR SANTA ANA SAN VICENTE SAN MIGUEL
U\';iedl;t:e P[zc';,‘:‘gm Minimo  Maximo P?&T;Tgm Var. § % Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Méaximo
FRIJOL NEGRO QUINTAL|  n.d. n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. nd.
MAIZ BLANCO QUINTAL| 155 14.0 18.0 15.7 | (02 -15% 14.3 14.0 15.0 14.5 14.0 16.0 14.8 13.0 18.0
SORGO QUINTAL 146 14.0 16.0 161 l (16) 97% 153 15.0 16.0 164 15.0 18.0 14.0 13.0 17.0

Leyenda: (123): Disminucién de los promedios / 100%: Subida de mas del 15% con respecto al dia anterior
Mota: Precios Promedios Preliminares
n.d. No disponible.

fuente: http://www.mag.gob.sv/direccion-general-de-economia-agropecuaria/estadisticas-agropecuarias/informe-diario-de-
precios-de-productos-agropecuarios/

$15.50.+$14.30+$14.50+$14.80
4

Valor razonable al 23 de diciembre de 2019: = $14.77

Conocido el valor razonable en la medicidn posterior, se compara con el valor de la medicion
inicial para reconocer un incremento o una disminucion del activo financiero. Para ello se utilizara

el criterio establecido en la politica contable:

Si Medicion posterior esmayora Medicién inicial de = Disminucién del
de valor razonable valor razonable Activo Financiero

Si Medicion posterior esmenora  Medicién inicial de Aumento del

de valor razonable razonable Activo Financiero
Valor razonable en o Valor razonable ;
L ) Condicion L Se reconocera
medicidn posterior en medicion inicial

Aumento del Activo
$14.77 es menor a $18.55 S
Financiero

Una vez identificado que se reconocera un incremento en el activo financiero, se procede a calcular

el monto a incrementar, esto con base en la politica “la asociacion determinard mediante una
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tabla la diferencia entre el precio negociado en el contrato de opcion de venta y el valor razonable,
al resultado de esa operacion se le restara lo reconocido inicialmente para obtener el valor real
del aumento o disminucion del activo”.

Tabla 18. Aumento del Activo Financiero en Medicion Posterior

Aumento del activo financiero

Precio negociado $19.00
- Valor razonable en medicidn posterior $14.77
= Valor activo financiero $4.23

- Activo financiero reconocido en medicién inicial $0.45

= Aumento del activo financiero $3.78
Aumento x  Total quintales Total aumento de activo financiero
$3.78 X 10,000 $37,800.00

Dicho incremento se presenta a continuacion:

Tabla 19: Medicién Posterior del Activo Financiero

Partida #5
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
23/12/19|Activos Financieros $ 37,800.00
Contrato de opcién de venta $37,800.00
Ingreso por Instrumentos Financieros $ 37,800.00
Sumas $ 37,800.00] $ 37,800.00

V/ Por incremento del activo financiero medido a valor razonable con cambios en
resultados

En este caso, el incremento de valor de una partida financiera, no sera objeto del Impuesto sobre
la Renta, ya que este hecho, no cumple con la definicion de renta obtenida establecida en el articulo
2 inciso primero de dicha ley, el cual expresa que “se entendera por renta obtenida, todos los

productos o utilidades percibidas o devengados por los sujetos pasivos ya se en efectivo 0 en

163



especie...”. Incluso en los literales subsiguientes del mismo articulo donde indica las clases de

fuente de renta, no considera a los ingresos financieros como rentas percibidas o devengadas.

En cuanto a la Ley de Impuesto a la transferencia de Bienes Muebles y a la Prestacion de Servicios,
el aumento de valor de una partida financiera no forma parte del hecho generador de dicha ley, ya
que el articulo 4 define “constituye hecho generador del impuesto, la transferencia de dominio a
titulo oneroso de bienes muebles corporales”. En este caso no hay transferencia de dominio del

maiz, solo una valorizacion financiera.

> Losdias 24, 25y 26 de diciembre la asociacion realiza la primera entrega de 3,000 qqg. Incurrird
en gasto de transporte por un valor total de $750.00 para trasladar el maiz blanco a la planta de

Industriales S.A. de C.V.

Partida #6
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
26/12/19|Gastos de venta $ 750.00

Efectivo y equivalentes de efectivo $ 675.00
Impuestos por pagar $ 75.00
Retencién por prestacion de servicios | $  75.00

Sumas $ 750.000 $ 750.00

V/ Por gastos de transporte de primera entrega

Al ser una prestacion de servicio de una persona natural, se aplica lo establecido en el articulo 156

del codigo tributario y se le retiene el 10 % del valor total.

En el lugar de entrega del maiz blanco se tom6 una muestra para analizarla'y comprobar si cumplia
con los estandares de calidad establecidos en el Convenio para la Siembra y Comercializacion de
Maiz Blanco. Una vez analizada se determind que la calidad del grano era apropiada y se completd

la entrega.
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> El dia viernes 26 de diciembre concluyo la primera entrega y se reconoce el costo de venta el
cual es en razén a los valores reconocidos el 8 de diciembre en la cuenta transitoria Inventario

en proceso de maiz blanco.

Partida #7
Fecha Detalle Debe Haber
26/12/19|Costo de venta $44,779.80

Inventario en proceso de maiz blanco $44,779.80

Costo de compra a asociado $44,250.00
Costo de mano de obra $ 105.00
Costos indirectos $ 424.80
Sumas $44,779.80| $44,779.80

V/Por costos de venta de primera entrega

> El dia viernes 27 de diciembre de 2019 se recibe el pago por la primera entrega realizada los
dias martes 24, miércoles 25y jueves 26. El pago ocurrié acorde a lo establecido en la clausula
12 del convenio.

Para reconocer el ingreso por entrega se efectdan las siguientes operaciones:

= Célculo de venta total

Total venta
$57,000.00

Quintales entregados X Precio unitario
3,000 X $19.00

= Calculo de activo financiero a dar de baja por entrega

Del total de la venta, se descontara lo proporcional del activo financiero a dar de baja, ya que se
ha hecho efectiva la primera entrega. Recordar que los $19.00 de venta estan con sobre precio en

relacion al valor razonable, para ello se debe conocer a la fecha el saldo de la cuenta activos

financieros:
Hoja de control de valor razonable del contrato de opcién de venta
Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va'lorA'ctlvo Aumento/Disminucion
contrato | razonable Entregados | Pendientes | Financiero
10/09/10|Medicion Inicial $19.00 ([ $ 1855 |3% 0.45 10,000 $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior | $ 19.00 | $ 14.77 | $ 4.23 | $3.78 1 10,000 $ 42,300.00 | $ 37,800.00
23/12/19|Primera entrega* $1900|$ 1477 |$ 423|% - 3,000 7,000{ $ 29,610.00 |-$ 12,690.00
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*Los saldos mostrados en la fecha del 23/12/2019 reflejan la entrega de maiz que realiza la asociacion y, por ende, la
disminucion en el valor del instrumento financiero.

Célculos para el asiento contable

Venta total $57,000.00
Activo Financiero (baja parcial) $12,690.00
Ingreso ordinario $44,310.00
+ IVA $7,410.00
= Efectivo a percibir por entrega del maiz $64,410.00

Se muestra asiento contable de las operaciones realizadas:

Tabla 20: Baja parcial del activo financiero

Partida #8
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
27/12/19|Efectivo y equivalentes de efectivo $64,410.00

IVA débito fiscal $ 7,410.00
Ventas $44,310.00
Activos Financieros $12,690.00
Contrato de Opcion de venta $12,690.00

Sumas $64,410.00] $64,410.00

V/Ingreso por primera entrega

En el momento que las asociaciones, hagan las entregas pactadas en el contrato de opcion de venta
y el precio pactado es mayor que el precio de mercado, deberan dar de baja la parte proporcional
del Activo Financiero, equivalente a la respectiva entrega de maiz blanco y el restante sera un

ingreso de conformidad a la seccion 23 “Ingresos de Actividades Ordinarias”.

> El dia que se recibe el pago se realiza el calculo del pago a cuenta con razén del articulo 151

del codigo tributario:

Total venta X Cuantia
$57,000.00 X 1.75%

Anticipo a cuenta
$997.50
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Para el caso de ASAGRIM de R.L. el aprovisionamiento de maiz blanco no es una actividad

agricola para efectos de este articulo. Por lo que esté obligado a la declaracion de anticipo a cuenta

del impuesto.
Partida #9
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
27/12/19|Gastos pagados por anticipado $ 997.50
Pago a cuenta $ 997.50
Impuestos por pagar $ 997.50
Pago a cuenta $ 997.50
Sumas $ 99750 $ 997.50
V/Calculo de anticipo a cuenta del impuesto sobre la renta

» Al 31 de diciembre de 2019, se presenta los saldos de las principales cuentas para la
elaboracion de los estados financieros:

Activos Financieros

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
10/09/19|Por medicion incial del activo financiero $ 4.500.00 $ 4.500.00
23/12/19|Por medicion posterior del activo financiero $37.800.00 $42.300.00
27/12/19|Primera entrega de maiz blanco $12.690.00 | $29,610.00

Ingreso por Instrumentos Financieros

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
10/09/19|Por medicion incial del activo financiero $ 4.500.00 | $ 4.500.00
23/12/19|Por medicion posterior del activo financiero $37.800.00 | $42.300.00
IVA crédito fiscal

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
10/09/19|Comision a puesto de bolsa y canon $ 22847 $ 22847
04/10/19|Reconocimiento de Remanente credito fiscal $ 22847 | $ )
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Remanente de Crédito Fiscal

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
04/10/19|Reconocimiento de Remanente credito fiscal | ¢ 90g 47 $  228.47
31/12/19|Utilizacion del remanente de IVVA Credito $ 22847 | $ }
IVA débito fiscal

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
27/12/19|Primera entrega de maiz blanco $ 7.410.00 | $ 7.410.00
31/12/19|Utilizacion del remanente de IVVA Credito $  228.47 $ 7.181.53
31/12/19|Determinacion del IVA a pagar $ 718153 $ .
Impuesto por pagar - IVA a pagar

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
31/12/19|Determinacion de IVA a pagar $ 718153 |$ 7.181.53
Gasto pagado por anticipado - Pago a cuenta

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
27/12/19|Calculo de anticipo a cuenta del impuesto $ 997.50 $ 997.50
Impuesto por pagar - Retencion ISR

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
26/12/19|Retencién prestacion servicio de transporte $ 75.00 | $ 75.00
Efectivo y Equivalentes de Efectivo

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
10/09/19|Pago de comision y canon $ 198597 |-$ 1.985.97
08/12/19|Compra de 3,000 QQ para primera entrega $44.779.80 |-$46.765.77
26/12/19|Por gastos de transporte de primera entrega $  675.00 |-$47.440.77
27/12/19|Ingreso de primera entrega de maiz blanco $64.410.00 $16.969.23
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Gasto de venta

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
10/09/19|Comision a puesto de bolsa y canon $ 1.757.50 $ 1.757.50
26/12/19|Por gastos de transporte de primera entrega $  750.00 $ 2507.50

Inventario en proceso de maiz blanco

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
08/12/19|Compra de 3,000 QQ para primera entrega | $ 44,779.80 $44.779.80
26/12/19|Costo de venta de primera entrega $44.779.80 | $ )

Costo de venta

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
26/12/19|Costo de venta de primera entrega $44,779.80 $44779.80

Ingresos ordinarios - Ventas

Fecha Concepto Debe Haber Saldo
27/12/19|Primera entrega de maiz blanco $44.310.00 | $44.310.00

4.45.4 Presentacion

La asociaciéon ASAGRIM DE R.L. presenta al 31 de diciembre de 2019 sus estados financieros:

4.45.4.1 Estado de resultados

Los ingresos financieros provenientes del contrato de opcion de venta se presentarén en el Estados
de Resultados segun lo definido en la politica contable, la cual expresa “Se debera presentar los
ingresos financieros correspondientes a los instrumentos financieros, estos ingresos deberan

presentarse de forma separada de los ingresos ordinarios.

» Calculos para el Impuesto sobre la renta:
Para el calculo del impuesto sobre la renta se debe considerar los ingresos considerados como

rentas obtenida y la reserva legal deducible.
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a) Renta obtenida

+

Calculo de renta obtenida

Ingresos ordinarios $44,310.00
Baja de activo financiero* $12,690.00
Renta obtenida $57,000.00

*Nota: Recordar que al momento que se realizo la primera entrega, de 3,000 QQ a $19.00 c/u, al resultado
de $57,000.00 se le descontd lo referente al activo financiero, para asi reconocer la baja parcial de este, sin
embargo, este es un efecto del tratamiento financiero del contrato de opcion de venta, pero, para efectos
tributarios se reconocerdn como renta obtenida el valor total de la primera entrega. Referente a los ingresos
por instrumentos financieros, como se tratd en la partida de medicidn posterior, no se consideran renta por

lo que no tributaran, asi como las reservas calculadas sobre estos no son deducibles.

b) Cedula de célculo de Impuesto sobre la Renta.

ASAGRIM de R.L.

Cedula para el calculo del Impuesto sobre la Renta

Del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019

Renta obtenida $57,000.00
Costos de venta ($44,779.80)
Gastos de operacion ($ 6,127.50)
Excedentes antes de Reservas $6,092.70

Reserva legal deducible (10 %) ($ 609.27)
Reserva de educacion deducible ($ 609.27)

(10 %)
Base imponible $4,874.16
ISR (25 %) $1,218.54
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Tabla 21: Estado de Resultado

ASAGRIM, de R.L.
ESTADO DE RESULTADOS
del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019
(expresado en ddlares de los Estados Unidos)

Notas

Ingresos Ordinarios $44,310.00
Ingreso por Instrumentos Financieros 1 $42,300.00
Costo de Venta ($44,779.80)
Utilidad Bruta $41,830.00
Gastos de Operacion ($6,127.50)

Gastos de Venta $2,507.50

Gastos de Administracion $3,600.00
Excedentes Antes de reservas $35,722.50
Reserva Legal ($ 3,572.25)
Reserva de Educacion ($ 3,572.25)
Excedentes antes de Impuesto Sobre la Renta $28,578.00
Impuesto Sobre la Renta ($1,218.54)
Excedente $27,359.46
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4.45.4.2 Estado de Situacion Financiera

Se presentara la partida de activos financieros, excluyendo de dicha cuenta los valores por
cualquier tipo de efectivo, cuentas por cobrar, activos bioldgicos e inversiones ... se clasificara el
activo financiero como parte del activo corriente ... la cuenta activos financieros se presentara

debajo de las cuentas por cobrar y sobre la cuenta inventarios.

Tabla 22: Estado de Situacion Financiera

ASAGRIM, de R.L.
ESTADO DE SITUACION FINANCIERA
del 1° de Enero al 31 de diciembre de 2019
(expresado en dolares de los Estados Unidos)

Notas
ACTIVO CORRIENTE
Efectivo y Equivalente de Efectivo $16,969.23
Activo por Instrumentos Financieros 2 $29,610.00
ACTIVO NO CORRIENTE
Propiedad Planta y Equipo $20,000.00
Depreciacion Acumulada ($18,000.00)
TOTAL ACTIVO $48,579.23
PASIVO CORRIENTE
Impuestos por Pagar $10,382.57
PATRIMONIO Y RESERVAS
Capital Social Cooperativo $3,692.70
Reserva Legal $3,572.25
Reserva de Educacion $3,572.25
Excedentes $27,359.46
TOTAL PASIVO MAS PATRIMONIO $48,579.23

Las notas que se acompafian son parte integral de estos estados financieros.
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4455 Informacion a Revelar
De acuerdo a las politicas contables se debe revelar, la informacion y saldos presentados en los

estados financieros de los contratos de instrumentos financieros en los cuales la entidad es parte.

4.45.5.1 Notas a los estados financieros
Informacién general: La asociacion ASAGRIM de R.L. forma parte de un contrato de opcion de
venta que se firmo el 10 de septiembre de 2019, que le permitira en el futuro entregar maiz blanco,

bajo las especificaciones siguientes:

Entrega Fecha Cantidad (QQ) Precio de quintal Total
Primera 24-12-2019 3,000 $19.00 $ 57,000.00
Segunda 21-02-2020 3,500 $19.00 $ 66,500.00
Tercera 24-04-2020 3,500 $19.00 $ 66,500.00

Total $190,000.00

Nota 1. Ingreso por Instrumentos Financieros

Ingreso por Instrumentos financieros

Precio negociado $19.00
- Valor razonable en medicion posterior $14.77
= Valor activo financiero $4.23
Activo financiero X  Total quintales Ingreso por instrumento financiero
$4.23 X 10,000 $42,300
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Nota 2. Activos Financieros

Hoja de control de valor razonable del contrato de opcion de venta
Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va!or A.C tvo
contrato | razonable Entregados | Pendientes | Financiero
10/09/10|Medicion Inicial $19.00 ($ 1855 |$ 045 10,000| $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior | $ 19.00 | $ 14.77 | $ 4.23| $3.78 1 10,000( $ 42,300.00
23/12/19|Primera entrega $190.00($ 1477 (% 423]$ - 3,000 7,000{ $ 29,610.00

Notas:
* La columna variacién es la diferencia entre el periodo de evaluacion y el actual.

* La columna aumento/disminucion, refleja los saldos que incrementa y disminuye el activo financiero en
la contabilidad.

SEGUNDA ENTREGA

> Del 6 al 10 de enero 2020 se recibe el maiz blanco de los asociados. El precio acordado, es
puesto en las instalaciones de ASAGRIM de R.L.
= Costos de segunda entrega

a) Costo de compra

Cantidad en quintales Costo unitario Total

3,500 $14.75 $51,625.00

b) Mano de obra

Por mano de obra se cancelara a tres obreros por realizar las tareas de limpieza y curacion. Las

tareas se realizarén en 6 dias a $7.00 por dia.

Mano de obra

Concepto Costo diario Total mano de obra

3 empleados $7.00 $126.00
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c) Costos indirectos

v’ Pastillas de sulfuro: se requiere 1 pastilla por cada 4 quintales. El paquete contiene

18 unidades y tiene un costo de $5.00.
Cantidad requerida: 3’5({% = 875 pastillas; 81—785 ~ 49 paquetes

v' Diesel: se requiere de 1 galén para limpiar 100 quintales. El precio del Diesel a la

fecha es de $2.26

3,500 QQ

Cantidad requerida:
100

= 35 galones

v Bolsas de Nylon: se utilizara de una bolsa por quintal. El costo de cada bolsa es de

$0.05.
Costos Indirectos segunda entrega
Concepto Cantidad Precio unitario Total
Paquete de pastillas de sulfuro 49 $5.00 $245.00
Diesel (Gal6n) 35 $2.26 $79.10
Bolsas de Nylon 3,500 $0.05 $175.00

Total costos indirectos $499.10

= Costo unitario

Costo unitario

Concepto Costo Quintales Costo unitario
Total mano de obra $ 126.00 3,500 $0.036
Total costos indirectos $ 499.10 3,500 $0.1426
Subtotal costos $0.1786
Costo de compra por quintal $14.75
Total costo unitario $ 14.9286
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Cantidad (QQ) X Costo unitario = Costo total
3500 X $14.9286 = $52,250.10
Reconocimiento de costos:
Partida #10
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
10/01/19|Inventario en proceso de maiz blanco $52,250.10
Costo de compra a asociado $51,625.00
Costo de mano de obra $ 126.00
Costos indirectos $ 499.10
Efectivo y Equivalentes de Efectivo $52,228.75
Sumas $52,250.10| $52,228.75
V/ Por compra de 3,500 quintales para la segunda entrega, mano de obra y costos
indirectos

El dia 21 iniciard la segunda entrega, por lo que la asociacion mide nuevamente el valor

razonable del maiz blanco

INDECAEA0120120]

==

Informe Diario de Precios Mayoristas, segiin plazas visitadas
Granos Basicos
20 de enero de 2020

MINISTERIO
DE AGRICULTURA
¥ GANADER{A

CALLE GERARDO BARRIOS, SAN SALVADOR SANTA ANA SENSUNTEPEQUE SAN MIGUEL
L Pr_orlned\o Minimo Maximo Prcxv!ed\cn Var. $ Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo | Promedic Minimo Maximo
Venta 20/ene 17iene
FRIJOL NEGRO QUINTAL n.d. n.d. n.d. nd. nd. nd. nd. n.d. nd. n.d. nd. n.d. n.d.
MAIZ BLANCO QUINTAL 159 14.0 17.8 15.7 0.22 14% 14.6 14.0 15.0 155 14.0 16.0 154 14.0 19.0
SORGO QUINTAL 14.4 14.0 15.0 14.3 0.11 0.8% 14.4 14.0 15.0 16.3 15.0 18.0 14.8 14.0 18.0
Leyenda: (123): Disminucidn de los promedios / 100%: Subida de mas del 15% con respecto al dia anterior
Nota: Precios Promedios Preliminares
n.d. No disponible.
Valor Razonable al 20 de enero de 2020; 220814504815 50+91540 _ ¢4 5 35

4

Se compara para con el valor de la ultima medicion realizada para reconocer el incremento o una
disminucion del activo financiero. Para ello se utilizara el criterio establecido en la politica

contable.
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Si Medicion actual esmayora  Medicién anterior  Disminucion del

(\Valor razonable) (Valor razonable)  Activo Financiero
Si Medicion actual esmenora  Medicion anterior  Aumento del
(\Valor razonable) (Valor razonable)  Activo Financiero
Valor razonable o Valor razonable ]
Condicion ) Se reconocera
segunda entrega primera entrega

Disminucién del
$15.35 es mayor a $14.77 L )
Activo Financiero

Una vez identificado que se reconocera una disminucion del activo financiero, se procede a
calcular el monto a disminuir, esto con base en la politica “También se hardn mediciones en cada
entrega, para determinar si el valor razonable ha subido o bajado. Como resultado de estas

mediciones se recocera también un aumento o disminucion del activo o pasivo financiero.”

Disminucién del activo financiero

Valor razonable en segunda medicion $14.77
- Valor razonable en tercera medicion $15.35
= Disminucion de activo financiero ($0.58)
Diminucion x  Total quintales Total disminucion de activo financiero
(%0.58) X 7,000 (%$4,060.00)

Hoja de control de valor razonable del contrato de opcién de venta
Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va_lor A_C tvo Aumento/Disminucion
contrato | razonable Entregados | Pendientes |  Financiero
10/09/10|Medicion Inicial $19.00 ($ 1855 (% 045 10,000| $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior $19.00 ($ 1477 |$ 4.23|$3.78 1 10,000( $ 42,300.00 | $ 37,800.00
23/12/19|Primera entrega $19.00($ 1477 |$ 423|$ - 3,000 7,000| $29,610.00 |-$ 12,690.00
20/01/20|Medicién 2a. entrega | $ 19.00 | $ 1535 |$ 3.65 [-$0.58 | 7,000( $ 25,550.00 |-$ 4,060.00

Nota: El saldo reflejado en la fecha del 20/01/2020 refleja la disminucion del activo financiero producto

de la medicion del valor razonable.
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Dicha disminucion se presenta en el asiento contable siguiente:

Partida #11
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
20/01/20|Gasto por instrumentos financieros $ 4,060.00
Activos Financieros $ 4,060.00
Contrato de opcién de venta $ 4,060.00
Sumas $ 4,060.00] $ 4,060.00
V/Gasto por disminucion de activo financiero

» EIl 23 de enero completa la segunda entrega; se reconoce el gasto total del transporte por un

valor de $875.00, asi como el costo de la venta.

Partida #12
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
23/01/20|Gasto de venta $ 875.00
Efectivo y equivalentes de efectivo $ 787.50
Impuestos por pagar $ 87.50
Retencion por prestacion de servicios $ 8750
Sumas $ 875.000 $ 875.00
V/gasto por transporte de segunda entrega
Partida #13
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
23/01/20|Costo de venta $52,228.75
Inventario en proceso de maiz blanco $52,228.75
Costo de compra a asociado $51,625.00
Costo de mano de obra $ 105.00
Costos indirectos $ 498.75
Sumas $52,228.75| $52,228.75
V/Por costos de venta de segunda entrega
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> Eldia 24 de enero de 2020 se recibe el pago correspondiente a la segunda entregay se reconoce

la disminucidn del activo financiero.

Hoja de control de valor razonable del contrato de opcion de venta

Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va_lo ' A_C tvo Aumento/Disminucion

contrato | razonable Entregados | Pendientes |  Financiero

10/09/10|Medicion Inicial $19.00 ($ 1855 |$ 045 10,000| $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior | $19.00 | $ 14.77 | $ 4.23 [ $3.78 1 10,000( $ 42,300.00 | $ 37,800.00
23/12/19|Primera entrega $1900($ 1477 |$ 423|$ - 3,000 7,000( $29,610.00 |-$ 12,690.00
20/01/20|Medicion 2a. entrega | $ 19.00 | $ 1535 | $ 3.65 [-$0.58 | 7,000| $ 25,550.00 (-$ 4,060.00
23/01/20|Segunda entrega $1900[$ 1535|$% 365|% - 3,500 3,500] $ 12,775.00 |-$ 12,775.00

Nota: El saldo reflejado en la fecha del 23/01/2020 refleja la entrega de maiz que realiza la asociacion vy,

por ende, la disminucién en el valor del instrumento financiero.

Partida #14
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
24/01/20|Efectivo y equivalentes de efectivo $75,145.00

IVA débito fiscal $ 8,645.00
Ventas $53,725.00
Activos Financieros $12,775.00
Contrato de Opcion de Venta $12,775.00

Sumas $ 75,145.00] $ 75,145.00

V/Por costos de venta de segunda entrega

> El dia 2 de marzo se mide nuevamente el valor razonable del maiz blanco, para determinar si

resulta beneficiosa la tercera entrega.

INDECAEAD420320

Informe Diario de Precios Mayoristas, segiin plazas visitadas

Granos Basicos m
02 de marzo de 2020

CALLE GERARDO BARRIOS, SAN SALVADOR SANTA ANA SENSUNTEPEQUE SAN MIGUEL
ot iz P",'TMK' Minimo Maximo P[t;medm Var. $ Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo | Promedio Minimo Maximo
02fmar 28ifeb
FRIJOL NEGRO QUINTAL n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd. n.d. nd. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
MAIZ BLANCO QUINTAL] 161 14.5 18.0 16.2 I (0.14) -09% 14.6 14.0 15.0 148 14.0 15.0 153 14.0 18.0
SORGO QUINTAL| 146 14.0 150 146 | (0.06) -04% 138 13.0 140 152 15.0 17.0 15.0 14.0 17.0

Leyenda: (123): Disminucién de los promedios / 100%: Subida de més del 15% con respecto al dia anterior
Mota: Precios Promedios Preliminares
n.d. No disponible.

$16.10.+$14.60+$14.80.+$15.30
4

Valor Razonable al 2 de marzo de 2020:

= $15.20
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Se compara para con el valor de la ultima medicion realizada para reconocer el incremento o una

disminucion del activo financiero. Para ello se utilizard el criterio establecido en la politica

contable.
Si Medicion actual esmayora  Medicién anterior  Disminucion del
(\Valor razonable) (Valor razonable)  Activo Financiero
Si Medicion actual esmenora  Medicion anterior  Aumento del
(\Valor razonable) (Valor razonable)  Activo Financiero
Valor razonable o Valor razonable ]
Condicién Se reconocera
tercera entrega segunda entrega
Aumento del Activo
$15.20 es menor a $15.35 ] ]
Financiero
Aumento del activo financiero
Valor razonable en segunda entrega $15.35
- Valor razonable en tercera entrega $15.20
= Aumento de activo financiero $0.15
) Total aumento de activo
Aumento x  Total quintales ) ]
financiero
$0.15 X 3,500 $525.00
Hoja de control de valor razonable del contrato de opcion de venta
Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va!or A_C to Aumento/Disminucion
contrato | razonable Entregados | Pendientes|  Financiero
10/09/10|Medicion Inicial $19.00 | $ 1855 (3% 0.45 10,000{ $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior $19.00 | $ 1477 |$ 4.23|$3.78 1 10,000( $ 42,300.00 | $ 37,800.00
23/12/19|Primera entrega $19.00 ($ 1477 (% 423|$ - 3,000 7,000( $ 29,610.00 |-$ 12,690.00
20/01/20|Medicion 2a. entrega | $ 19.00 | $ 1535 | $ 3.65 |-$0.58 | 7,000 $ 25,550.00 |-$ 4,060.00
23/01/20|Segunda entrega $1900|$ 1535 ($ 365|$% - 3,500 3,500 $12,775.00 |-$ 12,775.00
02/03/20|Medicion 3a. entrega | $ 19.00 | $ 1520 | $ 3.80 | $0.15 1t 3,500| $13,300.00 | $ 525.00
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Nota: En esta ocasion el aumento del activo financiero no representa un ingreso financiero. Es importante
recordar que en la entrega anterior hubo un aumento en el valor razonable lo que provoca una disminucion
en el activo financiero y el reconocimiento de un gasto por el mismo valor. Por lo que, para reconocer
nuevamente un ingreso financiero el aumento actual tendria que ser mayor al valor de la disminucién
reconocida anteriormente, es decir, el aumento actual tendria que ser mayor a $4,060.00, para asi, revertir
totalmente el Gasto por Instrumentos y con el excedente reconocer el ingreso. Sin embargo, como esta vez
el aumento no es mayor que el gasto reconocido, solo se procede a revertir el gasto en proporcion a lo

medido y aumentar el activo financiero en la misma proporcion.

Asiento contable por aumento de activo financiero y reversion parcial del gasto por instrumentos

financieros:
Partida #15
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
02/03/20| Activos Financieros $ 525.00
Contrato de Opciéon de Venta $ 525.00
Gasto por instrumentos financieros $ 525.00

Sumas $ 525.000 $ 525.00
V/ Por incremento del activo financiero medido a valor razonable con cambios en
resultados

» Del 3 al 7 de marzo se reciben los quintales para la ultima entrega. Al ser la misma cantidad
de la anterior, se mantiene el gasto de transporte y los costos.
= Costos de tercera entrega

a) Costo de compra

Cantidad en quintales Costo unitario Total

3500 $14.75 $51,625.00

b) Mano de obra
Por mano de obra se cancelara a tres obreros por realizar las tareas de limpieza y curacion. Las

tareas se realizaran en 7 dias a $7.00 por dia.
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Mano de obra

Concepto Costo diario Total mano de obra

3 empleados $7.00 $147.00

c) Costos indirectos
v’ Pastillas de sulfuro: se requiere 1 pastilla por cada 4 quintales. El paquete contiene
18 unidades y tiene un costo de $5.00.
Cantidad requerida: 3’5({% = 875 pastillas; 81—785 ~ 48 paquetes

v Diesel: se requiere de 1 galon para limpiar 100 quintales. El precio del Diesel a la

fecha es de $2.20

0QQ

Cantidad requerida: % = 35 galones

v Bolsas de Nylon: se utilizara de una bolsa por quintal. El costo de cada bolsa es de

$0.05.
Costos Indirectos segunda entrega
Concepto Cantidad Precio unitario Total
Paquete de pastillas de sulfuro 48 $5.00 $240.00
Diesel (Galdn) 35 $2.20 $ 77.00
Bolsas de Nylon 3,500 $0.05 $175.00

Total costos indirectos $492.00

= Costo unitario

Costo unitario

Concepto Costo Quintales Costo unitario
Total mano de obra $ 147.00 3,500 $0.042
Total costos indirectos $ 492.00 3,500 $0.14057
Subtotal costos $0.18257
Costo de compra por quintal $14.75
Total costo unitario $14.93257
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Cantidad (QQ) X Costo unitario Costo total

3500 X $14.93257 = $52,264.00
Reconocimiento de costos:
Partida #16
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
07/03/20|Inventario en proceso de maiz blanco $52,264.00
Costo de compra a asociado $51,625.00
Costo de mano de obra $ 147.00
Costos indirectos $ 492.00
Efectivo y Equivalentes de Efectivo $52,264.00
Sumas $52,264.00] $52,264.00
V/ Por compra de 3,500 quintales para la tercera entrega, mano de obra y costos
indirectos

> Del 24 al 26 de marzo de 2020 inicia la tercera y ultima entrega de 3,500 QQ. Por lo que se

reconoce el gasto de transporte:

Partida #17
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
23/03/20|Gasto de venta $ 875.00
Efectivo y equivalentes de efectivo $ 787.50
Impuestos por pagar $ 87.50

Retencidn por prestacion de servicios $ 87.50

Sumas $ 875.000 $ 875.00
V/gasto por transporte de segunda entrega

183



> El dia 26 concluye la tercera entrega, por lo que se reconoce el costo:

Partida #18
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
26/03/20|Costo de venta $52,264.00

Inventario en proceso de maiz blanco $52,264.00
Costo de compra a asociado $51,625.00
Costo de mano de obra $ 147.00
Costos indirectos $ 492.00

Sumas $52,264.00| $52,264.00

V/Por costos de venta de tercera entrega

» EI 27 de marzo se recibe el pago por la tercera entrega con lo que se reconoce el ingreso y se

liquida lo restante del activo financiero producto del contrato de opcién de venta.

Tabla 23. Hoja de Control del VValor Razonable del Contrato de Opcion de Venta

Hoja de control de valor razonable del contrato de opcién de venta

Fecha Concepto Precio Valor Diferencia | Variacion Quintales - Va_lor A.C tvo Aumento/Disminucion

contrato | razonable Entregados | Pendientes|  Financiero

10/09/10|Medicion Inicial $1900($ 1855 |$ 045 10,000| $ 4,500.00
23/12/19|Medicion Posterior | $ 19.00 | $ 1477 [ $ 4.23 | $3.78 1 10,000| $ 42,300.00 | $ 37,800.00
23/12/19|Primera entrega $1900($ 1477 |$ 423|$ - 3,000 7,000( $29,610.00 |-$ 12,690.00
20/01/20|Medicién 2a. entrega | $ 19.00 | $ 1535 $ 3.65 |-$0.58 | 7,000 $ 25,550.00 (-$ 4,060.00
23/01/20|Segunda entrega $1900($ 1535 ($ 3.65|$% - 3,500 3,500 $ 12,775.00 |-$ 12,775.00
02/03/20|Medicion 3a. entrega | $ 19.00 | $ 1520 [ $ 3.80 | $0.15 1 3,500 $ 13,300.00 | $ 525.00
27/01/20| Tercera entrega $1900($ 1520 |$ 3.80|$ - 3,500 0'$ - |8 13,300.00

Nota: Lo mostrado en la fecha 27/01/2020 refleja la baja en cuentas del activo financiero.

Se muestra asiento contable de baja en cuentas del activo financiero:

Partida #19
Fecha Detalle Parcial Debe Haber
27/03/20|Efectivo y equivalentes de efectivo $ 75,145.00

IVA débito fiscal $ 8,645.00
Ventas $53,200.00
Activos Financieros $ 13,300.00
Contrato de Opcion de Venta $13,300.00

Sumas $ 75,145.00] $75,145.00

V/Ingreso por tercera entrega
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6 ANEXOS

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS
LICENCIATURA EN CONTADURIA PUBLICA

Entrevista dirigida a: Gerente general o Administrador unico de la asociacion

Objetivo: Conocer la operativizacion y legalidad del contrato de opcion de venta utilizado por las
asociaciones privadas de interés social, en la comercializacion de maiz blanco.

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y
exclusivamente con fines académicos).

Fecha de realizacion de la entrevista: Hora de inicio: Hora
finalizacion:

Entrevistador:

Nombre completo de la Asociacion:

GENERALIDADES

1. ¢Cuando fue creada la asociacion?

2. ¢Como esta estructurada organizativamente la asociacion?

3. ¢Cudl es el giro o actividad principal de la asociacion?

4. ¢Actualmente cudl es el nimero de asociados con los que cuenta la asociacion?

CONVENIO

5. ¢Qué productos comercializa actualmente la asociacion?

6. ¢En el caso particular del maiz blanco, que modalidad utilizan para su comercializacién?

7. ¢En qué fecha inicio la asociacion a comercializar mediante convenio?

8. ¢Cual es el procedimiento de negociacion en convenio?

9. ¢Cudles son los estandares de calidad que debe cumplir el maiz para ser vendido mediante
convenio?

10. En el caso de no cumplir los estdndares exigido en el convenio, ;Qué hacen con este
producto?

11. ;Qué beneficio percibe la asociacion al vender el maiz blanco mediante el convenio?

12. ;Como se determinan los precios de venta del maiz blanco cuando es comercializado
mediante el convenio?

13. ¢La asociacion incurre en costos de colocacion de maiz blanco en la Bolsa de Productos y
Servicios?

COMPRA
14. ;La asociacion, produce maiz blanco?
15. ¢Si no produce maiz blanco, a quienes le compra?
16. ¢ Cual es la modalidad de compra de maiz?
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17. ¢Hay un volumen limite de venta para quienes se les compra el maiz blanco?

18. ¢ Cudles son los parametros que debe cumplir el maiz blanco cuando hace la compra?

19. ¢Existe obligacion de informar sobre la procedencia, precio y calidad del maiz blanco
comprado?

ENTREGA

20. ¢Qué pasa si el precio pactado en el convenio es menor al precio de plaza?

21. ¢ Qué repercusiones contrae no entregar el maiz blanco pactado en el convenio?

22. Si la asociacion decide entregar el producto ¢Ddnde se realiza la entrega de maiz blanco?
Cuando se entrega el maiz blanco ¢Se realizan pruebas para verificar los estandares de calidad?
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UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS
LICENCIATURA EN CONTADURIA PUBLICA

Entrevista dirigida a: Contador de las Asociaciones Privadas de Interés Social.

Objetivo: Conocer el tratamiento financiero y tributario aplicado al contrato de opcion de venta
del maiz blanco, utilizado por las asociaciones privadas de interés social.

(Toda informacion que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y
exclusivamente con fines académicos).

Fecha de realizacion de la entrevista: Hora de inicio:
Hora de finalizacién:

Entrevistador:

Nombre completo de la Asociacion:

TRATAMIENTO FINANCIERO

POLITICA CONTABLE

1. ¢Qué normativa financiera aplica la asociacion?
2. ¢Cuentala asociacion con politica contable para el reconocimiento, medicidn, presentacién
e informacidn a revelar del contrato de opcidn de venta, utilizado para la comercializacién
de maiz blanco en la Bolsa de Productos y Servicios de El Salvador (BOLPROS)?
RECONOCIMIENTO

3. ¢Siguen algun procedimiento para el reconocimiento del contrato de opcion de venta de
maiz blanco?

4. ¢En qué momento reconoce el contrato de opcion de venta?

5. ¢En qué momento reconoce el ingreso por la venta del maiz blanco?

MEDICION

6. ¢Qué procedimiento efectia para realizar la medicion inicial del contrato de opcion de
venta?

7. ¢Como efectua la medicion inicial del contrato de opcién de venta?

8. ¢Como efectla la medicidn posterior del contrato de opcion de venta?

9. ¢Realizan comparaciones de los precios de mercado y el precio pactado en el contrato de
opcidn de venta de maiz blanco?

10. Si realizan comparaciones, ¢En qué datos se basan para comparar los precios de mercado
y el precio pactado en el contrato de opcidn de venta?

11. ;Contabilizan las fluctuaciones entre el precio de mercado y el precio pactado en el contrato
de opcidn de venta?

12. Si las contabilizan, ¢En qué momento las contabilizan?

189



PRESENTACION

13. ¢Que informacién financiera del contrato de opcion de venta de maiz blanco presentan en
los estados financieros de la asociacion?

INFORMACION A REVELAR

14. ;Efectla revelaciones la asociacion del contrato de opcion de venta en los estados
financieros de cierre de ejercicio?

CAPACITACIONES

15. ¢Ha sido capacitado en normas de informacién financiera en relacion con los instrumentos
financieros y en especial respecto al contrato de opcion de venta?

16. ¢Reciben orientacion de alguna institucion al respecto de la contabilizacion del contrato de
opcion de venta?

TRATAMIENTO TRIBUTARIO

ASPECTOS GENERALES
17. ¢La asociacion goza o ha gozado de beneficios fiscales?
18. ¢El Ministerio de Hacienda en qué categoria de contribuyente tiene clasificada a la
asociacion?
19. ¢La asociacion lleva libros para el control del Impuesto a la Transferencia de Bienes
Muebles y a la Prestacién de Servicios?

OBLIGACIONES TRIBUTARIAS

Firma de convenio.

20. ¢Qué tratamiento tributario aplica al contrato de opcion de venta, para los efectos del
impuesto a la transferencia de bienes muebles y a la prestacion de servicios?

21. ;Qué tratamiento tributario aplica al contrato de opcion de venta, para los efectos del
impuesto sobre la renta?

Compra del maiz blanco.
Obligaciones sustantivas y formales

22. ¢Cual es la modalidad de compra de maiz blanco que la asociacién realiza a los asociados,
no asociados y comerciantes?

23. ;Cual es el tratamiento tributario de los costos en los que incurre la asociacion y que tipo
de documentacién emite en relacion con la compra de mias blanco?

24. ;En la estructura de control interno de la asociacion ¢ Tiene controles especificos para el
inventario?

25. En caso de tener ¢Qué método de control de inventario aplica la asociacion en relacion con
el maiz blanco?

190



Entrega.

26. ¢(Qué tratamiento tributario aplica la asociacién en relacion con el impuesto a la
transferencia de bienes muebles y a la prestacion de servicios, cuando hace la entrega de
maiz blanco?

27. ¢ Qué documentacién emite la asociacion al momento hacer la entregar de maiz blanco?

NECESIDAD

28. ¢Se le presenta dificultades para efectuar el reconocimiento, medicion, presentacion e
informacion a revelar y su tratamiento tributario en lo que respecta a impuesto a la
transferencia de bienes muebles y a la prestacion de servicios e impuesto sobre la renta?

29. En caso que se le presenten dificultades ¢En qué aspecto considera que se le presentan las
dificultades, respecto al contrato de opcidn de venta de maiz blanco?

30. ¢Le seria de utilidad a usted y a la asociacidn contar con una guia de aplicacion que oriente
respecto al tratamiento financiero y tributario del contrato de opcién de venta de maiz
blanco?

31. En caso que considere que seria de utilidad una guia de aplicacion, ¢En qué aspecto sugiere
deberia darse énfasis?
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UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAD MULTIDISCIPLINARIA PARACENTRAL
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS
LICENCIATURA EN CONTADURIA PUBLICA

Encuesta dirigida a: Asociados de las asociaciones privadas de interés social.

Obijetivo: Conocer la operativizacion y legalidad del contrato de opcion de venta utilizado por las
asociaciones privadas de interés social, en la comercializacién de maiz blanco.

(Toda informacidon que se vierta a partir de este instrumento sera utilizada Unica y exclusivamente
con fines académicos.)

INDICACIONES
Marque con una “x” la respuesta que considere conveniente.

1. ¢;Cuénto tiempo tiene de ser asociado?

A. 6 mesesalafo

B. la3afios

C. Mas de 3 afios

D. Otros Especifique
2. ¢Cuéles son las ventajas de ser asociado?

A. Capacitacién y asistencia técnica

B. Acceso a créditos sin garantias y bajo interés

C. Otros Especifique

3. ¢Le vende granos basicos a la asociacién?
A. Si
B. No

Si su respuesta es “NO” pasar a la pregunta No 9.

4. ¢Qué productos agricolas le vende a la asociacion?

A. Maiz

B. Sorgo

C. Arroz

D. Otros Especifique
5. ¢Enqué forma le vende a la asociacion?

A. Al contado

B. Al crédito

C. Se lo deja a la asociacion para que lo venda y después le pague el dinero, menos una comision

(consignacion).

6. ¢CoOmo obtiene el producto agricola que le vende a la asociacion?
A. Usted lo cosechay se lo vende a la asociacion
B. Lo compraen la plazay se lo revende a la asociacion
C. Otros Especifique
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7.

10.

11.

¢Cuales son los requisitos de calidad que la asociacién le exige cumplir para poderle comprar o
comercializar su maiz?

A. Libre humedad

Libre de impurezas

No lleve granos quebrados

No contenga granos picados o podridos

No lleve insectos muertos.

. Otros Especifique
¢Donde considera usted que obtiene mejores beneficios econdmicos al vender su maiz?
A. Alaasociacion

B. Enlaplaza

C. Otros Especifique
¢ Tienen conocimiento del tipo de contrato y la forma de negociacion que realiza la asociacion para
vender el maiz blanco a través de la Bolsa de Productos y Servicios?

A. Si

B. No

¢En qué le beneficia la forma de negociacion que implementa la asociacion?

A. Obtiene mayores utilidades como asociado

B. No obtiene ningln beneficio

C. Otros Especifique
¢ Tiene conocimiento de la existencia del Tratado de Libre Comercio entre El Salvador y Estados
Unidos, la desgravacion arancelaria de la mayoria de los productos agricolas y como afecta a los
productores nacionales de maiz blanco?

A. Si

B. No

mmoow
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No. Correlativo 538-2020
ORDEN DE NEGOCIACION

Tipo

Convenio de Maiz Blanco

Fecha de Recepciéon

06 de enero de 2020

Hora de Recepcion

10:00 a.m

Nombre del cliente ASAESCLA, DE RL

Actividad econémica | Venta de Productos Agricolas.
Producto o Servicio Maiz Blanco

Contidad 562 qaq.

Precio USS 19.00 + IVA

Lugar y techa de Lugar de enfrega: DIANA
entrega de Producto o

Servicio Fecha de entrega: enero 2019,

Comisién del Puesto
de Bolsa

La comisién por Servicio de Intermediacion serd del
1.50%. lo cual corresponde al 1.00% de Comisidon de
LAFISE Trade de El Salvador S.A. y 0.50% de canon de
operacion en BOLPROS, estd serd caolculada sobre el
valor del contralo g suscribirse en la bolsa, en apego
o este Controto de Comision, La comisién genera IVA
y serd cancelada de tres a cinco dias posterior a lo
firma del contrato en BOLPROS.

Observaciones

N/A

Juan Carlos Martinez Sanchez

Agente de Bolsa

Héctor Antonio Sénchez Henriquez
Representante Legal

LAFISE Trade de El Salvador, S.A ASAESCLA DE RL,
Puesto de Bolsa de Productos y Servicios.,
Edificio World Trade Center, Torre Il No. 305,89 Av. Norte Y Calle El Mirador
Col. Escalén, San Salvador, El Salvador, C.A.- Tel.: (503) 2566-6000. Fax.: (503)2566-6004



O BOLPROS

BOLSA DE PRODUCTOS DE EL SALVADOR
Abrimos oportunidodes, cerromos holos

ORDEN DE ENTREGA

FECHA DE ENMISION G2A112020 ORDEN DE ENTREGA 18038

FECHA DE CONTRATO 070172000 NUMERO DE CONTRATO MB 645
CONPHADOR  NEGOCIOS AGHOBURSATILES, SA, VENDEDOR  LAFISE TRADE DE EL SALVADOR, SA
PRODUCTA  MAIZ RANCO
CANTIDAD 667400 PRECIOUNITARIOS  18.00
UNIDAD OUINTALES ORIGEN NACIONAL

g
VALOR UsS 111,642,00 VA USS 14,518.65 MONTO Us$ 123,200.60
LUGAR DE ENTREOA HARISA S.ADEC.V.
FRODUCTORIASOCIACION ASAESCLA NTOW 1004140311011
DIFECCION DS ENTHEGA  URDAMIZACIGN PNDUSTHIAL PLAN DE LA LAGUNA, CONTIGUO A JARDIN BOTANICO, LA
LAGUNA

FECHADE ENTREGA DEL 071020 AL A0NN020
CASERVACIONES

© NOMBRE, FIRMA DC LA PERSONA QUE
_ RECIBE, SELLO Y FECHA DE RECEPCION

ESPACIO RESERVADO PARA EL BENEFICIO

FECHA DE CANTIDAD ' % CANTIOND
N | cecepcion | recieibaca | WUMEDAD | magrezas|  neTaoo

SOUCHT O QUE LOS RESULTADOS PREVIOS SEAN INFORMADOS A
| nuvERo DEFAX . |

Uwise cav

~—~COPIA - CUENTE VENDEDOR
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FLUJOGRAMA PARA LA DEDUCCION DEL GASTO DE MAIZ BLANCO EN EL IMPUESTO SOBRE LA RENTA
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