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Hoy que be llegado al final de mi1 carrera univetsifaria, y gue he visfo con-
verfidos en realidad mis anbelos, mis desvelos y fodos los sacrificios gue mofivan los
largos estudios universifarios, dando luz al intelecfo y modelando la pe{sonaha’ad del
indwiduo; dedico esta fesis a la memoria de la que fue mi: amantisima esposa 'y com-
pafera, guien supo comparfir a m: lado fodos mis sacrificios y gue por mandafo Divino
duerme ya el suedo de los jusfos A mis queridos hijos que lejos del calor paferno
siguen sus esfudios profesionales en la Madre Patria-Esparia A mis no menos gue-
ridas hiifas de las cuales una de ellas, fambién sigue sus esfudios profesionales en
Madrid-Espaia A la bonorable familia Meza Ayau con guienes be laborado en sus
empresas indusfriales por espacio de veintifrés afos mdas o menos y guienes han sido
para mi, en los momenfos mas dolorosos de mi vida, el bdlsamo vwificador vy un efec-
fivo consuelo, mifigando asi el mds infenso pesar gue el corazén humano pueda expe-
rimentar, Puara esfa bhonoruble familia i profundo respefo, carifio y grafifud

Asimismo, dedico esta fesis al doctor Carlos 4 Llerena, fundador y padre
de la Faculfad de Economia A fodos sus colaboradores de aquella época, especiale
mente al docfor Jorge Casfro Pena, al doctor Napoleén Rodriguez Ruiz y a fodos los
profesores gue nos sirvieron de fuerfes impulsadores para establecer el camino gue pos-
ferrormenfe deberia seguir aguella juvenfud esfudiosa gue llegara a nuestra Faculfad en
busca de una séhda preparacién infelecfual -

Del mismo modo, dedico esfa fesis docforal a la Corporacién de Contadores
de El Salvador la que por medio de sus direcfivos de aguel enfonces, luché en forma
efecfiva a la par del doctor Llerena en la creacion de la Faculfad

También dedico la presente fesis, a fodas las persomas y firmas comerciales

de esta capital, que dieron su ayuda econdémica para el mismo fin  Para ellas un voto
de agradecimientfo

Es asimismo oporfuno hacer un llamado a foda aguella juvenfud estudiosa
para gue no desmaye y confiniie con su firme propésifo en pro de superacién y princre
palmenfe, a foda aguella juvenfud no esfudiosa, que estando en la posihilidad de apro-
vechar su frempo, lo prerden lastimosamente



INTRODUCCION

A manera de introduccién, debo aclarar que el tema desarrollado y que
someto a la consideracién del honorable Tribunal de Examen, lo he denominado-

«FUNCION DEL DINERO EN COMBINACION CON EL CREDITO Y
PRECIOS COMPLEMENTADOS POR EL COMERCIO INTERNACIO-
NAL, COMO ELEMENTOS INDISPENSABLES PARA EL DESARRO-
LLO ECONOMICO DE UN PAIS»

El estudio y anglisis de estos elementos en la época que vivimos, a mi
juicto, es de vital importancia y por tanto, espero la sprobacién del honorable

Tribunal de Exidmen

Entrando en materia, entiendo que es indispensable analizar separada-
mente cada uno de los elementos que son objeto de esta tesis y posteriormente
tomarlos en su conjunto, y es por ello que la he dividido de la manera siguiente:

CAPITULO I —«Definicién de lo que significa Dinero v su funcién

«Estudio analitico»
CAPITULO II —«Aoilisis y estudio del Crédito»
CAPITULO II —«Estudio de los Precios»
CAPITULO 1V.—«Comercio Internacional como complemento de los

capitulos anteriores

CAPITULO V.—«Estudio en su conjunto de los elementos Dinero:
Crédito y Precios complementados por el Comercio
Iaternacional

CAPITULO VI —«Desarrollo del sistema Crediticio y del Comercio

Toternacional en El Salvador»

Es asi que paso a tratar el tema propuesto,



CAPITULO I

Definicion de Dinero y su funcién

Antes de pretender establecer una definicién exacta de lo que es Dinero,
que dicho sea de paso, es tema atin muy discutido y los diferentes adtores que
han tratado este punto no han llegado a conclusiones definitivas; me parece opor-
tuno hablar algo sobre el mecanismo del Cambio.

Sabemos que la primera forma que adopté el Cawbio fue la de mer-
cancias o servicios por mercancias, a cuya operacién se le denomind trueque
Este procedimiento sumamente engorroso solamente pudo utilizarse en las comu-
nidades primitivas, donde las necesidades eran un tanto limitadas y las mercancias
no muy variadas El 1nconveniente que tal sistema presenta es muy claro y su
aplicacién 1mpractica en la época moderna que vivimos seria del todo imposible
A veces nos damos cuenta de cierbos anuncios en este senfido  por ejemplo, se
anuncia gue cierta persona es poseedora de una valiosa. coleccidn de estampillas
que desea cambiar por un automévil Es probable que esta persona pueda en-
contrar ficiimente quien desee su coleccidn de estampillas pero que no tenga el
automévil para darlo en cambio, no siendo tampoco protable que los valores cal-
culados de ambas cosas sean los mismos, si los duefios llegaran finalmente a po-
nerse en contacto De esto se puede perfectamente deducir que el trueque 1m-
plica siempre que una de las partes interesadas serd la mas aprovechada Pero
a decir verdad, ésto tomado un sentido relativo, pues en términos generales el
provecho lo persiguen ambas partes, ya que cada uno de los contratantes al con-
certar el contrato de trusque, la finalidad es conseguir el mayor provecho posible.

Vistas tales dificultades, hubo la imperiosa necesidad de pensar en algo
que pudiera servir de 1olermediario para poder efectuar y facilitar tales operacio-
nes de Cambio, estableciendo al mismo tiempo una medida de valor. Fue asi
como pudo generalizarse el uso del dinero, lo que produjo un estado de cosas
muy diferente oy es posible hacer los tratos en dinero con mucha méas facili-
dad, ya que todo el mundo desea dinero. DPero se podrd objetar que muchos
cambios se hacen sin utilizar para nada dinero, lo cual puede ser verdad, pero en
este punto cabe aclarar que el vendedor puede contentarse con una promesa de
que se pagari en dinero un documento, una letra a tantos dias vista etc que
a la postre serviran para los mismos fines,

De tal modo podemos ver ficilmente que existen tres etapas en el
cambio, basadas respectivamente en el trueque, el dinero y el crédito  Esto na-
turalmente no quiere decir que el sistema de trueque estd ala época presente
eliminado totalmente, pues ejemplos tenemos hoy dia que entre algunas paciones
se estan efectuando o se estd tratando de intensificar el intercambio de productos
a basa de tal sistema

-




Eo este capitulo como quedd indicado, me ocuparé con alg@in detalle del
didero y de los servicios que presta en el mundo de los negocios, pasando a for-
mular la siguiente pregunta ¢Qué es el dinero® No cabe duda que para al-
gunas personas pueda parecer supérfluo preguntar qué es dinero, Esta palabra
se emplea con tanta frecuencia en el lenguaje corriente que su significado podri
considerarse perfectamente bien como una cosa natural; pero en verdad la palabra
dinero es empleada con tanta vaguedad que significa muchas cosas Es asi que
para el banguero, por ejemplo, el dinero es el medio de cambio que sirve de
base para los compromisos comerciales Del mismo modo, para el trabajador la
palabra dioero puede significar cualquier cosa con la que pueda comprar los pro-
ductos que él necesita, DPara otras personas puede 1ncluir ep la frase todos los
artificios que realiza el trabajo del dinero, y atn mas, alguten pudiera decir que
el dinero se compone Goicamente de la moneda de oro-o plats que se ajusta al

patrdon monetario

Ena tal virtud, s1 se quiere evitar la confusidn, es urgente y necesario que
se conteste con miouciosidad la pregunta, {qué es dinero?

Estd claro que bacer una definiciéo basada en el material de que esta
hecho el dinero, es imposible [a moneda puede ser oro, plata, niquel, cobre etc,
siendo el material de que esti becho el dinero una cuestidn secundaria. El doctor
Actbur T Hadley dié la siguiente definicién  «El dinero se define mejor dicien-
do que es una cosa que por sentimiento com@itn de la comunidad mercantil se
utiliza como base para los compromisos comerciales» Forace White dijo a su
vez «El dinero es cualquier cosa que sirve como medio comiéin de cambio ¥
como medida del valor El doctor David Kinley defin1é el dinero de la manera
siguitente «La parte del medio de cambio que se acepta como cosa corriente y
general para hacer cambios y liquidar deudas, sin hacer que el cumplimiento de
los compromisos dependa de la actuacién de una tercera parte» Consecuente-
mente el dinero es la cosa valiosa o el bien econdmico que posee en cualquier
pais o comunidad, una aceptacién universal como medio de cambio o de pago

Dor tanto, el distinguir el dinero del cuerpo principal de la riqueza da
como ventaja la de aclarar algunas de las 1deas erréneas comunes que exzisten so-
bre el mismo, y cabe observar primero, que el dinero es una forma de riqueza
entre otras muchas; o mejor dicho que el dinero no es en si, riqueza, pero es un
factor principal para aumentar o constituir ésta; segundo, que el objeto de su
adquisicién y empleo lleva por finalidad conseguir con él todo aquello que el que
lo posee, pueda desear, pudiendo tener poco o mucho dinero de conformidad con
la cantidad de trabajo pecuniario que hay que hacer Tercero, que atesorar di-
nero 1ndica hacer mal uso de &l pues por su naturaleza se espera que debe circu-
lar, y cuarto, que el dinero no es arrebatado a un pais por motivo del comercio,
s1po que mAs blenlse conserva efectuando el comercio -

\

Pasando a formular m1 propia definicidn, diré que el dinero'es el medio

mas efectivo para adquirir bienes y servicios con ¢l fin de satisfacer necesidades,
sizviendo asimismo de medida representativa del precio de tales bienes y servicios;
como denominador comén e intermediario que establece una especie de balanza
que satisface tanfo al vendedor como »l comprador, siendo ademis, el instrumento
adecuado para cancelar deudas o saldar obligaciones

Asi queda cerrada la primera 1nterrogaciédn pero es de aclarar que como
se ve, la definicién de dinero se modifica 1nevitablemente segin el punto de vista
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desde el cual escriba el autor, y consecuentemente, el dinero puede estudiarse
en el sentido cientifico con una referencia especial a su trabajo como medida de
valor, o desde el punto de wvista popular como un medio de efectuar compras. -
La enumeracién podria perfectamente bien extenderse en los sentidos figurativo,
financiero, juridico v baocario del término, entrando asi al estudio analitico del
mismo, formulando en este punto una segunda interrogacién

$Qué fanciones desempeidia el dinero? Como queda dicho entramosen
este punto a explicar las funciones del dinero. Cabe aqui indicar, que para una
mayor comodidad, se pueden dividir las funciones del dinero en a) Jas que son
esenciales; b) las que se derivan de las funciones esenciales y ¢) las que
son eventuales ®

El uso del dicero revela sus funciones esenciales como un medio de
cambio y como una medida de valor Las funciones derivadas las encontramos en
el hecho de que el dinero, actuando como es natural, dentro de las capacidades
que se han 1odicado, es un nivel de pagos diferidos. transfiere valores de una
persona a ofra y actia del mismo modo como depdsito de valor Es comén por
ejemplo que una persona, con suficiente disponibilidad de efectivo, compre una
valiosa joya con el in de poseer un valor permanente, en la que podra -confiar
caso se le presentara una urgente necesidad De este modo el dinero cuando se
establece de manera cientifica, ack(ta como un depdsito de valor DPero ademas de
todo lo dicho, el dinero estd desempefando otras funciones gue satisfacen cons-
tantemente otras necesidades de la sociedad Actta como medio para_distribuir
la renta social como base del sistema de crédito y un medio para dar al capital
uona forma mévil

Pero también se ha dicho que el dinero es un medio de cambio Vea-
mos la obligacidn was sencilla que cumple el dinero es la de actuar como me-
dio de cambio, es decir es el intermediario que facilita tanto las operaciones co-
merciales como las de otra indole, que hace posible que tanto el vendedor como
el comprador obtengan lo que desean; y esto se consigue en virtud de su acep-
tacido universal, y en el supuesto caso de que no existiera ningin medio de
cambio legalmente reconocido, las necesidades del comercio habrian creado al-
guoo que por counsentimiento mutuo supliera tal falta, Es asi como en la anti-
guedad muchos objetos se usaron para tal fia, Algunos tenian al parecer, un
valor convencional pero la mayor parte, mas que todo, eran objetos que guarda-
ban en sialguna utilidad ademés de su uso como dinero lo que hacia que fueran
generalmente apreciados De esta manera, tan pronto como se couvertian en el
medio reconocido para efectuar pagos, se les estaba dando una aceptacidén general
de tipo universal [Pero he aqui que a medida que las civilizaciones tramonta-
ban los anales del tiempo y de la historia, estas civilizaciones encontraron algo
mas adecuado que aquellos objetos de la antiguedad para tal fin, los metales,
habiéndose destacado naturalmente, lo que nosotros llamamos” metales preciosos
el oro y lo plata [Esto se debid sin lugar a duda a sus determinadas cualidades
fisicas y a determinadas condiciones de su produccidn Son ademids estos meta-
les, en su mayor parte, ficilmente divisibles en piezas de calidad uniforme, y
una vez divididas asi, la suma de las partes es igual al valor del conjunto antes

de efectuar la divisién Ademas estd demostrado que resisten bien el desgasﬁeéf

por el uso y que pueden mantener intactas sus cuslidades durante largos pe
riodos Asimismo, poseen gran estabilidad en su produccién, lo que hace menos
posible las bruscas fluctuaciones en su valor y aunque la produccién mundial de
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oro, por ejemplo, indudablemente ha aumentado en los Gltimos tiempos, los au-
mentos anuales a la provisidn existente, no es en cantidad capaz de bhacer
disminwir su valor -

He hablado ademas en cuanto que el dinero es un medio de cambio, por
lo que es propio indicar cémo es que se efectGan tales cambios por medio

! del dmero

Es claro gue para ser ua instrumeanto eficaz de cambio, el dinero debe
poder realizar un pago cualquiera, grande o pequefio, siende que la inmensa va-
riedad de cambios que se llevan a cabo en la vida diaria desde la compra de algo
insignificante hasta la compra de un objeto valioso, exige un instrumento gue se
ajuste bien a estas diversas necesidades También sabemos que muchos cambios
no se hacen con Dinero, sino por medio de créditos, pero es evidente que el
dinero tiene que ser de tal naturaleza con el fin de que pueda formar una reser-
va satisfactoria para el debido cumplimiento de esos créditos, - Por lo tanto, el
dinero tiene que afectar a los cambios Jdirecta o indirectamente, pero como los
cambios 1ndirectos forman mas bien parte del tema del crédito, habrd que estu-
diarlos mas adelante con mavor detalle, v aqui los menciono Gnicamente para
aclarar que, aunque el dinero es un medio de cambio, no todos los medios ‘de
cambio son dinero

El papel desempenado por los medios de aceptacidén limitada, como los
cheques, pagarés, giros v otros instrumentos de crédito, es de suma i1mportancia
en el mundo mercantil moderno; pero con todo, no conduciria a una mayor cla-
ridad del pensamiento designarles con el nombre de moneda corriente o de di-
pero de circulacién limitada, vy en lo que toca a la funcién de un medio de cambio,
los instrumentos mencionados no son mas gque sustitutos importantes o auziliares
Gtiles del dinero pero sin que lo sean en realidad -

Estudiemos ahora el dinero como medida de wvalor o norma de valor
La mercancia que se utiliza como medio de cambio, naturalmente se convierte en
la medida o la norma del valor Sea que se cambien o no las mercancias, instin-
tivamente se valtian en dinero Este lenguaje lo entiende todo el mundo y aun-
que pudiera ser cierto que un lote de terreno determinado valiera cierta cantidad
de quintales de maiz, por ejemplo, seria 1ilégico expresar su wvalor, agqui en El
Salvador, de otra manera que no fuera en colones y centavos de colén

En este sentido, como norma del valor, la principal caracterisiica que se
desea en el dinero es la estabilidad, pues las variaciones violentas en el valor, de
un dia a otro, o de un afio a otro, estd claro que harian del dinero un mal 1ns-
trumento para tal in  Incluso los cambios en el valor del patrdn monetario que
se producen graduslmente* ejercen un efecto trascendente en las relaciones mer-
cantiles, v por tanto, el deseo de un patrdén estable ha encontrado eco frecuente-
mente y es por ello que el mundo mercanlil ha convenido en utilizar el oro como
tal patrén, pero desde luego, en lo que respecta a estar libre de fluctuaciones de
un dia a otro o de un afio a otro, lo que en caso contrario no seria muy satisfac-
torio, y aunque tiene un valor mas estable que todos los patrones usados o
descubsertos hasta hoy, esta lejos de ser perfecto, siendo sus variaciones de valor,
en largos periodos de fiempo, una sefal caracteristica del desarrollo econémico;
en cuyo caso resulta, que s1 el valor del patrdn fluctia, los precios tendrin que
variar, resultando de estas fluctuaciones bastante afectada la capacidad adquisiti-
va del trabajo, y el hombre de negocios seria 1ncapaz de indicar si su costo de
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produccién varia o lo que flucta es la medida de los precios En este caso, la
gente no se enfrenta a ningo asunto mais 1mportante que el de poseer un pa-
trén estable de valor que sirva de base a su sistema monetario, pero con todo,
es posible que se de una razdn cualquiera para poder justificar una alza o una
baja en los prectos en vez de decir simplemente, que ha variado el patrén de
valor Para aclarar este punto veamos por ejemplo, que hacia el afio de 1876
todas las ciudades de Estados Unidos presenciaron la formacién de grupos de
personas en las cailes discutiendo todos acaloradamente sobie el tema. «Patrén
de Valor» Por una parte se afitmaba que 91 patrén se degradaris a causa de la
legislacién sobre la plata libre, declarAndose por otro lado que la continuacién del
patrédn oro significaria una baja de los precios y una disminuc'én en los salarios,
El asunto afectaba a los bolsillos de todos y fue por esto que se convirtib en una
cuestidn nacional, viéndose en este caso, codmo el dinero sirve su funcidn de me-
dida representativa del precio,

En todo proceso de medicién, lo indicado y lo primero que hay que
hacer es necesariamente establecer una unidad Eo Washington, por ejemplo,
la oficina de pesas y medidas tiene los patrones reales de la yarda, el pie, el cuar-
to de galdén etc  Del mismo modo el gobierno britinico guarda esos patrones en
la Torre de Londres, los cuales se reproducen y los usan los hombres en sus
operaciones de compra-venta, Lsto es lo que hay que hacer con el dinero s1 ha
de servir su propésito fundamental Al respecto y sigutendo las recomendacio-
nes de Alexander Hamilton, el Congreso de los Estados Unidos declard en 1791,
que debiera darse a la unidad de medida el nombre de dolar y estipuld que el
délar oro debia consistir en 2475 de oro puro

En 1834 se redujo la cantidad de oro puro en el délar a 2322 gramos
En 1934 el Congreso dio al Presidente poderes para reducir el peso del délar a
cualquier cantidad comprendida entre el 50 y el 060% del peso antiguo, y fue
asi como mmmediatamente después el Presidente Roosevelt proclamé un bpuevo
peso, que era el de 5906%; aproximadamente, del peso antiguo, sigmficando esto
un equivalente de 13,7 gramos de oro puro por délar, hahiéndose realizado este
reajuste después que el gobilerno exigid la presentacién de todo el dinero en oro
existente en los Estados Unidos Tal medida formaba parte del esfuerzo reali-
zado para contrarrestar la depresién, haciendo subir los precios Pricticamente
los Estados Unidos habian abandonado el patrén o10 a principios del afio 1933, y
la ley hsbia 1do precedida de un periodo durante el cual el oro se comprd a un
precio superior al fijado por la casa de moneda, habiendo continuado la Tesoreria
de Estados Uaidos, durante el afic de 1942, comprando el oro en el mercado

Iibre 2 $ 3500 J]a onza

DPor lo dicho antes es que el uso del délar como una medida, se lleva a
la practica siempre que algulen dice que las cosas valen tanto en ddlares Se
expresa entonces el valor en funcién de alguna otra cosa y esa otra cosa es, smn
lugar a duda cuando su aceptacidn es universal, el dinero

Ei Dinero como medio de Pagos Diferidos

Al entrar al estudio del dinero como patrén monetario habrad que hacer
intervenir el elemento tiempo, siendo asi que puede designarse al dinero como el
patrén de pagos diferidos Es por tal motivo que cuando se convizne en efectuar
pagos en una fecha futura, mas o menos lejana, el acreedor tiene el curdado de
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examinar muy miuuciosamente la indole de la moneda en circulacidn, sin darle
immportancia a este punto cuando la operacién 1mplicara solamente wun crédito a
corto plazo i

Enb el caso de largo plazo, s1 la moneda circulante no ofrece dudas de
nioguna clase, no se vacilard en hacer tales contratos En cambio, s1 la solidez de
la circulacién monetaria ofrece alguna duda, habrd que asegurarse en la medida de
lo posible coutra cualesquiera eventualidades

Las reparaciones alemanas por indemnizacién de guerra por ejemplo’
se expresaron en marcos oro vy no en marcos Del mismo modo, en los Estados
Unidos entre 1861 y 1933, los contratos y otros compromisos, especialmente las
obligaciones, se expresaban a menudo no en ddlares, sino en délares oro de un
peso y una ley que se especificaban  En tales situaciones, el dinero en circula-
c1é6n no desempeBa todas las funciones propias del dinero, no siendo en estos
casos un patrén de pagos diferidos, ya que se elige para tales fines una forma
especial de ninero.

Pienso agui, que no es necesario ocuparse en detalle del hecho de que
el dinero puede servir como un depédsito de valor El tesoro de un avaro, las
acumulaciones de monedas que el campesino pueda guardar dentro de un objeto
cualquiera y esconderlo en algtn lugar, son perfectamente depdsitos de valor,
Sleﬂdo este uso del dlnefo, desde luego, no muy recomel'ndabIE, pero gue eam'
biéa no cabe duda, es uno de los muchos usos que pueden hacerse de él

Terminando, queda claro que el dinero actia primero, como un medio de
cambio, segundo, como una medida de valor, de cuyas dos funcioneé se puede
deducir que el dinero actia tawbién como un patrén de pagos diferidos yv como
un depédsito de valor

Pasamos ahora al anilisis de las funciones incidentales del dinero  Pue-
de decirse que el hecho de gue el dinero desempefie varias funciones esenciales,
lleva aparejada otras actividades que guardan gran 1mportancia, y de la misma
manera que el dinero satisface todas las necesidades del comercio, 1mpidiendo te-
ner que acudir al trueque. asi también acttia como distribuidor del capital

Se puede ver perfectamente bien que los ahorros de un grupo de perso-
nas, pueden transferirse a otro grupo por medio de instituciones bancarias, trans-
mitiendo dinero Este segundo grupo estaria entonces en la posibilidad de con-
tiatar trabajadores, adquirir productos texrminados o dar principio a I3 construc-
c16n de un edificio, habiendo consguido de tal modo, el dominio sobre bienes
de capital

Tal proceso es realizado constantemente en todas partes, efectudndose
un movimiento de capital, como hemos dicho por intermedio de los bancos em-
pleando 1nstrumentos de crédito, en el entendido de que el saldo en contra de
la comunidad, cuando sean compensadas las operaciones bancarias unas con otras,
deberd pagarse en dinero

Por otra parte hay mucha inclinacién a creer que la renta social es una
cuestidn de dinero, pero en realidad consiste en los productos elaborados en fuer-
tes can.dades y en variadas formas Cada comunidad produce algin o algunos
articulos en cantidades mayores que otras [Por ejemplo, la ciudad -de New York
es el gran ceniro industrisl del vestido, en ese lugar se confeccionan miles y
miles de trajes, abrigos etc  Del mismo modo, en Pittsburgh se producen mer-



cancias de hierro y acero; en Minneapolis se producen enormes cantidades de ha-
rina; el Estado de Maine produce mucha patata, y en North-Dakota se cosechan
cereales en gcan escala Tales productos o mercaderias, unidas a muchas otras
de diferente calidad, vienen a constituir la renta social exigiendo el problema de
su distribucién la creacién de muchos dispositivos maravillosos de venta vy trans-
porte; siendo en la presente organizacién de la sociedad el dinero el medio a tra-
vés del cual se realiza este proceso de la distribucién

Es> de tal modo que el hombre puede obtener en todas partes dinero a
cambio de-sus bienes y servicios, utilizdAndolo para adquirir lo que pecesita, y asi
yendo de un comercio a otro y de una persona o otra, el poseedor de dinero lo
cambia por objetos que deban llenar sus necesidades, entrando de tal manera en
posesién de una parte de la renta social Cabe advertir por supuesto, que el mé-
todo de dividir los productos de la tierra no siempre ha estado ~muy en wuso; y
aun hoy ep el sur de los Estados Unidos, entre algunos negros, el trabajo es
pagado en especie,

Al respecto dijo el profesor Dubois en un discurso en la Universidad
de Minnesota, «el negro logra vivir mejor cuando recibe a cambio del trabajo un
salario en dinero y como arrendatario puede pagar una renta fija en dinero»

Paso ahora a establecer algunas divisiones de dinero, hablando primero
del dinero metilico

Sabido es que en otros tiempos en los Estados Unidos, del mismo mo-
do que en otros paises muy desarrollados comercialmente, imperaba el patrén oro
Eo tales tiempos se acufiaba el oro en monedas de 24, 5, 10 y 20 délares, pero
durante la primera guerra mundial, muchas naciones abandonaron el patrén oro,
habiéndolo teanudado posteriormente con una unidad de peso reducido  Las di-
ficultades que siguieron a la crisis de 1929 hicieron surgir un nuevo movimiento
con el fin de abandonar el patrdn oro, que dio principio con la actuacién de la
Gran Bretafia en septiembre de 1931  Estados Unidos abandond el patrén oro en
1933 y fue prohibida la circulacién de monedas de oro

. La plata también fue acudada en délares y en monedas de diez centa-
vos, habiendn sido durante la primera guerra mundial el hecho de que los Esta-
dos Ubido: fundieron délares de plata con el fin de vender este metal a la Gran
Bretafia para que fuera usado en la India  Posteriormente y como resultado de
esta operacién, cuando la plata se volvid a comprar con el in de reemplazar la
que habia sido vendida, se acuBaron nuevos dblares de plata, y como consecuen-
cia de un convenio sobre la plata adoptado en la Conferencia Econémica de Lon-
dres, el Presidente anuncié el 21 de diciembre de 1933 que el Gobieroo de los
Estados Uaidos estaba dispuesto a comprar en su totalidad la plets producida en
el pais, ofreciendo pagar un precio més alto gque el que 1mperaba en el mercado
eo esa época Fue asi como el 19 de junio de 1934, se aprobd una ley que esta-
blec1é6 la norma de tener una cuarta parte de las existencias monetarias del pais
en plata y tres cuartas partes en oro; ¥y con arreglo a dicha ley, fueron hechas
compras mmportantes de plata habiéndose emitido contra ella certificados plata,
exigiendo una ley promulgada en 1939, a la Tesoreria, comprar la plata extraida

eo las minas del pais después del 19 de julio de ese mismo afio, al precio de
71.11 centavos por onza

Esta funcién de acufiar dinero siempre la han asumido los gobiernos,
, pues ademas de la posibilidad de dichos gobiernos en el sentido de mantener la
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exactitud del peso y disefio de las monedas, tal operacién siempre 1mplica una
utilidad Las mooedas de oro cas1 siempre se hacian con el metal gue se compra-
ba a la casa de acufiacién, y la frase «acuBacidn libre» era aplicada a la acubacién
del oro, poigque las monedas guardaban todas un peso similar v la misma ley;
cargindose en alguoos paises por la acufiacién upa cantidad suficiente gque pu-
diera pioducir una ganancia a la casa de la moneda; denomindndosele a esta
operacidn senoreaje

Potr otra parte, el duefis del metal en barras, en los Estados Unidos'
no tenia que esperar a su acufiacidp, sino gque recibia el pago de 1omediato, pero
si se le exigia un pago por la aleacion de las monedas, a lo que se le llamé
«derecho de aleacién acunaciéon

Pero ya que he hablsdo del oro g la plata, es preciso estudiar el
bimetalismo

El bimetalismo consiste en la regulacién del dinera apareciendo el oro
v la plata como patrones monetarios juridicamente comparados y debiendo existir
una acufacidn libre de ambos metales v regulada legalmente la relacidn mutua de
valor El bimetalismo nacié del hecho de que las relaciones de valor del oro y
la plata empezd a variar, babiendo conduuido a 1irregularidades eo aguellos siste-
mas monetarios donde se empleaban estos metsles Con el in de contrarrestar
tales 1rregularidades hubo disposiciones por via legal para determinar la relacidn
de valor De este modo la proporcién al principio del siglo XIX fue primero de
1 a 15 y posteriormente de 1 a 154, pero atin con tales medidas, se confirmé la
Ley de Gresham habiéndose manifestado evidentemente: una preferencia bien
marcada por el metal de mayor valor, en tanto se rechazaba el menos wvalioso
Fue asi que el caso del bimetalismo pasé a ocupar el primer térmimo del interéds
tedrico a mediados del siglo XIX motivado al profundo y continuo descenso del
valor de la plata, habiendo hecho notar, 2lgunos autores vy economistas tales como
Cernushe, Lavayle, Arendt, Schaffle y A, Wigoer que la desmonetizacién de la
plata, o sea, la suspensién de acufiaciones de monedas de plata, podria dar lugar
a una intensa depreciacidn en las existencias de este metal, disminuyendo, como
consecuencla, la riqueza nacional, produciéndose una varizcidn de precios, una
elevacidn del tipo de interés, elevindose también la carga de las deudas a largo
plazy, hiblandose al mismo tiempo de las escasas reservas de vuro existente en
el mercado mundial

Para contrarrestar los anteriores argumentos, surgié Banberger, uno de
los precursores del patrén oro aleman, Hertzka y C Menger quienes lo rebatieron
y tratsron de lemostrar que el oro en la forma de patrén oro, era el metal mas
adecuado para las economiss progresivas, manifestando que desde que Ioglaterra
e<tablecié el patido oro, fue indispensable que también las economias progresivas
del Continente pasazan al patcdn oro, a fin de mantener cofizacién estable de los
cambios  Esta lucha por el bimetalismo fue fuertemente 1nfluenciada en Francia
por motivos de tipo sentimental, y en Estados Unidos por los intereses de los
grandes centros productores de plata Estos Glfimos pretendieron dar lugar a
una solucion internacional de bimetalismo, intentos que fueron el origen de con-
ferencias monetarias internacionales [Las disposiciones del Gobierno de Mr D
Roosevelt para la revaluacién de la plata y como reserva en 1/3 de la reserva oro,
produjeron en los paises de patiédn plata fuertes conmociones, siendo dificil de
prever sus resultados finales
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Fue el propésito del bimetalismo establecer dos patrones, pero tal fina-
lidad se eofrenta al hecho de que en una época determinada no es posible mas
que un patrén monetario, no pudieddo el Gobierno fijar valores por medio de
medidas legislativas  Del mismo modo, todos los intentos para mantener dos
patrones por medio de convenios internacionales no han tenido el éxito deseado
que pudiera demostrar la conveniencia de tales actuaciones

Meneda Fraccionaria o Moneda Divisionaria -

Siempre que el valor nominal de las monedas no es 1gual sl valor co-
rrespondiente del metal en barras, a estas monedas se les llama fraccionarias o
dlvisionarias, tales monedas cicculan por la gran demanda que hay de ellas para
satisfacer las necesidades ordinarias del comercio, contrapesando esta utilidad el
hecho de que su valor es inferior al importe con que cuenta, no permitiendo los
gobiernos la libre acubactén, teniendo en algunos casos ese dinero, curso forzoso
en cantidades limitadas :

Por otra parte, los paises pueden reducir sus monedas fraccionarias en
dinero apegado al patrén  En tal caso, una empresa de transporte, por ejemplo,
’ .
que recauda gran cantidad de moneda fracciovaria, estd en la posibilidad de poder
depositarla en un Banco sabiendo que tsles instituciones bancarias aceptaran esos
depdsitos en el entendido que esta clase de dinero puede ser redimido
facilmente

Terminado el estudio de la moneda metalica, paso al analisis del
papel moneda

Sabido es que el papel moneda ba sido la causa de muchas herejias de
cardcter financiero El desgaste sufrido por las monedas de oro, hizo pensar y
sugind el uso de una movedu representativa que pudiera circular mientras el oro
estaba depositado en los sétanos de los bancos o en los sétanos del Tesoro Fue
ast como el Gubierno de los Estados Unidos, y primero en Idglaterra, extendid
ankiguamente; una especie de resgardos de almacenamiento en los cuales declaraba
habérsele confi.do en depdsito sumas de oro que serian devueltas a la presenta-
cion de esos cerfificados i

Msis o menos de paturaleza similar eran los certificados plata que re-
presentaban el metal depositado en la Tesoreria, que, del mismo modo que los
cast extinguidos billetes de la Tesoreria de 1890, estaban indicando que el Go-
bierno tenia en su poder plata en barras -

Los certificados oro fuzron redimidos con oro en 1933, emitiéndose en-
tonces nusvos certificados, los que solamente pueden tener en su poder los bancos
de la reserva federal, no formando ya de este modo, los certificados oro, parte de
la circulacidn monetaria h

El interés real en el papel moneda consiste en el dinero sin garantia,
y cuyo valor depende por completo del hecho que el Gobierno declara que es
dinero por un cierto 1mporte

Es asi que han preguntado algunos. {por qué el Gobierno po emitiéd un
pap€l moneda basado en su propia autoridad y exigidé que se admitiera en pago
de deudas y compromisos tanto plblicos como privados? ¢Existe por caso, esen-
ctalmente, alguna gran diferencia entre el problema de mantener un papel mone-

1]
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da a su valor nominal? Veamos la diferencia  en el caso del sistema bimetalico
hay un valor no econdmico en los metsles, en tanto que el papel moneda es una
promesa 1mplicita de entregar dinero y cuyo valor finel depende de la reduccién
del papel en moneda metalica Los Estados Unidos durante la guerra civil del
siglo pasado, emitieron cantidades fuertes de papel moneda que fue conocido ge-
peralmente bajo la denominacion de greenback:., hakiendo circu'ado tales billetes
por debajo de la par basta principios del @'timo cusrto del wiglo pasado  DPos=
teriormente, los billetes emitidos fueron en cantidades fijas y ciermpre redimibles
en oro, hasta que fue abandonado el patrén oro hacia 1933

Contemplemos ademas el crédito y patrén monetario  S1 bien es cierto
que el término dinero crédito ep su sentido mis limitado, es aplicable a ciertas
formas de papel moneda y mas especialmente a los billetes de banco emitidos
con autorizacién del Gobierno, ficilmente se podid ver que muchas clases de di-
nero, aparte del sujeto al patrén monetario, participan sinembargo, de ciertas ca-
racteristicas del dinero-crédito '

El dinero-crédito puede existir en forma de dinero metalico y de papel
moneda, en la mearda en que el valor de cualquier dinero metalico dependa de

la buena fe del gobierno y de su capacidad para convertirlo en dinero apegado
al patrén

En este caso, cualquier moneda corriente que dependa para su valor de
una promesa de pago, serd considerada propiamente como dineroscrédito, por lo
que en este sentido los ddlares plata y las monedas divisionerias de los Estados
Uoidos son dinero-crédito y cuando el papel moneda del gobierno, como los

greenbacks, adquiere convertibilidad, pasa ¢éntonces de ser dinero sin garantia a
ser dinero-crédito .

Los billetes de banco, tales como los que emitian antiguamente los ban-
cos nacionales de Estados Umdfas. que son de aceptacién ubiversal y redimibles
en dinero apegado al patréo, son una forma de dinero crédito, aunque no tengan
curso forzoso para el pago de deudas Digo de curso forzoso debido a que la mo-
neda de este tipo, es aquella que en cualquier pais, la ley obliga al acreedor a
aceptarla, no teniendo esa moneda de curso forzoso mas validez, que la que coo=
fiere la autoridad del gobietno Es claro que po fue el heche de que fuera mo-
neda de cutso forzoso lo que motivé que las dobles dguilas de c10 de los Estados
Uoidos se desearan tanto en el comercio exterior Si para el uso 1nlernacional no
es 1ndispensable que la moneda sea de curso forzoso, tampoco es necesario para
todas las clases de dinero de uso interno  Toda clase de dinero que pueda con-
vertirse cop facilidad directa o indirectamente, en numerario apegado al patrén
circula con libertad, separadamente de que la ley le concede o no la calidad de
ser de curso forzoso, siendo la esescia de ese dinero, su convertibilidad

Pero aun cuando las leyes conceden la cualidad de ser de turso farzoso
al dinero que no es convertible, se planta una semilla que mas tarde da:a lugar a
dificaltades  Vemos por ejemplo en la historia de los Estado« Unidos que la au-
toridad legislativa hizo moneda de curso forzoso, es decir, dinero ~in garantia De
este modo la guerra de la revolucidn de ese pais fue finenciada con dinero legal
no garantizado, procedimiento que se siguid en parte también cuafdo la guerra
civil  Euo tales casos, el gobierno fue comprador en un mercado desmoralizado por
sus propios actos; y antes de que taviera lugar la reduccidn de los billetes, el
délar no valia 100 centavos, aun cuando ls ley obligaba a los acreedores a aceptar

-



tal dinero en pago de deudas anteriores, lo que dio lugar a que muchos de estos
acreedores sufrieran fuertes pérdidas

Es de advertir que la intencidn del gobierno en lo que toca a ese dinero,
cuando se emite en grandes cantidades, es obligar a usarlo aliviando de este modo,
las necesidades financieras del mismo gobierno, empezando en este caso el mundo
mercantil a hacer conjeturas sobre la cantidad de dinero que es posible se emita,
y sobre la probubilidad de su redencidn, principiando de esta mavera en seguida
una marcada tendencia al reajuste de los precios, dando ‘por resultado upa pertur-
bacién =n los negocios y una variacién muy amplhia de los precios

Pero a pesar de este 1avariable resultado observado con tanta frecuencia,
resultan personas gue sostienen que el gobierno siempre tiene poderes 1limitados
para mantener el valor del papel moneda, concediéndole la cualidad de ser de cur-
so forzoso: existiendo ademéas para cada comunidad un punto mas alla del cual no
aceptard ningGo dinero de esta clase, y este punto se alcanza con mucha rapidez
cuando las emisiones son desproporcionadas, produciéndose entonces la deprecia-
c1én coo efectos desastrosos tanto para los hombres de negocios como para los
asalariados

Es propio también estudiar lo que significa la ley de Gresham, indicando
que es uno de los fendmenos interesantes que se observa cuando se ponen en cir=
culacién dos metales o dos tipos de moneda, o en general dos formas distintas de
cualquier clase de dinero del mismo metal, retirindose de la circulacién por medio
del atesoramiento, la moneda mas pesada o mas valiosa, continuando en la circula=
c1é6n la moneda de menos valor para el comercio

Sir Thomas Gresham volvié a formular esta idea en el siglo XVI-du-
rante el reinado de la Reina Isabel. exponiéndose lo que desde esa época se viene
conociendo con el nombre de «Ley de Gresham» Dicba ley se ha expuesto en
términos bastante escuetos asi  «El dinero malo desplaza al dinero bueno»

Esta ley formulada de tal mapera, es aplicada tanto al papel moneda co-
mo a la moneda metalica, y cuando la competencia actéia libremente, da por resul-
tado que se produce un esfuerzo en el sentido de realizar el trabajo lo més econés=
micamente posible y siempre tratando de conseguir el midximo de beneficios De
acuerdo con las anteriores 1deas es que debiera circular un papel moneda sin ga-
raptia realizando el trabajo del dinero; pero hay una dificultad en este punto la
cual consiste en que la comunidad o los tenedores del papel moneda desean en
Gltimo térmioo, algo que se pueda convertir en valor, llegando aqui a tener como
resultado de este analisis, que siempre deber existir una base de valor para el
dinero, aun cuando este dinero fuera de papel moneda o moneda metélica

Es entendido que la «Ley de Gresham» actia cuando bay un exceso de
cantidad en los dos tipos de dinero para realizar los cambios y mientras exista esa
situacidu, se finca la 1oclinacidn, o mejor dicho, se reduce la inclinacién al dinero
mas barato, pero cuando las condiciones mercantiles son tales que exigen ambas
clases de dinero, necesitando las dos cantidades disponibles, el dinero méis valioso
que circula al mismo tiempo que el ne menos valor WMo obstante, inmediatamen-
te que disminuyen las necesidades este dinero mas valioso va desapareciendo de
la circulacién y pasa a ser usado en las artes o para liquidar saldos comerciales.

En resumen, la forma de operar de la Ley de Gresham, parece ser que
consiste en la tenacidad con que una moneda confintia circulando, la que al mis-
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wo tiempo varia ep razdén 1nversa de su capacidad para realizar las diferentes fun-
ciones propias del dineto  Por lo tanto queda muy claro que s1 una moneda vale
menos para otras finalidades que como dinere; no podrid producirse ninguna ten-
tativa para retirarla de la circulacién  En este caso el dinero méis valioso va en-
tonces a las reservas bancarias o del gobierno incrementindolas Sobre este pun=
to es de importancia observar que el comercio por si mismo no conduce a ninghn
movimiento de dinero El concepto indicado es evidente en el caso del comercio
internacional, representando los pagos hechos, las diferencias en los saldos comer-
ciales establecidos por las naciones Esto significa que si una persona extranjera
necesita dinero para efectuar el pago de ciertas mercancias, mientras pueda com=
prar con giros que estin basados en los créditos establecidos por las ventas de
sus productos en paises extranjeros, su capacidad de compra es sélida Asi un
saldo en un sentido o en otro, habrd de liquidarse en la moneda 1nternacio-
nal, el oro

Esta es a m1 entender, upa explicacién 1mportante de la refirada de la
circulacién del oro y su atesoramiento en los bancos como reserva Estos al mis-
mo tiempo protejen sus reservas de oro, aumentando el tipo de descuento, y cuan-
do este tipo de descuento llega a un punto demasiado alto, el oro afluye al pais
desde otras naciones y restablece el equilibrio

Se entiende que cuando los gobiernos mantienen el patrén oro en las
operaciones Internas y externas, nipguno ne sus respectivos paises puede estar en
la posibilidad de perder sus existencias monetarias

Antes de dar por terminado el presente capitulo, me parece oportuno
hablar algo sobre las emisiones monetarias de los Estados Unidos

Actualmente la moneda en uso en los Estados Unidos esti representan-
do muchos de los diferentes tipos de dipero de que hemos hablado en este
capitulo

Sabemos que el oro, que en otro tiempo era el elemento predominante
en el sistema monetario de los Estados Untdos, hoy solamente existe en los séta-
nos del Tesoro Los délares de plata circulan Goicamente en un grado bastante
limitado en forma metéilica, pues la mayor parte de este metal se encuentra en
poder de lo Tesoreria quedando representada en la circulacién general, por medio
de los certificados plata Es asi como en cierta época habja mis o menos unos
$ 80,000,000 en délares de plata en circulacién y unos $ 2,000,000,000 00 de
certificados plata También los dblares plata estdn representados en una pequena
proporcidn por pagarés emitidos por la Tesoreria en el aio 1890 En cuanto a los
certificados plata son por lo regular, de valores pequefios y no figuran en grado
considerable en las 1nversiones bancarias.

Lxiste ademis una gran cantidad de mopeda fraccionaria compuesta en
su mayor parte de plata y de distintos valores Estas monedas han sido creadas
con el objeto de satisfacer las necesidades de la comunidad de moneda
divisionaria N

Fuera de la moneda fraccionaria de que he hecho referencia, el dinero en
uso diarto de los Estados Unidos es el papel moneda, y atn cuando he mencio-
nado los certificados plata que representan una reserva délar por délar de délares
plata, hay varias clases de papel moneda
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Las emisiones de billetes mas antiguas en Estados Unidos son las de
Greenbacks, emitidas en tiempo de la guerra civil en calidad de papel moneda
irreductible, los que se volvieron coonvertibles en oro, dasde 1879, hasta que fue
abandonado el patrén oro en 1933

Eo orden histérico siguieron a los greenbacks, los billetes emitidos por
los bancos pacionales, los que estaban respaldados por medio de un depésito de
bonos del gobierno existente en la Tesoreria, y para su redencidn se mantenia un
fondo también en la Tesoreria

Finalmente, desde que fueron redimidos los Gltimos bonos que tenian
privilegio de circulacidn, no se han repetido las emisiones de billetes de bancos
nacionales, y los bonos que quedaban pendientes de ser redimidos y en circula-
c1éo, fueron cubiertos con un depdsito en la Tesoreria, habiendo desaparecido de
esta manera, toda obligacién de los bancos nacionales

Del mismo modo fueron emitidos los billetes de banco de la Reserva
Federal, o sea que el gobierno efectué depédsito de valores para su respaldo tal
como hizo en el caso de las emisiones de billetes de bancos naciorales Las nue-
vas emisiones de billetes de banco de la Reserva Federal fueron las que sustitu-
yveron a los cettificados plata que retiraron cuando fueron fundidos los délares de
plata en la época de la primera guerra mundial, habiéndose emitido también en la
depresién posterior a 1929, yv de nuevo en 1949,

Esta forma de papel moneda, o sea los billetes de banco de la Reserva
Federal, superan a los demés tipos de moneda en circulaciédn en los Estados Uni=
dos v pueden considerarse dichos billetes como dinero-crédito, los que al princi-
plo se emitieron contra papel comercial y oro, aprovechindose por mucho tiempo
a los certificados oro puesto que la mayoria de ellos fueron emitidos, y en la ac-
tualidad se emiten, contra bonos del gobierno como una garantia colateral, y tam-
bién contra certificados oro y papel comercial, condicionidndose atain su voliimen en
circulacidn a una reserva dsl 40% en certificados oro

Habia en otros tiempos muchos tipos de dinero en circulacién en los
Estados Unidns, siendo todos ellos convertibles en oro, directa o indirectamente
Después que fue abandonado el patrén oro, la relacién con este metal es menos
directa, pues el oro sélo puede obtenerse para las industrias y las artes, pero sola-
mente con permiso de la Tesoreria Federal

ol



CAPITULO II

Anadlisis y Estudio del Crédito

.

Entro al segundo capitulo de m1 tesis el que,como quedé dicho antes,
tratard del analisis y estudio del crédito, pasando a su desarrollo con el primer
punto que denomino «El Crédito y su relacion con el proceso de los cambios»

Como principto, debo decir que }a ciencia de los negocios, no se puede
p1 es posible exponerla practicamente con la misma precisidn légica que las cien-
cias exactas, puesto que los negocios son una cosa viva, estando ligadas sus partes
entce si de tal modo, que habrd que emplear por necesidad, muchos terminos que
probablemente serd dificil definirlos o examinarlos en detalle

Seguramente también, seria imposible hacer un estudio de los precios o
del dinero sin 1ntroducir, por lo menos accidentalmente, los términos crédito y
bancos, y s1 bien es cierto que loa detalles técnicos de la banca y el crédito sop
bastante numerosos para estudiarlos ampliamente, es imprescinaible hacer un es-
tudio general de la naturaleza y fuaciones del crédito, para entender como es de=
bido, los principios generales que sitven de base a los muchos asuntos mercanti-
les, vy sabiendo que en su mayor parte los negocios mundiales se realizan a base
de crédito; es necesario presentar el examen de cdwo se suceden las actividades
mercantiles, siendo propio en este punto hablar sobre el cambio sin dinero

Hemos 1ndicado ya, que el uso del dineio suprimié los problemas e 1n-
convenientes que presentaba el sistema del trueque, habiendo alcanzado el dine-
ro su utilidad actual, solamente wediante muchos experimentos, ain cuando éste
no carece de limitaciones Entre tanto, muchas de las obseivaciones al uso del
dicere en las operaciones comerciales de gran importancia, debidas al volamen y
peso de la moneda metélica, desaparecieron al establecer el sistema del papel mo-
neda que he descrito en el capitulo anterior, pero afin con este alivio aportado a
las actividades mercantiles, existe siempre un anhelo constante por efectuar los
negoctos sin el uso efectivo de dinero, no sélo por su volemen matenal, sino tam-
biéa porque se ha visto claro que sin el concurso del dinero, directamente, se
puede perfectameonte bien hacer un volumen mucho mayor de negocios; siendo
asi, que aun cuando en los cambics basados en el crédito, no se utilice el dinero,
se compra y se vende sin dificultad alguna En este caso el comprador da, en lu-
gar de entregar dinero, una promesa de pago pero a veces esta promesa no se
redime con dinero propiamerte dicho El compromiso puede cumplirse y se cum-
ple, generalmente transfiriendo algo equivalente a dinero

A veces se dice que el dinero es «control sobre mercaderias» y es pre-
cisamente ese control lo gue pecesita el hombre en los vegocios y no el dinero
que Jo concede Sies posible obtener el control sin el dinero, el hombre se sien-
te perfectamente satisfecbo Por tal motivo, la promesa de pagar en dinero, 1ms=
plicita en toda operacidén de crédito, es en la mayor parte de los casos, cumplida
por algéo acto del deudor, que en la fecha del vencimiento hace transferencia al
acreedor de alguna forma de control sobre mercancias, o como se dijo anterior-
mente, el equivalente a dinero.

Habiendo dado algunas 1deas sobre el significado del crédito méas o me-
pos en una forma un tanto satisfactoria, es del caso 1ndicar que el término cré
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dito se emplea en tantos sentidos diferentes en el lenguaje de cada dia y en el len-
guaje mercantil, que es muy conveniente fijar en qué sentido deberia ser emplea-
do en el presente estudioc La manifestacidn corriente de que se concede crédito
a una persona sobre algo, o que fiene crédito, indica en la vida mercantil que go-
za de la conflanza de la comunidad, pudiendo tomar dinero en calidad de présts-
mo; siendo éste el aspecto personal del crédito lo que en el mundo de los negocios
tiene capital 1mportancia ya que como queda dicho, los negocios modernos tienen
que ocuparse mucho del aspecto personal del credito, por lo que habrd que copsi-
derar el crédito objetivamente Es por esto que John Stuart Mill lo define en
sus «Principios de Economia Politicas, como «la autorizacién para usar el capi-
tal de otras pérsonas» I D Macleod dice en su «Teoria del Crédito», que es
«un derecho a-actuar» Se puede notar que las dos definiciones anteriores pre-
sentan al crédito desde dos 3ongulos diferentes, ofreciendo ambas un cuadro
incompleto

Eo tal forma la definicién de John Stuart Mill describe, aunque de
manera breve el papel que juega el crédito en los negocios modernos, en tanto
que Macleod trata el asunto desde un punto de vista juridico mas bien que
econdmico,

En todo caso el crédito ¢s indudablemente mucho mis que un permiso
para utihizar el capital de otras personas, y para tratar de demostrarlo sera indis-
pensable indicar que el crédito es una promesa de pagar en dinero Teniendo
presente esta definicién se podrid comprender no sélo qué es lo que hace el crédi-
to, sino cémo se¢ obtienen sus resultados

En tal vittud, esa definicién del crédito da a entender que alglin cam-
bio es incompleto, pues por una parte, se ha transferido cierta cantidad de mer-
cancias o cualquiera otra cosa de valor, pero se ha aplazado su pago y lo inico
que se ha entregado como respaldo, es una promesa de pagar dentro de algin
tiempo determinado, pudiendo determinarse tal promesa, como algo concreto, por-
que, de diversas \maneras. la persona que obtiene en una operacién de tal natu-
raleza up derecho a recibir el pago, estid en la posibilidad de transferir ese dere-
cho antes, de que el pago tenga que hacerse efectivamente, entrando de este mo-
do eo posesidén de todo el fruto de la operacidn; siendo sinembargo, para su uti-
lizacidn adicional en los asuntos comerciales, la.forma en que se expresa la pro-
mesa de pago o el crédito, de la magor importancia, ya que si se reduce, por
ejemplo a un pagaré, a una letra de cambio o a un 1nstrumento similar, se hace
en seguida 1mpersonal pudiendo comprarse o venderse con una facilidad relativa

Clasificacién de Crédito

‘Sabemos que todo crédito tiene su origen en el proceso de cambio, sea
de cambio de crédito por mercaderias, de crédito por dinero o de crédito por cré-
dito Veamos Si X compra mercancias a Y puede ofrecerle X, el precio de
las mercancias a Y en dinero, puede otorgarle un pagaré o puede darle simple-
mente una promesa de efectuar el pago en una época determinada Es enten-

dido que s1 X hace el pago a Y, en oro no interviene en -este caso para nada
el crédito .

Pero' la situacién es completamente distinta cuando el pago se efectfia
en billetes de banco IHemos visto que los billetes de banco circulan como dine-

a -



ro teniendo una aceptacidn general, pero no hay que olvidar que ¢tras de ellos
existe el crédito del banco, ocupando en esa etapa intermedia, dichos billetes, un
lugar que existe entre el dinero apegado al patrén vy el crédito que se ha catalo-
gado bajo el nombre de «DINERO—CREDITO» y efectivamente, cuando el
comprador ofrece su cheque personal y es acentado por el vendedor, el pago se
efecttia por medio del crédito debido a la confianza que el vendedor dispensa al
comprador, siendo evidente que cuando se hace el pago por medio de un pagaré,
o cuando solo existe una simple promesa de pagar, el caso de crédito se vuelve
mas personal, mientras que en el caso del cheque el crédito es de una modali-
dad mas general; es decir que es de una modalidad mas liquida, ya que contra el
cheque emifido existe un depdsito en dinero

De todas maneras estd claro que esas distintas modalidades de crédito
presentan grados distintos de transferibilidad, entre los que el primero es el me-
jor y el Gltimo el peor

Pasemos ahora al crédito basado en dinero  En este punto se entiende
que el crédito serd siempre una promesa de pagar en dinero, pero s1 no fuera mas
que esto, sin duda alguna, solamente tendria una utilidad muy limitads, auo
cuando todo crédito se manifiesta en funcién de dinero, pues en Gltimo término,
todos los valores se expresan en dinero Es asi que s1 el ’crédlf,o fuera un simple
crédito en cuenta abierta por unos 60 o 90 dias, por ejemplo, y al terminar este
plazo se cancela dicho crédito con dinero, la operacidn se reduciria simplemente a
un cambio de dicero con pago diferido, pudiendo suceder lo mismo s1 se entrega-
ra un pagaré que permanectera en manos del vendedor hasta su vencimiento y
fuera pagado entonces en dinero [Pero si el acreedor presenta el pagaré en
cuestidn al banco y es descontado, recithiendo en cambio un crédito en depdsito
es decir una disponibilidad en efectivo depositada a la vista, en este caso cambia
un crédito de aceptacién limitada por otro de aceptabilidad mucho mayor pudien-
do utilizar una cavtidad equivaleote de capital; y s1 al vencimiento del crédito,
sea qgue<provenga de una cuenta abierta o de un pagaré, el comprador la caocela
con un cheque propio sobre un banco, vemos que toda la operacién se realizé
sin utilizar dinero

Es 1ndudable gue el crédito genera siempre un derecho a recibir di=
nero en fecha fufura y aun cuando en la mayor parte de los casos no es dinero
stno algo equivalente a dinero lo que se recibe, un cheque, una letra de cambio,
un pagaré efc, seria pada menos que 1mposible poder comprender las muchas
funciopes del crédito s1 no se tuviera presente que ese derecbo a recibir dinero
puede ponerse en practica, siendo en realidad, el grado variable en gue se ejerce
este derecho efectivamente de mucha responsabilidad por lo que el mundo mer-
cantil copnoce con el nombre de ciclo de prosperidad, panico o depresién

Funciones y Usos del Crédito en la Indusiria

Todo negocio o industria exige capital para su fundacién y explotacién
Si se trata de fundar una industria, habri que contar o adquinr terreno, edificios,
maguinaria y una gran variedad de implementos, y adem3s se necesitard de mate-
rias primas, suministros y dinerc para cubrir los servicios y efectuar pagos de
diversas clases. Es de advertir, que en el mundo moderno y en varios casos

no son necesariamente los poseedores de la riqueza quienes se dedican a la
t
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produccién o a la industria directamente, y s1 el promotordgie lanéa*"gg-‘\lmma
una mndustnia, no es un capitalista y no puede interesar fa, los capltallsvka’is‘ para
que compartan con él los riesgos o las gapancias de la em%rg,gs:::o"‘el'ﬁegocm que
se propone establecer, tendrd que recurrir al préstamo &7l crédif8® Gue &/ pu-
dieran facilitar otros, y al bacerlo contraerd deudas y se Z\gg‘gxén\dlvers%so/' lases
de obligaciones que tendrdn que hquidarse con el tlemp&:?\;b%enﬁ\_ras"’t%nto Ia
forma particular que habrian de adoptar tales créditos, seguram\en‘ﬁ'gf‘&ependeré de
variadas circunstancias, no solamente de la inteligencia del que toma el dipero
prestado, simmo de los fines a que se destina ese dinero y de la sifuacidn del
mercado del crédito Es regla general de que antes de que sea posible obtener
crédito en una forma cualquiers, el que lo conceda tiene que contar con alguna
riqueza que posea o controle, el "que =olicita el crédito a fin de que de una sufi-
ciente gacantia Por consiguiente, el crédito parece desempefiar el papel de
suplementar el capital y permitir al hombre de negocios el facil desarrollo de
los mismos

Ademads, debe tomarse en cuenta que la facilidad con que se pueda dis-
poner del crédito, depende de la reputacién del fabricante o del comerciante, en
lo que toca a su habilidad para introducir su producto al mercado, o de la impor-
tancia o paturaleza de su pegocio

Puede también existir el caso en que el crédito se obtenga por medio
de garantia hipotecaria, flanza, efc  Asi por ejemplo, cuando se adquiere capatal
prestado por medio de uona hipoteca, se dah en prenda o bienes inmuebles o bie-
nes raices con lo cual se garantiza el compromiso contraido Estos sistemas de
crédito son mas comunes cuando las cantidades no son muy elevadas, sobre todo
cuando se emplea el sistema de fionza, suponiendo en este caso que el compromi-
so de pagar es directo, mientras que cuando se usa el sistema de hipotecas, se
considera que es un convenio de transferir al acreedor los bienes gravados, en el
caso de que el pago no se efectie, Estos sistemas de garantias son indivisibles,
pero en el caso de las sociedades andoimas la garantia adquiere la forma de obli-
gaciones o titulos que son partes fraccionarias de un compromiso com@Gn garanti-
zado con una hipoteca De le misma manera que los compromisos a carto plazo,
esas obligaciones tendran que reducirse, pero por lo general cuando se trata de
fuertes sumas (:a'mblén_los plazos son considerables, teniendo en este caso el
prestatario, tiempo suficiente para bacer los pagos con la ganancia del capital que
se le ha prestado

Como se ve, el fio de los préstamos de tal indole es permitir al deudor
atilizar el producto en una 1nversidp méis o menos permanente Asi por ejem-
plo, las sociedades ferroviarias de Estados Uobidos, por lo general, han tomado
dinero prestado mayormente de esta manera, método que se estd empleando cada
vez mas por las sociedades que explotan serviclos pablicos, aun cuando puede 1n=
dicarse que las grandes sociedades 1ndustriales han utilizado con menos trecuencia
esta forma de obtener dinero

Es asi que cuando se emiten obligaciones bajo este sistema, se espera
gue el interés s¢ pague de las ganancias que obtenga la sociedad; estipulindose a
veces que el pago del capital se haida por lo menos en parte, con las ganancias,
pero por io general se hace con el producto de la venta de nuevos valores.
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Al hablar de crédito comercial encontramos que los préstamos obteni-
dos por medio de hipotecas wu obligaciones hacen sugerir un natural contraste
con el primero, pues cuando un comerciante adquiere mercaderias ol credito, lo
bace con la idea de efectuar su venta antes de que expire el plazo del crédito y
colocarse de este modo en condiciones de poder cumplir su compromiso con el
producto de la veata, esperando ademas conseguir upa utilidad para si mismo
Este procedimiento de crédito ilustra lo que tenja en mente Mill cuando definid
el crédito como ubn permiso para utilizar el capital de otro

Del mismo modo, cuando un fabricante compra materias primas al cré-
dito o toma dinero prestado mediante un pagaré con el fin de cubrir salarios, es-
pera cumplir esos compromisos coan el producto de la vanta de los articulos ter-
minados; existiendo en tales casos una esperanza confiada en que podra reempla=
zar la cantidad total por la cual se obligd, con una sola operacién, s1endo el caso
distinto cuando se toma prestado divero a plazos largos, pues la cancelacidén de
préstamos de esta modalidad se hard en upa forma gradual

Vale asimismo aclarar que la distincién de préstamo que se hace para
fines de 1nversién y de los préstamos oblenidos para financiar gastos de explota=
c1én es muy 1mportante aunque esto no siempre lo tienen en cuenta o1 los gue
buscap crédito ni1 los que lo conceden.

En qué Consiste el Costo del Crédito

El derecho al crédito, esto es, el poder disponer en un momento dado
de mercaderias y servicios para efectuar su pago posteriormente, tiene que pagar-
se, a diferencia del caso de ciectas obligaciones y de pagarés a largo plazo en los
que el derecho o precio por el uso de los valores que 1espaldan, se expresa en
fotm(:—«) de interés, eotendiéndose también que en el caso Jde pagarés descontados
por un banco, el precio del crédito aparece en forma de descuento  Tay asimis-
mo casos en qQue no aparecen en una operacion de crédito ningin 1oterds, por
ejemplo, cuando sé compran mercaderias cuyo pago habid que ejecutarlo dentro
de 30 o 60 dias, el interés pagado por el deudor se oculta en el precio de dichas
mercaderias, a diferencia de que cuando las compras se hacen al contado, en las
practicas comerciales siempre se concede un descuento por el prooto pago, de don-
de es un tanto dificil calcular con exactitud ep este caso el importe del inlerés
aplicado en los pagos a crédito

En lo que toca a la tasa de interés ésta depende de la situacién del
wercado del crédifo  En las obligaciones y otros compromisos a largo plazo, las
tasas de ihterés son mas o menos bastante estables, aunque experimentan sus
pequedas varlaciones con la demanda y oferta de tales inver<iones  En lo relativo
a las emisiones de valores mobiliarios es probable que se manifiesten sus variacio-
nes en el precio mas bien por las variaciones en la tasa del interés

Por otra parte, el descuento del papel comercial varia en wun intérvalo
un poco mas amplio Durante un largo periodo gque dio principio en 1934, el pa-
pel comercial de primera categoria fue descontado en New Voik al tipo del 1%
algo menos Esta situacién es lu consecuencia de la acumulacidén de fondos en



la época de la depresién pero a medida que va aumentando la demanda de crédi-
tos, los tipos de descuentos suben, v en épocas de pinico, facilmente pueden lle-
gar a ser hasta de 12%, habiendo variado el promedio en los G'timos tiempos,
entre una fraccidn del 1% vy algo mas del 1% A veces cuando la tasa del mte-
rés para el papel comercial tiende a la baja, 1nclina algunas personas que no tie=
nen prcbabilidades inmediatas de pagar el dinero que adeudan, a utilizar el pa-
pel a corto plazo

Es natural que el deudor siempre busque la tasa mas baja disponible Por
ejemplo, se ha tomado dinero prestado al 4% mediante pagarés a corto plazo, es
claro que no podrd sentirse muy inclinado a sustituirlos por obligaciones al 6%,
salvo que el dinero se haga dificil, procurando en este caso hacer el cambio, pero
es probable que encuentre que el mercado no esti dispuesto a absorver Jas obli=
gaciones La ventaja de los préstamos a largo plazo es tan grande en cierto ramo
de los negocios, que los hombres de clara visidn prescinden a mewnudo de la ven-
taja temporal que representan las tasas de interés mas bajas concedidas a los paga-
rés a corto plazo, prefirtendo la mayor seguridad de las obligaciones a largo plazo,
pues cuando se toma capital prestado en tales condiciones, el deudor po siente el
temor de que le exijan la devolucién del dinero cuando talvez la situacién del mer-
cado empeora, lo que podria poner en peligro su negocio

Lo que hace el Crédito

La descripcién de las condiciones sobre las cuales se obtiene el crédito
puede servir de base para dar idea de sus funciones. Evidentemente el crédito
pno aBade pada directamente a la riqueza de-la comunidad, a menos quizi, en la
medida en que extrae capital de otras fuentes Al considerar el mundo en su
conjunto, la existencia del crédito no sumenta por si mismo el volumen de la 11-
queza, y cualguier inventario de la riqueza mundial seguramente no tendrd para
nada en cuenta el crédito, pues éste es sin duda, una relacién entre los 1ndividuos,
es nada mas que una cuestidn que afecta no a la cantidad total de la riqueza, sino
a su distribucién entre los hombres

Entre las principales funciones del crédito en cuanto se reflere a la pro-
duccién, estd la de distribuir el capital ya que por su medio, los hombres activos y
dindmicos pueden conseguir el control del capital indispensable para sus empresas
Es asi que s1 bien es cierto que el credito no aumenta la riqueza, si es capaz de

aumentar mucho el capital que se considera como medio dedicado a producir
,
riqueza

Por lo tanto, teniendo en mente tal funcidn se puede comprender facil-
mente el motivo que han tenido varios escritores al dedicar alabanzas en honor al
crédito exaltando sus beneficios, mas atin considerando que facilita la produccidén
mundial estimulando la creacién de riqueza en el sentido que es uno de los facto-
res mas potentes para tal fin

Relacién entre Dinero y 'Crédito

Es entendido que todo crédito deberd estar expresado en todo tiempo
ep dinero debiendo ademas estar siempre respaldado por reservas no sélo de ca-
pital, sino también de dinero



Tales reservas no cabe duda que son 1mportantes y pecesarias para el
caso en qus parte d= los compromisos crediticios, haya que cancelarse con dinero,
aun cuando no es ésta la Ginica relacidn entre dinero y credito, pues como se ha
visto, la funcidn mis general del dinero y lo que cronolédgicamente, fue quizi la
primera, eo servir como medio de cambio, sabiendo que s1alguna cosa ademas del
dinero apegado al patrdn monetario, sitve como medio de cambio, toma parte en
esa med]da de ]a Daturaleza del dlnero, v Slendo que en mucbas lmportanClaS
el crédito sirve para hacer cambios, es natural que se describa como un medio
dé cambio

Algunas veces se ha dicho que, puesto que la mayor parte de los cam-
bios se hacen utilizando el crédito, es éste vy no el dinero el principal medio de
cambio  Tal punto de vista es Gtil debido a que llama la atencién hacia los ser=
vicios del crédito, pero de ningtain modo debe esto conducir a ubpa interpretacidén
errdnea en cuanto a la relacién entre el dinero y crédito, o a considerar el crédito
como dinero, pues entre ambos existe una diferencia fundamental Como medio
de cambio, el dinero es de una aceptacién universal, en tanto que el crédito sola-
mente tiene una aceptacién limitada

Refinéndonos nuevamente a la relacién entre el dinero y el crédito, esto
hate resaltar la enorme 1mportancia de la distincidén entre el crédito en general y
los instrumentos de crédito  El primero no sirve como medio de cambio en nin-
ghn grado, a menos en la medida en que es transformado en alguno de los segun-
dos  Si el uso del crédito aplaza simplemente un pago de dinero, nada mas, pue-
de servir a un fin Gtil para el hombre de negocios, pero no desempefia en manera
alguna la funcién de dinero, ni disminuye la demanda de éste Sinembargo, cual-
quier 1nstrumento de crédito puede usarse para efectuar un namero cualquiera de
cambios, ademas del que le di16 origen, realizando de esta manera un servicio
propio del dinero

DPosiblemente es facil concebir a los pagarés y a otros documentos ana-
logos desempefiando tal funcién sin la interposicién del banquero Pero es de
advertir que en el mundo moderno es a través del banquero que se emplea el
crédito como medio de cambio, cualquier explicacidn que se de sobre esta reahi-
dad debera tener en cuenta el banquero Es el intermediario a través del cual
se distribuye el crédito entre los que desean utilizarlo, y aGtn cuando la descrip-
cién y funcionamiento de los bancos se puede reservar para otro lugar, tambiéo
podemos exponer de manera breve aqui, su relacién con la situacidn general del
crédito, debiendo en este punto, hablar del servicio que prestan los billetes de
banco en la actualidad

Entendemos que los métodos que emplean los bancos ep la actualidad
para prestar dinero varian en los diferentes paises, Se concede en algunos prin=
cipalmente utilizando esos billetes y el que los recibe los enplea como divero pa-
ra los pagos que tiene que efectuar, siendo dichos billetes simplemente los paga-
rés del banco, Se aceptan porque sop similares al dinero en su forma y ademés
porque se entiende que el banco emisor los respalda debids a las sumas de me-
tdlico que el banco guarda en relacién con la cantidad de billetes en circulacién,
en el entendido.que la reserva mantenida contra ellos debera siempre fijarla la ley
o dictarla la experiencia, siendo siempre una fraccién del importe de los billetes
emitidos, pues con una reserva del 20%, por ejemplo, se aumenta 5 veces la po-
tencia del dinero para efecluar cambios, mientras que el banco la tenga en reser-
va para redimir los billetes emitidos contra ella si fuera necesario; debizndd ha-
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cer notar que la cantidad de dinero en reserva y el importe de Jos billetes emiti-
dos en contra de esta reserva, varian con la demanda de capital, considerando que
en las épocas de calma se reduce v en las épocas de prosperidad se aumenta su
importe En todas estas cuestiones, cabe entender que silos billetes superan a
las necesidades llegan de nuevo a los bancos Corrientemente suele hablarse de
esos billetes de banco como s1 fueran dinero, pero el economista reconoce el 1m-
portante elemento de crédito que interviene en ellos y les llama, como hemos
visto, dinero-crédite Esto desde luego colocados dentro del sistema de patrén
oro gue permite la convertibilidad Actualmente a nuestro billete lo podemos lla-
mar dinero definitivo va que no existe Ja convertibilidad

Se comentaba muchp ademéas, sobre las 1bnumerables y desordenadas
emisiones de banco que circulaban en los Estados Unidos 'antes” de que se
promulgara la Ley Nacional Bancaria® Habia algunos bancos que emitian bille-
tes basados en los principios yo descritos y en una situacién bancaria general que
a menudo se le aplicaba el calificativo de cadtica y desenfrenada, pero que sin-
embargo conservaron un historial mas o menos honorable No obstante, fueron
tantos Jos abusos, que el pablico llegd a considerar la emisién de billetes como
una cosa del gobierno mas bien que como una funcidn de crédito. Esto dio por
resultado que en el sistema nacional bancario, la regulacién sustituyd a la conver-
tibilidad como un control sobre la emis16n de billetes de banco.

Sabido es que los billetes de los bancos nacionoles no estaban apoyados
por la demanda de capital, sino en los bonos depositados como garantia, y los bi-
lletes de banco de la reserva general tenian una base similar

Eu cuanto a los depdsitos bancanés, en los Estados Unidos el desarrollo
del crédito bancario se ha producido principalmente por medio del auge que to-
mé el sistema de depdsitos y cheques, sienno por dicho sistema que los créditos
circulaban por medio de los cheques y los giros librados contra las sumas deposi-
tadas eo las 1astituciones bancarias Es asi que dentro de tal sistema los présta-
mos bancarios se efect@ian entregando al deudor el producto del préstamo, sea en
billetes o en ofra moneda, pero estableciendo un crédito en su cuenta, pudiendo
hibear cheques contra tal credito  Algunas veces el que recibe el cheque no lo
cobra sino que lo deposita en ese mismo banco o en otro.

Es entendido que por medio de un arreglo de la contabilidad del banco,
o por un ajuste entre los bancos, el derecho de librar cheques pasa al nuevo due-
flo, por cuyo procedimiento, continuando indefinidamente, se moviliza el crédito
de un pais a través de las instituciones bancsrias sirviendo los fines de un
medio de cambio

Es de hacer notar que el volmen del crédito se desarrolla a medida
que aumentan los negocios de un pais y se contrae cuando ‘estos negocios dis-
minuyen, entendiendo que el crédito sicve para casi todos los fines del dinero;
mucho mejor que el dinero mismo, entre los que estin acostumbrados a wusarle,
haciendo la salvedad que siempre que hay que hacer pagos de importancia a per-
sonas que no estin muy famiitarizadas con las operaciones de crédito, es necesa-
rio el dioero paro tales liquidaciones Ejemplo familiar es la necesidad de dinero
para la recoleccion de las cosechas, pues cuando se recogen laS cosechas se ne-
cesita dinero para hacer los pagos corrientes Esta demanda estacional de dinero
en efectivo es, sinembargo, aun menor, a medida que el agricultor -se va acos-
tumbrando a usar los bancos



Cémo se lLiquidan los Crédites

Sabido es que por medio del crédito se crean gran nGmero de obliga-
ciones que deberdn pagarse en dinero, siendo evidente que seria 1mposible redi-
mirlas todas a un mismo tiempo, por cuyo motivo en este punto es cpnveniente,
mantener, centra el vencimiento de todos los créditos, una reserva de divero En
tal caso s1 la demanda de redencidn reducen las reservas, habra que buscar la ma=
nera de repoperlas y sélo pueden reponerse reduciendo los créditos, Este pro-
‘ceso seghn puede apreciarse, no mengua en modo alguno la riqueza existente, pero
con todo habrd que hacer npecesarios ajustes en los negocios, y los que habian
contado con que seguirian disfrutando de los créditos se ven obligados, en estos
casos, a reducir sus operaciones e incluso a abandonarlas De este modo, s1 la
demanda de hiquidacién sobre los créditos pendientes es geperal, se produce el
panico y la depresién comercial No quiere decir esto que se destruya pinguna
riqueza, pero si el control de la riqueza pasa mis y mas a manos de los propieta-
rios de ella, disminuyendo su actividad, lo que quiere decir gque disminuye el
capital o la riqueza utilizada en la produccién y al dismiouir el capital se redu-
ce la preducaidn de nueva riqueza,

DPor otra parte, en las épocas de prosperidad, la oportunidad de obtener
ganancias akrae las riquezas bacia las actividades productivas y el capital dispo-
nible aumenta a través del crédito, y como diria Mill, la facilidad para utilizar el
capital de otros se concede mas y mas hibremente; siendo de este modo cémo los
negocios o actividades mercantiles nunca estdn estacionadas, marchando por pe-
riodos alternados de prosperidad y de depresién Vemos pues que el problema
fundamental de la situaciép esti ep el crédito

Evidentemente, el mundo de los negoeios hasta hace poco, no se habia
preocupado por concebir algin sistema gue impidiera esas alzas y bajas, nada que
permitiera conceder mas libremente el crédito cuando éste fuera mis necesario
Demas esta indicar que por medio de un ajuste prudente de los organismos de cré-
dito, éstos pueden hacer mucho para aliviar la severidad de Jos periodos de ten-
sién y de relajacién  Vemos asi que el sistema de la reserva federal mejoréd mucho
la administracidn del crédito en los Estados Unidos, esperando siempre que pu-
diera ayudar a los bancos mis sélidos e impedir su quiebra, pero sinembargo, en
1933 fueron tan generales las dificultades de los bancos .que dicho sistema no pudo
hacerles frente, siendo asi que muchos baocos quebraron v al gobierno federal po
le quedd mas camino, en tal situacién, que declarar una moratoria cerrando todos

los bancos, permitiendo abrir sus puertas, posteriormente, a los bancus mias
sélidos /



CAPITULO III

Estudio de los Precios

Al dar principio al estudio y desarrollo de este capitulo habia que en=
trar con el andlisis de la economia, una relacidn con ciertas cuestiones que ataiien
a la teoria de los precios Es claro que al hablar de precio interesan dos puntos
el primero consiste en ver como se forma el precio, y el segundo en analizar la ma-

nera de cdmo da lugar un precio a determinados efectos

Eun lo que toca al primer punto, una condic1én superficial de lo que su-
cede en nuestra ctencia, 1ndica que en las varias formaciones de precios se revelan

v actGiap casos de estructura bastante diversa; siendo natural, que resulta imposi-

ble encontrar una férmula homogénea que pueda agrupar todas las formas que se
puedan 1maginar en lo que se reflere a la formacidén del precio  En lo que toca
al efecto de un precio, es posible esperar que lo determinante no sea el modo co-
mo este precio se puede producir, sino su magnitud concreta y la relacidon exis-

tente entre esta magnitud y las variadas circunstancias concretas de la ciencia
econdmica

DPor otra parte, se puede anunciar que existe una formacidn de precio
que sin tomar en mente el hecho de su frecuencia cabe una atencidn especial, por
la sencilla razén de que en tal caso el precio se sitia a un nivel tal, que es posible
enunciar postulados de mucha importancia con relacién a sus efectos Del mismo
modo es un tanto posible explicar los efectos de todos los deméas precios que se
pueden suponer como desviaciones que se refieren a los indicados efectos Micn-
tras tanto la forms de precio que interesa bien se puede deducir con un ejemplo
imaginario, pero sinembargo, siguiend® un criterio realista es preferible tomar co-
mo punto de partida un ejemplo que surja del mercado Sahiendo de este punto,
y cuando se haya podido plantear algunos principios generales en cuanto a la for-
macién del precio se refiers, en un mercado libre, habrd que ocuparse de otro con-
junto de problemas relativos a la estructura de los rendimientos,

Enframos aqui al Anédlisis de Oferta y Demanda

Bien se puede examinar lo que ocurre cuando se forma un precio en la
siguiente forma Supongamos que hay un agente que ha colocado, para determi-
nada mercaderia varias érdenes de compra a la vez que ha conseguido algunas
opciones para venta de la misma mercaderia pero en ambos casos dentro de un
campo limitado, por ejemplo un cliente ha ordenado al agente en cuestién com-
prar la mercaderia X al precio mas bajo pasible, pero no mis de una cotizacidén
de 100, en tanto que otro cliente que posee la misma mercaderia X le ha ordena-
do venderla al precio mas caro que pueda, pero no a una cotizacién 1nferior de
9970 Veamos ahora las diferentes érdenes de compra y veonta, tomando para
las érdenes de compra la palabra «Demanda» y para las érdenes de venta la pa-
labra «Oferta» formando una escala asi

5 ““'\\,
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Demanda ) Cferta
10000 0920 .
Q9 80 99095
09970 99 30
99.50 99 30
09 39 090 38
09 38 , 09 40
99 25 9950
0020 9970

En el supuesto de que se fije tanto para las Srdenes de compra como
para las de vents, de conformidad con la tabla anterior al precio (inico de 99 39
vy que las operaciopes canfiadas al agente se efectien a este precio, se ve clara-
mente que entre los compradores y vendedores en relaciédn con la escala de pre-
cios antes indicada, solamente se reahizan las operaciones de los primeros cinco
de cada una de ellos, en tanto que los tres Gifimos de cada serie quedan fuera,
pues para el comprador que sefiala el precio de 9938 y que no gquiere pagar mis,
le resulta el precio de 9939 elevado y no ejecuta la compra De Ja misma mane-
ra, el vendedor que fiy6 el precio de 9940 y que no estid dispuesto a vender'a un
precio inferior, el precio de 99 39 le resulta bajo *

Es oportuno observar en este punto que el precio de 99 30 que por este
momento se toma de up modo arbitratio, tiene tres propiedades las cuales con-
viene analizar

1°)—Con relacién a la oferta y demanda que indicamos, sio salir de los
margenpes establecidos, el precio fijado para ventas y compras serid el tinico homo-
géneo que marque una igualdad entre Oferta y Demanda

9°)—Sera este precio el tnico dentro del cual todos los que quieran
vender podrin hacerlo y del mismo modo los que quieran comprar a ese precio
podran efectuar la compra

3°)—Finalmente ser4 e] precio a base del cual se podra realizar el mayor
nGmero de operaciones

Esto es claro s1 analizamos el ejemplo propuesto  Por otra parte en el
caso de que el precio fuera superior a 9939, digamos 99 40 seguramente podria
baber un comprador que no pagaria tal precto, es decir que no estaria dispuesto
a pagar mas de 9939 y por otra parte bien podiia aparecer un nuevo vendedor
que estaria dispuesto a vender al precio de 9940, dando por resultado que en
esta situacidn habrian cuatro compradores contra seis vendedores, lo que nos estd
Lﬂdlcando gue la OEerta es mayor gue la demanda De Otra manera, en el supues-
to de que los precios fueran méas bajos que el sefalado, el resultado seria que la
demanda se mostraria en un punto méas alto que la oferta Supdngase por ejem-
plo, el precio de 9938 se observa perfectamente bien que en este caso habrian
mas compradores contra cinco vendedores De aqui se deduce de inmediato la
segunda propiedad que he formulado, es decir que s1 se hace oferta a un precio
diferente al de 9939, uno del conjunto del mercado, estaria en mejor disposicidén
para realizar operaciones que el otro, o mas claramente dicho, cuando el precio
fuere mas alto, mostraria interés por vender el conjunto de la oferta, (Vendedo-
res), v cuando el precio fuera mis bajo, mostraria interés por comprar al conjunto
de la demanda, (Compradores) En resumen esto quiere decir que no todos los
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interesados en la operacién de compra-venta llegarian a efectuarla a ese precio,
puesto que el aumento de precio da como resultado una coontraccidn de la de-
manda dispuesta a comprar, v la dismioucién del precio una contraccién de la
oferta que tenia disposicién de vender '

Con las explicaciones anteriores se puede llegar a conclusiones méas con-
cretas com relacién al papel que en este caso desempefiaria el precio de 99 30
Es evidente que un ntmero de 6rdenes de compra, representan a un ntmero de
clientes que estidn dispuestos a comprar mercaderia; pero ninguno de estos clien-
tes estd con 1dea de pagar un precio mis elevado que el indicado por &  DPor el
otro lado tenemos a los vendedores, quienes hao establecido cada uno de ellos el
menor precio que pretenden conseguir s en este punto que se plantea una in-
cégnita: LQuién serd el comprador o quiénp estard 1oclinado a comprar en tales
circunstancias? Es claro que s1 en este caso se 2firma el precio de 99;39, 1nme-
diatamente se establece quien comprard o quien estard dispuesto a comprar De-
ducimos que podra comprar quien esté conforme en aceptar ese precio, por lo
tanto, el que no esté dispuesto a pagar el valor estipulado o podrid comprar y el
que desee conseguir mayor precio que el 1indicado, no podrd vender LEnb esta
forma el precio efectia agrupaciones entre comprodores y vendedores, o mejor
dicho los selecciona determinando gquienes de ellos lleguen a terminar las tran-
sacciones y quienes quedan fuera de la compra y de la venta

Todo lo anteriormente dicho muy bien se puede explicar por otro méto-
do que es el de la forma grafica, pudiendo perfectamente representar las mismas
circunstancias analizadas con relacién a la oferta y a la demanda, valiéndose de
un sistema de coordenadas

¥

En este sistema de coordenadas el eje de la X servird para determinar
la cuantia de la oferta o demanda y el eje de la Y para indicar el limiie del pre-
cio. En el ejemplo que se ha estudiado puméricamente he puesto de manifiesto,
con relacién a la demanda el principio segtn el cual la cuantia de la demanda se
reduce cuando el precio es elevado, y aumenta a medida que el precio baja Estas
fluctuaciones de la demanda con relacidén a precio y cantidad se ven claramente en
la grafica N© 1, en la cual la curva de la demanda estd indicada con las letras
DD; la cual desciende de 1zquierda a derecha Aparejadamente vemos en la gra-
fica N9 2 las fluctuaciones de precio y cantidad con relacién a la oferta la que
estid representada por una nueva curva SS que asciende de izquierda a derecha,
vy en la cual se nota a la simple vista que a medida que el precio crece aumen-
ta la oferta,
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E. evidente que cada punto de la curva de la demanda o de la oferta,
respectivamente, refleja una determinada relacién, es decir, que s1 desde dicho
punto se traza a los dos ejes del sistema de coordenadas, una vertical se obtiene
de inmediato una cifra de cantidad y una cifra de precto. Eb la curva de la
demanda, por ejemplo, el punto Q ests indicando que para un precio determi-
nado por OP (que también es 1gual a MQ), la intensidad de la demanda esta in-
dicada por OM De la misma manera al referirme a la curva de la oferta (grafi-
ca N9 2) encueatro que al punto B de la curva, siendo el precio OC (que es 1gual

a NB) la intensidad de la oferta serda ON

De lo dicho y admitiendo que en estas curvas hay una determinada 1n-
clinacidn, se puede deducir lo siguiente Que al precio OP corresponde la de=
manda OM, en el caso contrario cuando el precio sea mas bajo, la demanda serd
mayor, y méas pequeda cuando el precio sea mayor

Con relacidn a la oferta se ve que al precio OC la cantidad ofrecida eS
ON, pero serd mayor s1 el precio se sitéia armba de OC, y menor s1 el precio e
inferior a OC

Hemos visto graficamente, pero por separado, las alternativas de la ofer-
ta y la demanda. Conviene estudiarlas conjuntamente

Representando conjuntamente en una séla grafica la oferta y demanda se
obtiene de inmediato un punto en el cual se cortan las dos curvas, siendo en él la
oferta y la demanda de 1gual magnitud

Y
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Esta grafica nos esta indicando el precio en el mercado libre

Tal como quedd dicho y de conformidad con la grifica N9 3 se encuen-
tra que el punto £ estd determinando el equilibrio entre oferta y demanda, es

decir que toda la cantidad ,ofrecida y demandada, (OF) fue wvendida al precio
OB (igual a EF)

Asimismo se deduce de esta grafica que s1 el precio baja por ejemplo a
OA la demanda aumenta hasta OG Es asi como queda demostrado que a ningéin
otro precio homogéneo serd posible realizar un mayor némero de operaciones,
pues fuera de este precio a cualquiera otro habrad alteracién en la oferta o
la demandas

Ahora surge un problema que determina la interrogativa de que s1 el
tipo estudiado hasta hoy de estruckura de mercado, la relacién eutre precio y



cantidad de oferta v demanda dentro de limites establecidos, en la que la oferta
estad representada por una curva ascendente, v la demanda por una curva descen-
dente, serd posible considerarse como tipica o como generalmente vilida Ade-
mas si el reflerido precio seria capaz de imponerse en el mercado y en cua-
les casos !

Pienso que para dac solucibén a este problema, talvez seria preferible in-
vestigar en primer lugar la estructura de la oferta y la demanda En esta situa-
c16n pueda que sea conveniente hablar sobre Ja estructura de la oferta y la de-
manda de bienes que salen al mercado debidamente terminadas y listos para
el consumn

En este campo pues eotramos al estudio de la estratificacién de la
demanda

En cualquier lugar en que se trate de adquirir bienes, se puede ver
con claridad que el sujeto deja buena parte de su disponibilidad monetara, al-
gunas veces limitada, con el fin de cooseguir lo que necesita, v es cabalmente
esa limitacion de recursos disponibles para la demanda de articulos de consumo,
lo que da fundamento a varias circunstancias que hacen determinar que la de-
manda de un erticulo sea atin mayor mientras mas bajo sea el precio

En primer lugar es entendido que el criterio subjetivo del individuo
con relaciéon a los bienes econdmicos y a muchas ofras cosas que con estos bie-
nes pueden conseguirse, es bastante distinto, siendo asi que a éste le parece bas-
tante apetecible cierto bien de consumo, a otro individuo le parece muy apeteci-
ble otro bien de consumo distinto al que le parecié: al primero, de donde resulta
que en situaciones mis o menos iguales, el primero seguramente estid dispuesto
a pagar por el bien que él apetece un precio méas alto, mientras que el otro segu-
ramente, por ese mismo articulo que desea con menor intensidad, estaria dispuesto
a pagar un precio mas bajo Es asi que, la primera de estas dos personas trata-
r4d de hacer todo el esfuerzo posible a fin de adgquurir y aprovechar el articulo o la
mercancia que ¢l apetece aun cuando deba renunciar a muchos otros bienes y
aun también cuando tenga que pagar por el bien apetecido, un
precio elevado En la misma situacidn estari la segunda persoma gquien apete-
cerd otra clase de bienes de consumo y solamente en el caso de que el articulo
que desea el primero con mas 1oteosidad se sithie en un plano de precio mas
barato, posiblemente se inchinaria a adquirirlo Es por tal razén que el bajo pre-
cto de un articulo, demuestra que surgen como compradores ciertas personas que
dan a los bienes de consumo, menos deseados por ellos, una estimacién subje-
tiva muy baja

En segundo lugar pueden existir muchos casos en los cuales el compra-
dor no se limite a adquirir una sola cantidad de un determinado articulo, antes
bien, deseard adquirir varias cantidades hasta quedar satisfecho plenamente, pero
babrd que tomar en cuenta que cuapto méas alto sea el precio, seguramente habra
de parte del compradar, una restriccién en la demanda de tal mercancia, por el
contratio es de suponer que cuando el precio disminuye, aumenta la demanda del
comprador individual, siendo asi, que la dismioucién de precio de la mercaderia
da por resultado que el comprador individual se coloque dentro de la posibiidad
de poder adquirir una mayor cantidad del articulo en cuestidn.

En tercer lugar habia que considerar la capacidad patrimonial y renta=
ble de las personas, situaciones que siempre han s1do muy distintas y por tanto
el resultado es de que la disponibilidad para la compra de mercancias muestra



escalas diferentes, segin los individuos, lo que da lugar aun cuando siendo 1gual
la apariencia de un determinado articulo, cuando su precio es alto, solamente
aquellos que cuentan con mayores disponibilidades estazrin en una situacién mas
propicia para adquurirlo, pexo s1 el precio de tal articulo baja, encontramos que
sectores mas amplios aubp cuando cuenten con una potencialidad adquisitiva més
baja, estarén también en la posibilidad de comprarlo Esto estd indicando que el
precio bajo da por resultado la expansién de la demanda entre los sectores de la
poblacién que cuentan con menos poder adguusitivo

Eb consecuencia, los tres puntos antes indicados estdn influyendo siem-
pre en la misma direccidn lo que nos muesrra seguidamente la relacién entre pre-
cio y cantidad de la demanda con referencia a una determinada mercancia, en-
trando siempre en el campo de que a medida que el precioc es mas elevado, la
demanda serd menor, siendo ésta mayor cuanto mais bajo se muestre el precio

Queda pues claro en este punto que la estratificacién de la demanda es
un fendmeno que queda circunscrito con una férmula que se demuestra cuando
a cada precio le corresponde una determinada intensidad de la demanda, llegando
nuevamente al enunciado tipico de que s1 el precio es elevado, la demanda
serd menor

Pensando nuevamente en nuestro agente que nos i1maginamos al princi-
pio de este estudio, es facil observar que st hubieran algupnas érdeces de compra
emitidas en determinado momento y anotadas en el libro de érdenes de este agen-
te, representan con sus margenes, una curva de la demanda. Pero también es fa-
cil pensar que en ese preciso momento en que el agente toma bajo su cargo esas
4érdenes surge algo que de molivo a los interesados patra modificar sus 6érdenes,
pudiendo resultar entonces que baya algunos dispuestos a aumentar o a rebajar
dichas érdenes

En tal situacién, que bien se puede llamar de hecho, es claro que con
base en algunos nuevos datos, se tendrad una rueva curva de lJa demanda o em-
pleando términos mas apropiados se advertird un desplazamiento de la primitiva
curva de la demanda En resGmen se puede decir que cuando los mirgenes se
eleven (o aparecen compradores puevos, con margenes méas elevados), la curva de
la 'demanda se desplaza bacia la derecha Del mismo modo una regresién de la
demanda tendrid que desarrollarse en la misma forma de izquierda a derecha, y
en este caso babra personas gue seguramente estardn dispuestas 2 pagar por una
mercancia precios mas altos, y otras que querrdn comprar a precios mas bajos,
lo que podrad seguir sucediendo aun cuando un siopGmero de noticias esté indi-
cando un puevo desplazamiento de la curva de la demanda Es por esto que tie-
ne mucho interés la circunstancia de que entre precio y cantidad de la deman-
da, se pueda establ'ecer una relacién de tal magnitud que de motivo a una opi-
nidn equivocada

Es faal suponer que como resultado de datos favorables, la curva de la
demanda se desplace bacia ]a derecha; motivo que da por 1esultado una altc—.:rac:lén
en el mercado y por tanto un alza de los precios v esta alza puede 1cducir a algu-
nos a supcner que los precios seguirdn subiendo, Jo que da lugar a que fijen sus
limites como compradores a precios mas altos, resultando de tales movimientos,
tipos de precios mas aitos cuya relacién serd que mientras méas elevado sea el
precio, mas elevada serd la demanda  Mientras que a la inversa Ja obtencién de
malos datos pueden dar por resultado una restriccidn de la demanda ocasionando
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una baja de los precios, perfilindose asi, un nuevo desplazamiento de la demanda
bacia la 1zquierda En este punto es posible afirmar que la persona que con cla-
ridad perciba la importante distincién entre una curva basica de la demanda y la
situacién de un desplazamiento de ella, no sera ficil de que caiga en una 1nter-
pretacidn equivocada dentro de tal relacidn: esto en tanto que al hablar de la de-
manda y relacionarla con la formacién del precio, serid con referencia a una curva
basica de la demanda En esta situacida vale ofrecer algin ejemplo

Supdogase que en algin mercado existe uca determinada demanda de
articulos de primera necesidad, sobieviniendo en este caso, una mala cosecha,
amenaza de unz guerra, etc, lo que hace presuponer una falta de disponibilidad
en lo que se reflere a tales productos, cayendo en la cuenta de que s1 ezisten ta-
les peligros y s1 los medios lo permiten, habrd que comprar lo que se pueda atin
a precios elevados; lo que quiere decir que la curva de la demanda se desplazara
a la derecha Sube en este caso el precio, se divulga mas y mis la noticia de
que hay un peligro de escasez en el mercado y los precios aunque aumenten cada
dia ma3s, se refleja una situacién de pinico por el cual la curva de la demanda se
desplazti csnstantemente hacia la derecha, y a pesar de las variacionesque expe-
rimenta el mercado, se notard que las compras serdn mas abundantes

Después de este anilisis entramos a estudiar la formacién del precio en
el mercado libre

Hasta aqui he hecho un paralelo entre la curva de la demands, que
desciende de 1zquierda a derecha y la curva de la oferta que asciende de 1zquierda
a derecha Observando la grafica N9 3 de nuestro estudio, se nota el punto de
interseccién entre ambas curvas, indicando el precio en que la oferta y demanda
se cifran en 1gual cantidad, y en este punto es ficil demostrar que en el mercado
libre se podrd producie también este precio y para ello no habra mas que valerse
de una suposicién  Eo un lugar que se denominard mercado, esto sin que se
quiera 1ndicar que el lugar de mercado deba ser un sitio o un espacio limitado
por cuatro paredes, se reinen vendedores y compradores, unos ofreciendo su ar-
ticulo y otros tratando de adquirir esos articulos, cada uno propone wun precio ca-
prichoso notindose de inmediato st a tal precio seria factible que tanto la oferta
como la demanda llegarédn a tener la misma magnitud; pero en el caso de que la
relaciédn indicada no se produjera, y s1 por ejemplo, la oferta fuera de mayor vo-
lGmen probablemeate habra alguno de los vendedores que si no le fue posible
vender, pero que sigue interesado en vender, seguramente ofrecerd la mercaderia
a un precio més bajo Este fenémeno se continuard produciendo hasta que la
oferta y la demanda coincidan en un determinado punto y se establezca el precio
de equilibrio o el caso coatrario, es decir que al precio ofrecido resultard la
demanda mayor que la ofarta, uno de los compradores que estid deseoso de adqui-
ric la mercaderia estaria dispuesto a pagar dicho precio y si fuera necesario algo
mis, pero en el caso que no le fuera posible adquirirla dentro de tal situacién
pagaria sin duda cualquier precio, cuyo caso podria seguir produciéndose hasta en-
contrar el punto de equilibrio de las dos curvas

En este tipo de formacidn del precio, Ja funcién del mismo es conseguir
quz en la operacién tomen parte, o concurran todos aquellos que quieran comprar
o veader al precio que se estd formando, quedando excluidos aquellos que aun-
que 1nteresados en la compra, consideran que el precio es muy alto, y a los inte-
resados en la venta que del mismo modo encuentran gque ese precio es muy bajo.
Por otra parte el interesado en comprar gque desea adquirtr la mercaderia a un



precio més bajo, podra encontrarse con otro interesado en la misma compra y que
habia quedado excluido de ella, debido a que para é! el precio era demasiado alto,
asimismo el interesado en vender que tratase de conseguir un precio mas elevado,
posiblemente se encontrard con otro interesado en la misma venta, que hasta ese
‘momento no habii llegado a la posibilidad de vender porque el precio lo encon-
traba muy bajo Es asi que en un mercado completamente libre, la competencia
entre compradores y vendedores da por resultado un precio que equipara la oferta
y la demanda, denominédndose a este precio, que en dicho mercado,crea un equilibrio
momentaneo, «precio de equilibrio», Es claro que tal deduccién resulta un tanto
sencilla; no asi el hecho de responder a la pregunta de cuidndo y en qué oportuni-
dades surgen estas caracteristicas de un mercado de libre competencia, o sea cuan-
do en verdad, el efecto de la «ley del precio» pueda dar lugar a la formacién de
este precio de equilibrio

Estas consideraciones desde luego, tienen por base el supuesto de que
en primer lugar el mercado en que la organizacién comercial deja funcionar con
el mipimo de rocamientos el sistema de la libre formacién de precios, existiendo
otros muchos mercados que tienen su diferencia con éste por la razén de que hay
obsticulos, mas o menos grandes, que se oponen a la ley del precio Al rededor
de lo anteriormente escrito y para poder hablar de una formacién que en algin
modo corresponda a la ley general de los precios; es de suponer que habrd de
existir tres puntos importantes

El primer punto serd con referencia a la oferta y demanda que estin
siempre representados por compradores y vendedores, sin que ninguno de tales
interesados participe en una forma decisiva en la oferta o en la demanda.

El segundo punto sera eo cuanto a la organizacién del mercado, el que
debera ser de tal naturaleza a fin de que el conjunto de oferta y demanda se en-
cuentren pronto y sin dificultad alguna, Esto bard ver mas claramente la situa-
c16n del mercado a quienes interese intervenir en las transacciones

En el tercer punto colocamos a los compradores y vendedores los que
con plena libertad podrin efectuar sus operaciones comerciales, tratando de con-
seguir los unos precios mas bajos (compradores) y otros precios mas altos

(vendedores)

En lo que toca al primer punto se nota de inmediato que la situacién
de la oferta y demanda es de tipo vertiginoso, es decir que tanto compradores co-
mo vendedores desean efectuar sus transacciones rapidamente.

Con referencia al segundo punto se hablé de organizacién de mercado y
que la oferta y demanda se encuentran pronto y sin dificultades Lo contrario
es el caso de un mercado que efectie sus operaciones con grandes fricciones en
cuyo caso no puede existir un precio homogéneo, sino que se registrardn en él
diferencias de precios, sobre todo cuando se trata de mercados de articulos de con-
sumo, a menos que en &l rjan precios intervenidos

Sobre el tercec punto, éste se explica por si solo vy no hay mucho
que comentar,

1
Aqui dejo punto final en cuanto al precio .que ha sido considerado en
una de sus diferentes especies, o sea la formacién del precio de competencia.

P



Seguidamente habrd que pasar al estudio del precio dentro del sistema
de monopolio

No cabe duda de que st se consideran otras modalidades sobre la for-
macidn de los precios es interesante pensar en la formacién del precio dentro
del sistema mobupolistico, y asi, después de bacer referencia al de competencia
se llega a tratar ofra wodalidad de formacién de precio que en slgunos aspectos
puede tomarse como réplica de aquel, 0 como también el caso en gque dicho de
otro modo, mas bien puede hablarse de una situacién econdémica unilateral en lo
que toca a la formacién del precio

Es por tanto que en primer término habia que analizar como punto 1n1-
cial, la situscién del mercado, sin el cual puede llegarse a la formacidn del precio
de monopolio Se afirma que existe monopolio cuando la oferta o la demanda
de un articulo, en un mercado, se halla concentrada en una sola persona Es
agqul que existe o bien un propietario que aparece como Gbpico proveedor de cier-
to articulo, o un uonico 1nteresado en su calidad de comprador, o bien que haya
grupos que ofrezcan o demanden, poniéndose de acuerdo para operar conjunta-
meonte en el sentido de seguir una politica de monopolio, siendo sin duda de ma-
yor interés el caso de monopolio de la oferta, advirtiendo que los casos de mono-
polio con relacion a la demdnda, son menos frecuentes, debiéndose tal circunstan-
cia a que la demanda con relacién a cada clase de mercaderia es muy vanada y
de estructura muy diversa, lo que significa que upa situscién de monopolio, po-
dria llegar a formarse en raros casos, es decir, cuando existiera una demanda su-
mamente hmitada, de un articulo o de un medio de produccién Naturalmen-
te que es de supoper que el monopolista lo {inico que persigue es su propio 1n-
terés, siempre con cilerta reserva, pues de otro modo podria provocar la inter-
vencién del Estado

Sioembargo la verdad de las cosss es que es evidente que en la fijacién
de precio, el monopolista es libre, en un sentido completamente diferente al que
dstd colocado up vendedor en un mercado de libre concurrencia  El monopoliéta
muy bien puede fijar a su producto el precio que le parezca, ya que nadie puede
competirle, pero naturalmente que esta situacion no debe tomarse eo sentido
completamente 1limitado, pues el monopolista debe tomar en cuenta hasta qué
punto el consumidor aceptard su precic Y es precisamente esto lo que pasa en
un mercado libre, que restringe la libertad del vendedor aéin cuando sea libre en
cuanto a la formacion del precio, pues siempre existe el peligro de encontrar un
competidor, motivo por el cual sélo podrd vender a un precio sobre el que nipgén
otro vendedor podria llevarle ventaja

Siguiendo al monopolista, éste estd en condiciones de fijar o pedir, por
su producto el precio que le reporte el mayor beneficio, pues en la situacién de
monopolio ningln otro ofrecerd un precio menor al fijado por él  Claro es gque
el precio de monopolio se deriva paturalmente de la estructura de la demanda,
es decir que cuanto mas elevado sea el precio fijade por el monopolista menor
sera el poder adquisitivo de la demanda

Eo el caso del monopolista el rendimiento total serd el producto del
total de unidades vendidas por el precio de wunidad, quedando grificamente re-
presentado el valor méximo por el cuadrilitero mayor que pueda representarse

4
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por la curva de la demanda, representando al mismo tiempo la mayor ganancia
para el monopolista Es asi que la dependencia existente entre la cantidad de
la demanda dispuesta a comprar y el fipo de precio, sitéia al monopolista en la
posibllidad de seguir dos caminos diferentes en su politica de monopolio, o sea
primero, que el monopolista determine in precio que pueda satisfacer la deman-
da que estd dispuestec a comprar en ese precio, o abasteciendo el mercado con
cterta cantidad de producto y dejando que el precio sea determinado por la de-
manda que pudiera aparecer en el mercado Estos procedimientos por lo regular
son seguidos por los Kartel industriales resultando tal politica cuantitativa cuan-
do el Kartel sigue este criterio mediante complicados sistemas que limitan la
produccidn, no solamente limitaciones lineales sobre la produccidn da las empre-
sas, sino que también distribucién de cuotas, muchas veces asociadas de premios
para las empresas que se mantengan bajo de las asignadas, aplicando asimismo
multas a aquellas empresas que su produccién sea mayor de las cuotas estableci-
das, advirtiendo que cuando la politica monopolistica de un Kartel que domipa
un mercado se expande a un mayor ntimero de empresas individuales, no es sufi-
ctente una sencilla regulacién sobre el precio s1 ello no va acompafiado de una
regulacién en la cantidad a producir, pues se sabe que las empresas particulares,
cuando se elevan los precios se 1interesan en producir lo mis que puedan quedan-
do sus almacenes abarrotados por la produccién 1limitada y por las bajas ventas,
debido a los altos precios, se plantea la posibilidad o mejor dicho el peligro de
que haya una desintegracién del Kartel, s1 no se consigue imponer un limite en la
produccidn, o buscar mercado en el extranjero (dumping de los Kartel) para los
productos restantes, wmuchas veces a mas bajos precios de los que existen en el
mercado 1ntertor  (Discriminacién de precios)

1
1

Por otra parte, la situacién de mopopohio, po solamente permite formar
un precio apnico, sino que estd ademas en la posibilidad de establecer precios di=
ferentes que en muchas circunstancias pueden ser aprovechados para aumentar el
beneficio del monopolista Sabemos que en un mercado en régimen de libre con-
currencia siempre existe |a tendencia a establecer un precio homogéneo, y muchas
veces el comprador que estd dispuesto a pagar mads que los otros por un articulo,
encontrara la facilidad de comprar al mismo precio que pagap otros compradores
de menos poder adquisitivo, pudiendo apartarse de este modo del wvendedor que
pide mayor precio, encontrando otro que desee vender (inicamente al precio de
mercado donde el monopolista dominala oferta como tainico vendedor, pudiendo és-
te aprovechar la estratificacién de la demanda, es decir, el hecho de que al lado de
compradores de menor capacidad adquisitiva, hay otros que se encuentran en si-
tuacidn de pagar mas por su mercaderia, exigiendo de este modo, 2 los comprado-
res 1nteresados que se encuentran en mejores coudiciones un precio mayor que a
otros que no estin en la posibilidad de soportar tales exigencias

Aqui doy por terminado el estudio del presente capitula y paso a conti-
puacidn a considerar el cuarto capitulo de mi tesis
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CAPITULO IV

Comercio Internacional

1)—Teoria Histérica del Comercio Internacioral

Aparte del desarrollo y estudio de los capitulos anteriores no es posible
dejar fueia el complemepto indispensable en la vida de tales actividades, o mejor
dicho, hacer las consideraciones del caso, al papel que, en el proceso y desarrollo
econdmico de los pueblos, juega el comercia 1nternacional, haciendo un pequefo
recorrido histdrico sobre algunos principios relacionados con este punto; pues a
m1 juicio es muy nteresante aclarar la forma en que su entendimiento va progre-
sando Jentamente, siendo ademas 1mportante la consideracién y estudio de algu-
nas opinlones primitivas que no sélo dejan ver las profundas raices de doctrinas
que han s1do aceptadas como buenas por los economistas, sino que al mismo tiem-
po aclaran el origen de infinidad de equivocaciones populares

Fue asi como los mercantilistas de los siglos XVI y XVII formularon
los principios de una teoria del comercio 1nternacional y aun cuando Platén,
Acistételes v Tomas de Aquino en Sus escritos plasmaron algunos principios de
tipa econdémico, no dejaron ellos ninglhn estudio concreto sobre la economia 1in-
ternacional, y no fue sino a decir verdad, hasta entrar a Ja era mercantilista que se
dio muy pequena atencidn a Jo relacionado con el comercio, debido en buena parteé
al mal concepto gque se tenia de las practicas mercantiles, mas en los albores del
siglo XVI, hallamos que el comercio y comerciantes son ya fuertes y poderosos,
encontrandose ademis por aquella época, naciones i1gualmente fuertes en el sen=
tido moderno, por las mismas razones, como por ejemplo Espafa, Francia, Ho-
landa, Ioglaterra, las que trataban de desarrollarse aisladamente, bien por su rela-
tiva nueva vida o ya por el ambiente de lucha del que surgieron  Tal nacionalis-
mo 1ba dando lugar al nacimiento de muchas 1deas econdémicas y haciendo que
los pensadores de tal tiempo dieran mayor atenciédn a las operaciones comerciales
entre las naciones rivales, entrando asi a funcionar las 1deas mercantilistas

Sin entrar en mayores detalles, creo conveniente indicar que el mercan-
tilismo era un sistema de politica comercial que reinaba en Inglaterra y en varios
otros paises de Europa en los siglos XVI y XVII, v tanto la teoria como la poli-
tica sobresalian por un pacionalismo gque hacia énfasis en la prosperidad y fuerza
de la nacién, considerando que el bienestar de una nacién es algo muy superior al
de el individuo, sustentando la 1dea de que la principal finalidad de los recursos
disponibles de una comuntdad debian destinarse a servir los intereses del Estado,
eo el sentido de que no debia entenderse la actividad como un medio de conse-
guir satisfactores para las pecesidades y deseos individuales, sino que ante todo,
tales posibilidades debian tenerse como una fuente de fuerza estatal. Es asi co-
mo el concepto medioeval del objeto del esfuerzo humano era el de encontrar la
szlvacién del alma, en tanto que el liberalismo econédmico trataba de encontrar el
bienestar material de los individuos, los mercantilistas vieron en estos individuos,
o stibditos del Estado, solamente medios para encontrar un fin siendo éste la
fuerza del mismo Estado

Mais o menos dentro de este ambiente un tanto caldeado, se desarrolla-
bao las teorias y doctrinas mercantilistas v las paciones jdévenes constantemente



en pugoa trataban de crear estados unificades con relacidon al comercio y las colo-
nias, siendo asi que los estadistas propugnaban pevitablemente por un punto de
vista netamente nacional que se dejaba ver ademas en medidas politicas y practi-
cas, publicAindose ademéds upa intensa propaganda para justificar o criticar tales

inchnaciones concretas del nacionalismo dominante, los que ademés influian sobre
el curso de la politica

Todos SabemoS que desde su orlgen més !emO‘ZO. SIEmpre s preocupé
el estudio de la economia, por la adquisicién y distribucién de la riqueza, pero
sip embargo tanto el material de estudio como la forma de conseguirlo y las deter-
minaciones alcanzadas dependen naturalmente del concepto que se tenga de lo
que coostituye riqueza Es asi que desde Adam Swith, todos los economistas
bhan estado de acuerdo en que la riqueza estd copstituida por los satisfactores Gti-
les al hombre mas escasos en relacién con sus necesidades, por lo que debido a
tal acuerdo 1picial, el anélisis de las causas gue determinan la produccién y los
principios gue rigen la distribucién uniforme, de doode han resultado conclusio-

pes que aGo en medio de violentas discusiones en cuanto a detalles, ban sido
aceptadas por cas1 todos °

Desde luego, 'las doctrinas mercantilistas disfrutaban de la misma unapi-
midad, atin cuando éstas eran muy distintas a las que :e aceptan hoy, ya que la
diferencia que existe entre las conclusiones del pensamiento econdmico maderno
y las del mercantilismo es en buena parte la resultante del hecho en cuanto a que
su opinidn en relacién a la riqueza, tiene pocos puntos de contacto eo lo relativo
a que no le concedian el primer lugar a las mercancias que sirven para satisfacer
necesidades de tipo general sino a Jos metales preciosos encontrindose eo cas:
todos los escritos de los mercantilistas la tendencia bien marcada de que sélo el
oro y la plata formaban Ja verdadera riqueza Esto queda confirmado con los si-
guientes pensamientos del mercantilismo  «El oro y la plata son los Ginicos teso-
ros de la nacidén o los més importantes Lo Ginico que puede compensar por los
metales preciosos exportados son los 1mportados :

Seguir ¢! camino verdadero para juzgar del aumento o disminucién de Ja
riqueza de la nacién a causa del comercio que llevamos con extranjeros, es exami-
nar s1recibimos de ellos dinero o les enviamos el puestro

La finalidad general y Gltima del comercio no es la rigueza en general,
sino concretamente abundancia de plata, 010 y joyas que no son perecederas, o1
tan mudables como las otras mercancias, sino que son riqueza en todos los tiem-
pos y en todos los lugares \

Todas las demés mercancias terminan con el consumidor, pero el dicero
sobrevive, y por cuantas méas manos pasa mejor; de manera que en cierto sentido
el uso no lo destruye, como a las deméas mercanciss, sino que lo deja como si
dijéramos 1nmortal»,

Por lo anteriormente considerado, no esta muy dificil epcontrar la razén
del trato diferencial concedido a los metales preciosos, v seguramente era una con-
fus1én, patural en aquella época, debido a que el anilisis econdémico estaba muy
poco desarrollado, lo que no permitia ver mas alld de los fenédmenos superficiales
producidos por una economia monetaria relativamente nueva, y es claro que den-



tro de este sistema econémico en donde los ingresos se pagan en dinero, en donde
la riqueza de una persona es medida en términos de dinero y en donde todas
las operaciones comerciales estdn sujetas a su uso; es preciso tener mucha visién
econdmica para no conceder demasiada importancia al medio universal de cambio
vy medida de valor, siendo frecuente atin boy la tendencia de confundir el divero
con la niqueza, demostrandolo el apoyo popular que encuentran algunos proyec-
tos inadecuados de distribucién de la riqueza (comunismo), y ciertos programas
de tipo inflacionista :

Es de tal modo que ademis de la identificacién un tanto senailla con
referencia al dinero y la riqueza, el pensamiento mercantilista se encontraba apo-
cado por otros errores méis o menos 1dénticos; por ejemplo en lo relativo a la cos-
tumbre del ahorro existia muy elevada, en cuanto a que se consideraba como
una acumulacidn de riqueza en vez de pensar que era acumulacién de capital ne-
cesario para mover la produccién de mercancias y servicios, no como una mera
acumulacién de ripueza De aqui resulta natural que el concepto de durabilidad
y el elevado valor del oro y la plata los hiciera muy adecuados para tal fin, consi-
derando al mismo tiempo que la abundancia deberia garantizar a un pueblo los
medios seguros para conseguir un elevado proceso de acumulacidn

\ Se puede 1ndicar ademés la existencia de otras 1deas que daban fuerza
a la identificacién del dinero y la riqueza en el sentido de que la abundancia de
dinero facilitaba o proporcionaba un estimulo muy activo al comercio y a la pro-
duccidn, y aunque tal opinidn concedia mucha mas importancia al dinero como
medio que como fin, los partidarios de tales 1deas no se daban cuenta que eran
1ncompatibles con los principios fundamentales de la doctrina, resultando gue esa
predileccidn especial hacia los metales preciosos Gnicamente aclara otros elemen-
tos del pensamiento mercantilista en lo que se refiere a la mayoria de sus medi-
das politicas y pricticas De lo anterior se deduce que si1 Gnicamente el dinero
era riqueza, s1 el ahorro Gnicamente se reducia a atesorar y si la afluencia de di-
nero era lo que solamente podria facilitar el comercio y la produccién, seguramen-
te gquien pretendiera aumentar la riqueza y poderio de una nacidn, tendria que
estimular por todos los medios posibles la acumulacién en gran escala deoro y
plata; por ejemplo dictando restricciones a la exportacidn de las metales preciosos
v otras medidas sobre el camhbio exterior De estas i1deas nacidé la doctrina que
constituyd la principal razén y preponderancia del mercantilismo la teoria de la
balanza comercial Segln tal teoria s1 una nacién po cuenta cop minas de oro
y plata, deberd adquirir estos metales por medio del comercio exterior, vendiendo
en el extranjero mas de lo que compra a fin de aumentar la {riqueza nacional, to=
mando todas las medidas adecuadas para copseguir una balanza comercial favora-
ble, por ejemplo aranceles protectores, reglamentaciones al comercio exterior, po-
litica colopial restrictiva en el sentido de monopolizar el comercio y los mercados
coloniales; bajos salarios estimulo al aumento de poblacién etc Todo esto sig-
nificé ademéas de exportaciones abundantes y baratas a que muchos se dedicaron,
a las actividades manufactureras y al comercio, y atin  mas, se traté de controlar
el consumo de articulos de lujo, prohibiendo su 1mportacién debido a sus
altos precios

Sobre tales 1deas el mercantilismo se desarrollé bajo la influencia de
los seguidores de estas doctrinas, tales como Gerad Malynes—1622. considerd
que «el dinero tiene una 1mportancia decisiva para la economia nacional, soste-
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niendo que la pérdida de metales preciosos era ruinosa para el comercio de un
pais y que su retencidn era deseable a foda costa, hasta el extremo de establecer
prohibiciones directas sobre la expertacién de metalico A pesar de esto,vid con
clariddad que una balanza desfavorable exigia la salida de metalico y reconocid la
relacidén existente entre lo salida de éste y la balanza comercial, pero al llegar el
momento de recomendar la polifica a seguir no utilizé esta 1dea limitindose a re-
comendar la retencién del metdlico dentro de las fronteras de un pais»

Como rerultado, la situacidn mercantilista adelantd del metalismo a la
1dea de qué las exportaciones e 1mportaciones de oro y plata estaban sujetas so-
bre todo del estado de la balanza comercial en el sentido de que un excedente en
las exportaciones da por resultado un aumento en el ingreso de metalicoy ala
inversa, un aumento en las importaciones significa una salida de metilico, conclu-
yendo en que estimulando el comercio exterior se mantiene la riqueza y prosperi-
dad nacional, prefinendo la exportacién de articulos manufackurados en vez de
materias primas por el hecho de que las materias primas tienen menos wvalor que
los productos terminados

Sobre los mismos aspectos desarrollaron sus teorias mercantilistas el 1ta-
liano Antooio Serra 1613, el inglés Thomas Mun 1664; el 1nglés Sir William Pety

del siglo XVII quien admitié la existencia de renglones invisibles

También tenemos a fines del mismo siglo XVII a2 Dudley North, John
Locke y Samuel Clement que aportaron 1deas meritorias al desarrollo de las opi-
niopes mercaniilistas sobre el comercio exterior Asi por ejemplo North, dice
P T Eliswoorth, «para realizar el comercio de una nacién se requiere una suma
determinada de dinero que varia, y a veces es superior y a veces 1nferior, segin
lo exijan las circupstancias El flujo y reflujo del dinero se abastece y acomo-
da sin ayuda de politicos las valvulas funciopnan alterpativamente, cuando; el
dinero es escaso, se acufian los metales preciosos, cupndo los metales preciosos
son escasos, se funde el dinero»

Fue de este modo que el siglo XVIl, marcé un periodo de progreso so-
bre el pensamiento mercantilista

Mais tarde ya en elsiglo XVIII encontramos a David Hume quien uni-
ficé los elementos dispersos de wuna teoria de las relaciones internacicnales
de precios

Hume no sélo destruyé por completo las bases de la teoria mercantilista
de la balanza comercial sino que establecid el punto medular de las doctrinas de
los clasicos del siglo XIX, tomando del punto principal, su teoria cuantitativa del
dinero, ampliando tal doctrina de manpera que se pudiera aplicar a todos los paises
echando por tierra la validez de la teoria de la balanza comercial Al respecto
dice «Supdngase que de la noche a la mafana desapareciesen cuatro quintos de
todo el dinero de Gran Bretafia .. ¢Cual seria la consecuencia? ¢No debera ba-
jar en proporcién el precio de todo el trabsjo y mercancias...? ¢Qué nacidén po-
dria entonces competir con nosotros en cualquier mercado extranjero, o pretender
pavegar o vender manufacturas a un precio que a nosotros nos dejara un benefi-
cio suficitente? DPor lo tanto ¢en qué poco tiempo habria de devolvernos esto el
dinero que perdimos y elevarnos al nivel de todas las naciones vecinas? Y cuan-
do lo hubiéramos alcanzado perderiamos inmediatamente la ventaja de la baratus
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Id
ra del trabajo y las mercancias; y Ja mayor afluencia de dinero se detendria por

nuestra abundancia y plenitud», y afiade P T. Elisworth: «Tenemos aqui, uni-
da a la tedria cuantitativa del dicero, la explicacién de las causas de los movi-
mientos de metalico, para formar el conocido analists que relaciona los movimiens
tos de precios con los de metilico En todos los paises los precios estan deter-
minados por la cantidad de dinero; los precios de todos los paises son interdepen-
dientes— un pais de precios bajos puede eliminar del mercado
a un pais de precios altos vendiendo mas barato—; esta eliminacién lle-
vard a una afluencta de metdlico al pais de precios bajos, subiendo en él los pre-
cios v bajando en el ofro pals Se termina llegando a un equilibrio con alguna
relacidn com@in entre los niveles de precios nacionales Hume afiadié a este ana=
l1s1s la doctrina de aue el dinero se distribuye entre los paises de una manera «ca=
s1 proporcional al arte y laboriosidad de cada nacidn», vy también la observacién
menos 1mportante de que el tipo de cambio {dentro de los puntos del oro) afecta
a las importaciones y exportaciones a través de sus efectos sobre los precios»

También en el siglo XVIII tenemos a Adam Smith a quien se ha llama-
do el padre de la economia, y con justa razén, no siendo posible dejar de hacer
en este punto un comentario de é Adam Smith criticé duramente a las teorias
mercantilistas v no sélo combatié con argumentos sélidos tales teorias, sino que
construyé una filosofia econdmica que se convittid en aun credo de los economis-
tas posteriores. En este aspecto Adam Swmith se valié de las teorias estableci-
das por Flume como base de su amplio ataque contra la politica del mercantilismo
y la identificacién del dinero y la riqueza, las 1deas sobre la balanza comercial fa-
vorable, las prohibiciones a la importacidn y las primas sobre la exportacién fue-
ron objeto de duros golpes; habiendo demostrado los grandes errores de que
adolecian los razonamientos mercantihistas Veamos como argumentd en contra
de la predileccién por los metales preciosos «2—Los hombres no desean el di-
pero por el dinero mismo, sino por lo que pueden comprar con & Se dice que
las mercanctas consumibles se destruyen pronto, mientras que el oro y la plata
son de naturaleza mas duraders, y, s1 no fuera por esta exportacién continua, se
podrian acumular durante siglos con aumento 1ncreible de la riqueza real del pais
Por consiguiente, se pretende que no hay nada méis perjudicial que el cambio de
mercancias tap duraderas por aquellas tan perecederas Sinembargo, no conside-
ramos desventajoso el comercio que consiste en cambiar la ferreteria inglesa por
los vinos de Francia, y sinembargo, la ferreteria es una mercancia muy duradera
y s1 no fuera por su continua exportacién, también podria acumularse durante si-
glos con 1ncreibles aumento de las cacerolas y cubos del pais» ’

También Adam Smith se refirié a las doctrinas poco satisfactorias en lo
que toca a las relaciones eptre los precios, los movimientos de metilico y los
de mercancias como factores basicos del comercio y las ventajas que se origipan
de la divisién internacional del trabajo, vy dicer «Algunas veces las ventajas na-
turales que posee un pais por encima de otro en la produccién de determinadas
mercancias soo tan grandes que todo el mundo esti de acuerdo en que es 1Dii-
til luchar contra ellas En Escocia se pueden cosechar muy buenas uvas medisan-
te el empleo de cristales e invernaderos, y de ellas se puede obtener un buen vi-
no coo un gasto apromimado treinta veces superior a aquel que costaria obtener
uno igual de bueno en el extranjero  ¢Seria razonable la ley que prohibiera 1m-
portar todos los vinos extranjeros con el sélo objeto de fomentar la produccién
de vino tinto y de borgofia en Escocia? Y s1 fuera evidentemente absurdc de=
dicar a un empleo treinta veces mas capital y trabajo del pais del gue seria ne-



cesario para una cantidad 1gual de las mercancias deseadas de paises extranjeros,
también lo serd, no tan evidente, pero si de la misma clase, dedicar a un empleo
como éste un treintavo o a un trescientosavo mas de cualquiera de ellos, Que las
ventajas que un pais tiepe sokre otro sean naturales o adquiridas no importa pa
da a este respecto. Mientras uno de los paises las tenga, y otro carezca de ellas,
serd siempre mas ventajoso para el Gltimo comprar del primero que producir pa-
ra si [a ventaja que tiene un artifice sobre su vecino que se dedica a otro ofi-
c10, no es sino una ventaja adquirida, y sinembarge ambos encuentran més ven-
tajoso comprarse sus mercancias respectivas que hacer aquello que no pertenece
a sus oficios 1ndividuales»

Como es sabido el mercantilismo ademéas de sustentar ua buen namero
de conceptos relativos al comercio ipterpaciopal, abarcaba una filosofia econdmica
vy politica muy amphia, cuys fin prineipal era el bienestar del Estado, presentando
en el terreno de la politica prictica, una infinidad de medidas en lo referente a
la industria y el comercio  Pues bien, Smitfi ademas de atacar la efectividad de
determinadas medidas mercantilistas, cambié la idea de que el bievestar naelonal
requiere la 1nterveocidn continua y activa del gobierno por la filosofia totalmente
opuesta del individualismo, del «laissez faire Es oportuno transernibir sus pala-
bras en este aspecto «Como todo 1ndividuo pone el méximo empefio en emplear
su capital en el mantenimiento de la 1ndustria doméstica y en dingirla de tal
maoera que su producto sea del mayor valor posible, todo 1ndividuo trabaja pa-
turalmente para que el dividendo anasl de la sociedad sea lo mayor posible Es
verdad que por lo general no intenta promcver el interés pablico n1 sabe en qué
medida Jo estan promoviendo Al preferir el apoyo a la industria pacional, al
apoyo a la extranjera, sélo pretende conseguir ups gabnancia personal, y en este
caso, como en muchos otros, va llevado per una mano 1nvisible a la consecucién
de uo fin que no formaba parte de sus designios Para la sociedad no es siem-
pre dafioso que tal fuera el caso Al perseguir su 1nierés persopal, promueve
a menudo el de la sociedad mas eficazrente que cuando intenta en realidad
promoverlo Nunca he sabido que quienes fingen comerciar en pro del bien pas
blico hayan hecho mucho bien Enb realidad es sélo un fivgimiento, no muy has=

bitual entre comerciantes, y baSta emplear muy pocas palabras para disuadirs
]es de él»

Con esto. Smith sento las bases fundamentales de Ja economia 1ndivi-
dualista y dejé de considerarse al Estado como aquello que esta situado por en-
cima de los ciudadanos 1ndividuales, quedando el gobierno relegado a una situa-
cidn en que Gnicamente da leyes y aplica reglas al sistema econdémico, en tanto que

el individuo ocupa el centro principal.

Andando el tiempo y situdndonos en el siglo XIX nos encontramos con
dos sujetos que se destacan en lo relacionado con las teorias sobre el comercio
ioternacional David Ricardo y Jobhn Stard Mill y después de éste quedaron
plasmados los lineamientos principales de las doctrinas clasicas En esta situa-
c1dn, estos dos economistas se dedicaron més que todo por un punto principal del
problema que aparentemente habia sido olvidado en buena parte, «las causas
que rigen los movimientos y las relaciones de cambio de las mercancias objeto

del comercio internacional» habiendo bhecho en este aspecto sus mayores
aportaciones



Sabemos que cuando con Adam Swmith, quedé sustiturda la nacién por
el individuo como juez de las actividades econdmicas las mercaderias que eran
adecuadas para satisfacer las necesidades dél hombre, como una consecuencia
“natural asumieron una gran importancia, lo que dio por resu](:ado el que se pres-
tara mayor atencidn a lo relativo a las relaciones econdmicas i1oterpacionales de
las mercancias, entrando en este aspecto a considerar la teoria ricardiana del va-
lor que consistia en que «A la larga las proporciones en que se cambian las
mercancias dentro de un pais determinado estan regidas por sus costes trabajo»
Esta teoria se basa principalmente en el supuesto de una perfecta movihidad del
trabajo y capital dentro de las fronteras de un pais, produciéndose las mercade=
rias en los sitios donde el coste de produccidn en términos de trabajo fueran mas
bajos  Asi por ejemplo, supdngase que en San Miguel el coste trabajo de produ-
ciz tela y mantequlla y en San Salvador sean los siguientes:

Tela Mantequilla
San Miguel 80 dias 60 dias
San Salvador 90 dias 100 dias,

Eo’las condiciones anteriores y siempre que existan limitaciones en el
movimiento de trabajo y capital, los dos articulos habrin de producirse en San
Miguel ya que es ese lugar donde se 1nvierte menos tiempo, y la relacién de cam-
bio entre ambos productos serd de una unidad de tela por 1% de mantequilla,
mientras que en San Salvador tendria que producirse algo que su coste resulrara
mas bajo que en San Miguel, como por ejempio dulces que costara 30 dias de
trabajo contra 50 dias en San Miguel resultando una relacién de camhio de
2—9/3 de dulces por uno de tela o de 2 de mantequilla.

Seguidamente Ricardo estudid el comercio entre dos diferentes paises
sacando en conclusidn resultados completamente diferentes, pues las circunstan-
cias que predominan dentro de un pais sobre el valor relativo de las mercaderias,
nunca podrin ser iguales a Jos que dirigen el valor relativo de los productos que
son objeto de inteccambio entre varios paises, esto mas que todo debido a que
la movilidad de los factores entre paises diferentes, resulta dificil Es de este
modo que es sencillo deducir que los paises deben especializarse en la produccién
de los articulos gue les da un costo mas bajo, para adquirir por medio del co-
mercio 1nternacional también a nn costo mas bajo, los articulos que necesita,
Esto naturalmeante siempre dentro del supuesto de que los costes son estima-

dos en términos de trabajo, lo que dié origen s lo que Ricardo llamé costes
comparativos

John Stuart Mill por otra parte aportd a la economia de tipo interna-
cional, su teoria de la demanda reciproca, logrando combinar las i1deas dispersas
de Hume, Smith, Ricardo, etc, ademas de baber expuesto en una méas clara el
principio de Ricardo sobre los costes comparativos Asimismo aclaré la patura-
leza de los beneficios que puedan derivarse del comercio internacional habiendo
1indicado gue uno de los principalee es el que pueden consegair las mercaderias
que po podrian producir sino a un elevado coste, en contra de la idea de que
el comercio exterior solamente sirve para conseguir mercados para la exportacién
de sus articulos Sobre este punto dijo Jo siguiente «Un extenso mercado pa-
ra sus productos— un copsumo abundante para sus géneros— una salida para su

’
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excedente— tales soo las frases con las que se ha acostumbrado designar la uti-
lidad y conveniencia del comercio con paises extranjeros Esto se comprende
facilmenté s1 tenemos en cuenta que hasta ahora los que hacen y guian le opsi-
d16n en las cuestiones mercantiles han sido siempre las clases vendedoras, Es
ciertamente una reliquia de la teoria mercantil La idea de que sbélo el dinero
es riqueza fallec16 hace ya tiempo, pero ha dejado tras de si una buena parte de
su progenie, e incluso el que la destruyé Adam Smith, retuvo algunas opinio-
nes a las que es imposible encontrar otro origen La teoria de Adam Smith
sobre la utilidad del comercio exterior era que ofrecia una salida para el exce-
dente de la produccién de un pais, v permitia reponer con beneficio una parte
del capital del mismo Estas expresiones sugieren 1deas incompaftibles con
una clara concepcidén de los fenémenos [a expresién, excedente de la produc-
c16n, parece significar que un pais se encuefitra obligado a producir las telas o
el trigo que exporta, de tal manera que, s1 po se necesitara o consumiera en al-
ghn otro sifio la parte que po se consume en el pais, ésta se produciria en
pura pérdida, o, s1 ne se produjera, permaneceria ociosa la parte correspondiente
del capital, y la masa de produccidn del pais se:disminuiria otro tanto, Cual-
quiera de estos dos supuestos seria completamente erréneo El pais no pro-
duce un articulo exportable en mayor cant'dad de la que necesita para su pro-
pio consumo parque estd obligado a ello, sino como la forma mis econdmica de
abastecerse de otras cosas Si1 se le impidiera exportar este excedente, cesa-
ria de producirlo, y no podria importar ya nada, porque no podria dar ya un
equivalente a cambio, pero el trabajo y el capital que habian estado empleados
en producir con vistas a la exportacidn encontrarian empleo en producir aque=
llos objetos que antes se traian del extranjero; o s1 algunos de ellos no pudieran
producirse, en producir suced3dneos de los mismos».

.

Mill para formular su doctrina de la demanda reciproca se wvali6 de un
1
ejemplo numérico parecido al de Ricardo «Supuso gue con una demanda de

de{erminada cantidad de trabajo la produccién de mercancias podria ser la

si1guiente
Tela de lana Tela de lino
Inglaterra 10 15
. Alemania 10 20

El comentario sobre el anterior ejemplo es como sigue «Aqui la si-
tuacibdn de ventaja comparativa es de superioridad alemana en la produccién de
tela de lino y de igualdad, y por consiguiente de desventaja inglesa relativamente
menor, eo la produccidn de tela de lana Si no hay comercio entre ambas nacio-
nes, en Inglaterra 10 unidades de tela de lana se cambiardn’ por 15 de hno,
v en Alemania por 20 Sin embargo, no cabe duda de que el comercio sera
provechoso para Inglaterra si por 10 upidades de tela de lana puede obtener
algo mas que 15 de lino, y para Alemania s1 puede obtener 10 de tela de lana
por algo menos que 20 de lino Los limites a las posibles relaciones de inter-
cambio estdn fijados por la situacién de ventaja comparativa, dentro de esos li-
mites puede obtenerse cualquier proporcién, La pregunta que Mill quiso con-
testar era ésta (qué factores determinan la verdadera proporcién en que se
cambiardn las mercancias?
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Mill empieza su estudio del problema suponiendo que la proporcién es
de 10 de lana por 17 de lino  Esta relacién sélo serd estable siempre y cuando
las necesidades inglesas de lino y las alemanas de pafio sean de una magoitud
tal que las exportaciones de ambas mercancias basten exactamente para pagarse
uoas y otras E-ta condicién se cumplirtd cuando las exigenciss de cada pais al-
canceo un multiplo com@n de la relacién de intercambio. por ejemplo, cuando
Inglaterra compre 1000 X 10=17,000 unidades de lino y Alemania 1000 X
10=10 000 unidades de pafio Pero supépgase” que a la relacién de 104por 17
Inglaterra sélo desea 800 X 17 unidades, entonces, a ese precio o relacién de
cambio Alemania sélo puede obtener 800 X 10 unidades de pafio Para obte-
ner 2000 unidades adicionales de pafio que suponemos que necesita, habrid de
ofrecer una relacién de intercambio mas favorable, por ejemplo, 18 de lino por
10 de patic En esa proporcién Ibnglaterra podria comprar 900 X 18 de lino,
mientras que la demanda de Alemania, a lo que ahora equivale a un precio supe-
rior, podria bajar a 900 X 10 de pafio, punto éste en que los envios de las dos
msrcancias bastarin de nuevo exactamente para pagarse unas a otras Por otro
lado, 81 la dewanda alewana de pafios hubiera sido menos intensa se hubiera
podido alcanzar un mltiplo similar a una proporcién de 10 a 16, y concluye
Mill diciendo que dentro de los limites puestos por las condiciones de costes
comparativoes, la relacién efectiva en que se cambian las mercancias dependerd de
la fuerza y elasticidad de la demanda de cada pais por el producto del otro Por
tanto puede darse por sentado que cuando dos paises comercian entre si en dos
mercancias, el valor de cambio de éstas ertre si se ajustara a los gustos y circuns-

/
tancias de los consumidores de ambas partes, de tal manera que las cantidades
que requiera cada pais de los articulos que 1mporte de su vecino bastarin exac-
tamente para pagarse mutuamenten. \

Con esto doy por terminado el presente capitulo y las breves conside-
raciones sobre el comercio internacional, haciendo notar que éste juega un papel
importantisimo en la formacidn de los precios I



CAPITULO V

Estudio en su conjunto de los elementss Dinero, Crédifo y Precios

complementados por el Comercio Infernacional

Eo los capitulos anteriores me he ocupado de una serie de fendémenos
gue estidn intimamente relacionados con el dinero, crédito y precios Cabe ade-
més aqgui iocluir el término valor para estudiarlos en sus relaciones maGtuas
Después de considerar el precio como una manifestacién de valor en funcién de
una mercancia cualquiera, el dinero como algo en funcidén de lo cual se manifies-
ta el precio; y el crédito como un intermediario que por cuyo uso se economiza
dinero habrd que investigar qué es lo que determina el valor del dinero, cémo
es que se expresa el valor del dinero en los precios, y cual es el efecto que tiene
el crédito sobre los precios

En cuanto al valor del dinero se puede indicar que las mercaderias tie
nen valor debido en primer punto por el hecho de que satisfacen algin deseo de/
la naturaleza humana de conformidad con la actual orgenizacién social o mejor
‘dicho, porque tienen wutilidad y porque la oferta disponible casi siempre es menor
que la demanda de ellas De este modo y asi como todas las demas cosas, el
dinero no sélo, en lo que se refiere a su valor depende de su utilidad sino que
también depende de la demanda y oferta de dinero, y su utilidad no depende de
la materia de que estd compuesto, sino del servicio que da, aun cuando por re-
gla general es comtin, en el caso del dinero en monedas de oro por ejemplo, la
impresién de que es valioso por esftar hecho de oro, mientras que seria mas exzac-
to decir que el oro es it1l porque es dinero Ademas es bien sabido que un
délar de oro o plata y un délar de papel valéo cada uno un délar, no por la subss=
tancia de que estidn hechos, sino por el trabajo de ua délar que realizan  Talvez
en el caso del oro pudiera admitirse una diferencia, ya que el oro como substancia
tiene aplicaciones distintas al uso que se le da como dinero amonedado ]

,

Por otra parte, una buena cantidad de las existencias mundiales de
oro desempefia la funcién de dinero siendo asi que s1 por cualquier motivo se
le quitara su {uncién monetaria, seguramente su valor se reduciria en gran es-
cala en comparacion con otras mercaderias [Por tanto el servicio que presta el
oro como dinero, aumenta su valor, transfinéndose de este modo su valor a las
otras formas de dinero que prestan un servicio 1déntico como medios de circula-
cion de las mercancias,’ determinidndose que como otras mercancias o servicios,
el valor del dinero depende de Ja relacién entre la demanda y la oferta, y ha-
biendo explicado mas o menos el significado de tales téfminos en relacién con
las mercaderias en general, en el caso del dinero, los elementos que concurren
tanto en la demanda como en la oferta son tan complejos, que me parece hacer
un analisis especial - '

En tal caso, cabe preguntarse ¢qué es lo que nos indica la medida de
la demanda de dinero? Es claro que la demanda de dinero es cosa distinta al
deseo de riqueza, y ain cuando en lenguaje comin somos bastante 1nclinados a
confundir ambas cosas y al hablar del deseo de riqueza como una demanda in-

\



contenible de dinero, no es en tal sentido que <e emplea aqui la frase, pues la
demanda de dinero no es més que el trabajo que exigimos al dinero que ejecute y
ese trabajo, como se ve, es de paturaleza bastante variada, pudiendo afirmar, que
el dinero sirve como medio de cambio, como base para el trédito y como agente
de depédsitos de valor

Por tales razones el volmen de poblacién tiene upna relaciédn ictima
con la demanda de dinero, pues en 1gualdad de condiciones, a medida que au-
menta la poblacién crece el volamen de los negocios y por lo tanto, nace tam-
bién la demanda de dinero, asi por ejemplo, sabemos que a la época presente la
poblacién de El Salvador ha aumentado considerablemente, no siendo posible que
sus habitantes puedan vivir con mepos dinero que cuando empezd su existencia
pacional, y aparte de otros factores seguramente que el crecimiento de la pobla-
€16n tendrd que demandar més dinero para satisfacer sus necesidades primordia-
les Esto es desde luego considerado en términos generales siendo del caso
advertir que como consecuencia de lo anteriormente dicho, las actividades de tipo
mercantil también se multiplicardn, pero no quiero decir con esto que tal situa-
ciépn se produzca necesariamente sélo por el aumento de la poblacion, pues tene-
mos a China por ejemplo, que atin cuando cuenta con un nGmero fantastico de
babitantes. no podemos aecir que constituye una fuerza mercantil s1 la compara-
mos con Estados Unidos de Norte América aun cuando tenga menor poblaciéo;
debiéndose esto a que habrd que contar con los elementos o:recursos naturales
de cada pais que puedan constituir fuente de riqueza, siendo asi que en los
paises nuevos tales como Estados Unidos, el aumento de sus habitantes va siem-
pre acompafiado del aumento de la riqueza, pues cuanto mayor es ésta, mas fuer-
te es su intercambio comercial y por tanto, mayor seri la demanda de dinero pa-
ra financiar tales operaciones

‘Tenemos por ejemplo el desarrollo industrial

El desarrollo 1ndustrial no cabe duda que aumenta la demanda de di-
pero, y es agui que muchos autores han cedido gran importancia a la  distincién
que existe eotre una ecopomia patural y una economia a base de dinero, y aun
cuando tales frases no son muy usadas en Estados Uonidos, en ninguna ofra parte
del mundo que en este pais es mas reciente el contraste entre las condiciones que
conciernen a ambas economias, pues en una economia natural, tales autores anali-
zan upa situacidn de los negocios en la que los hombres aislademente o en pe=
quehos grupos satisfacen sus necesidades sin pedir auxilio a extrafios Los hom-
bres de Occidente de los Estados Unidos y los sembradores del Sur, en el siglo
pasado representaban tales tipos Cada cual confiaba en sus esfuerzos de ague-
llos con quienes se mantenian en un inmediato conlacto para satisfacer sus nece-
sidades de alimento, vestido y alojamiento, nece§1tando el dinero solamente en
un grado limitado Dentro de tal sistema y s1 toda upa sociedad se encontrara
organizada bajo una base semejante, seguramente que la demanda de dinero ten=
dria gque ser muy pequefia y pocas serian las funciones que éste tendria que
desempenar

Vemos pues que la economia natural nos muestra claramente un con-
traste directo coon la economia a base de dinero  Esta en su face méas alta nos
muestra una situactén de la sociedad, en la que fundamentalmente nadie produce
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para su consumo personal directo, con excepcién del agricultor que cultiva gran
nGmero de plantas para su alimento personal
[

Pasando a otro punto, teoemns que la extensién del crédito disminage
la demanda de dinero

L

En este caso y teniendo muy en cueonla el gran desariollo de los nego-
cios durante la época presente en todo el mundo civilizado, es evidente que la
actual demanda de dinero seria enorme s1 no se hubiera producido paralelamente
un gran desarrollo en la maquinaria del crédito -

.

Segiin quedd wisto en lo ya apuntado, la demanda de divero se acon-
diciona al volGmen del cambio, o mejor dicbe, es condicionado por el voliimen del
cambio, pero no sélo por aguellos cambios que ce efectian directamente por me-
dio de dinero, pues cuando el cambio se efectta por medio del crédito, la deman-
da de dineto se limita a ]la cantidad indispensable que deberd servir de base al
crédito  Si por ejemplo, en una comunidad, en la que po variara el volGmen de
los negocios se desarrollaran éstos a base de una organizacién de crédito que per-
mitiera efectuar los negocios con una cuarta parte del divero en circulacidn, es
evidente que dismipwiria la demanda de éste y que a su vez bajaria en valor
Pero en realidad el desarrollo del crédito no se produce de tal manera, pues casi
siempre suzle acompafiar al volGmen de los negocios  Su efecto no es tanto para
dismipuir la demanda derdinero como para 1mpedir que aumente coun tanta rapi-
dez como sucederia s1 no se extendiera el uso del crédito

En lo que toca al atesoramiento de dinero vy a la rapidez de su circula-
c16n, quedd explicado que el dinero se puede usar para atesorarlo o almacenar
valores; no siendo este uso al que da su aprgbacién el economista aun cuando
no debe dejar de tomarlo en cuenta

L] '

S1 se generaliza tal uso de dinero se produciria una mayor demanda de
él que cuando el atesoramiento es pricticamente insigoificante  Por fortuna tales
practicas, debido al progreso general de la 1nstrucciéo van desapareciendo y po-
demos decir que la demanda de dinero para tales fines, va quedando dentro de
un campo bastanle reducido Pero aunque el hibito estd desapareciendo, se pro-
ducen recrudescencias ocasionales que son méas propensas a ocurrir cuando son
mas perjudiciales, es decir, en las épocas de panico

Por otra parte, el uso del dinero para almacenar valores disminuye su
eficacia eon cuaoto a los fines a que se destina, y por consiguiente aumenta la
demanda de dinero ya que un 1nstrumento imeficiente realiza menos trabajo
Contrariamente, cualquier cosa que aumente la eficiencia del dinero hace que dis-
minuya la demanda de él  Todo lo que auwenta la raprdez de circulacién del di-
pero tendrd que bacer disminuir su demanda Uoa de las ventajas del sistema y
uso bancario es cabalmente que las personas llevan menos dinero en sus bolsas y
que el dinero a través de tales 1ostituciones circula mas rapidamente

En cuanto a la oferta de dinero, ésta depende de la cantidad de dinero
que haya en circulacién  La oferta de dinero en un pais cualquiera puede re-
gularse automiticamente a través del comercito internacional Sila oferta es ex-
cesiva, los precios suben y el pais donde imperan esos precios es un buen pais
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para vender Enb este caso los comerciantes de otros paises aprovechan la opor-
tunidad, y para liquidar sus operaciones se hace uso de divisas o se exporta oro,
por ejemplo Esta exportacién de oro o el uso de divisas reduce la disponi-
bilidad de un pais y los aumenta en otro movimiento que produce asi un
equilibrio

A}

Es asi que bien se puede afirmar que el wvalor del dinero estd expre-
sado en los precios y es equivalente a su poder adquisitivo, no habiendo ninguna
manera de expresar este poder adquisitivo del dinero, salvo en funcién de lo que
el dinero comprard es decir, por las mercaderias que se cambiarin por una
cantidad dada de dinero; siendo de este modo, el valor del dinero y el precio
de las mismas, términos reciprocos Cuando los precios son bajos, el valor del
dipero es elevado, porque una cantidad dada de dinero podrd comprar una gran
cantidad de productos Si los precios son altos, el valor del dinero es bajo, por-
que una cantidad mas pequefia de mercaderias puede comprarse con una canti-
dad dada de dinero 31 el precio de un articulo cualquiera determinado pudiera
servir de base para fijar les precios de todos los articulos, esta relacidn reciproca
seria evidente a primera vista Sin embargo, el precio de una mercaderia cual-
quiera es el resultado de una combinacién de factores de lo que el wvalor del di-
nero es sélo uno

Variacién de los precios sobre articulos terminades

Las diversas variaciones que se verifican en los precios de las merca-
derias pueden deberse a las variaciones en la calidad o, puesto que el precio es
la relacidén que existe entre las mercaderias y el dinero, a las variaciones que se
producen en el valor del dinero  DPor tales razones, las modificaciones en los pre-
cios se deben a lo siguiente

)

A la demanda de las mercaderias o a la oferta de é&stas. Del mismo
modo una variacién en la demanda de dinero hace variar los precids, siendo por
ello que s1la demanda aumenta sin que varie la oferta se establece un aumento
sobre la carga que pesa en cada unidad monetaria flay en tal caso aumento
de cperaciones que deberin realizarse con la misma cantidad de dinero en circu-
lacidn y por lo tanto, las unidades monetarias tienen que comprar mayores canti-
dades de mercaderias, los precios bajan indicando esta variacién de precios un
aumento en el valor del dinero  Sucede lo coptrario cuando la demanda de di-
nero disminuye, los precios suben y el valor del dinero baja

Puede verse ademis, que cuando varian los precios a causa de las di-
ferencias en la oferta y demanda de mercaderias, unas pueden subir de precio
mientras que otras pueden bajar, reasjustes que en los precios se producen cons-
tantemente. [Por otra parte, s1 se experimentaran variaciones en los precios de-
bido a variaciones sobre el valor de la moneda, habria que esperar sin duda al-
guna, una accidén genelral sobre los precios, es decir, una alza o una baja general
de los precios

En cuanto ala medida de las variaciones de los precios, puede indi-
carse que aunque tales proposiciones parecen sencillas, no resulta ficil demostrar
su verdad recurriendo a los hechos; pues en la experiencia real, nunca se en-
cuentran separados los dos grupos de fuerzas que fijan los precios, es decir, el -
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grupo de fuerzas que afectan las mercaderias y el grupo de fuerzas que afectan
el dinero. Varios movimientos particulares en los precios se producen en un sen-
tido contrario a los movimientos generales de  los precios y los oscurecen Es
algo asi como alguien que no puede ver hacia el 1nterior de una montafa por 1m-
pedirlo los 4rboles Enb este sentido ha habido personas que no han podido dis-
cernir ninglin movimiento general en las vartaciones de los precios, poniendo
en duda s: las variaciones en la situacidén monetaria han tenido algtin efecto
sobre los precios y se han inclinado a atribuir tales variaciones a cualquiera
otra causa menos real

Efectos que producen las variaciones en los precios

Es natural que cuando las variaciones en los precios tienen su origen
en las variaciones del valor del dinero, los efectos econdmicos que se producen
son muy notorios Sobre este punto han dicho los economistas que la produc-
ciép y el cambio se ajustan siempre al nivel do los precios, no existiendo ninghn
mérito peculiar en los precios altes ni ninguna desventaja especial en los precios
bajos, no siendo el nivel de los precios, ya sea alto o bajo, lo que causa la prospe-
ridad o la depresidn, sino que las variaciones en el nivel de los precios hacen ne-
cesarios muchos reajustes Afectan a los negocios principalmente por el motivo
de que el dinero es un medio de pagos diferidos, favoreciendo los precios en alza
al deudor y los precios en baja al acreedor

En el campo de la produccién el deudor es el hombre activo y con mi-
ciativa que esti dispuesto a correr riesgos y que espera saldar sus obligaciones
con la ganancia que obtenga en su empresa Enp las épocas de precios en baja,
los pagos de los intereses y los pagos a cueata del capital absorven buena parte
del producto de su industria  Fue asi que durante el periodo de precios en baja
hacia fines del siglo XIX se hablaba con mucha insistencia de la situacién del
agricultor que teuia hipotecadas sus tierras, resultando que en cada baja en los
precios de sus productos necesitaba upa cantidad cada vez mayor para hacerle
frente a sus compromisos

Es de tal manera que los precios en baja causan depresién en los ne-
gocios, y los precios en alza hacen que aumenten Jas buenas oportunidades para
la actividad comercial [Puesto que los pegocios dependen tanto del crédito y
ébte a.su vez, descansa €en [a Conﬁanza, es fa(:ll Comp!‘ender Cémo e] estado ge-
peral del espirntu péblico se tefleja en la calma o actividad mercantil

Como dltimo complemento del presente estudio paso a tratar algo

relativo al comercio exterior
.

Entiendo que el comeruo exterior es un factor de suma importancia en
el mundo de los negocios y fiene gran influencia sobre el crédito y los precios
Sobre su estudio han habido muchas 1ieas completamente equivocadas vertidas
por bhombres de negocios 1gnorantes en este campo alimentando 1dess como las
siguientes  «El comercio exterior proporcicna a una nacién fuerte y rica una
oportunidad para explotar a las naciones mas debiles o aprovecharse de ellas.
En el comercio exterior el vendedor realiza una gapancia y el comprador sufre
upa pérdida, y cuando se adopta esta opinidn en cualquier pais éste se considera
méas orgulloso de hacer un gran volimen de importaciones Una nacién expe-
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rimenta una pérdida real de riqueza cuando exporta oro Las gentes que com-
pran mercancias fabricadas en paises extranjeros producen dos males envian di-
nero fuera del pais y disminuyen la demanda de trabajo en é!»

.
Toca pues demostrar que todas esas 1deas son errdneas

A decir verdad, el comercio exterior es 1gual que el comercio interior
Tiene las mismas ventajas y lo rigen las mismas leyes, y st un fabricante ve
que,su produccién es capaz de superar a la demanda, tendrd que buscar nuevos
mercados en el exterior o tratard de aumentar la demanda interior, mediante
fuerte propaganda ,

Por otra parte, el comercio de todas clases es producido a causa de
las diferencias que hay entre los hombres y los recursos naturales Tales dife-
rencias entre los hombres dan por resultado una division del trabajo, buscando
cada cual el trabajo para el que se considere més capacitado. Enp la misma forma,
los habitantes de cualquier lugar producen las mercaderias adecuadas a las ven-
tajas que la naturaleza les ha dado En esta situaciédn, por medio del comercio los
babitantes de, cada Estado, disfrutan o participan de las ventajas de todos, sacando
provecho tanto en sus compras como en sus ventas i

Como se ve, los distintos estados obtienen beneficios v ventajas coo
el comercio exterior del mismo modo que se benefician con el comercio reali-
zado dentro de sus fronteras.

Precios y Cosios en el Proceso de Produccién

El valor de las mercancias por regla general tiende a coincidir con su
costo de produccién debido a que s1 un articulo cualquiera se 1ntenta vender a
un precio elevado o que sea muy superior a su costo, el que lo produce se
coloca en la posibilidad de obtener una gapancia extraoirdinaria lo que podria in-
vitar a una competencia, siempre que tal articulo fuera objeto de una buena acep-
tacién en el mercado atin cuando se le fijara un precio de venta cualgquiera muy
arriba de su costo, atrayendo més capital y mas trabajo lo que podria ser peli-
groso debido a que al aumentar su produccién podria perfilazse una tendencia a
Ja baja en el precio, pudiendo ofrecerse esta posibilidad mas factiblemente cuando
tales variaciones se producen en el intertor de un pais

Sinembargo, entre diferentes naciones la competencia de tal tipo resulta
mucho menos peligrosa, especialmente debido a que la mano de obra no es ficil
que se decida a emigrar de una nacién a otra como podria hacerlo de un lugar a
otro dentro de las fronteras de un mismo pais, influyendo ademds los recursos,
el clima y la capacidad industrial que nunca son 1guales s1 se compara la situacién
de los paises bajo tales aspectos, colocando a la nacidn que tenga mayores venta-
jas, en la posibilidad de producir articulos de una calidad superior, que hace que
sean preferidos en los mercados mundiales, no pudiendo ser imitados por nacios
pes que tengan desigualdad de condiciones y que desean entrar en competencra.
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Lo soteriormente dicho es frecuentemente muy notorio cuando por me-
dio del comercio internacional, son ofrecidos en los mercados mundiales produc-
tos especiales de un pais que por su buena calidad obtienen precios que rinden
a sus productores ganancias muy buenas Tenemos por ejemplo los perfumes de
Francia que dentro del guslo refinado vy por su buena calidad es cast 1mposible
la competencia Como éste se pueden indicar infinidad de ejemplos lo que de-
muestra la enorme ventaja de que pueden gozar los distintos peises cuando orga-
ni1zan su actividad industrial de acuerdo con sus recursos naturales y la habilidad
de sus habitantes

Consideraciones Scbre Demanda v Oferla Internacionales

Es natural con relacidn a ese punto que los precios en los mercados
mundiales, se tendrin que fijar sobre los articulos que figuran dentro de las
1mportaciones y las exportaciones, de conformidad con la Jey de la oferta y la de-
manda Existe por ejemplo el caso del trigo que viene muy bien para estas
consideraciones Lste cereal se produce sélo en algunos paises y en cambio tie-
ne una demanda casi mundial Entonces {cédmo se fija su precio? Sitomamos
a Estados Unidos como modelo, nos encontramos con la Junta de Comercio de
Chicago, sitio donde los alcistas y bajistas le fijan precio al trigo, siendo atin 1n-
dudable que en Chicago se compra y se vende mas trigo que en cualquiera otra
parte y que por tal motivo las variaciones de los precios en dicha ciudad, son
observadas con mucho interés por los negociantes de todos los paises Pero a
pesar de todo, las fuerzas que acthan en el mercado de Chicago, no son de tipo
local o nacional Son las fuerzas mundiales de la ley de la oferta y demanda
Es aqui que el especulador piensa en la posible oferta de trigo en todos los
paises productores, en las perspectivas de las futaras cosechas etc, s1 justificara
la demanda un precio mas alto En Gltimo término es pues el especulador del
producto quien tendrid que encontrar la resolucién de tales problemas, trabajo
un tanto complicado por cierto, en cuanto a que es muy dificil poder llegar a
estimaciones més o menos exactas

Balanza Cometrcial

Al estudiar el comercio internacional de una nacido es casi general la
costumbre de teper en cuenta nads mas que los metales preciosos y otros articu-
los de naturaleza tangible, es decir los que se registran en las aduanas En este
punto vy por mucho tiempo, el oro, que era el metal monetario mundial, se cla-
sificd en un sitio especial y popularmente se supuso se, importaba y exportaba
para cancelar el saldo entre las exportaciones y las importaciones de mercaderias
En este caso si las 1importaciones de un pais muestran un valor mayor que el de
sus exportaciones se dice que su balanza comercial es desfavorable, y cuando su-
cede lo contrario, se dice que su balanza comercial es favorable

Lo mas probable es que tales expresiones den lugar a interpretaciones
equivocadas, y por lo tanto es necesario hacer un analisis mas detenido.

\

L\'\\\,\\ . '



—53—

Rubros Visibles e Invisibles

La balanza del comercio no significa que las mercaderias importadas y
las exportadas necesariamente deban tener el mismo valor La balanza es un dé-
ficit vy no un equilibrio, siendo asi que la diferencia temporal no podria existir
st las naciones no realizaran operaciones a crédito enftre si, tal como lo hacen
los 1ndividuos

Tenemos por ejemplo que entre 1850 y 1880 los capitalistas o inver-
sionistas eurcpeos hicieron anticipos de consideracidén a los constructores de fe-
rrocarriles norteamericanos, ademis de adquirir participaciones en tierras, bos-
ques y minas Como resguardos de tales inversiones recibieron acciones y obli-
gaciones Ll capital europeo como un resultado natural auments la capacidad
de compra de los Estados Unidos dando lugar a mayores importaciones de mer-
caderias desde paises extranjeros A fines del siglo el pago de los intereses y di-
videndos sobre los capitales europeos 1nvirtid la situacidn y entonces se palpd
un aumento de las exportaciones de los Estados Unidos en comparacién con
las i1mportaciones.

Debido a la primera guerra mundial en Europa, (1914—1918), &sta hizo
que aumentara el volaGmen de las exportaciones y nuevos elementos se coloca-
ron en primer plano Los norteamericanos compraron a los europeos los valores
de Estados Unidos que por tanto tiempo habian poseido y ademis les prestaron
muchos millones de délares Tales operaciones, 1nvisibles en Jo que se refiere a
las estadisticas del comercio exterior, explican claramente el eporme aumento
de las mercaderias exportadas de los Estados Unidos durante la primera guerra
mundial v en los afios siguientes Estos movimientos de valores entre los paises
tienen una gran importancia v cuando dichos movimientos no se toman en cuenta
es imposible comprender el comercio internacional,

Entendiéndose mas bien que tales movimientos de valores corzesponden
a la balanza de pagos, existen otras partidas invisibles que influyen en grados
variables en el comercio exterior de los paises, como por ejemplo los gastos de
turistas de Estados Unidos que hacian llegar a Europa una corriente de dinero
que fue interrumpida por la guerra Puede decirse que esos tutfstas eran todos
1mportadores, s1 nos colocamos dentro del comercio extranjero; pues en lugar de
quedarse en su naciéo y hacer sus pedidos de arliculos extranjeros, ellos mismos
iban al extranjero a comprar los articulos consumiendo la mayor parte en el
mismo terreno Lsto indica que para pagar las mercaderias compradas por los
tunstas porteamericanos, los Estados Unidos se veian obligados a aumentar sus
exportaciones en exceso de las mearcaderias astravés de las aduanas,

Sobre lo anterior y para entender mejor este punto, se puede establecer
las proposiciones siguientes

Primera, que una nacién no puede pagar con oro todas sus importacio-
pes, atia cuando en épocas normales pueda disponer de todo el oro o divisas que
necesite, pues si por el caso un pais quisiera pagar sus compromisos en el exte-
rior con oro, Ja merma en sus existencias haria bajar sus precios en funcién del
oro convirtiéndose en buen mercado para 1o§ compradores de otros paises, lo que



harfa aumentar sus exportaciones Segunda, que el oro siendo como cualquier
mercancia, tiende a moverse a otros paises en donde su valor sea mas alto. lo
que quiere decir que el oro busca por natural consecuencia los paises en los que
los precios son mas bajos [Por coosiguiente, s1 un pais cualquiera sufre debido
a causa de precios anormalmente bajos, por algups razén cualquiera, buena parte
de oro es traido a ese pais y sus exportaciones sumentan Tercera, que a la larga,
las exportaciones de mercaderias de cualguier pais tendrdn que ser iguales a
sus exportaciones, ya que la diferencia en uo afio cualquiera tendrd que com-
pensarse con partidas invisibles, como valores y créditos bancarios

Dichos créditos tendridn que liquidarse con el tiempo enviando merca-
deriss al extranjero

Surgen seguidamente los pagos internacionales

Los pagos que necesariamente habra que hacer por las mercaderias com-
pradas ep los paises extranjeros, se efectian por medio de los bancos ya con le-
tras de cambio o con giros librados sobre el lugar donde vive el acreedor, méto-
do éste que es mas o menos el mismo que se sigue cuando el deudor y el acrees
dor viven en diferentes ciudades de un mismo pais. o bien por ejemplo, el expor-
tador norteamericano de cualguier articulo emite un giro sobre el copsigoatario

por un valor jgual al que se le debe y este giro lo entrega a su banco local para
que se encargue del cobro

Como sabemos que los giros sobre Londres son aceptados sin dificultad
en todas partes del mundo, lo mismo que los giros sobre Nueva York es correcto
suponer que el giro fue emwitido en libras esterlinas y que la hibra esterlina equi-
vale a § 400 Entonces el banquero norteamericano remstird el giro con los
documentos de embarque a su corresponsal en Londres, quien lo presentard al

consignatario para su aceptacién y cobro, abonando al banquero norteamericamo
el producto

El resultado de tales operaciones es que el banquero norteamericano
registra un saldo a su favor y por tal motivo este banquero estd en posibilidad de
vender giros sobre Londres a sus clientes gue deseen hacer remesas de fondos a
Europa Es de este modo que las exportaciones generan la oferta de divisas ex-
tranjeras, o sea que se reintegran los saldos que sustentan el crédito de los bap=
cos de un pais Las importaciones por otra parte generan la demanda de divisas
extranjeras Esto quiere decir que s1 en un mwomento dado, la demanda es ma-
yor que la oferta a tal punto que los saldos en el extrapjero a favor de los ban-
cos de un pais disminuyen, habra que buscar la manera de crear saldos acreedores
en cantidades suficientes para satisfacer la demanda de divisas

Critica de la Balanze Faverable

Es un hecho cierto el de que la naturaleza del comercio exterior no se
comprende, v es demostrado por el corriente ulo dela frase «balanza favorable
del comercio exterior» en cuanto a la diferencia entre importaciones y exportacio-
nes de mercaderias Esto tiene su antiguedad, pues se ensefié en la época de los



mercantilistas, quienes creian que el comercio exterior era ventajoso ep la medida
en que daba lugar a un aflujo de metales preciosos; estando seguros de que las
grandes exportaciones y las limitadas 1mportaciones eran muy convenientes
ya que se producia un saldo o balanza que habia de pagarse en orp o en plata.

Aparentemente esto es cierto pero yo considero 1légico hablar de ba-
lanza favorable para una nacién ya que la diferencia entre las importaciones y
las exportaciones de wercancias tangibles en un pais es solamente una balanza
aparente, pues esta siempre compensada por partidas invisibles que no aparecen
en las estadisticas comerciales

Para ejemplo vale ld pena recordar el comercio entre Inglaterra y los
Estados Unidos antes de la primera guerra mundial a fin de proporcionarnos ideas
excelentes de las condiciones que dan lugar a la llamada balanza comerzcial

Los 1ngleses tenian grandes inversiones en diferentes paises, ascendien-
do a muchos miles de libras los intereses y dividendos que percibian sobre esas
1nversiones L.stos pagos eran recibidos en giros o letras de cambio que debian
pagarse en oro, en los bancos ingleses, pero los paises gue hacian los pagos no
enviaban oro a Londres para proporcionar los medios de pago Tal procedimien-
to hubiera sido imposible ya que muchas de las 1nversiones 1pglesas estaban en
paises que contaban con muy poco oro Enviaban mercaderias y en este caso las
letras de cambio que representaban el valor de Jas mercaderias enviadas, daban
un valor suficiente proporcionando los fondos para efectuar el pago de intereses
v dividendos por las 1ndicadas inversiones

Fue por tales circunstancias que por muchos afios las importaciones de
mercaderias en Inglaterra resultaban siempre mayores que sus exportaciones y
en este caso, los mercantilistas seguramente hubieran dicho que la balanza comer-
c1al de Inglaterra era desfavorable Sinembargo se ve claro que esto carece de
significado en relacién con los hechos !

Por otra parte, Estados Unidos tue deudor durante los cincuenta afios
anteriores a la primera guerra mundial, pues como quedé 1ndicado, habian fuertes
inversiones extranjeras en sus empresas sobre las que pagaban fuertes sumas por
dividendos e intereses Ademés el transporte maritimo lo realizaban en barcos
extranjeros y los fletes ascendian a varios millones de délares al afio Estas y
otras partidas 1nvisibles del comercio, que sumadas a las 1mportaciones de merca-
derias constituian una demanda de divisas extranjeras que compensaba'la oferta
creada por las exportaciones, resultando como una natural consecuencia que las
exportaciones de Estados Unidos eran mucho mayores que sus importsciones Las
publicaciones de las estadisticas anuales del cowmercio exterior norteamaericano
nunca dejaban de anotar con orgullo el enorme exceso de sus exportaciones co-
mo un signo de prosperidad, pero atn con todo ese exceso de sus exportaciones,
otras de las circunstancias que daban lugar a tal exceso, eran deplorables, como
por ejemplo la dependencia extranjera con relacién ala pavegacién lo que no
podia ser motivo de orgullo, a menos que una naciép tenga derecho a sentirse
orgullosa cuando paga sus deudas '

\

DPara terminar este punto, bien se pueden estipular las proposiciones si-
guientes' 1) cuando un pais recibe dinero prestado del extranjero sus importa-

-y
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ciones de mercaderias tienden a superar a sus exportaciones, 2) cyando los ha-
bitantes de un pais empiezon a 1overtir capital eo paises extranjeros las exporta-
ciones del pais que hace tales inversiones, tienden a superar las exportaciones a
las importaciones, 3) cusndo los habitantes tienen grandes 1aversiones en paises
extranjeros, sobre las que perciben dividendos e intereses, las 1mportaciones de ese
pais mostraridn una tendencia a superar a las exportaciones '

El volimen del comercio exierior de un pais

Con relacidén al volamen del comercio exterior se interesan, casi siem-
pre, los hombres de negocios por las exportaciones que por las importaciones, to-
mando las medidas y haciendo los planes adecuados para conseguir el aumento
de las exportaciones mediante la apertura de nuevos mercados para los productos
de su pais, cuyo tema es de tipo permanente para estudios y editoriales ademas de
exigir la colaboracién de los organismes comerciales vy los gobiernos, siendo éste el
.principal punto de vista de los miembros de la comunidad que desean conseguir
clientes para sus mercaderias [Por otra parte tales hombres de negocios se dan
cuenta perfecta de que en cambio, el pais debe necesariamente adguirir los pro-
ductds que él no puede fabricar, pero no aceptan que el fomento de esas compras
sea up punto de su incumbencia, pues suponen que es un problema que corres-
poode resolver a las otras naciones y .que por tanto hay que dejarlo a su

o

culdado

o

.

Eb términos generales el pablico no entiende tal punto de vista y su-

pone que de por si las exportaciones resolverdn la situacidn, estimando que los

mercados mundiales, s1 se estudian y se explotan como es debido, podrian absor-

ver upa cantidad i1limitada de los productos de cualquier otro pais Pero es claro

que ademas habrd que pensar en que niogan pais podrd vender mucho a otros,

a menos que pueda al mismo tiempo comprar mucho, pues a la larga las 1tmporta-
ciones tendrin que compensar a las exportaciones

Por lo tanto y en Gltimo andlisis, la intensidad del comercio exterior
de un pais depende, tanto del interés de sus habitantes por las mercaderias ex-
tranjeras como de su actividad y habilidad para producir aquellos articulos que
los extranjeros desean comprar, siendo lo practico y conveniente quelos hombres
de negocios de cualquier pais, traten por todos los medios disponibles de crear
mercados nuevos, ya sea en el mismo pais o en el extranjero, pero siempre tra-
tando de no predisponer a lss gentes en contra del consumo de productos extran-
jeros, pues tal politica seria imprudente Por lo regular el consumidor piensa en
el comercio exterior como s1 existiera una especie de lucha entre las naciones, cre-
yéodose victoriosas aquellas que logran vender mas en el mayor nimero de mer-
cades, en tanto que se consideran derrotadas a las otras que no consiguen si-
tuarse al mismo nivel Fue por este motivo que poce tiempo después de haberse
terminado la primera guerra mundial, que se hablé bastante de tales cuestiones,
asi en Europa como en América Se lefa y se escuchaban muchas cosas sobre lo
inevitable de una guerra econdémica seguida de odios en ese campo Pero todo
lo que se diga a este respecto es irracional e 1ojusto, ya que 1ales 1deas estin ba-
sadas. envalgo falaz tal como que el comercio es un asunto unilateral, en cuanto
a que las naciones puedan vender mas sin comprar mas

i
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Tenemos por ejemplo alos FEstados Unidos de Norteamérica, un pais
que cuenfa con una 1nmensa variedad de recursos. Minnesota y Pensylvania
poseen ambas minas de hierro y compiten en todos los mercados, pero los habitan-
tes de esos lugares no se odian  California y Florida son ambas productoras de
frutas y son rivales amistosas pues ambas se dan cuenta de que s1 quieren
conservar sus mercados tienen que merecerlos Todas las naciones que tomaron
parte en la primera guerra mundial, lucharon posteriormente para conquistar de
nuevo los mercados que perdieron durante las depresiones de la post-guerra y
el éxito que algupnas consiguieron no tendria que dar lugar a odios o resenti-
mientos de aguellas otras que no. pudieron conseguir el triunfo en este aspecto;
més bien esto tendria que ser un motivo de estimulo para mejorar sus sistemas
de produccidn y distribuciédn de sus articulos y a comprender mejor las necesida-
des y gustos de los pueblos cuya clientela amistosa desean

Antes de dar por terminado este trabajo y ya que he tratado en los
capitulos IV y V algunos conceptos en lo que toca al comercio internacional, he
creido oportuno ampliar esta tesis, haciendo wupa aplicacién concreta en lo que se
refiere a El Salvador agregando un capitulo mas, considerando su sistema credi-
ticio y su desarrollo comercial desde el punto de vista internacional

K
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CAPITULO VI ) /

Desarrollo del sistema crediticio y del comercio internacional
de EI Salvador

Sistemas de Crédito en El Salvador

En este punto conviene pensar en el movimiento relativo al ingreso na-
cional, el cual segin cifras tomadas del informe presentado por el doctor W J.
Feuerlein en su estudio denominade «Sugerencias para promover el desarrollo
econémico de El Salvador», muestra lo siguiente

Origen Producto brufo en Porcentaze del
millones de colones producto bruto fofal
1946 1950 1946 1950
Agncultura 1999 4177 46 0 49.0
Cafs (53 0) (161 5) (1292) (191) ’
Otros productos (146 9) (956 2) (338) (30 3)
Selvicultura y Mineria . 17 4 302 40 36
Construcciones 150 351 34 41
Industria 460 635 106 75 '
Pago de intereses y
alquileres 255 477 59 56
Servicios comerciales 805 1539 185 182
Servicios profesionales 115 115 26 14
Servicios Gubernamentales 230 489 53 57
Otros servicios 161 380 37 45
Total 4349 8459 1000 1000

Como se ve por el cuadro anterior, de 1946 a 1950 el ingreso nacional
bruto se duplicé, lo que 1ndica que para el levantamieto de cosechas efc, necesa-
riamente recurrieron a la demanda de meayores créditos

Es indudable que los sistemas de crédito en El Salvador mejoraron no-
tablemente desde la fundacién del Banco Hipotecario, pues al fundar dicho Ban-
co fue el objeto principal facilitar el numerario suficiente concediendo largos pla-
zos con el fin de estimular el progreso en el ramo agricola, ganadero, industrial ,
y en el ramo de construcciones que a la postre ha venido, resolviendo el agudo
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problema de la vivienda mas con la ayuda del Estade  Es de advertir que antes
del nacimiento del Banco Hipotecario el sistema crediticio est-ba en manos de los
bancos prvados y de particulares resultando stmamente costose a quienes obte-
pian tales créditos debido mas que todo, a las elevadas tasas de interéds Es de
lamentar que a estas alturas se note la falta de una ipnstituciéo bancaria de fo-
mento agricola Tal 1nstitucion es de suma urgencia y su creacidén es de 1mposter-
gable necesidad ya que nuestro pais es netamente agricola

No se puede negar que el crédito en el ramo agricola ba adelantado bas-
tante, pues segin cifras al 30 de abril del afio en curso los créditos concedidos en
distintas modalidades por 1instituciones bancarias, pasan de los € 89000 000 00
Pero falta mucho que andar No es suficiente el tratar de intensificar los cultivos
por medio de la maquinaria, hay también que pensar en lo limitado de nuestro te-
rritorio, en que la poblacidn que consume crece a pasos agigantados, lo que nos
1odica que los cultivos en nuestra poca tierra disponible tendrdn que ser, a me-
dida gue anda el tiempo, mucho mis intensos para poder contar con los productos
necesarios para el sustento de puestra poblacidbn Con esto quiero decir que es
necesario dotar a nuestras hierras laborables de las mateiias adecuadas a fin de
mantener su potencialidad productiva; instruir a nuestro agricultor en la aplica-
c16n de sistemas que propendan al mayor rendimiento, dotar a nuestro cawpesine
de los medios necesarios para que pueda vivir como bumano y copserve sus ener-
gias en buenas condiciones y que las sepa emplear en forma consecuente en
el 1ntenso trabajo del campo

Todo esto naturalmente requiere fuertes inversiones y es natural pensar
que para la facil resolucién de tales problemas habtd que buscar medios adecuados,
es decir facilidad de crédito para que nuestro grande y pequedio terrateniente puei
da desarrollarse dentro de sus actividades agricolas Es aqui donde, a mi1 juicio,
existe un vacio que seria llenado en toda su plenitud creando el Banco de Fo-
mento Agticola, pero con un sentido de amplia colaboracién, de ninguna manera
dentro de un campo limitativo. Sin entrar en mayores explicaciones se com-
prenderd lo que con esto quiero decir Sabido es que en los actuales momentos
el pais sufre fuerte escasez de los prinupales articulos de avituallamiento pro-
blema que se esti acentuando cada dia més y parece que hasta la naturaleza esta
colaborando en el acentuar mas tan debatido asunto, Se arguirdA que para solu-
clonar tales inconvenientes se estin tomando las medidas adecuadas, pero yo me
atrevo a sfirmar que tales medidas estarin bien en teoria pues la préactica nos
estd diciendo lo contrario  Las estadisticas sobre la produccidén estdn demostran-
do de sobra que lo que producimos en articulos de primera necesidad dan un ren-
dimiento cas1 por mitad de lo que realmente necesitamos para abastecer el consu-
mo y en este caso, tenemos que recurrir al vecino o mias alld de los mares para
completar los faltantes

En este caso, {qué nos esti indicando este estado de cosas? Pues sen-
cillamente que adn cuando existe la 1dea de que nuestro pais es netamente agri-
cola y gue la principal fuente de 1ngresos provienen de la agricultura los resulta-
_dos practicos, en ciertos aspectos son negativos debido a que las actividades agri-
colas se han enfilado a determinadas ramas café y algoddn, ya que tales produc-
tos nos dan upa buena cantidad de divisas y con esto una balanza favorable; aun-
que nos falte muiz, frijoles v a veces hasta "el azGcar; aunque tengamos mala

carne por falta de buer ganado para el consumo etc., sip pensar en que las divi-
t
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sas o los buenos ingresos obtenidos mediante el cultivo del café y algodén se
nos escapan por la compra, en el exterior, de maiz, frijoles, azticar ebc En este
punto creo que nuestra agricultura deberia estar méas atenla a fin de aumen-
tar la produccién

Dije al principio de este capitulo al hablar del crédito y como recomen-
dacién especial, que es urgente la creacién del Banco de Fomento Agricola y
aqui agrego que tambien es urgente una legislacion adecuada y consecuente en_
el ramo de agricultura como complemento de la inskitucién antes indicada  Pien-
so gue para legislar sobre este puntv, habid que principiar por hacer un estadio:
cientifico y completo de la economia en general del pais, es decir, de los ingresos
que necesita la Reptblica en un periodo estimado para un desarrollo econdémico-
soclal  Conseguido esto, proceder a buscar las fuentes de 1ngreso en nuestro
propio territorio, haciendo otro estudio lo méas exacto posible de la cantidad de
tierras laborables con que contamos Seguidamente y con base en el presupues-
to antes establecido de lo que el pais necesita para su desarrollo econémico so-
cial, dividirlo por zopas de cultivos- en lis cusles deberd producirse los articulos
gue esas tierras por su situacidn gsogrifica estén en capacidad de dar un mayor
rendimiento Es decir, el objeto de estas 1deas es llegar a establecer una espe-
cie de balanza entre lo que necesitamos para un desarrollo econdmico-social hala-
gador y lo que estariamos en capacidad de producir dentro de un sistema agri-
cola bien planificado

Upa vez concluidos los estudios indicados anteriormente con las esti-
maciones calculadas en cuan.o a lo que necesitamos y lo que tenemos en tierras
laborables, facil seria formular un cuadro en el cual diriamos de las tierras
laborables que tenemos en las distintas zonas del pais adecuadas para el cultivo
del café, se destinan X cantidad de manzanas, las que a un rendimiento de Y
quintales oro, vendidos a un precio minimo estimado representaria un ingreso
de tantos millones de colones, de las que tenemos para el cultivo del algodén se
destinan X cantidad de manzanas que a una produccidn de Y quintales por
manzana contariamos con un ingreso de X colones; existen X canfidad de man-
zanas propias para el cultivo de maiz que nos podrian dar Y guintales a X precio
por quintal, obtendriamos un ingreso de tantos miles de colones y asi en ade-
lante, hasta llegar a establecer una distribucién justa de las tierras Jaborables en
su totalidad, cuantificadas de tal modo para la aplicacidn en los cultivos de ce-
reales etc v cuyos posibles rendimientos nos pudieran asegurar lo méas aproxima-
damente, los principales articulos para el avituallamiento de nuestra poblacién
Con este cuadro, con cifras mas o menos factibles y sin dejar de considerar las
posibles eventualidades, el Estado por medio de sus legisladores, estaria en capa-
cidad de promulgar un estatuto que reglamente todo el proceso agricola en el
pais v el Banco de Fomento Agricola, basado en esta legislacién tendria que esta-
blecer sus modalidades de crédito para el agricultor dentro de las distintas acti-
vidades agricolas Todas estas 1deas las doy en este pequefo tratajo a grandes
rasgos, pero es Claro que para poderlas Coordlnar. s1 es que enclerran a]gﬁn lnterés
para los entendidos en la materia, seria mas para el Estado, motivo de up dete-
nido estudio y de una planificacién que abarque todos los elementos indispensa-
bles para la consecucién de los fines practicos; es decir al final de cuentas que
tratemos de aprovechar mediante regulaciones técnicas nuestras tierras laborables -
para asegurarnos un adecuado abastecimiento de los articulos de prinera neces:-

-
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dad, sin pensar que en momentos apremiantes o de escasez, como el actual, «po-
demos ir hasta el Africa para conseguirlos»

En este punto sostengo que es un tanto infantil estar esperanzados a
que en una situacién apremiantessea el vecino quien tendrd que resolvernos el
problema Es algo como que s1 yo cuento hoy con ¢ 5000 en mi bolsillo Jos
gasto en un rato de flesta en el supuesto de que mi amigo X estard presto a fa-
cilitarme € 1000 al dia siguiente muy temprano para el gasto de mi casa, sin
tomar en cuenta que también este amigo tiene sus proplas obligaciones que
cumplir v que no estard en condiciones 1nmediatas favorables para sacarme del
apuro. Cosa 1gual nos pasa cuando nos dedicamos a cultivar Gnicamente el
café v algoddédn en el entendido que tales productos son los {inicos de verdadero
lucro, que es lo Ginico que nos produce una gran cantidad de divisas Todo esto
estd muy bien y muy cierto y es claro que habrd que dedicar esmerada atencidén a
Jo gque nos estd proporcionando por hoy la mayor fuente de ingresos Pero no es
menos cierto que nunca habia que descuidar el otro aspecto de la cuestidn que es
el problema de Ja alimentacién. En resGmen pues lo que nos estd faltando es
una reglamentacién técnica, como dije antes, sobre el aspecto tratado, a fin de
que lo uno sea complemento de lo otzo con el propésito de obtener resultados
pricticos que den el bienestar general de nuestro pueblo,

Se me podri decir en contra de mis argumentos que no hay wada que
temer, que existe una institucidn reguladora de cereales y abastecimientos en=
cargada de velar para que no falten los articulos de primera necesidad a precios
razonables; que existen tratados de libre comercio con los paises vecinos para
facilitar la compra de tales productos en caso necesario, etc etc, pero la realidad
de las cosas es otra Iloy por hoy a pesar de todo, la escasez existe y los pre-
cios del maiz, frijoles y arroz, azhcar y otros, lejos de ser razonables son altisi-
mos y por mis que el [nstituto Regulador de Cereales y Abastecimientos esté
afitmando que hay suficiente maiz y frijoles y que los precios estin al alcance de
todo el mundo, yo digo que n1 veo tal abundancia y estoy pagando por la libra de
frijoles € 050 Imaginese el lector lo que esto significa para un mozo de cordel
por ejemplo, que apenas gane dos colones por dia, que sea padre de cuatro hijos
y que tenga que pagar por una cobacha cualquiera ¢ 2000 o ¢ 3000 por mes.
Creo que los comentarios en este aspecto salen sobrando pues los resultados en
la clase proletaria los tenemos a la vista

Desde luego no quiero que se estime que yo estoy en contra de que
se trate de cultivar mis aquel producto que estd en la posibilidad de dejar ma-
yores rendimientos con relacidn a su valor ya que estos rendimientos, es claro
que son los llamados a colocar al pais en mejor situacién econdmica No, mi
punto de vista es que no se descuiden otros cultivos, es decir el cultivo de ce-
reales que es algo tan importante como lo primero y nunca seg@in entiendo, serd
conveniente estar alimentando la esperanza de que los articulos de primera nece-
sidad, serd muy ficil adquirirlos en cualquier momento er ofro pais, pues existen
causas que muchas veces pueden estar fuera de nuestro control.

Sio 1r muy lejos y analisando nuestra balanza comercial con Honduras
por ejemplo, encontramos al presente segun datos del movimiento habido en la

Aduana del Amatillo, un saldo desfavorable de mas de § 700000.00 y esto cag:

solamente por la 1mportacién de articulos de primera necesidad,
p p p
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Siendo agui donde pienso que habrd que darles forma a los tratados de
libre comercio con nuestros hermanos de Centroamérica, a fin de establecer inter-
cambios comerciales de nuestra conveniencia y en una modalidad integral

Con esto me parece que es suficiente para que pos podemos dar cuenta
de que nuestro indice de produccidn ep tal aspecto es sumamente bajo y que
las divisas que acumulamos por un lado, «e nos escapan por el otro, y aun cuan-
do en los actuales momentos. debido al buen precio del café y del algodén, nues-
tra economia nacional no siente en forma dirtecta estas sangrias ya lo veriamos
si por desgracia estos productos sufrieran un colapso en sus precios -Entonces
tendriamos nada menos que un panorsma, a mit modo de entender, sencillamen-
te catastréfico mucho café, mucho algoddn a bajos precios y faltos de maiz fri-
joles, arroz, etc Pues biep, tratemos de preveer y de evitar el que se pudiera
producir tal situacidn, v esto serd posible, como lo indiqué antes, mediante med:-
das de orden técnico y adecuadas a nuestras necesidades

El Banco Central y su Funcién Principal

En la actualidad el Banco Central es la institucidn reguladora del
crédito y encargado de regular ademas la circulacién monetaria y estabihidad de
la misma Su arma principsl esti basada en la tasa de redescuento y todo el sis-
tema de crédito que se mueve a través de los bancos comerciales del pais estad de-
blda,menf:e controlado por dicha mnstitucién.

Actualmente y seglin el balance al 30 de abril muestra en el rubro
«Préstamos», la cifra de ¢ 34,158 09155 de lo que corresponde a «Redescuen-
tos» cas1 € 21 000,000 cuyo monto nos estd indicando, wAs o menos, que hay
un movimiento bastante fuerte en el pais en lo que a créditos se refiere, ya que
la suma anterior es parte del efectivo que el DBanco reintegra a los bancos co-
merciales para el financiamiento le tales operaciones Principalmente es por me-
dio del redescuento que el Banco va regulando el movimiento del crédito en el
pais y su politica en este punto, debe ser segin m1 manera de pensar bastante
Iiberal, pues el pais esti demandando en la actualidad, facilidades para el incre-
mento de su desarrollo econémico en muchas actividades mas que todo en el
aspecto 1ndustrial que es necesariamente hacia donde deberd llevarse el pais, a
su 1ndustrializacidn, que es lo que nos tendrd que garantizar la necesaria esta-
bilidad econdmica Recomiendo que esta 1dea nunca habrid que descuidarla y
el Gobierno deberd dar todo su apoyo tomando y dictando medidas que pro-
pendan a prestar y estimular toda clase de facilidades al capitalista, al empresa-
rio etc, para fomentar el completo desarrollo econdmico-industrial,

r

.

. Cajas de Crédito Rural

En puestro pais existe una institucién de tal fipo que nacié bajo la
proteccién del Banco Hipotecario La 1dea al fundar esta insticucién no cabe
duda que fue magnifica, pues su finalidad principal ha sido la de ayudar en
forma efectiva al pequefio comercio y a la pequefia industria En su primera eta-

]
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pa hubo segin entiendo alguna mala orientacién y el Banco sufrié fuertes pérdi-
das debido a que se convirti6 en un guarda-almacén y expendedor de los ar-
ticulos producidos seguramente con el propédsito de garantizarse los préstamos que
se habian hecho para tales actividades Actualmente las cajas de crédito rural
estin siguiendo sistemas diferentes v se estin notando resultados saludables que
tendrin que redundar en un positivo adelanto para el desarrollo del pequefio
comercio v la pequefia industria, En este aspecto me parece que deberin ayudar
mgcbo los tratados de libre comercio pues por su medio se podra asegurar mer-
cados fuera del pais que permitan la facil venta de los productos lo que tendra
que rendir los beneficios apetecidos

En lo que se refiere al aspecto monetario en nuestro pais, es de hacer
notar que el Banco Central jugd un papel muy 1mportante en el pais, pues por su
medio, se logrd la estabilizacion de la moneda  Anteriormente al Banco Central
todos sabemos que el cambio estaba sujeto a fuertes fluctuaciones lo que practi-
camente constituia un peligro para la economia del pais (Gracias al Banco Cen-
tral hoy estamos seguros de contar con una moneda de tipo estable y el cambio
varia debido a su control, entre el 2499 al 251% lo que nos da un término

de segundad

Politica con Relacién a Nuesiro Comercio Internacional

No cabe duda que la politica que actualmente se sigue en nuestro pais,
muegtra una marcada tendencia hacia el proteccionismo en lo que se refiere a la
idea de fomentar el desarrollo 10dustnal

Es evidente que en un pais poco desarrollado industrialmente la prime-
ra 1dea mas aceptable es la de pedir proteccién para la naciente industria que pue-
da producir articulos similares a los que ingresan de paises extranjeros, protec-
c14n que casi siempre consiste en que el Estado establezca barreras aduanales,

. Pero ante esta situacién existe otro aspecto muy importante, que con-
siste en considerar la relacidn que hay entre las exportaciones y las importacio-
nee, mas atn, cuando el pais que pretende 1mplantar las barreras aduanales al
ingreso de un determinado articulo carece de las materias primas necesarias para
el desarrollo de otras industrias, las cuales puede recibir ficilmente del otro pais
afectado El caso tipico y de actualidad lo tenemos con el vecino pais de Hon-
‘duras con relacién a la industria camisera Actualmente en El Salvador existen
fabricas que dan camisas al mercado, malas y caras por citerto Honduras por su
parte produce camisas mejores y mas baratas, las cuales llegaban al mercado nues-
tro con muy buena aceptacién en el pGblico consumidor con una preferencia muy
marcada como es natural Esto produjo un descontento general en los fabricantes
‘hacionales ya que po les era posible competir con el producto extranjero debido a
que la materia prima en el pais es mas cara y los salarios mas elevados, Medi-
da 1nmediata; cierre de la frootera para el ingreso de las camisas hondurefas
Consecuencia de tal medida, ciecre de la frontera hondurefia para el ingreso de
nuestro calzado etc, posible peligro de romper el tratado de libre comercio v
otra serie de dificultades Sabemos que de’ Honduras nos llega la mayor parte
‘de madera que llena las necesidades de la industria de construcciones, ganado, etc

~
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Supongamos que disponga el gobierno hondurefio 1mpedir la’salida de estos pro-
ductos para El Salvador; ya tendriamos problema suﬁcxer‘ﬂ'e para rato por la
falta de madera para el incremento de las construcciones y con éste, sus
derivados

Pues no sefores Esta medida a mi1 juicio fue muy i1nadecuada Re-
cordemos los resultados que dio la famosa carta del Atlintico dictada por Ingla-
terra pretendiendo ésta que sélo ella estaba en capacidad de surcar los mares
con su poderosa marina mercante, Los resultados practicos fueron dé desastre
v ala postre no le quedd mas remedio que abandonarla IPues bien el caso es el
nuestro con el producto hondurefio y entiendo que lo mias indicado habria sido
buscar otras medidas encaminadas a colocar a nuestros fabricantes de camisas
et condiciones de que pudieran competir con el extranjero como por ejemplo
reduccién de aforos para materias primas, reduccién de impuestos de otra indole
etc, es decir medidas de fi1po interno,

En cuanto a la proteccidn del mercado interno, parece que elevando
las tarifas arancelarias para las tmportaciones de crertos productos, se estimula de
ese modo el desarrollo de las industrias nacionales y se crea un mercado nacional
para los productores nacionales. Me parece que tal argumento es muy falaz pues
se olvida que la proteccidp po crea un nuevo mercado, tnicamente lo que hace
es cambiar el mercado extranjero por un mercado nacional Hay que pensar en
que s1 eliminamos el mercado extranjero lo que conseguimos es privar a los ex-
tranjeros de los medios para comprar nuestras propias mercaderias Con esto
quiero decir que las importaciones proporcionan el poder adquisitivo indispen-
sable para que sean compradas nuestras exportaciones Suspendamos las mpor-
taciones y ya veremos como bajaran puestras exportaciones

En cuanto al aumento de la produccién encontramos otro argumento
que estd muy relacionado en lo que se refiere a la proteccidén del mercado nacie-
nal, v es que, el proteccionismo estimulando el desarrollo de una industria cual-
quiera, se aumenta la produccién total del pais en lo que a tal industna
se refiere

Pueda que asi sea, pero este punto tiene un defecto que copsiste en
que solamente se ve un aspecto del protéccionismo y sus efectos No se puede
negar que una tarifa de aforos al impedir la entrada de un producto que tenga
una demanda efectiva, hace que surja otra demanda enteramente nueva, resul-
tando que los consumidores han de pagar un precio mas elevado por los productos
de las industrias protegidas

.+ Como conclusién mi punto de vista consiste en que el desarrollo indus-
trial en El Salvador debe dirsele proteccidn, pero no un proteccionismo cerrado,
sino que el Estado debe colocar al industrial dentro de un plano que le de la posi-
bilidad de poder competir con el industrial extranjero mas s1 se trata de productos
basicos para la dieta de la poblacién.

Con lo anterior doy por terminada esta tesis,esperande haber contribuido
en parte al esclarecimiento correcto sobre los puntos que he tratado.

, San Salvador, trece de julio de mil novecientos cincuenta y cinco.

Guillermo Manuel Vanegas.
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