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INTRODUCCICN

EL COCMERCIO Y EL DERECHO MERCANTIL EN GENERAL

a) COMC SURGE EL CCMERCIC?

b) ANTECELENTES HISTORICOS

c) CONCEPTO DE COMERCIC Y DE DERECHC
MERCANTIL. TEORIAS CLASICA Y MCLER
NA.

d) EL DERECHO MERCANTIL COMO UN DERE

RECHG CIVIL ESPECIALIZATO.

a} COMGOC SURGE EL CCMERCIO?

El hombre nace, crece y se desenvuelve en una
comunidad que a su vez se ha desarrollado y transformado en el transcur-
so de los siglos. Dentro de esta comunidad se producen bienes y servi---~
cios para satisfacer las necesidades de los asociados, que en los grupnos
primitivos de las sociedades particulares se reducian a lo estrictamente
necesario de acuerdo a los adelantos cientificos de la época y en donde to-
dos los bienes son comunes. A medida que crecian, esparci‘ndoco- por --
diferentes lugares de la tierra, estas formas originarias de sociedad, sus
necesidades fueron aumentando y lo que producian por diversos factores -
como pobreza de la tierra, condiciones climatéricas, ctc. no alcanzaba -
a llenar sus mas elementales necesidades, entonces obligados por éstas -
circunstancias se¢ buscé la manera de adquirir lo que unos necesitaban y
a otros les sobraba. -

Pronto los pucblos antiguos encontraron el me-
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dio idéneo para obtener los productos indispensables para su cubsistencia ese --
medio era la guerra que se llegd a convertir en una verdadera industria pues al
vencido se le despojaba de cuantos bienes fuercn Utiles para el vencedor y ade--
mds se le imponian tributos sumamente gravosos, gque junto con el saqueo cons-
tituian, por sus fructiferas utilidades un poderoso aliciente a esta peligrosa in--
dustria. -

Esta es pues, la forma mds antigua de adquirir por --
cantidades lo que un pueblo necesita, sin que sea jamde una forma de comercio,
pues como dice un autor: "La historia del comercio es parte sustancial de la --
historia de la civilizacidn; el cambio pacifico de los productos materiales crea
e intencifica el de los productos culturales entre los oueblos''. (1)

A medida que la civilizacidn va haciéndosc sentir en
los diversos pueblos y se toma conciencia que esa forma violenta de apropia---
cidn no puede perdurar por sus efectos destructivos, se busca una nmanera paci’_
fica de agenciarse lo necesario sin ocasionar molestias a los oueblos vecines. -
Surge asi la figura m&s antigua de cambio que es el trueque o permuta, que en
su forma rudimentaria se realizaba vor lo que sc ha dado en llamar el "barato
sileacioso'. A esa prdctica se refierc Bolaffio en los siguientes términos: ""En
esta fase primitiva, ¢l cambio se cumple regularmente, por medio del depdsito
de las cosas que se permutan en un terreno intermedio entre grupos que ocupan

territorios colindantes, o bien sobre la orilla del mar, si el cambio acontece en

() Bolatfio Ledn. - Derecho Mercantil (Curso General). Primera Edicidn, Pig.
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tre extranjeros decembarcados en regiones nuevas y los indigenas (bara--
tc silencioso). EIl grupo que guiere permutar una cosa propla por otra --
que le es necesaria y que sabe es poseida por el grupo vecino o por los
indigenas e¢n el punto de arribada, la hace colocar nor los mas atrevidos
sobre el terrcno neutral que separa los dos grupos o bien sobre la orilla

del mar. Una vez colocada, los oferentes se retiran. Se acercan enton--

o)

ces los mds arriesgados del otro grupo; examinan y valoran la cosa deja-

da, y colocan junto a ¢lla la propia gque, mor la conocida o presunia caren-

)

cia en los otros, sabcn o presumen requerida en cambio, y a la cual atri-
buyen un valor correspondiente a la cosa dejada. Vuelven los primeros, -
si la cosa es aquella que deseaban ¢ la consideran en relacidn de igualdad
de valor con la propia, la toman, y la permuta se ha verificado sin mds. -
De otro modo, la dejan; lo que significa: '""no es la gque queriamos, o no --

b=

responde al valor de la nuestra''; v en este segundo caso vuelven a lleva
se la propia. Estas prdcticas sueden prolongarse hasta que se conesigue
efectuar una permuta, o bien cada grupo toma otra vez la cosa propia. ---
Méds fdcil, sin embargo, ¢s que el acucrdo sc consiga bajo la presida de
la necesidad o del deseo que induce a todo permutante 2 considerar Util --
para si, en todo caso, ¢l cambio. La apreciacida individual del valor de
una cosa se ¢std en razdn de la necesidad o el desco que se tiene de la --
misma y de las dificultades para procurdrsela. -

En el barato silencioso, por ende, los permutan
tes no entran en relaciones personales, orales. Las condiciones del ba--

rato se sobreentienden en los hechos y en los actos. -

Las gentes gue viven en territorios vecinos co-
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nocen sus respectivos productos y necesidades. Los navegantes, por lo
comun civilizados y sagaces, que carecen de cosas necesarias a su nu--
tricidn, ofrecen c¢n cambioc 2 la poblacidn costera, todavia bdrbara, obje-
tos que saben o presumen deseados, como utensilios de hierro, objetos
de ornamento, todo aquello, en suma, que pueda vencer la instintiva re-
pugnancia de privarse de una cosa oropia. Es suficiente gue se consiga -
cualquier permuta para excitar el deseo de su renovacidn'. (1)

La frecuencia con que ocurrian ¢sos cambios
produjo en el transcurso del tiempo resultados altarnente beneficiosos ga-
ra el desarrolle del comercio y para el progreso de los pueblos. Poco -
a poco fue desapareciendc aguel temor propio de la época, a la guerra y
surgid asi el contacto personal ¢ntre los necesitados del intercambio de
wroductos. Como resultado de este nuevs adelanto en las relaciones co-
mexrciales, se tranforma aquel lugar que habia sido escenario del "ba--
rato silencioso'" en un meicado estable entre los pueblos vecinos y en --
cuanto al comercio con pueblos extranjeros' el punto de desembarco se -
convierte en un puerto, en una plaza comercial y, por consiguiente en --
una préspera ciudad mercantii. Cuando ¢stdn ya bien caracterizados geo
grificamente estos lugares y emocionalmente convencidos de¢ su necesi--
dad se brinda al extranjero o al vecino teda clasc de garantia, pues alli
¢s el lugar del cumplimiento de sus contratos, s¢ le da una hospitalidad

poco usada anteriovmente, hasta convertirlo en un Derecho Hospitalario

(1} Bolaffio Ledn. Derecho Mercaniil (Curso General). Primera Edicidn.

Pigs. 10 y 1L



a la tutela de los indigenas. -

No obstante cste adelanto en el desarrcllo co-
mevrcial el intercambio siecmpre se verificaba mediante la pcrmuta de ob-
jetos de igual valor, lo que suponia que ambos tuvieran necesidad cn ad--
quirir ese producto; esto desde luego, sin olvidar que entre ellos queda~--
ba alguna ganancia si asi se le quiere llammar sues mediante un bien que -
para ¢sa persona no era necesario se ha logrado desprender de ¢l a cam-
bio de recibir uno que si le reporta benciicio. -

Un paso ya mds adelantado que se acerca o se
asemeja mds al papel que ea lo futuro jugard la moneda, e¢s cuando se --
establecen ciertos bienes que por su uso cotidiano y por su necesidad ca-
si imperiosa sirven de medios generales de cambio y estos segdn los lu-
gares tiemn0s y pueblos, son los animales, e¢sclavos, pieles, sal, etc. --
Lentamente se va evolucionando y con el correr del tiempo estos bienes
que en su aparicién tentan un estrecho campo de aplicacio’n, se convirtie ~
ron por ¢l reconocimiernt o de >ucblos y estados ¢n el medio iddneo no sé-
lo de cambio, sino gque servian por su valor general para extinguir deudas,
para solventar contratos como forma de¢ sago legal. -

Avanzando un poco mds en el tiempo vemos que
pueblos con azlta cultura, como Babilonia, Egipto, Grecia y Galia desa--
rrollaron un intenso comercio, posiblemente regidos por un derecho con-
suetudinario, perc por las escasas noticias que de ¢llos tenemos no nos
permiten afirmar con seguridad si en realidad ¢xistié v no un Derecho Co
mercial. -

En donde si ya encontramos antecedentes con-



cretos de una legislacidén mercantil es en Roma, que es ¢l pueblo-rey en
asuntos de Dorecho. -

Cuando el trifico comercial se¢ intensifica, la
reiteracidn de los usos mercantiles da origen al Derecho consuetudina--
rio y cuando este se plasma en leyes escritas se transforrna en Derecho
estatutario; factores principales dc la creacidn de este Derecho fueron --
las corporaciones que ante la inoperancia del Derecho Comun para regir
las nuevas situaciones, aquel Derecho lleno de formalismos que resulta-
ba inadecuado optaron estas instituciones por dictar un Derecho Especial,
que se llamd Derecho Mercantil; ¢sto como es sabido ocur:id en la edad
media, €noca también en gue c¢stuvieron en su apcgeo las "corporaciones',
en sus distintas categorias; por esa razdn fue el Lierccho Mercantil sux-

gid con bastante sabor gremial. -

c) COCNCEPTC DE CCMERC IG Y DE DERECHO

MERCANTIL. TEORIAS CLASICA Y MCODERNA.

Es imposible dar un concepto abstracto de co--
mercio sin referirlo necesariamente a los actos mercantilesy Asi Rocco
nos dice: '"que en ellos hay un acto de intcrposicidn en el cambioc y que --
en ésto radica la esencia de los actos mercantiles'". Como vemos ésta -
es una definicidn bastante simple de lo que ==z es un acto mercantil y en
el cual segin lo mostraremoes adelante no hay ninguna diferencia de natu-
raleza con el acto Civil (Segﬁn la teoria moderna). ALhora en sentido la--
to se¢ llama Comercio al conjunto de actos de comercio realizado por di-
versas personas, pero ésto no nos interesa. En cuanto al trdfico del Co-

mercio éste estd integrado de las siguientes actividades "El trdfico del -



comercio, de manera general, podemos considerarlo integrado en nues--
tros dias, por un conjunto de actividades que pucden enumerarse tentati-

vamente y en resumen, asi: 1) La compraventa e intercambio de mercan--
cias. 2) La industria, que ¢condmicamente es distinta del comercio, pe-
rc gque juridicamente e¢s considerada por todas las escuelas como mercan-
til. 3) Las overaciones de transporte y almacenaje. 4) La emisidn y ---
circulacién de titulos, valorcs y documentos similares. 5) Las operacio--
nes de cambic, bolsa, banca, ahorro y seguros. ¢€) La intervencidn en --
les negocios, ya seca comc empresario ¢ ya sca comon agente intcrmedia--
rio. -

Payra la teoria cl&sica Derecho Mercantil es: --
aquella rama del Derecho Privado que tienc por objeto la regulacidn de -
aguellos actos gque han sido declarados actos de comercio por disposicio--
nes legales. Nuestro C3digo vigente que se inspira en esta teoria en su -
Axt. 3 gque dice ea su inc. primero:

"Son actos de come rcio, ya de parte de todos los
contratantes ya de parte de algunos de ellos" aqui se hace una enumera--
cién prolija de todos los actos que la ley reputa como regidos por el Dere-
cho Mercantil; acepta también el acto mixto, ¢s decir aquel que e¢s mer--
cantil, sdSlo para uno de los contrataates y Civil para el otro. Esto da lu-
gar & que 2 un mismo acts se apliguen dog legislaciones diferentes con --
los subsiguientes inconvenicntes que elis representa; y ademds, con e¢sa -
enumeracidn ta xativa que hace nuestro C3digo, encicrra los actos en mol-
des rigidos que e¢s inadecuado para un Derecho tan cambiante, como lo --

es el que regula la vida comcrcial, asi que resulta que, al poco tiempo de



J3revis - -

vigencia de una legislacidn de esa naturaleza, surgen figuras nc ;
tas por la ley. -

Para la teoria moderna, Leorecho Mercantil -
¢s aguella rama del Dereche Privado que ticne por objeto la regulacidn
de las empresas mercantiles y de los actos realizados en masa sor las
mismas, asi cormo los actos que recaigan sobre casos tipicamente mer-
cantiles. -

Lo diferencia entre los dos conceptos que del
Derecho Mercantil dan las dos teorias, sc¢ explica fundamentalmente por
el enfoque distinto que hacen ambas teorias de loe tres presupuestos bd-
sicos que son: a) ¢l acto de comercio; b) ¢l comerciante y ¢) la cosa mer-
cantil. -

Para exnlicar ¢l acto de comercio, en la tec-
ria Cldsica, surgieron varias teorias que las podemos clasificar en: a)-
teorias subjetivas y b) teorias objetivas. -

Dentro de la primera estd la que denomind Vteo
via de la habitualidad" y deci? que cran actos de Comercio "los que ejecu-
taban los comerciantes'. Esta teoria, fue luego desechada porque ence--
rraba un circulo vicioso y en nada definiz lo que ¢ra <l acto de comercio. -

A la segunda categoria pertenecen: a) La de la
intermediacidn, b) La del lucro y ¢l srovecho, c¢) Lade la enumeracidn. -

La primcera concebia ¢l acto de comcrcio como
una intermediacidn entre la oroduccién y ¢l consumo. Esta teoria si bien
fue cierta y adecuada ¢n un orincipic, hoy, sin negaxr que hay intermedia

. . .= . .
cidn, ella resulta incompleta porgue en la vida comercial existen muchos



actos en dondce no hay intermediacidn y sin embamrgo no por ese hecho de-
jan de scr naturaleza eminentemente mercaantil, Ejemn.: la emisidn de ti-
tulos valores. -

La segunda teoria definiz el acto de comercio
asi: El acto es mercantil cuando en el traspaso {((por venta, permuta) se
obtiene un lucro, entendiendo por tal la difcrencia del nrecio de la cosa -
entre su valor intrinseco y el pagado per ciertas circunstancias de espe--
culacidn, como vor ejernplu, la escasez del producto en ¢l lugar de venta,
su transporte, etc.. El acto es civil cuando de é1l no sc obtiene un sobre
precio, sino que se paga por su valor intrinscco. Sin dejar de reconocer
que ¢l mdvil de lucro en el comercio es un ¢lemento esencial, hay perso-
nas comerciantes que no realizan o efectian lucro y 2 su vez hay personas
y entidades que aunque obtiencn lucyre e¢s coun un fin civil, -

Finalmente, a la teorin de la enumeracidn, que
es la que siguc nuestro Cdadigo, ya me referi anteriormente y ¢xpuse su--
cintamente los inconvenientes a que do lugar. -

La teoria moderna Unicamente tiene una concep-
cidn del acto de Comercio y ya los define el prouyecto de Codigo de Cormer -
cio en su Art. 3o.

"'Son actos de comercio: I. - Los que tengan por
cbjeto la organizacidn, transformacidn o disclucidn de cmpresas comer--
ciales e industriales y los actos realizados en masa por estas mismas em-
presas. II. - Los actos que recaigan sobre cosas mercantiles. Ademds -
de los indicados, s¢ consideran actos de corncrcio los que sean andlogos

a los anteriores''. -



Al concebir asi esta teoria ¢l acto de comer--
cio quierc evitar lo engorross y deficiente de seguir una cnumeracién --
taxativa; gquiere abolir el acto mixto por inconveniente, suprime el acto
aislado mercantil, sienta el criterio analdgico cormo guia y regla de in-
terpretacidn; é€sto dada la misma naturalcza mutable del comercio. Crea
tambiln como acto eminentemente mercontil aquel que recae sobre cosas
mercaantiles las que tambidn estin yo enumeradas. Por obvias razoncs -
excluye la agricultura y los servicios oroicsionales como actos nmiercan-
tiles. -

La empresa realiza actos de comercin por quo
los produce €n masa y se le considera como cosa eminentemente mercan-
til. -

EL COMERCIANTE SEGUN LAS TEORIAS CLA

SICA Y MODERNA.

Nuestre Cidige en su Art, 4o, dice:

"Son comerciantes los que, teniendo capacidad
legal para contratar hacen del comercio su grofesidn habitual, v las so--
ciedades mercantiles'. -

Art, 50.: "N¢ es comerciante ¢l gue ¢jecuta
accidentalmente un acte de comercio; pero queda sujeto a las leyes mer-
cantiles en cuanto a los efectos del acto'. -

Como notamos de las disposicioncs transcri--
tas el Cddigo sigue el criteric de la profesionalidad para decidir si una
persona e€s 0 no comerciante. Sc¢ ha criticado esta concepcidn porque --

quien cjerce el comercio no ¢s un profesional; no requiere conncimientos



técnicos, ni es menester de largss estudios que conficran algin titulo »a-
ra adquirir esa calidad, simplemente puede cjercer el comercio una per-
sona sin que tenga ningunoc deesos reguisites. -

Para la tcoria modernn comerciante es la per-
sona titular de una empresa mercantil. Es la titularidad la que le confie-
re esa calidad y asi, al dejar la empresa deja por ¢se hecho de ser comer-
ciante. Por hoy nada diremos cdel comerciante social v de los auxiliarcs
de comercio que los trataremos osportunamente. -

(SN

Scbre las cosas mercantiles como no se tuvo -

- o Id . . .
un concepto preciso de la teoria cldsica c¢s de ¢scasa importancia hacer

las diferencias con la teoria moderna. Lo que sicreo del caso mencio--
nar, por la diferencia existente, e¢s ¢n lo relativo o los bienes inmuebles;
pues la venta de cllos jamds era mercantil en la teoria cldsica, ya que -
el desarrollo de la propiedad inm=-biliaria ¢n aquelln €poca era muy poca;
es asi como se explica que nuestro Cédigo tenga cspecial cuidado en refe-
rirse, en los actos enumerados ¢n ¢l Axrt. 3, a los biencs mucebles; ancra
la teoria moderns no ha podido desconocer la realidad de la plusvaliz y -
de las empresas lotificadoras que son empresas coainentemente mercan-
tiles, pucs ejercitan actos en masa al negociar con los lotes. Aqui tene-

mos una cosa mercantil para la teorin noderna y no para la cldsica. -

EL DERECHC MERCANTIL ES DERECHC CIVIL ESPECIALIZADO

. . P
Como hemss visto en ¢l desarrollo histdrico, -

(&}

cl primero ¢n aparecer fue el Derecho Civil cunque ya sc ejercicra el co-

mercioc en gran escala. -



En ¢l Derechs Rumano no anarcece la distincidn
entre ¢l Derccno Civil y el Mercantil; estaban las actividades comercia-
les reguladas juridicamentce, pero sin que cse ordenarniento constituyera
una rama indeosendientc del Derecho Privado. Fué hasta la Edad Media -
donde se nace una verdadera diferencia entre ambos dercchos con una --
aplicacidn relativa Unicamente a los nombres que ¢jercian el comercio; -
después, surge como derccho aplicado o los nctos mercantiles. -

Tanto el Derecho Civil, come ¢l Derecho Mer-
cantil, perteneccn a2l Derecho Privado, pero como el primero c¢s el gue
ocupa un lugar prefereante dentro de los de su categoria, tiene que tener
una aplicacidn subsidiaria y asi lo reconoce nuestro Cddigo vigente, en
su Art. 2. -

"En lo que no ¢s5té especialmente previsto por
este Cédigo, se aplicardn los usos comerciales y las disposiciones del
Derecho Civil", y tainbién cl Proycecte del Cédigo de Comercio, en su --
Art. lo.

"Los cemerciantes, los actos de comercio y
las cosas mercantiles se regirdn por las disposiciones contenidas en es-
te Cédige y en las derads leyecs mexcantiles; en su defecto, por los respec-
vis usos y costumbres, y a falta de Cstoz, oor las normas del Cddigo Ci--
vil. Los usos y costumbres especiales y locales prevalecerdn sobre los
generales' Se remite al Cddigo Civil en dldmao instancia. -

El Derecho Mercantil tomn del Derecho Civil

P

conceptos fundamentales y les da a veces una estructura mis simplifica-

da z2tendiendo 2l cardcter de NO fermalista del Derecho Mercantil, asi -



.

sor ejernnlo los conceptos de persona juridica, contrato, capacidad, repre-
sentacidn ectdn tornados del Dercciio Civil, -

Asimismo podemes apuntar que en algunas ins-
tituciones el Derecho Mcercantil ha simplificado 1n correspondiente insti-
tucidn civil, por ejemplo, ¢l endoso simnlifica al mdximo la cesidén de De-
TECHhoS,

La delimitacidn de los campos entre ambos De-
rechos varia de criterio, nues para lo Teodia Clisica, en la que sc inspi-
ra el Cddigo vigente, sigue cl criterio de la enumeracidn; vy ¢l Proyecto, -
el de la definicidn, pero esto ha sido amvpliamente debatido por los auto--
res; oigamos a2 Vivante: "Es imposible sumirla ¢n un ccncepto dnico los -
actos tan incoherentes 2 que el legislador o imopreso ¢l cardcter comer--
cial, y la doctrina, que quierc inspirarse en el Derecho Positivo, debe -
francamente renunciar A una definicidn gue por necesidad 13gica resulta-
rd incounciliable cen el Devechno vigente'. (b

Para la teorin modernn no hay diferencia de na-
turaleza enire los actos mercantiles y civiles; lo que determina la apli--
cacidén de una u otra legislacidn es la repeticidn de¢ los primercs, el he--

cho de ser realizados en masa y no aisladamente como en lo Civil, -

(1) Autor citado por Felipe de J. Tena. {Dcerecho Mercantil Mexicano).

V ¢dicién, Pig. 51 -



CAPITULGC I

LOS AUXILIARES DE CCMERC IC EN GENERAL

T

Con el nombre genérico de "Auxiliares de Co-
mercio' se¢ concce a todas las personns que ceadyuvan con ¢l comercian-
te en el ejercicio de su trdfico. Esins nersonas scn sujetos del Derecho
Mercantil y encajan dentro de la clasificacidn general de los sujetos del

Derecho Mercantil, como las personas que de manera permanente ejecu-

tan actos de comercio. Los auxiliares de Comercio son los sujetos de --

\

que se vale el comerciante, ya sca éste individual o Social, para exten--
“der su negocio, pues por pequefic que éste sea le es a veces imposible -
atenderlo- 2 satisfoccidn. -
. Suelen darsce dos conceotos de los auxiliarcs

de comercio: econémico uno y juridico el otro; dentro-del primero se com-
orenden a todas aquellas personas quc prestan servicios de diferente indo-
le al comerciante, tales como servicios juri’dicc‘,s, manu@}_gs, cconé;pﬂi__g_o/_s‘,
etc., ya sea que ¢&stos se presten de mancera perrmanentec u ocasional, con
autonomia o con subordinacidn jerdrquica, com> simple cooperacidn o co-
mo sustitucidn del titular de la empresa. Esta divisidn de funciones redun
da en positivo beneficic para la prosperidad del negocio. -

Muy distinto contenido tiene ¢l concepto juridi-
co de "Auxiliares de Comercio' en él s¢ restringen severamente las oer-
sonas gue ostentan esa calidad y se les clasifica en riguroso orden aten-

. . - - . . - -
diendo a diversos criterios. Para llegar a la conclusidn de quienes son -
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en general lus auxiliares del comerciante, juridicamente considerados,
tecnemcs que comenzar por excluir 2 muchas personas que prestan servi-
. . - 7’ -
cios al comerciante y que estaban incluidas dentro del concepto econdmico
gue y2 vimos, tales npersonas son: n) aquéllas que »restan un servi d o --
P . Lo . - § .
util para el trdfico de un cornevciante por ejermplo, banqueros, transpor-
tistas, depositarios, fiadores, etc.; b) aquéllas gque prestan un servicio
L . . 1 ) . L X . - . . e
técnico en virtud de¢ una profesidn: ingenieros, quimices, abogados, etc.
. . . - . 7’ .
c) Los encargados de funciones secundarias, matceriales o mecdnicas, ta-
les como ¢l personal obrerc o la scrvidurmbre que estdn ligadns por un --
- . ¥ - .
vincule de cardcter laboral eminentemente; y por dltimo d) los sujetos --
que no se nallan al serxvicio directo ¢ inmediato de un principal y que ---
prestan su servicio a cuanto comerciante 1o requiere.: Hecha la anterior
.« 7 . . . .
exclusidn de las nersonas quce si bien ¢s clerto que {orman »arte integran-
te del personal de una empresa o prestan valissss scyvicios alcomercisn-
7’ - . - - . -
te, c¢stdn fuera del alcance juridico del concepto de auxiliares de comer=--
. 7’ . .. . . .
cio. Trataré ahora de fijar las notas caracteristicas de los auxiliares:--
a) subordinacidn o colaberaddn; b) la relacidn entre el princinal y el --
auxiliar debe ser retribuida; ¢) Su accion debe tener lugar en <l Ambitc
L p . .
de la explotacidn de que se trate. Estas notas reflejan el vincule exis--

tente entre ¢l comerciante y sus auxiliares. -

T

LOS AUXILIARES DE COMERCIOC EN NUESTRC

CODIGC Y EN EL PROYECTO. -

Para nuestro Cidigo de Cohmercio son auxilia-
res los siguientes: factores -dependicentes-comisicnistas-corredores y -

martilleros. Los dos dltimoes tratados en el titulo IIT bajo ¢l titulo "De -



los agentes intermediarios del comercio' y definidos en los Arts. 37y --
61.

Art. 39, - "Lus Covrcdores son oficiales »ubli -
cos instituidos por la ley nara dispensar su rmediacidn asalariada a ios co-
merciantes y facilitarles la conclusidn de sus contratos. Toda pcrsona --
hédbil para comerciar 3or su cuenta, puede ejercer ¢l oficio de Corrcedor'.

Art. 61 - "Loes martilleros son oficiales publi-
cos encargados de vender al mejor postor mercadirias u otros bienes --
muebles',

Los tres primeros s¢ encuentran en el titulo --
IV "Del mandato Mercantil” y definido el factor en el Art. 137.

"Es factor de comercio tode aquel que, bajo --
cualquier denominacidén, de conformidad con los usos mercantiles, se¢ ha-
lla habilitado para tratar del comercio de otro ¢n ol lugar donde €ste 1o --
ejerce o en otro cualquiera'.

El comisicnista nu lo definid sino que se limitd
en el Axt. 155:

"Hay contrato de comisidn cuande el mandata-~-
rio ¢jecuta el mandato mercantil sin mencidn o alusidn alguna al mandan-
te, cuntratando en su nombre propio comos orincipal y Unico contratante',
a sefialar cuando habia ¢l llamado contrato de comisidn. -

Gportunamente ¢n los capitulos subsiguientes
haré un cstudio particularizads de cada uno de €stos auxiliarcs, ahora Goi
camente me limitaré a sefialar ¢n lineas gencrales ¢l diferente tratamicn-

to que veciben estas personas en la ley v en ¢l proyects. -



En este dltime en el titulo III Caonitulo I trata -
a los "Auxiliares de los Comerciantes ' y los engloba todos pero hace una
diferente . clasificacidn asi: los FACTCRES, los dependientes y los agen-
tes de Comercio, pudiendo estos dltimos ser Agentes dependientes, agen-
tes reprecentantes y agentes intermediarios. Nétese que los corredores
y los martilleros por su total inoperancia, han cido suprimidos. -

El concepto de factor tiene un matiz diferente
en ¢l Proyecto y en la Ley vigente nues para &sta es Art. 137:

"Es factor de comerciv todo aquél que, bijo ~-
cualquier denominacidn, de conformidad con los usos mercantiles, se¢ ha-
lla habilitado para tratar del comercio de otro, en el lugar donde &Este lo

x

ejerce 0 en otro cualquiera'.

En cambio el Proyecto lo define ast:

Axrt. 385: "Son factores quienes dirigen, por --
cuenta ajena, una empresa, una rama especial de ella o un establecimien-
to de la misma'". 'El concepto es mds preciso, porque al enmarcarlo den-
tro de la moderna nocidén de empresa, las funciones del factor quedan ca-
balmente delimitadas'. {1)

Este sin lugar a dudas es ¢l auxiliar mandata--
rio mds importante, puestc que cl principzal lo coloca frente a una empre-

sa o frente 2 un2 rama determinada de la misma y le confiere mandato -

{1} Revista de Terecho # 2. Julio-Ticiembre de 1965. Introduccidn al Es-

tudio del Derccho Mercantil. Roberto Lara Velado, Pdg. 127. -



para celebrar toda o la mayoria clase de contratos.

l.os corredores no son siempre mandatarios,
pero siempre san funcionarios pudblices; vienen siendo como unos ''nota--
rios del comercio', por e¢sa razdn el Cddige no los incluye en el capitulo
de los mandatarics y lo mismo succde con les martilleros, pcro éstos son
de mds pobre participacidn, su ncmbramicnte lo lnce la Corte Suprema -

de Justiicia. En el capitulo VII lo trataré con mayor amplitud.



CAPITULO II
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a) Definicioncs v antecedentes histdricos
b) El factor comou mandatario mercantil
c) Limaitaciones 2 la actividad del factor

d) El factor en ¢l Proyccto.

"Es factor de comercio todo agquel que, bajo cual-
quier denominacidn, de conformidad con los us»s mercantiles, se halla -
habilitado para tratar del Comexrcio de otro en el lugar donde ¢ste lo ejer-
ce © en otro cualquicra'. Art. 137 Com.

Esta figura juridica no es una creacidn del devecho
mecderno, fue ya conocida sor ¢l Derecho Rumano v regulada ¢n sus ras--
gos méds elementales. El factor corvespoade al "Institor' del que Ulpia--
no MNda 1a siguiente definicién: "Es factor el que se pone al frente de una
tienda o despacho de compras o de ventas, y le llamamos lastitor, porque
aplica su actividad al manejo y direccida del mismo cecmercio, importan-

do poco gue sca una tienda lo que regentee v ctra negociacidn cualquiera't.

59

Doctrinariamente podemos definir al factor asic~-

(1) Citado por Felipe de J. Tenn. Derecho Mercantil Mexicano. V edicidn.
Pdg. 251



"I.s factores son aqucellos auxilires del comerciantz juce, en nombrey -

4

e un establecimiento mercantil,

a8

acr cuenta del principal, cstda al frente
cclebrando todas o la geaneralidad de las neg.cicciones quce el mlsmo co--
merciante pudicra rcalizar': Alvdrcz del Manzano. (1)

Es éste sin lugar a dudas ¢l auxiliar mds impor--

tante; el gque tiene facultades mas extensas, pues su mandato como su re-

£®)

arescatacidn son de tipo general vy realiza asi una serie de actividades --
mercantiles al frente de la empresa o en una rama determinada de ella

2 como mandatario de un comerciante individual gue se equiparan a las --
del principal. -

D¢ alli que uno de los requisitos bdsices que debe
tener ¢l factor es su capacidnd legal para cjercer el Comercio, aunque --
no ostenta la calidad de comerciante, ya que ¢l comercio lo ejerce a nom-
bre del principal.

b) EL FACTOR COMO MANDATARIC MERCANTIL

De las definiciones antes transcritas se colige que
el factor es un mandataric mercantil y que su gestidn estd regida en térmi-
nos generales por las disposicioncs generales del mandate y poi las espe-
cificas del Capitulo IIL

El Art. 13 Com. "Eit mandato conferido al factor
verbalmentc ¢ por escrito, aungue no c¢sté registrado, se oresumird gene -

rval y comprensivo de todos los actos pertenccientes y necesarios al ejev-

(1) Citado por Felipe de J. Tena. Derechoe Mcercantil Mexicane., V edi--
cidn, Pdg. 252.
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cicio del cormercio para que hubiese sido dado, sin que cl principal pueda
oponer a terceros limitacidn alguna de los respectives poderes, salvo si
se prueba gue tenian conocimiento de ella al tiempe de contratar', indica
la forma como se puede constituir mandatario 2 un factor. -

Fl Art. 122 Com. "Existe ¢l mandato mercantil,
cuando alguna nersona se cncarga de practicar unc o mds actos de comer-
cio por cuenta de otro. El mandato mcercantil 2ungue contengo poderes ge-
nerales, no autoriza para actos no mercantiles, sino en virtud de declara~
cidn expresa''. -

El Art. 135 que he consignado habla "El mandato =
conferido al Factor verbalmente ¢ por escritc aunque no c¢sté registrado"
y el Art. 12 Com. dice:

"En el registro de Comercio se inscribirdn en es-
tracto y por el orden en que scan presentados, los documentos siguientes:
Numeral 4c). Los poderes que los comerciantes otorguen 2 sus factores -
o dependientes para la administracidn de sus negocios mercantiles v sus
revocaciones o sustituc iones" y el et 15 dice:

"Las escrituras sceciales y los poderes menciona-
dos en los ndmeros 30., 4o0., y 50. del articulo 12, de que no se hubicere -
tormado razdn, no producirdn efecto alguns cntre los socios, ni entre el -
mandante y mandatario: pero les actos cjecutados o contratos celebrados
por los socios o mandatarios, surtivdn pleno efectc rospecto de terceros'.

Creo oportunc aqui hacer la diferencia entre man-

dato y podexr; ambos suelen coexistir; ¢l poder, como elemento natural del

mandato, no estd unido a éste, como clemento esencial e indispensable. --

Existe mandato sin represcntacidn también en lo Civil Art. 1911



Zzo). Para que el factor llene su cometido y se pro-
duzcan los efectos consignados en los Arxts. 139 y 140 Com.

Art. 139: "Los {actures travarda y negociardn en -
nombre de sus poderdantes; y en los documentos que en n ombre de éstos
suscriban, deben declarar que firman con poder de la persona o sociedad
que representan'’.

Art. 140: "Procediendo los factores en los términos
del articulo anterior, todas las obligaciones contraidas nor elius, recaeran
sobre los poderdantes', debe existir necesariamente poder del principal
y es precisamente éste instrumento el que la ley sujeta a inscripcidn.

laramente vemos que las relaciones quc ligan al
factor y al principal son las de mandante y mandatario; el factor represen-
ta al principal en un conjunte de vpcracicnes continuadas, cuya trama cons-
tituye un organismo econdmico. Sin la existencia de esa entidad organica,
sin un establecimiento industrizal o mercantil 2 cuyo frente se halle, nu es
concebible ¢l factor.
H
’} El gran Maestro Vivante distingue dos caracteristi-
cas esenciales que diferencian al factor de les otros representantes: a) --
por la vasta esfera de su representacidn y b) sor la estabilidad de su resi-
dencia y de su funcidn. (1)
Siguiendo la regla gencral de que todas las opera--

ciones son onerosas en lo mercantil, ¢l mandato no se ha podido sustraer

i~ (1) Citado por Felipe de J. Tena. CDerecho Mercantil Mexicano, V edicidn,
Pig. 252.
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Lrt. 1230 "El mandato mercantil no se presume -
gratuito, y todo mandatario tiene derecho a una remuneracién por su tra-
bajo. La remuneracidn se regulard por acuerdo de las partes, y a falta
de estipulacidn, por los usos de la plaza donde ¢l mandato se e¢jecute. --
51 ¢l comerciante no quisicre aceptar ¢l mandato, y no cbstante tuviese
quc oracticar las diligencias que se mencionan en el articule 125, tendrd
siempre derecho a2 una remuncracidn proporcionada a su trabajo’.

En esto se diferencia bdsicamente esta institucidn
mercantil al mandato en lo Civil en que aqui perfectamente puede ser gra-
tuito de acucrdo al Art. 1377 Cm.

"IEl mandato puede ser gratuito o remunerado. La
remuneracidén, llamada honorario, es determinada por convencidn de las
partes, antes o después del contrats, por la ley, la costumbre, o ¢l Juez'.

"Lamuerte del pcderdante no pone término al man-
dato conferido al factor". Art. 150 Corm. ; de alli que sus poderes se esti-
man susistentes mientras no le fucren expresamente revocadcos, no obs--
tante la muerie de su principal. Aqui también hay una diferencia con el
Civil porque alld de acuerdo al Art. 1923 C. ''¢l mandaio termina: 50). --
Por la muerte del mandante © mandatario'.

El Art. 135 Com. "Terminade el mandato por muer-
te o interdiccidn de unu de los contratantes, ¢l mandatario y sus herede--
ros o renresentantes, tendrin dereche a una compensacidén proeporcional -
a lo que Labrizn de recibir en el caso de ejecucidn total del mandato'.

Parece dar la idea que el mandato termina con la
muerte del mandante pero en este caso ¢l Art. 150 es disposicién especi-

fica que debe prevalecer. Ea ¢sta dltima regla parece gue el legislador
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atiende de nreferencia al crédito y estabilidad de las cperaciones, todo -
lo cual npadeceria gran quebranto, sila muerte del mandante produjera ip-
s facto la conclusién del convenio. -

Teniends ¢l mandato conferido al factor la confian
za que existe entre los contratantes, ldgice es que cuando ésta llega a fal-
tar por cualquier metivo el mandante, puede 2 su arbitrio, revocar dicho
mandato ¢ inmediatamante hacerlo piblico, formalmente mediante la ins-
cripcidn srdenada en el Art. 12 numeral 4c. vy materialmente si desea por
medio de avisos al publico., Por las mismas razones pueden también los
nuevos adquirentcs de la empresa 0 establecimiento revocar ¢l mandato -
anterior. La ley sin embargo no ha querido dejar al factor sujeto a los ca-
prichos del principal en cuanto 2l pago de su sueldo y ha consignado la dis-
posicidn siguiente:

Art. 151 Com. "La revocacidn del mandato confe--

rido al factcr se entiende siemprc sin perjuicic de cualquier derccho gque

o]

veda resultarle de la prestgdcidn de sus servicios''.

) LIMITACZCIONES

EL Art. 141 dice: "Fuera del caso previsto en el ar-
- -
ticulo anterior, todo contrato celebrado por un factor en su nombre, obliga
. 7 .
directamente a €ste para con la persona con quien contrate. No obstante ,-
» . T .
si la negociacidn fucse hecha por cuenta del poderdante y ¢l contratante 1o
o I e e
prueba, teadri oncida a entablar accidn contra <l factor o contra el poder-
dante, pero no podrd demandar a ambes',
El inciso lo. de esta regla, por obvic su contenido

crec que sobra, pues de todos es sabido y conocide que cada cual responde



de sus propios actos. El factor no ha obrado en su calidad de factor y el
principal ¢s absolutamente ajeno a la oseracidn de que se trata.

La parte segunda evita combinaciones fravdulen--
tas que en perjuicio de terceros pudieran llevar a cabe ¢l principal y su
factor, pues en caso de resultar lucrativa la operacidn celebrada por &ste
el poderdante podria aprobarla dejdndola en casc countrario a cargo del se-
gundo, contra ¢l cual, si es insolvente, no nedria ¢l tercero hacer efecti-
vos sus dercchos; también los protege la ley contra lus excesos del ter--
cero ya que no puede demandar a ambos porque habria un enriquecimiento
ilicitc en cobrar a los dos la misma cosa.

Al Factor sc lc prohibe también negociar por cuen-
ta propia, pero los principales lo pueden relevar de esta prohibicidn,

Art. 14Z: "Ningdn factor podrd negociar por cuenta
propia, ni interesarse en nombre propio, ni en el ajens para negociacidn
del mismo génerc de las que hiciere 2 nombre de sus principales, a menos
que é€stos lo autoricen expresamente para elb . Si el factor infringiere la
disposicidn de este articule quedard obligado a indemnizar sor dafios y --
perjuicios al principal, pudiendo €ste reclamar para si la respectiva ope-
racién'',

Esto porque no debemos olvidarnos de que se tra-
ta de un Dereche Privado en que el dmbito discrecional es bastante amplio,
tolerante hasta cierto limite, cuando la ley prohibe o manda algo que re--
percute directamente en el piblico,

Con la amplitud del mandato cenferido al factor a -
tencr del Art. 138:

"El mandato conferido al factor verbalmente o por



escrito, aunque nc estd registrado, se nsresumird gencral y comprensivo

de todos los actos pertenecientes y necesarios al ¢jercicio del comercio -
para gue hubiese sido dado, sin que el principal pueda oponer a terc eros

limitacidén alguna de los resnectivos poderes, salvo si se prueba que te--
nian conocimiento de ella al tiempo de contratar'.

Es muy dificil que se pueda hablar de una transgre-
sidn o extralimitacidn del mandato, 1o que no succde en otras legislaciones
modernas que tiencn una sancién pavrecida a lo civil en cuanto el contrato
fuera de los limites no obliga al princival, con el factor pero si con terce~

Yos.

d) LOS FACTORES EN EL PRCYECTO DE CORIGO

DE COMERCIC.

No voy a repetir aqui la diferencia conceptual que
apunté en el capitulo anterior sobre la definicidn que de factor dan los dos
ordenarnientos juridices; pero si trataré Je hacer resaltar las innovacio--
nes que trae el proyecto y que vuelven a cste importante auxiliar de Comer-
cio més eficaz en el desenvolvimiento de sus funciones.

Por ejemple el Art. 366: "El solo nombramiento
dec un factor lo faculta nara realizar todas las operaciones concernientes -
al objeto de la empresa o del establecimicnio que dirija, las cuales se re-
putardn cjecutadas en nombre y por cusnta del principal, aun cuando el --
factor no lo haya expresado asi al celebrarlas, haya transgredido instruc-
ciocnes o cometido abusos de coafianza, siempre que tales contratos recai-
gan sobre objetos comprendides en el giro y trdfice de la empresa o del -

establccimiento, o si, aun siendo de utra naturalcza, resultare que el ---



factor obrd con nrden de su principal, o que ¢ste aprobd su gestidn en tér-
minos expresos o vor hechos pusitivos'!.

Ya regulia claramente lus efectos de la transgresidn,
del mandato y de los actos ejecutados por el factor y aprobades después -
por ¢l principal, todo con miras a garantizar plenamente los intercses de
los terceros contratantes.

La ley vigente no dice nada respecto a las causa--
les de terminacidn del mandato dado al factor, asi que se regirdn por las
reglas generales; en cambio, el Proyecto los regula en el Art. 377:

"Fuera de luos casos en que por regla general, pro-
ceda la terminacidn del mandato conferido al factor, el poder expirvard: I. -
Por parte del principal, cuazndo ¢l facter incurra en fraude, o abusc de con-
fianza en las gestiones que tenga encomendadas, o haga alguna negociacidn
gue fuere contraria a las prohibicicnes estisuladas en el contrato © a las -~
quc la ley establece. II. - Por parte del factor: a) Cuando el principal ~-
faltare al pago puntucl de los respectivos esticendiss ¢ cuando incumpliere
cualquiera de las cldusulas sobre la cuantia y forma de la remuneracidn. -
b) Por malos tratamientos personales. Lo dispucsio en ¢ste articule se -
entiende sin perjuicio de lo prevenido en las leyes del trabajo'.

El factor obra siempre a nombre de sus principa-
lesy asi lo debe consignar en todos los contratos que suscriba, tanto en -
la ley vigente como en el Proyecto hay disposicidn semejante.

Art. 369: "E. factor actuard a nombre de su prin-

o

: S G | . - + Y i
cipal, expresdndolo asi en los documentos que con tal caridcter suscriba''.



CAPITULO IV

EL DEPENDIENTLE

Nuestro C3digo de Comercio no nos da una definicidn de
lo que debe entenderse por dependieate mercantil; regula lo pertinente en
el capitule II, juntamente con ¢l Factor que coms vimos en el capitulo an-
terior ¢s el auxiliar de mds extenso rmandato y el que representa al prin--
cipal ¢n la emoresa o en la rama detcrminada que Este le encomienda.

Doctrinariamente se ¢entiende sor dependiente mercan--
til- "El trabajador que permanentemente presta su servicio 2 un comear--~
ciante en actividades propias de su giro o trdfico'. (L

Hay otras mas sencillas que la anterior: "Son los emplea-
dos sub-alternos de lus negocios mercantiles'. (Cr. Roberto Lara Velado).

El Cdédigo de Comercio Mejicans ¢n el Axt. 309 define al

dependiente asi:

""Aquellas personas que desempefian alguna © algunas ges-
tiones propias del trdfico en numbyre y por cuenta del provietaric de Este'.

Por censiderar que ¢l dependiente es un empleado subor-
dinado de un establecimienty c.omercial y que el vincule que lo liga con el
principal ¢s de cardcter laboral y que ¢l C3digo contenia disposicisnes que

contrariaban ¢l nuevo ordenamiento fueron derogades los Arts. 152, 153, 4-

ag

L

(1) Rodriguez-Rodriguez, Juaguin. Curso de Derecho Mercantil. Temo I-
IV edicidn. PAg. 223. -



154 por D, L. de 22 de¢ enero de 1963, nublicads ¢n el B. O, No. 27, Towao
193 del lo. de febrero de 1963, al entrar en vigencia ¢l Cdédigo de Trabajo.
En el afio de 1961 por el Decreto No. 160 del Directorio Civico Militar, --
de lc. de junio de 1956], publicado en ¢l D, C. Nuo. 104, Torao No. 191 de 9
dz junio del misme afio, se fijé en 7 90. o como salario minimo para los
empleados de cstablecimientos comerciales, agarcciendo después en el
nuevo Codigo en el Art. 438, C.T. dentro del Capitulo IT en las disposi--
ciones transiterias.

Pero por el hecho que la naturaleza del contrato que ce-
lebran principal y dependiente sea un contrate de trabajo vy gue se encuen-
tre protegido por la Ley Laboral, en su g stidn no estd absolutamente ex-
cluida toda funcién de mandatario, es decir, de¢ una pcrsona que realiza,
por cuenta y en nombre de otras operaciones juridicas que obligan al prin-
cipal. Pues sino ;&ué hacen todos los dins los de ~endientes de una tien-
da de comercio, sino operacioncs de venta, que cbligan a sus principales
como si estos mismos los ejecutasen? Nucsiro Cadigo en el Art. 14 di-
ce:

"Los dependientes encargados de vender al por menor -
en almacenes, se veputardin auvtorizados para cobrar el importe de las --
ventas que hagan, y sus recibos serdn validos cuando sean extendidos en
nombre del principal. La misma facultad ticnen los depundientes que ven-
den en almacenes al por mayor, siendo las ventas en dincero al contade --
y efectudadose ¢l pago en el mismo almacdn; sin embarpo, cuando los co-
bros se hacen fuera o proceden de ventas hechas a »>lazo, los recibos se--
rédn necesariamente firmades por el nrincipal ¢ su factor, © por apoderado

legitimamentc autorizado para cobrar'. Dice: "scrdn valides cuando sean



extendidos en nombre del principal' lo que viene a confirmar lo aseverado.
Por otra parte en el Ave. lZ:
"En ¢l Registro de Conicrcio se insc ibirdn en extracto
y por el orden en gque sean presentades, los docurnentos siguientces: lo). --
Las escrituras en que conste que el cdnyuge comerciante administra bie--

nes propios del otre cdnyuge. ... ... 43). Lous pcderes gque los comercian-
tes otorguen a sus factorcs o dependientes oora la administracidn de sus
negocios mercantiles, y sus vevocacivnes o sustituciones...' habla de los
poderes otorgados a sus factores o dependicentes, disposicidn ésta que ha-
ce factible el inscribir en ¢l registro un puder de esa naturaleza

"Pero aparte de su ccyr;cter‘ de mandatarios o represen-
tantes que revisten los depeadientes, estd el carfcter de trabajadores, a
tal grado preponderante, que él es el que da su denominacidn al contrato,
¢l que le imprime su persvneria juridica y ¢l que determina la naturaleza
de las relaciones entre ¢l patrén y el dependiente.  De ello nos persuade ==
la consideracidn de que ecstos auxiliares desempefian su funcidn con facul-
tades tan limitadas y cefiidas, que casi se reduce a la labor mecdnica de
cortar, v.g. los cinco metros de tela nedidos por ¢l comprador y reci--
bir su precio, fijado de antemano por el propietario. Y cuenta que esa la-
bor la ejercitan bajc la constante y directa vigilancia de éste, lo que qui-
ta al encargo aquel sello de confianza caracteristico del mandato'. (Feli-
pe de J. Tena). (Derecho Mercantil Mejicans V edicidn, Pig. 259).

Vimos c¢n el capitulo anterior las amplias facultades del

factor. En el dependientc su representacidn estd limitada por voluntad -

del principal, a la gestidn o gestiones que ¢ste tenga a bien encargarle, de



maner2 genérica o especifica.

Esta autorizado "oara cealizar todos los negucios que -
imolica corrientemente el giro y trdfico del comercio concreto o caso de
poder genéricc o especial,b los actos cuya indole armoniza con la activi--
dad a que se dedica el apoderado' . Hoeniger. (1) Pig. 764. L. y Rubio
D.M.E. T, L -

Estimo conveniente hacer aqui una pequefia disgresidn -
y seguir al ilustre Hoeniger "Existe una diferencia sobre este punto entre
la doctrina mercantil y la civil, en aquélla, el principal debe dar a cono-~-
cer la limitacidn del tipo de poder a los tercercs, mientras que en la segun
da incumbe al tercero averiguar en cada caso la extensidén del poder otor--
gado''.

Swbre el particular veremos mdas adelante que la ley vi-
gente no tiene nada atinente a la publi d dad que en materia mercantil jue--~
ga un papel importantisimo, en cambio en el Proyecto ya se hace una regu-
lacién completa sobre ¢sta materia y sobre sus efectos en la actividad --
mercantil, -

Y a propdsito de esta forma, en que ¢s practico dar a co-
nocer al publico las limitaciones de los dependientes, cigamos a Vivante:
"En general debemos reconocer a éstos (los dependientes) la facultad de -
realizar todos los actos que habitualmente realizan en el lugar que tienen

asignados. Si al piblico que tiene acceso al banco, a la tienda, al hotel,

(U Ll

,

(1) Citado por.Sangle y Rubic. Tomo I. Derecho Mercantil Espafiol. Pdg.
764,



le fuera preciso cerciorarse de sus psoderes, mucho se¢ nerjudicaria el in-
terés mismo del propictario™. (1)

Finalmente, para fijar con toda exactitud el concepto y
alcance de los dependientes es conveniente recordar que éstos coadyuvan
con el comerciante ¢cn "actividades propias dc su giro o trafico'" de acuer-
do con todas las definiciones que hemos dado, incluyendo aqui, aungue en
el Art. 148 del Cédigo sdlo hable del dependiente encargado de vender al
por mayor o menor, a todas las perscnas que prestan sus servicios en --
actividades comerciales y que tengan relacién con el piblico, como ocu--
rre con los dependientes de empresas de transporte, de Cin s, teatros,
seguros u otros analogos, pues {ste puede tener 2 @ servicio personas --
que se encarguen del aseo del establecimiento, de vigilancia, cuidado sin
qu= jamds se les pueda enmarcar dentro del concepto de dependientes, --
pues éstos ademds de poseer las caracteristicas de permanencia y esta-
bilidad estdn incorporados al personal de la empresa o al personal que el
comerciante necesita para su actividad estrictamente mercantil. Hemos
hablado a lo largo de este estudic del dependiente como auxiliar del comer-
ciante social o como auxiliar del comerciante individual, segﬁn la teoria
cldsica que es en la que se insnira nuestro anacrdnico Cédigo de Comer--
cio. Como auxiliar de la empresa es un elemento de ella, pues no se con-
cibe una empresa sin un personal que le anorte su iniciativa y su fuerza -
de trabajo. '"La organizacidén personal de la empresa estd en relacidn --
directa con su fuerza cuanto mds se extiende en el espacio y en el tiempo,
tiene que rodearse de cooperadores activos y fieles'". (Mossa). -

EL DEPENDIENTE EN ELL PROYECTC DEL CODIGC DE COMERCIO

En el Proyecto se les dedica un capitule entero a estos -

BIBLIOTECA CENTRAL
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auxiliares. Aparece también una categorin, una variedad, que no fué --
prevista por nuestra ley vigente tales son los ""dependientes viajeros' --
que regula el Art. 378 en su parte final:

"Los dependientes encargados de las ventas de los ar--
ticulos tienen facultad para exigir v percibir dentro del establecimiento
el pago del precio de las mercancias vendidas. a no ser que tal percep--
cidn se haya reservado a una caja o a un departamento especial, hacién--
dolo saber al publico por medio de anuncio colocado en lugar visible del
establecimiento. Para conceder plazos o descuentos, necesitan estar --
especialmente autorizados; cuando no lo estuvieren, la operacién serd -
valida con respecto al comprador, pero los dependientes quedan respon-
sables para con su principal de los dafios y perjuicios que pudieran re--
sultarles. Fara vender o cobrar fuera del establecimicnto, los depen--
dicntes deben tener y exhibir una autorizacidn escrita, acompafiada de
su cédula de vecindad, (hoy de Identidad Perscnal) ¢ entregar a cambio
del pago el recibo o la factura con la firma y sello del principal o de sus
representantes. Los dependientes que presten sus servicios en pinza, -
pero fuera de los locales de la ernpresa, tendran la condicidn de viaje---
ros'.......

Asimismo regula convenientemente lo relativo 2 las fa-
cultades que tienen en sus operaciones frente al publ ico; tales facultades
deben hacerse saber al piblico mediante aviscs o anuncios colocados en
el mismo establec imiento, si se tratare de dependientes fijos y para --
los dependientes viajeros sor la autorizacidn escrita, juntamente con su

Cédula de Identidad Personal (La de vecindad ya no existe) o ¢cntregar a



cambio del pago ¢l recibo o la factura, con la firma y sello del principal
o de sus representantes, que serdn en su caso los factores o gerentes del
establecimiento.

El Proyecto de Cddigo de Comercio atiende preponderan-
temente a la posicidn que estos auxiliares ocupan frente al Piblico; es de~-
cir a su apariencia como dependientes y a sus facultades, asi lo entiende
el Art. 379:

"Los actos de lcs dependientes obligan a sus principales
en todas las operaciones que tuvieren a su cargo en razdn del puesto que
ocupan frente al piblico'. -

Finalmente el Proyecto dicta una serie de limitaciones
a la actividad de los dependientes gue no encontramos para nada en nues-
tro actual ocrdenamiento; estas orohibizicnes e¢stin contenidas en los Arts.
381 y 382:

Art. 38l: "Se prohibe a lcs dependientes viajeros sus~-
cribir cualesquiera documentos con caracter de apoderados del principal,
salvo que tuvieren mandato para elic. En todo caso indicardn el nombre
completo con el que el principal opere comercialmente y su domicilio'.

Art, 382: " Se prohibe a los dependientes cjercer, por -
cuenta propia o ajena actos aislados o tener empresas en materias simila-
res al comercio de sus principales y comunicar informacicnes acerca de la

. . . . .
clientela, situacidn econdmica del negucic u otras de cardcter reservado'.



CAPITULO V

i AGENTES DE COMERCIO

a) Agentes dependientes
b) fgentes representantes

c) Agentes intermediarios.

La palabra agente viene del latin "agere" que quie-
re decir: hacer, obrar. En un sentido amplio abarca a todas las personas
que actdan en favoer de un comerciante. En sentide estricto, agente de co-
mercio es el comerciante cuya industria consiste en la gestién de los in--
tereses de otro comerciante, al cual estd ligado por una relacién contrac-
tual duradera u ocasional y por cuya cuenta actia, celebrando contratos -
o preparando su conclusidén a nombre suyo. -

En la exposicién de motivos del proyecto del CSdi-
go de Comercio en el capitulec ¥VII regla III da un concepto genérico de
agente: '"Son los que promueven ¢ intervienen en los negocivs mercanti--
les de otros considerados como sus principales'. Posteriormente dentro
del titulo III. Cap. III Seccién "A' comienza a regular en secciones dife-
rentes cada uno de estos tipes de agenies.

La clasificacién de estos auxiliares del comercian_
te en agentes dependientes, representantes o intermediarios no existe en
nuestra ley vigente ni en ninguna legislacidn latino-americana ni espafiola

. . . . e
ni de pafs alguno: podemos decir que ésta fue una creacién de la Comision



encargada de elaborar el Proyecto de Cddigo de Comercio. Lo anterior
sin dejar de reconocer que ciertas figuras como el comisionista de la ley
vigente pasa a ser el agente intermediario del Proycecto; vemos pues, que
esta clasificacién obedece a un criterio prictico; no es en ningdn momento
antojadiza. Se valid también la comisién redactora de dos elementos im-
prwtant’eimos que existen en la relacidn de los principales con sus auxilia
res para hacer la precitada divisidn; esos elementos son: a) Permanencia
de la relacidn; y b) Subordinacidn.

Segun existan los dos o uno sSlo, tendremos los di-
versos tipos de Agentes, que a continuacién pasamos a estudiar en forma

particular.

a) AGENTE CEPENDIENTE,

El Art. 384 decl Proyecto define al agente dcpen--
diente asi: "Es agente dependiente la persona fisica o moral encargada de
promover, en determinada plaza o regidn, negocios por cuenta de un prin-
cipal, con domicilio en la Republica o en ¢l extranjero, y de transmitirle
las oropuestas para su aceptacidn'',

En estn categoria de agentes se dan claramente -
los dos elementos a que antes aludiamos: a) permanencia de la relacién -
y b) subordinacién. El agente dependiente es un mandataric mercantil y
trabaja por cuenta del principal; costea el mismo su propia agencia; y se
les remuncra a base de comisidn.

Art. 389 "Salve lo que estipule el contrato entre
¢l principal y €l agente, Este proveerd a sus expensas todos los gastos e

. .. . . . . .
impuestos que exija el ejercicio de la agencia. Su remuneracion se cal--



culard a base de un porcentaje sobre los pagos que cada cliente haga en
relacidn con las operaciones en que el agente haya intervenido'.

Necesita autorizacidn expresa del principal para
poderse hacer cargo de otras agencias; goza ademds de exclusividad. -

Art. 386: V"Salvo pacto en contrario, ningin prin-
cipal puede utilizar los servicios, en la misma plaza o en la misma regidn,
para un mismo ramo de comercio, de agente diverso de aquél con quien -
tenga ya contrato en vigor. Tampoco puede ningdn agente asumir el en--
cargo de promover o tratar asuntos de otros principales que estén en con-
currencia en ramas similares, con el primero que les dié el encargo'.

Ostentan ademds la calidad de empleados y promue_
ven en una regidn determinada, los negocios del principal. Por ética mer-
cantil, se exige que el principal devuelva al agente la ganancia de los ne-
gocios que éste verifique en la regidn asignada. -

Art. 387: "Cuando el principal promoviere por si
mismo o por medio de otro, overacicnes en una plaza o regién en la que
tenga agente con cardcter exclusive, é€ste tendrd derecho a que el princi-
pal le pague las participaciones que le hubieren correspendido si el nego-
cio de que se trate lo hubierc promovido el agente''. -

Por dltimo estimo conveniente diferenciar el ---
agente dependiente, del sirnple dependiente, que ya vimos y del factor.

Dependiente sélo puede ser una persona fisica;--~
la naturaleza del contrato que lo liga con el principal es de cardcter la--
boral; sus facultades frente al piblico son en extremo limitadas; la regidn

asignada a sus operaciones es por lu general, el local mismo de la empre_



sa o establecimiente, exepcidn hecha del dependiente viajero gue no lo
reccnoce la ley vigente. Es un empleado que ocupa cl dltimo eslabdn je--
rarquico de los auxiliares del comerciante. En cambio agente dependien--
te puede ser una persona moral (Sociedad). Es un. mandatario mercantil
y su relacidn con el principal no es de naturaleza laboral, tiene faculta--
des un poco mds amplias frente al plblico y finalmente tiene asignada una
zona o regidén donde desoliega su actividad.

Con el factor hay una diferencia que vale por mil:
El factor o gerente esta al frente de una sucursal o departamento que la -
sostiene el principal, pudiendo ser su sueldo por mes, segﬁn se estipule,
y no necesariamenté por comisidén como el agente dependiente. Ya vimos
también que el agente costeaba su pronio negocio, -

by AGENTE REPRESENTANTE,

Axt. 392: "Los agentes representantes actdan por
su cuenta y riesgo, de modo permanente, en relacidn con sus principales'.

En este tipo de auxiliar hay permanencia en la re-
lacidn, pero no existe subordinacidn. El contratc agencia-reprcsentacidn
es eminentemente mercantil, y su existencia estd sujeta al acuerdo de las
partes. KEstas personas actian por su cuenta y riesgo en representacidn de
sus principales en una zona determinada, pudiendo a la vez el agente re--
presentar a varios principales, de acuerdo al Art. 393 que me permito --
transcribir:

“"£1t. 393: El agente representante estd en liber--
tad de dedicarse a cualquiera otra clase de negocios, distintos a aquellos

que realice an virtud de su contrato de agencia. En el convenio respecti-



vo, el principal puede autcrizarlos para realizar negocios de la misma --
clase de los que tiene encomendados''.

Libertad que existe mientras no haya oposicidn de
intereses; y €sta la genera la competencia. En lo mercantil como en lo
civil no se puede representar intereses contrapuestos, asi por ejemplo:
una agenciad: representaciones que tenga la representacidn de dos mar--
cas de plu mas fuentes de igual calidad y precios mds ¢ menos similares,
al momento de presentarse el cliente, ; Cudl marca se le recomendard que
compre? Las dos son competidoras en el mercado. Luego por ética mer-
cantil no se permiten representaciones de esta indole. Actualmente como
no hay una legislacidn adecuada se presta a abusos. Lo mismo sucede en
lo civil: no se puede recresentar a las dos partes en un mismo juicio.

Al igual que la anterior categoria, el agente reprc-
sentante costea su propia agencia y su remuneracidn se regula, a falta de
convenio, a base de comisidn. -

Art. 395: "A falta de convenio especial, el agente
representante percibird una comisidn proporcional a la cuantia del nego--
cio que se realice con su intervencidn, y de acuerdo con los usos del lu--
gar'.

Se hace la comparacién de esta clase de agencia --
con la oficina de un profesional (abogado—me’dico—img-;eniero—economista, --
etc.) Se diferencia del agente dependiente en que el agente representante
no e¢s empleado principal. -

c) AGENTE INTERMEDIARIO

En esta dltima categoria faltan los dos elementos
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que vimos al principio, Estd regulada en nuestra ley vigente con distinto
nombre. Su intervencidn es ocasional y su misién es acercar a las par--
tes para la celebracidn del negocio. Su remuneracidn estd basada en co-
misiones, que entre nosotros por costumbre es el 5% sobre el valor de --
la transaccién. Por la naturaleza especial de su funcién, pueden promover
smultineamente negocios de firmas competidoras. El Proyectc impone una
serie de obligaciones al agente intermediario, para asegurar a terceros -
de las resultas de su intervencidn.

El Art. 401, enumera algunas: "El ejercicic habi-
tual de la intermediacidn es libre, pero quedard sujeto a la observancia
de las leyes y reglamentos especiales sobre la materia. El intermedia--
rio, previamente a la iniciacidén de sus actividades, rendird fianza en la
Inspeccidn de Bancos y Sociedades Mercantiles para responder a sus ~--
clientes y a terceros de los perjuicios que pueda causarles. La naturale-
za, cuantia y requisitos de la fianza serdn determinados por dicha ofici--
na, la cual calificard, ademds la solvencia del fiador. La Inspeccién de
Bancos y Sociedades Mercantiles remitird el documento de fianza al Re-
gistro de Comercio, para su inscripcidn''.

Al tratar en el Capitulo IX los contratos con los --

auxiliares de Comercio haré las relaciones pertinentes a la ley vigente-



CAPITULO VI

LOS CORREDCRES

Los corredores son oficiales Pdblicos institui--
dos por la ley para dispensar su mediacidén a los comerciantes y facili-
tarles la conclusidn de sus contratos,

Toda persona habil para comerciar por su cuen-
ta, puede ejercer el oficio de Corredor!. Art. 39 Cddigo de Comercio.

Tsta institucidn de la Correduria fue suprimida
por la comisidn que se¢ encargd de elaborar el Proyecto de Cédigo de Co-
mercio, aduciendo que, al momento de redactarse dicho Proyecto no se
habia presentado ningdn corredor a solicitar su autorizacién. Dijo la
comisidn "Se han suprimido los corredores y los martilleros, que en
nuestra legislacién mercantil salvadorefia, éstas instituciones han sido
inoperantes',

De la definicidn anteriormente citada podemos de
cir que el corredor es un agente intermediario o comisionista, que goza
de la fé publica del Estado para certificar las condiciones objetivas y ~
econémicas, de los negocios en que interviene. Pueden intervenir en --
una operacién con contrato previc con alguna de las partes o sin €l; en
el primer caso existe contrato de correduria. -

Bolaffio entiende la correduria como una forma



marticular de la "Locatio conductio operis', (1) segun la cual el corredor,
aceptado como tal por las partes que pretenden concluir entre si alguna --
operacién mercantil, despliega su propia actividad con el fin de ponerlos
de acuerdo a cambio de una retribucidén que le dardn aquéllos, concluido
que sea el negocio. ~

El objeto directs del contrato de correduria no --
consiste en la mera prestaciv’:h de la actividad del corredor, cualquiera
que sea el éxito de la misma, sino el resultado a cuya consecucidn €sa ac-
tividad va encaminada, esto es, la conclusidn del negocio entre las partes.
Por tanto, si los esfuerzos del corredor resultan indtiles por no lograr --
€ste el consentimiento de los contratantes en orden a la celebracidn del
contrato, no tendrad derecho a remuneracién alguna, cualesquiera que fue-
re el trabajo y el tiempo por €l invertidos. -

Me he ocupado hasta aqui dc sefialar en que consis-
te el contrato de corretaje y como despliega su actividad el Corredor, pe-
ro es de advertir que las anteriores observaciones arrancan exclusivamen _
te del cardcter privado de la funcién en que nos ocupamos, del aspecto --
que €sta ofrece en cuanto funcién pura y simplemente mediadora, desarro_
llada por el corredor como cualquiera otra prestacidn libre de la indus--
tria humana. Pero en el Cédige ésta funcidn de correduria tiene otro ca--
ricter, tan importante y principal, que solo bajo ese aspecto lo reglamen-

ta. Nos referimos al cardcter publico, oficial de aquella funcidn, obra --

(1) Bolaffio Ledn. Derecho Mercantil (Curso General). Primera edicidn.
Pdg. 133 # 193.



exclusiva de la ley; para cllo basta leer el Art. 39 que ya transcribimos
al principio y el Art. 40:

"Tendrdn el cardcter de corredores publicos los -
que hubieren obtenido el titulo de profesores de comercic, con tal que ---
presten fianza requerida por la ley y no tengan ninguna de las inhabilida--
des que expresa el articulo 43", -

Aqui este articulo sefiala los requisitos que deben
tener los Corredores Publicos, entre ellos el de obtener el titulo de Pro-
fesor de Comercio y el rendir una fianza hasta por la cantidad de dos mil
colones de acuerdo al inc. 20. del Art. 41, public 4ndose ademds el nom--
bre del fiador en el Diario Oficial del Gobierno; ésta fianza sirve para res_
ponder de las ''condenaciones que se pronuncien contra ellos por hechos -~
relativos al desempefio de su profesién'. Dicho Art. 4] sefiala ademds de
otros requisitos, como el de rendir promesa del fiel desempefio de sus --
funcicnes, las sanciones a que se hacen acreedores si entran en funciones
sin llenar los requisitos de ley. 5Su responsabilidad, a tenor del Art. 53 -
prescribe en tres afios a cuntar de la fecha de cada operacién. -

En su calidad de funcionarios, la principal funcidn
publica por ellos desempefiada, es la de cumplir funciones similares a --
las de los notarios, pues pueden interponer la fé piblica en materia de --
comercio; esta actividad se encuentra prescrita per la ley como una de --
las obligaciones de los corredores.

El Art. 44 reza asi: "Son obligacicnes de los co--
rredores......50) Responder legalmente de la autenticidad de la firma --

del dltimo cedente en las negociaciones de letras de cambio u otros valo--



res endosables'. ... 60.) Asistir a los contratos de compra-venta, y dar
f€ de la entrega de los efectos y de su pago, si los interesados lo exigie-
ren'.

Como hemos visto esta obligacidn creada por la
ley en el numeral 50. no deriva directamente de la naturaleza de la co---
rreduria, sino que se consignd teniendc en cuenta que al corredor le es
bien ficil cerciorarse de la autenticidad de la firma del girador o del dl-
timo endosante, puesto que de ellos mismos recibe el documento cuya ne_
gociacidn se le encarga. -

Cabe destacar aqui, para fijar claramente la fun-
cién del corredor, alguna de las prohibiciones ma§ importantes que trae
nuestro Cdédigo, en el Art. 45 numeral lo. que dice:

"Se prohibe a los corredores: lo). Comerciar por
cuenta propia'. ; Cudl es la razdn de que la ley vede al corredor ejercer
el comercio?, pues, permitirle que lo hiciera, seria exponerlo a la ten--
tacién constante de abusar de las revelaciones intimas y secretos de sus
clientes, convirtiéndolos en su provecho; seria hacer de estos auxiliares
de los comerciantes, sus mds peligrosos competidores.

Art. 45 numeral 40. C. "Adquirir para si los efec
tos de cuya negociacidn estuvieren encargados salvo el caso de que el co-
rredor tenga que responder de faltas del comprador al vendedor'. Similar
prohibicidn la encontramos impue sta también a los mandatarios en el C6-
digo Civil (Art. 1904}, El fundamento de esta prohibicién creo radica en que

. . . Ie
su interés personal entraria muchas veces en conflictos con el interés de



su cliente, lo que terminaria por completo con la imparcialidad que debe
ser la principal norma de sus actos. -

Para terminar me falta referirme a las distintas
clases de corredores que pueden existir seguin la rama a que se dedican;-
existen corredores generales y especializados el primero es el corredor
simple y el segundo serd el corredor de bolsa o maritimo, etc. -

Siendo el corredor un tipo de comisionistas, que
goza de la £é publica para certificar las condiciones econdmicas y objeti-
vas del negocio en que interviene y teniendo estas certificaciones la vir--
tud de hacer fé, estin facultados para certificar los negocios de bolsa u
otros propios de su especialidad; asi se denominaran corredores de bolsa
o corredores maritimos, segin el tipo de operaciones en que intervengan,
con autorizacidn especial y exclusiva.

Hasta hace poco tiempo, con la creacidén de la bol-
sa de vaores, se comienza a ver en el pais el surgimiento de algin corre-
dor de bolsa; pero, debido a que el trdfico mercantil relativo a los titulos -
valores es muy poco, no han adquirido este tipo de comisionistas privile-
giados la importancia que tienen en un pais desarrollado mercantilmente
y con una legislacidn adecuada a este tipo de operaciones de bolsa, que -

son de alta especulacidn. -
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CAPITULOG VII

LOS MARTILLEROS

a) Concepto v naturaleza de su funcidn
b) Limitacioncs y prohibiciones

c) Aplicacidn supletoria de las reglas del
mandato y la Comisidn.

a) CONCERPTO Y NATURALEZA DE SU FUNCION

"Los martillercs son oficiales publicos encargados
de vender al mejor postor mercaderias u otros bienes mucbles'. Art. 6l

Com.

Estas personas son propietarias de las llamadas
casas de martillo, ¢ sean establecirnientos destinados a vender en publi-
ca subasta los objetos pertenecientes a distintas personas que quieren, por
este medic obtener facilidades de venta y un mejur precio »or los mismos.

Esta institucidn ha estado vigente durante muchos
afios sin que hasta hoy se tenga conocimicnto del funcionamiento de dichas
empresas, por esa razdn, la comisién redactora del Proyecto de Cddigoe
de Comercio, con muy buen criterio, la suprimid en el nuevo ordenamien
to segun leemos en la parte final del Capitulo XVII de la exposicién de mo-
tivos que dice: ""se han suprimido los corredores y los marxtilleros, que
nuestra legislacidn vigente regula, porque en la prdctica mercantil salva-

dorefia, estas instituciones han sido inoperantes'.



Pero no cobstante esu, estudiaremos algunos as--
pectos de csta categoria de auxiliares de comercic que nuestro Codigo --
la ubica dentro del titulo de los "Agentes intermediarios del Comercio'.
Por otra parte el Art. 3o0. dice:

"Son actos de comerciv, ya de parte de todos los
contratantes, ya de parte de alguno de ellos' numeral 9o0. '""Las empresas
de depdsitos de mercaderias, provisiones o suministros, las agencias de
negocios y los martillos'',

Estas casas de martillo funcionan de la siguiente
manera: una persona, que puede ser natural o juridica, comerciante ¢ no
comerciante, necesita vender algin objetu, que en los paises de Sur Amé
rica donde funcicnan son por lo geaneral alhajas, obras de arte o antigle-
dades. Si es no comerciante, o los objetos de establecimientos comercia
les que éstos ya no pueden vender y que se dencminan usualmente "hue--
sos' los entregan a estas casas de martillo con el encargo de venderlos
pactdndose el precio base de dichos objetes y la Comisidn respectiva que
es la remuneracidn que gana el maxiillerc por la venta de dichcs ubjetus.
El martillero se vieae a constituir pur esa forma de operar en un verda-
dero mandatario mercantil de la persuna por cuyo encargo saca a subas-
ta los objetos encomendados. -

Hemos expuesto en términos generales la forma
corme operan estas casas de martillo, vearnos cual es su verdadera ubi-
cacidn dentro del Cddigo; en primer lugar estdn tratados en el Capitulo
II del Titulo "De los agentes intermediarios del Comercio'. Y oor otra

parte como ya vimos anteriormente, ellos ejecutan actus de comercio a



tenor del numeral 9o, del Art. 30, ya transcrito.

Pero aqui surge un problema: cuando es una per-
sona ne comerciante la que solicita los servicios Jde estos establecimien-
tos Unicarnente para obtener mejor nrecio v alguna facilidad de venta y -
ese objeto lo adquiere otra persona no comerciante; aqui no estdn actuan-
do a nombre de ningdn comerciante, no estdn auxiliando en su trdfico, --
por decirlo asi, a un comerciante; distinto es el caso de la persona (na--
tural o juridica) que es comerciante y que se quiere deshacer de los '"hue
sos'’, llamados asi en el comercic a los objetos de un almacén que ya noc
se venden por ser viejos v pasados de moda, etc. -

Pero lo cierto es que ¢sos actus, soun auténticos
actos de comercio por ser intermediario el martillerc, entre comprader
y vendedor. Perc en qué calidad actian? C&mo Comerciantes o como --
auxiliares del comerciante? Me inclino a pensar quc estus son verdade-
ros cormerciantes, mantienen su propia emnpresa, tratan con el pdblico --
ejecutan una actividad tipica de intermediacidn que para la teoria cldsica
es eminentemente mercantil. -

Para la eoria moderna que ha prescindide de esus
criterios artificiosos de la intermediacidn, lucro y provecho y enumera-
cién, etc. El martillero es simple y sencillamente un comerciante en --
cuanto realiza actos en masa. Como otra ventaja de esta nueva teoria es
la eliminacidn del acto mixto que en esta clase de operaciones es donde
més se nresta a inconvenientes.,

Es conveniente hacer la diferencia entre las casas

de martillo v las casas de depdsito y préstamo las que si” existen ¢n el -~
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pais y también venden articulos en piblica subasta. En estos dltimos el
objeto que se saca a subasta no ha sido depositado en dicho establecimien
to para obtener de €l un mejor precio o algunas facilidades de venta, si-
no que fue dejado por la persona como prenda por el dinero que ha reci-
bido del establecimiento, y habiéndose fijado intereses y plazo para la
recuperacidn no se han cumplido, la casa procede a vender en publica -
subasta el objeto dado en prenda;. en cambio en la primera se tienen las

finalidades ya enumeradas. -

b) LIMITACIONES Y PROHIBICIONES

Las mismas razones que tuvo el legislador para
exigir fianza a los corredores las tuvo para exigirlas también a los mar-
tilleros, pues éstos manejan los dineros del pdblico y deben prestar ga--
rantia por las operaciones que realicen asi la fianza que ordena el Art. -
41 servird para responder de los dafios y perjuicios a que alude el Art. -~
71 -

"Dentro de tercero dia de verificado el remate,
el martillero presentard a su comitente una cuenta firmada, entregdndo-
le al mismo tiempo el saldc que resulte a su favor. -

El martillero moroso en la exhibicién de la cuen-
ta o entrega del saldo, perderd su comisidn y responderd al interesado de
los dafios y perjuicios que le hubiere causado',

La prohibicidn a que alude el Art. 71: "Se prohi-
be a los martilleros: numeral 3o. Adquirir alguno de los d jetos de cuya

venta se halla encargado mediante contrato celebrado con la persona que
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lo hubiere obtenido en el remate'.
La viclacidn de estas prchibicivnes deja al marti-
llero sujeto al pago de una multa que no baje de cien colones ni exceda de

trescientos colones. -

Esta prohibicidn es similar a la de los corredo--
res contenida en el Art. 45 numeral 4o.

"Expedir, a costa de los interesados que la pidie -
ren, certificacidn de los asientos respectivos de sus contratos'.

Obvias razones tuvo el legislador para prohibir es-
ta clase de vperaciones, pues de permitirse constituiria una forma muy -
ficil de apropiarse a pre d os muy bajos de los objetos consignados a la

venta por terceras perscnas cuando éstas tuvieran en mente obtener un -

mejor precio mediante la puja en la subasta. -

c) APLICACICN SUPLETCRIA DE LAS REGLAS

CEL MANDATG Y LA COMISICON.

Art. 72: "En los casos no previstos en el presen-
te capitulo los martilleros se conformardn con las reglas del mandato --
mercantil y especialmente conlasquerige la comisidén para vender!'.

No esde extrafiar la aplicaci (. subsidiaria dee s-
tas dos instituciones que ordena este articulo, pues ya hemos visto que -
el martillero es un verdadero mandatario mercantil en cuanto recibe ins-
trucciones de vender los objetos em su establecir? nto; estd sustituyendo
al interesado en el contrato de venta. -

Una regla general en lo mercantil es que todas --

las operaciones son onerosas. Las cosas de martillo no se pueden sus-



traer a la regla general y su remuneracidn se regula en primer lugar por
el acuerdo de las partes y a falta de éste acuerdo por la comisidén que por
los usos mercantiles es un 5% sobre el valor de la venta. -

Pero también ¢s oportuno recordar que son todas

las reglas de la comisidn las que les son aplicables subsidiariamente. -



CAPITULOC VI

LOS AUXILIARES DE COMERCIC COMO MANDATARICS MERCANTILES

Como ya vimos en el capitulo II de este trabajo --
los auxiliares de comercio son todas aquellas personas que coadyuvan --
con el comerciante en el ejercicio de su trdfico, alld los estudiamos en -
un aspecto general, aqui trataremos esas mismas pe rsonas enfocadas s
de el punto de vista de mandatarios mercantiles. -

EL FACTOR. - Como ya lo hicimos ver en su ---

oportunidad es el empleado de mds alta jerarquia dentro de la empresa --
que tiene el principal, se le denomina indistintamente factor o gerente y
estd al frente de la empresa o de una rama determinada de la misma. -

De la misma definicién que da el Cddigo y que me
permito transcribir Art. 137:

"Es factor de comercio todo aquel que, bajo cual-
quier denoininacidén, de conformidad con los usos mercantiles, se halla
habilitado para tratar del comercio de otro en el lugar donde éste lo ejer
ce o en otro cualquiera',

Se deduce que es un mandatario del principal pues
dice: '"para tratar del comercio de otro..... " Su mandato puede ser ge-
neral o especial, verbal o por escrito, siendo generalmente de esta se--
gunda forma como se otorga; se debe de inscribir en el Registro de Co--

mercio para que sirva de fuente de informacidén a los terceros contratan-
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tes de las facultades que ostenta, Art. 12 numeral 4o. -

Si una persona estd al frente de un establecimien--
to y asi lo demuestra su apariencia se presume que tiene mandato del prin_
cipal para realizar todos los actos concernientes al giro o trdfico del Co-
mercio, pero como ya expresé con anterioridad los inconvenientes que se
presentan con esta manera de const ituir mandatario a un auxiliar tan im-

7 . rd 4
portante como éste, no los repetiré aqui. -

Para que los efectos juridicos de los contratos ce-
lebrados por el factor o gerente con terceros se produzcan en el principal

. L . . 7 L

es condicidn indispensable que aquél asi lo exprese en los actos que cele-
bre. Lo anterior lo prescribe el Art. 139:

"Los factorestrataradn y negociardn en nombre de

e -

sus poderdantes; y en los docurnentos que en nombre de €stos suscribana,-
deben declarar que firman con coder de la personaso sociedad que repre--
sentan''. -

Y el Art. 140: "Procediendo los factores en los tér
minos del articulo anterior,todas las obligaciones contraidas por ellos, --
recaerdn sobre los poderdantes.

Si los principales fuesen varios, cada uno de ellos

7 . .
sera responsable solidariamente.

Si el nrincipal fuere una socie & mercantil, la --
responsabilidad de los asociados se regulard de conformidad con la natura-
leza de la compafiia'. -

Las condiciones que aqui exigen los articulos antes

transcritos son iguales en lo Civil, pero alld no tienen la misma importan-



cia que aquf, dada la multitud de operaciones que a diario ejecutan los --
factores, =

Aungue el Art. 141 no lo dijera es natural que to-
do contrato que celebre éste auxiliar sin hacer alusién que lo hace a nom-
bre de un grincipal, lo obligard directamente a él; se discute en este ca-
so hasta su calidad de factor y por ende de auxiliar, ya que no estd coadyu
vando con ninguna otra persona al firmar un documento semejante, apa--
rentemente por lo menos, -

El contrato de mandato que celebra el principal
y el factor estd basado principalmente en la confianza personal entre los
contratantes por eso procura la ley establecer una serie de garantias que
tiendan al desenvolvimiento honesto de las funciones del factor o geren--
te; asi impone a éste la prohibicién de negociar por cuenta propia si para
ello no tuviere autorizacidn del principal, pues ademds se convertiria en
un auténtico competidor del principal, -

Una consecuencia ain mds importante se deduce
de esta especie de contrato mercantil, basado como ya vimos en la con-
fianza: en su revocabilidad; ésta queda al arbitrio del principal, siempre
que cumpla con el requisito de publicidad. EI »nrincipal puede separar --
del negocio al factor o gerente pues estd ligado por un vinculo eminente-
mente mercantil con aquél. EIl Cdédigo de Trabajo en el Art. 6 inc. lo. -
dice:

"Se nresume de derecho que son representantes

del natrono en sus relaciones con los trabajadores: los directores, ge--



rentes, administradores y en general, las personas que ejerzan funciones
de divisidn o administracién en la empresa''.

Estos son los llamados altos empleados en doctri-
na laboral que estdn excluidos de la proteccién del Cdédigo de Trabajo. -

EL DEPENDIENTE. También es un mandatario --

mercantil, que presta su servicio en el mismo local de la empresa; aten-
diendo al pdblico en operaciones propias del giro o trdfico de la empresa;
es un empleado subordinado con un mandato restringido, prdcticamente =
a operaciones mecdnicas de vender los productos con precios y demds ---
condiciones fijadas de antemano por el pr incinal o por el factor gerente.
Su encargo es por lo general verbal, aunque puede ser escrito y entonces

Id . . - < . (- » .
esta sujeto a inscripcidén en el registro de Comercio, al igual que el del
Factor. Las limitaciones y prohibiciones se regulan generalmente, por

. . - N . . 1 . 1 o
medio de avisos o circulares, como por ejemplo: "Se paga en la caja'’ aquil
ni siquiera estd facultado para recibir el pago de los productos que vende.
Ni que decir de las demds condiciones de venta como rebajas y plazo. -

En esta clase de auxiliares si opera perfectamente
el mandato presunto, pues si una persona que en un establ ecimiento comer
cial estd detrds de un mostrador se presume que es dependiente y que es-
td facultado por el principal o su factor para poder tratar con el piblico

’ o B . . . . . . .

y éste asi lo reconoce, salvo las limitaciones gque ya hice notar; asimismo
s . [ . . . -
seria ridiculo que cada cliente que llegara a un establecimiento comercial
debiera de exigir al dependiente que mostrara su mandato escrito para -
poder contratar; éstc entorperceria el Comercio e irfa contra la flexibi--

lidad en las operaciones mercantiles, con perjuicio del mismo publico. -
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Los dependientes si se encuentran protegides por la ley laboral; asi que
con esta clase de auxiliares no goza ¢l principal de la revocabilidad del
mandato cuando lo considere conveniente. Sobrada razdn tuvo el legisla-
dor, en mi sentir, para haber derogado la parte del Cddige de Comercio
vigente que regulaba los dependientes en sus relaciones con el principal. -

MARTILLEROS- COCRREDORES Y COMIS O _
NISTAS.

El primero es siempre mandatario mercantil; los
comisionistas pueden intervenir sin e ncargo previo de las partes o con
€l; cuando intervienen sin encargo previo el comisionista no es mandata-
rio de ninguna de las partes; cuando lo hacen por encargo previo si es un
mandatario mercantil del comitente, aunque no le confiere representa--
cién del mismo; ¢n este casc ese acuerdo toma el nombre de contrato de
comisién que lo define el Art. 155 asfi:

"Hay contrato de comisidén cuando el mandatario
ejecuta el mandato mercantil sin mencidn o alusién alguna al mandante,
contratando en su nombre propio como principal y Unico contratante'’.

Los comisionistas son verdaderos agentes inter-
mediarios, cuya actividad consiste en tratar negocios por cuenta ajena,
convenir con las condiciones de los mismous, etc., segun lo veremas- en
el capitulo siguiente, los cuales finalmente llegan a cerrar el negocio --
por si mismo o por medio de representantes debidamente autorizados; -
en ese sentidc es que he hablado del comisionista que actia como manda-

tario mercantil o no, segin medie acuerdo previo entre comitente y co--



—---59

. . . . . . .
misionista, pero en ninguno de estos casos la comisidn constituye delega-
. 7 . . - . .
cidén es decir el eomisionista no representa al comitente. -
. 'l .

Lous corredores y martillero actdan siempre como
intermediarios y son, como dijimos al principio mandatarios mercanti---
les, el primero es una forma especializada del comisionista que goza de
la fé piblica del Estado para certificar las condiciones objetivas y econé-
micas en que tales negocios se realicen. -

El segundo es el encargado de vender en subasta
piblica los objetos que le encomienda una persona (Natural o Juridica) --
para obtener un mejor precio y alguna facilidad de venta. Ambos son ofi-

. ” . . . .

ciales publicos, que se encuentran antes de entrar en ejercicio de sus fun-
ciones con una serie de requisitos que tienen que cumplir para garantizar
a terceros los resultados de su actividad mercantil. 5us diferencias son
evidentes: mientras el objetivo principal de los corredores es poner de --
acuerdo a la parte que pretenden concluir entre si alguna operacién mer--
cantil, el martillero tiene Unicamente el encargo de vender en pﬁblica su-
basta el objeto consignado, a una persona que es completamente extrafia -
al vendedor. O5Su nombramiento sehace por la Corte Suprema de Justicia
y no gozan de la {€ piblica del estado. -

En estos tipos de auxiliares falta absolutamente

el elemento "

. . .
subordinacidn! que estaba presente en los dependientes, y
o . . . »
que los volvia por eso mandatarios con funciones sumamente restringi--

das; aqui no cabe hablar de mandato restringido sino mds bien de "manda

to especifico' en contraposcién al factor que tienc mandato general. -



Sobre la manera como se otorga el mandato se

rige por las reglas generales de éste, asi como también lo relativo a su
. e . .
extin cién. Su remuneracién se regulard en primer lugar por el acuerdo

de las partes y a falta de éste acuerdo de conformidad a los usos mercan

tiles. -



CAPITULO IX

CONTRATOS CON LOS AUXRILIARES DE CCMERCIO

a) MANDATO

b) COMISION.

a) MANDATG.

Bajo un aspecto social, el mandato es una exten-
sién de la personalidad humana, limitada en el ejercicio de sus muchas

P . . - 7 - - 7 . 13 7
actividades por su condicidn fisioldgica, pues gracias a €l una perscna -
puede realizar en un mismo tiempo y atn en diferentes lugares, diversas
gestiones encaminadas a la conclusién de unc o varios negocios, lo que -
- . . . . -
seria nosible sin la existencia de esta figura. -

El mandato es un contrate, en lo mercantil bilate -
ral, "intuitu persona', fundado principalmente en la confianza , al que ge-
neralmente va unida la representacidn; institucidn €sta que fue desconoci
da por los romanos y que se da para practicar unc o més actos de Comer
cic segun reza el Art, 122. -

Art, 12z: "Existe el mandato mercantil, cuando

. Il -
alguna persona se encarga de practicar uno o mas actos de comercio por
cuenta de otro. -

+
El mandato mercantil, aunque contenga poderes

generales, no autoviza para actos no mercantiles, sino en virtud de de -~

claracién expresa''. -



Siendo que en la vida mercantil no tienen lugar las
operaciones gratuitas, el mandato mercantil no se presume tal y todo man
datario tiene derecho a una remuneracidén por su trabajo, lo que viene a
constituir una diferencia con lo civil en donde el mandato a tenor del Art.
1877 C. puede ser gratuito u oneroso y lo serd de esta ultima forma en el
caso de haberse pactado honorarios expresamente, o cuando se confiere -
a personas gue se dedican, en el ejercicio de su prof_esién u oficio, a rea-
lizar gestiones por otros, como cuando se da mandato a un abogado para
gestionar un determinado asunto en los Tribunales. s de la naturaleza
del mandato mercantil que éste se otorgue para 'practicar uno 0 més ac-
tos de comercio por cuenta de otro", indudablemente que deben ser los -~
actos de comercio que enumera el Art. 3 del Cdédigo, pues para la ley -
vigente que se inspira en la teoria cldsica Unicamente esos son actos de
Comercio; asi no seria mandataric mercantil la mersona encargada por --
una empresa lotificadora para que venda lotes a su nocmbre, simplemente
porque la venta de inmuebles no es acte de comercio, porque no estd enu-
merado como tal en el Art., 3. En cambio para la teoria moderna serd -
mandato mercantil cuando se encomiende ejecutar actos que el mandante
realiza en masa o un acto de mercantilidad, como por ejeraplo la compra
de establecimiento mer cantil. El mandato, segun la teoria cldsica es -
un acto tipico de intermediacidn, pues el mandataric es intermediario en-
tre el mandante y el tercero con quien contrata; asi vimos en capitulos --
anteriores de este trabajo que el Factor, el dependiente, el corredor, el

martiller , etc. son todos mandatarios mercantiles e intermediarios entre



el principal y el consumidor. -

b) COMISION.

Antiguamente los mercaderes aceptaban transpor-
tar determinados bienes a otros paises en los que los vendian, obteniendo
una retribucidn por este servicio. Este viajero, desde el siglo XII, se -
convierte en un empleadc del comerciante que actda en distinto pais, y -
pasa de contratar en su propio nombre a hacerlo en nombre ajeno, cam-
bio que se vuelve a producir cuando el viajante se hace estable y se inde-
pendiza del comerciante originario surgiendo entonces la figura del comi-
sionista. ~

"Hay contrato de comisidn cuando el mandatario
ejecuta el mandato mercantil sin mencién o alusién alguna al mandante,
contratando en su nombre propic cuomo principal y dnico contratante'., --
Axrt. 155 Com.

La comisidén es un contrato en virtud del cual el
Comisionista desempefia a nombre oropic pero poxr cuenta de comitente,
determinados actos de Comercio . -

La persona que recibe el mandato toma el nombre
de "Comisionista'; éste es un agente intermediario, cuya actividad con--
siste en tratar negocios por cucnta ajena, convenir con las condiciones -
de los mismos, empleando su actividad de intermediarios para acercar -
a las partes, las cuales finalmente cierran el negocio por si mismos o ~--
por medio de sus representantes debidamente autorizados. En el manda-

to mercantil el mandataric actia en nombre y oor cuenta del mandante, -



no asi en la comisidn, en que se actia a nombre propio pero por cuenta -
del comitente; esta caracteristica de la comisidn mercantil escribe Joa--
quin Rodriguez Rodriguez tiene su exolicacidn histdrica, ya que el funda-
mento de esta institucidn se halla en la circunstancia de que los comer--
. - . . . - ye .
ciantes extranjeros o forasteros podrian utilizar el prestigio y el crédito
. 7
de un comerciante de la plaza en la que querian operar, al hacer éste la
. - 7

operacidén en su nombre, por cuenta de aqueél. -

L.os comisionistas pueden, o nd, ser mandatarios,
de las partes y lo son siempre que medie acuerdo previo, existiendo solo

. . .
entonces contrato de comisidén; pero este contrato no le confiere represen
. 7 . /7 . . . e T "

tacion; €l es mandatario pero, repito, sin representacidn. Sus derechos
y obligaciones se regirdn conforme lo prescrito en el Art. 156. -

l'E ]_ . - - 1 . . . ‘t d. e -

ntre el comitente y el comisionista mediaran

los mismos derechos y obligaciones gue entre el mandante y el mandata-
rio, con las modificaciones que este Capitulo introduce’. -

Estos auxiliares se les cambid de nombre en el -
Proyecto de Cddigo de Comercio, apareciendo en él como agentes interme
diarios; categlricamente aqui sc les niega la representacién recogiendo -
la doctrina de la diferencia tajante entre el mandato y la comisidn. Art. -
403 del Proyecto de Cddigo de Comercio. -

"Los agentes intermediarios no tienen la repre--

e . »

sentacidon de sus clientes. (iuien actuare como apoderado perderd la ca-
lidad de interrnediarios'.

Trataré ahora lo relativo a la constitucidn, auto-

. - . . . A . . . .
rizaciones especiales, responsabilidades, contratacidn, provisidén previa



de fondos, Derechos y Deberes y Cesacidn juntamente con el mandato -
por ser figuras que tienen mucha semejanza.

lo), Comisionista y mandataric puede constituir

se mediante instrumento pdblico o privado y verbalmente, ya vimos los in_
. . . I
convenientes que esta Ultima forma acarrea para la ejecucidén de lo come
tido ypara legitimar su calidad de tal pero en todo caso debe aceptarlo o
rehusarlc; la aceptaciGn perfecciona el contrato. Puede existir la comi-
sidén presunta y se da por el simmple hecho de haberse confiado a persona
que publicamente ostenta el cardcter de comisicnista, si éste no la rehu
sa dentro de los ocho dias siguientes a aquél en que conocié el encargo -
. 7/ -

que se le confid. -

De manera semejante debe proceder el mandata-~
rio que es comerciante y que no desea aceptar el mandato; el plazo para

- I . oo . 7’ 3

comunicar la no aceptacidén es igual. 5i después de comunicada la nega-
tiva de aceptar el mandato, el inandante no hiciere nada, tendrd lugar lo
prescrito en el inc, Z2o. del Art. 125, -

"El comerciante que quisiere rehusar el manda-
to mercantil que se le confiere, deberd comunicar su negativa al mandan

' . -
te en el plazo m”as breve posible, quedando a pesar de todo, obligado --
a practicar las diligencias indispensables para la conservacién de las --
e . . .

mercaderias que le hayan sido remitidas, hasta que el mandante provea.

Cuando el mandante nada hiciere después de re-
cibir el aviso, el comerciante a quien se hayan remitido las mercaderias

. Id - P .
recurrira al Juez correspondiente para que se ordene el depdsito y cus-
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todia de ellas por cuenta de su propietario y la venta de las que no sea --
posible conservar o de las necesarias para satisfacer los gastos ocasio--
nados. -

La falta de cumplimiento de lo que se dispone en
los incisos anteriores, obliga al mandatario a la indemnizacidn de dafios
y perjuicios''. -

20). Autorizaciones especiales: El comisionista

necesita autorizacidén especial para vender al crédito, de lo contrario --
corre el riesgo del cobro y pago de las cantidades prestadas. Art. 160 --
inc. lo. ~

"E] comisionista que sin autorizacidn del comi--
tente hiciese préstamos, anticipos o enajenaciones a plazo, correrd el
riesgo del cobro ypago de las cantidades prestadas, anticipadas y fiadas,
pudiendo el comitente exigirle su pago al contado, dejando a favor del --
comisionista cualquier interés, beneficio o ventaja que resulte de dicha
operacién,...."

Si tiene autorizacidén para esta clase de operacio
nes tiene que cumplir con lo preceptuado en el Art. 162. -

"51i el comisionista vendiese a plazo con la debi-
da autorizacidén, deberd, salvo el caso de comisidn de garantia, expre--
sar en las cuentas y avisos que dé al comitente, los nombres de los com-
pradores; de lo contrario, se entenderd que la venta fué hecha al conta--

do.

Esto mismo practicard el comisionista en toda



clase de contratos que hiciere por cuenta de otro, siempre que los intere
sados asi lo exijan",

El mandato mercantil exige autorizaciones espe--
ciales en todos aquellos casos en que el negocio exceda del giro ordinario
del mandante. Art. 124,

"El mandato mercantil que contuviere instruccio-
nes especiales para circunstancias determinadas del negocio, se presumi-
rd ampliado para las demds; y si sSlo contuviere poderes para un nego--
cio determinado, comprenderd todos los actos necesarios a su ejecucidn,

¥ d 1 S ifi "o~
aun cuando no los especifique''.

30). Responsabilidades: En primer lugar el co-

misionista es responsable de las cosas que recibiere de acuerdo con la
nota de remisién correspondiente, a menos que se hiciere constar las di_
ferencias por medio de certificacién extendida por dos comerciantes del
lugar donde se encontrare; sus responsabilidades son las de un deposita-
rio; si.tuviere casos de la misma especie que pertenezcan a distintos co-
mitentes, deberd observar lo prescrito en el Art. 164 y 165. -

Art, 164: "Los comisionistas no podrdn tener en
su poder mercaderias de una misma especie pertenecientes a distintos --
duefios, bajoc una misma marca, sin distinguirlas por una contramarca --
que designe la propiedad respectiva de cada comitente''.

Art. 165. - "Cuande en una misma negociacidn se
comprendan especies de comitentes distintos, o del mismo comisionista
con las de algin comitente, deberd hacerse en las facturas la debida dis-~
tincién, indicando las marcas y contramarcas que designan la proceden--

it
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cia de cada mercaderia, y hacer constar en los libros, en articulos sepa-
rados, lo que pertenece a cada uno''.

El mandatario debe cumplir el mandato de acuerdo
a las instruccicnes recibidas y a falta o insuficiencia de ellos de acuerdo -
a los uscs del comercio; es responsable en todo caso de los dafios y per--
juicios que cause a su mandante. Estd sujeto también a las responsabili-
dades impuestas en los Arts. 127 y 123, -

Art. 127. - "El mandataric serd responsable, mien
tras dure la guarda y conservacidn de las mercaderias del mandante, por
los perjuicios que no sean resultado del transcurso del tiempe, caso for--
tuito, ¢ fuerza mayor o vicio inherente a la naturaleza de la cosa. -

El mandatario deberd asegurar contra incendio --
las mercaderias del .nandante, quedandc €ste obligado a satisfacer la pri-
ma y los gastos; y sdlo dejard aquél de ser responsable por la falta y con-
tinuacidén del seguro, si hubiere recibido orden formal del mandante para
no efectuarlo, o si hubiere rchusado la remisidn de fondos para el pago --
de la prima'' -

Art. 123. - "E]l mandatario, sea cual fuere la cau-
sa de los perjuicios que sobrevengan a las raercaderias que tenga en su --
poder por cuenta del mandante, estd obligadc a hacer constar en forma --
legal las alteracicnes perjud iciales vcurridas y 2 dar aviso al mandante!,

40). Ccntratacién. El mandataric estd obligado -

a dar aviso al mandante inmediatamente, en cuanto haya cumplido el man-

dato. El silencio del mandante se presumird que ratifica el negocic. Art.

131, -



"El mandatario estd dligado a dar aviso, sin demo-
ra, de la ejecucidén del mandatario al mandante, y cuando éste no responda
inmediatamente, se presumird ratificado el negocio, aunque el mandatario
se haya excedido de los poderes que se le confieren en el mandato'. -

El mandatario no puede hacer uso indebido de las
cantidades recibidas, ni emplearlos en su propio beneficio. Art. 132. -

"El mandatario deberd satisfacer los intereses de
las cantidades pertenecientes al mandante a contar desde el dia en que, --
conforme a la orden, las debia haber entregado o expedido. -

51 el mandatario distrajese del destino ordenado -
las cantidades remitidas, empledndolas en beneficic propic, responderd
a contar desde el dia en que las reciba, de los dafios y perjuicios que re-
sulten de la falta de cumpvlimiento de la orden, sin perjuicio de la accidn
criminal, si hubiere lugar a ella''.

El comisionista, comc €ste no puede contratayr --
en nombre del comitente, no hay regulacidn al respecto; vimos ya ante--
riormente que el contratc de comisidn no conlleva la representacidn. -

50). Provisidn previa de fondoes: tanto el mandan-
te como el comitente estdn obligados a proveer al mandatario 0 comisio--
nista de los fondos necesarios para el cumplimientc del encargo. El co--
misionista que no reciba esta provisién no estd obligado a cumplir su en-
cargo, puede inclusive suspenderla si no llega a tiempo dicha provisidn.
El mandatario que nc recibiere la provisidn de fondos, puede desistir del
mandato, comunicdndolo al mandante. -

60). Deudas y Deberes. El comisionista como el




mandatario tienen derecho a que se les cubra la remuneracién correspon-
diente a sus servicios, el importe de luos gastos efectuados en el cumpli--
miento del encargo con los intereses correspondientes. Art. 123, -

"El mandato mercantil no se presume gratuito, y
todo mandatario tiene derecho a una remunera d dn por su trabajo.

La remuneracidn se regulard por acuerdo de las
partes, y a falta de estipulacidn, por los usos de la plaza donde el manda-
to se ejecute'’. -

Goza el mandatario de los derechos de preferencia
0 especial consignados en el Art. 136 que a continuacidn transcribo:

"70). Cesacidn: "El contrato de comisién quedard
resueltc por muerte o inhabilitacidén del comisionista; la muerte o inhabi--
litacién del comitente no resuelve el contrato, pero dan derecho a los he-
rederos o representantes de éste para revocarlo. En cuanto al mandato -
mercantil €ste termina por las mismas causas, y en las mismas condicio-

nes que el mandato civil', -



CARPITULOC X

CONCLUSIONES

Hemos estudiado en los capitulos anteriores las
distintas categorfas de auxiliares desde diversos puntos de vista; en este
capitulo de las conclusiones me toca revisar en forma general la manera
como los auxiliares del comerciante estdn tratados en la ley vigente y en
el Proyectc de Cddigo de Comercio, haciendo ver sus ventajas ¢ inconve-
nientes. -

Es de mencicnar en primer lugar, la innovacidn
que trae el Proyecto de Cdédigo de Cumercio respecto de la clasificacidn
de agente en dependientes, representantes e intermediarios que fue una
creacién de la comisién redactora, pues esta clasificacidn no se encuen-
tra en ninguna legislacién del mundo. Me parece rmuy acertada esta divi-
sién de los agentes auxiliares que siguid la comisidn pues aqui ya se di-
terencian cada uno con sus propias funciones. El Cddigo vigente con una
regulacidn antigua no se tiene una nocidn clara del dependieate (que es el
Unico que trata) ya que la maycr parte de sus disposiciones ya fueron de-
rogadas; otra modalidad que trae el Proyecto, es la de los dependientes
viajeros que actualmente se estdn rigiendo Unicamente por los usos mer-
cantiles; una reglamentacidn para este tipo de dependientes es urgente en

g
el pais. -



En cuanto al Factor o gerente, el Proyecto de C6_
digo de Comercio tiene una reglamentacidn completa de sus actividades
que vuelve mucho miéds efectiva la regulacidén de su labor dentro de la em-
presa; en cambio, en la ley vigente, como lo hemos visto, tiene muchas
lagunas y una serie de disposiciones que deberdn ser derogadas para dar_
le cabida a una nueva legislacién. -

Comparto el criterio de la Comisidn redactora -
del Proyecto de Cédigo de Comercio en cuanto recomendd la derogacidn
de los martilleros y corredores, por haber sido inoperantes; hasta que
el pais tenga un movimiento mercantil suficiente, scrd necesario regla-
mentar adecuadamente a los "Corredores', que 81 juegan un papel im--

portante en paises economicamente desarrollados. -
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