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INTRODUC C ION 

EL COMERCIO Y EL DERECHO MERCANTIL EN GENERA L 

a) COMO SURGE EL CCMERC IO? 

b) ANTECEDENTES HISTORICOS 

c) CONCEPTO DE COMERC IO Y DE DERECHO 
MERCANTIL. TEORIAS C LASICA y MODER 
NA. 

d) EL DERECHO MERCANTIL COMO UN D E RE 

RECHO CIVIL ESPECIA LIZADO. 

a) COlVIO SURGE EL COMERCIO ? 

El no,nbre nace, crece y se desenvuelve e n una 

comunidad que a s u vez se h a desarrollado y transfonnado e n e l t r anscur-

so d e lo s siglos. Dentro de esta co: .... nunidad se produc en bienes y servi---

cios para satisfacer las necesidades de lo s asoc iados, que en los grup os 

pr imitivo s d e las soc i edades particulares se reducían a lo estr ictamente 

nec esar io de acucrd"o a los ade lantos c i e ntíficos de la época y en donde to-

do s los bienes son cornunes. A lnedida que cr ec ían, eSfJ..J rc¡ ,':n .--{os c ·· por --

diferentes luga res de l a tierra, estas formas originarias de soc i edad, sus 

necesidades fueron aurnentando y l o que produ cían ;)or diversos fac to res -

corno pobreza de la tier ra , condiciones clirnatérica s, e tc. no a lc a nzaba -

a llenar sus mas e leTnentales necesidade s , e ntonces obligados por és t as -

circunstancias se bus c ó la manera de adquiri r lo que uno s n e cesita ban y 

a otros les sobraba. -

Pronto los pue blos antiguos e ncontraron e l me-
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dio idóneo para obtener lo s p roductos indis pe nsables DaTa s u subsiste ncia ese -­

medio e ra l a guerra que se ll eg ó a conv e rtir e n u na verdadera indus t r i a p ues a l 

v e ncido se le d espoj a ba de cuantos bienes fu eren útiles pa r a e l v e nc e dor yade -­

más se l e i .cn.ponían tr ibutos sumamente gravosos , que junto con e l saqueo cons ­

tituía n, por s u s fructífe r.as utilidades un pOdel-OGO a lici e nte a esta pe lig r os a in-­

du s tria. -

E s ta es p u es , la forma más antigua d e a dqui rir por - ­

cantidades 10 q u e un pu e blo nec es ita, s in qu e sea j amás una form a de comercio, 

p u e s como dic e un autor : "La h is tor ia de l comercio e s parte s u s tanc ia L de l a -­

histor i a de la civilización; el cambio pacífico d e los l:H oductos m a t e riales crea 

e intenc ifica e l de lo s productos cultura les entr e lo s p u e blos" . (1) 

A medida que la c ivilización va haciéndos e s enti r en 

lo s di v e rsos p u e blo s y s e torna conciencia que e sa forma viole nta d e ap ropia - -­

ción no p u e de perdu rar por sus efecto s d es tructivos, se bu sca una n:manera pac r.. 

fic a d e a g e nciarse lo n e c ésario sin oca s ionar mo lestia s a lo s p u e blo s v e cino s. 

Surg e as í la figur a más a ntigua d e cam.bio que es el true que o permut a , que e n 

s u forma rudime nta ria se realizaba Dar l o que se h a dado e n llarn a r e l "ba Tata 

sile ncioso". A esa p ráctic a se r e fiere B olaffio e n los Giguie ntes término s : "En 

esta b.se primitiva, e l cambio se c ump l e regulannente, por m e dio d e l d e pó s i to 

de las cosas que se pe rmuta il. e n un t erreno intermedio ent re g r upos que oc u pan 

t erritorios colindante s , o bie n sobre la orilla d e l mar, si e l cambio a contec e e n 

(1) Bolaff io León. - D erecho M e rcantil (Curs o G e nera l) . l?r irnera E d ición, P Sg . 

9. -
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t re extr a nje r o s d ese mbarc a d os en reg ion e s nue v a s y lo s indíg e n as (baro.. -­

to sile n c ioso) . El grupo q u e quie re p ernluta r una co sa p rop ia p or otra -­

que l e es n e c esaria y que sab e es p o se ída ¡Jo r e l grup o v e cino o p o r l os 

indíg e n as e n e l p unto d e arribada , l a h a ce c o loc a rpo T Lo s nlá s a tr e vidos 

s obr e e l t e r re no n e utral que sepal'a l os d os g r u p o s o bie n so b l'e b o rilla 

d e l m ar . Una VeZ coloco..da , lo s ofe r e ntes se r e ti ran. S8 a c erc:::m e nton- ­

c es Lo s rn ás ar rie sg a d os d el otro g r u p o; e x a lninan y v a lo ran la COS<1 d e j a ­

da , y coloca n junto a e lla l a p ropia que , :)OT la cono cida o p :c esunta c aren­

cia e n Los o t r o s , so.. b e n o p r e sume n requer ida e n c arnbio, y a 1<1 c u o.. 1 atri ­

buyen un v a lor cor :ce spondiente a l a c o s a dej a d a , Vue lve n l o s i) r ü n e ro s , -

si la c o s a es a que lla que d esea ba n y l a con s ide r a n e n rela ción d e igua lda d 

de v a lor con la p ropia , l a torna n, y la pernluta s e h a v e rific a d o s in m6s . -

De otro modo, la d e j a n; Lo qu e s ignifica : "no e s la que quer í a nlos , o no -­

re sponde al v ::l lo T d e La nues U' a"; y en es t e segundo c a so vue Lv e n a ll e var ­

se la propia . Estas p rácticas .::m edcn prolong::lrse has t a que se con s i gu e 

e f e ctua r una p e rmuta , o bie n cad o.. gru po t o rna ot ra v e z la c o s;:\. p rop ia. 

Más fá c il, sin e mba rgo, es q u e e l acuord o se c o n s i ga baj o l a p r es i ón d e 

la n e c es ida d o d e l d.eseo que ind uc e a todo permuta nt e él. con s iderar útil -­

po.. r o.. sí, e n todo ca so , e l c a mbi o . L a ap r ec i 2. ción i n divid u2. l d e l v a lo r d e 

una co sa s e está en razón d e l a ne c e sida d o e l d eseo que s e ti e n e de la -­

rnisma y d e bs dificulta d E:s p a ra p rocurá rseb. -

En e l ba:ca. t o s ile ncio s o, po r e nde , los pe rrnuta n_ 

tes no e ntra n e n relac i o n e s pe l<sona l es , o r a l e s. L a s condi c i o n es d e L ba -­

r a to s e sob reentiende n en los h e chos y e n los acto s . -

L."lS g e ntes que vive n e n t e r r ito r io s vec ino s co -
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n o c e n sus respectivos produ ctos y necesidildes . L os n a v egaütes, por lo 

c omún c iv ili zados y sagilces ¡ que ca:c e c e n d e cosas n e cesarias a su nu --

trición, ofrecen en cambi o 3. lo. pobbción costera, t odavía bárbara, o bj e -

tos qu e saben o p resun'len d e s ead os , como utens ilio s de hierro , obj eto s 

de ornamento , todo aqu ello, e n SUJna , q u e pu eda vencer l a instintiva re -

pugnancia d e p rivarse de una cosa ol'op ia. Es sufi c i e nte que se consiga. -

cua lq ui er permuta ¡Ja r a excit ar e l deseo de su renovac i ón" . (1) 

La fr E:cuencia con que ocurrían esos c ambios 

produj o en e l tr iln scurso del tiern?o r e s ultados a ltarnente benefic iosos pa -

ra el d esarrollo de l comercio y para e l progreso d e l os pueblos . Poco -

a poco fu e desaparec i endo .::tqu e l temor prop io de la época, a la guerra y 

s u rg ió as í e l con tacto persona l entre l os neces ita d os del intercambio d e 

productos . Corno resultado d e es t e nu evo ade la nto en las re la.c iones co -

rnercia l es, se tranforma aq u c l lugar que había s ido escenar i o del " ba- -

rato s ilenc i oso" e n un rner c a do estable entr e los pu e blos vecin os y en --

cua nto a l comercio con ?ue b los ext:e::mjeros l l e l punto de d esembarc o se -

convier t e e n un pu er to, e n una p l a z a come rcia l y, por cons i guie nte en --

u na próspe ra c iud ild m e rc a ntil. Cuando es tán y2.. bien caracte r i zados geo_ 

gráfica m e nte es to s lugares y emo c ionaLmente convenc idos d e:: su n e c es i--

d a d s e brinda a l extra nj ero o a l v ec ino t cd.::t clase dé garantíc. , p u es a llí 

es e l lugar d e l cun'lpli.mi e nto d<:! sus contratos , Sl: le da una hosp ita lidad 

poco usada a nterio r m e nte , hasta convertirb en u n D e r e c ho Hospita lal"io 

(1) Bolaff io León. Derecho Mercantil (C urs o G enera l) . "!"Jrirnera Edi c i ón. 

PéÍgs. 10 y 11. 

/ 
/ ....... 
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a l a tutela de los indígenas. -

No obstante es te adelanto e n el d esa rrollo co ­

rnercial e l intercambio s i e m p re se verificaba medi3.nte la pc:; rmuta de o b­

j e to s d e igual v a l o r, l o qu e suponía que 3.n'lbos tuvieran neces ida d e n ad- ­

quirir e se producto; e sto desde luego, sin olvidar que entre e llos queda-­

ba 3. lguna ganancia s i as í se l e q uiere llalnarpues rned i a nte un bie n q u e -

para esa persona no era nec esario s e :ha logrado desprender de e l a can'l­

b io de r ec ibir uno que s i le report a b8nc ficio. -

Un p3.S0 ya m.ás adelantado que se acerca o s e 

asemeja :más a l pa-pe l q u e en l o fu turo jugará 12. :moncda, es cuando se -­

establecen ciertos bie n es que ¡J OT su u so cotidi ano y por su n é ces idad c a ­

si imper iosa si r v e n de medios gener3.1es de c a mbio y es tos según l o s lu­

gares tiem~)os y pueblos, son l os an i rna les , e scla vos , p i e l es, m I, etc. 

L e ntarnente se v a e voluciona ndo y con el correr del tiempo estos bienes 

que en su aparición tení an un e strecho campo d e ap licación, se convi r tie ­

ron por e l recono crD1ient o d e ) u e blos y es ta dos e n el rnedio idóneo n o só­

lo de cambio, sino que servían flor su va lor gen eTa l para e xtinguir d e u das, 

para so l ventar contr a t os como forma ¿le .':)2 go lega l. -

Ava nzando un poc o inás e n e l t iempo vemos qu e 

p u e blos con a lta cultura , corno Babi loni a , Egip to, G rec ia y Ga lia de sa -­

rrolbro n un intenso comercio, ¡)os iblerne nt e regidos por un derecho con­

s u etudinari o , pero por l a s escasas noticias que d e e llos tenernos no nos 

flcrn'liten afirmar con segur ida d si e n. realidad exi stió o no un D erecho Co 

rnercial. -

En d onde si ya encontrarno s ant e c edent es con -
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ere tos de una l eg i s lación mercantil es en Rorna, que es e l p u e blo-r ey en 

asuntos d e D e recho. -

Cuando e l tráfico cornercia l s e intens ifica, la 

reiteración de las us os mercantiles d a origen a l Derec ho consuetudina-­

rio y cuando e ste se plasma en l eyes es critas se transforrna en Derecho 

estatutar io; factores p rincipales d8 la creación de: este: Derecho fueron -­

la s corporac i o n es q u e ante la inope r.::mc ia del Derecho Común para reg ir 

las nuevas situaciones, aqu el Derecho lleno de forrnalis rnos que resulta­

ba inadecuado opta r on estas inst itucio nes por dictar un Derecho Especial, 

que se llamó Derecho lvlercantil; es t o como e s sabido ocur:r i ó e n la edad 

rnedia , é !?oca también en q u e estuvi eron e n su a-pGgeo las "corporaciones ", 

e n s us distintas categorías; por esa razón fue e l Derecho Merc a ntil s u r ­

gió con ba stante sabor gremial. -

c) C ONC EPT O DE COMERC 10 y DE DERECHO 

MERCANTIL. TEORIAS CLASICP, y MODERNA. 

Es impos ible dar un conc epto abstracto de co-­

Ine rcio sin refe rirlo necesar iamentE:: a l os ac t o s mercantiles( p. s í Rocco 

nos dice: llque en e llos hay un acto d e int e rpo s ición en e 1 cambio y que -­

e n ésto rad ic a la esenc i a de los actos rn<:;rcantiles ll . Como venlOS ésta -

es un o). d efinición bas ta nte simple de lo qu e ,==:: es un 2cctO mercantil y en 

e l cual según l o mostraremos adelante n o hay ning una difer e ncia de natu­

raleza con e l acto Civil (S egún la teoría moderna). P, hor a e n sentido la-­

to s e llama COInercio 0). 1 conjunto de actos d e c o m ercio r ea lizado por di­

v e rsas person as , pero és t o no nos interesa. En cua nto a l tr á fico del Co­

mercio éste es t á integrado d e bs siguientes ac tividades IIEl t ráfico d e l -

/ 
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c o m e rcio , d e m a n era ge n era l, p odernos c o n s ide r a rlo in tegrado e n nues-­

tr a s días, por un c o njunto d e a ctivida d e s qU é ? u (; d e n e nurn c rarse t e nta ti­

v a m e nte y en resume n, a sí: L) L a COITYf)l-av e nta e inter c a mbio de rnercan--

c í a s. 2) L a indu str i a , que e conó Txlic a.in e nte es di s tinta d e l c orrle rcio, pe -

re que ju r ídica m e nte e s c o nsiderada po r todas las es cue l a s c o m o mercan ­

til. 3) L as ope ra c i o n es de t rans pol·te ya l rnacenaj e . /1) La emi sión y - -­

circula ción de títulos, vaLH e s y d oc u tn e ntes s i .mila res . 5) L a s ope r ac i o -­

n es d e cambio , b o l sa , banca, ahorro y segur o s. 6) L a intervencúSn e n --

les neg o cios, ya s ea carne e m p r e sar i o o ya s ea corn o ag e nt e inte rn1edia --

r i o . -

P ara la t eor í", c l iÍs ic a D 8 r e cho M e rc a ntil es : 

aquelliJ. rama d e l D e r e cho Priva d o que ti e n e por o bj e t o la r e gulac ión de -

aqu e llos ac t os q u e h iJ.n sido d e clarados actos de com erc i o por di spo sicio-­

n es l e ga l e s. Nue stro CSdig o vig e nte que s e ins p i ra e n e sta t e oría e n s u -

Art. 3 q u e dic e e n su inc . p rimero : 

" S o n a ctos d e C CrY8 rc i o , ya d e po..rt e d e t odo s lo s 

c o ntra t a ntes y a d e parte de a lgunos d ,~ e llos " o..quí s e h a c e una e nurnera -­

ción pro lij a d e t o d os l os a cto s que la l é:y rei:mt2. c o rno r e g ido s po r e l D e re­

cho M e rcilntil; ilcept il t a mbién e l a cto mix to, e s d ec ir a que l que e s m e r-­

c<1ntil, só lo pa r Zl uno d e las C,j nt ra t a nte s y C i vil ,Ja ra e l o tro. E sto dZl lu­

gar él qu e a un m i s rn o ac t c, se a p liq u e n d os l e gi sbc i o n e s di ferent e s con -­

l o s subsigui e ntes inconve ni e nte s que e lL) repre s e ntil ; y a d e m ás , c o n esa -

e nume r il ción ta x a tiva qu e ha c e nu e st ro Códig o , e ncierra l os a cto s e n m o l­

d e s ríg idos q u e e s ina d e cuado par3- u n D 8ye c no ta n c a mbia n te , c o rno lo -­

e s e l que r egula l a v ida come rc ia l, as í qu e r esulta que , a l p o c o ti e m p o d e 
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vig e nci;J.. d e un:::t. l e gislación de es:::t. n él tura l eza , s u rgen figu ras n o p r e vi s -­

tas por 12. ley. -

Pélra b t cor Í2. rnoderna , llirecho l\tIercantil -

es a quella r a m a de l Derecho Privado q u e tie ne por o bj eto l a regulac ión 

d e las e m p r esas :mercanti18 s y d 3 l os actos rea liza dos e n r{lasa :Jo r las 

misme:. s, as í corno l os a ctos que Tc:cai gan so b re c.3.COS típ icamente m cr ­

c a ntile s. -

L a diferencie, e ntr e los d os conceptos que del 

D ere c ho Me r cantil d a n las dos t eo rías , se e xplica fundament a lme nte por 

e l enfoque d i s tinto que hacen a mba3 teorías d e l os tres presupues tos bá-

sicos que son: a ) e l ac to d é cor.cercio ; b) 8 1 corn eX'c iant e y c) l a c osa mer ­

cantil. -

Para 2xo licar e l acto d e comercio, e n la t eo ­

ría cliÍs ic a , s u rgi.e ron varias te o rías que las podemos c L:c sificar en: a )­

t eo rías subj etivu.s y b ) t eorÍc"..s o bj etivas . -

Dent ro d e l a pL' ime ra está l a q u e deno m inó "teo_ 

r í a d e l a ha bitualidad" y decÍél que cri3.n ac t os dlO Comerc i o "los qu e e j ecu­

tab a n los cOl'nerciantes ". Este\. teorÍi:1. , fUé luego desechada porque ence -­

rraba un círculo vicioso y e n n a d a d e f inÍél l o qu e era (; 1 ac t o d e comercio . -

A 12.. segunda c a t egor ía pE:l-tene c e n: a ) L i:1. de la 

i n termedi::lción, b) L a del luc ro y e l ?Tovecho , c) L ade la e nume ración. -

La prirúer:::t. c o nc e bía e l ac t o de c o mercio corno 

una intermediac i ón e nt re la p roducción y e l consu mo . E ste. teor ía si bien 

fu e ciert3. y .J.decu3.d:}. e n un princ ipie, hoy , sin negar que hay interrnedia_ 

ción, e lla resulta incornp l et~ po rqu e en la. vid~ c o merc ia l exi sterl rnucb.os 
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o..cto s en dond e:. n 0 hily inteTrne d.ia ci ,~n y s i n e mbarrg o n o par 8se hecho d e ­

j a n d e:. s er n é"l tur él l ezél e minentemente m c rc élntil, Ej e rn . b errüsión d e tÍ-

-Culo s v i.l l ores . -

L él se gundél t eo ría d e finÍél e l 3.e t o d.e c 1Jm ercio 

a sí: El a cto es m ercantil c ua ndo e n e l tra s]) él G ~J ( por v e ntn , pe rmutn ) se 

obtiene un lucro, e ntendie ndo por tn l l a diL:rencia d e 1 prec i o d e la c o s a -

entr e s u vn lor intr ínseco y e l p3.. g :1do po r c i er t éls c ircun s t a n c i o..s d e e sp e -­

cubción, c orr'lO po r e jemp lo , l a escnsez de l producto e n c~ l lugar de v e nta , 

su t ran sport e , 8 tC . . El ac t o e s civil c Uélndo d e él n o s e:. o btie n e un s o b r e 

pr e cio , s ino q u e Ge ~Jng2.l:)or su v a l o r intríns e c o . S in d e j ar d ,o r e c o n o c e r 

que é l rn ó vil d e lucJ:'o e n e l cornerc i o e s u n e l e m e n t o e s e nci ::tl , h ay pers o ­

nas comercia ntes que no r ea li z:ln o efe ctúéln lucro y ,:1 s u vez hél y pe rs o n a s 

y e ntidn d e s que a unqu i.;; o bti e n e n luc r e e s c o n un fi n c i v il. -

Finn 1.men te , o.. b t eo ría d e l o.. e numerac ión, que 

es la que sigu e nues tro Códig o , y a m e re fe r í ante riorm e nte y 8x puse su-­

cintame nte l o s inc '.:mve nien t es a qu e d iJo lugar. -

L él t eorÍél Ino:)d crn él ú n ic nrr1e nte ti e ne una c onc ep ­

c ión d e l n e t o de C Olne rc i o y ya l o s d e fin e el p r Gy c cto d e Cc{dig o d e C o m er ­

c i o en su A rt. 30 . 

IISo n "'-ctos de c DD:lCr cio ; 1. - L os q u e t e n g a n po r 

o bj e t o b o rga niza ció n, tr a n sformélción o d i s o lución d e e m p r e sa s c o m e r -­

ci:11e8 e industr i a l e s y 1 0 6 ac t o s rea lizados e n ffi"'- s a po r e sto..s m is Ino..s ern ­

p r es:l.s . n . - L o s ac t o s qu e recnig a n s obTe cosas m er c a ntil e s . _Aden'lás ­

d e l o s indicados , s<.:; consid c::r2. n a ctos d e corneT cio los q u e se:::ln a n á l o g os 

él los a nter i o r es ". -
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A l c o nc e bir as í es til t eoT h1. el ilCto de corner -­

cio quiere e vit;::.r l o e ngorro s !.) y defic i e nt e d e segui r una e n u merac i ó n -­

taxLl tiva; q uiere a b o lir e l Ll cto [nixto por inc o nv E.miente, s u prúne e l LlC t o 

Llisbdo mc,,:cJntil, sientLl el crite rio 2.na l óg ic o c o rnu g UL."l y regb d e l n ­

terpret:l c i ó n; és t o d ::tda la rni sma n él tur Llkz3. rrmtLlbl e de l c o m ercio . CreLl 

t aü'lbi¿;'n corno a cto e:cni n (; nteinente rDerc:'. ntil ::lque l que récae so b re cOS J S 

m erc2..ntiles las qUe tarnbi2n est:ín y2- e nu.1uerad a s. Por o bvias razones -

e xcluy e l Ll ::lgricultura. y l os s e rvic ios p í~ufes iona l e s corno Llc t oS rrlercan -

til e s. -

L él emp r e sJ rea liz a ilcto s d e c o m e rci () po r que 

los produce e n mas a y se l e c on sidera como cosa e n'line nterne nte lue rc a n-

til. -

EL COMERCIl,NTE S EGU N LAS TEORIAS CLP, 

S ICA y MODERNA. 

Nue stro Códig o e n s u Art. 40 . dic e : 

IIS·::m c omercia ntE::s l os que , t e niendo capac idad 

l ega l para contratar h élccn de l cOlucrc i o s u p r o L :sión h él bitua l, y las 8 0 -­

cie d él d es mercantiles ll . -

Art. 50 .: li No.: eS c OIYlerc i ilnte e l q u e e j ecutil 

acc identaJ mente un a cto de c (J rnc I' cio ; pero q u e d il sujeto a bs l eyes m er ­

c anti l es e n cua nto a los efe c tos d e l acto l!. -

C o rno notamos d e 1.3.:; dispos i c i o n e s tr :c.nscr i-­

t as e l Código sigue e l c riteri ,: de 1:1 IHo{es i o nil lidLl d pLlTa decidi r s i una 

pe rs o n a es o n o c '-J m erc i a nte. S e ha c ritic a.du es t é. c o nc epc ión p o rque -­

q u i e n e j e rce e l c ome rcio n ~.) es un pT o ü ;s i j n a l; n o T0:q uierc cono c i rDi e ntos 
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" r' 1 " . "'t 1 tecnic o s, ni e s {'n e n es'í:e r d e lélrg .::- s es tudios que c c·unCTél l1. él gun 1:1 u O .')él -

ro. o. dqui-¡: i r eS:l calida d, simplement e pu e d e e j eTcer e l com~:c cio unél p er -

son o.. s in qu e teng a. ningun o dees o s requisito s. -

ParJ. l a t eor Íél ¿:nod~ rn,l. comerciante es la per -

sen a titular d e uno. e mprcsil mercantil. Es lo.. titu lo..r ida d lél que l e c o nfie -

I'é eSél calidé'..d y 3.s Í, i'd d e j 2..r l él empre s o. d8 j a po r e se he cho de s e r comer -

ciu.ntt! . P or ho y n 3.d a dir ern os del c o rüerciante socia l y d e l o s o.uxi l úrcs 

d e come rciú que l o s tr o. t ilrem o s opo:c tunatnE::nte . -

S o br e l ::l s CUSi.lS m e rc 3. ntiles corno n o s e tuvo -

un concepto prec is o d e l a teo ría cLlsic él es d e í:;S Co.Sél impo rta.nci él hacer 

l a s diferencias c o n b t eor ía m o dern=:>. . L o que si CT E.:O d e l c a s o rn E: ncio --

nar , por l él dife renciél exis t ent e , es e n lo r e btivo il l o s bie n es inm u e ble s; 

p u es lél v e nta d e e llos j 2..rnás e1"2.. rncr c ::m til e n lél L ; \) rÍo. c 16 sico. , y a que -

el deséll- r o llo d e la propie dad inm') biliari a (;n aqu e llC'.. é~)O C il ero. rnuy -r0Cél; 

es o.. sí c orno se e x p lico. que nUés'cr,.) Códig o t e n gél e s pec i a l c uido. d o e n r efe -

rirs c , en lo s a cto s e nu:cner3.d o s e n e l 1\ :<t. 3, a l o s b i e n es m u e bles ; aho r a 

la t éorÍél m o d ern o. n o ho. p o d id o d e:3con o cer b.. realidi'ld de b p lusva l Í2. y -

de l a s empT e So.s l o tific :::-..do r as qu ~ son en1l-lreso.s ern.inE:nternente l"n ercan -

tiie s, p UeS e j erc it.::m a cto s e n 111a Sa a l n egoc ia:c con l o s l o t e s. AquÍte n e -

mos una c oso. Inercan'cil po..ro. l a t eor L:l ú'10 d e rnél y n o pélTo. l a clás i c a . -

EL DERECHO MERCANTIL E S DEREC HO C IVIL ESPECIALIZ A DO 

Corü:) hernr) s vis t o en e l desar ro llo h istóri co , 

e l prirne r o e n apa r ecer fu e el D e r echo Civil o..unque ya Sl: e j erc i era e l c o -

m e r c io e n gra n e scillél . -
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En 8 1 D ere c Ílo R Orrla n o no apare c e la. distinción 

e ntr e e l Derecno Civil y el J\II crcélntil; ers t él b él n las 3.c tivida d es cO rrlerCiél­

l e s r e gulél d 3.s jUl"ídic a rne nt (; , p ero s in qU 8 e s (:; ord E: n ami e nto c o n s tituyera 

una r élm il inde ~)endi entc d e 1 D erecho Pr iva d :.) . F u é b ils t a la. Edad M e d ia -

d o nde s e l1ace unél v e rda d era diferenc i a ent re élmbo s derechos c o n unél --

ap licél ció n r ebtiva únic élrn c n te a los h om.bres que (; j c rc í J n e l c omercio ;­

d e spués, surg e c orno de re cho él:J lic3.do él l o!:; 2. cto s m e rcantiles. -

T a nto e l D í:: recho Civil, co rn '~) e l D e re c ho Mer -

cantil, pe rte necen al D E; r echo Pr iva d o , pé r o corno e l primero (;s el q u e 

o cupa un lugar preferentE: dentro d e los d e s u cltcge r í a , ti e n e que t e n e r 

una ap lic a ción subs idiaria y as í lo recon 'Jce nues t r o C ódigo vig Emte , en 

su Ar t . 2. -

"En l o qu e n o e sté espec i a lme nte previ sto por 

e ste C ódigo , s e ap lic a r<Ín los u s·)s c o m erc i él l es y la s d i spos icio n es d e l 

D e r e cho Civil'!, y t arnbién el Proyecto dc:l Cód ig o d e C o:me.ccio , en s u -­

A rt . l o . 

!I L 0 S ccm é I'c i él ntE;;s , l os ac t os d E: c o m e rcio y 

la s cosas rnerc antiles se rcgir:ln por l él s dis pos ici Jnes c o nténida s en es ­

t e Códig o y e n l a s de:ná s l E: y c s rnerclntiles ; en s u defecto, po r l o s r espec­

v c .s u so s y costumbreS , ya fa lta d e ésLo::; , !Jor l a s normas de l Código Ci-­

vil. L o s usos y cJs tumbr e s especúles y 10c3. 1es p r e v a l e c erán sobr e l o s 

generales " Se r e rni t e a l Códig o Civil e n úl ti n:1 '::~ i nsta nc iél. -

El Derecho Merc a ntil tom.é'. del Derec})o Civil 

c o ncepto s fundanl. e nta l es y l es d a a veces une. e st:cuctUTél rnás sirn .J lif i c2. ­

d3. 2.tendi e ndo ::1.1 ca rác t e r d e N O forma li s t a de l D erec ho M:eI' cantil, a sí-
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~)or e j e r:1;J 10 l o s c onceptos d e: pe rs o n 2.. jur·ícli c 2.. , c 0 n t rat o ,: c2..pacidCld, repre -

senta ci6 n e Gtán t Ol"n2..dos de 1 Dercó,to Civil. -

As imis mo p o ddilcs 2..pu ;:lta r que en a lgunJs in s -

tituc i o n es e l Derec h o M E:: rc2.n ti l ha s imp lificado 1'3 correspon di e nte in sti-

tución civil, p o r eje m p lo , el e ndosc) s iri'l Dlifica a l m<:Íximo la cc;sión de De-

L a de limit:lc ió n dL; l os c a rnpos e ntre arnb o s D e -

rechos var í 3. de cr iter i o , pu es ]X1Ta l o.. T t,;o ¡ ' [''), Cl::sica , e n l a que se inspi-

1'a e l C ó dig o vigente, sigue (; 1 c r iteri o de la e nume r o.. c ión; y d Pro y e ct:) ,-

el d e la definición, p e r o es t o ha s i do arnp li2.mcnté d e ba tido por l o s a u to --

res; o iga m us a Viva nte: "E s irnpo sible sumirl2. e n un c c :o.cept o únic o los -

a ctos t a n incoherente s 3. qu e e l l eg i sb.dor b.a. i :npr e s o e l cJrácte:r c o rner --

c i a. l, y b. doctr ine.. , que quie re: insp i r tc.l" s e en e l D erecho '?o sitivo , de b e -

fr a nc a m e nte n mun ciar a un2.. de:: finiciSn q u e p en ' necesida d 1óg i cél re sult2.. -

rá inc o n ci lia b k c c n e l D e rccb o vigente ". (l) 

P~'l T ,? l a t eo:cí.'l rnc d en1.a n o hay dife re ncia d .:..: n a -o 

tu rah~za E: ntr e l os ac t os mercanti l e s y civile s; l o q U E:: d e termin3. 12.. ap li--

c2..ción d e una u o tr J l eg is bc i ón es la repeti c i ó n d (;; l o s pr i mero s, el h.e --

c ho dé s er re2. liz .J.dos en ffi:lSa y n o a islada rnente c o rno e n lo Civi1. -

(1) A utor citado po r Fe lipe d e J. T e n a . (D erec ho Mérc<lntil M(;;xi ctlno ) . 

V - , . . ... p'" 51 l;:GICIO n, . ag . . -
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CA P ITU L O II 

LOS AUX ILIA RES DE COMERC LO EN GENERAL 

C o n e l no m.brc genéric o d é 11 j', uxilia l' es d8 C o -

rne rcio ll Sé c o n oc8 él t OdélS las p(;r[; on:~:s que CO:ldyuvéln con e l come rcia n-

te e n e l e j e rc i cio de s u tr.:ífico . E s"i::l.s pe rs on as son suj e t o s d e l D e r e c ho 

M er c a ntil y e nc a j éln d e nt r . .) dé b cbsificación gE;nE:ra l d e los s u jeto s d e l 

'¡' \ 
D e r e cho lVl e rc élntil, c ornD léls pen:¡ o n 2.. s q u e d e rnélncra perméln e nte e j e cu-

f 

t a n a cto s de c o m e rc i o . L o s a uxiliare s de C o m.::rc i o son l o s s uj etos d e --

que s e v a l e e l c o merc i a nte , ya sea és t e individua l o S o ciél l, para e xten --

d", r s u n egocio , "?u es ;:Jor peque ñ o q u e éste sea l e e s a vc;c es i mpo s ible 

at e nder 10- él sa tisfa cción. -

Sue l e n d 2.TSe dos conc ept o s d e l os :luxiliares 

r , . 
de c Oln e rc i o : econ ornl CO u no y juríd ic o e l (', tr o ; d e ntr o d e l prüYlcro s e c o rn -

prende n a t o da s aqu e llas personas quc;prc s tan servicio s d e d iferent e ínclo -

l e a l c o m erc i a nte , t a l e s c o m o s.el'vicios ju r Ídic c s , rnar:u.?: I.-.:.s , econó~!-.~.~. , 

e t c ., y .:l se :l qu e é sto s se pres t e n de m anel'él pc ):-rnan e nt8 u o Cél sio na l, c o n 

aut o n o rní.:l o c on subo rdinélc ión j er:írquic :l , c o m ::l 6 imple c o ope r ac i ó n o c o -

roo s u s titución d e l titular d e 12. 0mpn:! sa . E s t é:!. divisió n d e func i o n es redun 

da e n p os itivo b e neficio ¡J.:lra la prospcr i déld d e l n egocio . -

Muy distinto c onte nid o ti e n e el concepto ju r Ídi-

c o d e ll A uxiliares de C o m erc i o " e n é l Slo r es tr ingen se ve r'~roe nte las per -

s a n as que os t e nta n esa calidéld y s e l es cla sifi.c a en r igu roso o j'de n a t en ­

\ di e ndo .:l dive rsos crite rio s . Pa ro.. ll e g .:lT a la conclusió n d e quienes s o n -
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en ge n era l l ij s éluxili2.r'es d\j1 c ()m e rcio.nte , jUI·ídic :J. m cmte conside rados , -

t e n emos qu e corncnZélr po r e xclui:t a rnuc h:ls pers on as que p re st::l. n servi-

cio s a l c o merciante y que es t a ba n incluícb s dent r o d e: l cenc ep t o eccmón ú c J 

que y ::l. vimo s , t ::ll e s personas Si.Jn: :l ) aque'lbs qUc ,:\restan un servi ci o 

útil p::l. ra e l t:ri fic o d e un c o rnercia nt(;po r e j e n."lp lo , b a nqu e r os , 'tr :mspor -

tistélS , dep o sit::l.r i o s, fiador e s, etc. ; b) aqu~ll2..s que pn:os t a n un servicio 

técnic o e n virtud d e una profesión: ing e nie r o s, quínüc 0 s , a b o g .:1.dos , e tc. 

c ) L os encil rgado s d e funci o n e s sec ,-1Dehrias , materi a l es <.) m ecánic a s, t a -

l es c o m o e l per son ::l. l o brero e la s e rvidurnb re qUE: e stán ligad:o s P0 1" un --

vínculc., de carácte r bbo :ra l emine nte rne nte ; y p ::)r ú itirno el) l os suj e t o s --

) que n o s e ha lléln al servicio directo e i n rne di. él t o de u n pr incipa l y q u e - --

p r es t a n su s e rvicio a c u a nto c o m l:: rci:J. nt e l o requien:,; , ! Hecha l a a nte rio r 

e xclusión de: las pe r sonas q u e: si bi e n es cierto que form.a n p ::u:- t e integ r 3.n-

t e de l pers<.)n ::l. l d e un::l. e m p r e sil o p[e s t a n v '2. lios ') s s e l." v icios a l c o m e rcian-

t e , e s t á n fu e r a ele l a lc ::l.nc e jurídico de l concept o d e a u xi lia res d e COi.'n er - -

cio , T rat ar é ahora d e f ijar las n o tas car2. cte ríc tic as ele l o s auxiliares: --

0. ) subo rdinac i ón o c o labo r o. ci ·Sn; b) b r e bci,.5n e ntr e e l p rinci:!:)a l y e l --

a uxiliar d e b e ser re t r ibuid él ; c ) Su acción de b e tener lug::n en el éÍrnbito 

d e l a e x p l o tac i ó n d e que se t rat e . Es t z.:.s notas reflejan é l vÍnculc e xis--

t e nte e ntr e e l cornercia nte y s us a uxi li¿),res . -

~ 
, 

LOS AUXILIARES DE COMERCI O EN NUES TRO 

CODIGO y EN EL PROYECTO , -

P a r a nU e stro C ,5dig o d e C,)m-:c rcio s o n iluxilia -

r e s l os sig ui E;n t es : facto r es -dependi e nte s -c o misio nist2.s - co rredores y -

ma r tille r os . L 03 d o s últim o s tr a t :::tdo s 811. el túulo III b::l.j o el título "De -
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l o s a g e ntes inte rmediar i o s d e 1 comerc i o " y cleÍini d o s en L) s 1\ rts. 3 ') y --

61. 

A r t. 3 9 . - "L -.J s C C>l' T(.;du res s :)n o fici a l es p úbli -

c os instituido s por la l e y para di spensar s u rnediació n asa lar i a dn .:l 1.03 co­

m erciantes y fa cilita r h , s l a c,) nclusió n de s u s ccmtra t os . T o d a pe rs o n a 

hábil pa I' :t c o m er ci.:lr :¿ :H su cue ntn, puede e j er c e r d o f icio de C o r r edo r" . 

A rt. 61. - 11 L o s luartilk r o s s o n ofic i ale s públi­

c o s e nc a rgndo s d e v e nder a l mej o r po sto r rúercadcr Ías u o t r o s bie n e s -­

muebl e s" . 

L o s tr e s p r irne r Gs s e e ncue ntrnn e n e l título --

IV "De l m a ndnto Merc2.ntil" y d e fin ido e l f a ct ') r e n e l 1\ r t. 13 "¡ . 

"Es fa ctor de c orú er cio t odo :J.que l qUé , b 2. j u -­

c ualquie r d8norninación, d e c o nfo rmidad c o n l o s u sos rn e rc a ntile s, s \:: ha ­

lla. habilitado para t rat a r del comerc i o d e o tro C::D. d lug ar donde éste l o - ­

ejerce o en otro cun lquie r a ", 

El c o misio ni s t a n u l o d e fini ó s ino que s e limitó 

e n e l Art . 15 5: 

" Hay c o ntr a t o de c u rrüsió n cua ndo e l m a nda tn -­

rio e:j e cut2. e l m a nda t o m erc 2. ntil sin m e nció n o .:l lusi ,5n a lguna a l rnandan­

t c:: , c o ntrat2.ndo e n s u n o mbre p r Cl pio c o rno ;:Lr incip2. 1 y únic () c o ntr él t a nte ", 

a s e ñabi.· cU.:lndo h a bÍ2. él lbmado c cmtr :ü o de c Címisión. -

Opo rtun.:lJ.'TIc:nté en l o s capÍ'culos subs i g uientes 

h aré un e studio p a rticulari z2..d c de ul.do.. uno d e éstos a uxiliar e s, él ~1O r 3. V:n~ 

c a m e nte me limitaré a señalo. r e n línea s ge ne r a l e s e l difer\'::! nte tratélmi e n­

t o que r e ciben e stas p erson as en b ley y e n e l p:t'Oy éc t 'J . -
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En este últi ... TIO ",n é l título III Ca ;\í tulo I tr a t a -

a l os "Aux.iliares d e l o s Comerc iant es '1 y lo s e ngloba t o d os pero hace una 

dí feref'l4:e .. ' cLJ.sificación así: 10s F AC T ORES , los dependie nte s y 105 agen -

t e s de C o merci ;:=> , pudie ndo es t os últirnos ser Agentes dependientes, agen -

t es representa ntes y agentes interrneui::L;."i os . N ótese que los c or redo r e s 

y lo s m artilleros po r s u t o tal i no-pere'..nc i :l , han 3icIo supri rnidos. -

El c o nc ept:.:J d e f:lctal' ti e n e un m:ltiz difere nte 

en e l Pro yecto y e n 13. L ey vig.::mte :::m es pa r ."!. 8sta e s fA r t. 13 7 : 

"Es f:lctor de comerc i o t odo aquél que, b a j o --

cualquier d e no min:lción, d e ccnfor :rn id2.d c o n lo s u sos m erc:lntil e s, se ha -

lb l1:lbilitado para tratar del comercio d e o tro , e n e l luga r donde éste l o 

e jerce o e n o tro cua lquie ra" . 

En c:lrnbi o el ~JTuye c tc) l o d e fin e así: 

A r t. 36 5: " S u n fa cton:;s quie n es d i r ig e n, por --

cue nta aj c n::l, una ernpr e sa, una rarne'.. espec i él l d e e lla. o un es tablecimie n-

t o de la misma ". 'El c o ncepto es más¡::.rec i so , porque a l enma rc:l rlo den-

tro de la mode rna n o ció n de e mpré sa, l:ls funci on <:;s de 1 fa ctor que dan c a -

balm~:;ntc d81i.mitadas ". (l) 

Este sin lug ;:Lr a dud:ls (;; S el a uxiliar mandata--

" r i a m a s ünportante , p u es to que el -princip.:: l l o c o L)c;:L frent e a una (;;mpre-

sa o fr e nte ;:L un.::!. rama d e terminada d e la m ism2. y l e: confie r e m ;:Lndato -

(1) R e·viste'.. d E; Dt:recho # 2. Julio - D icie mbr e d e 196 5. Introduc c i ón a l Es­
tudio de l D ere c ho M er c a ntil. R o b er t o L ara Vela d o , Pág . 12.7 .-
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p ara c e l e b ra r t o d a o b. rna Y'J rÍil cb se d e c o nt ril t o s. 

L os c ) rr edo r es n o s o n sie m pre luanda tar i o s, 

pe l' o s ielup r e son func i a n il rio s público s ; v ie n e n sie n d o c o rn o uno s " n o t il -­

rio s d e l c 0 1Yle r c i o ", po r E;sa ra z (~n e l C ó d i g o n o l o s incluY é:: en e l c apítulo 

d e l o s rna nda tar i o s y lo mismo s uc e d e c u n l o s m 2.l' till e r os , p e r o é sto s son 

d e m á s pobr e p ar ticipilc ión, su n o mbramie nto l o In CE; la C o rte Supr e ITla -

d e Justicia. En el c ap ítulo VII l o tr iltaré c o n rnay or a m p litud . 

( 
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CAP 1 TUL O III 

EL FACTOR 

a ) Definicio n <.:s y a nte c e dentes h istóric o s 

b) El fac t or c o rno rno.. nd::.tar i o m e rc a ntil 

c ) Lim it2.cio n 8s o.. b ac tividad d e l fac t o r 

d) E l b.ctOI e n el Proyecto . 

"Es fa cto r d ie;: c orn e rcio t o d o a que l que , b a j o cua l -

. quie r d e n o rnina ción, de c onformida d c o n l os u so s mercanti l es , s e ha lla -

habilitado pil r a tra tar d e l C o rnerc i o d e o tr o e n e l luga r d onde éste l o e j e r-

c e o en o tr o cualquie ra " . P, ~et. l3 7 C o .rn. 

Esta figur a juríd ic a n o es una c reaci6n d e l de recho 

~ ) m o derno , fu e y a conocida ~J ()r e l D é:,e c ho Rorn,:l n :) y regulada e n sus rilS -­

\ g OG más e l ern <:; n til l es. El f a cto r c o n -e s p o n Je 0.. 1 IIInstitor" d e l que Ulpia-­

! n o (l)da la siguie nte definición: II Es fac t o r e l qu e se pon e a l fr e nte de una 

I ti e nd::l o de s pélcho d e cornpras o d e v (. nt:J. ~' , y l e lb :cni1.m os In stit or , porque 

aplic :J. s u a ctividad a l man e j o y d ir e cció n d e l mism,o c o merc i o , impo rtiln -

do p o c o que s eél una tie nd:l lo que re g e ntr..:;e u o tr ::\. n e g o ciac i ó n cua lquie r a ll
. 

( 1) 

D o ctrinélr iélrncnte pode.rnos d·Ainir al fa cto r 

Citado p o r Felipe de J. T e n ,"'.. . 
P á g. 251. 

Derecho Merc2.ntil Mexicano . V e dició n. 
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"L ,s facto r cs son a qu l;; 110 s auxilires eL; 1 co m ercia n!;:,; qU8 , e n n o mbre y -

\ p e r cue nta de l p rincipa l, es téÍ il. ::::. l fr e nte d e u n es t a bl c cirni e nto rne rc a ntil, 

) c e l e b rando t oda s o l a g eneralidad d e las n eg .;ci2..c i one s que e l nús m o c o --

/ 

m erc i a nte p udiera I'cil li z a r ": A lvá rc z dellVianza n o . (1) 

I E s éste sin lugar il d u dil s e l a uxiliar má s i rnp u r --

L, 
\ t a nt e ; el que tien", fac u ltades m as ext e n sas , p u e s su nl.a n da t o corno su re -

'
1 p r esent ac i ó n s o n de tipo g e n 8ra l y rea liza as í una s er i e d e ac tivida des --

n'le rc a ntiles a l fr ente de l a e m p r e s a o e n una rayna d e t e r rnina d a d e e lla 

o c o m o rnél nda t a ri o d e un c omerc i ant e individu a l q u e s e equipa ran a l a s 

de 1 P r inc i pal. -

D e a llí que uno de l o s r e quisito s bGs i c os que de b e; 

t e n er e l f ac t o l' es s u c J.pa c i cbd l eg;ll p:.ua ej e rc er e l C o rnerc i o , a unq u e --

n o o ste nta l a co. lid a d d e c o rner c i a ntc , y a qUE: e l c Oluercio l o E: j e rc 8 a n o m -

b r e d e l p rinc i p:ll. 

b) EL FAC TO R COM O MA N DA T A RIO M ERCAN TIL 

De 1.:· ... s definicio nés a nt E:: S tr a n s c r itas s e c o lige que 

e l f a ctor e s u n lTIa n dat ari e m erc a nti l y qu e su g es tió n e stá reg i d a e n t é r n lÍ-

n o s g e n e r a l es p o r las ¿ i sp() ~ icion c s g e n er2.1cs de l rnan date y P ,) ): l a s 8 S pC -

cÍficas del Cap ítulo IIl. 

El Ar t . 13 ; Corno " El manda t o c o n fer ido a l fa cto r 

verba lme nt e: o po r e scrito , a unque n o L; sté ~re g i str .:o. d () , s e pre surrür á g e n e -

x'a l y c omprensivo dé: t o d o s l o s a cto s pc r t <:: ll. \..!c i ent es y n ec e s ar i o s a l e j e ·i:' -

(l) Cita do por Fe lipe de J . T (:; n a . D e l' e c h o Mer c a ntil Mexic a n o . V edi--
. " o.... 2hZ c l o n , J. ag . :) .. 
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c icio del c c:: me:cc i o pa:r.::l que hubie s E:: s i do dado , sin qUé el p rincipa l pu eda 

opon E: !' a torc eros liTnitación a lguna de lo s :re spectivos poder'es , salvo S I 

se pru e ba qu e tenían c o n oc imient o de ella a l tiernpo d e contratar' '', indica 

la f o nna c orn o se p u ede constituÍl:' mandi.l tario a un factor . -

El Ar t. 122 C e rYl. "Ex i ste e l rnilndato rnercantil, 

cUilndo a lguna persona se enc 2.rgé.'.. de ·,J rac tic a r uno o rnás a ctos de corner-

cio por cuenta de o t ro . El rnandato rne~( c antil i.lunqu c c o nte ng 3. ~odere s g e -

ncrales, n o a utor i zo. para ac t o s n o rnerc:lntilcs , sino en virtud de d e clara-

ción expresa ll
. -

El Ar t. 13 .~ que he c o nsignado babla "El mandato -' 

c o nferido a l Fact o r v er ba lme ntE: o por escrito a unque n o e sté registra do" 

y e l A rt. 12 Corn o dice: 

"En e l registro de ComE; rc i o se inscribi rán e n es -

t racto y por e l o rden en que sean presentados , l o s documentos siguie nte s: 

Nurner(1 40). L os pode res que l 'J s comercia ntes o t org u e n a sus fac t ores -

o dependie nte s p::l.Ta l a administrac i '-~n de sus n egucio s D1ercantil e s y sus 

r e vocacio n es o s ustituc iones " y e l j , r t. 15 d i ce : 

"LilS escr ituras suc:ia l e s y l o s p ode res mcncio na-

dos e n l os números 30 ., 40 ., Y 50. del et rtÍculo 12" de qUe n o se hubie r e -

t J rllado razón, n o prGducir:.Ín efecto a lguno cnt:re l o s soc ios , ni ent re e l -

¡-..:1a ndante y mandatario : pero l os ac t o s e j ecutados o cont r a tos cele b rado s 

por l o s s o cios o m a n dat ar ios, surtirán 2 lcn;) efecto respec t o d e terceros " . 

Creo opo rtuno aquí hacer la diferencia e ntr e man-

dato y pOdel" ; a rnbo s s u e l en c o exi s tir; e l poder , c:nno e l emento n a tural d e l 

mandato , n o es tá unido a és t e , COH10 c l e.men tc:J esencia 1 e indis pensabl e. 

Existe mandato sin represent ac ión t arnbi é n en l o Civil A rt. 19 11: 

. --_.- . , 

I I ' 

,.. . 
. \ !,. , 

~ 

i :' \.' 
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2,0 ). P a r .:J. que e l b.c t o r lle n e su c '.)rne tido y s e pxo -

duzcéin l o s e fectos c o ns ignados e n 1') 8 A 1'ts. 139 y 14 '0 CO D'l. . 

A 1't. 13 9 : "Lo s [ .:J. ctor es tra r.:J. T¿\n y n e g o ciarán e n -

n OITIbr e d e sus p ode r d.:J. nt e s ; y e n lo s ¿')CUn'l8 ntc) S que e n n ombr é de ésto s 

suscriba n, d e b e n d~cb rar qu e fi r m a n c o n p o d e r d e l a p e rs on a o so c i edad 

q u e r epr e s e nta n 11. 

P, rt . 14.·0 : " Procedi e ndo l o s fa ctore s en l o s términos 

de l art ículo ante rio r, toda s las o bligacio n es c ontra ídas po r e ll u G, 
.,. 

r e c ae r a n 

s o bre l o s p o d e rda ntes ", debe e x i sti r n e c e s a r iam e nte pod e r d c l p r inc ip a l 

y e s precis a m e nte éste instrumento e l que la l ey suj e ta él. inscripció n. 

Clarame nte v e rno s que bs r e la c i on e s que ligan a l 

fa ctor y a l pr incipal son las d e mandante y manda tario ; e l fa cto r r epresen-

ta a l principal e n un conjunto de ~)pera cic ne s c ontinua d a s, cuya t :cam a c ons-

tituye un o rg a nisrno e c onómic o . Sin la existe nc ia d e e s a e ntid .:J.d o r gánica , 

sin un esta ble cirni e nto industr i a l o m er c a ntil a cuyo fr e nte se h a lle , n o es 

c o nc e bible él fa cto r. 
.- - ...... -

;fe E L gra n M ae stro Viv:1nte d i s tingu e do s cara cte r í sti-

c a s es enciales que d i f e rencia n :1 1 fa c t o r d e lo s o tr o s r epre s e nta nt e s : a ) --

po r l a vasta esfe r a de su rl; p r e s e n t:lc i ó n y b ) :::; o r b e sta b ilid .:J. d d e s u :r e si -

d e n cia y de s u func ión. (1) 

Siguiendo la r e gla g e n era l d e que t o d a. s las ope ra - -

ci ones s o n o n e r o s .:J. s en lo m e rc a ntil, e l m a n da t o n o s e h a podido sustra é r 

ik:. (1) 
\ 

Citado po r Felipe de J. T e n a . De r e c ho M e rc a ntil M e xic a n o , V edición, 
Pág. 252. 



------2 4 

a ello y a sí e l ! ,:c-t. 123 C .:J m. cbr:c.menteL:; e stablece: 

j~rt . 123 : "El mandato nlerc<:lntil no se presume -

gratuito , y todo mandatario tiene derecho a una r e muneración por su tr <:l ­

ba j o . L;:l remuneraci()n se regubrá por acu erdo de las partes, y a fa lta 

de es tip ulac i ón, por los u sos d", l a p laza dende él rnandato s e e j ecute . 

S i ",1 c omerciante:! n o quisier e acep tar e l mand3.to , y n o o bsta nte tuviese 

qu e practicar las diligencias que se rne n c io na n e n el artículo 125, tendrá 

siernpre derecho a una remuneración propo rcio nada a su tr a baj o ". 

En es t o s e dife :rencia bá s icarnente esta institución 

m erc a ntil a l nlandato en l e. Civil e n que a quí perfectamente p ued e ser g ra ­

tuito de a cuerdo a l Art. U77 Cm. 

"El rnandato p u ede s er gratuito o remunerad o. La 

remuner;:l ción, lla m ilcla hon o rario , es de terrninad2. por c onvenc ión d e las 

pal-t es , ante s o d(jspu és de l c o ntr3.tú, por la ley, la cos tunlbr e , o e l Jue z". 

liLa. iTIUer t e del p oderdante n o pone térrrlÍno a l rn;:ln­

dato confe rido a l b.ctor". A rt. 150 C OIn. ; de allí que sus p . .)deres se es ti-

m a n s usistente s ¡nientras n o l e Íu :::; ren expl'esa.mente revo c ados , n o o b s --

t ante la nluerte de su principa l. Aquí t a,mbién hay una diferencia con e l 

Civil po rque a llá de a cuerdo al .Art. 1923 C. " d D:lan daL) te r mina : 50 ). 

P o r l a mu e rte del lTIandante o mandatario". 

El j:"rt. 135 C o m. "Terminado e l manda t o por muer­

te o inte rdicción de un·) de l Ds c Dnt ratantcs , el iTIandatariü y s u s herede -­

r o s o re~")resentantes, tendrán d e recho a una c Onlpensación pr o porc io nal -

a l o que habría n de rec ibi r en el cas '_) de e j ecuc i ó n t u tal de l mandato ". 

P a rec e dar l a i dea qUé el mandat o termina c o n l a 

rnuerte del nlandante pero en este cas o e l P, rt. 150 es disposición especí­

fica que debe p revalecer . En es ta última r e gla pare c e que el legislado r 
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a ti e nde d e p r e f erEmcia d créJ.itu y e stabiLid Cl d d e bs 0 p e raci o nes, t o d o -

b cual padecer:h'l gl" a n qu c: bYélnto , si l a m u erte d e l mélndante p r o dujera ip­

s o fact o l a conclusión del c o nveni o . -

T eniend,.:; el rnanda t o c o n fer ido a l factor l a c onEa n 

z a que existe e ntr e lo s c ontratante s , l ó gi u ) es que cua ndo és t a llega a f a l­

tar p o r cua lqui e l" m o tivo e l rna ndante, pue Ge .:: su arbitri o , revo car dicho 

m a n dat o e inmc diatamante hac e r lo públic o , f o rma Lme nte mediant e la ins­

c r ipció n o rden ada en e l Art. 12 nurne r il l 4 0 . y m él t eri a lme nt e si de sea p o r 

m edi o d e a vis o s a l p úblic o . P o r l a s mismas r a z o n es pueden t ambién l o s 

nu e v os adquirente s d e la empresa ü estilbl c cimiE: nto revo c ar el n'landato -

a nterio r. L a l ey sin embarg o n o ha querido deja r a l facto r sujeto a los ca ­

pricho s d e l pr incipa l en cuanto uJ p a go de su s u e ldo y ha c o nsignado la dis­

p o sición siguie nte: 

Art. 151 C o m. IILil revo c Clc i ón del rna ndato c o nfe -­

rido a l f a cto r se e nti e nde s i empre sin perjuicic d e cUCl lquie r derecho que 

p u ed2.. resulta rl e de l a pres t i ción d,:;: su s servicio s ". 

c )L 1 NI 1 T i \ e I ON E S 

E l A r t. 141 d ic e : " J:'uer;::. de l caso previsto en e l ar ­

tículo a nte r i or , t o d o contra t o ce l e brad o po r un facto r en su n o mbre , o bliga 

directamente él éste piJ.r'l c o n l a p erson a c o n quien c o ntra te. N o o b s t a nte ,­

si la n e g o cia.ción fu e se ht c ha p o r cuenta d e l pod erd a nte y e l contr a t ante l o 

p rue b a , t e ndr á o pc ión a entablar a c c ión c o ntra \:; 1 f a ctor o c o ntra e l p ode :r:.­

d a nte , pero n o p o drá detnanda r a a:rnbC' s". 

El incis o l o . de es ta reg b, por o bvio s u c o nte nid o 

creo que s o b ra , pues de t odos e s sabido y con o cido que c ada cual r e spo n de; 
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de sus prop i os ac t o s. El fact o r n o ha o brado e n su c a lidad de factor y e l 

princ ipal e s abs8lutamente a j e n o a l él o?eración dte que se tr a t a . 

L a parte segunda evita combinac i o n es f rau dule n-'-

tas que en perj uicio de terceros pu dieran lleven" a cabo e l pr incipa l y su 

factor, pues en cas o de r esultar luc ra tiva l a operac i ón celebrada por éste 

e l pode r dante podr í a aprob a rla dejándola e n caso c untrario a cargo de l se-

gundo, cont ra e l c u a l, s i es inso lve nte , n o podrÍ--:l e l t ercero hac ér efec ti-

vos s us derechos; t a mbién l os protege la l ey contra 10s e xces o s del t e r--

c ero ya que n o p u ede denliln dar a amb os porque ha b r í a un e nriqu e ci m i e nto 

ilícito e n cobrar a l o s d o s la misma c osa . 

.A 1 F a ctor se l e prohibe también negociar p o r cue n-

t a propia, per o l os princ i pal es l o p u eden re l evar de e sta prohibición. 

Art. 142: I!Ningún fac t or podrá n egoc i ar por cu e nta 

p ropia, ni interesa r se en. nor .... lbr e pl·,yp i o , ni e n e l a jen'.) para n egoc i ac ión 

del mis¡:n o género de las que hiciere a n o mbre de sus pr incipa l e s, a m e n o s 

que éstos l o a uto ricen e x presamente para e lb. S i e l factor infr ing i ere la 

disposición de es t e ar tículo quedar;Í o bligado a indemniza r pu r daños y --

. . . 1 .. 1 . .J . d " 1 "'1 . per]UIC10S a pr lnclpa , p Uulen · o es te rec amar pa r a S I a respec tIva ope -

E sto porqu e no debernos o lvidarnos de que se t ra-

t a de un Derecho Pr ivado en que e l á mbito discrecional e s bas t ant e a m p lio , 

tolerante hasta cier t o lím ite , cU:J.ndo l a ley prohib e:! o m a nda a lg o que re --

percute directamente e n e l p úblic o . 

Con la amplitud de l rnandato c c nferido a l fac t o r a -

tenor del .Ar t. 138: 

IIEl mandat o conferi d ,'.) a l factor Verbalmente o p o r 
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e scrito , a unque n o e sté X'eg istr a¿~,.) , Se Gy (;sunlirá gen era l y c ompre n s ivo 

de t o d o s l os ac t o s perten e cientes y n ecesar ios a l E:: j e rc i c i o de l comerc i o -

pélra que hubiese s id o dado , sin que e l pr incip2) pueda opon er a t er c eros 

limitac i ó n a lguna de l os respectivos p~)clel.'es , sa lvo 81 se pru e ba que t c -­

nÍan c o n o cimie nto d e e lla al tiernpo de c ,)ntratar ". 

Es rnuy dificil que se p ueda h a blar d e una tra n sgre ­

s i ó n o extra limitac i ón d e l m a n dil t o , b que n o sucéde e n o t ras l eg i slac i o n es 

m ode rnas que ti e n e n una sanció n parec i da a l o c ivil e n cuanto e l c o nt rato 

fu era de l o s lÍlnites n ·) o bliga a l pr incipa l, con e l factor pero s í c o n t er c e ­

ros . 

d) L OS FAC TO .R E S EN EL PROYEC T O DE C O D IG O 

DE COME RCIO. 

N o v o y él rep e:: tir aqL1 Í la d i ferenc i a c on ceptua l que 

apunté e n el c apítulo anterior sob r e la definición que de fac t or d a n l os d os 

orden arni e ntos j ur ídicos ; pero s i tr<ltaré Je hacer resaltar bs inno vilc i o -­

n es que tra e e l proyecto y qu e vu e lve n a este i rDpoTt ante a uxiliar de COITler ­

cio m á s e fic az e n el desenvo lvimiento d e sus fun c io n es . 

P . .0J:' e j enlP l o e l A r t. 366: II El sol o n o mbramie nto 

de un f élcto r l o filc ulta paril realizar t o das las operilcio n e s c o n cernient es -

a l o bj e t o de la empresa o de l es t a blec iITlie nto que d i r ij a , bs c u a les s e re ­

putarán \:) j ecutad3.s en n OITlbre y por cuenta de l principal, a un cuando e l -­

factor n o lo haya expresildo as í il l c e l ebl'élTL-,s, haya tra n sgredi d o instruc­

cio n es o c om e tido abu sos de c onfianza , s i empre qu e t a l e s c ont ratos re c a i­

gan sob re o bj etos comp r endidos e n e l gi ro y tráfic ':,,")) d e l a e lnpresa o de l -

establ e cimie nto , o s i, a ún sie n d o de 'J tr El. natu ra l eza , resultar e que e l - --
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.- b'" . .- t '-fact o r o b ró con r~) rd8n d e su p-r inc ipa l, o qU t:: 2s t e apT o o s u g e s tlo n en er -

m i n o s expr e s o s o por h e c h ú s p o s i t i v os !!. 

Ya regula clararrlc: n t e l o s e f e ctos de la t r a n sgre si·6n, 

del :man d a to y de 18s actos e j e cut ados por e l b.c t or y apr o b a d o s después -

por e l pr i nc ipa l, t o do con rniras a garanti zar plen a :men te lo s in tereses ele 

l o s terc e r os con tratant es . 

L a l e y vigente n o d i c e nada r e specto a b.s cau s a --

l es de t e r:m i na c ión de l :ma n dato dado a l factor, as í que se reg i rán po:r las 

reg las g e n eral e s ; e n ca:mbio , e l Pr oyec t o l o s regula e n e l Ar t. 377 : 

!! Fuera de k,s ca sos e n que p o r r e g l a gen e r a l, pru -

c eda la t e:c:mi nació n de l :man d a t o c o nfer ido a l f.:lc t or , e l po d e r e xp i T.:lT:í : 1. -

P or pa r t e d e l princ ipa l, cuan d o e l factOl" incur :ra e n fr a u de , o a bus o de con -

fianza en las g es tio n es q u e t e ngil enco:mcndadas , o h aga a l gun a neg o c iac ió n 

q u e fu ere c o n tr a r ia a l as pro h i bic i o nes es tip uladas en e l c o n trato o a las --

que la l ey estable c e . n . - P ,') r par t e d e l fac t o r : a } C u a n do e l pr i nc ipal --

fa l ta re a l pag o puntual d e los respec tiv os es tipe n d i ·.J s o c u a n do incu:mp lie r e 

cualquiera de las c L:íu s ulas s o bre l a c u a nt ía y f o r:m3. d e la re:mu n er3. c i ón . -

b) P o r m.a l o s t ratalni e n t o s per s o n3.1es. L o d i spu es t o en es t e art ículo se -

e n tien de s in perjuic i o d e l o prevenid o e n las l eyes del traba j o !!. 

El fac t o r o b r .:l s i e :mpre a n o :mbr e de sus ¡'H' i nc i pa -

l es y a s í l o de b e c o n s ig n ar en t o d o s lo s c untra t os que s u sc r i ba , t a nto e n -

la l ey vig e n t e c o :mo e n e l Pro y e c t o h .:ly dispo sic i ó n sem.e j a n te . 

A r t . 369 : I! E '. fa ctor ac t u a r á a n l) :mb:re de s u p n n-

c i pa l, e xpr,"sán clo l o así e n l o s d o c u :mento s q u e c o n t.:l l c ar<Ícter s u sc r iba !! . 
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CAP 1 r D L O IV 

EL DEPE ND IE N TE 

Nuestr o C ódig o de Comerc i o n o n o s d::\. una de finic ión de 

l o q u e de b e ent e nde rs e Dor depen d i e nte m ercantil; r e gula l o pe rtine nte e n 

e l c apítulo Il, junta m e nt e c o n e l F a cto r qu e como Vi rrL) S e n e l c a¡:¡ Ítulo an -

t erio r es e l a uxiliar d e má s extens o nlandato y e l que r eprese nta a l p rin--

c ipa l e n l a e m presa o e n la rama d e tcrrrün2.da que éste l e e n comie nda. 

D 0 ctrinar iarnenh, s e e ntie n de po r uepen d i e nte nle rca n--

til- "El t ra b a j ado r que pe rmancntement~ presta su se r v i c i o a un COln er --

cia nte e n ac tividad~ s EHOP ic.S de su g iro o tráfic o ". (1) 

Hél.y o tras rna s sencillas que la a nte r i o r : " S o n l o s e Ulplea -

d o s sub-alte rno s d e l o s n eg o cio s m e rco..ntiles 11
• (Dr . r~.ob e r to L aro. V",lado ). 

El C ódig o de Com ercio Mej ic J.. n o Co n e l Art . 309 defin e a l 

clependic nte a s í: 

ll A q ue llas pcrs o n3.S que c..L!sempeñ o.n a l g uno. o a l guna s ges -

tio n e s pr')p io.S de l tr á fi c o e n n Oin b :ce y po:c cuent:l de l pro~ i e to. r i u de és t e 11
• 

P o r c c nside r o. r q UE.: e l dependi e nte e s un e rflp l eado subor -

d ina d o de u n e sta ble cimi e nto c ,.:, m e rcia l y que e l v ínc ulo qu e l o lig a c o n e l 

p rincipa l e s de caráct er labo r a l y q u e el C ódi g o c o nte nía d i spo sic i 0 n e s que 

contrar i a b a n 8 1 nue v o o rde nami e nto fU8r o n derogado s l o s Ar ts. 15 2. , 15 3, , ­

l~ 

(1) R o dr í gu ez - R od r íg u e z, J úaq uÍn. CU1"S~) ele: D e re cho Mer c a nti l. T e mo 1-
IV e dicic)n. Pág. 2.2. 3.-
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15 4 p o r D. L. d e 2 2 d e ene r o d e 1963, public ad:) E::n 8 1 D . O . N'J . 2,2 , T Oíno 

193 d el l e . de fe b rero de 1963 , a l e nt rar en vigenc ia el Códig o de Tra ba j o. 

En e l año ele 196 1 por e l Dec re to N o . 160 del D ir e ctor i o C í v ic o Mi lita r, -­

d e lo . d e junio de 196 L public ado e n el D . O . N c) . lO <t, T Or."lO No . 191 de 9 

d e junio del nlÍsmo a ñ o , s e f ij ó e n .¡; 90 . 00 c o m o sa la rio mínimo pa r a l o s 

e mpleados de e s t a blec i rníento s comercia l es , a p a y e ci e n d o des [:>ués e n e l 

nu e v o C ódig u e n e l A rt . 4S 6 , C . T. dent :co d e l C <:1.p ítulo II en la s d is p o si--

c i o n e s tr a nsito ria s . 

Pero po r e l hecho que la natur a l eza d e l c o ntra t o qu e ce­

lebran principal y de p e n d i e nte s e a un c ontr a t o de tra ba j o y qu e s e encu e n­

tr e pro t eg ido por l a Ley L a b o r a l, en su g ' s tiSn n o es tá a b s o luta mente e x ­

cluída toda función d e manda t ar i o , e s decir, eh:: una pe rs o n a qu e r ea liza , 

por c u e nta y e n n umbr e de o tras operacio n t!s jurídica s que o bligan a l p ún­

cipal. Pue s s í n o ¿ G u é hacen t o dos lo s d ( -: s l os ele ; c ndi e ntes d e una tie n­

d a de c o m ercio , sino operac i ones d E:: v e nta , que o blig a n a s 'u s pri.nc i pa l e s 

com,..) si e stos nlÍsrno s los e j ecutas e n ? Nue stro C ó dig o e n el A rt. 11 } d i-

ce : 

"Los d e pendi e nte s enc a x'gado s de v e nder a l po r m é n úr -

e n a lmacen e s, s e rc putar :ín a uto riza dos para c o bra r e l i rD;J o rte de la s -­

venta s que h agan, y sus :-ecibo s s erán válid o s cua ndc) sean e x t e n d id o s e n 

n o mbr e d e l p rincipa l. L a lniS':'-l ::t f a cuLtad tie n e n L) s dep<...:ndi e nt2s que v e n­

d e n e n a lmac e n es al por rna y o r, s i endo las v e ntas e n dinl.'::T o a l c o ntad!.) --

y efe ctuánd o se el p ago e n e l rni s m o a hna cél1.; sin emb a r go , cuando l o s co­

br o s se h acen fuer a o pro c eden ele ventas 'hechas a ;)1,'1.zo , l o s rec ibo s se -­

rán neces a ria mente firm::tJu s por e l ~J rincip2. 1 o su factor , o P '_H' a p o de r adu 

l eg ítirn a m e nte aut o r izado para c o bra r 11
. Dice : "s L: l"án valid o s cua ndo s ean 
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e xtend ido s en n ornbr e de l pr incip al" lo q u e vie n e a c o nfi r mar l o as e v e r a d o . -

P or o t r a p a rte e n e l Ar t . 12 : 

"En e l R e gistro d e Con lC-r cio s e insc ibi r án e n e xtracto 

y po r e l ord e n e n qu e s ean pre s e ntado s, lo s d o curn ent o s sigui e nt e s : l o ). 

L a s escritu r as e n q u e c .on s t e que el c ónyuge c o m erc i a nte administra bie --

n es prop i o s d el o tro c ó n yug e .. . ... . <, ~; ). L os po d ere s qu e l u s com e rcia n-

tes o t o 14 gue n a su s f a cto r e s o dependie nte s pa r a la éldrninistra ción d e sus 

neg o cio s rnercanti l es , y sus rev o c a cio n e s o su s titucio n e s ... 11 h a bla d e lo s 

p o der e s o t o r gado s a sus fa cto r e s o depen d i e nte s , dis posici(5n ésta qu e ha ­

ce fa ctible e l inscribir en e l regisLro un p o d er ele e s a natu ra l e zél. 

"Pe r o a p a rte d e su c él rácter ' d e rna nda t a r i o s o r e pr e s e n ­

t a nte s que reviste n l o s dep e ndie ntes, est¿: e l ca rácter d e tra ba j éldore s, a 

t a l grado p rep o ndera nte, que él e s e l que d a su den ;~minél ción al c ontra t o , 

e l que l e imprime su p e rs o ner ía jurídica y el qu e de t e rminél l a n a tura l e za 

de las r e l a cio n e s e ntr e e l p ;J. tr 6 n y e l d ependiente . D e e llo n o s pe rsuade _ .. 

la c onside:rélció n de que e stos éluxi lia res dese m peñan su funci Sn c o n facul ­

tade s t a n limita d a s y c e ñid éls, qu e c a si se redU CE; a l a labor. rn e cánic a d e 

c ortar, v. g . l o s c in c o me tr o s de t e l a pedid o s por e l c o m p rado r y rl::! ci-­

bir su p r e cio , fij a d o de a ntema n o po r e l p :cop ie t ar i o . Y cue nta que e sa la ­

b o r l a e j e rcitéln b élj cl la CDnsta nte y d ir ec t a vigi la ncia d e éste , l o que qui ­

ta al e nca rg o a qu e l s e llo d e c o nfia nza c a:cacter ístic o de l m a nda t ·J". (F e li­

p e d e J. T e n a) . (Der e cho M e rc a ntil M e jica n CJ V edición, Pág . 259). 

Vimo s e n el cap ítulo élntel' i o r las a :rnplias fa culta d e s cl d 

fa ctor . En e l de p e ndie nte s u rcpresentélc i ó n e stá limita dél p or v o lunta d 

d e l princip a l, a l a g e stió n o g e stio n e s que éste t e ng él a bie n e nc a rg a rle , d e 
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rnaner ·3. gcnériciJ.. o espec ific 3. . 

Esta auto riza d o II t) il ra real izar t odos l o s n egtID:: i o s que -

imp lic a c o rrientemente el gir o y tráfic o de l c o m e rcio c o ncreto o caso de 

pode r genérico o espec ia l, l os actos cuya Índo l e a rmoniza c on l a a ctivi- ­

d a d a que se dedic a e l apoderado " .: Hoeniger . (1) Pág. 764. L. y Rubio 

D. M .E. T. 1.-

Estimo c onveniente h acer a quí una pequeña disgres ió n -

y s eguir a l ilustr e H oenig er "Existe una dife rencia s o bre e ste punto entr e 

la d o ctrina m ercantil y l a civil, en a qué lla , e l pr incipal debe dar a c o n o --

c e r l a limitac i ó n del tipo d e pode r a l o s tercero s, mie ntra s que e n la s eg un 

d a incumbe a l t er c e r o aver igua r e n cada cas o l a extensión de l pod e r o t o r--

gado " . 

SUJbre e l particular v ere rnos rnás a d elante qu e l a l ey Vl-

gente n o ti e n e nada a tinent e a la pu bli á. dad que e n mate r ia m e rc a ntil jue --

ga un pape l impo rta ntÍsirno , e n cambio e n e l P r oyec t o y a s e h a ce una r egu-

lac i ó n c o mpleta s o bre e sta rnater i a y sobre s u s efec t o s e n la a ctividad --

m erc a ntil. -

y a propósito de esta fo rma , e n que es p r áct ic o dar a c o -

n o c e r a l públic o l as limita cio n e s de los d e p e n d i e ntes, o igamo s a Viva nte : 

"En genera l debe m os r e c o n o c er a ésto s (los dependient es ) l a fa cultad d e -

realizar t odo s l o s ac t os que h a bitua lme nte r ea liza n e n e l lugar que tie n e n 

a signado s. Si a l públic o qu e ti e n e acceso a l b a nc o , él l a tienda, a l hotel, 

. \... : 

(1) Citado porSangle y Rubio . . T o rno 1. Derecho Mercantil Es pañ o l. Pág. 
764. 
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l e fuer a p reciso c e rcio rarse de sus poderes , mucho s e pe rjudicaría e l in-

t e rés mismo del propietar i o ". (1) 

Finalmente, para fij ar con t oda exactitud el c o nce p t o y 

alcance de l o s d e pendientes es c o nvenie nte r ecordar que éstos c oadyuva n 

con el comerciante e n " actividades propias d (:; su giro o tráfic o " d e a cuer-

do c o n todas las definicione s que h e m o s dado , incluyendo a quí, a unque en 

el Art. 14 8 del C ódi go sólo hable d e l dep e ndi e nte e ncargado de vender a l 

por m ayor o m e n o r, a todas las person as que pr e stan sus servicios e n --

a ctividades c o merciales y que t e n gan rela ción c o n e l públic o , c o rno ocu--

rre con l os d ependiente s de empresas d e tra ns por t e , de Ci~>- ,s , t eatro s, 

seguros u o tr o s análog o s, p u e s éste puede te n e r a Sl s e rvicio person as --

qu e se e ncargue n del aseo del establecimiento , de vigilanc ia , cuida d o s in 

qu~ j a más se l es pue da e nmarcar dentr o de l c o ncepto de depe n dient es, 

p u e s ésto s además de poseer las cara cterísticas de pe rmane ncia y e sita -

bilidad es t á n inc o rporados a l pers o n a l d e la emp res a o al per s o n a l que e l 

c ome rcia nte necesita para su activida d e strictame nte m e rc a ntil. H e m o s 

h a bla d o a l o la rg o d e e ste estudio d el dependiente c o rno auxilia r del comer -

ciante social o corno auxiliar del c o m e rcia nte ind ividu a l, s egún la t eo ría 

clásica que es e n l a que se inspira nuestro a n a cr ó nic o Códi go de Corner --

cio . Corno a uxilia r de la enlpres a es un e l eme nto de e lla , p u es n o se c on-

cibe una empres a sin un pe r son al que l e apo rte s u inicia tiva y su fuerz a -

de tra ba jo. "La o rganización person a l de la empresa es tá e n r e l a ció n --

directa con su fuerz a cuanto más se e xtiende e n e l e spa cio y en e l tie mpo , 

tiene que r o dearse de c ooperado res a ctivos y fi e l es ". (Mo ssa ).-

EL DEPENDIENTE EN EL PROYECTO DEL CODIGO DE COMERCIO 

En e l Proyecto se l es dedica un capítulo entero a es t o s -

BIBLIOTECA CENTRAL 
UNIVERS ID"D DE EL S"LV"DO~ 
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auxilia re s. 
• ." ./ • 1 d r .-Apa rece t a mble n una c a t e QOrlo. , una va rleCla' , que n o Iue _ e 

prevista po r nue stra l e y vig e nte t a l es s o n lo s " del,)endie ntes v i a j e r os " 

qu e r e gula e l Ar t. 378 e n su p a rte fina l: 

"Los d epen d i e nte s e ncargado s de las v ent a s de lo s a r--

tÍculos tien e n faculta d p a ra exig ir y pe rcibir d e ntr o d e l e sta ble cimie nto 

e l p a g o de l p recio d e l a s merca ncías v e n d idas , a n o s er que t a l per c ep --

ció n s e h a y a r e s e rva do a una c a j a o Zt. un depa rta m e nto e s pecia l, 11a. cié n--

d o lo s a b e r 0.1 públic o po r medio de a nunc i o co l o c o.do e n luga r vi s ibl e del 

e stable cimie nto . P a r a c o nc eder pla z o s o des cu e ntos , n e c es i tan es t a r --

esp e cia lmente a uto riza d o s; cuo.ndo n o l o e stuvi e r e n, l a operació n s e r á -

válida c o n r e s pe cto al c o mprador , pe r o lo s dependie ntes quedan r espon-

s a bles pa r <t c o n su p rincipa l d e lo s d o.ñ o s y pe rjuicio s que p u d i eran 1' e --

sulta rle s. P a r a v e nde r o c o bra r fu e r a de l es t a ble cim i e nto , l os c1epen--

d i e nte s debe n t e n e r y exhibir una a uto riz .?ció n e sc r ita , 2L c or.:l"pañ acla de 

su cédula d e v e cinda d, (ho y de Ide ntidad Pe r s o n a l) o e n t r ega r a c arnbio 

d e l pag o el r e cibo o la fa ctura c o n l a firma y s e llo de l p rinc ipo. l o de sus 

r epr e s e nta nte s. L o s de p e n d i e nte s que pres t e n sus s ervicio s e n plo.za , -

p e r o fu e r a d e lo s l o c a l e s de la ernp r e s o. , t e n d r á n l a c ondició n d e v ia j e ---

r o s" ...... . 

A simismo regula c onve nie nte m e nte l o re l a tivo a l a s f a -

culta d e s que tiene n e n s u s o pe r a cio n e s fr e nte a l públ ic o ; t a l es f él culta d es 

d e b e n h a c e rs e s a b e r a l públic o m edia nte a vi sos o a nuncio s c o l o c a d o s e n 

e l mismo e sta ble c imie nto , si s e tra t a r e de depen d i e nte s fij os y pa r a 

l o s d ependie nte s via j e r o s po r l a a uto rizac i ón es c r ita , junta m e nte c o n s u 

Cédula d e Identidad P e rs o n a l (La d e v e cindad y a n o e xi s t e ) o l:ntr e gar a 
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c a mbio d e l p a g o e l r e cibo o la fa ctura , c o n l a firma y s e llo d e l p rincipal 

o de sus repr e s e ntante s, que s erán e n su c a s o l os fa cto r es o g e r e nte s de l 

e sta ble c imie nto . 

El Pr o y ec t o de Códi g o d e Com e rcio a tie n de p r epon deran­

terne nte a l a po sición que es t o s a uxilia r e s o cupan f rente a l P úblic o ; es de -­

cir a su a p a riencia c o m o depen d i e ntes y a s us f a cultades , a sí l o e ntie nde 

e l A rt.379: 

"Lo s acto s d e lo s depen d i e nte s o bligan a s us p rinc ipa le s 

e n t o d a s l a s opera cio n e s que tuvie r e n a s u c a r go e n r a z ó n d e l pu es t o que 

o cupan frent e a l públic o". -

Fina lme nte e l P r oyecto dicta una s e ri e ele lim ita cio n e s 

a l a a ctivida d d e l o s de jJendie nte s que n o e nc o ntra m o s pa r a nada e n nu e s­

tro a ctua l o r den a mie nto ; e sta s p r ohibi .::io n es es tiÍn c onte nidas e n l os l'\ r ts. 

381 Y 382.: 

A rt. 38 1: "S e prohibe a l o s d e p e n d i e ntes via j e r o s su s -­

cribir cua lesquiera d o cumento s c o n c arácte r de apode r ado s de l pr incipal, 

s a lvo que tuvie r e n m a n dat o pa r a e H o . En t e d o c a s o ind ic a r á n el n orn b re 

c o mple t o c o n e l que e l principal opere c o m e rcia l rnente y s u domicilio ". 

Ar t. 38 2. : 11 S e prohibe a l o s depen d i e nte s e j erce r, por -

cu e nta propia o a jena a cto s a islado s o t e n e r ern presas e n rnate ria s sim ila ­

r e s a l c o m e rcio d e sus principa l e s y c omunica r infor m ac io n e s a c er c a d e l a 

cliente la , situa ción ec onómic a de l n egocio u o tras de c arác te r re s ervado!!. 
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CAP ITU LO V 

l\ GENTE S DE COM ERCI O 

a ) i\ gente s depen d i e nte s 

b) P.gentes r epresenta ntes 

c) Age ntes interrnedi a rios. 

L a pal ab r a age nte viene del latín !! agere !l que quie -

r e de cir: h a c e r, o brar . En un s e ntido arnplio abarca a t o das las pers on as 

que ac túa n e n fav o r de un c orne rcia nte . En sentido e stricto , agente de c o -

rnercio es el c o m e rcia nte cuya industria c onsiste e n l a gestión de l o s in--

t ereses de o tr o c o rne rciante , al cual está lig ado por una relación c ontr a c-

tua l d uradera u o c as i o n a l y por cuya cuenta a ctúa , c e l e brando c ontra t os -

o prepa rando su c onc lusió n a n ombre suyo . -

En la expos i c i ó n de m o tivo s de l proyecto de l Códi -

g o de Cornerc i o e n e l capÍtulc X VII regla III da un c o n cepto genér ic o de 

agente : "S o n l o s que p r omueve n o intervienen e n l o s n egocio s mercanti--

l es de otros c onside r ados c orno sus princ i pa l es ". P os t erio rmente dentro 

d e l título III. Cap . III Secc i ó n " A " c o rnienza a regu lar e n seccio n es d ife -

rentes c ada uno de es t o s tipos de agentes . 

La cla sificación de e stos a uxiliares de l comercia n 

t e en agentes dependie ntes, represe nta ntes o interrne diar ios n o exi s t e e n 

nues tra l ey vigente ni e n ningun a l eg i s l ac i ó n lat ino - a mericana ni españo la 

ni de p a ís a lguno : pode rno s d ec i r que ésta fue una c reac i ón de la Comisión 
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[7~ 
( encargada de elaborar e l Proycecto de Códi go de C o m e rcio . L o a nte rio r 

sin d e j ar de r e c o n o c e r que cier t as figur as c o rno e l c omisionista de la l ey 

vigente pasa a ser e l agente inte rmediar i o de l Pro ycocto; verno s p u es , que 

esta clas ificación o b ede c e a un crite rio p ráctico; n o es e n ningún mo:¡-nento 

a nto j a diza. Se v a lió tambié n l a comisión redac: ora de dos e leme ntos im-

P"" : ::an~<'dmos que e xiste n e n la re lac ió n de l o s p rinc i pal e s con sus a uxilia_ 

res pa r a hacer la -p r ec itada divisió n; esos e leme nto s son: a ) Permanencia 

de la relación; y b) Subordinación. 

Según existan los dos o uno sólo, t e n d remo s l os di -

v e rs os tipo s de Age nte s, que a c ontinua ció n pasam.os a estudiar e n forma 

particu lar . 

a) A GENTE DEPENDIENTE. 

El A rt. 384 del Proyecto define , a l age nte depen-­

die nte a sí: "Es agente dependiente la pers on 1, física o mo;~f e nc a rgada de 

p r o mover, e n determinada p laza o reg i ó n, n egoc ios po r cue nta de un p nn-

cipa l, c o n d o micilio en la R epúblic a o e n el e xtranjero , y de transmitirle 

las propu es t a s para su aceptación". 

En est" cat ecgor ía de <'..gentes se dan claramente -

lo s dos elementos a que a ntes a ludía m o s: a) perman e ncia de l a relación -

Y b) subordina ción. El agente depe n diente es un mandatario m e rcantil y 

tra ba ja por cuenta de l principal; c os tea e l mismo su p r op ia age ncia ; y se 

l es r e munera a base de comisión. 

A. rt. 389: " Salve l o que es tipul e e l c ontra t o ent r e 

co l pr incipa l y e l age nte , éste proveerá a sus expensa s todo s l os gas t o s e 

im-puesto s que exij a e l ejercicio de la age n c i a . Su remuneración s e cal--
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culará a base de un porcentaje s o bre l o s pag o s qu e c a d a cliente h a g a en 

relación c o n l a s operaciones e n que el a g e nte haya intervenido". 

Nec e sita auto rización e x p r e sa del principa l para 

po d erse hac e r cargo d e o tra s agencias; g o za además de e xclusividad. -

Art. 386: "Salvo pacto e n c ontrario , ningún prin­

cipal puede utilizar l o s servicio s, e n la misma plaza o en l a misma r e gión, 

para un mismo ramo d e comercio , de ag e nte diverso de a quél c o n quie n -

tenga y a c o ntrato e n vig o r. Tampo co pue de ningún agente asumir e l e n-­

cargo de p rorno ver o tratar a sunto s de o t ro s p rincipa l e s que e stén e n c on­

currencia e n ramas similare s, c o n el prime r o que les dió el e ncarg o ". 

Oste ntan además la c a lida d d e e m p lead o s y pro mue_ 

ven e n una región d e t e rmina da, l o s n e gocio s del p rincipa l. P u r é tica m e r­

cantil, s e exig e que e l principa l devuelva a l a g e nte l a ganancia d e l o s n e ­

g o cios qu e éste v e rifique e n b. r e gión a sig n a d a . -

1~ rt. 387 : "Cua ndo e l pr incipa l pro m o vie r e p o r sí 

mismo o po r m edio d e o tr o , o p e r a cio n e s e n una plaza o r e gión en la que 

t e nga ag e nte con c a rácte r e xclusivo , éste t e ndr á de recho a que e l princi­

pal le p ag u e l a s participacio nes qu e le hubie r e n c o rr e s pondido si el n e g o ­

cio de que se trate l o hubie r e p romo vido e l age nte ". -

P or último estirno c onve nie nte dife renciar e l --­

age nte d e p e ndie nte, del sirnple dependi e nte , que y a vimo s y de l fa cto r. 

D ependie nt e sólo p u ede s e r una persona fÍsic a ;--

la naturale za d e l c ontrato que l o lig a c o n e l p rincip al e s d e c a rácte r l a -­

b o ral; sus fa culta d e s fr e nte al p úblic o s o n e n extr e m o limita d a s; la r e gión 

asigna d a a sus ope raciones es po r l o g e n e r a l, e l l o c a l mismo d e l a emp r e_ 
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sa o es tablec imiento , e xcepción h e cha d e l dependi e nte viaj ero que n o l o 

rec o n o ce la l e y vig e nte. Es un empleado que ocupa el último eslabón je-­

rárquic o de los auxiliares de 1 come rciante. En c ambi"o age nte dependien -­

t e puede ser una persona moral (Soc i eda d). E s un . mandatario mercantil 

y su r e lación c on e l principal n o es d e n a turaleza laboral, tiene faculta-­

des un poc o más amplias frente al p úblic o y fínaLnente tiene asignada una 

z ona o región donde despliega su actividad. 

Con el factor hay una d ife r e ncia que v a l e por mil: 

El factor o gerente es t á al frente d e una sucursal o departamento que la -

sostiene e l principal, pudiendo ser su sueldo por mes, según se e stipule , 

y n o necesariamente por comisión c o m o e l agente d e pendiente. Ya vimos 

también que el agente c o steaba su .pro?io n e g o cio. -

b) AGENTE REPR ESENTANTE. 

p, rt . 392: "Lo s agentes repr e sentantes actúan p o r 

su cuenta y riesgo, d e m o do p ermanente , e n r e l ac i ó n con sus princ ipa l es ll
• 

En este tipo de auxiliar hay permanenc ia e n l a re­

lación, pe r o n o existe subo rdina.ción. El contrato agencia -representación 

e s emin e nte mente m ercantil, y s u existencia e stá suje t a al acu e rdo de las 

pa rtes. Estas personas actúan po r su cuenta y riesgo en r epresentac ión de 

sus principale s e n una zona dete rminada, p u d i e ndo a la vez e l agente re -­

presentar a vario s principales, de acuerdo a l A Tt. 393 que m e pe rmito -­

transe ribir: 

II Art . 393: El agente representante es tá e n liber -­

tad d e dedicarse a cualquiera otra clas e d e n eg o c io s, distintos a aquellos 

que re a lic e an virtud de su contrato de agencia. En e l convenio respecti-
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v o , e l pr inc:i.pal puede auto riza rlos para rea lizar n egocio s de la núsma 

clas e de l o s que tiene e nc o m e n d ado s!!. 

Libe rtad que exi s t e mientras n o haya o p o sición de 

intereses ; y és ta l a genera la c o m p ete ncia . En l o merc a ntil c o m o e n l o 

civil n o se puede repr esentar intereses contrapu esto s, as í por e j ern p l o : 

una agenciad; repr e s e ntaciones que t e n ga la r e pres e ntación de dos mar -­

cas de plu mas fuentes de igual c a lidad y prec i o s más o rne n o s sirnilares , 

al m o mento de pre sentarse el cliente , ¿ Cuál ma r c a s e l e r e c orn e n dará q u e 

c OITlpre? Las do s s o n corflpetido ras en e l mercado . Luego por ética m e r­

cantil n o s e permiten r eprese nta cio nes de es t a índo l e . Actu a lrnente COlTIO 

n o hay una l eg islació n adecuada s e presta a abus o s . L o mismo suc ede en 

10 civil: n o s e puede r epresenta r a l as dos partes e n un mis rflo juicio . 

A l igual que la ante rio r catpg s ría , e l agente repr e ­

sentante coste a s u p r opia agenc i a y s u remunera.ció n se reg ula , a falta de 

convenio, a base de c o misión. -

Art. 395: !! A falta de c o nve nio especial, e l agente 

representante percibirá una c o misión propo rcio na l a la cuantía de l n ego -­

cío que se realice con su inte r v enc ión, y de acuerdo c o n l os u sos de l lu - ­

gar ll
• 

S e hace la comparación d e e sta clase de a g e ncia 

con la o ficina d e un pro f e sional (abogado -médic o - irm.g.-e niero - e c o n omista , 

e tc. ) Se d iferencia d e l agente d e pendiente en que e l agente r e presenta nte 

n o e s emplea do p rincipal. -

c) AGENTE INTE RMEDIARIO 

En e sta última categoría fa l tan l o s dos e l e m e ntos 
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que vimos al principio. Está regulada en nuestra ley vigente con distinto 

nombre. Su intervención es o casional y su misión es acercar a las par-­

tes para la celebración del neg oc io. Su remunera ción está basada en co­

misio nes, que entr e nosotros por costumbre es e l 5% sobre e l valor de --

la transac ción. Por la naturaleza espec ial de su función, pueden promover 

smultáneamente n eg o cios de firmas competidoras. El Proyec t o impone una 

ser ie de o bligacio n e s al age nte interrnediario , para asegurar a tercero s -

de las resultas de s u intervención . 

. El Art. 401, enumera a lgunas: "El ejercicio habi­

tual de la inte rmediación es libre, pero quedará sujeto a la o bservancia 

de las l eye s y reglamentos especiale s s o bre la materia. El inte rmedia -­

rio, previamente a la iniciación de sus actividades, rend i rá fianza en la 

Ins pe cción de Bancos y S o ciedades Mer cantiles para responder a sus --­

clientes y a terceros de l o s perjuicio s que p ueda causarles. La naturale­

za, cuantía y requisitos de la fianza serán determinado s p o r dicha ofici-­

na, la cua l calificará, además la solve ncia del fiador. La Inspecc ión de 

Bancos y So ciedades Mercantiles remiti rá el d o cumento de fianza a l Re­

gistro de Comercio , para su inscripció n ll
• 

A l tratar en e l Capítulo IX los c ontrato s con l os -­

auxiliares de C o mercio haré las relaciones pertinentes a l a ley vigente;-
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CAP I TUL O VI 

L O S C O .R R E.J) O R E S 

L o s corredo res s o n oficiales Públicos instituí-­

do s p o r la ley para dispensar su mediació n a l os c o m e rciante s y facili­

tarles la c onclusió n de sus contra t o s. 

T o da p er son a hábil pa r a c o m erc iar po r su cuen­

ta, puede ejercer el oficio de Corredor! !. Ar t. 39 Códig o de Comerc io. 

Esta in s titución de la Correduría fue supr imida 

po r la c omisión que s e enc argó de e labo rar e l Proye cto de Códig o de C o ­

mercio , aduciendo que, al momento de redactarse dicho Proye cto n o s e 

había presentado ningún c o rredo r a s o licitar su a utorizac i ón. Dij o la 

c o misión nSe han suprimido los c or redores y l o s m artilleros , que en 

nuestra legislació n m e rc a ntil s a lvado reña, éstas in s titucio nes han s i do 

inoperantes!'. 

De la definición a nterio rmente citada poderno s de 

CH que e l c o rredo r es un agente intermedia rio o c o mi s io ni sta, que goza 

de la fé pública del E s tado pa r a ce rtificar las c ondicio n es o bj e tivas y -

e c o n ó micas, de l o s n egocio s e n que inte r vie n e. Pueden inte rvenir e n -­

una operación c on contrato previo c on a lguna de la s partes o sin él; e n 

el p rimer caso existe c ontrato de c '.Jr r e du r ía. -

B o laffio ent i e nde l a co r r eduría c o m o una fo rma 
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part icular d e l a lILo catio c o nductio ope ris " , (1) según la cual e l c or r edor , 

aceptado corno tal por l a s partes que p r ete n den c o nclui r e ntr e s í alguna --

ope ración m e rcantil, d espliega s u propia ac tividad con el fin de p onerlos 

d e acuerdo a cambio de una retribución que l e darán aquéllos, c o ncluído 

que sea el n egocio . -

El o bj eto d ir ec t o de l c ontr a t o de c o r reduría n o --

consiste e n l a me ra prestaci( n de la actividad del corredor , cualquie ra 

que sea e l éxito de la misma, s ino e l resultado a cuya c o ns ecuc'ió n eSé"'. ;:rc -

!ividacl v a e ncaminada, esto es , l a conclusión del negocio entre las partes. 

Por tanto , si los e sfuerzo s de l c o rredor resultan inútiles po r :lO l og rar 

éste e l consentimiento d e l os c ontrat a ntes e n o r de n a la c e l ebración d e l 

contrato, n o tendrá derecho a remune ració n algun a , cuale squiera que fu e -

r e e l trabaj o y el tiempo por é l invertido s . -

rvle h e o cupado h as t a a quí de señalar e n que c onsis-

te e l c ontra t o de c orre taj e y c o rno despliega su actividad e l C o rredo r, pe -

ro es de advertir que l as anteriores o bs e rvacio n es a rra ncan exc lu s ivamen_ 

te d e l carácter pr ivado d e l a función en que n o s o cu parno s, del as p ec t o --

que é sta o frece e n cuanto función pura y simpleme nte mediadora , desa rro 

llada por e l c o rr edor c o rno cualquiera o tra pre stación libr e de l a indu s --

tria humana. P e ro e n e l Códi go és t a función de c o rreduría tie n e otro c a --

rácter , tan i mportante y principal, que s o l o ba j o e se a s pe cto lo reglamen-

tao N os r e f er irnos al carácter públic o , o f i c ial de aqu e lla función, o bra --

(1) Bo laffio León. D erecho Mercantil (Curso G e n e r a l). Prime r a edición. 
Pág. 133 # 193. 
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exclusiva de la l ey; pa ra e llo basta l eer el Art. 39 que ya transcribim.) s 

al principio y e l A Tt. 4 0: 

"Tendrán el carácter de c orredores públicos l o s -

que hubieren obtenido e l título de profesores de cOlnercio, con tal que ---

presten fianza requerida por la ley y n o tengan ninguna de las inhabilida--

des que expresa el artículo 43". -

Aquí este artículo señala los requisito s que de b e n 

tener los C o r redore s Público s, entr e e llos el de o bte ner e l título de Pro-

fesor d e Comercio y el rendir una fianza haE;ta por la cantidad de dos mil 

colones de acuerdo al inc. 20 . del Art. 41, pub lic ándo se adenlás el n o m--

b r e de l fiado r en e l Diario O fici a l del G o bierno ; ésta fianza sirve para res_ 

ponder de las "c ondenac i ones que se prGnunc ien contra e llo s por hecho s --

relativo s al clesempeño de su p r o fesión" . Dicho f,rt. 41 señala además de 

o tros requisitos , c o m o e l de rendir p r o lTIesa del fiel dese lTIpeño de sus 

funciones, las sancio n es a qu e se hacen acreedo res si entran en funciones 

sin llenar l os requisito s de l ey. S u responsa bilidad, a teno r de l Art. 53 -

prescribe en tres años a c :Jnta r de la fecha d e cada operación. -

En su c a lidad de funci o narios, la pr incipa l función 

pública por ello s deselTIpeñada, es la de cUlTIDlir funci ones silTIilares a - . 
l a s de l os n o t ar i o s, pues p u eden inte rpon er la fé pública en rüateria de 

cOlTIercio; es ta actividad se encuentra prescr ita p o r la ley como una de -­

las obligaciones de l o s corredores. 

El Art. 44 reza así: " S o n o bliga cio n es de l o s c o --

rredores ...... 50 ) Responder l egallTIente de la autenticidad de la firlTIa --

del últilTIO c edente e n las neg o ciacio n es de letras de calTIbio u o tros valo --
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res endosables" .... 60. ) As istir a l o s c ontrato s de c o mpra-venta, y dar 

fé de la entrega de los efectos y de su pag o , si l o s interesado s l o e xigie -

ren" . 

Co m o hemos visto esta o bligación creada por la 

l ey e n e l numera l 50. n o der iva. d i rectament e de la natu ra l eza de la co--­

rredurÍa, sino que se c onsignó teniendo e n cuenta que a l corredo r l e es 

bien fácil cerciorarse de la autenticidad de la firma del girador o del úl­

timo endo sante, pues t o que de e llos mismos recibe e l d o cuITlento cuya ne 

gociación se le encarga. -

Cabe desta ca r aquí, para fijar claramente la fun ­

ción elel corredor, alguna de las prohibi ci ones más impo rtantes que trae 

nuestr o Código , en el A rt. 45 numera l l o . que dice: 

"S e prohibe a l o s c o rr edo res: lo ). Comerc iar por 

cuenta prop ia ". ¿ Cuál es la razón de que la l ey vede al corredor ejercer 

el comercio ?, pues , permitirle que l o hiciera, ser ía expo nerlo a la ten-­

tación constante de abusar ele las revelaciones Íntimas y secretos de sus 

clientes, convirtiéndolos en su pro vecho; sería hacer de estos a uxiliares 

de l o s c o merciantes, sus más peligrosos cOITlpeitidores . 

Art. 45 num.eral 40 . C . " r'\.dquirir para sí lo s efe c 

tos de cuya ne gociació n estuvieren enca r gados salvo el cas o de que e l co­

rr edo r tenga que re spo nde r de faltas del c o rnprado r al vendedo r", Similar 

prohibición la encontramo s imp~ sta también a los mandatario s en e l Có ­

d ig o Civil (Art. 1904). El fundamento de es t a prohibi c ión cre o radic a en que 

su interés pers onal entra r ía muchas veces e n c o nflictos c o n el interés de 
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su cliente, l o que t e rmina ría por c o m p l e t o con l a impa rcialidad que debe 

ser l a principal n o rma de sus actos . -

Para terminar me falta referirme a l as distintas 

clases d e c or redores que pu ede n exi s ti r según la rama a que s e dedican;­

e xisten c o rredo r es generales y es pec ializa d os el primero es el c o rred o r 

simple y e l segundo se rá e l c o rredor de b o ls a o ITlar Ítirno , etc.-

S i e ndo el corredor un tip o ele c omisio nista s , que 

g o za de la fé pública pa ra c e rtificar las condicio n es e c o n ómicas y o bj e ti­

va s de l n egocio e n que inte rviene y t e ni en do es t as c e rtificacio nes la vi r -­

tud d e h a c e r fé, están facultados para certificar l o s n ego cios de b o ls a u 

o tro s propi o s d e su especialidad; así se de n ominarán c o rredores de b o ls a 

o c o rredores m a rítimo s, según e l tip o de operaciones en que inte rveng a n, 

c o n auto rización especial y exc lusiva . 

H as ta hac e poco ti e m p o , c o n l a creación de l a b o l­

s a de v ao r es , se comienza a v er en e l pa í s e l surgimie nto de algún c o rre­

dor de b o lsa; pe r o , debi do a que el t ráfic o m e rcantil re lativo a l o s tÍtulo s­

valo r e s es muy p o c o , n o han adquirido este tipo de c o misionistas p rivil e ­

giados la impo rtancia que tiene n e n un país desarr o llado mercantilme nte 

y c on una legislació n adecuada a e ste tipo de operacio nes de b o lsa, que -

s o n de a lta e speculació n. -
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CAP 1 TUL O VII 

LOS NIl\RT ILLERO S 

a) Concepto y naturaleza de s u función 

b) Limitaciones y prohibicio nes 

c) Ap licac i ó n s u p letú ria de las reglas de l 
mandato y l a Comisic)n. 

a) CON C EPTO Y NA TU RA LEZ A DE SU FUNCION 

"Los martillero s s o n o ficiales públic o s e ncargados 

de vender al mej o r posto r mercaderías u o tr o s bie n e s mue bIes ". A rt. 61 

C o m o 

Estas pers onas s o n prop ietaria s de las llamadas 

casas de martillo, () sean establ ecirnie nto s d e stinado s a vender en públi-

c a subasta l o s o bjeto s pertenecientes a distintas p e rs onas que quieren, p o r 

este medio o btener facilidades de venta y un mej o r p recio p o r l o s nÚs,mo s. 

Esta institución ha e stado vigent e d u rante mucho s 

años sin que hasta hoy se tenga c o n o cimie nto de l funci ona lniento u e d ichas 

empresas , p o r esa razón, l a c o misión r e d a cto ra del P royecto de Códig u 

de C o mercio , c o n muy buen criterio , la s u pr i m i ó en e l nuevo o rdena lnien 

t o s egún leemo s en la parte final del Cap ítulo XVII d e l a expo s i ción de m o -

tivos que d ic e: "s e han supr imido l o s c u rredo res y los martillero s, que 

nue stra l eg i s lación vigente regu la, po rque en la. p ráctica m.e rcantil salva-

d o reña, e stas instituciones han sido inopera nte s " . 
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P e r o n ,) :)bsta nte e s o , estu d iarerno s alguno s as - ­

p ec t o s de es ta categ o ría de auxiliares d e c o rnercio que nues tr o Códig o -­

l a ubic a dentr o de l título ele l o s llAgentes inte Trnediar i o s de l C o mercio 11
• 

P o r o tra parte e l Art . 30 . d ic e : 

" Son ac t o s de c o rnercio , ya de parte de t o d o s l o s 

contratante s, ya d e parte de alguno de e llo s 11 numera l 90 . lILas c rnpresas 

de d epós itos de rnercaderías, provisiones ü s u m inist r o s, las agencias de 

negoc i o s y los rnartillo s 11
• 

Estas c asas de xnarti llo func i o n a n de la siguiente 

manera: una per s o na, que puede ser natura l o juríd ic a , c o rnerciante o n o 

c o rnerciante, n e c esita vender a lgún o bj e t u , que e n los pa ís es de Sur i \ n'1{. 

rica d o n de funcionan son p o r l o general :11ha j as , o bras de arte o a ntigü e ­

dades. Si es n o comerciante , ° l o s o bj eto s d e e stablec irnie ntos c o mercia 

l es que éstos ya n o pueden vender y que se deno mina n u sua Lne nte "hue -­

s o s " l o s entregan a es t a s casas de martill ,:) c o n el e nc a r g o el e venderlo s 

pactándose el p r ec io bas e d e d icho s o bjeto s y la C o rnisión resp e ctiva que 

es la remune ración que gan a e l martiiller o por la venta de dicho s o bj eto s . 

El rnartillero se viene a c o n s ti tui r p0r esa f (j rrna de o perar en un verda ­

der o rnandata rio rnercantil de la persuna po r cuyo e ncargo sa c a a s ubas ­

ta l os o bj eto s enc o rn endado s . -

Hemo s expuesto en térrnino s ge n era l e s la f o r rua 

c o rn o o peran es tas casas ele rnartillo , vea rno s cual es su verdadera ubi­

cació n dentr o del Códig o ; en pr imer lugar están tra tado s en e l Capítulo 

II del Título tT De l o s a gentes interIT1ed ia ri o s d e l Comercio 1
' . y ,) o r o t ra 

par t e c orno ya vÍYno s anterio rmente , e llo s ejecut an acto s de:: c o rne rc i o a 
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t eno r de l nume ra l 90 . d e l Ar t . 30 . y a t Tans cri t o . 

Per o aquí s u rg e un p r o blema: cuando es una per -

s o n a n o c o rDerc iante l a qu e s o lic ita l o s se r v icio s de es tos establ ec i rn i e n-

t o s únicarn.e nt e para o bte n er mej o r pre cio y alguna fa cilidad d e v e nta y -

e se o bjeto l o adquie re o tra p e rson a n o c o m er c i a n te ; aquí n o es tán a ctuan -

do a n o mbr e de ning ún c o merc i ant e , n o e stán a u xi lia n d o e n su tráfic o , 

por decir l o as í, a un c o merc i a nte ; d i s tinto e s e l cas o de la pe rs o na (na --

tural ,j ju r í d ic a ) que es c o rne rc i a nte y qu e se quier e dc-s h acer de lo s "hue_ 

s o s", lla mado s así e n e l c o m e rcio a l o s o bj e t o s de un a l rn acén que ya n c 

s e v e n de n l )(lT ser v i e j o s o pasa do s d e m o da , e tc.-

P e r o l o cier t o e s que esos a c t u s , s u n auténtic o s 

a cto s de c o me rci o po r ser inteTlYlediar i o el m a r till e r o , entre c o nlp rado r 

y ven dedo r . P e r o e n qué calidad actúa n ? Cómo C .; rne rcia nte s o c o m o --

auxiliar es de l c o m e rciante? 1\I1e inclino a pe n sar que estos s o n v erdade -

r o s c ornercian tes , mantien e n su p r o:p i a e ~npl'esa , tratan c o n e l públic o --

e j e cutan una actividad típ i ca de inte rmedi ac i ó n que para l a teor ía clásica 

e s emine nteme nte mercantil. -

Pa ra l a 1e o ría m ú clerna que h a p r e sc ind i do de esos 

crite rio s a rtificio s o s ele l a inte nnediac i ó n, lucro y prov e cho y enume r a -

ció n, etc . El m.a rtillero e s s imp l e y s e ncillame nte un c o merc iante en 

cuanto realiza acto s e n m.asa. Com o o tj~ a ventaja de e sta nue va t eor í a es 

la e liminac i ó n d e l acto rnixto que e n e s t a c l a se de operac i o nes es d o n de 

.-
ma s s e ,? r es t a a inc o nveni e nte s . 

Es c o nveni e nte h a c er la d ife r e ncia e nt re las casas 

de martillo y las casas de depó s ito y pré stamo las q u e si" exi ste n e n e l --
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país y también venden artículos e n pública subasta. En e stos último s e l 

o bjeto que se saca a subasta n o ha sido depo sitado en dicho e stable cimien 

to para o btener de él un luej o r precio o alguna s facilidades de venta, si-

n o que fue dejado p o r la persona c o m o prenda p o r el dinero que ha reci-

bido del establecimiento , y habiéndose fija do intereses y plazo para la 

r e cuperación n o se han cumplido, la casa pro cede a vender en p ública -

subasta el objeto dado en prenda;. en cambio en la primera se tie nen las 

finalidades ya enumeradas. -

b) LIMITA CIONES Y PROHIBICIONES 

Las rnismas razo nes que tuvo el legislado r para 

exigir fianza a lo s c o rredo res las tuvo para exigirlas también a l o s mar-

tiUer o s, pues ésto s manejan l o s dinero s del p úblic o y deben p r e star ga--

rantÍa p o r las o peraciones que rea licen así la fianza que o rde na el A rt. -

41 servirá para responde r de l o s daños y perjuicio s a que alude e l .!-\ rt. --

71. -

"Dentro de t e rc e r o día de verificado e l r emat e , 

el martillero presentará a su c o mitente una cuenta firmada, entregándo -

le al mismo tiempo el saldo que re sulte a su favo r. -

El martillero m o roso e n la exhibición de la cuen-

ta o entrega del saldo, perderá su c omisió n y responderá al inte resado de 

los dafios y perjuicio s que le hubiere causado ". 

La pr ohibición a que a lude e l Ar t. 71: "S e prohi -

be a los martilleros: numeral 30 . A. dquirir a l guno d e los cln j etos de cuya 

venta se halla encargado m ediante c o n t rato celebrado c o n la pers ona que 
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l o hubier e o bt e nido e n e 1 remate". 

La vio lación de es t a s p r ohibicio nes d e j a a l marti-

ller o sujeto a l pag o de una multa qu e n o b a j e de cie n c o lo n e s ni exc e da de 

tr e sci e nto s c o l ones. -

Esta p r ohibi ció n es s imilar a la d e l o s c o rredo --

res c onte nida e n el Art. 45 numera l 40 . 

"Expedir, a c o sta de lo s interesado s que la pidie-

ren, certificació n d e l o s asientos r e spectivo s d e su s c ontrato s!!. 

Obvias raz ones tuvo e l l eg islador pa ra p r o hibir es -

ta clase de ope r a cio nes, p ues de permiti rse c o nstituiría una fo rma muy 

fácil de aprop ia rse a pre ci os muy b a j os d e l o s o bj etos consignado s a l a 

venta por t erce r a s pers o nas cuando éstas tuvieran e n m.ente o bte n er un -

mej ú r p r ec io mediante la puja en la subasta. -

c) AP LICA CION SU ?LETORIA DE LAS REGLAS 

DEL MANDATO Y L A COM ISIONo 

.Ar t . 72: "En los casos n o previsto s e n e l presen-

te cap ítulo los rnartillero s se c o nforrna rán c o n las r eg las del .mandato 

mercantil y espe cia lme nte c o nlasquer ig ID l a c o misió n para v e nde r". 

N o esde e xt r aña r la ap~ic8.ci ~.i subsidia ria dee s,.. 

tas dos instituciones que o rde na es t e artículo~ p ues ya hemos visto que -

el martille ro e s un verdadero n'1andatario mercant il e n cuant o rec ibe ins-

truccione s de vender los obj e t o s e m 6.:l eGtal)L~c ir:'·.~ u to; está s ustituye n do 

a l interesado e n el contrato de venta . -

Una regla general e n lo m ercantil es que toda s -­

las aperaciones son onero sa s . Las cosas de martillo no se pu eden sus-
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traer a la regla general y su remuneración se regula en pr imer lugar ,)or 

el acuerdo de las partes y a falta de éste acuerdo por la comisión que por 

los usos mercantiles es un 5~o sobre e l valor de la venta. -

P e r o también e s opo rtuno recordar que s o n todas 

las reglas de la comisión las que les s o n aplicables subsidiariamente. -
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CAP 1 TUL O V In 

LOS A UXILIARES DE COMBRCrO COMO M.f\ NDj\ T A RIOS ME RCA NTILES . 

Como ya vimos en el cap ítulo n de este trabajo --

los auxiliares de c omercio son tod as aquellas personas que coadyuvan --

con el con"lerciante en el ejercicio de su tráfico, allá los estudiaiuos en -

un aspecto general, aquí trataremo s esa s mismas pe rsonas enfocadas .~~ ·~s 

ele el punto de vista de l'uandatarios n"lercantiles. -

EL FACTOR. - Como ya lo hicirnos ver en su - --

o po rtunidad es el empleado de más alta jerarquía dentr o de la empresa --

que tiene el principal, se le denomina indistintamente factor o gerente y 

está al frente de la emp resa o de una rama deterrninada de la misma. -

De la misma definición que da el Códig o y que me 

permito transcribir Art. 137: 

"Es factor de c omercio t odo aquel que, ba jo cual-

quier denoi'ninación, de confor rnida d con los us o s me r cantile s, se halla 

habilitado para tratar del comercio de otro e n el lugar donde éste lo ejer_ 

c e o en otro cualquiera ll
• 

Se deduce que es un rnanda tario d e l p rincipa l pues 

dice: Il para tratar del comercio de otro ..... 11 Su mandato p u ede ser ge-

neralo especial, verbal o por escrito, sie n do generalrnente de esta se--

gunda forma c orno se otorga; se de be d e insc ribir e n e 1 R eg istro de CA --

mercio para que sirva de fuente ele información a los t e rceros contratan-

BIBLIOTECA CENTRAL 
UNIVERSIDAD ne: EL S ALV"OOR 
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tes de las facultades que ostenta. Art. 12 numera l 40. -

Si una persona está al frente de un establecimien--

to y así lo demuestra su apariencia se p r esu:me que tiene mandato del prin_ 

ci?al pa ra realizar todos lo s actos concernientes al giro o tráfic o del Co-

mercio, pe ro como ya expresé con anteri oridad los inconvenientes que se 

presentan con esta manera de const ituir mandatario a un auxiliar tan im-

portante como éste, no los repetiré aquí. -

Para que los efec tos juríd icos de los contratos ce-

lebradas por el fact o r o gerente con terceros se produzcan e n el principal 

es condición indispensable que aquél así lo exprese en lo s ac tos que cele-

breo Lo anterior lo prescribe el A rt. 139: 

"Los factores tratarán y ne goc iarán en nornbre de 

sus pode rdantes; y en los docurnentos qu e en nombre de éstos suscriban.,,-

de ben dec larar que finnan c o n poder de la personaso sociedad que repre --

sentan". -

y ell"\ rt. 140: "Proc ediendo los factores en los tér 

minos del artículo anterior,todas la s obligaciones contraídas po r ellos, --

recaerán sobre los poderdantes. 

Si los principales fuesen va rios, cada uno de ellos 

" sera responsable solidariarnente. 

Si e l p rincipal fu ere una socIe'.:"' ::''!.' mercantil, la --

responsabilidad de los asociados se re gulará de conformidad con la natura-

l eza de la compañía 11. -

Las condiciones que aquí exigen los artículos antes 

transcritos s o n iguales en lo Civil, pero allá no tienen la misma im'po rtan-
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cia que aquí; dada la multitud de operaciones que a diario ejecutan los -­

factores . ~ 

.f\unque el A rt. 141 n o lo dijera es natural que t o ­

do contrato que celebre éste auxilia r sin hacer alusión que l o hace a nom­

bre de un pr incipal, lo obligará directarrlente a él; se discute en este ca-

so hasta su calidad de factor y por ende de auxiliar, ya que no está coadyu_ 

vando con ninguna ot ra persona al firmar un documento s e mejante, apa-­

rentemente po r l o lnenos. -

El contrato de mandato qu e celebra el p rincipal 

y el factor está basado principalrrlente en la confianza personal entre los 

contratantes por eso procura la ley establecer una serie de garantías que 

tiendan al desenvolvimiento honesto de las funciones del factor o geren-­

te; así impo ne a éste la p rohibición de negociar por cuenta propia si para 

ello n o tuviere autorización del princi pal , pues además se convertiría en 

un auténtic o competidor de 1 principal. -

Una consecuencia aún más i mpo rtante se d e duce 

de esta especie de c o ntrato mercantil, basado como ya vimos en la con ­

fianza: en su revocabilidad; ésta queda a l arbitrio del principal , siempre 

que cumpla con e 1 requisito de p ublicidad. El p rincipal puede s eparar -­

d e l ne goc i o al factor o gerente pues está ligad o por un vínculo eminente ­

mente mercantil con aquél. El Código de Trabajo en el i\r t. 6 inc. l o . -

dice: 

ll S e presume de d ere cho que son representantes 

del patrono en sus r e laciones con los trabajadores: l o s dir ectores, ge --
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rentes, administradores y en ge ner a l, las personas que ejerzan funciones 

d e división o administración en la empresa". 

Estos s o n l os lla rnados altos enlpleado s en doctri­

na laboral qu e están exc1uÍdo s de la protecc ión del Códig o de Trabajo. -

EL D E P ENDIE:NTE. T aITlbién es un ITlandatario 

mercantil, qu e pres ta su servicio en el mismo local de la empresa¡ aten­

diendo al público en ope racione s propias del g iro o tráfico de l a empresa; 

es un empleado s ubordinado con un xnandato restring ido, prác ticamente -

a operaciones mecánicas de vender los p r oductos c o n precios y demás --­

condiciones fijadas de antemano por el pr inci':)a l o po r el fac tor gerente. 

Su encargo es J)or lo general verbal, aunque puede ser escrito y entonces 

está s ujeto a insc r i pción en el registr o de Comerc i o , al i gual qu e e l del 

Factor. Las limitaciones y prohibiciones se regulan gen era lme nte, por 

m edi o de avisos o circulares, c o mo por ejernplo: "S e paga e n l a caja" a quí 

ni siquiera está facultado pa ra recibir e l pago d e l os productos que v e nde. 

Ni que dec ir de las demás condic io nes de venta COITlO re bajas y plazo. -

En es ta cla se d e auxiliare s si opera perfectamente 

el mandato pre sunto, pues si una persona que en un establ ec imiento comer_ 

cial e stá detrás de un ITlost ra dor se pre s ume que e s dependiente y que e s­

tá facultado po r el principal o su factor para poder tratar con e l p úblico 

y éste así lo recono ce, salvo las lirnitacio n es que 'ya hic e n o tar; aS Ílnismo 

sería ridículo que cada cliente que lle gara a un establecimiento com erc ial 

debiera de exigir al dependiente que nlOstrara s u mandato e scrito para -

poder contratar; ésto entorpercería el Co :nercio e i r ía contra la flexibi-­

lidad en las operac i o n es me rcantiles, con perj uicio del mismo públic o . 
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L o s d e pe ndi e nte s si se e ncue ntran prot eg ido s p or la l e y l a b o r a l; así que 

c o n e sta clas e de auxiliares n o go z a e l pr incipa l d e l a revo cabilida d del 

manda to cua n do l o c o n s ide re conveniente . Sobra da r a zón tuvo e l l e gisla-

d ar , e n mi senti r , para h a b e r d eroga do la pa rte d e l C ó dig o d e Comerc i o 

vige nte que regulaba lo s de p end ientes e n s us relacione s c o n el p rinci pal. -

M f, B.TILLEROS - CORREDOR E S Y COMIS ~'') 

N IETAS. 

E l p r Ln ero e s s iempre rnanda t a rio m ercantil; l o s 

c ornisio ni stas p u ede n interv enir sin e ncargo previ o d e las pa rte s o c o n 

él; cua n do inte r vie n e n sin e nca rgo previo el c omi s i onista n o es rnanda t a -

rio d e ninguna de las p a rtes ; cua n do l o h a c e n por e nc a r go pre vio si e s un 

m anda tar io me rcantil de l comite nte , a unque n o l e c o nfi e r e represent a- -

c i ó n de l mi s m o ; e n es t e cas o e se acuerdo torna e l n ombr e d e cont rat o de 

comi s ión que l o d e fin e el A rt. 155 as í: 

"Ha y c ontrato d e c o mi s i ó n cuando e l rna nda tar i o 

e j ecuta e l m a nda t o rne r canti1 s in m e n c i ó n o a lus i ón a lguna a l lu a ndante , 

c o n t r a t a n do e n su n o rnb re propi o c oniO p r inc ipa l y único contra t a nte ". 

L o s c omi s i o ni stas son v erda de r os a gentes inter -

m e diar i os , cuya ac tiv idad consi s t e e n t ra tar n eg o c ios por cue nta a j e na, 

conve nir c o n l as c o ndic i o n es de los HlÍ S1UOS , e t c. , según l o ve remos- e n 

el capítulo s i guie nte , l o s c uales fin a lme nte llegan a cer r ar el n e g o cio --

po r sí m is mo o p or m edi o de rep r es e n t a n te s de bida m e n te autor i za d o s;-

e n ese senti do es que h e ha blado d e l comi s io ni s t a que ac túa C0 1UO rnanda -

t ar i o merc a nti l o n o , según medi e ac u erdo prev io e ntr e c omite nte y co --
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misionista, pero en ninguno de estos casos la cOlnisión constituye delega­

ción es decir el f;:omi~ionista no rep resenta al comitente. -

L o s corredores y martillero actúan siem?re como 

intermediario s y son, corno diji rnos al r rincipio inandatarios mercanti--­

les, el p rimero es una fonna especializada del comisionista que goza de 

la fé pública del Estado p ara certiÍicar las condiciones objetivas yeconó ­

micas en que t a les negocios se realicen. -

El segundo es el e ncargado de vender en subasta 

pública los objetos que le enc omienda una p e r sana (Natural o Jurídica) -­

para obtener un mejor precio y alguna facilidad d e v e nta. Arnbos son ofi­

ciales p úblicos, que se encuentran antes de entrar en ejercicio de sus fun­

ciones con una se r ie de requisitos que tienen que cump lir para garantiza r 

a terc e ros los resultados de su actividad lnercantil. Sus difer e ncias son 

evidentes: mientras el objetivo p rincipal de lo s c o rredores e s poner de -­

acuerdo a l a parte que p retenden concluir entre sí alguna operación mer-­

cantil, e l martillero tiene únicamente e 1 encarg o de vender en p ública su ­

basta el objeto consignado, a una p ersona que es cornpletamente extraña -

al vendedor. Su n ombramiento s e hace por la C orte Suprema de Justicia 

y no gozan de la fé pública d el estado . -

En estos tipo s de auxiliar e s fa lta absolutamente 

el elemento " subordinac i ón" que estaba p r e sente en los d ependientes , y 

que los v o lvía p o r eso mandatario s c o n funciones SUrrlamente restringi -­

das; aquí n o cabe hablar d e manda t o r e stringido sino más bi e n de " manda_ 

to específico" e n c o ntrapo sción al fact o r que tiene mandato gene r al. -
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Sobre la manera c mno se o torga e l mandato se 

rige por las reglas generales de éste , as í corno ta rnbién l o relativo a su 

extin ción. S u r e ¡nuneracibh se regulará e n p rirner lugar po r el acuerdo 

de las partes y a falta de és te acu erdo de co nformidad a los us os mercan 

tiles . -
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CAP 1 TUL O IX 

CONTRA TOS CON LOS A UXILIARES DE COMERCIO 

a) MANDA T O 

b) COMISIONo 

a) MANDP, TO. 

Baj e un asp e cto social, el mandato es una exten­

sión de la p ersonalidad humana , limitada en el ejercicio d e sus muchas 

ac tividade s por su condición fisiológica, p ues grac ias a él una jJo: s o na -

p u ede r ealizar e n un rnismo tie lnpo y a ún en diferentes lugares , diversas 

ges tiones e ncamina das a la c o nclusión de uno o varios ne goc ios, lo que -

s ería !)o sible sin la exi s t e ncia de es ta figur a . -

El mandato es un c ontrato, e n lo mercantil bilate­

ral, "intuitu persona ll , fundado princip almente e n la c onfia nza , a l que ge ­

neralment e va unida la repres e ntación; instituc ión é s t a que fu e desconoci_ 

da p o r l os romano s y qu e se da para pra cticar uno o rnás actos de C Olner 

cío según reza el A rt. 122 .-

p, rt. 12.é: .: IIExiste e l m a ndato mercantil, cuando 

alguna pe rson a s e enca rga de practica r uno o más acto s de c o mercio por 

cu e nta de otro. -

El ITlandato me rcantíl, a unque c o ntenga podere s 

g e nerales, n o a utol' iza para actos n o n'lercantiles, sino e n virtud de de-­

cla r ac ión expre sall . -
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Siendo que en la vida mercantil n o tienen lugar las 

opera ciones gratuitas, el manda t o inercantil n o se presume tal y todo man 

datar i o tiene derecho a una remuneración po r su tra baj o , l o que viene a 

constituir una d ifer e n c ia con lo civil e n donde e l manda t o a t e no r de l Art . 

1877 C . puede ser gratuito u oneros o y l o s erá de esta última f o rma en e l 

cas o de habers e pactado honorarios ex pre samente, o cuando s e confierre -

a per s onas que se dedican , en e l ejercicio de su profesión u oficio, a rea ­

lizar gestiones por o tros , como cuando se da manda t o a un abogado para 

gestionar un deternünado asunto e n los Tribunales . E s de la naturaleza 

del m a n dat o mercantil que éste s e otorgue para llprac tic a r uno o más ac ­

tos d e c omercio po r cuenta de o tra ll
, indudablemente que deben ser l os 

a ctos de comercio que e nu[ne ra el Art. 3 de l Código, pues para la l e y -

vigente que se ins p ira en la teoría c lás ica únic a mente eso s son actos de 

Comerc io ; as í n o sería mandatario nlercanti l l a persona e ncargada po r -­

una empresa lotificadora para que venda l o t es a s u n ombre , simplemente 

porque l a v e nta de inmu e bles n o es acto de come rcio, po rgue n o es tá e nu­

rIlerado como tal e n el A rt. 3. En cafnbio para la t eo ría moderna será -

mandato mercantil cuando se e nc o m i e n de e j ecuta r actos qu e e l mandante 

realiza e n masa o un acto de rn ercantilidad, c o mo por eje rIlp lo la compra 

de establ e cimiento mer cantil. El mandato, según l a teoría clá s ica es -

un acto t íp ic o de interrn e diación, pu es e l m a ndatario es intermedia r io en ­

tre el mandante y el t erce r o con quien c ontra ta; as í vimos e n cap ítulos -­

ante r iores de e s te t rabaj o q ue el Facto r , e l dependiente, e l c o rredor, el 

martiller , etc . s o n todos l"nandatar ios rIlercantiles e intermediar i os entre 
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e 1 pr incipal y e l consu rn.idoT. -

b) C OMIS ION. 

A ntig uamente l o s mercadere s a cep taban transpor -

t ar d e t e rminados bie n es a o tr o s países en los que l o s vendían, o bte nie n do 

una re tribució n po r es te s ervici o . Este v i a jero , desde el siglo X II, se -

convierte en u n ernp l eado de l comerciante que a ctúa en d i s tinto pa í s , y -

pasa de c ontratar en su p r opio n ornbrc a hacerlo e n n omb re ajeno, carn-

bio que s e vuelve a produci r cua n do el via j ante se h a ce es t a bl e y se inde-

pendiza .de l comerciante o rigina r i o surg i endo e nto nc es la f igura de l c onli-

sionista. -

"Ha y contrato de comisión cuando el m a n dat a rio 

e jecuta el mandato mer cantil s in n1.ención o a lusión a lg una al mandante, 

c o ntratando en su n ornbre p r op i o c urno p rinc ipa l y úni co c o ntratante ". 

A rt . 155 Com. 

La c o misión e s un c u ntrat o e n virtud de l cual el 

Comisionista desempeñ a a n o mbre propi o pero por cuenta de comite nte, 

determinados actos de Comerc i o · 

L a pe r sona q u e recibe e l lnandato t o rna e l nombre 

de " Comisionista"; é s t e es un age nt e interrnediario, cuya ac tividad c on--

siste e n tra t ar n egocio s po r cue nta a j e n a , c o nve nir con las c ondiciones -

de los mismos, empl eando su ac tividad ele inte rmedi a rios para acercar ---'------------ _ .. - .. - - .• --

a las partes , . las cu"a l es fina lment e cierran e l neg o cio por s í mismos o --

p o r m edi o de sus representantes debidamente a utorizados . En e l manda-

t o mercantil e l rn a nda tario ac túa en nombre y por cuenta de l mandante , -
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n o así en la comisión. en que s e actúa a n o mbre p ropio pe r o por cuenta -

del c o mitente; esta c a racterística de la c o misió n mercantil escribe Joa--

quín Rodríguez R o d rígu e z tiene su e x p licación histórica, ya q ue e 1 funda-

mento de es t a institución s e halla e n la c ircuns t a ncia de que l os c o mer--

e iante s extranj e r os o foraster os podr ían uti lizar e l p restigio y e l crédito 

de un comerciante de la p la za en la que querían ope rar, al h a c er éste la 

operación e n s u n ombr e , por cu e nta de aquél. -

L os c o misionistas p u eden, 
~ 

o n o , se r m a nda tarios , 

de la s part es y l o s o n s iempre que m edie acuerdo previo, existiendo solo 

ento nc es contrato de c o misión; pero es t e contrato n o l e confiere r e p:¡; esen_ 

tació n; él es mandata rio pero , repito , sin representació n, Su s derechos 

y o bligac i o ne s se reg i rán c o nfo r me l o pre sc rito en e l A rt. 156,-

"Entre e l comitente y e l comi s i o nista mediarán -

l os m i smos de rechos y obligac i o n es que e ntr e e l man dante y e l m a ndata-

rio , c o n las m o dificaciones qu e e ste Capítulo intro duce", -

Estos auxilial'cs s e le s cambió de nombre e n el -

Proyecto de C ódi go de Comercio , aparec i endo e n él c o rno age ntes interrne_ 

diarios; categóricamente a quí s e l es niega la representa ción rec og i endo -

l a doctr ina de la d ife r e ncia tajante e nt re el m a n dato y l a c on1.i s i ó n .. Art. -

4 03 de l Pro y ecto de Código de C a rne rcio, -

"Los agentes interm.edi a rios n o tienen la r epre --

sentació n de sus clie ntes. G uien actu are corno apoderado perderá la ca-

lidad de intermediario s". 

Trataré ahora l o relativo a l a c onstitució n, a uto -

rizacio n es e s pec iales , re spo nsabilidades , c o nt ratac i ó n, p r o visión previa 
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de fond o s, Derechos y D e beres y Cesación juntamente con el mandato -

p o r ser figuras que tienen mucha sernejanza. 

l o ), Comisionista y mandatario puede c onstituir_ 

se mediante instrumento público o pr ivado y verbalmente, ya vimos l o s in_ 

convenientes que esta última forma a c arrea para la ejecución de l o come_ 

tido ypara legitimar su calidad de tal pero en t odo caso debe aceptarlo o 

rehusarlo ; la aceptación perfecciona el contrato. Puede e xistir la COITli­

sión presunta y se da por el sirnple hecho de haberse confiado a persona 

que públicamente os tenta el carácter de comisionista, si éste n o la rehu_ 

sa dentro d e l os ocho días siguientes a aquél en que conoció e l encargo -

que s e l e confió . .:. 

De manera se m e j a nte debe procede r el mandata­

rio que es comerciante y que n o de sea acepta r el mandato; el plazo para 

comunicar la no aceptación es igua l. S i después de cornunicada la nega­

tiva de aceptar el mandato, el lnanda nte n o hiciere nada, tendrá lugar lo 

prescrito e n el inc. 20. del Ar t. 125.-

11 El COITlerc iante que quisie re rehusar e l manda­

t o m ercantil que se l e confiere, deberá c omunicar su negativa al mandan_ 

te e n el plaz o m"as breve posible, quedando a pesa r de todo , o bligado -­

a practicar las diligencias indis pe n sable s para la c ons ervación de las -­

mercaderías que le haya n s i do remitidas, hasta que e 1 mandante provea. 

Cuando e l mandant e nada hiciere después de re­

cibir el aviso, e l comerciante a quien se hayan remitido las mercaderías 

recurrirá al Juez correspondiente pa ra que se o rde n e el depósito y cus-
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todia de ellas por cuenta de su p r op i e tario y l a venta de las que no sea -­

pos ible conservar o de las necesar ias para satisfacer l o s gastos ocasio-­

nados . -

La falta ele cumplimiento de lo que se dispo ne e n 

l o s incis o s anteriores, o blig a al lnandatario a la indelnnización de daños 

y per juicio s ". -

20). J\ut o riza cio n es espec ia l e s: El cOlnisio nista 

n e cesita autorización especial para vender al crédito , de l o c o ntrario -­

corre e l riesg o del c o bro y pago de la s cantidades pres tadas. A rt. 160 -­

inc. l o. 

"El comi s ionista qu e sin auto rización de l c o mi-­

t e nte hicie se préstamos , a ntici pos o e najenacio nes a p lazo , c o rr erá el 

riesg o del cobro ypa go de las cantidades prestadas , anticipadas y fiadas, 

p u d i endo e l comitente e xigirl e s u pago al contado , dejando a favor del -­

cO lnisionista cualquier inte rés, b e n e ficio o ventaja que resulte d e dicha 

operación. " 
S i tiene autorizac ión para esta cla se de operacio_ 

nes tiene qu e cumplir con l o preceptuado en e l Art . 162.-

!'S i el c omi sioni sta vendiese a p lazo con la debi ­

da autorización, de be r á, salvo e l cas o de c o misión de garant{a, expre -­

sar e n las cuentas y avis os que dé al cOlnitente, lo s nombres de l o s com­

prado res; d e l o c o ntrario , se entenderá que la venta fué hecha a l c onta--

do . 

Esto mismo practica rá e l c o misionista en t oda 
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clase de c ontratos que hiciere por cuenta de o tro , siempre que los intere 

sados así l o exijanll • 

El mandato mercantil exige autorizaciones espe- -

ciales en todos aquello s ca sos en que e l n egoc i o exceda del g ir o ordinar i o 

del mandante. Ar t. 124. 

IIEl m a ndato mercantil qu e contuviere instruccio -

nes especiales para circunstancias deterrninadas de l ne gocio , se presumi-

rá ampliado para las demás; y si sólo contuviere poderes pa ra un n ego --

cio determinado, comprenderá todos l os actos n ecesario s a su e jecución, 

aún cua ndo n o los espe cifique ll . -

30 ) . R espons a bilidades : En primer lugar e l co -

misioni sta es res p ons a ble de la s cosas que rec ibiere de acuerdo con la 

n ota de remisión correspondiente, a nien o s que se hiciere c o nstar las d i 

fe renc ias por m edio de certificac i ón extendida por dos comerciante s del 

lugar donde se e nc o ntra re; sus responsabilidades son la s de un depos i ta-

rio; si. tuvi e r e casos de l a misma especie que perten ezcan a distintos co-

mitentes, d e berá o bs ervar l o prescrito en e l Art . 16 4 y 165. -

A rt. 164: 1I L os comisionistas n o podrán tener e n 

su poder m ercadería s de una misma e spec i e pert e n e cientes a distintos 

d ueño s , baj o una misma marca, sin distinguirlas por una contramarca 

que designe la p r opiedad respectiva de cada c omitente ll, 

Ar t. 165 . - liCuando en una misma ne goc i ac i ón se 

comprendan especies de c omitentes distintos , o del mismo comisio ni sta 

con las de a l gún cOlnitente , deberá hacer se en l as facturas la debida dis-

tinción, indican do la s marcas y contramarcas que designan la proceden--
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cia de c ada rnercader Ía , y hac e r ro nstar e n los lib ros , e n ar tículos sepa ­

rado s, l o que per tenece a cada uno ". 

El mandatario debe c ump lir e l mandato d e acuerdo 

a las instrucciones recibidas y a falta o insuficiencia de e llo s de acuerdo -

a los u s o s del c orIle rcio ; es responsable e n todo cas o de l o s daños y pe r-­

juicio s qu e caus e a s u mandante. E stá suj e t o también a las respo ns a bili­

dades imp u estas en l o s Ar ts. 127 y 128 . -

A rt . 127. - "El rnandatari o s erá respo nsable, mie n 

tras dure la gu arda y c onservación de las me rcade rías de l m a nda nte , po r 

los perjuicios qu e n o sean r esultado de l transcur s o de l t i empo , caso f o r-­

tuito, o fu e rza mayor o vicio inher e nte a l a n atura l eza de l a cosa . -

El mandatar io de b e rá asegu rar contra incendio 

l as mercaderías del fnan dant e , quedando éste o bligado a sa ti sface r la pr i­

ma y los gastos; y sólo dejará aquél de ser responsable p or la fa lta y con­

tinuac i ó n de l segur o , si hubie re recibido o r de n for m a l de l mandante para 

n o efectua rlo , o si hubi ere rehusado la remisión de f o n dos p ara e l pago -­

de la prima ". -

A.r t. 128 . - "El rnandatar i o , sea cual fuere la cau­

sa de l o s perjuicios que ·s o br e venga n a l a s rIle rc ade rÍas que tenga e n su -­

pode r p or cuenta de l mandante, es tá o bligado a hacer c o nstar e n fo rma -­

l egal las a lterac i ones pe rjud iciales ocu r ridas y a dar avis o a l :cnandante". 

40 ). Contratación. El m a n datar i o es tá o bligado -

a dar aviso a l mandante inmediatamente , en cuanto hay a cump lido e l man­

dat o . El sil e ncio d e l manda n te s e pres u m irá que r a tific a e l n egocio . A rt. 

131. -
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"El mandata rio es t á d:> ligado a dar avi s o , s in demo ­

ra, de l a e jecució n del mandatar i o al rnanda nte , y cua n do éste n o respo n da 

inmediatamente, se pre sumirá ratificado e l ne goc i o , aunque e l mandata rio 

se haya excedido de los pode r e s que se l e c onfieren en e l lua ndato ". -

El rn.andatar i o n o p u ede hacer u so indebido de las 

c a ntidade s reCibidas , ni emp l ear l os en s u pro pio b e n e ficio . A rt. 13 2 .­

IIE ·l man datar i o de berá satisfacer l o s intereses d e 

las cantidade s perten eciente s a l m andante a contar desde e l d ía en que , -­

c o nfo r m e a l a o rden, la s de bía haber e ntr egado o expedido . -

S i e llna ndatari o d i straj ese de l destino o rden ado -

l as cantidades rernitidas, e m p l eán do las e n beneficio p r op io , r espo nderá 

a c ontar desde el día e n que l a s re ciba, de los dañ o s y p erjuic i o s qu e re ­

s ulten de la f a lta de curnp limie n t o de la orde n , sin pe rjuicio de l a acc i ó n 

crimina l, si hubiere lugar a e lla ". 

El c o m isio nis t a , c ome é s t e n o -puede c ontr a t ar -­

en n o mbr e de l comite nte , n o hay regulac i ón a l resp e cto ; vimo s y a a nte- ­

riorrnent e que e l contrate de c o m isión n o conlleva la representa ció n. -

5 0 }. Pro visi0 n previa de:; fo ndo s: . t ant o e l man dan­

te c o rno e l c omite n te están o bligados a pro v ee r al mandatario o comisio -­

nista d e l o s f o ndos n ece sario s p ara el c ump lim i e nto del e nca rg o . El c o -­

misio nista que n o r ec iba esta p r o vi s i ó n n o está o blig a d o a cumplir s u e n­

ca rgo , puede inclusive s uspende r la s i n o llega a ti empo dicha provisión. 

El mandata rio que n o r ecibiere l a p rovisió n de fo ndo s , p uede d es i s tir del 

manda t o , c o m unicándo l o a l manda nte. -

60). Deudas y Deber e s. El c o mis i o nista corno e l 
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m a ndatario tienen de r echo a que se les cubra l a remunerac i ó n c o rres p on­

die nte a sus servicios, el impo rte de los gasto s efectuados e n e l cumpli-­

nüent o del enca r go c on los intereses c o rrespondi entes . P,rt. 12 3.-

"El mandato mercantil n o se presume gratuito , y 

todo man dat ar i o tiene derech o a una remunera ci ó n p or su trabaj o . 

La remuneración s e r egulará por acu erdo de l as 

pa rte s , y a falta de es tip ulac i ó n, p or l o s u sos cle l a p l aza d o n de e l manda­

t o se ej ecute ".-

G o za e l Inan da t ario de los derechos de p r e ferencia 

o especial con s ignado s e n e l Art. 13 6 que a continuación transcr ibo : 

" 7 0 ~ C e sac i ón: " E l c o n tra t o de c o misió n quedará 

resue lto p o r m uerte o inha bilitación del c o misio nista; l a muert e o inhabi-­

litac i ón del co rnite nte n o re sue lve el c ont ra t o , pe r o clan derec h o a l o s he ­

rederos o r epre s e nta ntes de éste para revoca rlo . En cuanto al manda t o -

rn e rc a ntil éste termina po r las m i smas c ausas , y e n l as m i snl.as c ondicio ­

nes que e l mandato civil ll
• -
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CA PITU LO X 

CONCLU S IONE S 

H e m o s es tud iado en los capítulos a nter i o r es las 

distintas c ateg o ría s de a uxiliares desde dive rsos p u nto s de vi s ta; e n este 

c ap ítulo de las c onclusio n es me t o c a revi s ar e n f o rma gen era l l a manera 

corno l o s a uxiliares del c o merciante están tratados e n la l e y vig e nte y e n 

el Proyecto de Códig o de Comerc io , ha ciendo v er sus ventajas e inconve ­

nientes. -

Es de mencion ar e n p rirner lugar, l a inno v ac i ón 

que trae e l Proyect o de Códi go de C " mercio respec t o de la clasifica ción 

de agente en dependientes, rep resentan t es e intermediar i o s que fue una 

crea ción de la c omis ión redacto ra, p u es es t a clasificac i ó n n o s e e ncue n­

tra en ning una legisla ci6n del mundo . 1/1e parece m uy acer t ada esta divi­

sión de l o s agentes a uxilia res qu e s iguió l a comisión p u es aquí ya se di­

fe rencian cada uno c o n sus prop ia s funcion es . El Có d igo v i gente c o n una 

regulación antigua n o se tiene una n o ción clara d el depen d i ente (que es e l 

únic o que t rata ) ya qu e l a mayo r ~)arte de sus d is po sicio n es ya fueron de ­

r ogadas ; o tra rno dalidad que trae e l Pro y e cto , e s l a de lo s depen d i e nte s 

viajero s que actua lme nte se es t án rig i e n do únic;:nnent e por l o s us o s mer ­

c a ntiles ; una reglarnentación para este tip o de depen d i e nte s es urgente en 

e l pa í s . -
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En cua nto a l Factor u gerente , e l Proyec t o de Có_ 

d ig o de Cornercio ti e n e una reglamentación cornpl eta de s u s ac tividades 

que vue lve mucho más efec tiva l a regulación de s u l a b o r dentro de la em ­

presa ; e n cambio , e n la l ey vig e nte , c o rno l o hemos visto , ti e n e m uc has 

lagunas y una ser i e de dispo siciones que deberán ser derogadas para dar 

l e cabida a una nueva l egis l a ción. -

C ::- mpar t o e l criter i o de la Comi s ión redacto ra -

del Pro yecto de C ódi go de Comerc i o en c u a n t o recoH1e ndó la derogación 

de l os martilleros y corredo res, p o r hab e r s ido inop erantes; has t a que 

el paí s tenga un rno vimiento mercantil s ufi c i ente , será n e cesario regla­

me ntar adecuadamente a l o s " C o rredores ll
, que si juegan un pape l irn -­

po rtante en pa ís e s econ o m i came nte de sarrollados . -



-----73 

BIBLIOGRAFIA 

CODIGO DE COMERCIO DE LA REPU BLICA DE EL SALVADOR. - Reco-

p ilación de la C onstitución y Códigos de 19 26 . -

PROYECTO DE CODIGO DE COMERCIO. - Comisión redactora nombrada 

por el Ministerio de Justicia, integrada por los doctores Hermógenes Al­

va r ado h., Miguel A ngel A1caine, Roberto La Ta Velado y Julio Fausto -­

Fernánde z. Revista del Ministerio de Justicia, segunda época. No. 3 - --

1962. -

RODRIGU EZ Y RODRIGUEZ, JOAQ UIN. - Curso de Derecho Mercantil. 

2, t ornos - Editor ial Por rua, S. A. México D. F. - 1960.-

LA NGLE Y RUBIO, EMILIO . - Derecho Merc a ntil Español- T orno 1. Ca 

sa editorial Boxh- Barcelona 1950.--

GARRIGUEZ, JOAC UIN. - Curs ::) de Derecho Mercantil- Silverio Agui-­

rre T orre , Imp res o r Madrid - 195 9 . -

BOLAFFIO LEON. - Derecho Mercantil (Curs o General) Edito ria l REUS , 

S. A. - Madrid- 1935. -

LARA VELADO, ROBERTO. - Introducción al Estudio del Derecho Mer ­

cantil- Revista de Derecho - órgano de la Facultad de Jurisprudenc i a y -

Ciencias S ú ciales. - Univers idad de El Salvador- Revista Núrrlero 2 - Ju­

lio -Diciembre -196 5 . -



- - --74 

CODIGO DE .~. - Re pública de El S a lvado r - P ublic a d o e n e l Dia -­

r i o Oficia l Núme r o 22 - T o m o 19.1 .d e l 1;) . ue Febrero d e 196 3 . -
. ' ¡~ t~ ~:i 

SALGA D O S A NPONS, MJ\ NUEL. - EL MANDA T O - A N FORA -Ba r celo n a . -

~DE J . TENA , FELIP E: Derecho M ercantil M e x icano - V edición- edito -

rial P o r r u a , S . i\. - M é xic o -l967. -


