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Introducci

nto con el presente travajo, cunuvlir con un re-

quisgito acadduico, pero al wmismo tiewmpo lograr la oportu

nidad vmara exponer, aungue ern forma sencille, uno de los

ct

més controvertidos gue regula nuestra legislacidn

lercsntil vigente; v expreso que es controvertido, por la

e

variedad de zspectos legales que se exponen en la Seccidn
"B articulos 392 al 399 b: disposiclones que tratan de
"los Agentes Renresentantes o Distrivuidores”. Considero
pues de importancia, comenrar el presente trabajo expo-
niendo en el Capitulo primero. Lag nociones generales,-
concento y Hatuwralews Juridica, azf{ como los caracteres
de los Agentes representantes o D . stribuidores; estas -
bersonas van a ejercer su actividad mercentil, dentro de
un merco legal, el cual serd ¢l contrato de Agencia, ra-
zén por la cual en el Capitulo Segnndo expongo el concep
to, generalidades, elementos esecncialeg, naturaleza de -
las prestaciones que origina; contenido y causales de ter
minacidén del contrato de Agencia; pretendiendo haber 1lle
gado a plasmar una ides clara de lo gue es el agente re-
presentante o Distribuidores y sas demds gencralidades,
reservédndome las criticas gque podria hacer, para sbordar
las en el articulo pertinente; asi T umbién teniendo un -

conocimiento més o menos claro de lo que es contrato de
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engidn del tema trzatado, y cor

lesislociones del Zrea Centroamericina y Panamd el tema
referente 2 "los Agentes llepresentantes o Distribuidorea™;
expongo en el Canitulo Cuarto, la legislacidn comparadsa

P
3 Ral

£

5

de los digctintos Jes C
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y por razones cbvias, la
tulo sufre algunas altera

previamente =vu exnlica

ar el tregsen

trabajo,

cual se refiere a las conclu
llegado, aespués de la ex
los cince capitulos

.clones

cidé.

DO

entroamericanos y Panamd; en el
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las opiniones de Industriales

tanhién la escasa jurisprudencia

el desarrollo de este Capitulo
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12 compreisidn gencralizad:

ecate Capi'nlo, tyatar do egoogar aunjque gea

BEs La meprueentoelin f u r oo euande un Lndividuo e~

en nombre de otro, de modo gue
el negocio se considere como ceéleprado directamente por -

eolte nultimo, ¥ los derechos v okhligaciones emergentes del

acvo celebrado por el representante pagan innedistemente

al renresentadn. s imwortante sedelar la diferenc

) ; 3 by .
Rre ajend, v la reslizada en lnweres o

por cuenta ajena; actunr vor cuenta ajena (en interés aje

ne) sigmifica actuar para
otro, aungque ia actuacidn ge realice ean nombic propio.dc-

tuar cn

racer saber al tercero a -

quicén sc dirige una declaracién de voluniad, que la actua
a R TP - = ) e - L & -
clon viende a wincular a otwe, sungue en dltimo andlisis

9

- . . e . 1l rd .
n_"'f‘aj.'.:d.-'.L veniy a saltisleacer un interés propio,

o ¢3 de la esencie de la representacidn gque el repre

gentantve acwie en interdés del representade, aunque déote -

no conocio

neral y sistemdtica de la represantac

cidn se fud adnitiendo de manera paulatina y fué en los -

J

n ¥y por via de excep
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luntad del representanic produce susg efectos juridices di-

rectemente en la persona del representado. Para Rocro: FlLa
a la ¢ viritud al-

suien emite una declaracidn de voluntad para realigar un -
fin cuyo degtinatarioc es otro sujasto, de modo gue hace co-

noeer a les terceres a (uienes va dirigida esa declaracit
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de voluntad, que él actia en interés ajeno, con la co
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cuencia de que todos los z2fectes juridices de la declara-
Hephn sudeto

rior ze deduce que

a los actos
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1uien

neg de mero conccin por ejemplo cuandc alg

se notifica de almin hecho capaz de producir cfectos juri-

dicos, con 1la consecuen de gue ese conocimiento se con-
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sidera adguirido nor otro, De la representacilin se puede -
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dar verias clasificacioncs, »f nte se dis-

- i T ot - b Bigim g dp Al el ol A A ATy
tiraue 13 rresentacidén propia y la Deoprcsentaciodon 1mpro-
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cuando el sujeto de la declaracidn de 17 oemite -
como voluntad propia, ¢s declr sin invocax que lo hace pa-
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ra servir wi interés ajenc, ¢l negocio se efectua en bhase
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se puede mencicnar: la

etc, 13 renresent

recta o propia se da cuando el sujclo de la decclaracidn de

volurtad, al celebrar el ncgocic emite su volunsad cn nom-
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bre del sujeto del iatenén y todog Loz efectos jur

del negoclo ecatran dlirce amente ¢ on

Ificoeldr de represeiataclon que es: la represen
tocd AT L = A = g e ek R A o 3 4- & &
acior iejel ¢ necoearla ¥y la renresentacion voluntariag, ¥

Prina 21 un ordena-

cn la voluntad del

representado; en cuanto al efecto de la representacidn es

importante determinar que existen dos esferas completamente

ntes que son: la gue se creca entre represcntante y -

repres

ntade en virtud del otorgamicnto de2 la representa--

cidén, y 1o que sc¢ origina en virtud del negocio que -
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a Iformular on nombre de su -

volunita

reprosentado Tntre las fucntes de

la rey

vlico o Privado,

Privadeo la repre
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nir dc¢ relaciones Juridicas distintas como las relacione
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de familia, Llocacidn, cranion de n ste.
03 tes do comer-

1uwe de modo indepen-

0 varios
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rireio cuarndo exponc el
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tes dependientes,
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agentes se

fundamen

almente,

dientes, ‘persona encargada de nromover en determinada pla

Za negocios por cuenta de un principal, con dom
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o Juridica gz, en forma continua, cor 0 Sin repred ;AClon
lemel v nediounte combtrnto, Ao de desisnada per un prircl

pal para la agencia representacidn o digtribuciodn de

05 productos o servicios en el pais? Art.392 C.Com; ¥
0os asentves intermediarios, gue no obligan a las par
re si., v el ejercicic habitual de la intermediacidn re--
re 8i, v el ejercicic habitual de¢ la intermediacidn rec

quiere de una autorizacidn de la inspeccidn de las Socieda

deg nercantbil

1tz obra con repre-

sentacidn, debera presentarse ante terrcoros como tal, como

contrato de

negpeios: do 7o exlis

cpresentacion, la ley pre-

mite prudenciel de la repregscntacidn

°

La terminolosia Agente ¢ distribuidor,

wWolals

tiene su base dectrinaria y lezal en el andlisis del obje-

to del ccntrato de ¢ de dicho contra-

1

to ¢s la promecidn o explotacidn de un negocio de una rana

determinada y dentre de un terrwitoric determinado; o la -

distribucidn y represe de determinados productos y
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la dis

tar un negocio ajeno, pued

tribucidn; el agente repregentante o distribuidor de con-

formidad a nuestra ley puede actuar con represe
sin clla y mediante contrato, comoc se puede comprender,ia
ley esiablecz tres formas de actuar de log agentes, gue -
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. T e A acT T a0l OF 3 0ro)
la 3in representaciodon legal,

se lia expuezve la Jorma que opera el agen

e con Iepresentacidn en virtud de dicha fi y se ha -
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5ion que gc¢ tience entre el mandato v la represca

que

trato
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conn la obli AN S i a su agenciado
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o principal, ya g.c¢ éste counfls en s. agente, Se pued
; . y Tt A 3 ] P P e

poner entonces, que la responszbilidad en gque actua o

rre el acente con renresentacidnn ¥ el agente sin repz

tacidn, es ura reczponsshbilidad que se puede ginvetiza

[=F

’ . 7

lo gigudente: el ggente gue actiz con representaclon,
"2 necesariamente que cumplir el ercargo, dentro de

s

iimites Tijados, por su principal, o dentro del giro

=3
(5

dinario de ¢u negocio, responde ante su representac
ta de la culpa leve, y no «nte terceros y cuvando exce

de los 1linites fijados, por &l princivsl, responders

tercero de puenas fe exenita de culpa y en tado cLso an

<

acenciado a guiern dichos actos no podria perjudica

w

u
cuande se trats de un agente sin representacidn que c¢

trata a nomore de otvro, respondsra ante tercero de 1o

perjuicios, que ocosione con s actuar, tanto al terc

como 2 2u presunto representado

Considero qua siendo el contr-ito de .igencia, un

trato de colsboracidn v cuyo objetivo es tretar de de
liar en la mejor forna su encargo, 5 de impoxrtancia
de tratar de definir en una forma bastante oujetiva,

2icidn del azente ante su principal, ya sea que este

e eX-
incu

egen—

Cooern

Ter

i.)

los
or--
o hag
da —
ante

te -

Ty -
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pro

metido o de su valor, con la respective indemnizacidn Ce

con

Sarro

0

ila

6
e
jo

agcn-

te actle con 0 gin representacidn, pero cn amtas formas se

va a2 tener un comun denominador ‘'la intulto personae’

decir la confianzs personal que el principal les ftiene.



1o exponer el concepto doctriiarioc de amente de conercio
miendo éste er térmirnos generales el que se dedica o ges-
tionar negocios ajenos, "ero gue se diierencla en cuanto
a la forna y rezlizacidn del eincargo.

Agente Representante o Distribuidor: son aguelias -
personas naturales o juridicas, cue zctlan en nombre pro-
pio, aunague en provecho de sus principales, no son cnplea
dos, ¥ ejercer libremente su propin actividad, sin mas 11
mitaciones que las impuestas contractualmente, de confor-
mided a nuestro Cdédigo de Comercio, Lrt. P2. "igente re-
presentonte o Distribuidor es la persona natural o juridi
C-. gue en forxma continua, con o sin reprecentacidn legnl
iante contrato ha sido designado por un principal »a
ra la aprencia representocidn o distribucidn de determiin-

dos productes o servicios™,

e
L

) Maturaleza Juridica del vinculo que une a los agentes

con su principal.

Tr.tar de determinar cual es la situacidén juridica
de los agentes representantes cor su principel, es mi co-
I

metido, ya ague realimmente los azeiites representantes forman

una especie de los agentes de comercio, yaz que como lo ex-
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dificultnades de formacidn, va gue a veces el principal al
encargo le da coracteristicas del wandato; y a veces el a
gente goza de renresentacidn, siendo por lo tarto una fi-
gura distinta al mandato, a Jjuicio del tratadiszta Smilio

Langld Y Ruovio. "4l Axente es un verdadero comerciante,

supordinado, ya 2ve cuando orgsnige su agencia, este comer
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plotacidn del negocio, que cuentz con sus medios v con -

He [

1te, kesulturia tal vey aparentenen
te contradictorice, considerar al agente representante o
distribuidor como mandatario o comerciante, pero no es a-

ente eg Titular de la agencia, trazba

si, porgue el

a en

u

nonbre propio y llegs a constituir una profesidn habitual,



riecesariamente que ejercex wcltos de comerc'o y por

sdndose en tal forma a la teorfa cldsica subjetiva que con
siderd al comerciante: 'coro el homkre que hacfa del comen
cic su prorfesidn habitual® (Introduccidn al nstudio cel -
Derecho Mercentil, Dr.lioberto Lara Velado, pdg.l7); al gue
rer determinar la naturzleza juridica, existen varios su-
puestogs particulares, que vendrian a confundir o alterar
el contruto celebradeo entre el agente v el principal.

Dada la naturaleza del agente representante o distri

buldor, y fiel a una de las caracteristicas mds importan-
tes, el agente no siempre tretala para una sola persona o
principal, lo normal ec que trzbeje para varios principg
les vy entonces los lazos cgue losg une a dichos princina-
les, pueden diferir bastonte, adends puede suceder gue -
¢l principal seilals al azente, une plara o zona territo-

rial; en la cual el apente va actuar o tr=tar de deszarro

s
|

llar su encargo, y esto vendria a generar derechos y obli

J
gaciones para las partes contratontes, asi tenemos que el
agente recibird remuneracidén de negocios realiz.dos por

N

¢l principal, en la circunscripcidn territorial, asignoda

con anterioridad al agente, ya gue éate zoza de exclusi-

vidad en cuvanto la realizacidn del negocio jy su remunera
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cibn, la doctrina eutzllcce, ¥

de darle la interpretacidn debida, que el agente represen

tante o distribuidor,

yer rohustes de lo gue se afirma, transcribo lo que mani

i Fal SO S ey 7 s = EPACE SN + = [T Y - ~
al refzrirse al L elte FYenlenghitanlTd Alees ”.LO.,/ no €8

xiliar (dependiente)

fiestz ¢l t=stedieta Ltubie Langle, Tomo 1, paz.773 ¥ cue

es un comerciante =zutdénomo, para ma

s, culebra contrato por cuenta del prirx

cipal, perc ni le estd subordinade, ni exteriormente sue-

le representarle para estipularlc en nombre de aquél ¥

blizarle, por otro lado, wusde servir a distintas empre-

sa3, ¥y sobre todo en contraste con aquel factor, depen--

diente,

M

empresa, .1 fin, contrario al viaianie de comercio, tiene

residencia fija en una plaza. 2o0.; Tampoco es u

1 media-

dor en el sentido técnico de la s.labra, sino gue es in

termediario ocasional, que merced a un negocio juridico

originalmente, unilateral, se encergs, sin compromiso,

7

de coadyuvar a una sola operacidn (o a varias sucesivas

pero consideradas en singular) mientras que el agente

oresentsnte o distribuidor, se liga al principal median-

te un cortrato, gue le sujeta a la obligacidn de presta

le un servicio estable, continuado; asimismo, cuida uni

5

S I . . .
Ttc. €8 por =i comerciante, titular de su propia

Y

O-

lateralmente del interés de su mancdante y no del de ambos

contratontes.lar: ceoncluir, se puede determinar, con una

mayor objetividad, y bvasdndome en el numeral primero de

se comprende al trutar

=]
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la exvosicién de Iwbio Langleée, el ezente representante o
P 3 ‘] - e, o
distribuidcr es un comerciante, de a2cuerdo a la teoria mo

7z
£

derna, sein lo expone el Dr.Lare Velado, en su lihio In-
roduccidn el eztudic del Derecho lHercantil, pdz.l7, y en
lo pertinente dice: "parn la teorfs aoderna, comerciante
es la persona titular de una eipresec umercantil, o sea se
es comerciante nmientras se tenga la titularidad de la enm-
presa vy se deja de serlo tan pronto se enajena dicha Li-
tularidad."idends de ser comerciante, son auxiliares auld
nomos de otros comerciantes {el principal), gue en forma
independiente v sin eatar vinculado cor é1 (el principal)
por una relacidn de sudordinacidn, actien generalmente co
mo intermediarios y trabajan para su propio peneficio,aun
gque con frecuencia pueden obrar por cuenta del comercian-
te principal, pero tal circunstarcia, no leg inhibe, que
desarrollen su ectividad, conservando su libertad de ac-
cidn y a su propio riesgo; los beneficios que obtengan de
su intermediacidn, gque consiste por lo general en una co-
misidén o porcentaje sobre el monto de la operacidn reali-
zada, les pertenece a titulo de lucro gunado mediante su
trahajo profesional. n sintesis el vinculo es contractual
el cual genera derechiogs v oblicaciones para ambas partes,
la naturaleza de tel vinculo se asienta en la actividad

mercantil que genera dicho contrato.
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cluir por si, pero a nombre y por cuerta del principal.
1l empresario recurre por tarto, a los agentes con obje-
to de crear, conservar o ampliar la clientela propia de
su establecimiento, esta ceclaboracidn que presta el agen-
te se caracteriza respecto a la de otros auxiliares,por

las siguientes principszles ceracteristicas: lo.)-Ll agen-

te desarrolla un trabajo continuado y estable: porque su

vinculacidén con la ez continuada y estable, el a-

cente no se limit Zar oner.ciones aisladéas 1 oca-
sionales, sino que coopers con los nesocios del enpresa-~
rio de maner:s permanente y duraders, la estakbilidad del

fncargo no implica sin emhbar ién alpuna de depen-

iZl agente desempeila zu trabajo -~
de mancra organizada y autdnona, el agente es titular de
su propia empresa y la prestacidn de su trabajo no se re
liza de modo subordinado; de alli, que no esté ligado al
cemoresario principal por un contrato laborel, sino gque -
por un contrato distinto, el contrato de agencia; joo)—gl

gente representante o digtribuidor puede operar con eX-

clusividad para el principal (cuuando éste le garantiza -




vidad para la couresa (es el caso cuzndo el ajeite Se com-
promete a promover productics de la enprea:. solamente, vl
vente coa exclusividad de zona, 3 comin gue se le garan
tice une retribucidn, ain sobre aquellas owveracionss e€il -
lax gus ne haya intervenicc por haberse formalizado en're
el cliente y la empresa en una forma directa, el negociog
esta comisidn es la que la doctrina denonina comisidn in-
directa, por contraposicidén a la que se devenga cuando el
pedido se cursa por rediacidn del propio agente., Segdn lo
que he comprendido del teror liternl del inciso tercero -
del Lrticulo %95 Co. Com. la cldusula de exclusividad es
gotestativa. Ln conclusidn los car=zcteres del Agente Re-
prescnltante o Distribuvidor, son los que lo distinguen

cegariamente de los demds sgentes de comercio,



Capitulo Segundo:

Contrato de Agencia

a) Concepto y Generalidades.
b) Elementos Esenciales.

¢) Naturaleza de las prestaciones
que origina,

d) Contenido.

¢) Causales de Terminacidn,



sre 1llesar o determiner el ceorncepto del contrato -

nGirc, aecezariamente tenZo que Telirrir, aurgile sea

en meteria civil, va cue értos col losz mercantiles difie-
ren pero no en lo fundamentals; tcl como lo dice el trata-
dista Cexvantes Ahumada, en su libro de Derecho iHercanti_,

teina 461 v siguientes '"no existe dilerencia alguna fund:

4dnica de tno v otros contr..—

ot

mental en la estructura o1
tog, lo gue explica segun la tendencia a la unificacidn
de las normas sobre esta materia y el losro de tal unifi-

cacidn en las digtintas lezislaciones™, la lesgislacidn ci

tancias accidentales, cunndo el contr.to adculere la cali
caa mercq:ntil, Fero no existe diferercias escenciules, por
t nto, esta parte del derecho mercantil, o sea el Derecho
de los contratos de comercio, debe considerarse como com-
plenentaria de la parte correspondiente del Derecho Civil',
Ue tal Torma fque sepin nuestro Cddigo Jivil, en materia -
contractual se Trazan las sigulientes reglas generales: —--
Art.1416 Cécigo Civil "lodo contrato legalmente celebrado,

es oblipatorio pora los contratantes y s6lo cesan sus cfce

tos entre las partes por el consentimiento mutuo de éstas



1
|
N

!

or crureg lassles! Mo~ carntratios deben cjecutarsze de

buens fe y mor consizulienie obligszn no sdlo a lo que en -~

ellos se express, 9ino a todws las csas gue emanan rreci

savente de la natur.lezns de la obligrecidn, o gue por ls -

ley o la costunbre pertenecen a ells. 'Estos principios -

aue ze regulan en los contratos civiles, ez de estricto -

cumplimiento en el campo del derecho mercantil, y cornlle-

va ciertcs requisitos a lor cuales se deben celllr las par

tes; en algunas ocasiones, la ley exize cue las manifestia

ciones de voluntad se hagan de ciertas merneras pero natu-

ralmente de materia mercantil, y en esta materis las decla
raciones dz voluntad, pueden ser de dos maneras: lo.) De-

claraciones unileterales, o sea aguellos actos de voluntad
de una sola persona v los cuales producen efectos Jjuridi-

cos, y que tengan contenido patrimonial: 2o0.) Declar .cio-

nes de voluntad contenidas en contrato bilateral o multi

lateral, en los cuales concurren la voluntad de dos o més

vartes, como yz se dijo anteriornente, todo contrato mer-—

cantil debe tener contenido patrimonial. s de comprender

entonces, gue vor la lmportancia del contrato de agencia

£

ra’icc mercartil, este contrato se celebre en -

vt
o
D
!
&t

forma cscrita, lo cual se deduce del andlisis de lo= ar-
ticulos pertinentes, ya gque la forma de celebrar el contre
to nuestra ley no lo dice de mantra cxpresa; de tal manere

gue si el contr.tc de Agencia sge celebra en forma cscrita



ni se insecribe, sv sancidn no e3 otra gque 1la de ser cponi
ble a terceros de buena fe y come consecuencia de ello a-
rente y agenciado responderdn solidariamente de las obliga
ciones gue emanen de sus actuacliones.

necesario hacer énfasis en lo siguiente: el con-
trato de agencia comercizl a peser de ser un contratc a-
plicable en la prdctica, con mucha frecuencia, nuestra le-
gislacidn mercantil, hasta hzce muy poco tiempo lo ha regl

lado, pero no de una manera ampliiz y consistente legalmen-

te, sino mag bien lo hice en vna forma terntativa a manera

de ensavo, asi tenemos disposiciciies como el articulo 393

Ve

C.Com, inciso primerec, que expresa wis que todo la indepen

n

dencia del agente representants Digtribuidor dentro del

o
@]

contrato de Agencia, pero no define éste:; el Art.397 dice:
"el contrato de Agencia-renresentocidn podrd denunciarse
por cualguicra de las partes, por escrilto, con tres meses
de anticipacidni®., Ohsérvese que c¢ste primer inciso, tam-

poco define, al contrato de agencia; sin embargo, puedo

intentar dar un concepto auxilidndone de lo gue dice 1a

Doctrina y la ley misma, y en consecucncia el contrato

el
—
»

Agencia es ajue manifestacidén de voluntad, que en

forma escrita y con efectos juridicos celebran dos pers

|o

nas navurales o juridicus que en el transcurso del con-

trato se denominan Agente representunte o Distribuidor -

-

y Principal o agenciado a fin de promover o distribuir -
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g ¢ ¢l poais. 71 =laborar esa deiini-
retivo, trstar de Lacer una diferen-
iones: Jdxplotar, promover y distri-
conterido diverszy, tal como expresa -
a el la pégina £7 en adelante del i-
1" vy dice "Explotar significa sacar

o de un negocios fromover: se rellere

haciendo las diligencias conducentes

Vs

<
v

Distribucidn: es dividir, renar-

lente. L3tas expresiones tienen en co

es la intermediacidn: sieupre se esté,

armedio de algo, lo que aplicado

comercial nos de el aue se obre

1 la

ellio enc sido considera

o

gue pertenecsz al 2énero del nw

~n

ercial, cuando un producto se distri-

princi existira cuando la dis

nanera diversa, por wanto no todo -
arente comercial, sdlo lo serd quien

tro y actie de manera independiente y

les del contrato de Agencila.

del contrato de Agencia comercial,

elemento es de la ezeucia

nor lo que se vuelve -
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un inperative detormirar su corienido y alc:nce en 1
lacidn jurfdico-comercizl, el cual supone un acusrdo de
voluntades ohlisadas por un contrato gue genera obliga-
ciones y derechos para las partes, es decir, existe una

relacidn de dependercia que orizina en la agencias comer-

cial una indepeadencia para el arzente. Pero esa indener-

to al agente, no en cuanto al -
prineipal, ya que se¢ manifiesta e¢n el desarrollo del obje

to del contrato y 10 necesariamerte en el dnimo del agen-—

W

(

te, va aque écste tiene que rendir informe s=obre la labor -
realizada, salvo laz limiteciones convencionales o lega-
les, el agente Tiene litertsd pars actuar cen el comercio,
teriendo como tnico fin, cumplir con las obligaciones pa-
ra con su principal asumidas a la celevracidn del contra-

to. Por tal razdn el azente podrd

D

o

mplear personal para
explotar el negocio, celebrar uctes jurfdicos, realizar
camparnias publicitarias y en general todos aguellos sctos

necesariocs para el desarrollo del encarpgo: el elemento in

dependencia también se manifiesta en la inicialiva del a-

para poder realizar, cualquier actividad
lleve a obtener mavoresz utilidades al principal y para s7i
mismno, y é3ta capacidad de iniciativa tan iluportante en -
el comercio, moderno, serd un Tactor importante para que
el agente y principal se vinculen juridicamente por medio

de un contrato de m~encia. No serd dificil afirmar que el



contrato de ajenclia comercial ¢s "intaito personae’ desce
el punte de vista prdctico, ya gque las caracidades gque Dpo-

)

sea el asente ¢ se preswna gue las tiene, dan un incentivo

w
D

a la vinculacidn juridica, wues seric absurdo creer, que
un comerciante va a buscor a una persona extraile e inex—-
erta nara celebrar el contrato de agencia por medio del

.

cual le estard dando la represent:zcidn vy distribucidn de

O}

su negocio en determinada zona, la inicietiva pues, esg
cidn, que implica actuar en forma independiente, esta ca-
racterlstica gque forma parte de la esencia del contrato,
es la gue garantiza a la relacidn de las parces contratan
tes en el contrato de agencia, un orderamicnto diverso -
del que regula la relacidén laboral, diferencia gue es més
claxra, cuando los contratazntes son perscnas
que la lecislacidn laborcl excluye a la nerzona juridica -
de ser tr .bajador. No se puede prestar a discusidn, una
sible velacidn jurfdico lnboral, entre las partes en el -
contrato de agencia, cuando son nersonas Jjuridicas los -
contratuntes o el agente tiene la calidud de persona juri
dica, considero que el elemento esencial que ha de servirv
para diferenciar la relacidén laborel de La rercant’l, ha
de ser la ley; se pueden analigar las relaciones juridi-
caz de un contrato mercantil y de un contioato lavorwl, -
en la relacidn laboral se origina una continuaca denenden

cla, es decir, que entre el patrono y trenajador existe



s

una relacidn de subordinaciodon del trabajador al patrouno,
la doctrina tiene ya estipulado, que ez de 1l csencia del
contrato de trabajc la subordinacidn, y siemnre que esta

i t £ : = ¥ ~ ey e 1y )
existo, oo estd en presencia de un contrato de trobajo,de

1 pale oot ~ An dara ) 5 114
L0 C < D S2i'a @4 0 de deirccCl COIlurl, { 10

la relacidén gue se origina de un contrato de agencia, don
de uno de los elesentos esenciales a la egencia del con-
trato es la indevendencia, la cuul se contrapone radical-

mente a la subordinacidn, el agente c¢3 un empresaric autd

nomo tantc téecnica como administrativamente; en cuantoc a

la remuneracidén, existe mercada diferencia entire el agen
te v el trabajador, va gvue la remuneracidn dcl agente,no

tiene un contenido social, mientras que la renpuneracidn -

o

del trabajador, si tiene un corterido socisl, y por lo tan
to legalmente se vuelve irrenurciabtle y 2u renuncia es por
excepcidn; en combio la rewuneracidn d1el agente comercial,
s! puede por principio genersl, renunciarse,

La diferencia entre el contrato de trabojo y el con-
tratc de agercia, son varias, asi como las similitudes,por
lo gque s8¢ poede afirmar, que si el elemerto lrndependencia
lesapaerece, una relacidn mercantil pueacs degenerar er una
relacidn de cardcter laboral, cuando el problema surge a
nivel judicial, serd el juez el gue dirima la situacidn.

©1 ur.a misma persona natural, pueden concurrir simultédnea

mente dos situacionesg o relaciones, una mercantil emanada
.”A LEHT?

A DI



del contrato de agencia, y ovra de ©i o laboral, que -y

gue saher diferenciar en cada caso concreto.

M J 3 - = L igpe : 4 N = 2 o - -
stan lidad: es un elemeito eseucial al contra-

- k =
zi) g g

to de agencila, v e3 de carédcter objetivo, eg decir gue ge

forma irequivoca como mecnifastacidn de voluu

L
&
‘L_l .
'_l

tad del princinal y del asente, ya que ¢l agenciade asnhira
gue su ogente desarrolle el encargo o el objeto del contra
to, de manera que le produzca las mayores utilidades, por

a7

tal motivo egpera que el wugente, cuier obra en forma inde-

pendicice, snlvo las liviitaciones contractuales o legales,
actie de uns mawners continua tanto en el espacio como en -
el Tiempo; gue ro se limite a estudiar un mercado, una po-
sibilidad, sinc que avude a la formacidn del contrato, ague
Udsque la wejor forma de vinculacidn, v que =i tiene fa-

1

cultad para ellio, culmine 2l negocio. En consccuencia, el

z
+ 8

agen rar eza c=2sabh’llidd a través de ciertos
conductos, lales como la aperftura de locales, contratacidn
de personal, motivaciones publicitarias, secleccidn de -
clientela, etc. la ley, pues reconoce la estabilidad como
parte esencial de la agencia comercial, vy protege al agan-
te de la terminacidn intempestive del contrato por parts
del ageuciado, a través de la indemnizacidén de perjuicios
v sarentiza al agente en casc de terninacidn del contrato

nor culpa imnutable al principal, un minimo pecunario que



se considere justo, en ese Iomma 1o estipula lestra legis
lacio I cgtanlecer e el articulo 397 C.Com. los e.ectos
¢ la indemnisracidn. 2 egtabilidad cialnente se maiil-
fiesta an la conti dad d» les releciones de T1po co.ner-
cial envre assate ¥ ncloals si bien es clerto que warf
centinuidad del viaculo entre contratantes, mientras el a

cuerdo se encuentre vigente, la egtabilidad del agente co
mercial no sélo abarca lo que cmana del contr to en si, -
sino gue se reficre a aguella que surge a la realizacidn

del objeto del ccnirato, puesto que el agente, para desa-
rrollar su obligaciones requerird dz elementos gque sdélo -

eatorda ern condiciones de adgquiriy o poner al servicio, -

cuando encuentre una base que realiente asce;ure su actuar;
el agente no obra para un encargo ¢ negocio determinado,

sino que realiza negoclos succsivos, por ejemplo: si la o
bligacidn del =zente es la de distribuir un producto de-

terminado, - una zora determinada, se entenderd que pue-
de poxr su nwopla cuenta realigzar tode serie de actos. co-
mo contrataczdén de personal, seleccionar clientela, etc.y
ernn oeneral odos aguellos actos que sean Utilesgs para rea-
ligar su ercrrgos tankien podemos apreciar la estabilidad
por 12 calidad del agente; asi, si quien obra como agente
comercial <3 una persona juridica, cuyo objeto social es

el mercadeo, podemos presumir que si se le va a encomendar

la promocidn o distribucidn de un producto, lo va racer -
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deres especlales, etc. y se

aspectos celebrard o no el

en igual forma la estabilid

gue se desarrolla el objeto

en las actuaciones e el

gqu

creditar una marca, ya para

venta

un producto.
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ividad,

: gz gl fian por €l cusl se aa
riiica, mientrac gque 81 ge tra-

sureciar si de

negocio pactado; ¢l agente

niendo como base los fac-
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Lel

-mino de duracidn, po
odn congidere el agente estos
controto de agencia comerciel,
ad se va acentuando a medida
‘¢l contrito, y se reflejars
rente vealice,

8‘__

va sea para

obtener mayores ventaojas en la

cidn esvleotacidn: Los

e

prieros
tambhién de

genicral 7

(]

mandato
promcver o =2xplo
la diferencia e

o espe

negoc

Gz

mitando a una simple ejec

mo acontece en el nandato,

mercantiles,

ancarga

acionaccy, 0T

como ecorte

la coricidén el

; embargo,

Lo nesocios determinado

apecifica de la agerncia comer-—

cie de mendato, ya que cuando -

a su agente para due le

ic determinado, no lo eatd 1li-

idn de uno o ndas actos, tal co-

v la comls 5

= fau}

ién, sino que su en-



cargo abarcard la promocidn de negccios sucegivos, nasta -
obtener uraz adecuada cxvnlot.cidn del fin propuesto, fin gu
s comin vera agente y ocrinecipal ase para 1 counera-

cidn, situmciones éztas guz el agen se encarga de ha-

cer ¢ recuperar i mercado. L1 encavgc de la promocidn de

.
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del misno, iwplica necesaria-
mente una modalidad de intermedizcidén diferente a ia del
mandato y la comisidn., =n la agencia cemercial la inlerme
diacidén no es para uno ¢ varios actos, sino que va forman
do una cadena a través de la cual se persigue viacular -

una clientela, acreditar una mrrea, ampliar y mentener -

constente un mercado, cosa distinta el mendato, ya gue

@]

%

lag relaczones entre mandataric v cliesunte es ocasioral ¥

esporddica, ya cue finalizado el &nc.rro, termina su re-

lacién con el mandante y cliente y en el contrato de agi.

< o

cia aun después de haber terminado dicho corntrato, versis

ten sus efectos, como el buen nombre de un procucto, la

o

clientezla, gue sglguen revortando heneficios, para el prin

cipal,

3 D) " B 3 H 1 I o
4) Foxr cuenta de otro. Bste elemento esencial no se

contrapone con el clemento de la independencia, puesto -
que éstn se relacicna més con el desarroilo del objeto -
del contravo, es decir con su ejecucidn, mientras que el

obrar por cuenta de otro se refiere a la vinculacidn Jju-



-
'—20—
rfdica entre agentie 3y principsl; £ este elemento wesaparg

ce, el contrsto de ageicia degeners en otrae clase de con-

trato que bien puede ser tirico o atipico, sl

D

1l agente -

10 cetd obrando por cuenta de otro, que precisamente eg ~

el agencialdo, su relac dn juridice no serd la de la oger-
cia. Cusndo un comereciante adguiere directa ¥y riddice-

mente mercancias de otro para venderlas, no ge estd ante
un contrato de zzencla, a pesar de que ese comerciante -
promueve y distribuye la rercaderia adquirida ya que el

elemento "por cuenita de otro" ha desaparecldo; esg necesa-
rio diferenciaxr en forma taxativa los términos "a nonbre

de otro® 7 "por cuenta de otro" en los dos se pertenece a

la intermediccidn pero sus efectos son distintos, ya gue
el obrar en nombre de otro siempre implica irntermediacidn
con representacidén, mientras que cunndo se indica que hay
un intermediario que obrza en su vpropio mombre pero por -
cuenta de otro, tratiéndose pues, de aspectos mercantiles,
cuando se obra a uombre de otro se da aplicacidn a la re-
gla general de la intermediacidén con representacidn, y -

cuando se actlda por cucnta de otro, sd8lo se estudiurd -

los etfectos de la intermediacidn sin reprezentacidn.

c) liaturalezs de las pregtaciones gue origina:

Requisite lecal, onda la naturaleza del contrato,el

e

brincipal debe ser un comerciante-empresaric y el agente



un comerciante, rolacidn tuwe 3¢ devermina como mercantil,
;7 la relacidn patrimonial orizinadsz ¢r el contratc,carcce
de un contenido social, s no que se rellere a relsciones
pursaconte individuales gue por rezla general sélo intere-

zan a las nartes, asdnliose entonces ern la autonomia de -
la voluntad, las rartsc gue concurren a la celebhracidn de
i contrato de agencia, pueden renunciar a sus beneflicios,
va que 1o se estd protegiendo a una clase social, como ma
terie laboral. o se puede confundir dos situacioncs de

naturaleza juridicamznte diferentes, la mercantil la 1la

v

Re

oy

boral, por el hecho de que en algunas disposiciones 1le
les tengen aloin parecido (en lo gque se refiere a la ter-
minacidn del contrato y a la indemnizacidn) no se nuede -
afirmar gue en lo merc=ntil copere la irrenunciabilidad de
los derechos; en cuznto a esto se refiere. 'n materia con
traoctual 7 en especiel, en nateria mercantil, por su mis-
me. Tuncidn de la practicidad del derecho, no son lag per—
migiones sino las prohibiciones las que deben ser expre-

Sas; ¥y en rninguna pars

[¢5]

las normas de la agencia comercial,
se da a entender que no se puede renunciar a la prestacidn
pecunisaria, de T2l manera que en la referente a las pres-
taciones pecuniarias, en la agencia comercial, podrdn con
venir una remuneracidn menor, igual o mayor a la que po-
dria estar legislada en Torma general, vy aun es mds, DO-

drfa el titular del derecho renunciar a dicha prestacidn,



.ero con wregoecto 2l tercew irciso del articulo 497 del
. de Com. en adelante, considero gue no e3 renunciable,
no por sar una prestacidn de caricter socicl, zinco que -
e la proteccidn gue la ley en este caso quiere dar al
sujetc gue se ve perjuficado por la otra parte al tomar-
g8 una decisidn injusta. Renunciar a tal indemnizacidén, -
que responde a un principio general del derecho, seria de
jar que las partes regularan algo que atsaiie al orden pé-
blico.

Ubservemos que hay diferenciag ern le terminacidn del

contrato del Art, 3923 y la te:

|4

ninacidr. del contrato deter-

minado en el Art.Z99, con responsabilidad para el princi-
val, ya que en el Art.398 C.Com., 3e refiere a la simple

erminacién del contrato generalmente por culpa del a;

te; er cambic la ftermiracidan del contrato gue estipula el

Art.388% U.Com,., ec con responsabilidal para el principal

z

en base "a toda modificecidn intreducids en el mismo, uni

principal, ale lesgsione los derechos

lateralmente 7por =1
0 intereses del zjzente represeuntsnte o distribuidor" la

indemnnizacidn bagada

(]

el Art.395 es renunciable, mien-
tras que la que ce basa en el Art.3Y99 no es renunciable,
va que en este articulc se establece un principio gene-

ral del derechc gque informa toda la teoria contractusl y

gque se enuncia diciendos "quien causa un daro debe de re-



parario’ ¥ tal situacidn no se puede dejar al arvitrio de
las partes interesadas, porque si asli fuera se estaria com
vrometiendo la estabilidad e igusmldad juridica que debe 1inm
rerar en toda relacidn individual.

el contrato de Ag

w

ncia comercial, se Tratsz de ga-
rantizar igusldad v egquidad en las prestaciones y en con-
secuencia, el abuso del derecho cometido por cualauiera -

de las partes debe estar sancionado y =n este caso lo e

9]

td en forma pecuniaria, por tal motivo la indemnigzacidén -
que se puede zenerar del Art.399 es de cardfcter irrenun-
ciable, Ln itérminos generales: juridica, econdmicz ni so-
cialmente pueden los asentes comerciales asimilarse a los
trobajadores dependientes, para gozar de la proteccidn -
que gozan los trobajadores en las leyes laborales: yva que
la condicidén econdmica de los agen es, as{ como su idonei
dad profesional, su relascidn directa con la clientela, su
experiencia, y hasta su sclvencia firanciers, los coloca
en el mayor numero de veces er poasicidn de equilibrio -
frente = los eapresarios, y les perumite ern consecuencia,
discutir en forma liberal las cldusulas del contrato gue
cuscriben; no existe la subordinccidn econdnmica gue en -
Fforma directa cexiste en materia laboral. Lo expuesto pue

de dar lugar a confundir dos sitraciones expuestas en 1o

que se refiere a las 1lndemnligaciones renunciables o irre-



runciabics, pero realwents la gavericr diferencia estriba
mas que todo a un principio gener-l Jde derecho, cue atare
a la reznorssbilidsd v cuyse Dase se encuentra en el princl

pic en 2l que incumule la obligacidn contractual, debe re-
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agente representante o distribuidor, por la modificacidn

introducida por el principal, serfis estar condonando urn -

dolo futuro, y en esa forma se estarfia abriendo las posi-

bilidades legales szra romper mediante acuerdos, lo que a

tarie al interés social. I conclusidn, considero que la -

®

naturalceza de las prestaciones que origina el contrato de
agencia, se pueden encontrar en la relacidn puramente mer
cantil entre el =agente y el principal, asf como en los -
principiog de la libre contratacidn y dends principios ge-
neralec del derecho, aplicables a la relacidn contractual

exlistente,

d) Contenido del contrato de Agcrncia,

vl contrato de agencia comercial debe contener como
minimo los siguientes reguisitos:
lo.) Toderes y ~‘nmcultades del agente.

20.) Ramo sobre el gue versan las actividades.
%0.) Duracidn del contrato.

Territorio en gue se de=zarrolla la actividad.
Cldusula de exclusividad (opcional).

0.) Remuneracidérn del Agente.



lo.) i), leros y = Sl RIS ¢ Azonte.

Dn 2l capftulo primero de este trabmnjo de tesis, tra
tarios de hacer 4lisis de los poderes y facultades -
del rente renresurd ate v distribuidor, vor tal rozdén ex

pondré de maners. geieral, los poderes y facultades del A-
sente; es decir que el Lvente repressentante actds 2n la -
relacidn juridice wmercantil a veces con representacidn y

a2 veces sin ella. Cuando actda con representacidn podria

jo
0]

ecirse como mandatario, pero la Tizura del mandato no se
da en el contr-to de Agencia er forma plena; por tal ra-

z0r se expresa que el agente representante actiia a veces

como mandatario, pero no pierde su natureleza Jjuridica,es
decir, no pierde su independencia, no estd subordinado al
principal; cuando acitla sin representacidn podrla decirse
gue actda por cuenta de oftro, sin corntraponerse, a la in-
devendencia en que actia, y los actos juridicos que se e-

fectuan son de su responsabilidad.

1o sobre el que versarn las actividades del -

realante el corntrato de JAgencia cownercial, un comer-
clonte-Lmpresario, vuede terner una zorn deferminada para
realizer el encargo de promocidn v distribucidn, y las -
distintas activiiades deben de aparecer defianidas en el -
conttrato, esas distintas actividades podrian ser la promo

cidn de campafias publicitarias, distribucidén del producto,



explotoscidn de un negocio e
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25 veamopién pueden acordar

cuerdo ias actividades de

te Tiliene gue cumolir con
:nte determinados y cuando
compruado de la exclusivid
la determinacidén del objeto

la cldusula de pod=2r o facu

do a la actividad préctica

tades o poderes del cgente.

30.) Duracidn del cont

zone. determircadas; las paxr

imo o

un minimo de operacliones de a~

1 negocio, es decir, que el

uwn voinmen de

ce minimo de >g va

{

ad en wna zona determinade;

del contrato se complementard

ltades del agente, pueg de acuc
S 3 I
a desarrollar, estardn las fuc

rato:

No existe er nuesiro

[
o]

a que indigue la duracidén

congsecuencia tamooce se dic

venclmiento del mismo; se p
norrmalimente termina por el

soclo nara el cual fué cons

tico del mandato

aplicar al contrato de apger
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las caracteristicas importa
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el deberid desempetla
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ces vendriamos que la durac

jeta en forma tdcita y de manera normal

1C 1

egizlacidn, disposicidén expre-

del concrato de agencia v en -
e expreszamcntc el término de -
vede deducir gque el contrato

desemperio ¥ terminacidén del ne

siendo esto ultimo

tituido,

agenclia

contrato de
anterlior exposicidn se le nuede

a. Yero ge presenta una de -

del contirate, cual ec que

HEEE

r en forma continua, y enton-

ién del contrato,
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lo gue diere la

oromocidn, distribucidn y explotacidén de determinados o



ductos o =zerviciocr; podria decirvie gue de manera expresa -

nuestra legislacidn mercantil determina les lormazs anoIma-

les del tévrmino de durecidn de un contrato de Agencia y €5

2dn, hace la distincidn del sujeto gue vromueve la terming
cidn (el corfrato, segin consta eu los articulos 3925 y 299

o

S oy

del Udliga de Com., gue traturemos

<

2lizar en capitulc
posterior.

do,) Tervitorio en gue se desarrolls la actividad.

#1 contrate de agencia comercial ge desarrcllard den-
tro de un territorio prefijado por las partes, ese terri-
torio ez aguel que considere =1 principal, yv en el cual el
agente desempelinrd el encargo en la mejor forma, tomando

en consideracidn desde luego, las civec

i_l

ficeciones y téeni
cas del mercadec y es de la naturaleza del ceantrato, la es
pecificacidn del territorio, y de no decirlo expresamernte
se entenderd que el ceompo de Ja accidn es todo el territo
rio nacional. La cldausuls que se cu2de denominar de terri
torisliidad es de muche lmdortancia va gue es por medio de
ella que se fijon detewminados derechos y obligaciones, -
tanto para el agente como para el principal, por ejemplo:
para el agente, la territorialidad es uan limite gue se le
fija pera el encargo, ya que el agente no puede desempe-
far su encargo en otro lugar gue no sea el estipulado pre
viamente en el contrato, constituyendo er esa forma una -

I

garantia parz los deméds agentes, si los hublere, que sé -
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LES VA rwopuy Su Caiupo ¢ zcclun, €l 1nc limiento -
de esta obligacidn por parte del agertle, puede inducir al

rrincinal & dar wor terminado el contrato de agencla en -
forma unilateral; por parte del priacipal la cldusula de
izlico=d, le fija la obligacidn de no interveninr -
directamente, ni por medio de otro agente, en la misna 0
na, ez3to no es doice para que el principal pueda terminar
los negocios propuestos por el agente, el territorio ¢s -
el marco donde las partes exigen sus derechos y oblizacio
nes, lo anterior se encuentra regulado en forma expresa
enn el Art.Z93 y 395 C.Com., se determina zcomo 1o expreso
anteriormente, que al estipularse en forma expresa o téa-
cita el territorio, en el cual el apente va a desarrollar
el encargo, se estd delimitando en el espacio, la circuns
cripcidén territorial de derechos y obligacionecs del agen-
te yv del principal, estos derechos serian: lo.) La remune
racién: derscho que se deriva de la escncia misma del con
trato, ya que siendo &ste oneroso, la remuneracidn tiende
a deducirse; pectdndose en tal forma, que el agente tendrd
derecho a la remuneracidn, aun en el caszo de que el nezo-
cio no se lleve a cabo por cavsas imputables al principal,
asimismo la remuneracidn puede ser fijada en base de por-
centaje v es de suma importancla que se determine pira e-

fecto de indemnicacidén. La remuneracidén del agente, es la

contraprestacidn de la labor que desarrolld en favor de -



S &g iCialc v Q0 0 Lolie.U pri- O Luillelio, la ley Lo Dro-
Lege e marens esTpec 23.) 1 derscho de retenclorn, Gue
1o e¢iercita el asente, odlc cuando Los sumas tenza

el caricter de indennigacisn (la le no lo dice ce menera
c.presn)s Jo.) U1 davecio de privilegio sdlo se puede ejer

.
|

citar cuando el corirnto zea termizede en forma 1lcgel 1or
el orincipal, estas clases de derecho se ejercitan por ne

dio de acciones., nLas obli

)
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€

aclones que se originan c¢el con

trato de agencia son las sigpuientes: lo.) La promocidn, -

gue eg una de las principales obligaciones del agente, ¥
que conciste en promoclonar o explotar lous negocios cue
cl agenciado le encargue, La promocidén puede abarcrr la

simple wotivacidn de un negocio o vien st culrinacidn, ya

(6]

sea gue obre por cuenta propia o a nombre de otro, el agen
te eg, rTues, uar buscador de negocios, su actividad concsis

te er promocionar clientes; 20.) La informacidis eg otra

obligacidr que tiene que cumplir el azernte, y serian in-

oimacicres relatives a los condicions

(€0l

ael mercado de la

16)]

ona asignada y las

6
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geon Uutiles o dicho empresa-—
rio parse valorar la conveniencia de cada negocio. %o.) La

enitreza: en ¢l cuco de que el agente tenga la represcite-—

cidén de su agenciado, los bienes adgquiridos cou ocesidn

48}

del encargo, perteneceran al agencisdo, nues en virtud de
le. representacidn los derechos y obligaciones asdquiridos

a través de la persona gue obra con representacidn, cuedan
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cargo del represcntado; en el caso de gque el agente no

obre con representacidn, sino por cuenta propla, los bige

nes que adguiera pertenecerdn a él, pero es necesairio si
el @motivo aue acompeiiz 2 cada operacidn que efectia

el ageute; la regla zeueral, ha de ser la de gue todo u-

quello gue el agente adquicrs a tray

U
i

|
D~
[9)]

del encarzo parwe
el cual se le contratd, deberd pasar a propiedad del prin
cipal.

50.) Cldéusula de exclusividad.

h

i nuestra legislacidn no se limita la exclusividad,
Art.392 inc.3o0. Com., "la agencia representacidn o distri-
bucidn, podrd ser exclusiva o de cualguier otra forma que
acuerden las partes" sin embargo se puede deducir en rela
cién a la duracién del contirato, que tumbién se deduce en
forma tdcita. Sin embargo, la existencia del contrato de
agencia no depende de la existencia de la cldusula de ex
cliusividad, ya que esta Ultima vuede foltar en el con-
trato y éste subsistir, la cldusula de exclusividad con-
siste en la prohibicidn que tiene el agente de promocio-
nar otra cosa que no sea las comprendidas dentro del cax
703 cuzndo la exclusividad opera a [favor del agente, al
principal le queda vedado el utilizar otros agenter en

la misma zona y actusr o realigar operaciones directas,
ni adn por intermedio de terceros, pero en caso de que

25! lo haga, el agente perjudicado tendrd en todo caso,



Art, 395 inc.%o.) del C.Com., &l desanarecer le cldusula -

de exclusividad desaparece la obligacidn de no hacer.

]

50.) Newunczrecidn del Agente,

La remuneracidn, come ya zé dijo anveriormente, es -
una consecuencia directa de la onerosidad del contrato de
agencia. La remuneracidn a que tiene derccho el agente es
té4d protegida por la ley, no sélo por lac acciones ordina-
rias sino gque a través de los derechos de retencidn y pri
vilecio que le da sobre los bienez o valores de su agen-

ciado; la remuneracidén puede ser {ija o a base de porcen

taje; si el agente tiene una remuneracidn fija, se enten
derd que los gastos que le ocasione el desarrollo del con
trato de agencia, los tendrd que asunir; sin embarzo las

partes pueden pactar en contraric » especificar qué gas-

tos asumird el agente, cudles el prircipal, pero en caso

o

e sillencio y cuzndo la remuneracidn sea fija, se enten-
derd que los gastos los pagard el agente, sin cue exista
para el agenciado una obligacidn de reembolso, Cuando la
remuneracidn consiste en un tanto por ciento, se ha de -
entender gque los gastos que ocasione el dezsarrollo del -

contrato los debe de sufragar el agenciado.



ninacidn,

2a., lenuncia del agente.
34.) tverte del sgenciado o del agente,

Az,) Tnterdiccidn de uvna de lasg partes.
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del agente o principal.
- iy

ba.) Justas causas para dar por terminado unilateralmente

el contrato de zmgencia comercial,

b )

la.) La revocacidn: Por la naturaleza del contrato -

de agencia, la primera caugal de terminacidn, es la revo-
cacidn, gque es una manifestacidn unilateral de la volun-
tad del mandante mediante la cual de manera total o par-
cial se da por terminado el encarzo. 56lc puede revocar -
guien encarga algo, por tanto la revocacidn sdlo puede -
provenir del principal o zgcnciado, no del zgente, el elec
to de la revoczcidn es dar por terminado el contrato de
manera unilateral. La revocacidn puede ser total o par-
cial; expresa o técita; serd total cuando el agenciacdo re
vogue conmpletamente el encargo al agente, y parcial,cuan-
do sdlo se le retirc algunas funciones; la revocacidrn, se
rd expresa, cuando el bDrincipal le dé a conocer directa-
mente a su agente su manifestacidn unilazeral de retirar-

le total o parcizlmente del encargo para el cual lo con-

tratd, serd t7cita cuando el principal haga saber al a-



en el contweto de apercia ~e psctd la cldusvla de exclu-

sividad, de lLaberse pactado, el principal no podrd con-
tratar otros azertes p.ra gue actden en la misma zona,sin
gue medie justa causa para revocar el encergo; en todo ca
50, el principal estd en la obligacidén de comunicar con -
antel-cidén al agente, los motivos por el cual se revoca -
total o parcialmente el contruto de agencia; por ser el
contrato de agencla basado en la "intuito personae' es de
cir, en la confianza personal de las partes, es probable
que una veg revocado el encargzo, el agente pueda sollci-
tar judicialmente la restitucién del encarszo, pero de co-
min acucerdo, las partes pueden pactar la irrevocabilidad
del contrato, durante algin tiempo, gque hien puede com—-
prender la culminacidn del contrato, y en este caso sola-
mente podrd revocarse mediante justa causa; el efecto na-

tural de una revocacidn total de un encargo no es otra co

sa, que la de darlo por terminado.

20.) Renuncia del agente.

La renuncia nc la menciona c¢n forma expresa la ley,
pero es oovio colegir, que siendo la renuncia una menifes
tacidn de voluntad del agente, en virtud del cual, manifiesg

ta al principal su deseo de no continuvar con el encargo, Se
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determina de manerz tdcita cue puede derse en cuzlguier -

(

£

momento, por parte del czente,

'3

v muede ser en forma exXpre
sa y comunicada oportunamente =l agenciado so pena de qgue
el erente tenpe cuc indemrizor al principal por una deci-
81idn precipitadr. exigte como es 1dgico, difereuncia con
la revocacidi, p.ra el electo es el mismo; la renuncia
e3 propia del ~zcnte, yv debe de hacerse en Tforma expresa;
y su erecto es dar por terminado el contrato en forma -
unilateral, mientras c¢ue la rovocacidn sdlo opera por -

N

parte del principal 7 puede darze en forma expresa y ta-

cita y su efecto eg dar por terminado de manera unilate-

ral el contrato.

50.) Muerte del agenciado, o del agente

s 1égico gue esta causal sdélo se dd en las personas
~turales, va que las personas Jjuridicas no mueren, sin
embargo en les juridicas existe una excepcidn que aln -
muriendo una de las partes del coitreto, é3te subsiste

como tal, ¥y es en el caso cuzsndo el encorgo conferido

0]

=N

en la agencia comercial, se ha elcctuado a favor de un -

tercera,

40,) Interdiccidn de una de las partes:

Egta causcl es general, ya cue c¢s ostensible cre

[
D

T
gue 31 una persona estd juridicanenle declarada interdic

ta, es decir, incapaz de ejecutar actos juridicos en for

TR

SHIN LR



ma dirscta, ¥ dada lo naturnlezz del contrato de agencla

W

en el cual necesariamente eg imporcante la voluntad y con

fianza de la persona.

50.) iInsolvencia o guiebra t

vto del arernte como del

)
i

agenciado.
w8 natural, gue al gquebrantarss el principio de "in-
tuito personae™ en hase de la carencia de solvencia econd
mica, se dé por terminado el contrato, ademds gque legal-

mente la quiebra declarada Jjudicialmente, inhsbilita al -

comerciante p.ra ejercer el comercio de manera temporal.

b0.—- Juegtas causas vara dar por terminado unilateral-

mente el contrato de agencia comercial.

Los Articulos 298 y 399 del Cddiso de Comercio, me -
1Wbotengo de transcribirles y analisarlos, porgue posterior

- gt Y badna - = oy 7 . N 72 )
nente lo rhard en capitulo apartce,



Capitulo Tercero:

Legislacidn Positiva Salvadorelia

Breve ansalisis de los Articulos

392 al 399 B, Cdédigo de Comercio,



- 40

GRIIRALIDADES
Bl estudio analitico de log articulos del Cédigo de -
»7iglsr la actividad dc los agen-
ribuidores vy en congsecuencia el
egtudio parcializado del contrato de agercia, contempladces
decde el Art.392 al 399 b; inclusive, se le podrian hacer
las siguientes consideraciones generales desde el puntc de
vista histérico: desde mil novecientos cincuenta y siete,
oficialmente el gobierno, nombra una comisidén de destaca-
dos jurisconsultos, para revisar el Cdéddigo de Comercio vi-
gente en aquella época, a fin de introducicle las reformas
necesarias que estén acorde a la actividad mercantil impe
rante; y desde mil novecientos cincuenta y nueve, que la -
comisidn antes mencionada entrega la exposicidén de motivos
de proyectos del Cdédigo de Comercio y hasta la vigencia del
Cédigo, y las reformas de mil novecientos setenta v tres,
los articulos que trataremos de analizar sufren sensibles
reformas o agregados, tal como se puede constatar, cuando
analice cada articulo transcribiendo el mismo, del proyec-—
to del cddigo vigente en mil novecientos setenta y uno y -
las reformas opceradas en mil novecientos sefenta y tres; -
pero a pesar de ese continuo cambio el cual se hace mds no
table en la reforma ultima, llegd a constatar gque actual-

mente y de manera general y en esgpecial el tema que comen-



te: aszentes Revresentante ¢ Distribuidores es un conjunto
de dispogiciones legales, carcntes de toda flexibilidad,

sin ninguna armenia ¢ Liilacidn: v en esta Wltima reforma
sc puede conustatar ¢l esTuerzo del legislador por equipa-

rar nucstra legislacidn, al mundo del comercio actual

<
!

sus necesidades juridicas v se recurrc a la forma méds cd-
moda de hacer los trasplantes juridicos de otras legisla-
ciones mas avanzadas, sin tomar en cuenta la idiosincrecia
de nuestro pueblo, y por ende la falta de un estudio socio-
eccondémico acorde a la actividad mercantil actual, y como

es légico, todo lo antericr trac como consecuencia la fal
ta de armonia legal de las rcformas con el resto de las -
instituciones del Cddigo de Comercic actual.

Trataré entonces, en este capitulo de tramscribir los
articulos en comento, desde el proyecto del Cdédigo, hasta
la rcforma actual con el objeto de hacer notable los sen-
sibles cambios y agregados operados en cada articulo, los
cuales no estdan acorde a su época, al hacer juridico-mercan
til; dejaré para mis conclusiones, al final de este modes-
to trabajo de tesis, los argumentos que considero aplica-
bles a la actual legislacidn.

Articulo 392.

Proyecto: '"Los agentes representantes actuan por su cucnta
y riesgo, de modo permancnte, en relacidn con sus principa

lesg',



Cdédigo de 1971; "Los agentes representantes actlan por Su
cuenta y riesgo, dc mcdo permanente cn rclacidn con sus -
principales. Pueder scr persenas naturales o juridicas',
Reforma de 1973; "Para los cfectos de estc Cddigo se cr-—-
tiende por agente represcntante o distribuidor, la persona
rnatural ¢ juridica quc, en forma continua, con o sin ropre
sentacidén legal y mediante contrato, ha sido designada por
un principal para la Agencia-repregentaciodn o Distribucidn
de determinados productos o serviciog en el pais.

Cuando =21 agente representante no actia por su cuenta
¥y riesgo sino siguiendo instruccioncs de su principal, no
serd responsable por el incumplimiento de que éste haya -
incurrido; su responsabilidad sc limita, en este caso, al
estricto cumplimiento de las instruccioncs que recibe del
principal.

TLa Agencia-represcntacidn ¢ distribucidn, poedrd ser -
exclusiva o de cualquier otra forma quc acuerden las par-
tes™.

Como se¢ pucde constatar, el articulo del proyecto ca-
rece de la definicidn de Agente representante, sélo nos ex
presa en forma vaga, cémo actlan y la responsabilidad en -
que incurren; en el articulo del Cddigo de 1971, cs bastan
te gemejante al del proyecto solamente tienc un agregado,y
es en cuanto cdémo puede ser la persona del agente represcn

tante: posteriormente en la reforma de 1973, este articulo



2{ trata de darnos un concepte de agente represcntante o dig
tribuideor, y literalmente sc da a entender gue agente repre
sentante v aguicte dictrivaider, cg lc mismo, pero doctrina

riamcnte gon conceptos muy oJistintos, ya que una cosa ¢s -

rcpresenter y otra coso ep digtribulir, pero sin embargo ©o

La

posiciones legales referentes, no hacen ninguna
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distincidn, por lo gque cii este capitulo me voy a cefiir a la
literalidad de cada articulo.

Asi tenemos que el primer inciso, nos da una defini-
cién dc agente representante o distribuidor, pero realmen-
te en ¢l contexto de todas las disposiciones legales se rc
fiere, o al menos asi lo entiendo, que sc esta refiriendo
a los agentes representantes. Esc mismo inciso contimia ex
presando, que el agente puede scr vwerscna natural o pcrso-
na juridica y exponc al mismo tiempo uro dc los clementocs
més importantes dcl contrato de Agencia, cual cs, la esta-
bilidad, al formular c¢l legislador, cl deseo que ¢l agente
actuc no ocasional ni esporddicamentc, gino que de una ma-
nera "continual; siguc expresando este articulo, la forma
en que cl agente va a actuar, c¢s decir con o sin represcn-
tacidén legal, en las dos situacioncs cxisten diferencias y
una de clles cs en cuanto a la responsabilidad del agente
en relacidén al principio ya que cuando actlia con represen-

tacidn, el agente, tendrd que cumplir el encargo, dentro -



de los limites aue ¢l prircinal desimme, micntras quc cual

Go ¢l agente actda sin represcntacidn, es Aecir a nombre
propio, adguicre para si, perc con la obligacidn de trang

dominc al principal, es de deduclr centonces que

cntrc ¢l agentc y ¢l principal debe existir una confiarza

de estc ineiso, cs el de qgue
traza el objeto del contrato de agencia, y la forma cn que
éste se va a desarrollar denende de las circunstancias en
que ¢l agente va a actuar, pero siempre se va a degarro-
llar por cncergo d=21 principal, cn otras palabras, cl ch-
jeto sc va a desarrollar, por cucnta de otro, pero de una
menera independiente v estable, pero limitado a una cir-
cunscripeidn dentro del territerio nacional. El segundo -
inciso también nos expone, los cfectos de la representa-
cién v de 1la cual se va a deducir la rcsponsabilidad del
agente, dependicnte de la forma cen que ha actuado, ya que
como se dijo anteriormentc, la responsabilidad tendria que
ser distinta. Cuando actia con rcpresentacidén, su respon-
sabilidad 1lega hasta el limite de las irnstruccioncs que
recibe de su principal.

L1l tercer inciso; sc c¢std refiricndo en forma tidcita
al contrato de Agencia, vy a la potcstad que puede incidir
¢n la celebracidn del contrato y estipular la cldusula de

cxclusividad y con la cual se vienc a inyectar al contrato



mayor scriedad, porque esta clausula puedc actuar a favor
del agonte o a faver del principal: la exclusividad adcmds
no constituye roequisifo de cxisteancia del contrato de agen
cie. In conclusidn: cste articulo en sus dos primeros inci
icre al agentc reoresentante o distribuldor y tra
ta de estableccer: la definicidn del agente, la forma dec ope
rar del agente cn el ticmpo; el ultimo inciso cxpone un e-
lenento importante del contenido dcl contrato, como es la
cldausula de cxclusividad y la indcpendencia de las partes

de la libre contratacidn.

Articulo 393.-

Segin el proyecto: "El agente representante estd en libertad
de dcdicarse a cualguier otra clasec de negocios, distintos
de aguellos en virtud de su contrato de Agencia. En el con
venio respectivo, el principal puede autorizarlo para rea-
lizar negocios de la misma clase de los que tiene encomen-
dados',

Segin el Cédigo de 1971: "Bl agente representante estd en

libertad de dedicarse a cualquier otra clase de negocios,
distintos de aguellos que realice en virtud de su contrato
de agencia; con la dnica obligacidr de evitar la concurren
cla con sus principales, en el convenio respectivo, el -
principal puede autorizar negocios de la misma clase de los

que tiene encomendados.



Sexdin la weferma: "Bl agernte repwesoatante o distribuidor

ectd en libertad de dedicawvse a cualguier otra clase de ng

3

Zocios o activiiad nércantil distintos de aquéllos cue rea
lice en vivtud del corirato de agencia-representacidén ¢ -
distribucidn, con la unica obligacidn de evitar la concu-
rrencia corn su principal, gin cmbargo el principal puede -
antorizarlo para realizar negocios de la misme clase de los
que le tiene encomendados.

Cuando el agente fuere represcntante o distribuidor de
varics principales v uno de ellos introdujcre una linesa -
competitiva de otra que el agente distribuye y/o represen-
ta, deberd éste hacerlo del conocimiento de los principa-
les respectives, con el objeto de realizar las negoclaclo
nes pertinentes en relacidn con la lineai.

Bs de enfatizar las modificaciones, que en forma acen
tuada ccurren en el prescnte articulc analizado, es de ma-
nifiesto, quec el proyecto y las disposiciones legales del
Cédigo de 1971; sd6lo se reficren al agente representante, -
y en ambas disvosiciones cxisten diferencias de fondo, como
es: "la obligacidn de evitar la concurrenciai, el articu-
lo actualmente vigente, en una forma categbrica, determi-
na la independencia del agente representante o distribui-
dor pero limitada dicha independencia a la condicidén u o-

bligacidén de evitar, que en el mismo negocio, 0 €n el mig



én concurra el

[

me territorio dorde se deserrolla la geaot
princinel; éste podria constitulirse en una rogla gonoral,
v su excepncidén seria la autorizacidn cue da el priccipio
para realizar negocios d= la misma clase, de los que uiere
enccmendadocs,

L1l segundo inciso que es principalmente un agregacoc -
al articulo, determina el caso de varios principales,exis-
tiendo una linea competitiva. En conclusidén: este articulo
en su primer inciso pone de relieve, uno de los elementos

importantes del contrato de Agencilia, como e¢s la independen

cia; tampién es de hacer nobar que en este articulo, a di-

ferencia de lo que se expresa en las disposiciones y el C6

(

digo de 1971, se refiere al agente representantec o distri-
buidor en forma separada; “que el agente distribuya o repre
sente” e5 pocc usual gue se haga la anterior distincidm,
porgue en general, estog articulos zeformados sdélo se re-
fieren al agente rerresentante a pesar de que para el legis
lador no existe ninguna diferesncia cntre representante o -
distribuidor, y esto se¢ debe quizd a los injertos juridi-
cos, de quec hablaba anteriormente, ya que no se permitid

la molestia de investigar si las palabras representante y
distribuidor son realmente sindnimas.

Articulo 394.

Bn ¢l proyecto: "Las condiciones generales en gque el agen-




to represertante pucde ftramitar proposiciones, o0, en sSu ca
so, contratar podrdn scr altcradas por el principal.las -
modificaciones serds cbligatorias por el agente desde cl -
momento ern que lleguen a su coroclmicnto',

Cédigo ce 1971: "Las condicicnes generales en que el agense

representante puede tramiter proposicioncés o, €n su caso,

contratar, podrin ser alteradas por el principal, sicmpre

que no contrarien los términos del contrato de agencia. -

Las modificaciones serdn obligatorias por el agente, desde
el momento en que llegucen a su conccimiento, siempre gue -
sSca por carta',

Cédigo vigente: "Las condiciones generales en que el agente

representante o distribuidor puede tramitar, siempre o en
su caso, contratar, podrin ser alteradas por el principal,
siempre quc nc contrarien los términos del contrato. Las
modificaciones scrédn obligatorias por el agente represcn-
tantc o distribuidor desde el momento en que lleguen a su
conocimiento, sicempre que gca por cartal,

In sintesis: este articulo expresa, quc las condicio-
nes gencrales por las cuales el agentc represcntante distri
buidor puede contratar o tramitar proposiciones, pueden ser
alteradas por el principal, esta facultad de alterar por -

parte del agente, deben de sujetarsc a ciertas condiciones

que son: a) que no contrarien los términos del contrato;b)

las modificaciones podran ser obligatorias por el agente -



representante o distribuider, siempr. gue se le notifigue
por carta, asi tencmos esto ultimo, viene a constituirse -
en un requisito de validez para las obligacioncs de las mo
dificaciones hecchas por el principal: con relacidn a las -
cordiciones ponerales necesarias, parae gque el agentce repre
sentante o distribuidor, pacda contratar, podriamos cspe-
cular, que serian aguellas condiciones gencrales de log -
contratos, aplicadas al articulo en comcnto; de tal manera
gue las condicioncs serian: a) Ixclusividad, b) remunera-
cidén; c¢) término de duracidn del contrato; d) poderes espe
ciales; otro aspecto importante de este articulo, ¢s que -
se hace recacr la obligavoricdad de ias modificaciones, en
el hecho, de¢ gque ¢l conocimiento de jue se tenga de tales
modificacioncs, ¢l agente debe dc tencer conocimicnto por
mecdio de carta; pacicierce gque ¢l lcgislador lo gue preten-
de, cs que exista una prueba por escrito de las modifica-
ciones referidas,

Articulo 395.

Proyecto: "a falta de convenio especial, el agente repre
sentante percibird una comisidn proporecional a la cuar-
tia del negocio que se realice con su intervencidn, y de
acuerdo con los usos del lugar'. En el Cécigo de 1971,se
transcribe literalmente el articulo a excepcidn de gue se

omite el "y de acuerdo’ y sdlo se transcribe "de acuerdo"



fn cambio ya reformado, este articulo cambia sustan-
cialmente, y dice: "a falta de convenic especial, el agen-
ie representante o distribuidor percibird una comisidn pro
porcionel a la cuantia del @negocio gue se realice con su
intervencidn, de acuerdo con los usos del lugar.

Si por culpa del principal no ge ejecutare el nego-
cio, en todo o en parte, el agente representante o distri
buidor conservard el derecho a reclamar el importe total
de la comisidn.

51 el agente representante o distribuidor tuviere -
asignada en forma exclusiva una zona determinada, le corres
ponderda una comisidn por los negocios de igual Indole a los
encomendados a su agencia gue realice el principal a sus en
viados en dichsa zona, aunque aquél no haya intervenido en
las mismas",

Bs importante determinar, que el primer inciso de -
este articulo, con la diferencia de la palabra o distri-
buidor, es lo gue constituye el articulo en el proyecto -

y en el Cddigo de 1971; es decir entonces, que con la re-
forma de este articulo trata de dar una mejor comprensidn
al desarrollo y remuneracidén del encargo por parte del a-
gente representante o distribuidor. En el segundo inciso
se expresa la sancidén en que incurre el principal, cuan-

do por su culpa no se ejecuta un negocio este derecho que



tiene el azente, a woeclamzr el importn total de 1w comi- -
2idn, en ninmin momento se va a confundir con el derecno de

reteucidn, el cuzl 1o explica doctrinarismente Hernando -
Cardozo Luna, e¢n au libro "igencie Comexcial™ y dice: 'el
derecho de retencidn, es un derecho cxcepclonal y no ins-

titucional, con el fin de cue el ageunte, retenga los Jic-
nes o valorez gue estén en su poder o a su disposicidén y
pertenczcan a su agenciado hasta que le sean cancelados en
la totalidad el valor de las indemnizaciones gu= le adeude
su agenciado" es obvia la diferencia, porgue ea el decrecho
de retencidn, lo que se retiene es con el propésito de pre
Sionar a qulen corresponda para que pague algunas indemni
zaclones, en czmbio lo que este scgundo 1aciso establece,
se genera mas que en todo en base de la clausula de exclu
sividad, 1lz cual puede generar derechos y obligaciones,
parz gue el principal y para el agente; en el tercer inci
S0; se expresa con mayor clerided la cldusula de exclusi-
vidad, la cual es potestativa de cue aparezca en el con-
trato de agencia y no constituye ningin requisito necesa
rio para l& existencia de dicho contreto; en algunos pail
seg, se estipula el tiempo de duracidén de la cldusula de
exclusividad, v tal como lo preve el Articulo 976 C.Com.
de Colombia que dice: "limitase a diez aflos la duracidn
maxima de toda cldusula de exclusividad....pdgina 83 del

libro "Agencia Comercial de Hernando Cardozo.



S nuestra legislacidn, en forms expreésa. no aparece

A

ninesin plecc de durccidn prra la cldusule de exclusividad.

Artic.lo %96,
Proyecto. "31i por cula imoutabtle a dolo o negligencia del
princinal 3e ejecutare el necocio, er todo o en parte, el

ccente representante conservard el derecho a reclamar el
importe total de la comisidn',

Cédigo de 1971: "Si por culpa del principal no se ejecuta

re el negocio, todo o en parte, el agente representante -
conservard el derechc a reclamar el importe total de la co
misidn',

Reforma de 1975: "Il agente representante o distribuidor

tramitard sin dilacidén al principal las proposiciones que
recibe y dara cuenta inmediate de los contratos que reali
ce, cuzndo estuviere auvorizado pars ello.

Los pedidos que reciba el agente representonte o dis
tribuidor serén obligztorios vara el principal desde el -
momento el que conteste aceptdndolos.

Il priancipal no tendrd obligacidn de dar a conocer
los motivos que lo determinen a aceptar o rechazar las -
proposiciones de contratacidn (5).

In el proyecto se exponen dos gradog de responsabtili
dad, el dolo y la negligencia (culpa), ya en el Articulo

de 1971, desaparece el dolo en el agente pero subsiste la
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culpas vy este articulo en forma integra viene a constituir
se en el segundo inciso del Articulo 295; el Articulo 396
no es algo nuevo en la reforma, sino gue es textualmente
el A»ticulo %98, (del Cdédigo de 1971); en este articulo in
ciso primero, también se plasme una de las obligaciones -
del agente, cual es, la informacidn, es menester que el -
agente tenga informado al principal, de la conveniencia
o inconveniencia del negocio, asi mismo, informar la fac
tibilidad de hacer clientela hacia un producto determi-
nado y tal como lo expresa Hernando Cardozo en su libro
"La Agencia Comercial® pdg. 101; como consecuencia de la
obligacién que tiene el agente de tener informado a su a
genciado de la labor que estd reazalizando, deberd rendir-
le periddicamente, de acuerdo a los usos, costumbres, o a
lo pactado, una cuenta detzllads o ustificada de las o-
peraciones que estd llevando a cabo en la zona prefijada
para la realizacidén de su encargo".

El segundo inciso, enfoca un factor importante,cuan-
do el agente celebra un contrato de agencia, cuando para
ello, estuviera autorizado, cual es la obligatoriedad del
contrato para el principal; dice el inciso, que el contra
to es obligatorio desde gque el principal conteste aceptén
dolos; dada la naturaleza del contrato; debe de entenderse,
que esa contestacidén por parte del principal, debe de ha-

cerse en forma escrita; el tercer inciso, es obvio, ya -



gue son relacionec mercuntiles de carécter privado, y se
rodria llegar = concluir que ese inciso ectd basado en -

4
|

los principios de la libre contratacidn y la autonomia -
de la vol.rntead,

Articulo -27.

Proyecto: "ol el agente representente tuviera asignada en
forma exclusiva una zona determinada le corresponderad ura
comisidén por los negocios de igual indole a los encomenda
dos a su zgencla que realice el principal en dicha zona,
aunque aquél no haya intervenido en lozs mismos'. Lste ar-
ticulo no sufre ninguna modificacidn cuando es trasladado

al Cédigo de 1971, sin erbargo, con la reforma de 1973 es

F

te Articulo 397, se vuelve un poco similar al Articulo %99
del Cdédigo de 1971, no sin antes expresar que los articulos
precitadosg, tienen profundas diferencias; y dice el articu
lo reformado: "Il contrato de agencis reprecentacidn o dis
tribucidn, podrd denunciarse por cualcuiera de las partes
por escrito, con tres meses de anticipacidn.
En caso de terminacidn del contrato; el agente repre-
senvante o distribuidor tendrd dereclko al valor de las co-
misiones pendientes, devengadas durante la vigencia del -
contrato.

-1 el primcipal diere por terminado, modificado un

contrato de agencia representacidn o distribucidén, sin que



se heya incurrido en elgunas de las cauvsales determinadas
en el Articulo %98 de este (Cddigo, el agente representarn-
te o distribuldor tendréd derecho a (ue se 1lndemnice por -
perjulicios gue se le irropguen. La indemnizacidn se extien
de a:

1.~ Los gastos efectuados por agente representante
o distribuidor en beneficlo de negocio del cual se le pri
va, siempre que debido a la expiracidn unilateral del con
trato tales gastos no pueden ser recuperados.

2.- 151 valor de las inversiones en local, equipo,ing
talaclones, mobiliario y tdtiles en la medida en que tales
inversiones sean Unicamente aprovechables para el negocio
del cual se le priva.

5.~ 11 valor de las existencias en mercaderias y ac-
cesorios, en la medida en gue, debido a la expiracidn del
contrato, el agente representante o distribuidor ya no pue
de continuar vendiéndolcs o su venta se hepga especialmen-—
te dificil, Este valor se calculard tomando en cuenta el
costo de adquisicidn, mds los fletes hasta el lugar del -
establecimiento del agente representante o distribuidor -
vy los impuestos y cargos que haya tenido que pagar por te
ner las existencias en su poder.Pagando el valor de las -
existencias el principal que indemniza tendrd derecho a

hacerlas suyas.




4 .- 1 monto de la utilidad bruta obtenida por el a-
nte representante o distribuidor en el ejercicio de la
represent=acidn o distribucidn, durante los Ultimos tres -
atios, o durante el lapso menor en que la haya ejercido.

5.~ [£1 valor de los créditos gque el agente represen-—
tante o digtribuidor hsya concedido a terceros, par:z pagar
el valor de las mercaderias que distribuya, pagando el va-
lor de los créditos, el principsl gue indemniza se subroga
r4d en los derechos del agente representente o distribuildor.

Obsérvese, que el inciso primero, trae el término de-
nunciar, lo considero que viene a ser un sindnimo de dar
por terminado el contreto por cualguiera de las partes,su
jeto a ciertos requisitos: lo.) que debe ser por escrito;
20.) que la denuncia o aviso de terminacidn de contrato
debe de hacerse '"con tres meses de anticipacidén®, se en-
tenderd entonces que esa anticipacidén es con relacidn a
la finaligzacidn del contrato, pero se vuelve dificil de -
ubicar dicho plazo ya gue éste no se dice expresamente y
podria entenderse que el plazo es el tiempo en el cual se
va & desarrollar en forma plena el encargo, pero esto co-
mo lo afirmo, es simplemente una especulacidén, con rela-
cidén al plawzo.

El segundo inciso deberd entenderse que la termina-

cidén del contrato es por cumplimiento de plazo, y en tal



caso, no existe indemnizacidn, sino gue Unicamente el agen
te representanie o distribuidor tiene: "derecho al valor
de las comisiones pendientes, devengadas durante la vigen

ciz del countrato" la comisidn equivele al derecho de renu

Al

neracidn que tiene el agente y es de justicia que se le -

sea entregado el importe de econdmico de la comisidn.

El tercer inciso, tiene bastante semejanza con el -
despido de hecho, legislado en el Articulo 55 y 58 del C¢
digo de Trabajo y que dice reswectivamente y en lo perti-
nente: "se presume legelmente gue todo despido de hecho es
sin Jjusta causa v en lo gue se refiere a indemnizacidn
por decpido de hecho sin causa Justificada''; ya gue se
entiende que en una manifestacidn unilateral de voluntad
por parte del principal, de dar por terminado el contrato,
sin que exista justa causa previamente probada, en conclu-
sidn: la indemnizacidn gque reciba el =zgente de acuerdo a
este inciso, debe de sujetarse a las siguientesg condicio-
nes: a) que sea una manifestacidn unilateral por parte del
principal. b) que no se haya incurrido por parte del agen
te en alguna justa causa por la cual el principal puede
dar por terminado el contrato, modificar o negarse a pPro-
rrogar el contrato, concurriendo las anteriores condicio-
nes, el agente tendrd derecho a la indemnizacidén de per-

Juicios.



Las causas justas para dar por terminado un contrato
de agencia representacidn o distribucidn, o modificarlo,e
inclusive para negarse a prorrogarlo, e:stdn especificamen
te geriwladas en el Articulo 393 reformado, omifte transcrl

Lir los articvlos del proyecto y del Cdéddigo de 1971, por

ot

o1 contemplados conforme a lu refoirma -

-

ser iguales, y

)
[99]

en el Articulo %963 el antes mencionado Articulo 398 re-
formado, dice: "para los efectos del articulo anterior sd
lo se consideran justas causas pera dar por lerminados, mo
dificar ¢ negarse a prorrogar el contrato de agencia re-

1

present: cidén o distribucidan las siguicntes:

a2) incumplimiento del contratc de agencia representacidn
o distribucidéng

b) frande de parte del agente representente o digtribui-

dor, sin perjuicio de la s2ncidn renal a que hubiere

1u

(JQ

e
addl’ g

T

c) 1lneptitud o negligencia graves del agente representante
o distribuidor:

d) disminucidn continuada de la venta o distribucidn de los
artfculos, por motivo imputable a agente representznte
o distribuidor;

e) divulgacidén de informacidn confidencial, ein perjuicio
de la sancidn penal de la indemnizacidr a que hubilere

-

Ltugars;



F
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actos imputables al agente representante o distribuidor
qve redunden en perjuicio de la introduccidn, venta o -

distritticidén de los productos que le han sido confiados'.

"

Istas anteriores causales,

por las cuales se puede -

dar por terminado el contrato sin obligecidn de indemni-
zar por parte del principal se pueden clasificar en tres
grupos: a) incumplimiento de las obligaciones contractua-
les por parte del agente representante o distribuildor (lé
terales a y b); b) falta de capacidad del agente (litera-
les ¢ y d); c/) pérdicda de la confianza al agente (litera-
les e y T).

Articulo %99,

T‘""J_

LATH S

pero en

el proyecto es bastante reducido dicho articulo,

el Cédigo de 1971, se amplia bastante, pero el -

texto de este articulo es el homélogo del Articulo 397 -

contemplado

en la reforma, y el Arviculo %99 actualmen-

te vigente, no sparcece ni en el proyecto ni en el Cddigo

de 1971

cen como agregados, los Articulos 399 A y 399 B, literal

mente
gente

do su

ot

es

lo 397,

el 399 dice:

e ultimo,

y auin es mds en los articulos reformados apare-

"se presume justa causa para que el a

representante o distribuldor pueda dar por termina

contrato con el principal, con responsabilidad para

de conformidad a lo dispuesto en el Articu

toda modificacidn introducida al mismo unilate-



reses del agernte representente o distribuidor' como se pue
de comprendsr c¢n este articulo establece una presuncidn a

favor del agente, v por medio de diciin presuncidn se puede
dar por termirado el cortrato, con responsabilidad para el
principal; tal parece gque dicha presurncidén es de caricter

legal v por lo tanto admitc prueba en contrario.

Articulo 399 A:

Las controversias que se suscitan en la aplicacidén de 1lo
dispuesto en egsta seccidn se tramitardn en juicio sumario
por los tribunzles competentes del domicilio del agente -
representante o distribuidor".

Iste articulo no aparece ni en el proyecto ni en el
Cédigo de 1971, por lo gue se puede considerar aparente-
mente una resulacidn legal mueva, que en mi opinidn se en
cuentra mal ubicada, por los motivos siguientes: a) este
articulo estd regulando materia de procedimientos mercau
tiles, por lo tando debiera de regularse en el Cédigo res
pectivo; b) lo dnico que establece el articulo en comento,
es una regla general de procedimientcs civiles, como en el
titulo de competencia del domicilio, y el cual se encuen-
tra legislado en el Articulo 35 del Cdédigo de Procedimien-

tos Civiles; el mencionado Articulo 399 A, se limita a men

cionar que el trdmite se va hacer en Jjuicio sumario lo -
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cue considero hasta cierto punto, irnecesario mencionarlio,
va que el Articulo 59 de la Ley de Procedimientos Mercan-
tilec, lo dice claramente: "toda accidn meréantil gque no
tenga otro triémite seriznlado ern esta ley, se deducird en
juicio sumario, el cual se tramitaréd de conformidad a lo
dispuesto en los Arviculos 975, 976 y 977 del Cdédizo de
Procedimientos Civiles'™,

En mi opinidn en la forma en que aparece este arzicu
lo, estd mal ubicado, porque no existe la armonia legal ¥y
literal con los demds articulos; algunas legislaciones cen
troamericanas, tratan al prccedimiento con relacidn a la
materia de los agentes Representarnties o distribuidores,en
una méas adecuada y armdénica, como lo trataré de ex-
plicar en el capitulo posterior.

Articulo 399 B.

"Si el principal fuere extranjero y hubiere side condena-
do por Sentencia Ejecutoriada, no podrd seguir importando
los productos o marcas u ofreciendo servicios, mientras no
le de debido cumplimiento a la sentencia. Esta restriccidn
cesard, sl el principal consigna en el tribunal la carti-
dad a que fué condenado a pagar o si el beneficiado mani-
fiesta que se ha cumplido dicha sentencia. Zl tribunal a
guien corresponda el cumplimiento de la sentencia, deberd

librar a peticidén de parte, oficio a los organismos admi-~



nistrativeos cowmpetentes, para cue d2n cumplimiento a lo -
dispuesto ¢a el inciso anterior.

abriase que interpretar a qué clase de extranjero se
na querido relerir ¢l legislador, ya que juridicamente aun
no exisnte la empresa multinaciona’ en Centro América, pues
una emprosa o comercianite nacional, no tiene esa caracte-
ristica de '"macional' eun los otros paises de Centro Améri-
ca v Panamd y por lo tanto se exime de gogar de los privi-
legios de que gozan los nacionales de cada pais; sin embar
go dada la rorma proteccilionista parc el extranjero, en gue
estd redactado el articulo, puede comprenderse gue sSe re-
fiere al "extranjero" del &4rea centroamericana, fundamen-
tdndose posiblemente a facilitar juridicemente el progreso
del liercado Comin Centroamericano.

Bn cuanto al contenido procesal del Articulo en comen
to, se le vpueden hacer las micsmas criticas que el articu-
lo anterior, es decir que es la ley de Procedimientos Mer-
cantiles la indicada a legislar el trédmite a que se refie-

re literalmente el articulo,



Capitulo Cuarto:

Legislacidn comparada

Legislacidn positiva que regula
el contrato de Agencia enc:
a) Guatemala; b) Honduras: c) Ni-

caragua; d) Costa Rica; e) Pananmd,



Bete Capitulo, hasta cierto puntc bastanle ambicioso,
al tratar de exponer y analizar a través de comparar la le

z 1

Zgislacion pocsitiva gque regula el contrate de Agencla, O a

- .

log agentes Representantes o distribuidores, cn las legis
lacivnes de Centro América y Panamd, me impone en forma -
imperativae tratar dc desarrollar este capitulo en una fer
ma y en un orden cronoldgico en cuanto a la fecha de vi-~

gencia de las distintas legislaciones de tipo proteccio--
nista, bastante rcciente; de tal manera que por su orden

de vigencia, expondré primero la legislacidn de Panamd, -

Honduras, Costa Rica, Guatemala y Nicaragua,

PANANMA

La fucnte de esﬁa legislacién, sc encuentra en el de
creto de Gabinete No. 344 del dia 31 de octubre de 1969,
que reglamentd la Representacidn, Agercia y/o Digtribu-
cidn de productos o servicios de fabricantes o firmas ex-
tranjeras y Nacionales, a su vez, ¢l decreto Ejecutivo No,
9 del dia 7 de febrero de 1970, dictd ciertas disposicio-
nes que coadyuvan al @esarrollo del decreto dc Gabinete -

No. 344 ya mencionado.

Articulo 1: se entiende por representante, Agente y/o
Distribuider autorizado, aquella ¢ aqucllas personas natu

rales o juridicas quc¢ mediante documento escrito han sido



designadas por fabricantcs o firmas para la represintacidn,
Agencia y/o distribucion de determinados productos o servi
cios (ya sca quc estén o no amparadas con marcas) en el te
rritorio de la Republica y para lo cual estén legalmente
registrados ante autoridad competente, Segun este Articulo
la represcentacidén, agencia y/o Distribucidén podréd ser ex-
clusiva o de cualquier otra forma de relacidén contractual
gue acuerden las partes., Otro de los articulos mas impor-—
tantes del decreto mencionado, es el articulo 5, que dice:
lque no se podrd cancelar, revocar, modificar o negarse o
prorrogar la representacidn, agencia y/o distribucidn que
tuviera establceccida una centidad nacional o cxXtranjera, sin
gue el representantc, agente y/o distribuidor hubiere inT
cu?rido cn una de las faltas que sc establecen en ¢l Art,
60, del decreto, de lo contrario, deberd indemmizarse al

representante, agente y/o distribuidor autorizado®,

La indemmizacidn mencionada en el Articulo 5o0. tendrd
que pagarse totalmente en efectivo dentro de un plazo no

mayor de 3 meses, en la siguiente forma:

a) Cuando la representacidn, agencia o distribucién
del producto o servicio objeto de la cancelacién, revoca=-
cidén, modificacidén o ncgativa de prérroga se haya pro--
longado por menos de cinco afios, la indemmizacidén equival

drd al monto del pronedio de las utilidades brutas anuales
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obtenidas por el representante, azente o distribuidor du
rante ¢l mencionado periodo, respcctc al productc o ser-

vicio cen cucstidn.

b) Cuando la representacidn, agencia o distribucidn
del producto o servicio objeto de la cancelacidn, rcvoca
cidén, modificacidén o negativa dc prdérroga sc haya prolon
gado por mas de 5 afios pero menocs de 10, la indemnizacidn
equivaldria a 2 veces el monto del promedio de las utili-
dades brutas anuales obtenidas por el representante, agen

te, o distribuldor durante los ultimos 5 afios.

c) Cuendo la representacidn, agencia o distribucidn
del producto o servicio objeto de la cancelacidn, revoca-
cidn, modificacidén o negativa de prdérroga se haya pro-
longado por mds de 10 afios pero menos de 15 aflos, la in-
demnizacidn equivaldrd a tres veces cl monto del promedio
de las utilidades brutas anuales obtenidas por el repre

sentante, agentc o distribuidor durante los Ultimos 5 -

afios,

d) Cuando la represcntacidn, agencia o distribucidn
del producto o servicio objeto de la cancelacidén, revoca
cidn, modificacidén o ncgativa de prérroga se haya prolon

gado por mas de 15 afios pero menos de 20 afios, la indemml



zacidén equivaldrd a 4 veccs ¢l monto del promedio de las -~
utilidades brutas awales obtenidas por ¢l represcntwnte,

agente ¢ distribuidor durante los ultimos 5 ailos,

¢) Cuando la recprescntacidén, agencie o distribucidn -

del producto o servicio objeto de 1la cancelacidn, revoca-
cidn, modificacidn o negativa de prdérroga sc haya prolon
gado por 20 o mas afios la indemnizacidén equivaldrad a 5 ~
veccs el monto del promcdio de las utilidades brutas ob-
tenidas por el roy:zsgntanteﬁ agente o distribuidor duran

te log Ultimos 5 afosg

A su wvez, se establece la obligacidn para la casa re-
presentada de comprar la existencia de sus productos a su
representante y/o distribuidor, a precio de costo c¢n su -
depdésito, mas Jos gastos cue éstos arrojen npor todo el -

ticmpo que hayan permanecido en su depdsito,

Las causas Jjustias para cancelar, revocar, modificar
0 negarse a prorrogar la agcencia, representacidn y/c dis-

tribucidn, son las sipuicntes conforme al Art. 6:
a) Bl incumplimicnto de las clausulas del contrato -
cn cuya virtud sc hubicra conferido al representante, agen

cia o distribucidn,



b) Bl fraude o abuso de coniianza en las gestiones -

- 4 AU,
3 Ol ASL1IeCy,

conferidas al representante y/o distribuidor, in

dependientemente de la sancidn nenal o indermizacidn por

darios ¥ perjuicics o gue hava lugar,

J

¢) La ineptitud o neglizoncia del represcntante, a-

gente y/o distribuidor,

d) La disminucidn continuada de la venta o distribu
ci¢én de los articulos, por motivo imputable al represen
tante, agente y/o distribuidor, El agente no podrd ser -

responsable por la disminucidén de ventas cuando se csta-

blezcan cuotas o restriccicnes a la importacidén y las ven
tas se vean incvitablemente afectadas.

e) La divulgacidén de informacidén confidencial de la

industria o comercio de que sc¢ trate, independicentemente
de la sancidn penal ¢ indemnizacidn por dafics vy perjuicios

a que¢ haya lugar.

f) Cualquier acto imputable al asentc, reprcsentante

0 distribuidor, que redunde cn perjuicio de la buena mar-

cha de la introduccidn, venta o distribucidén de los produc
tos objeto de la agencia, distribucidén o representacidn,

Art. 7.- "Los conflictos que surjan de la aplicacidn

del mencionado Decreto de gabincte, se tramitardn cn pri-



mera Instancia cn <l Ministbteoio de Jomercio ¢ Industria y

en segunda Instancia, ante el drgano Ejecutivo,

Si hubierc cstablecido ci despiazamicento de un repre
sentante agente y/o distribuidor, previamente establecido,
con infraccidén de las disposiciones del mencionado dccre-
to, quedard suspendida lo importacidn al pais del produc-
to o productos del fabricante o firma que haya incurrido
en la infraccidn, bhasta tanto el representante, agente -
y/o distribuidor injustamente desplazado haya sido resti-~
tuido en su condicidn, o el fabricante hubiere hecho los
pagos completos de la indemnizacion® (Art., 10); el articu
lo 11, seflala: "gue los dercchos mencionados en la ley —-
son irreminciables, a menos gue la renuunclia surja en tran
sacidén aprobada debidamente por el Ministcrio de Comercio
e Industria. Sin cmbargo, las partes puecen transigir sus
conflictos o comprometer en un tercer o terceros la deci-
sion de los mismos, pero para que la transaccidén sea vali
da deberé_ser homologada por ¢l Ministerio de Comercio e

Industria,

Conclusiones: En términos generales, esta legisla---
¢cidén tiene bastantes aspcctos que coinciden con nuestra -
legislacidng pero sin embargo considcro gque en cuanto al
agente representante, nucstras leves son bastante especi-
ficas, cen cuanto, a la actividad que éste desarrolla; con

rclacidén a1l vaoo de 1a indemnizacidn, las dos legislacio-
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nes difleren, no exlisue en o segislazidn comentada, nin-
guna disposicilon legal que sxpongs an tratamicnto especial

para el princip
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HOIIDURAS

Segin infornacidn recavade, por medio de algunos eg-
tudios que de la legiszlacidn Mercantil Hondurefia, han rea
lizado, entre los cuales se puede menclonar un libro deno
minado “La Organizacién de Sucursales en sl Mercade Comin
Centro Americano vy Panamd’ estudin realizado por el Doc-
tor Salvador jJuncadclla; afirmo, gue de los agentes repre
sententes o digtribuicdores, muy poco o nada, se leglis.a -
en principio en <1 C>digo de Comercio vigente en Honduras,
a2 pesar de que hav algunos articulcos que relacionan en al-~
guna forma a los agentes representantes, asi tenemos Jlos -
Articulos 306, 302 y 310 dei umenciolado Codigo, que regula
los requisitos necesarios para constituir una sucursal en
compafifa extranjera; pero ldégicamente la legislacidn hondu
refia experimenta un avance en la materia gue nos ocupa,al
aprobarse el decreto Ho.50 el dia 13 de Octubre de 1970, -
el mencionado decreto contiene la Ley de Representantes y
Distrituidores de casas comerciales, la cual contiene cua-
tro capitulos distribuidos en la siguiente forma: lo.. Se
refiere a los representantes; 20.) A los Distribuidores;

30.) A las justas causas en los contratos de representa-



cién y distribucidn; y 40.) A las d.syposiclones finales ¥y

transitorias.

Art.lo.) Se denomina representantes de casasg comerciales o
extranjeras, cualesquiera que sea la denominacidn del con-
trato, a las nersonas o firmas domiciliadas en el pais, -

que actien permancntemente como representantes de compras
o ventas de las mismas, colocando érdenes de compra o de
venta, directamente a las firmas importaderas o exportadn
ras locales sobre la base de comisidon o vorcentajef,
Art.20.) Bxpresa fundamentalmente: "Los representantes de
casas comerciales tienen que ser hondurefics y tener licen
cia extendida por la Secretaria de Estado, en los despa-
chos de Economia y Hacienda'.

Arts.30. y 40.) Se pucden sintetizar en lc siguiente: "Es
importante seflalar gue el representante de casas comercia
les, actia siempre por cucnta de lac firmas que represen-—
ta y serd responsable por el incumplimiento de éstas. El
representante podrd exigir a la casa comercial, el cumpli
miento de la obligacidn contraidal.

Art.50.,) "Distribuidor es toda persona natural o juridica
que tiene a su cargo la distribucidén, concesidén o represen
tacién de determinada mercancia o servicio en el pais®.

Art.60.) "Contrato de Distribucidén es la relacidn estable-



cida entre ur Distribuidor ¥ un prinzinal o concedente, me-
diante ¢l cual e independiente de la forma en que las partes
denominen, caractericen o formalicen dicha relacidn, el pri
mero se hace real y clfcctivamente cargo de la distribucidn
de una mercancia ¢ de la prestacidn de un servicio mediar®e
cengesién o franquicia en el mercado de Honduras®.

Art.70.) "Principal o concedente es la persona que otorga -
un contrato de distribucidn, entendiéndose celebrado dicho
contrato mediante una simple carta de concesion'®.

Art.80.) Setiala: ¥Que nirgun principal o concedente podrad
dar por disuelta la relacidn contractual existente con su
distribuidor, asi comn tampoco podréd terminar, modificar

0 negarse a prorrogar su contrato, sin mediar causa justi-
ficada',

Art.%0.) "Las causas debidamente justificadas gue setfiala el
Articulo 8, son las siguicates:

a) Bl incumplimiento de las cldusulas del contrato,en
cuya virtud se hubiere conferido la representacidn o Dis-
tribucidn;

b) Traude o abuso de confianza en las gestiones confe-
ridas al representante o Distribuidor;

¢) Divulgacidén de informacidén cenfideicial de la in---
dustria o comercioc de que se trate; ¥

J

d) Cualquier actc imputable al representante o Digtri-



buidor que redunde en perjuicio de la buena marcha de la in
troduccidén v venta de los productos objeto de la representa
cién o Distribuciin,

Art.100.) Estipula, cuarndo no existiere causa legal para la
terminacidn del contrate de Distribucidn, el principal de-
beréd indemnizar al distribuidor en la medida de los dafios -
que le cause, cuya cuantia se fijard a base de los siguien-
tes Tactores:

a) Bl valor actual invertido por el distribuidor para
la adquisicidén adecuada de locales, equipo, instalaciones,
mobiliario y utiles, en la medida en que éstos no fueren
fécil y razconablemente aprovechados por alguna otra activi
dad a que el distribuidor estuviere normalmente dedicado;

b) Bl costo de las mercaderias, partes, piezas, acce-

sorios y utiles que tenga en existencia y de cuya venta y

explotacidén no puede beneficiarsc;

c) Aquella parte de las plusvalia del negocio del dis
tribuldor atrivbuible a la venta de la mercaderia o servi-
cios objeto del contrato de distribucidn, la que se detcr-
minarda tomando en consideracidén los factores siguientes: -
1) Nimeros de afios que el distribuidor ha tenido a su car-
go la distribucidn; 2) Volumen de venta de la mercaderia o
servicio en la provnorcidn que representa en el negoclo el

Distribuidor; 3) Proporcién del mercado de Honduras que di



cho volumen representz; 4) Cualquier otro factor que ayude
e o~toblecer equitativamente el monto de dicha plusvalia;

d) Bl monto de los bencficios obfenidos por ¢l dletri
buidor en la venta de la mercancia o servicios durante los
vltimos cinco ailos o si no llegare a cinco, cinco vecegs el
promedio anual del monto de los beneficios ob%tenidos duran
te los Ultimos afios cualesquiera gque fuesen,

Segun el Art.l5; Toda accidén derivada de esta ley, -
prescribird a los tres aflos contados desde la fecha de la
terminacidn definitiva del contratc de representacidn o -
Distribucion.

Conclusiones: En esta legislacidn, se observa que hay una -
distincidén entre Agente representante v Agente Distribuidor,
no se comprenden como palabras sindnimas, como eguivocada-
mente se puede entender literalments e nuestra legisla--
cidén; en la definicidn de representante se expresa que se
refiere a casas comerciales nacicnales o extranjeras, pos-
teriormente y de mancra expresa se dice que el representan
te tiene que ser hondurefio, afirmacidn imperativa que no -
encontramos cn nuestra legislacidn; la legislacidn en co--
mento, no nos define el contrato de Agencia, ni mucho me-
nos, expone la naturaleza del menciomnado contrato, tacita-

mente y en comparacién con nuestra legislacidén, el conira-

to de Agencia es el mismo contrato de Distribucidn que se



legisla en el Articule 6. 6o tova legislacicdn, In cuanio a
la trenitacion judicial, en Lo gue se cefiere a la indemiil
zacidn a gque pucae scr coudenado el principal a pagar, sQ
lamente se¢ safiala a los factores en gue se va a fundamen
tarse para determinar 1la cuantia, pero no seflala un pro-
cedimiento judicial determinado: ademis existe en la nisua

legislacidn hondurefia, disposiciones gque tienden a coniun
dir los términos Representontes y Distribuidor, ya gue al
gunas disposiciones se interpretan como términos distin-
tos (Art.10) v en otras como términos sindnimos.(Art.9,
literal d); no existe ademids ninguna difersncia aparente
entre el princigal extranjero y el principal nacional, tal
como existe en nuestra legislacidn. pero sin embargo la -
erida legislacidn hibuerense, legisla el aspecto de la
prescripcidn, aspecto que no considera en forma expresa la
legislacidén nacional.

En términos generales, consicdero que esta legislacidn
tiene varios aspectos legaleg que difieren de la nuestra,
pero aun asi, existen puntos comunes badsicos que son comu
ncs a las dos legislacioncs y las cuales trataré de expo-

ner en lags conclusiones finales dc estc capitulo.

COSTA RICA.,-

Por considerar de importancia al presente trabajo, -
transcribiré algunos articulos de la ley Wo.4684 del 30

de noviembre de 1970, y la cual d4 proteccidn a los Dis-~



presentances de cases Extranjeras o de sus
sucursales, filiales y subeidiarias, quedando excluidos de
os beneficios de la lcy, los distribuidorss ¢ representan
tes de casas nacionales; la mencionada ley, es la que Tic
ne actualizar a la legislacidn de Costa Rica; en cuanio al
tema que nos ocupa en este trabajo, ya que en anteriores
digposiciones contecmpladas en el Art.226 al 233 en lo que
se refiere "De la representacidn de Bmpresas y Socicdades
Extranjeras' y ern los Arts. 360 al 366 "De los represcn--
tantes de casas extranjeras del Cddigo de Comercio vigente
desde el primero de junio de 1964; nc se hace un estudio
exhaustivo y actualizado como se trata de realizar en la
ley proteccionista a los distribuidores o repregentantes
de casas cxcranjeras, de las que Trenscribiré alguncs ar-
iculgs mds importintus.

Art.l.- "Se entiende por digtribuidorec o representantes
de casag extranjeras o de sus sucursales, filiales y sup
sidiarias, ademds de lecs sujetos que asi define el Cddigo
de Comercio, toda persona natural o juridica que en forma

continua y autdénoma, con o sin representacién legal, pre-
pare, promueva, facilite o perfeccione 1la venta de merca-
derias o servicios, que otro comerciante o industrial ex-

tranjero venda o0 preste,

Art.2.- "Por representante, para los efectos de esta ley,



sec entiende también al TAzonte?® o "Dissribuldor®™ y npor ca
sa matriz o casa »nrincinal, =¢ entiende también casa ex-
portadora, casa fabricante o cualquier ctro giro similar

o1l su significado.

O

@ Distri»ucidén o Representa-

o}

Art.3.- Cuando el contrato
cién termina por causas ajenas a la voluntad del rcpresen
tante, la casa matriz debera indemnizarlo con el eguivalen
te a dos meses de utilidad bruta por cada afio o fraccidr
no menor de 6 meses de servicio, con un maximo de ocho -
afios.

Para cstablecer la utilidad bruta de cada mes se to-
mara el promedio mensual devengado durante el afio inmed;g
to antcrior o fraccidén menor, de duracidén del contrato®.
Art.4.- Cuundo se produzca la canccelacidén de una rcpre-
sentacidén, Agencia o Distribucidn, la casa representada -
deberd, ademds, comprar la existencia de sus productos a
su representante o Distribulidor, @ precio de costo cn su
depdsito',

En los cusos de un contrato a plazo, al vencimiento
del mismo es obligatoria su prdérroga y de lo contrario,el
representante tiene que ser indemnizado conforme a los -
Arts.3 vy 4; Unicamente son causas justas de la terminacidn
del contrato de representacidn mercantil, sin ninguna res
ponsabilidad para la case matriz conforme al Art.6, las -

siguientes:



a) Los delitos contra la propiedad y el buen nombre
de la casa matriz;

b) La ineptitud o negligencia del representante, decla
rads por uno de los jueces cilviles del domicilio del re-
presentante, por el trdmite de los incidentes, asi como
la disminucidén o estoncamiento proionzados y sustancia-
les, de las ventas, por causas imputable al represcntan-
te.La fijacidén de cuotas o restricciones oficiales a la -
importacidén del articulo o servicio, harén presumir la -
inexistencia del cargo, salvo prueba en contratio;

c) La violacidén por el representante del deber de se
creto y de fidelidad a la casa matriz, por la revelacidm
de hechos, conocimientos o técnicas concernientes a la or
ganizacidén, productos y funcionamierto de la casa matris,
adquiridos durante las relaciones comercialcs con ésta;y

d) Cualguier otra falta grave dcl representante a sus
deberes y obligacioncs contractualcs o legales para con -
la casa matriz.

Los dercchos del representante por virtud de dicha -
ley, son irrenunciables.(Art.9). Los derechos vy obligacio
nes nacidos de dicha ley, prescriben en el término de 6
meses, contados a partir del hecho que motive ¢l reclamo.

Ta indemnizacidn prevista por la ley, a favor de los

representantes deberd ser pagada en un pago unico y total,
b



inmediatamernte dec  tampinado 2l ceatraso y, en su caso, de

firme 21 fallo condenatoric, conforme <1l Art.ll de la ley.

Conclusiocncg: Egweeifica que la representacién y Distriby
cicn es do casas exbranjeraz, nuestro Cédigo cuando expo-
1c ¢l concento de represcntante no exnresa si trata de a-
gente representante Waclonal o Extranjero; csta legizla-
cién determina el contrato de Distribucidén o Represcenta-
cidn, que por su forma v naturalesz., sec entiende que c¢s
el mismo contrato de Agencia que dotermina nuestra legis-
lacidn; exige cdemds la obligacidén de la prdérrcsa del con
trato, aspccto lcgal, quc cn forma textual, no lo exprcsa
nuessra ley; cvarpoce en lo legislacidén comentada no sc ex
presa ningin procecdimiente judicial, gue dotermine de ma-
nera exnaustiva la cfectividad ecn el pago de las indemni
zaciones,Considero, gue nvegt»a Jcgislacidn, on cuanto a
los agentes representantes o Distribuidores, ¢s mas cate-
gérica en lo quc se refiere a su wctividad dentro del -
contrato; mientras que en la legislacidén en comento, no
ge profundiza er dichas actividades del menciocnado agente
representante

GUATEMATA

La legislacidén guatemalieca, vn relacidén a la mate-

o

ria que me ocupa en el prescnte trabajo, cuando regula a

los Auxiliarce de los comerciantes, y al referirse en el



Capitulc II, a los agentes de comeicc.o desde el Articulo

280 2l Articulo 291, el legislader araliza la labor del
ente de maner: x4l sin hacer distincidn alguna en

tre los agentes reorccentontes y los agentes distribuidg

5

res pero 2l avocarse al sstudio de las anteriores dispo-
siciones legales lag cusles se encucnran plasmadas en nl
nuevo Cddigo de Ccomercio vigente desde 1970, establece-
mog la similitud en algunas disposiciones estadlecidas en
nuestro Céddigo de Comercioc cuya vigencia data de 1971;pe-
ro la anterior similitlnd, se vuelva mds Hronuanciada, al
tratar de haccy el estudio comparativo con el decreto ny
mero sevents y orho de fecha 29 de Septiembre de 197L a-
probado per el Congreso de Guatemala, el mencionado decre
to regula “e mancra estpcecial el contrato de Agencia, Dig
tribucion o representucidn. este Gecreto,. constituye un
simil, a la reforma cue se¢ opera el nuestro Cddigo de Co
mercio =1 =aiio de 1973; de tal mecaera, y ecto como un e-
jemplo, en las dos legislaciones persisten en la termino
logia de "Agente Representante o Jistribuidor' lo cual -
varia en otras legislaciones que comento al respecto.Con
sidero oportuno entonces, Transcribir las disposiciones
legales, cue el Nuevo Cddigo de Comercio de Guatemals de

1970, establece, 2l reguler de menera general a los agen

tes de Comercio, asi mismo transcribir las disposiciones
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legales del Decreto numero 78, que de manera expresa ¥
en1 Lo pertinente, constituyve una reforma a la legisla-
cidn mercantil guatemalteca y en consecuencia actualiza
a dicha legislacidn a las exigencias modernas del trafi-
co mercantil.

Al fi~al del presente capitulo y en una forma oreve,
trataré de hacer énfasis en alguros aspectos que le son -
comunes a las legislacliones en comento.

Nuevo Cdédigo de Comercio de Guatemala (Decreto No.2-70.
D.0. 30-4--70) Titulo II- Capitulo II,

Auxiliares de los comerciantes- Agentes de Comercio

Articulo 280.- Agentes de Comercio. Son agentes de comer-—

z
4

cio, aguellas personas que actuan de modo permanente, en

T

relacidén con uno o varios principales, promoviendo contrg

N

tos mercantiles o celebrindclos en ncmbre y por cuenta de
aquéllos.

Los Agentes Comerciales pueden gers:
lo.) Dependientes, si actdan por orden y cuenta del prin-
cipal forman parte de su empresa v estdn ligados a aquél
por una relacidn de cardcter laboral.
20.) Independientes, si actian por medio de su propia enm
nresa y estdn ligados con el principal de un contrato -

mercantil, contrato de Agencia,



Articulo 281.- Puedern dedicarse a otrasg acltividades. Sal

vo pactc en coutrario, los agentes de comercio pucden -

dedicarse a cualyuier otra clase de actividades o nego-

cios v aun actuar por cuenta de oftros principales, Ccuyos
productos o servicios no compitan ertre si.

rticulo 232,- Camblo de Unndiciones, Las condiciones ge-

nerales en que el agente puede presentar y tramitar pro-

puestes, o en su caso contratar, podrdn ser alteradas por
el comerciante y las modificaciones serdn obligatorias -

para el Agente desde el momento en que lleguen a su cono

cimiento.

Articulo 283.~ Agente Ixclusivo. El principal puede valer

se simultdneamente de varios agentes en la misma zona y
para el miesmo ramo de actividad, salve cuando se les hu-
biere otorgado por contrato 1o calidad de agentes exclu-
81vos para una zona determinada.

Articulo 284 .- Autorizacidn Expresa.-El Agente sdélo podré

celebrar contratos a nombre del principal, hacer cobros,
conceder descuentos— guitas o plazos y variar las condi-
ciones de los contratos o formulaiios impresos del prin-
cipal, si estuviere autorizado expresamente para ello.

Articulo 285.- Reclamaciones y Fiangas. El Agente podré,

en todo caso, recibir quejas y reclamaciones en relacidn

a los negocios celebrados por su intermedio, las que de-



berd transmitir al princirsl a la mayox brevedad., También
podréd el agente obtener fianzas para garantizar al princl

pal el cumpliriento de las obligaciones coniraidas a favor

articulo 286.- runciocres del Agente. 5l agente deberd treig

mitir, sin dilacidn, al princinal, copias TIleles de los -
pedidos y ofertas que reciba y de los contratos que cele-
pre, sl estuviere autorizado para esto.

S=21lvo el caso de gue el agente esté autorizado por el
principal pars la celebracidn de contratos, los pedidos
v ofertas que reciba tendrdn el caridcter de simples pro-
puestas, que ni obligardn al principal sino desde el mo-
mento en que éste conteste aceptédndolos. Ll principal po
dréd, a su discrecidn, aceptar o no los pedidos y ofertas
que le transmita el agente v no tendrd obligacidn de dar
s conocer a éste las causas o motivos que determinaron

el rechazo.

Articulo 287.- Obligaciones del Agente. LBl agente debe -

cumplir su encargo de conformidad con las instrucciones -
recibidas y proporcionar al principal, cuando éste se lo
solicite, informaciones pertinentes en relacidén al merca
do o a los diferentes negocios realizados o por realizar
se por intermedio del agente.

Articulo 288.- Dercchos del Agente. Salvo pacto expreso




en el conftrato en cusnto a remunerac.dén del agente, éste

tendrd derecto a urna comicidn sobre la cuantia del nego-
cio aque se realice por =u intervencidn, de acuerdo con -
loz usos y précticas dci lugar,

Un iguales condiciones, el agente tendrd también
derecho a percibir comigidn por los negocioeg concluldos
directamente por el principal, con efectos en la zona re
servada para el agente exclusivo, aungue éste no hubie-
re intervenido en ellos. El agente sdlo tendrd derecho
al reembclso de los gastos de su organigzacidn o de la a-
cericle, cuandc ello se hubiere pactado expresamente en -
el cortrato.

Articulo 289.-~ Responsabilidad del Principal. 31 por do-

lo o culpa del priancipal no llegare a realizarse, en to-
do o en parte, un negocio contratado por medio del agen-
te, éste cconservard el derecho a recclamar integra su co-
misidén al principal.

51 el megocio no se realizare total o parcialmen-
te por convenio entre el principal y el tercero, el a-
gente tendrd derecho a percibir su comisidén por la par-
te del negocio que se hubiere realizado, salvo pacto en
contrario.

Articulo 290.- Término del Contrato. El contrato de A-

cencia celebrado con agente independiente, por plazo in



definido, vodra terminarse sin resporsenilidad, pocr cual-
quiera de las partes, dando aviso a la otrz= por escrito.
Articulo 291.- Otros Agentes. Las disposiciones de est:
cavltulo regiran la actividad de agentes que se dediquen
a colceor seguros, contratos de capitzlizacidn, de alkorro
v préstamo y similares, galvo lo dispuesto en leyes ¢ re
glamentos especiales.

Como se puede constatz2r, en las anteriores disposi-
cinnes legales, se erfoca al agente de ccmerclio de una
manera general sin distinguir en forma tsajante, la divi-
sid. de los agenteg de comercio y la naturaleza y funcidn
de los mismos, ea nuestro cuerpo lecegal vigente (Articulo

384 en adelants) si ge trata de hacer la anterior divi-

sidén y estudio de los distintos agentes; sin embargo el

!_l

egislador guatewalteco v cen relacidr al tema de mi tra

[

o

bajo de tesis, aprueba en 1971, un decreto por medio del
cual, se dictan las normas legales para regular el contra
to de Agencia, Distrivbucidn o Representacidn, que se ce-
lebra con casas nacionales y extranjeras.

Decreto Ilo.78 del congreso de Guatemala, de fecha -
29 de septiembre de 1971,

Articulo lo.) inciso a). Se define lo que es contrato de

Agencia, Distribucidn o Representacidén y dice, que: es
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tagquél nor medio del cuai una perscia individual o juridi-

ca, nzcicnal o extraniera, llamada principal, designa a -
otra individual o juridice y llamada agente, representan
te o Distribuidor, exclusivamente pera la venta, Distri-
bucidn, promccidn o colocacidn en el territorio de le Le-
piblica, de determinados productos, mercaderias o articu-
los producidos, fabricados o manufeccturados en el exte-
rior o interior del pafs, o bien, con ese mismo propdsi-
to, parz la prestacidn de servicios". Bl agente,dicstri-
buidor o representinte es "la persona individual o Ju-
ridica y domiciliada en el pafs, con quien se conviene

el desarrollo de Jes actividades a que se refiere el a-
partado anterior, pero siempre gue actde con independen
cia del principal, por medio de su propies empresa y de
modo permanente, e cuya virctud, la presente ley no es
aplicable a los agentes de ccmercio, a los revendedores
mayoristas ni a quienes la ley reputare distribuidores
dependientes o lizados por un conireto tipicamente labo-
ral',

Articulo 20.) La naturaleza del contrato de agencia estd
sefialada por el Articulc 20., al expresar: "Que el con-
trato regulado por la ley es de cardcter principal, bila
teral, consensusl, oneroso, conmutativo y de plazo inde-

finido, salvo que hubiere pacto expreso en contrario, -



Uricamente en lo que a clazo de téimino se refiere. Se -
puede celebrar medliante escritura piblica o documento pri
vado autenticado'.

Articulo 30.) "Bl contrato de Agencia, Distribucidn o rg
presentacidn sélo puede terminarse o rescindirse (rein-
cidirse):

a) Por mutuo consentimiento entre las partes mani-
festado en forma escrita;

b) Por vencimiento del plazo si lo hubiere;

c) Por causa justa:

d) Por decisidn del agente, distribuidor o represen-—
tante siempre que adlere aviso al principal con tres meses
de anticipacidn.

En esie caso quedard obligado a la rendicidn de cuen
tas desde que fuere regueridc parz ello y reintegrar la
mercaderia objcto de la relacidn coatractual que obrare
en su poder, a precio de costo de bodega. Si el princi-
pal se negare a pagarla, serda responsable de los dafios -
¥y perjulicios gue con tal motivo causare;

e) Por decisidén del principal en cualguier tiempo,
siempre que se allanare al pago de danos y perjuicios en
los rubors establecidos por esta ley.

Articulo 40.) En este articulo estdn comprendidas las cau

sales Justas para la terminacidén del contrato de agencila,
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g Lo gue pespoels arhos contratartes, al principal y

~
-
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al ascnte, distrivuidor o represcniante, Respecto de ambos

contratantes:

a) Por incumplimiento ¢ contravencidén de la otra par
te do cualguiere de las obligacloncs o prohibiciones que
le impusiere el contrato;

b) Por la comisidén de algin delito contra la propic-
dad o persona de una de las partes contra la otra;

c) Por la negativa infundada de la otra parte a ren-
dir los informes y cuentas o practicar las liquidaciones
rclativas al megocio, en ¢l ticmpo y modo gue se hubicre
pactado,

Respecto al Princival:

a) La divulgacidén o informacidn a tsrcero sin la debi
da autorizacidn por paric dcl agente, distribuidor o repre
sentante, de todo hecho, dato, clave o férmula cuyo secre-
to se le haya confiado por virtud del respectivo contrato;

b) La baja en el promedio de ventas o colocacién de -
los bienes o servicios convenidos quc se probare en rela-
cién con productos o servicios similares durantce el afio -
anterior y deberecs a megligencia o ineptitud comprobada ju
dicialmente del agente, representante o distribuidor.

Respecto al Agente, Distribuidor o Representante:

a) Cuando el principal llevare a cabo actos que direc



ta o indirectamcnie impidor ¢ ticnden a impedir que el agen
te, represcntantc o distribuidor cumpla con el contrato.
Articulo 50.) %Si ¢l principal diere por terminado rescin-
dicre ¢l contrato sin mediar alguna de las causas previs--
tas en ¢l mencioconsdao articulo 4o0,; o con ese fin llevare a
cabo actos que directa o 1ndircctamente impidan o tiendan
a impedir que el agente,; representante o distribuidor, cum
pla con las obligaciones que le corrcsponde, 0 en Su £2aS0,
ge beneficie con los derechos provenientes de la relacidn
contractual, dicho principal debe indemmizar a la otra, ~--
los daries y perjuicios que por las causas apuntadas se pre

sume ixrrogadcs®,

Articulo 60,) Contenido de la indcmmizacidén a que se refis
re ¢l Art, 5o0.) 1. El recintegro de los gastos directos y -
de promocidn o propaganda que el agente, representante o -
distribuidor hubiere efectuado con motivo y para los fines

del contrato, durante el Ultimo afio:

2= Las inversiones que con ocasidén o motivo del con~--
trato haya efectuado siempre que éstas no fueren recupera-

bles o aprovechables para otros fines;

3~ E1 pago de las mercancias existentes al precio de
costo bodega que ya no pudiere venderse por causa dc la -~
terminacidn o rescisién del contrato sicmpre que estuviere
en buen estado, Sin embargo también se considerard que se

encuentra en buen estado aquella cuya desccmposicidn no =--



fuere imputable al agente, aistribuidor o representante o

a sus dependientes;

4- T1 cincuentba por ciento de la utilidad bruta que
pudiere habersc percibido con la negoclacidén de la merca-
deria a que sc reficre ¢l inciso anterior de continuar la

relacidén contractual;

5.. Una cantidad egquivalente al monto de las utilida--
des brutas que el agente, distribuidor o representante ha-
va obtenido durante los ultimos tres afios o durante el lap
so que haya ejcrcido la representacidn si éste fuere menor

de los tres afios antes indicados:

6~ Las indemnizaciones a que conforme la ley tuviercn
derecho los empleados o trabajadores cuyo despido obedecig
re a la terminacidén del contrato por parte del principal -

sin mediar causa justa,

Articulo 70?) Este articulo es ¢l que determina el procedi
miento que se sigue en cuanto a las indemnizaciones: VPara
que el vrincipal que hubicre sido demandado con motivo de

lo dispuesto por c¢l Art. 5o0. de la ley, pueda celebrar con
otra persona el contrato de agencia, distribucidn o repre-

gsentacién o desarrollar en cualquier otra forma las activi
dades comprendidas en el mismo, serad indispensable el que

acredite haber hecho efectiva la indemnizacidén a que hubile
re sido condenado o caucionado su responsabilidad constitu
yendo fianza suficiente para garantizar el pago a que se le

obligare't,



Conclusionce: La legislacida Guatemalteca, cuando se re-—-

fiere a los Agentes represcntantes o Distribuidores y al -
contrato de Agencia, lo hace cen una forma mas ordenada y -
amplia en‘los artizulos més fundamentales como son: EL ar-
ticulo lo.; Que se reficre a las definiciones de agentes -~
representantes vy a la definicidn del Qontrato de Agencias;

sc expone asi mismo en el articulo 2o0., la naturaleza del

contrato de Agencia, ~cpeclos legales que no regula nucs--
tra legislacidn, al menos en forma expresa. En cuanto a --
las causales de terminacidn del oontrato? primeramente se

exponen las de cardcter general (Art, 3o0.) y posteriormen-
te en forme ordencda se legisla en cuanto a las causales =
con jusias causas para la terninacion del contrato de Agen
cia, en lo gque rcspecta a amhos convratantes, al principal,
y al, y al agente representante o Distribuidor: ademids de-
berd entenderse, gue la legislacidn Guatemalteca, se refie
re a principales (Nacionalecs y Extranjeros) y ésto se dedu
ce de la definicidén del contrate de Agencia, que se expone
en el Art, lo.). En cuanto a2 nuestra legislacidn, por care
cer de una definiciodon clara, del contrato de Agencia, po--
dria entenderse que las disposiciones lecgales se refiere -
unicamente a Nacionales y quc por excepcidn, el principal

del contrato de Agencia puede scr extranjcro y en tal caso
se le da un tratamiento especial (Art. 399--B). Es de hacer
notar en términos generales, que las disposiciones legales

en las dos legislaciones, difieren en la forma y ubicacidén



¢n cuanto o ia niiacion en er articuraco, pero en el Tfendo
se 1llega a concluir en ¢l proteccionisme juridico para la

industria y comercio de cada pais.
NICARAGUA

Bl Cédigo de Comercio de la Republica de Nicarague,
esta vigente desde el afio de 1917 y ninguna de las dispo-
siciones legales gque contiene, regula de manera expresa a
los agentes Representantes o Distribuidores, sino que algu
nos esporaddicos articulos donde se hace alusidén a alguna -
obligacidn legal del agente, por cjemplo en ¢l Capitulc IV,
"Disposiciones Especiales sobre Agentes Viajerosi® Arts., 10
al 155 y el Capitulo X, gue regula las Sociedades Extranje
ras, desde el Art, 337 al 340 inclusive; eg hasta el afio -
de 1972 7 a través de la ley Nc, 287, publiicada en "La Ga-
ceta’ (Diario Oficial) que se emite "Ie ley sobre Agentes,
Representantes o Distribuidores de Casas Extranjeras?, la
cual transcribizé, por considecrarla de importancia cen gra-
do comparativo zon nucstra legislacidénm actualmente vigente,
dichas legislaciones en algunas disposiciones coinciden en
la literalidad o espiritu que el legislador respectivo qui
so 1mpregnar en los mencionados cuerpos de ley. Es impera-
tivo entonces, antes de transcribir la referida ley, hacer
el siguiente comentario: TLa ley en referencia viene a cons
titulr para la legislacién Mercantil Nicaragiiense, una acf

tualizacidn y equiparacidén a las demas legislaciones de -
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avanzada, nere ot ool nce gc desliga por completo a insti-
tuciones apcgadas por aros a su legislacidén asi tenemos: -
que el titulo de 1a ley gue expondremos, se refiere a ca--
sas BExtranjeras, =in mencionar a 1los ageﬁtes, representan--
tes o Distribuidores de casas naclonales. Bl texto de ‘a -
ley es consecuente con ¢l 1itulo de la misma, en cuanto s§
lo menciona a las casas extranjeras vy el término concesio-

nario,

H A ] "e ] i ) 4} e
‘Ley sobre Agentes, Representantes o Distribuidores de ca-

pr=—-

sas Extranjeras®.

Art. lo.- "Para los efecctos de esta ley, son concesionarios
todas aguellas personas, naturales o juridicas, que median
te contrato o simple documento han sido designados por cual
guier concedente o principal extranjero, o exportador de -
productos originarios fuera del pais para la representacidn,
Agencia o Distribucidn exclusiva o no, de cstos productos

0 servicios cu el territorio de la Republica. La relacidn
entrc el concedente o principal y ¢l concesionario, podra

probarse vor 105 medios establecidos por la ley.¥

Art. 20,~ WEL concedente o principal cxtranjero, no podrd
poner término a la relacidn con su concesionario o mod.fi
carla sino basadq en algunas de las causales establecidas
en el articulo 9, de lo contrario debcrd indemnizar al --

corncesional:llo o concesionarios en su casol,
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Art. 30, - %Lo indc.nizacidn a quoe oo reficre el articulo -
que anteccde podrd scr determinada por las partes o judi--~
cialmente. A “al%a de convenio entre las partes, tendrd de

recho a recibir ¢l concesionario lo siguiente:

1. ¥1 wvalor de¢ lo invertido en beneficio del conceden
te de acucrdo con la fabla de porcentaje, para la deprecla
cién de la maguinaria y otros bienes muebles, gue rijan pa

ra los efectos del impuesto sobre la renta.

II~ Una indemnigacidén por el Tiempo que dure la rela-
cidén centractual y que se determinc conforme a la tabla si

guiente:

1) Do 3 a 12 meses el 25%_&0 las utilidades brutas que
pudo haber ganado cn tres afios.

2) De .2 a 24 meses cl 50% de las utilidades brutas -
TICS &0g,

que pudo haber gancdc

oy
&)

(@)

3) Dc 24 a 36 mescs el 75% de las utilidades brutas
que pudo haber ganado en tres afios,

4) De 36 meses o mids el 100% de las utilidades brutas

gue gand en tres aflos.

La utilidad bruta quec servird de base para la indemni
zacidén, cuando la relacidén contractual fuere superior a 3
meses, pero inferior a 36 meses se determinard multiplican
do por 36 la utilidad bruta mensual promedio habida duran--
te ese tiempo. Para ftcdos los efectos se tomard como fuen-

te la contabilidad del concesionario.



ITIT~ Cualquier otro factor que sec estime del caso pa-

ra 1o determinacidn equitativa de la indemnizacidn.

Art, 4o0... “Cada vez que el concedente aumente el numero de
concesionarios, dcberd pagar individualmente a cada uno ae
los concesionarios anteriores el 80% Aec la indemmizacidn -

que le corresponde sgcgun el articulo anterior®,

Art, 50,-~ Cuando unilateralmente fuere rescindido, refor-
mado o no renovado pcr el concedente el contrato por cual-
quicr otra causal que no sea de las previstas en el articu
lo 9, aquel esta obligado a comprar los productos que el -
concesionario tenga.en existencia dentro de un término no

mayor de sels meses.

E1l valor de dichos productos se calculard tomando en cuen-
ta el costo de adquisicidn adicionado por: Derechos aduanc
ros, Impuesto de consumo, y/o ventas pagadas, gastos causa
aos por motivo de la importacion, internacidn e introduccidn,
fletes hasta el lugnr de almacenaje, bodegaje, costos de -
promocidn y gastos financieros hasta el dia de la cancela-

cidén efectiva del precio,”

Art, 60.- Cuando el concesionario haya otorgado créditos

a terceros, para pagar el valor de mercancia que disvribu-
ye compradas al concedente, éste cancelard el valor de es-
tos créditos y se subrogard en los derechos del concesiona

rio, Sin embargo, cl concedente no estara obligado a cance
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lar el valor de Llus creéditos que se encontraron con mas -

de doce meges +vencidos®,

Art. To.-- #Cuando ol concedente no haya pagado o no haya -
rendido suficiente garantia de pago ¢e la indemniz cidn co
rrespondiente al conceziornnrio, el Mianisterio de Economia,
Industria y Comercio a sclicitud de parte interesada, sus-—
penderd la importancidén. intermacidén o distribucidén de los

productos del concedente o principalt.

Art, 8o.- "Sobre las mercancias propiedad del concedente --
que obren en poder dcl concesionario, tendrd éste derecho
legal de retencion y serd acrecdor de grado preferente en

relacidén al pago de la indemnizacidaf,

Art, 9o.- "Se considerardn causas justas para dar por ter-
minado o negarse a renovar un contrato de agencia, Represcen

tacién o Distribucion, las sigulentes:

lo,) Cualguier delito tipificado por el Cdédigo Pcnal,
de parte del concesionario cn contra de los bienes o intere

ses del concedente o principal,

20.) Disminucidn continuada de la venta o Distribu-f
cién de los articulos, por negligencia del concesionario.
Pl concesionario no serd rcsponsable por la disminucidn, -
cuando se dcba al establecimiento de cuotas o restricoion&s

a la importacidn, caso fortuito o fucrza mayor,
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30.) Actos ilwmpubables al conceslonario que redunden -~
en vperjuicio de la introduccidn, venta o distribucion de -

los productos gque les han sido confiados,
40.) Quiebra del concesionaric.

Art, 100, "El cambio dc¢ domicilio, razdn social, transfor
macidén, desdoblamicrto de una sociedad, cambio de objeto,
subdivisidén del riismo, lo mismo que la fusgidn con otro o =
absorcidén por olra no es causa de terminacidén del contrato
de representacidn, Agencia o Distribucidén. La Empresa con
la cuai se hubierce Iaaionado, la hubiese absorbido o haya
gido autorizada para 3L isd de las marcas, responderd soli
dariamente hasta mor ¢l monto de la indemnizacidn en los -
mismos términos, pudiendo por lo tanto ¢l concesionario --
ejercer lag mismas acciones que otorga csva ley contra las
cualcs se hnbiese fugioradn, 12 hulbiese absorbido o contra
cada una de las subdivigiones en gue se hubiese desdoblado
la cmpresa o recibido la auforizacidn para el uso de la mar

Ca.??

Art. 1llo,~ "Las accioncs para reclamar los derechos naci--
dos como consecusncia de la rescisidn o no renovacidén de -
un contrato de representacidn, Agencia o Distribucidn, pres
cribird en un plazo dc dos afios contados a vartir del ven-~
cimiento del contrato no renovado, o de la notif%cacién Tt

que por ezcrito se dé por terminado el contrato¥,



Art., 120, "Las aceroncs relacivas a la vestilacidn de los
derechons controvertidos entre el concedente y el concesio-
nario, sc tramitardn por la via civil en juicio sumario de

mayor cuantia y los contratos quedardn sujetos a las leycs

nicaragicuses, aunque en c¢llog se estipulare 1o contrario®.

Conclusiones: Del andlisie del articulado de las dos legis
laciones, sc deduce en una forma concluyente, gque en la ma
teria que nos ocupa, las dos legiglaciones tienen constan-
tes diferencias de fondo y de forma, lo cual me hace cspe-

cular en una factible legislacidén uniforme, al menos en el

tema de este trabajo de tesis,

Conclusiones CGencrales al Capitulo

Despucs del breve andlisis y comparacidén de las legis
laciones gue regulan el contrato de Agencia c¢n Centro Amé-
rica y Panama; lo cual como se puede constatar, son legis-
laricnes nuevas y actualizadas con rclacidén a sus respecti
vos Cédigos de Comercio; puedo concluir entonces, manifes-
tando: Que seria siempre recomendable para una casa extran
Jera o exportadora de productos, a Centro América y Panami,
que antes de celebrar un contrato de Agencia, debe examinar
se culdadosamente las obligaciones contractuales y legales
a la que se estd expuesta; como consecucencia de la falta de
uniformidad en las mencionadas legislaciones, las cuales -
sin embargo, a pcesar ae diferir entre si, en varios aspecc:-

tos, basicamente coinciden en lo siguicnte:
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L, Dgtabliccimienio de causas legales, justas, para --
dar por terminado un contrato de Agencia, Distribucidn o -

representaciong

2) Ttalcs causas hay quce probarlas, ante los organis .-

mos competentess

3) Dec no existir tales causas, el principal o conce -~
dente tiene guc otorgar una indcmnizacidén, fijada por la -

ley, al rcprescntante o concesionarios

4) Micentras no sc pague csta indemnizacidén, los pro---
ductos no se podrén importar (si son fabricados en el ex-—-

tranjero);

5) Bl principal o concedente estd obligado a adquirir,
los créditos o inventarics de productos del concesionario
0 agente, al terminarse el contrato, sin mediar causa jus-

ta, bajo las condicionecs efaladas en la ley:

6) E1 vprincipal o concedente no pucde nombrar otro -
agente o Distribuldor, micentras no pague la indemnizacidn
0 la deposite antc ¢l organismo competente, en caso de de-

manda o reclamacidn;g

7) Los derechos concedidos por tales leyes son irre-
nunciables, aunquc podria convenlirse en una transaccidén -

ante el organismc ccmpcetente;

8) Es convenientce expresar; que la fijacidén de un -~

término o plazo en los contratos, no tiene relevancia juri
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ridica alzana saivo CL casu ae (uatemala), ya que forzosa
mente tendria que scr reiwovados al vencimicento seralado, -
galvo que @o vasare la ‘ndeunizacidn correspondiente por -

La casa principal o concedente,
nedario cy2l.ido, do este vegla, ¢l caso de gue el coince-
7 ) b

sionario, reprecoentante o Distribuidor, no quisicra renovar

a su vencimicento, el contrato,



Capiftulo Quinto:

Importancia de la legislacidn pa-

ra la Industria y Comercio nacio-

nal.

a) Opinicnes de Industriales y Co
merciantes,

b) Jurisprudencia,
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a) Opiniones de Inaustriales y Comsrciantes.

Fue ni intenciorn, al incluir este literal en el desz
rrollc del presente trabajo, tratar de obtener la opinidn
de industriies y comcrciantes: pero dado lo delicado cel
tema, surgia la imperiosa neccesidad de que el interpelado,
adcmas de conocer la mecinica operanse cn la industria y
el comercio, quc tuTicra también sdélidos conocimientos 1lgc
gales y poder en esa forma obitcecner resultados dptimos, en
la contestacidén de un cuestionario que para tal efecto -
elaboré; recurri entonces a solicitar la opinidn de reco-
nocidos abogados, gque cen una u otra forma estuvieran vin--
culados profesionalmente con la industria y el Comercio y
con suficientes elementos de juicio a fin de gque me con--
tecgtaran aigunas preguntas que previamentc habia elabora-
do, Para tal efecto interrogné al doctor Ernesto Ramirez
Guatemala, quien ademds de scr consultor de Empresas Mer-
cantiles, en su formacidén intelectual incipiente, realizd
estudios de Comercio, habiéndose graduado de antador, -

previamente a reeibir su investidura académica,

E1 Doctor Ramirez Guatemala contesté el siguiente cuesg
tionario:
1) Qué opinidn ticne del ordenamiento lcgal de Jlog

Agentes representantes o distribuidores?

-~ B1 Distribuidor, es un vendedor y compra por medio

de suministro; por lo consiguiente, la distribucidn debe



catar Lefulade DPOL CL o cultbealo de sumanistro,

2) Considera ustced, dque sc viabliiliza con mayor augc

la activiual mor-antil en base al crdcenamiento legal -

existente?

Ho ao wisbiliza ei auge mcercantil, porque el dere-
cho mercantii es derecho privado, y desde ningun punto
de vista, pueden darse normas que tiendan a proteger uni
lateralmente, y e€s el caso gque en el actuzal ordenamiente
legal de los agentes representantes o Distribuidores, se
menifizste en forma clara el aspecto proteccionisfta de -
mancra unilateral; fundemento quec se encuentra en una ley
reguladora de carzcter transitorio, emitida el dia diez -
de agosto de mil novecientos sctenta, es decir, meses an-
tes dc que cntrava en vigencia el Cédigo Mercantil; la -
mencionaca lev se denomina “Ley reguladora de las activi-
dades de Agencia -Representacidén o Distribucidén en EI1 Sal-
vador?® (treinta v unc de Jjulio d¢ mil mnovecientos setenta,
vigente el diez de agosto del mismo afio, Tomo numero dos-
ciecntos veintioche) segin el tenor literal de csta ley y
sus considerandos, cs eminentcmente proteccionista para -
los agentes representantes o Distribuidores, dejando pric

ticamente desprotegido legalmente al principal;

3) Considera usted, que el procedimiento judicial - ..
se aplica cuandn surgln controversias, sca el mas indica-

do?
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- No eg el mas indicndo, por la razdn de los grandes

vacios legales de quc adolece la mencionada ley;

4) Qué sugercncias nodria exponer, que conlleve a ne
jorar la legislacidn referente a "los representantes o -

Distribuidoresi?

- Tendria que darse una rcforma complcta a la refor
ma opcrada en mil novecientos setcnta y tres; y en tal fox
ma poner c¢n planos de igualdad juridica tanto al principal,

como a los agentes representantes o Distribuidores;

5) Considera usted, que podria cxistir una legisla--
cidn uniforme de Jos FAmentes represcntantes o Distribul-

dores®™, en Centro América y Panamd?

= Tal como sc encuentra la legislacidén y de acuerdo
con les anteriores preguntas, no podria cxistir una legis

lacidén uniforme.

Continuando con las cntrevistas que me he impuesto -
realizar a profesionales del Derecho vinculados en una u
otra forma al hacer mercantil; tuve la satisfaccidn de en
trevistar al doctor Roberto Lara Velado, de reconocidos -
méritos académicos y profesionales, catedrdtico, por mu--
chos afios de la matcria de Derecho Mercantil en la Facul=-
tad de Jurisprudencia y Cicncias Sociales; el mencilcnadn

profesional, mec contestd el siguiente cuestionario:
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L, 0wl opinida vienc la Eupresa que usted representa,
dcl ordenamiento legal de los agentes representantes o -
Uistribuidores?

Respuzstas en términcs generales, considero benell--—

ciocso el copitule del Cédigo de Comercio a que se refiere

o

presgunca; era dc gusticlia introducir disposiciones pa-
ra proteger a log agentes~representantes o distribuidores,
Sin embarge, en lo que se reficre al cdlculo de la irdemni
sacion, al legisladoi se le pasd la mano; originalmente,

el Cddigo de Comercio establecia una indemnizacidn equiva

lente a tres aflos de renta neta; la rcforma Ultima lo sus

tituyo 1or tres afios de renta bruta, con 1o cual los de--

mis runicos, que se refieren a gastos, tienden a duplicar-

2} Comsidewva usted que se viabiliza con mayor auge la
actividad wucrcantil, en basc del orcenamiento legal exis-—

tente?

Respucsta: Considero que habrid mas personas dispues-
tas a dedicarsc a actividades de agencia-represcntacidn y
distribucidén, sabiendo que cuentan con una protcccidn le-~
gal, para el caso de terminacidn unilateral del contrato
de parte'del principal, proteccidén que es de justicia zon

ccederles,

3) Considera usted, que el procedimiento judicial gu-

se aplica cuando surgen controversias, sea el mds indicado?



Rescuesta: DL procedimiento lzgal que se utiliza, cs

el juicio sumario que es uno de los mas cortos entre 1noso

tros. Las 4. icisncics que pucden afectarlo, no son espe:
cificamcente de¢ cote procedimiento, sino dc nuestro Dexe:--

che Prosesar Civil; cfectivamcnte. para citar el ejenplo
del inzonvenilconcz do mayoer frecuencia, seflalaremos la - -
fianze, ¢ésta no pucde suprimirse sdlamente para un proce-
dimiento espccifico; pero si es dc necesidad, porquc ha -
sido utilizada unicaincente como un instrumentohdilatorio,

suprimirla ftotalmente para todo procedimiznto,

4) 9ué stugerenclias podria exponer que conlleve a me--
jorar le legiglacidén rcferente a los agentes representan

tes o Distribuidorest?

Resoucsta: Creo que seria conveniente volver a dos -
disposicicancs originales dcl Codigo de Comercio, hoy supri
midas; la,.,) calcular la indennizacion a base de la renta

neta; 2a.) cuando el representante es extranjero, hacer co
~responsable solidario dc¢ la indemnizacidn al nuevo reprc

sentantc que nombre, sin perjuicio dc¢ lc dispuesto en el

articulo 399 b, dcl Cbédigo de Comercio,

5) Comsidera usted que podria existir una legislacidn
uniforme de los agentcs representantcs o Distribuldores
en Centro América y Panami?

Respuecsta: Creo que si seria muy conveniente; actual

mente, ndemds de E1 Salvador, la tiene Panamd y posible-
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mente Guatemala, Pero no estoy seguro si los demds gobier

nos Centroamcricanos cstarian dispuestoe a introducirlas,

b) Jurisprudencia.

En cuanto a este literal, por scr bastante escasa, -
mc limitaré a exponcr la jurisprudencia como la interpre-
tacidén que hacen los juceces de la ley; ya que no se puede
exponer en ningin momento la Jurisprudencia como fuente del
Derechof Considero pués de importancia, exponer en cste -
trabajo, los pasajes méds importantes de dos procesos se-
guidos en el Juzgado Primero de lo Civil de este Distrito
Judicial; la importancia estriba en la forma de termina--

cién de los dos procesos:

Primner proceso: Referencia 104-5-1975, Juzgado Prime

ro de 1lo Civil.

Julcio sumario mercantil, promovidc por el doctor Jo
s€ Siero y Rojas, apoderado gencral judicial de la Drogue
ria Francisco Prado, cn contra de la Compafifa Suiza Sieg-
fried S.A., a quien sc le reclama dafios y perjuicios por
rompimiento unilateral del contrato exclusivo de Represen
tacidén y Distribucidn de productos Siegfried, de Sofinge,
Suiza; la demanda se entabla el dia dieciocho de septiem-—
bre.de mil novecientos setenta y cinco y se basa en el --
Art, 397 Cédigo de Comercio (reforma de mil novecientos -

setenta y tres) que dice: "el contrato de Agencia Repre--
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sentacidn o Distribucidn podra denuaciarse por cualquiera

de las partcs, por cscrito, con tros meses de anticipacidn.

‘n caso de terminacidén del contrato, cl agente repre
sentante o Digtribuidor tendrd derecho al valor de las co
nisicnes nendientes, devengadas durante la vigencia del -

contrato,

31 el principal diere por terminado, modificare o se
negare a prorrogar un contrato de agencia representacidn
o0 Distribucidén, sin que se haya %ncurrido en alguna de -
las causas determinadas en el Art. 398 de este Cdédigo, el
agente representante o Distribuidor tendrd derecho a que

se le indemmice por los perjuicios que se le irroguen,

La indemnizacidén se¢ extiende a) lo,) los gastos cfec
tuados por el agente representante o Distribuidor en bene
ficio del mncgocio del cual se le priva, sicmpre que, debi
do a la expiracidn unilatgral_del contrato, tales gastos
no puedan ser recupcrados, 2o0,) cl valor de la inversidén
en local, equipo, instalacidn, mobiliario y dUtiles en la
medida en que tales inversiones sean unicamente aprovecha
bles para el negocio del cual se le priva. 3o0.) el valor
de las existencias cen mercaderias y accesorios, c¢n la me-
dida en que, debido a la expiracidén del contrato, el agen
te represcntante o distribuidor ya no pueden continua? -
vendiéndolos o su venta se haga especialmente dificil, Es

te valor se calculard tomando en cuenta el costo de la ad



quisicién mas los fletes hasta el lugar del establecimien
to del agente representante o Distribuidor y los impucs--
tos v cargas quc éste haya tenido gque pagar por tencr las
existencias en su poder, pagando el valor de las existen-
cias Ql principal que indewmniza tendrd derccho a hacerlas
suyas, 40,) L. monto de las utilidades brutas obtenidas -
por el agente representante o Distribuidor en el ejerci--
cio de la representacidén o Distribucidn durante los ulti-
mos tres~aﬁos, o durante el lapso menor ¢n que la haya --
ejercido, 50,) E1l valor dc los créditos que el agente re-
presentante o Distribuidor haya concedido a terceros, para
pagar el valor de las mercaderias quc distribuya, pagando
el valor de los créditos, ¢l principal que indemniza se =
subrogard en los derechos del agente represcentante o Dis-
tribuidort®,

La ruptura unilateral, scgin 1. demanda, consistid -
en la comunicacidén recibida por a2 Drogueria Francisco —--
Prade por parte de la casa extranjera, en el sentido si--
guiente: "Que hemos nombrado a Farmacia Nueva San Carlos
de la ciudad de San Salvador, como codistribuidores de --
las especialidades farmacéuticas Siepfried®. Conforme a la
demanda se reclaman dafios vy perjuicios detallados de la -

siguientc manera: a) gastos efectuados en beneficio del

i

negocio del cual se le privaj; monto reclamado cincuenta y

tres mil colones ochenta y tres centavos; b) valor dc las
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inversiones en lonal. ecnipos, instalaciones, mobiliario
v Utiles; monto reclamado: dieciseis mil quinientos vein
ticinco colones: c¢) el valeor de la existencia de mercade
ria que esté en poder de Prado; monto reclamado: dieci--
gicete mil ochocicntos setenta y ocho colones cincuenta y
cuatro centavos; d) el monto de la utilidad bruta obteni
da cn ¢l ejercicio de¢ la distribucidén exclusiva en los -
ultimos tres afios anteriores a la rupntura del contrato;

monto reclamado: cincuenta y cuatro mil novecientos se=--
tenta y cinco colcnes sesenta centavos; e) valor de las

créditos concedidos a terceros hasta el treinta y uno de
mayo de mil novecientos setenta y cuatro; monto reclama-
do: ocho mil novecientos oohenta y cinco colones; ) cos
tas personales y procesales, En suna lo reclamado ascen-
dia a la cantidad de ciento cincuenta y un mil trescignm

tos sesenta y cuatro coiones noventa y siete centavos,

Después de transcurrido un término bastante prolon-
gado durante el cual hubo incideries de flanza y cambios
de apoderados: el mencionado juicio se da por terminado
a través del DESISTIMIENTO DE LA ACCION, pedido por la -
Drogueria Francisco Prado por medio de su apoderado doc-
tor José de la Paz Villatoro, el dia once de enero de mil

novecientos sctenta y siete,

Segundo Proceso: Considero de mucha importancia expo

ner las parbes mas esenciales de un proceso Sumario Mer--



cantll gue Se vrCmovild e el Jukeaad Srimero de lo Civil
de cste Jistrito Judicial, imporftancin gque radica esen---
cialmente =n =% hecelo de gue, el mencionado proceso reco-
rrid: la primera Lnstancia, scgunde Instancia, para rle-

1 B { Fraary (.5
far poesteriormente a Lasacion

Ll procnso aalos referido, fuce nromovide por el seror
Vanegas Pallals, por medio de su apoderado general judi---
cial; el Jucz de Primera Instancia. dicté la sentcencia dc
finitiva con el sigu.ente fundamento: "Considerando a fin
de acceder a las pretensiones de La parte actora, es nece
sario que 3¢ esgtablezca en forma plena los siguientes ex-
tremos: a) Existencia del contrato de Distribucidén o Agen
cla-Representacion, cue vincula lag partes contendientes
cn este juicio; b) Ruptura unilatcral del contrato de dis
tribucion, sin justa causa, por parte de la sociedad de---
mandada; c¢) los perjuicics causados a la parte actora a -
consegu@acia ae la ruptura unilateral del mencionado con-

trato,

Andlisis del primer extremo: cxistencia del contrato
de Distribucidn, probado documentalmente, sicndo la corres
pondencia postal, que dc conformicad al Art.999 ordinal
tercero, del Coédigo de Comercio, hace plena prueba cn ma-
teria mercantil; ademds 1a fotocopie de la escritura publi

ca de fianza hipotcceria, en la que el seflor Agustin Vanc

7
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sas Pallais otorga a favor de la Sociedad demandada, fien
za para garantizar el cuwplimiento de sus obligaciones -
que ha contraido con Ginsa, al celebraro con ésta, un con
trato para la distribucidn de llantas; ademas de la mani-
fentacidv del apoderado dc Ginsa, al sostener éste, gue -
existe coutrato de Distribucidn'.

El Juez a-quo, también sostiene que: "la continui-
dad en mencidén se hace entrever por lo manifestado por el
actor en su demanda y ademds por el hecho de que la prue-
ba documental presentada por el actor, contiene fechas que
comprenden todo ese periodo; v es mds, el hecho de que la
parte reo haya guardado silencio al respecto, contribuye
en el dnimo del juzgador a la conviccién de gque las funcio
nes de distribucidn del sefior Vanegas Pallais fueron con-
tinuas',

Andlisis del segundo extremo: Ruptura unilateral del
contrato de Distribucidn sin justa causa, de parte de la
socicdad demandada; "La ruptura unilateral del contrato -
de distribucidn a que se refiere el actor en su demandea,
ha sido comprobada con la agregacidén de documentos" "pero
el hecho en si que provocd la ruptura del contrato de mé
rito, fué la decisidn de Ginsa, de no suministrar tubos,

llantas y deméds accesorios al distribuidor sefior Vanegas

Pallaig, pues la esencia de dicho contrato lo constituye



cse sumiristro y sin éste, el distribuidor no vuede desem
pefiar sus funcicnes de tal y como censecuenclia termina su
careo de distribuidor®, "La Socicdad demandada no cumplid
con lag exigencias del Articulo 397 del Céddigo de Comcrcio,
por no haber denunciado por cscrito, con tres meses de an
ticipacidn, de su intencidn de dar por terminado el con-
trato de distribucidn; vy al no cumplir con dicha exigen-
cia, la parte reo en forma arbitraria, causd la ruptura
del contrato en mencidén' "es necesario traer a cuenta si
la rupturz del contrato fué con Jjusta causa o no® a crite

rio del gseflor Juez de Primera Instancia, la ruptura del -
’

contrato fué sin Justa causa.

Tercer elemento: los perjuicios causados al serior Va
negas Pallais, a consecuencia de la ruptura urilateral del
contrato de distribucidn, sin justa causa, de parte de la
sociedad demandada'; para el seflor Juez de Primera Instan
cia, se comprobd en el proceso los dafios y perjuiclos, -
ascendismde éstos a un total dc quinientos cincuenta v o-
cho mil veinticuatro colones ocho centavos,

Los apoderados dc la parte reo, no conforme con el -
fallo de primera Instancia, primeramente pidieron al Juez
a-quo, cxplicacidn de su sentencia definitiva explicacidn
que, previo el traslado corrido a la parte contraric y -

contestado por ésta, fué dada en los siguientes términos:
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ine satisfecho, los apcdersdos de Ginsa, sc alzaron de la

initiva, con vista de las prucbas relaciona-

las en los anteriores considerandos; el Juez a-quo dicto
s sentencia definitiva, declarando cn primer lugar, termi

nadn ¢l contrato de agencia-rcepregentaciodn que vinculaha

al actor con la parte reo; y luego, como consecuencia in-
mediata se condena a ésta a pagar a aquél, cantidad de co
lones en concepto de indemnizacidn, Para fundamentar su -
fallo, ¢l Jucz se beasd en tres extremos., (La sentencia de
Primera ITnstancia fué dictada el dia primero de Octubre -
de mil novecientos sctenta vy scis),

La Cémara Primera de lo Civil de egste Distrite Judi-
cial, dice: "La sentencia definitiva vista on grado con-
tiene dos partcs: primera, aquella en que se declara ter
minado el contrato verbal de¢ Agencia-rcpresentacidn, pa-
ra la venta de llantas y tubog Ginea on esta Repiblica,
cxistiendo entre el seflor Agustin Vancgas Pallais y Gin-
sa desde el ario de mil novecientos scsenta; y la scgunda
parte: en la que sc condcna a Ginsa, a pagar al scfior A-
sustin Vancgas Pallais, cn concepto de dafios v perjuicios,
por razén de la ruptura unilateral del aludido contrato -
de Agencia-represcntacidn, imputable a la parte demanda-
da, la suma de guinientos cincuenta y ocho mil veinticua-

tro coloncs ocho centavos, de ambas partes de la scenten--



cia definitiva, se alzaron los

i cuanto a la primera de

.50, ningin reparo tior

INCINC]

apodcrados de la parte reo.

ceas partes: terminacidn del -

N

sta Cénara gque haccr a la

sentencia vista en grado, puesto quc la parte demandada -

did por tcrminado de hechos;

da partc, noe pucdzs pensarsce 1o
damento legal, por las razoncs
el que la sentencia cn mencion
te y dictar lo que
en que se declara sin lugar la
perjulcios rcclamados y se
sociedad demandada,

sin condena eén costas,

absuclva en consccucncia,

PETO €n cuanth a La scgun-

mismo, porgue carcce dc fun
ya cxpuestas, motivo por -
debe revocarse en csa par-
en derechc, o sca aquélla
liquidacidén dc los datfios y

a la

de la accidn intentada cn contra suya,

Por tanto de acuerdo con las razoncs cxpucstas v dis
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Cédigo de Procedimientos Civileos a

iciones lecgales citadas y los Articulos 1089 y 1092 -

nombre de la Rcpu-

blica, DIJEROW: Primcro: confirmasc la sentencia definiti

va de que se ha hiccho mérito,

en cuanto en c¢lla se¢ declara

terminado el contrate de Agencia-representacidn, que vincu

laba al scior Agustin Vancga Palleis con la Empresa Ginsa;

y se¢ revoca la misma sentencia

a la condena que cn c¢lla se¢ hacc contra la Ginsa,

definitiva, cn lo atinentc

de pa-

gar a don Agustin Vanegas Pallais en conccpto de indemni-

zacién de dafios y perjuicios por la ruptura unilateral dcl
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contrato de agencia-representacidn, cn referencia; Segundo:
declédrase sin lugar la liquidacidn de dafios y perjuicios
solicitada con la demanda y on consccuencia sc absuclve
a la Gran Industria de¢ Neumdticos Contro Americana, Socie-
dad Andnima, de la accidn intentada zn contra suya por cl
scfior Agustin Vanegas Pallais, con la demanda con que se
ha incoado, ¢l prescntc juicio, Tcrcero: No hay cspecial
condcna cn costash,

El dia cinco de Octubrc de mil novecicntos setenta vy
sicte, sc notificd la scntencia de scgunda Instancia a las

i

par o

Los apoderados del senor Vanegas Pallais, interpusic
ron recurso de casacidn, alezando "Error dc Derccho con la
apreciacién de la prucba, y como congccucncia de ese error,
surgir la causal de Violacidn de ley',

Los lagistrados de la Sala de io Civil de la Honora-
blc Corte Suprcme de Justicia dijcron: a) dcclarase inadmi
sible el rccurso de casacidén por cl motivo de violacidn -
de ley; b) declérasc que no ha lugar a casar la sentcncia
de que se ha hecho mérito; c) condénase al scfior Agustin
Vancgas Pallais, en los dafios y wcrjuicios a que hubiere
lugar y a las costas procesalcs a los abozados quc firma

ron ¢l escrito de interposicidn del recurso™.



. Aoal i g S e et s ey o
ionista Centroamcricanc, es el

ae avanzar cn la industrializacidén, creando nucvas fuen-

tes de trabajo, abaratande los productos, fijando las uti
lidades dcli producto, che. Pero el anterior objetivo,con-

sidero, que no sc pucde llcgar a realizar, si nuestrc le-
gislador continda aprobando leyes, como ¢n la gque hce fun-
damentado ¢l presente trabajo; cs ac hacer notar gque el -
actual cucrono legal ¢n comento, eiige en forma ilmperativa
un minucioso cstudic juridico, gue conlleve a la realiza-
cidén y aprobacidn dc disposicionca legales, esoencialmente
bilaterales y dc mayer practicidad mercantil, ya que actual
mente se puede observar que siendo el Derccho Mercantil, -
un derecho de carédcter privado, cn lag disposiciones lega
les reguladas en la Seccidn B, articulos del 392 al 399 B,
constatamos que exicten disposicicnes de cardcter laboral,
¢s decir de Dereche Publico, cxistiendo cn tal forma una
intcrrelacidn de Derecho Publico y de Derecho Privadosasi
mismo otra obscrvacién que puedo subrayar, es la de gquc -
cn las disposiciones legales en comento, no ce encuentra
bien delimitado el concepto de Agentce-Distribuidor y el -
de Agente Representantce, conceptos complctamente digtin-

tos, pero que cn un momento determinado pucden coincidir
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cn una sola persona natural o juriiica y en tal caso, nos
encontrariamos con un vacio legal, va que nuestra ley no
regula el caso en quc coincida en una sola persona, los
conceptos de agentes representantes y el de distribuidor,
por ¢l contrario la intcrpretacidén literal de la Seccidn
B, antes rclacionada, sc pucde colegir quc las disposicio
nes legales van aplicarse a los agentes representantes o
a los agentces Distribuidores, término este Ultimo sin una
definicién doctrinaria ni legal satisfactoria. No desesti
memos también que la reforma que se opera cn las disposi-
ciones legalcs que regulan la actividad de los Agentes re
presentantes o Distribuidores, surge con una fuerte co--
rrientc proteccionista de cardcter unilateral, asi tene-
mos que cn los considerandos del decrcto numero doscientos
cuarenta y siete del dia dieciséis de Enero de mil nove--
cientos setenta y tres, el legislador justificd la refor-
ma del Cédigo de Comercio, manifestando: "1.- Que perso-
nas naturales o juridicas establecidas en el pais en con
cepto de agentes representantes o distribuidores, han de
sarrollado ccnsiderables esfucerzos yv gastos para estable-
cer el prestigio y la venta efcctiva de determinados pro-
ductos y servicios, contribuyendo eficazmecnte al desarro-
1lo del pais, desde el punto de vista econdmico. 2.-Que -
no obstante el derecho que tienen de gozar decl beneficio

de su trabajo, los agcntes representantes o distribuido-
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res se han visto afectados a menudo per resoluciones unila-
terales que han dade por terminados de partc del principal,
log cocrrespondicntes contratos sin ninguna clase de indem
nizacidn, produciéndcse situaciones injustas que cs nece-
sario evitar®,

Considero pucs, de imoortancia, una revisidn comnle-
ta a las disposicicnes legales que en este trabajo se han
comentado, a fin de poder aportar una mejor legislacidn -
sobre "los agentes representantes o Distribuidores" y de

ser posible tratar de ubicar en mejor forma legal, los -

@

conceptos de agentes representantes y el de agente distri
buideor, y al mismo tiempo equiparar a éstos on forma jus-
ta y cquitativa con el otro sujeto de la relacidn contrac

tual, el cual se denomina "el principal®.
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