
'T' 
3"iP" · fr; 
m t~~V 
,qlí 
F-(C-~~' 
12 ¡ v 1. 

UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR 

FACUL TAO DE CIENCIAS ECONOMICAS 

UN PLAN PARA FOMENTAR LAS EXPORTACIONES DE PRODUCTOS 

INDUSTRIALIZADOS A PAISES NO CENTROAMERICANOS 

TRABAJO PRESENTADO POR 

JUAN NAPOLEON MOLINA NUILA 
PARA OPTAR AL GRADO DE 

LICENCIADO EN ECONOMIA 

AGOSTO DE 1971 

SA N SALVADOR. EL SALVADOR. CENTRO AMERICA. 



UNI VERS I DAD DE EL SALVADOR 

F :I.CULT AD DE CIENCIAS ECONOIlICAS 

Depa rt amen t o de Ec onomí a 

SEJlTINARI O DE GRADUACION 

ACTA DE CALI FICACION FI NAL 

SeDina r io sobre : "EL DESARROLLO INDUSTRI AL DE EL SALVADOR EN LAS ULTI 

YillS DOS DECADAS y SUS PROYECC I ONES " 

Ciclo l Año Acad éDi co 1971 - 72 

A lUI:m o J UAN I\AflOLEON MOL I NA NUILA 

Tema "UN PIJ~\.N PATIA FOMENTAR LAS EXPORTAC I ONES DE PRODUCTOS I N
DUSTRIALIZADOS A PAISES NO CENTROAMERI CANOS " 

,:" sesor Lic . SRlvador Oswaldo Brand 

Integr a c i ón de la no t ~ ob teni da : 

a) Prepar aci ón de la i nvestigación (15%) • 

b) Ej ecu i ón d0 1[1 invest i gac i ón (7010 ) . 

c) Di scusio!l.es (15%) 
NO';:'!;. FI NAL 

No t a Pr omed i o 
Ponde r a da 

1. 36 

4· 90 

1. 20 

En r azón de la no t a final obten i da , el Jur ado DECLARA : APROBADO 

nl señor Juan Napo l eón Mo lina Nuila . 

Ci uda d UniVer sita ri a , San Sal vador, a l os · nueve dí as de l me s de 

j ul i o de mil nove c i ent os s etent a y uno . 

Pr es i dent e 
Li c . Sa l vador O. 3r and 

ler . Voca l 
Dr . Charl es G. P. . Berry 

20 . Voca l 
Lic . J or ge A. Es cobar 

Supl ent es 



UNIVERSIDAD DE EL SALl,-ADOR 

Rector 

Dr. Ra f ae l Menj íva r Choto 

Se cretario Genera l 

Dr . Mi gu el Angel Sáenz Vare l a 

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS 

De c ano 

Lic. Ca rl os Abarc a Gómez 

Sec r e t a ri o 

Lic. J e r g e Al ber t o Gua t ema l a 

Tribunal Examinado r 

P r es ident e : Lic . Sa lvador Oswaldo J. r and 

l e r. Voc a l: Dr . Char l es ~ e rry 

20 . Vocal: Lic . Jorge Albert o Escobar 

111¡rlllli"límllin¡/" 
INVENTARIO; 10117533 



"" E l ESPOSA 

"- liIJ:S PADRES 

D E D 1 C A T O R 1 A 

Quien me brindó en todo momen t o e l incentivo nece 
sario pa r a a lcanzar es t e triunfo . 

Como una cri stal i zaci ón de sus esfue rzos y e spera~ 
z as dep osita das en mi . 

Como un e j emp lo para su pr op i a superación. 

Con todo e l a rdor f r a terna l 

\ M~ DE11S FAMILIA y AMIGOS 

A ~A MEMORI A 

Con el más ~rofundo af8cto 

De Don Al e jandro y Willy quiene s vehement eme nt e de 
searon es t e día. 



INT RODUCC ION 

CAPITULO 1 

CAPITULO 11 

INDICE 

PRIMERA PARTE 

EFECTOS DEL BALANCE COMERCIAL EN LA 
BA LANZA DE PAGOS DE EL SALVADOR 

1 Si gnificado y naturaleza de las Rela-

Página 

1 

ciones Comerciales Externas 1 

2 Com~ortamient o históric o de l Balance 
Comercial 3 

3 Análisis de las Exportac i ones 10 

- Product os al imenticios 14 
- Materiales crudos n o comestibles 14 

Aceites y man teca s vegetales o ani 
ma les 15 

- Productos químicos 15 
- Manufacturas diversas 15 
- Otros productos 16 

4 Anális is de l as Imp ortaci ones 17 

5 Indices de Comercio Exterior 20 

a) Relación de prec i os de intercamb io 20 
b) Poder de com~ra de l as exportacio-

nes 21 
c) Efecto absoluto de la relaci6n de 

precio de interc3mbi o 22 

6 Incidencia del Comercio Exterior en 
l a Ba lanza de Pagos 23 

7 Causas y efectos que han determinado 
las variaci ones en la Balanz a Comer-
cial 24 

a) Causas de l a s variaciones en nues 
tra Ba l anza Comercial 

b) Efectos en la Ba lanza Comercia l y 
en la Ec onomía en su conjunto 

LA POLITICA COMERC I AL UNA NECESIDAD PA
RA FOMENTAR LAS EXPORTAC IONES Y CONQUIS
Ti-l.R NUEVOS MERCADOS 

1 Concepto de política c omercial 

2 La política comercial durante el mul 
til~teralismo del comerci o interna
cional 

25 

26 

28 

30 

31 



Ci,P ITULO III 

Página 

3 Cambi os en e l come rci o interna ci onal 32 

a) Obstáculos a lB exportac i 6n de 
l os ~roduc to s p ri mari os 33 

b) Obstácul os a l a ex~ ortaci6n de 
p r oductos manufac turados 37 

Nive les a r ancela r i o s 37 
Restri cci ones cuant itativas 37 
Come rci o e sta t al 38 
~ ,b s i di os y dum:ling 38 
Ocr as p r áctica s comercia les res -
trictivas o dis crimina t ori a s 39 

4 Nuevo r umbo de l a política c omercial 39 

a) Med i da s que debe rían ado ' tarse pa 
r a i ncrementar l a s exp or tac i ones 
de l os p r oduc t os bás i c o s a l os pa í 
ses desarr oll ados J e ec on omí a de -
me rcado 42 

b) Mednas ~ue debe rían c dop t a rse para 
increment a r l a s e xpor taci ones de 
produc t os b8s i cos 8 l o s ? a ís e s de 
sarrollados de economí a c ent r a lmen 
te p l ani fi cada 44 

c) Med i das pa r a incremen t a r el c omer 
ci o de pr oduct os básic os entre pai 
ses en desarr oll o 44 

d) Expans i 6n y dive r s ificac i 6n de las 
exp ortac i ones de manufac tura s y s~ 

mi manufa cturas 44 
5 La p ol í t ica c omerci a l externa de El 

Sa lva .o r 49 

i'fCDI I'AS ADOPTADAS pon EL SECTOR PUBLI CO 
PA"u I NCENT I VAR EMPRESAS DE EXPORTACION 

1 Antece den tes 

2 Ley d e Foment o de DX~0rtaci6n 

3 Cent r o Nac i ona l de Fomento de Expor 
taci ones 

51 
51 

55 

58 

4 F ond o de Foment o de Ex~orta ci ones 61 

5 P rimer as activi dades s obre l a n or ma -
li zación y c ont r o l de ca lidad 64 



CAi? I':L'UL O I V 

CONC LUS I ONES 

AlTE XO S 

BE 3:SIOGRAFIA 

SEGUImA púRTr 

HEDI DAS Y ORIENTACI ONES CONCRET 1S PliRA 
FOMENTAR LAS EXPORTi\CIONES DE PRODUCTOS 
NANUF1\CTUR1\ DOS !~ PA I SE ... FUE Ri-l. DEL AREA 
CENTROAMERICANA 

1 

2 

Se lección de l p r oduct o de exp orta
ción y análisis del merca d o del país 
imp o tad or 

a) Fa ctores básicos 

~~ 
d) 
e) 

Acces o a l me rcad o 
Pos i bi lid a c del mercado 
Requisi t o s del ~erc a do 

Di stribuc i ón 

Empresas industriales d e exp ort a ~i ón, 

naturaleza e incentivos 

2 . 1 Financiamient o d e la exp ort a c i ón 
2 . 2 Segur o del c r édit o a l a exp orta

ción 

Página 

68 

70 
71 
71 
71 
72 

72 

75 

77 
3 Normaliz a ci ón y c ontro l d e calidad 79 

a) En e l camp o de l a nor mal iz a c ión 
de l a p r oducción 80 

b) En el c ontro l de cal i dad en fá-
brica 8 0 

c) Certificación de la calidad 81 

Ventajas a nive l de emp r esas 81 
Venta jas a nivel nacional 8 2 

4 Circ- itos ce distribución y comercia 
liz a c ión 82 

5 P ubli c i dad y ~ r opaganda 83 

6 Artí cul o de exportación : p res entac i ón, 
envases, marcas de ori gen y eti qu e t as , 
patentes , e mba l ado y transp orte 84 

a) P r e senta ción 
b) Envas e s 
c) Marc a s de orig en y etiquetas 

e
d) P atent es 

) Emba l ad o 
f) Tr ansporte 

84 
84 
85 
89 
90 
92 

93 



N,úne r o 

1 

2 

CUI\. DROS 

Balance Come rcia l de El Sa lvado r 

Saldos d e la Balanza Come rcial de El S31vador 
con el r esto de l mundo 

) E l Sa lvador: Varia cione s p orcentuales de l as 
e xpor t ac i ones 

5 

6 

7 

8 

Estructura de las Exp ortaci one s d o¿ El Sa lvad or 
en val or y v o lumen 

El a lvado r: Estructura de 1 2 s exp ortaciones 
par a l os años 1 961 y 1969 

Tasas c.e crecimi ento acuQula ti va a nual por gr~ 

pos de i mportaci ones 

Ev o lución h is tóri ca de la estructur2 en v a l or 
de l as i mpor t aci ones 

El Sa l vador: Té r minos de inte rc a mb i o (Ir) 

9 El Sa l vador : Poder de c oo~r a de las e xporta 
ciones 

10 Efec t os abso lutos de l os término s de i nt e rc am
b i o sobre la ec onomía nac i ona l 

11 Inci denc i a de l os r esult ados de l comercio so 
b r e l a Ba l e nza de Pagos de El Sa lvador 

Pagina 

6 

11 

13 

16 

18 

19 

21 

22 

23 

24 



INTRODUCCION 

El Sa lvador como otros pa í ses en p roces o de des a rroll o , su 

,~ec imi ento e conómico depende e n gr an medida d e su cowe rcio exteri or, 

~l cual a juzgar por su comp ortami en t o dur ante la última década , n o 

~r ~ senta ondici on e s muy a l e~t adoras . 

La a lt e rnativa p a r a e l paí s , c omo una medida de reso lve r es 

~G seri o p r ob l ema , es dive rs i fic a r su dependenc i a externa , en e l sen

~ido de a umen t a r l o s p roductos prima ri os de exp ortación a sí como tra 

t~~ de introducir p r ogr esiv amen t e a pa í ses no ce ntroame rica nos , pro du~ 

·~os e laborados y s emi-elabor ados , pa r a l o c~a l ne c esita ori ent a r en un 

cauce ade cuado l as funci ones y obj e tivos de su po lítica comercia l. 

De una mane r a panor ámic & el trabajo se ~~ ab or dado e n d os 

~rande s partes: 

La priwe r a , pe rsi gue pone r en ant~cedentes l as c ondici ones 

un qu e se ha venid o r ealizando nues tro c ome rci o ex t 8rior; plantear l os 

J bstáculo s que l o han v eni dn frena ndo , as í cowo p r esentar a l guna s med~ 

das de pol íti ca come rci a l que se creen conveni en t es par a mejor a rl o ; y 

ex~oner l o s wed i das , con sus c orrespondi ent es ob s e r vQc i one s, que el Es 

túJe h~ adop t ado par a incrementar e l comerci o y d i versificar los expor-

taci ones . 

La segunda , p r e t ende r eunir de una mane r a inte gr al la s medi

tas , i n c entivos y WRS que to do , ori ent a ci on es concre tas que se c onsid~ 

~an ind i spensab l e s pa r a que el exportador nacional s e ~esenvue lvo fir 

m~wen te dentro de l complicado c ampo de l a e xp ort a ci ón de manufa cturas 

en los me rcado s mund i a les. 



PRIMERA PARTE 

CAPITULO 1 

EFECTOS DEL ~ALANCE COHERCIAL EN LA ~jALANZA DE PAGOS 
DE EL SALVADOR 

La manera de como se comporta la ~,alanza de Pagos es de int;: 

rés para cualqui e r a ís del mundo; pero para un país sub- desarrollado , 

cuya economía dependa en alto grado de su comerci0 externo, el interés 

h a de ser aún mayor. 

El Salvador, que pe rtenec e a este último grupo de países, ha 

venido luchando por a lcanza r un ritmo más a celerado de cre cimiento a 

través de sus rel a ci ones económicas externas, como lo demuestra su in-

sistencia en mantene r la vigencia del Tratado General de Integración 

Ec onómic a Centroamericana cuyo funcionamiento le ha procurado conside-

r abIes frutos en e s e s entido. 

El proceso de crecimiento de una u otra forma logrado, ha ori 

ginado e n e l comp ort am i ento y estructura de su TIa lanza de Pagos ~erceE 

tibIes cambios, espec ialmente en el campo de l ~alance Comercial, que 

es precisamente el área que en este Capítulo se propone analizar. 

Para iniciar su estudio se cree conveniente p resentar, a ma-

nera de introducción, una breve r eseña sobre la naturaleza y signific~ 

do de l as rela ciones de comercio con el exterior. 

1 - Significado y naturaleza de las Re laciones Comerciales 
Externas 1.7 

Como es amp liamente conocid o, los países recurren al comer-

1./ Introducción 31 análisis económico. Documento de In CEPAL 
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ci o e xterior par a comp l e ment a r sus econom í as . Cada uno combi no. parte 

de s u s r e cursos p ro ductivos par a pro uucir ciertos bienes y se rvici o s 

en c antidade s superior es en r elación a sus neces i dades internas ; el ex 

cedente obt enido l o utiliz a pa r a int e rc aQb i arlo por r oductos de que ~ 

r e c e , re~resentan( o éstos a su v e z, e xc edentes de tras pa ís es . Esto 

vi ene a ind icar que l a p r odu cción p l aneaca en las di ferentes economí as, 

no r e flejan sólo l as exigencia s de 13 Gemanllo. dOr.JésticD., ya que cier 

tos bi e nes s e p roducen más allá de lo n e c esari o , o tros no se I r oJucen 

o s e f ab rican en c a ntidades inf e riore s de j a nd o que l os interc ambi os in 

ternaciona l es funci onen como me c ani s mo indirecto Je a juste . 

Dent ro de l a s r e l a ci ones c OQerci a l es con el exteri oT 5 se peE 

f ilan dos fluj os de r e l e va a im~ortanci a : 

portaciones . 

l as exporta ci ones y l as i m-

JI. tra v és de las exportacione s se envía n a l es to del mun do 

l os exce dent e s p ro duci do s . El v olumen y cOr.J~os ición de est e fluj o de -

pen de ue l a e structur a de l apara t o p r oduct or de l ¿aí s , y su mot iva ción 

y ue stino , de l a deman d o. e xt e rna . 

La s imp~rtaciones , e n c ambi o , n o ~r o c eden de l esfu erzo p r o 

ductivo int e rno , lo que l e ca a l a e conom~a la oportun i dad 'e co mp l e

me ntarse . En este senti d l os países pu eren ori enta r l a composición 

de sus importa cione s: import and o insuQus par n compleDent a r l a p r 0uuc

ción; r.J3quinaria y equi po pa ra increuentar su f or mación de c a¡ ital y 

biene s y servicios pa r a d ive r s ific nr el conSUD8 . Por e ste h e cho , l as 

i mpor t a ci on e s re ¿r esent an una corriente h e terogénea de b i enes y servi 

ci os, cuya compos ición indic a e l Doment o Da j o e l cual vive n l os país e s; 

as í, un ¿ aís que en sus importa ciones J r e v a l ez c an los b i e nes y servi-



3 

cios de consumo, de l a t a qu e su e c onomí a c r uz a e t a~ é s de i nc i p i ente de 

sa rroll o . 

En r esu 8 e n , se p u ede a firm a r que mi entras l a s im~orta ci one s 

a compañan de c e r ca l a s trans accione s del ape ato ~roducto r, l as e x p oE 

t a ciones están íntimamente ligada s a l c omportcmi ent o de l a demanda e x 

t e r na , hech o qu e vi ene a p l an t ea r uno de l os m6 s seri o s pr ob l emas c on 

qu e se a fr entan l os pa ~s es tn des a rr o ll o_ 

2 - Comport ami ento h istóri co de l ~ al ance Come r c i a l 

El Salvado r h a v e nido r ealizand 'J come rcio con a lrededor de 

50 J a í ses de l mu ndo : cua tro c en troaoe ricanos , d iecinue ve de l r e sto de 

Améri ca , se i s d e As i a , d i e cinue v e d e Eur o~ a y dos de Africa . 

Ana liz a n d o l o s r esult a dos de su c ome rci o g l oba l a pa rtir de 

1961, s e advi e rt e qu e hasta 1969 (úl t i ma i nf or ma c ión d i sp on ible) l a 

t endenci a es des f a vorab l e con un tono ~ers i stente . 

El Cu adr o No . 1 muest r a qu e e n ese Jerí odo n u es tro c omerci o 

s ól o ge rcib i 6 sa l d os }ositivos en l os años de 196 1 a 1963, inclusive, 

s i endo e l de mayor signific Gción , e l c or r espondi en t e a 1962 qu e a lcan 

zó l o s 28 . 8 millones ; p ara e l s i gui ente año (1963) , e l saldo pos itivo 

se p r e cip itó a l os 5 . 2 mill on ~ s de col on e s . 

En l os años r es t an t es de l perí o u o, e l resu l tado fu é en s u t o 

t a lidad de sfa v or ab l e , ope r ándo s e e l mayor d ~ficit (77 . 7 millon e s) e n 

1966 . 
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Cuadr o No . 1 

:':a l e nce COI:lerci a l de El Salv8c~ar 

(Valor en r::!i ll on e s de Co l one s y vo lumen en Tone l ac!a s) 
l..iA Ll\.NZA 

EXPORTACIONES Il''IPOHTACIONES COMERC I AL 
Valc.r Volumen Va l or Vo luoe n Va l or 

Año s FO ~ CI P 

1961 297 · 7 230 337 27 1. 8 528 190 + 25 . 9 
1962 340.8 276 916 31 2. 0 295 366 + 28. 8 

1963 384 . 6 517 206 37 9. 4 97 1 072 + 5. 2 

1964 445.2 550 688 477 · 8 1 189 097 - 32. 6 

1965 471. 8 515 793 501. 4 1 042 807 - 29 . 6 
1966 472. 3 516 061 550 . 0 1 129 639 - 77 ·7 
1967 518. 1 566 383 559· 8 1 205 754 - 41. 7 
1968 529.3 639 504 533 . 8 1 277 956 4. 5 
1969 506. 2 607 076 522 . 6 1 238 133 - 16. 4 

FUENTE: Revi s t a J Cn (Nov . 1966 y Oct . 1970) . 

Pa r a inicia r l a investi gaci ón sobr e e l ori gen de l a t e nde n-

cia de f icitaria de l c omerci o ext eri or, s e a na liz ó el c omport amient o s~ 

gui do ~Jr l os va l or e s y volúoe ne s eX~ Jrta~os e i m)ortados por El Sa lva 

Jor . 

Duran t e e l período (1961-1 969) se ll egó a de termina r que l a 

t a s a de crecioi ento a cumul ~tivD ~nua l de l os va l or e s ex)orta~ os a lcan -

z ó el 6. 8% y l a corre s 'i on L:. i ent e a l os volúm~ne s e l 12.9%. 

En l as i mp orta ciones, ¿or su ]ort e , l ~ t a s a ue l os ve l ar e s 

fue de l 8. 5% y l a de l os volúmene s e l 11 . 2%. 

Es o i nJ i ca que los ~r eci os 2e exportación s e de ter i oran en 

~ayor me di da que l os ue importa c ión , gener ~nQo , cons e cuentemente , re-

sultados negativos en nu es tro ba l ance come r c i a l. 

En forma de scri ") tiva s e t i en e que e l va l or tot a l el e l a s ven-
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tas e f ec tuadas a otros la i ses , ~ cusó ~unt ro d 1 1erio d o una tendencia 

as cendente sostenida ha sta 196 , )asaneo de 297 . 7 a 529 . 3 millones de 

c l ones. Pa r a 1969 ~icho v a l or ~is inuy6 a 506. 2, re ) resentando una 

ba j a ne t a de 23 . 1 mill on e s. 

Lo s as censos opere c os en e l valor dé l as ex~ortac i ones fu e r on 

a com~afiados ~0r l os re spe ct j~os vol~Denes h c st fi 1964 , afio en qu e se a l 

ccnzó una e xportac ión de 550,688 tone l aJa s. P~ ~2 1965 e l volumen des 

cenfió a 515.7 93. De sp u~s de ese a fi o s e i nic i a un ryronto r a cu)e r ami eE 

t~ p3r c llega r en 1968 a l a s 639 . 504 tone l n da s . Par a 1969 se o~era 

una nueva d i soinuci ón ( peri odo bé li co) , es~erándose un r e cu?e r ami ento 

ry3ra 1970 . 

En cuan t o a l v o l a r de l as i mport 3cion es , sub ió ue 271.8 mi 

llones de co l ones en 1961, hasta 559 . 8 en 1967 , acusando en esos afios 

un aumen t o anucl c onstante . En 1968 se i n icia un2 ba j a que s e -)ro l on 

ga a 1969, ma rc anl0 ~a ra es t e ~ltimo afio 52 2. 6 millone s. 

Los vo l~menes i mportados cre c en sosteni 0amente hasta 1964 , 

año en ~u e e l voluoen llegó a 1 189 097 tone l cc3 s, r e? r esent a n do c on 

r e l a ci0n a 1961 un aumento ~e l 225% a? r oxi mcCaoen t e . A partir de 1965, 

se v r esenta un a s erie de f l uctuaciones , bajando en ese año a 1 04 2 807 

t one la~as ; l uego toma una t endencia a scenCente hast~ a lcanza r en 1968 , 

un nive l de 1 277 956 tone l adas que fue el mayor vo lumen io~orta ~o en 

ese períoc a . Par a 1969 des ci en~e a 1 238 133 t onel ~d3 s . 

La forma de cómo )a rtic ipa r on l os )aises (~ue n egocia ron c on 

El Sa lvador) en los r esultados de su ~al an z a Conercial , pueden v e r se, 

r esumi dos ¿ or grupos en e l Cu ad r o No . 2 . 
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Cua dr o No. 2 

Saluos de la ~alanza Comercial de El Sa lvador 
con e l r esto de l mundo 

(Miles de Colone s) 

Cent ro ot ros Países otros 
¡\ños ¡Iméri ca de América Asia Euro~a Africa Oceanía Países Tot al 

1961 + 923 - 14.658 + 28.005 + 15.980 - 1.274 + 25. 976 

1962 - 8. 407 - 13.891 + 43.764 + 8.484 - 1.186 + 28.767 

1963 + 5.764 70. 667 + 72.614 1.715 753 + 5.244 

1964 - 6.095 - 101. 636 + 53.108 + 21.981 299 + 61 + 310 - 32.570 

1965 + 7.470 - 87.201 + 37.321 + 10.9LU 221 - 24 + 2.110 - 29.625 

1966 + 16. 441 :- 112. 441 + 16.409 + 2.925 441 - 36 551 - 77.694 

1967 + 61.617 - 91 . 445 - 1.977 - 10.481 325 - 65 + 938 - 41.738 

1968 + 49.388 - 105.820 - 4.261 + 33.095 + 8.382 - 25 + 14.718 - . 4.521 

1969 + 36.574 - 89.161 + 3.967 + 27.756 + 4.931.22 - 22 965 - 16.920 

Fuente: Revi sta Banco Central de Rese rva de El Sal vador (Nov. 1966 y Oct. 1970) 

A tr a v és de los sa l d os, se obs erva que el comercio con los 

país e s c en troame ricanos ha sid o favorable, Q excep ción de los años 

1962 Y 1964 donde l a '~ a lanza fue nega tiva en los 8.4 y 6.1 millones de 

colones a~r oxima daoente . 

La t enden ci a f avor a ble de l co mercio se ex~ lica a tra vés de l 

mayor cre cimi en t o ue l v a lor de nuestras exportaciones en relaci6n al 

corresp ondi ent8 de l as im; ortaciones provenientes de esos pa íses. Las 

exporta ciones creci e r nn a un ritmo de l 22.2% anua l, mientras ~ue las 

im~ortacione s a un 19.3%. 

El sald o negati v o de 1962 fue ori g inado ~or el Comercio aes-
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f a vorabl e c on Gua t ema l a y IIon2urLs 2 . 0 y 1 0 . 9 o illone s rGs~e ctiv8oent e . 

El ce 1 964 , p or los r e l ac i0nes con Costa Ri c a ( 1 0 . 2 millones) y con Ibn 

uuras, nuevament e (3 . 9 millones) . 

La s transacciones con N i cprDgu~ h'n 8i 20 f a vorables en l a to 

ta liunc ~e l ~erio Qo . De 1 961 Q 1969 di cho )o i s nos dej ó un sa l Jo a cu

oul aeo )os i tivo de 80 . 5 o il ones fe c o l ones . 

Co s t a Rica pe r 8 i ti ó un s a l (' o a c ur.mlc. _~ü f Lyo1.' .'}ble de 41 . 9 o i

l~on es , s i en~ o defici t a r i n nuest r a ~a l anz a solomente e n 1 964 y 1965, 

pe r di enfo en ombos afios , e n e l c ooercio c on ese . a í s , un tot a l de 10 

mt llones Gp r oxioa0anente . 

El s D l ~o a cumulado c on ~on¿urQ s fu e de 30 . 9 millones a nues 

t r o f ovor , n o obs t ante lJ s so 100s neg; tiv os s ufri co s de 1 961 a 1965 su 

ces iv3.ment e . 

Por s u )a rt e e l c ome rci o c on GuateDa l a , só l o Je jó un s a l do 

)Jsiti v 0 a cumulado de 4 . 2 Dillones Qu e fue e l menor pe rcibido e n r e l a 

ció~ a l o s c e Dá s ~a ís es h e r Donos . 

En conjunto , l as negocia cione s c on Centroamé ric a de 1961 a 

1 969 re~ortQ ro n ~ara El Sa l vador un saldo a cumulativo f avo r a ble de 

165 . 7 mill on e s de col on es G¿ r oximacaoent e . 

La s transa c ciones c on l os dem¿s país es ce América , ?a r e cen 

ha b e r si~o des cui dada s Jor nues tro jaí s . El cre ci mi ento acu mula tivo 

anua l de l va l or de l a s e XJorta ci ones a estos ~aís es creció s ó l o en un 

1. 5%, en c ambi o e l c or r espondient e a l va l ) r de l a s i mpor t a ci ones e n un 

6 . 9% danco Jrigen , ~or l o t 8nto , a balan c es nega tivos du r a nt e t odo el 

perí ouo . 

Lo s paíse s má s s i gnifica tivos ~ or su vo lumen de c omercio con 
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El Sa lvado r fuer on: Est ados Un i dos Ge Nort e Arn~rica , Canadá , Méxic o , 

lTenezue la y PanG~á , siendo l os se l~os n ega tivos de s de 6 . 0 hasta 61.1 

c il l ones, c ausaco s ~or Estados Uni dos; desee 3. 2 ho ste 8 . 5 millones ?or 

Conadó ; de s de 4 . 2 has t a 10 . 6 mi ll ones , J or I~xi co; desde 1. 8 hasta 

25 . 8 millones , po r Ven ezue l a y ~ esde 0 . 5 hasta 1 0 . 1 millone s Jor Pana 

cá . Se observa p u e s, que l oq de sventajas mds g r ande s de nuestro comer 

0,io con e l r e sto ue ';8. íses de l Continente .4meri c :'1ll0 r 8 c ayó es L)e cialrneE: 

te e n Es t ad Js Un i do s y Ven e z ue l a . 

No obstante a l os r esultados descritos, se obse rvó qu e en 

e se mismo ¿erí oen , l as comerci a liza ciones con ~:el ic e, ~ o livi a y l a Re 

lJúbli c A. Domi n i cana fueron posi tiv<. s j dejám10no s --·e lic e , un sal d o a cumE 

le o f a vorab l e e 663 mi llc,nes de c o l ones ; -,a livia 41 n il y l a Repúbli 

ca Dominicana , qu e fue e l mayor, 1.7 mi ll ones Bp r ox i mvdament e . 

En anteri or Andlisis de l Come r ci o c on Amé rica n os sirv e par 

~ icuJ.ari za r l a neces i dad de enca uz a r ha cia ce~a ?aí s l a ac ci 6n de una 

)olít iea c one rcial , c apa z de mej or a r a nues tro favor l os r e s ult ados de 

"' c e c one r ei o . 

El mund o As i át ic o Ja ~ r ocurado a E l Sa l vador r esultado s mej~ 

r e s en su c o e rci o ; l a b a l a nz a c omercia l ha s i do fav or ab l e en t odo el 

~e ~í od o a excep ci ón de 1967 y 1968 . Los sald os ~ o s itiv o s varia r on de 

),9 a 72 . 6 o ill ones de c o l ones , siendo su t endencia a l e d i smi nuc i ón 

~U8S e l c orre s ')on d i ent e a 1969 llegó al nive l inici o l, ha biéndo l e suce 

di do a dos sa l dos nega tivos en l o s a ff o s J r 6ximo s anteri or es . 

Dentro de este g rupo de )a ís es , el comerci o c on e l J apón es 

e l más s i gni fic a tivo y fue pr e cisamente en un i ón con China Continen

ta l, l os ?a í ses que ~ r o cur a r on nuestr o s s3ldo s fav or ab les. Lo s s a l-
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cos nega tivos c on e l Ja · ón c o inci t ie r OD con l o s sa l do s ~esfavorables 

de 1967 y 1968 ~ r oveni entes ne l o s )o íses ~si1tico s , qu e vi e nen a ind~ 

c a rn os l a fuert e inci dencia te dichu ~~ í s s obre el v olumen t otol d e 

nuestras tra nsacci one s c on ese c ont inen t e . China, : or su )a rte, sól o 

p r e sentó balanza n ega tiva en 1969 p or 12 Qín ico c~ntid ad de siete mil 

c o l ones . 

Los demás pa íses: ILd i a , llong Kong , Singa pur y Fili pina s, c a u

sa r on s a l ea s desfavorables en l a t otaliua u ue l ¿ erí oeo a e xc ep ci ón de 

Filipinas que ¿ r ocur6 en 1964 y 1965 s a l dos po s i t iv os Qe 524 y 37 6 mi 

les ele c o l ones . 

Con l o s ~aís e s Europeos, El Sa lva do r ha uant eni do un nutrido 

c omé rci o . El v a l or t o t a l de l as exporta ci ones dirig i da s a esa área , ?~ 

só ue 110. 582 en 1961 o 146 . 29 6 mil es ('e c o l on e s en 1969 , marcando un 

cr e cioiento a cuou l a tivo anua l ~e l 3 . 6~ . El v a l or e l a s c om) r as , ]or 

su Jarte, subi ó c e 94 . 601 a 118. 540 mill ones , dan uo un crecimient o a c~ 

oul a do anua l de l 2. 9% . Est e may or cre cimi ento del v a l or de l a s expor

taciones pe r mitió que durante e l ~) e rí o do , s e r egistra r on e n más de l os 

afios, saldos ~ositivos en nU 3stra ~a lanza Cooercial . Los saldos desfa 

vor a bl e s se dieron e n 1963 y 1967, presenta~ Q nive l e s n ega t i v os del 

orden de 1 . 7 y 10.5 mil l ones r es)ectivame nt e . 

Las transa cci ones con ~lemania Occicental fueron las más be

neficiosas ~ara el p a ís, dando en esto s nuev o s años de c omerci o saldos 

en su total i dad posi tivos . Pa r o 1969 fu e r on d irigi d~s a Alemania Occi 

dent a l un JO co má s del 70% de l o s exp orta ci ones c on ues tino a Europ a . 

Con l os demá s ,aís e s de may or i o)orta ncia ?or su come rci o 

(Gran Br e taña , -'Jélgica y Ho landa) , El Salv ac'io r obtuvo en cada uno de 
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l os años s a l do s de sfa v o r a b l e s, pa ís es e n l os c U2 1es urge mej orar l a s r e 

le ci on es c omercia les Q t r a v és ~ e una ma y or Jen e tra ci ón e n sus r e s )ecti 

v os me rc ar.os . 

La s nego ci a ci ones c on e l Con tinent e Africa n o s e pu ed8n cla si 

fic or de insignif ican t es . E l c ooerci o se inicia has t a 1964 c on un v a 

l or de i mporta ci one s de 299 o il c o l ones subi e n do es c asamente a l os 353 

mil e n 1969 . La s e x portaci ones apa r e ci e r on has t a 1 965 c on un v a l or de 

16 mil c o l on es , luego se suspe ncen e n 1966 y 1967, l ogr á n do l e s v en der, 

nue v a mente en 1 968 , exporta ci ones )or un va l or de 8 . 7 mile s de c o l o 

n es , ba j a n do Gicho v a l or ~ara 1 969 a 5.3 ap r oximadament e . 

La Uni ón Su d - Afric ana y Ma rrue c os son l o s pa í se s c on qui e n e s 

s e e sta bl e ci ó el c ome rci o . El prime r ? a ís )e r oiti ó a El Sa lvador s a l

do s positivos e n 1 968 y 1 969 ; al segun do n o fue posible e x?orta rl o ,las 

r e l a ci on e s f ueron sola~ente ce i m¿or tac i ones . 

Fina l ment e , e l come rci o c on Oceanía se c onc entró e n ~ustrali ~ 

d onde e l v a l or J e nuest r as 8xportac i ones fu e aún menor qu e e l a lca nz a do 

e n el Continent e Afric ano . El únic o sa l do f a v or a ble s e c i o e n 1964 

año en qu e se l ogr ó ven~ e r 90 mil c o l on e s. 

3 - Análi s i s de l as Exporta ci on e s 

La s e xporta ci on e s juegan un pa?e l important e e n l a vi ca e c o

n ómic a de l pa ís; e l ing r e s o qu e de e llas s e gen e r a r ep r e s ent a el r ec~ 

s o bás ico ?ar a fina ncia r l as c ompr a s ~e l e xt e ri or qu e l a e conomía e n m 

c onjunt o ne c esit a . 

El a¿artado q u e a h or a n os ocupa, e stá e ncami nado a examina r 

l a evo l uc i ón hist órica de l v olumen, v a l or y c omposici ón de l a s e xpor-
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taciones c on e l fin de ce termina r a qu e ll os rubros que han venido gene-

r an da en mayor me di da, ing resos a l pa ís, a sí c omo puntua liza r otro s ~ 

r equieren es ~ecial atención ~ ara l ogr a r su desarrollo . 

El Cua dr o No. 3 presenta la evolución porcentual de los v o lú 

menes exp ortados junt a~e nt e c on la evol ución d e l o s re spectivos valo -

r e s. 

Cuadr o No . 3 

El Salvador: Va ria ci ones e orcentua les de las exp ortaciones 

(1961 = 100% ) 

Añ o s Vo lumen Va l or 

1961 100.0 100.0 

1962 120 .2 114.5 

1963 224.5 129.2 

1964 239.1 149.5 

196 5 223·9 158.5 

1966 224 . O 158.6 

1967 245. 9 17.4. O 

1968 27 7.6 177.8 

1969 263.6 17.0. O 

~a se de Cá lc u l o s: Revista ~anc o Centra l (Nov. 1966 y Oct. 1970). 

Ya cu edó e sta ble cido que e l v o lumen d e l a s exportaciones a l 

pas a r de 230.337 t on e l adas en 1961 a 607.076 en 1969 crecieron a un tit 

mo acumul a tivo a nua l del 12.9% y e l r e s pe ctivo valor al pa s a r de 297.7 

millone s de c o l on e s a 506.2 en e l mismo ~erí odo , solamente alca nzó el 

6.8% ind icando un ue t e ri or o d e l os p r e ci o s J rome di os de exp ortación. 

Pa r a ef ectua r el análisis s obre la c om~ osición de las expor-
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t oci ones se t omó ce ba se l a clas ific a ci ón ado¿ t ada por l a Dir ección G~ 

n e r a l de Estadística y Censos ~ue t a bula b n j o l a c onsid e r ~ ción de l os 

sigui entes grupo s: pro duct os alimentrios, ma t eri a l es crudos n o c omes 

t ibles, aceites y nanteca d e origen anima l o v ege tal, ) r oduct os quími

c s , manufa ctur a s d iversos y otros ~ r oduct os . 

La estructura del v a l or y vo lu~en observado s dur an t e e l ~e 

l'í oco que se an a liz a , o~are c ~n e n e l s i gui ente cua dr o . 



Cuadro No . 4 

Estruct ura de l as Exeort aciones de El Salvado r! en valor y volumen 

Pr oductos Mat erial es Crudos Aceit es y Mantecas Product os t1anufadu ras 
Alimenti ci os No Comestibles Vegetales o Ani ma l Qu ími cos Di versas ot ros Produd os 
% % % % % % % % % '¡; % % 

Años Val or Volumen Valo r Volum en Valor Volum en Valor Volumen Valor Volumen Val or Volumen 

1961 72.4 68 .5 18.7 20.9 1.3 2.1 1.6 1.6 5.5 4.5 0.5 2.3 

1962 66 .3 64.4 24.4 25 .2 0.9 1. 2 1. 6 5.9 5.3 5.3 0.5 2.3 

1963 58 .4 35.7 25 .9 18.9 0.9 0.7 2.5 1.2 8.8 Lf .3 3.5 39.0 

1964 61.0 35.6 21. 5 15 .4 0.8 0.8 3. 2 2.1 10.1 5.5 3.4 40.4 

1965 58.9 41 .1 21.0 17 .0 1.0 1. 2 4.0 4.2 11.8 5.3 2. 9 30.8 

1966 60 . 2 51.0 13 .9 13.0 0. 9 0.9 5.0 5.8 16.6 7.2 3.4 22 . .1 

1967 59.3 45.3 9.4 9.4 0.8 0.8 6.0 6.5 19. 9 10.7 4.6 27.3 

1968 57 .0 49.1 8.0 7.7 0.8 0.7 7.1 7.3 22.5 16.2 4.6 19.0 

1969 55. 2 45.5 10.4 14.6 0.5 0.5 6. 9 8.0 22. 4 15.5 4. 6 1549 

Fuente : Revi sta Banco Central 1 Noviemb re 1966 y Novi embre 1970 
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P a r a un mejor análisis de l a c omposición de las exportacio

nes , se estudi a rá ?or separado cada uno de estos grupos. 

Productos alimentici os 

El Cuadro No. 4 pone en cla r o la i m) ortancia que mantiene e~ 

te grupo de bienes, c omo generadores de divis a s en c o nce~t o de export~ 

ción. Los ingres o s pr oveni entes de su vent a , en ninguno de los años 

de l período fue inferi or a l 50% del t otal de ingr eso obtenido por l as 

ven tas a l exteri or. 

La tendencia de sus eXJortaciones ha si do ascendente, presen 

tn~do un crecimient o a cumulativo anua l en el v o lumen del 7.3% y en va

l or, de l 3.3%, advirtiéndose en esta c omparación la primera desigual~d 

del crecimiento de l val or r esp ect o a l v o lumen eXJortado . 

El grup o de bienes a limentici os incluyen: c a marones fresc os , 

frutas frescas, azúcar sin r ef ina r, dulce de a zúcar, café en diversas 

f ormas , t ortas y harinas de s emilla de a l god6n, nargarinas, manteca co 

me stible vegetal y o tros p r oduct o s . 

El c afé , azúcar sin refina r y l os cama r ones fresc o s son los 

má s i mJortantes por l os ing~es o s que Jr ocuran. En 1969 el café y e rmi

tió 223 . 4 mi ll ones, el azúcar 15.2 mill ones y e l c ama rón 12.4 millones, 

cubrien do s6lo estos tres rubros a l 90% del v a l or t otal que genera el 

grupo , 

Materi ales crudos n o comestibles 

El val or de las e XDortaci ones de l os materi a les crudos no c o 

mest ibles des cendió de 55.8 a 52.3 millone s de colones durant e el pe

rí odo que s e e stud i a , n o obs tant e habers e aumentado los volúmenes ex

Jorta Jos. La t asa de descenso marcó en el v a l or una d isminución del 
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( - 0 . 9~y l a de l v o lumen un crecimiento del 7.9%. El p r oducto rep r esen 

t a tivo de este g rupo ha venid o siendo el a l godón ce l cua l se obtuvo un 

ingres o de 53.3 millones en 1961 Que ~asó a 94 .5 en 1969 . 

Aceites y mantecas ve ge t a les o an i ma l es 

Las exportaciones ue e st os )r oGuct os han ~ resentado una t en 

denc i a a l a d isminuc i ón de (-5. 0%) y e l v o luQen t a mbién e n d isminuci ón 

de l (-7.310 ). El ace it e de semillas de a l godón r ep r e s enta es te c onjun

t o , el que ~ roduj o e n 196 9 un ing r e s o 1 . L mill on es . 

Prouuctos gu í micos 

Aquí se engl oban p r oduct os de ~a rfuQería 5 c osmé tic os , e tc . , 

insecticidas, fungici das y des infe ctant es , etc .• l os 8uale s p r ocura r on 

7. 6 y 5. 8 mill ones de c o l ones r es lect i vaoente cura n te e l últ i mo año de 

l a serie. 

La tendencia de l a s ex~ orta ci ones de l os J r oCuct os químico s 

en genera l fue de cr e cimient o ; a l valor .Jasó ce 5. 0 mi llones en 1961 a 

35 . 0 mill ones en 1969 acusan Jo un crecimiento anua l de l 27 . 9% . E l v o

l umen también creció a l subir de 3 . 8 t one l a~Qs D 48 . 8 tone l adas e n e l 

~i8mo ¿erí odo ind ica nd o una t a sa de l 37.5%. 

Manufa cturas dive rsas 

Al i gual que e l g rupo a nteri or l a s exp orta ci on e s de l as ma 

r.ufa c turas ~ ive rs a s crecieron not a bleme nt e . Lo s val or e s p asar on de 

16. 3 millones a 113.1 millone s J e c o l on es ( datos de l ~rimero y último 

año de l perí odo ), l os v o lúmen es de 10 . 3 t oneladas a 94 . 0 ma rc and o las 

tasas de l 27.5% y 31 . 8% r espectivamente . 

Los artícul os textile s : hi l az a s e hil os de a l godón y teji

do s del mismo materi a l, pr oduj e r on a El Sa lva dor 25. 8 millones de c olo 
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nes , l os a rtícul os de v es tua ri o 12. 9 mill on e s y otra s manuf a ctura s 74 . 3 

mill on es t odo el l o r e feri do a 196 9. 

Otr os pr oduct o s 

Dentro de es t e últi mo grupo van b e bi da s y t a baco , c o~busti-

ble y lubricant es , maquina ria y mate ri a l de trans~ort e y mercaderías 

diversas . 

Lo s v a l or e s de l as v entas de est os p r oduct os Jasaron de 1.5 

millone s e n 1961 a 23 . 2 en 1969 y l os v o lúmene s de 5. 3 t onela da s a 96 . 7 

t on e l ada s en e l mi sm o perí odo , advirti éncose en ambas magnitude s sus-

t a nc i a l es cre cimientos . 

Par a r esumir e l a nál isis de l as eXI)Orta ci on e s de El Sa lvador 

se '- r esen t a una c OID¿a r a ci ón de l a es tructur a e n l os años 1961 y 1969 . 

Cuadr o No . 5 

El Sa lvador: Estructura de l as ex~or ta c i ones pa r a 
l os años 1961 y 1969 ( en vorc en t a je de v a l or ) 

P r ouuct os 

Pr oduc t o s alimentici os 

Ma teri a l es crudos no c OIDest~bles 

Aceites y mante c a s v ege t a l es o an i ma l es 

P r od uct os quí mic os 

Manufa cturas d ive rsas 

ot r os p r oducto s 

T o t a l 

1961 
% Va l or 

72 . 4 

18. 7 

1. 3 

1 . 6 

5. 5 
0. 5 

100. 0 

1969 
% Val or 

55. 2 
10. 4 

0. 5 

6. 9 
22 . 4 

4 . 6 

100. 0 

FUENTE: Revist a 3 a nco Central de Re serva ( Nov. 1966 y Oct . 1970) 

Los p r oducto s a liment ici os y materiales cru~o s n o c omesti-

bIes se r ef i e r e n c a si en su t o t a lidad a ? r oductos }rimari os tradici on a 
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l es de eXIlorta ción c on destino a 'Ja í ses no c entroamerica n o s , e n l os 

cu a l e s s u v a l or ha ¿ r e sent ado , cura n te el Je riodo un cre cimient o r e l a 

tivamente lent o , si en- o ésta una <le l as cau sas de s u disninuida p a rti 

ci )ación en l a estructura de l a s e xport a ci ones de 196 9; lo ot r a causa , 

8S e l cre cimi e nt o de l as exporta ci ones de J ro~uct os el ab o r ados y s e mi 

e l a b or ado s a pa ís e s de l áreA , que por su mi QO cre cimi ent o , ha n r e sta 

do im¿ or t ancia r e l a tiva en l a e structura de e s e año , y a qu e c omo s e o~ 

se rva en e l Cua dr o No . 5, l a s manufa cturas ~ ivers a s ( ] rinci pa l ment e ), 

l os ¿ r oductos químic os, y tr a s ) r oductos han me j or ado s u )osici ón ) a -

Est e s en s ible c a mbi o oje r aca en l a e structura ue l a s expor

t a ci one s, ti ene sus bases e n la vigencia de l Tra t aco Ge n e r a l de Inte 

gr a ci ón Ec on óoica Cen tr oame r i c a n3 , l a qu e J r o _,ici ó l a pa rticipaci ón del 

se cto r i ncu s tri a l e n la a ct i vi dau ex)ortado r a; a ctivi dad que s e c on 

centra ba , c a si exclusivanente, en e l s e ct or agríc o l a export~dor . La s 

nue Vas inversi one s y l a o a y or utiliz a ción de l a c a~Qci ~ad ins t a l a2a ha n 

he cho ~osibl e q ue alart i r de 1962, l o s ) r oductos oa nufa ctur ad os n e j o 

ye 1 su ~_\o sici ón . Sin e mb a r g-:l , e s 'J r e cis o r e c on ocer c~ue por r az on e s de 

sa t u r a ción y )or otro s f a cto r es qu e a t entan c ontra l a s egur i d a d del m~ 

caco r~gi onal, l a o)ortuni dad de r ealiz ~r may or e s v ent a s en esto área 

se vue lve n cada vez má s limitadas . 

4 - Análisis de las Im~orta ci one s 

Como ha qu edado d emos trado , es una r ealidac qu e l o s preci o s 

de l as import a ci on e s han cre ci do má s r áp i dament e qu e l os corre s ~ondi e~ 

t e s a l a s e xporta ci on e s. El v a l or ~e l a s imJor taci on e s ha presentado 
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u~ crecini en t o a cumulad o anual del 8. 5% y e l ce l os v olúnenes el de 

11 . 2%, in~i c ando una nayor ventaja sobre venta s de l ~a í s a l ext eri or . 

Pa r 3 control a r l os vo lúmenes iQ)orta00 s , e l ?aís ha adop ta -

CO l~ Nooencl ~tura Ar ance l a ri a Uni f or me Cent r oame ricQna ( NAUCA) qui en 

clasifi ca l os bienes ba j o l a s i gui ente cons i de r nci6n: J r oductos a li -

oentici os , bebida s y t a ba c o , ma t eri ules cruco s no comest i b l es , acei-

tes y mantecas de ori gen a ni m 1 y vege t al , Jr oductos qu í mic os , a rtícu 

l os manuf a ctura do s , maquina ri a y ela t e ri a l de t r ans ,Jor te y an i males vi -

vos n . e . p . y tra n sacc i ones eS leciales . 

Los r esJectivo s crec i mientos , : u r an t e e l . e rí odo que se a na -

liza , f ue r on t a l c omo sigue : 

Cua dr o No . 6 

Tasas de crec i n i ent a ac uoul a t ivo anual por gru~os de i m¿orta ci ones 

( Va l or en oil os de o l one s) 

Gru~o ~e bi e ne s ielp ort aCos 

Ace it es y mante ca s e origen 
an ima l y vegeta l 

Pr oduct os quí micos 

. rtículos manuf a ctur ados 

Tíaquinaria y ma teri a l de 
T.r2nS) Or te 

M~teri ales crucos n o c onestibles 

Pr oductos a limentici os 

De ' :!..c. ,') s y t nbo c o 

¡ nimales n . e . p . y transa cci ones 
eS;Jec i ales 

1961 
Valor 

3. 357 
48 . 524 

93 . 935 

58. 676 
22 . 737 
40 . 740 

3.705 

14 . 000 

8 . 215 

114 . 736 

189 · 044 

101. 697 

37 . 751 
66 . 672 

4. 435 

96 . 000 

Cre cimi ent o 
% 

11. 8 

11 ,. 4 

9· 2 

7.1 
6. 6 

6.3 
2. 3 

FUENTE : '3a s nuo en l os c3 t oS (e Revi s ta .janc o Cent r al ce Re s e rva de El 
Sa lvador (Nov . 1966 y Oct . 1970) . 
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Se de s t a c a n ~ or s u ri tao de cre cimi e n t o , l o s a c e it e s y aQnt~ 

c a s , l os ' r o~ uct o s quími c os y l os p r oducto s m nufo c turndo s e n c on t r a s -

t e c on l o s J r odu ctos a limentic i o s y b e b i da s y t a b a c o q u e ma r c a r on l os 

~enor es c rec i mi en t os. 

El Cu a dr o No . 7 de s cri b e l a e v o l uc i ón de l a e s tructura de l 

v~ l or en c nda un o de l o s g r u pos , in~ ic ando en Al g un os de e l l os i mp l í c~ 

t a ment , e l g r ado de sustitu c i ón 0~e rQr10 en s u s r es¿ectiva s imJor ta ci~ 

ne s . As í, l a s b e b i do s y t abu c o , l os ~r oduc t os a l i men ti c i os , l a ma qui -

n a ria y oQ t eri a l d e trans )ort e y l os ma t eri n l es cru do s n o c ome s ti b l e s 

ha n i n di c ado sens i b l es me d i d as d e su s t itu c i 6n Ja r a 1969 ~ ond e s u p ar-

t i cipa c i ón ~ orc e ntua l en e l vo l or t ute l i m~or t ad o b ajó ob j e t ivamen t e 

c on r e l a ci ón a 1961 . 

Cua c~r o No . 7 

Ev o l uc i ón h i s t órica de l a est r u c t ur a en v o l a r ~e l a s i D~ or t a ci one s 

Años 

1961 

1962 

1963 

1964 

1965 

1966 

1967 

1968 

1969 

Fuent e: 

Produ d os 
Alimentic. 
% Val or 

14.8 

17.1 

15. 2 

13. 3 

13. 9 

13. 6 

12. 2 

14. 2 

12.8 

Bebi das 
y Tabaco 
í; Val or 

1. 3 

1.1 

0.9 

0.7 

0.6 

0.8 

1.0 

0. 9 

0.8 

r1at s. Crudos 
no Comestib. 

% Val or 

8. 3 

8.0 

10.0 

8.0 

7.3 

7. 4 

7.3 

8.9 

7. 2 

Acei t es y Ma nt ecas Product os 
de Ori g. Anim. y Veg . Qu ími cos 

% Val or 1, Val or 

1.2 17 .7 

1.5 16.0 

1.0 16.8 

0.7 19.5 

1.0 16.7 

1. 9 16. 9 

1.5 18.5 

1.8 19.9 

1.6 22.0 

Revi st a S. C. R. ( OVo 1966 y Oct . 1970) 

Artícul os 
iianufad . 
% Valor 

34.5 

22.1 

32.0 

32.3 

32.9 

33.9 

34. 6 

35.5 

36. 2 

11aqui na ri a y ii-ª. 
t erial de Transp . 

X Val or 

21. 5 

22.9 

23. 2 

25.6 

27. 4 

25 .5 

24.9 

18,8 

19.5 
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P a r a fina liz a r el breve a n á lisis de l a s i m) orta ci on e s, se cal 

cula par a 1969 e l c oe fici e nte de deJen dencia de El Sa lvador para c on el 

r e sto del Dundo , r e l a ci on ado el val or del t o t a l i mportado c on el ProCuc 

t o Na ci on a l Ne t o ::l ;:¡reci')8 de f a ct or es . El c á lcul o indic ó una abertura 

h a cia e l exteri or de l 25 .14% . 

5 - Indic es J e Come rci o Ex t e ri or 

Lo s índic es ~e c ome rci o ex t eri or r e fl e jan más c oncretamente 

l as varia ciones y t enfenci a s J el c ome rci o interna ci onal de l os países. 

Aún cua n do la info r ma ci ón ~u e de e ll os se obtiene es d e c a ráct e r gene

r a l y a ~ roximac1 o , su e x amen es sieo ] re útil es~ecia lmente cuando s e qm~ 

re fun dament a r po líticas cooe rci a l e s ,_u e se en c 3minan a me j o r a r l os r e 

sultaclo s en e l ba l an c e c omercia l, ba l an za de Jago s y en e l Ing res o Na

ci onal. 

Los i n d icador e s e u e aquí s e e xaminan s o n l o s má s usa do s e n 

este tiJo de a nálisi s , si endo e llos: l a r e l a ci ón d e ¿ r ec i o s de int e r

c ambio, l a c a }a cidacl J a r a i m¿or ta r y e l e f e ct o abso lut o u e l a r e l a ci ón 

de ) r e ci o s de int e rc DDbi o . 

a ) Re l a ci ón d e ~ re ci o s de int e rc anbi o 

Est e índ ice vi e n e a s er un c oeficient e ) or el cual se comp~ 

r an l os J reci os ce di os de l os ) r oeuct o s e xporta do s e i OJortado s. 

P a r a e l c a s o de El Sa lvador l o s r esultacos fuer on los s~eE 

tes: 
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Cuae r o No . 8 

El Sn lvacor: Térmi n o s de i n t e r camb i o ~Ir) 

I r = Ivux ( ::::c se 1965 = 100 ) 
IvuD 

Año s Ir 

1 961 91 

196 2 8 3 

1 96 3 91 

1 96 4 97 

1 965 100 

1 966 108 

1 96 7 91 

19 68 91 

1 969 8 7 

1 / Cá lcul o s s o bre da t os de l DaD c o Centro l 
de Re s e rva 

l./ 

A e xce:J ci ón ele 1 966 , l os t é r o i nos .:le in t e rc ~lI;¡bi o h E! n si do des 

fa v or a bles par ~ e l ? a ís, l o " ue vi ene a confir ma r e s p e ci a l Dent e e l de -

ter i or o de l os ) r e ci os d e l os ) r od u c t os tradici on a l es de e xporta ci ón . 

Lo b on~Dd , en e st é senti co , de l a r e l a ción Ja r o e s e a ñ o , se 

exp lic a a l obs e rva r ~ue por 566 . 38 3 t one l acas e xporta da s s e pe rcibi ó 

un val or de 518 .1 m~ll one s y por 1.205.754 t onelada s i mportadas s ol a meE 

te se Jagó 559 . 8 mill on e s de c o l ones . La s it ua ci ón ~)[l ra l o s demá s año s 

de l perí odo fue de hech o defici ent e . 

b ) Pode r de c ompre de l n s e xp ort a ci ones 

La re~e rcusi ón de l a ten den cia ele l os té r mi no s de int e rc a mbio 

s obr e e l p ode r de c om~ ra e xt e rno es indudab l e , ya ~ue cu a nd o e l índice 

bo j a , s i gnifico qu e c on e l mi smo v olume n de e xporta ci ones e l pa ís n o 

pu ede obt e ne r e l mismo v olutilen ce im)?ortooi ones . De ah í (~ ue l a C 8::>8Ci 

', J' _r. 
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dad efe ctiva de financiar l as i m)orta ci ones ;Jor Ded i o de l as exportaci.2 

nes , deJende de l vo lumen de és t as y de la evo luci ón de l o. r e l a ci ón ue 

~re ci os ue inte rc ambi o . 

Las dife r entes c a}acidades ~a ra i mporta r de El Sa lvador a ~ 

v~s de l os i ngr eso s gener ados ~or sus eXJortac i ones apa r ecen en e l s i-

guiente cuadr o : 

Cuadr o No . 9 

El Sa lvador : Pode r de com) r:l (la l as eXi)Ortoci ones 1./ 
(Mi les ele Co l ones) 

Año s 

1961 

1962 

1963 

1964 
196 5 
1966 

1967 
1968 

1969 

XD = X (I r ) 

XD 

300 . 347 

377 . 096 
406 . 970 

454 . 611 

,f 71. 771 

520 . 511 

512. 448 

541. 158 
505 . 646 

1./ Cá lc u l os sobr e ela t os ele l Danco Central de Re 
serva . 

Los a u ment os en e l ~oder de c omJ ra fuer on pr ocurados , más por 

LOs i nc r e!:1ent os en l os v o lúmen e s exportados liue por el e f e ct o de 1:J r e 

lución de ,-, r e ci os (:e i ntercaL'lbio , situa ci ón (lue CJ.u edó clor m.'lente demo s 

trada a l tratar l a s exporta ci ones e i ~port ~ ci one s por sepa r ado . 

c ) Ef ecto absolut o de l a r e l ación de pre ci o de interc amb i o 

Medi a nt e l a aplica ci 6n de es t e i n dicador será pos ible ap r e -

ciar l os i Dpact os f a vor ables y desfavor bIes ~ue nuest r o come rci o exte 
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ri or ha ? ro cura~o a la e c on omí a duran te e l ~e ríodo a n a lizado . 

Cuadr o No .lO 

Ef e ct os a bs oluto s de l os té r mi nos de i n t c rc DDbi o l / 
s obre l a e c on omí a na c iona l 

Años 

1961 

1 962 

1 96 3 

1 964 

1 96 5 

1966 

1 96 7 

1968 

1 969 

(En rliles c.e 
R = XD 

cQl on es ) 
X 

R 

- 29 · 705 

- 77 . 237 

- 40 . 250 

- 14 . 060 

0 . 000 

38 . 556 

- 50 . 682 

- 53 . 52 1 

- 75 . 55 6 

l / Cá lcul os s obr e dato s de l ~nnc o Central ~8 Re 
serVE! . 

En términ o s gener a l es l os r esul tc. (~OS l.~ e nues tro c ODerci o in-

~e rnaci onal e s des f a v or ab le. El i n gr eso n n c i on3 1 n o ha Jodi do s e r au-

De ntado en es t e c once J t o a ehc e ) ci ón de 1 966 ~ue fue )os ible am¿ lia rl o 

en 38 . 6 millone s de c ol on es . " 

6 - Inc i dencia del Comerci o Ext eri or en l a Da l anza de Pagos 

E l Cuadr o No . 11 ~resenta una c om~ara ci ón entr e l os s a l dos 

netos obteni~ c s de l Ba l a nce Comerci a l y l os crédi t os o débit os n e t os 

~c la Ba lanz a de Pagos que Jermitirán obje tivi za r l a s inci Jencia s de 

188 re l a ci ones c omerci a l es s ob r e e l t o t a l de 0pe r a ci on es que r egistra 

dicha J a lanza . 

j" 

'. 



Año s 

1 96 1 

1 962 

1 963 

1 964 

1 965 

19 66 

1 96 7 

1 968 

1969 
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Cuadr o No . 11 

Inciuenci n de l os r esultado s de l c omerci o s obr e l o. 
~a lanz a de Pa g os de El Salvador 

(Mile s de c o l on e s) 

J a l a nz a Comerci a l 
Sa l dos 

+ 2'1 · 9 

+ 21, . 8 

+ 5 · 2 

- 32 . 6 

- 29 . 6 

- 77.7 

- 41. 7 

4 . 5 

- 16 . 4 

ll o. l o.nz a c e Pago s 
Cré dit os o Débit o s 

e t os 

- 1 6 . 5 

+ 14 . 1 

+ 35 . 0 

+ 1 0 . 2 

+ 23 · 7 

- 26 . 5 

4 . 3 

- 23 . 3 

- 23 . 3 

FUENTE : Revi stG Banc o Centro. l de Reservn (Nov . 1 966 y 
Oct . 1 970) 

De 1961 a 1 96 3 l a i nc i Cencia de l a .J l a nz o. Come rcin l fue fa-

v or a b l e ¿ar a 13 Ba l a nz n d e Pn go s , par o. e l pri mer año (1 961 ) c oadyuvó o. 

d i sminuir e l snl do nega tivo c b t eni ~ o en ese o.ñ o . A ) art ir de 1 964 ,ha~ 

ta e l fi nal de l a s e ri e , su e f e c to fu e en su t o t a li do.u ne g a tivo , e s p e -

c i a l mente en 1966 Jon ue s e o)e r ó e l mayor déficit de l ~eríodo . 

7 - Caus ns y e f e ct os g U d h a n de t e r mi nado l a s v a ri o. ci ones en 
la Ba l anza Come rcial 

En princi ~ i o , e l s a l do n e t o en ~a lQ nz n Come rcia l es t á dndo 

Jo r l o. d ife r en cio. ent r e l o s Vo. l or es de l os p r odu cto s ex )ortado s e i m-

portndo s, r a zón ~o r l a cua l h n de bus c nrs e den tro de l ori gen de eso.s 

magnitude s , l a s c aus o s de l o. va ria ci ón y e l c orre s pondi ente e f ect o en 

.J. 
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e l ~a lanc e Come rci a l Y. ~e hecho , en l~ e c onomí a e n su c onjunt o . 

a) Caus a s de l a s var i a ci on:s en nuest ra ~a l an z a Comercia l 

Los r esult a dos en esta ~: lnnza , r ov ienen , en ] ricer t~rmino . 

de l c om~ortami ent o de l o s J rec ios 2e l o s p r od uct os tron sa ~o s y, estos 

a l a v e z, de l o n a tura l e z a y c o mp os ición J8 l ns e x¿orta ci on e s e i~)or

t a ci ones . De t a l maner a que e l exa~en sobre esos c ondici one s p l antea 

r á l a s c a usa s de l a tendenc ~D ~e sfav orable ya ~untun liz cda . 

En el c ampo de l a n a tura l e z a y c om~)o s ici ón ele l a s e X',Jor t aciE 

nes s e ti ene , ,;lar una )art e , que e l mo(~e l o l'e la e c on or;¡úl sa lvador eña 

ha venido s i enJo , en téro i n os genera les , ele un "cre cir:'lien t o hac i a afu~ 

r 'J ", caracteriza(~o ~or uno marcada eS1ecinlizQción en l a :;>r oducci ón de 

c i e rt os J r odu c t o s ~ rimari os de ex)ort ~ ci ~n (caf~ , a zác a r, a l godón y ca 

Da r ón), p r a cticándose en el l os a v anz adas f or r;¡as de e xp l o ta ci ón ca~ ita 

lista dej¿nuo s e a l ma r gen otros rubro s , del o i sm o origen , ~ue ofr e cen 

r 19un a s )erfe ctiva s en l o s IJle rc ac~os mundial e s . Por o tra: a rt e , dent r o 

e l mis mo mode l o , ha s i do o ínir;¡a l a ~a rtici pa ción del s ec t or i ndus tri a l 

en l a nctivi dad eX)Orta l~ora ( especiCllr;¡en t 8 .1a r a ?aís es fu e r a de l a Re 

Di ón Centroaoericana ), l o ~~e ha c ont ribui do a l may or .J r edomini o , den 

tr o ele l es c a s o gru~o de bi enes ex)ortab l es , de l os ,;> r oduct o s ~rimari os , 

qu e se v enden a más baj os :J r e ci os c on r e l ac i ón a l o s i nC'ustri a li zaLos . 

De l a obs e rva ci ón an teri or s e l ant ea una ce las c ausas de l a p r e s ent e 

vari a ci ón .esfav o r ab l e , l a qu e ) u ecle sintetiz2rs e : "C OrlO es c a s a dive r 

s ific a ción de exp or t a ci on e s, agr a vad a )or e l r e l a tivo estanc ami ento de 

l a demanda ex t e rna de l o s Jr oc uctos ) ri oo. ri os y e l )ersistente ele t e ri o 

r o de sus r esj?e cti v o s p r e ci os e n e l IJle rCa l~o r;¡ und i a l". 

En el nrea de los i m]orta ci ones se cuenta a r~ El Sa l v a do r 

........ 
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un a l t o g r ado de de pend enci a ext e r na , si t U8c i ón e,u e s e exp lica en la e~ 

tre chez territ orial y en e l efecto de l p r o c eso de industrializ a ci ón , ~ue 

vi en e pr e si onan do a l sistema a i m~ort ar ma t e ri a s ~ri mas , ~ ro duct os se -

mi e l a b or ad os, b i e n e s de c aJit a l y~ )or s u pD rt ~ , b i en e s de c onsumo (i~ 

cl ui do s l os de tip o de l uj o ) (iu e aún n o s e -) r oducen en el ¿aís . En l a 

c omJo sición de e stas i mporta~ i one s han ¿ re~omina co l o s a rtícul o s manu-

f a cturados cuy o s ? r e ci os, Jor ese mismo he c h a , s on su~ e ri ores r es)ecto 

a l os de l os bienes ex~ortados , inc ica n do así ot r a c ous a ue l a c on d i -

ci ón de sfavo r ab l e . 

b) Ef ec t os e n l a 3a l anza Come rci a l y en l a Ec on omí a e n su 
c onjunt o 

Un c ome rci o ~onde en l as e x porta ci on e s ) r e val e cen l as mate -

ri a s prima s y en l a s i mporta ci ones l os ) r oducto s inGustri a lizauos , c a -

s o Ge El Salva dor, es na t u r a l ~ u e l os r esulta do s de sfa v or ab l e s s e incli 

n e n, ind i s cuti b l ement e , o. es t e ) a ís . 

E l e f e ct o nega tivo en l a e c on omí a se an a liza o tra vés de l o. 

Da l c nz a de Pagos , ya q u e l o s i m, ort a ci ones y ex~orta ci ones de mercancí~ 

e n c on junt o c on l o s ¿agos h e ch o s y r e cibi do s )or c onc e~ t o de s e rvici os 

int e rnac i onales y l as r eme s as y ent r adas de remune r a ci on e s de f a ctor es , 

f or man ) a r te del Da l a nce de ol e r a ci on e s c orri e ntes , el ~ue en l os c a -

s o s ne ga tivo s significa ~ue l o s bi ene s y servici os ex~ortad o s y l as re 

mune r a ciones r e cibid a s n o fue r on sufici enteS ~ ara cubrir l o s pagos de 

l as i mp orta ci ones sumadas a l ga st o ~ ue oc s i on o l a r emesa de r e mune r a -

ci ones . En esas circunsta nc i a s y en e l c o s o de El Sa lvador , a partir 

de 1966 (s a l do s n ega tiv a s en o)era c i ones c orri e nt e s) , ha t enid o qu e a~ 

men t a r sus deu das c on e l exteri or mediant e 1 8 entrada de c ap itales de 
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riesgo ü ee }réstomo y/o )o sible~ente, r e currir o l a li ~ui d~ ci ón de sus 

r eservas en divisos y or o ~ c on su c onse cuente efecto en l a Economí a Ne 

ci ona l. 

En vista de l o ant e ri or y c o ~o una f o rma de mejo r a r l a situa 

ción en el o r ea del Do l ance Comercial, es i ndulob l e que seo , en part e , 

sobr e las e x~ortaci ones el r eccrgo ce l a )olítica c omerci a l a seguir , 

ya qu e es ur gente e im~oster¿able j a r a e l pa ís, ob t ene r v e r dade r os fru 

t o s de su c ome rci o ext e ri or, y e ll o se obten drá cuand o exista una v er 

dade r a diversific a ci ón de sus ex'ortaci on e s . 
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CAP ITULO II 

LA POLITIC A CO:rvIEHCI AL UNA NECESI D.i\D PAR.i\ F'ONENTAR 
LAS EXPORTAC I ONES Y CONCurSTAR NUEVOS J:vIERCADOS 

El cap ítul o ante ri or dejó en cl n r r. 13 c ond i ción ¿ recori en 

~ue se v i ene r ea l i zan do nuestro c omerci o ex t e ri or. P or una ~ rt e se 

c o o~r o bó e l persi s t ent e de t t :i or o de l o s término s de int e rc oobi o y por 

o tra l a e sca s a d iversifica ci ón ce l os e x¿orto ciones hac i a l o s ne rcados 

internaci onales n o c entroameric anos . 

DesJu~s de ese a nálisis c o rr9s~ondd aho r a e nc ontrar l ~s cau-

s a s ~ue en uno u o tra f o rma ha v en i da frena n do su ex?ans i ón par a que 

luego es t ob l e ci c as se t omen de bose . a r o ori en t ar l a s ¿o s i b l es med i dos 

c;ue ha brnn de c or r egirlos . En ;)e r se cusión de ese fin se r e únen l o s 

obstáculos ba j o dos ór dene s fundament a l es : obstácul o s inte rno s ' ~ue afe.2, 

t on l a of e rt a de ) r 00 ucto s d e e XJort a ci ón Y obs t1cul o s ex t e rno s ~ue 1i 

nitan l o deme nda ext e rna . 

Den tro de l J rime r g rupo se menci on a n Jor un la~o , l o s de co -

r ác t e r es tructu r a l , t o l es CC .J O l os limitac i ones bás ic a s de infraes truc 

tura , l a l i mit a ci ón en l o t écnico y l o e sca sez de mano de obra colifi-

coda ; y por otro l os de ti~)() instituci onal , (_ue se r e fi e r en a lo co r eE: 

cio de instrument o s ~ue hayan )eroiti co a I n política c omercial desn -

rrolla rs e a un ritmo seg ur o y nde cu3~o . Ambo s ¿ r oblemas por su ce r á c-

te r int e rno deberán ser resuelt os oeG i on t e oe2i ~a s i nternas . 

En l o qu e se r e fi e r e a l CODJO extc rn0 , l os obstácul os pr esen 

ton una mayor comple jic.ad ya qu e , l a s l i mi t3ci on e s "~ue c.~ e e ll o :¿ r ovi e -

n e obede c en a medi das de politica a) lic3~Qs jor o t r os , o ise s y, qu e Jor 
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l o t cnt o , serán me ~i da s c on e f e cto s ha ci a el exteri or las que ten c erán 

a s oluci on a rl as . 

En a~a rtado s ~ost e ri ore s se ana liz c rán c on a lgún de tenimien

t o l o s diferentes ti Ja s d e obstá cul os 0 u e han v enido frenan do l a expa~ 

si ón d e nue stro c ome rci o ; p or a h or a int e r esa más qu e t odo , ~ lantear e l 

p r oblema c ooercia l de E l Salva do r y tra t a r de declinar el camino que 

pue c~a ser f a ctibl e flec, uir' c on e l objeto de mej or a rlo . 

En a t enci ón a eso se tiene ~ue e l pa ís frente a l o s obstácu

l os qu e han venid o fr e n a nd o su c ooe rci o a sí C O D O a nte e l a lt o gr aco de 

dep endencia externa y e l Darcado mund o c ompetitivo en q ue a ctualmente 

se desenvuelve , n o l e ~ ueCa o tra a lt e rna tiva , en Dateria de am~ lia ci ón 

c.:e sus eXiJOrtac i ones , (, u e ado:Jt a r l as me di da s necesari a s ) a r a p oder a~ 

men t a r sus ex )orta ci on e s a ctua les y es tar en con d ición de ~enetrar ven 

t a j o sament e e n nuevos me rcados. 

En cua nt o a l mejor amient o de sus término s de int ercamb i o , d~ 

be r á de a c e~ t ar q ue en cues ti on e s de v entas al exteri or, n o sólo inte

r esa exporta r l a s mayor e s c a ntidades, sino q u e t am bién debe ~r o curar 

negociar a l o s mejores ~re ci os, yeso ¿odr á c ons eguirs e , entre o tros 

re ~uisito s, cua n do el J r eci o FOTI es de c om~t~ncia y cuando se c onoc e 

y se ha segui do c e c e rca l as t endencias y exigencias de l os merc ados 

se l e cci ona Jo s . De t a l mane ra, qu e cuando s e disponga de una inforDa 

ción c om~ le tQ ~ue fundamente l os p l a n e s de ) r oducci ón ? ara el exteri or 

y se haga a c om¿añar, ademós , ce una bien orientada camJ a ña de ventas, 

e l ? a ís ¿odr~ e sto r e n a l guno c ondici ón de e x )orto r más, producir mns 

y l a e c on omía, por c ons e cuenci a l ógica , percibir mayo r es ingres os por 

c onc ep t o de exporta c ión . 
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Par a llegar a esos r esultado s, I.UC t::mt o beneficia rían a la 

Ec onomí a lo ci onal , se t orna neces a ri o orient a r e n un c a uce a~8 cuad o las 

funci one s y objetivo s de una ~o lítica c ome rci a l qU8 a f ond o sea difere E 

té a l a )o lítica tracici ona l, l a ~ue a t OQ~ S luces y a juzgar ~or l os 

r e sult a d o s ante s seña l odos , ha s i Jo ~a ra la é~o ca actua l t o t a lme nt e 

ine ficaz. 

Como e l títul o e.e l C2) í tu l o l o in '1ic3., se 'lersi ue enc ontra r 

una t 6nic D. de ;.Jo lítica c OI!1e rcial cuyas func i on e s y objetivos se a (2 apten 

a l a realicaf Cel ~aís, es ~e cir ~ue t oce e~ cuenta sus licitaci ones 

a ctua l es y l os recurs o s ~ue de una mane r a inned i a ta ~uede ~i spone r . p! 

re dis)oner de sufici e nt e s e l ementos de jui c i " , s e ré necesari o ¿o rtir 

e n J rioe r t é r mino de un c once } t o , ~ara l ueg ) busc ~ r dentro de le ev o lu 

ción hist órica de l a s r elaci ones entre ) a í s 8s , un J est r n tegia de polí

tica c omercial que se a d a ;.J t e a esa r ea li ~n2 J r eva l e ciente . En a t enci ón 

a este r az onamient o , se ') r esenta en ll rül1e r luca r un c once ) t o y luego un 

breve análisis de l o s c .:lr:J.bio s en l o. 'j olític "! c ome rci a l fr ent e a l a evo 

luci ón de l c ome rci o interna ci onal a )artir de la é 1)oc a de l libe r a li smo . 

1 - Concept o de política c omercia l 

De l a p o lítica c omerci a l se ) ue J e d ec ir ~ ue e s una r ama de l a 

?olítica e c onómica ~ue reúne un c onjunt o ~e ceC i da s a las cua les recu

rren l o s e stacos , ¿ara tra t a r ~e cej or a r l as rel a ci on e s c omerci a les ex 

t e rnas de sus }aís es . 
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2 - La ? o lítica c ome rcial dur8nte el nultiln t e r a lismo del 
c ome rci o inte rne ci onal 

La é? oc a de l multila t e r e lismo e l c omerci o se c a r s ct ériz ó por 

un s istema de libre c amb i o y c oo)e t enci a , c uy o ejerc ici o llegó a p r op! 

ciar el ensanchami ento de l Comerci o Mund i a l y a sent a r l a s ba ses de la 

eS;) i';ci n liz a ci ón in ternaciona l de l a :, r oducci ón . 

Fue pr ecisamente n esa é~o c a en ~ue El Salvador estructuró 

su sector eX;?Ortador. l / Por e l año de 1859 se c om:) renc~ i ó r:ue l as tie -

rra s y clioa e r an fav or ables .Jar a e l cult ivo ue l café y (l ue su exp l o t.§! 

ción poJría llega r a se r una buena fu n t cl le ing r esos ~ roveni entes ue l 

ext e ri or; t a l exp l o t a ci ón ~J r o curaba ya en 1879 a lr e(~ e d.or de 48% del v.§: 

l or t o t a l pe rcibido Jor e x porta ci ones . Es t ~ f u e una visión oportuna 

(to mando en cuenta l a s c on d ici ones ~e l a ¿ Jo c a y e l gr aJo Je desarro-

110 ) , pu e s el añil por esos a ño s , c omenzaba su ) r o ces o ue de clina ción 

en l a deoanda mundi a l y e l c afé v en í a a s e r e l sustitut o aue cuad o , t o -

na nd o en cuenta l a uemnn Jo e xt e rna y las c on c ici ones agríc ol as na cion~ 

les . El Salvador, ~ues , c ons olidó e n e se ~ lerí ollo de li br e c omerci o , 

a ún cu ando e n c a r ácte r de m nocultivist~ , su sector ex)ortador, e l que 

h a sta hace muy c orto tiempo , ha s i do su } rincipal fu ent e d e divisas del 

ex teri or. 

El perí odo de l multila t e r a lis mo l ogr ó mantenerse ha sto p r in-

c i p i o s ue l p r e sente s i g l o . 

1/ Dr. Abelardo Torre s: " A:J untes de Hist ori o Ec onómic a de El Sa lva 
llor" • . 

B ' BlI"·""'~ - ~ e 
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3 - Ca mb i os en e l c ome rci o i nte r n a c i on a l 1/ 

La é po c a f l or e c i en t e de l c ome r c i o mun- i a l se vi ó a f e c t ada Jor 

l as c ons e cuen c i a s po lí t ica s y e c onómicas " u e engen ~ra ron l o s c on f lic -

t os bé li c o s y l a estruen~o sa deJ r e si ón de l os afio s t r e i n t a . En ese J~ 

ri a d a l os ,a í se s de l mundo n l a v e z ~ue buscab~ n l a ma n e r a de a g r u )ar-

se ac1o " t a b o. n Cledi da s de de f e n sa c OCle rci a l, b u scan do t e n o. z me n t e , l o s m~ 

no s des a rr ol l ados , l a ma n e r & más r6~ i da ~e indu stri ~ li z a rse . Ta l c oo -

]or t ami en t o de l a s n a c i ones vi no o. mod ific a r de f on do e l fun ci onami e n -

t o de l a e c onomí a i nt e rna c i ona l an t es exi s t ente . 

Los ~J a í ses desa rr ol l ados ori ent abn n s u ,Jo l í ti c o. c OCle r c i a l bE. 

j o u n a t endenci a i mJe ri o li sta l ue , en t orta cas o , no )o l r í a n c oincidir 

c on l o s linea~ i ent o s ~ue } u c i e r an f avo r ecer n l~rgo ) l a z o e l cre cimi en 

t o del c ome r c i o , e s~ec i o l ment e e l tue c orres)onde a l a s á r e a s sub - dess 

rr ollnda s . 

La s medi da s ~ue aio) t n r on esos )a i ses han ven i do d i 3crimi nan 

¿o gen e r a l mente l a s i mp or ta ci ones de J r o~uctos e 10bor ados y favore c i e~ 

do c om,)o. r a tivaoen t e l a s COOdr as ele ma t e r i us ,J r i as ; )or otra part e , 0 -

t a r gan subs i di os a l a e xp ri a c i ón de man u f a ctura s qu e c ompit e n c on l os 

~ue pr oduc e n l os p a i ses de men or desarr oll o , acop t ando ad emá s p r acti c a s 

r e s tri ct i v as de í n do l e n o a r a n c e l a ri a t a l e s c omo i mp u e s t os int e r n o s , qu e 

v i e n en a e nca r e c e r a rtifi c i a l me n t e l as c omp r a s ~ue b i e n ~odrí an ha c er-

se v en t aj o s ame nte e n es t a s á r ea s; a s í c omo p r á ctica s de s i stemas de roo 

ta s o pr e fe r en c i a s a l a i mpor t a ci ón , qu e t i e n den a v incul a r l a p r oduc-

c i ón de l os )a i se s f a v or e ci do s c on sus r es )e c tiv os me r c ados , creando 

con e l l o c Offi)or tami e n t os ríg i do s dent r o de l as c orr i e n t es de l come r c i o 

i n t e rna c i ona l. Fi na l ment e otro f a c t or qu e h a v eni do a f ecta n do l a e s 

]j IIAlgunos aspectos de políti ca comercial cent roamericana - décimot ercera reuni6n t-léxico, D. F. 15 a 20 
de di ci embre de 1967 - CEPAL" 
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tructur a y t en denci a de l c ome rci o h~ s i ?o I n forma ci 6n de bl o~ues e c o

n 6mico s o a s ocia ci on es de i n t egraci6n , ~ue sólo agiliza n l os int e rcam

b i o s entre l os estados mi embr os y l es na ci ones aso ciacas •. 

Hasta e l momento n o exi sten n or mas ~enera l es a nivel mundllll 

~ue r egul a n es t a s rela ci on es e c on6micas entre 1 0 3 ,c í se s y ~ ue t omen a 

de cUaCG o ent e en cuenta l o s as :)iro ciones e inter és de C 2 ~Q uno ; ~or e s a 

r a z ón s e ha v e ni do uan do en l or ma i n c one x a y aiRl~d3s ci e rtns med i das 

~ue , a ún cua n do e n a l g unos ca s os )e r s i g u e n favo r e c e r l os ex porta ci on e s , 

en l a ~ ráctica h a n c a reci Jo de l a c oor di na c ión nece s c ri a ca u son do ,e r 

jui c i o a l as e c onomí a s má s G~bil e s obsta culizan~o l o e x) onsi 6n de l c o

merci o . 

Pa r a c oncreta r l o s ob s t á cul os ext e rnos ~ue a f e cta n l a s expo~ 

t a ci on e s de El Sa lvador, s e exa oina r1n l os po líticos c ome rci a l e s de ms 

~rincipal e s centros i mJortador e s; ana liz an do por s e?a r ndo l os que afe~ 

t a n a l os ~r oJuct o s ~ rima rio s y l os ~ ue limi ta n l o e x~ansi6n de l os e 

l abor ado s o s emi e labo r ado s . Pe r o ant e s ue l l ee~ r a ese a nálisis es im 

port a n te re ca l c~ r rue h a n sido J r ec i samente l os e f e cto s de e s a s :olíti 

cas l as qu e , e n parte, ha n oJ l i gado a l pa ís a ) artici par en su Comer-

ci o Ext e ri or c omo un país m~s ) r ov eedor de ma t e rias } ri mo s¡ c on dici 6n 

~ue l e h a significado su ,r e c a ri a s itua ci ón r e s pe ct o a e s os ¿ aíses in

du s tri a lizados. 

a) Obstácul os a l a exuorta ci ón 0e l os ) r oQuct o s primari os 

P or s e r el c af~, e l a l god6n y e l a zúc a r los principal e s de 

e x porta ci ón de El Sa lvador, serán e s os ¿ r oduc tos l os ~ue se t oma rán p~ 

r a e xami na r su s itua ción dentro de l a cOID\etencia i n t e rna ci on a l . 
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Así tene rno s el c a so del Merc a do de Café en los Estados Uni

cos que ofrece may or es vent a jas a nue stra s exporta ciones en comparación 

a los mercados de la Comuni dad Ec onóuica Eur o') ea la <;.ue ha venido apli: 

cando, a p artir de l a crisis de l os a ñ os treinta, discrimina ciones y 

restricciones ~ue fr ena n la entrada de este pr ocuct o en dichos merca-

dos. La facilidad en e l mercado n orteamerican o se debe principal-

mente a la aus encia de esta s me di da s y los considerables aumentos en 

el consumo int ern o. 

Dentr o de l os Ja íses de la Comuni dad Euro)eE, que mayormente 

frenan nuestras exporta ci ones se encuentra Francia, cuyas limitacio

nes n o obedecen a me2idas tarifari a s sino más bien a medidias discri

mina t orias cuantitativas que a) lic a de acuerdo al . aís de origen. 

En el c a s o del Re ino Uni do el instrument o discriminatorio ha 

sido , e s? ecia lbente , la tarifa a r anc e laria, aún cuando desde el perío

do de )ost-guerra aplica t ambién restricciones cuantit a tivas. 

ALem6s de l os efectos pr ovenientes de las me di das de ~olíti

ca comercial segui do s Jor los ¿ aíses industrializados, se debe a dicio

nar las fluctuaci ones con c a r á cter descendente de los precios, lo cual 

ha ocasiona do gr av e s pr oblemas a la ec on omía del país; apart e de esa 

ba jo. en el I:lercado I:lun c. ial exis te otro ) roblemEl ·~ue ha ) e r judicado rue~ 

tras exporta ci ones y, es el pr e ci o subvenci ona do que el café africano 

viene recibiendo de Francia, me di das ~ue le ha favoreci do para com~e

tir ventaj osamente, c on relación a nuestro ~ aís, en el merc ndo nortea

mericano . Finalmente t oaa eXJorta ción de cefé efectuada por los países 

miembros del Comerci o Int e rn aciona l del Café de 1968 , debe estar suje

t o a las liI:lit a ci on e s que ) rescribe dicho convenio, siendo una de esas 
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limit a ci ones l as c u o t a s anu a l es ue ex~ orta ci ón a s i g naQa s a c ada ~aí s 

p r oduct or. 

El a l god ón y e l a z~c a r c onsti tuyen } r oduct o s ~ue se eXJ ort a n 

ha cia á r ea s desarr olladas c omo subdesarrollau2 s . 

La Jr ouucción de a lgo~ón en Estados Uni dos e s beneficiada p~ 

l a po lítica de subs i d i os de ese )aís, a lc anzand o su ) r oducci ón niveles 

Dayor es s obre e l c on s u mo int e r n o l o ~ue ha dado origen a excedent e s 

Gu e se destinan a l mercado mund i a l, llevand o c ons i go ¿ r e ci o s subs i d i a 

dos qu e irán a afecta r, entre o tros , nuevas v entas de a l godón en e l e x 

t2ri or . 

Por su part e e l Re i n o Un i do y l os ~a ís e s de l a Comuni dad Ec o 

nór::lÍc a Eur o, ea n o se re ~)ortan CODO ~) r oduct o r e s i o 1)ortan t es d e a l godón, 

i mp ort an do l os c ornJ l eme nt o s sin r e stricci on e s n i d i s criminaci ones de 

a l g una c onsi de r ac i ón . Es a situación ha )ermiti 20 al ~aís a umentar su 

p r oducci ón a Je sar de l os e fect os de l a po lítica de l os Esta dos Uni dos 

~ue vi enen subs i diando d i cha ~r oducci ón . 

La s itua ci ón de l a zúc a r e n r e l ac i ón a l me rcado n ort e a merica 

n o es c ons i de r a blemente dife r ente; e stE pa í s c on su lJ r ocucción n o a lc a~ 

za a cubrir su r espectivG c onsumo por l o ~ ue c om~ le ¡;¡en t a a tra vés de 

im~orta ci ones r egulada s por el s i steDa de c u o t a s , si e n do e l objetivo 

e l de f a cilit a r la c ompr a a ')r eci o s más a lt o s ~ue l o s ~ ue ' r oduc en en 

el merc ado i nte rna ci onal con e l fin de e ~uip2r ~ rl o s c on l os c os t o s más 

e leva(lo s ue su p r oducci ón i nt e r na . El az~c ar es , [Jues , el ~nic o ~)r oduc 

t o de exporta ci ón na ci ona l qu e go z a de tra t a mi en t o p r efe r e nci a l me di a n 

te l a cuo t a a signa da Jo r e se ¿ a í s ¿ esarrollad o . Di cha cuot a ha s i ~o 

un JO c o may or a pa rtir de 1960 , año en ~ue Cuba r ee structur ó sus ven -
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El Rein o Uni do es un fu e rt e im~orta do r de este bien, ~e r o úni 

c ame nte o t o r ga tratamient o ~ref e renci a l a l os ~a íses de l Commonwealth 

a través de cu ot a s c on espe cifica ci ón d e v o lúmenes y ") r e ci o s por l o tan 

t o , es de difícil pen e tra ción ~a ra nues tra s e X:Jorta ci ones . 

Los J aises de l a 6 0munidad Ec onómica Eur o Jea s o l amente son e 

ventua les importa do res ~ue sólo l a s r ea lizan lIa r a cubrir déficit es~e 

ci a l men t e en l os c a s o s de mo l o s c ose cha s. 

Finalmente, en rel a ci ón a este pr oduct o , se e ncuentra e n vi

g enci a un c onveni o int erna ci onal de l a zúca r, al cual a ún n o ~e rtenece 

El Sa l vador y ~ue tiene por fina li dad c ontro l a r l a p r oducci ón de l o s 

pa ís es as ociados pa r a evita r fUdrtes fluctuaci ones e n l os r eci o s in

t e rnac i onales . 

Dentro de es t e c onveni o )artici )an tont o l o s ¿a íses p r oductE 

r es c omo l os c onsumi r.o res, re a liz ánd os e las ex~ortaci ones mediante cuo 

tas ~ reviamente fija da s a cada ) a ís miembr o e x portador. 

P or l o visto , l o s p r oduct os trauici on a l es de e xportación es

tán a f ecta do s )or numero s o s f a ct ores rela ci on aaos ~rincipa lmente c on 

r es tricciones y discriminac i ones qu e vienen o ) lican .o l os pa í ses desa 

rr ollaQos . Tal presencia de eso s obstácul o s y su c onsecuente efect o 

en la economía naci on a l, justifica ~e s~ le ga r esfu e rz o s h a cia l a d iver

sific a ción de las exportaci one s, especialmente e n l o ~ue c orrespon d e al 

c amp o de l a s manufactur a s, l as ~ ue mediante estímulos c oor dina do s podran 

llega r en un c ort o p l a z o a pr o~orci onar r esultado s s a tisfa ct ori os. 
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b) Obstá cul o s a l a e x portaci ón ~e Jr oduct os ma nufa cturado s 

Por p r e tenderse dive r s ific a r l a s e x 'ort a ci on e s med i a nt e nue 

v a s líne ~ s ,_ ue incluyen a rtícul os e l ab or ados , s e e x ami na a c ontinua ailln 

l a n a turale z a y magnitu~ de l os obstá cul os a que J u eden e sta r ex~ue s

tas tal e s e xp orta ci on e s; e n ese s enti do e l p a í s se e nc ontra r á fr ent e a 

una s e ri e de obstá culo s y ba rre r a s a rtifici a l es de i m~ort ación y me d i 

das d istint a s ~ue irán d e a cue r~o de l ? a í s ~e s u e s e tra t e . 

Los obstácul os q ue a ~uí se ex amina r á n c o rrespon de a : nivel e s 

a r an c e l a ri os, r e striccion e s cuantit a tivas , e f e c t o s de l c ome rci o es t a 

t a l, Dump ing y subsid i os y, o tra s ~ rá c tica s c ome r cia l e s r e strictivas 

o discrimina t ori a s . 

Nive les a r a nc e lari os 

En l a a~ lic a ci ón de l os niv e l e s a r a nce l a ri o s e s c a si c a r act e 

rístic a g e n e r a lizada l a ~r ogre sivi ual de l gr a v a men seg ún sea el grad o 

de elabor a ci ón de l os p r oduct os . As í l o s n i ve l e s s on gen e r a lment e a l

t OE par a l os ) r oduct o s s emi e l a b or ado s y J r og r e s ivament e may or e s Va r a 

l os e l a b or a do s o fina l e s, a lcAn z an 'o , en much o s d e l os c a s os, nive l es 

qu e se t orna n prohibitivos a l a ex~orta ci ón a ú n :)a r a a qu e ll os pa íse s 

pr oductores cuya industria e s a ltamen t e efica z . 

Re stricci ones cuantita tiva s 

La a ) lica ci ón d e r es tric c i on e s cua ntita tivas a l a im~ orta ci ón 

de ci ert os p r oduct o s manufa ctura do s p or l o s Ja í ses de s a rr ollaco s s e a 

p oya en a l gunos cas os en raz on e s de Ba l a nz a de Pagos, c omo e s e l c a s o 

de l J apón, Dinama rc a , Nue va Zela n d i a , Sur Afric a ; y en otro s p or p re

ver qu e l a i mportaci ón irrestricta de manufa ctura s podrí a ori ginar de~ 

quiciamient os al merca do l ocal ¿erjudic a n d o c ons e cuentemente la indus-
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trio n o ci onal. Aún cuc n do e l núme r o de J r oduct os afe c ta uo s por este ti 

po de restricciones n o es muy gr a n de si r e) r e sent a n medidos ~ue se i n -

terponen a l o libe r a liz ac i ón de l c omerci o , ~u~ Je jan l a i D? r es i ón en UE 

¿a í ses en ce s a rr oll o de ~ue n o exi ste base s egur a Ja r a ded ica r esfuer-

z o s a l a d iversifica ci ón de sus ex~ortcc i ones . 

Come rci o esta t a l: 

El ?oder abso luto ( u e a l g un9s ¿D) r eS8 S 8statoles ja r a Ce t e r-

mina r l as fue nt es de abastec i mi ent o ~ueden c a usa r ~ r obleBas en el sen -" . 
tic'o de e j e rc e r un mono ls oni o ([u e ;:lUe c1 e trae r efe ct os c ue influyen sobre 

l a orie nt a ci ón (e l a s c orri en t e s d e l c omerci o . 

El núme r o de iJ r ocl uct os '"ue es t 2 s e:m:) rescs i m" ort a n s on un tan 

t u r educi do s y ~ue po r l o g ene r al se r e fi e r e n a J r oduct os si n e l abo r a r 

o semi e l a bo r ado s, l o ( ue vi ene a restAr o~ortunidcL a l o s Ja í ses d e ex 

Jorta r p r oducto s manuf a cturados . Dentro de e s t o s artícul o s se p ueden 

menci ona r el t a b a c o y l o s a c e it e s v ege t a l es . 

Subsid i o s y cum) ing : 

La s jJosibilidaces de ex¡)ort n r ") r oé:uct os e l abor od ' s <le u n i)Qís 

en desarr oll o CODO El Salvac.or, n o sól o c1e¡;)en ele el e l e s med i J as (Lue adoE 

te el ~J aís i mJor tador s ino :.1ue t .:tobién ce l a s J r áct icas l_ue sigan ter-

c e r o s pa íses. 

La Jroducci6n y d i s tri buci ón subsi d i ada de al guno s ]Ja ís es l o 

colocan en posici ón v e nt a j osa , ~erDitiénQo les en igua l d3~ 'e c ondici o -

nes vender a p r e ci os inf e ri or es a ~u ) u eae vender o t r o n o subsiciado . 

o tros c aso s l os Ja is es ) uecen c om}e tir con mayor v enta ja a 

tra v és de l a a<l0 .,ci 6n de J r e ci os c1 iferc:ncial",s Ja r o l o s j) r oJuctos de 

exporta ci ón cuando e l eX]Jorta dor ~e sea mantener una posición segura en 
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e l c omerci o ex teri or. 

So l amente en muy ~ o c os Ja í ses se han ado~ tado no r mas l ega l es 

c ont r n el dump ing , ~) ues cua n do l a indus tr i a ele un ;¡n ís iL.1,:lOrt ::lUOr n o r~ 

su l t a a fec t ada t a l ~a ís n o muestra e l menor int e rés en re~ rimir l o , n i 

a ún cua ndo se ente r a qu e nf ec t a a otros . Así s e tiene ~ ue en est o s ú l 

timos afios ningdn pnís ha a~ ~? tn~o me ~ i das ~arn su~ri mir o s a n ci on a r 

esta p r áct i ca . 

otr n s ? r áct i c ns c ome r c i a l e s r es t r ictivas o 6iscrimi nat orias : 

Estn s o t r as p r óct i c as a 6 n cunn do n o a f e ct an a l c ome rc i o en 

f or ma g l obal , sí obsta cul izan l a c omercializ a ci6n de ciert os ~r o ductos . 

Esta s r es t ri c ci ones s e n~ lic an gen e r a l ment e a ~ r oductos a li 

men t i c i os mediante l a s re g l as de inspección sanit a ria , cunrentenas , 

mnrcas , e tc . yue se ext i enden algunas v e c es a ) r oduct os e l nbo r ad os t R

l es c omo ~uesos , nar ga r inas , aceites v ege t a les, etc . Las ma rcas s e ha 

u saco en muchos c aso s c omo una me c i da c i scriminat o r i a )ar a res tringir 

l a int r oducc i ón de l o s ~ r oductos ~roven i en t e s de dete r mi nndo ~a í s . 

Al f i na liza r este b r e v e examen de l os f r enos que i mp i den l a 

flu i de z de l Comerci o I nt e r na Ci onal , se ~ r sent a rá e n e l apa rt a do qu e 

s i g u e l os e sfuerz o s s ue l o s ~a í s e s h an v eni do e f e ctua n do l~ rn l ogr a r 

su l i bera li zación . 

4 - Nuevo rumb o ele l a l)o l í tica c ome r c i al 

A ]or t ir de l os p r i me r o s afios ~ o s t eri or e s a l a se gunda g u e rra 

mund i a l, l as n a c i ones s e han em ~ efiado en s ent a r nue v a s bases ~ ue susten 

ten l a l ibera liz a ci ón de l Comer ci o Int ern~c i onal . En ese senti do , se 

vie nen adop tando a cue r dos mult i n a c i on a l es y crea n do i nst ituc i ones de 
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f omento de l int e rc amb i o t a le s CODO el Fondo Mone t ari o Internac i on a l , e l 

Danc o de Recons trucci ón y FODento , e l GATT ( Acue r do Ge n er a l ce Aranc~ 

l es y Comerc i o) y mR s recient eme nt e , l a Conf e r encia de l a s Nac i on es 

Uni da s s ob r e Comerci o y Desarroll o (mrCTAD ) . Toda s e stas a ct ivi dades 

vienen a inCi cQr un nuevo derrotero en e l c am~o de l a polít ica c ome r 

cial int e rna ci onal . 

Par a ~resen ta r objetiva ment e l a in~uietud por libe r a r e l Co 

me rci o Mund i a l, se incluyen l os ob j e tivos c ontenidos en e l prime r docE 

ment o qu e inte ntó r eo r ganiz- rl o ; se trata de l a Carta de La Habana f i r 

moda en 194 8 por 53 pa ís es 'le r a ; u e n o l ogr ó s u vigencia :or n o h a b e r 

a lcanzado e l número n e cesa ri o de r a tifica ci ones . El ob j e tivo funda 

nenta l de este docume nt o e r a e l de e structura r el comerci o ext e ri or en 

t a l f or Da ~ue ~r oooviera el desarr oll o económic o de t odos l os ~a í ses y 

~ rope ndi e ra a l a e l e v a ci ón gene r a l de l os nivéles ue vida en e l ound o . 

Est os ob j et ivo s estaban insp ir3uos e n l a i dea 2e qu e a l a~ 

se e l merc ado mund i a l a t odos l os f a ctor es ~e ~ roducción y ga r ant i zar

s e l a libre circulac i ón ue los bi enes , ~odría espe r a r se un c onsi de r a 

b l e me j or ami ent o de l bi en esta r ge n er al, a c ondici ón de ~ue un s i s t ema 

de c ooper a ci ón i nternaci on a l v e l ase ~or e l de s a rr oll o e c onómic o de l os 

pa í ses débiles . 

Es bueno r eca lc a r que dentro de l c onteni do de dicho do cumen

to pr e va l e ci ó e n t odo moment o e l ?rinci ~ i o de multilateri dad mund i a l y 

l a c r eac ión de un instrumento pode r o s o de c o l a b oración int e rna ci on a l, 

do t ados de f a cultades Da r a p r omover la integr ac i ón de l a s e c on ooí as dé 

biles a l c onjunt o mundi a l. 

El GATT que es en l a a ctualidad e l or ganismo p r epon de r ante 
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e n cuestiones de l Comerci o Internac i onal , t ocó en :lart e l os lineamien 

tos de este do cument o l os '.-~ue c on l a lucha de l a UNCTil.D ,;Jodr á llegarse, 

a n o muy l a r go Vl azo , a r esolver l os ~ rob1 8mas ~ue obstaculiz an l a li

ber a liz ac i ón . 

Sin embargo , en l o Su e corresp onde a l GATT , fue institu

ci on a liz ado por l os pa íses i ndustr i aliz ados , específica~ente Jar a res~ 

ve r en tre s í sus pr ob l emas y, a ún cuando en l o s últioos años han mosba 

do pr ogr e s os pa r a a tende r l a s demandas de l os ¿aí ses en desarroll o , es 

tá muy lej os u. e c onstitu irs e en e l for o unive r sa l adecuado 'la r a que es 

t os pu edan re solve r sus d ificultade s . De t a l mane r a ~ue l a UNCTAD vi e 

n e a ser en el momento e l únic o f or o unive r s a l de es tudi o y debate de 

l os ¿ r ob l enas vinc u l ado s a l c ome r c i o ex teri or y el fina nciamient o de l 

de sarrollo ec onómic o c on ~ue cuentan l os pa í ses en desarrol l o . 

P or l a i mp ortancia ~ue pa r a nuestro país r eviste l a lucha e n 

c onseguir mejo r es c ondici ones de c omerci o con pa ís es desa rr ollados se 

verá a grandes r asgo s l o s p lanteamientos qu e las na ci one s en desarro

llo J r esent an, eSJeci a l ment e , en l a segunJa UNCTAD 1/ 

La c a rta de Alta Graci a fue la base de la pos ici ón de l os pm 

ses en desarrollo en la jJrime r a UNCTAD,. En d icha c a rt a se es tructura 

r on l o s p l a nt eami ent os c oncretos a l os Ja íses i ndustrializados , docu

nen t o sin el cual hubiera si do difíc il c onciliar las Jos icion es e inte 

r eses dive r gent esde tan gr an núme r o de países en desarroll o de d iferen 

tE i d i oma , sistemas políticos e i nstitucionales, cultura y, fundamen -

1/ Da s es }ar B la participa ci ón de Centroanéri c a en la segunda UNCTAD. 
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t a l~ente, dife r en te gr aco de desarroll o e c onómic o y c on p r oduct os c om

pe titivos e n el Come rci o Intern~ci ona l. 

El fr ente unid o de l os pa íses e n de sarroll o c onstituyó el e 

lement o b ás ic o de l a estrategia en l a p rimera UNCTAD , y a l f acilita r el 

di ¿ l ogo c on l o s pa í se s indu s trializados Je r miti 6 llegar a l os r e sult a 

dos c oncre t o s exp r esacos en el Acta Final de l a Conf e rencia y l ograr ID 

ins tituci onal iz a ci ón de l a Secretaría Pernanente de l a UNCTAD y l a j~ 

ta de Come rci o y Desarro ll o . 

En e l mes de octubre de 1967 tuvo l uga r en Ar ge l, l a reuni ón 

de t odo s l os país e s en desarroll o pa r a definir una ¿osic i ón COGún fren 

te a l os ¿aís es indus tri a lizados en l a s egunda UNCTAD . La c a rt a ~ el 

Te quendama (p osición de 1 0 s )aí ses l a ti n oamericano s) , l a Decla r a ci ón 

de Ba n gkok (adop t ada por l os pa í ses as i á tic os) y , la De cla raci ón de Ar 

ge l (acop t aJa por e l Grupo Afric ano ) s irvi e r on de b a se para l a s di scu

s i ones ' u e s obr e l o s d i stint o s te na s de la segunda UNCTAD tuvieron lu

gar en d icha r eunión . . 

Dentro de l a s , r o . osici ones c on cre t as a~o~ tadas y ~ue es tán 

dentro de l oa rc de l p resen~e tra ba j o , se menci ona n: 

a) Me d i das Gu e debe rían adop t a rs e ~ a ra increment a r las ex~or

t a ci ones de l os ~roductos b¿sico s a l os ~a í ses desarrolla dos de econ o

mía de me rcado : l. SUJ r e si ón ~ e los i mpuestos a la i mporta ci6n y a l 

c onsumo de l os pr oduct os básic o s tro)ical e s ~ ue n o se pr oduc en en l os 

pa í se s de sarroll do s, y a s ea que se import e n en su forma na tural o c on 

J r oces o s industrial es agregados c omo l o s de c ons e rva ci 6n, des hi d r a t a 

ción , aserrami ent o o laminado . 2. Re ducci ón de l os gr a vámenes a la i m 

porta ci ón de ¿ r oducto s bá sicos ~ue exporta n l os paí ses en vía s de de s a 
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rroll o pero que también s e J r ocucen en los ) o íses de s a rrollado s. 3- Al 

t e rnativament e , en l o s c a s os en . ue n o s ea )os i b l e lo. e limina ci ón t o t al 

de l i rnJuest o , ya s ea éste de i m~ortac i 6n o a l c onsuno , ~a rte de l mont o 

debería se r restitui do o usado en benefi c i o ~e l o s Ja íses ex~ortadore s . 

4- Obligaci ón de no i lilpone r r est ricci one s n o a r sncele rins n l os p rodu~ 

t o s básic o s \~ ue no se ~) r odu 0. en e n l os ~)a ís es c.esarroll aC!.o s , y r educción 

de l os existen t e s ~ ara l os " ue se ryr oduc en en e st o s ~ aí ses de a cue r do 

a u na f ór mul a que ,¡e rmit a una di s tribuci ón e~uito.t iva de l o s merc ados 

en tre l a p r oduc ci ón int e rn a y l a de l os }a í ses en desarrol l o . En to 

do c a s o , part e de l os a ume nt o s en l a deman da i nte r na de es t o s p r oduc 

tos deberí ~ r eserva rs e a l a ~ roducci ón de l os ~aí ses en desarroll o . 

5- Deber í a p r o c eJe r se a l a r evisi 6n de l as ? o l íticas de s ubsicli os a l a 

¿ r oducci ón agríc o l a u otra s ele e fect o e ~uiva l ent e ~u e limitan l as pos~ 

b ili dade s de ex: orta ci ón de l os pa í se s en Ví 8.S de desarroll o , y u e oon 

l a c a u sa de l a i mposición de r e stricci ones cuant ita tivas a l a im~ orta 

c i ón . 6- Inclusión en l os a cue r dos s o b r e p r oducto s básicos de clá usu

l as de gar ant í a de a cce s o a l os me rcados de l os pa í ses Je s a rrollados. 

7- Toms r en cue nta, ja r a l a di stri buci ón de cuo t a s de exporta ci ón e n 

l os a cuer~o s de J r oduct os básicos y par a l a ele c u o t a s de i mp orta ci ón 

en l as r egu l a ci on es int e rn::l s c~ e l os ;)Ct í se s l~ esarr o lla c1o s l a c on dici 6n 

de l os ~a ís es de meno r de s a rr oll o r e l a tivo . 8 - Elimina ci ón de l a s pr~ 

fe r enci as di s crimina t ori as a f ~ vor de algunu s ?aís e s en de s a rr oll o en 

l os lilercad o s de a l guno s país es de sarrollados . 9- Estabilización de pr~ 

ci os r emune r ador es y e quita tivos por ned i o de a cue r dos i nte rna ci on a les 

de p r oduct os bás ic o s. Po r a l a dete r mina c i 6n ce e st o s p r e ci o s de b e t e 

nerse en cuenta e l pode r ad~uisitivü de l a s export a ci on e s e n rela ci ón 
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c on l a s neces i da des de im~ ort aci ón de l os pa í ses en desarroll o . lO-m 

t a b l ec i mi ent o de un me c &nisno ?8 ra l a c o l oc a ci ón de excedent es dé pr o -

duct os ~ue a f e cten l as exportaci ones de l os países en v í a s de desarro-

11 0 . P odría tamb i én pensarse en fórmul a s c.u e pe rDi tan una adecua c;'a <Xm 

pe ns a ci ón par a l os p aíses qu e sufran yerjuici o s a c onse cuencia de a c-

ciones de esta natura l ez a . 11- Extens i ón de las ventajas qu e pud i e r en 

h aber surg i d o de l a Rueda Kennedy a t odos l os pa í ses en vías de desa -

rroll o , sean o n o o i embr os de l GATT . 

b) Med i das ~ ue deberí an ado)tar se ~ara incrementar l as expor-

t a ci one s de Jr oduct os bás ic o s a l os ~ )él í ses desarrol l e.cl o s Je e c on ooía 

centralmente p l a nificada : 1- AdoJ ci ón Je p81ít icas de i mport a ci ón que 

c on t emp len incluir en sus planes , l a aJ euisici ón de ~ roducto s básico s 

de l o s pa ís es en vía s de de s a rr oll o . 2 - La mec i da an t e ri or c ombinada 

c on un sistema de ~Jreci o s int e r n o s '_ue est i mul e e l c onsumo . 3- Flexibi 

lidad Je l o s a cue r do s b ila tero.les de c ODpen saci ón c~ e )ago s , de mne r a 

~ue un porcent a je d e l o s p ago s Jor c onc ep t o de e x porta ci ones a l país 

más desarrollado p u e da us a r se pa r a c omp r a s en t e rceros pa í ses . 

c) Med i da s par a i ncrementar e l c omerci o de ~ r oduct os bás ic os 

ent r e pa íse s en de sarroll o : Los pa í ses e n de sarroll o deberí an c once -

de r se ent r e s í, ventajas a r an c e l a ria s par a increment a r el c omerci o de 

p r oduc t os bás ic o s entre ell os . 

d) Expansión y d ive r s ifica ci ón de l as exp ortac i ones de manu-

f a cturas y semima nufactura s~ 

1- Régi men de p r e f e r encias en l os ?aíses de e c on omí a de merca-

do ¡Jan! ~) roduct o s indus tri a les prov enientes de países en desarrollo. 

Es t ab l e cimiento de un p l an genera l de p r e f e r enc i as qu e ot or-
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ga rán t odos l o s pa íses desarr ollacos en fav or de t OGO S l os pa íses en 

desarroll o , n o d iscriminatori o y n o sujet o a r ec i p r ocid ad, iJa ra el acc~ 

so de manufa cturas y semimanufa ctura s prov enientes de e stas última s,en 

un rég i men de fran~uicia a du a nero. , n o su j eto a c ont i ngentes o a barre-

r a s n o a r a nc e l a rias d e cua l quier otra índo l e . So l a mente qu e darán ex-

cluíd os de l s istema [J(;u e ll 08 p r oduct o s que se de terminen c omo "Críti-

c os" o "sensibles" ¿a r :) c oda país des a rrollado , c ons i derados ést os in-

dividualmente, pa r o. l os cua le s se ~odr¿n es t ab l e cer CU )OS o c ontingen-

tes t~1rif ari o s. 

As i mismo , se ~odrá c ont emp l ar e l e stabl e cimiento de cláusulas 

de sa lvagua r di a por part e de l os p a ís es d es a rr ollado s , e n cuya virtud 

se podrían establece r limit a ci one s cuant itat ivas t empor a l es en c a s o de 

eu e l as importaci ones beneficiadas po r e l ré c i me n de ) r e f e rencia s p r o -

v aque la des or ganizac i ón de l merc aco del pa ís de sarr ollado e n a l g unas 

industrias i mporta nt e s de l mi s mo . 

El sistema ')referencial tend ro. un ",) l a z o limit.ado , l)e r o que a . - -

segura l a posibilidad d e aprovechami en t o efecti v o de l mism o , en el tiem 

po , ~or parte de t odo s l o s ~aí ses e n desarroll o , d e man e r a ~ue l o s pai 

ses de men or desarroll o rel a tivo e n su oJortun i daC cuando estén en c a -

pacidad de c oncurrir al merc ado int e rna ci ona l de manuf a ctura s, tengan 

a cces o preferent e al merc ado de l os Jafses in dustria lizados . 

Se deberá dotar un or ganismo adecu ad o uentro de la UNCTAD p~ 

ra la ap lica ción y supervisi6n del sistema de ¿referencias y en espe -

c i a l para la determina ción de las lista s de ) r ocuct o s indus triales de 

int e r és actual o potenc i al Jara l os )a íses en desarroll o , y su identi-

fic a ción en l o s sistemas a r ancelari os de l o s pa íses desarrol l ados; ade 
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"críticos " o "sens i b l es " y l a dete r mi naci ón de l c once pt o de " Desor gan! 

zac i ón de merc ado! ' o "industri a i mportant e tt en e l c aso Je l_ue sean in

v ocadas ?or algún pa ís des a rrollado ~ara so licitar l a i ntroducci ón de 

c u o t as o contingentes. Asimismo , d i cho or ganisDo elaborar á l os crit e 

ri os pa r a l a fij a ci 6n de l os cupo s o c ontingen t es . 

También debe r á fi ja r e l ~ lazo de dur ac i ón de l as p r e f e r encrWs 

de l sistema ~ara e v a lua r sus r e sultados , dete rmina r l os pr ob lema s que 

~ resent e su ap licaci ón y pr opond r á l as med i da s c orre ctivas o c omp lemeE 

t a ri a s de l c aso . 

Por úl t i mo , de t e r mina rá l os crit eri o s c on a rregl o a l os cua 

l e s s e c l as ifica rán dentro de cada á r ea subdesarrollaca (América La ti

n a , Afric a y As i a - Oc eaní a ) a l os pa íse s de menor desar r oll o e c onómic o 

r e l a tivo . 

Dich o s países que daría n exc e ~ tuacos ue l as limita ci on e s q u e 

p udi e r an sur gir por l a am~ li 3ción de l os cupos o c onting entes t nrifa

ri os, s a lvo que se dete r mine en el ca s o ce " deso r ganiz a ción de l !:le rc a 

do", c¡ ue l as i mport a ci ones p r ov enient es de a l gún j,)a ís de men or desarrE. 

11 0 r e l a tivo hayan c ontribuido o. ~r ov o carla . As i mismo , en e l c ontexto 

de } rogr amas regi onales o sub-regional es de integr ac i ón e c on ómica y de 

c oope r ac i ón técnica o financ i era , se debe r á c ont empla r una may or dura 

c i ón de l trat ami en t o ~ referencial, incluído e l a r ance l a ri o e n f a v or de 

l os paí ses ue meno r desarrollo rel a tivo , por parte de l os demá s p a íses 

e n desarroll o , pa r a l a creaci ón de i ndustri a s orient adas a l a expans i ón 

y ¿ar a el f omento de l as exporta ci ones , a fin de que pu edan h a c e r un 

ap r ov e chamien t o e f ec tiv o de l sistema. 
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Les p referencias v e rtica les o t o r gado s pnr a l gunos pa í ses ogr~ 

po s de pa ís es ~esarr ollad o s en f a v or de J r oduct o s de a l guno s pa í ses en 

desarroll o debe rán ser absorbida s )or e l s istema genera l de ~referen

c i ao no disc riminatori o . Al efect o , se c onte~plará Ja r a aquell os paí

se s qu e a ctual~ente go z an oe dicho s siste~Qs ~ r e ferenciale s discrimina 

to ri o , e l o t or gamiento de c 0mpensaci ones e~uivalentes a l os benefici o s 

e liminados . 

2- Me d i da s para increment a r l as e xporta ci on es de manuf actu

ras y semi manufa c turas a l os )a í ses desarr ollados de econ omía central

mente ¿ l e nific ada : 

a) La i nclus i ón en l os )rogra~as ce i mportac ión de l os p aíses 

de economí a c entra l mente p l ani fica da de cUJos mí nimos cre cientes de i m 

port a ci on e s de ¿ r od uct os ~anuf8cturados y emimanuf~cturados de l os ~ 

ses en desarr oll o . Dichos J r ogr amas dece r 5n hacerse c on oc er c on ante 

l a ción suficiente a l or ganismo ~revi sto JD ra ( ue l os pa ís es en desarro 

110 puedan a justar ade cuadament e sus ~ lanes de p r oducción. b) Pos i b i

lidad de ~aga r equi p o s industri a l es c on p r oductos e laborado s p or e stos 

e quipos. 

3- Med i das ~ara incrementar l as exporta ci ones de manufacturas 

y s e mimanuf a cturas ent r e países en desarrollo . 

Al margen del sistema pr eferencial , l o s pa íse s en de sarroll o 

deberán c once derse entre sí, vent a j a s a r ance l a rias n o extensibles a l os 

pa í ses desarr o llados pa ra incrementar el c omerci o de manufacturas y se 

mimanufac tura s, e iniciarán ya dent r o de l GATT (para l os Jaíses ~ue son 

miembro s del mismo) l as ge stiones ~ara la autorización r equ e ri da , de 

b i endo c ompr ome t e rse l os pa íse s industrializados en e l seno de la Th~TAD 
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a n o obs t a culi za r las ges ti one s ~ar8 su ob t enc i ón . 

La segunca UNCTAD fue cel eb r Ada , c omo ya es c ún ocido , en Nue 

v a De lhi, Ind i a , en 1 968 , habi endo s i do l os r esultado s ( ~ue más se r e -

l a ci on an c on e l pre sente análi sis) l os si ui e nt es : l/ 

En lo c oncerni e nt e a l a Expansi ' n del Comerc i o se apr obó una 

r esolución r ecocendando u na ~e ri e de nedi das pa r a la e x pansión del c o-

merci o e ntre e l Es t e y e l Oes t e y entre l os ~G {se e n 7~as de de sarro-

11 0 y l os pa í ses so c i a listas . La r eso lución ~ i d e qu e se creen me d i das 

específicas por part e de l os pa í s e s partici pant es pa r a est i mular ese co 

me rci o . Al mi smo t i empo , s e ~ ide ~ue l a eXJ~ns i ón de l c ome rci o entre 

l as nac i ones indust ri a liz ada s y el Este , n o tengan un e fect o de sfa v or a 

ble s ob r e l as ¿os i b iliuades c omerci a l e s de l o s p a ís es en de sarroll o . 

Además l os paí ses s ocialista s de Eur opa Or i entol debe r á n a c or da r c on -

dici one s de a cceso ~ r e f e renc i a l e s a l o s J r oduct os de l o s p a íses en ví re 

de desa rroll o . por s u }art e , estos últ i mos deben otor ga r a l o s pa í ses 

soc i a li stas inc ic ados "con dici nes c ome r cia l es n o me n o s f a v or ables qu e 

l os qu e a cue r da n n or ma lment e a l os pa í se s de sarr ollados de econ omí a de 

me rcad o". Esta res oluci ón se a dop tó c on r eservas parci a l es de n u e va 

Ze l and i a , F i nland i a , D inam~ rca , Suecia , Austral i a , J ap ón , Suiz a , I t a -

li a y ~élgic a . 

En cua nt o a l as p referenci a s , e l t ema se c onsider ú ~ue fue el 

qu e de sper t 6 may or interés durant e l a c onfe r encie y en e l ~ue más int en 

_-_ °_0 _-__ _ 
1/ Infor me ) r e limina r s ob r e l os r esult aCo s de l a 11 UNCTAD 

do cument o : SI ECA. 
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s a ment e s e tra ba j ó . La r e s oluci ón aUo.l t a da se i n ició inGic a n co ~ue l a 

conf e r enci a por una ni rni rlac. s e .) US O de acuercl o en e l "Es t ob l e cin i e nt o , 

e n f e cha ~ róxina , de un si s t ema mutuament e a c e¿ t ab l e de ~ re fe renci as 

g~ne ra l e s, s in r e ci ? r oci cad y s i n di s criQi nac i ón ~ue o t or garía v ent a 

j as a l o s ,Ja í ses en vías de l~ esarro l l o ", así c omo en l a ne ces i uad ue 

continua r traba j a nQ o má s a fo n do en r e l nc i ón a ese s i stema . Los obje 

t iv os de l si stema , s e a c o r c J , debe rí a n c ontene r me di Ga s e s pe cia l e s que 

i n cluy r a n : a ) increment a r sus e xportn c i on e s ; b) l r omov e r su indus tri~ 

liz a ci ón; y c) a c e l e r a r su s porcent a j e s ~e c r e c i mi ent o e c on ómico . La 

c onf e r encia creó un Comit~ Es ) e ci a l de P refe r encias c oco ¿ r g ano d e la 

Junt a de l a UNCTAD . 

5 - Lo Eolítica c ome rcia l extern a de E l Sa lvador 

La política c one rcia l en El Salvador, en ci e rta medi da , se h a 

veni do ori en tan do a f oment a r y dive r s i fica r las e xport a ci one s a sí c omo 

a p r op ici a r e l .) r o c e s o de sustituci ón de importa ci on e s. Lo s instrume n 

t o s utiliz ad os e n l a pe rs e cusi ón de es os fine s se c onc entra n e n el a r an 

cel p r otecci onist a c omún y los inc entiv os f i s c a l es de de s a rr oll o inc us 

tria 1. 

Dentro de l á mbit o c entroaoericano , n o se cu da de l o ef ectiv~ 

dad de eso político ( c onsi derab l e s incremen t os e n l as ex ¿ort a ci ones a 

l os demá s p aís e s ), per o fu e r a de esa á r ea s on c as i nul os l os l ogr os a l 

canzad os. 

El Salvador necesit a pa r o entra r c on sus ex~orta ci one s a l os 

merca~os int erna ci on a l e s y ap r ov echar a l máx i mo l os be ne fici o s qu e p~ 

dan pr ocura rl e s u c ome rci o exte ri or, ampn r a rs e en l a a cci ón de una po -
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lítica c omercial d inámic a que c ont e mp l e dentro d e sus ob j e t ivos: a ) e l~ 

var al máxi~o l o s ing r e s o s p r ov enient e s de las e xporta ci on e s ; b) a jus 

tar l a s i mp ortaci on e s t o t a l e s a l a s d ivis a s ~ isponi b l e s ¡ c) transf or

n a r l a e st r uctura de l as importa c i on e s de a cue r co c on l a s necesid ade s 

i nt e r na s y l a po lítica en mate ri a de su s tituci ón de i mp ort a c i one s; d) 

f oment a r nuev a s línea s de export a ci ón i n cluyen d o l a s d e l os ? r oduct os 

nnnuf a ctur ado s; y e) des p le5ar e sfuerz o s p2~D c ons eguir l a apertura de 

nue v os me rc ado s . 
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CAPITULO II I 

MEDI DAS ADOPTADAS POR EL SECTOR P UJ LICO PARA 
INCENTIVAR ENPRESAS DE EXPORTACIO 

El ob jet o de est e CQJ ítu l o es des cribir , en prime r p l a n o , l o s 

pas o s efectuados por el Est ado en materi a da incent ivos a la exporta -

ción de p r oduct os elab ora co a pa ís es n o s i gnatari o s lel c onveni o Cen 

troame ricano ; y en se gund o , a r gumentar a l guna s r e flexi one s s obre l a ~o 

da lidod y a lca nc e s de t a l es me~i da s ado, t 8CO S . 

1 - Antecedentes 

Se p uec1 e de cir que es e l P l an de F oment o ce Export a ci ones :.?~ 

r a e l ~uinqueni o (1968-1972 ) , e l a b or ado Jor e l Consej o Na ci on a l de Pl~ 

nificac i ón y Coor d inación Ec on ómica , e l do cument o en ~ue se bosan l a s 

~edi ~ a s a ctua l e s s ob r e la e x¿ onsión y diversificación de nuest r a s ex -

po rt e_ci ones . 1./ 

En térmi n o s ge ne r a l es, e l ) l an c onsta de do s ¿art e s bás icas : 

una qu e se r ef i e re a l a s ex ortnci ones en la e c on omía de El Salvador y 

l a otra a l de lineami ento de l pr ogr ama de fo ~ent o de exporta ci6n. 

En su ~ rine ra part e desta c a la imp ort a ncia de las exportaci~ 

ne s s obr e e l desarr oll o económic o n aci on a l efectuando a su vez el dia~ 

n óst ic o c orre s Jond iente , e l qu e llega a determinar c omo en este análi-

sis , e l de t e ri or o de l os ' lr e ci os de los ) r oduct os tra dici onales de ex-

port a ción y en g eneral l a escasa divers ifica ción de l os bienes destina 

1./ CONAPLAN : Programa de Foment o de EX~J orta ci ones . 
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uo s a l exterior. 

Lo má s imp ortnnte y fundnoen t ú l manxe stado e n este ¿ rimer as 

? e ct o , es e l r e c onocimi ent o , a niv e l gube r namen t a l, de l a nec e si dad de 

a ~o~tar medidas de política c omerci al ~ue e f ect ivame nt e ti en dan a f a v o 

r e ce r y d ive r s ifica r c onvenientemente l a s expo r taci ones . En ese sent í 

d o e l ? l an c ons i ce r a ~ue l a ? r U a ci ón de l as expor t a ci ones de ~ r oduct os 

indus tri a l es p e rmit e una snL i da a irosa ¿e l c írcul o vici os o Je l e stanc a 

mi ent o causado p or secuenci a ~e mercaJ o s limitados , a lt os c ostos y p r~ 

ci o s e l e v ados . Asimismo , c onsidera ~ue c ich p l an n o sería orientado 

a enc ontrar simplemente una so lida ,a r a un exc e dente e v entua l de l as 

i n dustrias dirig i das a l me rc a do ~ ~oést ic o , e x c e dente ~ ue bien pue de se r 

un simp l e r esult ado ue una d i sm i nuci ón en l e dema n da . Se trata , J ues , 

de l de s a rroll o int e g r a l de u n c onjunt J de p o líticas , me di das e institu 

c i ones en l os c amp os de la ~r oc. ucción , de l os c o stos , de l a s n or mas de 

c,llided de l Cle rc ado , técnica cel c one rci o y d e l a s finnnzns , t od os e llCB 

ori ent ado s al establ ec i miento y J?e rnci ón económica de industrias de i 

c nda s a l a ex~ort a ci ón . 

Par a e ll o J r e v ee , que durant e el ~u in~ueni o a nt e s s eña l ado , 

l a política de c omerci o exteri or s e r á r es umi da en se i s gr a n ue s obj e ti

v os : a) l ogr a r un a u mento ) r og r es ivo de ing res os ¿ r ov eni ent es d¿ nues 

tr as exvor taciones , p rinci Ja l mente e n e l rubr o de l os b i enes manuf a ctu 

r a dos ; b) l ograr un a dive rsific a ci ón e~uilibra 2a de l as ex~ ort a ci ones 

y mayor ) a r t ici :;;>a ci ón del sect or inc,ustri a l en esta ac tividad ; c) e nsD;!l 

cha r nues tra á r ea de c omerci o int e rna ci on a l Jor med i o ue una a ctiva 

parti ci~ac i ón en mercados nuevos y una in tens ifica ción de nuestras ex

portaci ones en me rcados ya existent e s, princ ipa l men t e en e l área de Cen 
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troa~érica, Méxic o y el Ca ribe; d) hac e r us o ue nuest r a ven t a j a económi 

c a c ompar a tiva con r e l ación a ~ercados ~ o t encia l es en donde esta v enta 

ja per~it e establecer me rc a do s ¿erman entes; e) crear un clima n a ci onal 

favorab l e a industrias ~ue export an ~ mercacos centr oame rica~os y e sp~ 

cialmente a mer c ado s fu er a de l área; y f ) r e f orma y a condici onami ent o 

Qe l mecanismo instituci ona l y jurí dic o ¿ar a f omentar ef ica zment e l as ex 

port a ci ones . 

E l e x ame n de l a primera ?arte se final i za c on la inclus i ón 

de su r es} ect iva c onclusión , l a ~ue manifi esta ~ ue e l desarrollo de in 

dust ri as suficient e mente ori entada s ha cia l a exporta ci ón , cuyos nive l es 

de cali dad y c ost os l ogr e n engr a na r en l a s c on dici ones de extraor dina 

r i a c ompe tenc i a que ~ re va l ecen e n l os mercados int e rnac i ona l e s, por i 

n ercia c r eará una enorme J r e si 6n en l a economí a industrial int erna y 

de hech o un e fect o de ace l e r ación f a v or ab l e , t ant o par a e l r e st o de i n 

dus tr i as de export a ci ón o de c onsumo i nt e rno . Acepta que es el momen

to p r o~ i ci o de i m~lemen t ar agr es ivame nt e el ) r ogr ama de Foment o de Ex

~or t3 ci ones . 

En su segun da ¿art e e l ) l an c onc r eta el ) r ogr ama pa r a e l Fo 

ment o de las Export a ci ones , el cua l c onsiste en l a ap lic8 ción de una 

seri e de incentivos, l a f or maci 6n o r eada p taci6n de un mecanismo insti 

tuc i onal y el es t ab l ec imi ent o de ) r oyect os es)ecíficos de Foment o de 

Exportac i ón . 

Dentro de l a seri e de incentiv os directos a export a ci ón c on

s i de r a l os de naturalez a fi scal, financ i e r a y ot r os incentivos esyeci a 

l es . 

En cua nt o a la f orma ci ón o r eada)tac i ón de un me canismo ins-
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t ituci onal , el ? r ogr ama c onside r a ~ue una de las fo rcas oá s efe ctiva" 

de f oment a r l a s e xport a ci one s es a travás de un sistema e fici e nte de 

informac i ón a cces i ble a los exportado r es , sobr e sus posibilidade s de 

comerci o en ?a ís es extra njeros; c onsi de r ando c omo o tro ? unt o de i gual 

je rar~uía qu e e l an teri or, la a yuda y as istencia por divers os meoi o s a 

c ome rci a liz a r ? r od uct os en , 1 exteri or; par a e ste ?articula r, el p l an 

pr ovee l a crea ci ón de l Centro Na ci ona l de F omen t o de ExportAciones . 

Los p r oye ctos espe cíficos ]a r a el F oment o de l a s Exp orta ci~ 

nes c onst ituyen l a ?a rte fina l de l ) r ogr a ma donde menci ona l a inve sti 

gac i ón de nuevos me rc ado s , l a ~) r omo ción de ventas en el ex t e ri or, sis 

tema s pe rManen t e s de informac i ón s oor e Me r cados externos , fe ria s y e x 

pos ici one s , c onveni o s c ome rci a l es , bila t e r a l es y mul ti l a t e r a l e s c on b~ 

ses de e~ui dad y r e ci pr ocidad , pa r ti i pac i ón a ctiva del s e ctor p riva -

d , r e co) ila ci ón de l a Legislac i ón r e f e r ente a l a i n dustria y a l corneE 

cio ex teri or, inven t a ri os ~a ra cet8rminar l a ) r ocucción industri a l y 

capac i cad ociosa de c aca industri _ en El Sa lva~or , i n c ent iva r l a inQ~ 

tria par a e l np rove chami ent ~ de su caJac i 2ad o ci osa , y e l e st ablec i mien 

to de n ormas de c ali~ad . 

La mayo~ part e de l as med i da s c onsideradas en e ste pr oor ama , 

ce encuent r an distribuidas e n l os tres me ca nismos creados par a e s e efec 

t0 . l os cue l es s on : l a Ley de Fomento de Export a ci ón, el Centro Na ci o

na l de F oment o d e Ex ~)ortac i ones y e l Fondo de F omento de Exportaci on es 

de l os cua l es s o lamente la Ley y e l Fondo se e ncuentran e n vi g enci a c o~ 

pleta ya l" u e e l funci onamiento de l Centro Nac i onal de Foment o de ExpoE 

t a ciones (CENAFE) es " de hecho " c on un es c a s o pers onal, espe rándo se en 

un corto tiempo su c onstituci6n l ega l . 
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Es de ad v e rtir qu e dentro e esos lineami ent os generales se 

he ce j ado po r fue r a un import antí s i mo fact or, c omo l o e s 18 ca lifica 

ci ón a c ort o p l a z o d e la mano de obr a industrial. En ese senti do se r á 

conv eni e nt e ~ue e l Centro Nac i ona l de Pr oductivi dad (CENAP ) , c oor c ine 

un p r ogr ama (de r ealizeción s i multánea c on el r e st o de ac tivi dade s pa 

r a f a v or e c e r l a e xporta ci ón ) ce tecnific ac i 'n obr e r a a niv e l de emp r e 

sa , ya ':'. ue l a r e f or ma educa -J iva ~od rñ renc ir sus frut os, :;Jos i blemen t e 

a muy l a r go plaz o . 

Por l o demá s , e l p r ogr a ma ?a rece haber sefin l ado conveni ent e 

me~ t e l a s meci da s e i ncentivos l u e la ex ortRción a otra s á r eas re~ui~ 

r e n o 

2 - Ley de Foment o de Ex~ ortac i ón 

Dentro del pr o ~rama de f oment o a la ex~orta ci ón , es ta Ley vie 

ne a cubrir l os inc entiv o s fisc a l es y los c oncreta de l a mane r a siguie~ 

t e : 

a) Exenci ón t ot a l de l Ja go de impuesto s ~ue g r a va n l a i mpor

t a c i ón de maquin a ri a , e gu i p < , r ep ues t os y a cc esori os; 

b) Libre intr oducci ón a l os recinto s fisc a l es de l a s materiQs 

pr i mas , p r oduct o s semielabor ado s y envases nece s a ri os pa r a l a p r oducci ón 

de ~ue se trat e (e sto c onf or me e l r~gimen Qu e les s ea l ega lment e ap li

cab l e) , as í c omo libre int rodu cción de l os lubricant e s nece sari os . 

c) Ex enc i ón de l i mp uesto s obr e l a r ent a (en caso d e socieda

ues , s e ap li c~ rá t ant o a l a s oci eca~ p r op i etari a de l a em?r e s a c omo a 

l os soci o s i ndivi dualmente c ons i derados) r espe cto de l a s utilidade s pr~ 

7 en ientes de l a a ctividad f a voreci da ; y 
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d) Exención t ota l de l os iD~uestos sobre l o s a ctiv os y s obre 

e l patrimonio. 

La condici ón Gue ex'resa 1 Ley para otor gar dichos incenti

v os e s el q ue l a s empresas establecidas en e l terr~rio nacional exp o~ 

t en s us p r oQuctos fu e r a de l á r e a centr oameri cana . 

En cuant o a su e s p íritu, espera favo r ece r l e e xp ortación de 

p r ocuct os industria les, a rt esana l es y agr opecua ri os n o trad ici on a l es 

l o '.:u e Garía origen a : uno. oayor uti lizac i ón ele l a capoci c.ad i nelustrial 

instalada , ma y or o cu~2 ci ón a nuestra abundante Dano de ob r a a sí c omo a 

l a p r omoción de mayo r e s ingr d s os de divi s a s ~ue v endrán a f ort a l e c e r la 

pos ición de nuestr as r e serva s int e rna ci onales y en c onsecuencia de la 

e~onomía nac i onal . 

Pa r a di s tribuir l o s benefici os, l a Ley cl a sifica l a s em pre

sas de exporta ción en tres categorías : a) Incus trias Je e x port a ci ón n~ 

ta , e s de cir l os ~ue exporten l a t o t a li dad ~e sus p r oduct os a me rcados 

no c entroamerica n os; b) I ndustri as mixtas , l as ~ue de stinen pa rte de su 

~roducción a l oe rcado c omú n y ~art e pa r a se r exp ortada a país es fu e r a 

de és te ; incluye aqu í misoo , l a s en :) r e sas clue or ganicen l a p r oducci ón 

por su cuenta y riesgo bajo sistema de s ubc ontra t a ción; y c) Emp r esas 

comercia le s de exportac i ón, las (~u e n o sienC:: o ',) r oduct or as , ex' ort e n a~ 

tícul os oanufncturados , a rtesana l es o agr oJe cuari o s n o tradici onale s 

qu e sean de origen naci onal o c entr oaoeri cano . 

En cua nt o a l o s suj e t o s de l a Ley, serán las p ers onas na tu

r a les o jurídicas , na ci on a l e s o extranj e r a s ~r o) i e tari a s de l a s emp r e 

s a s a nteri orment e s eñala da s; c omo es de obse rvar , esta legislación abre 

completamente las pue rt a s a l a inv e r sión extranj e r a , de l o cual se ha rá 
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un análi s is especial . 

Lo desc r ito hasta aquí se considera lo fundamental de la 

Ley; cualquier ot r o de talle puede verse en e l Anexo No . 1 en e l que se 

i ncluye íntegranente . 

Las r eflexiones que sobre este documento se pueden ha cer se 

p r esent an a c ontinuac ión: 

En pri~e r luga r l a justifica ción del sacrificio fiscal qu e 

su apl ic ación ~resupone, está c on cici onado a que sus efe ctos se traduz 

can en una nayor ex?ortación de los productos que fav orecen, en una ma 

yor utilización de l a apacidad instalada,así como en el surgimiento 

de nuev as i nversiones , mayor es niveles de empleo y mayores ingresos 

de divisas . S~ t odo l o anteri or es positivo debe c ons ide r a rse esta Ley 

~OQO prov8chos8 . No se debe de j ar de mencionar, especialmente para e l 

e~portad or naci ona l, que si se qui e r e d ive rsificar la demanda externa y 

l a exportación, es necesario otorgar este tipo de incentivos ya que ta 

les prác ticas son efectuacas por la mayoría rte l os países que concurren 

a l os diversos mercados y e l no hacerlo en El Salvador significaría una 

desventaja , ya q¡e tales medidas influyen directamente en la reducción 

de l costo de p r oducción. 

Donde posiblemente r adi que el ri esgo de la Ley, es sobre l a 

~ibertad de entrada de la i nversión extranjera . 

La positivi dad de esta libertad se puede respalda r por una 

parte, c on la escasa fornación de ahorro interno y por o tra, con la p~ 

s ibilidad de atraer al país a vanzada tecnología, relacionándose ello, 

con la oportuni ~ad de espec ializ ación de la QUno de obra nacional, as í 

como la posible gene ración de v alor agregado , utilización de recurs os 

naturales y, servici os c onexos a l a r espectiva producción. 
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La ne ga tivi dad de~ender6 de l a med i da en q u e n o ~r o cure el 

logr o de l os ob j etivo s ?a r a l o cunl s e le he ~e rmiti do su ing r e s o . 

Es necesari o adv e rt ir ~/ ~ue ninguna inversi ón ) rivada - pa~ 

t icula r mente l a de orig en externo - es net8nente a ltruista, V D sienpre 

con e l ~ r o~ó sit o de ma y or lucro y, e n muchos c asos, de l J r edomini o po -

lític o . De ahí Qu e , es t a política ue iuertas ab i e rta s n l a inve rsi ón 

fo rónea , imyli~ue a l gún ri e s go ; po r l o ~ ue se r8 n ecesari o , po r part e 

de l os or ganismos rel a ci onados , a c oge r so l ame nte aqu e llas inve rsi ones 

del ext e ri or, cuya a ctivi dad en e l ~a ís n o i mp li que su)edit a ci 6n po lf 

tica y econ6mic a y que 8d emás tenga , e n ci e rto modo , c a r á cte r t empor a l 

de t a l mane r a que se pueua } r esc i ncir de el l a cuando i nte rnamen t e se 

d isponga de sufici ent e ahorro int e r no . 

3 - Ce ntro Na ci on a l de Foment o de Exp orta ci on e s ~/ 

El Cent r o Naci onal de Fome nt o de Ex)ortcc i ones (C ENflFE ), c o-

menz6 a funci onar p r ovisi on a l mente 2e s de fin e s Je 1969 ; su creaci ón fue 

en base a qu e la política directriz de l ~r ocra~3 ~e Fomenb de Vent as a l 

ex t e ri or s o l ame nte ~odrí a sur g ir de una i n s tituci ón espe ci a li z ana e n 

ex~or t8 ci one s . Además d e mantener l a polí t i ca dir e ctriz, es ob j e tivo 

d8 1 CENAFE , da r en f or ma -)e rmanen t e s e rvici os a i ndu s tri a s o indus~Q 

l es salvnGo r eños ¿ ara exporta r a ne r cados ex t e ri or es , a sí c omo también 

1/ 

~/ 

Inve rsi ón Externa en Centroaméric a (primer Conf r eso Centroamerica 
n o de In te g r a ción - 30 de Novi embre 5 de ¿ ici embre 1 970 , San J osé, 
Costa Rica ). 

Creaci ón cel Centro Naci ona l de Fonento d e Export a ci ones (CENAFE) , 
v ersi ón p r e limina r (CONAP LAN ) . 
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c oordina r esfue rz os y act ivicades de las ot r 8 s act ividades públic as o 

~rivadas qu e ope r e n en este cao)o . 

La s funci ones de e sta Institución s on l a s de : i dentifica ción 

y de t e cción de nuev os me rc acos; da r pu b lici '1ad y ¿ r omo v e r en el e xte

ri or l as e xport a ci ones s a lva Goreñns ; r en lizDr invest i gaci ones y a náli

sis de me rcato y c omercia liz a ci ón int e rn~c i onal; ua r c u¿a citación y a 

s ist e nci a técnica en ma t e ri a d e ex)ort a ci on e s¡ inc e ntiva r y p r omov e r 

l as i nv e rsi on e s extra njera s en indu s tri a s de e xportación; r ealiz a r es 

t u d i os e investi gaci ones : a ra i ntro ducir o desarrolla r nuev o s pr oduc to s 

par o e xporta c i ón; de t e cta r obstáculos existent e s ¿ a r a l a s e xport a ci ones 

t~nt o int e rnas c omo ext e r n a s y busca r sus r e s ,e ctiva s s o luci ones; c o

or d ina r a ctiviüades t endi entes a l f ooent o de l as ex~or t8 ci ones entre 

las diferent es oficina s públicas y entre e l sect or públ ic o y privado ; 

manten e r estre chas rela ci ones y p r ogr amas c on institucion e s s i o ila res, 

re g i ona l es y sub - r e g i ona l es ; c oor d i nar c on e l Da nc o Cent r a l de Reserva 

la ~ ol í t ic a de crédit os a l ex)ortador, y }ublic ac i ón y difusión de es 

tudi os y oa t eri s l informa tivo s obre exportac i ón y t écnica s de e xporta -

ción . 

El CENAFE poseerá en un futur o ¿ers on a lidad jurídica y pa tr~ 

moni o pr op i o go zand o de autonomí a en l a admini st r a ci ón de sus bienes, 

ope r a ci on e s y servici o s . 

El or g anismo de a lto nive l p r evi s t o ) ara dirig irlo será el 

Consej o N2 ci on a l de Foment o de Exporta ci ones (CONAFE) , qu e estará c om

puest o ?or oie mbr os p r op ieta ri o s y miembr o s e s ?ecia l e s. Los miembros 

p r op i e t a ri os serán: el Sub-Se cre t ari o de Integr a ci ón Econ ómica y Co

oercio Int e rna ci onal, el Sub - Secretori o de Re l ~ ci one s Exteriores, el 
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Sub-Secr e t a ri o de A ricultur n y Gonocer í a , e l Dir e cto r Técnic o de 

COHAPLAN , e l Vic e - P r es i dent e de l J¡ nco Centra l de Re s e rva de E l Salva 

do r y e l Dire ct o r E j e cutivo de l CENbFE . Los mi emb r os eSJecia l es esta 

rán f or ma do s por do s r eJr e sent8nte s de l s ector privDGo : uno i ndus tri a l 

ex~ortador y otro agríc o l a ex) ortocor. 

La s funci ones de l CENAFE es t a r nn cubiertns por l o s a ctivida 

de s de tr e s de;-:¡art a ment os : Ile;Ja rt" ment o de P l anifice. ci ón , Ilepart amen

io de Asistenci a Técnica y De~)a rtament o de Come r cio y P r omo ción Extran 

j e r a . 

El Ilepart a ment o d e P l a nifica c i 6n debe r á r ea liz a r invest igaci~ 

n es y aná lisi s de me rcado y c ome r c i o i n t e rna ci onal , incent iva r c on el 

Dan e o Centra l de Rese rva de El Salva dor y l a banc a ~rivada , nue v a s y 

más fl exib l es lín ea s ce cré dit o ~a ra eXJort a c i 6n Y pr e - ex~ortac i ón, p~ 

b lic a ción de e studi os y materi a l inf or ma tivo s obre métodos y técnicas 

de ex~orte. ción , ~ r o c e s a r l a infor mac i ón ob teni da y mant ene r a l dí a un 

a rch ivo de c onsulte s, inc entiva r y ~ romove r las inve rsi ones extranjer~ s 

en i n dustr i as de exporta ción, r eali z a r estud i os e i nves tiga ci ones pa r a 

introduc ir o desarrolla r nue v os p r oductos ¿ar a export a ci ón, participar 

jun t o c on otro s o r ga nismos p ú b lic os y p rivados en ~r ogra mas de c ontro l 

de c a li Gad y t o ma r me d i das pa r a inc entiva r l a s e xport a cione s y c oor d i

nar l a s ac tivi dade s de l CENAFE co n otros or ga nism os p úblic o s y priva -

os . 

El Ilepart a ment o d e Asi stenc i a Té cn ica , por su pa rt e , esta rá 

a c a r go de l a acc i ón físic a de l a a s i stencia técni ca y debe rá ~ re star 

servic i o d irec t o a l as empres a s en m8 t e ria de exp ort a ci ones . 

F i na l men t e , el Ilepa rtament o de Comerci o y Pr omoción Exterior 
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s e dedic a r á a c oo r d ina r l a l abo r de las oficina s c omerci a l e s en l as Em 

ba j adas y Consulad os; or ganiz a r y c oo r dina r l a "lartici pa ci6n de i ndus 

tr i as s a lvador eñas en f e ri a s i nternacionales y exhib ici ones comercia 

l es en ciudade s i n~ortantes del ex t eri or; man t ener c ontact os est r echos 

y r ea li z 2 r activi dade s de f omento junto con or nn ismos r egi ona l e s y 

sub-regi onales ~ e ~r omo ci 6n d e e xport a ci ones; p r o r ama ci ón y or ganiza 

ci 6n de misi one s c ome rci a l es a á r eas estratégicas en el mundo , i nvest! 

gar i nf orm a ci6n s obre merco 00 s ext e ri or es para a nálisis e inves tiga 

ci 6n , i nc r ementar l os c ontact os de c omp r anores en e l exterior y as is

tir a industri a s salvad oreña s en c omerci o exteri or. 

Corno s e ob s e rva , e l 0r ogr amo de Fomento de Ex~orta ci ones r e 

mit e a l CENAFE l a a ctivida d de as i sti r d ire cta mente al ex}ortador en ~ 

c oncerniente a la selec ci 6n de l os ~ r ouuct o s a ex')ortars e , as í c orno de 

l os me r cados de dest i no . 

Un o de l os pro b l emas a ctua l e s en es t e particula r, es l a es 

c a se z de p ersona l especi a li zado , ~or l o ~ue es r ecomendab le e l d esa rr o 

110 de un ) r ogr ama de ca)a citaci ón a t r a vés d e becas en e l ex t e ri or, 

t en di en t e a l a f o r mac i ón de analista s de comercial iz a ción , q u i enes ve~ 

drán a desem)eña r l os cargo s de Agr egados Comercia l es en l as p rincipa 

l es emba j ada s de l o s ')a ís es c on r uienes e l nuestr o mantiene r e l a ciones 

d i p l omá t i c a s. Ell o pe r mitirá el desp l a z ami ento del persona l ina decua 

do q ue hast a el mome nto ha v eni do fung i endo en t a les c a r go s . 

4 - Fondo de Fomento de Exportaci ones 

El Anexo No . 2 c ontiene e l deta lle de este f ondo , de t a l ma 

nera que e l p r esente apartad o se limitará a ) r e sent a r sus lineami en t os 
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generales. 

En base al p r ogr ama , l a creación del Fondo por parte del BaE 

c a Central, se encamina a satisfacer l as necesidades financieras del 

exportador. De a cu erd o a ese objet ivo, e l Fondo c ontemp la tres líneas 

de financiamiento : a ) Fina nciamiento de pr e -expor taciones industria~, 

b) Financiamient o de exportaciones de b ienes de capital y otros de c on 

sumo duradero y c) Fina nciamiento de exportaciones de pr oduct os natura 

les no tradici ona les. 

La prime r a línea , tiene p or ob jeto el fin anc iamient o del ca

p ital de operación necesario para elaborar productos industriales, des 

tinados a cumplir oblig aciones derivadas de pe didos en firme de import~ 

dores extranjeros. Dentro de este r ubro se incluyen la adquisici6n de 

materias prima s y de bienes intermed i os, pago de salarios y otros insu

mas o c ostos de producción destina dos a l a producción de bienes de c on

sumo durader os y bienes de capital qu e produzcan l as empresas industri~ 

l es del país. El límit e del financ i amient o es has t a un 7010 del preci o 

FOB o 60% del ~re ci o CrF de l os p r oductos com? rendidos en ped idos en fiE 

me de imp ortadores extranjeros . El p laz o se rá i gual al período de prod~ 

ci6n d e l os bienes, es decir, desde l a 8dquisici6n de las materias prllms 

y b i en es int e r medi o s requeridos par a l a f ab ric ac ión de la mercadería,ha~ 

t a el embarque de ésta, con un máximo de 270 días de a cuerdo a l a s fe±as 

de l p ed ido y su entrega . En cuanto a la t a sa de interés se aplicará el 

4% a nua l s obre saldos a las instituci ones int e rmedia rias condiciona do a 

que éstas no c obren más de un 7% anual s obre saldos a los usuarios. 

La segunda línea , p r esenta las siguientes c a racterísticas de 

los créditos fina nc iabl es : a) l a exportación se debe referir a bienes 
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~anufoc turados en el país; b) s e acep t a r án ope r ac i ones c oncedifas hasta 

~o~ el 9010 de l p r e ci o de l a merc8derí a , excluyendo del financiami ento 

otros cargos como intereses, co mi s i ones, trans port e , se guro , e tc . ; c) 

l a amortizac i ón del ¿rinci pa l de est o s cré di t o s , debe r á hacerse en mo 

t s i gua l es y escalona da s a int e rva l os n o nayores de se i s meses ; y d) 

los p l a z os c once d i dos debe r~n estar a c orde s c on l a naturaleza del p r o 

Guct o y a justado s a l a vida económic a de l n i s ID8 . Para estas ope r ac i o 

ne s establece l os si gu i ent es dif e r enciales en l as t a sas de interés : o) 

%% a fav or del ~anc o Central, r es)ect o o l a tasa de int e rés ap licada 

por el banco de l exterior de donde s e obtienen l os f ondos; b) 2% a f a 

v or de l as i nstituci ones i n t e r me di 2ri a s, respect o o la t a se de r edes 

cuento aplic ada por e l Da nc o Centra l . El fi nanciami ento a ctua l p re s e~ 

t a una t asa máxi mo , p a r a e l e xportaco r , ce l 12% a nua l , 

La t e rcera líneo , ti ene por objeto f inon ciar par te de l capi

t a l de ope r a ci ón nec e sari o pa r a od~uirir o mant ener inventari os de pr2 

duct os n a tur a les n o trad iciona l es, des tina:os o la e xp orta ción a l os 

o tros pa í ses centroemerica no s y demns merca d os e xterno s. El financi a 

mi en t o c ompren c.e parte el el '"a l or de c ompr a de l os proc:uctos en el mer 

co co interno ; y e n su c n s o , parte eel c os t o ce ) r oducci ón par a efe c tos 

de fu tura exporta ción , a sí c omo l os ga st os internos de tra ns port e , c o~ 

servaci ón a l ma c enaje y s egur o . Las instituci ones int erme di a ri a s po 

drán conceder crédit o s ob s e rvanc o l o s siguie ntes límites: a ) Hasta e l 

75% de l v a l or int erno de c ompr~ o c o st o ele l os p r oduct os y demá s ga s

t os contemplad os c omo objetivos de esta línea de cré dit o en c oncep t o 

de financiamient o de p r e -exportaci ón, ya sea que se tra t e de int e rme

di a ri os o :) ro ductor es -exportado res; b) Ha sta el 70% del ,Jreci o FO I3 o 
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ha sta el 60% de l ¿ reci o CIF de l o s J r oduct os exportauos c on bas e e n do 

cumen t o s de export a ci ón . El ~lazo máximo le l cré rl i t o será hRs t a de liD 

d í as y s e a~ lic ará una tasa de int e r és máxi mo del 7% anua l. 

En es ta part e de incentivo s f i nancier os, e l ¿ r ograma de f o -

men t o de exporta c i ón n o ha c on s i de r ado c oncre t ame nt e l a cre ac i ón de un 

or gan i smo espec i a liz ado que a segure a l as ex?ortac i ones c ontra l os n es 

ga s de falta de pago , es ~ ec ir, l a crea ci ón de l seg ur o d el crédit o a 

l a ex?ortaci ón . 

Por otra par te , y a que e l a rtícul o 76 de l a Ley Or g ánic a de l 

Danco Cen tral, le ind i ca q u e par a financi ami ent o s a p l a z o s ma yore s de 

un año , debe r e currir a fue n t es externas de financi ami ent o , dicho Ban-

c o deberá ne go ciar f ondos c on a que ll as i nstituc i ones que of r ez c a n mej~ 

r es v ent a j as , pues c omo se vi o an t e ri ormente e l fina nc i amient o de ex-

por t aci on e s de b i enes Qe c ap it a l ( qu e precis a un p l azo may or de un 

año ) , llega al exp ortador a un oáxi mo de 1 2% a nual ; situac i ón q ue bien 

p odría me j or a rs e c on e l uso de otra fu e nt e del e xteri or. 

5 - Pri me r as a ctividades s obre l a n o rmalización y c ontrol de 
cal i dad 

En es t e c amp o e l Estado ha inicia do ya l os p rimeros pasos p~ 

r a crea r un c ent r o e s pe ci a liz ado . En ese s enti do, se ha or ganiz ado un 

gr upo de trabaj o c onsti tui Co po r func i onari os de l Conse j o Naci onal de 

P lanificación y Coor dinación Económica , Mini ste ri o de Ec onomí a , Insti-

tut o Salvadore ño ce Fomento Industri a l, Asocia ci ón Sa lvador eña de I n -

dustr i a l e s , Cámara de Comerci o e Industria de El Sa l vador y de la As o -

c i a ción Salvadore ña de Ing eni e r o s Me cánic os, Electricist a s e Industria 

l e s. 
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En la justificación del pr og r ama de normal izac i ón y c ontro l 

de calidad , se d ice que en su desenvo lvi mien t o económico El Sa lvador 

as~ ira a n o de~ender much o de sus productos t r ad ici onales de exp orta 

ción , y en l o que se refi e re a sus productos indus triales está empeña

do en me j or a r la calidad de l os mismos c on ~iras a l ogr a r o conquistar 

nuev o s me rcado s fuera del Istmo Centroameri cano . 

Dentro de las l ab or es es ~ ec ífi cas que e l g rup o de trabajo es 

tá desarrolland o , s e mencionan: 

a) Solicitud de asistencia técnica y financiera a l a Organi 

zación de las Naciones Unidas par a e l De s a rr oll o I ndustrial (ONUDI), 

con e l p r opósito básic o de l ogr a r l a i nstalación de labor atori os y la 

cre a ci ón de un Centro o Institut o de n or ma liz a ci ón . 

b) Elabor ación ce un cuestionari o para l evant a r una encuesta 

sobre el control de cali6a d e n la indust ri a , que se lleva rá a cabo por 

med i o de l a Cáma r a de Comerci o e Incus tri a de El Sa lvador; l a encuesta 

dete rmina r á l os p r oblemas de l os industriales respe cto a la calidad de 

l os a rtícul os manufacturadoR, como r equisit o pa r a venderl os en merca 

eos fuera de la r egión centroamericana y naturalmente para ampliar sus 

exp ortaci ones, a los merca do s existentes . 

e) I dentific a ción de l a s emp r e sas que e xp o rtan product os man~ 

f a cturado s fuera del área, de l ~roduct o exportado , v a l or, peso y desti 

no, c on e l obj e t o de conocer l a . artici~ación de las exportac i ones fue

r a de l a r egi ón r especto a las exp ort a ci one s t ota les. 

d) Re cole cCión, clasificación , a nálisis, etc. de las normas 

de calidad elabor ada s por ent i dades interna cionales, especia lmente del 

Instituto Cen troamericano de Investi ga ción y Te cnología Industrial 
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(ICAITI) y depositada s en va ri a s depencanc i as p úb lic8 s y p rivada s , e s 

tudiando l a pos ibilidac de su aplicación una vez ~ue e l p r ograma s e en 

cuent ~e en func i onamient o . 

e) Examen de l a s labor e s de I n Se cción de No rmas de l Minist~ 

- i o de Economía y r evisión de l a Ley de No rmas Industriales Vi gentes . 

f ) Reco lección y c lasificac i ón de materia l bibl i ográfic o re 

feren te a l menci on ado p r ogr ar.¡a , así como taI:1bién la obtención de do cu

~ent 08 c on ex peri encias de este c a n po e n o tros paí se s . 

Re sumi endo 13 s med i Cas que hasta el mo ment o ha adoptado el 

';ob ie~no, se tiene por una part e , l a vi gen i a de la Ley y e l funci ona

mi ento de l Fondo y, por ot r a , en proceso de formación , e l Centro Nec i o 

na l de Foment o y el p r ogr ama de no r ma li z 3 ción y control de cali dad . El 

se guro de crédito d e exp ort a ci 6n a ún no ha s i ¿o t o cado , el cual como 

se verá más ade l ante , constituye un elemento básico para l a seguridad 

de l exp ortador . 

El c ap í t ul o qu e sig u e ll e v a ~or fi na li dad r eunir , de una ma 

nera int egra l, l as me di das , i ncentivos y ori en t aciones ( incluye n do l a s 

y~ sefia l adas) que se c onside r 3n útil es par a e l exportador naciona l, i~ 

c icando ademá s, e n cada área , ¿ r oc e d imient os c oncretos que son r ecomen 

dab les par a este mundo c om) lic ado de l a e xp ort a ci ón . 



CAPITULO I V 

1·1EDIDl S Y OR IENT AC IONE S CONCrtETAS PARA FOl"IENTAR LAS 
EXPORTAC I ONES DE PRODUCTOS JvIAHUF ACTURADOS A P AISES 

FUERA DEL AREA CENTROANERI CANA 

Hasta el ~ooe nto, l os esfuerz os de ~ene trQ r c on manufa ctura s 

en l os merca eo s n o centroa mericanos , han sid o e s~orá d ic os y r ea lizacos 

fuera de un p r oer ama de f o mento de ex~ ort s ci ones p r eviamente c onc e bido . 

En a l g una s circunstanci as (an o rma l e s a cu~ula ci ones ~e exis-

t enc i a s), el ~aís ha tratado d i náoicaoente Je v en de r sus ~r oduct o s oa-

nu~ac tura co s fue ra de l área, e specia lmente, cua nd o el mercado int erno 

o e l r egi onal han sufrido crisis; pero t n ~ront o c omo la nor~ali Jad 

ha r8tornndo , .ichas ofert a s se han trasla dado a l oerca do re g i onal pa -

ro ap r ovecha r l a s oay or e s ventajas 'j ue s e c1crivan de la política '.? r o te~ 

ci on i s t a prevalec i ente . 

P or o tra ~a rt e , l o s p r oducto s que en esas situaci ones se ~ 

cen al e xteri or, c o rre spond~n a artícul o s qu e úni c a me nt e se a justan a 

l o s gust os de l merca o re g i onal, y no as í, a l a s n o rmas y exi gencias 

de l c onsumi dor extr~njero . 

Es inobjetable l a c onveni encia par a El Salvacor, de llegar a 

exportar e n f o rma ~rogr e siva y s os t2ni da ~ roductos manufactur ados y s~ 

mi-manufacturado s, así C OD O otros ~ r o~uct o s p rimari os en adici6n a l o s 

a ctuale s; pa r a l o cua l precisa e s ~b l e cer un ? r ogr ama integral c ue in-

cluya me i das y orientaci ones c oncre tos ~ ue cubra n e l c onjunt o de in-

centivos e indi c ac i ones ~ue el ex~ ortn2or nac í on, l necesit a par a hacer 
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Pi s i ble l a i nt r oducci ón v ent a j osa en l os me rcado s munc i a l e s, especial-

~ente , de manuf a ctur a s. 

El obj e t o de l ~ resent e Cap ítul o e s, Jor l o t ant o , ubica r ad~ 

cu~cament e esa se ri e ue med i das y ori en t ac i ones en l os d iv ers os c ampo s 

~ue l a ac tivi dad e xpor tocor a i m: li ca . 

te s : 

De ma n e r a gener a l l os c ampo s a c on s i dera rse s on l o s siguien-

1 - Selecci ón del pr oduct o d e e xporta ci ón y análisis del mer 

cado de l país i mportacor; 

2 - Empres a s in dustri a l es de exportac i ón, n a tura leza e ince n 

tivos; 

3 - Nor maliz a ci ón y c on tr a l de c ru i dade s ; 

4 - Circu itos c e c i s tri bu ci ón y c onercia liza ci 6n; 

5 - Publicidad y p ro~agan~a; 

6 - Artícu l o de ex~ort oc i ón : pr e s ent a ci6n, e nva ses , marc a s 

de ori gen y e ti quetas , pa t ent e s, emba l a j e y trans ¿ort e . 

1 - Se l e cción del ')roduct o d e e x' orta ci6n 
c ado de l país imp ort ador l 

análisis del mer-

El ex~ortador n a ci onal de manufa ctura s h a de t e n e r presente 

~a ne c es i dad de inf or ma rse fi dec i g n a y pe r manent e ment e s obre los mer-

cados ext e r no s par a s us p r oduct os de e xport a ci ón. 

Aún cua n do en a l guno s caso s e s Jos ible llev a r a c a b o los es-

t ud i os de comercia liz a ción por cuent a de l s e ctor p rivado , para el país 

8S re c omen dab l e ~ue e l Estado a tra vés del CENAFE , l os r ea lice . La ~ 

ta j a de que l o s estud i os se ha gan a est e nivel, r e si d e e n la may or di~ 

11 Véase : II Estudi os de los Ne rcados de Exportación de Países en Vías de Desarrollo" H.M. Ha. II Arnold. 



poni bilidad de r e curs os tanto técnico s como e c onómic os . Por una parte 

e l CENAFE p uede mantener un c entro de document a ción amJ li o que p ermita 

al exportado r i nfo r mars e s ob r e e l Dercaeo ex te rno de su product o , y ~ 

ot r a , por me di o de l a s Embaj ada s y ~ues t os oficiales e n el extranjero 

~ uede ll ev a r a c oba l os estu di os de l o s merc ados de e x port a ci ón . 

Par a llevar a c a b 0 esta as i s t e nc i a técni c a a l exportador es 

necesar i o f or Dar p r of es i on almente ana listas e s pec i a lizados e n l a técni 

c a de la c ome rcia liza ción, act ividad q u e b i en podría estar incluída en 

l os p l anes de especi a liza ción de l a Facu lta d de Ec on omí a . De esto s 

técnic os unos serían envi ado s al extranje r o fo r man do part e de l a s em

ba j adas principal e s; d esempeñan do , l o s otros , sus funci ones en el p a ís. 

La l abo r ue l grupo de analistas de c ome rci a lización estable 

cido en e l pa ís hab r á de ¿ r esta r a t enci ón espec i a l, en e l c a mp o de p r~ 

par a ción de sus p r ogr ama s de i nvestiga ción, a l a selección de l os p r o

ductos cuyos mercado s hayan de somete r se a e studi o . Dicha selección 

deberá irrbi a r se en ma rc aua c o l a boración c on CONAP LAN y supon drá una ~ 

luación pr e limina r tant o de l as fue r za s p r oduc t oras (existentes o p o-

t enc i a les), como de l os merca do s mundi a l es . La e valua ción de l os mer-

co do s mun di a l es s e r á , en esta e t ap a, un anális i s de l a s tendencias del 

come rci o mund i a l, em' l eando ¿ara el l o estad í s ticas e inf or me s q ue s e 

p ue dan obt e n e r fácil men te. 

El e stud i o de d isponibiliGae d e l os p r oductos par a la expor

t ac ión debe r á confi a rse a estos a na lista s , p uesto qu e eso l e s daría un 

c onoc i miento a f on o de l as c ond i ciones y t e cnol ogí a de l a p r oducci 6n 

(con sus e f e ct os c onsi gui ent e s s obre l a ca lidad d e los p r oductos, fech~ 

de entrega , etc .) ~ue l e s p e r mitirá ev a l ua r e l nivel de e ficienci a de 
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la a dminis trac i 6n g ene r a l y de l a c ome rci a liz a ción . 

Ot r o aspecto de su p r ogr cma de i n v es ti g ac i ón deberá ser eloo 

detectar l os me rcad os de expor t a ción ; l o cua l s upon d rá un aná lisis de 

t e n i d o de las tendencias de l a of e rt a y dema n da e n b a s e d e l e s estadí~ 

tie n s c ome rciales y de las docuQenta ci on e s J i s? onibles de inmedi a t o . 

Ent r e l os crite ri os que se deben t e n e r ] r e s ent es par a l a s e lecci6n de 

l os me rc a d os se señal a n l os s i g ui ent e s : el v olumen de l a s imp ortaci ores 

efe ctuadas y sus fuentes; l a t a s a d e cre cimient o de l as iD) Orta ci ones ; 

l a facilidad rela tiva de acces o (pr oximidad geográfica, rutas de tráf i 

c o existente , relaciones c ome rcia les es peciales , c onv ertibilidad de la 

mone da , e tc.) 

Una ve z que hayan s e l ecci ona do l os mercados , l o s ana listas 

en el paí s debe r án p r e¿ar a r un cuesti ona ri o e l ~ue debe r á s e r e nvi aco 

a lo s desta c e oo s en el e xteri or, c on e l fin de ~ue ést os se formen una 

i dea g l oba l del estu d i o y todo l o q ue es n e cesari o investi ga r en el 

país pre s unto i mport a dor. 

En cuanto a las f unci ones d e l os a n 3 1istas desta c a d os en el 

ext e ri or, es r e comend ab l e que ] ermanezcan e n sus puestos de traba j o v~ 

ri os años , con el fin ce q ue pu edan a ~~uirir un c on ocimient o de t a llad o 

sobr e l os Cauces de c istribuci ón y l o s f ~ ct o res ~ue i nfluyen en l a de 

mand a de l os product os selecc i ona do s y lo fue nte ce info rmaci6n sobre 

d i chos aspe ctos . 

Al estudi ar las posibilida c es de v enta -en e l pa í s i mp ort ador, 

e l ana lista debe r á c ons i de r a r l os s i gui ent e s as ) ectos : 

a) Fac t or es básicos 

Extensi6n del país, distanci a , clima y demás características 
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geográfic a s ~ ue puedan influir en e l mercad e o de l p r oducto, número , ~ 

tribución y c oncentra ción de l os hab itantes; cua ntía y d istribución de 

l os ing res os; a mplitud y f a se del de s a rr oll o i ndustrial, p l a nes de de

s a rr oll o ulterior; situación económic a , ba l anz 3 c omerci a l, s o lvencia fi 

n a nciera y r e curs o s en divis as . 

b) Acceso al mercado 

Restricci ones a l a s im)ort a cione s, t a les c omo licencias o an 

tingentes, ti pos de derecho s a r a ncelari os , ré g imen de l a s mercancías: 

de p r e f e r encia o de na ción más f a v or e cida ; mét odo s se gui do s ~ara el a 

f or o acuaner o ; n or mas regulanor s s de l as na rcas y et i ~uetas, certifica 

elo s sanfuri os p r e sori t os ; divisas y pos i bi li da ,:le s ee c ambio, r egl amen 

t a ción de l a s r emesas ; a cue r do s b ila terales 0e c8merci o o de true que 

q ue f av orecen l as im~ortaci ones de de te r minados orígenes. 

c) Pos ibilidad del me r caeo 

Demanda a ctual y po t enci a l; f a bric a ci ón inte rna de l p roduct o 

o de un -;;¡ r oduct o muy afin; e sta r2ís t ic a s s obre l as i m")orta ci ones clasi

fica das ~or v o lumen, val or y país de origen ; ¿ r ec i o cominante y normas 

de c a li dad del producto importado y de l int e rno , r e l a ción c on l as may~ 

r es v ent a s a ctuales y e n )o t encia; p r e ci os de i mport ador, de may oris

t as y de de tallistas; domi n i o del me rcaco por l os abaste c edores trad i

ci onales y ~08ibilidades de intro ducci ón d e nuevo s p r 02uct os . 

d) Res uisitos del mercado 

Sistema d e med i da s utilizado: mé tric o , ing lés, e tc . ; mét o do 

p r e f er i do para la c otización de ¿ reci os : CIF , FO~ , etc.; c on d ici ones 

de pago que se c onsi deran normale s: or den a l a vista, c a rta de crédi

t o , en c a s o de ser éste necesario; prefe r enc i a s en materia de estilo, 
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c a lidad , etc. , a c a us a de ca r a ct erísticas o intereses n a ciona l es ~ ue di 

fi e r e n ma rcauamente de l o s l ocales ; necesiGa d de utilizar embalajes e~ 

pe ciales a causa del cl i ma , l a s c ondiciones ~e transJorte, l os r egl a -

ment os ofici a l es o l o s gusto s o Jerjui ci os l oc a l e s . 

e) Distribuc i 6n 

Import ador c orri ente de l J r od uct o : un fabricante, un agente 

a c omisi6n, un comercian te , otra )e rs ona; margen de diferencia o comi-

si ones p r evi stas en ca da c a s o ; sistemas corrientes de distribución y 

si conviene a tribuir a una so l a em')r e s a la r ep r e sentoci6n exclus iva p~ 

ra t odo e l mercado o serí a p r eferible n o mb r a r a vari os r epresentontes 

en d ive rs a s locali~ade s; s i suelen l os i mporta dor es a cumula r g r andes 

existencias pa r 2 surtir el merca do o es f r e cuen t e e f ectuar expe dici o-

nes re ducidas ; fina lment e , si j r e vé el r epresentante rec i bir apoyo p~ 

bl icit ari o . 

En esta gu í a pa r a e l an31is is ue l mercado del pa í s im~orto -

do r se cree haber inclui do l a IJay or part e c:e l os a s~e ct o s \. u e p ueden 

r e flej a r l a s e ri da d de un mercad o exteri or, l o cua l será l a base de 

de cisión pa r a inicia r l a a c t ivi dad export ado r a . 

2 - Em~resas indus t ria l es de e xp ortac i ón, natura l eza e in
centivos 

La Ley de Fomento de Exportac i ones de l pa í s de fine a l a em-

pr esa industria l de export a ciones c omo 8 (luella em) r eS8 estab leci da en 

e l territ ori o nac i ona l q ue erporta sus p r oductos a pa ís es fu era de l 

á r ea c entroamericana . 
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En e l f unci onami ent o de estas unidades p r oductivas,1/ t a nt o 

e l Estado c omo l a em pr esa hab r án de c onjugar act i vidades interdepen~ 

tes : l a empr esa , po r su pa rt e , ? r ec i sa r á cubrir s us ga stos , obte n e r 

u n b en efici o r azonab l e po r su inve r sión ce ca~ital y v ender sus pr o 

duc t os (ante la c OQpe t encia) en me rcados extranje r o s; al Es t ado , por 

l a s uya , l e corres pon derá t nmar en cuenta l a r e?ercus i ón de esa pr od~ 

c ión en e l c onjunt o de l a e 00númí a . De esta manera, pues , s e t or na 

conv e ni ente ~ue t anto e l go b i e rno corno l os em~ resari o s estab l ezcan l o s 

acue r do s sobre l o que ¿ u ede o debe es~erarse de l a ?o lítica c omercial 

c omo si s t ema ,ar a f omentar l as i nve r siones y l a s expor t a cion e s. 

En todo c aso l os lineamientos de esta ~o líti ca debe r án esta r 

encaminados a incentivar l a inversión de industri as de l a exporta ci ón 

as í c omo a ument a r l a ca?acidac de l os ~ roduct or es par a c omoe tir c on o 

tr os o pa r a h a c e r fr ent e a l o s productos s uc e c áneos . 

Los inc ent i vo s r e c omendados pa r a a l c anz a r eso s fines se rán de 

í ndo l e fi scal, fina ncieros y o tros espec i a l es l os que e n su a, licación 

en c onjunt o de berán de c o l oc a r a l a empr esa e xportador a en c on dici on es 

de introducir v en t a j os amentJ sus ? r oduct o s en l os me r cados selecciona 

dos . 

Los incentivos fisc a l es s e r án t odas a~ue llas me di da s ori en

t adas a anul a r l os e f e ct os ne ga tivos de l a tribut a ción sobre l as empr~ 

s as exportador a s : a nul a ci6n de i m~ues t os u o tros de r e cho s lue g r aven 

l as exportac i on e s, de imp u es t os s obre l a i mpor taci6n de l os mat e ri a les 

y p i e z as neces a rias par a l a f abricación de p r oduct os de e xport a ci ón, 

:!:. / Jean Roye r: "Las Ba ses del Foment o de l as Export a ci ones" 



74 

as í c omo de im~uest o s sobre l a ~roducc ión ~ue encarez can inne c e saria -

mente l os ~ r oduct o s destinados a l mercado ex t e ri or. 1/ 

Las me didas a cop t adas po r e l E sta~o , en este particula r, se 

creen ade cuadas , ya qu e t a les med i ca s tiende n a agiliz a r la inve r sión 

y a p r ocura r e l baj o c ost o de ~ roducción l o ~ue c onstituye e l ob j eti v o 

bási c o de t oda política de ~ xp ortación . 

Los incentivos fi nanci e r os al expor t 8~o r debe rán e star e nc a -

minaLo s a c o l oc a rl o en posibilidad de c ompetir e n l o qu e a fina nciaillEn 

t o de sus opera ci ones se r e fi e r e . En e l aparta do Financi a mient o de l a 

Export a ción d e es t e tra b a j o , se ex?on d r án a l Guna s me di das a segu ir, t o 

mando en cuent a l a s ya es t a bleci das ~or e l ob i e rno . 

Los otro s inc en tivo s a l a exp ortación serán el Se gur o de Ex-

p ortaci ón (aún n o c ons i de r ado por el Estado) , l o s subsi d i o s d i recto s o 

i n Qirect o s a l os exportado r es , ~ue son muy c onveni ent e s en especial en 

es t a etapa de a rrD n(~ Ue , ¡Jar a c om ens a rl os de l os ) r e ci o s de competen -

cia que n or malmente ri g en en l os merca dos i nternac i on a l e s; entre esos 

subsi d i o s s e ) ueden menc i ona r: 3/ La r ecucci ón o elimi na ción total de 

l o s c a r go s portuarios de exp ort a ción, y a qu e a ctualment e l o mismo ¿ aga 

la c a r ga d e imp ortación qu e l a de exporta ci ón; el es t ab lecimi en t o de 

garantíGs que incluya parcialmente un sist ema de segur o y r e - ase gur o 

en f or ma de r educci ón de Tarifas de Trans,ort e s a Zo na s Mundi a les e8p~ 

c í fic a s; y subsi dios direct os par a act ivida d e s e speciales de promoc i ón 

l/ Esto s inc entivo s se encuentran ya vi g entes a tra vés de la Ley de 
Foment o de Export a ci ones . 

3/ Ya menc i ona do s en el P r ogr ama de F oment o d e CONAPLAN . 
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de l a s exportaci ones. 

P o r c onsiderarse de muc ha impor tancia r e spect o a l e xp ortador, 

l os incen tivos financieros se v e rán e n p e rticu lar y en f orma separada 

el financiamient o de l as expor t a c i ones y e l s egur o de cré dit o a l a ex

portación. 

2.1 Financiami ent o de l a e xp ort a c i 6n 

El anexo No. 2 c onti e ne e n deta l l e l os inc entivos y me di da s 

~ue e l Fondo de Ex) ortoci ones, crea do ~ or el J anc o Cent r a l de Re s e rva 

de El Salva dor, ofr e c e a la actividad e xport adora n a ci ona l. P or l o QE 

a quí s o lamente se incluirán a l e una s observ a ci on e s ~ue se c onsideran 

c onveni e nte s p ar a p r ocurar un mayor bene f i ci o al empr e sari o e xp orta

dor. 

En l o r e l a tivo a l a fue nt e de l os r e curs os f ina ncieros del 

Fon do , s e cre e r e c omendable que e n may or me d i da proce dan de fuentes iE 

t erna s , ya q ue el l o e vitar í a , por una par t e , el p ago de altos s e rvicios 

por es e c on cep t o al exte ri or y p or o tra serí a mayor mente p osible flex~ 

biliz a r e l tipo de interés e n las dif e r en t e s línea s ~ue par a l a e x por

t a ción es e f ondo maneja. Dentro de las f or ma s de nutrir e l f on d o c on 

r e curs os i ntern os se p r opone e l tra slaG o de l os ingre s os fisc a l es pr o

venientes de l de r e ch o a rance l ari o de i mp ortación ad-va l or e m aplicado a 

la imp ort a ci6n de bienes catalogau os c omo suntuari o s . As í c omo por m~ 

di o de un ahorro de l e xp ortador en b a s e a un porc enta je de l a s utilida 

des obteni das en l a a ctivid a d de exportoci6n. 

En cuant o a la cana liz a ci ón de l a s l í ne a s d e financiamient o 

se cree necesari o que en l a me di da po s i b l e dicho s cré dit os lleguen al 

e x port a dor a l más ba j o p r ec i o , p a r a el l o se d ebe r e c onsiderar l os már -
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genes que el Danco Central l es permit e al sistema bancari o c omercial . 

En ese sentido e l Danc o Centra l deberá de t e rminar trimestra l mente l a s 

tasas náximas de interés ~ue las instituci ones ~e crédit o puedan o t or-

ga r a l os exp ortadores en estAs operac i on e s, c onsiderando para ell o el 

c osto de l cré dit o par a exp ortador es de o tros pa íses , ya que uno de l os 

ob j e tivos del fond o será el de c o l oc a r al e~~ ort3dor naci onal en l a ms 

ma s i tuación ~ ue tienen l os exportadores de la s naciones más ade l anta -

das , en l o que al fin anc i ami ent o de sus operaciones se refiere. 

Para dar una base s obre la ~et erminación de l os p l azos de kB 

crédit os se presentan l as modal i dades , en e ste particular, p r act icadas 

nás c omúnmente por l os pr ovee Gores e n el mercado internacional: l/ 

Las materias primas y l os ) r oJuct os s emi e l abo r ado s que se 

utilizan en l os procesos p r oductivos se v enden g e n eral men-

t e a un p l az o máxino d e tres me ses y oc a siona l men t e , a un 

p l a zo más largo , pero n o nayo r de 6 meses . 

- Los artículos ~ ue se des tinan al c on s umo final se venden a 

un p l azo máx i mo de 6 meses , exce;) tuándo se l os de c onsumo 

dura de r o , r espect o de l os cuales se llega a un plazo máxi -

mo de 12 meses y , excepci onalmente, a un plaz o de 18 meses. 

- La ma ~uinario, herramienta y e cuipo se v en d en a un plazo 

máx i mo que no excede de l que sea más c ort o de los dos si-

guientes: 

l / Banco de México: "Apoyo Financiero a l a Export a ci ón" . 
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a ) El d e su vi da ec on ómica ; 

b) El qu e se c ons i gna en l a s i gui en te t ab l a : 

P laz o máx i mo a partir 
Valor de la Vent a de la ent r ega de l bien 

Has ta USA $ 25 000 . 00 2 años 

De más de USA $ 25 . 000 . 00 

hasta $ 150.000. 00 3 añ os 

De más de USA $ 150 0 00 . 00 

ha sta $ 25 0 000 . 00 4 años 

Hás d e USA $ 250 000 . 00 5 años 

- Respe c t o de v entas a p laz o Bay or de un añ o es usual pacta r 

que l as a~ortiz ac i ones de l p rinci p a l de l crédito sea n igu~ 

les y esca l onada s a i n t e rval os n o oay or es de 6 meses y qu e 

el c omp rad or pague a l c ont ado , 11 l a f echa d e entreg a de l a 

me rc a ncía o c on anterioridad a e lla , n o menos de un 20% , 

ap r oximadamen te, de l v a l or ue dicha mer c ancía . 

2 .2 Seguro del crédito a la exportaci6n 

En materia de f omen t o de export 3ciones es c onv eniente rec ono 

cer ~ue en e l Co~ercio Int e rnac i onal moderno s e advi ert e la necesi dad 

c ad a vez mayor de vende r al cré dit o .1/ La riva lidad de un exportador 

no se encuentra ya solamente en l os p r e ci os , l a ca li dad , en l a puntua-

lidnd en las entregas, etc., sino t ambién en l os elementos esenciales 

de l a ope r a ción; entre ellos, l a duración de l crédit o ¿edi do por el 

cliente importador. Este tipo de transacc i ón entraña una seri e de ries 

1/ Forum de Comerci o Internacional - Vol. 111, No . 4, Diciembre/1967. 
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go s espec i almente cu an do el expor tador n o se as ist e de datos fi dedi gnos 

y r e cien t es s obre l a r e)ut a ci ón , el crédito comercial y la so lve nci a 

de l cli ent e . po r otra part e en la époc a a ctua l , l os acontec i mien t os 

pol í ticos y sociales se suceaen con tal r apidez que se hace difícil, 

f or ma r se una i deo clara acerca de l~ s i tuación ~ue pr e v a lece en los rer 

c ados . 

Es natural qu e a ~ uestro exportado r le int e r esará sobr e t odo 

~ue le canc elen sus pedi do s ya ~ue l a falta de pago pOGrí a ori g ina rl e 

serias dificultade s c on e f e ctos directos t amb i én a l a econ omí a del pa í s . 

Es os pr oblemas han s i do r e suelt os, en la mayoría de l os pai 

ses desarr ollados , ~ediant e l a creación de or ganismos especia lizados 

4u e asegur an a l os exportador e s c on tra e l riesgo de l a fa lta de pago . 

I gual condi ción puede o debe ofrecerse a l exporta do r nac i onal. 

El or ganismo que aqu í se c r ee debe rá t e ner )or f ina lidad pr~ 

t eger a l e xportador c on tra l os sig u i en t es riesgo s : 

- Ri esgos de c a r á cte r c omercial, es de cir, l a falta de pago 

de me rcancía s v endidas a crédit o , c omo c onsecuencia de l a 

i nso lvencia del c ompra do r y la demor a inde fini da de l pago . 

- Ri esgo s de c a r ácte r político , esto es l a f a lt a de pago c o

mo consecuencia de sucesos polític os o económic os , por e 

jemp l o , l a p r ohibici ón de l a transfe r enc i a de divisas , l a 

anula ci ón de l as licencias de i mportación , l a gue rra , l a re 

voluci6n o cualquier otros d i stur b i os políticos e n e l pa ís 

de l c omp r ador. 

A fin de int e re sar al exportador e n la b uena sele cci ón de su 

cliente l a , c omo en l a r e cup e r ac i ón de l crédit o , es rec omendable e xpon eE 

l o aunqu e sea a una peque ña parte de este ri esgo , es decir, que el se-
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guro )od r á cubrirl o , po r ejemp l o , hasta e l 90% de l i mport e de l cré dit o . 

Las vent a j a s de l segur o de cré dito a l a exporta ción se tradu 

cen en da r al exp ortador l a p osibilidad de op era r en c ondici ones de ma 

yor sec uridad y de financiar sus trans a cci on e s c on mayor fac ilidad , ya 

que el segur o de crédit o a l a export a ci6n l e a yud a a~re c entar l a evo

luc i ón de sus operaci on e s y a acepta r ? e di dos que de o tro modo tal vez 

tendría qu e r e chaza r. 

3 - Nor malizac i ón y c ontro l de calidad 

Para c omplementar l a s ')osibilidades de p enetración de los lr~ 

duetos manufacturados en El Sa lvador, en l os merc aCo s mundiales, ést os 

deben reunir (a demás de l os p r e ci os ~~ competenc i a y de l a r egula ridad 

en l a entrega) , r e~uisit o s de c a li dad ; ent end iéndo s e por cal i dad la aE 

t itud para s a tisfa c e r l as necesi dades y deseos del c onsumidor extranj~ 

r o . 

En t a l sent i do , e l Est ado ha de encamina r esfuerz o s para al

c a nza r el establecimient o de un ¿ r ogr ama de n or ma lizac i 6n y control de 

cali dad . En d icho programa , s e v e l a c onveniencia de l a participaci6n 

a ctiva de algunos o r ganismos públic os y ) rivados , cuyas funci ones s e 

encuentren relaci ona da s con la ac tividad industrial y comercial del 

pa í s; entre e llos: el Ministeri o de Ec on omí a , e l Inst itut o Salvador eño 

de Foment o Industrial, l a As ociación Salva dor eña de Industriales, el 

Centro Nac i onal de Foment o de Ex¿ ort a ci ones, l a Cámara de Comercio, 

Ins titut o s y Escuel a s Técnicas y As ocia ciones Pr ofesi ona les. 

En línea s generales el p r ograma debe rá cubrir l os sig uientes 
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a) Nor ma liz a ción de l a p r ocucci ón; 

b) Contro l de c a lidad en fábr icas ; y 

c ) Certifica ci ón d e cal i dad . 

a) En e l CRm? O de l a nor~a liz aci ón de l a ~roducción, la s a c
t ividades se e~ cami na rí an a 

Ob t ener y es tu di a r n or mas ~e ca lidac exi s t en t es e n e l pa ís, 

as í c omo l as p re pa r ado s p or l os dive r sos or gan i soos espe ci a lizado s , c~ 

mo e l Institut o Centroa me rican o de Invest i ga c i ón y Te cno l ogí a Indus-

t ri a l ( I C ~ I TI), l a h s ocia ci ón Ame r icana par a P r ueba de Ma t e ri a le s 

(ASTM ) y otros s i mila r es ; p r omov e r u na po l i ica de n or ma liz a ci ón y de 

ap oy o a l a misma ; adop t a r, par a f i nes de ao~ument aci ón inte rna y de c a 

me rci o ext e ri or, Je una n oroa liz ación ofi c i al; J i f unc ir amp lia mente es 

t a p olíti c a a sí c ooo l a s mi smas n:J r ma s 2c'.op t adas : s e l e cci ona r un s e ll o 

o ma rc a de c onfor mi dad a n or mas , ~u~ Cis tinga l os ~r oduct os f abricado s 

e n El Sa l v ador , ~ue se a c omode a una n or ma de fabricac i ón pr evi ament e 

adop t ada ofici a l me nt e . 

b) En e l c ontro l de cali dad e n f áb r i ca 

Desarrolla r una c onci e n c i a de c a li ~ad ; f esarr olla r una pol í-

t ica que c oo~ renda l a a doJ ~i ón úe mo rC a s de cal i dad y e ti ~ue ta s infor-

mo tiva s par a l os l)r oduct o s s a l vad or eños ; d ifundir t é cnicas de c ontro l 

de c a lidad en fábric a s y en f a ti za r en l a ne c es i dad de a dop tarlas . 

1./ Revist a "Indu s tri a " Or gano ofici a l de l a Asocia ci ón Sa lvadoreñ a de 
Indu s tri a l e s - No . 4, Abril / 1 97 l . 
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c) Certifica ci ón d e la c a lidad : 

Certificar la ca lidad de l os ) r oeuct os me i an t e l a emisi ón fu 

ma rcas, et i q uetas o certifica dos; ap r ov echar l a s facili dades existen

t es , l aborat ori os , c e ntros de inve stiga ción y ensayo , universidade s , 

es cue l as e institutos técnicos, en esta certificn ci ón . 

Del funci on a mi ento del p r ogr ama de no r mal i zación y c ontrol de 

cal i dad , pue de n esperars e ventajas t an t o a n ivel de empr esa c o mo a ni 

v e l na ci onal . 

Ventajas a nive l de emnresas : 

Usar la t ecnologí a desarrollada e n otros pa ís es , a c e l e r ando 

c on e ll o el p r oc es o d e indus tri a li zaci6n; da r á l a seguri dad de obtener 

un J r oduc to ~ue v a a llena r l as neces i dades de los c onsumidores~ a tr~ 

vés de ~ ro c eci mient o s eficientes; r educi r á l a v a rie dad de p r oduct os a l 

mí n i mo necesari o , c on e l c onsi guiente ahorro de p r od ucci6n y a l ma cena 

mient o ; p r omoverá el mayor J aprovechami ent o de la ma teri a prima , l a ma 

quinaria y el e lement o humano ; p r omov e r á u na mayor acepta ci6n de l os 

pr oduct o s por part e de l públ ic o c onsumi dor, l o c~ue ~ermitirá e vita r la 

demanda de a r t ículos extranjeros e quiva lent e s; establec e r á p ro c edi mi e~ 

t os par a verifica r l a cali dad de l os p r oduct os e l abor ado s, l o cua l im

pedirá qu e v ayan al mercado aquello s p ro~ uct o s que por a l gún motiv o 

pud i e r a n salir de f e ctuosos ; estab lec e r c on dici on e s de seguridad para 

los ope rari os ; hará que la c om)e t enci a de l o s p r oductos c omercializado s 

(en e l i nteri or de l país) se basen e n la c a lidad y no s olamente en el 

p r e ci o; am~lia rá l os me rcados para l o s pr odu ctos de a lt a c a lidad ; y fa 

cilitará e l financiamient o para nuevas indu strias o para amp lia ci 6n de 

las y a existentes, por l a c onfi a nz a que despert a rá en los poseedor es 
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de cap ita l. 

Vent ajas a n ivel na cional : 

Garantizará la cal i cae de los pr oduct os que se e xport en, c on 

l o q ue se favor ece r á su aceDtaci ón en e l exterior; per mitirá r educir m 

demanda de a rtícul os extran jeros , con l o ~ue di sminuirán las i mporta 

c i on es ; mejor a r á el nivel d vida del )aís ya que l a e c onomí a en la 

p r oducción de las i ndus tri an s e t r a ducirá en c osto s más bajos pa r a l os 

J r oduct or esj dará a l Gobi e r no l os e l ement os in~ispensab les Jar a c ontrE 

lar la cali~a de l os ) r oduct or es , l os c on sumi do r es y l a e c on omí a na

cional; f or mará c onciencia en el p uebl o e n e l sentid o de que el int e 

rés gene r a l está enci t!la de l interés ","a rticula r y c¡ue es ne cesari o obse:!: 

var un or den y d i sc i plina en l as c osas ; fav orecerá e l desarroll o de l 

sentido de r esponsabilidad en t Olla s aquellas c,u e tienen t_ue hacer obser 

vnr o hace r cumplir l as nort!las . 

4 - Circuit os de di stribuci6n y c omercializaci6n 

Para e l egir los c"rcuitos de distrib uci 6n que más c onvengan 

y , de t e r minar l a )olítica de p r ecios , e l exportado r n ac i onal deb e rá r e 

vis a r p r evi amente l os datos c onteni dos en el r espectivo estudio de meE 

cado , l os que debe r á t oma r de bose paro f ormular e l correspond iente 

p l a n de ventas . 

La f o rma de distribución s ue se cree r ecomendab l e , dada l a ~ 

cip i enci a de l a exporta ci 6n de manufa cturas , es la vent a directa a tra 

v és de comisi onistas selecci onauos en e l mercado extranje r o , as í c omo , 

por med i o de negociaciones c on gr andes a l macenes , c ooperativas de c on

sumo y cadena s de tiendas. Esto pe r miti rá al produc t or naci onal evi~ 
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l os a lt os gastos en ~ue se incurren cuando l a dis tribución es p r op i a re 

l a emp r e sa . 

5 - Publici d ad y propa gan da 

Tanto l a investig a ci ón de l os circuitos de d istribuci ón y c~ 

me rci a liza ci 6n c omo de publicidad y propagan da deber án ser investiga -

d os, s i no por la p r op i a em}r esa , p or e l analista de c ome rci a lizac ión 

destac a d o en el país p r esunt o i mport a dor. 

En cuant o a 19 pub lic i da d , l a u tili zac i ón d e l a prens a c orneE 

cia l y técnica pu ede se r un es fu erz o modes t o c on una economí a c onside-

rab le ~ue bien pue d e ua r bueno s efecto s a nuest r o ex?ort ador, particu -

larmente cuand o l o q u e se ~ re t en de es v en der product o s de c onsumo a i m 

p ort ado r es , c orre do r e s o a g e nt e s esp e c i a liz a d os . 

En e sta f o r ma limi t ada de ~r opaganda l e r esulta rá muy fácil 

cuantific a r e l c os t o de l a public a c i ón de l o s anunci os y e stima r l os 

gast os en ~u e incurriría en un esfuerz o publicit a ri o , de por e j emp l o , 

un añ o de dura ci ón. 

Por otra pa rt e , a l exp ortad or l e es r ecomen dab l e c on o cer, si 

es necesari o utilizar f olletos explica tivos , ma t e ria l f o t ográfic o , ca -

tá l ogos , mue str as , etc ., par a l os diferent es ti ? os de c om~radores , as í 

c omo t amb ién, c ons i de r a r cuales son l os ti pos de f erias o exposiciones 

c ome r c i a l es que puedan resultar ade cuada s para p r omover las vent a s del 

p r oduct o . 

En esta dltima activi dad el Estado debe rá contribuir efecti-

va mente a través de subsi d i os y cua l quier otra f or ma q ue ayude al e~ 

tador. 

. , 
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6 - Artículo de e xp ortación: pr esentación , e nvases , marcas 
de origen y e ti quetas , patentes, emba l a d o y tra nsp orte 

a) Presen~ación ~/ 

El e xportador de pr oduc t s manufa cturado s debe rá cerci orarse, 

de qu e e l ~ roduct o llegue a l c onsumi dor baj o una pr e sentac i ón apropia-

da . El atractivo baj o e l cua l haya de p res entarse e l ) r oduct o , es uno 

de l os fact or e s c oncretos d ~ más importancia par a el mercadeo . 

Lo qu e l a com) et enci a v ende , podrá se r par a nuestro e xporta -

dor, un f actor i mporta nte par a determina r e l atractivo, ya qu e le per-

mitirá comparar hasta qué punt o exact o se a lz a su pro~ucto c on r e l ación 

a ésta , as í c omo también le da rá l a oportuni da d de buscar un a tr a ctivo 

~u e n o esté utiliza n do . 

b) Envases 

En e l e stilo aprop i a do de l enva s e e l e xportador debe percataE 

se qu e e s necesario que r e úna entre o tras, l as cond ici ones sieuie ntes: 

Ser sencill o Jar a qu e c a use una i m~res i 6n f á cilmente rec ord~ 

b l e; expr e sar el caráct er de l a em? r esa ~ ro duc t ora y de l p r oduct o e i m 

p lícitamente e l nive l de c a l i da d o p r ecio; procurar v ende r por sí mis-

DO , par a e ll o debe expresar c on palabr as e ilustr aci on e s, l o qu e e l ~ 

duct o hace o l o ~ue hace me j or; pr oduc ir un buen aspe cto en l os anun-

c i os publicit a ri os y en las exhibici ones; e sta r l e g a l mente protegido 

contra violaciones. 

Además del estilo en e l envase , debe r án considerarse las si-

guientes funci ones: 

1/ Véas e: "Planeaci6n y Desarroll o Comercia l de l Pr oduct o" - Dud 
Wilson. 
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Contener el a rtícul o en sus debida s ~ro?orci ones ; indica r 

c on fidelidad (en e l cas o de a r t ícul os envas ac.o s) sus i ngredi en t e s, v o 

lumen y )eso; pr e servar s u c a lidad y fr escura , ~revi ni énd o l o c ontra 

cual r~ uier c ontamina ci ón y manten i en do l a int egri da d del mismo ; indica r 

su utilización c orr ecta ; y ser útil, s i emJ r e que sea' os i b l e , de s ) ués 

Ce c onsumi do el )roduct o . 

Al exp ort ador que se l e dificul t e financiar c am , añas de pub~ 

c i dad en e l ext e ri or p u ede trans f or ma r e l e nVa se 3n un auténtic o i ns

trume nt o de merc a de o a tra vés de las i n d ica ci ones anteri or e s . 

Fi nalmente , dentro de l os mat erial e s más utiliza d os ~a ra l a 

c onfecc i ón ~e envases se en cuent r a n : e l pap e l, c a rtón, h o jalata, p lá~ 

t ic o s , v i dri o , membr ana de celulo s a y a l umi ni o . 

c) Harcas de origen y etiquetas ! / 

Es i m~orta nt e que el e xp orta dor n a c i ona l c on ozc a ~ue a l gunos 

paí s e s exig en que l os p r oductos l leven l a c es i e nación de su país de ~ 

gen y que, en ci ert a me di da , est o les sirve t a mbién como un método in

directo de c ont r o l ar l as importaciones . De ah í la conveniencia par a 

nuestro exportador, de c on oGer perfectame nt e es tas re g lamentaci ones y 

a p lic arla s de a cue r do a l país a 1u e destinen l os p r oduc t os . 

Por r a z ones de extensión, en e l presente trabaj o no será po

sible e xami na r en de t a lle l os r egla ment os vi ~ent e s en cac a país; sin 

embar g o se incluirán l as c ara ct erística s pe culia r es de esos r eglamen

t os y marcas , de l os países ~ue mayo rme n t e puedan i nteresar a El Sa lva 

d oro 

l / "Marcas de Ori gen y Et i queta y 1l1arca s de Emba r Llue" - K. S t epan. 
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Desde el punt o de vista de l os p r oblema s c on ~ue puede trop~ 

zar e l exportador al poner a sus product os marca s de ori gen, es posible 

divi dir a l os p aíses en cuatro principa l es grup os territoriales: 

Países Europeo s (excluí do el Re ino Unido) 

En España , se exi g e g enera lmente la desig nación de ori gen ,ya 

sea me di ant e la menci6n de l n ombre y dire cción de l fabricante o median 

te l o ind icac ión del n ombre de l país de origen. 

En Australia, l a i mp ort ación de vinos y lic or es , c osmétic os, 

semi ll as , ~roduct o s a liment ici os de orie en a nima l, láp ices y p r oduct os 

f a rma céutic os, es necesari o ~ue t odos ll e v en marca de origen; en c amlio 

en Dinamarca , l a marca de origen se exi 0 e principalmenta para l os hue

v os, la carne en c onse rva, l a mar garina , los cuchi ll os , e l c a lzado , 

etc . 

En Finlandia , Noruega y u e cia se e x i g e que alg unos artículos 

las ll even; en Chec oeslovaquia no exist e re g l ame ntación especial . 

El Reino Unido y l os paí ses de l Common Wea lth 

Conf or me a las leyes de ma rc a s de mercancías de 1887-1953, ms 

me rcanc í a s importadas al Relno Uni do deben t ene r una marca de origen, 

muy visible, cuand o el nombre o l a ma rc a r egistrada de cualQuier fabrí 

cante o c omerciante de l Re ino Unido o el n ombr e d e cualquiera en ese 

país . Se c onsidera q ue las me rcancías lle v an ese nombre o marca regi~ 

trada , cua n~ o se l es apl ic a a l a p r op ia mercanc í a o a l a e nvo ltura Que 

l a c ontiene o a c ompaña a l venderlas o exponerlas par a l a venta, t ammén 

debe n lleva r marc a de origen las merc~ncías sujeta s a una or den del Un 

se j o (or de n de marcación) emiti da c on arre g l o a la secci ón 2 de l a Ley 

de Marc a s de 1 9 26. 
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Para efectos de estas l ey e s, la in~ icación d e orig en debe ser 

"imperi o " o "extranjero 1f según s ea el caso , o en su de fect o debe indi

car se c on claridad e l país en que s e han fab ricado o produci do las mer 

cancía s. 

América 

Princi ,a lmente l os Estado s Unidos y Ar gent ina han promulga do 

una l eg i s l a ci6n muy d eta ll aña sobre Darcas c e origen . En l os Esta do s 

Uni do s e s obliga t ori o ~ue c aua a rtícul o de i mportación tenga una ma rca 

de origen en un lug3 r visibl e , con innic J ci ón de l n ombr e de l pa ís de ~ 

ri gen en inglés, y en f orma que l a ma rca dure hasta e ue l a s mercan cías 

ll eguen al c onsumi dor fina l. Se ha cen ci ertas e xcep ci ones r e spect o de 

los a rtículo s qu e pu edan sufrir daño si se l e s ma rca y de a quell o s o 

tros qu e r esultarí a excesivamente c a r o hacerl o . 

En Uruguay, l a ley e stab l ece que l a s me rcancía s i mportada s ~ 

ben llevar obliga t oriamente una marca de ori ben . En e l emba laj e d ebe 

f i gurar una ind icac ión anál oga , s i empr e ~ue l a s mercanc í as se destinen 

a la venta a l por menor en es t e embal a j e . 

Ce rcano y Lejano Griente 

En 1959 entró en vigor en la Re~úblic a Arabe Unida una nueva 

ley en virtud de la cua l t odas l as me rc a ncía s i mportadas d eben llevar 

en un luga r visible del pr oducto , o de ser posib l e , de l emba l a je, una 

et i queta r edactada en árabe en la q ue se ind i qu e e l n ombre de l f a bri

cante y e l lugar o pa ís de ori gen. 

En el J ap ón y Fili ~ ina s se exige g enera lmente que t oda s las 

mercancías imp ortadas teng an marCas de origen, pe r o n o se disponen nor 

mas más de talla da s al r especto . 
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Como g e n eralida d , en l os r e g l ament os, l a simp le indica ción 001 

n omb r e del pa ís no basta en t ocos l os casos: a menuQo se exi g e que ese 

n ombr e vaya a c on~)añaco de otras 1:-8 l abros , t a l es CODO "fabricado en" o 

" pr oduc i do en". En deterninados Ca s os debe utiliza rse p ar a esta finali 

dad e l i di oma oficial del país importador. 

Pa r a ma rc a r de tern inada s cl a s e s de a rtículos, existen n or mas 

espec i a l e s . Esta s mercancío.s espec i a l es s on principa lmente: l os p r odu,e. 

t os alimentici os , ~repara do s, l a s b ebidas , l os p r oduct o s f a rmacéutic os 

y l os c osméti c os . En l a s eti qu e t a s, ademá s de l n ombre y l a dir e cción 

de l f a bricante , debe fi gu r a r p or r egl a general l a lista de ing re dienms, 

l a in dic a ción de l :)es o o v olumen del contenic~o y o tr os c:a t o s i mportan

t e s . Con fr e cuencia, deben indic a rs e est os da t os en e l i di oma ofici a l 

y en e l sistema de pe sas y med i c as de l ~aís i mport ado r . Al guno s pa~s 

exi gen q u e l os a rtícul os de esta clase sean r egi strados e n la oficina 

c omp e t ent e d e l pa ís importado r y q ue en l a e ti queta se indi qu e el núme 

r o de r egi st r o c o rre spondiente. 

Concretando este apartado s obre ma rcas d e ori g en, se tiene 

que un g rupo de pa íses exi ge que t ouos l os ¿ r oduct os y a rtículos impo! 

t a d os es tén ma rc a do s; o tro g rup o ha cl ictaco nor mas s61 0 en l o que c on

c i e rne a de t e rminada s cla ses de me rcanc í a s. Pos i b l emente l os exporta

do r e s Jue dan creer e quivo cadamente qu e e l ~ rimer g rupo de pa íses es e l 

más nume r o s o . Sin embar go , l o cierto es l o c ontra ri o . 

Los pa í se s ~ ue exigen que t odos l o s product os estén marcad os 

s on: Ar gentina , Cuba, España , Esta dos Unidos , Filip inas , Jap6n, Repúb~ 

ca Ar abe Uni da y Uruguay. 
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d) Pa tentes 

Es r e c omendable ~ ue el p r oduct or nacional interesado en pr o-

t eger sus derechos de propiedad industri a l en e l extranjero, s olicite 

asesoría jurídica para recibir c onsejo s y asistencia respect o a l os ~ 

ceJi~i entos espe cífic os que haya n de seguirse en l os ~a ís es donde desre 

realizar nego ci os. 

ResJecto al tema l/ la may oría de l o s esta cos de l mundo cuen 

tan c on l egislaci6n s obre }atentes, a1n l a s naciones que se indepen di

z a r on desp ués de la Segunda Guerra Mundia l. Entre l os po c os países qE 

n o l a ?oseen se encuentran: Tailandia, Et i o¿ í a , Arabia Saudita y Sudán. 

En l os 11timo s añ o s muchas nacione s, especialmente en Euro-

pa , tienden a uniformar sus legislaciones s obre patentes . Los puebl os 

es cand inavos , ~or ejemplo, cuent an c on l eyes i cénticas, p r oyectando iE 

clusi ve adopta r un sisteMa de "patente nór cl ina" , ~ecl iante la cual un 

interesado podría obtener l a pro t ecc i ón de sus p atentes e n t odos los 

pa íses depos itando una sola s o licitud en cual ~uiera de ellas . Francia, 

A l (~mania y Ho landa han establecido un ] r oc ec1 i mient o de "examen diferi-

do", de acuerdo c on e l cua l el solicit a nte, ce s 1J ués de c ons i gnar el p~ 

dido, ob tiene de la oficina de patentes un perí odo de gr3ci a para ae c~ 

dir si le parece ~ ue v a le la pena sufragar l os gasto s de un examen. 

Con l a a dhesión de la Unión Soviética a l Conveni o de l a Unión de París, 

t od a Europa Oriental, con excepción d e Albania J s on miembros y poseen 

leyes que corresponden a las c ispos ici ones d e d icho c onvenio en cuanto 

a n ormas mínimas de protecci6n. 

l./ "Nuevos He rca do s" No. 9, Septiembre 197 0 . 
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En lo ~ue se refiere a l a s c a r nct e rísticRs más notables de 

l as a ctua l es l eyes sobr e ) atentes, aún hay muchas v a ri a ci ones en r e la

ción c on asunt os c omo la exce ~ ci ón de ' lat entibilicad (es ue cir, paten

t e s sólo par s } r oces o s de f a bricaci ón de med icinas y alimentos , no pa

r a l os ? r oduct os miscos o par a ambos); pro ce~ imient o s de examen y opo 

s ici ón (a veces n o ha y); dura ci ón de las ~a t ent e s ( de cinco hasta v e in 

t e eños , de s Je la f e cha de de pó sE o o d e r egi s tro de la patente); y l a 

licencia obligatori a (inme di a t amente o c on un ?e rí odo d e gr ac i a de uno 

a cinc o años). 

e) Embalado l/ 

Habrá de ser de interés para t odo e x portador naci onal, entr~ 

gar su pr oducto a l importado r en buena s c on d ici on es , ya ~ue las recla

nac i on e s al s eguro o c ontra l o s transportist a s por l o s fuño s o pérd i da s 

de l os artículos tra nsportado s n o c onst i tuye una c om)ensac ión ~ara l a 

satisfa cción de l cliente extranjero . 

Ante t odo e l ex)orta do r d ebe ex amina r, e n la mayor medida P2 

sible , qué pelig r o s c orrerá hasta s u ent r ega a l c onsignata ri o l a me r

c ancía ~ue ex~orta . Esto s pe lig r o s c onsist e n en l os dañ os más o menos 

visibles, del a g ua (lluvia, c ondensación, a gu a de ma r ) , r o tura , hurt o 

y f a lt a de ent r ega, que suelen p r oducirse en el curs o de l trans,orte. 

La canera de pro teger el p r ofuct o e s med iant e e l emba laje ,~ 

ten di é n dose por éste, t odo el ma teri a l utilizado ,ar a salvae u a r dar la 

ex~edici ón n o tra tán do se s o lamente de la cubierta exteri or, sino tam

bién ~ue c omprende el almoha dillado y l a sujeción inte ri or, la traba-

l / Embalajes de Exp ortn ción - L.J.Switz. 
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zón del contenid o y su ~rotecci ón con tra l a intemperie. 

La ma nipula ci ón de las me rc a ncía s y su enc 8minamient o se re a 

lizan de confo rmidad con l a s instrucc i ones r; ue fi guran en los do cumen

tos de transp ort e y en e l embalaje ex t e ri or ue l o s bult os. De ahí l a 

imp ortancia r:ue nuestro e xport~dor c ono zc a a l guno s c isp osici ones s obre 

marcas de embarque, l as que tienen por fina li dac~ l ogr a r la manipulación 

c orrecta del c a r gament o , el almacenamient o e i dentificnción a decuado s 

de l a s mercanc í as durant e e l vi a je y l a entrega c orrecta a l de stinata-

rio . 

guiente: 

Las marC2S de embar~ue pue den cl a sificQrs e de la manera si-

- Da t os esenciales: ~ue h a n de fi gurar en la parte exterior 

de l e mbalaje y en l os do cumentos de trans¿ orte, de ordina

ri o en un recuerdo , t a les c omo el nombre de l des tinatari o 

y su dirección, del d es?acha ~or y su d irección y las marcas 

de embarque. 

- Datos secundari Js: t a les c omo e l ¿e s o (brut o y net o ), las 

medi da s, el n ombre del buque, e l ~uert o o estación de e~ 

que y de destino , y el ori g en de l a s me rcancías. 

- Datos c omerciales: tales c omo el contenido de l os bultos, 

la calidad de l a s mercancías, el n~mero de l c ontrato, le

mas publicit a ri os , etc. 

- Instrucci ones de manipulac i ón : destinada s a facilitar el 

manej o de l as merc ancías, t a les c omo l a indicaci6n del cen 

tro de gravedad, adver t enc i as De ~iante la utilización de 

signos o pa l a bras, como "infla mable", "vidri o" ,. "est o para 

-
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f) Transporte 
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El p r oblema final de nuestro e xp ort a d or dentro de t OGas l as 

actividades que exi g e rea liza r l a exp ort a ción, es e l transporte de sus 

product os hacia el pa ís imp ortad or. 

En el c a s o de El S ~lvador y dem6 s p a í ses centr oame ricanos,~! 

r o impuls a r e n may or me d i 1ú e l f onent o de sus e xp ortac i on e s deben mov~ 

liz a r l a c a r ga de c omerci o exteri or en barc os p r op i os, inversi 6n que 

sería muy f ac tible con la c o -parti c i~ Q ci ón de capitales del área . 

En e se cas J , Améric a Central, en vez de orientar y c oor dina r 

es fuerz os exclusivamen t e par a l ogr a r nejur es servici o s marítimos a más 

baj os costos, debe r 6 inte r e s a rs e en f o r ma sistemática p or obtener su 

p r op i a fl o t a mercante, l a qu e perni t iría un efect o f a v or ab l e s obr e l a s 

r e spectiva s ba l anz a s de pago de l J S )a í ses p a rticipantes , específi ca

mente en el rubr o tra nsp ort es . 

Como un d a t o s obre l a f nctibili uad de esta inve rsión s e incJu 

ye q u e aproxi madamente el 90% ae l a ca r ga t o t al centr oamericana se mo

vil iz a p or vía marítima. 
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CONCLUSIONE S 

1 El de s a rrol l o e conómic o de El Salvador, se encuent r a íntimamente ~ 

gad o a su c omerci o e xteri or. Una va r i a ción en l a deman da externa 

de sus product o s de e x portaci ón , i mJl ic D e fect o s direct os s obre l a 

activicad ec on ómic a en s u c onjunt o , ya ~ue, el ingres o generad o por 

sus exp orta ci ones, constituye el me di o bá s ico par a hacer frente a 

las importaci ones ce insuma s necesar i os pa r a c omplementar l a pr o

ducci ón; maquinari a y eQuip o , para cubrir l os re queri mient os de b~ 

nes de cap ital y bienes y servici o s ~a ra l a diversificación del 

c onsumo nac i on a l. 

2 - La s itua ción del país, en es e sentido , n o es muy a l e nt a dora. El 

c om~ortami ent o de su c omerci o ex t e ri or, durante l os últimos diez 

años ha ? res entad o , e n términ os gener a l es , una t endenci a desfavor~ 

b le con ~~ t on o persistente. Una de l as causa s de esa tendencia 

ha sid o e l desigual crecimient o de l os v a l or es percibido s p or nue~ 

tros v o lúmenes exp ortado s en c omparaci ón a l os val or e s pagados p or 

l os v o lúme nes importado s. 

3 - De acuerdo a la gene ración de divis as p or grupos de bienes, l os ~ 

duet o s tradiciona les de exp ort a ci ón ha n pr o curado al país los may~ 

res ingresos, l o q ue viene a indicar l a escasa participación del 

sect or industria l en l a activi dad exp ort ad or a . 

4 - Los obstácul o s que han venido afect an do nue stras exp ortac i ones se 

l ocalizan, por una parte, en l a fis on omí a estructural de l a econ o

mí a : limit a ci ones básicas de infrae structura, limita ción en l a téc 
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nica; y escasez de ma n o d e obra c a lificada , as i c om~ l a carencia 

de i nstrumen t o s ce índole inst i tuci ona l ~ue haya n ~ ermi ti co a l a 

política c omerci a l desarro llars e ace cua J sm ente; p or o tra parte , la 

pre Renci a d e obstácul os ext e r n u s que ~ rovicB8n de l os efecto s de ill 

ap licación de ~ o líticas a dop t a'a s p0r c tro s ps ís es , espe ci a lmente 

p or l as naci ones mns de p0rr olla das , ~ue limit an o impi den l a pene 

t r ac ión de nue stro s p r Oduct os manufactur ad os , en sue r espectivo s 

mercad os . 

J - . Faro v enc e r l o s obstáculo s int e rn os y ex t e rno s ~ue fr e nan nuestr o 

come rci o ext e ri or, El Salva dor debe orientar a decua damente l os ob 

j etiv os de su política c omercial ya que la p~lítica tradic i onal, ffi 

par a es t a épo ca, c omp l e t a mente ine ficaz. 

~ - En esa sent i do, e l Estado ha iniciad o y a algunoo pasos que tienden 

a dive rsificar las exp ort 3ci ones , especialmente a través de prod~ 

~o s mnnufa cturacos, así c omo a propiciar algunas c ondici ones para 

hace r pos i b l e l a penetración a nuevo s me rcado s . 

7 - En e l Comerci o Internaci inal moderno se advi ¿rt e l a n e cesida d de 

v e nd e r a l crédito . La riva li dad de nuestro exp ortad or n o se enc o~ 

tra rá ya s o lamente en l os ¿ reci os, l a c a lidad y puntuali dad en la 

entrega , sino t8mb ién en l a duraci ón del crédit o pedi do por el miro 

t8 i mportador, l o que entraña una serie de ri esgos . Lo anterior 

i nd ica l a necesi dad ue crear un or ganismo e specializado que asegu 

re a l e xp ortador c ontra e l riesgo de la f a lta de pa go . 

S - En e l campo de la selección del p r oduct o y análisis del mercad o rel 

país importad or, es evidente l a c onveniencia de la f ormaci6n prof~ 
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si onal de analistas; esta función bien ~)odría estar a cargo de las 

Facultades de Economía del ~aís. 

9 - En r esumen, la a sistencia a l ex~ortador de oanufacturas ha de ser 

de c ~ rácter integral, es dec ir, que además de p r oporci onar las me

dicas e incentivos n ecesari os , se le d¿be ori entar a decuadamente 

s obre la técnic a de l a ~ ctivi dad expor tador a; s iendo ello ? recisa

mente el ob jet o del pr e sent e trabajo. 



ANEXO No. 1 

LEY DE FOHENTO DE EXPORTüCIONES 

LA ASAMBLEA. LEGISLATIVA DE LA REPUBLIC li DE EL SALVADOR, 

CONS IDERANDO: 

1 - Qu e el i ncremento en l as ex port a c i ones de p r oduct os industri a 
les, a rtesana les y afr o)ecuari o s n o trRdici onales, es un mano 
ndecuad o ¡:J ara el a ~lT ovecharnient o de la C8iJ[lc i dad industria 1 
insto l aGa , pn ra l a ~tiliznci ón de nue stra abundante mano d e 
ob r a , as í c omo Ja r a ) r omov e r may ores ing res os de 0 ivisas qu e 
f ort a lezcan la p osici ón de nue stras reservas inte rnDci onales 
y en consecuencia de la e c on omí a naci onal; 

11 - Q,ue i)a rB el f oment o de l a }r oducci ón des tinoua a me rcado s ex
ternos fuer a de l á re a centroDmericana, es ind is J ensDble que 
se d icten me d idas es)e cia l es 4u e n o le rjudi quen a l os int e r e 
ses fisc 3 1es ni c ontra venga n las u i s~osici ones rel a ci onau2 s 
c on e l -_, r o ceso tl e integr a ci ón ec on ómico centroame rica nD; 

111 - Que es c onveniente ? r oJorci ona r a l ~s em:res as qu e se ac o jan 
a esta Ley, J r ocedimient o s ráp i ~o s en e l ü t Jr gamient o de l os 
benefici o s y sistema s a dministra tivo s Dde cuBNo s de c ontro l lis 
c a l y a ,~uanero ; 

POR TANTO, 

en us o de sus faculta de s c onst ituci on a l es , y B inicia tiva de l 
P r es i den te de la Re ) áblica , ~or medi o de l os Mi n i st r os d e Ec on omí a y 
Ha cienda , 

DECRETA l a sig uiente: 

LEY DE FOMENTO DE EY~ORTACIONES 

TITULO PRIMERO 

DEL 03 JETO Y SUJE TOS DE LA LEY 

CAPITULO UNICO 

Art. 1.- La ~resente Ley ti ene ~or objeto ot or ga r incentivo s 
a los em, r esas e stab lecidas en territ ori o n a ci onal que eXJ orten sus 
p r oduct os a ;aís e s fuera del Me rcado Común Centroamerican o . 

Art. 2 .- Gozarán de l os inc e ntivos a qu e se refi er e el artícu 
l o an t eri or, l as ) erS OnDs n a turales o jurídica s, n ac i onales o extranj! 
~Q S~ cuyas em~resas sean c a lificad3 8 c omo : 
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a) Industrias de e XJ ortQci'n ne t a , e s decir ~ue sean e mp re 
sas indus tria l e s ~ue ex) orten l a t o talidad de su J r oduc 
ci 6n a Ja is es n o s i gnata ri o s del Trntado Gene r a l de Int e 
gr a ci6n Ec on6mica Cen troa me ricana; 

b) Industrias mixta s, es deci r ';.ue sean em-,r e sas industri aJes 
que destinen parte de su p r oducción al Mercado Comdn Cen
troameric a n o y part e ) a r a su exvorta ci ón a pa íses fue ra 
de éste . 

Se califica rán t arnbién en esta cE:teg oríB l a s em-'resas 
~ue o r ganicen J1 pr oducci6n por s u cuenta y riesro bajo 
sisteDas de sul ~ ontra tac i ón; y 

c) Em} resas c omerciales de e xpor t a ci ón , es de cir l as que n o 
siendo ) r oduct oras, ~xporten art í culos flanuf a cturad os , aE 
tesanales , o a gro~ e cua ri os n o tradici onales , ~ue s ean de 
ori g en naci onal o c entroamericano , a ) aíses n o s i gnatarioo 
de l Tr a t ado Gene r al de Integraci 6n Ec on6mica Cent r oameri 
cana. 

TITULO SEGUNDO 

DE LAS INDUSTRI AS DE EXPOHTACION NETA 

CAP ITULO I 

DE LAS EMPRESbS PERTENECIENTES A LAS 
I NDUSTR I AS DE EXPORTACION NETA y 

DE SUS BENEFICIOS 

Art. 3. - C ua l~ui e r )ers ona na tural o jurídica, domiciliada o 
no en la Repdb lica , podrá s ol icita r que su e mp r esa sea calificada c omo 

"indus tria de e xporta ci6n neta", de a cuerdo a l c1 resente Título . 

Art. 4.- Las e mpres a s calificadas c omo industrias de expor
tac i ón neta go zarán de los b enefici os si guient e s: 

a ) Exenci6n total del p a g o de i mp uest os ~ue e ravan l a imp or
tación de maquinaria, e qu i po , r e puestos, a cces ori os , que 
se re quieran para la pr oducción de sus artícul os; 

b) Libre introducci6n a los recin t os fiscales de l as materias 
p rimas, p r oduct os semi e labor ados y envases necesarios pa
r a la producción de qu e se tra te, c onfor me al rég imen ad~ 
nero que l es sea leBalmen te a p licable. Tambi én g oz a r án 
de libre introducci ón l os l ubri cantes necesari os para la 
p r oducción; 
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c) Exención del impues t o sobr e l a Ren t a . Esta exención en el 
caso de socieda de s, se a ~ l i ca rá tanto a la s ociedad pro~ 
taria de la em~resa c omo e los socios ind ividua lment e con 
siderados respect o de las utilidades p rovenientes de l a 
actividad favorecida . Si n emoa r g o , n o s e c oncederá l a 
exención de e ste i m)ue sto cuando dichas em¿r esas o socios, 
estén sujetos en s u país de ori g en a i mpu e stos de tal n a 
turaleza qu e hagan i ne f e ctivo este beneficio ; y 

d) Exenc ión t otal de l os i m¿ ues tos s obr e l os a ctivo s y sobre 
el patrimoni o . 

CAPITULO 11 

PROCEDUUENTO PARA QJ1TENER LOS J ENEFICIOS 

Ar t . 5. - El em, resari o int e resado e n obtene r la calificación 
de su em~res a como industrias de ex~ortación neta , ¿resent a rá su soli
citud a la Dirección de Industria de l Ministeri o de Economía, en formu 
l a ri o espec i al que le ~roveerá dicha Dir ec ción, acompañada de un estu
di o t écnico-e conómico del proyecto. 

Art. 6 . - P a ra ~ ue una persona na tura l o jurídica, no domici
liada en el país, pueda obtener l a califica ción de su em~resa c omo per 
t eneciente a l a s industrias de expor t a ci ón neta , debe rá tene r en El -
Sa lvador, un r ep resentante capaz de adquirir los de r e cho s y contraer 
l as obligaci on e s que surjan del funcionamient o de l a empres a . 

Art. 7. - Admitida l a solicitud la Direcci6n de Industri a oi
r á l a op inión de la Comisión Asesora Na ciona l, c on base en l a cual emi 
t irá su dictamen y someterá el exp ediente a l conocimiento del Ministro 
de Economía, quien a su vez solicita rá la op inión del Ministro de Ha 
ci enda e n mate ria fiscal. 

Art . 8.- La calificaci ón de "indus tria de exportación neta" , 
se oto r gará a cada empresa medi a nte a cuerdo del Poder Ejecutivo en los 
Ram os de Economía y de Hacienda, que deberá contener: 

a) Indicaci6n de la solicitud que se resuelve , con seña larrrien 
to de la fecha de su p res ent a ción, las generales del bene 
ficiario y de su mandatario o r e9res entante legal, en su 
c a so; 

b) Evaluación sucinta del estudi o técnico-económico ~resenta 
do ; 

c) Calificación de la emJ resa c omo industri a de exportación 
neta; 
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d) Señalamiento pormenoriza d o y concreto de los beneficios 
que se otorgan y pla z o de duración; 

e) La oblig a ci6n del beneficiario de comuni c a r al Ministe
rio de Economía, dentr o de los treinta d í a s siguientes a 
la fecha de su ocurren cia, las modificaciones en los pl~ 

nes y proyectos i nici a l es 1ue hub i e re re a lizado; 

f) La oblig aci6n del beneficiari o d e ~ro porcionar a las au
toridades com~etentes, cuantos da tos e informes le soli 
citen para efectos de control, y de J ermitir la comproba
ción de éstos ( land o dichas autoridades lo estimen conve
niente; 

g) La obligación da ~ficíari o de llevar y anotar las opera
ciones de la empresa en libros y r egistros específicos 
Que estarán sujeto s a inspección de parte del Ministerio 
de Economí a y de las autorid a des fiscales, así como la de 
informar deta lladament e sobre el uso y destino de los ar
tículos que i mporte al am~aro de esta Ley; 

h) La correspondiente declarator i a de recinto fiscal; e 

i) La s demá s obl i gaciones ~ue se estimen convenientes . 

CAPITULO 111 

DEL REGH1EN ADUANERO APLIC A:JLE A LAS 
INDUSTRIAS DE EXPORTJ\CI ON NETA 

Art . 9.- Las em0resas calificadas como industrias de exporta 
c~on neta funcionarán en ~ec tntos fiscales y los artículos que produz~ 
c a n no podrán internarse en '1 territorio nacional, para ser objeto de 
c ontratación mercanti l, salvo previa lic encia del Ministeri o de Hacien 
da c on op inión favorable del Ministe ri o de Economía y del pago de los
gr a vámenes a la importación correspondiente. 

Art . 10 .- Las em? resas que hayan obtenido los beneficios que 
e s table ce el present e Título deberán realizar las importaciones a que 
s e refiere el literal a) del artículo 4 , mediante licencia previ a apr~ 
bada por los Ministerios de Economía y de Hacienda . Por medio de tal 
licencia, dichas Secretarí as controlarán que los artículos que se pre
tende importar sean exclusivamente necesarios para la fabricac i ón de 
sus mercancías. 

La licencia p r evia debi damente aprobada , será necesaria antes 
de cualquier re gistro aduanero . 

Art. 11 .- La introducción a recintos fiscales de las materias 
pri mas , productos semielaborados, envases y lubricantes, por las empr~ 
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s a s calificaoas como industrias de exp orta ción neta, se hará bajo el 
rég imen aduanero de ~ólizas de permanencia a plazo . 

Art. 12.- El plazo para la ~ermanencia de mercancías interna 
ca s a los recintos fiscales será de un a ñ o, contado a nartir de la fe: 
cha de su re gistro aduanero . A solicitud previa del interesado, el Mi 
nist e rio de Hacienda podrá prorrogar el p l a z o las veces que fuere ne: 
ces a ri o y por el tiempo que l o juzgue conveni e nte . 

Art. 13.- Se p r ohibe l a ena jenación a título oneroso o gra
tuito de la ma q uinaria, e ~uipo, repuestos y e. ccesorios que se hayan im 
portado al am ) aro de esta Lly o cambi a r el destino de los mismos, a me 
nos que se hag a con las fOImalidades y re q uisitos que establece la le 
gislación sobre fran Guicia aduanera. 

Sin embarg o, previa autorización del Ministerio de Hacienda, 
se podrá enajenar dichas merc ancía s sin que d e ban cubrirse los impues
t os no percibidos por razón de fra n quici a , cua ndo la enajenación esté 
destina da a la reexportación fuera del área centroamericana de libre 
c omercio o cuando el adquirente go c e de la f a cultad de importar los 
mismos articulos en i g ua ldad de c ondi c i nes . 

Art. 14 .- La s empresas c a lificada s CODO industrias de expor
tación neta que introduzcan a los recin to s fisc a les materias primas , 
productos semielabora dos , enva ses y lubricante s, a mparándose en los be 
nefic i os de esta Ley , no podrán ena j en a r dichos a rtículos o cambiar 
el destino de los mismos . 

No obstant e , p revia au t oriz a ción del Mi n ist e rio de Hacienda, 
podrán enajenar dichas mercancía s, cua n do la en a j e na ción esté destina
da a la exportaci6n fuera del áre a centroa me ricana de libre comercio o 
cuando el ad~uirente g oce de la f~ culta d de introducir los Jmismos ar 
tícul os en i g ualdad de condicione s . 

Para la disponibi : idad de los res i duos de fabri c ación será 
ne cesa rio t a mbién la menciona da autorización . 

Art. 15.- Para responder por el incumplimiento de las oblig~ 
c i one s que impone la present e Ley, y demás leyes aduaneras vig entes , 
t oda empresa calificada como industria de exporta ción neta deberá ren
dir c a ución de monto razon able a f a vor del Fisco la cual será fijada 
por el P oder Ejecutivo en el Ramo de Haciend a . 

La cauc i ón a q ue se refi e re el inciso anteri or, puede ser: 

a) Depósito de dinero; 

b ) Depósito de letras, bonos del Estado~ c'dulas hipotecarias 
o de cualesquiera otros títul o s garantizados por el Esta
d o o Instituciones banc a ri a s nacionales, cuya eficacia pa 
ra estos efectos haya sido reconocida expresamente por le 
yes especiales; 
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c) {i~oteca de bienes del intere sad 

d) Fi a nza hip otecéria j y 

e) Fianza bancaria . 

CfP ITULO I V 

DEL REnlMEN CAMDI ARI O 

Art. 16.- Las empre s a s calificada s como industrias de exporta 
ción n e ta p e rtenecientes a p e rsonas n a turcR e s o jurídicas no domicilia-
da s e n la República, gozarán del derecho a l a libre remisión de mone da 
extranj era de los fondos provenientes de las vent a s de sus p roductos 
fuera de l área centroamerica n a . ~ simis~o , ¿od r á n remitir el producto 
de l a s ventas en el país de bienes de ca ~ it a l y ma teri a s primas , ciñén 
dose a l o s re ~uisitos contemplados en lo s a rtículo s 13 y 14. 

Art . 17.- El Depart a mento de Control de Cambios del Banco Qm 

tra l de Reserva de El Sa lvador, a utorizará a so licitud de las em~resa s 
a que se refiere el artículo anteri or, l a ap ertura de una IICuenta Espe 
cia l", de uso irrestricto, en moneda extranjera , en cua l~uiera de l o s 
~ancos locales, la cual sólo podrá acredita rse c on fondos provenientes 
de l ext e ri or. 

Art . 18.- El ~anco Central de Res e rva d e El Salvador dictará 
l a s regulaciones cambiarias preferenci n l e s en cuanto a plazos para el 
pa g o de importaciones o internación de todos los bi e nes de capital y 
demás mercancías neceserios para la insta lación, opera ción y am) lia
ción de las p lantasde las empresas c a lificada s como industrias de ex
portación neta , cu ando éstas ¿ ertene zc a n a p ersonas n a tura les o jurí
dicas domiciliadas en el paí E . 

Art. 19.- Las empresas mencionadas en el artículo ant erior, 
están obliga das a vender al sistema bancari o naci onal las divisas pro
venientes de sus exportaciones o reexporta ciones. Cuando celebren co~ 
tratos especiales de suministro , deberán inscribirlos e n el Departame~ 
t o de Control de Cambios del Banco Central de Reserva de El Salvad or. 

Art. 20 .- Las empresas calificadas como industrias de exp or
t a ción neta p ertenecientes a personas naturcRes o jurídicas domicilia
da s en la República, ~ue operen con capital extra njero registrado en 
el Minist e rio de Economía tendrán derecho a la libre remisión, en mane 
da extranje r a de las utilida des netas distribuida s y de fondos prove 
ni ent e s de la l i quidación de inversiones de dicho cap ital . 
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TITULO TERCERO 

DE LAS I NDUSTR I ll S NI XTAS 

CAP ITULO 1 

DE LA CALI FI CACI ON 

Art. 21.- La persona int e r esada en obt ener ¿ ara su empresa m 
c a lificación de "industria mixt a ", de be r :} pr es ent a r a l a Dirección de 
Industria del Ministeri o de Economía una s olicitud en f ormulario espe
cia l que le prove erá dicha ~ irección. 

Art. 22 .- Admitida l a solicitud , la Dire cción de Industri a 
oirá la op inión de la Comisión Asesora Na cional, con ba se en la cual 
emitirá su dict a men y s ometerá e l exp edi ente al con ocimiento d e l Minis 
tr o d e Ec onomía, quien a su vez, s o licita r á l a opinión de l Ministro de 
Ha cienda, en materi a fisc a l. 

Art. 23. - La c alif icación de "industria mixta" se otorga rá a 
l a s empresas me diante acuerdo del Poder Ejecutivo en l o s Ramos de Eco 
n omí a y d e Ha cienda , que deberá cont ener: 

a) Indicaci6n de l a solicitud qu e s e resuelve, con seña l a 
miento de la fecha de su present a ción, l a s g enerales del 
beneficiario y de su man dat a ri o o rep r e sentante legal , en 
su caso; 

b) La autoriza ción para qu e se c once dan las devoluc i ones de 
los gravámenes corres p on~ient e s sobre los a rtículos a ex
portarse, o que se exp orta rán conf orme modificac i ones de 
las list a s de a rtículos a exp ortarse, según los términos 
de esta Ley; 

c) La relación cuantita tiva de l a s mat e rias primas, produc
tos semielabora dos y enva ses incorp orado s a los productos 
a exporta rse, para los efectos del c á lculo de los gravám~ 
nes a devolver; 

d) El trat a mient o , destino o uso ~ue se deberá dar a l o s sub 
p roductos y de sp e r dici os; y 

e) Los demás re quisit os y c ondici ones ~ ue se consideren con
venientes. 

Art. 24.- Las emp resas qu e c on posterioridad a su calificaci6n 
de Industri a s Mi xtas deseen am')liar l a lista de los artículos de expor 
t a ción, presentarán al Ministe;io de Ec on omía una s o licitud que conteñ 
ga, para c ada producto, l os si gui ent e s r equi s itos: 
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o) Nombr e o razón soci al; 

b) Nombre , Clasificación arancel Dria y especificaciones de los 
productos que se van a exportar; 

c) Nombre , clasificación arancelaria y especi ficaciones de 
las materi as prima s, producto s semielaborados y envases a 
ser empleados en la el abor ación del art ículo o artículos 
que serán objeto de export a ci6nj 

d) Información que permita determinar la relación cuantitati 
va que guarda ~2da una de las ma terias primas , productos 
semielaborados y envases con el artículo terminado a ex
portarse . Esta información incluirá, cuando proceda, los 
datos sobre subproductos, desperdicios y mermas; y 

e) Natura leza y uso o destino de los subproduct os y, en su 
c a so , de l~s desperdicios . 

Verificada la anterior informaci5n, el Mi nisterio de Econo
mía emitirn res 01ución aument and~ l a lista orig inal de los pr oductos a 
exportarse. 

CAP IT ULO 11 

DE LA DEVOLUC ION DE H'lPUE STOS 

Art. 25.- La pe rsona n a tural o jurídica domicil iada en la Re 
públ ica, propieta ria de una empr e sa califi c a da como "industria mixta"
de conformidad con el a rtículo 2, literal b) y a rtícul o 23, de esta 
Ley, tendrá derecho a la devolución de los impuestos pagados por la im 
portación de materi a s ~rima , productos semiela bo r ados y envases utilI 
zados en la fabricación de _roductos que hayan sido exportados a países 
no si gnatarios del Tratado General de Integ ración Económica Centroame
ricana. 

No estarán com~rendidas en l a devolución las tasas, multas y 
demás car gos apl ic ables por servicios específicos ya sean nacionales o 
munic i pales . 

Art . 26 .- La devolución de dich os impuest o s constituye una 
oblig ac i 6n del Estado ~ue se gene r a por el mismo h e cho de la exporta
ción y que se determina rá con base a las relaciones porcentuales de los 
i mpuestos pae ados por las materias primas , productos semielaborados y 
envases inc orp~rados a los productos terminados exp ortados. 

Art . 27.- La devolución de impuesto s procederá cuando laa ma 
terias primas , productos semielaborados y envases empleados en el pro
ducto terminado , hayan sido i ntroducidos al país dentro de los doce me 
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ses anteriores a l a f e cha de su exportac ión, salv o qu e el interesado 
justifi~ue con r azones a tendibl es l a p rórroga de d icho período . 

Art. 28 ,- La devoluci6n de los i mpuestos a l a s empresas cali 
ficadas, procederá: 

a) Cuando se compruebe medi ante l ~ c orrespond iente póliza que 
e l product o final ha s i do exp ortado a país es no miembros 
del Trat ado Gen era l de IntEgración Económica Centroameri
c ana ; 

b) Cuando en la p ' liz a de importa ción de las ma t eria s p rimas, 
productos semi e l abo r ado s y envases s e haya decla r ado la 
intención de solicit a r e l r e i n t e g r o d e l os i mp uestos r es 
pe ctivos; 

c) Cuando las materi a s primas , produc to s semielabor ados y en 
vase s sobre cuyos derechos aduane r os se p i de l a devolu
ción fueron i mportado s d irectamente por e l productor de 
l os a rtículo s exportados y qu e haya ¿aga do l os c orresp on 
dientes impuestos ; 

d) Cuand o la i m?ortación de las mercancía s se haya efectuado 
en e l pe ríodo a qu e s e r efi 8r e el a rtícul o anterior. 

Art. 29 .-- Para c ada ~ago por l a devolución de i mpuestos debe 
rá p r esentarse a l Ministerio de Ha ci enda , a más t arda r tre s meses de s
pués de e f e ctua da l a exportación, s o licitud que c ontendrá : 

a) Nombre o r a zón social de l solicitante; 

b) N~mero y fecha del acuerdo de l o s Ministerio s de Economí a 
y de Ua ci enda , c onc edi endo l a c a lifica ción; 

c) Copia de la Pó~iza de Exportación, Conocimiento de Embar
que, Factura Comerci a l y Carta de Aceptación del p r oducto 
por parte del i mporta dor ; 

d) Nombre, canti da d (número de uni dade s), espe cificaciones , 
clasificación a r anc e l a ria y valor F03 en moneda naci onal, 
de l a rtículo e xp ortado; y 

e) Cá lculo de t a lla do y monto total de los i mp uest o s cuya de 
voluci ón se p i de . 

Art. 30 . - Examinada l a s olicitud , el Ministeri o de Ha ci e nda 
emitirá l a r eso lución corre s p ondi ent e , recono ciendo l a leg itimidad de 
l a obliga ción y or denand o se emita el correspondiente mandamiento de 
finitivo de pago . El Mini s t e ri o de Ha ci enda debe rá establecer sistemas 
especiales que p ermitan la emisión de certificado s p or las obligaci ones 
del Fisco cuyo pago definitivo se haya ordenado ; dichos certificados 
serán r ecibidos en pago de impuestos de i mportaci ón y podrán ser endo 
s ado s a favor de terceras ) ersonas p ara l os mismos efectos . 
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TI TULO CUARTO 

DE LAS Er1PRESAS Cm'1ERCIALES :CE EXPORTACION 

CAPITULO maco 

Ar t . 31.- Las empr e sas c ome r ciales de exp ortación menci onadm 
en el lit e ral c) del a rtículo 2 de esta Ley, pod rán operar dentro de 
l a s moda lidades siguientes: 

a) Comprando a rtí c1110 s ya p r oduc i dos po r empresas c a li fica
das como indus l ~ia s mixta s , en cuyo c a so podr á n gesti on a r 
y cobra r c onf orme al trámit e estab le cido en l os artícul o s 
28 , 29 y 30 de esta Ley, l a devo l uci ón de l os impues tos a 
que t ienen derecho l as em~ resas vendedor a s r e c a í dos s obre 
la i mpor t ación de las ma t e ria s J rimas , p roductos semi e la
borados y e nva ses, incor ¿or ado s en l o s a rtículos v endi dos ; 
y 

b) Comprando a rtícul os manufa cturado s a rtesa nales o agr ope 
cuari os no tra dicional es , de ori g en n a ci onal, pa r a su ex
portación fue r a del á r ea centroa mericana de libre comer
ci o . 

Art. 32 .- Las empresa s a ~ue s e r e fi ere e l a rtículo anteri or, 
go zarán de l a exención de l i mpuesto s obre l a r enta en l o que se refie 
r e a las ut i l i dade s netas qu e r esulten de l as ope r ac i ones de exp orta 
ción . Esta exenc i ón en e l caso de soci edade s , se ap lica rá tanto a l a 
s ocie dad p r opietari a de l a em )r esa , c o mo a los soc i o s individualmen te 
c ons i derado s . Sin e mb a r go , no se conc ederá l a exención de e ste impues 
to cu a n d o d icha em~) r esa o s o cios e stén suj e t o s e n su país de origen a
i mpuest Js de la mi sma natura leza que hagan infectivo este benef i c i o . 

Art. 33 .- La calif l caci ón de empr esas comercia les de exp orta 
Clon s e o to r gará med i ante a c~erdo del Pode r E jecutivo en l os Ramos de
Economí a y de Ha cienda , sigu i éndo se l o~ trámites y re quisitos apl ica 
b l e s, s eña la dos en l os a rtícul os 21, 22 Y 23 je esta Ley. 

Art. 34.-· P or medio de acue r do de l Poder Ejecutivo en l os Ra 
ma s de Economí a y de Agricultura y Ganader í a, se dete r minará la lista 
de los ~ roduct o s agrope cua rios n o tradici ona l es a que se hace ref eren
cia en el a rtículo 31, literal b). Dicha li sta podrá ampliarse o re du 
cirse se gún c onvenga a l os intereses ec onómic os de l país. 
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TITULO , Un~TO 

DISPOSICIO}lliS GENERALES 

CAPITULO 1 

DE LA CADUCI DAD Y SANCIONES 

Art . 35.- El Ministeri o ae Economía dicta rá res oluci6n decla 
r ando terminada la c onc es ión a cua l qui e r a de l as empresas c a lificadas
de conformida d c ) n esta Ley, cuando t a l em~resa faltare al cump limi en
t o de l a s obligac i ones que e fueron impuest a s en el acuerdo resp e cti
v o , 1) se ne ga re a prop orci ouar l os informes o datos que l e r equiera 
cua lquier autoridad c ompe t en t e . 

La resJlución c0rrespondiente se notific a rá a l int e resa do 
quien pOdr á interponer, dent r o de l os ocho d í a s hábiles sig uientes al 
de la n otificación r espectiva, recur s o de r evi s ión ante el mismo Mi n is 
t eri o , qui en l o r eso lverá de ntro de l os qu ince d í as pos teri or es al de
su int e r po sición . 

Rabiendo r e c a í do res o luci6n firme que dec lare termina da l a 
c once si ón, el Poder Ejecutivo en l os Ramos de Economí a y de Hac ienda 
emitirá el acue r do corresp ondiente y l o c omunic a rá a la Corte de Cuen 
t a s de l a Re~ública . 

Si de l a s infra cci ones come tida s po r la em? resa , resulta ren 
de litos o f a ltas, las autoridades cJrrespJndientes determina rán l a r es 
p ons abilidad de l os infra ctore s , de c onformi da d a la Ley . 

Art . 36. - Si e l Minist e ri o de Ec onomí a juzga re que la infrac 
Clan c ome ti ca por una emp r esa , no amerit e. l a caducidad de l os b enefi -
ciJs , poc rá impon e r a l os r esp onsables una multa que oscilará entre 
CIEN y CINCO MIL COLONES , s gún la gr a v edad de la infracción . 

La multa a qu e a lude e l inciso anterior l a impondrá el Minis 
ter i J de Economía siGuiend o el proc ed i miento gub e rna tivo . La c e rtifi
c a ci6n de l a sentencia definitiva tendrá fuerza ejecutiva , deb iend o r~ 
mitir se a l Fisca l Genera l de Ha ci enda par a que ha ga efectiva la multa 
c onf or me l o s p rocedimi entos comune s , si dentro de l o s tres días s igui~ 
tes a l a n otificación n o fue r e v oluntariamente pa gada por el infractor . 

Art . 37 . - El Poder Ejecutivo e n l os Ramos de Ec onomía y de 
Ia ci enda , emitirá l o s r eglamentos que sean ne cesarios par a el func i o 
namiento de e sta Ley . 

Los reg l amentos int er nos, as í como las órdenes, disposicio
nes e instructivo s n e cesari os pa r a e l funci onam i ento de l os recintos 
fiscal e s, serán emiti do s por e l Ministerio de Hacienda . 

Los c ostos direc tos de cont rol aduane r o y fiscal en los re
cintos fisc a les serán sufragado s por l as emp r esas qu e se establezcan 
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en el l os en t ont o g ocen de l o s beneficio s c onc ed i dos por es t a Ley . 

Ar t . 38 .- Los beneficios a que se r e fi e re es t a Ley , se conce 
de rán por un pe ríodo de diez años contados a )artir de la f e cha de l a 
publicac i ón en el Di a ri o Ofici al del acuerdo r espe ctivo . 

CAP ITULO 11 

DISPOS ICION TRANS ITORIA Y VIGENCIA DE LA LEY 

Art . 39 . - Las empr e sas que a ctua lmente ope r a n de conformi dad 
a l a rtícul o 1 3- A (adiciona do) de l a Ley de Fomento Industrial o baj o cl 
rég imen de r ec i n tos fiscales y _ue confor me a esta Ley , fue r e n califi
cados como i ndus trias mixtas c ont inuarán ope r ando en l a forma autoriz~ 
da por un p l azo de seis meses , contados 8 partir de l a fecha de vigen
c i a de es ta Ley , pe ríodo durant e el cua l debe r án a justar su c ondici6n 
a las r egulaci ones establecidas en esta Ley . 

Ar t . 40 . - El p re sente Dec r eto en tra r á en vi gencia treinta 
d í a s despué s de su publicación en el Di a ri o Oficial . 

DADO EN EL SALON DE SES IONE S DE LA ASAMB LEA LEGI SLATIVA; PA
LACIO NAC I ONAL : San Salvador, a l os tres d í as del mes de noviembre de 
mil novecientos s etent a . 
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FINANCIAMI ENTO DE EXPORT~·>.CIONES 

Li neamiento s gen e r a les para la util i zación de la línea de eré 
dito autorizada por l a Junt a Direct i va del Danc o . 

l . INSTITUCIONES I NTERNEDI1\RI AS : 

Banco AEríco l a Comercial de El Sa l vacor 
Banc o Cap it a lizado r 
Banco de Crédito Popular 
Ba n co de Comercio de El Sa lvado r 
naneo Hi p otecari o de El Salvad or 
l a nc o de Londres y Montrea l 
Da nc o Sa lvado re ño 
Fir st Na ti onal City Bank 
Instituto Sa lvadoreñ o de Foment o Industria l 
F ina nciera de Desarro l1 0 e Inversi6n , S . A. 

2 . CALIFICACION DE LAS FIRMAS OBJETO DE ~STE FI NANCIAMIENTO : 

P r eviamente a l a utili zaci6n de esta s facilidades de crédit o , l as 
Instituci ones Fina nci e r as intermed i a r i a s deb8 r án s omet e r a l a c a li 
fic ac i ón de este Banc o Central, l e s em~resas que ~r e t endan f inan-
c i a r, par a l o c ua l s e rá necesari CJ ~ue prop orci onen l a s i guiente in 
f or mac i ón mínima en re l ~ ci'n a las mismas : 

a ) úl timo Balance Gene r a l y ~alance de Compr vb ac i 6n reciente; 

b) último Estado de Gananc i as y Pérdidas; 

e) n ómina de acc i onistas indicando naci on a li dad , cap ital suscrit o 
y :¡:>agado ; 

d) da t o s s obre el financi ami ento d e que están g o z a nd o ac tualmente, 
y a sea de la i nst itución s olicitante ~ de otra s fuentes , indi
c a nd o mont o aut oriz ad o , p l azos , saldos v i g entes , etc .; 

e) personal que o cupa l a empr esa , i ndicand o pe r sonal administra ti
Y O y de p l ant a ; 

f) detalle de l os pr oduct o s que fr abri can , marcas de l os mi smos . 

3. O ER .CION DE REDESC UENT O: 

Pa r a la a cep tación del papel r e laci ona do c on crédit o de exp ortac i~ 
nes c oncedido por las Instituci ones s o licitant es, después de habe r 
sido c a lificadas l a s c orrespondient es firma s exportado r a s, se ob
servará l o s i gui ente : 
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a) l a e xp ortación se debe r eferir a mercader í as manufactura das en 
el pa í s; 

b) e l plazo concedido debe estar aco r de c on l a naturaleza del p r o
ducto de que se tra te, sin excederse de l os stuientes: 

180 días para produc t o s d e c onsumo final (excepto l os de consu
mo duradero) 

270 & 365 días ¿ara bienes de consumo duradero . 

c) en el caso de export~c i ones a un año de p l azo se exigirá amor ti 
zar el 50% del crédit o a l término de l primer semestre; 

d) se aceptarán oper ac i ones concedieas hasta por e l 100% del pre
ci o por mayoreo del artículo expor t ado , excluyéndose o tros car
gos c omo i ntere s es , comisi ones , etc . ; 

e) l a tasa de redescuent o que se a~l ic a para estas op eraciones es 
del 4% anual , las Instituci ones int e rme di ari as ?or su parte de
berán c obrar CGmo máximo el 7% a nua l al exp ortador; 

f) en c ada caso se exi g irá junt2mente c on l a letra librada por el 
Banco o Inst ituci ón financi era D cargo del exportador (documen
t o a r edescont a rse), l a c o rre s~ ondiente l e tra librada por este 
último y a c eptada por el i mportador del exter ior , debiend o acom 
pañar las c opias de l as facturas que c ontengan l os datos refe-
r entes a la expor tac i ón , mención del plaz o c oncedido , f orma de 
pago , medio de transporte , etc . 

En l os casos de exi st ir Contrat os de Venta entre el e xportador 
y e l i mportador , se deberá enviar cop ia del mism o . 

Para exportac i ones e ¡n ~ l a z os de hasta 90 d í as no se exi g irá l a 
l et r a a c a r go de l importador, bastará que se pr esente la evideE 
cia de l a exportac i ón y de habe r concedi do el plazo indicado, 
debiénd ose presentar e l f ormulari o debidamente se llado en un 
p l azo no mayo r de 45 d í as . 

Para exportac i ones mayores de 90 dí as , l o s For mulari os Aduane 
r os deb i damente sellados y l as letras a cargo del importador po 
drán presentarse en un período n o mayo r de 45 d í as . Pa ra estos 
efectos , e l Banc o o Institución intermedi ar i a deberá presentar 
juntamente con la letra librada por e llos , una DEC LARAC ION JURA
DA firmada por e l exp ort a dor_ 

Las l etras a redesc ontarse deberán ser endosadas por la Institu 
ción i ntermedi a ria a f a vor del Danc o Central . La letra a c a r go 
de l i mportador s e rá devue lta por e l Departament o de Crédit o de~ 
pués de s u c orrespondiente r evisi ón y "Tomado Razón" para que 
sea present ada al c obro por los canales y acostumbrados; y 
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g ) El r ede scuent o de l a op e r ac i ón s e e f e ctua r á s obr e l e tra s libra 
da s po r l a i ns tituci ón i nt e r med i a ria , c c e~ ta da s por e l e xp orta 
dor, por l a s u ma e quiva l ent e a l crédit o c once di do a l imp ort a d or 
y c on vencimi ent o n o s u peri or en 30 d í as a l p l a z o ot or ga d o par a 
l a c orre sp ond i ent e c ~ncelac i ón . 

4 . OTRAS DI SP OS I CI ONE S : 

Es entendi do qu e t ~nt o l a s I ns tituc i ones int e r med i a r i a s c omo l os 
exp ort ador e s, s e debe r án c eñi r Q l a s di sposici one s est able ci da s en 
e l Regl a me n t o de l a Ley e Con tro l de Tra n s f e r e nc i a s Int e rna ci ona 
l es , c onf or me a l o di sp u e s t o e n e l C a~ í tul o VII que t r a t a s obr e ~ 
exp or t a c i ones . 
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FI NANC I AMI ENTO DE EXPORTLCI ONES 

LINEA ESPEC I L DE FINANC I ATlIENTO DE pn~ -EXPORTACIONES INDUS TRI ALES 

l . OB J ETO DE LA LI NEA DE CHEDI TO 

El f i nanc i ami e n t o de l cap i t a l de ope r a c i ón necesari o ]ar oel abor ar 
pr oduct os i ndust ri a l es , dest i nados a cum~lir obl i ga c i ones de riva 
das de pedi dos en f irme de impor ta do r es extr2nje r os . Dentro de e s 
t e r ubro se i n cluye l a [,dqui s i ción de nmteri "' s p rimas y de bi e n es
i ntermedi os , pago de f l etes y segu r os de i mp or taci ón , pago de sa 
lar i os y o t r os i nsu mas o c ostos de pr oducc i ón , dest i nados a l a pro 
duc ci ón de biene s de cons u mo dur ade r o y bienes de c aJ i ta l qu e pro~ 
duzcan las empr e s as i ndust r ia l es del pa í s . 

2 . INSTITUC I ONES I NTERMEDIAR I AS 

Todos l os Bancos de l Si stema , i nc l uyendo las sucur sa l e s de banco s 
e xt r anjeros estable ci dos en el pa í s , Inst i tut o Sa l vadoreño de Fo 
men t o I ndustri a l y Fina n c i e r a de Desar ro ll o e Inv ers i ón , S . A. 

3. FUENTE DE RECURSOS 

Los r ecursos ~ue e l Dan c o Centra l de Rese rva desti ne a es t e objeto . 

4 . LI MITE DEL FINANCIAMI ENTO 

Hast a un 70fa de l p r e ci o FOB o 60{0 del pr e ci o CIF de l os p r oduct os 
comprend i dos en ne~i dos en f i rme de i mportadores e x t r an j e r o s . 

5. PLAZOS DEL CREDI TO 

El plaz o s e r á i gu a l al per í odo de p r oducc i ón de l os b i enes, enten
d i do éste c omo e l l ap s o nor ma l mente c ompr e nd i do desde l a a dquisi
c ión de l as ma t e r ias ~rima s y/o bienas i ntermed i os r equeri do s pa r a 
la fab r icac i ón de l a mercancía , hasta e l embarque de ésta , c on un 
máximo de 270 dí as de acuerdo a las f e che s del p edi do y su entrega . 

6 . TASAS DE INTERESE 

Se ap li ca r á el 4% anua l sobre saldos a l as Inst i tuci one s int e r med i a 
rias c ondi c i onad o a que éstas no c obr en mÁs de un 7% sobr e s a l dos -
a l os u s u a ri os . 
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7 . CJ\.1IF I CACION DE LOS SUJ ETOS DE CllEDIT O 

P r eviamente a l a utilización de e stas f ac ilidades de crédito las 
i nst ituci ones int e rme di a ria s debe r án someter, a calific a ci ón del 
Danc o Centra l, l as emp r e s as i ndustria les ~ue pret endan fi nancia r, 
~ara l o cual ser6 necesari o que ) r o~orc i onen l a s i guiente informa 
ción mí nimc en r elac i ón a las mi smas : 

a) últ i mo Balance Gene r al y Ba l ance de Comp robación recient e ; 
b) último Estado de Ganancias y Pérd i das ; 
c ) noml na de a cci onistas, c a p ita l suscrito y ~agado ; 
d) fec ha de fun daci ón de l a em~resa ; 
e) da t os sobr e el financl amiento de que está go zando a ctualmente, 

i nd i cando fuent e s, mont os J p l a z os , sa ldos vi gent e s, e tc . ; 
f) )e r sonal que o cu~a l a em¿resa , indicando ~e rsonal administra ti 

v o y de ¿ l enta; y 
g) detal l e de l os , r oduct os que f abrican y marc as de l os mismos . 

8 . OPERAC ION DE REDESCUENTO 

El re de scuent o se efectuará sobr e l etras librada s ?or l a ins titu
ción int e r med i a ri a y a C80tadas po r e l 9 r oduct or n ac i ona l por la su 
ma e qu iva l ent e al cré dit o conce di do . 

1 0s usuari os de l cré dit o deb e r án c om) r ome t e r se a des tina r l os f on 
dos a l os fines indi cados en la so licitud . 

A l a cancela ci ón de ceda le t r a e l u suari 0 de l cré dit o deberá c om
pr obar ante l a s instituciones f inanc i eras y és t as ante e l Danco CeE 
t ral c on d ocumentos fehac i entes , que se ha efe ctuado la exp orta ción 
de l os p r oduct os elabora o.os , cuyos ~)e(:lido s d i e r on origen a l a oper!! 
ción correspond i ente. 

Efe ctuada , dentro del p l azo es tipul ado , l a exportac i ón de l os pr o 
duct os financi ado s con e l cré c ito de ¿ r e - e xport a ción, és t e se podrá 
c an c e l a r con e l ~ro duct o de l crédit o ~ara f inan ciami e nt o de exp or
t ac i ones . 

Se descalific a rá c omo sujet o de crédit o par a utilizar en lo sucesl 
vo l a línea de pre-exp orta ción, a l a em)resa que no demues tre sati~ 
f a ct ori amente, haber e f e ctuado l a exporta ción de mérito , o l a s ra 
zone s por l a s cua l e s n o se efectuó l a export a ci ón . 
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PINANC I AMIENTO DE EXP ORTf ClONES DE DI ENES DE CAP I TAL Y 
OTROS DE CONSUMO DURADEROS 

Li neam i en t os genera l e s para l a u tiliz a ción de la línee de crédito auto 
~iz ada por l a Junta Directiva de l Banc o . 

l. FUENTES DE LOS RECURSOS 

Pa r a e l ot or gami ent o de ~rédit o s a p l a zo s mayores de un año , el 
3anco Centra l ti ene que recurrir a fuentes ex ternas de financ i a 
mien to , t a l c omo lo es t ab le ce el Art . 76 de su Ley Or gánica , r azón 
Dar la cual estas operac i one s se a tienden con líne a s c ontratadas 
con Bancos del Exteri or. 

2 . INSTITUC I ONES INT F.RMED I AR I AS 

Todos l os Dancos del Sistema , incluye nd o la s sucursa le s de banc os 
ex tran j e r os es t ab leci das en e l pa í s , I NSAF I y Financie r A de Desa 
rrollo e Inversi ón , S . A. 

3 . CALIFI CAC I ON DE LAS FIRM fl.S PAR.,.\ RECI BIR ESTE FINANCIMUENTO 

P r evi ament e a l a utilizac i ón de es t as f a cil i dades de crédito , las 
Instituci ones fina nci e r a s in t erm~d i 2ri 8s debe r án some t e r a l a ca
lifica ción de est e Danco Centra l, l as emJ r e s as qu e pr e tenda n fina~ 
c i a r, pa r a l o cua l s e r á neces a ri o que ~r o~orci onen l a si gui ente in 
formac ión mínima en relación a l as mi smas : 

a) d ltimo Ba lance Gener8 ~ y Da l ance de Compr obación reciente; 

b) último Estado de G3n ancias y Pér didas; 

c) n ómi na de a ccionistas, indicando nac i onalidad , ca?ita l suscrit o 
y })agado ; 

d) datos s obre el financi ami ent o de q ue e st án go zand o a ctualmente, 
y c s ea de l a Instituci ón i nte r med i a ri a s o licitante o de o tras 
fu entes, indic ando monto a ut orizado , p l azos , s a ldo s vig entes, 
e tc . ; 

e ) personal que ocu~a la em J r esa , i nd i cando ?e rs onal admini strati 
v o y de -;:l l a nta; 

f) menci6n de los pro ductos cue f abrican, marcas d e los mismos . 
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4. CARACTERI STIC AS DE 10S CREDITOS FI NANCII D1ES 

a) l a exportación se debe ref erir a bienes manuf acturados en el 
pa ís ; 

b) se aceDtarán oper a ci ones concedidas hasta por e l 9010 del ryr ec i o 
de l a ~ercadería, excluyendo del financ i ami ent o otros cargos co 
~o int e r eses , comisiones, transporte, seguros, etc . ; 

e) la amortización del p rincipal de estos créditos, deberá hacerse 
en cuo t a s i gua les y escalonadas a intervalos no mayores de seis 
meses ; 

d) 1 0 8 p l a z os concediuos deberán estar acordes ton la naturaleza 
de l pr oducto y ajustados a l a vida económica del mismo . 

1 0 s bienes de cap ital ~ ue se ?rodu cen en el pa ís, pueden finan
ciarse ha sta por un p l azo de 3 años , l a lista de dichos bienes 
se encuentra en hnexo No . 1, la cual puede adici onarse con ot r os 
existen t es o q ue e n el futur o se fabriquen . 

Pa r a los otros bienes de c onsumo dur adero com~ rendido s en Anexo 
No . 2 u o tros similares, e l pla zo normal es de un año , no obs
tante con base en el crit e ri o de l a vida económica de l os mis
mos y tomando en cuenta l a s condiciones competitivas que preva
l e zcan en el ~ercado externo a don de se e xporta n, podrá amplia~ 
se hasta 1 8 meses . 

5. TAS AS DE INTr.RES 

Pa r a estas operaci one s se establecen l os s i guientes diferenciales 
en l as tasas de interés: 

a) ~ a f a v or del Banco Central, r especto a l a tas a de interés a 
p licada ¿or el Banco del Ext eri or de donde se obt ienen l os f on
dos . 

b) 2% a favor de las Instituciones int e rme di ari as , res~e ct o a l a 
t asa de redescuento aplicada por este Danco Central . 

Actualmente en el caso de los f on dos disp onibles pr o c edentes dcl 
Bank of Nova Seotia, cuyo interés a nuestro cargo es del 9~ a 
nual, se aplicará a las Instituci ones Intermediarias el 1010 anual , 
para ~ue éstas puede n cobrar a sus clientes hasta el 12% a nua l. 

6 . OPERACION DE REDESCUENTO 

a) El redes cuento de la operación se efectuará s obre letras libra
das por la institución interme diaria, acep tadas por el exporta
dor, por la suma equi valente al crédit o concedido al importador 
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y c on v encimient o n o su~eri or e n 30 dí a s a l p l a z o otor gado pa ra 
l a c orrespondiente cancela ción. 

b) La e xp ort a ción se comprobará pre sen t a n do una c op i a del Formula 
ri o Adu anero debicamente sellada , que a mpa r e l os p r oduct o s ex 
p ortado s a fina nc i arse, y del c ontra t o d e v enta c e lebra d o entre 
el exportado r naci on a l y el importa dor e xtranje r o cua n do l a ven 
t a fu e re a p l a z o mayor de un año . Dichos do cumento s s e rán remI 
ti dos por l a Institución intermedi a ri a a est e Banc o Central, a~ 
c omp a ñado de l a f a ctura c ome rcia l c oinci dent e c on l a e xp ort a ción . 

c ) La compr obación de l a op e r a ción de crédit o y de l plaz o c oncalido 
s e evi den ciarán c on uno o más de l os s i gui entes do cumentos: 

i. Le tra o Aceptación Ne go ciable librad a por e l exportador na 
c i on a l y ac e?tada por el importado r extra nj e r o , emit i da en 
relación a l a operación. 

ii. Const a ncia del Banc o c orrespons a l extranjero d e h a ber reci
bido de la ins titución intermedi a ria y t e n e r e n cartera ) a 
ra su cobro, la Letra o Acep t a ción Ne go ciable qu e haya li
brad o el exporta d or na cion a l a c a r go de l i mport a d or extran
jero , q ue corresponda a l a negocia ci ón fina ncia da . 

d ) Los d ocumentos r eferi d os en l os lit e r a les b ) y c), s e rán devuel 
tos p or nuest r o Depart amento de Cré dit o a l a institución inter
me diaria des pués de s u revisi ón y "Tomad o Ra zón" . 

7. OTRAS DI SP OSICIONES 

Es entend i do ~ue tant o las instituci on e s int e rmedi a rias como los 
exporta dores, se deberán ceñ ir a l a s dis posiciones establecida s en 
el Re g l a mento de la Ley de Contro l de Transfe rencia s Internaciona 
les, c onf orme a lo dispuesto en e l Capítul o VII ~ue trata s obre l~ 
exp ort a c i on e s . 
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BIENES DE CAPITAL QUE SE PRODUCEN EN EL PAI S 

(Exportables) 

ANEXO No. 2 

Apa r a t os e léctrico s y d e g a s para us os i ndu s tr i a les y c omerciales 

Artí cul os de l abr anz a 

Camas par a trailers agríc o l a s e i ndustria l es 

Carro cerías y chasises de v eh ícul os automot o r es p a r a fines comerciales 
y agríc ol a s (manufactur a) 

Casas prefabric a das 

Emba rcac i one s 

Equ i p os de r e friger a ci ón y de a ire acond ici ona do 

E~uipo agrícola e industrial 

Pupitres y o t r o mobiliari o escolar, de madera o de metal 

Herrami entas 

ITi e l e r a s pa r a ne g oc i os 

Im¿ lementos agríc ol a s 

Maquinar i a agríc o l a e industrial 

1·1uebles ce metal pa r a oficinas, estable c i mi ent o s c omerci gles, e tc. 

Remo l ~ues agríc o l as y de carretera 

Tanqu e s pa r a a gu a y otros líquidos y para de ~ ós it o y c onservac i ón de 
t oda cla se de p r oductos 

Tr ac t or es a gríc o l as para ope r ac i ón manua l 

Tr ansformado r es e léctricos pa r a us os industria l es 

Estruc t u r a s me t á lica s. 

BIENES DE CONSUNO DURADERO Q.UE SE PRODUCEN EN EL PAIS 

Ba t e rías de cocina y ot r os ut ensili o s d e a lumi n i o , h i e rr o o a cero , pa 
ra uso doméstico 

Acumuladores e lé c t r ic o s para vehículo s a ut omo t ores 

l\ cutlUladores de o tras clases, de l a r ga dur a c i ón 

Alacenas y mueble s para cocina 

Angulos r anur acos y tabler os de acero y a l umini o 

Apartatos e léctrico s y de ga s p a r a usos domésticos 

Ba ses par a colchones de r esorte s 



Calentador es de agua 

Camas 

10 

Colchones y divanes de muebles o resortes metálicos 

Coc ina s 

ANEXO No . 2 

Rnd i os, radi ol a s, tocadiscos, am¿ lificadores, televisore s, intercomun~ 
c a dores , repro ductores, transmis or es de r ad io, etc . (manufac tura) 

Aparatos de ventilaci6n y a ire acondi c i onad o 

Escaler as de alumini o 

Estufas 

Gab inetes para tocadiscos 

ili e leras ~Dra uso dom'st ico 

Hornos 

Instrumentos musica le s de cuerda 

Lámpa r as e l éctricas y reflectores 

Lanchas 

Lavado r a s de ropa 

Máquina s de coser (manufa ctura) 

Mo tocicletas y bicilcetas (manufactur a) 

Monturas 

Muebles de made r a de toda clase 

Mueb le s de meta l pa ra c ocina s, de s pensas, etc ., ?arB us o s domésticos 

Huebles de ma teriales p lásticos 

Pan tallas 

Refri ge r ador as de gas o eléctri cas pa r a usos domé ticos 

Termos de más de un litro de capacidad 

To l dos de a lumini o u o tro metal 

Trans f or madores eléctricos para u s o doméstico 

Va jillas p l ást icas . 
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LINEA ESPEC I AL DE FINil.NCIMlIENT O DE EXP ORTACIONES DE 
PRODUCTOS NúTUR11 LES NO TRADICIONALES 

Financiar part e del capital de opera c i ón n e ces a ri o ~ara adquirir o maQ 
tener inventarios de productos natur a le s no tra dici onales, destinados 
a la e xp ortación a l os otros paí ses c entroamericanos y demás mercados 
externos. El financiamiento c Oill? r ende ¿arte del valor de c omp r a de l oo 
p roduct os en e l me rcado inttno j y en su oas o , ¿arte del costo de p r o 
ducción para e fectos de futura exp ortación, a sí como l o s gastos inter
n os de transporte, conservación, a lmacenaje y segur o . 

FUEU TE DE REC UR S OS 

El Banco Central de Re s e rva otor gará estos créditos con cargo a la lí
nea de Fomento de Exportaciones, de acuerd o a la demanda efectiva gen~ 
r ada por l os exportadores de l os productos naturales antes indicados. 

I NSTITUCIONES INTERMEDIARIAS 

Todos l os Bancos del Sistema , incluyendo l as Sucursales de Banc o s Ex
tranjeros establecidas en el país, Financiera de Desarrollo e Inver
sión, S . A., Administración de Bienestar Cam~es in o y Federación de Ca 
j as de Crédito. 

SUJETOS DEL FINANCIAMIENTO 

Toda p ersona natural o juríd i c a que demuestre ser pr oduct or o exporta
dor de los siBuientes productos naturales: 

l. Maíz para semill a 
2. Arro z y semilla de arroz 
3. 11aicillo 
4. Frijol 
5. Miel y cera 
6. Especias de t oda clase 
7. Copra y aceite de copra 
8 . Frutas y le gumbres 
9. Bálsamos natura les 

10. Papas 
11. Tortas y h a rinas de semillas de a l godón 
12. Semillas de algodón y de a j onjol í o sésamo 
13. Otros productos naturales no tradicionales, que no apare

cen clasificados anteriormente~ 
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LI MITE DEL FINANCIMlIENTO 

La s instituci on e s intermediarias podr á n c once der cré ditos obs e rva ndo 
l os s i g uientes límit e s: 

a) Ha sta e l 75% del va l or interno de compr a o c os t o s de los pr oduct os 
y demás ga s tos c ontem? lados c omo obje t ivos de l a presente línea de 
cré dit o en c once ~ t o de financi amiento de pr e - e xport a ci6n , y a sea 
que s e tra t e de i n t e r med i a ri os o p r oductor e s exportadores. 

b) Hasta e l 70% del preci o FOB o ha sta el 60% de l preci o CIF de los 
pro duc to s exporta dos, c on bas e e n do cument o s de exporta ción. 

P LAZC MAXI MO DEL CREDITO 

El p l a z o máximo d e l os c r édit o s c onc edido s c on c a r go a e s t a Línea de 
c r édi t o será ha st a de 1 8 0 d í a s. 

T "SA DE I NTERE S 

Se aplica rá e l 4% anua l a las instituciones in t ermed i a ria s, c on dici ona 
do a que ésta s n o c obren más de un 7% anua l a l os usua ri os. No s e re~ 
des c ontarán operaci one s cuyo i n te ré s sea may or del 7% a nua l. 

CALIFIC AC ION DE LOS SUJETOS DE CREDITO 

P r eviamen t e a l a utiliza ción de esta s f a ci l i da d es de crédit o , las ins
tituciones financieras int e r me d i a ri a s debe r án someter a la calificación 
de l Ba nc o Central, las person a s natura l e s o jurídica s q ue p retenda n 
usar dicha línea de crédito, para 10 cua l será n e cestiri o que proporcio 
nen la si guiente inforoaci ón : -

a ) Estado de l a situación económica y financi e r a del s o licitante; 

b) Datos s obre t odo tip o de financia mi e n to que ha usado o que está go
zand o a ctua1oente, indica nd o fuent es , mont os, pla z os, saldo s vig en
tes, e tc. ; 

c) Vo lumen de crédito concedido a cli entes del exterior, por países, 
dura nte l os últimos seis meses; 

d) Dat os sobre exp ortaciones a efectua r, t a les como: contratos de ven
t a s a futur o , p edidos en firme o lista s de clientes del exterior 
c on ind ica ción de compra s ef e ctuada s por e ll os en período s anteri o 
res; 

e ) Indica ción de l a procedencia de l os pr oductos naturales o adquiridos; 
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f ) Da t os relat ivo s a l as ventas internas o externas rea lizadas en los 
últimos 3ños de ~roductos naci ona les objeto de financiamient o; 

g) Inf or mación reciente sobre l os preci os de los ~r oduct os en los mer
cados externos; y 

h ) En e l c aso de productores, da tos relat ivos a l a naturaleza, volumen 
y valor ce su producción . 

OPERACIONES DE REDESCUENTO 

Par a efectos del re des cuento de l as operaciones, las ins tituciones in
t e rme di a rias deberán pr e s enta r al Banco Central, en ca da solicitud de 
financiamiento, l o siguient e : 

a) El p l an detallado de c ompr as , indi c ando el v olumen y valor de los 
p r oductos y otros gastos nece sari os ?U r a su adquisición y conserva
ción, que acompañe a su s ol icitud de crédito l a pe rsona natural o 
jurídica solicitante; 

b) La licencia de exportación expe uida por el or gan s imo gube rnamental 
correspond i e nte, cuando se trate de productos objeto a d icho con
trol; 

e) Cuando se trate de pr oduct os naturales, almacenados y list os para 
su exp ortación, el Banco Central p odr á requerir la p r esentación de 
los bonos de prenda emitidos por l os Al ma c enes Generales de Depósi
t o del Banco Hipotecari o o p or e l Instituto Re gulador de Abasteci
mient os, o constancia de almacenamiento en bo degas de l productor o 
exportado r o en otra s bodegas autoriz adas p or la institución finan
ciera intermediaria, debiendo c onsta t a rs e l a veracidad de la infor
ma ción; y, 

d) Los document os justifica uivos de la exportac i ón en su caso. 

El r ede scuent o se efectua rá s obre l e tras libr~das por la institución 
i n t e rmed i a ria y aceptadas p or l a pers ona natural o jurídica beneficia
ri a de l crédit o . 

OTRAS DISPOS ICI ONES 

Los usuarios de l crédit o deberán c omp romet erse a de stinar l os fond o s a 
los fines ind ic ados en l a solicitud, y c om r obar en su caso, l os cos
t os o gas t os de adquisición o conservación de l os productos naturales, 
mediante facturas, recibos y otros documentos, e n los que se detallen 
l os pormenores de la compra y el n ombre y domicilio de ros vendedores. 
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A la c ance lación de cada l etra l os usuarios del crédito debe rán compro 
ba r ante las instituciones fin anc ieras y é sta s ante el Ea nco Central,
con el corres?ondiente formulari o aduan ero o pól izas ~e exportac ión, 
haber efectuado l a exportación financi ada . 

Se descalificará como sujeto de crédit o a efecto de obtener financia
mi en t o para exporta ciones de p r oductos natura l es n o tradicionales, a 
la pe rs ona natura l o jurídica que no demuestre satisfactoriamente haber 
efec tuado la exportac ión finsnciaca. 

Tanto l as instituci ones int ermediarias como los exportadores, debe rán 
cen1rse a l as disp os ici ones ~ stablecidas en e l Regl amento de la Ley de 
Cont r o l de Transferencias Internacionales, c onforme a l o dispuesto e n 
e l Capítul o VII que trata sobre l as exp ortaci ones. 

-


